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de Exposi¢oes “Emilio Garrastazu Mé-
dici”, estao reunidas 41 empresas do se-
tor de confecgoes que garante ao com-
prador mais exigente uma infinidade de
opgoes, como moda infantil, infanto-ju-
venil, juvenil e adulto, além de artigos de
cama, mesa, banho, malhas, artigos de
couro ¢ bijouterias.

A Vest-Sul oferece também, amplo
estacionamento, sala privé para negé-
cios, telefone, telefax, telex, banco e res-
taurante, além € claro, do melhor prego
no ATACADO-PRONTA ENTREGA
de Maringa.

FEIRA PERMANENTE DA INDUSTRIA DO VESTUARIO
Av. Colombo, s/n2 — Parque de Exposigdes “Emilio Garrastazu Médici” — Fone: (0442) 26-4401 — Telex: 442 600 - Maringa-PR

NOS ESTAMOS PRESENTES

® CRISTATU’S
CONFECCOES CRISTATU’S LTDA.
@ NINA RICE
NINA RICE CONFECGOES LTDA.
® D’STAK CONFECCOES
J.L. LOBATO & CIA. LTDA.
® REGIN’S
R DIAS COM. DE REP. DE MAQ.
COSTURA LTDA.
e SHIM
IKEDA & NOMA LTDA.
® PAKITA
PAKITA IND. E COM.
DE CONFECCOES LTDA.
e D’KLERES
D’KLERES CONFECCOES LTDA.
e TITU’S JEANS
TITU’S IND. E COM. DE
CONFECCOES LTDA.
e TANNY’S MALHAS E CONFECCOES
LENI BONINI BROSSO & CIA. LTDA.
e BABYLU CREACOES INFANTIS -
BABYLU CREACOES INFANTIS
IND. COM. LTDA.
e TOQUE DE PELE
ATELIER IB STILU’S PROD.
COM. DE CONFECCOES LTDA.
® CARTONI CALCADOS
CARTONI CALCADOS E
CONFECCOES LTDA.
e CLAUS MODAS
CDS IND. E COM. DE
CONFECCOES LTDA.
@ KIT KAT
SUELI DE CASTRO PARDO

e CRISENDE
CRISENDE IND. E COM. DE
CONFECCOES LTDA.

© MALHARIA LIEGE
MALHARIA LIEGE LTDA.

o BELLE CONFECCOES
IND. E COM. DE CONFECCOES
BELEJACK LTDA.

o LIRATEX
LIRATEX - IND. E COM.

DE ROUPA LTDA..

© SCALON JEANS®
IND. E COM. DE CONFECCOBS
SCALON LTDA.

e A MODINHA

DELGADO, GOMES & AYUB LTDA.

© MR MALHARIA
MARION & REAL LTDA.
e FLAVILINE
FLAVILINE
CONFECGOES LTDA.
® CRISTYNA CONFECCOES
CRISTYNA IND. E COM. DE
ROUPAS LTDA.
® SPORT’S WEAR
SPORT’'S WEAR IND. E
COM. DE CONFECCOES LTDA.
e MAC LERY
MAC LERY IND. E COM. DE
ART. DE COURO LTDA.
® TORCH
OPTEX MALHAS DISTRIB.
DE TEC. LTDA.
@ JEAN PAOLO
CONFECCOES JEAN PAOLO LTDA.

© EMA FIOREZZI
FIOREZZI IND. E COM.
DE ROUPAS LTDA.

e 1ZA CONFECCOES
IZABELLE IND. E COM.
DE ROUPAS LTDA.

® ROBYNIL MALHAS
SERGIO VENDRAMETO & CIA. LTDA.

e OFICINA BIJOUTERIA
LINDA LI IND. E COM.
DE BUOUTERIAS LTDA.

e EFFES CONFECCOES
EFFES IND. E COM.

DE CONFECCOES LTDA.

e NATURE CONFECCOES
CAMARGO & BIANCHI LTDA.
e MAZETO ENXOVAIS
MAZETTO IND. DE BORDADOS LTDA.
e RIMA CONFECCOES
F. H. MAKDESI & CIA. LTDA.
e RECCO CONFECCOES
RECCO CONFECCOES LTDA.
e KLAUSID CONFECCOES
KLAUSID IND. E COM.
DE CONFECCOES LTDA.
e ARMARINHOS N. J.
ARMARINHOS N.J. LTDA

6} CONFECCO-ES BANDEIRANTES
CONFECCOES BANDEIRANTES LTDA.
@ GREEN JEANS
IND. E COM. DE CONFECCOES
MARIALVA LTDA.
@ DI’LIAN FASHION
DI'LIAN IND. E COM.
DE CONFECCOES LTDA.
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UMA ENTIDADE EM DEFESA DA LIVRE INICIATIVA

O potencial do algodao

A regido de Maringa € a
maior produtora de algodao
em carogo do pais, respon-
dendo por quase 20 por cento
de toda a produgao nacional.
Mas apenas uma pequena
parte deste algodao produ-
zido é industrializada na pré-
priaregido, porque aindanao
existe uma estrutura no se- |
tor téxtil capaz de transfor- *#
mar o algodao em tecido aca- |
bado.

Justamente por este mo-
tivo, esta ¢ uma das 4reas que
apresentam grandes oportu-
nidades de investimento, tan-
to na regiao, como em Marin-
g4, que inclusive possui duas

MARCO, 1991

Fotw: Ve Regina _ estudo feito pela Associagao
| Comercial e Industrial, que
- aponta o quanto a carga tribu-
tdria paga pelo empresério
brasileiro pesa no caixa das
empresas. Este levantamento
mostrou apenas alguns exem-
plos das aliquotas aplic4veis,
j4 que o nimero de casos e
mesmo de tributos € tao gran-
de que seria até impraticavel
enumerar todos eles.
Maring4 estd com um in-
dice de presenga de focos do
mosquito transmissor da den-
gue considerado preocupante
pela Satide Publica. Por este
motivo, as secretarias munici-
pais de Satde e de Servigos

fiagoes em plena atividade. O setor téx-
til tem despertado o interesse de em-
presérios e alguns investimentos ja co-
megaram a ser feitos na regido. Tam-
bém o setor de confecgdes e de ma-
lharia vem registrando um bom cresci-
mento, especialmente em Maring4. To-
do este quadro leva a crer que num fu-
turo préximo a cidade e também-a re-
gido Noroeste poderao se tornar um im-
portante pdlo téxtil no pafs. Nesta edi-
o, arevista ACIM mostra um panora-
ma do setor, falando dos planos e inves-

timentos que estdao sendo feitos, além
da experiéncia de empresérios que ja
estao no ramo.

Nesta edigao também uma entre-
vista com o chefe do Departamento de
Histéria da Universidade de Maring4,
professor Dennison de Oliveira, que fa-
la sobre a guerra no Golfo Pérsico, das
implicagdes que ela pode trazer e prin-
cipalmente das mudangas no quadro
politico mundial que este conflito ape-

sar de ter terminado vai provocar.

Confira nesta edigao também um

Pablicos, juntamente com a SUCAM,

estdo desenvolvendo uma campanhain-

tensiva de combate ao Aedes acgypti.
Apesar de ainda ndo existir nenhum
caso de dengue registrado na cidade, as
autoridades sanitarias estdo preocupa-
das com o crescimento no nimero de
bairros infestados pelo mosquito, por-
que, quanto maior o nimero de focos,
maiores também os riscos de apareci-
mento da doenga. Por isso, os técnicos

pedem a colaboragdo da populagio na
campanha.
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Pai e filho, duas geragoes a frente de uma sélida empresa

Meu Negécio

Foto: Vera Regina

Imprimindo um pouco da historia

Um paulista chegou em Maringd em 54 e passou a fazer parte
da histéria de uma das maiores grificas da cidade. Na bagagem
ele trouxe muitos anos de experiéncia no setor e hoje se orgulha

de ter ajudado na formacgao de muitos profissionais

Quando Heitor Bolela chegou em
Maring4, em 1954 — vindo de Francano
interior de Sdo Paulo — existiam apenas
trés graficas na cidade, entre elas a Grafi-

ca Bandeirantes. Ele lembra que veio pa~

rar na cidade por acaso: um dia, a passeio
em Maringa, resolveu fazer uma visita as
graficas para conhecer, ja que em Fra}nca
trabalhava no ramo. “Cheguel aqui na
Grdfica Bandeirantes e vi que as n‘quut-
nas estavam desreguladas. Acabei regu-
lando dando uma geral nelas. O dono da
grdfica, Valdomiro Cordeiro da Silva, go.’v’-
tou e foi ai que me chamou para gerente”,
conta Heitor Bolela. :
Do interior de Sao Paulo, seu Heitor
trouxe toda a experiéncia de mais de 10
anos de trabalho com gréficas. Quando
veio para assumir a geréncia na Bandei-
rantes ele pdde mostrar um pouco desta
experiéncia. “Quando chequel ner.zhuma
das trés graficas que havia por aqui trabq:
lhava com a impress@o em cores, € nos jd
conheciamos a técnica em Franca”, expli-
ca Heitor Bolela. -
Dois anos depois de estar gerencian-
do a empresa, a grafica foi vendida para
outra pessoa, mas Heitor Bolela cont-
nuou como gerente, Até que em 1959 cle
acabou comprado a Grafica Bandeiran-
tes. " )
PROFISSIONALIZACAO — As difi-
culdades para trabalhar naquela época
nio eram poucas. Como nao havia ener-
gia elétrica, as m4quinas eram alimenta-
das por um gerador. Mas a maior dificul-
dade mesmo era arrumar pessoal espe-

cializado para trabalhar com tipografia.
“Trazer gente de fora era dificil, porque a
cidade ndo oferecia estrutura, quase nem
tinha casas. A solugdo era formar o pes-
soal dentro da grdfica mesmo”, conta Hei-
tor Bolela, lembrando com orgulho que
muitos profissionais formados por ele ho.
je tém as suas gréficas. Seis deles inclusi-
ve estao instalados em Maringa.

Ele conta que para ensinar a profis-
s30 aos novatos era importante mostrar
o valor da disciplina. “Naquela época ha-
via um didlogo franco entre funciondrios
e patroes. Havia muito respeito e nés aqui
sempre demos muito valor ao nosso pes-
soal”, explica Heitor Bolela.

Durante todo este tempo de traba-
lho, a histéria da familia Bolela acabou
se confundindo com a histéria da gréfica.
Os filhos de seu Heitor — 1 homem 2
mulheres — foram criados numa casa nos
fundos da grafica, onde a familia morou
por muitos anos. Um deles; Heitor Bole-
la Janior, foi criado — como ele mesmo
costuma dizer — “dentro” da grifica. E foi
assim que desde os 13 anos ele comegou
a aprender o oficio e em 1983 Heitor Bo-
lela Jr. assumiu a administragao da grafi-
ca, quando o pai se aposentou.

Hoje a Gréfica Bandeirantes estd
entre as maiores da cidade. Com uma
area de 500 metros quadrados, a gréfica
tem 7 impressoras—3 off-set e 4 tipografi-
cas — e emprega 18 funcionérios. Aliés, a
Grifica Bandeirantes € a tinica que res-
tou das 3 que existiam quando Heitor
Bolela viu Maring4 pela primeira vez.



Entrevista

A heranca

da guerra

O cessar fogo deve colocar fim a guerra no Golfo Pérsico. Mas as mudangas que este
conflito trowxe ao quadro politico mundial, e especialmente do Oriente Médio, serao
irreversiveis. A atitude dos americanos, o envolvimento de outros pafses, e a reagdo do

mundo drabe sao os ingredientes que Ien(z}pe
e

sao comentadas pelo professor Dennison

ram esta mudanga. Estas e outras questoes
Oliveira, chefe do Departamento de Histéria

da Universidade de Maringd, nesta entrevista que ele concedeu a revista ACIM. Ele fala
também da questao palestina e do clima de tensdo que sempre envolveu o Oriente Médio

ACIM: Quais os reais interesses de Sad-
dam Hussein quando invadiu o Kuwait?
DENNISON DE OLIVEIRA: Bem, os in-
teresses reais ainda nao estao muito cla-
ros. Alguns pesquisadores iranianos afir-
mam que vérias razoes levaram Saddam
Hussein a invadir o Kuwait. Segundo
eles, nado teria sido apenas o petréleo,
nem a questdo da fronteira e nem mesmo
adivida que o Iraque tinha com o Kuwait,
0 que seria negocidvel e ndo teria provo-
cado uma invasdo. Parece que a razao
principal guarda uma certa semelhanga

com o0 que aconteceu com a Argentinana |

guerra das Malvinas. Qual a importancia
das Ilhas Malvinas para a Argentina? Na
verdade, aquela invasao s6 traria prejui-
z0.S6 que uma agao militar desse tipo le-
va a uma aglutinagdo interna muito gran-
de.No caso doregime de Saddam, ele es-
tava sendo abaldo por certas forgas, que
acabariam levando a sua desagregacio.
ACIM: Os iraquianos realmente enca-
ram o Kuwait como um pedaco de terri-
tério que no passado pertenceu ao Ira-
que?

DENNISON DE OLIVEIRA: Sim e af é
possivel estabelecer outro paralelo com
a guerra das Malvinas. As ilhas no passa-
do eram da Argentina e teriam sido rou-
badas pelos ingleses. E no caso da fron-
teira entre Iraque e Kuwait, ela nunca foi
estabelecida de acordo com a autonomia
daqueles povos. Ela foi determinada pe-
lo colonizador inglés. Por volta de 1875,
osingleses ocupam aquele pedago do ter-
rit6rio do império otomano, que hoje é o
Kuwait. Posteriormente eles ocupam o
resto, onde é o Iraque hoje. Mas, original-
mente, aquilo tudo era uma coisa s6. En-
tao existe uma certa legitimidade quando
Saddam diz que aquilo tudo ¢ ou j4 foi
Iraque.

ACIM: Quer dizer, esta divisio nio deve-
ria existir porque foi imposta de fora pa-
ra dentro...

DENNISON DE OLIVEIRA: Sim, a pri-
meira coisa que os ingleses fizeram quan-
do deram a “independéncia”, foi delimi-
tar estas fronteiras. Isso também foi feito
na Africa, € com sucesso, diga-se de pas-
Sagem, para os interesses dos colonizado-

B

Foto: Vera Regina

A e

Dennison: a guerra contribuiu para a crise eco-
némica americana

res. Com uma fronteira eles dividiram
um povo, que era um s6, provocando
muitos conflitos. Estas divisoes de fron-
teiras sempre foram feitas de acordo com
osinteresses politicos dos colonizadores.
ACIM: Mas existe também o fato de o
Iraque precisar reerguer sua economia,
que saiu quebrada da guerra contra o Ira.
E o Kuwait sempre foi um pais muito ri-
co, com a maior renda per capita do mun-
do... '
DENNISON DE OLIVEIRA: Sim, mas
isso pode nao ter sido o fator determi-
nante. E uma hipétese Saddam ter pensa-
do em anexar o Kuwait por causa das
suas riquezas. No futuro é que vai ser
possivel avaliar se este fator foi ou nio
tdo importante. Quem usava este tipo de
estratégia era Hitler, que anexou v4rios
paises limitrofes da Alemanha com a in-
tensao de fazer caixa. Ele saqueava, pi-
lhava e reforgava o caixa da Alemanha.
Esta € uma boa hipétese na invasio do
Kuwait também.

ACIM: A partir desta guerra, quais as
mudangas politicas que podem se deli-
near naquela regido?

DENNISON DE OLIVEIRA: Muita coisa
vai mudar e existem muitos cenarios pos-
siveis com o fim da guerra. Tudo vai de-
pender fundamentalmente do papel que
0s préprios americanos vao reservar pa-
ra Saddam Hussein na nova ordem do

Oriente Médio. E isso ainda ndo est4
muito claro. Porque, na verdade, nin-
guém sabe até que ponto € interessante
para os americanos eliminar Saddam
Hussein. Bem ou mal, Saddam continua
sendo uma pega importante no quadro
do Oriente Médio para os Estados Uni-
dos. Saddam segura a revolugio islimi-
ca. Um dos grandes objetivos desta revo-
lugdo € estender o islamismo xiita radical
paratodo o Golfo e para toda a peninsula
da Ar4bia Saudita. Inclusive, libertando
os lugares santos, as cidades de Meca e
Medina, que estdo na Aribia Saudita. Se
isso acontecer vai ser um deus-nos-acuda
para os Estados Unidos, justamente por-
que hoje os regimes da Ar4bia Saudita e
da Jordania sdo os mais fiéis aliados dos
americanos e os maiores exportadores
de petréleo do mundo. Se tudo isso cair
nas maos dos xiitas, os grandes inirhigos
americanos, tudo estara perdido para os
Estados Unidos.

ACIM: Isso quer dizer que, de qualquer
forma esta guerra é mesmo negativa para
os Estados Unidos?

DENNISON DE OLIVEIRA: Sim. Veja
bem, € uma situagio muitissimo delica-
da. Se Saddam Hussein for eliminado vai
ser ruim porque ele contém a €Xpansao
dosxiitas. Eles nio podem contar sé com
a Arabia Sauditae comaJ ordania, como
aliados. Os Estados Unidos tém que con-
tar também com a sobrevivéncia do Ira-
que, que faz divisa com o Ird e que tem
uma forga armada poderosa, capaz de
conter o perigo isldmico. Durante 8 anos
0 exército iraquiano foi muito atil para
conter o Ira, certo? O grande temor dos
americanos de que o Iraque caia em po-
der da revolugao islamica € o fato de o
pais fazer fronteira com a Arabia Saudi-
ta, com a Jordania, com Israel, e a partir
disto a revolugao se alastrar por todo o
Oriente Médio.

ACIM: Quer dizer entio que a grande
ameaga para os Estados Unidos nio é
propriamente Saddam Hussein, e sim o
islamismo?

DENNISON DE OLIVEIRA: Tsso, mas a
vertente xiita, que tomou o poder no Ira.
Sdo os sucessores do aiatol4 Kohmeine,
que inspiram as massas 4rabes. Naquela
regiao nao h4 qualquer democracia. To-
das as massas anseiam por se livrar de
S€us governantes e véem na revolugao is-
ldmica uma possibilidade de alterar a or-
dem social e de ter um pouco de demo-
cracia.

ACIM: Uma questao € bastante confusa
para a maioria das pessoas: saber quem
$20 0s povos 4rabes, quais seus interesses
e quais os conflitos que se desenrolam
naquela regiao...
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DENNISON DE OLIVEIRA: Bem, ali po-
demosidentificar uns 4 pontos de tensao,
primeiro a questdo palestina, depois a
questio do petrbleo, a questao entre os
paises que desrespeitam as fronteirase a
questdo da democracia.

ACIM: E a questao palestina? Israel € ou-
trabase de apoio para os Estados Unidos
no Oriente Médio.

DENNISON DE OLIVEIRA: O palestino
sempre teve claro que quem sustenta Is-
rael sio os Estados Unidos, que mandam
em forma de ajuda militar a este pais algo
em torno de 5 bilhdes de d6lares por ano.
Quer dizer, a hora em que acabar a ajuda
americana para Israel, automaticamente
acaba também a questao palestina, por-
que os palestinos vencerao Israel. Para o
palestino € bem clara esta vinculagéo Es-
tados Unidos-Israel. Entao, para eles, es-
ta confrontagao entre Saddam Hussein e
Estados Unidos foi quase que bem-vin-
da, porque h4 muito tempo ninguém de-
safiava o poderio militar americano e
nem israelense. Com o fim da guerra, a
questao palestina vai ser muito fortaleci-
da.S6 os palestinos que moram em Israel
hoje sdo 1 milhdo e meio. Sem contar os

que moram nos paises vizinhos.

ACIM: A questao palestina tem pontos
ainda bastante obscuros e hd muitos deta-
lhes que a maioria das pessoas desconhe-
DENNISON DE OLIVEIRA: No Brasil
h4 uma resisténcia muito grande em rela-
¢ao adivulgagao da questao palestina. As
informagdes que a gente recebe aqui sao,
vamos dizer assim, distorcidas porque hé
uma grande rede de televisao que € con-
trolada por judeus. Alids, sdo pratica-

mente duas grandes redes, e outra que €
simpatizante dos judeus. Por exemplo,
h4 mais de um més eu vi num noticiario
de tevé algo sobre a explosao de uma
bomba em Israel, que em represélia bom-
bardeou um acampamento de refugiados
palestinos no Libano. Todos os meses
isso acontece por 14. Na Globo, a noticia
saiu desta forma. J4 a Manchete disse
que foram bombardeados acampamen-
tos de bases terroristas, dos terriveis ter-
roristas palestinos. Quer dizer, o palesti-
no € sempre colocado como terrorista e
bandido. E por isso que digo que n6s nao
temos informagoes reais sobre a questao
palestina. Mas basicamente o problema
palestino é esse: que lugar dar aum povo
sem pétria, que vive dentro do territério
que um dia foi seu, mas sem nenhum di-
reito politico? A entifada, que sao as ma-
nifestagdes de rua dos jovens palestinos
contraa ocupagio militar de Israel, ja du-
ra 3 anos. Todo este conflito comegou
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quando o estado de Israel foi criado, em
1948. A antiga Palestina foi assim dividi-
da: 70 por cento para os judeus e 30 por
cento para os 4rabes, sendo que os dra-
bes eram maioria na populagao. Os é4ra-
bes, no caso, sdo os palestinos. E justa-
mente a regiao litoranea, que € a mais
importante, foi dada aos judeus. Entdo
os 4rabes ficaram com a por¢ao menor,
menos fértil e menos rica da antiga Pales-
tina. E os 4rabes, por ndo concordarem
com esta divisdo; movem uma guerra con-
tra Israel, e perdem. Israel, entdo, au-
menta a sua 4rea e expulsa uma leva de
palestinos. Em 56, em virtude de outra
guerra, Israel abocanha mais um pedago
dos 4rabes, a faixa de Gaza. Em 67, na
famosa Guerra dos 6 Dias, Israel qua-
druplicaseu territ6rio, ocupando o Sinai,
indo até o Canal de Suez, quase ocupan-
do o Cairo.

ACIM: Isso quer dizer que os palestinos
acabaram sem nenhum territério...
DENNISON DE OLIVEIRA: Sim, hoje
eles vivem como péreas, sem direitos ci-
vis. E a cada dia a situagao se complica
porque a populagao palestina vem cres-
cendo. Dentro de Israel a populagao pa-
lestina reivindica direitos politicos. A po-
pulagio que vive fora de Israel faz pres-
sdo militar contra o estado. Isso cria uma
situagdo dificil, porque todos os paises
da regiao acabam se envolvendo no as-
sunto. O proprio Libano sentiu de perto
o problema palestino, porque o pais ti-
nha uma populagao equilibrada de 4ra-
bes mugulmanos € cristaos. Com a fuga
em massa dos palestinos, 0 COmMpromisso
politico de uma divisdo equitativa do po-

der entre cristdos e mugulmanos acabou
rompido. E 0s palestinos .incitam 0 go-
verno dos paises onde residem a adota-
rem medidas contra Israel. Entdo eles
sio um incdmodo para as elites politicas
4rabes, e muitas vezes nao massacrados
por elas.

ACIM: O fato de ter participado da guer-
ra pode trazer um enfraqupcimento da
posigao que 08 Estados Unidos ocupam

hoje no mundo?

DENNISON DE OLIVEIRA: Eu acredito
que nos ainda vamos ver uma verdadeira
inversio na correlagao de forgas mundial
e no papel que 0s Estados Unidos repre-
sentam hoje. A comparagao pode ser fei-
ta com a Riissia dos czares, que era um
gigante militar, mas um pigmeu econdmi.
co. Ela tinha o maior exército da Europa,
mas sua economia era ainda feudal. Tal-
vez podera acontecer 0 mesmo com os
Estados Unidos. Um pais que vai se en-
fraquecendo economicamente cada vez
mais e que estd se fortalecendo militar-

mente. Hoje o pafs j4 tem sérios proble-
mas com a recessao econdmica, com 0
desemprego, com o déficit na balanca de
pagamentos e com o déficit ptblico. Ao
invés de investir no desenvolvimento eco-
ndmico e tecnoldgico, os recursos estao
sendo desviados para o fortalecimento
militar. Com isso eles estao dando chan-
ces ao avango tecnoldgico de paises co-
mo a Alemanha, e principalmente o Ja-
pao.

ACIM: E a imagem de Bush sai sem ne-
nhum arranhao desta guerra?
DENNISON DE OLIVEIRA: Bush tinha
nas maos uma grande vantagem, 0 apoio
legal para a guerra, primeiro da ONU,
depois do Congresso americano. Coisa
que nao aconteceu na guerra do Vietng.
Entio tudo estava baseado legalmente
era dificil até para os politicos de oposi-
¢ao se declararem contra Bush.

ACIM: A economia do Brasil ainda pode
sentir os reflexos da guerra, apesar dela
j4 ter acabado?

DENNISON DE OLIVEIRA: A guerra foi
outro fator que ajudou na decadéncia
econdmica americana e isso pode trazer
reflexos para o Brasil. Como os Estados
Unidos sdao um pafs que importa muito
mais do que exporta, o déficit na balanga
comercial € altissimo. E agora com 0s
gastos militares que o pafs teve com a
guerra, 0s americanos vao tender a enxu-
gar mais rapidamente este déficit. Um
dos passos provéveis ser4 cortar o volu-
me de importagdes. E af o Brasil sentird
os reflexos, principalmente no caso de
produtos primérios como 0 ago € alaran-
ja, que sdo exportados em grande quanti-
dade para os americanos.

ASUA
EMPRESA
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0 futuro na industrializagéo do algodéo

A regido de Maringd tem tudo para se transformar num dos
mais importantes pélos téxteis do pais. S6 a sua producdo de
algodao ja seria suficiente para justificar esta afirmagao.

E por este motivo que o setor tem despertado o interesse de rmuita
gente em todo o Noroeste. Grupos de empresdrios jé comecam
a investir no setor, apostando na certeza do retorno garantido

A regido de Maringé € a maior pro-
dutora de algodao em carogo do pais, res-
pondendo por quase 20 por cento de to-
da a produgao nacional. O estado do Pa-
ran4, por sua vez, produz o equivalente a
43,7 por cento do algodao nacional. Mas
apenas uma pequena parte desta produ-
¢do é transformada em fio no préprio es-
tado: em 1989, das 465.905 toneladas de
algoddo em pluma produzidas no Para-
n4, apenas 41.800 toneladas foram utili-
zadas internamente. O restante foi todo
processado em indistrias de outros esta-
dos.

Naregidao de Maring4, a transforma-
¢ao do algodao em pluma em fio ficou em
torno de 26,4 mil toneladas em 1988, j4

que a maior parte do algodio produzido
aqui foi exportada e transformada em
outros estados. A estimativa ¢ de que a
comercializagdo deste volume de fios
produzido geraram recursos da ordem
de 70 milhoes de délares.

S6 em Maringd estio instaladas
duas fiagoes de algoddo, a da Cocamar —
Cooperativa dos Cafeicultores e Agrope-
cuaristas de Maring4 — com capacidade
para produzir 9 mil toneladas/ano, e a da
Cooperfios, com capacidade para 2.400
toneladas/ano.

Estes dados demonstram que existe
ainda um vazio industrial entre a produ-
¢ao e a transformagdo do algodio. Esta
situagdo pode ser observada nio apenas

na regiao de Maring4, mas em todo o es-
tado do Paran4. E se este vazio ja € gran-
de no que se refere A transformagio do
algodao em fio, em relagdo a transforma-
¢ao do fio em tecido ele é ainda maior. A
julgar pelo volume de algodio produzido
naregiio e pela falta deste elo de ligagio
entre a produgao e a transformagao, Ma-
ringd apresenta um grande potencial pa-
raocrescimento do setor téxtil. A vertica-
lizagao de toda a produgao por aqui mes-
mo pode trazer inimeras vantagens para
aregido. O processamento do fio do algo-
déo, dependendo do est4gio de industria-
lizagdo, pode trazer uma alta agregagio
de valor.

SETOR PROMISSOR —Segundo da-
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Antonio Costa: investindo na formacao de esto-
ques

dos da Simonsen Associados, que no ano
passado fez um estudo sobre as poten-
cialidades econdmicas de Maring4, a ci-
dade oferece 5 oportunidades para o pro-
cessamento adicional de fios de algodao,
inclusive com boas perspectivas para as
exportagoes.

A primeira oportunidade, segundo
o estudo da empresa, est4 na transforma-
¢ao do fio em tecido cru. O produto final
desta fase da industrializagao seria res-
ponsavel por uma agregagao de valor de
cercade 60 por cento em relagao ao valor
da matéria-prima. E se este mesmo teci-
do pudesse ser industrializado até o esta-
gio de acabamento — incluindo a tintura-
ria e a estamparia — o valor agregado
poderia chegar aos 180 por cento.

Outra oportunidade apontada pela
empresa de consultoria se refere a trans-
formagao de tecido acabado em roupa
de cama, mesa e banho. Neste caso, a
agregagao de valor, segundo o .estudo, os-
cilaria entre 270 e 500 por cento, depen-
dendo do segmento. A transformagao do
tecido acabado em produtos téxteis ci-
rirgicos € outra etapa da industrializa-
¢ao apontada como bastante promissora
pela Simonsen Associados. Segundo a
empresa, neste setor a agregagao de va-
lor em relacdo a comercializagao do fio
de algodao pode chegar a até 680 por
cento. E, finalmente, o setor de confec-
coes de pegas para o vestudrio poderia
trazer uma agregagao de valor também
bastante satisfatoria, oscilando entre 400
por cento — no caso da confecgao de cal-
cas — e 720 por cento —na confecgao de
camisas € camisetas. o

Estes dados apontam as potenciali-
dades do setor. E claro que para chegar

ACIM/MARCO/91 — 08

a este nivel de agregagao de valor a maté-
ria-prima, Maring4 necessita ainda de
muitos investimentos no setor téxtil. Mas,
se for analisada a maneira como esta 4rea
vem ganhando impulso na cidade, € pos-
sivel arriscar uma previsao: nao € tao re-
mota a possibilidade de completar a ca-
deia de industrializagao do algodao em
Maring4, transformando a cidade, e tam-
bém a regido, num importante p6lo téxtil
no pais. A matéria-prima € abundante,
como demonstram os nimeros.

O setor téxtil da cidade hoje tem
todos os segmentos, exceto o de produ-
¢io de tecidos planos, que sao utilizados
na produgdo de roupas, artigos para ca-
ma, mesa e banho. Além de tudo, o indice
de aproveitamento do fio produzido aqui
¢ pequeno. Praticamente todo o fio pro-
duzido em Maringé4 € industrializado em
outros estados.

Este “passeio” do fio acaba trazen-
do prejuizos para a regido, na medida em
que sao perdidas oportunidades de arre-
cadar mais tributos e de gerar novos em-

pregos. Hoje o que existe na cidade em
termos de tecelagens sdo as malharias,
que produzem a malha simples e o mole-
tom. O setor de tecidos planos ainda ndo
¢ explorado e est4 aberto para quem
acreditar e estiver disposto a investir.

INVESTIMENTOS - Hoje Marin-
g4 tem algumas inddstrias que produzem
essencialmente malha e moletom. Estas
tecelagens estao em plena produgao e
muitas delas, como prova de que o setor
¢ compensador, apesar da época de difi-
culdades, tém planos para a expansao da
atividade.

E o caso da Tecelagem Cidade Can-
¢40. Com uma média de produgao em de-
zembro do ano passado de 5.500 quilos
de malha por dia, hoje a inddstria j4 pro-
duz 8.500 quilos/dia, consumindo men-
salmente 150 toneladas de fio de algo-
dio. Ao todo sio 24 teares, que produ-
zem desde a malha simples até o mole-
tom e a ribana — que sao os acabamentos
utilizados nos punhos e decotes das ca-
misetas.

Para obter este aumento na produ-
a0, a inddstria vem investindo recursos
na compra de novos teares importados —
principalmente os de tecnologia alema.
S6no inicio deste ano, comegaram a ope-
rar 4 novos teares e com o aumento de
produgio a inddstria, que em dezembro
havia demitido 21 funcionérios, contra-
tou outros 27. Além disso, a 4rea do de-
posito foi ampliada em 890 metros qua-
drados para poder absorver o crescimen-
to da produgio. Hoje a malharia est4 ins-
talada numa 4rea total de 3 mil metros

quadrados.

Toda a malha produzida pela Tece-

lagem Cidade Cangao ¢ comercializada
em Londrina e no estado de Sao Paulo,
porque, segundo o gerente-regional An-
tonio Evangelista Costa, os pregos 14 sao
mais compensadores do que em Marin-
g4. Segundo Antonio, a indistria tem al-
guns planos de expansao para o futuro,
mas por enquanto ainda estdo em fase de
estudos porque vao exigir investimentos
bastante altos. Basicamente, a tecelagem
pretende instalar um setor de lavanderia
e tinturaria proprio. Hoje toda a malha
produzida pela tecelagem € tingida fora
de Maring4 porque nao ha nenhuma em-
presa que preste este tipo de servigo na
cidade. E por este motivo que a inddstria
quer investir na instalagao de sua tintura-
ria. “Pelos estudos que estdo sendo feitos,
a tecelagem passard a funcionar no mes-
mo local onde deverao ser instaladas a la-
vanderia e a tinturaria, numa constru¢ao
de cerca de 25 mil metros quadrados”,
afirma Antonio Costa. Esta tinturaria se-
r4 capaz de absorver inicialmente 200 to-
neladas de malha por més. Segundo os
planos da empresa, se as necessidades
internas forem supridas, a tinturaria po-
der4 prestar servigo para outras teccla-
gens da cidade e da regiao.

Mesmo numa época de tantas difi-
culdades a empresa planeja investir. Se-
gundo o gerente regional, ndo hd segredo
para se conseguir isso. “Temos levado
nosso trabalho muito a sério e nos empe-
nhado em fazer um bom estoque. No ve-
rd@o nés tecemos omoletom, que é procura.
do no tempo do frio. No inverno tecemos
a malha, que vai ser vendida no vergo.
Desta forma, quando chega o inicio das
estagoes e que a procura pelo produto da

Foto: Vera Regina
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I\;ﬂg;l_el Fuentes Sala considera promissor o setor
de malharia na cidade



época aumenta, enquanto as outras indiis-
trias ainda estdo trabalhando para produ-
zir, nés ja estamos vendendo o que foi pro-
duzido na esta¢do passada”, explica An-
tonio Costa.

MERCADO PROMISSOR - Outra
inddstria que vem conseguindo bons re-
sultados no setor de malhas é a Torch In-
distria e Comércio de Confecgdes. A in-
distria produz hoje 20 toneladas de ma-
lha por més. Metade desta produgao €
utilizada na confecgao de camisetas e
roupas de malha. A outra metade € vendi
da para indastrias dos estados de Sao
Paulo, Mato Grosso, Mato Grosso do Sul
e Goias. Mensalmente a linha de produ-
¢do da indstria confecciona 25 mil pe-
zas.

3 Segundo Miguel Fuentes Sala, um

dos s6cios da Torch, o setor de malharia
€ bastante promissor, especialmente nos
dias de hoje. “O poder aquisitivo da popu-
lagaovem caindo dia a dia. Poreste moti-
vo, ela é obrigada a optar por roupas que
saem mais em conta, como é o caso do
Jeans e principalmente da camiseta”. A-
1ém de tudo, segundo Miguel, a demanda
por malha nos outros estados é bastante
grande. Tanto que as indistrias de Ma-
ringd, em algumas épocas, nem conse-
guem dar conta de atender todos os pedi-
dos. O atropelo na produgao ¢é ainda
maior no inverno, porque a procura por
moletom aumenta, ao passo que sao pou-
cos meses para a produgao.

Hoje a Torch trabalha com 60 fun-
ciondrios e possui 2 teares para a produ-
¢ao de malha e moletom.Ainda este ano

Foto: Vera Regina
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A Tecelagem Cidade Cangiio comprou este ano 4 teares importados

a empresa esté estudando a aquisi¢ao de
outro tear, para a produgao de ribana,
que hoje ela manda confeccionar em in-
distrias de Santa Catarina. “4 grande
desvantagem de depender de outras in-
dustrias para a compra da ribana é que os
pedidos tém que ser feitos com até 3 meses
de antecedéncia. Por este motivo estamos
querendo comprar nosso préprio tear” ,
explica Miguel.

Mas a compra deste equipamento
exige investimentos consider4veis. Hoje
um tear, de tecnologia nacional, est4 cus-
tando algo em torno de 15 milhdes de
cruzeiros. No caso do importado, o prego
€ praticamente 0 mesmo, mas h4 a carga
tributdria ¢ a despesa com transporte
que juntas chegam a 80 por cento deste
valor.

TECIDOS EM MALHA

Plush

. QUALIDADE EM PRIMEIRO LUGAR

Vendas no atacado e varejo -
Pronta entrega ou sob pedido:

Meia-malha 30/1 crua ou tinta com acabamento mercerizado
Moleton 24-8 cru ou tinto com acabamento mercerizado
Ribanas para meia-malha e moleton

Fabricacio Propria

SOMALIA - Ind. e Com. de Tecidos Ltda.

Av. Paissandu, 717 - Zona 03
Fone: 23-4548 - Maringa - PR
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Tecelagens regionais

A Cocamar — Cooperativa dos Ca-
feicultores e Agropecuaristas de Marin-
g4 — lancou um empreendimento no ano
passado que demo:stra o quanto o setor
téxtil tem despertado interesse naregiao.
Trata-se de um projeto que tem por obje-
tivo comegar a viabilizar o Noroeste do
Parani como um grande polo téxtil. Este
projeto prevé a instalagao de tecelagens
regionais, centralizadas num condomi-
nio téxtil, que seriam implantadas atra-
vés de investimentos de comunidades de
municipios da regiao.

O projeto comegou a ser levado pa-
ra os municipios na metade do ano passa-
do e a receptividade foi bastante boa. A
primeira das tecelagens foi acertada para
se instalar em Paranavai e mais recente-
mente foram concluidas as negociagoes
para a criagdo da segunda, em Nova Es-
peranga. A cooperativa acredita que
com o condominio téxtil o ciclo do algo-
dio podera ser fechado na regiao: desde

a produgao, até a transformagao em fios,
que depois serao, reé)assados_ para as
tecelagens regionais. E, posteriormente,

o tecido produzido nestas tecelagens se-
ra distribuido entre as pequenas indis-
trias de confecgoes que deverao se insta-
lar nos municipios-sedes das tecelagens.

Além das tecelagens de Paranavai e
Nova Esperanga, o condominio tem pro-
jeto para a instalagdo de outras trés. A
primeira delas ja estd com a instalagao
prevista para o municipio de Presidente
Castelo Branco, e envolverd uma espécie
de consércio entre outros 10 municipios
vizinhos.

Depois de todas as tecelagens insta-
ladas, o condominio téxtil vai funcionar
de forma integrada. A cooperativa vai
fornecer para as tecelagens a matéria-
prima produzida em sua fiacao. Uma uni-
dade de tinturaria vai entao fazer o aca-
bamento de todo o tecido e a cooperativa
vai repassé-lo para as pequenas indf}s-
trias de confecgoes que dev§réo ser cria-
das na regiao. A cooperatlya.pregende
ainda participar na comercializagao ou
no encaminhamento dessa produgédo ao

do.
merc;ROJETO SOCIAL — O objetivo do
condominio téxtil € justamente explorar
a potencialidade da regiéo, que € a maior
produtora de algodao do pais e que até
o momento carece de investimentos para
verticalizar sua produgéo, evitando desta
forma o famoso “passeio” da matéria-
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A fiagdo da Cocamar vai fornecer a maltéria-pri-
ma para as tecelagens.

prima.

Isso sem contar o lado social da
questao. O projeto vai proporcionar uma
revit.alizagéo na economia dos pequenos
municipios envolvidos — muitos deles ho-
je emsituagao dificil por dependerem ex-
clusivamente da agricultura. Sem contar
oemprego de mao-de-obra, o que vai aju-
dar a estancar o processo de evasdo de
trabalhadores do Noroeste, um proble-
ma que vem sendo observado hd muito
tempo.

O projeto técnico prevé a produgao
de 220 mil metros lineares de tecido em
cada uma das tecelagens regionais, 0 que
significa matéria-prima para suprir cerca
de 40 indstrias de confecgoes com 150
metros quadrados de 4rea instalada e
consumo de cerca de 6 mil metros linea-
res de tecido por més. Isso devera gerar
um bom niimero de empregos em toda a
regiao.

Alis, a opgdo pela produgao de te-
cidos planos foi pautada justamente pela
quantidade de mao-de-obra empregada
nas ind{strias que vao transformar o teci-
do em confecgdes. Cada uma das indds-
trias de confecgdes, de acordo com 0s €s-
tudos do projeto, poder4 empregar de 12
a 15 pessoas. O total de matéria-prima
produzida por todas as tecelagens pode- |
r4 abastecer cerca de 200 pequenas in- |
dustrias de confecgdes, o que garantira a

criagio de 2.500 a 3 mil novos empregos
quando o condominio estiver em plena
atividade.

Todas as tecelagens que serao insta-
ladas dentro do projeto do condominio
téxtil irdo utilizar equipamentos de tlti-
ma geragao, com teares ajato de ar, ape-
sar dos médulos serem pequenos. A
grande vantagem da utilizagao de tec-
nologia moderna esté no fato de que as
indistrias que atualmente produzem te-
cido plano utilizam teares mais antigos.
Isso quer dizer que, pelo menos a curto
prazo, ndo haverd concorréncia com 0
mesmo nivel tecnolégico, garantindo
com isso custos de produgdo compati-
veis, capazes de oferecer boa rentabilida-
de para a manutengao dos projetos mo-
dulados.

Por causa desta tecnologia moder-
na, até o momento uma das dificuldades
do projeto est4 sendo o alto custo do in-
vestimento, que segundo os estudos pre-
liminares, podem chegar a mais de 27 mi-
lhoes de dolares. A cooperativa partici-
paria com 4,66 milhdes, sendo 1,29 mi-
lhdo no setor de pré-tecelagem e 3,37
milhoes na tinturaria. A comunidade dos
municipios envolvidos no projeto investi-
riam por médulo de tecelagem cerca de
3,86 milhoes de dolares na fase de pré-te-
celagem, tecelagem e capital de giro, e
mais 650 mil dblares no setor de tintu-
raria, totalizando um investimento de 4,5
milhGes de ddlares. Traduzindo em cru-
zeiros, os municipios que queiram ter um
moédulo de tecelagem, terdao que ter pes-

soas dispostas a investir algo em torno de
600 milhoes.

ol



Fote: VeraRegia  (istrias de confecgdes estdo instaladas
na cidade hoje, entre micro, pequenas e
médias, gerando cerca de 7 mil empre-
gos.

Estas indstrias, apesar de estarem
localizadas na regiao de onde sai a maior
produgao de algodao do pafs, sao obriga-
das a buscar fora, em outros estados, sua
matéria-prima, que € o tecido plano, e
muitas vezes até a malha, que € produzi-
da na cidade, mas em quantidade insufi-
ciente para atender a demanda. No caso
de tecidos come o brim e 0 algodio as in-
distrias nao tém outra op¢ao sendo com-
prar de outros estados.

Segundo Carlos Alberto Bianchi, da
Associagao da Feira Permanente do Ves.
tudrio “o fato de ter que buscar a matéria-
prima fora acaba encarecendo o produto

final”. Hoje, segundo ele, se houvesse
el produgao de tecidos planos e malha em
RS e e S Maringa suficientes para atender a de-

. T ~ manda, os custos de produgio para as
confecgdes poderiam cair em até 30 por

i ~ cento. E no caso das compras de matéria-
Forta eCImento as con ec oes prima através de atacadistas, esta redu-
Gao seria ainda maior, j4 que os pregos
no atacado sao 40 por cento maiores do
Apesar deste vazio industrial exis- indistria, o ramo de confecgdes tem re- que na fébrica.

tente entre a produgao do algoddo e sua gistrado um bom crescimento nos ilti- Para trazer o_tecido das inddstrias,
transformagdo na matéria-prima para a mos anos em Maringéd. Ao todo 150 in- o setor de confecgdes tem que arcar com

TECELAGE

(TDADE CANCAO LTDA. s
Fabricacao exclusiva de:
Malha - Meia-malha - Moleton - Moletin - Ribana

Atende-se os Estados de Sao Paulo - Parana
Rio de Janeiro e Santa Catarina

Rodovia PR-13 - Parque Industrial Il
Fone: (0442) 24-0686 - Telefax (0442) 24-0295
Maringa - Parana
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os custos de transporte — que em certos
casos chegam a até 10 por cento do valor
da compra —, aliquotas diferenciadas de
ICMS, além da pesquisa de pregos para
a realizacao de melhores compras. Den-
tro desta perspectiva, o crescimento do
setor de tecelagem traria também gran-
des beneficios para estas confecgdes ja
instaladas, além das outras que pode-
riam surgir no futuro.

ACREDITANDO NO SETOR — Os |

empresarios do setor de confecgdes acre-
ditam que os investimentos para viabili-
zar a produgao do tecido acabado em
Maring4 seriam altos demais e isso pode
dificultar a viabilizagao de um projeto co-
mo este a curto prazo. Mesmo porque pa-
ra atender a demanda j4 instalada das
150 indistrias que funcionam na cidade,
a produgao de tecidos teria que ser gran-
de. Na opiniao dos empresarios, um pro-
jeto como o do condominio téxtil que es-
ta sendo implantado pela Cocamar nao
trard a solugao com relagao a matéria-
prima para estas indistrias que ja estdao
em atividade.

Mas, mesmo tendo que buscar teci-
do fora, o setor est4 crescendo €, dentro
do que a situagao da economia permite,
muitos empresarios estao até otimistas
com o setor. A instalagao do pavilhao da

Foto: Vera Regina

Bianchi: “A compra do tecido em outros estados
encarece o produto final”

VestSul no parque de exposigdes € uma
mostra de otimismo e de que os empresa-
rios querem incrementar o setor, com a
atragao de novos compradores, de ou-
tros estados até. S6 que a idéia est4 se
consolidando aos poucos. Mas os indus-
triais da confecgao acreditam que ela
tem tudo para dar certo.

COMERCIO EXTERIOR

Vocé vende melhor
Vocé compra melhor

Vocé lucra mais.

Comércio exterior sempre foi um grande recurso para as empresas,
Especialmente eficiente em época de crise. So que para entrar no
Jogo da exportagdo e importagdo, aproveitar as melhores oportunidades
evitando tropecos internacionais, vocé precisa ter bons parceiros -
fazer parte de um time de vencedores

INTERCEX SERVICOS DE COMERCIO EXTERIOR

Av. Brasil, 3772 - sala 102-2
Ed. Centro Empresarial Shimabukuro
Fone: (0442) 26-2722 - Fax: (0442) 26-1860
Telex: 442-168 - CEP 87013 - Maring4 - PR - Brasil
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8 mancanento 80 bom acmnista

A boa administragao de uma empre-
sa envolve uma série de fatores, que vao
desde a organizagao, a filosofia empresa-
rial adotada, o marketing usado para
criar uma determinada imagem, o plane-
jamento para a consecugdo dos objeti-
vos. Mas, sem diivida alguma, a capacida-
de e a competéncia do administrador é
um dos mais importantes fatores para o
sucesso de qualquer empreendimento. E
ser um bom administrador significa reu-
nir uma série de requisitos, que vao des-
de a disposigao de aceitar as responsabi-
lidades que seu cargo lhe impde, até a ha-
bilidade de lidar com pessoas, conquis-
tando a confianga.

Estes sao alguns dos requisitos, uma
espécie de “dez mandamentos” para o
sucesso de um administrador ou diretor
de empresa:

1 - Energia e vitalidade: Um bom
estado geral de satide € um requisito bési-
co para desenvolver qualquer tipo de tra-
balho. O bom dirigente deve ter energia,
vitalidade e resisténcia para iniciar um
projeto e leva-lo a cabo. Deve ser capaz
de trabalhar durante longos periodos de
tempo e ter uma forga ativa para suportar
o desgaste criado pelos miltiplos proble-
mas que enfrenta uma diregao.

2 - Disposigdo para aceitar respon-
sabilidade: Qualquer um que pense ter
éxito como dirigente deve possuir a capa-
cidade e o desejo de assumir responsabi-
lidades que acompanham o seu trabalho.
Deve aceitar o fato de que lhe pedirao
contas se as coisas forem mal. A tentativa
de fazer recair a culpa sobre os que rode-
iam destruir4 o seu prestigio como diri-
gente. E necessario que o administrador
tenha o valor de manter sua palavra e
assumir completa responsabilidade de
suas decisdes e atos. Se ele mostrar estas
qualidades, seus subordinados estardo
também dispostos a assumir as respon-
sabilidades que lhe cabem.

3 - Disposigao de cooperar: A habi-
lidade e vontade de trabalhar com outros
¢ mais uma qualidade do executivo que
tem €xito. Algumas decisoes de orienta-
¢ao geral sao tomadas por meio de um
comité. O chefe do comité tenta combi-
nar as opinides do grupo de tal forma que
se possam identificar claramente os obje-

tivos e realizar os planos necessérios pa-
ra consegui-los.

4 - Espirito motivador: A maior
parte das pessoas necessita ser, de vez
em quando, motivada, o que lhe propor-
ciona um entusiasmo renovado pelo seu
trabalho. O dirigente que € capaz de ani-
mar € motivar os outros, tem um ativo ina.
precidvel para qualquer negécio. O entu-
siasmo que d4 aqueles que trabalham di-
retamente com ele transmite-se a todos
os empregados da firma.

5 - Integridade e lealdade: A inte-
gridade qualifica a pessoa que a possui.
A lealdade e fidelidade a principios e
pessoas. O dirigente com capacidade é
respeitado por seus empregados, clien-
tes e superiores, porque sabem que po-
dem confiar nele. Permite que seus su-
bordinados lhe pegam ajuda e crédito
sempre que disso precisem, com a cer-
teza que ele lhes oferecera. Nio critica
abertamente as agoes de seus superiores,
mas discute com eles quando acha que
estao errados.

6 — Entusiasmo dindmico: Um inte-
resse grande e um cuidado no e por seu
trabalho produzem, necessariamente, a
eficiéncia do dirigente de negécios. O
interesse € a sinceridade unidos a um
entusiasmo genuino pelo préprio traba-
lho capacitam uma pessoa para realiz4-
lo com uma certeza de que seria impos-
sivel de conseguir por outros meios. Ain-
da mais, o dirigente que mostra estar an-
s10s0 por conseguir seus objetivos exerce
uma influéncia mais favoravel sobre os
que o seguem, ao contrdrio do que se
fosse desatencioso e apético.

7 — Preocupagao pelas pessoas: E co-
mum dizer que “é preciso todo tipo de gen.
te para fazer o mundo”. E igualmente ver-
dade que se necessita de muitos tipos de
pessoas para efetuar um negécio. Isto sig.
nifica que 0 bom chefe deve compreen-
der e apreciar as diferengas individuais
de seus empregados. A maioria das pes-
soas quer ser distinguida de alguma for-
ma ¢ que se lhe trate com dignidade e
respeito. O bom dirigente tentar4 con-
seguir o afeto daqueles que trabalham
com ele e para ele.

8 - Espirito mental ativo: Quem é o
responsével para tomar decisGes sobre o

funcionamento de um negbcio, deve ter
acapacidade mental suficiente para com.
preender e valorizar muitos fatores antes
de tomar uma decisio. E importante que
trate todos os problemas com um espirito
aberto. Isto significa adotar uma disposi-
¢do favordvel para escutar e considerar
as novas id€ias e para mudar as suas pré-
prias, quando a evidéncia ap6ie um pon-
tode vista diferente do seu. Deve ser répi-
do para aprender fatos, para acumular
toda a informagao referente aos mesmos
¢ para distinguir as possiveis alternativas,
A atengao mental costuma proporcio-
nar, na maioria dos casos, um modo cor-
reto de julgar as coisas.

9 — Perseveranca: A capacidade do
dirigente de negdcios para “ver o traba-
lho terminado” pode, a mitdo, significar
a diferenca entre o éxito e o fracasso de
umaempresa. Pode  que seja f4cil para
um dirigente entusiasmar-se por uma
idéia nova e proporcionar o impulso ini-
cial necessario para poder por um proje-
toem marcha. Entretanto, isto nio € sufi-
ciente e € preciso paciéncia e senso do
dever e autodisciplina para fazer frente
as contrariedades e superar os obst4cu-
los que sempre aparecem em uma organi-
zagao. O dirigente que desenvolve bons
hébitos de trabalho, autocontrole, senti-
do de independéncia e confianga em si
mesmo serd capaz de conservar e melho-

rar o negécio, inclusive nos momentos
mais dificeis.

10 - Diplomacia: Quem 1nflui So-
bre os outros com éxito & capaz, normal-
mente, de dizer ou fazer o mais certo em
cada ocasido. Em outras palavras, possui
tato ou diplomacia. Um dirigente sem es-
ta qualidade cria antagonismos que per-
turbam seus empregados, e provocam
desacordo nas relagdes com seus scios,
A diplomacia deve sempre ser acompa-
nhada de um firme controle de suas emo-
¢oes, além de um bom sentido de humor.

Isto nio significa, entretanto, que a pes-
soa que a tenha seja fraca em suas deci-
soes. Pelo contrario, existem ocasides em
que a diplomacia deve ser unida a uma
atitude firme, frente a qualquer compro-
misso que possa afetar os principios mo-
rais.
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— META PROPAGANDA
Av. Paran4, 470 — fone 22-8790

— IMOBILIARIA E CONSTRUTORA
NOVO HORIZONTE
Rua Néo Alves Martins, 3326 — fone
24-9029
Imobiliaria e construgao civil

— CARBURADOR & CIA
Rua Guarani, 294 — fone 25-1463

— CASA DE COUROS SANTA MARIA
Av. Brasil, 4514 — fone 24-7371
Com. de artefatos de couros e deriva-
dos )

— A.G. COUROS E DECORACOES
RuaJoubert de Carvalho,982 — fone
26-5356
Com. varejista de couros

— GRUPO WARLIKE
DE SEGURANCA
Rua Dalva de Oliveira, 377 — fone
23-4596
Prestagao de servigos de seguranga,
vigilancia e limpeza

— VIA SUCESSO

Av. Guaiap6, 3001 - fone 28-8339
Com. de confecgoes e calgados
CONJUNTO RESIDENCIAL
ALPHAVILLE II

Av. Dr. Alexandre Rasgulaeff, 511 —
fone 28-1525 )
GANDHIREIS COMERCIO DE IM-
PLEMENTOS AGRICOLAS LTDA
Rua Néo Alves Martins, 2447 — Sala
504 — fone 26-2258

Com. atacadista e varejista de imple-
mentos agricolas

ARMARINHOS UNIVERSO

Rua Guaiap6, 470 — fone 28-7258
Com. varejista de artigos de armari-
nhos

ENXOVAIS HELENA

Rua Santos Dumont, 2276 — fone
22-8313

GOL PROPAGANDA

Rua Santa Joaquina de Vedruna,
1954 — fone 25-3925

Ageéncia de propaganda

Atencdo Rotarianos
Empresarios

Seré realizada nos dias 03,
04 e 05 de maio de 1991, no Clube
Olimpico de Maring4, a CONFE-
RENCIA DISTRITAL DE RO-
TARY INTERNACIONAL.

Essa conferéncia terd a parti.
cipacdo de 43 clubes rotarianos,
pertencentes ao Distrito 463, que
tem como governador atual LUI
GI MORI UBALDINTI , do Rota-
ry Clube Maringa.

A coordenagao deste evento
¢ do governador 81/82 Emilio
Germani, também pertencente
ao Rotary Clube Maring4, que se-
ré4 o clube anfitrido, juntamente
com os demais Rotarys Clubes de
Maringa.

OLTA AS AULAS

O atendimento,

o preco e a qualidade
que vocé conhece

BomLiszro

livraria ¢ papelaria

Livros Didaticos e Literatura R
Artigos Escolares e para Escritorio W

 Poorpra___ M

Lojal - Av.Herval, 362 — Fone: 22-5911
Loja 2 -~ Rua Santos Dumont ¢/Getflio Vargas — Fone: 26-5250
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Golpe de Mestre

As vésperas da eclosao da Guerra
do Golfo, as expectativas de que o con-
flito armado elevasse os pregos do bar-
ril do petréleo para niveis superiores a
USS$ 60,00, causando reflexos internos
no sentido de alimentar o acirramen-
to do processo inflacionirio, tomaram
conta dos agentes econdmicos. Soman-
do-se estas expectativas a quase certeza
de um futuro congelamento de pregos,
a remarcagao de pregos preventiva dis-
seminou-se rapidamente por toda a
economia.

Baseando-se neste quadro e no ma-
logrado controle da politica monetéria,
surtos de arrocho de liquidez sucedidos
por expansOes mais que proporcionais
da base monetéria, o Governo aprovei-
tou a oportunidade para apresentar
uma radicalizagdo de sua politica antiin-
flacionéria.

Com os pregos majorados de for-

ma a oferecerem margens de lucro mais
remuneradoras e com arecuperagao da
defasagem cambial, estavam dadas as
condigoes objetivas para a adogao de
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medidas mais duras contra a inflagdo e
a economia indexada.

Assim sendo, agindo como sempre
de maneira secreta e antidemocrética,
sem a consulta prévia dos demais seg-
mentos da sociedade civil, foi despeja-
do subitamente sobre a economia na-
cional um pacote de medidas de cunho
heterodoxo, sob o pretexto de constitui-
rem-se em um aprofundamento do Pla-
no Brasil Novo, notoriamente em fran-
co declinio e descrédito.

Do conjunto de medidas adotadas
as mais importantes, por formarem as
linhas mestras do novo Plano, s3o as se-
guintes:

* O tarifago, com aumentos supe-
riores a 50% para derivados de petré-
leo, 4lcool e tarifas publicas;

. * O congelamento de pregos, es-
trategicamente camuflado em trégua
de precos e salérios; ;

* A desindexagdo da economia,
fundamentando-se na extingdo de in-
dexadores vinculadgs a variagao de pre-
gos passada. Substituidos por uma taxa
referencial de juros prefixada com base
no custo do dinheiro avaliado pelo com-
portamento médio no mercado finan-
ceiro, através de metodologia a ser ela-
borada pelo Conselho Monetério Na-
cional (até o momento a TR vem sendo
arbitrada pelo Banco Central);

* O fim das operagdes open/over-
night e dos fundos de curto prazo e de
renda fixa, criando em seus lugares o
Fundo de Aplicagdes Financeiras
(FAF), tornando proibitivas as aplica-
¢oes de curtissimo prazo com uma taxa
didria do IOF de aproximadamente
1,5%. ;

* A unificagao das datas-bases em
julho para todas as categorias do traba-
lho;

* Aregressividade, segundo juris-

tas, inconstitucional, do rendimento de .
cadernetas de poupancga com aniversa-
rios posteriores ao dia 02 de fevereiro
de 1991;

* A aplicagao de um fator didrio
de deflagdo sobre operagdes de crédito
efetuadas a partir do dia 12 de setembro
at€ o dia 31 de janeiro de 1991.

O presente artigo procura enfati-

zar esta Gltima medida que trouxe refle-
xos imediatos e revigorantes sobre o
or¢amento do governo federal.

Partindo-se da hipétese de que,
mantidas todas as demais varijveis
constantes, um superévit das contas do
Tesouro Nacional seja obtido mediante
aumento na base de arrecadagio de
impostos e redugdo de pagamentos a
fornecedores privados de bens e servi-
gos. E facilmente perceptivel que a apli-
cagao da tablita sobre o saldo devedor
das contas do Governo Federal com tais
fornecedores e, paulatinamente, a nao-
incidéncia desta sobre os impostos darg
margem a um ganho significativo de
suas receitas sobre suas despesas.

Em outras palavras, as dividas con-
traidas pelo Governo durante o periodo
anteriormente mencionado junto a for-
necedores tem seus saldos devedores
reduzidos pela utilizagio do fator de de-
flagao diério. Por outro lado, verifica-se
uma transferéncia de renda do setor
privado para o setor piiblico tendo em
vista que este deflator ndo recai sobre
0s impostos que incidem em operagoes
de crédito, ou seja, a base de célculo
destes impostos permanece sendo o va-
lor faturado pela empresa e nao o valor
efetivamente recebido pela venda da
mercadoria apés a aplicagio do defla-
tor didrio sobre suas prestagoes.

Neste sentido, reconhecidamente
podemos considerar estajogada do Go-
verno como um Golpe de Mestre.

José Adirson Gianotto Nascimento
Assessor Econémico

FONTES: SUMA ECONOMICA E GA-
ZETA MERCANTIL
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Imposto = Contribui¢ao
Social - Ganho de Capital

Boletim Central Extraordin4rio 11
DRE, de 04/02/91
EMENTA - Esclarecimentos relativos
ao pagamento de Tributos e Contribui-
¢oes Federais a partir de 01/02/91. face
a Medida Provis6ria 294, de 31/01/91
Imposto de Renda - Pessoa Fisica

1 — Mensalao — ano-base — 1990 —

O valor do imposto, em quantidade de
BTNE, seré convertido em cruzeiros to-
mando por base o valor de Cr$
126.8621. A partir de 05/02/91, inclusi-
ve, incidird o encargo calculado com
base na evolugao da TRD até a data do
pagamento. As demais condigdes para
pagamento permanecem inalteradas.
2 — Carné-Leao
Rendimentos do ano-base de 1990: apli-
cam-se as mesmas normas do mensalao
(item 1). Sobre o valor assim determina-
do incidirdo a multa de mora (10% ou
20%) e os juros de mora de 1% ao més
ou fragao.
Rendimentos do ano-base de 1991: O
pagamento serd efetuado, em cruzei-

ros, até o ultimo dia 1til da primeira
quinzena do més seguinte ao do recebi-
mento dos rendimentos. Se o pagamen-
to for efetuado a partir do més seguinte
ao do vencimento, incidird o encargo
calculado com base na evolugao da TR.
As normas para cobranga da multa de
mora e dos juros permanecem inaltera-
das.

3 — Ganhos de Capital

Determinagao do custo: No caso de ali-
enacao de bens e direitos (Lei n® 8134,

art.8,T), o custo de aquisi¢ao, em quan-
tidade de BTN, ser4a convertido em cru-
zeiros tomando por base o valor de Cr$
126,8621. A partir de fevereiro/91. O
custo de aquisigao serd ajustado com
base na evolugao da TR, até o més da
alienagao.
No caso de Operagoes realizadas em
bolsas de valores, de mercadorias, de
futuros e assemelhados (Lei 8134, art.
18, II), o custo de aquisigdo ser4 ajusta-
do pelo BTNF e TRD (Portaria MEFP
n? 65, de 01/02/91).
Recolhimento do imposto: Aplicam-se
os mesmos procedimentos explicitados
no item 2 (Carné-leao).
Imposto de renda - pessoa juridica
4 — Duodécimos e quotas — O valor
do imposto, em quantidade de BTNF,
seré convertido em cruzeiros tomando
por base o valor de Cr$ 126,8621. A par-
tir de 05/02/91, inclusive, incidir4 o en-
cargo calculado com base na evolugao
daTRD até data do pagamento. As de-
mais condi¢des para pagamento per-
manecem inalteradas.
Contribuicao Social e Imposto
de Renda sobre o Lucro Liquido
5— Aplicam-se os mesmos procedimen-
tos explicitados no item 4 (IRPJ).
Imposto de Renda - Fonte e IOF
6 — Retengoes efetuadas até janeiro/91:
Aplicam-se os mesmos procedimentos

explicitados no item 1.

6.1 — Retengoes efetuadas a partir de
01/02/91: O pagamento podera ser efe-
tuado pelo valor original, até o primeiro

dia subsequente ao da ocorréncia do fa-
to gerador. Ap0Os essa data, incidird o
encargo calculado com base na evolu-
¢ao da TRD. As demais condigoes para
o recolhimento do imposto permane-
cem inalteradas.
LPL., Finsocial, Pis/Pasep,
Contribuigao sobre o Agiicar e dlcool
7 — Periodos de apuragao encerrados
até janeiro/91: Aplicam-se os mesmos
procedimentos explicitados no item 1.
7.1 — Periodosde apuragioiniciados a
partir de 01/02/91: O pagamento pode-
ré ser efetuado pelo valor original, até
o primeirodia subsequente ao do encer-
ramento do periodo de apuragio. Ap6s
essa data, incidir4 o encargo calculado
com base na evolugio da TRD. As de-
mais condi¢des para o pagamento do
imposto ou contribuigio permanecem
inalteradas.
Parcelamento
8 — Parcelamentos concedidos até
01/02/91: Aplicam-se os mesmos proce-
dimentos explicitados no item 1.
8.1 Parcelamento concedidos a partir
de 04/02/91: Os débitos serdo atualiza-
dos at€ 01/02/91 com base no BTNF de
Cr$ 126,8621; a partir de 05/02/91, in-
clusive, incidird o encargo calculado
com base na evolugio do TRD, até a
data da concessao do parcelamento.

Por ocasido do pagamento, incidir4 so-
bre cada parcela o encargo calculado
com base na evolugao da TRD da data
do pagamento emrelagao a data da con-
cessao.
Restituigies
9 — Apuradas em declaragdes de IRPF
¢ IRPJ: Aplicam-se os mesmos procedi-
mentos explicitados no item 4 (IRPJ).
Prazos de vencimento dos
tributos e contribuigoes
10 — Os prazos de vencimento nao fo-
ram alterados.

),
Yducta

CINE FOTO SOM

AGORA,COM MODERNISSIMO LABORATORIO
A SUA FOTO FICA PRONTA EM

APENAS 27 MINUTOS.

17 LOJAS AO SEU DISPOR 7‘ y |

INSTRUMENTOS MUSICAIS

Paranavaf - Umuarama
Assis Chateaubriand
Goioeré - Cuiaba (MT)

ORGAOS MINAMI, PIANOSE

2,

INSTRUMENTOS
DE SOPRO
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Previdéncia Socid
Recohimento de Contribuiges

INSS para todas Secretarias Regionais
e o Nicleo Executivo

“401.010.0 -NR 19-06/02/91 — Circular

Retificamos o Telex-Circular n®
401.010.0/17, de 04/02/91, que passa ter
a seguinte redagdo: Em razao do dis-
posto no art. 7° da Medida Proviséria n®
294, de 31/01/91, publicada no DOU de
12/02/91, deverao ser utilizados os se-
guintes critérios para a atualizagao de
contribuigao previdenciéria e aplicados
os indices de acordo com a Taxa Refe-
rencial Di4ria (TRD), divulgada pelo
Comunicado BACEN n® 2294, de
12/02/91, publicada no DO de 04/02/91,
conforme a seguir:

I — Contribuigoes da competén-
cia jan/91

a) até 04/02/91 — nao incidird o
nenhuma atualizagao;

b) no dia 05/02/91 — multiplicar o
valor da contribui¢ao por 1.002874;

¢) no dia 06/02/91 — multiplicar o
valor da contribuigao por 1.005757;

d) no dia 07/02/91 — multiplicar o
valor da contribuigao por 1.008647;

e) a diferenga encontrada entre o
valor da contribuigao e os valores en-
contrados nas letras b, c e d deste item
correspondem 2 atualizagao monetéria
a ser langada no campo 28 do DARP.

II — Contribuigdes anteriores a
jan/91

a) o valor da contribuigao deveré
ser dividido pelo BTNF do primeiro dia
atil do més seguinte ao da competéncia
em atraso:

b) a quantia de BTNF encontrada
na forma da letra a deste item devera
ser multiplicada por Cr$ 126.8621
(BTNF vigente no dia 1%/02/91);

¢) o valor em cruzeiros encontrado
naletrab deste item deveré ser multipli-
cado pelos indices abaixo, de acordo
com o dia do efetivo recolhimento:

dia 04/02/91 - 1.000000
dia 05/02/91 — 1.002874
dia 06/02/91 — 1.005757
dia 07/02/91 - 1.008647

III - Débitos (parcelados ou nao)

a) a quantidadede BTNFconstan-
tes dos débitos parcelados deverao ser
multiplicadas por Cr$ 126.8621 (BTNF
do dia 19/02/91);

b) o valor em cruzeiros encontrado
naletra a deste item devera ser multipli-

cado pelos indices abaixo, de acordo
com o dia do efetivo recolhimento:

dia 04/02/91 — 1.000000
dia 05/02/91 — 1.002874
dia 06/02/91 — 1.005757
dia 07/02/91 — 1.008647

IV — As demais disposigdes com
relagdo a prazos para recolhimento,
aplicacao de multas e juros, bem como
pertinentes aos parcelamentos que nao
venham a ferir o contido neste Telex-
Circular continuam em pleno vigor.

V - Os indices de atualizagao, com
base na TRD a serem aplicados a partir
do dia 08/02/91, serao oportunamente
divulgados.

VI - Dever4 ser dada ampla divul-
gagao do teor deste Telex Circular as-
sim como as dividas que porventura
possam surgir deverao ser encaminha-
das através de fac-simile a esta Direto-
ria.

Valor referencial

de financiamentos

Comunicado n° 2.300, de 04/02/91
5 (DOU 06/02/91)
Divulga o valor a ser utilizado em substi.
tuigdo ao Valor Referencial de Finan-
ciamento-VRF

Tendo em vista o disposto no artigo
3¢ da Medida Proviséria n® 294, de
31/01/91, esclarecemos que o Valor Re-
ferencial de Financiamento (VRF) foi
extinto a partir de 19/02/91.

2-Em vista disso, o valor do VRE,
destinado exclusivamente a conversio
em cruzeiros dos limites operacionais e
de garantia mencionados naregulamen-
tacio do SFH e do SBPE, ¢ de Cr$
1.667,02.

3 - Oportunamente serd divulgada
regulamentagao adaptando as normas
do SFH/SBPE ao disposto na mencio-
nada Medida Provisoria.

4-Este comunicado entra em vigor
na data de sua publicagao.

Aluguéis

Os contratos de aluguéis celebrados
antes de 31 de janeiro, em indice que
néo foi extinto pelo governo, nio sofre-
rao alteragao. “CONTRATOS INDE.
XADOS PELO INDICE GERAL DE
PRECOS IGBR INDICE DA CONS.-
TRUCAO CIVIL OU INDICE DA FI-
PE?”, estes continuarao valendo por tra-
tar-se de um ato juridico perfeito. Por-
tanto o aluguel continuavalendo e deve
ser reajustado de acordo com o que foi

acertado entre as partes. .

Os contratos celebrados em BO-
NUS DO TESOURO NACIONAL-
BTN, serao reajustados na data do ven-
cimento da seguinte forma: ao contrato
celebrado em outubro com vencimento
em margo, dever4 ser aplicada a corre-
¢ao do BTN relativo aos meses de outu-
bro, novembro, dezembro e janeiro
(mais 20,21% variagiao do BTN no més
de Janeiro).

Para o pagamento a partir do inicio
de abril, seré corrigido com o percen-
tual dos meses acima citados. Os meses
de fevereiro e margo nio terdo corre-
¢ao, pois o indexador, ou seja 0 BTN,
foi extinto. Suponhamos que o contrato
foi celebrado em janeiro, neste caso s6
haverd corregdo relativa ao mesmo
més, ou seja 20,21%, e assim por diante.

Os novos contratos de aluguéis re-
sidenciais deverao se adequar as novas
regras, ou seja a variagao média dos sa-
larios dos trabalhadores, de janeiro a
julho. O IBGE tera em agosto o cilculo
médio dos saldrios para reajustar os
aluguéis.

Os contratos fixados em BTN,
quando vencerem, deverao enquadrar-
se na nova regra, mediante negociagao
entre as partes. Na hip6tese do contrato
que venceu em margo, o novo aluguel
dever4 ser firmado prevendo cldusula
dereajuste em agosto, proporcional aos
meses incorridos, de acordo com a mé-
dia dos ganhos de sal4rios dos trabalha-
dores de janeiro a julho.

Multas trabalhistas

As multas por infragao a legislagdo
do trabalho desde 25/10/89, data da pu-.
blicagdo da Lei n® 7.855 de 24/ 10/89,
passaram a ser calculadas em quantida-
des de BTN e convertidas em cruzeiros
quando do efetivo pagamento, obser-
vado nessa época o valor do mesmo
(BTN).

Com as novas regras de desindexa-
¢a0 da economia, temos que a forma de
apuragao deverd permanecer a ela a-
crescentando o BTN.

O valor apurado com base na TR
acumulada relativa ao periodo de
04/02/91 até a data do pagamento
Exemplo: suponhamos que a TR seja
de 1.07528
BTN extinta 126.8621 x TR '1.07528 =
136.4123
neste caso a base de célculo seré
136.4123
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Imposto - Contribuicao
Social = Ganho de Capital

Boletim Central Extraordin4rio 11
DRE, de 04/02/91
EMENTA - Esclarecimentos relativos
ao pagamento de Tributos e Contribui-
¢oes Federais a partir de 01/02/91. face
a Medida Provis6ria 294, de 31/01/91
Imposto de Renda — Pessoa Fisica

1 — Mensalao — ano-base — 1990 —

O valor do imposto, em quantidade de
BTNE, seré convertido em cruzeiros to-
mando por base o valor de Cr$
126.8621. A partir de 05/02/91, inclusi-
ve, incidird o encargo calculado com
base na evolugao da TRD até a data do
pagamento. As demais condigdes para
pagamento permanecem inalteradas.
2 — Carné-Leao
Rendimentos do ano-base de 1990: apli-
cam-se as mesmas normas do mensalao
(item 1). Sobre o valor assim determina-
do incidirao a multa de mora (10% ou
20%) e os juros de mora de 1% ao més
ou fragao.
Rendimentos do ano-base de 1991: O
pagamento sera efetuado, em cruzei-

ros, até o tltimo dia atil da primeira
quinzena do més seguinte ao do recebi-
mento dos rendimentos. Se o pagamen-
to for efetuado a partir do més seguinte
ao do vencimento, incidird o encargo
calculado com base na evolugao da TR.
As normas para cobranga da multa de
mora e dos juros permanecem inaltera-
das.

3 — Ganhos de Capital

Determinagio do custo: No caso de ali-
enacao de bens e direitos (Lei n® 8134,

art. 8,I), o custo de aquisi¢ao, em quan-
tidade de BTN, ser4 convertido em cru-
zeiros tomando por base o valor de Cr$
126,8621. A partir de fevereiro/91. O
custo de aquisigao serd ajustado com
base na evolugao da TR, até o més da
alienagao.

No caso de Operacoes realizadas em
bolsas de valores, de mercadorias, de
futuros e assemelhados (Lei 8134, art.
18, II), o custo de aquisigao ser4 ajusta-
do pelo BTNF e TRD (Portaria MEFP
n? 65, de 01/02/91).

Recolhimento do imposto: Aplicam-se
os mesmos procedimentos explicitados
no item 2 (Carné-leao).

Imposto de renda — pessoa juridica
4 — Duodécimos e quotas — O valor
do imposto, em quantidade de BTNE,
sera convertido em cruzeiros tomando
por base o valor de Cr$ 126,8621. A par-
tir de 05/02/91, inclusive, incidira o en-
cargo calculado com base na evolugao
daTRD até datado pagamento. As de-
mais condigdes para pagamento per-
manecem inalteradas.
Contribuicao Social e Imposto
de Renda sobre o Lucro Liquido
5—Aplicam-se os mesmos procedimen-
tos explicitados no item 4 (IRPJ).
Imposto de Renda — Fonte e IOF
6 — Retengoes efetuadas até janeiro/91:
Aplicam-se os mesmos procedimentos

explicitados no item 1.

6.1 — Retengoes efetuadas a partir de
01/02/91: O pagamento podera ser efe-
tuado pelo valor original, até o primeiro

dia subsequente ao da ocorréncia do fa-
to gerador. Apés essa data, incidir4 o
encargo calculado com base na evolu-
¢aoda TRD. As demais condigoes para
o recolhimento do imposto permane-
cem inalteradas.
LPIL, Finsocial, Pis/Pasep,
Contribuicao sobre o Agiicar e dlcool
7 — Periodos de apuragao encerrados
até janeiro/91: Aplicam-se 0s mesmos
procedimentos explicitados no item 1.
7.1 — Periodosde apuragaoiniciados a
partir de 01/02/91: O pagamento pode-
ré ser efetuado pelo valor original, até
o primeirodia subsequente ao do encer-
ramento do periodo de apuragio. Ap6s
essa data, incidir4 o encargo calculado
com base na evolugdo da TRD. As de-
mais condig¢des para o pagamento do
imposto ou contribuigio permanecem
inalteradas.
Parcelamento
8 — Parcelamentos concedidos até
01/02/91: Aplicam-se os mesmos proce-
dimentos explicitados no item 1.
8.1 Parcelamento concedidos a partir
de 04/02/91: Os débitos serdo atualiza-
dos até 01/02/91 com base no BTNF de
Cr$ 126,8621; a partir de 05/02/91, in-
clusive, incidird o encargo calculado
com base na evolugio do TRD, até a
data da concessao do parcelamento.

Por ocasido do pagamento, incidir4 so-
bre cada parcela o encargo calculado
com base na evolugio da TRD da data
do pagamento emrelagao a data da con-
cessao.
Restituicoes
9 — Apuradas em declaragdes de IRPF
e IRPJ: Aplicam-se 0s mesmos procedi-
mentos explicitados no item 4 (IRPJ).
Prazos de vencimento dos
tributos e contribuigoes
10 — Os prazos de vencimento nao fo-
ram alterados.
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Previdéncia Social
Recohimento de Contribuides

INSS para todas Secretarias Regionais
e o Nuacleo Executivo

“401.010.0 -NR 19- 06/02/91 — Circular

Retificamos o Telex-Circular n®
401.010.0/17, de 04/02/91, que passa ter
a seguinte redagao: Em razao do dis-
postono art. 7° daMedida Provis6ria n®
294, de 31/01/91, publicada no DOU de
12/02/91, deverao ser utilizados os se-
guintes critérios para a atualizagao de
contribuigao previdenciaria e aplicados
os indices de acordo com a Taxa Refe-
rencial Didria (TRD), divulgada pelo
Comunicado BACEN n® 2.294, de
12/02/91, publicada no DO de 04/02/91,
conforme a seguir:

I — Contribuigoes da competén-
cia jan/91

a) até 04/02/91 — nao incidird o
nenhuma atualizagao;

b) no dia 05/02/91 — multiplicar o
valor da contribuigao por 1.002874;

¢) no dia 06/02/91 — multiplicar o
valor da contribuigao por 1.005757;

d) no dia 07/02/91 — multiplicar o
valor da contribuigao por 1.008647;

e) a diferenga encontrada entre o
valor da contribuigdo e os valores en-
contrados nas letras b, c e d deste itefn
correspondem a atualizagdo monetéria
a ser langada no campo 28 do DARP.

II — Contribui¢des anteriores a
jan/91

a) o valor da contribuigao devera
ser dividido pelo BTNF do primeiro dia
util do més seguinte ao da competéncia
em atraso:

b) a quantia de BTNF encontrada
na forma da letra a deste item devera
ser multiplicada por Cr$ 126.8621
(BTNF vigente no dia 19/02/91);

¢) o valor em cruzeiros encontrado
naletrab deste item devera ser multipli-
cado pelos indices abaixo, de acordo
com o dia do efetivo recolhimento:

dia 04/02/91 - 1.000000
dia 05/02/91 - 1.002874
dia 06/02/91 — 1.005757
dia 07/02/91 - 1.008647

III - Débitos (parcelados ou nao)

a) a quantidadede BTNFconstan-
tes dos débitos parcelados deverao ser
multiplicadas por Cr$ 126.8621 (BTNF
do dia 1%/02/91);

b) o valor em cruzeiros encontrado
naletra a deste item deveré ser multipli-

cado pelos indices abaixo, de acordo
com o dia do efetivo recolhimento:

dia 04/02/91 — 1.000000

dia 05/02/91 — 1.002874

dia 06/02/91 — 1.005757

dia 07/02/91 — 1.008647

IV — As demais disposigdoes com
relacdo a prazos para recolhimento,
aplicagdo de multas e juros, bem como
pertinentes aos parcelamentos que nao
venham a ferir o contido neste Telex-
Circular continuam em pleno vigor.

V - Os indices de atualizagdo, com
base na TRD a serem aplicados a partir
do dia 08/02/91, serao oportunamente
divulgados.

VI - Dever4 ser dada ampla divul-
gagdo do teor deste Telex Circular as-
sim como as dividas que porventura
possam surgir deverao ser encaminha-
das através de fac-simile a esta Direto-
ria.

Valor referencial

de financiamentos

Comunicado n° 2.300, de 04/02/91
4 (DOU 06/02/91)
Divulga o valor a ser utilizado em substi.
tui¢do ao Valor Referencial de Finan-
ciamento-VRF

Tendo em vista o disposto no artigo
32 da Medida Proviséria n® 294, de
31/01/91, esclarecemos que o Valor Re-
ferencial de Financiamento (VRF) foi
extinto a partir de 19/02/91.

- 2-Emvista disso, o valor do VRF,
destinado exclusivamente A conversio
em cruzeiros dos limites operacionais e
de garantia mencionados naregulamen-
tagio do SFH e do SBPE, ¢ de Cr$
1.667,02.

3 - Oportunamente serd divulgada
regulamentagao adaptando as normas
do SFH/SBPE ao disposto na mencio-
nada Medida Provisoéria.

4-Este comunicado entra em vigor
na data de sua publicagio.

Aluguéis

Os contratos de aluguéis celebrados
antes de 31 de janeiro, em indice que
nao foi extinto pelo governo, nao sofre-
rdo alteracao. “CONTRATOS INDE-
XADOS PELO INDICE GERAL DE
PRECOS IGB INDICE DA CONS-
TRUCAO CIVIL OU INDICE DA FI-
PE?, estes continuarao valendo por tra-
tar-se de um ato juridico perfeito. Por-
tanto o aluguel continua valendo e deve
ser reajustado de acordo com o que foi

acertado entre as partes. .

Os contratos celebrados em BO-
NUS DO TESOURO NACIONAL-
BTN, serdo reajustados na data do ven-
cimento da seguinte forma: ao contrato
celebrado em outubro com vencimento
em margo, dever4 ser aplicada a corre-
¢ao do BTN relativo aos meses de outu-
bro, novembro, dezembro e janeiro
(mais 20,21% variagao do BTN no més
de Janeiro).

Para o pagamento a partir do inicio
de abril, sera corrigido com o percen-
tual dos meses acima citados. Os meses
de fevereiro e margo nio terdo corre-
Gao, pois o indexador, ou seja 0 BTN,
foi extinto. Suponhamos que o contrato
foi celebrado em janeiro, neste caso s6
haverd corregdo relativa ao mesmo
més, ou seja 20,21%, e assim por diante.

Os novos contratos de aluguéis re-
sidenciais deverao se adequar as novas
regras, ou seja a variagao média dos sa-
larios dos trabalhadores, de janeiro a
julho. O IBGE ter4 em agosto o célculo
médio dos saldrios para reajustar os
aluguéis.

Os contratos fixados em BTN,
quando vencerem, deverdo enquadrar-
se na nova regra, mediante negociagao
entre as partes. Na hip6tese do contrato
que venceu em margo, o novo aluguel
deverd ser firmado prevendo cl4usula
dereajuste em agosto, proporcional aos
meses incorridos, de acordo com a mé-
dia dos ganhos de salérios dos trabalha-
dores de janeiro a julho.

Multas trabalhistas

As multas por infragdo a legislagao
do trabalho desde 25/10/89, data da pu-_
blicagdo da Lei n® 7.855 de 24/10/89,
passaram a ser calculadas em quantida-
des de BTN e convertidas em cruzeiros
quando do efetivo pagamento, obser-
vado nessa época o valor do mesmo
(BTN).

Com as novas regras de desindexa-
¢ao da economia, temos que a forma de
apuracao dever4 permanecer a ela a-
crescentando o BTN.

O valor apurado com base na TR
acumulada relativa ao periodo de
04/02/91 até a data do pagamento
Exemplo: suponhamos que a TR seja
de 1.07528
BTN extinta 126.8621 x TR '1.07528 =
136.4123
neste caso a base de célculo seréd
136.4123
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Nova politica salarial

Através da Medida Proviséria
295/91, o Governo Federal estabeleceu
anova politica salarial aplicavel a todos

os trabalhadores, com excecao dos ser-
vidores piiblicos, pensionistas € aposen-
tados.

No més fevereiro os saldrios serao rea-
justados conforme tabela abaixo fican-
do em seguida congelados até junho.

1990 1991
Dia Dia
FEV. | MAR.| ABR MAL | JUN.| JUL.| AGO.| SET. | OUT.| NOV.| DEZ.| JAN. FEV
1 10.1927} 5.5299 | 3.8190| 3.5404( 3.2317| 2.8620{ 2.5546| 2 2656 | 1.9838| 1.7164| 1.4503| 1.21C0 1.0000 1
2 5.9725( 5.4042 | 3.8094| 3.5300| 3.2187| 2.8515| 2.5448| 2.2555 | 1.9746 | 1.7068 14424 | 1.2026 | 1.0000 2
3 9.7571| 53994 | 3.7997  3.5196| 3.2057| 2.8411| 2.5349| 2.2456 | 1.9654 | 1.6973 | 1.4340| 1.1952 1.0000 3
4 9.5463 5.3353 | 3.7902| 3.5092( 3.1927( 2.8307 | 2.5251| 2.2357 | 1.9562 | 1.6878| 1.4256| 1.1879 1.0000 4
5 9.3401| 5.2720 | 3.7806| 3.4989| 3.1798| 2.8203| 2.5154 ( 2.2258 | 1.9471 | 1.6784 | 1.4173| 1.1806 {1.0000 5
6 9.1383(5.2094 | 3.7711 3.4887| 3.1669| 2.8100] 2.5056 | 2.2160 | 1.9381 | 1.6690 | 1.4050| 1.1734 | 1.0000 6
7 8.9409| 5.1475| 3.7616| 3.4784| 3.1541 2.7997| 2.4959 | 2.2062 | 1.9290 | 1.6597 | 1.4008| 1.1662 |1.0000 7
8 8.7477| 5.0864 | 3.7521| 3.4682| 3.1414| 2.7895| 2.4863 | 2.1964 | 1.9200 | 1.6504 | 1.3926| 1.1530 |1.0000 8
9 8.5588| 5.0261 | 3.7426| 3.4580( 3.1287| 2.7793| 2.4767 | 2.1867 1.9111(1.6412| 1.3845| 1.1519 |1.0000 g
10 8.3739)| 4.9664 | 3.7332| 3.4478| 3.1160| 2.7691| 2.4671 | 2.1771 | 1.9022 | 1.6320 1.3764 | 1.1448 |1.0000 10
11 8.1930(4.9074 | 3.7238! 3.4377| 3.1034| 2.7590| 2.4576 | 2.1675 | 1.8933 | 1.6229 | 1.3684 | 1.1378 |1.0000 11
12 8.0160|4.8492 | 3.7144 | 3.4276| 3.0909( 2.7489 | 2.4481 | 2.1579 | 1.8845 | 1.6139 1.3604 | 1.1303 |1.0000 12
13. 7.8428|4.7916 | 3.7050 | 3.4175] 3.0784| 2.7388 | 2.4386 | 2.1484 {18757 | 1.6048 | 1.3524 | 1.1239 1.0000 13
14 7.6734|4.7348 | 3.6956 | 3.4075| 3.0660( 2.7288 | 2.4292 | 2.1389 [ 1.8670 | 1.5959 13445 1.1170 |{1.0000 14
15 7.507614.6785 | 3.6863 [ 3.3975| 3.0536| 2.7188 | 2.4198 | 2.1294 | 1.8583 | 1.5870 | 1.3367 | 1.1102 |1.0000 15
16 7.3454|4.6230 | 3.6770( 3.3875( 3.0412| 2.7089 | 2.4104 | 2.1200 | 1.8496 | 1.5781 13289 1.1034 {1.0000 16
17 7.1868|4.5681 | 3.6678 | 3.3776| 3.0289 | 2.6990 | 2.4011 [ 2.1107 |1.8410 | 1.5693 | 1 3211 1.0966 {1.0000 17
18 7.0315/4.5139 | 3.6585 | 3.3676| 3.0167 | 2.6891 | 2.3918 [ 2.1013 | 1.8324 | 1.5605 1.3134 | 1.0893 |[1.0000 18
19 6.8796|4.4603 | 3.6493 | 3.3577 | 3.0045| 2.6793 | 2.3826 |2.0921 | 1.8239 1.5518 | 1.3057 | 1.0832 {1.0000 19
20 6.731014.4074 | 3.6401 | 3.3479 2.9924 | 2.6695 | 2.3734 | 2.0828 |1.8154 1.5431 | 1.2981 | 1.0766 |1.0000 20
21 6.5856)14.3551 (3.6309 | 3.3380( 2.9803 | 2.6597 | 2.3642 |2.0736 |1.8069 1.56345 | 1.2905 | 1.0700 |{1.0000 21
22 6.443314.3034 | 3.6217 | 3.3282| 2.9682 | 2.6500 | 2.3550 |2.0645 1.7985 [ 1.5259 | 1.2830 | 1.0634 {1.0000 22
23 6.3041(4.2523 [3.6126 | 3.3184 | 2.9562 | 2.6403 | 2.3459 |2.0554 |1.7901 1.5174 | 1.2755 | 1.0589 [1.0000 23
24 | 6.1679|4.2018 |3.6035 | 3.3087 | 2.9443 | 2.6306 | 2.3369 |2.0463 [1.7818 | 1.5089 | 1.2680 | 1.0504 |1.0000| 24
25 6.03474.1519 |3.5944 | 3.2990 | 2.9324 | 2.6210 | 2.3278 |2.0372 1.7735 [ 1.5005 | 12606 | 1.0440 |1.0000 25
26 5.9043(4.1026 |3.5853 | 3.2893 | 2.9205 | 2.6114 |2.3188 [2.0282 |1.7652 1.4921 {1.2533 | 1.0376 {1.0000 26
27 5.7768|4.0539 |3.5763 | 3.2796 | 2.9087 | 2.6019 [2.3099 |2.0193 1.7570 | 1.4838 | 1.2460 | 1.0312 |1.0000 27
28 5.652014.0058 |3.5673 | 3.2700 | 2.8969 | 2.5924 |2.3009 [2.0104 |1 7488 {1.4755 | 1.2387 | 1.0249 (1.0000 28
29 3.9583 |3.5583 | 32604 | 2.8852 | 2.5829 12.2920 [2.0015 |1.7406 1.4673 [1.2314 [ 1.0186 29
30 3.9113 |3.5493 | 3.2508 | 2.8736 | 2.5734 (22832 [1.9926 [1.7325 1.4591 (12243 [ 1.0124 30
31 3.8649 32412 2.5640 [2.2743 1.7245 1.2171 | 1.0062 31
FEV. | MAR. | ABR. | MAIL. | JUN. | JUL. | AGO. | SET. OUT. | NOV. | DEZ. | JAN. FEV
Dia - Dia
1990 1991
: SISTEMA DE MANUTENCAO DE
O critério a ser utilizado: ser4 res- 0790 22.000,00 215546 56.201,20 ENSINO 1° GRAU (SME)
pcitado o principio da irredutibi]jdade 08/90 22000,00 2.2656 49.843,20 PRECO UNITARIO MEZVSAL DE VAGA
salarial. O salério de fevereiro ser4 apu-- (1)(9)% ﬁ%i% %3?22 2;281:40 YALORVIGENTENONSTRIMES TRE S
rado multiplicando o valor recebido 1190 3600000 1.4509 52:2(3)2’:(2 O Presidente do Conselho Delibe-
nos Gltimos 12 meses (fevereiro/ 20 e 12/90 45.000,00 12100 54.450,00 | rativodo Fundo Nacional de Desenvol-
Janeiro/91) pelo mdxcc? de remuneragao vimento da Educagio-FNDE, no uso
coorrespondente ao dia do efetivorece- 747.460.33 de suas atribuigoes e tendo em vista o
S b

bimento, conforme o exemplo a seguir:
Um empregado que recebeu Cr$
10.000,00 no dia 12 de fevereiro

SALARIO
ATUA-
LIZADO

} FATOR
MES SALARIO DA
TABELA

10.1927
5.5299
3.8190
3.5404
3.2317
2.8620

01/90
02/90
03/90
04/90
05/90
06/90

10.000,00
17.280,00
17.280,00
17.280,00
17.280,00
17.280,00

101.927,0¢
95.547,16
65.992,32
61.178,11
55.843,78
49.45536

Saldrio de Fevereiro 747.460,33 : 12 =
62.288,36

Nota: estes saldrios foram pagos no dig 1°
do més seguinte. ‘

SALARIO MINIMO

‘O saldrio minimo deixa de ter a va-
riagdo bimestral do fndice da Cesta B4-
sica (ICB) pelo percentual de 6,09, sen-
do este reajustado por ato do Ministro
da Fazenda, Economia e Planejamento
nos meses de agosto e fevereiro.

disposto no art. 10, inciso III, do Decre-
to n® 87.043, de 22 de margo de 1982,
com a redagao dada pelo Decreto n®
88.374, de 07 de junho de 1983.

Resolve ad referendum:

art. 12 — Fixa em Cr$ 2.220,00 (dois
mil duzentos e vinte cruzeiros) o prego
unitirio mensal da vaga para o Sistema
de Manutengao de Ensino de 12 Grau-
SME, a vigorar no 12 trimestre de 1991,
em todo territério nacional.

art. 22— Revogam-se as disposi¢des
em contrério. '
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Tributos / Contribuices Federais

De acordo com o Ato Declaratério CASr n2? 30, de
26/12/90, foram alterados os c6digos no preenchimento do
Campo 08 do DARF, a partir de 1%/01/91.

Alteracao no preenchimento do campo 08 do DARF

IRPJ-Demais Empre-
sas
I. <150 mil BTN

0220

Real > 300.000 BTN
8070-IRPJ-C/L.Real
150 mil a 300 mil BTN

IR - RETIDO
NAS FONTES

IRRF - REMESSAS
PARA O EXTERIOR

Royalties e Pag. de
Assist. Técnica
Remessas com Bene-
ficio Pecuniario
Aplic. Fin / Rend.

Trab. Aluguéis e Ar-

rend.

Juros e Comissoes em
Geral

Result. de Partic. So-
ciet. e Imp. Suplem.

0422

0430

0473

0490

IRRF — RENDIMEN-
TO DO TRABALHO

Rendimento do Tra-
balho Assalariado

Rend. do Trabalho s/
vinculo Empregaticio

0561

0588

Co6digos a Coédigos Incorpora-
constar  dof dos (os codigos rela-
Denominagao Campo 08 dof cionados nesta coluna
DARF nao serao mais utiliza-
dos devendo as hipé-
teses neles contempla-
das ser enquadradas
nos cddigos da coluna
anterior)
IMPOSTO SOBRE
A IMPORTACAO
Imp. Impor. s / Baga-
gem Acompanhada 0094
Imposto s / Importa-
¢ao-outros 0086 0078-Veiculos e Auto-
moveis
5491-Rem. Postais In-
ternacionais
9064-Imposto
Importacao Adicional
IMPOSTO SOBRE
EXPORTACAO
Imposto s / exporta-
¢ao-Cacau 1089 -
Imposto s / exporta-
cao-Outros 0107 -
IR - PESSOAS
FISICAS
IRPF-Quotas-Decla- ’
Tagao ; 0211 B
IRPF-Carné-Ledo 0190 -

IRPF-Ganhos Liq. s/
Oper. em Bolsa
IRPF-Ganhos de Ca-
pital na Alienagao de
Bens e Direitos

6015

4600

IRRF - RENDIMEN-
TO DO CAPITAL

IR - PESSOAS
JURIDICAS

IRPJ - Entidades Fi-
nanceiras
IRPJ-Demais Empre-
sas

I. >150 mil BTN

1599

0262

0262-IRPJ- C/L

Operagdes de Curto
Prazo

Operagoes de Longo
Prazo

Fundos de Curto
Prazo

Resultado em Partic.
Societéarias

Rend. Aufer. S6cios
Sociedades Civis
Profissoes
Regulamentadas

0730

8053

9128

0764

297

0730-Oper. de Curto
Prazo - PJ
5768-Oper. de Curto
Prazo — Demais
8053-Oper. de Longo
Prazo-PJ
8061-Oper. de Longo-
Prazo — Demais
9128-Fundos de Curto
Prazo-PJ
0609-Fundos de Curto
Prazo — Demais
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Demais-Rendimentos

de Capital 0924 0924-Aluguéis e Ro-
yalties
0650-Juros Caderneta
Poupanca - PJ
0772-Fin. em Oper. a
termo em Bolsa de
Val.
1880-Juros Caderneta
de Poupanga (Pec.
Pait. Prev. Priv., PF)
3674-Fundos de
Renda Fixa
0705-Juros € Rend. de
Cap. Nao Especific.
Lei-8021/90 1283 —
IRRF - OUTROS
RENDIMENTOS
Prémios Obtidos em
Concursos e Sorteios 0916 -
Remuneragao de
Serv. Prest. por PJ 1708 -
Demais-Rendimentos 8045 8045-Comis. e Serv. de
Prop.-Art. 53 Lei
7450/85
0991-Rendimentos
'nao Especificados
IMP. S/PRODUTOS
INDUSTRIA-
LIZADOS
IPI-Bebidas 0668 -
IPI-Automdveis 0676 -
IPI-Fumo 1020 -
IPI-Vinculado Impor-
tacao 1038 -
IPI-Demais Produtos 1097 -
IMPOSTO
S/OPERACOES
FINANCEIRAS
IOF-Ouro 4028 -
IOF-Operagoes com
Tit. e Val. Mob. 1458 1458-I0F-Operagoes
de Curto Prazo
8184-I0F-Bolsa de
Valores
IOF-Oper. de Crédi-
to, Cambio e Seguro 1150 1150-IOF-Outros
1169-I0F-Cambio
3 2196-10F-Petroleo
IOF-Lei 8033/90-Art.
12, Inciso I 1270 -
IOF-Lei 8933/90-Art.
12, Incisos II/V 1351 -

CONTR. P/OS
PROGRAMAS
PIS/PASEP

PIS-Receita
Operacional 3885 8109-PIS-Faturamen
PIS-Folha to
de Pagamento 8301 -
PASEP-Folha da
Pagamento 3092 -
PASEP-Receita ]
Operacional 3084 =
PASEP-Receita
Orcamentéria 3703 -
CONTRIBUICAO
PARA O FINSOCIAL
FINSOCIAL-Finan-
ceiras e Equiparadas 1783 -
FINSOCIAL-Demais
empresas 6120 6120-Finsocial-Fatu-
ramento
1759-Finsocial-Servi
GOS
CONTR. SOC.
S/LUCRO LIQ. DAS
EMPRESAS
Contr. Social s/Lucro
PJ-Financeiras 2030 2030-Contr. Soc. S/L.
PJ Ant. Duo. Finan-
ceiras
0553-Contribuigoes
Financeiras-PJ
Contr. Soc. S/L. PJ 2372 0596-Contribuigdes
Demais das Demais- PJ
2372-Contr. Soc. S/L.
PJ
Ant. Duo. Demais
IMPOSTO S/PROPR.
TER. RURAL
Imposto s/Prop. Ter.
Rural 0131 -
(CONTR. S/CON-
SUMO ACUCAR E
ALcooL
Contr. s/Consumo A-
gucar e Adicional 4853 -
Contr. s/Consumo Al-
cool e Adicional 4861 -
CONTRIBUICOES
PARA O FUNDAF
Selos Especiais de
Controle 6410 6410-Selo Especial
Cigarro
6429-Selo Especial
Uisque
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Lojas Francas, Entr.
Aduan. Dep.

Alf. e Exames Labo-
ratoriais

Receitas de Leildes

Ll&rc_ E‘x[‘)!‘&&ﬂ({l‘(lﬂg

6525

6350

6437-Selo Especial
Bebidas Alcodlicas
6445-Selo Especial
Aguardente
6453-Selo Especial
Relogio
9259-Selo Especial
Outros

6525-Lojas Francas
6517-Entreposto
Aduaneiro
6533-Dep6sito
Especial
Alfandegado

'6541-Depbsito Alfan-

degado Publico
6550-Local Alfande-
gado

5311-Contr.
FUNDAF-Exame La-
boratorial
5709-Transito Adua-
neciro Acomp. Fiscal
9371-Outras Contr.
FUNDAF

6250-Rec. Dec. Alien.
Bens

DL. B2 2411/88

IMPOSTOS

EXCLUIDOS DA
COMPETENCIA
FEDERAL PEILA
CONSTITUICAO

Imp. Excluidos da
Comp. Fed. pela CF

5135

1177-1ST-Pessoas
9590-IST-Cargas
5135-1ISSC
8010-IULCLG-Gas./
Diesel/Alcool-Inter-

nos
8512-IULCLG-Gas./
Diesel/Alcool-Im-
port.
1185-IULCLG-Ou-
tros-Internos
1193-ITULCLG-Ou-
tros-Importados
9638-Adicional do
IULCLG

1206-IUEE
1222-Substincias M-
nerais

1257-Carvao
Termoelétricas
1249-Carvao Mineral
Outros

Obs.: Esses impostos,
cujos fatos geradores
ocorreram antes de 1°
de margo de 1989, con-
tinuarao a ser recolhi-
dos ao Tesouro Nacio-
nal sob o cddigo 5135,
sendo a identificagao
do mesmo aposta no
Campo 16 do DARF.

MUETD
REGULAMEN-=
TARES ISOLADAS
Multa Atraso
Entrega DIRPF
Multa Atraso
Entrega DIRPJ
Multa Atraso
Entrega DCTF
Multa Atraso
Entrega DIPI Anual
Multas Diversas Apli-
cadas pela RF

3738

DECIDIDAMENTE!

DEDICACAO CONQUISTANDO CONFIANCA.

DAMA S/A - Distribuidora de Automéveis Maringé - Av. Parana, 1.222 - Fone: 24-7133 - Maringa - PR
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Arquitetura

perfil de Maringa

A arquitetura de Maringd vem sofrendo mudangas de 10
anos para cd. De uma arquitetura simples, despojada, que
caracterizou a cidade nos primeiros anos, as construgoes
hoje estdo no padrao do que ha de mais moderno nesta drea

Nio € preciso mais do que uma volta
pela cidade, ou um olhar mais atento pa-
ra as novas construgdes que vém surgin-
do para se constatar que a cara da cidade
estd mudando. As linhas das construgoes
estdo se aprimorando e seguindo uma
nova tendéncia. Mas muitas vezes o cor-
re-corre didrio faz tudo isso passar des-
percebido. As mudangas vao sendo in-
corporadas A paisagem e todos acabam
se acostumando.

Talvez quem perceba estas mudan-
gas com maior nitidez sao as pessoas que
conheceram Maring4 nos seus primeiros
anos. O que no inicio era um aglomerado
de pequenas casas de madeira, hoje vgi
(omando A€ [ormas delinidas de wmsa e
dade com uma arquitctura modeina.

Como toda a cidade que estd nas-
cendo, no infcio Maring4 se caractcrizpu
pela simplicidade das casas de madeira
dos primeiros colonizadores. “A preocu-
pagdo naquela época era mais com a fun-
cionalidade e com a necessidade de cons-
truir rapidamente casas para as pes-
soas que vinham morar na nova Clda{lc.
Por este motivo, as linhas das construgoes
ndo eram tdo observadas”, explica Clau-
dinei Vechi, um dos primeiros arquitetos
a se estabelecer em Maring4.

Justamente por causa deste pionei-
rismo, Claudinei consegue perceber com
facilidade esta mudanga desde a época
em que tudo era construido mais por
uma questio de necessidade até os dias
de hoje, quando as pessoas passaram a
valorizar as linhas e a harmonia nas cons-
trugdes. Segundo ele, para poder per-
ceber esta mudanga € s6 dar uma passa-
da no museu da Bacia do Paran, onde
podem ser encontradas fotos das casas
mais antigas de Maring, e até mesmo
das primeiras que foram construidas por
aqui. Até mesmo a casa que abriga o mu-
seu € uma lembranca da época: ela € a
primeira construida no Maringd Novo e
foi doada pela Companhia Melhoramen-
tos Norte do Parané para a Universida-
de. A casa conserva as mesmas caracte-

Foto: Vera Regina

Vechi: “No inicio as linhas niao eram levadas em
consideragiio”

risticas de quando foi construida, porque
na época em que foi “fransportada” para
a universidade, suas tabuas foram enu-
meradas, uma a uma, para que ela pudes-
se ser reconstituida do mesmo jeito que
era no passado. "
ARQUITETURA POBRE — Como 0
crescimento da cidade foi répido, a ne-
cessidade no comego era construir mais
casas e em pouco tempo. “As pessoas

compravam o terreno da Companhia Me-
lhoramentos, que estabelecia um prazo
para a construgao. Por isso o lado da ne-
cessidade falava mais alto”, explica Clau-
dinei Vechi.

Esta tendéncia durou por algum
tempo. Na opinido do arquiteto, Maring4
sempre se caracterizou por uma arquite-
tura despojada, pobre. Segundo ele, de
uns 10 anos para c4 € que o perfil da ci-
dade comegou a se modificar. “Foi no
inicio da década de 80 que o maringaense
descobriu a importdncia do trabalho do
arquiteto e ao mesmo tempo venceu o mi-
to de que o trabalho deste profissional é 56
para as elites”, afirma Claudinei Vechi.

Segundo ele, ao contrdrio do que pode
parecer, o planejamento feito por um ar-
quiteto, além de dar harmonia A cons-
trucao, € uma forma de racionalizar os
gastos.

Hoje, segundo Vechi, a preocupa-
¢ao com a funcionalidade continua, mas
aliada a beleza e a harmonia das linhas.
Tanto que ele afirma que hoje Maring4
tem uma arquitetura tio moderna € arro-
jada quanto a de qualquer grande cida-
de. Um exemplo est4 no uso das cores.
Hoje se utiliza muito cores fortes como o
vermelho, o cinza, 0 azul e a combinagao
destas cores d4 o toque arrojado as cons-
trugoes.

Alguns edificios que estdo sendo
construidos possuem tragos de arquite-
tura pds-moderna, uma nova tendéncia
que pode ser notada tanto nojogo das co-
res como na forma. Estas mudangas es-
tao se refletindo até mesmo na fachada
das lojas da cidade: os comerciantes hoje
investem mais no visual das construgdes.
De alguns anos para cid comegaram a
surgir os mini-shoppings, com linhas
mais arrojadas e sofisticadas.

MISCELANIA — Mas ao lado des-
tas construgoes mais modernas convivem
outras antigas, algumas que revelam até
mesmo as tra(_lig(’!cs dos povos que colo-
nizaram Maringd. Icco tudo dd um ar
cclético ao perfil da cidade, E o caso do
templo budista, uma réplica dos que exis-
tem no Japao. Na mesma linha, pode ser
citada a mesquita mugulmana. Sem con-
tar algumas construcoes antigas, como as
capelas Santa Cruz ¢ Sao Bonifdcio, er-
guidas bem no comeco, quando os pri-
meiros colonizadores chegaram a Marin-
g4. E no meio disso tudo, como prova do

Foto: Vera Regina

O Royal Garden é um exemplo do arrojo nas li-
nhas das construgoes
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ecletismo da arquitetura de Maring4, es-
t4 a catedral metropolitana. Sua forma
cdnica foi inspirada num foguete espa-
cial russo, o Sputnik, e hoje ela é uma
atracio na cidade. Nao apenas a catedral
em si, mas todo o conjunto, incluindo os
jardins que a circundam, com suas fontes
e espelhos d’4gua, alids projetados pelo
arquiteto Claudinei Vechi.

Convivendo nesta misceldnea, € pos-
sivel encontrar ainda pela cidade algu-
mas construgoes que guardam caracte-
risticas de uma tendéncia bastante parti-
cular na arquitetura. Um exemplos sao
as construgdes da década de 60 — muitas
delas ainda conservam suas caracteristi-
cas originais — época em que a arquitetu-
ra em todo o pais teve forte influéncia do
estilo de Oscar Niemeyer, que projetou
Brasilia no governo de Juscelino Kubst-
chek. Estas construgdes sao amplas,
cheias de arcos e lembram muito os pré-
dios de Brasilia. Um bom exemplo destas

construgdes € a casa onde funciona hoje
um conhecido bar na Avenida Tiraden-
tes.

Daqui para frente, segundo acredi-
tam os profissionais da 4rea, a tendéncia
€de que o perfil da cidade v4 se moderni-
zando cada vez mais, sempre acompa-
nhando as tiltimas tendéncia da arquite-
turados grandes centros. “Até porque nu-
ma cidade que sempre foi considerada um

exemplo de planejamento urbanistico, este é
o caminho previsivel”, afirma Claudinei
Vechi. A prova destamodernizagao j4 es-
t4 ai, nas linhas dos novos edificios em
construcao, como o caso do Royal Gar-
den. Além de ser o mais alto do estado,
com 35 andares, ele est4 sendo construi-
do dentro de um projeto moderno e tem
linhas bastante arrojadas. Isso demons-
tra que ndo apenas a funcionalidade est4
sendo levada em consideragao hoje, mas
o visual também.

A W ® W e = 8 = & @ = @

Edificios com linhas arquitetdnicas pés-moder-
nds comecam a surgir

Foto: Vera Regina
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O deputado foi recebido por vérios diretores da ACIM

Ueno visita ACIM

O deputado federal, Antonio Ueno
reeleito pelo Paran4, esteve na Associa-
¢ao Comercial e Industrial no dia 8 do
més passado, para uma visita. Ele foi re-
cebido pelo segundo vice-presidente Shi-

niti Ueta, pelo primeiro secretério Luis
Carlos Masson, pelo diretor adjunto
Massao Tsukada e pelo presidente do
Conselho Deliberativo, Carlos Ajita.
Antonio Ueno é também presidente

da Camara de Comércio Brasil/Japao no
Paran4, que tem sede em Curitiba. Se-
gundo o deputado, sua intengao € estrei-
tar o intercAmbio comercial, através da
Cimara, entre os dois paises. Através da
promogio da irmandade entre cidades
brasileiras e japonesas € possivel, de

‘acordo com o deputado, estreitar tam-

bém o relacionamento entre empresérios
japoneses € brasileiros. Uma atividade
que a CAmara de Comércio Brasil-Japio
também pretcnde desenvolver € a reali-
zagdo de simp6sios econdmicos.

Outra informagdo que o deputado
trouxe para os empresérios da ACIM foi
a viagem que ele deve fazer em setembro
ao Japdo, em missdo econdmica. A sua
viagem tem por objetivo principal a pro-
vincia de Kiogo — co-irma do Paran4d — e
também a cidade de Kakogawa, onde
pretende entrar em contato com os em-
presérios que estao negociando a instala-
¢ao de uma f4brica de meias em Maring4.

EEI

etro Maringa

ADALBERTO VIEIRA & CIA. LTDA.

MATERIAIS ELETRICOS EM GERAL

Filial -

MARINGI( - RUA JOUBERT DE CARVALHO, 299 - FONE 22-2512
Matriz - Rua Quintino Bocailva, 822-B - Fone 23-0999 - Londrina
Avenida Tiradentes, 858 -'Fone 27-3000 - Londrina
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Saude Puablica

Guerra ao transmissor da dengue

38 dos 66 bairros de Maring4 estdo
com presenga de focos do Aedes aegypti,
0 mosquito transmissor da dengue. Estes
dados sao da Sucam — Superintendéncia
de Campanhas de Satde Pablica —, que
juntamente com as Secretarias munici-
pais de Satide e de Servigos Piiblicos est4
desenvolvendo uma campanha de com-
bate ao mosquito em toda a cidade. Estes
niimeros, apesar de nao serem motivo pa-
ra panico sao muito preocupantes, segun-
doMaria da Penha Sapata, chefe da Divi-
sao de Agao sobre o0 Meio, da Secretaria
de Satde. “Com este alto indice de focos
do Aedes aegypti na cidade, o risco de
ocorrer um surto de dengue é maior. Basta

Foto: Vera Regina

que uma pessoa portadora venha para a

cidade para que a doenga seja dissemina-
da pelo mosquito”, afirma ela.

Além disso Maring4 estd pratica-
mente cercada por estados onde j4 foram
registrados casos da doenga e est4 préxi-
ma de cidades paulistas que também j&
tiveram casos de dengue, como Presiden-
te Prudente e Sao José do Rio Preto.
Além disso, h4 um fluxo muito grande de
pessoas e até de transporte de mercado-
rias entre Maring4 e estas cidades. Por
este motivo, tanto a Sucam como as duas
Secretarias municipais estdo intensifi-
cando o combate ao mosquito.

A CAMPANHA — Apesar do alto in-
dice de presenga do mosquito, isso nao
quer dizer que haja casos de dengue em
Maring4. Ali4s, ainda niao houve registro
oficial de nenhum caso da doenga em to-
do o estado. Justamente para evitar que
a doenga aparega na cidade, é que esta
sendo desenvolvida uma campanha de
combate aos focos do mosquito. A “cam-
panha arrastdo”, como est4 sendo chama-
da, est4 sendo feita em duas etapas. Pri-
meiro um carro de som da prefeitura pas-
sa pelas ruas do bairro onde a campanha
est4 sendo desenvolvida, convo(:andq a
populagao a juntar o lixo que possa facili-
tar o acimulo de 4gua nos quintais. De-
pois disso, um caminhdo passa, de casa
em casa, recolhendo este lixo. Num pe-
riodo posterior, os agentes de saneamen-
to da Secretaria de Satide passam nova-
mente por estes locais, fiscalizando e ve-
rificando se o lixo foi retirado de todos
os quintais.

Quem nio cumprir as recomenda-
¢oes desta campanha, deixando de reco-
lher o lixo, pode ser autuado e posterior-
mente multado. E as multas ndo sdonada
leves: podem variar de 344 a 51.599 por
cento da UFM (Unidade Fiscal do Muni-
cipio). Trocando em mitdos, a menor
multa est4 ficando hoje em torno dos 26
mil cruzeiros.

LA v . 4 ‘a—ﬂn—-
Penha: “A populagao de Maring& tem colabora-
do”

Mas até o momento, segundo Maria
daPenha Sapata, da Secretaria de Satde,
a populagdo tem contribuido e entendi-
do a campanha. “Nés comecamos a cam-
panha arrastao pelo Jardim Alvorada, que
estd entre os bairros que apresentam o
maior indice de presenca do mosquito.
Em alguns bairros visitados chegamos a
encontrar indice de infestagao de 15 por
cento, ou seja, a cada 100 residéncias visi-
tadas, 15 apresentavam focos do Aedes. O
indice suportével é de apenas 2 casas a ca-
da 100visitadas. E por causa destes niime-
ros que € necessdria a colaboragao da po-
pulagao”, explica Maria da Penha.

SINTOMAS — Até o momento foram
registrados oficialmente casos de dengue
em 5 estados brasileiros: Rio de Janeiro,

Alagoas. O Rio de Janeiro € até agora o
recordista, com 17.781 casos registrados,
177 deles de dengue hemorragica, que
resultaram em 3 mortes.

A dengue € uma doenga causada
por virus e seu principal transmissor & o
mosquito Aedes aegypti. A doenca costu-
ma aparecer com mais frequéncia no ve-
rao, porque as altas temperaturas acele-
ram o processo de transformagao da lar-
va em mosquito adulto. E o local mais
procurado pela fémea do mosquito para
a postura dos ovos € justamente a 4gua
limpa, que geralmente se acumula em va-
sOs € recipientes que costumam ser joga-
dos nos fundos de quintais.

Os principais sintomas da doenga
sao febre alta que pode durar de 3 a 7
dias; dor de cabega, atras dos olhos, nos
o0ssos, musculos e articulagoes; manchas
no corpo e falta de apetite. Pode ocorrer
também sangramento na gengiva e nariz.
O portador da doenga deve manter-se
em repouso absoluto, tomar muito liqui-
do e em hip6tese alguma usar medica-
mentos que contenham em sua férmula
0 4cido acetilsalicilico — presente em me-
dicamentos como 0 AAS - que podem
causar hemorragias. Outra atitude fun-
damental € procurar o posto de satde
mais préximo para o tratamento € a noti-
ficagao do caso.

Existe também a dengue do tipo he-
morragico, a mais grave, € que até o mo-
mento s6 foi registrada no Rio de Janei-
ro. O inicio da doenga se assemelha mui-
to & dengue comum, mas com passar dos
dias a febre diminui e as dores aumen-
tam. O doente sente dor de estdomago e
abaixo das costelas, do lado direito; apre-
senta a pele fria e palida, suor intenso e
pressao baixa. A dengue hemorragica,
por ser mais grave, nao deve ser tratada
em casa. E preciso procurar um hospital,
porque dependendo do caso, o paciente
pode entrar em choque e morrer em até
24 horas.

Cear4, Sao Paulo, Mato Grosso do Sul e

Em 1981 0 governo e o povo de Cuba
desencadearam uma verdadeira guerra
contra o Aedes aegypti. Na época o pais
enfrentou uma grave epidemia de den-
gue hemorrégica, que atingiu pelo me-
nos 344 mil pessoas. O mosquito foi er-
radicado e a doenga controlada em 4
meses. O governo gastou, s6 no comba-
te ao mosquito cerca de 30 milhdes de
dolares (em torno de 6 bilhdes de cru-
zeiros) e foram utilizados 15 mil ho-
mens no trabalho, sem contar os volun-
térios.

O combate ao mosquito foi inicia-
do com uma pulverizgao aérea de inseti-

A experiéncia de Cuba

- de infetagdo do Aedes nos domicilios

cida, e durou 33 dias. Todas as resi-
déncias foram alvo do tratamento, bem
como os possiveis locais de proliferagao
do mosquito. No dia 11 de agosto de
1981, levantamentos realizados apon-
tavam que a média nacional em Cuba

era de 10,9%, havendo locais em que
chegava a 100%. Ao término do ataque
intensivo, no final de setembro daquele
ano, a média de infestagdo era inferior
a 1%, e o mosquito foi totalmente erra-
dicado durante a fase de consolidagao
da campanha.
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Tributos

O empresario brasileiro paga muito imposto?

Junto as intimeras dificuldades que
os empresérios vem enfrentando, nesta
época de pacotes e medidas provisoérias,
um outro fator complica ainda mais a ad-
ministra¢ao do caixa das empresas: a alta
carga tributéria cobrada no Brasil.

A Associagao Comercial e Indus-
trial de Maringé fez este més um levanta-

mento dos impostos pagos pelas empre-
sas dos mais variados ramos de atividade.
Como este € um assunto complexo, devi-
do ao grande ntimero de tributos, aliquo-
tas varidveis e ramos de atividade, o estu-
do permitiu a elaboragdo de um quadro
que mostra a incidéncia dos impostos de

um modo genérico. Vale lembrar que ca-
da caso € um caso e que existem muitos
desdobramentos em cada imposto cobra-
do, em suas aliquotas e na forma como
incide. Neste estudo nao foram conside-
radas as contribuigoes e taxas que tam-
bém sdo pagas pelas empresas.

RELACAO DOS IMPOSTOS (MUNICIPAIS, ESTADUAIS E FEDERAIS) QUE INCIDEM SOBRE UMA EMPRE:"A

lina

BASE DE CALCULO:
Preco de venda da gaso-
lina

ALIQUOTA: 3,0%

EMPRESA EMPRESA EMPRESA
COMERCIO INDUSTRIA PREST. SERVICOS
IMPOSTOS MUNICIPAIS
TIPO DO IMPOSTO: TIPO DO IMPOSTO:
1.V.V - Postos de Gaso- I.S.S.Q.N - Imposto so-

bre servico de qualquer
natureza. r

BASE DE CALCULO:
Valor da prestagdo de
Servico

ALIQUOTA:

50% a 1,0%

TIPO DO IMPOSTO:
A.LR - Adicional de Im-
posto de Renda Esta-
dual - Lein®8.928/88
BASE DE CALCULO:
Valordoimpostoderen-
da federal, incidente so-
bre lucros, ganhos e ren-
dimentos de capital
ALIQUOTA: 5,0%

|

IDEM

IDEM

TIPO DO IMPOSTO:
I.P.T.U - Imposto Pre-
dial e Territorial Urba-

no.
BASE DE CALCULO:
Valor venal do imével
ALIQUOTA: Imposto
Predial Urbano - 1,0%
a0,3%

Imposto Territorial Ur-
bano - 3,0% a 5,0%

IDEM

IDEM

TIPO DO IMPOSTO:
I.P.V.A - Imposto sobre
a propriedade de vefcu-
los automotores.

BASE DE CALCULO:
Vefculos novos
ALIQUOTA: 2,0%

OBS.: Para veiculos usados
Tabela divulgada p

IDEM

IDEM

0 IPVA é calculado
elo Governo Estadualconfome

TIPO DO IMPOSTO:
L.T.B.I - Imposto sobre
transmissdo de bens imo6-
veis )

BASE DE CALCULO:
Valor venal do imdvel
vendido

ALIQUOTA:

2,0% a 4,0%

IDEM

IDEM

TIPO DO IMPOSTO:
I.T.B.I - Imposto sobre
transmissdo de bens im6-
veis ;

BASE DE CALCULO:
Valor venal dos im6veis
ALfQUOTA:

0,5% a 4,0%

IDEM

IDEM

IMPOSTOS FEDERAIS

IMPOSTOS ESTADUAIS

TIPO DO IMPOSTO:
I.C.M.S — Imposto sobre
circulagdo de mercado-
rias A

BASE DE CALCULO:
Mercadoria para reven-
da - valor da operagdo
acrescido de todas as
despesas cobradas ou de-
bitadas ao adquirente —
consumidor final — Idem
+ IPI

ALIQUOTA: 25%, 12%
e 17% Y alfquotas inter-
nas;

12%, 9% € 13%, para
operagOes interestaduais
e de exportacao.

IDEM

IDEM

TIPO DO IMPOSTO:
I.P.I - Imposto sobre
produtos industrializa-
dos .

BASE DE CALCULO:
Aplicagéo da aliquota do
produto, constante da
Tabela, sobre o respecti-
vo valor tributédvel (Art.
63 e 64 do Regulamento
do IPI-Decreto n°
87.981 de - 23/12/82)
ALIQUOTA: Tabela do
IPI. A aliquota € varidvel
conforme o produto.

IDEM

i

IDEM

TIPO DO IMPOSTO:
P.L.S — Programa de In-
tegragdo Social

BASE DE CALCULO:
Receita Operacional
ALIQUOTA: 0,65%

IDEM

TIPO DO IMPOSTO:
P.LS - Programa de In
tegragdo Social

BASE DE CALCULO:
Folha de Pagamento
ALIQUOTA: 1,0%
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TIPO DO IMPOSTO:
FINSOCIAL-Fundode
Investimento Social

critas ou autorizadas pe-
lalegislacdo fributéria.
ALIQUOTA: 25% - Lu-
cro Presumido

6a30% - Lucro Real

LucroReal: Lu
cro Lfquido d
exercfcio, com
suas adigoes, ex-
clusdes ou com-
pensagoes, pres-
critas ou autori-
zadas pela legis-
lagdo tributdria

|41 IQUOTA:
o — LLucro Pre-
sumido; 6 a 30% -

Lucro Real

por quem encomendou
a industrializagfo. Lucro
Presumido.

Lucro Real - lucro liqui-
do do exercicio, com
suas adigdes, exclusdes
ou compensagdes, pres-
critas ou autorizadas pe-
la legislacdo tributéria
ALIQUOTA: 25% — Lu-
cro Presumido

6 a 30% — Lucro Real

TIPO DO IMPOSTO:
I.O.F — Imposto sobre
Operagoes Financeiras
BASE DE CALCULO:
Operagtes Financeiras
ALfQUOTA: 8a35%

IDEM

IDEM

TIPO DO IMPOSTO:
I.T.R - Imposto Territo-
rial Rural g

BASE DE CALCULO:
Valor da terra nua
ALfQUOTA: € variada
de regido para regido

IDEM

IDEM

TIPO DO IMPOSTO: 1.1
- Imposto de Importa-

¢do y

BASE DE CALCULO:
Custo da mercadoria +
todas as despesas neces-
sdrias para se chegar ao
destino

ALIQUOTA: 0% a 85%

IDEM

IDEM

I.R-Imposto de
Renda pe

BASE DE CALCULO:| IDEM IDEM

Faturamento

ALfQUOTA: Jan e Fev/

91=1,2% e a partir de

Margo/91=2,0%

TIPO DO IMPOSTO:

CONSTRIBUICAO

SOCIAL

BASE DE CALCULO: IDEM IDEM

Lucrolfquido, valor posi-

tivo do resultado do pe-

rfodo base ja computado

o valor da contribuigfo

devida, antes da provisao

para o Imposto de Ren-

da.

ALfQUOTA: 10%

TIPO DO IMPOSTO: TIPO DO IMPOSTO:
LN.SS./ILAP.AS - Ins- LN.S.S/I.A'P.AS - Ins-
tituto Nacional de Segu- tituto Nacinnal de Segu-
ridade Social. ridade Social. |

BASE DE CALCULO: IDEM BASE DE CALCULO:
“olha de Pagamento Folha de Pagamento

ALIQUOTA: ALIQUOTA:

20% (INSS) 20% (INSS)

2% (SAT) 2% (SAT)

5,4% (TERCEIROS) 4,3% (TERCEIROS) -
Obs: Terceiros em 1992, Varia conforme otipode
alfquota de 5,6% e em prestadora de servigo
1993 de 5,8%.

TIPO DO IMPOSTO:

F.G.T.S - Fundo de Ga-

rantia doTempode Ser-

vigo

BASE DE CALCULO: IDEM IDEM

Folha de Pagamento

ALIQUOTA: 8,0%

TIPO DO IMPOSTO: |TIPO DO TIPO DO IMPOSTO:

I.R - Imposto de Renda (IMPOSTO: I.R.-Imposto de Renda

TIPO DO IMPOSTO:
FUNRURAL - Fun
do de Assisténcia ao Tra-
balhador Rural,

BASE DE CALCULO:
Valor comercial dos pro-
dutos rurais
ALIQUOTA: 2a2,5%

IDEM

IDEM

BASE DE CALCULO:
3,5% sobre a soma das
receitas brutas proveni-
entesde revenda de mer-
cadorias de venda de
produtos de fabricagdo
prépria e do transporte
de cargas. Lucro Presu-
mido.

Lucro Real: Lucro Lf-
quido do exercfcio, com;
suas adigOes, exclusoes,
ou compensagdes, pres-

BASE DE CAL-
CULO: 3,5% so-
bre a soma das
reccitas brutas|

revenda’ie mer-
cadorias de ven-
da de produtos
de fabricagdo
prépria € do
transporte  de
cargas. Lucro
Presumido.

BASE DE CALCULO:
3,5% sobre a soma das
receitas provenientes do
transporte de cargas.

provenigntes de; 10% sobre a soma das

receitas brutas proveni-
entes das prestagoes de
servi§os ¢ industrializa-
¢do de produtos em que
a matéria-prima, O pro-
duto intermedidrio € 0
material de embalagem
tenham sido fornecidos

Agenda da diretoria

No més de fevereiro, a diretoria da Associagao Comercial e Industrial
de Maringd cumpriu a agenda que se segue:

No dia 12 de fevereiro, as 20 horas, o presidente Fernando Henriques
e a sr® Zenaide Machado Canhoto participaram da posse da nova diretoria
da Associagdo Comercial de Marialva. Também no dia 12 vdrios membros
dadiretoria estiveram presentes a inauguragio da nova sede da policia rodo-
vidria em Maringd, solenidade que contou com a presenca do governador
do estado, Alvaro Dias. No dia 16, as 19 horas, o presidente da ACIM, Fer-
nando Henriques participou da sessio solene de colagio de grau conjunta
dos formandos da Universidade de Maringd, no gindsio de esportes Chico

Neto.

E BOM VOCE PODER CONTAR COM UMA EMPRESA

e Limpeza e conservagao em geral de Condominios e Empresas

e Limpeza geral em final de obra em edificios

e Limpeza de carpete com maquinario especifico

COM 20 ANOS DE TRADICAO E

(==

'i O N s
( 227 ATE NO NOME!

SOY (0442)22-8223

PARANA
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Mandado de sequranca contra Taxa de Localizacio

Tendo em vista os valores extorsivos que estao sendo
cobrados pela prefeitura, referentes a Taxa de
Localizacao, a Associagao Comercial e Industrial de
Maringa entrou com uma agao na Justi¢a. Todos os
associados serdo beneficiados pela decisao judicial

No més passado, a Associagao Co-
mercial e Industrial de Maringé entrou
na Justica com um mandado de seguran-
ga contra a cobranga pela prefeitura da
Taxa de Localizagao referente a 1991.
Inicialmente, o objetivo da agao € obter
uma liminar que suspenda o pagamento
da taxa até que haja uma reposta final da
justiga sobre a questao.

Esta medida foi tomada por causa
dos valores abusivos e também pela for-
ma como a taxa esta sendo cobrada este
ano pela prefeitura. A maioria dos em-
presarios maringaenses estd revoltada
com os langamentos. E para constatar os
altos valores, basta citar o caso de algu-
mas empresas da cidade. A inddstria de
6leos Ceval, por exemplo, de acordo com
os langamentos da prefeitura, teria que
pagar 5 milhoes de cruzeiros de taxa de
localizacio este ano nas 2 unidades que
funcionam na cidade. O Frigorifico Cen-
tral também teria que pagar um valor
abusivo: quase dois milhdes de cruzeiros.

A acgdo contesta varios aspectos re-
ferentes a taxa de localizagao. Em pri-
meiro lugar, a Acim alega a impossibili-
dade da cobranga da Taxa de Renovagao
Anual para a obtengao do Alvara de fun-
cionamento. Inclusive sobre esta ques-
tao, o proprio Supremo Tribunal Federal
considera que, uma vez concedido o alva.
r4, nao ha porque cobrar sua renovagao
todos os anos. A nao ser em caso de mu-
danga de enderego, de ramo de ativida-
de, ou alteragao na estrutura fisica do es-
tabelecimento.

No caso da justica considerar legal
a cobranga da taxa, a agao alega que en-
tiao deveria existir uma efetiva fiscaliza-
¢ao da prefeitura em cada uma das em-
presas da cidade, inclusive com assinatu-
ra do contribuinte no relatério de fiscali-
zagdo, antes dos valores serem lancados.
Mas esta fiscalizagao nao esta sendo feita
em Maring4. Além disso, de acordo com
o que é alegado na agao, 0 valor teria que
ser compativel, porque da forma abusiva
como est4 sendo cobrado dos contribuin.
tes, deixaria de corresponder a uma taxa,
passando a ser um imposto. )

A acdo considera também ilegal a
base de célculo que estd sendo usada pe-

la prefeitura. A taxa foi calculada de
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ASUA
EMPRESA

acordo com o tamanho da empresa, ou
seja, por metro quadrado. Desta forma,
ela se torna progressiva, na medida em
que as empresas venham a fazer amplia-
¢Oes em sua 4rea.

Se aagao for considerada proceden-
te pela justiga, todos os empresarios asso-
ciados a Associagao Comercial e Indus-
trial de Maringé serao beneficiados. Va-
le lembrar também que est4 tramitando
na Justica uma agao piblica contra os va-
lores do IPTU. A agao foi impetrada pe-
lo promotor de Defesa do Consumidor
de Maring4, Joel Coimbra, também no fi-
nal do més passado. No caso desta agao,
se houver ganho de causa, todos os con-
tribuintes do municipio terdo os valores

ACIM

do IPTU revistos pela prefeitura, ja que
o promotor alega que o ntimero de BTNs
este ano nao poderia ter sido maior do
que o niimero que foi langado nos carnés

ASSOCIACAO COMERCIAL
E INDUSTRIAL DE MARINGA

do ano passado.

LABORRTGRIO

I=Y NEBT

@ l“_ixij 4

CENTRAL:
AV. PARIGOT DE SOUZA, 391 - FONE: (0442) 24-5344

POSTO AV. LUIZ TEIXEIRA MENDES
AV. LUIZ TEIXEIRA MENDES, 680 - FONE: (0442) 24-0380

POSTO HOSPITAL SANTA RITA
RUA LOPES TROVAO - FONE: (0442) 24-1195
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Em Leiria muitas lembrangas da irma brasileira Maringé

Economia

Portugal: o caminho do crescimento

Portugal vem experimentando nos iiltimos anos mudangas importantes
em sua economia. De um pais com problemas nas finangas em virtude
de uma série de fatores internos, Portugal passou a uma situagio
mais comoda hoje. Isso pode ser sentido na melhoria que vem sendo
observada na qualidade de vida da populagao nos ultimos anos

Um saldrio minimo em torno de 300
dolares. Uma balanga comercial equili-
brada, uma divida externa pequenae—al-
go raro hoje—com os pagamentos em dia.
O reflexo disso tudo esta no bom nivel de
vida da populagao. Todas estas constata-
goes foram feitas em Portugal pelo presi-
dente da Associagao Comercial e Indus-
trial de Maringa, Fernando Henriques,
que visitou aquele pais no inicio do ano.

A mudanga que se operou na econo-
mia de Portugal nos Gltimos anos, nao
aconteceu da noite para o dia. Coma Re-
volugdo dos Cravos, em 1975 — paralela a
ela, o processo de descolonizagao, quan-
do coldnias como Angola, Guiné, Cabo
Verde, Mogambique, Sao Tomé e Princi-
pe, deixaram de pertencer ao pais — a
economia de Portugal comegou a sentir
os ventos da mudanga. b

A volta dos imigrantes e suas fami-
lias, que moravam nas coldnias, foi de
fundamental importéncia no processo de
fortalecimento da economia. Paralelo a
isso, o periodo de transigao de um gover-
no totalit4rio para um regime democrati-
co foi tornando a economia mais livre.
Num periodo de 5 anos, em que durou
esta transi¢do politica, o pafs comegou a
acertar sua divida externa e equilibrar sua
balanga comercial. Com isso, o escudo
entrou num processo de real valoriza-
¢4o — um fato bastante diferente do que
acontece com O Cruzeiro, jé que a econo-
mia brasileira é tio manipulada que nin-

ém conhece mais o real valor da moe-
da.Em 85, o ddlar v(aillia 190 escudos. Ho-
je a cotagao da moeda americana caiu em
Jrelag;e'lo g& portuguesa: 0 dolar vale 130
escudos, uma valorizagao real da moeda
portuguesa de_quase 24 por cento.

INFLACAO ESTABILIZADA - To-
das estas mudangas resultaram na estabi-

lizagao da inflagdo. Enquanto no perio-
do entre 76 € 82 a inflagao oscilou na casa
dos 30 por cento ao ano, hoje ela est4 es-
tabilizada no patamar de 12 por cento ao
ano. Outro fator decisivo nesta reversao
da economia foi o enxugamento que o Es.
tado promoveu em sua maquina adminis-
trativa a partir de 1986, especialmente
com o inicio do processo de venda de
suas estatais. “Este processo foi iniciado
em 86 e estd sendo concluido agora. Na
época o governo portugués colocou a ven-
da parte do controle aciondrio das estatais
e hoje estd completando este processo de
desestatizagd@o com a venda total do con-
trole aciondrio de muitas de suas empre-
sas”, explica Fernando Henriques.

Este enxugamento de despesas se
reverteu, com o passar do tempo, em be-
neficio da prépria populagao. A carga tri-
butéria hoje € muito mais leve no pais em
relagdo ao que era no passado. Certos
produtos, especialmente os que com-
poem a cesta basica, sao isentos de qual-
quer tipo de tributagdo, até mesmo do
IVA —Imposto sobre Valor Acrescenta-
do — que equivale a0 nosso ICMS. A ali-
3uota doIVA € praticamente padroniza-

a para os outros produtos, ficando em
torno dos 8 por cento.

Com as aliquotas reduzidas e com o
pequeno nimero de tributos, o estado
acaqba arrecadando mais porque os indi-
ces de inadimpléncia no pais sio reduzi-
dos. Com o aumento da arrecadagao, o

Estado tem conseguido promover melho. |

res programas sociais, tanto no setor de
satide como da previdéncia social.
ATENCAO GOVERNAMENTAL -
Hoje 0 Estado tem um programa de apo-
sentadoria que cobre praticamente toda
a populagao. Aos 65 anos todo o traba-
'lhador tem direito a aposentadoria, inde-

pendente do tempo de contribuigiao a
previdéncia. “Inclusive, se uma pessoa
que sustenta a familia, tiver que cuidar de
um parente invdlido, ela recebe uma ajuda
de custos do governo. Hoje o valor das
aposentadorias em Portugal ndo sdo in-
feriores a 110 délares por pessoa”, afirma
Fernando Henriques.

A agricultura € outro setor que o
governo portugués tem destinado aten-
Gao e recursos nos tltimos anos. Hoje
existem programas governamentais que
prevéem financiamentos a longo prazo e
a juros baixos — apesar de o juro de mer-
cadoj4 ser pequeno, ficando em torno de
22 por cento ao ano — para a compra de
equiﬁamentos e 1mc{>lementos agricolas.
Facilitando a vida do produtor, a inten-
¢ao do governo € aumentar a produtivi-
dade de sua agricultura, apesar de o pais
ser auto-suficiente em muitos produtos.
Mas no caso de produtos como a soja,
uma parte do milho, amendoim, fumo e
carne bovina, o pais depende das im-
portagoes.

Outro fator que .tem contribuido
muito para o incremento da economia
portuguesa foi o ingresso do pais na CEE

- Comunidade Economica Européia.
Como membro da CEE, Portugal tem
recebido investimentos macigos especial-
mente no setor de transportes, — para a
melhoria de rodovias, ferrovias e portos.
Com estes investimentos, a CEE est4 pre-
parando caminho para a unificagio eco-
ndmica da Europa em 93, porque o fun-
cionamento do sistema de transportes
dos paises-membros serd uma pega fun-
damental neste processo.

CONVITE — Durante o tempo em
que ficou em Portugal, o presidente da
ACIM teve oportunidade de manter con-
tato com diversos empresarios, especial-
mente em Leiria. No dia 21 de janeiro,
Fernando Henriques esteve na Cimara
de Vereadores daquela cidade, proferin-
dopalestra — aconvite do presidente da
Casa — para empresérios e presidentes
de Camaras de outras cidades.

Nesta palestra, o presidente da
ACIM falou de Maring e de suas poten-
cialidades econdmicas. Nas perguntas
feitas pelos empresarios sobre a situagdao
econdmica do Brasil hoje, segundo Fer-
nando Henriques, deu para perceber al-
80 que € consenso em termos de opinido
sobre o pais. “Ld fora o Brasil é visto co-
mo um pais onde se fala muito e age-se
pouco”, afirma ele, confirmando que fo-
ra daqui as pessoas véem o Brasil como
um pais onde falta vontade politica e
muitas vezes competéncia para a resolu-
¢ao de seus problemas.

Neste contato com empresirios,
Fernando Henriques convidou alguns
deles para uma visita a Maringd. A inten-
¢do € estabelecer intercimbio entre os
empresarios maringaenses e dos de Cida-
de de Leiria. Quem sabe até, no futuro,
abrir em Cidade de Leiria um escrit6rio
de Maring4 e outro da cidade portuguesa
por aqui.
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senac servico nacional

de aprendizagem
comercial

CENTRO DE DESENVOLVIMENTO PROFISSIONAL DE MARINGA
PROGRA]WACA~O MENSAL DE CURSOS - MARCO DE 1991

AREA/CURSOS

ADMINISTRACAO E GERENCIA
Criatividade Gerencial
Matemdtica Financeira

COMUNICACAO

Técnica Vocal

Telefonista

Etiqueta Social e Profissional
Técnica de Atendimento ao Publico

ESCRITORIO

Redacdo Comercial

Secretdrio(a) Auxiliar/Datilografia

Auxiliar de Departamento de Pessoal/Datilografia
Escriturdrio de Banco

Matemdtica Bdsica

Técnicas Contdbeis

Aperfeicoamento Datilografia Mdquina Mecénica
Aperfeicoamento Datilografia Mdquina Elétrica
Aperfeicoamento Datilografia Mdquina Eletrdnica
Operador Chave de Equipamento Xerox

HIGIENE E BELEZA

Aperfeicoamento para Cabeleireiro
Atualizacdo em Corte Penteado e Escova
Magquilagem Pessoal
Manicuro/Depilador
Manicuro/Depilador

HOTELARIA

Gargom

Cozinheiro

Atendente de Lanchonete

Confeiteiro

Confeiteiro

Técnica de Preparo de Chocolates e Ovos de Pdscoa
Arte Culindria para Noivas e Donas de Casa
Técnica de Preparo de Sobremesas Geladas

Técnica de Preparo de Doces Espelhados e Glaceados

Aperfeigoamento para Confeiteiro
Aperfeicoamento para Cozinheiro
Aperfeigoamento para Gargom
Aperfeicoamento para Lancheiro

INFORMATICA :

D’BASE III PLUS - Modo Direto e Programado
Operador de Microcomputador IBM/PC
Operador de Microcomputador IBM/PC

D’BASE III PLUS - Modo Direto e Programado
Operador de Microcomputador IBM/PC

CURSOS PROGRAMADOS PELO SEBRAE-PR

PERIODO

18/03 a 26/03
25/03 a 09/04

13/03 a 21/03
14/03 a 10/05
18/03 a 22/03
25/03 a 04/04

18/03 a 12/04
18/03 a 28/08
25/03 a 31/07
25/03 a 26/06
25/03 a 05/04
25/03a11/04
Turmas Continuas
Turmas Continuas
Turmas Continuas
Turmas Continuas

04/03 a 03/04
18/03 a 12/04
18/03 a 22/03
25/03 a 31/07
25/03 a 31/07

04/03 a 09/09
04/03 a 03/08
04/03 a 03/06
04/03 a 19/07
04/03 a 19/07
04/03 a 08/04
11/03 a 15/03
18/03 a 22/03
25/03 a 29/03
Turmas Continuas
Turmas Continuas
Turmas Continuas
Turmas Continuas

11/03 a 19/04
13/03 a 12/04
14/03 a 16/04
28/03 a 13/05
28/03 a 29/04

HORARIO

19:30 4s 22:30
19:30 as 22:30

19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
19:00 as 22:00

19:00 as 22:00
13:30 35 17:30
08:00 as 12:00
19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
19:30 as 22:30
Manha/Tarde/Noite
Manha/Tarde/Noite
Manha/Tarde/Noite
Manhi/Tarde/Noite

19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
13:00 as 16:00
16:00 as 19:00

09:00 as 17:00
09:00 as 17:00
14:00 as 21:00
08:00 as 12:00
13:00 4s 17:00
19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
19:00 as 22:00
Manha/Tarde
Manhéa/Tarde
Manha/Tarde
Manha/Tarde

08:00 as 10:00
15:30 45 17:30
20:30 as 22:30
18:30 as 20:30
10:00 as 12:00

1 — Custos e Formagdo do Preco de Vendas para Pequenas Empresas

De: 12 a 15/03/91
Hordrio: 19h30m as 22h30m
Instrutor: Paulo Afonso Tives

2 -~ Televendas
De: 19 a 22/03/91
Hordrio: 19h30m as 22h30m
Instrutor: Lourengo Fadel Filho
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3 - Iniciagao Empresarial
De: 25 a 29/03/91
Hordrio: 19h30m as 22h30m
Instrutores: Roberto Rinaudo e Claudio Serrato

=2 CORREIOS

EMPRESA BRASILEIRA DE CORREIOS E TELEGRAFOS

Coluna dos Correios

SERCA: maior
comodidade
para empresas

A cadadia a necessidade de comuni-
cagdo aumenta entre as pessoas. Nos dias
de hoje mais do que nunca esta verdade
esta presente, Esta necessidade leva en-
tao as pessoas e, especialmente as empre-
sas, a buscarem alternativas que possam
melhorar seu sistema de comunicagao,
principalmente quando possuem filiais.
Neste contexto, além das comunicagdes
tradicionais como o telefone € o correio
convencional, um servigo se destaca pela
rapidez, regularidade e seguranga: o
SERCA, Servigo de Correspondéncia
Agrupada, ou simplesmente o servigo de
Malotes dos Correios.

O SERCA, como é mais conhecido
dos usudrios, € um servigo prestado me-
diante contrato entre a ECT e pessoas ju-
ridicas e 6rgaos piblicos. Os bancos sdo
os maiores usuérios do servigo.

Assinado o contrato de prestagao
do servigo, o cliente receber4 os malotes
nas quantidades solicitadas e a partir daf
a ECT se compromete a executar o servi-
¢o, fazendo coleta € entrega nos endere-
cos indicados. A frequéncia da coleta/en.
trega que pode ser didria (de segunda a
sabado), ou alternada durante a semana,
¢ estabelecida pclo usuério do servigo.

Mediante prévio entendimento en-
tre as partes, a coleta e a entrega dos ma-
lotes sao feitas nos enderegos € horérios
combinados, propiciando total comodi-
dade e seguranca ao cliente.

O transporte dos malotes € feito,
sempre que vi4vel, por via aérea, o que
garante prazos de entrega muito reduzi-
dos, 24 horas entre Maring e as capitais
de Estado e principais cidades do pais.

O pagamento pelo servigo € feito
através de fatura mensal, onde sio in-
cluidas as despesas de todos os percursos
contratados.
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Seguranc¢a no Trabalho

Prevencao: o tUinico remédio

Muitas vezes a existéncia das CIPAs dentro das empresas é encarada
como mera obrigagdo legal. Mas aqueles que levam a questdao muito
além de uma simples exigéncia,tém conseguido resultados que comprovam
a cada dia a importdncia do trabalho de prevengado de acidentes de trabalho

Os acidentes de trabalho deixam
anualmente um grande nimero de bra-
sileiros incapacitados para o trabalho
temporédria ou permanentemente. Se-

undo dados do Instituto Nacional de

revidéncia Social, em 89 aconteceram
812.568 acidentes de trabalho em todo o
pais. Destes, pelo menos 4 mil causaram
a morte de trabalhadores, outros 19 mil
deixaram suas vitimas invalidas. 3

Além de ser um transtorno na vida
do trabalhador, os acidentes de trabalho
influem negativamente também no dia-a-
dia da empresa, tanto pela auséncia do
funciondrio, como pelas complicagdes le-
gais que eles podem trazer, especialmen-
te se os acidentes forem causados por fal-
ta de condigdes de seguranga.

As causas dos acidentes de trabalho
na maioria das vezes podem ser evitadas
com um trabalho de conscientizagao. A-
tos inseguros ou mesmo condigoes inse-
guras de trabalho podem trazer transtor-
nos para o trabalhador e para a empresa,

ue custam muito mais do que o trabalho

e prevengdo. Muitas vezes a falta de
consciéncia do trabalhador, que comete
atos inseguros, — como deixar de usar as
protecoes individuais e roupa_s.ade:qua-
das, operar maquinas sem habilitagdo ou
permissao,-entre outros — sao as causas
dos acidentes. Outras vezes a empresa é
negligente, nao oferecendo condigdes de
seguranga nos locais de trabalho, nao for-
necendo equipamentos 'de seguranga,
pondo em risco a integridade fisica e a
satde do trabalhador.

Além dos acidentes de trabalho,
existem as chamadas doengas profissio-
nais que também afetam um grande na-
mero de brasileiros. Estas doengas sao a-
quelas causadas por agentes ambientais
no exercicio das atividades profissionais.

Elas podem ser causadas tanto por agen-
tes mecdnicos, como fisicos ou bioldgicos.
CIPA — A Consolidacdo das Leis
doTrabalho— CLT -estabelece a obré{ga-
toriedade da existéncia da CIPA — Co-
missao Interna de Prevencgio de Aciden-
tes — nas empresas, dependendo do grau
de risco e do niimero de funcionarios. O
objetivo da CIPA € coibir ou reduzir os
acidentes de trabalho na empresa, atra-
vés da prevengao e da fiscalizagao. Esta
comissao € responsavel também pelo re-
lato das condlgées de risco no ambiente
de trabalho, além de solicitar da empresa
medidas para reduzir ou eliminar estes
riscos. E a CIPA também que estuda as
causas de acidentes ocorridos e enca-
minha aos Servigos de Seguranga e Medi.-
cina do Trabalho e ap empregador o re-
sultado deste estudo. f

Gragas ao trabalho desta comissao
interna, muitas empresas tém consegui-
do diminuir sensivelmente o nimero de
acidentes envolvendo seus funcionérios.
Em Maring4 um bom exemplo deste tipo
de trabalho est4 na filial da empresa Fr-
maos Lopes Ltda, de Londrina. revende-
-dora autorizada Scania em Maring3.

A empresa foi fundada em 19/6 e
um ano depois foi formada a primeira
CIPA.Del Fa}ra c4, muito trabalho tem
sido desenvolvido e hoje a empresa pode
se orgulhar do fato de nunca ter aconteci.
do um acidente de trabalho grave em
suas dependéncias desde entao. Mas pa-
ra chegar a um resultado como este, og
membros da CIPA precisam desenvolver
uma série de atividades.

Uma destas atividades fez tanto su-
cesso internamente, que acabou extra-
polando os limites da empresa: anual-
mente € langada uma camganha, feita
através de cartazes, abordando temas co-

mo acidentes de trabalho, doengas pro-

10nais e até relacionamento profissio-
nal. Hoje estes cartazes sao bastante co-
nhecidos em empresas de Maringi e
Londrina - onde est4 a matriz de Irmaos
Lopes. A idéia de langar uma campanha
como esta partiu do diretor da empresa,
Pedro Barbosa Lopes, e como a reper-
cussao foi boa, agora sao langados novas
campanhas todos os anos.

SIPAT — Outra atividade muito im-
portante desenvolvida pelas CIPAs, es-
pecialmente no que se refere a preven-

ao de acidentes e orientagio aos traba-

adores sao as SIPATs — Semanas In-
ternas de Prevengao de Acidentes de
Trabalho. Durante estas semanas sao de-
senvolvidas diversas atividades, especial-
mente palestras, que englobam desde
orxentagc’)es sobre seguranca no trabalho,
at‘iﬁgos lemas como o fumo, os t6xicos e
a :

No caso de Irmaos Lopes, a CIPA
costuma convidar até mesmo soldados
do Corpo de Bombeiros para orientar o
pessoal sobre a prevengao de incéndio.
Aligs, anualmente sdo realizadas as Bri-

adas de Incéndio, um periodo onde é
lada atengao especial ao assunto, inclu-
sive com demonstragoes préiticas de co-
mo combater incéndios € de como manu-
%ear equipamentos destinados ao com-
ate.

Mas, segundo os membros da CIPA,
o trabalho mais importante € aquele de-
senvolvido no dia-a-dia e que requer mui-
to esforgo para alcangar seus objetivos: a
conscientiza¢ao de todos na empresa so-
bre os riscos de acidentes. Neste trabalho
entra principalmente a_conscientizagao
daimportdncia dos equipamentos de se-
guranga. Esta orientagao € mais intensifi-
cada, no caso de Irmaos Lopes, na ofici-
na, onde os riscos de acidentes sao bem
maiores. Por este motivo, os membros da
CIPA estao sempre por perto orientando
e fiscalizando a utglmgéo dos equipa-
mentos de protegao. Inclusive o funcio-
ndrio que deixa de usar qualquer um des-
tes equipamentos esta sujeito até a rece-
ber carta de adverténcia, tamanho o rigor
com que esta questao ¢ tratada na em-
presa.

Gracas a esses cuidados e ao traba-
lho da CIPA houve periodos em que a
empresa chegou a ficar mais de um ano
sem registrar qualquer tipo de acidente.
O trabalho de prevencao dentro de uma
empresa € muito mais do que uma sim-
ples exigéncia legal. Ele € a garantia do
perfeito andamento das atividades e da
preservacao da satde e integridade fisica

o trabalhador, uma das pegas mais im-
portantes dentro de qualquer empresa.

Foto: Vera Regina

'Os equipamentos de protegiio sao l’undnmenﬁzls
para evitar acidentes
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-Penso Assim

Cuidar de criangas é como cultivar
flores. Todo o cuidado € pouco. A terra
deve estar bem preparada e adubada. As
sementes, distribuidas suavemente sobre
o solo. Depois, deve-se cobrir o canteiro
com pano ou tela para protegé-las do ex-
cesso de sol ou chuva. A terra deve entao
ser regada todos os dias, até que em dado
momento o pequenino grao explode, lan-
¢ando no ar duas minisculas folhas: eis
o milagre da natureza. Dai por diante os
cuidados devem ser redobrados para que
as ervas daninhas ndo suguem suas for-
cas. Se bem cuidadas, logo arrebentam
em lindas flores.

Assim sao as criangas. Se bem cuida-
das, num ambiente de amor, carinho,
respeito e afeto, crescerao fisica e psi-
quicamente sadias.

Quando bem alimentadas, instrui-
das, educadas e bem preparadas para o
trabalho e a producao, cedo derramarao
sobre toda a sociedade as luzes de sua
inteligéncia e os frutos de sua forga pro-
dutiva. Todavia, se forem rejeitadas,
abandonadas a propria sorte, com ali-
mentagao deficiente e sem escolaridade,
crescerao retorcidas, amargas, com se-
giielas mentais permanentes, rebeldes,
agressivas e até repulsivas.

E bom lembrar que se nossos filhos
sao bons, nao o0 sao apenas porque nods 0s
geramos. Mas principalmente porque fo-
ram bem alimentados, amados, educa-
dos, tiveram a dedicagao de muitos pro-
fessores, a instrugao em escolas € muitos
livros.

Qualquer projeto social, industrial
ou comercial que se proponha perma-
nente e duradouro, tem que considerar
as condigoes de crescimento e formacgao
-das criancas de hoje. Fatalmente elas se-
rao os empresarios, gerentes, funciona-
Tio0s, operarios e consumidores do futuro..

Entretanto, temos visto pelos meios
de comunicagao que existem em nosso
pais mais de 60 milhoes de menores ca-
rentes, muitos vivendo pelas ruas das
grandes cidades no'mais completo aban-
dono. E Maring4, embora prospera, nao
poderia ser exce¢do. Aqui também elas
viviam dormindo pelos bancos das pra-
cas e edificios em construgao, furtando
nas lojas de onde eram escorragadas. Es-
tas criangas, Cujo nmero era crescente,
deveriam ser assistidas pela comunidade
local, que em suma € responsével pelo
bem-estar de todos os cidadaos.

Este atendimento deveria ser de tal
forma abrangente, que nao so as tiraria
das ruas, mas também cuidasse da ali-

Um trabakho de formagdo do menor carente

por Homero Neves Arruda

mentagao, vestuario, educacgio e inicia-
¢ao profissional com a esperanga de uma
vida economicamente produtiva.

Com este espirito, inspiragao e a-
poio decidido da presidente da Funda-
¢ao de Desenvolvimento Social de Ma-
ring4, Cleusa Piccinin, fui eleito para pre-
sidir, a partir de abril de 1989, a diretoria
do TEMM - Trabalho € Encaminhamen.-
to do Menor de Maringd, que incorporou
alfuns servicos ¢ unidades isoladas da
administracao publica.

O TEMM possui quatro unidades: a
central de triagem, que atende menores
carentes e de rua na faixa de 7 a 14 anos;
a Escola Agricola de Iguatemi, para me-
nores de 7 a 14 anos, com escolaridade e
conhecimentos de agricultura, em regi-
me de periodo integral; a Escola Prot%1 -
sionalizante Laura Rebougas, com 12
cursos para menores de ambos 0s sexos,
inclusive para menores infratores; e o
Programa Bom Menino, que cadastra
menores de 14 a 18 anos de ambos os se-
x0s, € 0s encaminha as empresas e 6rgaos
publicos, com bolsas de iniciagao ao tra-
balho, acompanhando o aproveitamento
escolar.

O TEMM atende hoje em seus pro-
gramas mais de mil criangas e adolescen-
tes com 3 refeigoes diarias, o que néo é
tarefa facil. Mas na alimentagao conta-
mos com valiosos auxilios da Magonaria,
Ceasa, doacgoes de cidadaos de nossa ci-
dade e do Grupo de Apoio Sao José. A
administragao publica municipal paga to-
do o pessoal técnico. Também os médi-
cos ¢ dentistas da Secretaria de Saide
prestam o atendimento necessdrio aos
menores.

A diretoria vem trabalhando com
humildade, mas de forma efetiva, dentro
de uma programagdo de crescimento
gradual e ordenado, sem apelos publici-
tarios ou chamamentos a caridade pabli-
ca, tao humilhantes a dignidade dos jo-
vens.

As criangas e adolescentes nao pre-
cisam de esmolas, mas de assisténcia.
Como cidadaos, tém direitos naturais::
inerentes a pessoa humana. Quem quiser .
ajudé-las, que auxilie as entidades que
assistem as criangas de modo cientifico e
correto.

Neste particular os empresérios po-
dem ajudar muito, principalmente no for-
necimento de géneros alimenticios, em
espécie, matérias-primas para 0s cursos,
como madeira, ferro, soldas, tecidos, fios
ou embalagens de madeira, que utiliza-
mos na produgao de brinquedos didati-

Foto: Vera Regina
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O Programa Bom Menino pode ser
melhor aproveitado pelas empresas na
formagido de sua mao-de-obra, sem vin-
culagdo de emprego ou encargos traba-
lhistas. A lei federal obriga a concessao
de bolsas de iniciagao ao trabalhona pro-
porgio de 5 por cento sobre o nimero de
empregados, mas preferimos a conces-
sao voluntéria das bolsas, como demons-

tragao do interesse dos empresérios pela
promogao pessoal dos jovens.

O Estatuto da Crianga e do Adoles-
cente que est4 em vigor desde 12de outu-
bro do ano passado, veio de encontro
com os programas e diretrizes desenvol-
vidos pelo TEMM, e isto nos anima e en-
coraja a prosseguir. No entanto, a lei
federal obriga todos os municipios a cria-
rem dois conselhos: 0 Conselho Munici.
pal dos Direitos da Crianga e do Adoles-
cente e o Conselho Tutelar.

Em Maring4, os consethos foram
criados pela Lei Municipal n? 2.773, de
27 de novembro de 1990, com alteragoes
de redagio dadas pela Lei Municipal n®
2.806, de 29 de janeiro de 1991.

O Conselho Municipal j4 foi instala-
do e o Conselho Tutelar, composto de 5
técnicos da drea social e com nivel univer-
sitario, devera ser eleito e estar4 funcio-
nando até o préximo dia 15.

Estas novidades nos animam a crer
que as criangas e adolescentes poderao
crescer com dignidade, preparando-se
convenientemente para a grande aventu-
ra de viver, dentro de padroes morais e
sociais. As comunidades brasileiras po-
dem e devem cuidar de seus fithos. E Ma-
ring4 é um bom exemplo a Nagao.

Homero Neves Arruda é presidente da
diretoria do TEMM - Trabalho e
Encaminhamento do Menor de Maringd
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NA INDUSTRIA, A QUALIDADE CONFIRMA

ENGENHARIA ELETRICA
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Projeto-Montagem - Manutencdo - Assessoria
PROMENGE - Projetos ¢ Montagens de Engenharia Eiétrica Lida.
Rod. Pr. 317-Km 4- Distrito Industrial T
Fone (0442) 24-3711 - Telex 44-2245 /

MARINGA'PR

\_

A SUA MARCA DE CONFIANCA

SOMACO S.A. _
Comeércio de Automoveis

Pc¢a. José Bonifdcio, 121 - Maringd - PR
Fone: (0442) 24-4433 - TELEX 442-260




video-endoscopia computadorizada
tecnologia a servico da medicina
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O novo equipamento da
Gastroclinica € produzido
pela Pentax do Japao. Possui
um chips de computador na
ponta transmitindo a imagem
com definicao perfeita
através de monitor Sony de
ultima geragéo; as imagens
N podem ser congeladas para
AP \(/ g andlise pormenorizada.
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GASTROCLINICA
DE MARINGA

Todos os exames sdo gravados ‘1] % / % 8 / g g
em fitas de video cassete para e { 2991
arquivamento, ou a pedido, ;
gravados para o paciente. O
sistema de video-printer permite
realizar fotografias coloridas e
nitidas, como a foto ao lado. Existe
uma seta para indicar e localizar ;
as lesbes que se quer realgar. SO ’ EG-2981

PENTAX

DR.

| N Dr. Milton Cury
== Dr. Paulo R. Cury Frascarelli
~ 90f Tr OCU”ICO Dr. Renato Luiz Niero

Rua Néo Alves Martins, 3219 - Fone: 24-5155 - Cep 87013 - Maringd - Parana






