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UMA ENTIDADE EM DEFESA DA LIVRE INICIATIVA

A estrutura médico-hospitalar de Maringa

A estrutura de atendi-
mento em saude publicano
Brasil estd falida. Esta é a
opinido de praticamente to-
do brasileiro, desde o que
necessita da Previdéncia
parater assisténciamédica,
até os préprios médicos e
hospitais, que jé nao véem
uma saida para a quest@o
dos baixos saldrios e hono-
rérios pagos pelo érgao.

Estasituagao sereflete
no dia-a-dia do pais de for-
ma contundente. Hoje, pra-
ticamente tudo o que se tem

netdrio Nacional, Roberto
Rodrigues. Ela fala sobre
os caminhos que a agricul-
tura brasileira deverd tri-
lhar daqui para frente, para
que possa crescer e con-
quistar competitividade e
das perspectivas para o
Brasil com a criagao do
Mercosul. Para ele, esta in-
tegracao de mercado trarg
uma oportunidade de ca-
pacitagdo dos meios de
produgado brasileiros.
Muitos maringaenses
deixaram a cidade em bus-

em termos de avango tec-
nolégico em medicina vem do investi-
mento particular. Por isso muitos acre-
ditam que a Previdéncia realmente ca-
minha para o fim. A despeito da realida-
de da grande maioria das cidades brasi-
leiras, Maringd vive uma situagao atipi-
ca no setor de satide. Nos ultimos anos
muitos investimentos tém sido feitos por
médicos e hospitais, que fizeram da ci-
dade a terceira no estado em estrutura de
atendimento especializado.

Este é o assunto da reportagem de
capa deste més, que mostra o que Marin-
gd oferece na dreamédica. O atendimen-
to vem se especializando a cada dia e
hoje sao realizados tratamentos e cirur-
gias antes s6 encontrados em hospitais
de grandes centros.

Leia também nesta edi¢do a entre-
vista com o ex- presidente da OCB -
Organizagdo das Cooperativas Brasilei-
ras — e atual membro do Conselho Mo-

ca de melhores oportuni-
dades de saldrios no Japao. Este contin-
gente de trabalhadores tem enviado
anualmente para a cidade um volume de
dinheiro significativo para a economia
local. Hoje os dekasseguis sao responsd-
veis por cerca de 20 por cento dos negé-
cios imobilidrios realizados na cidade.
Nesta edigao, reportagem sobre os inves-
timentos e as dificuldades de quem foi
trabalhar nas indistrias japonesas.

‘ ‘ 4

Jantar encerra o V Prémio ACIM de Jornalismo

pag. 34
LUK QS.covesersessnseees T ——
ERr@ViStQossessseesssssssssssssssssssssssssssenes
CaP s
Campanha de Nedal s
Brindes. sseseesesesssssssssssssssssssssssssssnsene

............. pag 04
.............. pdg 05

.............. pagls
............. pag 16

Foto de Capa: “DanBe*

NS,

0 de brindes esta desaquecido

S VL

pag. 16

ACIM/DEZEMBRO/91 - 03



Rua Néo Alves Martins, 2.321
Telefone (0442) 26-1331 - Fax(0442) 23-5007
S.P.C. (0442) 26-2299
Telex (442) 168 - Caixa Postal 1033
Maringé - PR.

DIRETORIA
Presidente: Fernando Henriques
1° Vice-Pres.: Faulo Sérgio Magalhées Silva
2° Vice-Pres.: Shiniti Ueta
1° Secretario: Luiz Carlos Masson
2° Secretario: Paulo Moraes Badan
1° Tesoureiro: Fernando Vieira Raimundo
2° Tesoureiro: Valdecir de Britto
Diretor Adjunto: Massao Tsukada
Diretor Adjunto: Pedro Granado Martines
CONSELHO DELIBERATIVO
Presidente: Carlos Mamoru Ajita
Secretério: Moacir Somaggio
Membros:

Agenor Maia - Américo Fernandes -
Amorim Pedrosa Moleirinho - Antonio J.R.
Silvestre Ferreira - Eduardo Hideshiro Hase -
Euclides Sordi - Fernando José de Faria
Ferraz - Francisco Favoto - Futoshi Matsuda -
Hélio Shimabukuro - Heitor Bolela Junior -
Joaquim Agostinho - José dos Santos Ribeiro -
José Gomes Ferreira - Miguel Fujinami -
Reginaldo Nunes Ferreira -

Sabas Martins Fernandes - Shoiti Okimoto -
Simao Hirata - Tokoiti Guinoza
Membros Natos:

Alcides Siqueira Gomes - Alvaro Miranda
Fernandes - Atair Niero - Emilio Germani -
Ermelindo Bolfer - Joaquim Dutra - Luiz
Jilio Bertin - Manuel Mdrio de Araijo
Pismel - Raymundo do P. Vermelho - Sidnei
Meneguetti - Ubirajara de Araijo Pismel
CONSELHO FISCAL
Efetivos:

" Jair Arduifi - Milton Massar Morita -
" ... - .-~ Orides Lopes
: Suplentes:
Edmilson W.F. Brassanini - Edenilson Rossi -
Jodo Noma
GERENTE ADMINISTRATIVO
Carlos Roberto Previdelli  *

ACIM

Revista de publicacio mensal
da Associacdo Comercial e Industrial
de Maring4 - ACIM
DIRETOR RESPONSAVEL
Luis Carlos Masson,
EDITOR RESPONSAVEL
Regina Dacfiol - MT 2538-PR
REPORTAGEM E FOTOS
Claudio Galleti
PUBLICIDADE
Claudomiro Venéncio
PRODUCAO GRAFICA E
EDITORACAO ELETRONICA
Editora Organsil
Fones:(0442)24-9365 e 24-5005
- IMPRESSAO
Gréfica Boaventura
Publicacdo mensal dirigida
Circulagio nos quinze primeiros dias
de cada més. Cartas para a Assessoria
de Comunicacio Social da AQIM
A Revista ACIM ndo se nsabiliza por
conceitos emitidos em matérias assinadas.

LUKAS..

SRR ANATER, o~ Wk
TS NGIRTE g1 que EsTRO ST
PRECISANDO DE PADAT NogL 2

= AN e

ES3ES CAMELOS 87RO ABIGANDO!
NAO PAGE IWMPORTOZ W Fichvl 11

NORIA, CALCADA .. . MEYEM COv]
NOSEAS ANICIONARIAS..,

—i)]- " 1(—

FECHEL MiNVA EMPRESA
PCORA E%TQU 1O RO

5 —
°
0

o
Fra

£, BoY! B2, FAIOR
VE RECONJECER ESSAS

ESA WAOMUODOU NADALED A '
RECOMRECERIA, DE LORCE!.

WiMulsesa o=
(RO ME ENGAKO,.,

AR! 0 110 Fasaano
YOI MELHOR. JEWIP

ACIM/DEZEMBRO/91 - 04



Rodrigues: conflan¢a num futuro melhor para o Brasil

Entrevista

Os caminhos para o mercado externo

O ex-presidente da Organizagao das Cooperativas Brasileiras, Roberto
Rodrigues € representante da agricultura no Conselho Monetdrio
Nacional e membro do Conselho Nacional de Politica Agricola.

Nesta entrevista, Roberto Rodrigues fala das perspectivas para o Brasil

ACIM: O senhor esteve recentemente
na Europa, tratando de assuntos liga-
dos ao comércio exterior. O que o se-
nhor trouxe de novo de 14?

ROBERTO RODRIGUES: Nesta via-
gem eu vi muita coisa interessante, em
que o Brasil deve deter sua atengao. A
Confederagao Européia de Agricultu-
ra tem recomendado aos agricultores
europeus, como modelo de desenvolvi-
mento, a agricultura familiar. Mas, ao
mesmo tempo, a Confederagao reco-
nhece que a agricultura familiar nao é
auto-sustentavel, € por isso recomenda
também que ele mantenha um emprego
urbano para complementar sua renda.
Isso parece uma contradigdo, nao €?
Mas tem sentido, porque eles enxer-
gam uma solugao de médio prazo. Com

a liberalizagao da economia dos paises
do Leste Europeu, vai haver um inves-
timento enorme da comunidade euro-
péia para transformar aquela regio
num grande produtor agricola, que ir4
abastecer a Europa Comunitéria, Hoje
a Europa enfrenta a polémica gerada
pela questao das agressdes a0 meio am-
biente, que é muito debatida, Entao,
para os paises da Comunidade é muito
mais vantajoso transformar a Europa
num grande jardim, com muitas flores-
tas, e importar alimentos de outros pai-
ses. Por isso os investimentos no Leste,
Bom, enquanto houver o estimulo da
agricultura familiar na Europa Comu-
nitéria, para resguardar o meio am-
biente, vai haver a necessidade de sub-
sidios. Mas, enquanto isso, a comuni-

dade estar4 investindo no Leste, garan-
tindo assim seu abastecimento. Mas h4
um espago de tempo para que os inves-
timentos comecem a frutificar no Les-
te, talvez de uma década. Na minha
opinido, se os paises da América Lati-
na, especialmente o Brasil, nao se habi-
litarem nos mercados agricolas, para
aproveitar este periodo em que havera
brechas no mercado europeu, nos va-

mos perder o trem da historia.
ACIM: E o que seria se habilitar nos

mercados agricolas?

ROBERTO RODRIGUES: Seria pro-
duzir competitivamente, com eficién:
cia, com vigor, enquanto existe esta po-
tencialidade de mercado na Europa.
Os paises latinos tém que ocupar este
espago, antes que a oferta de alimentos
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volte a se equilibrar, com o aumento da
producao dos paises do Leste.
ACIM: Mas como o Brasil poderia
ocupar este espaco no mercado euro-
peu, se nossa agricultura esta longe de
ser competitiva?

ROBERTO RODRIGUES: Hoje a
competitividade do Brasil neste setor é
cercada por dois fatores: um, externo,
que é o protecionismo dos paises do
Primeiro Mundo. E outro, interno, que
sdo os instrumentos da politica agricola
brasileira, que estao obsoletos. Entao,
o Brasil tem que reencontrar todo este
modelo instrumental para poder viabi-
lizar uma agricultura competitiva. Por
outro lado, se nao cair este protecionis-
mo que ha 14 fora, nés nao vamos con-
seguir nada, porque hoje estamos im-
portando subsidios e exportando im-
postos. O Brasil vai precisar trabalhar
esta questao externa, numa agao diplo-
matica, para a qual nao podemos pres-
cindir do papel do Estado.

ACIM: Quer dizer que o Brasil tera
que transpor uma barreira muito difi-
cil?

ROBERTO RODRIGUES: Sim, ¢ difi-
cil, mas uma década é um periodo sufi-
ciente para mudar a realidade da agri-
cultura brasileira. E um trabalho dificil,

“Os pafses da América Latina ﬁmlsam

aproveitar as brechas do mercado
europeu. Do contririo, vamos perder

o trem da histéria”

mas nao impossivel. Seria preciso uma
mudanga da visao do Estado em rela-
¢ao a agricultura. Hoje o Estado olha a
agricultura levando em consideragao
apenas a questao do abastecimento, es-
quecendo-se da questao da produgao.
E quando se diz que o Estado precisa
mudar sua visao, significa dizer que a
propria sociedade precisa olhar a agri-
cultura de forma mais madura. A agri-
cultura brasileira é vista pela sociedade
como um setor indolente, chorao, pri-
vilegiado. E, em alguns casos, até que
ha um fundo de verdade, porque o ca-
pitalismo de cartério, de privilégios,
também faz carreira na agricultura. Al-
guns setores tiveram grandes benefi-
cios nos ltimos 20 anos, enquanto ou-

SOLICITE UM REPRESENTANTE
DISQUE (0442) 26-5601

A EMBALAGEM APRESENTA
_ - SEU PRODUTO AO CONSUMIDOR.
A BOA IMPRESSAO E TUDO. FALE COM A GENTE.
VOCE VAI FICAR COM A MELHOR IMPRESSAO.

BOAVENTURA
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tros nao tiveram beneficio algum.
Quem nao teve, reclamou, e o governo
respondeu para a sociedade mostrando
apenas quem recebeu os beneficios. O
consumidor, por sua vez, fez seu julga-
mento a partir desta constatagao, colo-
cando a classe agricola como um todo
que s6 sabe reclamar. Por isso, antes de
tudo, seria necessario um grande pro-
jeto de valorizagao do campo perante o

cidadao brasileiro. Mas o setor rural
precisa também fazer uma espécie de
"mea culpa", porque passou muito tem-
po esperando que o Estado resolvesse
seus problemas.

ACIM: Como o senhor analisa a pers-
pectiva de unificacio do mercado do
Cone Sul no Mercosul?

ROBERTO RODRIGUES: Esta unifi-
cagao seré Otima para todos, s6 que a
longo prazo. Inclusive para a agricultu-
rabrasileira, que terd que aumentar sua
eficiéncia para poder competir. Mas
tem um detalhe muito importante que
nao podemos perder de vista: de nada
adianta eu ter um projeto muito bom
para daqui a 10 anos, se nao conseguir
chegar vivo até 14. Acho que o Merco-
sul ndo estd sendo tratado de forma
consistente do ponto de vista legal e
institucional, para proteger a agricultu-
ra brasileira. Da forma como a questao
vem sendo tratada, nossa agricultura
vai pagar um preco altissimo, vai que-
brar de vez. Veja, ndo ha como ter um
tratamento uniforme das agriculturas
dos paises do Cone Sul se nao houver
uma harmonizagao de tributos, de cus-
tos de produgao, dos custos portuarios
e alfandegdrios. Entao, antes, toda a
politica macroecondmica tera que ser
harmonizada.

ACIM: O senhor vé a possibilidade de
o Brasil vir a se tornar um exportador
de produtos manufaturados no futu-
ro? Hoje o pafs exporta mais matéria-
prima...

ROBERTO RODRIGUES: O Brasil
hoje, entre os paises da América Lati-
na, € o que tem o melhor parque indus-
trial. Quando o Mercosul for imple-
mentado, vai representar um avango
enorme para muitos setores industriais
brasileiros, como o da eletroeletronica,
por exemplo. Eu acredito que o Brasil
vai chegar a este ponto. Ali4s, acredito
em muito mais: lamento ter 50 anos
porque nao vou estar vivo para ver o
Brasil se tornar o maior e melhor pais
do planeta nos préximos 40 ou 50 anos.
Nenhum outro pais do mundo tem as
condigdes que o Brasil tem para se de-
senvolver. g s6 uma questao de tempo!
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Um centro de referéncia em medicina

Maringa cresceu e se especializou em termos de medicina nos ultimos anos. Muitos
investimentos tém sido feitos em novos equipamentos e em técnicas
modernas, e hoje a cidade ocupa o terceiro lugar no estado em
estrutura de atendimento médico-hospitalar

Como tudo no Brasil neste mo-
mento, também a estrutura de atendi-
mento na 4rea de saide est4 falida.
Esta € a opiniao de todo brasileiro, es-
pecialmente quando necessita de aten-
dimento e acaba ficando horas numa
fila para conseguir marcar uma simples
consulta pela Previdéncia. Esta é tam-
bém a opinido dos préprios profissio-
nais da 4rea, os médicos, que a cada dia
véem a estrutura dos hospitais piblicos
se deteriorar e a dificuldade em ofere-
cer um atendimento satisfatério a po-
pulagdo crescer. Sem contar os salé-
rios, qU€, Na proporgao em que vém
caindo, serdao um dos grandes respon-
saveis pelo fim do atendimento previ-

denciério.

Para os hospitais, a realidade nao
¢ diferente. Os honorarios pagos pela
Previdéncia, quando nao atrasam, che-
gam tao defasados que na maiori’a dos
casos nao cobrem sequer as despesas
A questao dos honori4rios da Previdén:
cia j4 foi motivo para muitas paralisa-
¢oes no atendimento, tanto de hospi-
tais, como flos proprios médicos,

No bqjo detodaesta crise, falarem
desenvolvimento tecnolégico e investi-
mento em pesquisa no Bra

’ : sil, entio,
soa como fantasia. Hoje o que se en
contra em termos de avango na medici-

na, de aqu_isigio de equipamentos e de
desenvolvimento de pesquisa geral-

mente vem do dinheiro de quem ainda
tem coragem de investir num pafs ins-
tavel como o Brasil. Nada mais se espe-
ra do poder piiblico.

Em Maring4, na opinido de muitas
pessoas que atuam na drea de satde,
pode-se considerar que o setor vive
uma situagio atipica. Mesmo com to-
das estas dificuldades, a cidade é a ter-
ceira no Estado — atrés apenas de Cu-
ritiba e Londrina — em estrutura de
atendimento em satde. Hoje existem
na cidade 410 médicos, segundo dados
do Conselho Regional de Medicina do
Parani — CRM. Isso equivale a 1 médi-
co para cada grupo de 610 pessoas.

Além disso, a cidade conta com 7
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hospitais cadastrados no CRM, trés de-
les considerados centros de referéncia
no atendimento da regiao. O nivel de
especializacao destes hospitais é com-
parével a de outros de grandes centros.

Este fato pode ser avaliado pelo
nimero de pacientes encaminhados
para atendimento em centros maiores:
de julho a outubro deste ano foram
apenas 6.

Este ¢ um dado bastante significa-
tivo, se for levado em consideragao o
fato de que a 4rea da 152 Regional de
Satide compreende uma regiao com
aproximadamente 2 milhdes de habi-
tantes.

INVESTINDO EM TECNOLOGIA: O
Hospital Paran, ao lado da Santa Casa
e do Hospital Santa Rita, € um bom

Tomégrafo computadorizado: 280 exames por més

Na drea da odontologia, Maringd
possui também alguns setores altamente
especializados. Um bom exemplo é o
Centro de Documentacao Ortodontica,
mantido pelo Centro de Odontologia de
Maringa.

Segundo o dentista Marcos Roberto
Martinhdo — que é especialista em docu-
mentagao ortodontica e em periodontia
— para fazer este tipo de estudo, a clinica
mantém um sistema com equipamentos
sofisticados. A documentac@o ortodon-
tica é o instrumento mais completo de
que pode dispor o ortodontista para a
realizacdo do tratamento — geralmente
corretivo, e que é feito através dos co-
nhecidos “aparelhos”. “Podemos dizer
que 90 por cento do diagnéstico do orto-
dontista se baseia na documentagado or-

todontica”, explica Marcos. Maringd é

Um diagnéstico sofisticado

umadas 4 cidades do estado que témum
centro como este. No Brasil, de acordo
com Martinhdo, devem existir apenas 50
centros instalados.

Fara fazer este diagnostico, o pa-
ciente passa primeiro por uma sessao de
radiografias — radiografia panordmica e
tele-radiografia. Depois, sao feitas fotos
e slides da boca, além de moldes em
gesso. De posse de todo este material, é
que é feita a documentagdo ortodontica.

No centro mantido pela clinica de
Marcos Martinhao, todo o estudo é feito
através de computador. Isso, além de
facilitar ainda mais a vida do ortodon-
tista, praticamente elimina qualquer
margem de erro. “Sem contar que o re-
sultado sai com maiorrapidez”, informa
Marcos.

Documentagéo ortoddontica: pouces centros especializados
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exemplo de como Maring4 cresceu nos
Gltimos anos na 4rea de satide. Com
apenas 8 anos de funcionamento, o hos-
pital oferece uma gama variada de
diagnésticos, tratamentos e cirurgias
especializadas.

Desde a fundagao, o hospital foi se
adequando e adquirindo equipamen-
tos que possibilitaram oferecer este
atendimento em diversas especialida-
des. Um destes equipamentos € o to-
mografo axial computadorizado — que
faz diagnésticos do corpo inteiro. O
primeiro foi adquirido em 1987 ¢ no
inicio deste ano o hospitalinvestiu num
novo, de tltima geragao. “O tomégrafo
que temos hoje pode ser equiparado
aos utilizados nos hospitais de grandes
centros”, explica Rosely Zerbetto, ad-
ministraddra do Hospital Paran4.

O tomégrafo é um equipamento
hoje considerado indispensavel nas
mais diversas dreas da medicina, espe-
cialmente no campo da neurologia. Ele
também € muito utilizado no atendi-

_ mento de urgéncia, no Pronto Socorro

do hospital, onde € grande o niimero de
vitimas de acidentes. O aparelho pode
detectar, com precisao e rapidez, qual-
quer problema no cérebro, decorrente
de traumatismo craniano e outras com-
plicagdes.

“A precisao deste tomoégrafo é
muito grande. E possnvel através dele,
ver com detalhe e muita defini¢io a
area que estd sendo examinada”, expli-
ca o médico Almério Votto Pereira,
diretor-financeiro do hospital Paran4.
Para avaliar a importancia do tomégra-
fo e sua utilidade na rotina do hospital,
¢ s6 observar o ntimero de exames re-
alizados através dele: sao 280 por més,
feitos em pacientes vindos de toda a
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regiao, além de municipios do Mato
Grosso do Sul e Rondonia.

Depois da compra do tomégrafo,
a diretoria do hospital Paran4 decidiu
adquirir novos equipamentos, para po-
der oferecer um padrao ainda mais ele-
vado de atendimento. Entre eles o
Shock Wave, um aparelho de tltima
geragao, que faz a fragmentacgao de cal-
culos renais, sem cirurgia; um equipa-
mento de hemodindmica digital, que
possibilitara ao hospital, além de diag-
ndsticos e tratamentos, realizar tam-
bém, num futuro préximo, cirurgias
cardfacas. Além destes, estd prevista
também a compra do Ecodoppler, um
aparelho de ultrassom bastante sofisti-
cado, que pode fazer diagn6sticos vas-
culares e até do coragido. A compra
destes equipamentos esté prevista para
0 ano que vem.
ARTROSCOPIA: Outra especialidade
que tem atraido um nmero cada vez

Artroscopia: avanco no tratamento de lesoes articulares

maior de pacientes da regiao para Ma-
ringd € a artroscopia, uma técnica de
tratamento e diagnéstico de doengas
articulares. Através da artroscopia,
muitos problemas, como lesoes de me-
nisco, de ligamentos, de cartilagem e
até€ pequenas fraturas, podem ser resol-
vidos sem a necessidade de cirurgia. E
o resultado € surpreendente. “A gran-
de vantagem é que, com o uso do ar-
troscopio, podemos resolver o proble-
ma, sem o risco de comprometer o0 mo-
vimento do joelho, o que poderia acon-
tecer no caso de uma cirurgia”, explica
o ortopedista Masaharu Akimoto, um
dos membros da equipe que realiza es-
te tratamento. Esta equipe conta tam-
bém com o ortopedista Jandyr Moran-
dini, que fez especializagao em artros-
copia na Franga.

Segundo Akimoto, as lesdes no
joelho sdo mais frequentes do que em
outras articulagoes. “E a maior parte

3

r Convénios R
Forca Total

Segundo Robson Ferreira, diretor
de marketing da EBC — EMPRESA
BRASILEIRA DE CONVENIOS, é ca-
da vez maior o niimero de familias que
buscam a seguranga e a praticidade dos
convénios, frlzlzto da atual conjuntura
econémico-social que assola o pafs. Ao
mesmo tempo as empresas comegam a
usar a equacao do sucesso (+ seguran-
¢a + incentivo = - faltas + produtivi-
dade + faturamento, + lucros), formu-
la que poderia ser ainda mais eloqiiente,
se acrescentdssemos menor rotatividade
de mado-de- obra.

CONVENIOS — Nesta drea, Ma-
ringd estd também muito bem servida,
continua Robson, proporcionando aos
interessados, os mais variados sistemas
de convénios, todos de excelente quali-
dade. A EBC, por sua vez, possui diver-
sos planos individuais e para empresas,
e em cada um deles ¢é grande o niimero
de beneficios. Além de oferecer o menor
custo do mercado, com a maior abran-
géncia — envolvendo desde o atendimen-
to bdsico a custo zero, até hospitais, la-
boratérios, profissionais de quase todas
as dreas existentes em nossa cidade, cli-
nicas de radiologia (raio X, Ultrassom)
— pela maior redugado do pafls, a tabela
AMB — Associagdo Médica Brasileira,
‘administra também a TABELA EBC
DE ODONTOLOGIA, a maior redu-
¢ao do mercado, para atendimento sem-
pre particular, com equipamentos de vl-
tmIza geragdo e profissionais de alto ni-

e ! :

CONVENIOS COMERCIAIS - A
EBC possibilita aos associados nao sé o
retomo das mensalidades, como tam-
bém contrair lucros, pela soma dos des-
contos especiais em mais de 70 lojas,
restaurantes, farmdcias, hotéis, etc.

Os interessados, podem nos procu-
rar na rua Néo A. Martins, 1842 — téneﬂ

\centro, Maringd:
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daslesoes desta natureza € causada por
acidentes em partidas de futebol. A
maioria das pessoas pratica este espor-
te sem um condicionamento fisico ade-
quado, o que leva a lesdes sérias no
joelho”, explica Akimoto.

Gragcas a artroscopia— que no caso
desta equipe de ortoredistas marin-
gaenses ¢ feita através de um artroscé-
pio com um monitor, que pode regis-
trar em fita VHS toda a operagao—hoje

A UTI pediétrica da Santa Casa é a iinica do interior do Parana

ja € possivel até recuperar o menisco.
“Antigamente, quando o paciente
apresentava algum problema no joelho,
a primeira providéncia era a retirada
do menisco. Isso pode acarretar uma
artrose precoce”, explica Akimoto.
Além disso, a artroscopia € uma cirur-
giabastante simples, rapida, e nao exige
do paciente mais de 24 horas de repou-
so para voltar a movimentar o joelho
novamente.

CIRURGIAS CARDfACAS: Maringi
estd também entre as poucas cidades
do interior do estado que realizam ci-
rurgias cardiacas. E o Hospital Santa
Rita € um centro regional de referéncia
nestas cirurgias, além de dispor de um
centro de hemodindmica para trata-
mento e diagn6stico de doengas do co-
ragao. No Santa Rita sao realizados va-
rios tipos de cirurgias cardiacas, como
ponte de safena, troca de vilvulas, im-
plante de marcapasso e corregao de
cardiopatias congénitas. Hoje o Santa
Rita é também o Gnico da regido a con-
tar com uma central de hemodindmica,
onde sao realizados diagnésticos e tra-
tamento através do cateterismo.

A procura pelo setor de cardiolo-
gia do hospital € bastante significativa.
Sao realizados, em média, 75 cateteris-
mos e de 18 a 20 cirurgias cardiacas por
més. Somente Maringd e Londrina,
além de Curitiba, possuem centros es-
pecializados em cirurgias desta espécie
no Parana. “Isso se deve ao fato de que
€ preciso ter uma estrutura muito gran-
de para a realizagido destas cirurgias”,
explica o cardiologista Raul D’Aurea
Moura Jr, responsével pelo setor de
Hemodinamica do hospital. Essa estru-
tura implica na aquisigdo de equipa-
mentos, na maioria importados, € que

O fim
da celulite

As mulheres de Maringd e regiao ja
contam, desde agosto deste ano, com
um tratamento que pode trazer a solu¢ao
paraum verdadeiro drama: a celulite e a
gordura localizada. Trata-se da eletroli-
poforese, que é feitacom um aparelho de
fabricagado francesa, que elimina a celu-
lite e as gorduras localizadas através de
correntes elétricas.

Tudo éfeito com este pequeno apa-
relho, um verdadeiro computador, que é
programado para o tratamento de acor-
do com a cor da pele, a quantidade de
celulite e gordura localizada, e com as
medidas de cada paciente. Depois, sao
introduzidas agulhas nos locais a serem
tratados, que vao conduzir a corrente
elétrica. O tratamento é indolor e durg
em média 10 sessoes, de 1 hora cada.

A eletrolipoforese, apesar de ser
uma revolugdo no tratamento para um
problema de efeitos estéticos, na verdade
é um tratamento para uma doenga. A
celulite nada mais é do que uma doenga

Eletrolipoforese: o fim de um drama

vascular, jé que é causada pela md cir-
culagdao do sangue.

Além de combater a celulite e a
gordura localizada, este tratamento aju-
da também a combater a flacidez, com
a tonificagdo muscular. Mas a eletroli-
poforese nao basta para resolver estes
problemas. A paciente precisa também
mudar seus hdbitos, especialmente no
que se refere a alimentagdo a prdtica de

exercicios. “O tratamento resolve o pro-
blema da celulite ja instalada. Mas a
mudanga dos hébitos é fundamental pa-
ra que ela nao volte a se manifestar.
Além disso, nos aconselhamos as pa-
cientes a realizarem pelo menos 2 ses-
soes a cada 6 meses, para manter oS
resultados”, afirna Roberto Feres, mé-
dico responsdével por este tratamento em
Maringa.

ACIM/DEZEMBRO/91 - 10
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por este motivo custam caro. E o Santa
Rita dispoe desta estrutura: ali estao
instalados, além da Central de Hemo-
dindmica, uma unidade coronariana
para atender enfartados e para preparo
dos pacientes que irao se submeter a
cirurgias cardfacas, ¢ uma UTI para
recuperagao no pds-operatério destas
cirurgias.

Na Central de Hemodinimica sdo
feitos diagndsticos e tratamentos atra-
vés do cateterismo. O cardiologista po-
de tanto avaliar o problema como, em
muitos casos, resolvé-lo sem cirurgia. O
exame € feito através da introdugio de
um catéter — uma espécie de sonda —
que vasculha artérias, coronérias e o
interior do coragao. Em muitos casos,
com a utilizagao do préprio catéter, o
médico pode desobstruir artérias e co-
ronérias. Somente quando h4 obstru-

¢oes — geralmente causadas por placas
de gordura — em vérios pontos ¢ que se
recorre a cirurgia. “O resultado do ca-
teterismo € muito seguro e satisfat6-
rio”, afirma o cardiologista.
PEDIATRIA: Outro exemplo dos in-
vestimentos feitos na 4rea de satide em
Maringa estd na Santa Casa, o Gnico
hospital do interior do estado que pos-
sui uma UTI pediétrica. Instalada des-
de o ano passado, esta UTI € destinada
ao atendimento de criangas portadoras
de doengas graves — mas com grande
potencial de recuperagdo — além das
que se encontram em fase de recupera-
¢ao pos-operatéria.

Para dar este atendimento espe-
cializado 2 crianga, a UTI conta com
uma série de equipamentos especificos,
normalmente nio encontrados numa
UTI comum. Os respiradores infantis,

Azevedo: “Uma aplicagio pode dissolver o célculo”

por exemplo, s3o um deles. Além disso,
hé toda uma equipe especializada em
pediatria, com médico, enfermeiras e
auxiliares de enfermagem, que pode
dar um atendimento muito mais espe-
cializado. “Este tratamento diferencia-
do € necessério porque o organismo da
crianca e o quadro clinico que ela apre-
senta sao diferentes do adulto”, explica
a pediatra Maria Cristina Suzuki, res-
ponsével pela UTI pediétrica da Santa
Casa.

Em um ano de funcionamento, o
setor j4 atendeu a mais de 300 criangas,
que antes eram encaminhadas para
UTIs comuns. Segundo as estatisticas
da Santa Casa, pelo menos 60 por cento
destas criangas eram recém-nascidas, e
cerca de 30 por cento, pré-maturas.
“Com a especializagdo que uma UTI
com esta oferece, criangas como estas
tém maior condicoes de sobrevida”, ex-
plica Maria Cristina. *

AMPLIACAO: A UTI pedi4trica come-
¢ou a funcionar com apenas 4 leitos. Mas
a procura aumentou de tal maneira, com
pacientes de toda a regido sendo encami-
nhados, que o hospital teve que ampliar
sua capacidade no setor: hoje sao 12 leitos.

Mas a ampliagao nao ficou s6 no
setor da UTI pedidtrica. A Santa Casa
est4 reformando também seu prédio e
para o ano que vem devera dobrar sua
capacidade de internagdo: passard a
oferecer 320 leitos. “Esta ampliagio vai
nos permitir dar maior atendimento 2
populagdo da regiao. Nés calculamos
que pelo menos 2 milhdes de habitantes
dependem de Maring4 na 4rea de sag-
de”, afirma o médico Ariel Arthur, di-
retor-clinico da Santa Casa.

No projeto de ampliagio, j4 est4

3
([l

HOSPITAL E
MATERNIDADE
SANTA RITA

CLINICA E CIRURGIA
GERAL, GINECOLOGIA
E OBSTETRICIA
PEDIATRIA
GASTROENTEROLOGIA,
ORTOPEDIA E
TRAUMATOLOGIA,
HEMODINAMICA E
CIRURGIA CARDIACA

PCA 7 DE SETEMBRO, 285
FONE (0442) 24-3344
CX. POSTAL 304
CEP 87015

MARINGA - PARANA
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SANTA CASA DE
MISERICORDIA
DE MARINGA 21

HOSPITAL E
MATERNIDADE
M2 AUXILIADORA

DEPARTAMENTO DE

CIRURGIA:
Geral, Gistricas, Ortopédica,
Traumatolégica, Artroscopia,
Toréaxica, Urolégica, Trans-
plante Renal, Vascular, Neuro,
Otorrinologia, Oftalmolégica,
Plastica Cardiaca, Proctolégi-
ca, Pediatrica, GinecolGgica e
Obstétrica.

DEPARTAMENTO DE
CLINICA MEDICA:
Medicina Interna, Nefrologia,
Gastroenterologia, Proctolo-
gia, Cardiologia, Pneumologia,
Urologia, Oncologia, Endocli-
nologia, Psiquiatria, Traumato-
logia, Ortopedia, Pediatria,

Ginecologia, Obstetricia.

HOSPITAL GERAL -
140 LEITOS

Servigos auxiliares de diagnos-
ticos e tratamento ambulato-
rial

SERVICOS: Laboratério,
Anadlises Clinicas, Radiologia,
Fisioterapia, Psicologia, Di4li-
se, Hemodialise, Ortopedia,
Urgéncia e Emergéncia

([ EEEE )

Tel: (0442) 22-5633

Rua Santos Dumont, 555

& Maringa —Parand )
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prevista a criagao de um setor especia-
lizado em doengas infecto- contagiosas.
A Santa Casa passard a ser o finico
hospital de Maring4 a contar com um
setor de isolamento, oferecendo inclu-
sive leitos para aidéticos.
TRANSPLANTES RENAIS: Maring4
também € uma das poucas cidades do
Paran4 que realizam transplantes re-
nais. O primeiro foi realizado em 1983
e de 14 para c4 muitos outros acontece-
ram. Hoje, apenas uma equipe — com-
posta pelos médicos Hélio Jorge Poz-
zobom, Edson Azevedo, Wiliam Ta-
gushi e Vicente Kira, urologistas;
Adaelson Alves Silva e Almir Germa-
no, nefrologistas; Itamar Guide, Ro-
berto Pazzelo e Roberto Feres, cirur-
gides vasculares — € credenciada para
realizar este tipo de cirurgia.

Hoje as técnicas de transplante re-
nal evoluiram muito, a ponto de o pro-
blema darejeigao ter sido praticamente
superado. Mas a maior dificuldade en-
frentada atualmente pelos renais croni-
cos € afalta de doadores. “Dos 65 trans-
plantes que nossa equipe j4 realizou,
apenas 9 foram feitos a partir da doagao
de 6rgaos de cadéaveres”, afirma o ne-
frologista Almir Germano.

Ele explica que ainda existe pre-
conceito em relagao a doagao, especial-
mente por parte das familias, que as
vezes decidem nao doar os 6rgaos de
um parente, mesmo que ele, em vida,
tenha manifestado o desejo de fazé-lo.
E, depois de muitos estudos, a medici-
na concluiu que o ideal é realizar trans-
plantes com 6rgaos de cadaveres. “A
doagdo de 6rgios por pessoa viva é
mais complicada. E uma questio que
envolve uma série de discussoes, inclu-

sive em torno da validade de se deixar
uma pessoa sem um de seus rins para
atender outra”, coloca Almir. Os médi-
cos sao unanimes em afirmar que, se
houvesse mais doagdes de 6rgaos de
cadéveres, o niimero de transplantes

poderia ser muito maior.
HISTOCOMPATIBILIDADE: Um dos

primeiros passos dados antes de um trans-
plante € comprovar se hd compatibilidade
entre doador e receptor. Em primeiro lu-
gar € realizado o teste de histocompatili-
dade, ou tipagem HLA. Com este exame,
¢ verificado se existe semelhanga entre a
conformagao das células do doador e do
receptor. “E um verdadeiro exame da
identidade, da impressao digital, das célu-
las”, compara Almir.

A tipagem HLA ¢ feita através do
sangue. Até pouco tempo, este teste era
feito apenas em Londrina e Curitiba. A
Universidade de Maring4 também passou
a realiz4-lo, gragas ao ntimero de trans-
plantes que passaramaser feitos na cidade.

Mas Almir Germano adverte que
o transplante nem sempre € a solugao
para quem sofre de insuficiéncia renal
cronica. No caso de rejeigao do 6rgao,
o paciente € obrigado a voltar a fazer
hemodiélise — uma rotina na vida de
boa parcela destas pessoas. Segundo
estimativas do médico, s6 na regiao de
Maringa existem cerca de 120 renais
cronicos. Destes, pelo menos 80 por
cento sao obrigados a se submeter a 1
ou 2 sessoes semanais de hemodiilise,
que podem durar de 3 a 6 horas.

A hemodiilise € o processo de fil-
tragem do sangue, que o rim deixou de
fazer. Os aparelhos utilizados atual-
mente nas hemodiélises em Maring4
poderiam ser mais modernos, na opi-

Hemodlélise: rotina na vida do renal cMnlco



nido de Almir. Apesar de fazerem o
tratamento da forma como deveria, es-
tes aparelhos prolongam o sofrimento
do paciente. Hoje existem “rins artifi-
ciais” — como sao chamadas estas m4-
quinas — que podem reduzir em até 50
por cento o tempo de diélise.

Mas o seu alto custo impede que
os brasileiros tenham acesso fécil a este
tratamento. Um equipamento como es-
te, fabricado em muitos paises do Pri-
meiro Mundo, est4 custando algo em
torno de Cr$ 40 milhoes. E, para com-
plicar, o tratamento de hemodidlise
normalmente € pago pela Previdéncia.
“Nao existe outra forma de os pacientes
fazerem hemodidlise, a nao ser pela
Previdéncia. Seriaimpossivel paraore-
nal crénico pagar cada sessao, porque
os custos sao altissimos. E um paciente
como este tem que se submeter ao tra-
tamento as vezes até o fim da vida”,
explica Almir.

CALCULOS RENAIS: Os célculos re-
nais sdo um problema que aflige muita
gente. Em breve os maringaenses € a
populagao da regiao poderao contar
com um tratamento para o problema
que dispensa cirurgia. Trata-se de um
aparelho, o Tripter X-1, de tecnologia
alema, que fragmenta os célculos re-

Almir: “Faltam doadores”
nais através de ondas de choque. O

tratamento € indolor e o paciente nao
precisa sequer ser anestesiado.

Este equipamento est4 sendo tra-
zido para Maring4 por um grupo de 16
urologistas — 9 da cidade e 7 da regiao
— que fundaram a Urotec Servigos Mé-
dicos Ltda, que vai funcionar desvincu-
lada dos hospitais. “Nés vamos instal4-
lo numa unidade independente porque
nao ha necessidade do hospital, j4 que

se trata de um tratamento ambulato-
rial”, explica o urologista Edson Azeve-
do, um dos sécios da Urotec.

Ele afirma que o tratamento € in-
dicado para qualquer paciente. Mas o
resultado depende muito do quadro
clinico de cada um. “Em alguns casos
uma (Gnica aplicagao pode dissolver o
célculo. Em outros, sdo necess4rias va-
rias aplicagdes, por causa do tamanho
do célculo ou da sua prépria constitui-
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English
conversation

INGLES.

Aulas de

classes.
Native
speaker.

® MAXIMUM TALKING TIME ®
Modern method of teaching to allow the

- conversacao
com professor
britanico.

TEMPO MAXIMO DE CONVERSACAO
Um método de ensino permite que o

student the maximum talking time. aluno utilize 0 tempo para 0 maximo =
® TOTAL LEARNING SYSTEM de conversagio. ©
To help the student feel confident. e ® SISTEMA "TOTAL LEARNING"

in speaking, reading, writing and listening.
® CONTROLLED CLASS SIZE

Ajuda o aluno a sentir-se SEguro para
Conversar, ouvir, ler e escrever em Inglés.

Maximum of four students. ‘ ® NUMERO LIMITADO DE ALUNOS
® BRITISH ENGLISH- No miximo, quatro alunos por turma.
The emphasis of the classes is conversation ® INGLES BRITANICO
in British English. Native speaker will give A €nfase das aulas € conversacio em Inglés
classes. britanico — terra de origem do professor.

For more information please contact Para maiores informagdes contate

STUART GILES - (0442) 22-2036

STUART GILES - (0442) 22-2036
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senac servico nacional

- de aprendizagem
comercial

CENTRO DE DESENVOLVIMENTO PROFISSIONAL DE MARINGA

ADMINISTRACAO E GERENCIA

DESEMPENHO DOS ESTILOS
DE LIDERANCA

Periodo: 23.01 a 31.01

Horério: 19h30min as 22h30min
ADMINISTRACAO DE
RECURSOS HUMANOS

- CENARIOS E ESTRATEGIAS
Perido: 27.01 a 07.02

Horério: 19h30min as 22h30min

ARMAZENAGEM, EMBALAGEM
E EXPEDICAO

AUXILIAR DE ARMAZENAGEM
Periodo: 20.01 a 13.02

Horario: 19 as 22 horas
EMPACOTADOR PARA
SUPERMERCADO

Periodo: 27.01 a 07.02

Horério: 14 as 17 horas

COMUNICACAO

TELEFONISTA
Periodo: 16.01 a 10.04
Hor4rio: 19 as 22 horas
ETIQUETA SOCIAL E
PROFISSIONAL
Periodo: 20.01 a 24.01
27.01 a 31.01
Horério: 19 as 22 horas

MANUTENCAO, CONSERVACAO
E SERVENTIA

ADMINISTRACAO DE
CONDOMINIO

Periodo: 20.01 a 13.02

Horério: 19h30min as 22h30min
SERVICOS DE COPA EM
EMPRESA

Periodo: 27.01 a 07.02

Horiério: 14 as 17 horas

' Pense nisso

Boa alimentacio:
melhor desempenho profissional.

Nos, da Nutriself, achamos que a alimentagdo do trabalhador é
fundamental para melhorar se€u desempenho profissional.

INFORMATICA

OPERADOR DE
MICROCOMPUTADOR IBM/PC
Periodo: 15.01 a 20.02

Hor4rio: 15h30min as 17h30min
SUPERCALC 4

Periodo: 23.01 a 24.02

Hor4rio: 10 as 12 horas
OPERADOR DE
MICROCOMPUTADOR IBM/PC
Periodo: 27.01 a 05.03

Hor4rio: 08 as 10 horas

TECNICA DE VENDA POR
TELEFONE - TELEMARKETING
Periodo: 20.01 a 24.01

Horério: 19h30min as 22h30min
FORMAGCAO DE VENDEDORES
INTERNOS

Periodo: 22.01 a 10.03

Hori4rio: 19 as 22 horas
NEGOCIACAO BASICA PARA
SUCESSO EM VENDAS

Periodo: 27.01 a 31.01

Horé4rio: 19h30min as 22h30min

INFORMACOES E INSCRICOES
CENTRO DE
DESENVOLVIMENTO
PROFISSIONAL

Av. Colombo, 3.875

Fone: (0442) 24-5765

MARINGA - PARANA

SESI

SERVICO SOCIAL DA INDUSTRIA
CURSOS PARA 1992

CORTE E COSTURA

Periodo: 17.02 a 08.06

Hor4rio: 18h30min as 21h30min
Dias da semana: 28 ¢ 4? feira
MOLETON

Periodo: 10.06 a 06.07

Hor4rio: 18h30min as 21h30min
Dias da semana; 28 e 42 feira
ROUPAS DE VERAO E ROUPAS

E por isso que h4 mais de quinze anos nos preocupamos em servir
uma refeigdo saborosa, nutritiva e equilibrada aos trabalhadores
dos 24 restaurantes industriais que administramos nos estados do
Parané e Sao Paulo.

DE BANHO

Perfodo: 18.02 a 16.04
Hor4rio: 14 as 17 horas
Dias da semana: 32 ¢ 5° feira
ROUPAS INFANTIS
Periodo: 21.02 a 19.06
Horério: 14 as 17 horas

Dias da semana: 6? feira
PECAS INTIMAS

Periodo: 23.04 a 19.05
Horério: 14 as 17 horas

Dias da semana: 32 e 5% feira
BORDADOS A MAQUINA E
CHINELOS

Periodo: 21.05 a 02.07
Hor4rio: 14 as 17 horas
Dias da semana: 3% € 5 feira

Pense Nisso. Pense Nutriself.

REFEICAO INDUSTRIAL

Matriz: Londrina - Fone: (0432) 24-5115 - Fax (0432) 24-8332
Filial: Maringd - Fone: (0442) 62-2452 - Fax (0442) 23-5007
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Natal em Maringa
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Campanha de Natal

Sete milhoes em prémios

O jantar de premiagao do V Pré-
mio ACIM de Jornalismo, no dia 29 de
novembro, no salao social da Associa-
¢ao Atlética Banco do Brasil - AABB
— marcou também o lancamento da
campanha “Natal em Maringd — A Cha-
ve da Sorte”. A apresentagao da cam-
panha foi feita pelo presidente do Con-
selho Deliberativo da ACIM, Carlos
Ajita. Ap6s conhecer o funcionamento
e o regulamento, os presentes assisti-
ram ao VT institucional da promogao.

A campanha teve iniciono dia2 de
dezembro, € vai até o dia 22. Durante
este periodo 7 cheques-compras no va-
lor de um milhdo de cruzeiros serao
distribuidos para quem comprar no co-
mércio de Maringd. Serao 5 sorteios
realizados em pontos diferentes da ci-
dade; no primeiro e no tltimo serao
sorteados dois cheques de um milhdao
de cruzeiros. Os sorteios estao previs-
tos para os dias 10, 13, 18, 20 e 22 de
dezembro.

“CHAVE DA SORTE”: Para par-
ticipar da campanha, o consumidor de-
ve comprar nas lojas identificadas com
as bandeirolas e cartazes da promogao.
Nestes locais cada Cr$ 10 mil em com-
pras dardo direito a um cupom (até o
limite de 5 cupons por compra). Nos
dias de sorteio cada cupom seré troca-
do por uma chave, para o participante
tentar abrir a caixa da sorte, onde esta-
ra depositado o cheque de um milhao
de cruzeiros.

A caixa da sorte é uma idéia inédi-

ta. Ela € toda feita de vidro e tem 8
portas. Ao todo sdao 500 chaves, mas
apenas uma abre as portas. Nos sor-
teios 8 pessoas por vez farao suas ten-
tativas até que uma das portas seja
aberta e o consumidor contemplado.
Apbs cada tentativa, as chaves sao de-
volvidas para que o sorteio possa con-

tinuar € que os outros participantes
tenham as mesmas chances. Segundo
os organizadores da promogao, este
sistema € garantido e seguro.

“INGAZINHO”: Qutro atrativo
da campanha € o personagem Ingazi-
nho. Vestido de papai ncel, o Ingazi-
nho, que € uma criagao de Mauricio de
Souza para Maring4, foi incluido na
campanha para dar “um toque de ale-
gria”.

Durante os 20 dias de duragao se-
rao exibidos VTs pelas emissoras de
televisio da cidade, veiculados spots
pelas emissoras de rddio locais, ¢ antin-
cios em jornais e outdoors. Todo o ma-
terial de divulgagao foi criado e produ-
zido em conjunto pelas agéncias Ecos
Comunicagao & Marketing € Gol Pro-
paganda.

Criada para motivar o comércio e
atrair o consumidor de Maringi e re-
gido, “A Chave da Sorte” nasceu da
unido de forgas entre iniciativa privada
e publica. Estao envolvidos na campa-
nha a Associagdo Comercial e Indus-
trial de Maringd — ACIM, o SIN-
COMM - Sindicato do Comércio de
Maringa, os lojistas e a Prefeitura.

A melhor

solucao em
moveis
planejados

Para:
° apartamentos

o residéncias ©
® escﬁt(,)ﬂos

—

PROJETOS E
ORCAMENTOS SEM
COMPROMISSO

PARANA
nn MOVEIS
R. Santos Dumont, 1933

Fone: (0442) 26-5665
MARINGA - PR

MOVEIS
PERONALIZADOS
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Brindes

Mercado reflete a crise

O mercado de brindes de Maringa sofreu uma queda de mais
de 50% em relacao aos anos anteriores. Nos tltimos 18 anos,
nunca se viu uma crise tao grande como a atual. A fase é
delicada e muitas empresas sobrevivem
gracas a tradi¢ao que conquistaram

As’ festas de fim de ano sempre
trouxeram aquecimento para o merca-
do de brindes em todo o pais. Nesta
€poca as empresas costumam presen-
tear seus principais clientes e fornece-
dores com a distribuigdo dos mais va-
riados tipos de lembrangas, que vio de
um simples chaveiro até o esperado
litro de uisque importado. Mas com a

queda nas vendas do comércio, e as

indefini¢des politico-econdmicas en-
frentadas pelos empresarios, os fabri-
cantes de brindes esperam um final de
ano dificil.

Na Wilbraz Indistria e Comércio
de Brindes, de Maring4, a produgio
estd mais de 50% abaixo do esperado
para esta época do ano. “E como estar
em plena colheita, € com maquinas pa-
radas. E aprimeiravezque euvejoisto
acontecer”, diz Wilson Rodrigues Gat-
to, socio-proprietério da Wilbraz, com
a experiéncia de quem estd hd mais de
18 anos na atividade. Wilson Gatto cul-
pa a indisposigdo generalizada em in-
vestir e 0 negativismo com esta que ele
considera “a fase mais delicada” que o
nais ja atravessou.
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SUPERFLUO: Outro descontente com
o movimento é Liseu Nora Ribeiro, da
Jalis Indistria e Comércio de Brindes.
Ele também diz que o movimento de
sua empresa caiu mais da metade em
relagao ao mesmo periodo de 1990. Li-
seu explica que este ano, além do ni-
mero de clientes ter caido, diminuiu
também a quantidade de produtos nos
pedidos. Este é mais um reflexo da cri-
se, que obriga o empresario a cortar a
compra de “supérfluos”, como sao con-
siderados os brindes.

“Nosso setor € o primeiro a sentir
a crise, e o lltimo a deix4-1a”, garante o
sdcio-proprietario da Jalis. Acostuma-
dos nesta época do ano a trabalhar em
trés turnos, € até nos finais de semana,
tanto Liseu quanto Wilson calculam
que suas empresas tém servigo para, no
maximo, até o final de novembro. Com
tao pouca procura, os dois empresérios
estao preocupados com a satide finan-
ceira dos seus empreendimentos. Eles
garantem que, se nao fosse a tradigao
que as empresas tém no mercado, pela
primeiravez elas estariam trabalhando
no vermelho.

FOLHINHAS: As graficas da cidade s6
nao sentem tanto a crise do sctor por-
que a impressao de calendarios e fo-
lhinhas é apenas “mais um servigo”
prestado por elas. Mas hé aqueles que
em anos anteriores chegaram a pagar o
132 salério dos seus funcionarios com o
movimento de fim de ano. E o caso da
Grafica Boaventura, que nesta época
via seu movimento aumentar em cerca
de 30%. Hoje, segundo Shinji Gohara,
as vendas sao insignificantes. Ele € ou-
tro que afirma nunca ter visto uma que-
da como estaem 10 anos de experiéncia
no ramo.

E nio sdo s6 as vendas que andam
ruins. As préprias graficas estao dei-
xando de enviar brindes. A Cidade
Verde, por exemplo, distribuia cerca
de 100 agendas por ano. Em 1991, a
distribuigao foi suspensa pelo alto cus-
to do produto. “Se as coisas estao ruins
na nossa casa, imagine af fora entao!”,
avalia Alcides Franco Filho, proprieta-
rio da Cidade Verde.

J4 para Maria Luci Orlandini, da
Intervin — Internacional de Vinhos —
que vende vinhos personalizados — as
vendas estao fracas, mas vao reagir até
asegunda quinzena de dezembro. “Co-
mo sempre o brasileiro deixa as coisas
para aiiltima hora”, diz com esperanga.

ESTA NA HORA
DE VOCE VOTAR
EM MARINGA

SE VOCE AINDA
NAO VOTA EM
MARINGA, ESTA NA
HORA DE VOTAR.
FACA SEU TITULO
DE ELEITOR NA
ZONA ELEITORAL
DO FORUM DE
MARINGA.

Eleja sua cidade
Vote em Maringa
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Correciao Monetaria do Balanco

DECRETO 332, DE 4-11-91
(DO-U DE 5-11-91)

O PRESIDENTE DA REPUBLI-
CA, no uso da atribuigao que lhe con-
fere o art. 84, inciso IV, da Constitui-
¢do, e tendo em vista o disposto nas
Leis n® 7.799, de 10 de julho de 1989, e
n? 8.200, de 28 de junho de 1991, DE-
CRETA:

CAPITULO I
DA CORRECAO MONETARIA
COM BASE NO INPC

Art. 12— Para efeito de determinar
o lucro real —base de c4lculo do Impos-
to de Renda das pessoas juridicas — a
corre¢ao monetéiria das demonstra-
coes financeiras ser4 efetuada de acor-
do com as normas previstas neste De-
creto. .

Art. 22 — A corregao monetaria
mencionada no artigo anterior terd por
base o Fator de Atualizagao Patrimo-
nial (FAP), cujo valor para o més de
janeiro de 1991 6 Cr$ 126,8621.

Par4grafo tinico — O valor em cru-
zeiros do FAP seré atualizado .mcnsal-
mente com base no fndice Nacional Ele
Pregos ao Consumidor (INPC) no més.

SECAOI
DAS DISPOSICOES GERAIS
Subsegao I
Do Objetivo

Art. 32— A corregao monetdria das
demonstragdes financeiras tem por ob-
jetivo expressar, em valores reais, 0S
clementos patrimoniais € a base de cél-
culo do Imposto de Renda de cada pe-
riodo-base. .

Parégrafo tinico — Néo serd adnq-
tido 4 pessoa juridica utilizar procedi-
mentos de corregdo monetéria das de-
monstracoes financeiras que descarac-
terizem os seus resultados, com a fina-
lidade de reduzir a base de célculo do
imposto ou de postergar 0 scU paga-
mento.

Subsecao II
Do Dever de Corrigir
Correcgao no Periodo-Base

Art. 42— Os efeitos de modificagao
do poder de compra da moeda nacio-
nal sobre o valor dos elementos do pa-
trimdnio e os resultados do periodo-
base serao computados na determina-
¢ao do lucro real mediante os seguintes
procedimentos:

I - corregao monetaria, na ocasiao
da elaboracao do balango patrimonial:

a) das contas do ativo permanente
e respectiva depreciagao, amortizagao
ou exaustao, e das provisdes para aten-
der a perdas provéveis na realizagao do
valor de investimentos;

b) das contas representativas do
custo dos im6veis nio classificados no
ativo permanente;

c) das contas representativas das
aplicagdes em ouro;

_ d) das contas representativas de
ad.xantamentos a fornecedores de bens
sujeitos & corregao monet4ria, inclusive
aplicagdo em consércio, salvo se o con-
trato previr a indexagio docrédito no
mesmo periodo da corregio;

e) das contas representativas de
miituo entre pessoas juridicas coliga-
das, interligadas, controladoras e con-
troladas ou associadas por qualquer
forma, bem como dos créditos da em-
Presa com seus sécios ou acionistas;

f) das contas devedora e credora
representativas de adiantamentos para
futuro aumento de capital;

g) das contas integrantes do patri-
monio liquido;

II - registro, em conta especial,
das contrapartidas dos ajustes de cor-
rec¢ao monetéria de que trata o inciso I;

+ III - dedugdo, como encargo do
periodo-base, do saldo da conta de que
trata o inciso II, se devedor;

IV - computo no lucro real do sal-

do da conta de que trata o inciso II, se
credor, observado o disposto na Segao
III deste Capitulo.
Bens e Valores Baixados no
Curso do Periodo-Base

Art. 52— Osbens, direitos e demais
valores sujeitos a corregdo monetéria
baixados no curso do PERfODO-BA-
SE serdo corrigidos monetariamente
segundo a variagao do valor do FAP —
ocorrida a partir do més do 1ltimo ba-
lango corrigido até o més em que a
baixa for efetuada, e a contrapartida da
correcao seréd registrada na conta de
que trata o inciso II do artigo anterior.

§ 12— Osbens e valores acrescidos
no curso do periodo-base serdo corri-
gidos monetariamente segundo a varia-
¢ao do valor do FAP ocorrida a partir
do més do acréscimo até o més em que
a baixa for efetuada.

§ 22 —Serao corrigidas monetaria-
mente, na forma deste artigo, as contas
retificadoras correspondentes aos bens
e valores baixados.

§ 32— O disposto neste artigo nao
se aplica em relagdo aos iméveis de
venda das empresas que se dediquem a
compra e venda, loteamento, incorpo-
ragao e construgio de iméveis.

Balango Intermedidrio
_ Art. 62— Ressalvado o disposto n0
artigo anterior, a corre¢io monetéria
das demonstragdes financeiras somen-

te tera efeitos fiscais quando efetuada |

ao final de periodo-base de incidéncia
doImposto de Renda. A incorporagao,
fusdo ou cisdo ¢ também considerada
Como encerramento de perfodo-base
de incidéncia.

Parégrafo tinico — Para efeito de
determinar o lucro real, o lucro apura-
do em balango que nio corresponda a
encerramento de periodo-base de inc1-
déncia nao poders4 ser corrigido mone-
tariamente dentro do préprio perf(’do'

b

—————

:
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base em que foi produzido.
Subsegao 111
Dos Lucros ou Dividendos

Art. 72 — Os lucros ou dividendos
pagos ou creditados por conta de resul-
tado do periodo-base ainda nio encer-
rado serao registrados em conta redu-
tora do patrimdnio liquido.

§ 12 — O saldo da conta redutora
serd corrigido monetariamente a partir
do més do pagamento ou crédito dos
lucros ou dividendos.

§ 22 — A pessoa juridica que rece-
ber os lucros ou dividendos antecipa-
dos, e cuja participagao societéria seja
avaliada pelo valor de patrimdnio liqui-
do, devera registrar o valor recebido
em conta redutora do investimento a
que se referir os rendimentos, também
sujeita a corre¢ao monetéria a partir do
més do pagamento ou crédito.

. Art. 8 — A pessoa juridica que
distribuir lucros ou dividendos declara-
dos no balango de encerramento do
periodo-base anterior pelo seu valor
atualizado monetariamente poder4 de-
duzir, como variagio monetaria passi-
va, a atualizagao monetaria desses lu-
cros ou dividendos efetuada até o més
do pagamento do crédito.

§ 1° - A pessoa juridica que rece-
ber os lucros ou dividendos referidos
neste artigo dever registrar sua atuali-
Zagao monetaria:

a) como variagao monetaria ativa,
S¢ a participagao societéria for avaliada
pelo valor de patriménio liquido;

b) como variagio monetiria ativa,
se a participagao societéria for avaliada
pelo custo de aquisigio e o valor dos
dividendos declarados houver sido
computado como receita do periodo-
base anterior;

¢) como receita de lucros e divi-
dendos nos demais casos.

~§ 22 — O disposto na alinea: "a"
aplica-se no caso de lucros ou dividen-
dos, recebidos no periodo-base, na hi-
p()tle§e ilez %1;6 trata o art. 22 do ’Decre-
to-le1 n® 2.072, de 20 d
o ) € dezembro de

Exercicio da Corregio

Art. 9° — Para os efeitos deste De-
creto, considera-se exercicio da corre-
¢ao o periodo entre o tltimo balanco
corrigido e o balanco a corrigir.

Art. 10 — O Ministro da Economia,
Fazenda e Planejamento, com base nos
objetivos da correcao monetaria, est4
autorizado a baixar instrucoes:

I — quanto aos empreendimentos
em fase de construgao, implantagao ou

pré-operacionais e aos bens vinculados
as provisoes técnicas de sociedades se-
guradoras e companbhias de capitaliza-
Gao.

II - relativas a outras situagoes es-
peciais, bem como em relagao a opera-
coes efetuadas entre pessoas juridicas
coligadas, controladora e controladas,
sob controle comum ou associadas por
qualquer forma.

Subsecao IV
Do Registro do Ativo Permanente

Art. 11 — O registro do ativo per-
manente da escrituragao do contri-
buinte deve ser mantido com observan-
cia das seguintes normas:

I — cada bem classificado como
investimento deve ser escriturado em
subconta distinta;

II - os bens do imobilizado devem
ser agrupados em contas distintas se-
gundo sua natureza e as taxas anuais de
depreciagao ou amortizagao a eles apli-
caveis; os imdveis, 0s recursos minerais
e florestais ¢ as propriedades imateriais
deverao ser registrados em subcontas
separadas;

IIT - as aplicagdes de recursos em
despesas do ativo diferido devem ser
registradas em subcontas distintas se-
gundo a natureza, os empreendimentos
ou atividades a que se destinam e o
prazo de amortizagao.

Art. 12— O contribuinte deve man-
ter registros que permitam identificar

os bens do imobilizado e determinar o
ano da sua aquisigao, o valor original e
os posteriores acréscimos ao custo, re-
avaliagoes e baixas parciais a eles refe-
rentes.

§ 12 — Valor original do bem € a
importincia em moeda nacional pela
qual a aquisi¢ao tenha sido registrada
na escrituragao do contribuinte. Os va-
lores em moeda estrangeira serao con-
vertidos 2 taxa de cimbio em vigor na
data do desembarago aduaneiro.

§ 22 — O laudo que servir de base
ao registro de reavaliagao de bens deve
identificar os bens reavaliados pela
conta em que estao escriturados e indi-
car os anos da aquisi¢ao e das modifi-
cagdes no seu curso original.

Art. 13 — Se o registro do imobili-
zado nio satisfizer ao disposto no arti-
go anterior, os bens baixados serao
considerados como os mais antigos nas
contas em que estiverem registrados.

Subsecao V
Das Florestas e Direitos
de sua Exploracao
Art. 14 — Estao sujeitos a corre¢ao

monetaria, nos termos deste Decreto:

I — as florestas que se destinam ao
corte para comercializagao, consumo
ou industrializagao;

II - os direitos contratuais de ex-
ploragio de florestas, com prazo de
exploragao superior a dois anos;

III — as florestas destinadas a ex-
ploragdo dos respectivos frutos;

IV — as florestas destinadas a pro-
tecao do solo e a preservagao do meio
ambiente.

Parégrafo tnico — Para efeito de
corregao monetéria, consideram-se va-
lor original das florestas as importan-
cias efetivamente aplicadas, em cada
periodo, na elaboragao do projeto téc-
nico, no preparo de terras, na aquisigao
de sementes, no plantio, na protegao,
navigilancia, na administragao de vivei-
ros e flores e na abertura e conservagao
de caminhos de servigos.

SECAO 11
DOS PROCEDIMENTOS
PARA A CORRECAO
Subsecio I
Da Razao Auxiliar em FAP

Art. 15 — As pessoas juridicas su-
jeitas A tributagao com base no lucro
real deverao manter livro Razao Auxi-
liar em FAP, no qual as contas sujeitas
a corregao monetaria serao escritura-
das adotando-se como unidade de con-
ta o valor do FAP.

§ 12— No periodo-base em que for
iniciada a escrituragao do Razao Auxi-
liar em FAP, os saldos de abertura das
contas serdo determinados mediante a
divisao do saldo da escrituragao trans-
ferido do balango anterior pelo valor
do FAP no més desse balango.

§ 22 — Em relagao aos saldos das
contas no balancete de 31 de janeiro de
1991, a conversao serd efetuada com
base no FAP de Cr$ 126, 8621.

§ 32— A escrituragao da movimen-
tagdo das contas deveré ser feita em
partidas mensais € os langamentos no
Razdo Auxiliar em FAP poderao ser
feitos, em cada conta, pelo total dos
débitos e créditos do més.

§ 42— A pessoa juridica que, de acordo
com o balango de encerramento do tltimo
periodo-base, possuir patrimonio liquido
com valor inferior a0 equivalente a setecentos
mil FAP ficadispensadadaescrituragiomen-
sal do livro Razio Auxiliar em FAP, ficando
obrigada a efetu-la somente por ocasido do
levantamento do balango a corrigir.

Subsecao II
Da Transposicao dos Lancamentos
da Escrituracio para o Razio
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Auxiliar em FAP

Art. 16 — Na transposigao para o
Razdo Auxiliar em FAP dos langamen-
tos da escrituragao do exercicio da cor-
regao, os valores registrados serao con-
vertidos para nimero de FAP median-
te sua divisao pelo valor do FAP, obser-
vadas as seguintes normas:

I — os ajustes, baixas, liquidagoes
ou transferéncias de valores oriundos
de periodo-base anterior serdao con-
vertidos para ntimero de FAP pelo va-
lor deste:

a) no més do balango do periodo-
base anterior, quando nao houver obri-
gatoriedade da corregdao prevista no
art. 5%;

b) no més em que ocorrer qual-
quer um dos eventos previstos neste
inciso, quando houver obrigatoriedade
da corregao prevista no art. 5%

II - as transferéncias, no periodo-
base, entre contas sujeitas a corregao
serdo convertidas para nimero de FAP
pelo valor deste no més do balango do
periodo-base anterior;

111 — os valores acrescidos as con-
tas no exercicio da corregao serao con-
vertidos para niimero de FAP pelo va-
lor deste no més do acréscimo;

IV — os ajustes, baixas, liquidagoes
ou transferéncias de valores acresci-
dos, no exercicio da corregao, as contas
de investimentos, as contas do ativo di-
ferido e as contas do patriménio liqui-
do serao deduzidos dos acréscimos, na
ordem cronoldgica destes, e converti-

«dos em niimero de FAP pelo valor des-
te no més em que ocorrer qualquer um
desses eventos;

V - o valor de patriménio liquido
de investimento em coligada ou contro-
lada transferido do periodo-base ante-
rior e as redugoes desse valor, durante
o exercicio da corregdo, pelo recebi-
mento de lucros ou dividendos, serdo
convertidos para niimero de FAP pelo
valor deste no més em que forem distri-
buidos;

VI - os lucros ou dividendos, rece-
bidos durante o periodo-base, de parti-
cipagao societéria avaliada pelo custo

' de aquisigdo, na hipétese a que se refe-

re o art. 22 do Decreto-lei n? 2.072, de
1983, serdo convertidos para nimero
de FAP pelo valor deste no més da
distribuigao.
Subsecao I11
Da Baixa de Bens do
Ativo Imobilizado

Art. 17— Na baixa de bens do ativo

imobilizado e dos respectivos encargos,

serao observadas as seguintes normas:

I — o valor do bem baixado serd
determinado mediante o seguinte pro-
cedimento:

a) serao identificados o valor ori-
ginal (art. 12, § 1°) e a época de aquisi-
¢ao do bem a ser baixado, inclusive dos
acréscimos ao custo, e reavaliagoes
ocorridas antes do inicio do periodo-
base;

b) o valor do bem sera convertido
para FAP mediante sua divisao pelo
valor deste no més da aquisi¢do € de
cada acréscimo ao custo ou reavalia-
¢ao, e o valor do bem em FAP seré
registrado como baixa no Razio Auxi-
liar em FAP;

c) a baixa na escrituragao sera feita
pelo valor determinado mediante a
multiplicagao do valor dobem em FAP
(alinea "b") pelo valor deste no més em
que a baixa for efetuada;

d) se tiver havido, no exercicio da
corregao, acréscimo ao custo do bem
baixado, esse acréscimo seré adiciona-
do:

1. ao valor de baixa de que trata a
alinea "b", pelo seu valor em FAP;

2. ao valor de baixa de que trata a
alinea "c", pelo seu valor em cruzeiros

determinado mediante a multiplicagdo
de seu valor em FAP (nimero 1) pelo
valor deste no més em que a baixa for
efetuada;

II - o valor da depreciagao, amor-
tizagao ou exaustao acumulada corres-
pondente ao bem baixado ser4 deter-
minado mediante o seguinte procedi-
mento:

a) com base na taxa anual do en-
cargo e na época da aquisigao e dos
acréscimos ao custo e reavaliagdes do
bem a ser baixado, serd determinada a
percentagem total da depreciagao,
amortizagao e exaustao até o balango
do periodo-base anterior;

b) a percentagem de que trata a
alinea anterior serd aplicada sobre o
valor do bem em FAP no balango do
periodo-base anterior (inciso anterior,
alinea "b"), e o produto ser4 o valor dos
encargos em FAP, a ser registrado no
Razao Auxiliar em FAP;

c) se tiver havido, no exercicio da
corregao, dedugao de quotas de depre-
ciagdo, amortizagao ou exaustao do
bem baixado, os valores dessas quotas
em FAP serao adicionados ao determi-
nado nos termos da alinea anterior;

d) ovalor a ser baixado na escritu-
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ragao sera o produto dos encargos ex-
pressos em FAP (alineas "b" e "c") pelo
valor do FAP no més em que a baixa for
efetuada.
Subsecao IV
Das Quotas de Depreciacao,
Amortizacao e Exaustao

Art. 18 — As quotas de deprecia-
¢ao, amortizagao e exaustao a serem
registradas na escrituragao como custo
ou despesa operacional serao determi-
nadas com base no Razao Auxiliar em
FAP, observadas as seguintes normas:

I — a quota anual em FAP serd o
produto da taxa anual de depreciacio
ou amortizagao, ou da percentagem de
exaustao, sobre o valor dobem em FAP
constante do Razao Auxiliar em FAP;

IT — a quota mensal em FAP sera
igual ao valor apurado conforme o item
1 dividido pelo ntimero de meses do
periodo-base ou pelo nimero de meses
desde a data do acréscimo até o encer-
ramento do periodo-base;

III-a quota em FAP ser4 registra-
da na conta do encargo do Raziao Au-
xiliar em FAP, ¢ 0 montante da quota a
ser langado na escrituragao ser4 deter-
minado mediante a conversao da quota
em FAP para cruzeiros:

a) pelo valor do FAP em cada més,
se registrada em duodécimos mensais;

b) pelo valor médio do FAP no
exercicio da corregio, se registrada por
ocasiao do balango do encerramento
do periodo.

_ 81°- A quota anual em FAP ser4
ajustada proporcionalmente no caso de
periodo-base com duragio inferior a
doze meses, e de bem acrescido ao ati-
vo, ou dele baixado, no curso do perio-
do-base.

§ 2° - No caso de acréscimo ao
custo de bem existente no inicio do
periodo-base ¢ de bem acrescido ao

sao da quota em FAP para cruzeiros
serd feita nos termos da alinea "a" do
inciso III ou pelo valor médio do FAP
no periodo compreendido entre o més
doacréscimo e o més do balango objeto
da corregao.
Subsec¢ao V
Da Corre¢ao no Balango

Art. 19 — Por ocasiao do levanta-
mento do balango, os saldos corrigidos
das contas da escrituragao comercial
serao determinados mediante a con-
versdo para cruzeiros dos saldos doRa-
zao Auxiliar em FAP, com base no va-
lor do FAP no més do balanco a corri-

gir.

ativo durante o periodo-base, a conver- -

Parégrafo tnico — Os saldos das
contas da escrituragao serao ajustados
aos saldos corrigidos, determinados
nos termos deste artigo, mediante lan-
¢amentos nas proprias contas, cuja
contrapartida sera debitada ou credita-
da a conta de que trata o inciso II do
art. 42, exceto a corregao da conta do
capital integralizado, que ser4 credita-
da a conta especial de reserva de capi-
tal.

SECAO III
DA TRIBUTACAO DO SALDO
CREDOR DA CONTA DE
CORRECAO MONETARIA
Subsecao I

Da Tributagao na Realizacao

Art. 20 — O saldo credor da conta
de corregdo monetéria de que trata o
inciso II do art. 42 serd computado na
determinacgao do lucro real, mas o con-
tribuinte tera opgao para diferir, com
observancia do disposto nesta Segao, a
tributagao do lucro inflacionédrio nao
realizado.

Subsecao 11
Do Lucro Inflacionario

Art. 21 — Considera-se lucro infla-
ciondrio, em cada periodo-base, o sal-
do credor da conta de corregao mone-
taria ajustado pela diminuigao das va-
riagoes monetérias e das receitas e des-
pesas financeiras computadas no lucro
liquido do periodo-base.

§ 12— O ajuste sera procedido me-
diante a dedugao do saldo credor da
conta de corre¢ao monetéaria, de valor
correspondente a diferenga positiva
entre a soma das despesas financeiras
com as variagdes monetarias passivas €
a soma das receitas financeiras com as
variag0es monetdrias ativas.

§ 22 — Lucro inflacionario acumu-
lado € a soma do lucro inflacionério do
periodo-base com o saldo de lucro in-
flacionério a tributar transferido do pe-
riodo-base anterior.

§ 32— O lucro inflacionério a tribu-
tar sera registrado em conta especial do
livro de Apuragao do Lucro Real, € 0
saldo transferido do periodo-base an-
terior sera corrigido monetariamente,
com base na variagao do valor do FAP
entre o més do balango de encerramen-
to do periodo-base anterior € 0 més do
balango do exercicio da corregao.

Subsegao III
Do Lucro Inflacionario
Realizado

Art. 22 — Em cada periodo-base
considerar-se-4 realizada parte do lu-
cro inflacion4rio acumulado propor-

cional ao valor, realizado no mesmo
periodo, dos bens e direitos do ativo
sujeitos a corregao monetéria.

§ 12 — O lucro inflacionério reali-
zado no periodo serd calculado de
acordo com as seguintes normas:

a) serd determinada a relagao per-
centual entre o valor dos bens e direitos
do ativo sujeitos a corregao monctéria,
realizados no periodo-base, ¢ a soma
dos seguintes valores:

1. a média do valor contéabil do
ativo permanente no inicio ¢ no fim do
periodo-base:

2. a média do saldo das demais
contas do ativo sujeitas a corregao mo-
netaria {art. 49, inciso I, alincas "b", "c",
"d", "e" e "f") no inicio e no fim do perio-
do-base;

b) o valor dos bens e dircitos do
ativo sujeitos a corre¢ao monetéria re-
alizado no periodo-base serd a soma
dos seguintes valores:

1. custo contébil dos imdveis exis-
tentes no estoque no inicio do periodo-
base e baixados no curso deste;

2. valor contébil, corrigido mone-
tariamente até o més da baixa, dos de-
mais bens e direitos do ativo sujeitos a
corre¢ao monetdria ¢ baixados no cur-
so do periodo-base;

3. quotas de depreciagao, amorti-
zagao e exaustao computadas como
custo ou despesa operacional do perio-
do-base;

4. lucros ou dividendos, recebidos
no periodo-base, de quaisquer partici-
pagoes societdrias registradas como in-
vestimento;

¢) o montante do lucro inflaciona-
rio realizado no periodo-base seré de-
terminado mediante a aplicagdo da
percentagem de que trata a alinea "a"
sobre o lucro inflacionério acumulado
(art. 21 § 29).

§ 22 — O contribuinte que optar
pelo diferimento da tributagao do lucro
inflacionario nao realizado devera
computar na determinagao do lucro re-
al o montante do lucro inflaciondrio
rcalizado (paragrafo anterior) ou o va-
lor determinado de acordo com o dis-
posto no art. 23, e excluir do lucro liqui-
do do periodo-base o montante do lu-
cro inflacionério do periodo-base (art.
21).

Art. 23 — A pessoa juridica deverd
considerar realizado, em cada periodo-
base, no minimo cinco por cento do
lucro inflacionario acumulado, quando
o valor assim determinado resultar su-
perior ao apurado de acordo com o §
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12 do artigo anterior.

Parégrafo tinico — E facultado ao
contribuinte considerar realizado valor
de lucro inflacionario acumulado supe-
rior ao determinado na forma deste
artigo ou do'§ 12 do art. 22.

Art. 24 - O saldo do lucro inflacio-
nério acumulado, depois de deduzida a
parte computada na determinagao do
lucro real, serd transferido para o pe-
riodo-base seguinte.

Art. 25 — Nos casos de incorpora-
¢ao, fusdo ou cisdo total, a pessoa juri-
dica incorporada, fusionada ou cindida
devera considerar integralmente reali-
zado o lucro inflacionario acumulado.
Na cisao parcial, a realizagao seré pro-
porcional a parcela do ativo sujeito a
corregao monetdria que tiver sido ver-
tida.

Art. 26— Quando a pessoa juridica
deixar de apresentar declaragdo de
rendimentos com base no lucro real, o
lucro inflacionério acumulado serd tri-
butado, integralmente, no exercicio fi-
nanceiro em que ocorrer a alteragao do
regime de tributagao.

SECAO IV

DAS DISPOSICOES GERAIS

Art. 27 — A baixa de investimento
relevante e influente em sociedade co-
ligada ou controlada deve ser prc.cccii-
da da correcio monetdria e avaliagao
pelo valor de patrimdnio liquido, com
base em balango patrimonial ou balan-
cete de verificagao da coligada ou con-
trolada, levantado na data da alienagao
ou liquidagdo ou até trinta dias, no mé-
ximo, antes dessa data.

Art. 28 — Os valores que devam ser
computados na determinagdo do !ucro
real de periodo-base futuro, registra-
dos no livro de Apuragdao do Lucro
Real, serdo corrigidos monetariamente
até o balango do periodo-base em que
ocorrer a respectiva adigao, exclusao
Ou compensagao.

SECAOYV

DAS DISPOSICOES FINAIS E

TRANSITORIAS SOBRE A

CORRECAO MONETARIA

COM BASE NO INPC

Art. 29 — A corregdo monetéria
com base no INPC seré efetuada a par-
tir do més de fevereiro de 1991.

Art. 30 — Sera admitida a corregao
monetaria procedida nos balangos que
serviram de base para incorporagao,
fusao ou cisio efetuada a partir de fe-
vereiro de 1991 até a data de publica-
¢ao deste Decreto, desde que efetuada
com base na varia¢ao do INPC.

§ 12— Nos casos em que nao tenha
sido efetuada a corregao monetaria de
que trata este artigo, deverao ser obser-
vados os seguintes procedimentos, no
primeiro balango de encerramento de
periodo-base subsequente aincorpora-
¢ao, fusao ou cisao:

a) a sociedade resultante de fusao,
ou a que tenha incorporado outra, efe-

tuara corregao monetdria desde o ulti-
mo balango de encerramento de perio-
do-base da sociedade fusionada ou in-
corporada, anterior a fusao ouincorpo-
ragao;

b) a sociedade resultante de cisao
ou a que tenha absorvido parcela de
patrimdnio de sociedade cindida efe-
tuara corregao monetaria desde o ulti-
mo balango de encerramento de perio-
do-base da cindida, anterior a cisao;

¢) a sociedade cindida efetuar4 a
corre¢ao monetéria, sobre a parcelare-
manescente do patrimdnio, desde o 1l-
timo balango de encerramento de pe-
riodo-base anterior a cisao.

§ 2° — A parcela de patrimdnio
liquido que corresponder a resultado
apurado na incorporagao, fusio ou ci-
sao somente serd corrigida monetaria-
mente a partir da data do balango que
serviu de base a qualquer um desses
eventos.

Art. 31 - Os bens e valores regis-
trados em contas do ativo permanente
e patrimdnio liquido, baixados entre 31
de janciro de 1991 ¢ a data de publica-
¢ao deste Decreto, poderao ser, a op-
¢ao de pessoa juridica, corrigidos mo-
netariamente até o més de baixa.

Pardgrafo tinico - A correg¢do mo-
netdria de que trata este artigo ¢ obri-
gatoria nos casos em que a baixa tenha
sido efetuada em virtude de transferén-
cia, a qualquer titulo, dos bens evalores
para o patrimdnio de pessoa juridica
coligada, controladora ou controlada
sob o mesmo controle ou associada;
por qualquer forma.

CAPITULO 11
DA CORREGCAO MONETARIA
COM BASE NO INPC
SECAO I
DAS DISPOSICOES GERAIS

Art. 32— As pessoas juridicas que,
no exercicio financeiro de 1991, perio-
do-base de 1990, tenham determinado
o Imposto de Renda com base no lucro
real, deverao proceder a corregdo mo-
netéria das demonstragdes financeiras
dessc periodo com base no Indice de
Pregos ao Consumidor (IPC).

§ 12 — A corre¢ao monetaria sera

efetuada com relagao a todas as contas
do ativo sujeitas a corre¢gao monetaria
do patriménio liquido ou, a opgao da
pessoa juridica, exclusivamente em re-
lagao aos bens e direitos do ativo per-
manente e aos saldos das contas do
patrimonio liquido constantes do ba-
lango de encerramento do periodo-ba-
se.

§ 22 — Os valores do patrimdnio
liquido, baixados no ano de 1990, serao
corrigidos até o més da baixa.

§ 32— A pessoa juridica que tenha
recebido lucros ou dividendos corrigi-
dos na forma do paragrafo anterior de-
ver4 corrigir o investimento, se avalia-
do pelovalor de patrimdnio liquido, até
o més da distribuigao.

§ 42— A corregao monetaria deve-
ra ser registrada contabilmente no cur-
so do periodo-base de 1991, mas refe-
rida a 31 de dezembro de 1990.

Art. 33 — A diferenga, em relagao
ao ano de 1990, entre a corregao com
base no IPC e no BTN Fiscal ser4 apu-
rada na forma a seguir:

I — aplicar sobre o valor de cada
bem ou direito do ativo sujeito a corre-
¢ao monetdria e sobre o saldo de cada
conta do patrimdnio liquido, o IPC
acumulado relativo:

a) atodo o ano de 1990, quando os
valores referidos tenham constado dos
balangos de encerramento dos perio-
dos-base de 1989 e 1990;

b) ao periodo a partir do més em
que os valores tenham sido acrescidos
ao patrimdnio da empresa, até o encer-
ramento do periodo-base de 1990;

¢) ao periodo desde o inicio do
periodo-base até o més da baixa, nas
hipéteses dos §§ 22 ¢ 32 do artigo ante-
rior;

IT - diminuigao, do valor apurado
segundo o inciso I, o valor corrigido
com base no BTN Fiscal até as datas
mencionadas nas alineas do mesmo in-
ciso I.

§ 12 — A diferenga relativa a bem
ou direito do ativo sera escriturada em
conta ou subconta distinta da que regis-
tra o valor original, corrigido com base
no BTN Fiscal, em contrapartida a uma
conta especial de corregao monetéria
com base no IPC, cujo saldo final serd
transferido para conta de patrimdnio
liquido.

§ 22 — A diferenca relativa as con-
tas do patrimonio liquido sera registra-
da nessas mesmas contas, exceto a cor-
recao do capital integralizado que sera
registrada em conta especial de reserva
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de capital, em contrapartida a conta
especial de correcao monetéria.

§ 32 —Para efeito de corregao mo-
netéria a partir do periodo-base de
1991, a diferenca correspondente a ca-
da conta do ativo, do patrimdnio liqui-
do, bem como o saldo da conta especial
de corregao monetéria serdo converti-
dos em nimero de BTN Fiscal pelo
valor deste de Cr$ 103,5081.

SECAO II
DA CORRECAO NOS CASOS
DE INCORPORACAO,
FUSAO OU CISAO

Art. 34 — Nos casos de incorpora-
cao, fusao ou cisao ocorridos em 1990,
a corregao monetaria ser4 efetuada em
relagdo a todo o patriménio sujeito a
corregao monetéria da pessoa juridica
incorporada, fusionada ou cindida, re-
portando-se a0 més do balango que
serviu de base a apuragio do lucro real
correspondente ao evento.

§ 1° - A diferenga de corregao,
bem como o saldo final da conta espe-
cial de corregao monetaria serio escri-
turados, nas pessoas juridicas sucesso-
ras, nos casos de incorporagao, fusao
ou cisé@o total, observadas as disposi-
¢oes dos arts. 32 e 33.

§ 22 — A diferenga de corregao
relativa as contas do patrimdnio liquido
serao creditadas a uma conta de reser-
va de capital, exceto quanto a reserva
de reavaliagdo, que seri creditada a
subconta distinta dessa prépria conta.

§3%—Tratando-se de cisio total, o
saldo da conta especial de corregio
monetdria sera distribuido proporcio-
nalm'ente ao valor dos bens e direitos
do ativo sujeitos a corregao monetaria,
vertidos para cada sucessora.

§4°—Tratando-se de cisio parcial,
a parcela do saldo da conta especial de
correcao monetaria correspondente 2
pessoa juridica cindida sera proporcio-
nal ao valor dos bens e direitos do ativo
sujeito a corregao monetéria que nela
remanescer.

§ 5% — A corregao monetiria rela-
tiva ao periodo desde a data do balango
de que trata este artigo até 31 de de-
zembro de 1990 sera procedida na su-
cessora e aplicar-se-4 inclusive aos va-
lores correspondentes a corregio até a
data do referido balanco.

Art. 35 — Nas incorporagoes, fu-
soes ou cisoes ocorridas em 1991, ante-
riormente a escrituragao da corregio
monetaria pelo IPC, esta sera efetuada
em relacédo a todo o patrimdnio sujeito

a corre¢ao monetaria da pessoa juridi-

ca incorporada, fusionada ou cindida,
reportando-se a 31 de dezembro de
1990, observado o disposto nos arts. 32
€ 33 e nos §§ 1° e 4° do artigo anterior.

Art. 36 — Nas incorporagoes, fu-
soes ou cisoes efetuadas ap6s a escritu-
racao da corregao monetéaria pelo IPC
as transferéncias de valores para as su-
cessoras deverao ser efetuadas com ob-
servancia do disposto no art. 33 ¢ nos
§§ 12 a 42 do art. 34.

SECAO III
DA CORRECAO NO CASO
DE REAVALIACAO

Art. 37 — Nos casos de reavaliagao
de bens ou direitos do ativo permanen-
te no curso do periodo-base de 1990, a
pessoa juridica observara as scguintes
instrugoes:

I — tratando-se de reavaliagao re-
ferida ao més de encerramento do pe-
riodo-base, a pessoa juridica corrigird
ovalor contabil do bem ou direito antes
do registro da reavaliagao, na forma
disposta nos arts. 32 e 33, e registrard a
diferenga a maior entre o valor assim
encontrado e o valor contabil do bem
ou direito nele incluida a reavaliagao,
no balango de encerramento do perio-
do-base de 1990;

II-no caso de reavaliagao referida
a qualquer outro més do periodo-base,
a pessoa juridica apurard a diferenga a
maior entre o valor do bem corrigido
pelo IPC até o més a que se referir a
reavaliagao e o valor do mesmo bem ou
direito corrigido pelo BTN Fiscal e
acrescido da reavaliagao; a difercnga a
maior, se apurada, serd adicionada
aquela apurada pela corregao do valor
contabil do bem ou direito a partir do
m¢és da reavaliagao até o encerramento
do periodo-base.

SECAO IV
DO TRATAMENTO FISCAL
DO RESULTADO DA
CORRECAQO

Art. 38 — O resultado da corregao
monctaria das demonstragoes financei-
ras, que corresponder a diferenga veri-
ficada no periodo-base de 1990, entre a
variagdo do IPC e o BTN Fiscal, terd o
seguinte tratamento fiscal:

I - podera ser excluido do lucro
liquido na determinagao do lucro real,

em quatro periodos-base consecutivos,
a partir do periodo-base de 1993 até€ o
de 1996, a razao de vinte e cinco por
cento por periodo-base, quando se tra-
tar de saldo devedor;

IT - seré adicionado na determina-
a0 do lucro real, a partir do periodo-

base encerrado de 1993, de acordo com
as normas de realizacdo do lucro infla-
cionario do periodo- base (arts.22 ¢23)
quando se tratar de saldo credor.

Parégrafo tnico — Na determina-
¢ao dosaldo credor aser adicionado na
forma do inciso II, a pessoa juridica
deverd somar o saldo credor corres-
pondente a diferenca de corregao refe-
rida neste artigo ao lucro inflaciondario
acumulado transferido do periodo-ba-
se de 1992.

Art. 39 — Para fins de determina-
¢ao do lucro real, a parcela dos encar-
gos de depreciagao, amortizagao,
exaustao, ou do custo do bem baixado
a qualquer titulo, que corresponder a
diferenga de corre¢ao monetéria pelo
IPC ¢ pelo BTN Fiscal somente podera
ser deduzida a partir do exercicio fi-
nanceiro de 1994, periodo-base de
1993.

§ 12 — Os valores a que se refere
este artigo, computados em conta de
resultado anteriormente ao periodo-
base de 1993, deverio ser adicionadas
ao lucro liquido, para determinagao do
lucro real.

§ 22 — As quantias adicionadas se-
rao controladas na parte "B" do livro de
Apuragao do Lucro Real, para exclu-
sdo a partir do exercicio financeiro de
1994, corrigidas monetariamente com
base no INPC.

SECAOV
DA CORRECAO DOS
VALORES REGISTRADOS
NO LIVRO DE APURACAO
DO LUCRO REAL

Art. 40 — Os valores que constitui-
rao adigao, exclusao e compensagao a
partir do periodo-base de 1991, regis-
trados na parte "B" do livro de Apura-
¢ae do Lucro Real, desde o balango de
31 de dezembro de 1989, serao corrigi-
dos na forma deste Capitulo, ¢ a dife-
renga de correcao sera registrada em
folha propria do livro, para adigao, ex-
clusao ou compensagao na determina-
¢ao do lucro real, a partir do periodo-
base de 1993.

§ 1° — Tratando-se de prejuizos
fiscais, a diferenga de corregao sera
compensada em quatro periodos- base,
a razdo de vinte e cinco por cento ao
ano, a partir do periodo-base de 1993
até o de 1996.

§ 22 — Somente poderé ser deduzi-
da a diferenca de corregao monetéria
relativa ao ano de 1990, de prejuizos
fiscais apurados até 31 de dezembro de
1989, se a pessoa juridica tiver lucro
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real nos periodos-base encerrados de
1990 a 1993 suficiente, em cada ano,
para a compensagao dos valores corri-
gidos pelo IPC em 1990 e pelo INPC
nos anos seguintes.

§ 32 — O valor da adigao relativa a
diferenga de corregao do lucro infla-
cionério a tributar ser4 computada na
determinagao do lucro real de acordo
com o critério utilizado para a determi-
nagao do lucro inflacionério realizado,
a partir do periodo-base de 1993.

§ 4° — Na hip6tese das demais adi-
¢oes, deverao ser observadas as condi-
¢Oes previstas na legislagao de regén-
cia, devendo os efeitos corresponden-
tes aos periodos-base de 1991 e 1992
ser reconhecidos no periodo-base de
1993.

SECAO VI
DA CONTRIBUICAO SOCIAL
E IMPOSTO SOBRE O
LUCRO LIQUIDO

Art. 41 — O resultado da corregao
monet4ria de que trata este Capitulo
nio influira na base de célculo da con-
tribuigdo social (Lei n® 7.689/88) e do
Imposto de Renda na fonte sobre o
lucro liquido (Lei n® 7.713/88, art. 35).

§ 12— Caso o resultado seja credor,
sua distribuigdo a s6cio ou acionista
pessoa fisica acarretara a cobranga do
Imposto de Renda na fonte, calculado
segundo o previsto no art. 25 da Lei n®
7.713, de 22 de dezembro de 1988, de-
vendo essa incidéncia ocorrer, tam-
bém, na hipétese da redugao do capital
aumentado com parcela do referido re-
sultado, na proporgao do valor da re-
dugao.

§ 20 — Os valores a que se refere o
artigo 39, computados em conta de re-
sultado, deverao ser adicionados ao lu-
cro liquido na determinagao 'da base de
célculo da contribuigdo social (Lei n®
7.689/88) e do Imposto sobre o lucro
liquido (Lei n® 7.713/88, art. 35).

§ 32 — Nao serd atribuido cus}o as
agoes ou quotas recebidas em bomﬁc_a-
a0 pelos acionistas ou s6cios em razio
da capitalizagdo do saldo credor da
corregio monetéria das contas referi-
das neste Capitulo.

SECAO VII
DO ENCERRAMENTO DE
ATIVIDADES

Art. 42— No caso de encerramento
de atividades antes do ano de 19.93, as
parcelas dos custos dosbens ou direitos
baixados, a qualquer tftulq, mcilusivc
por depreciagao, amortlza.gao ou
exaustio, correspondentes a diferenca

da corregao monetéaria entre 0 IPC e o
BTN Fiscal, nao poderao ser deduzidas
nem excluidas na determinagao do lu-
cro real do periodo-base do encerra-
mento.

Art. 43 — Nao produzird efeitos
fiscais a parcela da diferenga da corre-
¢ao monetdaria dos valores registrados
na parte "B" do livro de Apuracao do
Lucro Real, no caso de encerramento
de atividades em periodo-base anterior
aquele em que nao estiver previsto ou
autorizado o computo do valor da par-
cela na apuragao do lucro real.

CAPITULO III
DA CORRECAO ESPECIAL
DO ATIVO PERMANENTE
SECAOI

DAS DISPOSICOES GERAIS

Art. 44 — As pessoas juridicas tri-
butadas com base no lucro real pode-
rao efetuar corre¢ao monetaria espe-
cial das contas do ativo permanente,
com base em indice que reflita, a nivel
nacional, variagao geral de pregos.

§ 12— A pessoa juridica que optar
por fazer a corregao especial devera
efetud-la ap6s a corregao de que trata
o Capitulo II.

§ 22 — Para efeito dessa corregao,

serd levantado um balancete com data
de 31 de janeiro de 1991, no qual as
contas do ativo permanente, apds cor-
rigidas na forma do Capitulo II, serao
atualizadas com base no BTN Fiscal de
Cr$ 126,8621.

§ 32 — A corregao especial serd
efetuada com base em indice que aten-
da o disposto neste artigo, escolhido
pela pessoa juridica.

§ 42— O indice escolhido ser4 apli-
cado consistentemente a todas as con-
tas escolhidas para serem corrigidas,
podendo retroagir ao periodo-base
que for conveniente a pessoa juridica.

§ 5¢ — A corregao especial poder4
ser escriturada até 31 de dezembro de
1991, mas referida a 31 de janeiro de
1991.

§ 62 — A diferenca relativa a essa
corregao serd debitada em subconta
distinta da que registra o bem ou direito
€ a contrapartida serd creditada a uma
conta de reserva especial do patrimd-
nio liquido.

Art. 45 — A diferenga relativa a
corregao de que trata este Capitulo se-
ra determinada na forma a seguir:

I-aplicar o indice escolhido sobre
o valor de cada bem ou direito do ativo
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permanente, constante do patrimdnio
da empresa na data da corregao;

II — diminuir, do valor apurado
segundo o inciso I, o valor do bem ou
direito no balancete a que se refere o §
22 do art. 44.

§ 12 — No caso de bem ou direito
que houver sido objeto de reavaliagio
sera considerado como corregao espe-
cial a quantia que exceder a todo o
valor da conta que registra o bem ou
direito, inclusive o acréscimo decor-
rente da reavaliagao.

§ 22— A diferenca apurada poder4
ser deduzida para efeito do lucro real,
da contribuigao social (Lei n® 7.689/88)
e do imposto incidente na fonte sobre
o lucro liquido (Lei n?7.713/88, art. 35)
mediante alienagdo, amortizagao,
exaustao ou baixa a qualquer titulo do
bem ou direito.

§ 32— O valor da reserva especial,
mesmo que incorporado ao capital, se-
ra adicionado ao lucro liquido, na de-
terminagao do lucro real e na base de
célculo da contribuigao social e do im-
posto incidente na fonte sobre o lucro
ligido, proporcionalmente a realiza-
¢ao dos bens ou direitos mediante alie-
nagao, deprcciagao, amortizagao,

exaustdo ou baixa a qualquer titulo.

§ 4% — A capitalizagao da reserva
especial nao implicar4 a sua realizagdo
para efeitos fiscais.

Art. 46 — A corregao especial nao
se aplica em relagao a investimentos
avaliados pelo valor do patrimdnio li-
quido.

Paragrafo Ginico — A contrapartida
do ajuste de investimento avaliado pelo
valor de patrimdnio liquido, decorren-
te da corregao especial efetuada por
coligada ou controlada, devera ser re-
gistrada, pela investidora, em conta de
reserva especial, que terd o mesmo tra-
tamento tributério aplicdvel a reserva
de reavaliagao.

SECAO II
DA CORRECAO ESPECIAL
NOS CASOS DE
INCORPORACAO,
FUSAO OU CISAO
Art. 47 — Nos casos de incorpora-
¢ao, fusao ou cisao os saldos das contas
e subcontas relativas a corregao espe-
cial, inclusive a de reserva especial, te-
rao na sucessora o mesmo tratamento

tributério que teriam na empresa suce-
dida.

Paragrafo Gnico — Nos casos de
cisao seré transferida para a sucessora
que absorver bem ou direito do ativo
permanente:

a) o saldo da subconta relativa a
corregao especial do referido bem ou
direito;

b) parcela da reserva especial pro-
porcional ao valor dos bens ou direitos
transferidos.

CAPITULO IV
DAS DISPOSICOES GERAIS

Art. 48 — O Departamento da Re-
ceita Federal,a Comissao de Valores
Mobilidrios (CVM), o Banco Central
do Brasil-BACEN e a Superintendén-
cia de Seguros Privados (SUSEP), ob-
servada a competéncia especifica de
cada 6rgao, ficam autorizados a baixar
normas complementares necessérias
ao cumprimento do disposto neste De-
creto.

Paragrafo Ginico — As normas bai-
xadas pela CVM, BACEN ou SUSEP
deverao ser observadas pelas pessoas
juridicas sujeitas a orientagao normati-
va desses 6rgaos.

Art. 49 — Este Decreto entra em
vigor na data de sua publicagao.

nunca a peteca cair.
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PERSPECTIVAS POSITIVAS

Apesar de todas as dificuldades vividas pelo Pais e, é claro,
também pela agricultura, a Cocamar insistiu sempre no otimis-
mo, na mentalidade positiva e na vontade de crescer.

Este ano, vdrios projetos de grande alcance econémico e
social comegaram a ser viabilizados na regido. O condominio
téxtil, no noroeste, e a implantagdo de uma moderna pecudria
leiteira nas cercanias de Maringd, sao alguns deles.

O programa de citricultura, assim como as fecularias de
mandioca, avancam rapidamente.

Este é a nossa resposta a crise.

l*z as perspectivas para 1992, apesar de tudo, ndo se apresen-
tam tao assustadoras como se

Nés, afinal, confiamos em Deus.

E, no que depender de trabalho, garra e vontade de vencer
os desafios, a cooperativa e seus 16 mil associados ndo vao deixar

faz pensar.

ESTA NA HORA
DE MOSTRAR
QUEM VOCk E

SE VOCE TEM 16
ANOS, NAO DEIXE
DE VOTAR.
PROCURE A ZONA
ELEITORAL DO
FORUM DE
MARINGA E FACA
SEU TITULO DE
ELEITOR.

Mostre quem voceé é
Vote aos 16 anos

APOIO:
REVISTA




Porto Seco

Uma ponte para
o mercado externo

A localizagao geografica de Ma-
ringd vai proporcionar a instalagao, em
breve, de uma Estagao Aduancira do
Interior, mais conhecida como Porto
Seco. Esta Estagao Aduaneira é uma
zona alfandegdria que garante as mes-
mas facilidades que aeroportos € por-
tos maritimos proporcionam no transi-
to de produtos vindos ou destinados ao
mercado externo.

No Porto Seco havera maior faci-
lidade na emissao das guias de impor-
tagdo e exportagao, serao tomadas as
providéncias para o desembarago na
liberagao das mercadorias, além de
possibilitar aredugao nos custos de em-
balagem dos lotes vendidos, € até do
frete maritimo. Tudo isso serd possivcl
porque a estrutura do Porto Seco prevé
o funcionamento de postos da Carteira
de Comércio Exterior — Cacex — do
Banco do Brasil, da Receita Federal,
DER, e outros mais.

Tudo para que o exportador € o
importador possam enviar ou receber
seus produtos sem a preocupagao de
viajar mais de mil quildmetros para,
por exemplo, corrigir uma guia que te-
nha sido preenchida incorretamente.
Isso demanda tempo e gastos adicio-
nais aos empresarios hoje em dia.
TRANSPORTE BARATO: Outro fator
que possibilitou a criagao de um Porto
Seco em Maringé ¢ o fato de a cidade
ser servida pelo meio de transporte
mais barato do mundo: o ferroviario.
Com os containers sendo carregados
por aqui, os fretes sofrerdo uma sensi-
vel redugio de prego, porque a Rede
Ferroviaria Federal podera ser utiliza-
da como meio de acesso a qualquer um
dos principais portos do pais.

Além desta facilidade, com o Por-
to Seco os empres4rios terao mais agi-
lidade em situagdes de emergéncia, co-
mo uma paralisacao dos portos. Nestas
ocasides, como as mercadorias estarao
depositadas em Maringé, tudo ficard
mais facil porque bastara transferir o
embarque para outro local. Isso podera
ser feito sem a necessidade de paga-
mento de um frete extra.

A expectativa também € grande
em torno da movimentagao do merca-

do de mao-de-obra local que o Porto
vai promover. A estrutura paralela ne-
cesséria para seu funcionamento exigi-
ra a formagao e a instalagao de varias
empresas especializadas no setor. Ne-
cessariamente deverao vir para Marin-

gé transportadoras de containers,
agéncias de companhias maritimas,
empresas de operagao de transito,
agentes de cambio, especialistas em
embalagens, entre outras.

“PRATA DA CASA”: Para a adminis-
tragao de todo este complexo, o gover-
no federal exige a criagao de uma em-
presa, que ja estd em fase de estrutura-
cao e legalizagao. Esta empresa devera
ser formada entre 17 s6cios, muitos j4
confirmados: Cocamar, Frigorifico e
Curtume Central, Inga Stévia, Intervin,
além do empresério Joao Noma. O in-
vestimento inicial dever4 ser da ordem

de US$ 170 mil.

A principio esta empresa seria de
capital aberto, com a participagao da
prefeitura de Maringa. Mas o prefeito
Ricardo Barros decidiu que o munici-
pio nao deveria participar efetivamente
dainiciativa. Assim, ficou resolvido que
a prefeitura dara todo o apoio necessé-
rio para a efetivagao do projeto. Assim,
ja foram realizados estudos de viabili-
dade econdmica e mantidos contatos
com o governo federal. O grupo ja pes-
quisa também um local para a instala-
¢ao dos armazéns. A intengao € instalar
o Porto Seco nos antigos armazéns do
IBC. O local retine todas as condigdes
para o funcionamento do Porto, por-
que os prédios foram planejados espe-
cificamente para a armazenagem. E,
além disso, a linha férrea passa pelo
local.

A data para o inicio das atividades
do Porto Seco ainda nio est4 definida.
Segundo Remo Longo, diretor de De-
senvolvimento Econdmico e Regional
da prefeitura, ainda faltam alguns tra-
mites legais. Mas, as previsdes sao que
em 1992 Maringd ja estard contando
com seu Porto Seco e com isso podera
ter novas perspectivas de comércio
com o0 mercado externo.

-

~

Uma oficina de bom humor
tem que gerar
a melhor expressdo !

Dama S/A, Servigo Autorizado Volkswagen,
Testado e Aprovado,
Aqui, quem d4 o show & um conjunto afinadfssimo
em Sol Maior, Todo o brilho que seu carro merece,
Pega por pega,

D[R] Dama |

DEDICAGAO CONQUISTANDO CONFIANGA.
Av. Paranéd, 1222 - Fone: 24-7133 J
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- CASA SAO PAULO
Av. Colombo, 1794 - fone: 22-5350
Com. de mat. elétricos e de constr.
- MARINGA CONFECCOES
Av. Morangueira, 106 - fone: 23-1940
Com. de tecidos, confecgdes e
calgados
- ANTARES ASSESSORIA EM
COMERCIO EXTERIOR
Av. Brasil, 3772 - fone: 22-1135
Prestagao de servigos, despachos
de exportagao e importagao
- MAYFAZ
Av. Maui, 1647 - fone: 22-8665
Fabrica de snooker mirim
e peabolim.
- USINA JULINA
Gleba Chapeco, lote 246
fone: 24-1342
Producao de agicar cristal branco
e alcool
- LIVRARIA E GALERIA POPY
Rua Guaiap6, 299 - fone: 28-6663
Com. varejista de papel,
artigos escol., escrit.
- COLEGIO OBJETIVO
Av. Guedner, 456 - fone: 22-6869
Estabelecimento de ensino
- M\W.A. PORTOES
ELETRONICOS
Av. Colombo, 5768 - fone: 24-8803
Metalidrgica e com. de
equipamentos eletrdnicos
- CONFECCOES FERREIRA
BRANCO
Av. Colombo, 5554-A - fone: 24-2862
Indistria de confecgoes
- O CASARAO
Av. 15 de novembro, 492
fone: 22-6903
Pizzaria, restaurante
- SOLENEVE
Av. Parani, 466 - fone: 26-3949
Agéncia de passagens, viagens
€ turismo
- RENATA MALHAS
Rua Néo Alves Martins, 2075
Com. atacadista e varejista de
tecidos, malhas, armarinhos
-VENEZA CALCADOS
Av. Mandacaru, 458-B - fone: 23-459(
Com. varejista de calgados,
vestuario, armarinhos
-FORCA & LUZ
Av. Pedro Taques, 476 - fone: 26-3033
Com. de mat. elétricos e eletronicos
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- COM. DE MAQUINAS E
MAT. GRAFICOS
Av. Brasil, 697 - fone: 22-7838
Com. de maquinas e mat. graficos

- CASAROTO
Av. Brasil, 6969 - fone: 24-1977
Com. de mat. de constr.
- BRASTEMP FASHION
Rua Santos Dumont, 3187
fone: 62-1321
Com. varejista de eletrodomésticos
- ACOS MUNDIAL
Av. Mau4, 935 - fone: 23-4551
Com.varejista e atacadista de
ferro e ago e mat. p/ constr.
- MARINGA NAUTICA
Av. Morangueira, 2385 - fone: 28-2782
Industrializagao de fibras de vidro
- ORGANTEL
Av. Brasil, 2563 - fone: 26-4674
Com. de m4quinas e equipamentos
p/ escrit.
- ANNA PEGOVA
Av. Sao Paulo, 47 loja 02
fone: 23-6814
Com. de cosméticos repres.
comerciais
- DISTAK CALCADOS E
CONFECCOES
Av. Pedro Taques, 2135
Com. varejista de calgados e
confecgoes
- GRUPO MOCHI
Av. Brasil, 3746 - fone: 22-1300
Com. de automdveis, sementes
e adubos
-LODE
Rua Joubert de Carvalho, 266

fone: 23-2364
Com. de confecgoes

- SPACIAL LINHAS
Av. Londrina, 411 - fone: 28-8188
Com. de armarinhos em geral

- MANRATHA BABY
Av. Pedro Taques, 1871
fone: 28-3260
Com. de confecgoes infantis

- CLAUDE BERGERE
Rua Piratininga, 134 - fone: 26-4487
Com. de cosméticos

- RELOJOARIA PRINCESA
Av. Dr. Alexandre Rasgulaeff, 774
fone: 28-1727
Com. varejista de j6ias e relogios

- IMOBILIARIA FAX
Rua Otavio Perioto, 25
Administragao, incorporagao,
compra e venda de imdveis

- TREINAR-RH CONSULTORIA
ASSOCIADOS
Rua Arion Ribeiro de Campos, 651
fone: 22-0935
Prestagao de servigos em
assessoria empresarial

- CLREIN MOVEIS E PRESENTES
Av. Morangueira, 360 - fone: 22-4417
Com. varejista de méveis e
presentes

- RECAUCHUTAGEM 8 IRMAOS
Av. Brasil, 1182 - fone: 22-7881
Recauchutagem e recapagem
de pneus

- SANTO ANTONIO CALCADOS
Av. Morangueira, 572-A
fone: 26-2958
Com. de calgados e acessé6rios

Agenda da diretoria

Nos meses de outubro e novem-
bro, a diretoria da Associagao Comer-
cial e Industrial de Maring4 cumpriu a
seguinte agenda:

No dia 23 de outubro, as 20h30m,
o diretor Paulo Morais Badan partici-
pou da solenidade de abertura do XII
Forum de Reitores das Universidades
Estaduais e Municipais Brasileiras, no
Hotel Deville. No dia 26, as 8h30m, o
presidente Fernando Henriques € o ge-
rente administrativo Carlos Roberto
Previdelli participaram da 1? Reuniao

Ordinéria da FACIP — Federagao das

Associagoes Comerciais e Industriais
do Parana — na Associagao Comercial
e Industrial de Londrina.

No dia 08 de novembro, as
19h30m, o presidente Fernando Henri-
ques participou da solenidade de aber-
tura do I Jogos Estaduais do Cone Sul,
no ginasio de Esportes Chico Neto. E
no dia 18 de novembro, o presidente
Fernando Henriques e o diretor Fer-
nando Vieira Raimundo participaram
de palestra sobre Telefonia Mével, no
salao de reunioes da prefeitura, com a
participagao do presidente da Telepar,
Paulo Cordeiro.
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Dekasseguis

Injecdo de dolares em Maring

A presenga de cerca de 1.500 maringaenses no Japao tem
proporcionado uma inje¢ao de quase Cr$ 23 bilhoes por ano
no mercado de Maringa. S6 no mercado imobilidario
estes trabalhadores respondem por pelo

menos 20 por cento dos negocios

Muito ja se falou dos brasileiros
que foram para o Japao tentar umavida
melhor. Muito ja se escreveu sobre o
sucesso e o fracasso deste exército de
wrabalhadores que se foram, atraidos
pela escassez de mao-de-obra e pelos
délares no pais do Sol Nascente. Suces-
so obtido pelo esforgo e dedicagao da-
queles que queriam melhorar sua qua-
lidade de vida e fugir da crise brasileira.
Fracasso muitas vezes verificado pela
dificuldade de adaptagao, ou por conta
do azar de cada um. Mas hd um aspecto
pouco comentado nesta hist6ria _toda:
para onde vai o dinheiro economizado
por estes trabalhadores?

Dados dos governos dos dois pai-
ses dao conta de que 150 mil brasileiros
trabalham hoje nas indistrias japone-
sas. De Maring4, estima-se que ccrca
de 1500 trabalhadores foram tentar a
vida “do outro lado do mundo”. Um
ntimero significativo, se for levado em
consideragao o fato de que cerca Ele 7%
da populagio da cidade € constituida
por descendentes de japoneses. Segun-
do informagoes dos familiares destes
maringaenses, qUE Nao quiseram se
identificar por questoes de seguranga,
cada pessoa no Japao consegue enviar

para o Brasil cerca de US$ 20 mil por
ano.

MERCADO IMOBILIARIO: Es-
tes valores dependem muito do tipo de
trabalho e dos gastos de cada um. Sen-
do assim, a cidade estaria recebendo
mais de 22,5 milhdes de délares a cada
ano. Ou seja, teoricamente, estaria cir-
culando quase 23 bilhdes de cruzeiros
a mais por ano em Maring4, Valor su-
ficiente para mexer com o comércio e o
mercado de iméveis locais. Principal-
mente numa €poca em que a maioria
dos empresérios reclama de queda nas
vendas e das indefini¢oes de uma poli-
tica econdmica que tem levado todos
ao desespero.

Os dekasseguis — como s3o chama-
dos os brasileiros que trabalham no Ja-
pao, e que significa “sair em busca de
lucro” — procuram investir em iméveis,
telefones, carros e pequenos estabele-
cimentos comerciais, como bares, mer-
cearias e quitandas. Cada caso depen-
de da tradigao familiar do trabalhador.
Se a familia vive do campo, os délares
normalmente sao direcionados para a
compra de pequenas propriedades. Se
o dekassegui veio de familia com tradi-
¢ao no comércio de hortigranjeiros, o

investimento geralmente se concentra
na aquisigao de quitandas e mercea-
rias.

Aqueles acostumados com a vida
na cidade partem para o investimento
em casas e apartamentos. Ou ainda pa-
ra a compra de terrenos, onde poderao
construir a casa dos “sonhos”. Um bom
exemplo da participagao dos dekasse-
guis no mercado imobili4rio da cidade,
pode ser demonstrado neste dado: eles
respondem hoje por cerca de 20% da
comercializagao de iméveis em Marin-
g4. Grande parte dos negdcios é fecha-
da 2 vista, e na compra de iméveis qui-
tados. Apesar dos altos pregos dos imé-
veis isto € possivel porque é comum
mais de um membro da familia estar
trabalhando no Japao.

E 0 caso de uma familia de agricul-
tores de Marialva. Durante um ano
quatro pessoas desta familia trabalha-
ram nas indistrias japonesas. Ao retor-
narem eles compraram um sitio de trés
alqueires, com plantagio de uvas finas,
O mais curioso da histéria € que o sitio
comprado era 0 mesmo onde a familia
trabalhava antes de ir para o J apao.

VALORES CONFIRMADOS: E dificil
saber exatamente o volume de délares
que entram por ano em Maring4. Sabe-
s, porém, que em setembro, em ape-
nas duas agéncias bancirias da cidade
que fazem a remessa de moedas do
Japao para o Brasil, foram movimenta-
dos 2 milhdes de délares. Estes niime-
ros confirmam a estimativa dos familia-
res de que os dekasseguis conseguem
economizar cerca de US$ 20 mil ao
ano.

Mas nem sempre o trabalhador
chega a concluso de que atingiu seu
ol?jctivo com estes valores. Ou porque
o1investimento desejado requer mais de
20 mil délares, ou pelo simples fato de
que o dekassegui descja “algo mais”.
Por isso em muitos casos, acontece o
retorno ao Japao, onde quase sempre o
trabalhador deixa o seu lugar reserva-
do, para conseguir mais délares. H4
aquelc?s, ainda, que, empolgados pela
lucratividade do sal4rio no Japao, aca-
bam voltando para as indistrias japo-
Desas na expectativa de construir um
alicerce mais sélido para a familia. E
acabam ficando mais tempo do que o
esperado. Numa coisa, porém, todos
concordam: ¢ preciso disposi¢do para
0 trabalho e também para levar uma
vida modesta no Japao. Do contrério,
dificilmente se consegue fazer alguma
economia.
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Servigo

Video técnico para o associado

MAT. N2 25.229 - RI/1? OF.

COM HIDROMASSAGEM!.."

# . ASSIM BEM GRANDAOQ... COM
3, NAO... 4 QUARTOS, NAO E?."

“... TINHA QUE SER PERTO DE
TUDO, NO CENTRO DA CIDADE."

EDIFiCIO
4
CONSTRUGAO VENDAS
== a
ECm
DEE 7
.D- comlss_arla _
HABITACAO S.A. maringa

construcdes e empreendimentos

(0442)

223366

CRECI J-344

Hoje, mais do que nunca, estar
bem informado € uma questao de so-
brevivéncia para o empresério. As mu-
dangas na economia, as constagtes al-
teragoes nas legislagoes, acabam crian-
do a necessidade de se estar sempre
buscando a atualizagao. Justamente
paralevar estar informagoes, e também
para auxiliar na reciclagem do pessoal
técnico das empresas, a Associagao
Comercial e Industrial de Maring4
mantém um acervo de videos técnicos.

Sao 13 titulos diferentes, que abor-
dam os mais diversos assuntos de inte-
resse do empresariado em geral. E para
ievar informagoes cada vez mais atuali-
zadas ao seu associado, a ACIM tem
feito novas aquisigdes de videos peri-
odicamente.

Os titulos que estao disponiveis
hoje sao os seguintes: Sistema tributa-
rio na nova Constituigao; Contabilida-
de e finangas; Administragiao de Pro-
dugdo e Materiais; Recursos Huma-
nos; Administragao geral e planeja-
mento; Marketing e vendas; Comuni-
cagao; Codigo de Defesa do Consumi-
dor; Negociagao plena, acompanha
apostila; Formagao e reciclagem de
equipes de compras, acompanha apos-
tila; Como treinar e desenvolver seu
pessoal, com apostila; Geréncia parti-
cipativa, com apostila; € Economia de
guerra, também acompanhado de
apostila.

Estes videos podem ser retirados
por todos os associados na sede da
Associagao Comercial e Industrial de
Maring4. O periodo de empréstimo é
de 5 dias. Mas se forem retiradas mais
de uma fita, o associado poderé perma-
necer com o material por 7 dias. O
empréstimo dos videos € totalmente
gratuito para os associados da ACIM.

A ACIM coloca também a dispo-
si¢do de seus associados o acervo de
sua biblioteca técnica. Sao cerca de mil
titulos diferentes, sobre os mais diver-
sos assuntos. Os livros podem ser utili-
zados na sede da ACIM, onde o asso-
ciado poderé fazer sua pesquisa. Tam-
bém para a utilizagao dos livros nao é
cobrado qualquer tipo de taxa. Mais
informagdes na sede da ACIM, ou pelo
fone 26-1331.
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O atendimento ao piblico mudou
de enderego. A Superintendéncia Re-
gional Noroeste da Sanepar resolveu
colocar no centro de Maringd o seu
escritério de atendimento direto ao
consumidor, que sempre que precisava
reclamar de alguma coisa, com referén-
cia a sua conta de 4gua, era obrigado a
se deslocar até a sede da empresa, na
Av. Pedro Taques. Depois de constatar
que muita gente tinha dificuldade para
se deslocar até asede, o superintenden-
te Reinaldo Fernandes decidiu fazer a
alteragao.

Segundo o chefe da divisdo comer-
cial Mério Arieta Evangelista, aumen-
tou bastante o nimero de consumido-
res que procuram a Sanepar pararecla-
mar ou simplesmente trocar seus taloes
de 4gua, o que ¢ feito sempre que o
consumidor deixa a conta atrasar mais
de um més. A maioria dos casos aten-
didos no escrit6rio da Rua Néo Martins
(entre a Av. Parand e a rua Basilio Salt-
chuk) é de corregao de débitos.

Em outubro a Sanepar atendeu
8067 reclamagoes, 4083 s6 para corre-
¢ao de débitos. Pelo menos 95 por cen-
to dos casos que chegam ao sctor de
atendimento ao piblico sao resolvidos
na hora. Apenas 5 por cento acabam
indo parar na mesa das chefias local e
regional.

AUMENTO DE CAPACIDADE: A Sa-
nepar est4 aumentando em mais 12 mi-
lhoes de litros a capacidade de reserva
de 4gua em Maring4. Isso serd pos-
sivel através da construgao de um gran-

O novo escritério de atendimento trouxe mals comodidade

Sanepar

de reservatério, j4 em execugao no pé-
tio da Companbhia, localizado na Av.
Pedro Taques. O reservatério (subter-
raneo) ocupard uma 4rea de 3.660 me-
tros quadrados e a obra faz parte do
projeto global de ampliagao do siste-
ma, que inclui também a mudanga no
ponto de captagao no rio Pirap6, am-
pliagao daestagao de tratamento e uma
segunda adutora de 4gua bruta. A con-
clusao dessas obras est4 prevista para o
primeiro semestre de 1992. A estagao
de tratamento tem capacidade atual-
mente para 550 metros citbicos por se-
gundo. O novo médulo da estagao de
tratamento atualmente em execugao
elevari esta capacidade para 950 me-
tros cibicos. .

Segundo o superintendente regio-
nal Reinaldo Antonio Fernandes, os
planos da Sanepar sdo captar recursos
junto 2 Caixa Econdmica para conti-

g !
Fernandes: fim dos problemas de abastecimen-
to até 2008

Atendimento ao publico no centro

O atendimento ao publico, que ficava na Pedro Taques,
estava fora de mao para a maioria dos consumidores

nuar investindo pesado nos sistemas de
abastecimento de 4gua e tratamento de
esgotos de Maring4. Com a conclusao
das obras j4 licitadas, Maring4 nao terd
problemas com o abastecimento de
dgua até pelo menos o ano de 2008.
O VERAO: A grande preocupagao do
maringaense ¢ quanto 2 possibilidade
de falta de 4gua neste verao. O superin-
tendente Reinaldo Fernandes garante
que o abastecimento s6 ser4 afetado se
a populagio gastar 4gua em demasia.
“Problemas localizados vao ocorrer, is-
so € inevitdvel, pelo menos por enquan-
to”, infprma Reinaldo, que no entanto
tranquiliza: “Se o maringaense usar a
égua normalmente, sem esbanjar, difi-
cilmente teremos colapso no abasteci-
mento. Salvo, € claro, as situagdes
emergenciais, que podem ocorrer com
uma seca prolongada ou o despejo,
além dos niveis toleréveis, de 6leo e
graxa no rio Pirap6”.
_Por falar nisso, h4 uma pergunta

curiosa que o maringaense sempre faz:

Por que falta 4gua em Maring4 justa-
mente quando chove?”. Falta exata-
mente por causa da poluigdo. Quando
vem uma chuva forte, o 6leo que fica
retido nas margens de alguns afluentes,
como o Rio Sarandi, desce todo para o
Pirap6 e af a Sanepar tem que inter-
romper o abastecimento. “Para que a
gente possa se ver livre desse problema,
s6 h4 uma solugdo: as empresas que
poluem o Pirap6, tém que deixar de
jogar 6lco e graxa nas galerias de 4guas
pluviais”, finaliza Reinaldo.
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Maringé: um mercado atrativo para novos investidores

Maringa

Investimentos, apesar da crise

Maringa tem sido um porto seguro para empresas que desejam
investir em locais que proporcionem retorno garantido. Um
atrativo que deverd render a cidade a inje¢do de algo em
torno de US$ 15 milhoes e a criagao de
mais de 1.500 novos empregos

Apesar dos tempos bicudos e da
instabilidade econdmica que o pais
atravessa, Maring4 — por polarizar uma
regido importante — tem sido muito
procurada por empresas em expansio,
que procuram locais seguros para seus
investimentos. Sa0 empresas dos mais
variados setores, de hipermercados a
revenda de carros importados. Todas
em busca de prosperidade e de condi-
¢oes favoraveis para o que t€m chama-
do de “capitalismo reprodutivo”.

Um grupo que tem buscado este
avanco no modo de producao e boas
oportunidades de investimento € o De-
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meterco, de Curitiba. Segundo o presi-
dente, Roberto Demeterco, Maringi
foi escolhida para receber a primeira
loja da rede fora da capital do estado
pelas oportunidades que oferece “para
quem defende a livre iniciativa € a mo-
dernidade”. Por este motivo, o Grupo
Demeterco decidiu investir cerca de
US$ 10 milhdes na construgao de mais
uma filial do Mercadorama.

Um dado significativo mostra o
potencial do mercado de Maringé: a
loja do Mercadorama que est4 sendo
construida na cidade serd a maior da
rede, com trés pavimentos, toda infor-

matizada, e criard mais de 600 empre-
gos diretos. A inauguragao est4 previs-
ta para o segundo semestre de 1992.

As previsdes do grupo sao de que
pelo menos 20 mil pessoas deverao fa-
zer suas compras na loja por dia. Para
atender tanta gente, com comodidade,
o hipermercado terd um estacionamen-
to para 1.100 carros, podendo abrigar
até 12 mil veiculos por dia.
NAMORO: Outro grupo que investiu
na cidade acreditando no potencial e
no retorno garantido foi a rede de su-
permercados Muffatao. H4 algum tem-
po de “namoro com a praga”, o grupo
presidido por Pedro Muffato veio para
Maringa aproveitando a desativagao
do Jumbo Eletro. “Maring4 tinha espa-
¢o para investimentos no setor de su-
permercados. Por isso, a cidade estava
nos planos de expansao do grupo”, diz
Mario Braz, gerente da loja.

Com a estrutura do Jumbo e o
aproveitamento de 90 por cento dos
funcionérios, o Muffatao de Maringa ja
conquistou o terceiro lugar em fatura-
mento na rede, em apenas trés meses
de funcionamento.

A maior rede varejista do Rio
Grande do Sul, as Lojas Colombo, tam-
bém resolveu investir forte em Marin-
g4: foram mais de US$ 1 milhdo para




abrir a 20° loja do Paran4. Antes, po-
rém, o grupo realizou uma pesquisa de
mercado para conhecer as condigdes
reais para a expansao do setor de ele-
trodomésticos na cidade. O resultado
foi bastante satisfatério. Hoje, depois
de trés meses de funcionamento, a loja
de Maring4 estd entre as 5 melhores da
rede, que conta com outras 160.
ATACADO: O fato de Maringa estar
entre os principais p6los atacadistas do
Brasil tem sido outro fator de atragio
de novas empresas para a cidade. E o
caso da Alimentos Zacli, que abriuuma
representagao aqui hd dois meses. A
empresa vende 63 produtos para todo
o pais e sentiu a necessidade de atuar
mais proximo de um mercado impor-
tante como o de Maringé. Além de ven-
der no atacado, a Zacli atende também
no varcjo, “com pregos atraentes por-
que € a propria empresa que industria-
liza seus produtos”, explica o gerente
Devanir Menegassi.

Outra grande rede de lojas que se
instalou recentemente na cidade ¢ a
Marisa, famosa pela variedade de arti-
gos femininos que oferece. Do mesmo
grupo das Lojas Brasileiras, a Marisa
de Maringé € a 116° loja da rede. Ape-
sar de nao estar autorizada a dar entre-

vistas, a gerente da loja confirmou o
otimismo que outros empresarios de-
monstraram em relagdo as vendas: o
movimento superou as primeiras ex-
pectativas.

Este potencial, a despeito de qual-
quer crise, tem atraido a atengao tam-
bém de empresas que queiram inovar.
E o caso da Brastemp Fashion, inaugu-
rada recentemente, € que nasceu da
idéia de oferecer ao consumidor a co-
modidade de encontrar todos os pro-
dutos Brastemp num tinico local. A loja
de Maringé € a primeira do género no
Brasil e servird de modelo para outras
que o grupo pretende abrir no futuro.

Inovagdo no atendimento € o que
promete a Ucrania Veiculos, revende-
dora dos carros Lada, de fabricagdo
soviética. A empresa também est4 in-
vestindo firme para oferecer ao marin-
gaense algo diferente do que existe na
cidade em termos de revenda. “Nosso
atendimento serd personalizado, e dei-
xaré o cliente bem a vontade. Seguire-

mos o modelo europeu, que valoriza o
cliente”, explica José Manoel do Ama-

ral, diretor- comercial da empresa, que
afirma que a comercializagao na reven-
da devera4 girar entre 600 e 1000 unida-
des ao ano.

Condominios comerciais

Nos ultimos anos, Maringd regis-
trou também um crescimento considerd-
vel no niumero de condominios comer-
ciais, geralmente destinados a atender
profissionais liberais. Dois exemplos re-
centes podem ilustrar bem este aqueci-
mento: os Centros Comerciais Parand e
Europa.

Construido pela Orbis Construgoes
e Empreendimentos, o Centro Comer-
cial Parand foi projetado para atender
médicos e advogados, profissionais libe-
rais que vinham sentindo dificuldades

em obter locais adequados para seinsta- |

larem. Ao todo sao 90 salas, com cerca
de 110 metros quadrados cada, 102 va-
gas para estacionamento e espago para
16 lojas.

O Centro Comercial Europa tem 56
salas, com 180 metros quadrados cada
uma. O edificio conta com 2 subsolos
para garagem e espago para lojas no
térreo e na sobreloja. Segundo Adolfo
Cochia Jitnior, da CCP Construgées Ci-
vis, responsdvel pela obra, o condominio
foi comercializado em 20 dias, o que
comprova que havia realmente um défi-
cit de salas comerciais em Maringd.

6 nimero de salas comercials em construgao
tem crescido sensivelmente

Quem resolveu apostar, agora estd com-
provando que investir na cidade é um
bom negécio.

REVELACAC
ACORES ANTES
DO TEMPO

ENQUANTO VOCE TOMA
UM CAFEZINHO, NOSSO
MODERNISSIMO LABORATORIO
REVELA SUA FOTO NUM
INSTANTINHO

ORGAOS MINAMI,
PIANOS E INSTRUMENTOS

DE SOPRO

17 LOJAS AO SEU DISPOR

Londrina - Paranavai -
Umuarama - -Campo Mouréo -
Assis Chateaubriand - Goio-ere -

Apucarana- Cuiaba-MT

2,

durta

CINE FOTO SOM

Av. Brasil, 3347 -
Tel: (0442) 26-2827

Av. Herval, 620 -
Tel: (0442) %6-4775
MARINGA - PR
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COMERCIO EXTERIOR
COM A ANTARES:
AGILIDADE
COM RENTABILIDADE.

Fagca suas operacées de importaciio e exportacio
com quem ¢é especialista no assunto.
Fale com a Antares.

® Assessoria técnica em comércio exterior
® Despachos aduaneiros

ANTARES

Aw. Brasil, 3772 - sala 102-1
Centro Empresarial Shimabukuro
Fone: (0442) 22-1135 - Fax (0442) 23-5007 - Maring4 - PR

ANTARES ASSESSORIA EM Associada a DAMAR - Servicos Maritimos Ltda.
COMERCIO EXTERIOR Paranagud - Sao Francisco do Sul e Itajai

Gol
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Almoco
Empresarial

Dois palestrantes de peso marca-
ram as duas tltimas edigdes dos Almo-
¢os Empresariais, em 1991. O primeiro
foi no dia 5 de novembro, no Hotel
Deville, com palestra do presidente da
Associagao Comercial e Industrial de
Londrina — ACIL — Joao Jabur.

Jabur falou sobre suas perspecti-
vas em torno da politica econdmica, €
criticou a demagogia, a corrupgao e a
falta de boas intengdes por parte do
governo federal. O presidente da ACIL
colocou que se o Brasil fosse o “pais
ideal”, com uma Constituigao aberta,
as empresas brasileiras quebrariam. O
motivo para a quebradeira, segundo Ja-
bur, é a falta de competitividade dos
produtos nacionais. Um problema que
ele acredita que pode ser superado
com a unido dos empresarios em torno
de suas entidades representativas. Ja-
bur falou também do trabalho que a
ACIL vem realizando, oferecendo cur-
sos de aperfeigoamento e formagao
técnica para funcionérios das empresas
associadas, e palestras para o empresa-
riado.

O segundo Almogo Empresarial
do més foi no dia 19, também no Hotel
Deville, com a presenga do diretor da
Carteira de Fomento Econdmico do
Banestado, Paulo Roberto Pereira de
Souza. Ele falou sobre os motivos que
levaram 2 extingao do BADEP, e A cria-
¢ao desta Carteira de Fomento, que
veio preencher a lacuna deixada com a
liquidagao do banco.

Os objetivos gerais da Carteira de
Fomento foram elaborados em conjun-
to com as diversas secretarias do gover-
no Requiao, sob execugio do diretor
Paulo Roberto. Esta equipe definiu
uma politica de desenvolvimento eco-
ndmico para o Parand. “Vamos apoiar
0s projetos que gerem empregos € ri-
quezas, promovendo a melhora do pa-
drao de vida da populagao, explorar as
potencialidades de cada regiao. Espe-
cialmente aquelas que se encontram
em estado de estagnagao”, afirmou
Paulo Roberto.



Os produtos importados s@o a sensagao do mercado

Importados

Um novo filao para o comércio

Até 1990 apenas uma loja vendia
produtos importados em Maringa. Ho-
je sao 4 e a mais nova delas abriu suas
portas ha 3 meses. A pioneira no setor
foi aJotan. Inaugurada em setembro de
1972, a loja surgiu com a proposta de
ser uma importadora. O projeto foi
concretizado em outubro do ano passa-
do, quando a empresa instalou uma fi-
lial em Sio Paulo, € transferiu toda a
sua parte administrativa e os seus dep6-
sitos para a capital paulista.

Uma vez no mercado atacadista,
os socios da Jotan decidiram vender a
loja de Maring4. Quem “herdou” toda
a estrutura e o tradicional pondo dos
importados na cidade foi a Binho Im-
portados, do ex-corretor de café, Ru-
bens Pegini. H4 9 meses no mercado,
Pegini diz que a mudanga de atividade
aconteceu por mera questao de opor-
tunidade.

A World Importados € outra loja
recém-inaugurada na cidade. Ela nas-
ceu da iniciativa de Paulo Roberto
Wolf ¢ Eduardo Gongalves da Silva,
ex-funcionsrios da Televisao Cultura
de Maringa. Acostumados a lidar com
aparelhos eletronicos, os s6cios viram
af a oportunidade de montar seu pro-
prio negécio. A World Importados tem
seu forte hoje na venda de eletroeletro-
nicos e brinquedos.

“Meu negécio”: Do sonho de ser
empreséria de uma ex-vendedora sur-
giu outra loja do ramo na cidade: a Sil
Presentes Importados. “Eu fui vende-
dora durante 5 anos, e queria ter 0 meu
neg6cio”, afirma a proprietéria da loja,

Silvana Galeriani. H4a 3 meses no mer-
cado, a Sil Presentes Importados € a
mais nova da cidade. Silvana afirma
que optou por este tipo de produto pela
propria experiéncia como vendedora.
“As pessoas preferem os importados

pela qualidade. Sem desmerecer os
produtos nacionais, os importados sdo
a sensagao do momento”.

J4 a histéria da Importados Cida-
de Cangao — outra loja inaugurada ha
pouco tempo na cidade — é um pouco
diferente. A loja nasceu da idéia da
mulher de um empresério, Dirce Gri-
goli, que sempre preferiu os importa-
dos, e decidiu ter uma atividade pré-
pria. Quando foi inaugurada, a Impor-
tados Cidade Cangado funcionava na
parte externa do Shopping Avenida

Center. Mas ali o movimento era fraco
e a sOcia-proprietéria resolveu transfe-
rir 0 ncgbcio para uma loja dentro do
Shopping. Hoje Dirce se declara satis-
feita com a escolha.

Apesar de toda a confianga de
quem apostou na viabilidade das lojas
de importados em Maring4, nos ulti-
mos meses 0 movimento tem se mostra-
do fraco. “Um reflexo da situagao eco-
ndmica do pais”, justifica Rubens Pegi-
ni, da Binho Importados. Para os oti-
mistas, como Paulo Wolf, da World,
dezembro trard a redengio do setor.
Silvana, da Sil, é mais confiante: ela diz
que vendeu mais do que o esperado nos
3 meses de funcionamento. “Espero
vender muito mais este més

e VIDROS CRISTAIS

e BOX EM ACRILICO.
e BOX BLINDEX.
e ESPELHOS.

Tudo em vidros

para construcao e engenharia.

O melhor em box

para residéncias.

TEMPERADOS PARA ENGENHARIA.
e VIDROS PARA CONSTRUCAO.

VIDRACARIA GUAPORE

Av. 19 de Dezembro, 569 - Fone:
FAX: (0442) 24-6557 - - MARINGA

Gol
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V Prémio ACIM

Vencedores premlados

Jodo Mantovan venceu na categoria Fotojornalismo

Ciclos |

REPRESENTANTE EXCLUSIVO

MARFINITE

Av. Brasil, 4856 - Fone: 24-4144 - Maringd - PR

Linha Ekolégika
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Durante um jantar, que aconteceu
no dia 29 de novembro na AABB — em
que estiveram presentes profissionais
da imprensa, autoridades e pessoas li-
gadas aos meios de comunicagao de
Maring4 — a Associagao Comercial e
Industrial de Maringé entregou os pré-
mios aos vencedores do V Prémio
ACIM de Jornalismo.

A entrega dos prémios foi feita
pela diretoria da Associagao Comer-
cial e Industrial de Maringa e pelo pre-
feito Ricardo Barros. Antes da premia-
¢ao foi feita uma explanagao sobre a
histéria do Prémio ACIM de Jornalis-
mo, que foi criado em 87, na gestao de
Alcides Siqueira Gomes. Depois, fo-
ram explicados os critérios de julga-
mento e o niimero de trabalhos inscri-
tos, que foi o seguinte: jornalismo im-
presso, 15; telejornalismo, 8; € fotojor-
nalismo, 4.

Na categoria fotojornalismo foi
premiado apenas o 12 lugar. A foto ven-
cedora foi “Calor e carinho”, do fot6-
grafo Joao Batista Mantovan, do jornal
O Estado do Parana. Ele recebeu o
prémio de Cr$ 200 mil e a placa alusiva
das maos do prefeito Ricardo Barros.

Na categoria telejornalismo, o ter-
ceiro lugar foi para a matéria “Alfabe-
tizagao Cocamar”, de autoria do rep6r-
ter Idenilson Perin e do cinegrafista

0 1° colocado na categoria Jornalismo Impres-
so foi Walter Silva



José Antonio Tofanetto, da Televisio
Cultura de Maring4. O prémio de Cr$
50 mil foi entregue pelo empreséario Pe-
dro Granado Martines, diretor-adjun-
to da ACIM. Em segundo lugar a ma-
téria premiada foi “Maring4 44 anos”,
de autoria da repérter Stela Paris e dos
cinegrafistas Rubens Evaristo e Rob-
son Jardim, da Televisao Tibagi. O pré-
mio de Cr$ 100 mil foi entregue pelo
empresario Valdecir de Britto, diretor
22 tesoureiro da ACIM. A matéria clas-
sificada em primeiro lugar foi “Acroba-
cias aéreas”, de autoria da repérter So-
lange Riuzim e do cinegrafista Juarez
Regla, da Televisao Cultura de Marin-
gé. Eles receberam o prémio de Cr$
200 mil e a placa alusiva do empresério
Luiz Carlos Masson, 12 secretério da
ACIM e diretor da revista ACIM.

Na categoria jornalismo impresso,
a matéria classificada em terceiro lugar
foi “Curiosidade: produtor inventa pa-
ra facilitar a vida no campo”, de autoria
do repérter Silvio Rocha, do Jornal de
Servigo Cocamar. O prémio de Cr$ 50
mil foi entregue pelo empresério Paulo
Morais Badan, 22 secretario da ACIM.
Em segundo 2 matérias ficaram empa-
tadas, totalizando 71 pontos. A primei-
ra, entitulada “Exportagdes: Maring4

Jodo Mantovan

pode ser uma nova Taiwan”, veiculada
no Jornal Indistria e Comércio, é de
autoria do repérter Walter Silva. Ele
recebeu o prémio de Cr$ 50 mil do
empresério Fernando Vieira Raimun-
do, 12 tesoureiro da ACIM. A segunda,
entitulada “Dcﬁcientes fisicos: barrei-
ras do prazer”, veiculada na revista
Pois E, € de autoria de Marly Aires. Ela
recebeu o prémio de Cr$ S0 mil do

Solange Riuzim e Juarez Regla foram os vencedores da categoria Telejornalismo

empresario Massao Tsukada, diretor-
adjunto da ACIM.

A matéria classificada em primei-
ro lugar foi “Investimento: industrias
sob medida”, de autoria do repdrter
Walter Silva, e veiculada na revista Pois
E. A entrega do prémio de Cr$ 200 mil
¢ da placa alusiva foi feita pelo empre-
sario Fernando Henriques, presidente
da ACIM.

UMA QUESTAO DE CONFIANCA

QUANDO VOCE PRECISAR COMPRAR, VENDER, ALUGAR,
INCORPORAR, LANCAR PREDIOS COMERCIAIS OU RESIDENCIAIS

PROCURE
QUEM
TEM:

e Solidez Econ6mico-
Financeira para
responder pelos negocios;

e Experiéncia no Ramo;

e Estrutura Moderna
e Informatizada;

e Sede Propria;

e Corpo de Corretores
com especializagao nos
varios segmentos do
ramo imobiliario;

e Departamento Juridico
atualizado com a atual
Lei do Inquilinato.
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ELDORADO IMOVEIS

CENTRO DE NEGOCIOS IMOBILIARIOS
Av. Paran4, 470 - Fone: (0442) 22-8866 - Maringd - PR
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CPVIE

e ALMOCO EXECUTIVO
DE 22 FEIRA A SABADO
e JANTAR ROMANTICO COM
PIANO, DE 2 A SABADO
e DIXIE BAR
DAS 18:00 AS 02:00 HORAS
BARMAN INTERNACIONAL
e HAPPY HOUR BAR
DAS 18:00 AS 20:00 HORAS
(DESCONTOS ESPECIAIS)
e SAUNA
DAS 17:00 AS 22:00 HORAS
e SEGUNDA LUA DE MEL
PACOTE: SEXTAS-FEIRAS
e WELLCOME DRINK
NO DIXIE BAR
e JANTAR A LUZ DE VELAS
COM PIANO, NO
RESTAURANTE, (“MENU”
SUGESTAO DO CHIEF)
e PERNOITE EM .
APARTAMENTO LUXO
e CAFE DA MANHA
(INESQUECIVEL) NO
COFFEE SHOP, EM BUFFET.
® RESERVAS DE MESA
RAMAL 7, COM DELFINO
e RESERVAS DE APARTAMENTO
RAMAL 8, COM MARINA

Todas estas facilidades a disposigio
de pessoas de bom gosto de
Maringé e Regidao.

HOTEIS
/

Hospedagem em grands estilo
Av. Herval, 26 — Fone: (0442) 26-1001

Telex (442) 211 - Fax: (0442) 26-1977
MARINGA ~ PR

Artigo

O verdadeiro espirito do Natal

por Alcides Siqueira Gomes

Mais um ano transcorreu € 0 mun-
do cristao comemora mais um Natal. A
propésito da chegada desta data, que €
tida por milhoes como a mais linda,
significativa e universal festa do cristia-
nismo, a grande maioria das pessoas
nao se detém para pensar por que
créem, no que créem e por que fazem
o que fazem, especialmente no tocante
a observancia de costumes e tradigoes.

Como institui¢ao religiosa, o dia
do Natal nao tem fundamento biblico,
e sim no paganismo. Nem o préprio
Cristo, e nem os ap0stolos, instituiram
o Natal. Como costume ele veio do pa-
ganismo e foi introduzido na Igreja por
volta do século 4.

A Enciclopédia Americana, edi-
¢ao de 1948, diz: “O Natal nao se cele-
brava nos primeiros séculos da Igreja
crista, ja que o costume do cristianismo
em geral era de celebrar nao o nasci-
mento, mas a morte das pessoas impor-
tantes (por exemplo, a comunhao insti-
tuida pela Biblia no Novo Testamento,
¢ a comemoragao da morte de Cristo)”.

Mas no século 4 esta festa foi ins-
tituida em memoria do nascimento de
Cristo. Como nao se sabe a data exata
de seu nascimento, no século 5 a Igreja
Ocidental ordenou que ela fosse cele-
brada no mesmo dia da antiga festivi-
dade romana, em honra ao nascimento
do Sol. Desta forma, Roma tornou o
Natal uma festa obrigatéria e oficial-
mente crista.

Isto se deu quando o cristianismo
deixou de ser perseguido e alcangou
ifualdade com 0 paganismo, mediante

ecreto de Constantino, primeiro im-
perador cristao. A Igreja cresceu € se
tornou popular, com as “conversoes”
em massa ocorridas.

Dentre os costumes que 0s novos
“conversos” trouxeram do paganismo, en-
contrava-se 0 da comemoragao da Bru-
malia, sua principal festa, no dia 25 de
dezembro, em meméria do nascimentodo
Sol. Por amarem a Brumilia, festa carac-
terizada por manifestagoes de alegria, al-
vorogo e frivolidade indecorosa, os outro-
ra pagios decidiram nao suprimi-la. Aco-
modaram-na ao titulo do nascimento do
Filho de Deus e preservaram-na dissimu-
lada sob um nome cristao. Séculos mais
tarde, com o nome de Natal, esta festivida-
de se estendeu aos demais cristaos € ao
resto do mundo, chegando até nossos dias.

Os registros biblicos do aconteci-
mento, nos levam a crer que Jesus te-
nha nascido provavelmente num dia
desconhecido de setembro, e nao em 25

de dezembro. O relato de Lucas, cap.
02, vr. 08, nos informa que quando os
anjos anunciaram o nascimento de Je-
sus aos pastores, estes, na vigilia da
noite, velavam e guardavam seu reba-
nho. Isso nao poderia acontecer em
dezembro, estagao fria e chuvosa na
Palestina. Era impossivel que os pasto-
res nessa época permanecessem no
campo. E a noite essa possibilidade era
muito menor. O mais tardar, até mea-
dos de outubro, os pastores traziam
seusrebanhos do campo e os prendiam.

Mas a verdade € que Cristo nas-
ceu. O relato sagrado conclui afirman-
do que os pastores, apés terem ido a
Belém adorar o Salvador, voltaram
cheios de jibilo e de alegria (S. Lucas
2:20).

Reconhecemos, ndo obstante, que
asociedade professamente crista de to-
do o mundo, no espirito € na pratica
desvirtuou o verdadeiro sentido do Na-
tal. Secularizou-o, materializou-o,
adulterou seu significado, crendo e fa-
zendo crer que o Natal seja meramente
sinos repicando, luzes, cores, miisicas
alusivas ao evento, lindas 4rvores, pre-
sentes, vendas altas e neg6cio lucrati-
vos. O espirito do Natal se imp6e nao
para honrar Cristo, mas para vender
mercadorias.

Em tudo isso, ¢ em todas essas
coisas, nao se fala nem se medita na
pessoa de Jesus. Nao se cogita acerca
do propésito para o qual Ele nasceu.
Nio se preocupa em captar o fato ma-
ravilhoso de que ele veio para revelar
amor, boa vontade e os pensamentos de
paz.

Quao diferente seria 0 mundo se
realmente cada coragdo se transfor-
masse numa manjedoura em que Cristo
pudesse renascer. Entao o verdadeiro
sentido do Natal, o espirito de amor,
humildade, compreensao e abnegagao
— inundaria a vida, tornando felizes os
homens, que hoje vivem em meio a este
mundo conturbado, no qual o nasci-
mento de Cristo é comercializado. O
Natal seria entdo pleno de significado
para a humanidade. Nao teriamos ho-
mens de boa vontade se tornando cada
vez mais raros, a paz se cncontrando
cada dia mais distante, € nem homens
buscando mais a sua prépria gloria, em
vez da gléria de Deus. Prezado leitor,
espiritualize este ano pelo menos um
pouco mais seu Natal.

Alcides Siqueira Gomes € diretor do grupo

Somaco ¢ membro do Conselho
Deliberativo da ACIM
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Irmaos Mayer: 32 anos de experiéncia e profissionalismo

Meu Negécio

Seriedade e competéncia

A Irmaos Mayer e Cia. Ltda foi instalada em 1959. De l4 para
ca a empresa cresceu e se consolidou. Gragas a seriedade e a
qualidade dos servigos prestados, hoje estd entre as mais
conceituadas da cidade no setor de reparo e
conservagao de veiculos

A histéria dos irmaos Mayer e de
sua tradigao no ramo de reparo de vei-
culos comegou em Sao Caetano do Sul,
Sao Paulo, regidao que foi o bergo da
indistria automobilistica nacional. Foi
para 14 que a familia Mayer se mudou
em 1947, depois de muitos anos vivendo
no interior, em Presidente Venceslau,
cidade onde o pai, Johannes Mayer, se
estabeleceu quando veio da Roménia.

Em Sio Caetano os filhos mais ve-
lhos de Johannes, Eduardo e Joao, ti-
veram o primeiro contato com a meca-
nica. Eles trabalharam em muitas ofici-
nas; algumas delas fabricavam gasogé-
nio — um aparelho que produz combus-
tivel alternativo, derivado da queima
do carvio, e que foi muito utilizado
durante ¢ logo depois da Segunda
Guerra, em virtude da falta de gasolina.
A familia Mayer ficou em Sao Caetano
até 1952.

No final deste ano, todos se muda-
ram para Mandaguari e foi 14 que os

filhos mais novos, Oto, Alberto e Rey-
naldo, também se iniciaram na profis-
sao, juntamente com o pai € 0s irmaos
mais velhos, que montaram uma oficina
mecanica. Em 1959 Johannes mudou-
se para Maringd com os filhos mais
novos. Aqui eles abriram outra oficina,
uma filial da que funcionava em Man-
daguari. A oficina, que foi batizada
com o nome de Johannes Mayer e Fi-
lhos — esta razao social permaneceu até
1962, quando Johannes saiu da socie-
dade - foi instalada na avenida Mau4,
“aavenida das oficinas naquela época”,
como lembra Reynaldo Mayer. Ali a
empresa cresceu e funciona até hoje,
sendo uma das mais tradicionais de
Maringa.

QUALIDADE DOS SERVICOS:
Quando comegou as atividades em Ma-
ring4, a empresa trabalhava apenas em
lataria e pintura de automéveis € ca-
minhdes. Somente em 1964 passou a
atender, com exclusividade, uma linha

de automéveis, a Volkswagen, prestan-
do assisténcia em mecanica geral. De-
pois de 1974, com o desenvolvimento
da inddstria, a empresa foi se equipan-
do. “Nés adquirimos aparelhos para a
regulagem eletronica de motor, alinha-
dor e balanceador eletronicos de roda
e também uma méaquina especial para
a retifica de tambor e disco de freio”,
conta Reynaldo.

Foi assim que a empresa cresceu e
expandiu seus servigos. Hoje a Irmaos
Mayer oferece atendimento em meca-
nica em geral, lataria e pintura, sempre
utilizando equipamentos modernos e
contando com uma equipe de profissio-
nais especializados. Instalada numa
drea de 1.500 metros quadrados, e com
30 funcionérios, a Irmaos Mayer tem
como diretriz a qualidade dos servigos
prestados.

Paraisso, como Reynaldo gosta de
ressaltar, ali s6 sdo usadas pegas origi-
nais. “E hoje est4 muito mais f4cil para
€mpresas Como a nossa terem acesso a
pegas originais. As montadoras reduzi-
ram sua produgao e a nossa demanda
se tornou um mercado atrativo para a
indistria de autopegas”, explica.

Reynaldo ressalta que esta tradi-
¢ao de bons servigos € que levou a em-
presa a conquistar a credibilidade no
mercado. “Hoje, mesmo com as dificul-
dades, nés conseguimos nos manter
num bom nivel de atividade”. Ele cre-
ditaisso também ao fato de Maring4 ser
uma cidade onde o indice de conscrva-
¢ao de veiculos é muito bom. “O marin-
gaense ja conhece a importincia da
mecanica preventiva”, afirma.
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Além das tantas que j4 se tém co-
nhecimento, mais uma modalidade de
“golpe” estd fazendo histéria no co-
mércio maringaense: o golpe da em-
presa fria. Quadrilhas organizadas, cu-
jos integrantes nunca aparecem, com-
pram empresas, que ja estao h4 algum
tempo instaladas em Maring4, provi-
denciam a transferéncia do contrato
social, registram a alteragao do mesmo
na Junta Comercial em nome de ele-
mentos conhecidos como “laranjas”,
que na realidade nao sao os donos do
negocio, e servem apenas de “fachada”
para os golpes a serem intentados no
comércio local e também em outras
localidades.

Feita a transferéncia para estas
quadrilhas, a empresa passa a fazer um
bom cadastro no comércio e bancos
locais, adquirindo em pequenas quan-
tidades e pagando sempre 2 vista. Nos
bancos, abrem contas € movimentam-
nas durante um determinado tempo,
mantendo sempre um bom saldo, até
adquirirem a confianga do estabeleci-
mento financeiro.

Armada a “cama”, conseguem
junto aos bancos nos quais mantém
conta um nimero considerével de ta-
16es de cheques e passam, entio, a apli-
car o golpe. Compram toda a sorte de
produtos, sempre em nome da empresa
e com cheques pré- datados, para dez
ou quinze dias, cujos vencimentos cor-
respondam todos no mesmo dia. Quan-
do o lojista liga para o banco a fim de
consultar a empresa emitente, € infor-
mado que a conta € boa, tem saldo, e
que o cliente nao tem dado problemas.
Afinal, para o banco, até aquele mo-
mento a empresa € realmente boa. Ad-
quiridos os produtos, que sempre so-
mados atingem em torno de quinze a
vinte milhGes de cruzeiros, os golpistas
“levantam v60” da noite para o dia, nio
deixando qualquer pista, quer dos pro-
dutos adquiridos, quer dos aplicadores
dos golpes. Em relacio a conta banc4-
ria,” levantam o dinheiro ali existente
através da emissao de cheque para ou-
tra praga, em nome de terceiro, que
também nio seré localizado. Deixam os
lojistas “a ver navios”, sem os produtos

Penso Assim

~ por Carlos Roberto Previdelli

I

vendidos e sem receberem o dinheiro
da venda.

O que fazer para evitar estas situa-
¢oes? E bastante dificil detectar com
antecedéncia o fato, e saber-se de ante-
mao se a empresa € golpista ou nao. A
Associagao Comercial e Industrial de
Maring4 tem procurado trabalhar agil-
mente para tentar evitar tais golpes. O
que se tem feito € expedir “alertas” aos
comerciantes quando estes consultam
o sistema video-cheque da ACIM. A
entidade informa que aquela determi-
nada empresa estd sendo consultada
por vérios outros lojistas. Isso indica
que a mesma esta comprando muito na
praga, o que ¢ preniincio de golpe,
principalmente em momentos dificeis
pelos quais estamos passando, quando
nio existe quase nenhuma liquidez fi-
nanceira.

E necessaria uma atengao redo-
brada dos lojistas ao vender para em-
presas ou mesmo para pessoas fisicas,
através de cheques pré-datados. Proce-
dimento indispensével € consultar osis-
tema de video-cheque, que poderé de-
tectar o golpe antes de seu desenlace,
uma vez que o sistema estard acumu-
lando todos os pedidos de informagoes
feitos em nome daquela empresa con-
sultada.

Além do mais, cremos que € ne-
cessario um procedimento mais rigoro-

Cuidado com os cheques pré-datados!

so por parte dos bancos, na abertura de
contas e fornecimento de talonarios de
cheques, mesmo porque nao se justifica
a entrega de tantos taloes de cheques a
uma empresa, geralmente de pequeno
porte. Um levantamento fisico das em-
presas seria 0 procedimento ideal a ser
adotado pelos bancos. Alguns bancos
locais j4 se utilizam deste procedimen-
to, o que € louvavel.

Outro fator a ser levado em consi-
deragao, € a facilidade em se registrar
uma empresa na Junta Comercial. Ne-
nhum levantamento ou checagem ¢ fei-
to para se verificar a veracidade das
informagoes, acontecendo até, como
recentemente, de todos os documentos
fornecidos pelos s6cios e que consta-
vam no contrato social serem falsos.

Para o recebimento de cheques
pré-datados o comerciante devera se
certificar de todas as informagoes do
cliente e, em se tratando de empresa
nova ou desconhecida, cujos s6cios sao
também desconhecidos, € melhor nao
realizar a venda com cheques pré-data-
dos. ;

O comerciante, principalmente
em tempos de recessao pelos quais es-
tamos passando, sente-se altamente
tentado a realizar a venda, mesmo a
ciente que nao oferega as garantias ne-
cessarias. Paraisso, devera se cercar de
todas as garantias possiveis para reali-
zar uma boa venda. O empresdario deve
orientar seus vendedores para que to-
mem todas as precaugdes e evitem, des-
sa forma, prejuizos consideréveis.

Nao se trata de desconfiar de to-
dos os clientes, mas é melhor ter o ma-
ximo de garantias para realizar a venda,
a fim de evitar prejuizos maiores e irre-
paréveis. O cheque pré-datado nao
oferece nenhuma garantia ao lojista,
pois, a0 momento da compra, poderé
haver saldo na conta do cliente, mas, ao
momento do recebimento esta mesma
conta poder4 estar “zerada”.
Precaugao e “caldo de galinha” nao
fazem mal a ninguém.

Carlos Roberto Previdelli &
gerente-administrativo
da ACIM
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A SANDR! trabalha pra voce descansar.

Pense no sossego que vai ser sua vida.

* COMPRA E VENDA  _

* LOCACAO E ADMINISTRACAO
* GARANTIA DO
PAGAMENTO DO ALUGUEL
* ADMINISTRACAO DE
* CONDOMINIOS

.
| X

EMPREENDIMENTOS
IMOBILIARIOS

SANDRI

Av. Parand, 465 - Esq. Ay. XV de Novembro AT T i
(SEDE PROPRIA
Fone: (PABX) 24-5632
MARINGA - PR

CRECI 1604

Praca José Bonificio, 121 - Fone: (0442) 24-4433 - TELEX: 442-260 - MARINGA - PR
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= brindesde
< anonovo.

Um brinde personalizado € sempre marcante nas festas de
Ano Novo. Ainda mais s¢ o presente for um vinho fino Aljof:
ou Porto Mouro, de sua prépria reserva especial.

Para compras acima de 30 unidades, a Intervin personaliza |
, f Y cada garrafa. Com o seu nome ou 0 de sua empresa lmpress
!’ f em um seloide reserya especial; ou até no proprio rétulo.
)

) - SN SPP T LA N X W N :
. Visite-nos. Ou encomende por telefone. S6:ndo deixe par mi
tltima hora. i

No Ano Novo, presenteie com Aljofar e Porto Mouro de sua
reserva especial. Seus amigos, clientes, fornecedores e
funcionarios agradecem.
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INTERVIN

(0442) 26-2318

Av. Sao Paulo, 812
(Em frente a Pneumar)

VINHO PERSONALIZADO UM PRESENTE DE ALTA CLASSE.




Moveis em até 5 vezes ou de 12 a 25 meses pelo
Consorcio Nacional Florense

Detalhe importante:
Se vocé procura por qualidade, acabamento, ligue e n6s vamos até vocé fazer
garantia e 6timas condicoes de pagamento para um or¢amento Sem COMpromisso.
realizar seus projetos de vida, agora

nao falta mais nada. Mdveis projetados \
Florense para escritdrios, cozinhas, @
dormitérios e banheiros. O detalhe que I
faltava em sua casa. Praga dos Expedicionérios, 164

Fone: (0442) 25-1511
MARINGA - PR

UMA QUESTAO DE CONFIANCA

QUANDO VOCE PRECISAR COMPRAR, VENDER, ALUGAR,
INCORPORAR, LANQAR PREDIOS COMERCIAIS OU RESIDENCIAIS

Autorizagio n® 03/00/310/88-Administragio

Sopoupe Adm. de Conséreios S/C Ltda.

PROCURE
QUEM
TEM:

e Solidez Econdmico-
Financeira para ’
responder pelos negdcios;

e Experiéncia no Ramo;

e Estrutura Moderna
e Informatizada;

e Sede Propria;

e Corpo de Corretores
com especializa¢ao nos
varios segmentos do
ramo imobiliario;

e Departamento Juridico ’Q ELDORADO IM(,)VEIS ]

CRECI - 1357-)

atualizado com a atual ELDORADO CENTRO DE NEGOCIOS IMOBILIARIOS
Lei do Inquilinato. Av. Paran4, 470 - Fone: (0442) 22-8866 - Maringd - PR






