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UMA ENTIDADE EM DEFESA DA LIVRE INICIATIVA

Horario comercial liberado

MARCO/92

Em dezembro
do ano passado uma
rcivindicagao antiga
da comunidade ma-
ringacnsc sc concreti-
zou: a prefeitura
criou uma lei liberan-
do o hordrio de fun-
cionamento  das
cmpresas de Marin-
gd. A partir de agora,
¢sla serd uma questao
a scr discutida entre
as partes dirctamente
cnvolvidas, sem a in-
terferéneia do Poder
Publico.

Apesar de ser

entre capital ¢ traba-
lho estao passando
por mudangas no Bra-
sil”.

1992 comegou
com novidades ¢ pro-
mete ser um ano deci-
sivo na vida dos
brasilciros. Muitos
arriscam dizer que
chegou a hora do tudo
ou nada para a ccono-
mia brasilcira. Her-
dando as diliculdades
do ano passado, 92
promcte apertos ainda
maiorcs para todos,
mas deixa vislumbrar

uma reivindicagdo antiga, a lei ainda
nao provocou alteragdo na rotina do
hordrio do comércio. O momento ¢ de
debates entre os setores, para a decisao
do mclhor hordrio para o funciona-
mento das empresas na cidade. A
ACIM cstimula as discussoes, langan-
do uma pesquisa entre scus associados
sobre amudanga do hordrio. A matéria
de capa desta edigio fala das mudangas

que a nova lei municipal possibilita e da
opinido de empresarios ¢ liderangas so-
bre as vantagens ¢ desvantagens da al-
teragao do hordrio do comércio.

Leia também nesta edigao uma
entrevista exclusiva com o presidente
da Fiesp — Federagdo das Industrias
do Estado de Sao Paulo, Mario Ama-
to. Ele fala de suas expcectativas para
este ano ¢ afirma que “as rclagoes

também a possibilidade da entrad da
cconomia no caminho da estabilizagao.
Para isso, na opiniao dos analistas
ccondmicos, basta que as metas tra-
cadas scjam cumpridas. Leia maté-
ria sobre o assunto nesta edigao, que
mostra também como uma empresa
maringacnse esta driblando as difi-
culdades e garantindo o emprego de
scus funciondrios.

Delegado da Receita Federal faz palestra na ACIM
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ENTREVISTA

Confianca no dialogo

RafTacle Sgueglia

O presidente da FIESP —

Federacao das Indistrias do
Estado de Sao Paulo, Mario
Amato, é hoje figura de desta-
que no cendrio nacional.
Concordando, discordando
ou criando polémica, Amato
¢ presenga quase que obriga-
téria em qualquer discussao
que envolva a situagao da
economia brasileira. Ele ja foi
noticia até em situagoes cu-
riosas, como quando pregou a
desobediéncia civil durante as
intimeras reviravoltas da eco-
nomia no govermo de José
Samey. Na época, o ex-presi-
dente o chamou de “discipulo
de Bakunin”, referindo-se a
um dos maiores tedricos do
Anarquismo. Hoje Amato ca-
minha para o final de uma
gestao de 6 anos a frente de
uma das mais importantes
entidades de classe do pais,
vendo “sinais de luz no fim do
tinel”. Nessa entrevista exclu-
siva a Revista ACIM, o presi-
dente da FIESP fala de suas

saida para as empresas bra-
sileiras atravessarem 92 sem
demissoes e cortes na produ-
¢ao?

MARIO AMATO: O desem-
prego € o lado perverso do
ajuste das empresas. Temos
procurado minimizar as de-
missoes. Afinal, a mao-de-
obra faz parte do acervo da
empresa, algo que nao pode
ser simplesmente descartado,
sob pena de comprometer o
desempenho da empresa no
futuro. A questao exige dialo-
g0, e € o que temos exercitado
aexaustao, emtodos os niveis.
De acordo com as medidas
econdmicas e politicas que
dependem do governo fr.de-
ral, acredito que a saida para
essa crise esteja no didlogo
entre capital-trabalho, com o
envolvimento do Executivo e
do Legislativo. Nesse sentido
as tentativas de didlogo que o
governo do estado de Sao
Paulo, do préprio municipio
de Sao Paulo, trabalhadores e

expectativas para esse ano e
afirma que o momento é de
didlogo entre os diversos seto-
res da sociedade.

“O momento é de dialogo
em todos os setores”

empresarios estao realizando
€ um esforgo histérico, que
espero que traga resultados.

ACIM: Muitos analistas con-

ACIM: A previsiao € de que
92 serda um ano de muitas dificuldades
para os empresarios. O senhor acredita
que o recente acordo firmado entre o
Brasil e o FMI podera aprofundar ainda
mais a recessao no pais?
MARIO AMATO: O acordo com o Fun-
do Monetério Internacional ¢ a possibi-
lidade de bons resultados na area
agricola reforgam minha confianga de
que 1992 possa mudar para melhor o
quadro econdmico do pais. De qualquer
maneira, acredito que o primeiro trimes-
tre ainda sera recessivo. Outros fatores
ositivos, como a queda das taxas de
juros no exterior ¢ o preniincio de inje-
¢ao de novos investimentos estrangeiros,
indicam essa mudanga. A promessa do
governo de evitar a expansao monetdria,
a linha estabelecida com o FMI e a poli-
tica cambial compativel com os custos de
produgao interna podem ser a luz no fim
do ttinel. Eu considero o acordo obtido
com o FMI fundamental para que a es-
tratégia econdmica do governo possa al-
cangar seus objetivos. Isso abre
perspectivas altamente positivas para o
ingresso de recursos externos, inclusive
com a retomada dos investimentos. Ao
mesmo tempo, este acordo cria condi-

goes para um acerto com o Clube de
Paris, além de reativar os financiamentos
concedidos pelo Banco Mundial e pelo
BID. No plano interno, as bolsas de va-
lores poderao receber um grande esti-
mulo e o acordo deverd injetar mais
confianga nos agentes econdmicos € no
proprio cidadao brasileiro.

ACIM: De que forma o senhor vé a de-
clarag¢ao do Ministro da Economia,
Marcilio Marques Moreira, de que 92
sera um ano recessivo até que se consiga
a estabilizacao, atendendo o compro-
misso firmado com o Fundo?

MARIO AMATO: Qualquer programa
de estabilizagao envolve sacrificios para
a sociedade como um todo, uma realida-
de que se observa em qualquer lugar do
mundo. As dificuldades deste ano nao
decorrem do compromisso firmado com
o FMI. J4 enfrentdvamos essa situagao
adversa. Mas, € 6bvio que o ajuste traz
como consequéncia um periodo recessi-
vo. Nesse sentido o0 ano de 92 ser4 dificil,
mas espera-se que o segundo semestre
possa apresentar perspectivas mais favo-
rdveis que 0 primeiro. O ajuste mais pe-
sado j4 foi feito.

ACIM: Em sua opiniao, nao ha outra

sideram fundamental num
momento como este, quando a inflagao
ainda nao atingiu niveis considerados
aceitaveis, a indexacio dos salarios, co-
mo forma de preservar o poder de com-
pra do assalariado. Como o senhor vé
esta linha de pensamento?

MARIO AMATO: A indexagao, tanto de
sa_larnps como de pregos, j4 provou que
nao ¢ o caminho. Pode-se até conviver
com ela, em cardter emergencial, mas
decididamente nao deve fazer parte do
bom receituério da economia de merca-
do. Até porque somos a favor da adogio
de uma politica liberalizante ¢ da redu-
¢ao do tamanho do Estado, com a conse-
quiente desregulamentagao da economia
como um todo.

ACIM: Daqui para frente, como o se-
nhor acredita que ser4 o comportamen-
to do mercado interno?

MARIO AMATO: Enquanto o governo
concentrar a politica antiinflacionéria no
controle monetério, o mercado interno
continuaré retraido em fungao da queda
de vendas, empregos e salérios. O que se
espera, notadamente, num prazo mais
curto, € que o equilibrio definitivo das
contas publicas abra espago para uma
politica monetaria menos rigida, ense-
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jando, assim, algum crescimen- a economia brasileira?

to do mercado interno. MARIO AMATO: O pais pre-
ACIM: O senhor acredita que cisa de uma ampla reforma fis-
os financiamentos oficiais e cal, que amplie a base de
privados voltarao a ser nego- tributagao, reduza as aliquotas
ciados? ¢ a soncgagao, cstimulando a
MARIO AMATO: A existéncia produgao. Uma boa agricultu-
de financiamentos é fundamen- ra ¢ um fluxo crescente de ex-
tal para a retomada dos investi- portacoes ajudam, ¢ muito. A
mentos na economia brasileira. par disso, a volta dos prazos an-
O que se espera € que, com teriores de recolhimento dos im-
maior estabilizagao da ccono- postos daria mais folego as
mia, seja possivel a concessio empresas.

de financiamentos a prazo mais ACIM: O senhor espera novos
longo e custos mais favoraveis. apertos fiscais?

ACIM: Quais deverao ser os MARIO AMATO: O que nds
provaveis rumos da politica esperamos ¢ um cquilibrio defi-
cambial? nitivo das contas do sctor publi-
MARIO AMATO: Nio sc espe- co. A expeclativa ¢ que isso
ra mudanca na politica cambial ocorra com a redefinigao do pa-
para os proximos meses. O ru- pel do Estado, a privatizagao ¢
mo previsivel ¢ o de hoje, na a reforma tributaria.

base do cimbio flutuante. ACIM: Como o senhor ava-
ACIM: Como o senhor analisa lia o governo Collor até o

a politica de juros do governoe |- momento?

quais os efeitos que ela tem tra- “Considero o acordo com o FMI fundamental para MARIO AMATO: O disclll_‘-
zido para as empresas? que a estratégia economica do governo possa so liberalizante do presi-
MARIO AMATO: Eu ec¢n- alcancar seus objetivos” dente Collor ¢ o discurso que
tendo, claramente, que os defendemos. A politica que

juros na cconomia brasileira hoje ndao  promissos. Os custos impedem milagres.  cle propoe, em linhas gerais, ¢ semelhan-
podem ser negativos (juros rcaisi. Mas Nossos parceiros do comércio sabem  te a que propomos no livro “Livre para
juros substancialmente acima da taxa disso. Os juros altos, em vez de forgarem  Crescer”, um trabalho da FIESP que
de inflagdo impoem dificuldades cres-  a venda de estoques, que nado existem, consubstancia propostas para a moder-
centes as empresas, podendo levar  tornam-sc um fator meramente punitivo.  nizagao do pais. Falta agilizar o pro-
muitas dclas a insolvéncia. Uma ACIM: Quais medidas o senhor consi- grama de governo. Nesse sentido, o
das conscqiiéncias dessa politica ¢ dera essenciais no momento para salvar  processo de privatizagao ¢ um
a queda no nivel e . - bom comcego. O
datividadeccono- [ presidente ¢ jo-
mica que vem sc ob- |3 vem, impeluoso,
servando no cstado |t _|mostra uma von-
de Sao Paulo. Basta g tade férrea de fa-
ver a forte redugao |G Zer as colisas, o quc o
do nivel de emprego [ ; : ’ g f 1 Alcvou at¢ mesmo a
na indstria. s '- Y : AR <5 - 4~ AIP| subcstimar as dificul-
ACIM: Como o se-/"i ¥ M dades, como no caso
nhor vé a discussaol# Jdo combate a infla-
em forno de precos e Gao. HOJCC]C_CSM pro-
entre indastria e co-PRNEE curando o didlogo.
mércio? As queixas 3 ACIM: E como o
mais comuns entre senhor avalia o de-
empresarios do co- sempenho do minis-
mércio sao com re- tro da Economia?
lacao a dificuldade MARIO AMATO: O
de repor estoques, ministro lerglll(?
em funcao dos altos . Marques Moreira €
precos da indus-}s um homem dc_ reco-
tria... ’ | i ‘ nhecida capacidade.
MARIO AMATO: Yoy ' ! Um diplomata. O

Eu acredito que '_ {didlogo com cle ¢
nio pode haver estaf™ 5 IR ; honesto, franco, scm
postura de “quedal i P == o P | ‘ promessas. Pela di-
de brago” entre in-j retriz tragada, em-
dstria e comércio. bora tocada com
A praxe € a negocia- [l suavidade por sua
¢ao, em todos os ni-| equipe, a industria
veis. Afinal, as) - T IOy b - : lestd tendo de se
industrias também fams e R M s BT | ajustar a reducao do
venderam seus esto- mercado. Talvez es-

q U?pr_elo prego A SUA MELHOR IMPRESSAO, se scja o prcc{;o 32] pda-

is baixo que pu- . (I : Sy 3 arparaa pretendida
cTearam, par;l poger AGORA E,STA EM NOVO ENDERECO: %sl’fbilidapdc econd-
saldar seus com- RUA NEO ALVES MARTINS, 1.124 oy
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LY OTICA NAGAD
~

CAPA

A caminho
da livre
concorrencia

Uma lei do Executivo, aprovada pelos vereadores, liberou o horario
de funcionamento das empresas de Maringa. Apesar de ser uma
reivindicagao antiga, o comércio ainda ndo alterou sua rotina.

E hora de os empresdrios debaterem o assunto para reverter
a liberagao em beneficio para as empresas

A liberagao do hordrio de funciona-
mento das empresas em Maring4, espe-
cialmente do comércio, é assunto antigo.
Ha muito tempo j4 eram discutidas as
vantagens e desvantagens de uma lei que
desse total liberdade para o funciona-

mento do comércio, da indistria e das
prestadoras de servigo. A questio sem-
pre foi discutida com maior énfase entre
os empresérios do comércio, mais espe-
cificamente os lojistas. Outros setores da
economia ja tinham essa liberdade, am-

parados por leis federais. E o caso da
industria e de algumas empresas presta-
doras de servigo, que hd anos podem
trabalhar em horario diferenciado.

Em dezembro do ano passado, a
prefeitura de Maringd enviou um proje-
to-de-lei a cdmara municipal, que pro-
punha total liberagao do horario de
funcionamento do comércio em Marin-
ga. A matéria foi apreciada e aprovada
pelos vereadores por 12 votos contra 4.
A nova lei, apesar de curta e suscinta,
revogou 7 artigos do Cddigo Tributario
do Municipio e outras 23 lcis municipais.
A nova lei entrou em vigor em 20 de
dezembro, data em que foi publicada no
Didrio Oficial do Municipio.

Assim, Maringd entrou para o rol
das cidades que adotaram a medida co-
mo forma de estimular a economia. E o
caso de Curitiba, que h4 muitos anos
mantém horérios diferenciados entre os
setores: o comércio funciona das 9 as 19
horas. Ou de Londrina, que recentemen-
te adotou o mesmo horario da capital.
Maring4 sai na frente, na opinido de mui-
tos, porque a lei aprovagla em dezembro
possibilita que os empresarios estudem o
melhor horario, sem interferéncia do Po-
der Publico.

Elogiada por muitos e recebida com
ressalvas por outros, a nova lei, até o
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momento, nao alterou a
rotina das empresas. Ago-
ra o empresariado precisa
se mobilizar, através de
suas entidades repre-
sentativas, na busca de um
horério de consenso, pro-
vavelmente de acordo com
cada setor de atividade. A
prépria Associagao Co-
mercial e Industrial est4
realizando uma pesquisa
sobre o assunto entre seus
associados (leia box). Tal-
vez por causa daquele re-
ceio tao natural nos
momentos de mudangas, o
assunto parece ainda nao
ter assumido a importéan-
cia que deveria ter neste
momento para 0s empre-
sarios, ja que a lei existe e

soas de cidades vizinhas
que Maringa recebe qua-
se que diariamente. “Com
a liberdade, o comércio
poderé esticar seu horério
de atendimento. Isso pos-
sibilitard que as pessoas
de outras cidades fagam
suas compras com tran-
quilidade”, explica. Ele
acredita que a medida
surtird ainda mais efeito
se o comércio conseguir,
através do escalonamento
de seus funcionérios, es-
tender o hordrio até as 22
ou 23 horas, diariamente.

Para Remo Longo,
esta ¢ uma questao que
tem que ser discutida en-
tre a classe empresarial,
mas que um novo horario

pode trazer beneficios pa-
ra as empresas.

Na opiniao das liderangas empre-
sariais e do proprio Poder Executivo, o
momento ¢ de discussao para se chegar
a um consenso, de forma que esta me-
dida possa ser posta a servigo do forta-
lecimento da economia de Maringa.
CRIATIVIDADE X RECESSAO: “A
liberagao do horario é uma grande
oportunidade para o empresério en-
frentar, com criatividade, os efeitos da
recessao”. A opiniao é do diretor de
Desenvolvimento Econdmico Regional
de Maringa, Remo Longo, que comple-
ta dizendo que “a prefeitura atendecu
uma reivindicagao antiga da classe em-

Remo Longo: “A prefeitura atendeu uma reivindicagao antiga”

presarial ¢ da propria comunidade de
Maringa”. Remo se baseia em virios ar-
gumentos para defender a liberagao. Pa-
ra ele, a nova lei é um passo decisivo na
consolidagao de Maringa como poélo-re-
gional. “A localizagao privilegiada ¢ as
proprias atragoes turisticas da cidade ja
a colocam na condigao de polo. Por isso,
Maringéa precisa se aprimorar, para con-
solidar esta posi¢ao”, afirma Remo Lon-
go.

Segundo o diretor de Desenvolvi-
mento, a liberagao ¢ uma forma de
aproveitar um potencial que a cidade
tem, em virtude do grande fluxo de pes-

deve ser estabelecido de
forma a aproveitar esse
fluxo de pessoas de fora. Ele defende
uma discussao ampla, envolvendo as en-
tidades ligadas ao comércio, também
com a participagao de liderangas de ou-
tras cidades onde a experiéncia tenha
obtido éxito. “Com a experiéncia de ou-
tros lugares, poderemos discutir a ques-
tao de forma mais consistente ¢m nossa
cidade”.

Remo aponta outro beneficio da
nova lei: a abertura de novas frentes de
trabalho. “E s6 uma questao de tempo.
Serd uma conseqiiéncia. Mas ¢ preciso
que todos se empenhem em chegar a
um consenso, para que a liberagao tra-

Para estimular a dis-
cussdo sobre a mudancga de
hordrio de funcionamento
das empresas, a Associagao
Comercial e Industrial estd
realizando uma pesquisa
entre seus associados. Es-
tao sendo enviados questiondrios para
cada empresa filiada a ACIM, contendo
perguntas relacionadas ao tipo de ativi-
dade, identificacdo, hordrio de funcio-
namento atual e solicitando, também,
uma sugestao sobre o melhor hordrio a
partir da nova lei.

“Esta pesquisa é um primeiro pas-
So para que o empresariado comece a
discutir amplamente a questdo. Esta
discussao é muito importante, uma vez
que ainda existe alguma resisténcia por
parte de alguns comerciantes”. A expli-
cagao é do diretor da ACIM, Shiniti
Ueta, que é um dos coordenadores da

ACIM
faz
pesquisa

pesquisa. “O comércio de
Maringa tem grandes chan-
ces de aumentar suas ven-
das. NOo6s precisamos
manté-lo forte para que os
consumidores daqui ndo
acabem sendo atraidos para
outros centros vizinhos. Especialmente
onde existem shopping centers, com fun-
cionamento até mais tarde”, afirma Ue-
ta.

Por estas razoes ele ressalta que é
imprecindivel a participagao do empre-
sdrio, respondendo a pesquisa, para que
a discussdo possa ser iniciada. A partir
do resultado da pesquisa, a ACIM pre-
tende reunir o empresariado para, entao,
chegar a um hordrio de concenso para
cada setor de atividade. Depois, a prefei-
tura fard a divulgagdo nos meios de co-
munica¢do dos novos hordrios

estabelecidos pelos empresarios.

ACIM - MARCO/92 [[iF]]

Rocha Loures: “Esta liberdade é funda-
mental para as empresas”



ga os resultados espera-
dos”.

“Hoje € fundamental
este tipo de liberdade de
agao para as empresas. O
Poder Piblico tem que in-
terferir cada vez menos
no andamento da econo-
mia”. Esta ¢ a opiniao do
presidente da cimara mu-
nicipal, Marco Rocha
Loures, que completa:
“Quando aprovou aleido
Executivo, a cimara de
vereadores atendeu uma
reivindicagao antiga dos
empreséarios maringaen-
ses”.

Rocha Loures defen-
de a liberagao com base
na tese de que quanto || ,
mais a cidade cresce, mais .
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coletivo. “Com a criagao
de horérios escalonados,
por setor, haverd um alivio
sensivel no nimero de pes-
soas que utilizam o trans-
porte coletivo nos horérios
de rush”, explica. Henri-
ques defende a adogao de
um horério mais eldstico
para o comércio, que per-
mita que as pessoas de ou-
tras cidades fagam suas
compras em Maringé de-
pois das 18 horas. “Isso
movimentara também to-
da a estrutura de restau-
rantes, bares e
lanchonentes da cidade”.
Contrariando a tese
de alguns, que nao acre-
ditam que a economia de
Maringa seja suficiente-

necessidade passaaterdo
comércio, especialmente
aos domingos. “Além dis-
so, acredito que a liberagdo do horério
vai consolidar a posigao de Maringa co-
mo p6lo comercial”.
BOM SENSO: Para o presidente da As-
sociagio Comercial e Industrial de Ma-
ring4, Fernando Henriques, a liberagao
do horério é um avango que possibilitard
aos empresarios mais condigdes de me-
lhorarem suas vendas. Ele afirma que,
com a lei municipal, fica definitivamente
paratrds um periodo em que aconteclam
grandes discussoes sempre que havia ne-
cessidade do comércio funcionar em ho-
rario especial. “Agora, tudo ficard mais
f4cil. Em épocas de Natal ou em dias que
anteccedem datas festivas, como o Dia
das Mies, por exemplo, o comércio po-
der4 abrir suas portas tranqililamente”.
Mas Fernando Henriques faz ques-
tdo de ressaltar que o empresario terd

Fernando Henriques: necessidade de didlogo entre empresarios e
trabalhadores

que usar o bom senso. “Nao se pode
confundir horério de funcionamento da
empresa, com jornada de trabalho dos
funcionarios. Todos os empresarios te-
rao que se adequar, de forma que a legis-
lagao trabalhista seja respeitada”,
explica.

Henriques lembra que devera exis-
tir um didlogo entre empresérios e tra-
balhadores para conciliar os interesses
de ambas as partes, numa mudanga do
hordrio. “As empresas terdao que se
preocupar também com o funciondrio
que estuda a noite”.

Confiante no entendimento entre
as partes envolvidas, Fernando Henri-
ques aponta outras vantagens que a li-
berdade de  horédrio pode
proporcionar. A primeira delas € o ali-
vio no fluxo de usudrios do transporte

mente forte para justificar
a abertura do comércio
depois das 18 horas, Hen-
riques argumenta que a média da renda
per capita do maringaense ¢ alta. “A
economia da cidade tem potencial. E s6
uma questao de se criar o habito”.
MAIS PROMOCOES: O empresério
Massao Tsukada — eleito presidente da
ACIM para o proximo biénio — vé na
liberagao do horario mais uma oportu-
nidade de se realizar, com éxito, pro-
mogdes para motivar o consumidor,
especialmente nos dias que antecedem
as datas festivas. Ele considera a libe-
ragao o caminho que vai levar ao ama-
durecimento do préprio empresariado.
“O empresario ¢ quem decidiré, livre-
mente, se valerd a pena ou nao estender
o horéario de funcionamento, sem a in-
terferéncia do Poder Publico”.
Massao coloca que, com a aprova-
¢ao da lei, tanto a Diretoria de Desen-
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Massao Tsukada: “A liberagao é o
cimento do empresariado”

caminho para o amadure-  Ajita: “E preciso que haja uma normatizagio para orientar

os consumidores”
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volvimento Regional, como a ACIM e o
Sindicato do Comércio pretendem tra-
balhar juntos, para estimular o setor
diante desta mudanga. Ele afirma que a
Associagao Comercial e Industrial pre-
tende desenvolver um trabalho dinamico
na promogao de eventos € campanhas
€speciais para atrair mais consumidores,
aproveitando a liberagao do horario.

“A liberagao é uma idéia avangada,
n0s moldes de Primeiro Mundo”. A afir-
Macao € do empresario Carlos Ajita. Ele
diz que somente com esta liberdade de
horsrio é que se poderé estabelecer a

Cicero: “Nao vejo vantagem para os trabalhadores”

livre concorréncia, na medida em que
cada empresa podera ter seu horério,
segundo suas necessidades. “Mas € ne-
cessario que haja algum tipo de normati-
zagao no horario, disciplinada por
entidades associativas como a ACIM, e
representativas como Sindicato do Co-
mércio, para que os grandes nao acabem
‘engolindo’ os pequenos”. Esta regula-
mentagao serviria também, segundo o
empresério, para orientar o proprio con-
sumidor.

Ajita aponta outra grande vanta-
gem que a liberagao proporciona: o es-

r

e

o

Uma oficina de bom humor
tem que gerar
a melhor expressdo !

Dama S/A, Servigo Autorizado Volkswagen,

Aqui, quem d4 o show &
em Sol Maior. Todo o brilho que seu carro merece,

-~

Testado e Aprovado,
um conjunto afinadfssimo

Peca por peca,

DEDICAGAO CONQUISTANDO CONFIANGA.
Av. Parand, 1222 - Fone: 24-7133 )
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O comércio podera receber mais consumidores de fora

tabelecimento de horérios escalonados,
0 que acaba por racionalizar o uso do
transporte coletivo. Assim o usudrio terd
mais conforto e mais seguranga. “Até a
empresa encarregada dos transportes
coletivos fard uma grande economia,
porque nao precisarda ter tantos onibus
circulando nos horarios de rush”.

Mas Carlos Ajita coloca que um
outro lado da questao precisa ser ana-
lisado com muita ponderagao: a atra-
¢do, em massa, de consumidores de
cidades vizinhas. “Isso poderia enfra-
quecer o comércio destas cidades, o
que acarretaria um grande problema
social para a populagao”. Ele completa
dizendo que, a longo prazo, isso pode-
ria se reverter em prejuizo para Marin-
g4, na medida em que cairia a oferta de
empregos e os moradores destas cida-
des viriam para Maringa. “Isso pode
tumultuar a economia da cidade”.
“FALTOU DISCUSSAO”: “Maringa
ainda tem uma economia muito osci-
lante. E com a crise que ai estd, nin-
guém estd vendendo nada”. A
afirmacao é do presidente do Sindicato
dos Empregados no Comércio de Ma-
ringa, Cicero Moreira dos Santos, que
se declara totalmente contrério a libe-
ragao do horério. “Uma das razoes por
que eu discordo € o fato de o assunto
nao ter sido amplamente discutido,
com todos os setores envolvidos, inclu-
sive os trabalhadores”.

Para mostrar que a liberagao do
funcionamento do comércio nao da
certo, Cicero lembra a época em que os
supermercados abriam aos domingos.
“Isso durou pouco tempo, porque os
proprios empresarios acabaram desis-
tindo da idéia, em vista do pequeno
retorno. E os funcionérios acabaram
saindo prejudicados, porque muitos fo-
ram demitidos”.

Contrario ao que pensa grande



parte dos empresarios, Ci-
cero nao acredita que a mu-
danga traga aumento
significativo das vendas.
“Eu s6 consigo vislumbrar
esse aquecimento com a es-
tabilizagao da economia,
como um todo. Como est4,
dificilmente as vendas vao
aumentar”. Outro empeci-
lho apontado por Cicero € o
caso do trabalhador que es-
tuda a noite. Ele diz nao
acreditar que o empresério
tenha bom senso para com-
patibilizar os horérios dos
estudantes. “Eu até gostaria
de ter razodes para encarar
esta mudanga com mais oti-
mismo. Mas, do ponto de
vista dos trabalhadores, eu
nao vejo nenhuma”.
Apesar das criticas, Ci-
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cero afirma que o sindicato
nao tem nada contras as em-
presas. “Pelo contrério, torcemos para
que tudo caminhe bem para elas, porque
isso significa beneficios para o trabalha-
dor”. Mas ele diz que o sindicato atuard
com firmeza para proteger os direitos
dos trabalhadores. “Estamos estudando
a possibilidade de impetrar um mandado
de seguranga contra essa lei da prefeitu-
ra”, afirma.

DISCRIMINAGCAO: “Esta lei do Execu-
tivo representa o éxito de um trabalho de
15 anos do Sindicato do Comércio de
Maringa”, afirma o empresério Julio
Bertin, presidente do Sincomm. Segun-
do ele, durante esses anos o sindicato
enviou muitos documentos a prefeitura e
A cimara, dando fundamento legal para
anecessidade da liberagao do horério do
comércio. “Na verdade, o comércio era
o tinico segmento da economia que ainda
tinha seu horario tutelado. Isso repre-
sentava uma discriminagao”, coloca Ber-
tin.

Ele explica que uma lei federal, de
1949, ja liberava o horério de funciona-
mento para inddstrias, alguns tipos de
empresas comerciais, de prestagao de
servigo e de turismo, desde que observa-
das as determinagoes da legislagio tra-
balhista. Bertin se baseia na
Constituigdo, que garante a igualdade
para todos, para argumentar que o co-
mércio era discriminado em relagao ao
horério. Para ele, a nova lei corrigiu a
distorgao.

“O comércio, respaldado pela agri-
cultura, é uma atividade essencial para a
economia de Maring4”, coloca o presi-

Bertin: “O comércio era discriminado”

dente do Sincomm. Por este motivo ele
argumenta que as empresas precisam avan-
gar para conquistar novos consumidores,
especialmente da regiao. E a liberagao do
horério representa um grande avango nesse
sentido. Bertin coloca que com 0 acomoda-

mento entre os diversos setores, 0 co-
mércio poderia vir a funcionar até mes-
mo a noite. “Isso traria até uma melhora
nas condigoes de seguranga das ruas cen-
trais da cidade, que hoje, depois das 18
horas, ficam desertas”, afirma.

e VIDROS CRISTAIS

e BOX EM ACRILICO.
e BOXBLINDEX.
e ESPELHOS.

Tudo em vidros
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O melhor em box
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TEMPERADOS PARA ENGENHARIA.
e VIDROS PARA CONSTRUCAO.

VIDRACARIA GUAPORE

Av.19 de Dezembro, 569 - Fone: (0442) 24-2235
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Sim
ou
nao?

Para sentir como

foi recebida a
liberagdo do horario
de funcionamento

do comércio,

a Revista ACIM

ouviu alguns
empresarios do setor
em Maringa. A maioria
dos entrevistados
aprovou a iniciativa,
mas alguns ainda
conservam uma certa
expectativa em relagao
as mudancas que um
novo horario trarda

a estrutura de
funcionamento

das empresas

“No caso da minha loja, mudar o ho-
rdrio de funcionamento ndao é compen-
sador, por enquanto. O volume de
vendas estd muito baixo e se resolvés-
semos estender o hordrio, teriamos que
manter 2 turnos. Sem contar que mui-
tos funciondrios estudam a noite. Tal-
vez, a longo prazo, até compense. Mas
eu ndao confio muito na mudanga de
habito do consumidor, que além do
mais estd sem dinheiro”.

MARIA FATIMA DIZIO

Kualu Culgados

“A liberagao foi uma boa medida. O
empresdrio poderd optar pelo hordrio
que lhe convier e o consumidor terd
mais tempo para comprar. Esperamos
uma melhora nas vendas para breve,
com a entrada da safra. A liberagdao vai
ajudar muito. Para as pequenas empre-
sas, se ndao for compensador, elas po-
derdo continuar com o hordario atual”.
PAULO ENOCH DA SILVA
Relojoaria Muringd

/

“Concordo com a liberagdo porque o
Brasil precisa de trabalho para sair da
crise. Nao teremos mais empecilhos
para funcionar livremente em dias que
se vende bem, como véspera de datas
festivas. Além disso, com a possibilida-
de de as empresas esticarem seu hord-
rio de funcionamento, poderao surgir
novos empregos no comércio”.
KASSEM MOHAMED ASSAF
Casa Kacim

“A liberagdo é um beneficio para a
economia de Maringd. S6 que deve ha-
ver uma discussdo entre os setores de
atividade, para se estabelecer o horario
conveniente para cada um. Com hora-
rio diferenciado, as pessoas terao mais
tempo para fazer suas compras, sem
contar o alivio que isso vai representar
para o transporte coletivo. Grandes
campanhas poderdo ser feitas para
atrair o consumidor”.
MILTON MORITA
Maringa Equipamentos

|

“Eu aprovo a liberagdo. S6 acho que
haverd problemas com relagdo aos fun-
ciondrios que estudam a noite. Muitas
empresas ndo terdo como criar novos
turnos de trabalho. Nos temos lojas em
Londrina, e la, com a mudanga de ho-
rdrio, ndo houve acréscimo considerd-
vel nas vendas. Qutro fator é que o
movimento do comércio depende mui-
to também do funcionamento dos ban-
cos”.

HELIO TEIDI SARUHASHI

A Tricolindia
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TRANSPORTE DE CARGAS

uidado com as multas!

Todos os meses muitos veiculos sao multados pela policia rodoviaria por irregularidades
no transporte de cargas. As multas sdo pesadas e o

melhor caminho é evita-las

As multas por in-
fragcoes ao Codigo Na-
cional de Transito estao
cada vez mais pesadas,
qualquer motorista sabe
disso. Hoje, por menor
que scja a infragdo, os

valores das multas se fa-

zem sentir no bolso.

Diante desse fato, tam-
bém as empresas, espe-
cialmente as que atuam
no sctor de transportes,
devem estar muito aten-
tas, tanto em relagao as
condigoes de seus veicu-
los e 0 peso das cargas,

dade de aperfeigoamento
para o motorista.

O comandante da 4°
Companhia adverte as
empresas para que nao
deixem de encaminhar
seus motoristas para o
curso de especializagao.
Ele afirma que, em caso
de fiscalizagao, se o moto-
rista ndo apresentar o
certificado do curso, a
empresa serd multada.
No caso das carteiras de
habilitagio expedidas de-
pois de 31 de dezembro
de 89, aanotagao da capa-

como com a capacitagao
de seus motoristas.

Segundo o coman-
dante da 4° Companhia de Policia Rodo-
vidria de Maringd, capitdo Abelardo Jo-
sé da Cruz, o excesso de peso foi a
infracdao que gerou 0 maioy indice de
multas nas estradas da regiao no ano
passado. “A policia rodovidria tem reali-
zado blitz constantes. As infragoes estao
sendo punidas com rigor”, afirma. Para
a fiscalizagdao do peso dos caminhdoes, a
4 Companhia tem uma balanga fixa ins-
talada em Peabiru, que opera 24 horas
por dia. Além disso, a policia rodovidria
esta intensificando a fiscalizagao de no-
tas fiscais e tiquets de balanga. Sem con-
tar as blitz realizadas em postos da
policia rodoviéria, que contam com local
apropriado para o uso de balangas mé-
veis.

Para se ter uma idéia de como esta
a situagao, s6 na balanga instalada em
Peabiru sdo autuados em média, 2.500
caminhdes por més por excesso de peso.
As multas sao pesadas, variando de acor-
do com a capacidade de carga do veiculo.
Por exemplo, para uma carreta com peso
maximo permitido de 47 mil quilos, o
excesso de 15 mil quilos de carga acarre-
tard ao proprictario uma multa de Cr$
645.350,40, valores de fevereiro.

Nimeros como esses sao um argu-
mento mais do que convincente para que

Periodicamente, a policia rodovidria fiscaliza

o transporte de cargas na regiao

as empresas dispensem atengao especial
ao assunto. “A policia rodoviaria esta
agindo com rigor porque o excesso de
peso causa muitos estragos as estradas”,
coloca Abelardo. Além disso, completa,
“0 excesso de carga é sindnimo de pre-
juizo para a empresa também, porque
desgasta o veiculo”.
CARGAS PERIGOSAS: Outro ponto
que a policia rodovidria tem dedicado
atengdo especial durante as blitz ¢ o
transporte de cargas perigosas, ou scja,
de produtos que ponham em risco a vida
humana, animal ou vegetal. Para alertar
as empresas que trabalham com esse tipo
de carga, a 4° Companhia de Policia Ro-
doviaria langou a primeira campanha de
conscientizagao em 1990.

Uma das etapas dessa campanha foi
o credenciamento do SENAI - Servigo
Nacional da Indistria — para arealizagao
do curso de treinamento para motoristas
que transportam estes produtos. O curso
de capacitagao ¢ uma exigéncia do Codi-
go Nacional de Trénsito. “Nesse curso,
além de receber treinamento especifico
sobre o transporte de cargas perigosas, o
motorista recebe também aulas de dire-
¢ao defensiva”, explica capitao Abelar-
do, para mostrar que o curso, além de ser
exigéncia legal, ¢ também uma oportuni-

citagao para o transporte

desse tipo de carga ja é

feita no verso. Assim, nao
¢ nccessdria a apresentagao do certifica-
do.

Além do certificado do curso, o mo-
torista deverd portar também o certifica-
do de capacitagao do veiculo, o envelope
contendo os documentos da carga, a fi-
cha de emergéncia, que sera utilizada em
caso de acidentes, ¢ o documento fiscal,
com a identificagdo do produto que csta
sendo transportado. Os veiculos que
lransportam carga perigosa tém que estar
equipados com tacdgrafo e extintor de in-
céndio, além dos equipamentos de prote-
Gao .individual — como luvas ¢ capacete - €
equipamentos de emergéncia, como calgo
e sinalizagao.

_ As multas por infragdes desse grupo
nao sao leves. Os valores variam, depen-
dendo de cada caso. Por exemplo, o trans-
porte de produto perigoso a granel, que
nao conste do certificado de capacitagio
pode acarretar multa de Cr$ 87.788,57. A
falta de um dos equipamentos, como o
tacografo, ¢ punida com multa de Cr$
43.894,28. Vale lembrar que esses valores
sao reajustados todos os meses. “Por isso,
a policia rodoviaria orienta as empresas
para que prestem muita atengao no trans-
porte de cargas. As multas sdo altas e para
as empresas o melhor € evita-las”, enfati-
za o comandante.

ACIM - MARCO/92 [EEN



delegado informou que os formuldrios
do IR vao estar a disposigao dos contri-
buintes, na rede bancéria autorizada, a
partir do dia 30 de margo. O prazo de
entrega das declaragoes das pessoas fisi-
cas serd 27 de abril. Ja para as pessoas
juridicas, o prazo ¢ o tltimo dia uul de
margo, para quem optar pelo lucro pre-
sumido; o tltimo dia util de abril para as
opgoes pelo lucro real; e o Gltimo dia util
de junho para as demais empresas.

IMPOSTO DE RENDR

Delegado explica
novas regras

Mais de 110 pessoas lo-
taram o auditério da ACIM,
no dia 26 de fevereiro, para
a palestra do dC]ngdO da
Receita Federal em Marin-
géd, Luis Antonio Vargas,
que falou sobre as novas re-
gras do Imposto de Renda -
IR - para pessoas fisicas e
juridicas. O delegado esteve
acompanhado dos auditores
Dorival Cavalcante e Miguel
Yvamoto, que esclareceram
muitas dividas dos presen-
tes.

Para Vargas, as altera-
¢oes da lei 8.383/91 sao uma
reforma tributdria de urgén-
cia, enquanto o governo fe-
deral aguarda a aprovagao
da nova legislacao tributéria
pelo Congresso Nacional. O
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FRIGONAL

Rodov. Pr. 13 - KM 13, 236-A e 236-A1
Distr. Floriano

fone: 24-4412

Importagéo e exportagao de produtos bovinos.
MOLDEK DISTRIBUIDORA LTDA
R. Vereador Primo Monteschio, 494

Zona 02

fone: 22-6308

Distribuidora de mat. p/ escrit. e

suprim. p/ informatica.

INGA TUBOS

R. Néo Alves Martins, 2.955

fone: 22-0722

Com. de equipamentos hidrdulicos e industriais.

INDUSTRIA METAL-MECANICO
R. Manoel Prudéncio de Brito, 304,

Pq. Indl. Bandeirantes

fone: 24-3133

Comercializagao e ind. de silos, secadores,
fornalhas, fitas, transportadora mios,
limpeza, pré-limpeza, pecas e equipamentos.
CELU CONFECCOES

R. Santos Dumont, 3471

fone: 24-8620
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Comércio varcjista de confecgdes.
ELETRO BEMAR

Av. Brasil, 3080 - 32 andar s/ 31
fone: 22-2591

Comércio e instalagao elétrica e telefonica.
CAIXA ECONOMICA FEDERAL
Av. Pedro Taques, 898

fone: 26-2901

Instituigao financeira.
TECELAGEM NINA

Av. Tiradentes, 1416

fone: 24-3731

Comércio de tecidos ¢ confecgdes
SILVEIRA & GIL LTDA

R. Miguel V. Ferreira, 134

fone: 26-1866

Rep. Comercial de aluminios.
MAGRAVEL MAQUINAS E
VEICULOS

Av. Colombo, 1860

fone: 28-6160

Revenda de veiculos, motocicletas ¢ tratores.

BANCO FRANCES E

BRASILEIRO S/A
R. Santos Dumont, 2699
Instituigdo financeira

THE WORLD VIDEO

Av. Carlos Gomcs, 287

fone: 25-3090

Comércio ¢ locagao de fitas de video.
GELMAR VEICULOS

Av. Colombo, 2807

fone: 26-3721

Concessionaria de veiculos.

FRIOS & FATIAS

P¢. Pedro Alvares Cabral, 287

fone: 26-2345

Comérecio de frios, laticinios ¢ gén. alimenticios.
B.J. SANTOS

R. Joubert de Carvalho, 955

fonc: 22-7522

Comércio de méveis ¢ cletrodomésticos.

VEST SUL

Av. Colombo, s/n? - Pq. exp. Emilio G. Médici
fone: 26-4401

TV CULTURA/REDE GLOBO

R. Santa Joaquina de Vedruna, 625

fone: 244411

COMTINTAS

Av. Brasil, 2415

fone: 22-6322

Comércio dc tintas.
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DOLARIZACAO

Uma saida para a economia?

Cada vez mais aumenta o nimero
de adeptos, entre os que atuam direta
ou indiretamente no gerenciamento da
politica econdmica, a dolarizagao da
cconomia. Tanto economistas de reno-
me, quanto autoridades do meio em-
presarial, estdo se familiarizando com
este mecanismo macroecondmico de
ajustamento ¢ controle do processo in-
flacionario, que assola nosso pais hd
tanto tempo. L

Infelizmente a inflagao brasileira
parece ter-se transformado em um vi-
rus resistente a medicina conhecida, se-
jam os instrumentos tedricos de cunho
ortodoxo ou heterodoxo. Tal fato com-
prova-sc empiricamente pelo carrocel
de planos econdmicos mal-sucedidos.

Muitos paises ditos do Terceiro
Mundo que registraram em suas histo-
rias econdmicas processos inflaciona-
rios cronicos (hiperinflagdo) possuem
um trago comum: transcorrido certo
periodo a moeda nacional € substituida
por alguma moeda estrangeira nas fun-
coes de reserva de valor, unidade de
conta e, em casos mais graves, cOmo
meio de troca (a atualidade traz como
exemplo a Argentina). O processo que
caracteriza a dolarizagdao da economia
¢ simples.

De um lado, queda do poder de
compra, tendéncias a hiperinflagao e a
depressao, crise fiscal, expansao des-
mensurada das atividades financeiras,
perda de credibilidade da moeda na-
cional em favor do délar. De outro,
excedentes comerciais quase sempre
consideraveis, transferéncias liquidas
de capital para paises desenvolvidos.
Estes sao alguns do fatores que carac-
terizam a crise sdcio-econdmica e poli-
tica por que passam paises que
basearam o rapido crescimento de suas
economias no endividamento externo.

Nestes paises, fortemente endivi-
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dados, a moeda nacional é cada vez
menos reserva de valor em favor do
ddlar ou de outras divisas fortes. Esse é
0 primeiro passo para a dolarizagao.

Numa conjuntura econdmica em
que se constatam processos inflaciona-
rios cronicos, esta substituigdo nao se
limita apenas ao abandono de uma fun-
¢ao da moeda nacional, a de reserva de
valor, em favor de outras divisas. Neste
contexto, a moeda nacional perde gra-
dativamente sua segunda fungio, nao
valendo mais como unidade de conta
para compra de uma série de bens.

O abandono desta fungao por par-
te da moeda nacional, atinge, em geral
e primeiramente, os bens de equipa-
mentos, certos bens durédveis de valor
unitario elevado, e, quando a inflagao
atinge niveis considerados elevados,
um nimero mais significativo de bens.

Normalmente o délar passa a ser-
vir como unidade de conta, podendo
esta fungao ser exercida também por
titulos indexados a taxa de cambio do
dolar. Ao invés de modificar diaria-
mente o prego de certas mercadorias,
torna-se mais comodo determinar seus
precos diretamente em dolar ou em
titulos da divida publica indexados ao
cidmbio do délar. O prego efetivo destas
mercadorias é obtido pela conversao,
na taxa do dia, do preco expresso em
moeda nacional. Quando a hiperinfla-
¢ao ganha amplitude os comportamen-
tos dos agentes econdmicos tornam-se
essencialmente especulativos, a moeda
nacional tende ainda mais a ser deixada
de lado.

Permanecendo este quadro critico,
mais um passo serd dado. Apoés a substi-
tuigao das fungdes de reserva de valor e
de unidade de conta da moeda nacional
por divisas fortes ou titulos do tesouro
indexados a taxa do cambio do dolar, a
fungdo de intermedidria de trocas tam-

bém sera atingida.

Neste processy a moeda nacional
passa a ser utilizada como intermediaria
de troca em um espaco de mercadorias
cada vez mais reduzido. O ddlar passa a
assumir esta fungao, em um primeiro mo-
mento, nas transagoes de bens mais caros
e depois, quando esta prética generaliza-
se por toda a economia, na compra de
bens correntes.

Cada vez mais transagoes realizam-
se diretamente com o dolar e a sua de-
manda deixa de financiar uma fuga de
capitais para o exterior ou para o interior
nas “contas-délar”, passando assim a re-
gular as transagdes no interior do pafs.

A institucionalizagdo deste proces-
so de dolarizagao da economia da-se
quando as fases anteriormente descritas
se consolidam, disseminando-se por toda
a economia. Neste estdgio a formula de
estabilizacdo a ser adotada pelos gesto-
res da politica econdmica segue o seguin-
te rotewro:

* Fixa-se a taxa de cambio;

* Controlam-se as contas do setor
publico, assegurando o equilibrio do ba-
lango de pagamento em transagoes cor-
rentes;

* Controla-se o crédito interno li-
quido definido pelo volume de papel-
moeda subtraido das reservas
internacionais, de modo a manter em
m’v’el adequado a liquidez externa do
pais.

Estes sao os expedientes a serem
seguidos ao adotar-se o délar comoinde-
xador geral da economia. Quanto ao su-
cesso de sua implementagao, até o
momento os indicadores macroecond-
micos argentinos 0 comprovam.

José Adirson Gianotto Nascimento é
Assessor Econdémico da ACIM
Fonte: Pierre Salama. Dolarizagio,
Sao Paulo, Nobel, 1989
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FERIAS

Abono pecuniario

O abono pecunidrio de férias cor-
responde a 1/3 do periodo de férias (10
dias) em dinheiro, a que o empregado
fizer jus.

Esta quantia serd devida quando o
empregado solicitar ao empregador a
conversao deste periodo de férias em
valor, pois esta conversao ¢ facultada
apenas ao empregado, devendo ser
concedida obrigatoriamente pelo em-
pregador, desde que solicitada.

O empregado que optar pelo abo-
no pecuniario, ou seja, converter 1/3 de
suas férias em valor monetario, deve
requerer ao empregador até 15 dias
antes do término do periodo aquisitivo.

Este requerimento pode ser feito
através de cartaenderegada a empresa,
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sendo vedada a recusa da solicitagao (é
aconselhavel que o empregado faga o
requerimento em 2 viass).

Nota: Quando o empregado nao
fizer jus ao periodo completo devido a
faltas injustificadas no periodo aquisi-
tivo, também podera requerer o abono

ecunidrio correspondente aos dias de
¢rias que fiz jus.

Exemplo: Um empregado que te-
ve 10 dias de faltas injustificadas des-
contadas de seus vencimentos. Este
tera somente 24 dias de férias, confor-
me o artigo 130, paragrafo II, da CLT:
24x 1/3 = 8 dias

Neste caso o empregado tera 16
dias de férias e 8 dias a titulo de abono
pecuniario.

Em caso de férias coletivas, a con-
cessao do abono pecuniario deve ser
objeto de acordo coletivo com o sindi-
cato representativo, independente do
requerimento individual.

O pagamento do abono pecunia-
rio corresponde ao valor das férias
acrescido de 1/3 garantido pela Consti-
tuigao Federal.

Exemplo:

Um empregado com direito a 30
dias de férias relativas ao periodo de
01/02/91 a31/01/92, gozaréa férias com a
concessao do abono pecuniario no pe-
riodo de 01/03/92 a 20/03/92, com uma

remuneragao mensal de Cr$
300.000,00:
1) - Salario diario

300-0300_0,00 = 10.000,00

Remuneracao de férias

20 x 10.000,00 = 200.000,00
1/3 Constitucional
1/3 de 200.000,00 = 66.667,00
(arredondado)
Abono pecunidrio
(referente a 10 dias)
10 x 10.000,00 = 100.000,00
1/3 Constitucional correspondente
ao abono pecuniério
1/3 de 100.000,00 = 33.333,00
(arredondado)
Recibo de férias
Périas 20 dias s Cr$ 200.000,00
Abono Pecunidrio.......... Cr$ 100.000,00
1/3 Constitucional.......... Cr$ 100.000,00

" Total das férias........c..... Cr$ 400.000,00

O pagamento que o empregado
faz jus, referente ao periodo de 10 dias
trabalhados, cle recebera em folha de
pagamento juntamente com os demais
empregados.

O abono pecuniario, ja acrescido

de 1/3, nao tem encargos previdencia-
rios e nem serviré de base para o dep6-
sito do FGTS. No entanto, sera base
para a retengao do Imposto de Renda
na Fonte, com base na tabela tnica do
més do efetivo pagamento.

DEPENDENTES

Para fins
previdenciarios

Para fins previdencidrios, sdo considerados
como dependentes:

I-0cOnjuge, acompanheira, o companheiro
eofilhode qualquer condigdo menorde 21 (vinte
¢ um) anos ou invdlido;

II - os pais;

III - o irmdo de qualquer condi¢cdo menor de
21 (vinte e um) anos ou invdlido;

IV - a pessoa designada menor de 21 (vinte
¢ um) anos ou maior de 60 (sessenta) anos, ou
invdlida.

A dependéncia econdmica das pessoas de
que trata o item I acima ¢ presumida ¢ a das
demais deve ser comprovada.

Considera-se companheira ou companheiro
a pessoa que mantenha unido estdvel com o se-
gurado ou segurada, desde que inscrita pelo mes-
mo nessa condicdo. Para fins previdencidrios,
unido estdvel é aquela verificada entre 0 homem
e a mulher como entidade familiar.

A pessoa casada com o segurado scgundo
rito religioso, mediante apresentagdo de certidao
emitida por entidade religiosa civilmente reco-
nhecida, € equiparada a companhcira ou ao com-
panheiro.

Permite o Regulamento dos Beneficios da
Previdéncia Social que scjam equiparados aos
filhos, mediante declaragdo escrita do segurado:

a) o enteado;

b) o menor que, por determinagio judicial,
esteja sob sua guarda,

¢) o menor que esteja sob sua tutela e ndo
possua bens suficientes para o préprio sustento
e educagdo; e

d) o filho de criagdo, sendo indispensdvel
nesse caso, a apresentacao de termo de guarda
ou tutela.

A perda da qualidade de dependente ocorre:

I - para o cOnjuge, pela separagao judicial ou
divércio, enquanto néo for assegurada a presta-
¢ao de alimentos, pela anulagdo do casamento ou
sentenga judicial transitada em julgado;

I - para a companheira ou companheiro,
pela cessagao da unido estdvel com o seguradoou
segurada, enquanto ndo lhe for asscgurada a
prestagao de alimentos;

I11 - para a pessoa designada, se cancelada a
designacao pelo segurado;

IV - para o filho e equiparado, 0 irmdo ¢ a
pessoa designada menor, ao completaram 21
(vinte e um) anos de idade, salvo se invdlidos;

V - para os dependentes em geral: pela ces-
sagdo da invalidez; ou pelo falecimento.
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IMPOSTO DE RENDA

Declaracao de pessoa fisica

Instrugédo Normativa RF N2 017, de fevereiro de 1992. Estabelece condigbes para
apresentagao da declaragéo de rendimentos de pessoa fisica
no exercicio de 1992, ano-base 1991

O diretor do Departamento da Re-
ceita Federal, em exercicio, no uso de
suas atribuigoes e tendo e¢m vista as dis-
posigoes do art. 590 do Regulamento do
Imposto sobre a Renda, aprovado pelo
Dccreto n® 85.450, de 04 de dezembro de
1980, da Lei n® 8134, de 27 de dezembro
de 1990, do art. 9° da Lei n® 8177, de 12
de margo de 1991, do inciso I do art. 21
da Lein® 8178, de 12 de margo de 1991 e
da Lei n® 8218, de 29 de agosto de 1991,
Resolve:

Obrigatoriedade de
apresentar Declaracao

Art. 1° - Estdo obrigadas a apresen-
tar a Declaragao de Rendimentos, rela-
tiva ao excrcicio de 1992, as pessoas
fisicasresidentes oudomiciliadas no Bra-
sil, que no ano de 1991:

I - reccberam rendimentos tributa-
veis, dec uma ou mais fontes pagadoras
(pessoas fisicas e juridicas), cuja soma foi
superior a Cr$ 1.500.000,00 (um milhdo e
quinhentos mil cruzeiros);

II - receberam rendimentos isentos,
nio tributdveis ou tributados exclusiva-
mente na fonte, cuja soma foi superior a
Cr$ 8.000.000,00 (oito milhoes de cruzei-
10s;

III - apuraram ganho dc capital na
alienagao de bens ou dircitos, em qual-
quer més do ano-base, sujcito a incidCn-
cia do impostos;

IV - realizaram operagoes cm bolsas
dc valores, de mercadorias, de futuros e
assemelhadas (mercados de renda varia-
vel);

V - tiveram a posse ou propricdade
em 31 de dezembro de 1991, de bens ou
direitos da mesma naturcza avaliados, na
mesma data, a prego de mercado, cujo
valor foi superior a Cr$ 17.413,631,00
(dezessete milhdes, quatrocentos e treze
mil, seiscentos e trinta € um cruzeiros);

VI - tiveram a posse ou propricdade
de imoveis rurais cujas areas ultrapassa-
ram, no conjunto, 1.000 ha.

VII - no caso de atividade rural:

a) - tiveram participagao nas recei-
tas brutas dos imoveis explorados indivi-
dualmente, em parceria ou condominio,
em montante superior a Cr$ 5.000.000,00
(cinco milhoes de cruzeiros);

b) - tiveram saldo de redugao por
investimento constante da declaragao do
ano-base de 1990 e desejarem compen-
s-lo com o resultado da atividade rural
deste exercicio;

¢) - desejarem compensar saldo de
prejuizo acumulado.

Prazo e local de entrega

Art. 22 - As declaragoes serao apre-
sentadas nos seguintes prazos:

I - até 27 de abril de 1992, pcla
pessoa fisica:

a) - com saldo de imposto a pagar
ou com direito a restituigao;

b) - que ndo tenha imposto a pagar
ou a restituir;

c) - ausente no exterior, que nao
atenda as condigoes do inciso II, e apre-
sente declaragao no Brasil;

II - até 25 de maio de 1992, no caso
de pessoa fisica ausente no exterior:

a) - a servigo do Brasil;

b) - por motivo de estudo; ou

¢) - prestando servigo, como assala-
riado, a:

1. filiais, sucursais, agéncias ou re-
presentagocs, no exterior, de pessoa juri-
dica domiciliada no Brasil,

2. socicdades domiciliadas fora do
Brasil de cujo capital participem, com
pelo menos cinco por cento, pessoas ju-
ridicas domiciliadas no Brasil;

3. organismos internacionais de que
o Brasil faga parte.

Pardgrafo anico: Quando a pessoa
fisica ausente no exterior tiver procura-
dor constituido no Brasil, a declaragao
deve ser apresentada no prazo do inciso
L.

Art. 32 - A rede bancdria fica auto-
rizada a receber as declaragocs das pes-
soas fisicas no periodo de 30 de margo a
27 de abril de 1992.

§ 12 - Fora do mencionado periodo,
as dcclaragoes devem ser

trar.

§ 3% - A declaragao em disquete
serda obrigatoriamente entregue nas
unidades da Receita Federal, observa-
do o prazo fixado no inciso I, do art. 2°.

Multa por w.traso na
entrega da Declaragao

Art. 4° - Sc o contribuinte entre-
gar a declaragao fora do prazo fixado,
cstard sujeito a multa de um por cento
a0 més-calenddrio ou fragio de atraso,
calculada sobre o total do imposto de-
vido, convertido em quantidade de
UFIR pclo valor desta, no més fixado
para a cntrega.

§ 1° - A multa serd aplicada a partir
do dia subscquiente ao ultimo do periodo
fixado para a cntrega ¢ convertida em
cruzeiros pelo valor da UFIR do més em
que a declaragao vier a scr entregue.

§ 2° - No caso de declaragio apre-
sentada fora do prazo, com 1mposto a
pagar, a multa devera ser paga por oca-
siao da entrega da declaragao.

§ 3° - No caso de declaragao de
rendimentos com reslituigao, entregue
fora do prazo, o valor da multa sera de-
duzido da importdncia a ser restituida.

Quando o valor do imposto a ser restitui-
do for inferior ao da multa, a difcrenga
serd objeto de notificagio.
Declaragao de bens

Art.5° - A pessoa lisica fica desobri-
gada de incluir na declaragio de bens os
saldos de contas-correntes bancaria e ca-
dernctas de poupanga, cujo valor unita-
rio nao cxceda a Cr$ 35.000,00 (trinta e
cinco mil cruzeiros), em 31 de dezembro
de 1991.

Calculo do imposto

Art. 6° - No exercicio financeiro de
1992, o imposto das pessoas fisicas sera
calculado de acordo com a seguinte ta-
bela:

entregues nas unidades da | BASE DE Parcelaa

Receita Federal. Cilculo Aliquota deduzir
§ 2° - A declaragao do | Cr$ % Cr$

contribuinte ausente no ex- =

terior deve ser entregue no f)?l 204.020.01 1:299:020,00 - -

posto da Sccretaria das Re- | | ' 4.216.742,00 10 |129.402,00

IC?QOCS, Exlcnorcls -8ERE - | Acimade 4.216.742,00 25 761.913,00

0 pais em que ele se encon-
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§ 12 - O valor da deducao por de-
pendente corresponde a Cr$
101.000,00 (cento € um mil cruzeiros),
limitado a cinco dependentes.

§ 22 - A parte isenta dos proventos
de inatividade por aposentadoria e
pensao, transferéncia para areservare-
munerada ou reforma, pagos pela Pre-
vidéncia Social da Uniao, dos Estados,
do Distrito Federal ¢ dos Municipios,
ou por qualquer pessoa juridica de di-
reito publico interno, a contribuintes
com idade igual ou superior a 65 anos,
em 31 de dezembro de 1991, corres-
pondente a Cr$ 1.216.020,00 (hum mi-
lhao, duzentos e dezesseis mil e vinte
cruzeiros).

Valor a pagar

Art. 7° - O saldo do imposto a
pagar ou a restituir, correspondente
aos rendimentos tributaveis na declara-
¢ao, sera convertido pela UFIR do més
de janciro de 1992 (Cr$ 597,06).

§ 12 - O saldo do imposto a pagar
poderd ser pago em até scis quotas
iguais, mensais e sucessivas, observado
o seguinte:

a) - nenhuma quota serd inferior a
35 UFIR e o imposto de valor inferior
a 70 UFIR sera pago de uma vez;

b) - a primeira quota, ou quota
Gnica, devera ser paga at¢ 27 de abril de
1992;

c) - as demais quotas vencerao no
dia 25 dos meses subseqiicntes..

§ 22 - O valor da quota em quanti-
dade de UFIR sera convertido em cru-
zeiros pelo valor desta no més do
pagamento.

Art. 82 - Esta Instrugao Normativa
entra em vigor na data de sua publica-
¢ao.

Joao Bosco Martinato

ICMS

Vasilhames,
recipientes e
embalagens

De acordo com o Decreto 1038, de
30.12.91 - DOE de 30.12.91, fica isenta
s d() ICMS, a parlir dC 1¢ de janeiro dc
1992, a saida de vasilhames, recipicntes
e embalagens, inclusive sacaria, quan-
do nao cobrados do destinatério ou nao
computados no valor das mercadorias
que acondicione, ¢ desde que devam
retornar ao estabelecimento remetente
ou a outro do mesmo titular.

I.LP.V.A.

Calculo e pagamento

A instrugao 6 SEFA-IPVA, de
30.12.91 (DOE dC 3].]2.9]), rcfcrc-sc
ao calculo ¢ forma de pagamento do
IPVA, da qual apresentamos abaixo os
principais topicos:

5. As aliquotas do IPVA para o exerci-
cio de 1992, scrao:

I-1% (um por ccnto) para dnibus,
caminhocs e quaisquer outros veiculos
registrados no DETRAN, na categoria
“CARGA OU ALUGUEL™;

II - 3% (trés por cento) para os
demais veiculos.

6.0 pagamento do impostoserd clctua-
do através da Guia de Recolhimento
Espccial do IPVA (GRE), impressacm
conjunto com o Certificado de Registro
¢ Licenciamento do Veiculo (CRLV),
¢ colocada a disposigdo do contribuin-
te, a partir do més de vencimento do
licenciamento, em agéncia bancéria in-
dicada na Tabela 11, de acordo com o
municipio de licenciamento do veiculo.
6.1 Na falta de GRE, o pagamento po-
dera ser cfetuado mediante Guia de
Recolhimento, modelo 5 (GR-5), ad-
quirida no mercado ¢ preenchida pelo
contribuinte.

7. Os veiculos com mais de vinte anos,
bem como aqueles cujo imposto apura-
do resulta em montante infcrior a 1
(uma) Unidade Padrao Fiscal
(UPF/PR), terdo como carga tributdria
este valor, tomando-se por referéncia a
Unidade do vencimento do imposto
atualizado monctariamente até a data
do pagamento.

8.

8.1 O IPVA podera scr pago, em cota
Ginica, atualizado monctariamente, scm
multa ¢ juros, até a data estabelecida na
Tabela 111, com bonificagio de 30%
(trinta por cento) do valor do imposto
devido.

8.2 O pagamento poderd scr realizado
em até 3 (trés) parccelas, atualizado mo-
netariamente, com vencimento da pri-
meira parcela na data cstabelecida na
Tabela 111, ¢ a segunda ¢ a terceira
parcelas, nos mesmos dias dos meses
subseqiientes.

8.3 A falta de pagamento de qualquer
parcela, no prazo estabelecido, implica
na perda da faculdade do parcelamen-
to, considerando-se vencidas as de-
mais.

12. Ap6s o vencimento do licenciamen-
to previsto na Tabela I1I, incidira sobre

o imposto, atualizado monetariamente,
0s seguintes acréscimos:
12.1 - Multa

a) 1% (um por cento) no dia se-
guinte ao que tenha expirado o prazo
de pagamento;

b) 10% (dcz por cento) do segun-
do ao trigésimo dia, contados da data
em que tenha expirado o prazo de pa-
gamenlo;

¢) 20% (vinte por cento) do trigé-
simo primeiro ao sexagésimo dia, con-
tados da data em que tenha expirado o
prazo de pagamento;

d) 50% (cincoenta por cento) apos
o0 scxagcsimo dia, contados da data cm
quc tenha expirado o prazo de paga-
mento.

12.2 - Juros: 1% (um por cento) ao més
ou [ragao, sobre o crédito tributario
atualizado monetariamente, contados a
partir do més em que tenha expirado o
prazo de pagamento.

14. Para o rcconhecimento das imuni-
dades ¢ das isengoes, os interessados
deverao apresentar requerimento, an-
tes do licenciamento, na Agéncia de
Rendas que centraliza as atividades do
Municipio em que estiver licenciado o
veiculo, sendo competéncia da mesma
o julgamento do pedido.

14.1 Ficam dispensados do requeri-
mento, os veiculos regularmente cadas-
trados no DETRAN, cujas GRE
emitidas registrarem automaticamente
o beneficio.

I - da administragao publica dircta
da Uniao, dos Estados ¢ dos Munici-
pios, registradas na categoria “OFI-
CIAL”, em 01 de janciro de 1992;

IT - sobre os quais, em razao do
tipo, a legislagao cspecifica proiba o
trafego em vias publicas;

III - de propricdade do corpo di-
plomitico creditado junto ao governo
brasileiro;

IV - utilizados no transporte publico de
passageiros, cadastrados na categoria
aluguel (taxi), em 01 de janeiro de 1992.
16. Os pedidos de restituigao de paga-
mento indevido, retificagao de guias de
recolhimento, bem como os pedidos de
dispensa de pagamento do imposto re-
lativo aos exercicios seguintes em virtu-
de de roubo ou furto, deverao ser
apresentados na Agéncia de Rendas a
que estiver jurisdicionado o contribuin-
te, instruidos com copia do CRV, as
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provas de pagamento do IPVA do
exercicio ¢ copia do boletim de ocor-
réncia expedido pela autoridade po-
licial, se for o caso.

16.1 A Agéncia de Rendas, apés as
informagoes preliminares, encami-
nhard o requerimento a Delegacia
Regional da Receita para fins de ané-
lise, parecer conclusivo, decisao e
pratica dos demais atos necessarios
pertinentes ao assunto.

16.2 O requerimento solicitando de-
volugdo de imposto pago a maior de-
vera ser apresentado pelo
contribuinte ou do responsavel soli-
ddrio pclo pagamento, sendo que o
valor a ser restituido ser4 atualizado
monctariamente a partir da data da
protocolizagao do pedido até a data
do deferimento.

19. Os contribuintes que efetuarem o
pagamento do IPVA através da GR-
5, deverao discriminar no campo 12,
obrigatoriamente, o cédigo do RE-
NAVAM do veiculo, e no campo 14,
o excrcicio de referéncia do imposto.

Agenda da
diretoria

A diretoria da Associagio Co-
mercial ¢ Industrial de Maringd cum-
priu a scguinte agenda em feverciro:
No dia 13 o presidente Fernando
Henriques esteve presente ao langa-
mento do programa Balcao de Ferra-
mentas, a convite da Secretaria de
Agao Social, no Hotel Deville. Tam-
bém no dia 13, o dirctor Pedro Gra-
nado Martines esteve presente a
inauguragao do pavilhao administra-
tivo do 4° Batalhao de Policia Militar.

No dia 14, o presidente Fernando
Henriques esteve presente a instalagao
da Estagdo Aduancira do Interior —
Porto Scco, no salao de reunioes da
prefeitura. No dia 15, o presidente Fer-
nando Henriques, acompanhado dos
diretores Massao Tsukada, Paulo Mo-
rais Badan, da presidente do Conselho
da Mulher Empresaria, Cida Bekner,
de Maria Alice Pinatti, Solange Apare-
cida de Paula ¢ Roseli P. de Lima,
participou da reuniao da Facip — Fede-
ragao das Associagoes Comerciais €
Industriais do Paran4, em Paranavai.
Durante a reunido, aconteceu a posse
da dirctoria da nova coordenadoria
criada, a Cacinpar, representante da
regiao de Paranavai. Também no dia
15, o presidente Fernando Henriques
participou da solenidade de colagao de
grauda UEM, no ginésio Chico Neto.

INSTRUCAO SEF N° IPVA 06/91 - TABELA 111

IPVA/1992 — TABELA DE PRAZOS PARA O PAGAMENTO
DA COTA UNICA OU DA PRIMEIRA PARCELA,
ATUALIZADOS MONETARIAMENTE

DEZENA FINAL DO NUMERO DA PLACA DO VEICULO
DIA DO
LICENCIAMENTO

MAR ABR MAI JUN JuL AGO SET ouT NOV DEZ
11 01 - 03 04 = 06 07 - 09 10
12 11 B 13 14 - lo - - 19 -
13 21 02 3 < 0s 26 - oS 29 -
14 - 12 33 - 15 3o 17 18 - 20
15 - 22-32 43 24 25 = 27 28 - 30-40
16 3 34 R 7 38 R0 S0-60
17 11 4 15 46 47 - 49 70-80
18 S1 - S3 - - S6 57 - 59 90-00
19 61 - 63 S4 66 48 o9 -
20 71 42 73 - AN To AN 79
21 83 65 8o 07 o8
22 - $2 w3 ol 75 77 78
23 81 62-72 74 8 - 87 88-08 89
24 91 §2.92 - 81-94 s Yo 97 - w

OBS.: Nos casos de parcelamento a secgunda ¢ a terceira parcelas, vencem nos
mesmos dias dos meses subseqiientes.

l l Ll_xaonxrémo

CENTRAL:
AV. PARIGOT DE SOUZA, 391 - FONE: (0442) 24-5344

POSTO AV. LUIZ TEIXEIRA MENDES
AV. LUIZ TEIXEIRA MENDES, 680 - FONE: (0442) 24-0380
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PREVIDENCIA SOCIAL

Recolhimento em atraso

Portaria do Ministério de Estado do Trabalho e Previdéncia Social, dispde
sobre atualizagdo de contribuigdes previdenciarias e

O Ministério de Estado do Traba-
lho e da Previdéncia Social, no uso das
atribuigoes que lhe confere o art. 87, pa-
ragrafo 1nico, inciso II, da Constitui¢ao
Federal,

Considerando as Leis n% 8.212, de
24 de julho de 1991; 8.383, de 30 de de-
zembro de 1991; e o regulamento apro-
vado pelo Decreto n® 356, de 7 de
dezembro de 1991;

Resolve:

1 - As contribuigoes arrccadadas
pelo INSS que tenham fatos geradores
ocorridos a partir de 12 dc janeiro de
1992 deverdo ser recolhidas até o 5°
(quinto) dia util do més subseqiiente ao
de ocorréncia.

2 - A partir de 1° de janeiro de 1992
as contribuigdes arrecadadas pelo INSS
serao convertidas em quantidades de
UFIR no primeiro dia do més subse-
qiiente ao da competéncia.

2.1 - O valor em cruzeiro das contri-
buigoes a pagar serd determinado me-
diante a multiplicagdo da quantidade de
UFIR pelo valor desta, na data do paga-
mento.

3 - Os débitos para com o INSS,
constituidos ou nao, vencidos até 31 de
dezembro de 1991 e nao pagos até 2 de
janeiro de 1992, assim como os juros de
mora calculados até a mesma data, serao
atualizados monetariamente com base
nalegislagaoaplicével e convertidos, nes-
sa data, em quantidades de UFIR didria.

3.1- Sobre a parcela corresponden-
te as contribuigoes convertidas em
UFIR, de que trata o caput, incidira juro
moratério equivalente a 1% (um por cen-
to) ao més ou fragao, a partir de fevereiro
de 1992, inclusive, além da multa perti-
nente.

3.2 - O valor a ser recolhido sera
obtido multiplicando-se a corresponden-
te quantidade de UFIR pelo valor dirio

desta na data do pagamento.

4 - Os débitos para com o INSS, que
forem objetos de parcelamento, sero
consolidados na data da concessao e ex-
pressos em quantidade de UFIR di4ria

4.1 - O valor do débito consolidado,
expresso em quantidade de UFIR, ser
dividido pelo niimero de parcelas men-
sais concedidas.

4.2 - Ovalor de cada parcela mensal,
por ocasiao do pagamento, sera acresci-
do de juros na forma da legislagao perti-
nente.

acréscimos sobre elas incidentes

4.3 - Para cfeito de pagamento, o
valor em cruzeiros de cada parcela men-
sal sera determinado mediante a multi-
plicacao de scu valor, expresso em
quantidades de UFIR, pelo valor desta
no dia do pagamento.

5 - No caso de parcelamento conce-
dido administrativamente até 31 de de-
zembro de 1991, o saldo devedor, a partir
de 12 de janciro de 1992, seré expresso
em quantidades de UFIR diaria, me-
diante a divisao do débito, atualizado
monetariamente, pelo valor da UFIR
diaria no dia 12 de janciro de 1992.

5.1- O valor em cruzeiros do débito
ou da parcela sera determinado median-
te a multiplicag@o da respectiva quanti-
dade de UFIR pelo valor desta na data
do pagamento, acrescido de juros na for-
ma da legislagao vigente.

6 - A parlir de 1° de janeiro de 1992,
as contribuigoes e demais importancias
arrecadadas pelo INSS, devidas ¢ nao
recolhidas até o sceu vencimento, ficam
sujeitas a juros de mora de 1% (um por
cento) ao més ou fragdo e multa varidvel,
de carater nao relevavel, nos seguintes
percentuais, incidentes sobre os valores
atualizados monectariamente até a data
do pagamento:

I - 10% (dez por cento) sobre o
valores das contribuigdes em atraso que,
até a data do pagamento, nao tenham
sido incluidas em notificacao de débito;

I1 - 20% (vinte por cento) sobre os
valores pagos dentro de 15 (quinze) dias,
contados da data do recebimento da cor-
respondente notificagao de débito;

111 - 30% (trinta por cento) sobre 0s
valores pagos mediante parcelamento,
desde que requerido no prazo de 15
(quinze) dias contados da data do rece-
bimento da correspondente notificagao
de débito; '

IV - 60% (sessenta por cento) sobre
os valores pagos em quaisquer outros
casos, inclusive por faltade cumprimento
de acordo para Farcelamento.

6.1 - A multa prevista no inciso III
aplica-se sobre os valores pagos median-
te parcelamento espontaneo.

6.2 - E facultada a realizagao de
deposito, a disposicao do INSS, sujeito
a0s mesmos percentuais previsto no inci-
so II, conforme o caso, para apresenla-
¢ao de defesa.

7 - A partir de 12 de janciro de 1992,
no caso de langamento de oficio, os valo-

res das contribuigoes incluidas em no-
tificagdao de débito e os acréscimo le-
gais, observada a legislagao de
regéncia, serao expressos em UFIR
didria.

7.1-Os juros e amulta de langamen-
to de oficio serao calculados com base na
contribuigao expressa em quantidade de
UFIR

8 - As contribui¢oes arrccadadas
pelo INSS poderao, sem prejuizo da res-
pectiva liquidez ¢ certeza, ser inscritas
cm Divida Aliva, pclo scu valor expresso
em quantidades de UFIR.

9 - Os valores pagos ou recolhidos a
titulo de encargos relativo a Taxa Refe-
rencial Didria - TRD - acumulada do 1°
dia do més até a data do vencimento da
contribuigao, no periodo de 04 de feve-
reiro a 30 de julho de 1991, poderao scr
compensados, atualizados com basc na
variagao diaria da UFIR.

10 - Nos casos de pagamento indevi-
do ou a maior de contribui¢oes previden-
ciarias, mesmo quando resultante de
reforma, anulagao, revogagao ou rescisao
de decisdo condenatdéna, o contribuinte
poderaefetuar acompensagao desse valor
no recolhimento de importincia corres-
pondente a periodos subseqiientes..

10.1 - A compensagio de que trata o
caput somente poderd scr cfetuada com
parcelas de contribuigdes damesma espé-
cic.

102 - E facultado ao contribuinte
optar pelo pedido de restituigao.

103 - No caso de valores recolhidos
até30de dezembrode 1991, o contribuinte
devera, obrigatoriamente, comparecer ao
INSS paraa autorizagao de compensagao
ou recebimento da restituigio.

10.4 - A compensagao ou a restitui-
caoseré efetuada pelo valor da contribui-
¢ao, corrigido monctariamente com base
na variacgao da UFIR.

10.4.1 - Os valores recolhidos inde-
vidamente, ou a maior, relativos a com-
peténcias anteriores adezembro de 1991,
serao atualizados a contar dessa compe-
téncia, pelo indice 1.2415 ¢ a partir de
janciro de 1992, pela variagao diaria da
UFIR.

11 - O INSS expediré os atos com-
plementares a esta Portaria.

12 - Esta Portaria entra em vigor
na data de sua publicagao.

13 - Revogam-se as disposigoes em
contrario.
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POLITICA SALARIAL

Lel NO

A Lei 8.222/91 assegura reajustes
quadrimestrais com base no INPC e
antecipagoes bimestrais, fixadas atra-
vés da Portaria do MEFP, para a faixa
salarial até 3 sal4rios minimos, bem co-
mo livre negociagao para a parcela ex-
cedente.

Para aplicar esta politica salarial,
a Lei manteve as datas-bases, que fo-
ram divididas em quatro grupos de trés
categorias:

GRUPO1
setembro, janeiro, maio

GRUPO 11
outubro, fevereiro, junho

GRUPO III
novembro, margo, junho

GRUPO IV
dezembro, abril, agosto

Reajustes Quadrimestrais

A parcela do salario até 3 saldrios mi-
nimos terd a partir de janeiro/92, re-
ajustes quadrimestrais com base na
variagdo do INPC acumulado no qua-
drimestre anterior, deduzidas as ante-
cipagdes bimestrais e as antecipagoes
espontdneas, nos meses estabelecidos
para cada grupo.

Antecipacoes Bimestrais

Todos os trabalhadores terao as-
segurados reajuste bimestral na parce-
la do salario até 3 saldrios minimos, a
titulo de antecipagao, em percentual a
ser fixado pelo Ministério da Econo-
mia, Fazenda e Planejamento, no pri-
meiro dia 1til de cada bimestre, ndo
podendo o percentual ser inferior a
50% da variagao do INPC do bimestre.

Resumo dos reajustes de
setembro/91 a fevereiro/92

GRUPO1

datas-bases:
setembro, janeiro, maio
Més de setembro/91
Antecipagao bimestral: 16% na

8.222

parcela salarial até 3
saldrios minimos
Més de novembro/91
Antecipagao bimestral de 23%
Més de janeiro/92
Reajuste quadrimestral de 54,07%

GRUPO 11

Datas-bases:
outubro, fevereiro, junho
Meés de outubro/91
Reajuste excepcional de 15,62%
Més dezembro/91

Antecipagao bimestral de 26,50%

Meés de fevereiro/92
Reajuste quadrimestral de 89,25%

GRUPO III

Datas-bases:
novembro, margo, julho
Més de setembro/91
Antecipagao bimestral de 16%
Més de novembro/91
Reajuste excepcional de 20,68%
Més de janeiro/92
Antecipagao bimestral de 28,50%

GRUPO IV

Datas bases:
dezembro, abril, agosto
Més de outubro/91
Antecipagao bimestral de 18%
Meés de dezembro/91
Reajuste excepcional de 48,97%
Antecipagao bimestral 28,50%

Exemplo pratico 1

Um funcionario pertencente ao
grupo II (datas-bases: outubro, feverei-

Antecipacao bimestral de 26.50% até
3 salarios minimos em dezembro

126.000,00 x 26,50
100

= 33.390,00

419.681,20 + 33.390,00 = 453.071,20

Reajuste quadrimestral de 89.25%
até 3 saldrios minimos em fevereiro

288.11199x 8925  _
2 257.139,95
45307120 + 257.13995 = 71021115

Seu salario de fevereiro € de
Cr$ 710.211,15

Exemplo II

O funciondric pertencente ao
mesmo grupo, cujo saldrio é de Cr$
50.000,00 em 1° de outubro de 1991

Reajuste excepcional de 15.62%
em outubro

50.000,00 x 15,62

= 7.810,00
100

50.000,00 + 7.810,00 = 57.810,00

Antecipacao bimestral de 26,50% em
dezembro

57.810,00 x 26,50

= 15.319,65
100

57.810,00 + 15.319,65 = 73.129,65

Reajuste quadrimestral em fevereiro
de 89,25%

ro, junho), em 01 de outubro de 1991, 73.129,65 x 89,25 = 65.268.21
com sal4rio de Cr$ 400.000,00, seu re- 100 ’
ajuste quadrimestral sera calculado da
seguinte forma: 73.129,65 + 65.268,21 = 138.397,86
Reajuste excepcional de 15.62% até 3

saldrios minimos, em outubro Obs.: O salario do referido

126.000,00 x 15,62
100

= 19.681,20

400.000,00 + 19.681,20 = 419.681,20

funciondrio em janeiro foi o
saldrio minimo, pois este foi
superior ao salario do més de
dezembro.
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TABELA PRATICA
INDICADORES ECONOMICO-FINANCEIROS

INDICADORES | SALARIO | SALARIO|POUPANGCA| M.V.R. V.R.F/ U.p.C F.GTS. V.RR OVER/ B.T.N. TR LS.N.
MINIMO | FAMILIA U.P.F 1°SUB-REGIAO | FUNDAO +TR
MESES VAL (Cr$) | VAL (Cr5)] REND.% |VAL. (C5) | VAL (Cr$) | VAL (Ce8) | REND. % VAL (Cc5) REND.% | VAL (C5) | VAR % | VAR %
DEZEMBRO/90 8.836,82 125,68 19,9869 1.579,01 1.161,54 946,46 19,6844 1.468,11 20,64 88,3941 -
JANEIRO/91 12.325,60 175,30 20,8110 1.885,18 1.386,76 1.498,71 20,5065 1.752,78 1977 105,5337 . :
FEVEREIRO/91 15.895,46 26,07 7,5350 2.266,17 1.667,02 1.498,71 7,2639 2107,02 6,82 126,8621 7,00 :
MARCO/91 17.000,00 241,78 9,0425 2.266,17 1.783,71 1.498,71 87675 2107,02 891 135,7424 850 676
ABRIL/91 17.000,00 241,78 9,4746 2.266,17 1.935,33 2.091,57 9,1986 2.107,02 9,90 147,2805 893 13,16
MAIO/91 17.000,00 241,78 9,5349 2.266,17 210815 2.091,57 9,2588 2.107,02 9,21 160,4327 899 14,63
JUNHO/91 17.000,00 241,78 9,9470 2.266,17 2297,67 2.091,57 9,6698 2.107,02 9,33 174,8556 9,40 10,94
JULHOM1 17.000,00 241,78 10,6002 2.266,17 2513,66 2.716,59 10,3706 2107,02 10,60 191,2920 10,05 12,65
AGOSTO/91 17.000,00 12,5097 2.266,17 2.766,28 2.716,59 10,9904 2.107,02 12,74 210,5169 11,95 12,40
SETEMBRO/91 42.000,00 17,3639 2.266,17 3.096,85 2716,59 13,2305 2.107,02 16,47 235,6736 16,78 24,21
OUTUBRO/91 42.000,00 20,3688 2.266,17 3.616,50 3.908,47 18,1512 2.107.02 21,05 275,219 19,77 20,47
NOVEMBRO/91 42.000,00 31,1726 2.266,17 4.331,48 3.908,47 23,2112 2.107,02 28,02 329,6305 30,52 23,00
DEZEMBRO/91 42.000,00 29,0621 2.266,17 5.653,45 3.908,47 30,2390 2107,02 27,93 430,2335 2842 30,12
JANEIRO/92 96.037,33 26,1074 2.266,17 7.260,16 7.846,29 27,5161 2107,02 25,36 5§52,5059 25,48
FEVEREIRO/92 96.037,33 26,2380 2.266,17 9.110,05 7.849,29 24,8147 2107,02 693,284 25,61
IPC/FIPE IGP-DI/FGV INPC/IBGE TABELA DE INSS
(FEVEREIRO)
INDICE | VAR % | VAR % INDICE | VAR % | VAR % | INDICE | VAR % | VAR % SALARIO DE ALIQUOTA
MESES NO MES | 12 MESES NO MES | 12 MESES NO MES | 12 MESES CONTRIBUICAO (Cr$) (%)
JAN/91 2.104,63 21,02 1.105,88 1.890,83 19,93 999,9% 120,95 20,95 L111,86 ATE 276.978,83 8
FEV91 | 25369 20,54 75424 | 228994 21,11 675,9 145,38 2020 737,21 DRI ATD sl 4
MAR/91 2.726,68 7,48 412,61 2.455,88 725 358,97 162,52 11,79 413,73
ABR/91 292273 7,19 357,17 2.670,52 874 34828 170,66 5,01 370,45
MAI/91 3.091,08 5,76 345,50 2.844,75 6,53 337,80 182,07 6,68 367,69
JUN/91 3.393,39 9,78 377,84 3.125,28 9,86 341,19 201,78 10,83 364,30 TAB&,‘;Q&?,J?”
JUL/91 3.776,84 11,30 377,80 3.526,20 12,83 340,60 226,28 12,14 362,32
AGO/S1 4.321,46 14,42 347,94 4.072,38 15,49 350,59 261,62 15,62 376,49 BASE DE CALCULO |ALIQUOTA DEDU%AO
seTo1 | s.021,97 16,21 36013 | 473187 16,19 36865 302,49 15,62 38217 (Cr9) (%) (Ces
ouUT/M91 6.256,00 25,17 397,24 5.957,42 25,90 416,85 366,25 21,08 410,19
NOV/91 7.882,02 25,39 425,68 7.489,05 25,76 453,19 155,99 26,48 443,26 || ATE 945.610,00 ISENTO
DEZ91 | 9mass | 2325 asgor | oaa6s | 2z1a | asoas | smao | 240 osp0 |[DEMSGOM0ALBIMR0 13 | 1014800
JAN/92 12.229,68 25,89 481,09 11.602,00 26,84 513,59 724,17 25,92 498,74
DEDUGCAO POR DEPENDENTE: Cr§ 37.826,00
BTNF + TRD/POUPANCA - FEVEREIRO/92 TAXA REFERENCIAL DE JUROS (TR)/UNIDADE FISCAL DE REFERENCIA (Ufir)
2) "R.D. T.R.D. Ufir
BiA BINF | POUFANgA: | DA i PeREaHn R lﬁ&gu vk’f&n iNDICE VALOR
DIA ACUMULADO (Cr$) DIA ACUMULADO (Cr$)
01 693,2847 26,1074 16 776,7780 27,1335 NO.ANO NO.ANO
02 693,2847 26,1074 17 776,7780 25,8542
0 693,2847 27447 18 7857073 26,0199 1 5,4648688 749,91 16 6,1230107 834,77
04 701,2031 24,8062 19 94,7393 27,4686 2 5,4648688 749,91 17 6,1230107 834,77
o 7092119 2%.2316 2 8038751 289339 3 5,4648688 749,91 18 6,1933969 843,82
06 Nn1912 27,6734 21 8131160 20.1036 4 5,5272859 757,87 19 6,2645922 852,98
07 25,5050 27,7363 7 822.4630 29,2736 S 5,5904158 765,91 20 6,3366060 862,23
08 7239913 ST o 224630 279728 6 5,6542668 774,03 21 6,4094475 871,59
pos 7337013 i o5 822.4630 26,6850 7 5,7188471 782,43 2 6,4831264 881,04
10 7MW % i 2 319175 26,8518 8 5,7841650 790,92 23 6,4831264 881,04
11 21T e 54 841.4807 283100 9 5,7841650 790,92 24 6,4831264 881,04
12 750.6490 ' 27 851.1539 29,7850 10 5,7841650 790,92 25 6,5576523 890,60
, 26,6793 . 2% 6330349 902,08
3 7592226 o ol 8609382 209559 1 5,8502289 799,50 6,
14 767.9501 s 5 870,8350 12 5,9170473 808,18 27 6,7092840 913,70
15 7767180 %% 659 13 5,9846289 816,94 28 6,7864096 929,53
14 6,0534244 825,81 29 6,8644219 945,64
15 6,1230107 834,77
REAJUSTE DE CONTRATOS DE LOCACAO
PER!O%%I/DADE FEVEREIRO®? SALARIO FAMILIA
{NDICES DE REAJUSTE|MENSAL | BIM. | TRiM. | QuaD. | sem. | ANUAL
IPC/FIPE 25,89 5516 | 9455 | 14352 | 22381 481,09 AGOSTO/91 SET/OUT/NOV/DEZ/91 JAN/FEV/92
IGP-DI/FGV 26,84 5492 | 9483 | 14519 | 22002 | 513,59
IGP-M/FGV 23,56 5275 | 91,90 | 13533 | 21170 | 4861
IPC/FGV 25,70 55,61 | 9508 | 14186 | 226,44 | 52245 ATE 51.000,00 | 1.360,00 ATE 126.000,60 | 3.360,02 ATE 276.978,83| 7.386,11
INPCIBOB %55:% 2‘;’23 1%:;% }g?:gg %g:gg ‘1;’212 ACIMA DE 51.000,00 | 170,00 | ACIMA DE 126.000,60 | 420,00| ACIMA DE 276.978.83| 923,26
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SINDICALISMO

Em busca de novos caminhos

A criagao do Simatec foi uma forma encontrada pelos
empresarios do setor de venda de materiais para construg¢ao
de ampliar a participagdo da classe nas discussoes dos
assuntos de seu interesse. O ponto de partida foi
a Acomar, fundada ha 4 anos

Criar uma cntidade para ser por-
ta-voz dos interesses dos empresarios
dos sctores de revenda de tintas, ma-
deiras, ferragens, materiais de constru-
¢ao, clétricos ¢ hidraulicos. Foi por isso
que a Acomar — Associagao dos Co-
merciantes de Materiais de Construgao
de Maringd ¢ Regido - foi transforma-
da em sindicato. O Simatec surgiu cm
novembro de 1991 ¢ hoje conta com 150
empresas filiadas.

Segundo Paulo Roberto Silva Bas-
si, primeiro presidente do sindicato, a
Acomar cumpriu scus objetivos ¢ sua
possibilidade de atuagao ja havia ic-
gado ao limite. O surgimento do Sima-
tec foi uma conscqiiéneia natural dos
fatos. “Enquanto associagao, }1;’10 ti-
nhamos voz aliva nas ncgociagocs.
Agora, como sindicato, lemos I'CS[\(I'LI()
legal para defender os interesses da
categoria”, diz. Paulo cita o caso das
negociagdes para as convengoces coleti-
vas de trabalho, em que o sindicato
pode atuar de forma direta. '

A assessoria juridica aos associa-
dos ¢ outra meta que a diretoria do
sindicato estabeleccu. Paraisso o Sima-
tec vai criar toda a estrutura necessaria
para atender os empresdrios. “A scde
propria herdamos da Acomar. S falta
comprar alguns cquipamentos ¢ con-
tratar consultores nas diversas dreas”,
explica Paulo Roberto. No momento o
sindicato conta com uma sccretdria ¢
com um secrctédrio executivo para dar
atendimento aos filiados.
EXPERIENCIA: O presidente do Si-
matec afirma que a principal heranga
dcixada pela Acomar foi, de fato, o
“accrvo de experiéncias”, conquistado
durante 4 anos de existéncia da Asso-
ciagao. “Desde setembro de 1987,
quando foi fundada, a Acomar sempre
lutou pela unido da categoria. E isso
nos dcu condigoes de enfrentarmos a
\_nova vida de luta como sindicato”, co-

loca. Paulo Roberto lembra que foi jus-
tamente a unido dos empresirios que
possibilitou a compra da sede propria
da Acomar.

O presidente do Simatec afirma
quc a experiéneia deixada pela Aco-
mar foi também de fundamental im-
portincia no momento da claboragao
do estatuto da nova cntidade. Ficou
estabelecido que os cargos de diregao
nao sao remuncrados, ¢ a recleigao
do presidente ndo ¢ permitida. “O
objetivo ¢ renovar sempre. Somos
contra os presidentes vitalicios, que
sc tornam sindicalistas profissionais”,
declara Paulo Roberto. Ele afirma,
ainda, quc a renovagao vai scrvir para
uma maior participagdo dos associa-
dos no dia-a-dia da entidade.

Ni relacio com o sindicato dos
trabalhadores, o Simatece espera con-
scguir avangos, dentro de uma convi-
véncia harmonica. “Os sindicatos dos
trabalhadorces cstao 10 anos a nossa
frente. A estrutura deles é exceelente,
com uma asscssoria muito boa”, re-
conhece Paulo Roberto. Para reduzir
esta distancia que scpara os sindica-
tos de empresarios ¢ de trabalhado-
res, cle afirma que o sindicato vai
descenvolver campanhas informativas,
para dcixar os associados sempre a
par das atividades do Simatec.

O primeiro passo neste sentido
foi dado no dia da fundagao do sindi-
cato, quando os s6cios-fundadores se
comprometeram em pagar mensali-
dades para a manutengao da entida-
de. Apods a concretizagao do
sindicato, a segunda etapa sera a bus-
ca de novas filiagdes nos 40 munici-
pios de abrangéncia do Simatec.
“Queremos ter um representante de
cada cidade nas nossas reunides, para
quc o sindicato seja recalmente o por-
ta-voz dos nossos interesses”, explica

Paulo Roberto. )
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No interior, o comércio foi o setor mais afetado pela crise

ECONOMIA

1992 sera um
ano decisivo

Queda da producao, indices de desemprego maiores do que o
esperado e fechamento de unidades industriais por todo o
pais marcaram o inicio de 1992. Um ano que esta sendo

considerado por muitos a hora do tudo ou nada

Os 2 primeiros meses de 1992 servi-
ram para dar uma nogao de como sera a
vida dos brasileiros no decorrer do ano.
Um ano para marcar época, ou entao
soterrar todos os sonhos do brasileiro.
Entre dados, estatisticas e previsoes so-
bram argumentos. Tanto para os otimis-
tas-— que acreditam na queda e
estabilizagdo da inflagao — como para os
pessimistas — que “apenas véem a luz
porque ja roubaram o tdnel”.

Cientistas, politicos, economistas,
empresarios e trabalhadores repensam
suas atitudes. Das reflexdes tende a sur-
gir uma nova relagao capital-trabalho. E
muito mais. Para sair da estagflagao —
recessao + inflagao - e atingir as metas
da 12? carta de intengdes aprovada pelo
Fundo Monetario Internacional — FMI —
mais sacrificios serdo exigidos. Agora

com uma dose maior para os governos
federal, estadual e municipal.

" Isto porquea classe empresarial e os
trabalhadores ja chegaram ao limite de
qualquer sacrificio. As empresas traba-
lham com margem de lucro reduzida, e
os empregados negociam acordos de re-
ducio de jornada de trabalho e de sali-
rios, na tentativa de evitar demissoes
(leia box). Neste sentido também a in-
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dastria ¢ o comércio discutem pregos, na
expectativa de reaquecer as vendas.
PREJUIZO: Apcsar de todas as tentati-
vas e da busca de uma saida para a crise
vivida pelo Brasil, 0 ano comegou com o
fantasma dos resultados negativos de
1991. Os balangos das 500 maiores em-
presas privadas do pais registraram um
prejuizo total de US$ 1 bilhao, para um
faturamento de US$ 140 bilhoes. O pior
resultado dos tltimos 20 anos, segundo a
empresa de consultoria e auditoria Price
Waterhouse, responsavel pelo levanta-
mento.

Outro reflexo da queda de produ-
¢ao de 1991 € o desemprego: em janeiro
a indistria paulista demitiu 27.141 tra-
balhadores, contra uma expectativa da
Fiesp — Federagao das Indistrias do Es-
tado de Sao Paulo — de 20 mil dispensas
por més, no primeiro trimestre de 1992.
De acordo com o indice Seade/Dicese,
desde 1985 o nimecro de demissoes em
janeiro nao havia sido tao grande como
neste ano.

Fevereiro nao comegou diferente.
As demissdes continuaram, € as expecta-
tivas foram abaladas com a divulgagao do
indice inflacionario do primeiro més do
ano: 25,89 por cento. A maior variagao

mensal registrada no governo Collor, o
que levou os empresarios a novas dispen-
sas ¢ ao fechamento de unidades de pro-
du¢ao. Em Sdao Bernardo do Campo, Sao
Paulo, a fabrica de motores da Ford foi
desativada ¢ os scus 740 funciondrios de-
mitidos.

ZONA FRANCA: Mas o pior resultado
foi obtido em Manaus, no Amazonas.
Em 1991, 80 inddstrias tiveram suas ati-
vidades paralisadas ¢ 6 fecharam suas
portas. Além disso, 70 industrias deixa-
ram de scr implantadas, apesar de ter
vencido o prazo maximo para a instala-
¢ao. Outra prova de que todos estao su-
jeitos aos reveses da crise: em Feira de
Santana, na Bahia, a Phcbo do Nordeste
S/A, empresa do grupo Procter & Gam-
ble, fechou sua unidade industrial, demi-
tindo cerca de 220 funciondrios. Isto
depois de 18 anos instalada no Centro
Industrial de Subaé.

No Parana, como ¢m todo o pais, a
historia nao foi diferente. Em 1991 foram
oferecidos cerca de 27 mil novos empre-
gos a menos quce no ano anterior. O que
representa uma redugao de 9.18 por cen-
to no nivel da oferta de trabalho no Es-
tado. Este ¢ apcnas um dos indices
negativos registrados no Parana. Em Cu-
ritiba, no més de janciro, as 4 varas de
Fazenda Puablica, Faléncias ¢ Concorda-
tas recceberam 47 pedidos de faléncia.
Um movimento 161 por cento superior
ao verificado no mesmo periodo de 1991,
quando houve apenas 18 pedidos.
MARINGA: No interior do estado, onde
a atividade industrial ¢ reduzida, quem
mais sofre com a crise ¢ o comércio. As
promogocs sdo frequentes ¢ ainda assim
nio animam os consumidores. As lojas
estdao “as moscas”. Para tentar reverter o
quadro até uma mudanga no hordrio do
funcionamento cstd em fasc de implanta-
cio (leia reportagem de Capa).

Enquanto isso as cmpresas reduzem
a0 maximo o ntmero de funciondrios ¢
trabalham no limite. Este enxugamento
na folha de pagamento sc verificou na
cidade principalmente no decorrer de
1991. Para se ter uma idéia, em 1990 a
Junta de Conciliagao de Maringa rece-
beu 4.714 processos, ¢ em 1991 este nu-
mero subiu para 6.570. Ou seja, as
reclamagoes trabalhistas tiveram um
acréscimo de 43,19 por cento cm 12 me-
ses. Este crescimento criou um actimulo’
de agoes, que obrigou 0s juizes a marca-
rem audiéncias de instrugao para até
maio de 1993.

Também na agéncia do SINE - Sis-
tema Nacional de Empregos — na cidade,
o movimento tem sido grande. Tanto por
quem procura emprego, como para
quem quer ingressar com pedido de se-
guro-desemprego. Em janeiro foram 612
novos pedidos do seguro. Somente na



Saida
pelo
acordo

Enquanto a Fiesp —
Federagao das Indistrias
do Estado de Sao Paulo —
e os sindicatos dos metaliir-
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gicos de Sao Paulo, Gua-
mulhos e Osasco renovam
acordos de estabilidade no
emprego, algumas empre-
sas do Parana tomam a
mesma medida, mas de

funciondrios nao traba-
tham mais as sextas-feiras.
O acordo vale por 3 meses.
PIONEIRA: Em Maringg,
o Grupo Noma foi o primei-
ro a adotar o sistema para
evitar novas demissoes.
“Hoje o Grupo conta com
170 funciondarios. Isso signi-
fica que trabalharmos com o
minimo possivel para aten-
der a linha de produgao”,
afirma Glauco Barbosa,

chefe de Recursos Huma-
nos da empresa.

Ele lembra que em
1990 a mesma medida teve
que ser adotada durante 1

fonna isolada. A primeira
paranaense a adotar a re-
dugdo da jomada de tra-
balho e de saldrios, em troca da garantia
de emprego, foi a indiistria de cosméti-
cos O Boticdrio, com sede em Curitiba.

Depois seguiram o mesmo cami-
nho a filial da Volvo do Brasil e a La
Botanic do Brasil, ambas com sede em
Curitiba. Na Volvo a jornada foi reduzi-
dade 5para 3dias detrabalho semanais,
por causa da queda nas vendas. Em

reducao de salirios e jornada

1991, a empresa faturou US$ 50 milhoes
a menos que em 1990.

Ja a La Botanic - fabricante de vita-
minas, complementos e suplementos ali-
mentares — teve uma retragao de 25 por
cento no faturamento e reduziu também
em 25 por cento a jomada de trabalho e os
saldrios de scus 150 empregados. A medi-
da comegou a vigorar em janeiro e os

O Grupo Noma foi o primeiro de Maringa a adotar

més. “Como em 1990, a
queda das vendas e o esto-
que no limite nos obriga-
ram a reduzir a jornada de trabalho e os
salarios”, explica. Este ano o acordo tem
duragao de 90 dias, e prevé a reducao de
25 por cento nos salarios e na jomada.
“Nao trabalhamos mais as sextas-fei-
ras”. Segundo Glauco, caso a economia
continue como estd pode haver a prorro-
gagao do prazo do acordo. “Tudo vai
depender das vendas”.

primeira quinzena de fevereiro 795
pessoas solicitaram o beneficio. Uma
prova de que o desemprego na cidade
cresceu, sem, no entanto, estar num
ritmo desenfreado.

OTIMISTAS: Apesar do quadro tao
pessimista, existem aqueles que ainda
acreditam numareagao para o scgundo
semestre. Tanto que as empresas na-
cionais pretendem fechar 1992 utilizan-
do 80 por cento da capacidade
instalada (hoje o aproveitamento esta
cm torno de 71 por cento) ¢ gerando
100 mil empregos (um crescimento de
3 por cento). Ha previsdes de vendas
7,6 por cento maiores do que em 1991
Os empresérios brasileiros apostam
também na queda de 2 pontos percen-
tuais ao més na inflagao.

Embora a discordancia entre oti-
mistas e pessimistas deva continuar, pelo
menos até o fim do primeiro scmestre as
perspectivas para o Brasil parecem boas.
Neste periodo devem continuar chegan-
do os dolares do acordo com o FMI, e ha
a esperanga de novos investimentos ex-
ternos pelo Clube de Paris. O Japao ¢
outro pais que parece ter voltado a sorrir
para o Brasil. Mas a grande salvagao
esperada por todos € a supersafra agri-
cola anunciada pelo governo, que vai pu-
xar os pregos dos produtos bésicos para
baixo, com reflexos diretos na inflagao.
Seré a salvagao de 1992 e dos sonhos dos
brasileiros?

LNy
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GESTAOD 90/91

Balanco das atividades

A diretoria da ACIM faz uma breve retrospectiva das atividades desenvolvidas na gestao de
Fernando Henriques. Veja também as principais aquisig¢oes

A diretoria para a gestao 90/91 é
eleita em 23 de fevereiro, tendo como
presidente o empresario Fernando
Henriques. O compromisso assumido
pelo presidente é a luta em defesa da
livre iniciativa e a unido da classe em-
presarial. Em margo de 90, logo ap6s a
posse, o presidente Fernando Henri-
ques faz uma avaliagao do plano Collor
e afirma que nao acredita na falta de
mercadorias em virtude das medidas
adotadas. Em nota 2 imprensa, a ACIM
se dispoe a ser mediadora de qualquer
problema que possa surgir entre as em-
presas do comércio e da inddstria da
cidade com clientes, fornecedores ou
com a Sunab.

feitas nesse periodo

Constitucional e professor da PUC/SP,
Celso Bastos; e do consultor de empresas
Salvatore Morana. A ACIM enviou, tam-
bém em maio, telex ao ministro da Infra-
Estrutura, Ozires Silva, e ao presidente
da Repiblica, sugerindo a instalagao da
sede da Telesul em Curitiba. Outro telex
foi enviado ao governo Alvaro Dias e ao
Secretirio de Fazenda, Adelino Ramos,
solicitando maiores prazos para o reco-
lhimento do ICMS.

O presidente Fernando Henriques
embarca para o Japao, em junho de 90,
junto com comitiva de empresérios que
visitam Kakogawa. Durante a viagem o
presidente da ACIM assina convénio de

cooperacao técnica entre a Associagao
Comercial e Industrial de Maringé e a
Camara do Comércio ¢ Indistria de Ka-
kogawa.

Em agosto de 90 a ACIM promove
0 22 Seminirio Empresarial “Vencendo
a Crise”, com o professor Osvaldo Farias
Barbosa. Neste més a ACIM envia telex
ao governador do Estado, solicitando a
suspensao dos trabalhos dos auditores
da Receita Estadual em Maringa, em
razao dos procedimentos intimidadores
que estavam sendo usados contra comer-
ciantes locais.

A Associagao lancaa Il Promoacim,
em sctembro, com show da dupla Chi-

No més de abril aconte-
ce mudanga importante no
SPC: o horario de atendi-
mento do setor, incluido tam-
bém o video-cheque, passa a
ser das 8 as 22 horas, € aos
sabados até as 18 horas. A

Mensagem
do presidente

mudanga foi feita para esti-
mular os comerciantes € es-
pecialmente para atender o
Shopping Avenida Center.
Ainda no més de abril, o pre-
sidente do Conselho Delibe-
rativo, Carlos Ajita, e o vice-
presidente, Shiniti Ueta, via-
jam para o Japao, para dar
continuidade as relagdes co-
merciais entre Maringa e Ka-
kogawa.

Em maio a ACIM pro-
move 0 Férum Empresarial
“Plano Collor - Sobrevivén-
cia e Futuro das Empresas”,
com a participagao do jorna-
lista Paulo Henrique Amo-
rim; do entao presidente do
Banco Bamerindus, José
Eduardo de Andrade Vieira;
do presidente da Ordem dos
Economistas de Sao Paulo e
diretor da FEA/USP, Rober-
to Macedo; do diretor do Ins-

tituto Brasileiro de Direito

“Dentro do ideal de servir, ao assu-
mirmos o cargo de presidente da ACIM,
sabiamos do encargo que estavamos
aceitando. Nosso trabalho sempre foi
voltado a unido da classe empresarial,
na defesa dos interesses da livre iniciati-
va. Podemos, ao fim de 2 anos, ver a
concretizagdo dessa drdua empreitada,
frente as constantes mudangas que se
operaram na conjuntura nacional. Co-
mo representante desta entidade, jamais
podiamos ficar alheios aos problemas
que afligiram e afligem o Brasil. Com a
ajuda dos nossos companheiros de dire-
toria e do nosso quadro de funciondrios,
pudemos, sem divida, prestar um tra-
balho ao pais, ao estado e ao municipio,
num momento em que o povo brasileiro
passa portantas dificuldades. Nesta ges-
tao, com o auxilio de todos os compa-
nheiros e com a aprovag¢do dos
associados, pudemos também dotar a
entidade de um estatuto totalmente re-
formado, moderno e adaptado a reali-
dade. Gragas a ele, a entidade poderd
agir de forma mais abrangente na comu-
nidade em que estd inserida. Desta for-
ma, entregamos a gestao da ACIM a
nova diretoria com a certeza do dever
cumprido”.

Fernando Henriques
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taozinho e Xoror6. O objetivo da cam-
panha € incrementar as vendas no co-
mércio. Ainda em setembro de 90, a
ACIM realiza movimento, com envio de
telex ¢ oficios, para a inclusao da BR 376,
trecho Castelo Branco-Paranavai, no
Programa Especial de Recuperagao de
Rodovias Brasileiras. No dia 14 de se-
tembro € realizado o coquetel de langa-
mento da IV FEIMAR, no Country
Clube. A Feira € aberta no dia 15, no
Centro de Convivéncia Comunitério. A
IV FEIMAR ¢ encerrada com vendas 60
por cento superiores a 1989. No dia 29
acontece o almogo de premiagao do IV
Prémio ACIM de Jornalismo, na Asso-
ciagdo Central. Foram 57 trabalhos ins-
critos.

Em dezembro de 90 a ACIM articu-
la movimento para que a Camara Muni-
cipal apresente emendas concedendo
descontos e facilidades para o pagamen-
to do IPTU e taxas. A Associagao envia
telex ao governador do estado pedindo
prorrogagio do prazo de pagamento do
ICMS ¢ parcclamento.

O ano de 91 inicia com uma grande
polémica em torno do IPTU. A Associa-
¢do critica os altos valores langados pela
prefeitura. Fernando Henriques acusa o
prefeito Ricardo Barros de nao-cumpri-
mento do acordo entre a entidade e téc-
nicos da prefeitura e protesta contra o
valor venal dos imé6veis langados nos car-
nés, que segundo ele, “nao correspon-
diam a realidade do mercado”. Prefeito
contesta as acusagoes.

Em margo, ACIM reivindica ao go-

conto de 70 por cento no IPTU. Os ve-
readores votam o projeto, com a inclusao
de 2 emendas: uma do vereador Mario
Hossokawa, que concede prazo de 15
dias apds a publicacao da lei, para o
pagamento sem multa; outra da vereado-
ra Edith Dias, que assegura o desconto
de 70 por cento no IPTU, taxas e ISS de
91. O projeto ¢é aprovado em segunda
discussao. Comega, também em abril, a I
Maringa Export Meeting, com apoio da
ACIM.

Em maio, a ACIM promove o0 semi-
nério de Orientagao Prética para o em-
presariado sobre 0 Codigo de Defesa do
Consumidor. A apresentagao foi do eco-
nomista Clovis Betoni, assessor de Pla-
nejamento e Marketing do Sebrae, e do
advogado Cleverson Marinho Teixeira,
consultor juridico do Banestado.

Em junho € realizada a Campanha
do Amor, uma promogao do Conselho
da Mulher Empresdria para incrementar
asvendas do comércio no Dia dos Namo-
rados.

Em agosto o presidente Fernando
Henriques e demais diretores da ACIM
participam, em Brasilia, da solenidade
de entrega da comenda da Ordem do
Trabalho ao vice-presidente da entida-
de, Shiniti Ueta. A ACIM promove semi-
nario sobre Seguranga Empresarial,
ministrado pelo advogado Placido Soa-
res, especialista no assunto.

Em setembro a TAM suspende vdos
em Maringd. Fernando Henriques envia
oficio a empresa, solicitando informa-
¢oes a respeito. Também neste més, o

presidente envia oficio ao presidente da
Junta Comercial do Paran4, solicitando
abertura de concurso publico para no-
meagao de tradutor juramentado portu-
gués-japonés e japonés-portugués para
Maringi. ACIM envia telexao governador
Roberto Requido, pedindo que a lei apro-
vada pela Assembléia, retirando o ICMS
sobre os acréscimos financeiros das vendas
a prazo, seja sancionada. Conselho da
Mulher Empresaria faz treinamento sobre
Desenvolvimento em Vendas, ministrado
pelo administrador de empresas Lourengo
Fadel Filho, consultor do Sebrae. ACIM
promove curso sobre ICMS e IPI, com
Luiz Antonio Cunha, especialista em Di-
reito Tributdrio.

Em outubro, ACIM participa da
comissao de estudos sobre o langamento
do IPTU para 92. Em novembro, ACIM
promove palestra sobre Exportagao: Um
Intercimbio Comercial Moderno e Lu-
crativo. Também em novembro, a entida-
de promove jantar de premiagao do V
Prémio ACIM de Jornalismo, na AABB,
com presenga de representantes de to-
dos os meios de comunicag¢ao de Marin-
ga. Na oportunidade ¢ apresentada a
imprensa as pegas publicitarias da Cam-
panha Natal em Maringd - A Chave da
Sorte.

Em dezembro acontece olangamento
oficial da Campanha de Natal, que tem
como promotores a ACIM, a prefeitura e
o Sindicato do Comércio. A campanha é
encerrada em 22 de dezembro, dia em que
o comércio permaneceu aberto até as 17
horas. Foram distribuidos 9 milhdes de

verno do estado o
fim da cobranga de
ICMS sobre os cus-
tos financeiros das
vendas a prazo. Su-
gere também a revi-
sdo das aliquotas de
ICMS para reduzir
o Onus das empre-
sas, bem como a di-
lagdo dos prazos de
recolhimento dos
tributos estaduais,
especialmente do
ICMS das vendas de
final de ano.

Em 3 de abril
de 91 Fernando
Henriques entrega
ao presidente da
Camara Municipal
anteprojeto de
emenda popular,
com 9 mil assinatu-
ras, pedindo des-
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cruzeiros em pré-
mios.

Em fevereiro
de 92 acontecem as
eleigoes na ACIM.
A chapa “Impulso
Econdmico”, lide-
rada pelo empresa-
rio Massao Tsukada
¢ eleita. No dia 26, o
delegado da Recei-
ta Federal em Ma-
ringd, Luis Antonio
Vargas, faz palestra
na ACIM sobre as
mudangas do Im-
posto de Renda.

Durante a ges-
tao 90/91 foram re-
alizadas 88 reunides
ordindrias da dire-
toria, outras 2 ex-
traordinérias e 31
edigoes do Almogo
Empresarial.
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SERVICO

Um estimulo a criatividade

Desde 1990, a agéncia centro do Banco do Brasil reserva um espago para os clientes
mostrarem seus produtos. Durante esse periodo, muita coisa interessante apareceu.
Até um sofa sonorizado, que em breve podera ser vendido em todo o pais

Criar um espagona f
agéncia para que o0s
clientes do banco pu-
dessem expor seus pro-
dutos. Foi desta forma
que a agéncia centro do
Banco do Brasil trouxe
algo inédito para Marin-
g4, em dezembro de
1990. A idéia surgiu da
sugestao de um funcio-
nario — que viu algo pa-
recido em outra cidade
— ¢ foi aprovada numa
reuniao entre a adminis-
tracao e funcionarios.

Quando a idéia foi

e

a atengao ¢ o acabamen-
to. A fachada ¢ em grani-
to, o que da um toque de
requinte todo especial.
Braulio explica que a es-
puma foi escolhida “a de-
do”, para garantir muita
maciez para o descanso
de quem for usa-lo. A in-
clinagdo entre o assento ¢
o encosto também foi
projctada para dar maior
conforto. “Quando al-
guém senta num sofé,
quer ser abragado por
ele”, compara.

Outra novidade do

colocada em pratica,

cada cliente dispunha

de uma semana para expor seus produ-
tos. Com o sucesso da iniciativa, o prazo
foi ampliado para 2 semanas. Assim, um
nimero maior de pessoas teria oportuni-
dade de ver os produtos, uma vez que
nem todos os clientes vao ao banco todas
as semanas.

Os organizadores desse espago
lembram que o sucesso foi grande ja na
primeira exposi¢ao. Segundo eles, des-
de entao muitos negdcios foram fecha-
dos entre clientes do banco. O espago
¢ aberto tanto para pessoas fisicas, co-
mo para empresas. Hoje esse local para
c:?(posigées, que fica no térreo da agén-
cia, € tao concorrido quanto um lugar
na fila dos caixas em dia de pagamento.
ORIGINAL: Entre os produtos expos-
tos durante esse tempo de existéncia do
espago, um dos que mais chamou a
atengao do piblico foi um sofs ideali-
zado e confeccionado por Braulio de
Morais Barbosa. “Um dia tive a idéia
de construir um sofa original. Um sof4
que eu gostaria de ter e que nunca foj
bolado por ninguém”, recorda Braulio,
um tapeceiro aposentado, que ha muito
tempo é cliente do Banco do Brasil. “J4
sao mais de 20 anos trabalhando com o
banco e outros 39 mexendo com espu-
ma, tecidos e madeira”, afirma.

Braulio Barbosa explica que a idéia
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Braulio e seu sofa: “Diferente e relaxante”

de construir o sofd surgiu hda pouco
tempo, curiosamente durante um con-
gresso das Testemunhas de Jeova,
que aconteceu em Maringa. “O pri-
meiro esbogo eu fiz num saco de su-
permercado, que era o papel
disponivel no momento”. Depois fo-
ram meses de trabalho ¢ de muitas
dificuldades. A comegar pelo fato de
que nao dispunha de uma oficina on-
de pudesse cortar, costurar € montar
o sofd. Tudo foi feito no chao da sala
de seu apartamento.

SOFA SONORIZADO: Vencendo as
dificuldades etapa por etapa, o ex-ta-
peceiro viu seu projeto concretizado
depois de 6 meses de trabalho: um sofa
com toca-fitas, amplificador, equaliza-
dor, alto-falantes e até com dep6sito pa-
ra bebidas.

Uma das etapas da construgao que
mais trouxeram dificuldades para o ta-
peceiro foi a instalagao do som. “Como
eu nunca havia mexido com instalagao
de toca-fitas, amplificadores e fontes
de energia, tive a colaboragao de um
amigo, que ¢ técnico de som ha muitos
anos”. No fim de tudo Braulio se mos-
trarealizado com sua criagao, como ele
diz “um produto diferente e relaxante”.

As novidades desse inusitado sofé
nao ficam por ai. Outra coisa que chama

sofa sdao as almofadas do

encosto, confecciona-
das em capitoné — aquele tipo de estofa-
mento preso de espago em espago, com
botdes — de dupla face, uma técnica de-
senvolvida por ele. As almofadas sao sol-
tas ¢ podem ser usadas dos dois lados.
Esta exclusividade tornou-se “um segre-
do guardado a scte chaves”.

Depois de expor seu produto no
Banco do Brasil, Braulio diz que houve
muita especulagdo. “Todos queriam
saber como eu construi ¢ qual era o
prego do sofd”. Apesar da procura, cle
nao conseguiu vender o moével. Agora
Braulio espera que uma industria de
moveis encampe seu projeto. “Sozinho
nao vou conseguir produzir para aten-
der a demanda, caso aparegam muitas
encomendas. O ideal seria uma indis-
tria comprar meu projeto”.

Para isso, 0 tapeceiro vem man-
tendo contatos com indistrias que te-
nham interesse em produzir o sofa. Das
pesquisas feitas na dltima viagem ao
litoral paulista, Braulio trouxe duas
pretendentes, uma da regiao do ABC,
de Sao Paulo, ¢ outra do Rio Grande
do Sul. Confiante, ele espera em breve
ver seu sofa em vdrias casas do pais.
Caso nao consiga comercializi-lo, ele
ja4 pensa em outra invengao. “Vai ser
tao diferente quanto o sofé, s6 que eu
s6 vou contar quando estiver pronta”.



ALMOCO EMPRESARIAL

tegragao do setor empresarial. “Para ha-
ver essa integragao, nds esperamos con-

Economico’’

SUAS

Uma participagdo
cada vez maior do
empresariado
maringaense

no trabalho da ACIM.
Esta é uma das metas
expostas pela chapa
“Impulso Econémico”
durante Almocgo,

no dia 11 de fevereiro

No dia 11 de fevereiro, a Associagao
Comercial e Industrial de Maringd reali-
zou a 36 edi¢io do Almogo Empresa-
rial, um evento que tem conlafio com a
participagao de um grande nimcero de
empresérios e liderangas da cidade. Du-
rante 0 almogo, que aconteceu no Marin-

4 Clube, foi feita a aprf:scntagéo da
chapa “Impulso Econ(‘)mlc_o”, concor-
rente as cleigdes da diretoria da ACIM
para gestao do biénio 92/93.

O empresario Massao Tsukada,
candidato a presidéncia, falou dos pla-
nos de trabalho que os empresérios da
chapa “Impulso Econdmico” pretendem
desenvolver a frente da entidade. Uma
das questdes salientadas por Tsukada foi
amudanca do estatuto, que a partir dessa
gestao permitird “uma divisao eqiiitativa,

or setor de atividade, das tarefas de
cada um dos diretores executivos, impul-
sionando, dessa forma, o crescimento
econdmico da cidade”.

Massao afirmou também que outra
meta é o incremento da area de eventos
e promogdes da ACIM, proporcionando
ao empresario mais oportunidades de
aperfeigoamento e conhecimento técni-
co, além de promover maior uniao € in-

tar com a participagao cada vez maior do
empresariado maringaense, na apresen-
tagao de criticas e sugestoes, que ajuda-
rdo a entidade na luta para a construgao
de uma realidade melhor para todos”.

O empresario Massao Tsukada co-
locou também como meta a valorizagao
da participagao da mulher empreséria
na ACIM. “Através do Conselho da
Mulher Empresdria, as maringaenses
também terdo oportunidade de partici-
par ativamente do trabalho da entida-
de”, colocou. Massao Tsukada
encerrou agradecendo a atengao que a
imprensa sempre dedicou a ACIM, e
pediu que todos “continuem cami-
nhando juntos, para que Maringa possa
ter suas potencialidades reconhecidas
nacionalmente”.
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Massao Tsukada falou das metas de trabalho da nova diretoria
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Muitos empresarios e liderangas estiveram presentes ao Almo¢o Empresarial
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CURIOSIDADE

Arte a partir do cimento

Curioso e autodidata, Eder Porttalha foi buscar no cimento a matéria-prima para sua arte.
Depois de trabalhar com entalhe em madeira, agora ele quer ver seus
painéis de cimento expostos em todo o Parana

A curiosidade
tem sido desde os pri-
meiros tempos um im-
portante instrumento
para a evolugao dos
homens. Da descober-
ta do fogo a invengao
da roda, aquela vonta-
de de desvendar o des-
conhecido sempre se
fez presente. Sem falar
na mais famosa das cu-
riosidades da raga hu-
mana: saber qual era o
gosto do fruto proibi-
do! Mas isto foi ha
muito tempo. Hoje em
dia, ter interesse em

sentada ao proprieta-
rio da churrascaria,
Genir Pavan, que re-
solveu bancar o proje-
to.

APROVADA: Dado o
primeiro passo para
uma nova ctapa na sua
vida, o artista nova-
mente se Vil inseguro.
“Por serem diferentes,
os painéis chamaram a
atengao de muita gen-
te, ¢ isso atrapalhou o
desenvolvimento do
trabalho”. Tanto quc o
artista foi obrigado a
cercar 0s espagos para

descobrir o que esta
“atras do espelho” po-
de significar o inicio de uma carreira
promissora.

E o caso de Eder Porttalha, de
Mandaguari. Um jovem artista que co-
megou com desenhos despretenciosos,
€ que agora dé os primeiros passos na
seleta galeria dos artistas plasticos que
tém no cimento sua matéria-prima.
Deste selecionadissimo grupo fazem
parte Poty, de Curitiba, e Zanzal, de
Maringa. “S6 que cada um utiliza téc-
nicas diferentes”, adianta Porttalha.

Ele explica que antes de trabalhar
com o cimento teve outras experién-
cias. Primeiro foram os desenhos no
papel, e depois o entalhe em madeira.
“Eu desenhava e repassava para as
pessoas, até que um dia fui 2 casa de
uma delas e vi meus desenhos entalha-
dos. Foi af que tive a idéia de eu mes-
mo fazer este tipo de trabalho”
lembra o artista de Mandaguari. A:
partir dai foram 10 anos de muita pro-
dugao e pouco retorno. “Eu tinha uma
familia para cuidar, e precisa de di-
nheiro. Por isso nao podia cobrar muj-
to pelos quadros”.

AUTODIDATA: Nestes anos outra di-
ficuldade encontrada pelo artista foi
a falta de madeira apropriada para o
seu trabalho. “Eu s6 encontrava ma-
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Os painéis chamam a atengao pela riqueza dos detalhes

deira em Maringa e levar o material para
Mandaguari era um transtorno”, diz.
Com o passar do tempo, Porttalha
chegou a conclusao de que sua arte
nao era devidamente reconhecida. E
foi desmotivado, também, pelas pers-
pectivas de mercado, que ha um ano
ele decidiu pesquisar e experimentar
um outro tipo de material, num tra-
balho diferente, com um, efeito visual
muito bonito: a confecgao de painéis,
que sao como esculturas no cimento.

Foram horas de conversa com pe-
dreiros na busca da consisténcia ideal
para a massa, ¢ outras tantas de tentati-
vas para encontrar o ritmo certo para
moldar o cimento, antes que ele endure-
ca. Depois das experiéncias veio a prova
final. O local escolhido para receber a
primeira obra foi o0 muro da casa do ar-
tista. Comprovada a viabilidade do ci-
mento, restava agora vender o primeiro
trabalho. A principal dificuldade: por ser
autodidata, Porttalha se sentia inseguro.

Com os projetos debaixo do brago,
ele deixou a inseguranga de lado e partiu
para a cartada decisiva. Foi quando uma
amiga soube que uma moderna churras-
caria estava em construgio em Maring4,
€ que o prédio teria locais ideais para a
nstalagao des painéis. A idéia foi apre-

poder trabalhar tran-
quilo. Assim, apds um
més de muitas noites em claro — “era
melhor trabalhar neste horario” — esta-
vam prontas as quatro primeiras obras
da nova fase de Porttalha.

Para o dono da churrascaria — que
devera ser inaugurada na segunda quin-
zena de margo — o investimento valeu a
pena. “Os trabalhos ficaram 6timos. Os
detalhes sao surpreendentes, € 0s painéis
serdo uma atragao a mais do nosso esta-
belecimento”, declara Genir Pavan, com
a convicgao de quem veio para Maringa
bancar “umabriga” com concorrentes de
peso, como o Galeto Sulino, e principal-
mente, o Restaurante Georgeto.

Alheio a esta busca pela preferéncia
da clientela, Porttalha esta na expectati-
va de saber qual serd a reagao dos fre-
qiientadores da churrascaria. Na opinido
dele, s6 a partir da aceitagao do piblico
¢ que novos trabalhos surgirao. Mas en-
quanto as encomendas nao chegam, esse
artista irriquieto tem outros planos.
“Quero entrar em contato com empresas
e transformar a historia delas em painéis.
Minha intengao é ver meus trabalhos ex-
postos, porque essa serd a publicidade
da minha arte”, conclui Porttalha, com a
firmeza de quem deixou a inseguranga
para tras, e com o espirito de quem busca
inovar sempre. |



ELEICOES

ACIM tem
nova diretoria

Numa elei¢ao trangiiila, a chapa “Impulso Econémico”
foi eleita para a gestao 92/93

No dia 25 do més passado os asso-
ciados da Associagao Comercial e Indus-
trial de Maringd clegeram a nova
dirctoria da entidade. A chapa tnica
“Impulso Econdmico” foi cleita para o
bi¢nio 92/93. Dos 1.120 filiados aptos a
votar, comparcceram 169. Destes, 166
votaram na chapa tnica ¢ apenas 3 vota-
ram em branco.

A cleig¢ao aconteceu num clima de
muita tranqiilidade e teve cobertura de
praticamente toda a imprensa da cidade.
A urna foi aberta ao meio-dia pelo pre-
sidente Fernando Henriques, que foi o
primeiro a votar. Por volta das 3 horas da

tarde votaram os membros da chapa
“Impulso Econdmico”. A votagao se es-
tendeu até as 8 horas da noite, para que
os empresdrios pudessem votar depois
de encerrado o expediente.

A apuragao foi realizada logo ap6s
o fechamento da urna. A contagem dos
votos foi feita pelo presidente da mesa,
Carlos Previdelli, e pela mesdria Elcia
Valentini do Nascimento. Virios direto-
res acompanharam a apuragao. A nova
diretoria, que tem como presidente o
empresario Massao Tsukada, tomara
posse no dia 11 de marc¢o, em solenidade

na sede da ACEMA.

Massao Tsukada foi eleito

O atual presidente da ACIM,
Fernando Henriques, abriu a votacao

presidente da ACIM

A

apuragao
aconteceu
apos o
encerramento
da votacao

CEVITE

e ALMOCO EXECUTIVO
DE 2! FEIRA A SABADO
e JANTAR ROMANTICO COM
PIANO, DE 22 A SABADO
e DIXIE BAR
DAS 18:00 AS 02:00 HORAS
BARMAN INTERNACIONAL
e HAPPY HOUR BAR
DAS 18:00 AS 20:00 HORAS
(DESCONTOS ESPECIAIS)
e SAUNA
DAS 17:00 AS 22:00 HORAS
e SEGUNDA LUA DE MEL
PACOTE: SEXTAS-FEIRAS
e WELLCOME DRINK
NO DIXIE BAR
e JANTAR A LUZ DE VELAS
COM PIANO, NO
RESTAURANTE, (“MENU”
SUGESTAO DO CHIEF)
e PERNOITE EM
APARTAMENTO LUXO
e CAFE DA MANHA
(INESQUECIVEL) NO
COFFEE SHOP, EM BUFFET.
e RESERVAS DE MESA
RAMAL 7, COM DELFINO
© RESERVAS DE APARTAMENTO
RAMAL 8, COM MARINA

Todas estas facilidades a disposi¢io
de pessoas de bom gosto de
Maringa e Regido.

HOTEIS
/

Hospedagem em grande estilo
Av. Herval, 26 — Fone: (0442) 26-1001
Telex (442) 211 - Fax: (0442) 26-1977

MARINGA - PR
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ARTIGO

Crescendo
interiormente
com a crise

por Raymundo do Prado Vermelho

A situagao nacional estd mal! O
governo € o mais corrupto da historia
deste pais! Os politicos sao os mais
venais, ladroes e desonestos de que se
tem noticia em todos os tempos! O es-
tado de fraqueza das empresas chegou
a um ponto que € o mais aidético em
toda a evolugdo da nossa economia... O
governo confisca, nao tributa. As em-
presas fecham porque nao tém condi-
¢oes de pedir concordata. A parte séria
e trabalhadora do funcionalismo publi-
co estd morrendo de fome. O tecido
social, como um todo, esta esgargando
e caindo aos pedagos...

E voc€? O que esté fazendo diante
desse caos dantesco?! Qual a maioria,
deita falagao a se lamentar? Mete a
boca nesse “governo corrupto”? En-
costa o corpo, até que a “tormenta”
passe? Ou, enfia a cabega na areia, co-
mo o avestruz?...

Ja se disse mais de uma vez que o
mal do brasileiro ¢ jamais ter tido ini-
migos. Nao temos neve que se acumula.
Nao enfrentamos guerras e muito me-
nos revolugdes de verdade. Jamais re-
gistramos uma grande epidemia. E, o
que € pior: um formid4vel contingente
populacional brasileiro descobriu que,
“se trabalhar vive, se no trabalhar, vive
também”. (veja o Programa Legal, da
Globo, sobre aBahia, recentemente le-
vado ao ar).

O que voce tem feito para reverter
0 quadro cadtico que af est4? Fagamos
uma.r§ﬂexa9 Sincera, a comegar pela
admmxstAragao danossa prépria casa. O
que voce cortou fundo, além daquele
evidente e absolutamente supérfluo
que voc€ esbanjava? Continuando: o
que vocé tem feito dentro do seu traba-
lho para racionalizar, reorganizar os
fatores de produgao, na busca do au-
mento dessa produgao e da produtivi-

dade?

Se vocé é patrao ou empregado,
nao importa — sim, porque estamos
dentro do mesmo barco. Sera que exis-
te alguém que ainda nao descobriu que
patroes e empregados estao dentro do
mesmo barco? — como tem organizado
o seu tempo no sentido de “reduzir os
intervalos”? Sim, porque no Brasil os
“intervalos” sao muito maiores do que
os espagos dedicados ao trabalho. E
nesses “espagos de trabalho”, como
tem sido a sua performance?

De modo geral, temos uma grande
capacidade de encontrar culpados fora
de noés. Se estivermos com disposigao ¢
coragem de proceder a uma analise re-
trospectiva do nosso desenvolvimento
histérico-politico, e principalmente s6-
cio-econdmico, €, se nessa andlise for-
mos sinceros o bastante, muito
provavelmente vamos encontrar as
grandes e verdadeiras razoes das frus-
tracdes amargadas nos dias atuais.

Colonizados por mercadores ime-
diatistas; para o gigante “deitado eter-
namente em bergo espléndido”
mandaram o que havia de pior na Eu-
ropa ¢ Africa. Apenados, degrcdad0§,
prostitutas (naquela época era condi-
¢ao infamante) e os escravos mais ba-
ratos que se pudesse comprar na Africa
negra, para o Brasil eram mandados.
Nada que pudesse propiciar desenvol-
vimento, aqui era instalado, posto que
isso ndo interessava a metrépole.

Nossa “Libertas” foi por demais
“tamem” (nossa liberdade foi por de-
mais tardia). Nossos irmaos do Norte
se livraram dos colonizadores com um
século de antecedéncia. E nao me cons-
ta que por isso tenham perdido sua
fraterna amizade! Veja que um século
nao se vive impunemente.

Fruto de peculiar caldo cultural

aqui forjado, provavelmente em ne-
nhum outro grande pais do mundo se
cultuou tanto a maxima do esperto, que
sabe passar todo mundo pratrés e levar
vantagem em tudo... Individualista, ¢
ilusoriamente espertalhao, todos assim
se julgam e todos assim agimos. Resul-
tado: um neutraliza a agao do outro e,
no final, todos saimos prejudicados. E
o fim!

Politicamente, ainda vivemos um
regime colonial. Nesse pais ainda nao
se descobriu que é o povo que cria e
escolhe o governo para minimamente
organizar ¢ administrar aquilo que ao
particular, individualmente, se tornaria
tarcfa impossivel. Parece que nao ¢é o
governo que ¢ do povo, mas 0 povo —
este eterno ¢ docil cordeiro — ¢ que é
do governo! Dé pra entender essa 16gi-
ca?

Se quisermos mudar o estado de
coisas que ai estd, tudo tem que come-
car dentro de cada um de nos. Temos
que parar para pensar profundamente.
Analisar cada milimetro das nossas
agoes ou omissoes. Na historia da raga
humana os tempos tém ensinado que
em evolugoes sdcio-econdmicas, mila-
gres nao existem. O que existe ¢ uma
acao consciente, individual e coletiva,
que, invadindo todo o espago do pen-
samento nacional, transforma a socie-
dade para um mundo digno e cada vez
melhor.

Assim, sc quisermos realmente
construir um Brasil melhor, o caminho
¢ o trabalho consciente, responsavel e
criativo. Nao se exige agdes de génio.
Nao espere solugoes de “salvadores da
pétria”. Aliés, saia disso, que o cami-
nho nao ¢ por ai.

Nas proximas eleigoes, exija de si
proprio uma melhor selegao de candi-
datos aos cargos publicos. Escolha seu
candidato — desde o vercador até o
presidente da Republica — analisando
sinceramente o melhor candidato para
a coletividade e nao para atender o scu
interesse pessoal. Em politica o brasi-
leiro tem demonstrado ser fisioldgico,
cartorial e militarista. E este nao tem
sido o melhor caminho.

O que precisamos implantar em
toda asociedade € a consciéncia indivi-
dual de que a tarefa € coletiva. O sonho
de todos nds € chegarmos ao cobigado
convivio do Primeiro Mundo. Por ai
chegaremos la!

Raymundo do Prado Vermelho ¢é advogado.
Medalha de Ouro de sua Turma. Empresério.
Presidente da Inga Stevia Industrial S/A,
ex-presidente da ACIM.
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MEU NEGOCIO

Investindo em qualidade

Uma das mais tradicionais concessionarias de veiculos de Maringa, a Dama é hoje uma empresa
solida e estruturada. Tudo gracas a muito trabalho e a uma filosofia de investir
sempre na melhoria e na modernizagao dos servigos prestados

Uma empresa
solida e que hoje
ocupa um dos pri-
meiros lugares cm
vendas entre as
concessiondrias da
cidade. Esta posi-
¢ao foi conquistada
pela Dama S/A -
Distribuidora de
Automoveis de
Maringd — a custa
de muito trabalho.

A historia da
Dama como cm-
presa moderna ¢
estruturada come-
¢ou em 1972, quan-
do os irmaos

Na opiniao dos
sOcios, a inica forma
de vencer as limita-
¢oes do mercado é
buscar investir sem-
pre, e principalmen-
te acreditar no que
se faz. O investimen-
to tem sido a filoso-
fia da empresa ao
longo dos anos. Gra-
¢as a essa filosofia, a
Dama conquistou
tradigao e confiabiii-
dade também nos
servigos de assistén-
cia técnica presta-
= | dos em sua oficina.
A compra de

Nelson, Albert,
Odair, Emidio ¢ .
Valdecir de Britto, juntamente com 3
cunhados — que hoje ja ndo estao na
socicdade — Angelo Tribulatto, Leonar-
do Bucno da Silva Neto e Jodo Belffa,
decidiram comprar a empresa, que era
de propricdadc de um grupo de descen-
dentes de japoneses.

A idéia — e o capital ta.mbém., como
lembram hoj¢ — foi do pai, Emidio de
Britto, um agn.cullor ¢ que ndo queriaver
os filhos scguindo na mesma atividade.
«Nosso pai, ja naquela época, achava que
a agricultura nfao era um bom ncgécno”,
afirma Valdecir. A partir dai os 5 irmaos
¢ os cunhados compraram a Dama. Aca-
baram assumindo uma empresa que pas-
sava por sérias dificuldades, “falida
mesmo”, como lembra Valdecir, e que
estava com falta de crédito até mesmo
com a fabrica da Volkswagen.

Depois de darem inicio a v‘érias mu-
dancas internas, 0s emprcs?’mos parti-
ram para um trabalho firme para
recuperar o bom nome da empresa, tanto
diante do piblico, como perante a fabri-
ca. Dai para frente o crescimento acon-
teceu como conseqiiéncia. Quando a
Dama foi adquirida dos antigos donos, a
cota de carros fornecidos pela fabrica
era de apenas 5 por més. “Para conse-

guirmos atender todos os que nos procu-
ravam, ¢ era muita gente, tinhamos que
comprar carros em Sao Paulo e até no
Rio”, lembra Emidio Filho.
MODERNIZACAO: Em 1974 o prédio
da empresa recebeu uma reforma, que
proporcionou uma estrutura mais ampla
e moderna em todos os setores. A partir
dessa ampliagao, a Volkswagen passou a
conceder aumentos de cota para a em-
presa, que assim pode consolidar defini-
tivamente sua presenga no mercado.
Naqueles anos, o dinheiro ainda circula-
va com maior facilidade na economia e a
demanda por carro zero era grande.
“Houve um més, ainda na década de 70,
que chegamos a vender 124 carros”, re-
corda Valdecir de Britto.

Os tempos eram outros para o setor
automobilistico. Hoje a situagao mudou,
e muito. A média de vendas atingida pela
Dama no ano passado foi de 30 carros
por més, mesmo estando entre as conces-
siondrias que mais vendem na cidade.
“Para 92 estamos esperando dificulda-
des ainda maiores. Nos acreditamos que
as vendas deverao cair ainda mais, por-
que o poder aquisitivo da maioria da
populagao ja ndo permite a compra de
um carro zero”, explica Odair de Britto,

equipamentos sofis-
ticados e o investi-
mento constante em treinamento de pes-
soal, tém sido um dos fatores que leva-
ram a Dama a ocupar essa posigao de
destaque. Hoje a empresa € a tinica con-
cessiondria autorizada pela Volks nas re-
gioes Norte, Noroeste e Oeste do Parani
a prestar assisténcia técnica em cambio
automatico. A Dama ¢ a tnica que dis-
poe dos equipamentos e dos técnicos es-
pecializados para esse tipo de servigo.

Acreditando na filosofia de que ofe-
recer 0 melhor servigo, com seriedade e
garantia, € o caminho para as empresas
enfrentarem qualquer crise, os socios da
Dama dizem que ¢ dessa forma que o
empresariado brasileiro pode se garantir
diante das dificuldades que seguramente
surgirao neste ano. No setor de veiculos,
com as previsoes de redugao ainda maior
nas vendas, a tdonica do ano sera eliminar
despesas desnecessarias, sempre dire-
cionando investimentos para a moder-
nizagao e a melhoria dos servigos.

Hoje a Dama mantém 110 funciona-
rios, quase o dobro dos 60 que haviam
quando a empresa foi adquirida. Instalada
numa area construida de mais de 5 mil
metros quadrados, a Dama € hoje uma
prova de que o trabalho € a seriedade sao
o segredo do éxito de muitos empresarios.
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O Brasil esta no caminho

por Ismael Mologni

“Esta havendo no Brasil mudanga substancial do ponto de vista filosdfico sobre o crescimento
e o desenvolvimento econémico. Isto porque os agentes dominantes da politica nacional
comegam a diminuir os antagonismos de objetivos individuais de grupos classistas,

e a aderir aos ideais coletivos nas relagées entre o capital e o trabalho”

O ano de 1991 cncer-
rou-se com inflagao acumu-
lada de 475,10 por cento, via
IPC-IBGE. A média men-
sal foi de 15,69 por cento.
Nao obstante ser um indice
alto, foi menor que a infla-
¢ao acumulada do ano de
1990, que chegou ao pico
histérico de 1.794,84 por
cento, ou 27,78 por cento ao
mdés, também medida pelo
IBGE. A queda verificada
foi obtida via politica mone-
taria rigida, isto ¢, juros re-
ais bem acima da inflagao ¢
redugao de crédito.

lises dos ciclos cconOmicos.
Além do mais, o desinvesti-
mento nunca foi solugao dos
problemas sociais. Portanto,
por exclusao de alternativas,
a rctomada dos investimen-
tos torna-s¢ um imperativo
para cvitar o rompimento do
sistema.

O problema da inflagiao
serd resolvido, mesmo por-
que, em altima hipotese, pe-
la tcoria do caos, scrao
tomadas decisoes mais sérias
até cntdo, come por exemplo
clevar ainda mais os juros ¢ a
poupanga do sctor publico,

A cstratégia adotada difere dos
choques anteriores, como o Plano Cru-
zado, cujo fracasso se deu, em parte,
por juros reais baixos, levando os agen-
tes econdmicos a expansao demasiada
da demanda agregada. Isso provocou a
escalada inflaciondéria ¢ os graves dese-
quilibrios e o processo de estagflagao,
apOs a fasc expansionista. Acontece
que o “estado” semi-recessivo nao ¢
suportavel por muito tempo, uma vez
que rompe o sistema, com surgimento
de concordatas, desemprego, faléncia,
e, 0 pior, sucatcamento de maquinario
do parque industrial urbano e rural.

Ocorre, porém, que esta havendo
no Brasil mudanga substancial do pon-
to devista filoséfico sobre o crescimen-
to e o desenvolvimento econdmico. Isto
porquc os agentes dominantes da poli-
tica nacional - lideres dos partidos po-
lxtxcos,’p‘remdentes de sindicatos,
€mpresarios € a propria sociedade —
comegam a diminuir o antagonismo de
objetivos individuais de grupos classis-
tas e a aderir aos ideais coletivos nas
relagoes entre o capital e o trabalho.

O radicalismo sindical grevista co-
mega a dar lugar ao espago de redugio
de jornada de trabalho, seguida de re-

dugao proporcional de salarios. Os cm-
presarios comegam a reduzir ou a re-
ajustar pregos menores, via promogoces
¢ liquidagoes. Os governos estio falan-
do em racionalidade do sctor publico ¢
dando condigdes as privatizagoces,
abrindo mao do poder tradicional das
estatais deficitarias por incompeténcia
administrativa. A propria sociedade,
como consumidora, esta exigindo os di-
reitos de atendimento social pelas obri-
gagocs de contribuintes.

No campo pragmatico, obscrvam-
se resultados surpreendentes: o desa-
gio do ddlar no paralclo em relagao ao
comercial demonstra que esta havendo
confianga da politica partidaria na po-
litica econdmica do governo. Vale lem-
brar que isto s6 ocorreu no Brasil cm
1966, quando sc iniciou um dos perio-
dos mais expansionistas do crescimen-
to econdmico brasileiro, com qucda
sistematica da inflagao.

Apesar das dificuldades do mo-
mento, a economia brasileira deve en-
trar num periodo favoravel de
crescimento sustentado nos proximos
anos. Isto porque scu potencial agri-
cola e industrial assegura as bases
teodricas da afirmacgao dentro das ana-

para a volta do cquilibrio geral entre os
sctores da cconomia.

O periodo de ajustamento, sabida-
mente, sera de muita austeridade. Prin-
cipalmente no ambito da politica fiscal
do sctor publico. Doravante, os gover-
nantes devem ser mais (¢cnicos no uso
do dinhciro pablico do que os tradicio-
nais politicos de “benesses”, como par-
tc integrante da diminuigao do déficit
puablico ¢, conscqiicntemente, do pro-
cesso inflaciondrio ¢ semi-recessivo vi-
genlte.

Desta forma, as perspectivas para
1992 sao altamente favoraveis. Princi-
palmente pela safra agricola que sc
aproxima, trazendo novas riquezas,
além dos proprios mecanismos de de-
fesa, que sao inerentes ao estado capi-
talista. O exemplo ¢ o entendimento
nacional. Estes mecanismos estardo
agindo para que a corregao de rumo
pclo trabalho sério e produtivo propi-
cic estabilidade politica ¢, conseqiicn-
temente, 0 crescimento econdmico
para a melhoria do padrao de vida do
povo brasilciro.

Ismael Mologni € secretairio de
Fazenda de Londrina
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Como atrair
a atencao
OS principais
empresarios

de Maringa.

Como vocé, outros milhares de empreséarios de Maringa
estao lendo esta mensagem.
O que mostra que uma propaganda bem feita,
veiculada numa revista de circulagao selecionada
e dirigida, da resultados.
Venda mais. Fale direto para quem decide.
Anuncie na Revista ACIM.

REVISTA
GOL  ACIM

23-1321 26-1331




Se vocé perdeu
seu talao de cheques, avise
Imediatamente seu banco e
a Associagcao Comercial e
Industrial de Maringa. Em maos
inescrupulosas, tais cheques

poderao ter uso criminoso,
comprometendo seu bom
nome e pondo em risco seu
crédito comercial.
Telefone para:

26-2299
B -
CHEQUE||° MAIS UM SERVICO DA

aL E In




Nao importa se sua carga ¢ pesada quando o motor ¢ da

Drugovich Auto Pegas'

A Drugovich Auto Pegas traz até precisao, utilizando pecas em
vocé a mais completa linha de perfeito estado ou novas. O
motores Scania usados, com resultado é um motor com
qualidade de novos. qualidade garantida e alta

A revisao ¢ feita com o cuidado e durabilidade.

o profissionalismo que vocé Nao perca tempo, na hora
espera. de adquirir motores usados
As pecas e comporentes sao para o seu caminhao ou toda
insistentemente verificados para a sua frota, pense qualidade,
sua total seguranca. pense Drugovich Auto Pegas.
A montagem ¢€ feita com Fale com a gente!

DRUGOVICH

Auto Pecas
PECAS USADAS SCANIA

e MATRIZ:
ROD. BR-376 - KM. 120 - FONE: (0442) 28-8484

FAX: (0442) 28-8314 - TELEX: (442) 269
MARINGA - PR

e FILIAIS:
AV. GETULIO VARGAS, 7102

11 S FONE: (051) 4764800 - CANOAS - RS
“NOSSA PECA USADA : ROD. BR-381 - KM. 0,6, N2 3240
NAO E RECUPERADA”. FONE: (031) 333-9098 - CONTAGEM - MG

Sinonimo de qualidade em pecas usadas Scania.






