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TRANSITO

A DANCA DOS NUMEROS

Saldo de um ano: 69 mortos e 878 feridos
em 1.300 acidentes
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S o seu material
escolar em um sé lugar.

E muito mais vantajoso adquirir os materiais escolares na Livraria Bom
Livro ou na Livraria Maringa.

Vocé vai encontrar todos os itens de sua lista, sem faltar nada.

Vocé ganha tempo e ainda economiza.
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Além disso, na Livraria Bom Livro e na Livraria Maringd, vocé
é sempre bem atendido.

Faca as contas na ponta do lapis - aqui vocé sai ganhando.
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LIVRARIA E PAPELARIA iviariae papelaria =———
AVENIDA HERVAL, 362 AVY. DUQUE DE CAXIAS, 595 RUA SANTOS DUMONT, 2556
FONE: 22-5911 FONE: 26-3131 FONE: 26-5250

UMA ENTIDADE
EM DEFESA DA
LIVRE INICIATIVA

A ACIM ¢ uma entidade dinimica e o
quadro atual de associados é uma prova de
que seus servigos sio aprovados pela comu-
nidade empresarial.

Sempre em dia com os novos tempos, ela
tem se modemizado, aumentando o nimero e,
principalmente, melhorando a qualidade dos
servigos prestados.

~ O empresario moderno precisa estar em
sintonia com as novas tendéncias da econo-

mia mundial, por isso, a ACIM promove ¢ - SPC - SERVICO DE - VIDEO-CHEQUE

apdia cursos, palestras e seminarios com PROTECAO AO CREDITO - CONVENIOS MEDICOS

consultorgs € executivos de sucesso. - DIC - DEPARTAMENTO DE - BIBLIOTECA E VIDEOTECA
A realizagio de eventos como a Feipar, INFORMAGCOES COMERCIAIS - TELEX E FAX

Feiras Ponta de Estoque e outros, temcontri- - CONSULTORIAS: - FOTOCOPIA

buido para o desenvolvimento do comércio, JURIDICA E CONTABIL - AUDITORIO PARA

industria e prestagao de servigos. TRABALHISTA E CEM PESSOAS
E nunca é demais lembrar os servigos que PREVIDENCIARIA - REVISTA ACIM

o associado usufrui na ACIM: COMERCIO EXTERIOR - CONVENIO COM HOTEIS

RUA NEO ALVES MARTINS, 2321 - FONE: (0442) 26-1331 - FAX: (0442)23-5007
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As aparencias enganam

Quem visita Maringa
fica impressionado com a
beleza do verde e com as
ruas ¢ avenidas largas. E di-
ficil imaginar que, em uma
cidade assim, com caracle-
risticas de Primeiro Mundo,
o transito scja violento. Mas,
csta ¢ uma rcalidade que
acompanha Maringad ha va-
rios anos, ocasionando ver-
dadeiras tragédias em pleno
perimetro urbano.

O transito maringacnsc

das em prdtica através do
Instituto Maringaense de
Reintegragdo Social.

Este més acontecem
eleigdes na ACIM. Depois
de dois anos de muito tra-
balho e realizagdes, a atual
diretoria, presidida por
Massao Tsukada, se prepa-
ra para passar o bastdo. Veja
nesta edigdo quem tem di-
reito de participar do pro-
cesso eleitoral. Outra insti-
tuicdo de Maringa que pas-

foi manchete nos jornais du-
rante boa parte do ano de 1993. E ndo ¢
para menos. Foram mais de dois mil
acidentes, com o saldo tragico de 69
mortes ¢ 878 feridos. A matéria de capa
desta Revista ACIM mostra este lado
triste da cidade ¢ procura junto as auto-
ridades ¢ aos proprios motoristas, en-
contrar as razoes para este quadro.
Todo os entrevistados sdo undni-
mes em afirmar que o motorista
maringacnse ¢ "importante" e "des-
respeita a "sinalizagdo". Em Maringd o

Quarto Batalhio da PM desenvolve cam-
panhas educativas nas escolas e empre-
sas. Mas, essas campanhas tém que ser
aliadas a leis mais rigorosas, que efeti-
vamente punam os infratores.

Ainda nesta edi¢do, o Padre Ge-
raldo Schneider mostra que é possivel
solucionar problemas cronicos brasilei-
ros. O padre visitou a superlotada ca-
deia de Maringd, detectou os problemas
dos detentos e, buscou junto a comuni-
dade, solugdes que estdo sendo coloca-

sa por momentos decisivos
¢ a UEM. A comunidade finalmente co-
megou a tomar atitudes prdticas para
ajudar a universidade, criando a Pro-
UEM, entidade formada por ex-alunos
e amigos da instituigao.

Ainda nesta revista, veja como € a
burocracia para se abrir uma nova em-
presa. O Sebrae até langou um manual
que esclarece todo o processo, desde as
formas juridicas para constituigdo de um
negocio, até o inicio do pagamento das
contribuigdes sindicais.
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Schneider: lutando pela reintegracao dos pres
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Aumenta a cada dia o nimero de “Empresarios do Ramo de Bagagens”, vulgarTcntc"chama-
dos de “sacoleiros”. Ir ao Paraguai e trazer um monte de_cacarecos é.o grande m'ust neste
momento de crise. Mas, se vocé é um deles, tome cuidado. As vezes, a diferenga das lm.guas pode
levar & confusdes na hora da compra. Dialogo entre um sacoleiro e um vendedor paraguaio:

O brasileiro pergunta ao vendedor:

— Tem video game?

E o paraguaio:

- Nintendo. .

— Video game: Aqueles um... de tltima geragdo.

- Nintendo. '

— Orra, meu! Aqueles treco... ti coloca a fita ¢ o He-man sai dando bordoada no Esqueleto.

- Nintendo! Nintendo! ' .

— Video game, meu négo. Como ¢ que ti n3o entende? Joguinho de brincar na TV. Tu coloca
afita... ) o

— Nintendo! E la marca! Caraglio!!

i i diz:
O sacoleiro olha pro paraguaio, pensa um pouco e . i ‘
— Entdo ta. Se essa marca ai, essa tal de Caraglio, for de ultima geragio, eu vou levar dois.

MAO BIICA” NO TRRISITO
MRRINGRENSE -«
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ENTREVISTA

custo da educacao

Franklin de Lima

A autonomia uni-

existem aqueles gastos

versitdaria é um sonho
de professores e
fincionarios das Insti-
tuigdes de Ensino Su-
perior do Parand. Em |
Sao Paulo, onde as
universidades sdo au-
ténomas, cada institui-
¢do decide qual o me-
lhor destino para seus
orgamentos.

Primeiro marin-
gaense a terminar todo
o ciclo de estudos em
Maringa — do prima-
rio ao curso superior
— 0 economista Nelson
Antonio Camacho esta

_ TP
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:
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com pesquisa, ativida-
des de extensdo, centros
e nucleos interdiscipli-
nares e outras. Entdo,
nds partimos do nime-
ro de matriculas obri-
gatdrias em cada uma
das modalidades dos 42
cursos de graduacgado.
Como muitas das ma-
triculas sdo distribuidas
em unidades diferentes,
cada uma dessas varia-
veis foi considerada
para a composi¢io fi-
nal do custo do aluno.
Esse levantamento ao
longo do ano foi calcu-

ha 23 anos na Univer-
sidade de Campinas —
Unicamp. Hoje, ele é
diretor técnico da As-

Camacho: “Depois da autonomia conseguimos

conter a evasdo de doutores”

lado através da pesqui-
sa da carga de discipli-
nas, dentro do curso.
De posse dos dados re-

sessoria de Planeja-
mento Orgamentdrio e
esteve em Maringd em janeiro, a convite
da Pro-UEM.

Camacho se formou em economia
na UEM em 1970. Partiu entdo para Sao
Paulo onde fez mestrado e de ld foi para
a Unicamp. Em Campinas, Camacho de-
senvolveu uma metodologia e pesquisou
o real custo do aluno na universidade.
Us resultados foram publicados no livro
“O custo do aluno universitdrio — subsi-
dios para uma sistemdtica de avaliagdo
na Unicamp”.

No dia 13 de janeiro o economista
fez palestra na sede da ACIM para os
membros da Pré-UEM, entidade forma-
da por ex-alunos da Universidade de Ma-
ringd, da qual ele é um dos conselheiros.
Camacho concedeu entrevista a Revista
ACIM, abordando os resultados de sua
Pesquisa, a administragdo da Unicamp e
a polémica sobre o ensino gratuito.
ACIM: Quantc custa para a universi-
dade o aluno da Unicamp?
CAMACHO: O resultado final de nossa
pesquisa demonstrou que o custo do alu-
no da Unicamp, em média, ¢ de US$
3.922,73 por ano.

ACIM: Como a Unicamp avaliou esta
média?

CAMACHO: Segundo alguns de nossos
professores, que conhecem a realidade das
universidades de paises desenvolvidos,
esse custo esta dentro da média de insti-
tuigdes européias € americanas.

ACIM: Por que a Unicamp sentiu a
necessidade de saber quanto custa em
média seus alunos?

CAMACHO: Nio existia nenhum tra-
balho similar no Brasil. Falava-se muito
que um aluno custa trés, quatro, cinco
mil doélares, mas ninguém sabia o valor
exato. E precisamos desse valor porque a
administragio da Unicamp tem a preocu-
pagdo de racionalizar os custos gerais da
institui¢do.

ACIM: Como foi a metodologia utili-
zada nesta pesquisa?

CAMACHO: Neste trabalho considera-
mos todas as despesas dentro da univer-
sidade, as diretas e indiretas. Era comum
dividir o montante dos recursos pelo ni-
mero de alunos. Mas isso ndo ¢ correto,
pois além das despesas que as universi-
dades efetuam na formagdo do aluno,

ferentes a alunos matri-
culados por curso € ano
letivo, apurou-se o custo por ano/aluno
e, através da média ponderada, o custo
médio do aluno por curso.

ACIM: Vamos falar de autonomia, que
€ uma luta das universidades para-
naenses ¢ foi conquistada em Sio Pau-
lo. O que mudou na Unicamp apés essa
conquista?

CAMACHO: Antes da autonomia a
Unicamp tinha um bom corpo de do-
centes com dedicagdo integral, mas es-
tava havendo uma grande evasio. A par-
tir da autonomia, a universidade ganhou
liberdade de gerenciamento e quem pas-
sou a atribuir reajustes salariais foi o
Conselho dos Reitores das Universida-
des Paulistas. Entdo, o minimo que
acontece € o reajuste pela inflagdo. Isso
conseguiu segurar o pessoal qualifica-
do.

ACIM: A autonomia niio pressupde 0
aumento de recursos, mas a distribui-
¢d0 mais racional deles...

CAMACHO: Correto. De 90 a 93 ado-
tou-se na Unicamp uma politica de
descentralizagio orgamentdria dando au-
tonomia para as unidades da universida-
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de. Houve a necessidade de enviar mais
recursos para essas unidades e para isso
diminuimos os recursos da reitoria. An-
tes vigorava a politica do chapéu na mio:
a reitoria ficava com tudo e as unidades,
que sdo os institutos, faculdades e cen-
tros de prestagdo de servigos, iam pedir
Tecursos.

ACIM: O que significou 0 aumento de
verbas para essas unidades?
CAMACHO: A produtividade da uni-
versidade como um todo aumentou e isso
se deve ao melhor gerenciamento dos re-
cursos dentro das unidades. Para se ter
uma idéia, o orgamento da Unicamp vem
decrescendo desde 1989, quando foi US$
256 milhdes. Em 93, ele foi US$ 217
milhdes. Entio houve queda no orgamen-
to enquanto a produtividade cresceu. Isso
tudo gragas a autonomia.

ACIM: Como ficou o quadro de funcio-
nirios apds a autonomia?

CAMACHO: Esta caindo gradativamen-
te. Em 1989 a Universidade tinha 9.605
funcionarios ativos. Em 93, caiu para
8.922. A mdquina deveria ser enxugada
ainda mais, mas é dificil em funcio da
estabilidade de muitos funcionarios.
Quando alguém se aposenta, ndo se con-
trata outro. Com os docentes acontece a

Franklin de Lima
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“De um modo geral, o sistema
universitdrio funciona mal e
deve ser reformulado. Deve

haver autonomia para que
as universidades possam
gerir a si mesmas”’

mesma coisa. Em 89 tinhamos 2.362.
Em 93 esse numero caiu para 2.114.
E é bom lembrar que neste periodo
foram criados 14 cursos noturnos e
para isso, ela ndo contratou nenhum
docente. A relagdo aluno/técnico ad-
ministrativo melhorou muito. Em 89
era de 2,2 ¢ hoje ¢ de 3,2. A relagdo
aluno/docente era de 5,4 em 89. Hoje
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1.000.000 DE UNIDADES VENDIDAS

\Vocé ainda vai ter um

E um banho de elegancia e economia. Na Vidracgaria Guaporé vocé adquire
0 box mais sofisticado do pais — Blindex Classic, com instalagio gratis.
Vale lembrar que a instalago pela Vidragaria Guaporé é a mais rdpida
da cidade. Aproveite. Venha nos visitar e conhega nossas linhas
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@ VIDRACARIA ® FONE: (0442)

LUAPORE 24-2235

AV, 19 DE DEZEMBRO, 569 - FAX: 24-6557 - MARINGA - PR

é 7,6. Tudo isso deu-se a forga atri-
buida ao reitor devido a autonomia. O
orgamento da Unicamp é de US$ 217
milhdes, maior que o de muitas cidades
brasileiras.

ACIM: O senhor acredita que as uni-
versidades paranaenses possam con-
quistar essa autonomia?

CAMACHO: Seci que ha muito inte-
resse por parte das universidades, mas
isso depende muito do Governo. Se
ele ndo tem interesse, entdo fica com-
plicado.

ACIM: Como o senhor analisa a situa-
¢do atual da UEM, com poucos recur-
sos para pesquisa e grande evasio de
doutores?

CAMACHO: Eu fico triste. Apesar de
ter saido de Maringa em 71, ainda me
considero maringaense e sempre acom-
panho de perto as universidades para-
naenses. A gente fica triste porque sabe
que a universidade tem toda capacidade
gerencial, tem os docentes qualificados e
passa a perdé-los por falta de recursos. E
preocupante.

ACIM: Uma parcela da sociedade de-
fende o fim do ensino gratuito. Qual a
posi¢io da Unicamp?

CAMACHO: Somos contrarios a essa
proposta. Se cobrarmos mensalidades
dos alunos, dispensando as verbas, con-
seguiremos manter apenas a graduagdo.
Sera impossivel manter o docente em
periodo integral. Hoje temos 85% dos
docentes nestas condigdes. A graduagdo
esta atrelada a pesquisa. Por outro lado,
em termos gerais, ndo podemos esperar
que o Estado mantenha como estd o
sistema universitario, sob sua tutela.
O sistema funciona mal e deve ser
reformulado. Deve haver autonomia
para que as universidades possam gerir
a si mesmas. Tem que haver captagdo
de recursos. Hoje na Unicamp 20% do
orgamento € de recursos extra-orgamen-
tarios. O Hospital Universitario, por
exemplo, recebe do SUS, e temos va-
rios outros convénios.

ACIM: A Unicamp tem mantido con-
vénios também com empresas?
CAMACHO: Sim, nos consideramos
esse contato de fundamental impor-
tincia para os dois lados, porque tudo
aquilo que ¢ desenvolvido dentro da
universidade € repassado para o setor
industrial. Por outro lado, esse con-
tato ¢ importante para as linhas de
pesquisa da propria universidade.
Nos temos hoje 800 empresas que sdo
parceiras da Unicamp.
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A violencia do transito

Imprudéncia e desrespeito a sinalizagdo. Estas sdo as principais causas do grande niimero de acidentes
em Maringd. A Secretaria dos Transportes promete mudangas para melhorar o sistema vidrio

Em 1957, quando José Quaglio
comprou seu Ford 37 para trabalhar
como motorista de taxi, o trinsito de
Maringa era bem calmo. “Sé aconte-
ciam pequenos acidentes, muitas ve-
zes provocados pela lama, que torna-
va as ruas muito escorregadias”, lem-
bra. Naquela época poucas ruas eram
pavimentadas, ndo haviam semaforos,
os carros tinham menos poténcia ¢ a
frota era bem pequena. o

Hoje, 37 anos depois, o transito
de Maring4 é um dos mais violentos
do Estado. Trafegar pela cidade ¢ um
exercicio de paciéncia. As ruas e ave-
nidas sdo largas, mas o excesso de
semaforos no centro, os quebra-molas
€ o desrespeito e a desatengdo dos mo-
toristas, aliados ao grande nimero de

veiculos, sdo responsiveis por cerca
de 20 acidentes didrios.

Grande parte dos pequenos aci-
dentes ndo sdo notificados pelo Pelo-
tdo de Trénsito do Quarto Batalhio
da Policia Militar de Maringa. Em 93,
o Pelotdo registrou mais de dois mil
acidentes, com 878 feridos ¢ 69 mor-
tes. Os pontos mais criticos do trin-
sito maringaense s3o os cruzamentos
das avenidas Morangueira ¢ Colom-
bo, Pedro Taques ¢ Colombo, Parana
e Brasil e Tiradentes com Paran4.

A Colombo também ¢ a campea
no numero de mortes. Em 93, 13 pes-
soas morreram nos acidentes da-Ave-
nida. Continuagdo da rodovia que liga
o Norte e o Noroeste do Parani, a
Colombo sempre representou um pro-

blema. Principalmente pelo trafego
intenso e pesado, e pela grande velo-
cidade desenvolvida pelos veiculos.
Poucos respeitam a velocidade maxi-
ma, de 60 quildmetros horarios.

Durante uma blitz realizada na
avenida com o objetivo de parar e fis-
calizar os veiculos que estivessem a
80 quilometros horarios, o Pelotdo de
Transito de Maringa foi obrigado a
mudar de estratégia. O radar consta-
tou que a velocidade média dos car-
ros era justamente de 80 quildmetros,
0 que obrigaria os guardas a pararem
a maioria dos veiculos.

Revoltados com tantas mortes na
avenida, os moradores da zona 7, o Rotary
Club Colombo e alguns comerciantes lo-
cais pediram a colocagdo de 22 quebra-
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Arquivo DNP

MORTES NO TRANSITO

% 1992 1993
| PEDESTRES 15 20
| MOTO/COM CAPACETE 01 07
- |MOTO / SEM CAPACETE 22 13
CICLISTAS g 07 15
OUTROS VEICULOS 06 14
TOTAL 9| 69

molas na via.

Contraria a colocagio de mais que-
bra-molas, a Prefeitura niio resistiu a pres-
sdo popular e acabou construindo 12 ao
longo da avenida. As obras custaram 18
mil dolares aos cofres ja mingados do
municipio. O comandante do Policiamen-

to Metropolitano, capitio Amadei, diz que
os indices de acidentes continuam altos ¢
que os redutores ajudam a diminuir o ni-
mcero de mortes.

Para o capitdo, a imprudéncia dos
motoristas continua e os qucbra-molas
apcnas obrigam os veiculos a diminui-

Indisciplina

Opublicitdrio Walter Thomé Junior
e o jornalista Marcos Zanatta sdo dois
criticos ferrenhos do trdnsito marin-
gaense. Zanatta jd se envolveuemvdrios
pequenos acidentes. Mas no ultimo, em
agosto do ano passado, seu Kadet sofreu
danos materiais e ele processou o moto-
rista do outro veiculo, que havia passa-
do o sinal vermelho. O caso acabou no
juizado de pequenas causas e o jornalis-
ta foi indenizado.

“Em Maringd os motoristas ndo
respeitamasleis de transito e os guardas

ndo sdo tdo rigorosos quanto deveriam
ser”, comenta Zanatta. Walter Thomé
Junior concorda com o jornalista. O
publicitdrio ndo dirige e fala com a
experiénciade quemjdlevouvdrios “sus-
10s” no trdansito.

“Os motoristas sdo indisciplinados.
Eles estacionam em locais proibidos e
fazem das avenidas verdadeiras pistas
de corrida. Para atravessar essas vias €
preciso ficar muito esperto”, afirma
Thomé. Ele lembra que sua colega, Ma-
ria Aparecida Coquemalla, morou em
Sdo Paulo, onde nunca se envolveu em
acidentes. “Com um ano de Maringd jd
bateram trés vezes no carro dela”, co-
menta.
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Capitao Amadei: “Motoristas é
que sao imprudentes”

rem a velocidade, fazendo com que qual-
quer acidente tenha propor¢des menores.
Contrario aos quebra-molas, o secretdrio
dos Transportes de Maringd, Claudiney
Vecchi, diz que o projeto de sinalizagio
da Avenida Colombo ja esta pronto ¢ deve
ser implantado ainda este ano.

Segundo Vecchi, o maior problema da
Colombo hoje sdo as copas das arvores,
que escondem a sinalizagdo. “Vamos im-
plantar semdforos ciclovisuais nos cruza-
mentos, nos moldes daquele ja existente
na Sdo Paulo com a Brasil”, promete o
secretario. Ele acrescenta que antes da
implantagdo do ciclovisual, o cruzamen-
to da Sdo Paulo com a Brasil cra oitavo
em acidentes. “Hoje ele nem aparece nas
estatisticas”, complementa.

Além da implantagdo de novos
semaforos, a Secrctaria de Transpor-
tes pretende ainda fechar a maioria
dos retornos da Colombo. “Hoje acon-
tccem muitos acidentes nestes retor-
nos envolvendo veiculos, principal-
mente caminhdes, que se preparam
para cruzar a pista contraria”, lem-
bra Vecchi. Outro projeto para a ave-
nida ¢ a implantagdo de uma lomba-
da eletronica, a titulo de experiéncia.

Este tipo de lombada foi implan-
tado pela primeira vez em Curitiba.
E colocado um dispositivo eletronico
na pista e quando o veiculo passa so-
bre ele, ¢ acionada uma espécic de
radar que mede a velocidade. Se hou-
ver excesso, automaticamente ¢ bati-
da uma foto do veiculo para, posterior-
mente, ser lavrada a multa. Recen-
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Silva Neto: “90% dos motoristas
niao conhecem os sinais
basicos de transito”

temente o Pelotio de Transito solici-
tou um radar a Prefeitura para ser uti-
lizado somente na Colombo.
PREFERENCIAL: Maringd ¢ uma
cidade planejada. Na teoria, o grande
nimero de avenidas teria de ajudar o
transito a fluir com facilidade. Mas
na pratica acontece o contrario. O co-
mandante do Pelotdo de Transito do
Quarto Batalhio, tenente Silva Neto,
diz que a maioria dos motoristas acha
que as avenidas em que trafegam sdo
sempre preferenciais. “Para que uma
rua ou avenida seja preferencial deve
haver sinalizagdo no local que indi-
que isso”, explica.

Teoricamente, todos os motoristas
teriam que conhecer a sinalizagdo do trin-
sito. Mas, na prdtica segundo o tenente,
isso ndo acontece. “Qualquer um que te-
nha carta € um motorista profissional, ou
seja, passou por um curso para se habili-
tar. Mas se for feita uma prova minima,
serd constatado que 90% deles ndo co-
nhece os sinais basicos de transito”, de-
safia.

Além de nio estarem familiarizados
com todos os sinais de trinsito, muitos
motoristas ainda desrespeitam a autori-
dade dos guardas. Silva Neto diz que 80%
dos infratores nio compreendem por que
estdio sendo multados. “Eles acham que
¢ arbitrariedade do policial. Ndo admi-
tem seu erro”, comenta. Para tentar s¢
livrar da multa, os motoristas pedem que
a adverténcia seja apenas verbal.

Diariamente os policiais de trinsito
se revezam nos principais pontos de mo-
vimento de Maring4. Mas o efetivo ndo ¢
suficiente para atender todo o municipio.
O Pelotio de Transito do Quarto Batalhdo
tem 76 policiais. Devido aos servigos in-
ternos burocraticos, férias, licengas e dis-
pensas médicas, sobram poucos para 0s
servigos de rua.

O capitdo Amadei diz que o ideal
seria a criagdo em Maringd de uma Com-
panhia de Trinsito, nos moldes da exis-
tente em Londrina. “Com a Companhia
passariamos a ter de 90 a 120 homens”,
explica. Além de mais policiais, a mu-
danga também contribuiria para o melhor
aparelhamento técnico. Até meados de ja-
neiro, o Batalhdo contava com seis motos
¢ uma viatura para o policiamento pre-
ventivo € ostensivo.

CORREDORES DAMORTE -1992

1° Lugar - Av. Colombo 13 mortes
2 Lugaf - Rodovia Sincler s
Sambati

3° Lugar - Av. Morangueira 5 mortes-

ALMOCO

EXECUTIVO
DEVILLE

O melhor almogo
executivo da cidade

no sistema self-service.
De 22 a sabado.

Jantar a luz de velas,
as 6° feiras.

Jantar a la carte,
de 2° feira a sabado,
com o piano do maestro
Paulo Giovanini.

MARINGA

Av Herval, 26 - Fone: 0442-26 1001
Telex: 442-211 - Fax: 0442-26 1977
Maring4 - Parané
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ELHO

O PAM traz mais
noticias saudaveis
para Voce:

e O associado do PAM conta,
agora, com S hospitais

conveniados em Maringa;

e Sdo mais de 450 empresas que
oferecem a mais de 15 mil
funcionarios a seguranca
integral do PAM; -

o Mais de 250 familias possuem
o Plano Familiar;

o lano de Assisténcia
Odontolégica ja garante o
sorriso de mais de 15 mil
associados;

* Hoje o PAM possui 220
meédicos conveniados, que
dao assisténcia total 24 horas.

Consulte-nos

phw

TSN i .5 A e L1
PLANO MARINGAENSE DE
ASSISTENCIA MEDICA
24-1530
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O efetivo do Pelotiao de Transito de
Maringa é apenas “razoavel”’

Apesar da precariedade de con-

digbes, o capitio Amadei costuma sa-
lientar que em primeiro lugar vem a
“qualidade” de cada policial. “Todos
os guardas de transito passam por um
curso, em que aperfeigoam as técni-
cas e também tém aulas de relaciona-
mento humano”, frisa.
MENORES: Nio sdo apenas os guar-
das de trdnsito que passam por aulas.
O Quarto Batalhdo desenvolve o PET,
Programa Educativo de Trénsito, vol-
tado para os menores que sio pegos
dirigindo e t€ém os veiculos apreendi-
dos. Neste caso, os menores € Seus
pais ou responsaveis tém que assistir
a uma aula sobre transito ¢ passam
ainda por uma prova para avaliar a
receptividade do ensino.

O PET foi implantado em 1987 e ja
atingiu 1.315 menores em 404 aulas. Me-
nores com até nove ¢ dez anos ja foram
surpreendidos dirigindo e passaram pelo
programa. A participagdo na aula e apro-
vagao na prova sdo condigdes para a li-
beragio dos veiculos apreendidos com me-
nores ao volante.

Além do PET sio realizadas campa-
nhas educativas em escolas e empresas
da area de abrangéncia do Quarto Bata-
lhdo. Nas escolas, o publico-alvo sdo os
alunos de primeiro grau. “As criangas
sd0 mais receptivas”, acredita o capitio
Amadei. Os préprios guardas de transito
ministram as aulas, utilizando cartilhas,
video e retroprojetor.

Nas empresas, as palestras abordam
mais como proceder a diregdo defensiva,

principalmente no trdnsito urbano. Em
1993 foram realizadas palestras em 17
escolas e 11 empresas, num total de 51
aulas, atingindo 8.736 alunos. Essa cam-
panha de educagdo no transito vem de
encontro a opinido da maioria de técni-
cos e autoridades, de que os principais
causadores de acidentes sdo a impru-
déncia e a negligéncia.

A diretora da ACIM e advogada,

Falta
educacdo

O empresdrio Paulo Pimenta, pro-
prietdrio da Cangdo Moveis, conside-
ra o transito maringaense “um dos
pioresdo Brasil”. Paraele, o principal
problema € a falta de educagdo dos
motoristas. Pimenta dirige hd 36 anos
e nunca bateu seu veiculo. Mas, o
respeito pelas leis do transito jd lhe
deram muita dor-de-cabega. “Dirijo
dentro da velocidade mdxima permiti-
da na cidade. Ai vém os apressados e
me xingam, dizendo que estou atrapa-
lhando”, explica.

Para o vendedor da Brasimac,
Aristides Gongalves, o transito ma-
ringaense é muito “conturbado”. Se-
gundo ele, algumas mudangas no siste-
ma vidrio poderiam melhorar o fluxo
dosveiculos. “A gente demoraaté meia
hora para se deslocar pelo centro em
pequenas distancias”, justifica.




Para Seravalli, motoristas nio
tem senso de coletividade

Noemi Seravalli, diz que falta “senso de
coletividade” entre os motoristas. “As
pessoas acham que por estarem em uma
cidade pequena ndo tém que tomar pre-
caugdes e acabam prejudicando os moto-
ristas mais atentos”, observa. Para ela,
os pedestres e ciclistas também colabo-
ram para piorar o transito.

“Em paises desenvolvidos o pedes-

tre nunca atravessa uma rua fora da fai-
xa de seguranga. E se ele esta sobre a
faixa, tem que ter a preferéncia”, expli-
ca. Segundo Noemi, os ciclistas também
desobedecem as leis e ndo sdo repreendi-
dos pelos guardas de trinsito. “Os poli-
ciais sio omissos com relagdo aos ciclis-
tas. Eles deveriam assumir um papel de
educadores e orientar as pessoas”, defen-
de a advogada.
MEDIA: Maringa tem uma das maiores
médias de carros por habitantes do Bra-
sil. Para cada 2,8 maringaenses existe um
veiculo, segundo o Detran do Parand. Ao
todo, rodam pelas ruas da cidade 87 mil
carros, para uma populagio de 243 mil
habitantes.

Como cidade-pdlo, Maringa recebe
diariamente centenas de pessoas da re-
gido, o que so6 agrava o quadro critico do
transito.

“Aos sdbados, quando vém mui-
tos carros da regido, e nos dias de
semana, nos horarios de maior movi-
mento dos bancos, a cidade fica qua-
se intransitivel”, comenta o taxista
Francisco Santos, ha 19 anos na pro-
fissdo. Ele lembra ainda a dificulda-

Mais de 11% dos acidentes em
Maringa em 93 envolveram motos

de de se transitar pela avenida Brasil
devido as espinhas de peixe — estacio-
namentos transversais do canteiro
central. E que muitos motoristas tra-
fegam lentamente a procura de uma
vaga. Uma missdo quase impossivel
nos horarios de maior movimento.

Francisco Santos gostou do semafo-
ro ciclovisual colocado no cruzamento da
Brasil e Sdo Paulo. “Deveriam colocar
semaforos idénticos em outros cruzamen-
tos onde a gente quase ndo €nxerga se o
sinal estd verde ou vermelho”, sugere.
Alids, semaforo € o que ndo falta no cen-
tro da cidade: desde a Sdo Paulo com a
Maud, passando pelo cruzamento com a
Brasil e Santos Dumont, até a Néo Al-
ves, sdo quatro seguidos em quatro quar-
teirdes.

O motorista de taxi José Quaglio
considera “muito boa” a sinalizagdo de
Maringa. Ele diz que os acidentes acon-
tecem em fungdo dos “maus motoristas”.
H4 37 anos dirigindo todos os dias pelo
centro da cidade, ele se orgulha de nunca
ter batido o carro ¢ até hoje s6 levou uma
multa de trinsito — “mesmo assim, in-
justa” diz ele.

José Quaglio classifica de “sorte”
essa sua “invencibilidade” no trinsito
maringaense. Humilde ele d4 uma recei-
ta simples para os motoristas. “Nos te-
mos que ter muito cuidado, temos que
cuidar mais dos outros do que da gente”,
ensina.

MULTAS: Além do grande nimero
de acidentes, outra prova de que falta

COMPLETO SERVICO
"A LA CART",
PIZZAS, RODIZIO
DE PICANHA,
SELF SERVICE
(por quilo no almocgo),
PRATOS ORIENTAIS

E MUITO MAIS !

Fone: 22-9162
Rua Santos Dumont, 2.555
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FROTA/REGIAO METROPOLITANA |

CIDADE FROTA POPULACAO MEDIA
MARINGA 85.596 243.286 2,80
SARANDI 2.080 48.680 22,44
MARIALVA 4.739 23.000 4,85
PAICANDU 1.044 22.562 21,66

Vecchi promete mudangas
para melhorar o transito

educagdo no transito € a grande quan-
tidade de multas aplicadas pelos guar-
das. O total de infragdes corresponde
a quase metade da frota de veiculos
de Maringa: 40.250 em 1993. No to-
tal, 35.468 motoristas foram notifica-

TECNOLOGIA CRIANDO EMOGOES

dos — as vezes um motorista comete
mais de uma infragdo.

A principal infragdo cometida ¢
o avango de sinal, com 8.625 repeti-
¢oes, bem superior a segunda coloca-
da, pilotar moto sem capacete, com
4.434. As duas infragdes sdo perigo-
sas. Grande parte dos acidentes acon-
tece nos cruzamentos, quando um dos

YAMAHA

MARINGA: (0442) 24-1034 - LONDRINA: (043) 323-7415 - UMUARAMA: (0446) 22-5861

SUPER JET SKI e toda linha YAMAHA com

financiamento de 3 a 24 meses, pelo BAMERINDUS,
em dolares ou cruzeiros reais, ou pelo

Consoéreio Nacional Yamaha, em 25 ou 50 meses.
Motonetas JOG-50 e AXIS 90, Motores

de Popa de 15 e 25 HP (Grupo de 12 amigos).

Vvo/llroc :

MOTOS E NAUTICA
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veiculos avanga o sinal vermelho. Pi-
lotar moto ¢ perigoso. Sem capacete,
uma imprudéncia.

No primeiro semestre do ano passa-
do, dos 2.652 veiculos envolvidos em aci-
dentes, 11,54% eram motos, num total de

.306. Destas, 105 eram pilotadas por

motoqueiros com capacete e 201 sem ca-
pacete. No ano todo, morreram sete
motoqueiros com capacete ¢ 13 sem o
equipamento.

MUDANCAS: Em breve, o trinsito
maringaense vai passar por uma “re-
volugdo” na darea central da cidade.
Primeiro, a prefeitura vai implantar o
Projeto de Carga e Descarga. O pro-
jeto foi aprovado depois de ampla-
mente discutido por técnicos da Se-
cretaria dos Transportes, Sindicato
das Empresas Transportadoras de Car-

- ga de Maringa e ACIM.

Claudiney Vecchi diz que o projeto
s6 ndo foi implantado no ano passado
devido a falta de verbas. “Ndo tinhamos
recursos. Sdo mais de 60 placas, tinta
solo, e isso ndo ¢é barato”, explica. Ele
promete que até margo a carga e descar-
ga sera regulamentada no centro. Com o
projeto, os carros € caminhdes terdo 13
metros no inicio de determinados quar-
teirdes para carregar € descarregar mer-
cadorias.

" O principal beneficio do Projeto de
Carga e Descarga € acabar com as filas
duplas no quadrilatero central da cidade,
0 que provoca muitos acidentes e torna o
transito mais lento. Outro projeto da Se-
cretaria dos Transportes ¢ a duplicagdo



Campanha de
conscientizacdo

O gerente da Via Vitre, Oswaldo
Gama, achao transito “terrivel”, prin-
cipalmente nosdias de chuva. Oswaldo
diz que os maringaenses sdo displicen-
tes, e que isso tem causado muitos
acidentes. O gerente aprovou o semd-
foro ciclovisual instalado no cruza-
mento das avenidas Brasil e Sdo Paulo
e acha que essa sinalizagdo deve ser
colocada em outros pontos da cidade.

Oproprietdrio daArili, Ariovaldo
Costa Paulo, concorda com Oswaldo
Gama e até indica os locais onde 0s
ciclovisuais deveriam ser instalados:
na Parand com a Tiradentes e na Sdo
Paulo com a Colombo. De um modo
geral, Ariovaldo considera o transito
maringaense violento, mas acrescenta
que essa é uma caracteristica de todas
as cidades médias e grandes do Brasil.
Para ele, a policia deveria fazer mais
campanhas de conscientizagdo dos
motoristas que desrespeitam os sinais
de trdnsito.

da avenida Anchieta, que passa ao lado
do Parque do Inga. Com isso, a Secreta-
ria espera desafogar a rua Santos Dumont
¢ a avenida Brasil no sentido leste-oeste,
no trecho entre as avenidas Laguna e Sdo
Paulo.

Ainda este ano a Secretaria dos
Transportes deve comegar a implan-
tar ciclovias em Maringd. A primeira
sera na avenida Pedro Taques, com
inicio na Praga Ari de Lima até o Par-
que do Inga. Depois serd construida
outra as margens do bosque da Zona
5, com a implantagdo de passarelas no
meio da mata para que as pessoas pos-
sam se exercitar.

Claudinei Vecchi diz que a
ciclovia da Pedro Taques serd
construida no canteiro central. Diaria-
mente milhares de ciclistas passam
pela avenida e os acidentes sdo cons-
tantes. Somente em dezembro do ano
passado, dois ciclistas morreram na
Pedro Taques. No ano todo, 15 ciclis-
tas morreram em Maringd. Em 1992,
haviam morrido 7.

VIADUTO: A Secretaria dos Trans-
portes prevé a transferéncia do Ter-
minal Urbano de Onibus para o Novo

PRINCIPAIS INFRACOES DE TRANSITO

Avango de sinal 8.625
Moto sem capacete 4434
Desobediéncia & sinalizag@o 3.863
Estacionamento proibido 3.420
Fila dupla 3.071

Centro, desobstruindo a avenida
Tamandaré, que voltard a ter um trin-
sito normal. O viaduto da avenida Sao
Paulo sera aterrado, facilitando o
acesso de Oonibus. A rua Joubert de
Carvalho voltara a ter mdo unica. A
avenida Projetada serd interligada
com a Bento Munhoz da Rocha, crian-
do mais uma opgio de<rafego no sen-
tido leste-oeste, que hoje € feito pela

Santos Dumont ¢ Brasil.

O terminal Rodovidrio saira do cen-
tro da cidade e sera transferido provavel-
mente para o Contorno Sul, proximo ao
Conjunto Borba Gato. As obras do Con-
torno Norte comegam no segundo semes-
tre ¢ esta via devera aliviar o trafego pe-
sado da Colombo. Por fim, a avenida
Gastdo Vidigal serd duplicada da Colom-
bo até o aeroporto.

No Restaurante e Pizzaria ® Qasario

vocé tem a sensagdo de estar fazendo
parte de um grande banquete.

Com um cardapio variado e muito

bem cuidado, oferecemos o melhor em:

* Rodizio de Picanha + Servigo a La Cart
* Atendimento a Grupos de Excursoes
» Ar Condicionado * Musica ao Vivo

B Casario

A Pizzaria da Familia

DIARIAMENTE ALMOCO E JANTAR

Av. XV de Novembro, 492 - Fone: (0442) 22-6903 - A 50m da Catedral - Maringa - PR
Contatos com Renato ou Valmor
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Via Satélite
No ultimo dia 5 de fevereiro, todo
opaispode conhecerumpouco davida
do empresdrio maringaense Antonio
José Ramos Silvestre Ferreira, da Vi-
nicola Intervin - Internacional de Vi-
nhos. Membro de uma das familias
mais tradicionais no ramo de vinhos
da Europa, Silvestre chegou ao Brasil
em 1975 ededicou dez anos apesquisa
de uma variedade de uva que se adap-
tasse ao solo brasileiro. O projeto deu
certo e hoje a Intervin produz os me-
lhores vinhos do Brasil. A historia foi

ao aratravésdo programa “Gente que
Faz”, produzido pelo Bamerindus e

veiculado pela Rede Globo.

OVERDRIVE
PENTIUM
READY

ENTRY 486
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| ll  20% DE ENTRADA E SALDO
EM ATE 12 PAGAMENTOS,
TRES ANOS DE GARANTIA

LIGUE JA: (0442) 24-6060
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Copeizm

Metas incluem Forum

A realizagdo de um Férum Empresarial é um dos principais

objetivos do Copejem este ano. Com a realizagcdo de eventos,

a diretoria espera chamar a atengdo dos novos empresdrios
e aumentar seu quadro de associados

Depois de um
més de paralisagdo
das atividades, a di-
retoria do Copejem,
Conselho Perma-
nente do Jovem Em-
presario da Asso-
ciagdo Comercial e
Industrial de Ma-
ringd, voltou a se
reunir no final de
janeiro. Nesta pri-
meira reunido de

1994, os diretores
tragaram as mectas
de trabalho para
este ano. Entre as propostas, esta a rca-
lizagdo de um “Forum Empresarial”,
com a participagdo de profissionais da
area de informatica, tributagio, marketing,
terceirizagdo e franchising.

O presidente do Copejem, Rubens
Abrio, diz que o conselho pretende fir-
mar parcerias com, no minimo, duas
outras entidades para viabilizar a reali-
zagdo do Férum. “No ano passado rea-
lizamos diversos eventos em parceria
com o Sebrae, a Junior Consultoria e a
propria universidade. Nossa intengdo
€ trabalhar sempre em conjunto com
esses parceiros, o que valoriza qualquer
promogdo nossa”, enfatiza Abrio.

Além da realizagdo de eventos, 0
Copejem deve ainda trabalhar em con-
Jjunto com a ACIM, se colocando a dis-
posicdo da entidade para executar fun-
¢oes que forem determinadas pela direto-
ria executiva e que estejam dentro do per-
fil do conselho. Com isso, Rubens Abrio
ratifica uma promessa feita logo que to-
mou posse no ano passado — “Queremos

ser o brago direito da Diretoria da
ACIM”.

Abrio: objetivo é aumentar o quadro de associados

ASSOCIADOS: Desde que a atual
diretoria assumiu o Copejem, o conse-
lho tem sc destacado pelo dinamismo.
Através desse trabalho, a diretoria ja
cadastrou quase 100 associados. “Nos-
so objetivo ¢ aumentar ainda mais
o quadro de jovens empresarios que
participam do Copejem”, afirma o
presidente.

Rubens Abrdo frisa que ao associar-
se ao Copejem, 0 jovem empresario nio
assume compromisso algum. “Ndo exis-
tem taxas. Queremos os jovens empresa-
rios ao nosso lado para detectarmos quais
0s seus anseios e realizarmos eventos que
venham a contribuir para sua melhor for-
magdo como dirigente empresarial”, ex-
plica Abrdo.

O presidente do Copejem lembra que
o conselho ja vem dando essa contribui-
¢A0 aos jovens empresarios através de cur-
sos, seminarios, palestras, debates e ou-
tros eventos. “Essa nossa unido ¢ inte-
ressante na medida em que poderemos
crescer juntos através da troca de infor-
magdes com pessoas mais experientes que
nos”, diz.



INFORME ESPECIAL

WAKAWASHI

sabor do oriente

Um pedago do Japao no centro de Maringd. Esta é a impressao que se tem ao entrar
no Wakawashi. O mais novo restaurante tipico japonés da cidade

O maringaense
amante da cozi-
nha japonesa ja
pode saborear as
delicias da culi-
ndria oriental sem sair da cida-
de. Com a inauguragdo do Res-
taurante Wakawashi, no dia 20
de janeiro, Maringa ganhou um
dos mais completos centros da
culindria do Japdo, instalado no
Brasil.

Para oferecer aos clientes a
esséncia da cozinha japonesa, o
casal proprictirio do Wakawashi,
Gaku e Akemi Kawaguchi, visi-
tou restaurantes de varias cida-
des do Japdo. Além disso, eles
também buscaram subsidios nas
melhores casas tipicas da Euro-
pa, Estados Unidos ¢ Brasil.

Outro detalhe exclusivo do
Wakawashi € o Zashiki. Sio
duas salas de refei¢Ges, como as
existentes no Japao. No zashiki
sO se entra descalgo e come-se
“sentado” no chdo sobre almo-
fadas. “E a tipica sala de refei-
¢oes do japonés”, diz Akemi.
Para usar este espago € preciso
fazer reservas.

A qualidade dos produtos
servidos no Wakawashi também
¢ uma preocupagdo constante
dos seus proprietdrios. Para se
ter uma idéia, os ingredientes
dos pratos chegam trés vezes por
semana via aérea vinda de Sdo
Paulo. “S¢ trabalhamos com
produtos frescos, 0 que garante
a textura ¢ o sabor original dos

“Quem for ao Wakawashi
vai se sentir como se estivesse
no Japdo. Nos preocupamos com
todos os detalhes para termos uma casa
genuinamente japonesa”, comenta
Akemi Kawagushi. Desde ingredientes
utilizados para preparar os pratos, até a
maneira como eles sdo servidos, tudo
segue rigorosamente a fradigdo milenar
do oriente.
HARMONIA: Segundo a tradigdo ja-

O casal proprietario do Wakawashi,
Gaku e Akemi Kawaguchi

ponesa, os pratos, antes de serem sabo-
reados, devem ser admirados. Por isso,
sdo decorados e cada um tem seu signi-
ficado. “Esta simbologia ¢ mais usada
no sushi e no sashimi, onde a disposi-
¢do dos produtos mostra a preocupagio
que os japoneses tém de viver em har-
monia com a natureza”, explica Akemi.

nossos pratos”.

Este padrao de qualidade é
supervisionado pelo mestre
Minoru Kuno. Com experién-
cia no Japdo, Kuno foi convidado pelo
casal Kawaguchi para coordenar os tra-
balhos no restaurante. O Wakawashi
abre de terga a domingo, no al-
mogo ¢ jantar. Ele estd localizado
na Avenida Tiradentes, 195. As reser-
vas podem ser feitas pelo telefone —
(0442) 23-1079.

“ »
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Autoridades e liderangas empresariais participaram

Antes de saboreados Os pratos

da inauguragio do restaurante devem ser admirados
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EMPRESAS

S/A, por que nao?

Um investimento inicial de US$ 2 mil, cotizado entre 100 empresdrios, se transformou
em uma Holding com 11 empresas e um patrimonio de US$ 1 milhao

Ditados populares co-
mo “a unido faz a for¢a”
ou “de grdo em grio a ga-
linha enche o papo” po-
dem explicar o sucesso das
Empresas de Participa-
¢oes, uma idéia que nas-
ceu em 1988 em Umuara-
ma e que se espalhou por
todo o Noroeste do Para-
na. A experiéncia come-
¢ou com a Holding UM
Administra¢do de Investi-
mentos S/A, empresa cria-
da por 100 associados que
investiram 20 ddlares cada
um, pagamento realizado
em quatro parcelas.

Com este investimen-

tavel, causando a migragdo
dos agricultores, que dei-
xavam o campo em busca
de melhor sorte na cidade.
O algoddo era uma das
- poucas alternativas de ser-
2| vigo para os trabalhadores
volantes. Com a seca, a ini-
ca fonte de renda de milha-
res de familias se esgotou.
Em 1988 acontece-
ram até saques a supermer-
cados em Umuarama.
Preocupadas com o quadro
de instabilidade social, as
entidades do municipio se
reuniam frequentemente €
abriam frentes de trabalho
ou distribuiam alimentos

to inicial, a UM montou
uma Corretora de Seguros.
Depois, instalou uma industria de tecela-
gem € os negdcios ndo pararam por ai.
Hoje sdo 11 empresas que geram cente-
nas de empregos e tém um capital ava-
liado em US$ 1 milhdo. Através do
Sebrae, o projeto se disseminou pela re-
gido e hoje 50 empresas de participa-
¢des ja foram constituidas nos pe-
quenos municipios do Noroeste.

ANGUSTIA: Por ironia, foi a crise ge-
rada principalmente pela longa seca de
1988 que propiciou o clima para a cria-

Uma das empresas da Holding é a Umuarama Téxtil

¢do das empresas de participagdes. Na-
quela época o entdo diretor da unidade de
Umuarama do extinto Badep, Eron
Marchiori, tinha acabado de chegar na
cidade. Ele notou a angustia da regido,
que fora rica nos tempos da colonizagdo
quando a madeira era abundante e, pos-
teriormente com o ciclo do café.

No final dos anos 80, o solo estava
depauperado, as erosoes ja eram alarman-
tes e a pecuaria comegava a tomar conta
do campo. O empobrecimento foi inevi-

Estatuto

A diretoria da Holding ndo recebe
saldrios. Todo o lucro é reinvestido em
novos empreendimentos ou na moderni-
zagdo das atuais empresas. E que a UM
nasceu com objetivos de longo prazo, vi-
sando proporcionar o maior niimero pos-
sivel de empregos, além das metas finan-
ceiras. E uma das razoes para o sucesso
da empresa é a rigidez do estatuto.

Eron Marchiori pesquisou o estatuto
de vdrias empresas similares, que ndo ob-

tiveram bons resultados, observando os
pontos positivos e negativos. “So entdo
criamos nossas prdprias regras”, revela.
De acordo com o estatuto, nenhum as-
sociado pode ter mais que 10% das
acoes da empresa. Independente do nii-
mero de agdes, cada voto dos acionis-
tas tem peso igual.

Pela lei das S/As, cada associado que
resolve deixar a empresa, deve oferecer
suas agdes para os outros acionistas. A
diretoria se reline uma vez por semana na
sede da UM Factoring Empresarial Lida.,
uma das empresas do grupo.
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entre as familias mais po-
bres, 0 que apenas ameni-
zava por alguns dias o sofrimento destas
pessoas.

“O processo que levou Umuarama
da riqueza ao empobrecimento foi rapido
demais e as liderangas ndo analisavam a
viabilidade da industrializagdo como for-
ma de gerar cmpregos € mais renda”,
analisa Eron Marchiori. Participando de
recunides das entidades locais, ele notou
que o ambiente era fértil para o
soerguimento da regido.

Segundo Marchiori, havia concentra-
¢do de renda e as pessoas mais abastadas
eram “bem intencionadas, s6 que ndo sa-
biam como investir no setor produtivo”.
Foi neste clima que o entdo dirctor do
Badep propds a criagdo da UM Adminis-
tragdo de Investimentos S/A. “Cada um
entraria com um capital que nio faria falta
para ninguém e seria destinado a uma
causa nobre”, lembra.

O sucesso da idéia foi grande e 127
pessoas mostraram interesse em partici-
par do projeto. A empresa foi fundada
com 100 sdcios. O primeiro passo foi pro-
mover palestras com especialistas em di-
versas areas. Apos uma destas palestras
surgiu a idéia de se criar uma corretora



.

de seguros. “Nos propusemos a analisar
qualquer idéia e casualmente criamos um
lema: “Por que ndo?”, nada ¢ impossi-
vel”, recorda Marchiori.

A idéia vingou e nascia a maior
Corretora de Seguros da cidade. “Ha-
viam trés corretoras em Umuarama e nos-
sa filosofia nunca foi entrar em concor-
réncia. Mas elas especulavam muito. Com
nossa entrada no mercado, regularizamos
a situagdo e hoje convivemos com outras
19 corretoras”, justifica Marchiori. O fato
¢ que a primeira empresa da Holding ge-
rou receita e passou a ser um local de
encontro dos associados.
TECELAGEM: Mas, a idéia fixa da UM
era montar uma industria para possibili-
tar a geragdo de empregos. Foi montado
um projeto de uma tecelagem plana, apro-
vado em assembléia pelos acionistas. Va-
rias maquinas usadas foram compradas €
o projeto caminhava a passos largos até
que no inicio do Governo Collor o di-
nheiro foi confiscado durante o plano eco-
ndmico da ex-ministra Zélia Cardoso de
Meclo. “As dificuldades nos mostraram
diversos caminhos e optamos por reali-
zar parceria com outra empresa’, conta
Eron Marchiori.

Assim, a UM se associou ao Grupo
Profértil, que acreditou no projeto da
tecelagem e investiu na fundagdo da
Umatex — Umuarama Téxtil Ltda. Hoje a
empresa gera 90 empregos dirctos,
produz 400 mil sacos de algoddo por més
¢ comercializa essa produgdo com
os estados de Sdo Paulo, Mato Grosso,
Mato Grosso do Sul , Rondodnia, além do
Parani. A Umatex se pagou em 25 me-
ses.

Com o sucesso dos primeiros em-

Marchiori: levando a experiéncia da
UM para outros municipios

preendimentos, a UM passou a ser
procurada por empresarios em busca de
parcerias. A empresa se associou ao gru-
po Mabuchi, que produz e exporta
bosques de papeldo para os casulos do
bicho da seda. A UM também montou
um escritdria de contabilidade, uma re-
presentagdo comercial e até uma Factoring,.

No total, as 11 empresas da UM Ad-
ministragdo de Investimentos geram 450
empregos diretos, 300 semi-diretos em
empresas de mio-de-obra sazonal, sem
contar os indiretos. Em novembro do ano
passado os acionistas aprovaram trés pro-
jetos. Estava prevista para o final de ja-
neiro a inauguragdo de um supermercado
no atacado. Os outros projetos s30 na area
de fundigio de aluminio e consultoria de
projetos industriais.

Desmistificar

Desde o inicio do ano passado o ex-
diretor do Badep, Eron Marchiori é
consultor do Sebrae de Umuarama. Ele
levou na bagagem a experiéncia como
acionista e umdos criadores das empre-
sas de participagdes, e tem feito iniime-
ras palestras sobre o tema pelas cidades
da Regido. Segundo cdlculos de Eron,
pelo menos 50 empresas jd foram cria-
das. “Dentro de dois anos elas vao ala-
vancar a economia da Regido”, prevé.

Eron acredita que essas empresas
representam um processo interessante
até para terceirizagdo por parte das
grandes empresas. Mas, sobretudo, é
uma saidaparaos pequenos municipios.

“Todas as cidades tém algumas pessoas
talentosas que podem se unir aquelas
que possuem visdo administrativa e fi-
nanceira para montar essas empresas”,
ensina.

- Segundo Eron, qualquer um pode
participar de uma empresa como a UM,
desde membros de clubes de servigo,
professores, funciondrios de escritorios,
gerentes de lojas, bancos, bancdrios,
além de empresdrios. “Alguns prefeitos
se elegem prometendo industrializar o
municipio atraindo empresas grandes.
E preciso desmistificar essa idéia. Difi-
cilmente uma grande empresa se instala
em um pequeno municipio. E preciso
encontrar solugdes caseiras, com a
unido de liderangas, entidades e talen-

OSMELHORES

VINHOS IMPORTADOS

OSMELHORES

MOLHOS DA REGIAO

OSMELHORES

RECHEIOS

OS MELHORES

COMEM NO NOSSO
RESTAURANTE!

Rua Santos Dumont, 3385 - Centro
(ao lado da Telepar Celular - Maringé

Reserva pelo fone:

(0442) 24-9659

tos”, receita o consultor.
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PRO-UEM

desafio da autonomia

Grupo de maringaenses cria Associagdo Pro-Desenvolvimento para resgatar a
saude financeira e a qualidade de ensino da Universidade Estadual

Pranklin Lima

Buscar solugdes para os
problemas financeiros e
alternativas para a melho-
ria da qualidade de ensi-
no na Universidade Esta-
dual de Maringd. Com es-
tes objetivos um grupo de
cerca de 300 pessoas de-
cidiu criar uma entidade

em 1989 — mas até agora
as ag0es se limitavam a pre-
senga de professores de Ma-
ringd nos cursos de espe-
cializagdo, mestrado e dou-
torado oferecidos por Cam-
pinas.

AUTONOMIA: Com a
criagdo da Pro-UEM, ¢ es-
perada a ampliagdo do in-
tercimbio entre as duas ins-
tituigdes. Segundo o presi-
dente do Consclho Diretor
da Associagdo, Annibal
Bianchini da Rocha, Ma-
ringd vai aproveitar a ex-

que servisse de elo de li-
gagdo entre a comunida-
de universitaria, as auto-
ridades governamentais, e
a populagdo residente na regifio de abran-
géncia da UEM.

Assim, no dia 23 de novembro de
1993 foi oficializada a Associagio Pro-
Desenvolvimento da Universidade Esta-
dual de Maringa, a Pro-UEM. Entre as
pessoas que formalizaram a entidade es-
tavam presidentes de associagdes de clas-
se, sindicatos, clubes de servigos, empre-
sarios, ex-alunos, professores e reitores.

Sdo pessoas interessadas em aproxi-
mar a Universidade dos empresarios e da
populagdo, a0 mesmo tempo que, por sua
representatividade, conseguem abrir ca-
nais de comunicagio com os governos
Estadual e Federal e até com organismos
nacionais e internacionais. Elas sabem
que o sistema de ensino superior do Pa-
rana passa por dificuldades que nio se-
rdo solucionadas unicamente com agoes
governamentais.

CAMINHOS: A formagio de parcerias
com empresas ja provou ser um dos ca-
minhos viaveis para a melhoria da quali-
dade de ensino e da satde financeira das
instituigdes. “A universidade deve estar
direcionada para atender a vocagio so6-
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A palestra de Nelson Camacho, da Unicamp, foi a
primeira atividade da Pro-UEM, em 1994

cio-cconomica da sua regido de abran-
geéncia”, avalia Luiz Lourengo, presiden-
te da Cocamar ¢ da Pr6-UEM.

Foi o que fizeram as universidades
publicas do Estado de Sdo Paulo. Elas
conquistaram autonomia financeira e
quando viram que os recursos destinados
pelo governo eram insuficientes, abriram
suas portas para a iniciativa privada. No
caso da Unicamp — Universidade de Cam-
pinas — estas associagdes possibilitaram,
no ano passado, um crescimento de 25%
sobre a arrecadagdo de 1992, algo em
torno de US$ 20 milhdes.

Os dados sobre a experiéncia da
Unicamp foram repassados aos membros
da Pr6-UEM pelo diretor-técnico da As-
sessoria de Planejamento Orgamentdrio
da Universidade de Campinas, Nelson
Antdnio Camacho. Ele esteve em Marin-
g4 no dia 13 de janeiro para fazer uma
palestra a convite da Associagio Pré-De-
senvolvimento.

Camacho ¢ representante da Pro-
UEM na Unicamp. As duas universida-
des ja mantém convénio de irmandade —
0 primeiro do pais no género, firmado

periéncia de Campinas ¢
adaptd-la a sua realidade.
“A primeira luta sera pela
autonomia universitdria.
Hoje em Sdo Paulo, a dotagdio orgamen-
taria tem por base a arrecadagdo do
ICMS. Isto possibilita a elaboragdo de
um orgamento seguro ¢ o fim da politica
do pires na mao”, declara.

O presidente da ACIM e membro da
diretoria da Pro-UEM, Massao Tsukada,
acredita que com um orgamento garanti-
do, as universidades passam a gerenciar
melhor seus recursos. “Os investimentos
serdo feitos em areas definidas de priori-
dade para a melhoria do ensino, da pes-

. quisa, e do relacionamento com a comu-

nidade”, diz. Ele afirma ainda que me-
lhor gerenciadas, as instituigdes vdo esti-
mular o desenvolvimento do Parana.

Para o reitor da UEM, Décio
Sperandio, a criagdo da Associagdo ¢ um
marco na histéria da Universidade. Ele
lembra que durante muito tempo a UEM
esteve fechada dentro de si mesma e que
ja era hora dela se abrir para a regido.
“Sera um caminho de mio dupla cheio
de beneficios para ambas as partes. Va-
mos trabalhar ao lado da comunidade que
estara mais sensivel aos problemas da ins-
tituigdo”, prevé.



Oportunidade para a vida

Apds ser assaltado, padre maringaense decide combater a criminalidade e com apoio da
comunidade cria instituto para cuidar da reintegracdo social dos presos de Maringd

Padre Schneider mantém contatos semanais com os presos

A crise do sistema penitenciario tem
sido tema de debate nacional nos ultimos
anos. A superpopulagio carceraria e o Po-
der Jucididrio lento transformam presi-
dios e cadeias em verdadeiros barris de
pélvora prestes a explodir. Rebelides €
fugas sdo constantes. Somente em janei-
ro elas ocorreram as dezenas em todo 0
pais. Nenhum estado ou municipio estd
imune a este mal.

Preocupadas com esta situagdo cad-
tica, muitas cidades brasileiras estdo de-
senvolvendo projetos de aproveitamento
da mado-de-obra carcerdria e de reinte-
gragdo do preso na comunidade. Nestas
localidades, a sociedade civil organizada
forma associagdes, que fazem o acompa-
nhamento psicoldgico, social e juridico
dos condenados. O objetivo ¢ prepara-los
para enfrentar a vida apds o cumprimen-
to de suas penas.

Em Maringd, a experiéncia ¢ recen-
te. Mas os resultados ja comegaram a apa-
recer. No dia 27 de dezembro de 1993
foi criado o Imares — Instituto Marin-
gaense de Reintegragdo Social. A idéia
de fundar o instituto foi do padre Geral-
do Schneider. Depois de ser assaltado por
dois marginais armados, o padre decidiu

fazer algo para conter a marginalidade
na cidade.

EXEMPLOS: Acostumado a trabalhar
na area social, padre Schneider optou por
atacar o mal pela raiz. Um dos caminhos
encontrados foi o da reintegragdo dos pre-
sos na sociedade. A primeira atitude dele
foi a de buscar subsidios em Sdo José dos
Campos ¢ Bauru, cidades do Estado de
Sdo Paulo.

Nestas duas cidades existem asso-
ciagdes formadas por membros da comu-
nidade que trabalham na reintegragao dos
presos, com resultados positivos. Em Sao
José dos Campos, a associagdo existe ha
vinte anos. Neste periodo ela conseguiu
reduzir de 80% para 4% o grau de rein-
cidéncia dos presos libertados do presi-
dio da cidade.

Para chegar a este indice foi neces-
sario um trabalho de conscientizagdo de
certos setores da sociedade e do apoio da
classe empresarial. Hoje € comum ver pre-
sididrios e ex-presididrios trabalhando em
estabelecimentos comerciais de S3o José
dos Campos. Ao mesmo tempo em que
cria oportunidades de emprego, a asso-
ciagao cuida da educagio dos presos.

O projeto de educacdo ¢ um dos mais

gratificantes para os membros da asso-
ciagdo. Principalmente quando, a partir
da escolaridade oferecida, os detentos con-
seguem se formar em cursos de nivel su-
perior. Além do que, alfabetizados, os pre-
sos se inserem com mais facilidade no
mercado de trabalho.

Em Bauru, o padre Schneider en-

controu uma associagdo semelhante. Dos
600 presos do Instituto Penal Agricola,
200 trabalham no comércio e nas obras
da construgdo civil da cidade. Para 1994,
a previsdo ¢ dobrar este nimero. Nas duas
cidades, as associagdes oferecem ainda
acompanhamento juridico para os conde-
nados. Este acompanhamento ajuda na
revisdo de penas e na obtengio de benefi-
cios para os detentos.
MARINGA: Segundo padre Schneider,
em Maringd, o Imares, além de trabalhar
na reintegragdo dos presos, vai se preo-
cupar com a recuperagio de toxicOma-
nos, com os menores abandonados e com
familias desajustadas. “De acordo com o
desenvolvimento do trabalho, vamos am-
pliar nosso grau de atuagiio”, explica.

Para desenvolver este trabalho, o re-
ligioso tem o apoio do Poder Judiciério,
da policia, da Associagio Comercial e In-
dustrial, de clubes de servigo e da Uni-
versidade Estadual. “Quando falei com
estas entidades e pessoas recebi apoio in-
condicional 4 idéia. Na verdade, todos
sentiam a necessidade de se fazer algo
em beneficio dos presos, mas faltava al-
guém para encabegar o projeto”, comen-
ta.

Com a sociedade civil envolvida, em
menos de um més padre Schneider ja
mostrou os resultados do trabalho do ins-
ututo. A primeira agfio do Imares foi con-
seguir junto ao CES — Centro de Estudos
Supletivos - a criagdo de um niicleo do
6rgdo na cadeia de Maringa. A partir des-
te més, os 210 presos terdio a oportunida-
de de iniciar ou concluir seus estudos de
1° e 2° graus.

Além dos cursos supletivos, o CES
vai fornecer equipamentos para a insta-
lagdo de uma pequena grifica no pitio
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tual para estas pes-
soas abandonadas”,
diz o religioso.

Esta iniciativa
rendeu ao padre
Schneider duras cri-
ticas por parte de pes-
soas que ainda ndo
compreenderam a ex-
tensdo do trabalho
proposto pelo Imares.
Em contrapartida, as
liderangas da cidade
aplaudiram a atitude

da cadeia de Maringd. O maquindrio fun-
cionarda em um pavilhdo a ser construido
pela Prefeitura. A grafica vai gerar 20
empregos para os presos € produzir as
apostilas dos cursos ministrados pelo Cen-
tro de Estudos Supletivos.

PINTURA: Outra iniciativa do Imares
foi providenciar a pintura das galerias e
das celas da cadeia. O trabalho foi feito
pelos proprios presos, com latas de tintas
e pincéis doados pela comunidade. “En-
quanto o novo presidio em construgdo nio
¢ concluido, tivemos que melhorar as con-
digGes da atual cadeia. Optamos por me-
lhorar o visual interno do prédio, que es-
tava com as paredes sujas”, declara pa-
dre Schneider.

A pedido dos presos, o Imares
passou também a fornecer matéria-
prima para confecgdo de trabalhos ar-
tesanais. Padre Schneider considera o
artesanato uma forma de terapia
ocupacional que serve ainda como al-
ternativa econdmica para os detentos.
“A ociosidade é um mal terrivel. Sem
atividade, o presididrio tem tempo de-
mais para pensar em bobagens”.

Para mostrar a toda comunidade ma-
ringaense o trabalho dos presos, o religio-
SO organizou uma exposi¢do em uma agén-
cia bancaria no centro da cidade. “Exis-
tem verdadeiras obras de arte. Isto im-
pressionou muito os maringaenses. Ago-
ra vamos viabilizar a comercializagio dos
produtos, para estimular a produgio mais
rapida de outras pegas”, afirma.
APADRINHAMENTO: Mas, de todas
as iniciativas do Imares, a que deu mais
repercussdo foi o apadrinhamento dos pre-
sos sem familias por casais de Maringa.
Em apenas dez dias, 35 casais se ofere-
Ceram para ser padrinhos dos detentos.
“Os padrinhos vio fazer o acompanha-

mento do preso durante o cumprimento
da pena. Eles dario apoio moral e espiri-

Artesanato: terapia ocupacional e combate a ociosidade

do idealizador do ins-
tituto. Dom Jaime
Luiz Coelho, arcebispo diocesano, consi-
dera a atitude do religioso, “uma obra
santa”.

Como prova do seu apoio, Dom

Jaime visitou os detentos da cadeia
de Maringad ao lado do padre
Schneider. Na ocasido, o arcebispo
mandou um recado para os criticos
da iniciativa. “Estas pessoas se di-
zem catolicos, mas ndo sdo. Os valo-
res cristios ndo vingam na vida de-
les”.
BETINHO: Leonil Cunha Pinto, dele-
gado-chefe da 9* SDP e responsavel pela
cadeia de Maringd, compara o trabalho
do padre Schneider a campanha contra a
fome e a miséria desencadeada pelo so-
cidlogo Herbert de Souza, o Betinho. O
delegado também tem sua opinido sobre
os criticos do projeto: “Quem critica, na
verdade, nunca fez nada pela comunida-
de. Sdo pessoas que cruzam os bragos €
jogam toda a culpa no Estado”.

Pedro Granado Martines, diretor
para Assuntos Comunitdrios da ACIM,
diz que a obra do padre Schneider ¢ “ex-
traordinaria”, porque combate o mal pela
raiz. Ele acredita que muitos presos
cairam na marginalidade por um des-
cuido. “A maioria € recuperavel. O
que falta sdo agdes, como a do padre
Schneider, para integra-los na sociedade,
j4 que muitos ndo tiveram esta oportuni-
dade ainda”.

O empresario lembrou que em
1992 a ACIM realizou o 1° Férum de
Debates sobre Seguranga Publica de
Maringa. “Naquela ocasido discuti-
mos a prevengdo € combate 4 margi-
nalidade. Conseguimos varios resul-
tados positivos, € a criagdo do Imares
vem somar com a preocupagio da As-
sociagdo Comercial e Industrial, em
combater os indices de criminalidade
em Maringd”.
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Como abrir uma empresa

A abertura de uma empresa requer muito folego, jd que os tramites burocradticos sao muitos.
Mas, umn bom contador pode evitar muita dor de cabega

Muitos empreendedores ja pensaram
em desistir de abrir uma empresa diante
da burocracia oficial. Se ndo bastassem a
inflagdo, as altas taxas de juros e todas
as dificuldades que nossa economia atra-
vessa, ainda existe uma série cansativa
de etapas a serem vencidas na busca do
registro de uma nova empresa.

Para facilitar a vida dos empreen-
dedores, o Sebrae editou o manual
“Como Registrar uma Nova Empresa”.
O manual indica, passo a passo, 0 que
deve ser feito, desde a solicitagdo de apro-
vagio do local onde a empresa serd ins-
talada, do nome comercial escolhido, até
informagdes sobre a contribuigdo sindi-
cal e tipos de notas fiscais a serem utili-
zadas.

Mas, mesmo com o manual, dificil-
mente o empreendedor vencera sozinho
todas as etapas para abrir uma empresa.
A solugdo € passar esta maratona para
um contador tarimbado. E, para chegar
até o contador ja sabendo diferenciar as
micro, pequenas e grandes empresas, a
importincia de cada passo a ser seguido
e outros detalhes, o empreendedor pode
procurar uma unidade do balcdo Sebrae,
onde tera uma consulta gratuita com um
dos técnicos.

Além de abordar os trimites buro-
craticos sobre a abertura de novas
empresas, os consultores do Sebrae
procuram conscientizar os empreendedo-
res sobre as condigdes do mercado. “E
fundamental que antes de escolher o tipo
de negoécio, o empresario faga uma
pesquisa de mercado”, explica a consul-
tora Maria Alice Pinatti, presidente do
Conselho da Mulher Empresaria da
ACIM.

Segundo Maria Alice, € preciso se
preocupar também com o ponto comer-
cial. “Existem detalhes importantes Como
o fluxo de pessoas que passam pelo local
e a existéncia de ponto de 6nibus por
perto”, comenta. O Sebrac também faz
orientagdes apos a abertura da empresa,

Pinatti: consulta gratuita pelo Sebrae
aos novos empreendedores

abordando o procedimento gerencial.
TIPO DE EMPRESAS: Toda empresa
precisa ter uma existéncia legal para que
haja o funcionamento de direito na prati-
ca dos atos comerciais. As empresas po-
dem ser constituidas juridicamente de
duas formas: Firma Individual ou Socie-
dade por Quotas de Responsabilidade Li-
mitada. Na primeira, uma pessoa fisica
se responsabiliza individualmente pelo
negoécio como um todo.

A Sociedade por Quotas de Respon-
sabilidade Limitada ¢ constituida por dois
ou mais socios e a responsabilidade de
cada um ¢ limitada a importincia do ca-
pital social, que ¢ dividido em quotas e
distribuido entre eles. Enquadram-se nes-
tes casos as Sociedades Comerciais € as
Sociedades Civis.

As Sociedades Comerciais sdo aque-
las que tém por objetivo a pratica de ne-
gocios ou atividades de comércio ou in-
dustria. As civis t€ém por objetivo a prati-
ca de negdcios ou atividades de presta-
¢do de servigos exclusivamente. Com re-

lagdo zo Capital Social da empresa, ndo
ha nenhuma legislagdo que trate do as-
sunto. Mas, para algumas atividades serd
necessaria a comprovagdo deste capital.
ETAPAS: A primeira etapa para abertu-
ra de uma empresa € a aprovagdo do lo-
cal onde ela serd instalada. Esta etapa €
fundamental, ja que sem a aprovacgdo, 0
processo de legalizagdo da empresa serd
prejudicado. A consulta € feita na Prefei-
tura, onde serd preenchido um formula-
rio e onde podera ser entregue o taldo do
IPTU do local pretendido.

A segunda etapa € a solicitagdo de
busca de nome comercial. A finalidade é
saber se ja existe outra empresa registra-
da com o nome comercial escolhido. A
solicitagdo ¢ feita na Junta Comercial do

NAO JOGUE

NO ESCURO

Todo o material e a instalagio
elétrica para construgio e
manutengao, Voce
encontra com
certeza na EXPOLUZ.
Aqui, tanto o atendimento
como a mio-de-obra
sdo treinados para oferecer o
melhor para vocé.

Faga o melhor negécio.

4

EXPO

MATERIAIS ELETRICOS

Av. Brasil, 4.499 - Maringa
Fone: (0442) 62-2127
Fax: 62-1552

QUE FIQUE
BEM CLARO!
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Abertura
demora
um mes

O contador Ivo Massanobu Yama-
moto diz que a aberturade umaempresa
demora normalmente de 30 a 40 dias.
Isso quando os documentos sdo envia-
dos através da Junta Comercial. Se o
cliente tiver pressa, Ivo envia a docu-
mentagdo paraumescritorio de Curitiba.
O processo encarece 30%, mas o prazo
para a regularizagdo da empresa cai
para 20 dias.

Os valores para abertura de uma
empresa variam de acordo com o porte
dela. Uma micro empresa—uma oficina
mecdnica, por exemplo —pode ser aber-
taaté com CR$ 120 mil. Esse valor pode
variar até CR$ 300 mil.

Ivo: O empresario nao precisa
esquentar a cabeca”

Segundo Ivo, o empreendedor ndo
precisa esquentar a cabega na hora de
abrir a empresa. “E s6 ele’ trazer a
identidade e o CPF autenticado e deixar
o resto por nossa conta”, simplifica. Ele
lembra porém que as vezes o processo
atrasaporque os empresdrios costumam
esquecerde darbaixaemantigas firmas.
Afl a Receita Federal ndo libera o processo
até que a situagdo seja regularizada.

Dar baixa em uma empresa também é
simples. E so levar todos os documentos,
como talondrio, Alvard de Licenga e outros,
que o escritorio monta o processo e envia
para todas as reparticoes. Os débitos e
pendéncias tém que ser pagos.

Umoutro problema comum, desco-
nhecido pelos empresdrios, pode ser en-
contrado na Receita Estadual. O drgdo
ndo dd ainscrigdo estadual quando uma
nova empresa for montada num local
onde funcionou outra empresa que, ao

fechar, ndo regularizou a situagdo.

Parana, onde também sera realizado o
Arquivamento do Contrato Social. O Re-
gistro da Empresa ¢ a terceira ctapa a ser
vencida, também na Junta Comercial do
Parana.

Apo6s o arquivamento, a Junta envia
0 contrato para a solicitagdo de inscrigdo
no CGC, na Receita Federal. Se um dos
socios tiver uma empresa com alguma
irregularidade junto a Receita, o proces-
so sera devolvido. Na quarta etapa, o cm-
preendedor vai requerer junto a Secrcta-
ria Municipal de Satde a Licenga Sani-
taria e também a Licenga junto ao Corpo
de Bombeiros.

Conforme o tipo de atividade exer-
cida, a empresa necessitara de registros
especificos no Ministério da Satude — Di-
visdo de Produtos — Ministério da Agri-
cultura — SIF - Ibama, ou em orgios
fiscalizadores de profissdes. Numa pro-
xima etapa, a empresa nccessitari de
Alvara de Licenga, Localizacio e Funcio-
namento.

Na maioria dos municipios para-
naenses, as exigéncias acima sio feitas
juntamente com a Licenga Sanitdria. Og
. Alvarés scrdo solicitados na Prefeitura
Municipal que, em alguns ramos de atj-
vidade, exige licengas especificas, como
na Delegacia de Usos e Costumes ¢ oy-
tros.

A sexta etapa € a Inscri¢io Esta-
dual, por empresas Comerciais e Indus-
triais, realizada na Agéncia de Rendas.

71 - ACIM - FEVEREIRO/94

Apos esta ultima etapa, a empresa estara
apta a funcionar. Quando a empresa for
registrada na Junta Comercial, a inscri-
¢do do INSS sera automatica. Se o Re-
gistro for em cartério, a inscrigdo devera

ser feita no setor de matricula do Institu-
to. A contribuigdo para o sindicato patro-
nal serd referente a sua atividade prepon-
derante e comega a ser fecita no més de
abertura da empresa.

INGILES

WISDOM

CONVERSA gA O

* Método rapido e eficiente qualidade e garantia.

* Especialista em conversagao

* Aulas individuais ou em pequenos grupos.

* Atendimento e convénios nas empresas.

* Temos uma equipe de excelentes professores a
sua disposicao

Av. Tiradentes, 804 - Fone: 22-1453
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Rapidez nos negocios

A aviagdo empresarial vence barreiras impostas pela crise economica enfrentada pelo pais e se
transforma em importante instrumento de trabalho para a classe empresarial brasileira

Para muitos
empresarios ¢ pro-
prictdrios rurais, ter
avido particular
significa facilidade
e rapidez de loco-
mogdo. Sdo pes-
soas que tém negd-
cios em vdrias re-
gides do pais ¢ pre-
cisam percorrer
longas distincias
todos os meses.
Eles optam pela
compra de suas
proprias acronaves
por nem sempre te-
rem a disposigao li-
nhas aéreas comer-

s

partir do momento
em que a inflagdo
comegar a cair € a
economia se tornar
estavel. “Os pri-
meiros que vao vol-
tar a ter aeronaves
serdo os antigos do-
nos, que abriram
mao de seus apare-
lhos justamente por
causa da crise eco-
ndmica do pais”.

O otimismo de
Accorsi tem por
base o fato de o
Brasil, mesmo em
crise, disputar com
a Austrilia o se-

=S

ciais regulares, ou
porque as proprie-
dades se encontram
em locais de dificil
acesso.

Nestes casos, o investimento € va-
lido, apesar dos altos custos de trans-
porte ¢ manutengdo dos aparelhos.
Para se ter uma idéia, o seguro de um
casco do Baron custa US$ 19 mil. O
Baron ¢ considerado o melhor bimotor
do mercado e pode levar seis passa-
geiros ao custo de US$ 300 a hora de
v00. O dobro do gasto exigido por um
monomotor.

O salario de um piloto, por sua vez,
sai em média US$ 1.500 por més. Estes
valores podem ser ainda maiores quando
se trata de um jato. Em certos tipos de
aeronaves a hora de voo pode bater na
casa dos US$ 1.500. Por isto, as empre-
sas passaram a racionalizar o uso dos
avides. Hoje eles somente decolam quan-
do necessario e com 0 maior niimero pos-
sivel de passageiros.

Em outras situagdes, para reduzir as
despesas, os proprietdrios tornam-se pi-
lotos e deixam o avido “estacionado” ao
ar livre. No caso do monomotor Corisco,
com estas medidas, a hora de vo pode

O aviao se transformou em um importante instrumento

de trabalho para o empresario moderno

cair para apenas US$ 60. Este valor ¢
considerado uma “bagatela” pelos em-
presarios ¢ ¢ muito mais barato que voar
em avido de carreira.

Segundo Benito Accorsi Filho, que
vende avides novos e usados, € presta as-
sessoria € consultoria aeronautica em Ma-
ringd, o empresario moderno considera a
aviagdo um importante instrumento de tra-
balho. “O tempo de ter avido como hobby
acabou. Agora antes de investir em um
aparelho, o empresario avalia muito bem
a relagio custo/beneficio da aeronave”,
diz.

Com a experiéncia de quem foi pi-
loto profissional durante quase dez anos
e sO deixou a profissdo para cuidar do
seu proprio negocio, Benito Accorsi Fi-
lho afirma que a venda de avides depen-
de da situagdo econdmica do pais. Houve
época em que Maringa teve 70 aeronaves
baseadas no aeroporto Gastdo Vidigal.
Hoje sdo 39. “A frota comegou a dimi-
nuir em 19817, explica.

Accorsi acredita que a cidade volta-
ra a ter um nimero maior de avides a

gundo lugar entre
as maiores frotas
do mundo. Sio
aproximadamente
nove mil aparelhos registrados — nos Es-

tados Unidos existem 180 mil — dos quais
cinco mil estdo em operagdo. “Se com a
economia instivel estamos & frente de mui-
tos paises desenvolvidos, imagine quan-
do conseguirmos estabiliza-la”, avalia.

Como prova da sua fé na expan-
sdo da aviagio empresarial, em setem-
bro de 1993 Accorsi trouxe a Marin-
ga duas aeronaves — uma francesa €
outra americana — para fazer demons-
tragoes para seus clientes. O TBM,
da Franga, ¢ o mais avangado monomotor
turbo hélice do mundo ¢ tem capaci-
dade para seis pessoas. Ja o Gulfstream
€ um jato executivo biturbina para 19
passageiros.

Além de Maringa, as aeronaves
fizeram demonstragdes apenas em
Belém, Sido Paulo, Porto Alegre, Rio
de Janeiro, Belo Horizonte, Cuiaba,
Goidnia, Curitiba e Franca. A inicia-
tiva de trazer os avides para o Brasil
foi das proprias fabricas, que também
acreditam, no potencial da aviagdo
empresarial do pais.

ACIM - FEVEREIRO/94 - [FX)|



COBRAPAR
senac servico nacional

- de aprendizagem
comercial

CENTRO DE DESENVOLVIMENTO PROFISSIONAL DE MARINGA

. COBRANCAS
. SERVICOS
. ASSESSORIA JURIDICA

14 ANOS
EM MARINGA

ADMINISTRACAO E GERENCIA Técnicas de Tratamento e
Custos: Técnicas, Implantag3o e Andlise Limpeza de Pele

Periodo: 17 a 25.02 Periodo: 28.02 a 04.03
Desenvolvimento em Lideranga Atualizagio para

Periodo: 28.02 a 04.03 Cabeleireiros

Periodo: Turmas Continuas

1 -~ 1 o~ N 1

COMERCIO ARTESANALE | — ,
DE PRODUTOS CASEIROS HOTELARIA MARINGA - FONE: (0442) 26-5114
Técnica de Desossar Aves e Peixes Cozinheiro LONURIBR=FONE(IASe 2 lnsh
Periodo: 17.02 a 18.02 Periodo: 28.02 a 27.08 -
Confecgdo de Arranjos com Frutas Gargom/Gargonete A UNICA EMPRESA QUE
grtiof(iicia;s1 , Periodo: 28.02 a 27.08 DA A GARANTIA REAL

eriodo: 21.02 a 25.02 Aperfeicoamento para: 5
Técnica de Preparo de . (g,onfeifeiro P A0 RECICRESIIG
Alimentos em Conserva ¢ Cozinheiro FILIADA AO GRUPO UNIDOS - RJ
Periodo: 28.02 a 04.03 * Gargom

* Lancheiro

COMUNICACAO

Periodo: Turmas Continuas
Comunica¢io Verbal

Periodo: 28.02 a 16.03 INFORMATICA

Windows 3.1

Periodo: 21.02 a 11.03
D’Base III — Plus
Periodo: 23.02 a 06.04
Introdugio a
Microinformatica
Periodo: 23.02 a 06.04

ESCRITORIO

Rotinas de Pessoal:

Recrutamento e Admissio

Periodo: 21.02 2 25.02

Iniciagio aos Servigos de Escritério
Periodo: 21.02 a2 04.04

Servigos de Contabilidade

m

vigo ENGENHARIA E
Periodo: 21.02 a 04.04 PROPAGANDA COMERCIO DE VIDROS
Recllclagem em Matemaitica B4sica Fot6grafo Amador

Periodo: 21.0.2 a04.03 Periodo: 17.02 a 25.02 DISTRIBUIDOR
Calculos Aplicados ao Escritério

Aperfeicoamento em Desenho

Artistico
Periodo: 21,02 a 10.03 SANTA MARINA

Video Para Principiantes
Periodo: 28.02 a 04.03

Periodo: 23.02 a 08.03
Contabilidade Para

Nio Contadores

Periodo: 28.02 2 11.03
Datilografia para Competéncia
Periodo: Turmas Continuas

o Box Cristal Temperado
- Cléssico e Marine

¢ SAUDE Cristal Temperado
Aperfeigoamento em Datilografia Atend . para instalagio em obras
° Méqujna Mecéanica CO(::lle:cni:le] de Farmicia Cristal Laminado Triplex

° Maquina Elétrica
* Maquina Eletronica

HIGIENE E BELEZA
Manicuro/Depilador
Periodo: 14.02 a 15.04

Técnicas Modernas de Corte Feminino

Periodo: 21.02 a2 25.02
PZY - ACIM - FEVEREIRO/94

Periodo: 23.02 a 18.04

VENDA

Pregos como Instrumento
de Marketing

Periodo: 21.02 a 25.02
Otimizag3o em Vendas
Periodo: 28.02 a 04.03

Projetos especiais p/ todas as

" aplicagdes com vidro: - Fachada-cortina,

bay window, coberturas e vitrines

~ Av. Colombo, 4042

Fone: (0442) 22-2443 — MARINGA - PR




;\ :?I?CI INFORMATICA

o s a‘ngOl de Souza, 184 - fone: 24-9716
ursos de computagiio e proc. de dados

- ORGANTEC CONTABILIDADE

AV. Laguna, 459, 70na 3 - fone: 26-2965

~ COM. DE COURO SA0O JOAQUIM

Rua Antonio Octavio Scramim, 1.119

— fone: 24-1680

Coméreio de artefatos de couro

— ACESSORIOS FIM DA PICADA

Av. José Eustatios Kotsifas, 33

- fone: 24-0530)

Comércio de acessorios para automoveis

- BRINQUEDOS PELUCCI

Rua Pedro Sanches, 211 - fone 62-2232

Industria Comércio de brinquedos,

brindes e confecgdes

- MC DONALD’S

Av. Tiradentes, 301 - fone: 26-2505

Lanchonete

- KAKA BABY

Rua Santos Dumont, 3.109 — fone: 22-9090

Comércio de confecgdes

- NAYARA MODA INTIMA

Av. Duque de Caxias, 595 - fone: 23-2068

— ARMARINHOS MUNDIAL

Travessa Guilherme de Almeida, 36

fone: 23-0536

Com. atacadista de anmarinhos e confecgdes

-PEDAGIO

Rua Santos Dumont, 2.477 fone: 22-7277
Comeércio de confecgdes

— M. CELLIS MODAS

Av. Morangueira, 304 fone: 22-6556

Com. de conf., tecidos, calgados,
aviamentos, brinquedos e bijouterias

— HRH CONSULTORES ASSOCIADOS
Rua Néo Alves Martins, 3.415 fone: 244282
Consultoria de recursos humanos
—SAFRAO AUTO POSTO

Rod. PR 317 KM 05 saida p/ Campo Mourdo
fone: 62-2145

- REVISA MOTORES

Av. Brasil, 5.869 fone: 24-1097

- AUTO DA XV VEICULOS

Av. XV de Novembro, 638 fone: 23-3763
Corretora de veiculos

— INTERFISIO

Rua Néo Alves Martins, 3.366

Clinica de fisioterapia

— CORREIOS/MERCADORAMA

Av. Tuiuti, 710, sala C 04 forie: 23-0852
Ageéncia de correios

— CONLIFER

Av. Colombo, 7.058 fone: 24-3709

Com. de lixas, soldas, abrasivos, ferramen-

tas, miquinas e equipamentos Ind. Com. e
Prod. Metalurgica.

- POPPI & BORGES PROPAGANDA
Rua Piratininga, 374 - bloco B sala 4
fone: 264000 — servigos de propaganda

e publicidade

TANUS PNEUS

Av. Colombo, 2.883 fone: 22-3344
Comércio, importagdo e exportagdo de pneus
- MOVING SPORT TENIS

Av. Brasil, 4.336 fone: 24-6792

Com. varejista de calgados, ténis e outros
— CASA DC CIMENTO

Av. Brasil, 6.957 fone: 62-1815

— KATAR JOIAS

Av. Sio Paulo, 157 fone: 23-2083
Joalheria, com. var. de bijouterias, art. de otica
— LOJA SAO FRANCISCO

Av. Dr. Alexandre RasgulaefT, 1.222
fone: 28.2975

— ARMARINHOS E CONF. ALINE
Av. dos Palmares, 214 fone: 28-7148
—RAQUI * DAY MODAS

Av. Brasil, 4.336 loja 4, Portico Center
fone: 24-2241

- INOKTOUR

Av. Brasil, 3.080 salas 17 e 18 fone: 22-2971
Agéncia de turismo

— OREIDO RETALHO

Av. Tamandaré, 251 fone: 22-5506

- JERONSO MOVEIS

Av. Guaiapd, 178 fone: 28-5333
—VYALE VERDE MAT. DE CONST.
Av. 22 de Maio, 3.898 fone: 24-1173

- JORNAL DO POVO

Rua Afonso Pena, 56 fone: 22-5343

— A SILVIA HELENA CALCADOS
Av. Brasil, 1.993 fone: 23-5802

— SUPERMERCADO PASSARELA
Praga Todos os Santos, 204 fone: 23-5694

A diretoria da Associagdo Comercial e
Industrial de Maringa cumpriu a seguinte
agenda entre os dias 22 de novembro de
1993 e 13 de janeiro de 1994:

22.11.93 — Massao Tsukada recebeu a vi-
sita da psicologa Cristina Seara.

24.11.93 — O assessor de planejamento
do Sebrae, André Barbalho esteve na sede
da ACIM, sendo recebido pelo presidente
Massao Tsukada.

25.11.93 — A presidenta da Fundagio de
Desenvolvimento Social do Municipio,
Maircia Socreppa, esteve na sede da
ACIM, com Massao Tsukada.

26.11.93 — Massao Tsukada, Jefferson
Nogaroli e Fermando Vieira Raimundo
participaram de reunido na UEM, discu-
tindo a criagdo do Instituto de Desenvol-
vimento Econdmico de Maringa.
30.11.93 — Massao Tsukada se reuniu

Agenda da diretoria

com o reitor da UEM, Décio Sperandio.
01.12.93 — A diretoria da ACIM participou
de Jantar Empresarial no Maringa Clube,
para langamento do Anudrio “Maringd ¢
Assim” e do Pensamento Nacional das Ba-
ses Empresariais.

02 12.93 — Jefferson Nogaroli participou da
palestra do presidente do Cell Site Int’]
Trade, Joaquim Loureiro, no Golden Inga.
No mesmo dia, a diretoria ¢ membros do
Conselho Deliberativo receberam na sede da
entidade empresarios do Escritério Brasil/
China.

03.12.93 - Virios diretores se reuniram com
o prefeito Said Ferreira para discussio dos
valores do IPTU de 1994.

06.12.93 — Jantar de confraternizagio da di-

retoria da ACIM.
07.12.93 — Almogo Empresarial com pales-
tra do prefeito Said Ferreira no Centro Co-

munitirio do Jardim Alvorada. As 19:30
o consultor do Sebrae de Umuarama Eron
Marchiori fez palestra sobre Empresas de
Participagdes na sede da ACIM.

09.12.93 — O padre Geraldo Schneider
participou de reunido com diretores da
ACIM. A noite, aconteceu Seminario so-
bre Terceirizagdo no Auditério Hélio
Moreira, com a presenga de varios direto-
res.

18.12.93 — Massao Tsukada participou de
cerimdnia alusiva aos 40 anos do Banco
do Brasil em Maringa.

18.12.93 - Fernando Vieira participou de
jantar com a diretoria do Banco
Bamerindus do Brasil e Bamerindus Se-
guros.

21.12.93 — Massao Tsukada participou de
cerimdnia de entrega de certificados aos
formandos de cursos do Sesi de Maringa.
13.01.94 - Massao Tsukada, Pedro
Granado e Jodo Noma participaram de pa-

lestra com o professor da Unicamp, Nel-
son Camacho.
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Sucessao a vista

Este més serd escolhido o novo presidente da Associagao Comercial e Industrial de
Maringa. Das 1.410 empresas associadas, 1.135 poderado votar

No dia 23 de feverei-

ro os associados da Asso- l
ciagdo Comercial e Indus-
trial de Maringa vido ele-
ger a nova diretoria da en-
tidade. A eleigdo tera ini-
cio as 10 horas na sede da
ACIM e as urnas perma-
necerdo abertas até as 20
horas. O eleito sera o 22°
empresario a assumir a
presidéncia da entidade. A
posse estd prevista para
ocorrer no dia nove de
margo, na Acema — Asso-
ciagido Cultural e Esporti-
va de Maringa.

cada empresa que esteja
filiada a entidade h4 mais
de scis meses na data da
elei¢do e estiver em dia
com a tesouraria da
ACIM. Até o dia 20 de
janeiro, das 1.410 empre-
sas associadas, 1.135 es-
tavam credenciadas a par-
ticipar da votagdo.

Na ultima eleigdo,
realizada em feverciro de
1992, compareceram as
urnas 169 dos 1.200 as-
sociados aptos a votar.
Segundo o presidente da
ACIM, Massao Tsukada,
a expectativa para este

Poderdo votar no dia
23 um representante de

Tempes ) RG]
‘el A g

Formandos de Administragdo e
Processamento prestam juramento

Professor Wilson Matos satda
autoridades e formandos

CESUMAR FORMA
NOVAS TURMAS

O CESUMAR - Centro de Ensino Superior de Maring4, mantenedor da
FAIMAR - Faculdade de Administragdo e Informatica de Maringa, forma a sua 1*
turma do curso de Administragio e 2% turma no curso de Tecnologia em Processamento
de Dados.

Segundo informagses do Diretor, professor Wilson de Matos Silva, para o
corrente ano a Faimar terd mais um curso, de Ciéncias Contibeis, com vestibular
especial, provavelmente no decorrer do més de abril.

Além do curso de Ciéncias Contabeis, o Cesumar pretende implantar outros
cursos nas areas humana e social, como Direito, Jornalismo, Odontologia, etc.

E pretensdo dos administradores do Cesumar transforma-lo, a médio prazo, em
Universidade.
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ano ¢ a de que a comuni-
dade empresarial tenha
uma participagdo maior.
“Acreditamos que teremos a presenga de
20 a 30% dos eleitores”, prevé.
COMPOSICAO: A nova dirctoria da
Associagdo Comercial ¢ Industrial de Ma-
ringa serd composta pelos dirctores exe-
cutivos, pelo Conselho Deliberativo, Con-
selho da Mulher Empresdria ¢ Executiva
e Conselho Permanente do Jovem Em-
presario. Pelo estatuto da entidade, cada em-
presa também pode ter apenas um represen-
tante nas chapas concorrentes & eleigdo.

Fazem parte da Diretoria Executiva
o presidente; primeiro e segundo vices; €
os diretores para Assuntos do Comércio;
Industria; Prestagdo de Servigos; Comér-
cio Exterior; Finangas e Patrimonio;
Eventos e Promogdes; Assuntos Comuni-
tarios; Estudos Socio-Econdmicos; Assun-
tos Cadastrais; Agéncia do Jardim Alvo-
rada; Revista ACIM e Relagdes Piblicas.

J4 o Conselho Deliberativo é forma-
do por 15 membros eleitos juntamente
com a Diretoria Executiva, mais os mem-
bros natos. S0 membros natos todos os
ex-presidentes da ACIM que mantenham
a condigdo de associados. O Conselho
Deliberativo é responsavel pela fiscaliza-
¢do e supervisdo do trabalho da Diretoria
Executiva.
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Rebelde com causa

Ardinal Ribas foi deputado federal por Maringd. Ele criou projetos polémicos,
arriscando a vida e contrariando interesses do Regime Militar

“Por que dar
murro em ponta de
faca? Entro do lado
deles e depois defen-
do minha ideologia”.
Foi esta a resposta do
entdo candidato — por
Maringa — da Arena
4 Camara Federal,
Ardinal Ribas, ao fi-
1ho, Marcos Ird Ribas,
que ndo entendia por-
que 0 pai estava no
partido do Governo
em pleno regime mi-
litar. Ardinal venceu as
eleigoes de 1970 e nio

decepcionou o filho.

prietdrio da extinta
Empresa TV O Jornal
de Maringd. Junta-
mente com Tulio Var-
gas e Haroldo Leon
Peres, Ardinal foi um
dos Fundadores da Fa-
culdade de Direito no
municipio. Ele foi alu-
no da primeira turma
e formou-se em Curi-
tiba.

Na politica, Ardi-
nal Ribas foi candida-
to a prefeito em 1968.
Perdeu para Adriano
Valente. Em 1970 foi
o terceiro candidato a

Com projetos po-

Iémicos, o deputado
fez inimigos, mas co-
lecionou também
muitas amizades, entre elas a do colega
Ulysses Guimardes. Em 1973, um enfarte
tirou o mandato e a vida de Ardinal
Ribas. O trabalho pelo Parana rendeu
muitas homenagens ao ex-parlamentar e
hoje vérias ruas em diferentes cidades do
Estado tém o seu nome. Uma delas em
Maringa.
GARIMPEIRO: Ardinal Ribas nasceu
em Castro, em 1920. Teve uma infincia
pobre e entre muitos trabalhos, ajudou o
pai em uma olaria e foi garimpeiro nos
rios Igapd e Tibagi. Ainda jovem passou
a trabalhar como ajudante de cabista —
instalava cabos telefonicos — na Compa-
nhia Telefonica Nacional. A vontade de
vencer na vida fez com que Ardinal alias-
se o trabalho ao estudo. Assim, ele se
formou em contabilidade em Ponta Gros-
sa.

Ardinal viajava muito instalando ca-
bos de telefone pela regido de Castro. Nes-
sas viagens ele conheceu a telefonista
Thereza Christina Ribas com quem se
casou. Eles tiveram trés filhos: Arlineu
Ribas, Marcos Ird Ribas e Francisco

Ardinal Ribas ao lado do entio ministro do Supremo
Tribunal Federal Nelson Hungria, em 1967

Ribas. Ardinal passou a gerente da Com-
panhia Nacional, mas seu espirito em-
preendedor ndo estava satisfeito.

Em 1953 o gerente e outros cinco

colegas compraram uma empresa de Ma-
ring, a Sociedade Telefonica do Parana
S/A. Ardinal veio sozinho para gerenciar
a empresa. Os négocios cresceram, ele
passou a gostar de Maringa e em 1956
trouxe toda a familia. Com o tempo, o
empresario tornou-se s6cio majoritario da
Sociedade Telefonica.
PIONEIRA: A empresa de Ardinal Ribas
foi a responsavel pela instalagdo do pri-
meiro sistema moderno de telefonia do
Parana. Ela implantou o telefone a disco
e para fazer uma ligagdo o maringaense
ndo necessitou mais utilizar os servigos
da telefonista. Em 1967 a Sociedade Te-
lefonica do Parana foi encampada pela
Telepar.

Nessa época, Ardinal tinha uma par-
ticipagdo ativa na vida comunitiria de
Maringd. Ele foi presidente do Grémio
de Esportes Maringa, vice-presidente da
Federagdo Paranaense de Futebol e pro-

deputado federal mais
votado do Estado, com
48 mil votos. Apesar
de ser da Arena, o par-
lamentar nunca fez o jogo do Governo.
Um de seus projetos mais polémicos foi
o pedido de abertura de CPI para apurar
0s gastos da selegdo brasileira na Copa
de 70, no México.

Na €poca, o pais vivia a euforia da
conquista do campeonato mundial de fu-
tebol, utilizada como marketing pelo Go-
verno Médici. Por isso, o projeto foi mui-
to criticado. Mesmo assim, o deputado
coletou 108 assinaturas favoraveis a aber-
tura da CPI - precisava de 103. O docu-
mento ndo foi aceito porque ele ndo utili-
zara papel timbrado do Congresso.

Ardinal tentou coletar as assinatu-
ras novamente, mas ndo conseguiu as 103
necessarias. Outro projeto polémico do
deputado foi o pedido de federalizagdo
dos cartorios, que “ganhavam rios de di-
nheiro”. Sua familia chegou a ser
ameagada de morte pelos empresdrios do
setor € o projeto foi arquivado. Também
¢ de Ardinal o projeto para criagdo do
Senar, Sistema Nacional de Aprendiza-
gem Rural, que foi aprovado e funciona
até hoje.
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O papel do economista

O Brasil convive cronicamente
com o processo inflaciondrio. Depois de
tanto tempo, o pais parece ter se adap-
tado 4 danga mirabolante dos nimeros
de “valorizagdo” de ativos financeiros
como o doélar e, amargamente, vai
aprendendo que a “valorizagdo”é, na
verdade, um perverso processo de con-
tinua desvalorizagdo da moeda nacio-
nal diante de outras reservas de valor.

A situagdo de desvalorizagdo tem
sido contornada ao longo do tempo com
as mais variadas formas de indexagdo
da economia. O contorno, a fuga ao pro-
blema, n3o tem mais condicdes de per-
sistir. O crescimento e desenvolvimen-
to nacional ndo podem se realizar a per-
sistirem as taxas inflaciondrias vigen-
tes, simplesmente porque elas inibem
os investimentos produtivos e deslocam
preciosos recursos para a esfera da es-
peculagdo.

O papel do economista no contex-
to tumultuado da economia nacional é
dos mais relevantes. A simples
constatagdo das grandes dificuldades pe-
las quais passam as empresas ¢ bom
motivo para destacar a importincia dos

economistas. Ndo que eles sejam me-

nos importantes em épocas de prosperi-
dade. O fato € que nessas épocas as coi-
sas aparentam funcionar bem, mesmo
quando realmente ndo funcionam. Em
€pocas de recessdo, a economia vive em
permanente estado de intranquilidade.
A luta pela sobrevivéncia das empresas
assume contornos dramaticos. Os inves-
timentos cessam a espera de um hori-
zonte mais promissor € o faturamento
cai na mesma propor¢io em que ces-
sam os investimentos; todos esperam
pelo futuro enquanto o presente vai ca-
minhando a passos lentos. Exatamente
a falta de um horizonte confiavel ¢ um

Por Marcos Kruse

importante distintivo a separar as eco-
nomias desenvolvidas das subdesenvol-
vidas.

O “x”do problema € que o futuro
econdmico ndo € algo que surge do
nada, ndo é algo de antemdo preparado;
¢ algo que s6 acontece em fungdo de
atividades econdmicas passadas. Em ou-
tras palavras, o Japdo de hoje € resulta-
do do Japdo que se construiu ontem. O
Brasil de amanhi sera resultado do que
for feito hoje, nem mais nem menos. E
por essa razio que as empresas preci-
sam superar as dificuldades que se im-
pdem diante delas. Isso se faz com tra-
balho duro e, principalmente, suporte
técnico ao trabalho da empresa e con-
fianca de que a semeadura de hoje trara
os seus frutos.

.Esta ¢ uma boa maneira de inter-
pretar o papel do economista numa so-
ciedade como a nossa. A economia, tra-
tando das atividades relativas a produ-
¢do, distribuigdo e consumo das rique-
zas geradas pela sociedade, defronta-se
com um Brasil que ndo tem moeda, ndo
tem unidade de mensuragdo de riqueza
fidedigna; ele a perdeu ao longo de sua
Historia recente. E algo que se poderia
caracterizar como uma profunda crise
de valor que perpassa todo tecido so-
cial.

Nesse caso, a fungdo da disciplina
econdmica — e dos economistas por seu
turno — ¢ estabelecer uma série de con-
dutas que permitam o desenvolvimento
e realizagdo dos objetivos econdmicos
da existéncia das empresas e da socie-
dade que vive da atividade econdmica,
mesmo apesar do processo inflaciond-
rio. Dito em outras palavras, uma das
fungdes do economista é encontrar as
melhores maneiras de as empresas man-
terem sua lucratividade, pois, planejar

a atividade de geragdo de riquezas e
lucros é uma das fungdes prioritdrias
dos economistas. Para tanto, é funda-
mental que sejam determinados, com
profundidade os custos econdmicos das
empresas ¢ sua rentabilidade economi-
ca no mundo real da inflagdo. O lucro
das empresas, muitas vezes, se dilui em
custos e pregos incompativeis. As em-
presas — ¢ também o Governo — que
ndo tém scus custos perfeitamente de-
terminados, vivem no escuro, trabalham
sem saber quanto, realmente, valem seus
esforgos. Devemos lembrar que a maio-
ria das empresas nio podem agir como
o Governo e aumentar seus pregos sem
medo da concorréncia.

A inflagdo elevada faz com que as
empresas percam o horizonte de renta-
bilidade econdmica e torna comum que
os lucros se diluam em vendas e com-
pras mal feitas ou entdo, que
deseconomias produtivas persistam. Que
empresario havera de dar importancia a
detalhes produtivos em inflagdes absur-
das? Em muitas ocasides, sdo pequenos
detalhes produtivos que fazem a dife-
renga entre uma empresa bem sucedida
e outra que mal se aguenta em pé.

Um economista ¢ a pessoa certa
para esclarecer a importincia do todo e
dos detalhes na vida de empresas e so-
ciedades que precisam sobreviver num
mundo econdmico conturbado. Ndo ¢ a
toa que a palavra economia signifique
“lei, norma da casa”. Certamente que,
sem norma, sem bons fundamentos, uma
casa ndo pode persistir, ainda mais
quando ela estiver sujeita a adversida-
des consideraveis.

Marcos Kruse é economista,
professor e empresario
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Modelo para o pais

No ano do seu 40° aniversdrio, a Santa Casa de Maringd dd exemplo de como é
possivel vencer o desafio do atendimento hospitalar no Brasil

A Santa Casa
de Maringa entrou
em atividade em
agosto de 1954 com
a inauguragio do

Ambulatério Nossa
Senhora de Fatima.
Na época, um anti-
go saldo de baile foi
remodeclado e suas
instalagdes transfor-
madas em consulto-
rios ¢ lcitos. Era o
inicio de uma histo-
ria de desafios, que
fizeram da unidade
maringacnse um
excmplo para o Sis-
tema de Santas Ca-

HuspIcAL E MATEREHEAD-

1 et
§ic

administrativo da
Santa Casa.

Esta ultima eta-
pa compreende um
prédio de dois anda-
res pronto para ser
ocupado. Se todo ele
for destinado para
area de internamen-
to, serdo criados cem
novos leitos para o
atendimento a popu-
lagdo. Além disso
existem mais dois
pavilhdes com ali-
cerce suficiente para
suportar a ampliagdo
vertical de mais dois
andares. “Eles fo-

sas de todo o Brasil.

O responsavel
pela criagdo da Santa Casa foi Dom Ge-
raldo Proenga, bispo da Diocese de
Jacarezinho, da qual Maringa fazia par-
te. Além da colaboragio da comunidade
maringaense, Dom Geraldo recebeu apoio
da Irmandade da Misericordia de Maria
Auxiliadora, que tem sede em Trier, na
Alemanha.

A irmandade ¢ uma entidade secu-
lar. Fundada por Peter Friedhofen Sigaud,
ela é formada por irmdos que se dedicam
ao atendimento médico-hospitalar em
todo o mundo. No Brasil, a administra-
¢do da ordem fica em Porto Alegre, Rio
Grande do Sul.

CRISE: De 1954 a 1967 a Santa Casa
de Maringa foi mantida por doagdes de
maringaenses € promogdes organizadas
pelos irmdos. A partir de 1967, com a
geada que arrasou os cafezais, as contri-
buigdes diminuiram e o hospital passou
por uma crise financeira profunda. Em
1970, os problemas chegaram ao limite
suportavel. Foi quando Dom Jaime Luiz
Coelho - ja bispo de Maringa — cm con-
senso com a comunidade, decidiu encer-
rar as atividades da Santa Casa.
Preocupados com o destino do hos-

Santa Casa: 15 mil metros de area construida

pital, os irmios, com apoio das irmads
missiondrias do Santo Nome de Maria,
decidiram manter a entidade. Eles assu-
miram a divida da instituigdo em troca
da doagdo do terreno e do prédio da San-
ta Casa. Uma das primeiras atitudes dos
irmios foi substituir o nome da Santa
Casa para Hospital e Maternidade Maria
Auxiliadora, em homenagem a santa que
da o nome a irmandade.

O projeto de recuperagio financeira
do hospital teve participagdo fundamen-
tal dos irmios que trabalhavam na Euro-
pa. Foi com parte dos saldrios deles que
a Santa Casa conseguiu equilibrar suas
finangas. Com as contas em dia, 0 proxi-
mo passo foi o projeto de ampliagdo. Em
agosto de 1976 era langada a Pedra Fun-
damental das novas instalagdes. Dois anos
depois foi inaugurado o primeiro pavi-
1hdo em alvenaria.

Em seguida deu-se inicio a nova eta-
pa da ampliagdo, que teve continuidade
até chegar aos atuais 15 mil metros qua-
drados de area construida. “Estamos ha
17 anos em obras. Para 1994, nosso obje-
tivo € equipar a ultima etapa concluida”,
diz Anténio Paschoal Ghizoni, diretor-

ram construidos pre-
parados para amplia-
¢oes futuras”, comenta Antdnio Paschoal.

A politica de investimentos da San-
ta Casa de Maringd possibilitou ainda a
criagdo, em 1991, da primeira UTI — Uni-
dade de Terapia Intensiva — Infantil do
interior do Parana. “Optamos por criar
servigos inexistentes na regido para su-
prirmos as necessidades da populagdo”,
declara o diretor-administrativo.

No inicio eram quatro leitos, hoje
sﬁp dez. Existem poucas UTIs para
crniangas no Parand, por isso a unidade
de Maringé recebe pacientes de 88 muni-
cipios da regido e até de estados vizi-
n}.los. “Na verdade precisariamos ter mais
leitos para atender todos que nos procu-
ram”, afirma Antonio Paschoal.

Com 280 funcionarios ¢ 170 médi-
cos, a Santa Casa de Maringa ¢ dirigida
pelos irmdos Daniel — Paulo Graf; Erico
— Floriani de Lima; e Bruno — Antdnio
Augusto Rodrigues Pestana. Sdo se-
guidores dos primeiros religiosos que
chegaram em 1954 para inaugurar o
Ambulatério Nossa Senhora de Fati-
ma, € com o passar dos anos cons-
truiram um modelo de instituigdo fi-
lantrépica para o pais.
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O estimulo a leitura

por Antonio Mestriner

Para um pais que 1€ muito pou-
€O COmo 0 nosso, com um alto indi-
ce de analfabetismo, o incentivo a
leitura, especialmente entre as crian-
¢as e jovens, significa nio somente
conhecimento e cultura geral, mas
enriquecimento pessoal, preparo
para a universidade e para a vida
profissional, civismo, sociabilidade,
maior desenvolvimento intelectual,
além de representar grande entrete-
nimento.

Ndo podemos esquecer que um
bom livro € o grande alimento para
0 espirito e a leitura, uma verdadei-
ra viagem ao interior de nds mesmos.

Segundo os dados da Camara
Brasileira do Livro, as vendas estio
estagnadas ha trés anos, com uma
produgdo em torno de 290 milhdes
de exemplares, 0 que da uma média
de 1,8 livros por pessoa, por ano.
Isso significa que o Brasil é um dos
paises que menos 1€, especialmente

r""‘

b

zem uma carteirinha de participa-
¢do ¢ se cadastram para adquiri-
rem o dircito ao empréstimo dos
livros. Para cada obra lida, o parti-
cipante apresenta uma sinopse do
assunto principal da obra,
enfocando os personagens que nela
se destacam.

A lisura da sclegiio dos ganha-
dores, com a rigorosa avaliagio das
fichas de leitura, ficam entregucs a
bibliotecéria-chefe, Zery Monteiro,
e sua equipe de funciondrios, que
garantem a scricdade do concurso.
As leituras se cncerram scmprc nos
mescs de dezembro. Em janciro, a
dircgdo da biblioteca apura os re-
sultados sclecionando os trés pri-
meiros colocados nas categorias
adulta e infantil.

Em 1993 aconteceu o V Pré-
mio de Leitura, com a participagio
de 84 usudrios da categoria infan-

se¢ comparado com a Alemanha, que
apresenta uma média de 18 exemplares
per capita; ou o Japdo com 15, e ainda
os Estados Unidos, com 12 exemplares
per capita, por ano.

Como podemos verificar, os trés
paises citados s3o os que mais conso-
mem livros no mundo e sio exatamente
0s que detém o maior PIB — Produto
Intc;rno Bruto — maior renda per capita,
maior tecnologia e melhor nivel de vida.
No. Brasil, como o consumo ¢ pequeno,
a turagem diminui. Com isso, os pregos
aumentam, o que contribui ainda mais
para a queda desse consumo.

Na realidade, nio podemos afirmar
com ccerteza se o livro € caro ou se o
poder aquisitivo é que ¢ baixo. Além
disso, ha formas mais baratas de con-
corréncia, como a televisio, video e ci-
nema.

Afinal, como poderiamos atrair os
NOSSOS jJOveNns € Mesmo 0s universitarios
para a leitura, se ndo ha esse habito em
nosso meio?

No Rio de Janeiro, a Biblioteca Na-
cional colocou em andamento o Progra-
ma Nacional de Incentivo a Leitura,
denominado Proler, apoiado pelo Minis-
tério da Educagdo. E um programa
que visa conquistar os leitores com en-
contros com os autores, circulos de
leitura, literatura, contadores de histo-
ria e etc.

Em Maringa, gostariamos de des-
tacar uma iniciativa do Rotary Club de
Maringa e da Biblioteca Professor Ben-
to Munhoz da Rocha Netto, que vem
dando certo desde 1989. Nesse ano foi
instituido o Prémio de Leitura Rotary
Club de Maringd, que vem sendo reali-
zado anualmente.

Desde a sua criagdo, este concurso
vem se firmando entre os frequentadores
da principal biblioteca de nossa cidade,
aumentando a cada ano o numero de
criangas e de jovens estudantes que se
propde a concorrer. As inscrigdes sido
sempre abertas no més de fevereiro. Os
interessados procuram a Biblioteca, fa-

til e 52 na categoria adulta, com
um total de 136 participantes. Os resul-
tados foram apurados em janeiro ¢ a
premiagdo acontece este més, ficando
por conta do Rotary Club de Maringa.

Os prémios sdo entregues no més
de fevereiro em homenagem a funda-
¢do do Rotary, que ocorreu no dia 23,
em 1905. Os vencedores recebem livros,
troféus, um curso bésico de inglés e um
certificado. O primeiro colocado na ca-
tegoria adulta ganha ainda uma passa-
gem acérea.

Na nossa andlise, o trabalho de-
senvolvido pelo Rotary Club de Marin-
ga, em parceria com a Biblioteca Pro-
fessor Bento Munhoz da Rocha Nectto,
se reveste de importincia para nossa co-
munidade, principalmente se conside-
rarmos que “um grande pais se faz com
homens ¢ livros”.

Antonio Mestriner é médico,
membro do Rotary Club de Maringa
e Governador indicado para 94/95,
do Distrito 4.630
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Existem Tons
que sO Grandes

Instrumentos
Alcancam.
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A VIDA

E MELHOR
NUM CONDOMINIO

HORIZONTAL

EMATENCAO A LEI N7 4501/84. INFORMAMOS QUE AS ILUSTRACOES DESTE FOLHETO TEM CARATER EXCLUSIVAMENTE PROMOCIONAL POR SE TRATAR DE
BEM A SER CONSTRUIDO AS CONDIGOES DE COMERCIALIZACAO DE CADA UNIDADE CONSTAM DOS CONTRATOS A SEREM FIRMADOS COM 0S ADQUIRENTES

J
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A A ELDORADO: 22-8866
' > VENHA CONHECER O LOCAL E AS VANTAGENS DE 3
\, ~__ ¢ MORAR NUM CONDOMINIO HORIZONTAL
TR N ¥ IR AR KR NI ST S R R, Uy, S 2
Uma vida étima para vocé e sua familia. Otima localizagéo. i
Morar num Condominio Horizontal significa seguranga, O Via Castelli fica na nova regido nobre de Maringé. Na !
lazer e conforto. O Via Castelli seré todo murado, Av. Carlos Borges, logo apés a AABB. Local de grande (|
com portaria Gnica, guarita e interfones, com valorizag@o, com vista panorémica espetacular da cidade. |

sistema de alarme em todo o conjunto.

Pre¢o econémico. Pagamento parcelado.

Casas de d‘! S0 m2, Projetos diferenciados. Tudo foi dimensionado para obter étima qualidade de

Sgo resi e’:f.'f“s de 2 pavimentos, com fachadas e construgdo e acabamento, com os menores custos para os
3 projetos diterenciados, de 3 ou 4 dormitsrios moradores. As condigdes de pagamento sdo facilitadas. §
H - como vocé preferir. O Via Castelli terd saldo de - .
% festas, playground e espagos de lazer OBRAS JA INICIADAS. |
£ ' Em ritmo acelerado. O prazo de entrega 3 |
8 i@ estd determinado. b
S CONSTRUGAO E INCORPORAGAO VERGAS 3 |
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