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Muitos amigos me
abordam e me questionam
porque decidi disputar
uma vaga para deputado
federal. Argumentam que,
com tantos afazeres parti-
culares na administra¢do
de minhas empresas que
conjuntamente proporcio-
nam acima de 100 empre-
gos diretos, por que decidi
entrar na vida politicanum
momento em que os poli-
ticos sdo execrados pela
opinido publica?

Pois bem. Tenho jus-
tificativas de sobra para
-explicar as razdes de mi-
nha decisdo em aceitar o
convite de grande ndmero
de liderangas politicas e
comunitédrias de Maring4
e do Noroeste para dispu-

tar uma cadeira 3 Cimara
Federal.

ELEICOES 94

No6s, empresirios, re-
clamamos com justa ra-
2o sobre a excessiva car-
ga tributdria. O que fazer?
Ficar eternamente derra-
mando lagrimas no muro
de lamentagdes ou tentar
influir para mudar esse estado de coi-
sas? E ndo € com protestos apenas que
asituagdo mudara. E sim com o voto do
Congresso Nacional. E este voto ser
dado pelos parlamentares a serem elei-
tos no préximo 3 de outubro.

Vamos ser praticos. O empresario
precisa participar ativamente da vida
politica para, através do mandato po-
pular, influir, por exemplo, na refor-
ma tributdria de forma que os seg-
mentos produtivos nao arquem com
53 impostos — a maior carga tributaria
do planeta.

Por outro lado, dentro de uma vi-
sdo global para Maringa e o Noroeste,

COMPROMISSO E PASSADO LIMPO

taremos criando condi-
¢oes ideais para melho-
ria de qualidade de vida
de milhoes de brasilei-
ros. E especialmente de
paranaenses. Afinal, es-
tamos vivendo, se Deus
quiser, o inicio da esta-
bilizagcdao da economia,
a qual dara a confianca
necessdria para os in-
vestidores viabilizarem
muitos projetos de com-
provado retorno finan-
ceiro.

Por dltimo, no pla-
no politico, nossa deci-
sdo em disputar uma
vaga para deputado fe-
deral € no sentido de de-
monstrar que a politica
é algo muito nobre. Por-
tanto, precisa ser exer-
cida com honestidade,
ética e decéncia. Como

DEPUTADO FEDERAL N° 3969

nosso projeto politico esta alicerga-
do em nossa reconhecida compe-
téncia empresarial tanto como agro-
pecuarista quanto comerciante. Ou
seja: queremos transferir a Camara
Federal a nossa visdao empresarial,
com justiga social, para viabiliza-
¢do de projetos de lei. Através de
politica de incentivos queremos a
viabiliza¢do de agroindustrias prio-
ritariamente capazes de fomentar o
desenvolvimento sécio-econdmico
e a geracdo de milhares de novos
empregos. :
Fortalecendo-se a agroindistria
(esta a nossa vocagdo natural), es-

reconhecer isto no poli-
tico antes de ser colo-
cado o voto na urna?
Simples: basta uma ana-
lise de seu passado, para
a decis@o correta.

Palavras, o vento as
levam. Passado limpo e compromis-
sos sempre honrados estdo 14: na bio-
grafia de cada candidato.

A decisao é sua, caro eleitor.

Valdomiro Meger
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te chegou a data
da Feira de Inte-
gracao do Parand.
A feira entra em
sua segunda edi-
¢do, com a parti-
cipacdo de empre-
sas paranaenses,
paulistas, catari-

nenses e até gau-

chas, além daquelas que atravessam nos-
sas fronteiras, provenientes da Argenti-
na, Paraguai e Chile. S6 essas partici-
pacgdes jd garantem o sucesso da feira.

E a Feipar ndo fica s6 na exposi-
¢do de produtos e servigos. Tem as ro-
dadas de negdcios, desfiles, a feira de
oportunidades, a Ferumar e as palestras.
Tudo para garantir o sucesso do even-
to. Mais uma vez as entidades e as em-
presas de Maringd mostram o que jd
estd mais que provado, mas muitos nao
praticam: a unido € a mola propulsora
que nos da for¢a para impulsionarmos
o desenvolvimento.

Na matéria de capa desta edicdo,
mostramos tudo, ou quase tudo sobre a
Feipar. Ndao mostramos tudo porque o
génio inventivo de nossos empresarios

com certeza estard presente, com novi-
dades, com promogdes-surpresa, como
aconteceu no ano passado.

Mas, esta edicdo ndo se resume a
Feipar. Mostramos aqui como foi o IV
Congresso das Associagdes Comerci-
ais, Industriais e Agricolas do Parana,
realizado em Maringd. Durante o con-
gresso, liderancas de todo estado ele-
geram o empresario de Cascavel, Pedro
Pegoraro para a presidéncia da Faciap
e Werner Schrappe para presidir o
Conselho Diretor da entidade.

Ainda nesta edi¢do veja entrevista
com Pedro Pegoraro; como anda a luta
para construir um autédromo e sediar
uma prova da Indy em Maringd, e mui-
tos outros assuntos de interesse do em-
presariado.

A Feipar foi lancada em
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GESSY LEVER & ARILU

A ARILU seguindo sua filosofia de segmen-
tagdo de produtos, faz mais uma parceria com um
lider de mercado, inovando o sistema de distribui-
¢ao.

A VAN DEN BERGH & CLAYTON, uma
divisdo de alimentos das INDUSTRIAS GESSY
LEVER LTDA, se alia a excelente distribui¢cdo ho-
rizontal da ARILU, dando a distribui¢ao exclusiva
de seus produtos no varejo.

DORIANA, DELICATA, BECEL, CLAYBOM,
AZEITE GALLO, AMENDOCREM, MAIONESE
GOURMET, sao algumas das grandes marcas, que
ir@o compor a linha de produtos distribuidos pela
ARILU.

AARILU, se diferencia dos demais distribui-
dores, por armazenar as margarinas em camaras
frias e fazer a sua distribuicao em caminhées refri-
gerados ndo deixando o produto perder suas ca-
racteristicas de fibrica. Conta também com apoio
no ponto de venda, com uma equipe de profissio-
nais, onde ¢ feito o acompanhamento do estoque,
fazendo sua reposi¢dao ou trocando, se necessdrio,
caso o produto vier a vencer, ou estiver com pro-
blemas. E uma prestacao de servigo inédita, princi-
palmente no pequeno varejo, que sé um distribui-
dor exclusivo pode oferecer.

A ARILU com a campanha — “TEMPO DE
DESAFIO”, motiva sua equipe de vendas para au-

mentar o seu mix, ¢ colocar mais este servigo a

disposicao de seus clientes.

A procura por uma segmentagdo na distri-
buigao de seus produtos, é uma constante na
ARILU, pois quem ganha ¢ o cliente, que tem um
atendimento personalizado. E uma prestagao de
servico diferenciada dos atacados tradicionais.

VAN DEN BERGH & CLAYTON e ARILU,
O atendimento ao cliente é a
prioridade dessa parceria.

VAN DEN BEROH
& CIRYTO,

DIVISAO DAS INDUSIRIAS GESSY LEVER LTDA.
DIVISAO VDBECT

UMA PARCERIA CONSTANTE

Rua Alberto de Oliveira, 901
Telefax: (044) 224-3726
MARINGA — PR
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PAODERNIZACAO
Mais uma etapa vencida

Hospital Maringd inaugura nova ala de apartamentos e negocia compra
de tomégrafo computadorizado e arco cirirgico. E mais um passo
na busca da exceléncia dos servigos prestados a comunidade

Este més o Hospital e Ma-
ternidade Maringd ganha mais 16
apartamentos, uma nova recep-
¢do e d4 inicio as negociagdes
para a compra de um tomégrafo
computadorizado € um arco ci-
rirgico. “E mais um passo no
processo de modernizagdo, onde
trabalhamos para atingir a exce-
1éncia dos servigos prestado a po-
pulagdoda cidade e Regido”, afir-

ficard completa. O tomégrafo é
o sistema mais avang¢ado no cam-
po de diagnéstico por imagens.
Ele vai oferecer mais comodida-
de aos pacientes. Hoje quem pre-
cisa utilizar este tipo de recurso
tem que ser transferido para ou-
tro hospital. Isto gera transtorno
para o doente e uma dose a mais
de preocupagdo dos médicos que
acompanham os casos.

ma Clarice Franchini, adminis-
tradora do Hospital.

O programa de moderniza-
¢do comegou a ser desenvolvi-
do hi cinco anos. E um projeto amplo
que abrange todos os setores do Hospi-
tal Maringd. Em uma etapa foram exe-
cutadas a readequagdo e expansdo do
prédio. Além dos 16 apartamentos que
serdo inaugurados este més, o Hospital
aumentou a capacidade de internamen-
to para 700 pacientes/més e a UTI —
Unidade de Tratamento Intensivo — pas-
sou a contar com 10 leitos.

Dentro da fase de obras, o Biocenter
— Laboratério de Patologia Clinica —
responsdvel pelos exames de andlises
dos pacientes internados no Hospital
Maringd também foi beneficiado. Ins-
talado desde a sua criagdo — hd trés
anos — em local provisério, em julho
ganhou novas acomodagdes. S@o salas
amplas, funcionais e uma recepgao para
atender com comodidade a demanda de
pacientes externos. Apesar de ter sido
criado para a realizagdo dos exames do
piblico interno, com o tempo, O
Biocenter comegou a ser procurado por
pacientes dos médicos que trabalham
no Hospital Maringé e tém clinicas par-
ticulares na cidade. Agora com O espa-
co feito “sob medida”, o laboratdrio es-
pera ampliar este tipo de atendimento.
EQUIPAMENTOS: em outra etapa do
projeto de modernizagdo, o Hospital
Maringé tem investido na compra de

O Hospital Maringa da mais um
passo rumo a modernizacgao

novos equipamentos. J4 foram incor-
porados aos aparelhos existentes o ultra-
som e a videolaparoscopia. Os préxi-
mos a serem comprados sdo o tomé-
grafo computadorizado e o arco cirir-
gico. As negociagdes estdo avangadas
e os contratos devem ser assinados ain-
da este més.

Dos novos equipamentos, o ultra-
som € 0 que estd a mais tempo em ope-
ragdo. Ele foi comprado h4 dois anos.
Sua utilizagdo € indicada no acompa-
nhamento de gravidez, no diagndstico
de problemas no aparelho digestivo, entre
outros. Mais recente, a videolaparos-
copia passou a ser oferecida a popula-
¢do de Maringd e Regifio no més pas-
sado.

Considerado um dos métodos mais
avangados de cirurgia do abdémen exis-
tente no mundo, a videolaparoscopia evi-
ta cortes nos pacientes e reduz as cica-
trizes de cerca de 15 centimetros para
quatro pequenas incisdes de apenas um
centimetro cada. Pelos orificios, os ci-
rurgides introduzem os instrumentos e
realizam as operagBes com o auxilio
de uma microcamera.

A expectativa da equipe médica
agora € para a chegada dos dois novos
equipamentos. Com a tomografia, a cli-
nica radiolégica do Hospital Maringd

Quanto ao arco ciriirgico,
quem mais vai se beneficiar siao
0s pacientes que precisam ser sub-
metidos a operagdes tordxicas,
ortopédicas, do aparelho digestivo e ou-
tras. Ele também € um equipamento mo-
derno que facilita o trabalho dos cirur-
gides destas dreas. “E mais uma novi-
dade tecnoldgica que colocamos a dis-
posi¢do da populagdo”, diz Clarice
Franchini, administradora do Hospital
Maringa.

Outra preocupagio do programa de
modernizagdo do Hospital foi com o
treinamento profissional de todos os seus
funciondrios. Nesta etapa foram firma-
das parcerias com a UEM - Universi-
dade Estadual — e o CES — Centro de
Estudos Supletivos. A UEM oferece es-
tagidrios de enfermagem, farmécia e ad-
ministragdo de empresas. No caso do
CES, sao aproveitados os cursos ofere-
cidos pela institui¢do para dar escola-
ridade aos funciondrios que ndo tive-
ram condigdes de estudar.

Paralelo ao trabalho educacional,
o Hospital Maringd, através da CCIH
— Comissdo de Controle da Infecgdo
Hospitalar — passa orientagdes bdsicas
de higienizagdo e demais métodos efi-
cazes para prevenir a infec¢ido hospita-
lar. “Cada funciondrio tem uma parce-
la de responsabilidade nesta batalha. Por
isto todos devem estar conscientes dos
seus deveres”, declara Clarice Franchini,
administradora do Hospital.

ACIM - SETEMBRO/94 -




' NAO FIQUE MUDO

Simplifique e agilize a
comunicagao de sua empresa,
com moderna tecnologia
em telecomunicagoes.

e MICROS PABX
e PABX
e NO BREAK

(5)ERCONORTE

Revenda e assisténcia técnica autorizada:
SAT-PHILLIPS - NUTRON - W SYSTEM
Av. Brasil, 5566
Fone: (0442) 24-5500 - Maringa -PR

COBRAPAR

. COBRANCAS
. SERVICOS
. ASSESSORIA JURIDICA

15 ANOS
EM MARINGA

MARINGA - FONE: (044) 226-5114
LONDRINA - FONE: (043) 323-1838

A UNICA EMPRESA QUE
DA A GARANTIA REAL
AO SEU CREDITO

FILIADA AO GRUPO UNIDOS - RJ
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LEITURA EMPRESARIAL

Os 7 habitos das
pessoas muito eficazes

Por Darci Stoffel

O que € um habito?

Poderiamos defini-lo como a inter-
secdo entre o conhecimento, a capacida-
de e a vontade.

O conhecimento é o paradigma teé-
rico, o que fazer e o por qué. A capaci-
dade é o como fazer. E a vontade € a
motivagdo, o desejo de fazer.

Para tornar algo um hdbito em nos-
sas vidas, precisamos reunir estes trés ele-
mentos.

Nosso cariter, basicamente, € com-
posto pelos hébitos que desenvolvemos.
Diz um famoso addgio popular: “Plante
uma idéia, colha um feito; plante um fei-
to, colha um hdbito; plante um hdbito,
colha um cardter; plante um caréter, co-
lha um destino”.

Os hébitos constituem fatores pode-
rosos em nossas vidas. Uma vez que re-
presentam padrdes coerentes e muitas ve-
zes inconscientes, eles servem para ex-
primir nosso cardter no dia-a-dia, sendo
responsaveis por nossa eficicia ou inefi-
cécia.

Dizia um grande educador: “Os hd-
bitos sdo como cordas. Se acrescentar-
mos um fio por dia, em pouco tempo ndao
podem mais ser rompidos.

Vencer é um hdbito. Assim como fra-
cassar.

Stephen Covey, mestre em adminis-
tracdo de empresas, professor, consultor
empresarial nos deixa bem claro nesta
majestosa obra de que o desenvolvimen-
to dos sete hdbitos: “Ser proativo, Lide-
ranga Pessoal, Administragdo Pessoal,
Lideranga Interpessoal, Comunicagao
Empiética, Corporagao Criativa, Auto Re-
novacdo Equilibrada”, distinguem as pes-
soas felizes, sauddveis e bem sucedidas
daquelas que fracassam ou precisam sa-
crificar o equilibrio e a felicidade para
ter €xito.

O livro foge do convencional em
obras sobre administragio e propde a sin-
tese definitiva entre eficdcia profissional

e satisfagdo pessoal.

O autor ndo sugere apenas posturas
que devem ser adotadas mas procura re-
velar de como conseguir a paz de espirito
a nivel interno e conquistar a confianga
das pessoas a nivel externo buscando as
origens do comportamento humano no ca-
rater das pessoas, em seus principios.

A obra nos fornece uma combinagdo
perfeita de visdo, compreensio e expe-
riéncia prética, garantia de sucesso no
mundo dos negdcios.

E uma sintese perfeita das idéias que
podem conduzir a melhorias sensiveis em
termos de desempenho profissional e sa-
tisfagdo pessoal, abrindo a mente para as
“Coisas Permanentes” — valores, fami-
lia, relacionamento e comunicagao.

Aprimoremos nossos habitos pois:
“Somos o que repetidamente fazemos. A
exceléncia, portanto, ndo € um feito, mas
um HABITO.”

Darci Inacio Stoffel, é gerente
geral do Unibanco, em Maringa
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A importancia do interior

No dia 27 de agosto, durante

ACIM. A Faciap vai lutar pela

o 1V Congresso das Associagoes
Comerciais, Industriais e Agrico-
las do Parand, realizado em
Maringd, os dirigentes das entida-
des de todo Estado elegeram o em-
presdrio Pedro Pegoraro para a
presidéncia da Faciap — Federa-
¢do das Associagoes Comerciais,
Industriais e Agricolas do Parand.

Empresdrio do ramo de ali-
mentos e indiistria de papel, aos
35 anos Pegoraro é o primeiro di-
rigente do interior a presidir a
Faciap, entidade que congrega 140
associagdes do Estado, com patri-
moénio avaliado pelo ex-presiden-
te, Werner Egon Schrappe, em US$
15,6 milhées. Pegoraro jd foi in-
clusive presidente da associag¢ao de
Cascavel.

O novo presidente assumiu

- f

interligacao regional?
PEGORARO: Este é um objeti-
VO nosso. A nossa preocupagdo €
que o sistema estd muito parado
no tempo. Precisamos sacudi-lo. E
necessdria a integracdo regional,
estadual ou até nacional. E por isso
também que pretendemos lutar
pela modernizagdo das associa-
¢Oes. A integrag@o passa pela in-
formatizagao.

ACIM: Como o senhor preten-
de implementar essa moderniza-
¢do diante da timida participa-
¢iio dos empresarios nas associ-
acoes? _
PEGORARO: Temos que ampli-
ar e melhorar os servicos pratica-
dos pelas associagdes para trazer
o associado para dentro da entida-
de. Fazer com que ele participe

prometendo lutar pela moderniza-
¢do das associagdes comerciais,
principalmente no setor dos SPCs.
Ele pretende ainda apoiar as pe-
quenas associagoes do género, que
hoje atravessam situagdo financei-
ra dificil. Para reverter esse qua-

""Espero nao encontrar dificuldades
pelo simples fato de ser do interior.
Nao acredito que haja barreiras pois

nosso objetivo principal é a
integracdo através do trabalho''

mais, com que ele divida seus pro-
blemas conosco, trazendo também
novas idéias. Para isso, vamos tra-
balhar junto aos dirigentes das as-
sociagOes € as proprias coordena-
dorias para que melhorem o siste-
ma de trabalho das entidades. Va-

dro, o novo presidente entende que
é preciso aumentar a participagdo dos
empresdrios nas entidades do género.

A seguir leia entrevista com Pedro
Pegoraro, onde ele fala sobre suas pro-
postas de trabalho para os préximos dois
anos a frente da Faciap.

ACIM: O Senhor é o primeiro presi-
dente do interior na Faciap. Isso pode
gerar alguma dificuldade de relaciona-
mento com outros érgios, principal-
mente da capital?

PEGORARO: Esta é uma questdo- deli-
cada, mas que nio me preocupa, pois es-
pero ndo encontrar dificuldades pelo sim-
ples fato de ser do interior. Temos 0 apoio
de entidades importantes, como a propria
Associagio Comercial do Parand, e tam-
bém do ex-presidente da Faciap, Werner
Schrappe, que agora preside nosso Con-
selho Diretor.

Sempre fui humilde e conhego meus
limites, sabendo onde posso chegar. Nao

acredito que haja barreiras, pois nosso ob-
jetivo principal € o trabalho. Além disso,
a Faciap ndo € uma entidade partidaria,
mas que luta pelo desenvolvimento do Pa-
rand.

ACIM: A interligacio dos SPCs do No-
roeste tem sido uma luta constante da

mos fazer isso através de reunides
e palestras.

ACIM: Essa maior participacdo pode
melhorar o caixa das pequenas associa-
coes...

PEGORARO: Exatamente, € com isso
poderemos implementar a informatizagao.
ACIM: Quando o senhor pretende

TRANSCOCAMAR

TRANSPORTES LTDA.

“Transportando com seguranga e qualidade”

Rod. PR 317 - km 02 - Saida para Campo Mourao

Fone: (044) 225-2748 -

CEP 87065-000 - Caixa Postal, 451
Maringéa - Parana

Fax: (044) 225-2547
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iniciar este trabalho?

PEGORARO: A médio prazo. Temos
pela frente um periodo de adaptag@o para
que se analise quantas associagdes sdo in-
formatizadas e quantas necessitam se mo-
dernizar.

ACIM: O senhor esta saindo de Casca-
vel para presidir uma entidade em Cu-
ritiba. O senhor tem a idéia exata da
importancia da Faciap no contexto es-
tadual?

PEGORARO: No meu ponto de vista a
importancia da entidade estd na propor-
¢ao exata da participagdo dela na vida dos
empresdrios de todo o estado, na tentati-
va de solucionar problemas apresentados
pelas associacOes e coordenadorias regio-
nais. Temos a obrigacdo de, sempre, ir de
encontro aos anseios da classe empresa-
rial. Nossa importdncia estd portanto, de
acordo com o grau de participacao.
ACIM: O senhor mora a 530 quilome-
tros de Curitiba. Como pretende resol-
ver este problema fisico para 3dminis-
trar a Faciap, que tem sede na capital?
PEGORARO: Hoje existem meios de lo-
comogdo ageis. Além disso, tenho empre-
sa em Curitiba onde vou pelo menos duas
vezes por semana para resolver proble-
mas particulares. Nesse periodo sempre

"A importdncia da Faciap estd
na proporg¢ao exata da partici-
pagao dela na vida dos empresd-
rios de todo o estado. Temos a
obrigacao de ir, sempre, de
encontro aos anseios da classe
empresarial''

estarei dando atenc@o para os problemas
da Faciap.
ACIM: O ex-presidente Werner

Y- Aciv - SETEMBRO/94

BOX BLINDEX CLASSIC

1.000.000 DE UNIDADES VENDIDAS

Vocé ainda vai ter um

E um banho de elegincia e economia. Na Vidragaria Guaporé vocé adquire

0 box mais sofisticado do pais — Blindex Classic, com instalacdo gratis.
Vale lembrar que a instala¢io pela Vidragaria Guaporé € a mais rédpida
da cidade. Aproveite. Venha nos visitar e conhe¢a nossas linhas
de vidros, espelhos, estantes e quadros.
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UAPORE

224-2235
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Schrappe interiorizou as reunides da

Faciap. O senhor manteri essa prati-

ca?

PEGORARO: Inicialmente vamos manter
este processo que existe e que vem dando
certo. Futuramente pretendemos dar um
maior espagamento nestas reunides para que
as coordenadorias possam discutir assuntos
regionais mais importantes. Acredito que
isso possa fortalecer as pequenas associa-
¢oes. Elas serdo mais atuantes e poderdo
levar os problemas do interior para dentro
da Federacdo.

ACIM: Como o senhor analisa o atual
momento econdmico brasileiro?
PEGORARO: O momento que a vida na-
cional atravessa € preocupante, pois temos
problemas e dificuldades de todos os ni-
veis. Mas somos maiores que todas as cri-
ses e acredito no pais. E no Parand temos
uma grande capacidade de realizar, por
isso digo que o futuro nos da saudades.
ACIM: Como sera o relacionamento da
Faciap com as entidades de apoio a clas-
se empresarial?

PEGORARO: Pretendemos programar
junto a entidades como Sebrae, Senac, uni-
versidades e institutos, treinamentos, pa-
lestras e semindrios para que possamos
promover o desenvolvimento da classe
empresarial paranaense.

ACIM: O senhor pretende restrin-
gir a atuacdo da Faciap apenas ao
meio empresarial?

PEGORARO: Serd principalmente para
o meio empresarial. Mas vamos apoiar
todo e qualquer projeto levantado pelas
associagoes filiadas, que beneficiarem suas
cidades ou regido. Queremos que as coor-
denadorias sejam um elo forte das reivin-
dicagdes regionais.

ACIM: Um dos objetivos do senhor é
dinamizar o Mercopar. De que forma
isto sera feito?

PEGORARO: Vamos dar continuidade
ao Mercopar, incentivando e conscienti-
zandoe a populacdo paranaense da impor-
tincia de consumir produtos industriali-
zados no estado do Parana.

ACIM: O senhor tem muitos planos. E
possiv:l colocar todos eles em pratica?
PEGORARO: Sou um homem que acre-
dita na conjugag@o de esforgos e na co-
munhio de forgas, por isso pedirei o au-
xilio de todos os meus companheiros de
diretoria, do Conselho Diretor e de todos
os dirigentes de associagdes filiadas do
estado. Todas as minhas propostas serao
discutidas e encaminhadas oportunamen-
te para aprovacgao.



Um atalho para o Mercosul

Em 1995 caem as barreiras tributdrias entre os paises do Mercosul. ACIM e Sebrae se adiantam e,
durante a Feipar 94 reiinem empresdrios de quatro paises que podem iniciar ou
incrementar os negocios de comércio exterior

De 13 a 17 de setembro a industria
maringaense entra em campo para mos-
trar “sua melhor forma”. Nesse periodo,
ACIM e Sebrae promovem a Feipar 94,
Feira de Integra¢@o do Parand. Articulada
pela primeira vez no ano passado a partir
da transformagdo da Feimar — Feira da
Indidstria Maringaense, promovida pelo
Conselho da Mulher Empresiria — a Fei-
par promete um sucesso ainda maior do
que o alcangado em sua primeira edigdo. |

A feira mantém sua estrutura bdsica,
com poucas alteragdes. No ano passado
foram realizados trés eventos paralelos.
Dos trés, agora serdo promovidas a Feira
de Oportunidades da Cocamar e a Feira
de Recrutamento Universitdrio da UEM.
O Prémio Destaque Inddstria, que teve
sua premiagio durante a Feipar 93 ndo

foi interiorizado este ano.

Foram mantidas as rodadas de negé-
cios, os desfiles de moda e as palestras
com empresdrios, consultores e professo-
res. A feira ganhou um espaco para o lan-
camento de produtos. As rodadas de ne-
gécios foram incrementadas, agora com a
participagdo de argentinos, paraguaios e
chilenos. A vinda de empresdrios de ou-
tros paises foi confirmada durante os lan-
camentos internacionais promovidos pela
ACIM.

A feira foi langada oficialmente no
dia 20 de julho durante coquetel na Asso-
ciagdo da Cocamar. O lancamento foi
prestigiado por centenas de empresrios e
autoridades municipais, entre elas o pre-
feito Said Ferreira. O prefeito salientou
que “toda feira € um reflexo da pujanca

de um setor e a Feipar representa a indds-
tria que impulsiona o desenvolvimento de
Maringad”.

Posteriormente foram realizados lan-
camentos regionais em cidades como
Arapongas, Londrina, Umuarama, Casca-
vel, Medianeira, Paranavai, Campo Mou-
rao e outras. Simultaneamente, o presi-
dente Pedro Granado chefiou uma dele-
gacdo com empresdrios e autoridades ma-
ringaenses que se deslocou para a Argen-
tina e Paraguai para lancamentos interna-
clonais.

A ACIM contratou ainda a consulto-
ra em comércio exterior, Maria Alice
Bourdon, que levou detalhes da Feipar
para empresdrios chilenos. Os langamen-
tos na Argentina foram realizados nos dias
22 em San Martin e Buenos Aires, e 23

ACIM - SETEMBRO/94 - [iE]]
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Qualquer que seja o
numero de participantes,
0 Hotel Deville € o Iugar
ldeal para suas reunices.
Tradicional em promover
e sediar grandes eventos,
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em Assungdao. Em
Santiago, no Chile,
o langamento acon-
teceu no dia 26 de
agosto.

“A receptivida-
de em todos os pai-
ses foi 6tima e os re-
sultados acima das
expectativas”, co-
memora o presiden-
te da ACIM, Pedro
Granado. Ele calcu-

la que pelo menos
100 empresdrios do
Mercosul estarao
em Maringd duran-
te a Feipar 94, expondo seus produtos ou
visitando os estandes e participando das
rodadas de negdécios.

Durante a viagem para Argentina e

Paraguai, Pedro Granado foi acompanha-
do pelo diretor de Eventos e Promogdes
da ACIM, Fernando Vieira Raimundo;
pelo secretdrio da SICAT, José dos San-
tos Ribeiro; pelo presidente do Sindivest,
Miguel Fuentes Salas; pelos empresarios
do setor de metal-mecénica, Jodao Noma e
Gilson Barbiero, e pela diretora da LPR,
Rosana Lopes.
TERCEIRIZACAO: A LPR Publicida-
de, Promogao e Montagem € a empresa
encarregada da comercializagdao da Fei-
par 94. E a primeira vez que o evento é
terceirizado. ““A LPR € uma empresa com
experiéncia no ramo, inclusive montando
feiras em grandes centros. Com a terceiri-
zagdo, ficamos com mais tempo para a
divulgagao do evento”, justifica Fernando
Vieira Raimundo.

Outra participacdo fundamental na
organizagdo da feira é a do Sebrae, que
subsidia 100 estandes para pequenas em-
presas, além da participagdo direta de con-
sultores no apoio ao evento. S0 co-pro-

INSTALAGAO E MANUTENGAO

PABX-FAX-APARELHOS TELECOMUNICAGOES

A exemplo de 93, o setor de confeccdes sera o mais
representativo na Feipar 94

motores a Cocamar e a UEM, e apoiam a
feira o Sindivest, o Sindimetal, a Prefei-
tura Municipal, a Sociedade Rural, O
Cexpar e o Governo do Estado. O setor
mais forte dentro da Feipar 94 € o de
confecgdes, com 50% do total de empre-
sas expositoras. Em seguida aparecem os
setores metal-mecéanico, com 16%; o mo-
veleiro com 12%; servigos, 6% e imobi-
lidrio, 4%. Sdo pequenas empresas em sua
maioria, provenientes do préprio Parand,
de Santa Catarina, de Sao Paulo, Rio
Grande do Sul, além daquelas que vem
da Argentina. Paraguai e Chile.

A lideranga do setor de confecgdes
na Feipar 94 reflete o crescimento das in-
distrias do ramo nos ultimos anos. Hoje
existem cerca de 400 fdbricas — sem con-
tar aquelas de fundo de quintal — em
Maringd, o que provocou a disseminagio
de shoppings do atacado. Hoje sdo mais
de 400 lojas de atacado.

Os empresdrios do setor consideram
a Feipar “a vitrine ideal” para expor 0s
produtos de confecgdes e por isso partici-
pam maci¢amente do evento. “Uma feira
¢ a midia mais barata e eficiente que exis-

te”’, comenta Umberto Carlos Macedo,

SOLUCOES PRATICAS EM TELEFONIA

celular

222-5511




presidente da Associagao
dos Shoppings de
Maringd. Recentemente,
através de projeto do de-
putado Jodo Preis,
Maringd se tornou “Ca-
pital de Moda”.

O projeto foi apro-
vado na Assembléia Le-
gislativa e.atende a ex-
pectativa das liderangas
do setor.

Maringd quer seguir I

. sodti

o caminho de Cianorte,
que através de muito
marketing, sempre com 0O
apoio da prefeitura do municipio, se fir-
mou como a “Capital do Vestudrio”

METAL-MECANICA: Depois de con-
fecgdes, a drea que mais tem se desenvol-
vido em Maringd € a metal-mecanica, que

O setor de metal-mecénica também estara
bastante representado na Feipar 94

transformou a cidade no segundo pélo es-
tadual do setor. Para se ter uma idéia des-
se crescimento, basta apontar os nime-
ros: até o final dos anos 80 s6 haviam
dois tornos computadorizados em

Oportunidade de
diversificacdao

Organizada pela Cocamar — Coopera-
tiva dos Cafeicultores e Agropecuaristas de
Maringd — a Feira de Oportunidades é um
dos eventos paralelos que acontecem duran-
te a Feipar 94. O objetivo da feira é estimu-
lar a criagcao de pequenas empresas ou a
diversificacao das atividades daquelas ja
existentes. Durante a feira, a cooperativa
divulgard informagées sobre as matérias-
primas que consome.

No total sao cerca de 6 mil itens que a
cooperativa consome e que sao adquiridos
em outras regioes. Entre eles estdo caixas de
papelao, embalagens pldsticas, caixas para
armazenamento de laranja, entre outros. SGo
produtos que poderiam ser fabricados em
Maringd, gerando mao-de-obra e tributos
para o municipio.

Este ano a Cocamar inovou, mantendo
uma drea especificamente para o setor de
seda que obteve bons resultados durante a

“tapetes, bordados, almofadas e outros pro-

Feipar 93. Existem casulos do bicho-da-seda
que sdo improprios para serem manufatura-
dos pelos modernos equipamentos da coope-
rativa. Esses casulos sdo adquiridos pela
empresa Casulo Feliz e utilizados na confec-
¢ao de fios.

Esses fios podem ser transformados em

dutos. Para divulgar esta possibilidade, a
cooperativa doou fios para que entidades
assistenciais confeccionassem diversos pro-
dutos, que estardo em exposi¢cao durante a
feira e poderao ser adquiridos pelo publico
em geral.

®

Centro Levi

S
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De segunda a
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20 horas, o
usuario PAM tem
para atendé-lo:

e Clinico Geral

* Pediatra |

» Ginecologista e
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Uma equipe de
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em um completo
AMBULATORIO.
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exclusividade
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COMPLETO SERVICO
"A LA CART",
PIZZAS, RODIZIO
DE PICANHA,
SELF SERVICE
(por quilo no almocgo),
PRATOS ORIENTAIS
E MUITO MAIS !

Estudantes x
Empresas

Novamente a Universidade estard presente
na Feipar 94 com a Ferumar — Feira de Recruta-
mento Universitdrio. A organizagdo do evento pa-
ralelo é do Departamento de Administragdo. Se-
gundo a diretora do Departamento, Rosa Izelli

mar é importante também para os empresdrios. “O
que as empresas buscam nessa época de globaliza-
¢do das economias, em que se privilegia a empresa
que tenha produtividade e qualidade?”, questiona
a professora. Ela mesma responde: “em primeiro
lugar a mao-de-obra qualificada que pode ser
encontrada na universidade”.

A Ferumar funciona com dois bancos de
dados, com informagaoes sobre alunos que desejam
entrar no mercado de trabalho e empresas que

(foto), o objetivo da feira é dar
aos alunos da UEM a expe-
riéncia de atuar em empresas,
unindo teoria e prdtica.

“Durante o periodo es-
colar, falta ao aluno o contato
comaprdticaou seja, ele rece-
be uma bagagem tedrica atua-
lizada, muito importante, sé
que sem vinculo com o merca-
dode trabalho”, explica Rosa.
Em apenas trés dias de inscri-
¢oes, mais de 100 alunos de-
monstraram interesse em par-
ticipar da Ferumar.

Segundo Rosa, a Feru-

‘“Unindo teoria e pritica”

buscam o servigo de estudantes
das mais variadas dreas. No
ano passado foram cadastra-
dos mais de 200 alunos e 60
empresas.

A idéia ainda é nova por
isso foram obtidos poucos re-
sultados prdticos. Rosa Izelli
espera que a Ferumar deslan-
che este ano. E ela diz que a
universidade fard um acompa-
nhamentoda colocagao dos alu-
nos nas empresas durante o ano
para aferir os resultados tanto
para o estudante como para a
empresa.

Maring4. Hoje sdo 20, com custo médio
entre 80 e 150 mil reais.

O diretor da Hidro Metalidrgica ZM-
Ziober, Carlos Walter Martins Pedro, é
um dos grandes incentivadores da reali-
zacdo da Feipar 94 e confia que o setor
conquistard “excelentes” resultados duran-

te a feira. Ele lembra que as empresas de

metal-mecanica estdo mais voltadas para
a exportagdo e por isso o setor tem inves-
tido muito em qualidade.

Na regido de Maring4 existem cerca
de 600 empresas de metal-mecanica, sen-
do que 10% sdo de médio porte. Empre-
sas de grande expressdo como a ZM-
Ziober, Maringd Equipamentos, Antenas

Fone: 222-9162
Rua Santos Dumont, 2.555

Se sua Empresa necessita Servigo
Técnico em Comeércio Exterior, a
Solugao estd mais proxima do que
vocé imagina!

* Estes servicos, a Mundial
Assessoria Plena em Comércio
Exterior Ihe oferece rotineiramente;

* Documentagao Técnica de
Exportagao/ Importagao;

» Reducgao de aliquotas de impostos
de importagao;

 Despachos aduaneiros aéreo,
rodoviario e maritimo;

A CNICA EMPRESA DE ASSESSORANENTO EM COMERCID
EXTERIOR NO NORTE DO PARANA COM ABRANGENCIA HUNDIAL
E PADRAQ INTERNACIONAL DE QUALIDADE.

MUNDIAL
ASSESSRIA PLENA
EM COMERCIO EXTERIOR

Filial: Rua Santos Dumont, 2166 - 12° andar - sala 1202 .
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Matriz; Rua Mariano Torres, 398 - Fone (041) 222-0173
Fax: (041) 224-6859 - CEP 80.060-120 - Curitiba - Parana

Escritorio em Paranagu4, Sdo Franclsco, ltajai e Santos
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Organizadores esperam realizar mais
de 100 rodadas de negécios

Aqudrio, Frascotécnica, Noma, Odonto-
Larcon, entre outras, garantiram presenga
na Feipar.

Grandes empresas de Sdo Paulo e
Curitiba também estardo na Feipar, com
Festo, Romi e Nardini. “A participagio
de empresas dos grandes centros na Fei-
par se deve ao crescimento do setor em
Maringd. Estd havendo muitos investimen-
tos, principalmente em comandos numé-
ricos”, revela Celso Amaral, diretor da
Apeck, distribuidora dos equipamentos
Festo na regiio.

RODADAS DE NEGOCIOS: Durante a
Feipar de 1993 foram realizadas 60 roda-
das de negdcios. Este ano, os organizado-
res esperam aumentar este nimero para
100. Além dos brasileiros, também os chi-

Programacao
de palestras

Dia 13 - 20 horas — Palestrante: Hélio
Cadore — Superintendente do Sebrae. Tema:
O Desafio da Pequena Empresa no Atual
Contexto Competitivo,

Dia 14— 14 horas — Palestrante: Celso
Peck do Amaral — Engenheiro Mecanico.
Tema: Automagao Industrial;

Dia 14— 20 horas — Palestrante: Paulo
Misquevis — Gerente da Divisao Administra-
tiva da Cocamar. Tema: Oportunidade de
Negdacios;

Dia 15 - 14 horas — Palestrante: Mar-
cos Valéncio —Tema: Porto Seco — Estagao
Aduaneira Interior;

Dia 15— 20 horas — Palestrante: Paulo
Roberto P. de Souza — Diretor do Banestado.
Tema: Mercosul;

Dia 16 — 14 horas — Palestrante: Gina

-

@,r’,\
Paladino — Coordenadora de Ciéncia e Tec-
nologia do Estado. Tema: Incubadoras Tec-
nologicas;

Dia16—-18 horas— Palestrante: Roberto
Suga. Tema: Bolivia, a porta de oportunida-
des; Palestrante: Ronald Aliaga. Tema: Pro-
moc¢do de Investimentos na Bolivia;

Dia 16 — 20 horas — Palestrante: Rosa
Izelli — Diretora do Departamento de Admi-
nistracao da UEM. Tema: Qualidade Total;

Dia 17 — 09:30 horas — Palestrante:
Maria Alice Pinatti — Consultora do Sebrae.
Tema: A Mulher no Mundo dos Negdcios.

lenos, paraguaios e argentinos ja confir-
maram presenga nas rodadas. “O impor-
tante € que colocamos também os brasi-
leiros frente a frente, com a possibilidade
de realizagdo de grandes negdcios”, diz
Maria Alice Bourdon, uma das organiza-
doras das rodadas.

Ela lembra que as rodadas possibili-

taram negdcios ja em sua primeira edi-
¢d0, no ano passado. A Marreco do Brasil,
por exemplo, contactou argentinos na €po-
ca e hoje exporta barcos de aluminio para
o pais vizinho. Mas, as rodadas de negé-
cios ndo sdo apenas para compra e venda.
E possivel também a formalizagdo de re-
presentagio, terceirizagdo ou joint venture.

ALERTA ALERTA ALERTA ALERTA

LISTA TELEFONICA OFICIAL

SO TEM UMA:

A Lista Telefonica Editel.

S6 as Listas Telefonicas Oficiais tém garantia da TELEPAR.
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Parainformacdes ou esclarecimentos, anunciantes e assinantes das Listas Telefénicas,
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(044) 223-6121, em Londrina: 9 (043) 322-6363 e em Curitiba: (041) 800-8888.
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Para garantir a presenga de empresd-
rios dos paises vizinhos na Feipar 94, a di-
retoria da ACIM decidiu este ano realizar
lancamentos internacionais da Feira. Assim,
uma delegagdo formada por liderangas em-
presariais levou detalhes do evento para San
Martin, e Buenos Aires, na Argentina, e As-
sungdo, no Paraguai. A feira também foi
langada no Chile.

Lancamentos internacionais

A delegagao brasileira contou com o
apoio da Liga de Comércio e Indistria de
San Martin, sendo recebida naquela cidade
pelo presidente da entidade, Armando Giglio;
pelo secretdrio da Indistria e Comércio,
Roberto Segundo Martinez e pelo assessor de
comércio exterior da Union Industrial de San
Martin, Gabriel Barragan.

Em Buenos Aires e Assungao, foi funda-

Lancamento em Assuncao. Na mesa,
Pedro Granado com José Ribeiro e os
gerentes do Banco do Brasil, Anisio Leite
Junior e Javier Pineda

Da esquerda para a direita: Fernando
Vieira, Rosana Lopes, Gilson Barbiero,
Luis Ottaviano, Miguel Salas, José Ribeiro,
Joao Noma e Pedro Granado

mental o apoio do Banco do Brasil. Na ca- -
pital argentina, o gerente geral do BB Aladir
Vitola, o assessor da geréncia Luis Nestor
Ottaviano e o gerente adjunto Nestor Fétter,
auxiliaram os brasileiros. Em Assungao, as
atengoes maiores foram dispensadas pelo
gerente de operagdes Anisio Leite Junior;
pelo gerente adjunto Javier Alfirio Pineda
Benitez e pelo gerente de administragao
Romdo Braga.

Pedro Granado e José Ribeiro em Buenos
Aires, com os gerentes do Banco do
Brasil, Aladir Vitola e Nestor Ottaviano

Uma empresa argentina que expos
maquinas de café expresso e participou
das rodadas de negécios do ano passado
estd com planos concretos para se instalar
em Maringd. “Ela pretende ter aqui sua

linha de montagem, além de comprar café,
torrar ao gosto argentino e exportar’”’, ex-
plica Maria Alice Bourdon.

Para confirmar presenca nas rodadas
de negdcios, os empresarios devem preen-

COMER BEM E ARTE.

vocé tem a sensagdo de estar fazendo
parte de um grande banquete.

Com um cardapio variado e muito

No Restaurante e Pizzaria ® Qasario Feoe |

bem cuidado, oferecemos o melhor em:

* Rodizio de Picanha * Servigo a La Cart
* Atendimento a Grupos de Excursoes
* Ar Condicionado * Musica ao Vivo

ar =

DIARIAMENTE ALMOCO E JANTAR

® Tazsardo

A Pizzaria da Familia

Av. XV de Novembro, 492 - Fone: (0442) 22-6903 - A 50m da Catedral - Maringa - PR
Contatos com Renato ou Valmor

EEl - AciM - SETEMBRO/94

cher uma ficha de inscrigao com dados
sobre a empresa, produtos que querem
comprar, e servico de interesse especifi-
co. As fichas foram traduzidas para o es-
panhol e enviadas para ex-expositores e
empresas em potencial.

PALESTRAS: A exemplo do ano passa-
do foi montado um auditério no Pavilhdo,
onde sera realizada a Feipar, para a orga-
nizagdo de palestras. Serdao abordados te-
mas como automagdo industrial, porto
seco, Mercosul, comércio exterior e até a
participagdo da mulher no mundo dos ne-
gbcios.

As palestras foram organizadas pelo
Copejem, Conselho Permanente do Jovem
Empresério da ACIM, com apoio do Con-
selho da Mulher da associagdo. Os temas
escolhidos s@o atuais e vem de encontro
aos interesses dos empresdrios. Entre os
palestrantes estdo Paulo Roberto Pereira
de Souza, diretor do Banestado, Rosa
Izelli, professora da UEM e Maria Alice
Pinatti, consultora do Sebrae.

Entre todas as palestras, a tinica que
sera realizada fora do auditério da Feipar
serd a tltima, no encerramento da feira,
que acontece no hotel Deville. Ap6s esta
palestra havera um almogo, por adesio,
no préprio Hotel Deville organizado pelo
Conselho da Mulher Empreséria e Execu-
tiva.

PASSARELA: Uma das novidades da Fei-
par 94 € a passarela para langamentos de
produtos. A experiéncia de lancar produ-



tos utilizando manequins, modelos,
atores e até musicas, vem sendo
realizada com sucesso pela empre-
sa Corpus. Segundo a propriet4-
ria, Ivone Viterbo, qualquer tipo
de produto pode ser langado.
“Desde confecgoes, mdveis,
materiais de informatica, até alimen-
tos. Aceitamos trabalhar com qual-
quer produto”, revela Ivone. Ela,
no entanto, acredita que, como € a
primeira experiéncia do género em

onde sdo cadastradas entidades que
trabalham e prestam assessoria tec-
nolégica. Quando o Sebrae € pro-
curado por empresas com proble-
mas técnicos, ele encaminha o em-
presdrio para entidades que pres-
tam esse tipo de assessoria. Um
exemplo desse servigo aconteceu
recentemente em Londrina, com
uma empresa que fabrica macarrao.

A empresa produz e embala o
produto, que estragava com facili-

Maringd, a maioria dos langamen-
tos serd do setor de confecgdes, que
tradicionalmente j4 utiliza este arti-
ficio.

Em 1993, houve uma experiéncia de
langamento de produtos, quando os mane-
quins “leram” o jornal Indidstria e Comér-
cio enquanto desfilavam. Ivone Viterbo
diz que cada produto tem uma maneira
diferente de ser abordado. “Quando firma-
mos um contrato, estudamos a melhor ma-
neira de realizar o langamento, utilizando
manequins, atores ou cantores”.
SEBRAE: O Sebrae estard presente na
Feipar 94 com um estande onde realizara
vdrios servigos, como a consultoria atra-
vés de técnicos que ficardo a disposi¢do

O lancamento oficial da feira
aconteceu no dia 20 de julho

dos expositores e visitantes, informagoes
sobre a Bolsa de Subcontratagdo e Neg6-
cios do Parand; Cadastro Industrial e
Sebraetec.

A Bolsa de Subcontratag@o € um ban-
co de dados com oferta e procura de bens,
servigos e equipamentos novos e usados,
residuo industrial e outros. “As pessoas
podem nos procurar para buscar informa-
¢des ou para cadastrar-se”, informa o con-
sultor do Sebrae, Lourengo Fadel. Os da-
dos sdo publicados em boletins mensais
distribuido em nivel estadual.

O Sebraetec € outro banco de dados

dade. O Sebrae indicou a UEL, que

ap6s um estudo minucioso detectou

que o problema estava na secagem
da massa, e resolveu a questdo. “Existem
problemas que sao simples, mas que s
podem ser resolvidos por quem entende do
assunto. E nés indicamos quem pode
resolvé-los”, explica Fadel.

Lourengo Fadel diz que a presengae o
apoio do Sebrae a Feipar se deve a impor-
tancia do evento. “E uma feira importante
na medida em que atrai a ateng¢@o dos em-
presdrios de outras regides para os produ-
tos fabricados em Maringa. E também um
elo de ligagdo entre os préprios empresa-
rios da cidade, que muitas vezes nio co-
nhecem o que o vizinho estd fazendo™, diz.
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Dieta indicada

Empresa maringaense inova mais uma vez e mostra a importdncia da
valorizagdo dos funciondrios para a conquista de clientes

~

o
1

também foram discutidos pelos funciond-
rios do Mercadorama. Todos eles fizeram
ainda testes de bioimpedancia. Através de
um equipamento moderno, € possivel ava-
liar a quantidade de gordura do ser huma-
no e diagnosticar o programa de exerci-
cio e a dieta ideais para quem precisa ga-
nhar ou perder peso.
O testes de bioimpedéncia foram fei-
tos em parceria com a Universidade Esta-
dual de Maringd. “Com os re-

Empresa moderna que
se presa estd sempre preo-
cupada em inovar. Ela de-
senvolve agdes constantes
de “encantamento” do
cliente, onde as mais co-
muns sao as campanhas de
precos promocionais, volta-
das para conquistar a sim-
patia do consumidor.

A eficiéncia no aten-
dimento € outra preocupa-
¢do das empresas que pre-
tendem sobreviver a chega-
da do novo milénio. Neste

sultados vamos tragar um per-
fil do nosso quadro funcio-
nal, além de termos uma ava-
liagdo das necessidades de
proteinas e calorias que cada
um tem”, afirma Mauricio
Bendixen, gerente de pereci-
veis e membro da comissdo
organizadora da SISAM.
Bendixen diz que os da-
dos da bioimpedéancia vao co-
laborar ainda para um redire-
cionamento no carddpio de
refei¢des dos funciondrios.

caso, o trabalho é direcio-
nado para a capacita¢do e
valorizagdo do quadro funcional.

Um exemplo de valorizagdo dos fun-
ciondrios foi dado no més passado pelo
Mercadorama. De 22 a 26, todos os “co-
laboradores” — como sdo chamados os
contratados pela empresa — participaram
da I SISAM e II SIPAT — Semanas Inter-
nas de Saide e Prevengio de Acidentes
do Trabalho.

Segundo os organizadores dos even-
tos, 0 Mercadorama € a primeira empresa
de Maringd a se preocupar em realizar
uma semana interna de satde. E os resul-
tados foram positivos. Embora a partici-
pacgdo tenha sido facultativa, todos os co-
laboradores compareceram as atividades.
PALESTRAS: Durante os cinco dias da

Palestras, debates, sorteios e...

Semana Interna de Saidde foram realiza-

das dez palestras sobre
os mais diferentes as-
suntos. Médicos, nutri-
cionistas, policiais mi-
litares e técnicos em se-
guranga do trabalho,
abordaram temas como
doencas sexualmente
transmissiveis, saide e
higiene da mulher, e
atividades fisicas.
Nogoes de primei-
ros socorros, doencas
ocupacionais, nutrig¢do,
alimentacao saudavel, e
seguranca no transito

“Vamos adequa-lo, oferecen-
do pratos ricos em vitaminas
e proteinas aos nossos cola-

boradores”, declara.

.. exames de bioimpedancia fizeram parte da
programacio da I SISAM e II SIPAT do Mercadorama

BOSCH

SERVIGO

ELETRO TOYO DIESEL

Servico Autorizado BOSCH, Diesel e Elétrico

* Pecas e Acessdrios

* Servi¢os de €letricidade para autos

* €nrolamentos de motores elétricos

* Regulagens de Bombas Injetoras e
bicos injetores BOSCH e C.A.V.

AV. COLOMBO, 2972 - FONE/PABX (044) 226-3835 - FAX: (044) 222-6065

CEP 87030-120

K& - AciM - SETEMBRO/94

- MARINGA

. PARANA



I
/

/

INFORME ESPECIAL

“Yamos construir o Brasil. Nao se omita desta responsabilidade”

Proposta de desenvolvimento

Candidatos do PT

tém projetos concretos

para o crescimento das

micro, pequenas e médias
empresas brasileiras. Projetos que
ndo sao simples promessas, mas
metas que fazem parte do
programa do partido

Os candidatos do PT, Sidnei Teles, que
concorre a uma vaga na Camara Federal, e
Emerson Nerone, na Assembléia Legislati-
va, tém propostas concretas para o desenvol-
vimento do pais, que passam inclusive pelo
fortalecimento da classe empresarial. Segun-

Emerson Nerone

Emerson Nerone tem 27 anos. Traba-
tha no Banco do Brasil em Maringd desde
1981. Em 1992 foi eleito vereador pelo PT
de Maringd, sendo o sétimo candidato mais
votado da cidade. Emerson participa ativa-
mente da RCC — Renovagao Carismdtica Ca-
t6lica — desde 1984, sendo hoje membro da
Escola de Formagdo de Lideres.

E membro do movimento de Opostcao
Bancdria de Maringd.

do Sidnei Teles, no Brasil é constante o dis-
curso ferir a prética. “No setor empresarial
este processo € ainda maior”, comenta.

Para o candidato do PT, apenas as mi-
cro, pequenas ¢ médias empresas represen-
tam e participam ativamente das regras de
mercado no Brasil. “Elas estdo sujeitas a de-
safios didrios para sobreviverem, obrigando
a se superar a cada dia para vencer em um
mercado onde as regras econdmicas jogam
contra eles”. Teles critica os setores oligopo-
lizados da economia, onde algumas empre-
sas detém seu preco, seu produto e mesmo
regras ao préprio governo com quem vive
uma relagdo simbidtica.

“Pretendemos a partir deste quadro,
contribuir como deputado para uma politica
voltada para o crescimento do mercado in-
terno a partir de amplo apoio as micro, pe-
quenas e médias empresas”, diz Sidnei Teles.
Ele cita como exemplo, o apoio a trabalhos
como o do Sebrae, fortalecimento de linhas
de crédito especificas e principalmente a luta
por taxas de juros vidveis.

ENCARGOS: Emerson Nerone faz “dobra-
dinha” com as propostas de Teles e acres-
centa que € importante a luta pela reforma
tributdria e fiscal, e diminuig¢do dos encargos
sociais. “Esses encargos podem ser reverti-
dos em saldrios, aumentando o poder aquisi-
tivo do trabalhador e, automaticamente, ob-

tendo aquecimento no consumo € aumento
na produgdo’.

Emerson Nerone lembra que outros par-
tidos também prometem reformas. “No nos-
SO caso ndo sdo promessas, clas fazem parte
do programa de governo do partido™. Nerone
diz que admira muito o PNBE — Pensamen-
to Nacional das Bases Empresariais. “E a
nova cara do empresariado, que nao propoe
um sistema que leva a luta de classes, mas
luta pela possibilidade de uma distribuigao
de renda que proporcione a valerizagdo do
mercado interno, sem deixar de lado o co-
mércio exterior”, acredita Nerone. Ele diz
que as idéias do PNBE sdo as que mais se
aproximam do PT, que no poder podera re-
verter as prioridades do Governo, apoiando
as micro, pequenas e médias empresas.

Sidnei Teles

Nascido em Maringd, casado, é empre-
sdrio, socio da empresa Ciplart — Constru-
¢oes Civis. Engenheiro Civil, formado na
UEM, em 1982. Foi assessor técnico do
Sinduscon-PR em Maringd, além de ter cola-
borado na elaborag¢ao de programa de habi-
tagdao para o municipio. Foi Coordenador Es-
tadual da RCC. Membro do Conselho Nacio-
nal da Renovagao Carismatica Catdlica, onde
também ministra cursos de fé e politica.

Emerso
Mevrone

Deputado Estadual 13233

Lula - Presidente
Samek - Governador
Tonelli - Senador

“A fé crista ndo despreza a
atividade poiitica, pelo contrério,

a valoriza e a tem em alta estima.”
(Puebla 514)

Sidney
Teles ﬁ
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Se existem empresas em Maringd que

fazem da ousadia ingrediente para o suces-
so, um exemplo caracteristico sdo os Su-
permercados Sao Francisco. Desde a sua
fundagdo, em 1982, no Parque das Palmei-
ras, a empresa aposta no potencial da cida-
de e Regido.

Nestes 12 anos de existéncia, os Su-

permercados Sao Francisco s6 fez crescer.
Foram ampliagdes constantes nas dreas de
vendas, abertura de novas lojas, automacao
total da empresa, com leitura 6tica de cdodi-
gos de barras, investimento maci¢o na for-
macao profissional dos funciondrios, e mui-
tas novidades que agitam o comércio vare-
jista de géneros de primeira necessidade.

A mais recente delas foi a inauguragao

“Santo
Tamb¢
Mila

Os supermercados Sao Francisco]
casa também faz milagres’ e abre!
A Loja 3 é a maior de todas. Nel
cinco mil itens, conforto

da Loja 3, no dia cinco
deste més. Localizada na
Avenida Brasil — frente
a Somaco — a filial € a
maior da rede. O novo
Sao Francisco tem 6.600
metros quadrados de
drea construida sendo
2.800 metros de drea de venda. Criou 170
novos empregos diretos e espera um movi-
mento, em média, de 100 mil pessoas por
meés.

Para dar comodidade a este fluxo de
consumidores, a Loja 3 oferece vagas para.
automdveis em estacionamento coberto. Nas
gobndolas estdo a disposi¢do dos clientes mais
de cinco mil itens, distribuidos pela varieda-

SRKOL

Distribuidor para Maringa e Regido
S AGTIRRIESS

DISTRIBUIDORA DE BEBIDAS LTDA.

Avenida Carneiro Leao, 582

Fone: (044) 224-8769

Empresas como os Supermercados Sd@o Francisco

valorizam e enriquecem o comércio maringaense.

Que as atitudes ousadas de seus diretores sirvam
de exemplo para a classe empresarial

Yarila |
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Maringd deve-se se orgulhar !
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de Casa
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rovam mais uma vez que “santo de
wais uma filial da rede em Maringd.
1 0 consumidor encontra mais de
funcionalidade e rapidez

de de secoes da filial. O
novo Sdo Francisco tem
acougue, padaria, e am-
plos espagos para laticini-
os e hortifrutigranjeiros.
&E 0O acesso aos pr.()fju-
tos oferecidos € facilita-
do por painéis indicativos.
Na hora de pagar as compras, o consumi-
dor vai sentir outra diferenga. Para evitar a
formagdo de filas, 21 caixas — os “check
outs” — operam durante todo o expediente.
Todos com leitores de cédigo de barras.
Segundo Jefferson Nogaroli, diretor dos
Supermercados Sao Francisco, a abertura de
novas lojas faz parte da politica da empre-
sa. “Pelo nosso planejamento, a expansio é

81\0 -
i,
lPRﬂNCISQQ L

SUPERMERCADQS e

- 8
;|
il

uma das metas. Sempre que surgir oportu-
nidade, vamos avaliar a viabiliza¢do do pro-
jeto”, afirma.

Mudanca de Rota

A primeira loja dos Supermercados Sao
Francisco surgiu em 1982, no Parque das
Palmeiras, um bairro entao recém-habita-
do, da Zona Norte de Maringd. Valdir
Nogaroli, cansado de depender das condi-
¢oes climdticas para vender seus sorvetes,
decidiu mudar de ramo e optou pelo comér-
cio de géneros de primeira necessidade.

Com o tempo o bairro foi sendo povoa-
do e o Sao Francisco acompanhou o ritmo
de crescimento. Trés anos apds a inaugura-
¢ao, a loja passa pela primeira ampliacao,
que € seguida por outras até chegar-se ao
limite fisico do terreno, onde o prédio fora
construido. Sem condicoes de aumentar mais
a area de venda, a saida foi procurar alter-
nativas para a expansao da empresa.

Assim em 1991 era inaugurada a Loja
2, na Avenida Brasil, Regido Central da
cidade. “Foi um desafio imposto pelo mo-
mento econémico desfavoravel, mas foi um
risco que valeu a pena correr”, diz Jefferson
Nogaroli, que ao lado dos irmaos Jeane e
Valdir Junior, o “Guto”, assumiu o coman-
do da empresa, implantou uma administra-
¢do profissional nos Supermercados Sao
Francisco, e comemora a inauguragao da

filial 3.

ter empresdrios, como os que
 Francisco. Eles provam que com
empresarial € possivel crescer.

J. RENTE DA SILVA
& CIA. LTDA.
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INDY 2 MARINGA

Nao ¢ proibido sonhar

Um ex-piloto idealizou a realizacdo de uma prova da Formula Indy americana
em Maringa. Visiondrio? A ACIM considera que ndo. O sonho é dificil,
mas ndo impossivel, por isso a entidade encampou a idéia

J4 imaginaram
Nigel Mansell, Emerson
Fittipaldi, Michael
Andreti, Al Unser Junior
e outras “feras” da For-
mula Indy correndo
em Maringd? Esse so-
nho embala as noites do
ex-piloto e empresdrio
maringaense Eduardo
Celidénio. E, com suas
informacoes e farto co-
nhecimento sobre o
mundo automobilistico,
ele conseguir envolver
toda a comunidade nes-
sa empreitada.

co para Celidonio, pro-
movendo reunides entre
empresarios, ouviu a
opinido do piloto e em-
presdrio Pedro Muffato,
e ainda elaborou um ofi-
cio onde pediu o apoio
da Prefeitura na doagdo
de um terreno e na cons-
tru¢do do autédromo. O
oficio foi entregue pes-
soalmente pelos empre-
sdrios envolvidos na ini-
ciativa e avalizado por
dirigentes de 50 entida-
des e empresas marin-
gaenses.

Celidonio resolveu
lutar pela candidatura de
Maringd para sediar uma prova da Indy
assim que ficou sabendo que uma das eta-
pas poderia ser disputada no Brasil. Hoje,
além dos Estados Unidos, apenas a Aus-
trilia e Canada tém o privilégio de contar
com uma prova da férmula americana.
“Isso se deve ao prestigio pessoal de
Emerson Fittipaldi”, relata o empresario.

E Celidénio confia no seu pré-
prio prestigio pessoal, como amigo de
Emerson e de muitos empresarios e ‘“‘car-
tolas” do automobilismo, para trazer a
Indy para Maringd. Mas, mais que isso,
era preciso o envolvimento da Prefeitura

CENTRALCON

Central de Servigos

COLETA E ENTREGA RAPIDA

* MALA DIRETA * BLOQUETOS DE COBRANCA

+ JORNAIS INFORMATIVOS * REVISTAS

DISK MOTO PARA EMPRESAS

AREA DE ATUAGAO - REGIAQ METROPOLITANA DE MARINGA

Reuniao da Indy na ACIM

de Maringd para comprometer a cidade
como uma das candidatas a sediar a pro-
va. Por isso, Celidonio pediu o apoio da
diretoria da ACIM.

O assunto foi discutido em vdrias reu-
nides da Associagdo Comercial e Indus-
trial. “E uma idéia arrojada mas ndo im-
possivel”, comentou na éporca o vice-pre-
sidente Hélio Costa Curta. Como trata-se
de um projeto que vem de encontro aos
objetivos da entidade, de promover o de-
senvolvimento regional, a ACIM decidiu
apoiar a iniciativa.

A Associagio deu todo apoio lojisti-

CENTRALCON

Construgdes € Empreendimentos Ltda.

e Construgio Civil

o Saneamento

Av. Colombo, 4339 — 1° andar salas 101/102
FONE: (044) 224-1239 — FAX: (044) 224-6908
MARINGA

— PARANA
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O documento foi
entregue pelo presidente
da ACIM, Pedro Granado, que ficou sa-
tisfeito com a receptividade do prefeito.
“Esta é uma empreitada que vai gerar cen-
tenas de empregos, trazer divisas para a
cidade e ainda colocar Maringd na rota
do turismo internacional”, acredita o pre-
sidente. O prefeito Said Ferreira prome-
teu empenho pessoal. “Apoiamos todas as
iniciativas para consolidar Maringd como
polo turistico e comercial”, frisou.
CIRCUITO: Se Maringa for escolhida
para sediar a Férmula Indy no Brasil,
terd que construir um circuito oval, de
mil metros, o Gnico nessas condigdes na
América Latina. A drea ja foi até escolhi-
da e as obras estdo orcadas em R$ 3 mi-
lhdes. Maringd disputa o privilégio de se-
diar o segundo campeonato automobilis-
tico mais concorrido do mundo com ou-
tras quatro cidades: Rio de Janeiro, For-
taleza, Brasilia e Campinas.

As razdes para que tantos queiram
sediar a prova sdo explicadas por
Celidonio com ndmeros: a Férmula Indy
é transmitida para 70 paises. Além disso
cada prova atrai centenas de milhares de
turistas. “Esses turistas vao aquecer a eco-
nomia da cidade por pelo menos 15 dias,
dos treinos até o dia da prova”, diz.



MAO=DE-OBRA

Mais perto do Japao

Empresa japonesa cria centro de formagdo de mdao-de-obra em Maringd. Objetivo
é enviar entre 400 e 500 trabalhadores brasileiros para o Japao

Criado no inicio deste ano
e funcionando dentro da estru-
tura da ACIM, que articulou
sua criagdo, o Instituto para o
Desenvolvimento Regional,
IDR, jd estd mostrando seus
primeiros resultados praticos.
O 6rgdo, através de seu diretor
executivo, Joilson Dias, inter-
mediou a instalagio no munici-
pio do primeiro centro de trei-
namento de mao-de-obra brasi-
leira especificamente para tra-
balho no Japao.
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grande apoio do instituto e da
UEM. Esperamos que os bene-
ficios sejam miituos”, frisa
Katsumi.

O objetivo da Frema €
formar entre 400 e 500 pessoas
por ano. No final de cada cur-
S0, 0s aprovados terdo a opgao
de trabalho no Japao. A empre-
sa vai manter sempre dois ou
trés professores — dependendo
da quantidade de alunos — mi-
nistrando as aulas em Maringa.
Enquanto aprendem, os alunos

O centro foi montado pela
empresa Frema — iniciais de
Feliz Residéncia Maringd —
brago de uma construtora japonesa que
monta mais de trés mil casas todos 0s anos
naquele pais. Com a falta de mao-de-obra
no Japio, os asidticos decidiram recrutar
brasileiros, que passam por um curso com
duragdo entre um e dois meses no centro
de treinamento.

Os japoneses gastaram em torno de
200 mil ddlares para montar a estrutura do
centro e trazer todos os equipamentos ne-
cessdrios para o ensino. Os alunos rece-
bem aulas tedricas e praticas, quando mon-
tam e desmontam casas semelhantes as
construidas no Japdo. As residéncias sao
todas em madeira, previamente cortadas
por computadores. O trabalho dos opera-
rios é basicamente encaixar e parafusar a
madeira.

Modelo de casa que sera montada
no Japao pelos brasileiros

Devido aos constantes terremotos que
acontecem no Japdo, as casas.possuem
uma estrutura especial, refor¢ada. “Duran-
te os abalos, elas balancam, envergam,
mas ndo racham”, garantem os técnicos.
Essa tecnologia serd estudada por pesqui-
sadores da universidade e pode ser adap-
tada as condig(')es brasileiras.
AGILIZACAO: Para driblar a burocracia
que retarda a realizagdo de muitos negé-
cios no Brasil, foi feito um acordo com a
empresa japonesa: ela doou todos os equi-
pamentos necessarios para a montagem do
centro para a UEM - Universidade de
Maringd. Logo que ficaram desembaraga-
dos dos tramites burocraticos, os materiais
foram repassados através de cessio a Fre-
ma. As casas serdo montadas e desmonta-
das 10 vezes durante o curso

€ entao a matéria-prima retor-
nard definitivamente para o
patrimodnio da universidade.
A supervisdo da monta-
gem do centro de treinamen-
to no Brasil estd a cargo de
Katsumi Yamada, técnico do
setor de Planejamento e De-
senvolvimento da empresa ja-
ponesa. Segundo ele, o inter-
médio do IDR foi fundamen-

Equipamentos sendo descarregados em Maringa

tal para a instala¢io da Frema
no Brasil. “Recebemos um

ndo tem despesas com alimen-
tagdo e hospedagem. A passa-
gem para o Japao também serd

gratuita.

NAO JOGUE

NO ESCURO

Todo o material e a instalagao
elétrica para construgao e
manutengao, vocé
encontra com
certeza na EXPOLUZ.
Aqui, tanto o atendimento
como a mao-de-obra
sao treinados para oferecer o
melhor para voceé.

Faca o melhor negécio.

EXPO

MATERIAIS ELETRICOS

Av. Brasil, 4.917 - Maringa
Fone: (044) 262-2127
Fax: (044) 262-1552

QUE FIQUE
BEM CLARO!
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SINE

Horizontes ampliados

Nova sistemdtica de trabalho torna o escritorio de Maringd mais dgil, consegue triplicar a
oferta de vagas e passa a oferecer cursos profissionalizantes gratuitos para os usudrios

Mudangas de atitude.
Quem leva a sério esta orien-
tacdo dada por 10 em cada 10
consultores de empresas de re-
nome internacional, verifica
que a estratégia d4 resultados.
A ousadia, com uma certa dose
de talento, transforma empre-
sas. Funciondrios e fornecedo-
res passam a ter papel de des-
taque para a permanéncia no
mercado. E, até, a palavra con-
corréncia ganha novo signifi-
cado.

belecimentos e com as exigén-
cias para a ocupagio dos car-
gos. No escritdrio, € feita uma
sele¢do dos candidatos, sendo
enviados para entrevistas ape-
nas os que tém condigdes de
exercer a fungao.

Segundo a chefe do Sine,
esta nova metodologia possi-
bilitou um acréscimo na ofer-
ta de vagas. No primeiro més,
o volume de oportunidades de
empregos triplicou. “Amplia-
mos o intercimbio de infor-

No mundo sem fronteiras,
empresas publicas e privadas
estdo sendo obrigadas a rever seus pa-
péis. Com a globalizacdo da economia a
luta entre grandes e pequenos deixa de

ENGENHARIA E
COMERCIO DE VIDROS

DISTRIBUIDOR

SANTA MARINA

o Box Cristal Temperado
- Cl4ssico e Marine
e Cristal Temperado
para instalagao em obras
Cristal Laminado Triplex
o Projetos especiais p/ todas as
" aplicagbes com vidro: — Fachada-cortina,
bay window, coberturas e viirines

Av. Colombo, 4042
Fone (044) 222-2443 - MARINGA - PR

0 QUE A SUA IMAGINACAO CRIA
AENGEVIDROS EXECUTA.
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Sine: mudando para melhor

ter importancia. Agora a corrida é entre
rapidos e lentos. Sobreviverd a esta or-
dem econOmica, aqueles que forem ca-
pazes de se adaptar aos tempos moder-
nos com maior facilidade e rapidez.

Preocupado em acompanhar o rit-
mo das transformagdes, o escritério do
Sine — Sistema Nacional de Empregos —
de Maringd estd fazendo uma reestrutu-
racdo total na unidade. Sdao mudancas
comportamentais, por parte dos funcio-
nérios, acompanhadas de uma readequa-
¢do do espago fisico da agéncia. Todas
voltadas para dar mais atengdo e tornar
o ambiente mais agraddvel ao usudrio.
REENGENHARIA: “Estamos fazendo
uma verdadeira reengenharia dentro da
agéncia. Nosso objetivo € resgatar a ima-
gem do servigo publico”, afirma Monica
Franca Grillo, chefe do Sine em Maringa.
A primeira medida desta “mudanga” foi
providenciar um curso de reciclagem para
os funciondrios. Durante 62 horas, eles
discutiram a fung@o de cada um, como
ter unidade de equipe e melhorar o de-
sempenho pessoal.

A partir de julho, outra iniciativa
mostrou que a nova férmula de atuagdo
do Sine de Maringd esta dando resulta-
dos. Um funciondrio foi treinado para
fazer um levantamento da oferta de va-
gas nas empresas da cidade. Nas visitas
ele preenche fichas com dados dos esta-

macdes com as empresas, ao

mesmo tempo em que melho-
ramos o aproveitamento da mao-de-obra
indicada pela agéncia”, comenta Mdnica
Grillo.

Com um nidmero maior na oferta de
vagas, a preocupacio passou a ser a qua-
lificagdo dos trabalhadores que buscam
uma nova chance através do Sine. Em
parceria com o Senai e Senac, foram cria-
dos cursos especificos e gratuitos para
estas pessoas. Sdo 13 opgbes que vao
desde auxiliar de escritério até costura
industrial e técnico em eletronica.

Mbnica Grillo diz que a parceria com
as escolas profissionalizantes surgiu apos
uma pesquisa, onde foi constatada a de-
ficiéncia de qualificagdo técnica dos de-
sempregados. “A maioria deixa de ar-
ranjar emprego pela falta de formacgao
profissional. Dai a necessidade da unido
de viérios setores para reverter este qua-
dro e, inclusive, melhorar a qualidade
da mao-de-obra disponivel”, frisa.

O préximo passo para a moderniza-
¢do da agéncia serd a instalagdo de oito
terminais de computadores. A informati-
ca vai possibilitar um redirecionamento
no atendimento-ao publico. Serdo for-
mados bancos de dados da oferta de mao-
de-obra e de vagas. As informagdes se-
rdo cruzadas entre si, 0 que servird como
um instrumento a mais para indicar a pes-
soa ideal para a ocupagdo dos cargos ofe-
recidos pelas empresas.
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Joel Coimbra € candidato pela
cidadania e harmonia do mercado

Marco A. Lima

Candidato a deputa-
do estadual pelo Partido
Progressista (PP), o pro-
motor de Defesa do Con-
sumidor Joel Coimbra
tem pautado sua candi-
datura pela defesa da
plena cidadania e por
eleicoes “limpas”, em
que o voto seja decidido
conscientemente e niao
comprado com favores.
Além disso, Joel
Coimbra tem reiterado
que esta eleigdo poderd
garantir a validade de

o que vale dizer harmoni-
zar as relagdes de merca-
do, fator determinante
para o sucesso quantitati-
vo e qualitativo de uma
economia regional que
pretende competir no
Mercosul”, explica.
Entre os principais
pontos da ac@o parlamen-
tar de Joel Coimbra estdo
0 incentivo as micro e pe-
quenas empresas, através
de incentivos fiscais, in-
cremento das linhas de
crédito, com juros e con-

todo processo de mora-

digcGes especiais; a insta-

lizag@o da politica nacional,
que culminou com as cassa-
¢oes de Collor e dos “andes™
do orcamento, ou invalida-
los com a elei¢do, senao dos
mesmos, de candidatos
igualmente compromissado
com 0S MEesmos grupos que
sempre utilizaram a maqui-
na piblica em seu préprio
beneficio.

A populagio, principal-
mente a mais humilde, Joel
Coimbra tem alertado para
o passado dos candidatos.
Segundo ele, somente aque-
les que nunca se envolveram

Quem é Joel Coimbra

Promotor desde 1977, com passagem como promotor substi-
tuto por onze comarcas e titular nas comarcas de Umuarama e
Alténia, Joel Coimbra se destacou em todo o .Estado pelo seu
trabalho frente a Promotoria de Defesa do Consumidor, Meio
Ambiente e Direitos Constitucionais de Maringd, de que atualmente
éo titular. Joel Coimbra também lecionou nas Faculdade de Direito
(FADU) e Faculdade de Ciéncias Administrativas, Contdbeis e
Econémicas (FACEU), ambas de Umuarama. Atualmente é profes-
sor do Departamento de Direito da Universidade Estadual de
Maringa.

Mesmo limitado, até o advento da nova constituicao, Joel
Coimbra participou ativamente das principais lutas democrdticas
do Pafs, entre elas o movimento pela anistia, pelas eleigcées diretas
parapresidente e, mais recentemente, pelo impeachment de Fernando
Collor. Sua primeira experiéncia eleitoral se deu em 1992, quando

foi candidato a prefeito de Maringd.

lagdo em todos os municipios
de servigos de defesa da ci-
dadania (Procons) e a cria-
¢do de 6rgao estadual espe-
cifico para atuar na 4rea; re-
vitalizacao dos setores de
atendimento social, como
saide e educagao; e investi-
mentos racionais em infra-es-
trutura, principalmente na re-
cuperacao da malha vidria e
duplicag¢do das rodovias que
ligam os principais munici-
pios da regido.

Com credenciais a sua
candidatura, Joel Coimbra
lembra o trabalho desenvol-

com corrupgao ou com poli-
ticos acusados de corrupgdo podem agora
pedir o voto e condenar o atual quadro
politico, econdmico e social do Pais. “Os
que sempre estiveram no poder e permi-
tiram que empresérios e trabalhadores
vivam as atuais dificuldades nao podem
ser credenciar a sané-las”, observa.
Sobre suas idéias politicas, Joel

“Harmonizar as relagdes de
mercado é determinante
para o sucesso de uma
economia regional
que pretende competir

. no Mercosul”

Coimbra diz que sd@o de “um homem
preocupado em construir uma socieda-
de capaz de se auto-gerir, caminhar rumo
ao progresso, para o consumo de mas-
sas e para a libertagdo dos homens da
ignoragdo”, que, conforme define, é a
pior das indigéncias a que se pode sub-
meter um povo.

Ao falar de sua candidatura, Joel
Coimbra ndo s6 a considera eleitoral-
mente vidvel, como também politicamen-
te importante para Maringd e regido.
“Sempre me identifiquei com as reivin-
dicagdes empresariais e populares da re-
gido, com as reivindicagGes das prefei-
turas e, mais do que isso, me empenhei
pela harmonia das relagGes de consumo,

vido a frente da Promotoria
de Defesa do Consumidor, considerado
o melhor do Estado. “Além de ter atua-
do em defesa do mercado, fazendo-o evo-
luir em beneficio de consumidores e for-
necedores, movi agdes em defesa da ci-
dadania contra o poder piblico sempre
que este editou leis ou Medidas Provis6-
rias inconstitucionais”.

“Somente aqueles que
nunca se envolveram com
corrupgdo ou com politicos
corruptos pode agora pedir o
voto e condenar o atual
estado de coisas”
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Agenda da
Diretoria

Agosto

Dia 03: Pedro Granado e Fernando
Vieira recebem a visita de diretores da Fo-
lha de Londrina. Pedro Granado participa
de reunido na Prefeitura sobre Programa
Nota Legal. Pedro Granado e Carlos
Previdelli participam de reunido sobre For-
mula Indy.

Dia 04: Pedro Granado e Jefferson
Nogaroli participam de Semindrio sobre o
Mercosul.

Dia 06: Pedro Granado vai inaugu-
racao do Hospital de Apoio da Zona Sul.

Dia 09: Pedro Granado participa da
posse da nova diretoria da Associagao Co-
mercial do Parand. Fernando Vieira vai a
reunidao do Projeto de Construgdo do Cen-
tro de Convengées de Maringd.

Dia 10: Donisete Busiquia participa
da solenidade do 140° aniversdrio da Poli-
cia Militar.

Dia 11: Pedro Granado recebe avisita
de Valdecir Borrasca, da editora Glauden.

Diretores participam da assinatura do
convénio da Unipem.

Pedro Granado participa da inaugu-
racao da sucursal Pélo Noroeste da Folha
de Londrina.

Dia 12: Rubens Abrdo participa da
a.berlura do curso para formagdao de profis-
Stonais grdficos.

Dia 13: Pedro Granado participa de
sessdo solene de Colagao de Grau da UEM.

Dia I5: Pedro Granado vai & inaugu-
ragao das novas instalagées do Escritério
Lex de Contabilidade.

Dia 17: Pedro Granado recebe visita
do gerente da Data'Par Pesquisas,
Alexandro Friedrich,

: Dia 18: Pedro Granado participa de
audiéncia com o prefeito sobre Férmula
Indy.

Jorge Toyofuku participa de Mesa Re-
donda sobre Etica Médicq,
"’ Dia 22: Diretores participam de reu-
nido sobre a Feipar 94 em Apucarana.
. Dia 23: Divulgacao da Feipar em
Cianorte.

D.ia 22/23: Divulgacao da Feipar na
Argentina e no Paraguai.

Dia 25: Claudio Muka; e Pedro
Granado participam de reunido com técni-
cos do BRDE.

Dia 26: Diretores participam do Con-
gresso da Faciap.

Dia 27: Diretores participam do Con-
gressoda Faciap e eleicdao danovadiretoria
da Federagao.

Dia 30: Fernando Rezende participa
de divulgacao da Feipar em Umuarama.
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ACIM firma
convenio

A Associa¢do Comercial e In-
dustrial de Maringd firmou convé-
nio de prestacdo de servigcos com
o Hospital e Maternidade Maringa.
Através do contrato assinado, os
associados e dependentes da ACIM
sdo beneficiados pelo convénio, que
inclui servigos como:

— Atendimento 24 horas em pron-
to-socorro, por médico plantonista

— Servigos de Raio-X, laboratério
e ultra-som
— Internamentos
— UTI
— Atendimento a acidente de tra-
balho
Pelo convénio, os associados
terdo desconto de 10% nos paga-
mentos a vista ou podem parcelar
os valores em até dois meses.

e e

oVOoSO

OCIOS

— A BARATEIRA
Av. Brasil, 3620
Com. de confecgoes
- CONFECCOES POLPETA
Av. Pedro Taques, 2166
Fone: 228-4641
Com. confec., cal¢ados, bijout., e acess.
— OUROESTE
Av. Kakogawa, 1522 — fone: 228-1017
Com. de madeiras e mat. de construg@o
— BICICLETARIA CICLES
BIKE M M
Av. Lucilio de Held, 660
Fone: 228-1610
— SOMPER PLAS
Trav. Guilherme de Almeida, 36
Fone: 222-9818
Ind. e com. de embalagens pldsticas
- MAFILUB
R. Sete de Setembro, 299
Fone: 222-2590
Atacadista de lubrificantes e filtros
-INGAVOL
Av. Colombo, 4146 — fone: 223-0343
Com. de pegas para autos

- AUTO MECANICA MILROSS

R. Guarani, 75 — fone: 262-1839

— M. J. INFORMATICA

Av. Carneiro Ledo, 151

Fone: 262-1161

— N eN CONFECCOES E PRESENTES

R. Néo Alves Martins, 1886

Fone: 222-5197

- YAMANAKA CAMBIO E
TURISMO

R. Basilio Saltichuk, 599 — fone: 223-4239

— PUBLISOFT

R. Demétrio Ribeiro, 430

Fone: 226-2092

Com. e desenvolvimento de Software

— VIDROFIX

Av. C rro Azul, 1225 — fone: 226-4179

Com. de espelhos, vidros

e molduras p/lojas

- CIAMAR

R. Joubert de Carvalho, 373

Fone: 226-2975

Com. de confecgdes

- MOMENTOS A DOIS

R. Piratininga, 75 — fone: 223-5152
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Dr. Nereu: Compromisso
com a Macronoroeste

Aceitar o compromisso de uma candidatura
a deputado estadual, neste momento da vida na-
cional, nio ¢ tarefa ficil. E preciso ter grande
esperanga de que € possivel cumprir a tarefa de
legar a nossos filhos um Parand melhor.

Torna-se necessdrio acreditar que, apesar do
descrédito da maioria do povo na classe politica,
niio sdo todos os politicos responsdveis por este
descrédito.

Nessa nova etapa da vida publica, Nereu
Vidal Cézar se entregou a uma verdadeira cami-
nhada de cidadania. Vale relembrar que ele dedi-
cou a maior parte da sua vida aos maringaenses.
Hoje, exerce o seu terceiro mandato de vereador
¢ o segundo de presidente da Camara de Maringa.

Nereu se dispoe a ser deputado estadual,
por acreditar que somente com um Legislativo
forte ¢é possivel construir um Estado Democrati-
co. Nereu estd preparado para mais este desafio.

Plano de trabalho
Objetivos

A sintese do plano de trabalho de Nereu
Vidal Cézar para o seu mandato de deputado es-
tadual ¢ a seguinte:

01 - Metronor — Atuagio especial de assessora-
mento ao desenvolvimento do METRONOR, com
implantagiio definitiva da Metrépole Linear do
Norte do Parand, buscando assisténcia técnica de
todas as naturezas aos municipios, propondo e
coordenando programas e projetos visando o for-
talecimento da Metrépole Linear do Norte do Pa-
rand. Buscar apoio financeiro a empreendimentos
urbanos, visando a implementagio da estrutura
basica, nela incluindo os programas de saneamento
basico, urbanizagio, transporte coletivo urbano e
suburbano, equipamentos comunitdrios de cardter
pblico ¢ privado, bem como a elaboragio de pla-
nos, programas € projetos com o objetivo de ade-
quar o crescimento das cidades que formam esta
metrépole.

02 - Habitagdo — Proporcionar meios € servigos
de suporte a todas as agdes voltadas a construgio
de habitagdes populares e outras obras de cunho
social.

03 - Crédito

Incremento 2 demanda de crédito nas dreas de
comércio, indistria, turismo, produgio agropecud-
ria e de hortifrutigranjeiros e a outras atividades
especificas através de recursos repassados por con-
vénios, objetivando: a. O incremento a produgio
e fortalecimento de empresas paranaenses; b. O
aumento de 4reas destinadas ao processos de pro-
dugiio; c. Crescimento e interiorizagdo do setor
secunddrio; d. Encorajamento de iniciativas e fo-
mento de atividades, com vistas ao processo de
desenvolvimento regional, apoiando o pequeno
produtor rural e as associagdes por intermédio de
linhas especiais de crédito.

04 - Previdéncia e assisténcia aos servidores do
Estado - a. Regionalizagdo do atendimento mé-
dice-hospitalar; b. Reestruturagdo do atendimen-
to aos segurados; c. Respeito aos servidores apo-

sentados.
05 - Recursos humanos

Programas de treinamento, assisténcia ge-
rencial e técnica, no Estado.
06 - Universidade Estadual de Maringd
a. Lutar pela autonomia da UEM; b. Lutar pelo
incremento da pesquisa; c. Trabalhar pela conti-
nuidade das obras do campus e o equipamento
dos diversos cursos, visando melhor condigio fi-
sica para formagdo profissional e atividades de
pesquisa; d. Trabalhar para ampliagdo do acervo
bibliogréfico e do acesso as redes de comunica-
¢oes e informagdes (on line); e. Ampliar e conso-

valendo por trés

“O voto em Nereu Vidal Cézar vale
por trés votos de candidatos dos grandes par-
tidos”. O argumento do professor Renato
Bernardi é compartilhado por Walber Guima-
raes e por outros politicos € analistas expe-
rientes. Analisando o quadro politico e os quo-
cientes eleitorais necessdrios para a eleigio,
fica ficil entender esta for¢a eleitoral maior
do voto dado a Nereu. Um candidato a depu-
tado estadual pelos grandes partidos, por
exemplo, somente garantird a sua eleigio ob-
tendo acima de 20 mil votos. Um deputado
da “frentinha” (Alianga Democratica Crist3),
em contrapartida, poderd se eleger com uma
votagio entre 7 ¢ 9 mil votos.

As declaragbes de Renato Bemardi e
Walber Guimaraes sdo insuspeitas. Ambos de-
dicaram a maior parte das suas vidas 2 ativi-
dade piiblica, representando Maring4. Renato
Bemardi foi vereador, vice-prefeito, deputado
estadual duas vezes e federal duas vezes.
Walber também foi vereador, vice-prefeito e
deputado federal trés vezes, chegando a exer-
cer a presidéncia da Camara dos Deputados.

lidar o Hospital Regional Universitario.
07 - Protecao Social

7.1 - Assisténcia ao menor;

7.2 - Protegdo social 2 maternidade e velhi-
ce.

08 - Seguranga — Melhor aparelhamento das po-
licias militar e civil, aumento do efetivo e treina-
mento.

09 - Regularizacao fundidria;

10 - Meio Ambiente — Identificar, recuperar, pre-
servar ¢ promover a administragio de recursos
naturais renovdveis do Estado.

11 - Fomento e apoio ao produtor rural;

12 - Abastecimento;

13 - Saneamento bdsico — a. Promover politicas
para o decréscimo das doengas transmissiveis atra-
vés da dgua; b. Aumento da capacidade de trata-
mento da dgua e da sua distribui¢do; c. Amplia-
¢do da rede de esgoto sanitdrio, inclusive nas pe-
quenas cidades, distritos e seus pequenos pélos
rurais.

14 - Malha rodovidria — a. Lutar pela ampliagio
e conserva¢do da rede rodovidria; b. Defender e
apoiar a construgio da estrada Maringd/Faxinal
dos Mendes (dentre outras prioridades).

15 - Turismo

Legislar em apoio ao desenvolvimento do turismo
no Parand (e Maringd e regiao).

16 - Treinamento dos trabalhadores
Proporcionar e incentivar todas as atividades de
treinamento de recursos humanos.

17 - Apoio técnico-financeiro ao setor industrial

a. Aprimorar a legislagio permitindo a bus-
ca de recursos financeiros e de programas espe-
ciais visando o desenvolvimento industrial para-
naense; b. Lutar por programas de incentivo, apoio
e fomento 2a industrializagio do couro na regiao
Noroeste; c. Trabalhar por programas de incenti-
vo 2 industria de confecgdes na regido Noroeste;
d. Apresentar projetos de incentivo ampliagio e
consolidagio da agroindustria no interior do Para-
na.

18 - Educagao e esportes

18.1 - Expansao da rede escolar;

18.2 - Ensino universitdrio: Promover o
desenvolvimento do ensino universitirio e lutar
pela autonomia das universidades estaduais.

18.3 - Saldrios: Lutar pela conquista de uma
remuneragiio digna aos professores da rede pibli-
ca estadual.

18.4 - Vila Olimpica de Maringd
19 - Politica
a. Organizagdo da sociedade: Atuar com firmeza
na organizagio politica do Estado, colaborando
na organizag¢do da comunidade; b. Incentivar to-
das as formas da participagido popular e dos seg-
mentos organizados na politica, no exercicio da
cidadania consciente; c. Voto regional mais forte.
20 - Atendimento direto a comunidade
Compromisso de manter um escritério de atendi-
mento em Maringd e nos demais centros urbanos
da regido.
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CONGRESSO

Exercicio democratico

Liderangas empresariais de todo o Parand participam de Congresso em Maringd, discutem as propostas
de trabalho dos principais candidatos ao governo do Estado e elegem a nova diretoria da Faciap

Maringd sediou nos dias 26
e 27 do més passado o IV Con-
gresso Estadual das Associagoes
Comerciais, Industriais e Agri-
colas. Promovido pela ACIM e
Faciap, com apoio do Sebrae,
Editel e SCI, o encontro reuniu
120 pessoas. Entre os presentes
estavam empresdrios da cidade
e representantes de associagoes
de todo o Parana.

O Congresso comegou com
palestras dos candidatos ao go-
verno do Estado, Jaime Lerner
— PDT - e Alvaro Dias — PP —
e terminou com a eleigdo e pos-
se do novo presidente da Faciap.

Pedro Granado, presidente da ACIM, con-
siderou positivo o saldo do evento. “Con-

* SERVICO DE COPA
e LAVANDERIA

NAO COBRAMOS TAXA DE SERVICOS

RUA BASILIO SAUTCHUK, 599
CEP 87013-190 - MARINGA - PR

[P - ACIM - SETEMBRO/94

Pedro Granado, da ACIM, entrega as reinvindicacoes
da classe empresarial ao candidato do PDT

seguimos reunir liderangas empresariais de
todo o Parand e ainda pudemos conhecer

QUARTOS:

C/ TELEFONE, TV A CORES
E DUCHA DE AGUA QUENTE

 APARTAMENTOS:

C/ TELEFONE, TV A CORES,
FRIGOBAR E AR CONDICIONADO

anos.

as propostas de trabalho dos dois
principais candidatos ao Paldcio
do Iguagu”, avaliou.

Jaime Lerner defendeu a
criagcdo de Centros Regionais de
Negécios, como incentivo ao de-
senvolvimento do interior do Es-
tado. Os centros vdao valorizar
as vocagdes regionais de cada
localidade. Eles serao instalados
nos armazéns de café do extinto
IBC e funcionarao como postos
de vendas permanentes de pro-
dutos gerados nos municipios.

Promover o desenvolvi-
mento econdmico do interior é
uma das propostas de Alvaro

Dias. O candidato do PP disse que € pre-
ciso gerar empregos. E isto serd possivel
com a implantagdo de pélos de excelén-
cia industrial em vdrios pontos do Estado,
durante seu governo, caso seja eleito.

REIVINDICACOES: Cada candidato re-
cebeu da Associagao Comercial e Indus-
irial de Maringa e da Faciap documen-
tos com as principais reivindicagdes da
classe empresarial do municipio e do Es-
tado. As sugestdes foram entregues an-
tes de Lerner e Alvaro mostrarem seus
planos de trabalho para os préximos quatro

No documento de Maringd, a ACIM
solicita ao futuro governador o aumento
no efetivo, frota e reaparelhamento das
Policias Civil e Militar. Na drea da saide,
a sugestdo € transformar o Hospital Uni-
versitario de Maringa em Regional, com

« ESTACIONAMENTO PROPRIO

PABX (044) 222-2019
FAX/RAMAL 250

Hélio Cadore, do Sebrae, foi um dos
palestrantes
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Pegoraro assume apresidéncia da
Faciap

aumento de leitos, criagdo de UTI e am-
pliagdo do prédio em seis mil metros qua-
drados de drea construida.

A construgdo de uma estrada entre

Maringd e Faxinal dos Mendes, para faci-
litar a ligagdo da Regido Noroeste com a
capital foi outra indicagdo da ACIM. O
retorno do PROIN — Programa de Incen-
tivo a Industrializagdo — existente na dé-
cada de oitenta, que previa o fomento a
agroindustria também foi proposto aos
candidatos.
PALESTRAS: Durante o Congresso fo-
ram realizadas, ainda, vérias palestras. Na
sexta-feira a noite, John Gottheiner, pre-
sidente do SCI — Seguranga ao Crédito e
Informagdes — falou sobre a integra¢do
do Sistema de SPCs — Servigo de Prote-
¢do ao Crédito — do Estado; e Keizo
Ashahida, do Instituto Brasileiro de Qua-
lidade e Produtividade, anunciou a insta-
lagdo de um 6rgao do género no Parand.

Sdbado pela manha, Kazuo Kimura,
da CACB - Confederagao das Associa-
¢oes Comerciais do Brasil — alertou os
dirigentes empresariais sobre a importan-
cia da modernizagio das entidades. Prin-
cipalmente dos SPCs. Hélio Cadore, su-
perintendente regional do Sebrae, deba-
teu o futuro da classe empresarial. “O em-
presdrio deve ser lider. Ter seguidores €
ndo subordinados”, afirmou.

Logo ap6s a palestra de Cadore, 0s
representantes das associagdes comerciais,
industriais e agricolas participantes do
Congresso elegeram a nova diretoria e
conselho diretor da Faciap. Apenas uma
chapa, encabegada pelo ex-presidente da
Associagio de Cascavel, Pedro Pegoraro,
participou da eleigo.

Pegoraro foi eleito com 12.175 vo-
tos. E a primeira vez na histéria da Fede-
ragio que a entidade serd dirigida por um
presidente do interior (leia mais sobre o
novo presidente na entrevista desta edi-
¢d0). Para presidir o conselho diretor foi
escolhido Werner Egon Schrappe, que dei-
xou a presidéncia da Faciap.

A nova diretoria

Presidente: Pedro Pegoraro—Cascavel; 1°Vice-
Presidente: Farage Kouri — Londrina; 2° Vice-
Presidente: Ardisson Akel — Curitiba; Vice-
Presidente para o Comeércio: Nelson Soria —
Toledo; Vice-Presidente para a Industria: Re-
nato Gomes Ndpoli— Ponta Grossa; Vice-Presi-
dente para a Agricultura: Célio Cunha — Gua-
rapuava; Vice-Presidente de Servigos: Rui San-
ta Cecilia — Apucarana; Vice-Presidente de

Comércio Exterior: Arnaldo Macedo Caron —
Curitiba; Vice-Presidente de SPC: Carlos
Roberto Previdelli — Maringd; Vice-Presidente

de Finangas: Gilberto Campos — Lapa; Vice-
Presidente do Meio Ambiente: Rui dos Santos —
Morretes; Vice-Presidente Juridico: Eduardo
Dal’Prd— Paranavai; Vice-Presidente dos Con-
selhos da Mulher Empresdria e Executiva:
Maria Vilella Souza —Jacarezinho; Vice-Presi-
dente para a Micro-empresa: Francisco Négri
Filho— Londrina; Vice-Presidente de Turismo:
Jonel Chede — Curitiba.

Conselho Diretor:Alcy Anténio Marochi —
Ponta Grossa; Bernardo Luiz Gapski—Sao José
dos Pinhais; Dali Umberto Zadinello —
Medianeira; Dilmar Daleffe — Campo Mourao;
Yohiti Kato — Sao Mateus do Sul; Joao Eléi dos
Santos—Assis Chateaubriand; Joao Ibraim Jabur
— Londrina; José Carlos Luiz — Guaira; José
Luiz Boabaid — Paranagud; Maria Christina de
Andrade Vieira — Curitiba; Massao Tsukada —
Maringd; Neivo Tomazini — Realeza; Nilton
Ricardo Lang — M. Candido Rondon; Paulo

Castelani — Umuarama; Werner Egon Schrappe

Alvaro Dias defendeu o 7
— Curitiba.

fortalecimento do interior

: Pt “utilitarios para
- o trabalho e para o lazer

® A Mercedes-Benz trouxe para o Brasil a linha de veiculos comerciais
leves de uso miiltiplo para o transporte urbano de cargas e de passageiros,
comuma capacidade de até 1.800 kg de carga itil. A série MB 180D € nas
versoes Van, Furgao, Pick-up e Chassi com Cabina.

e MB 180 D — Cambio de 5 marchas, dire¢do hidraulica, motor diesel de
ultima geracao, acionamento hidrdulico, freio a disco.

e GARANTIA MERCEDES-BENZ - 12 meses ou 50 mil km para o
veiculo ou 100 mil km para o trem de for¢a, (0 que primeiro ocorrer).

toyo diesel veiculos Itda.

Concession4rio Revendedor Uma empresa

Mercedes-Benz MICHELIN Wesbla

Av. Colombo, 1.240 - Fone: (044) 222-3207 - Fax: (044) 222-3038
Telex: 44-2222 - CEP 87045-000 - MARINGA - PARANA

ASSISTI:Z\(' [4 TECNICA + VEICULOS NOVOS E USADOS « VEICULOS USADOS EM € ONSIGNAC 10
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FIBRA OPTICA

Transmissao clara

Tecnologia revoluciondria chega a Maringd e elimina problemas de
comunicagdo e de queima de equipamentos de informdtica

Maringa € uma das poucas cidades
do pais a ter empresas com redes locais
de computadores interligadas com cabos
por fibras dpticas. Descoberta no Brasil,
e desenvolvida pelos Estados Unidos e
Japio, a fibra 6ptica revolucionou o pro-
cesso de transmissao de voz, dados e ima-
gens.

No inicio, como toda novidade, os
custos dificultavam sua utilizag@o. A prin-
cipio seu uso foi direcionado para as te-
lecomunicagdes. Hoje com os avangos
tecnoldgicos, a fibra comeca expandir o
campo de atuacdo. E a informatica foi
uma das primeiras dreas a adotar o novo
sistema.

A utilizacdo de cabos por fibras
Opticas € recomendada na interligag@o en-
tre prédios e a longas distancias, e no

entroncamento de equipamentos de alta
velocidade. Locais com problemas de in-
terferéncias elétricas, de rddio-
frequéncia, e de grande incidéncia de raios
também sao indicados.

Com a espessura de um fio de cabe-
lo, a fibra 6ptica proporciona uma me-
lhor qualidade de transmissdo de voz, da-
dos e imagens. Outra caracteristica € a
rapidez e confiabilidade no transporte des-
tas informacdes. “Perto dela, os cabos con-
vencionais sdo pecas de museu”, garan-
tem os especialistas.

Em Maringd, a Cocamar, a Sanches
Tripoloni e a Pismel tém as redes locais
de computadores interligadas por cabos
de fibra éptica. O primeiro projeto foi
instalado na Cocamar. E também o maior.
Todo o cabeamento externo no Parque

ESCRITORIO DE CONTABILIDADE S/C LTDA.

7\ EXITUS
\@9

* ASSESSORIAS CONTABIL,
TRIBUTARIA E FISCAL

Nossas novas instalagdes

AV. TIRADENTES, 202 — TELEFAX (044) 222-4942
MARINGA — PARANA

18 anos em atividades
Direcao: Dirceu Martins

EXIMIUS INFORMATICA

CLIPPER e WINDOWS
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CURSOS E SERVICOS DE COMPUTACAO

Cursos: MS-DOS - WORDSTAR — LOTUS 1-2-3
DBASE Ill PLUS — Graficos

FACA SUA MATRICULA! VAGAS LIMITADAS

AV. HERVAL, 695 — SALA 6 — ED. CENTRAL
FONE: (044) 223-3967 — MARINGA — PARANA
EMPRESA DO GRUPO EXITUS

&

Industrial da cooperativa utiliza a novi-
dade.

Sao mais de cinco mil metros de ca-
bos por fibra éptica que interligam as uni-
dades produtivas e administrativa da Co-
camar. “Depois que instalamos a fibra,
praticamente eliminamos os problemas de
comunicagdo e de queima de equipamen-
tos em dias de chuvas, com incidéncia
de raios”, afirma Edson Yanaga, gerente
de informadtica da cooperativa.

Para dominar a tecnologia, a
Teletexto Informadtica precisou de dois
anos de pesquisa, inclusive internacional.
“Fizemos cursos no exterior e fomos obri-
gados a importar todos equipamentos e
ferramentas necessdrias para a manipula-
¢do da fibra 6ptica”, explica José Carlos
Bertdo, diretor da empresa.

CONSULTORIA

DE COMERCIO
EXTERIOR

A ACIM oferece a todos os associados,
Consultoria de Comércio Exterior e Balcdo de
Exportagido/Importagdo do Sebrae - PR

SERVICOS OFERECIDOS:

« Relagio de fabricantes no exterior;

* Relagdo de importadores;

« Estatisticas de comércio exterior;

* Legislagio - procedimentos
administrativos - aliquotas de importagio;

« Incentivos fiscais na importagao;

» Calenddrio de feiras internacionais;

« Estimativas de custos na
importagdo e exportagao;

« Cotagio de frete internacional
(maritimo, aéreo e terrestre);

 Orientagio quanto aos documentos
exigidos na exportagio;

« Divulgagio de oportun’ Jades comerciais
(informativo quinzenal “CEXPAR/ACIM”,
especifico para os setores téxtil/confecgdes,
metalmecinico e eletroeletronico; e

» Promogio de cursos e semindrios
de comércio exterior.

LIGUE

ﬂ\/\ (044) 226-1331

A Forca Empresarial que une e constroi




INFORME ESPECIAL

SANEPAR

Indices de Primeiro Mundo

Com 100% de 4gua tra-
tada e 40% de esgoto,
Maringd é uma das cidades
do Estado mais bem servidas
de saneamento bdsico. Essa
realidade faz com que o pre-
feito Said Ferreira diga sem-
pre, em alto e bom tom, que
o indice de mortalidade in-
fantil no municipio estd bem
préximo dos indices registra-
dos no Primeiro Mundo. “Até
alguns anos atrds, de cada mil
criangas que aqui nasciam,

gotos prevé mais duas esta-
¢Oes de tratamento — uma
no Jardim Alvorada e outra
na Agua Maring4, além de
mais 250 mil metros de rede
coletora. Parte da rede co-
letora ji tem verba do
Prossege garantida.
“Maringé pode, verdadeira-
mente, ser chamada de ci-
dade de Primeiro Mundo,
porque seus indicadores so-
ciais sio entusiasmantes”,
disse o governador Mirio
Pereira.

morriam 21 antes de comple-
tar um ano de idade. E gra-
¢as aos investimentos da
Sanepar em Maringi, este in-
dice caiu para 14 por mil, o que ji é uma
grande conquista se considerarmos os in-
dices alarmantes de mortalidade infantil
registrados no Brasil”, disse o prefeito, jus-
tamente no dia em que o governador Ma-
rio Pereira e o presidente da Sanepar, Mar-
co Antonio Cenovicz assinavam ordem de
servico para o inicio de mais duas esta-
¢oes de tratamento de esgoto na cidade.
As duas novas obras abrem uma
perspectiva de expansio da rede coletora
tdo grande, que num futuro bem préximo
Maringd ultrapassard a casa dos 60% da
sua populag@o atendida com este servigo.
“Isso € motivo de muita satisfagio para
nds, principalmente porque

O prefeito Said Ferreira discursa na solenidade

de assinatura das OS

tema de abastecimento de dgua, Maringd
ganhou nos tltimos dois anos, novos sis-
temas independentes e gigantescos reser-
vatérios, que elevaram a capacidade de re-
servagdo da Sanepar na cidade para perto
de 30 milhdes de litros.

S6 no pitio da companhia foi cons-
truido um reservatério de 12 milhdes de
litros. Estd em fase de conclusao um com-
plexo de obras que inclui mudanga no pon-
to de captagao no Rio Pirap6, uma segun-
da adutora de 4gua bruta e ampliagdo no
sistema de tratamento na avenida Pedro
Taques.

O projeto de expansdo da rede de es-

QUALIDADE TOTAL:
Ha dois anos a Sanepar im-
plantou em todas as suas
superintendéncias regionais o programa
Qualidade Total. O objetivo principal é a
exceléncia dos seus servigos e a conse-
qiente melhoria da qualidade do atendi-
mento aos consumidores de dgua tratada.
Para atingir a qualidade, a Sanepar cuidou
logo de treinar seu pessoal, formando equi-
pes especificas, para trabalhar principios
do programa que jia promoveu em todo o
estado 357 eventos. O fundamento bésico
do programa € melhorar a eficiéncia da
empresa, atrav€s da redugdo de custeio. E
redugio de custos significa combater a cul-
tura do desperdicio. A Sanepar tem mos-
trado sistematicamente ao consumidor, que

Maringd ficou durante muito
tempo, sem receber do governo
do Estado as obras de infra-es-
trutura bésica que reivindicdva-
mos”, afirmou o prefeito, que
situa o inicio da arrancada des-
sa recuperagdo no final do go-
verno Alvaro Dias.

As obras de ponta na drea
do esgotamento sanitirio tém
como marco, a inauguragdo da
grande estacd@o de tratamento do
Ribeirdo Pingiiim, obra que pos-
sibilitou a retirada das lagoas de
estabilizacdo de uma 4rea resi-
dencial, na zona sul da cidade.
Esta ETE custou 6 milhdes de
dblares e ficou pronta em me-
nos de um ano depois de feita a
terraplenagem.

No que diz respeito ao sis-

Mario Pereira e Marco
Antonio Cenovicz
examinam projetos das
duas futuras estacoes de
tratamento de esgoto de
Maringa

a0 usar racionalmente a 4gua tra-
tada, ele se beneficia da redugdo
da tarifa e ajuda a companhia a
garantir o abastecimento normal
da cidade, mesmo em periodos
muito quentes.

Foi em nome da Qualidade
Total que a Sanepar implantou,
por exemplo, o sistema de mi-
cro-computador portétil, que
possibilita ao leiturista emitir a
fatura na frente do consumidor
em no méximo 2 minutos ap6s
coletar os dados do hidréme-
tro. E em nome da qualidade to-

Com a implantacao
do sistema
computadorizado
de emissao de contas,
houve a agilizacao
do servigo

tal também, que a Companhia de
Saneamento do Parani vem ce-
lebrando contratos de demandas
com os condominios, possibili-
tando a redugdo do consumo, e
consequentemente da conta
d'dgua, dos moradores.
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Passe um final de semana
com sua familia. Tarifas com
descontos especiais, incluin-
do café da manha em am-
biente panordmico. Sauna,
quadra de squash, sala de

Capital

No dia 20 deste més, serd reali-
zada a ultima das quatro palestras do
Ciclo de Semindrios da Unipem —
Universidade para a Pequena Em-
presa. A partir das 14 horas, no Audi-
torio Hélio Moreira, Paulo Balbino
falard sobre “Parcerias Estratégicas
e Associativismo”. Na abertura do
Ciclo (foto), dia 23 do més passado, o
consultor-de empresas Jodo Benja-
min Cruz Junior abordou o tema “O
Aumento da Competitividade da Em-
presaapartir da Mudanga de Atitude
do Empresdrio”.

Campino Real

de Giro

FEST ALVORADA

O 3° Fest Alvorada superou as pre-
visOes mais otimistas. O evento, que acon-
teceu em agosto, levou mais de 20 mil
pessoas ao Centro Comunitdrio do bairro.
Os visitantes encontraram no Fest Alvo-
rada muita diversao, barracas com comi-
das tipicas e uma feira ponta de estoque,
que alcangou resultados considerados “‘ex-
celentes” pelos lojistas locais.

Dinheiro plastico

O gerente de atendimento do
Banco do Brasil de Maringd, Marco
Antonio Horta Pereira, informa que a
demanda pelos cartoes de crédito estd
altissima. Ele acredita que em um mé-
dio prazo, os estabelecimentos comer-
ciais seguirdo o exemplo do Merca-
dorama, instalando equipamentos que
possibilitem a transferéncia eletréoni-
ca de fundos.

Essa medida trard mais seguran-
¢a para os empresdrios e mais con-
forto para os clientes, que ndo preci-
sardo mais andar com dinheiro no bol-
so. Assim como no Primeiro Mundo, o

jogos e piscina. Seja vocé
também o n° 1 nesta promo-
¢d0. Faca ja sua reserva.

O nome acima € o de uma “moeda”
criada em Campina do Monte Alegre para
solucionar o problema da falta de troco
no comércio. A prefeitura criou cédulas
de 1, 5, 10 e 50 centavos, que podem ser
adquiridas na associag¢@o comercial local.
A medida fere as leis brasileiras pois s6 o
Banco Central pode emitir dinheiro.

cartdo de crédito vem substituir o pa-
pel-moeda.

O fim de uma
boa idéia

As industrias de fundo de quintal ja
ndo tém mais o Programa Nosso para

S emina’rio amparé-las. Depois de constatar irregula-
ridades na administragdo em Curitiba, o
1 Governo do Estado extinguiu o Progra-
Sy e Bl Empresarial g g

ma. A medida deixou 6rfas 500 mil pes-
soas em todo o Estado. S6 em Maringa
sdo 800 produtores que geravam 4 mil
empregos diretos e indiretos.

IS0 9.000

A Indel, que fabrica componen-
tes para telecomunicagoes, pode ser

Estard em Maringd, no préximo
dia 27 de outubro, o Administrador
de Empresas e Consultor da Revista
Exame, Professor Stephen Kanitz,
para apresentar Semindrio com tema:
“O BRASIL QUE DA CERTO - O
NOVO CICLO DE CRESCIMENTO
(1994-2005).

111

SUITE«HOTEL

0 SUITE-HOTEL
Ne 1 DE MARINGA

Rua Néo Alves Martins, 2398
Maringa - Parana
RESERVAS: (044) 226-4511

- ACIM - SETEMBRO/94

A promogéo é do Ceag — Consul-
toria Empresarial, comapoio da ACIM.
Informagdes sobre o evento podem ser
obtidas pelo telefone (044) 222-0697.

a primeira empresa maringaense a
se credenciar com a ISO 9.000. A
empresa jd estd trabalhando nesse
sentido.




MEMORIA

Educador nato

Figura exigente, Hélenton Borba Cortes viveu em Maringd durante 37 anos.
Neste periodo participou ativamente da historia da cidade, tendo se
destacado como pessoa dinamica e um excelente educador

A trajetéria de
vida de Hélenton Borba
Cortes foi marcada pelo
rigor, pela austeridade, e
por um apuradissimo sen-
so humanitdrio. Um dos
dez primeiros médicos a
chegar em Maring4, ele
acompanhou a evolugio
da cidade, e, em muitos
fatos, teve participagdo
ativa. :

Natural de Curitiba,
Hélenton nasceu no dia
24 de maio de 1920. Até

a formatura pela Facul-
dade de Medicina da
Universidade Federal do
Parand, em 1946, viveu
na sua cidade natal. Com o diploma na
mao, decidiu iniciar a carreira no interior.

A primeira parada foi em Arapoti, e
durou quatro anos. L4, foi diretor do De-
partamento de Saide das Indistrias In-
corporadas ao Patrimdnio Piblico da
Unido e do Hospital Santa Cruz. Em 1951,
resolveu mudar de cidade. A escolha re-
caiu sobre um novo centro urbano que
comegava a prosperar.

“Hélenton trouxe na bagagem juven-
tude, esperanga, entusiasmo e uma brilhan-
te formagdo intelectual e profissional”,
lembra o empresério Emilio Germani, uma
das primeiras pessoas a conhecer 0 novo
médico da cidade e que se transformou
em um grande amigo de Hélenton Borba
Cortes.

Hélenton dedicou 37 anos
da vida ao ensino

Na sala de aula ele se
transformava”, comenta
Constanga Falcao Bran-
dao Cortes, que ao lado
de cinco irmaos - quatro
mulheres € um homem
— e da mae Giorgina Fal-
cdo formava a familia de
Hélenton.

Como educador, o
médico foi o primeiro
secretdrio Municipal de
Educagdo, deu aulas no
primeiro estabelecimen-
to de ensino secunddrio
da cidade e teve partici-
pagdo ativa na fundagdo
e instalagdo da. Univer-

sidade Estadual de Maringa.

Na UEM ele foi o primeiro profes-
sor de Medicina Legal. Também foi pio-
neiro na introdu¢do de aulas praticas para
os alunos de Direito na disciplina.
“Hélenton era legista desde 1960. Como
professor adaptou um laboratério no IML
para que as turmas praticassem”, diz o
ex-aluno e grande amigo, Jodo Amaro de
Faria Filho.

Por toda esta dedicagdo e pela con-
sideragdo, admiragdo e respeito que con-
quistou durante a vida, apés a morte,
Hélenton foi homenageado e virou nome
de uma escola no Parque Aeroporto. “Foi
uma homenagem justa para quem dedi-
cou 37 anos da vida ao ensino”, avalia a
filha Constanga.
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Durante os 37 anos em que viveu em

VALTRAC TURISMO

Viagens Nacionais e Internacionais ¢ Passagens Aéreas Nacionais e Internacionais

Maringd — ele morreu em fevereiro de
1989 — 0 médico participou intensamen-
te das principais lutas para o progresso da
cidade. Foi responsével pela instalagdo e
dire¢do do Posto de Satide da Secretaria
de Saide do Estado, fundou o Jornal de
Maring4, vereador, presidente de Rotary
Club, entre outras atividades.

Mas a sua principal paixdo era dar
aulas. “Meu pai era um educador nato.

» Ecoturismo pelo Pantanal e outras regices ¢ Reservas de hotéis
» Pacotes especiais para pescaria * Organizagédo de grupos para:
cursos, congressos, convengoes etc...

}":,\—-
vallrac
turismo

Rua Piratininga, 75 — sala 01
Telefax: (044) 223-0603

Maringa - Parana

ACIM - SETEMBRO/94 - [EXll



A evolucdo, naturalmente, sera
sempre uma obra inacabada. Ao se
atingir uma meta, amplia-se o espa-
¢o a ser ocupado € novos projetos
ganham dimensao de prioridade para
que se cumpra mais um ciclo de de-
senvolvimento. A Faciap — Federa-
cao das Associagdes Comerciais, In-
dustriais e Agricolas do Parana — ul-
trapassa seu momento estruturalmen-
te organizacional e se langa ao futu-

“O associativismo
responsadvel da Faciap
desmistifica o espirito
de corpo de visao dis-
torcida que sedimenta
interesses localizados

em todo pais”

ro do terceiro milénio em condigoes
plenas de ser o elo de integragdo
dos esforgos, interesses e necessi-
dades do segmento empresarial pa-
ranaense que € a locomotiva dos pro-
cessos desenvolvimentistas do Para-
na.

De 1992 até agora, espaco de
tempo em que se conquistou forma
fisica e contetddo intelectual, a enti-
dade se transforma num organismo
vivo da sociedade empresarial. Con-
sagra, como nicleo catalisador, um
modo efetivo de processar sonhos e
anseios da comunidade empresarial
para restitui-los energizados e oxi-
genados ao universo da sociedade.

A Faciap habita um amplo pla-
nalto recoberto de imensas riquezas

ARNGO

Faciap:

Por Egon Schrappe

existenciais e depositdrio de verda-
des incontestaveis como o trabalho
organizado e competente que lastreia
as sempre crescentes possibilidades
de vanguarda evolutiva da gente pa-
ranaense. O Parand é o ambiente per-
feito para a germinagdo da semente
associativista cuja silhueta abrange
o exterior de suas fronteiras indi-
cando o caminho da modernidade
deste processo.

Antes de ser apenas representa-
tiva dos segmentos que a integram,
a Faciap é um colegiado politico des-
tinado a assumir responsabilidades
nos processos decisérios que deman-
dam ao interesse da comunidade pa-
ranaense. O detalhe faz a diferenga
para o contraponto ao conservador
corporativismo, interessante para
poucos e maléfico ao interesse cole-
tivo.

O associativismo responsavel da
Faciap desmistifica o espirito de cor-
po de visdo distorcida que, infeliz-
mente, ainda sedimenta interesses lo-
calizados em todo o pais, sobrevi-
ventes a a¢cdo modernizante e neces-
saria aos meios de evolugdo da so-
ciedade organizada. Entidades de
classe modernas ndo mais se con-
fundem com agremiagdes cartoriais
dedicadas apenas ao seu pequeno
universo.

Ao se conceituar filosoficamen-
te necessaria ao interesse geral da
sociedade, a Faciap atua diante do
painel cultural, educacional, politi-
co, econdmico e social do estado e
do pais. Observa-se claramente uma
indefinig¢@o politico-institucional no
quadro de realidades imponderaveis

Associativismo responsavel

que revelam situagOes antagbnicas de
riqueza abundante e miséria absolu-
ta no espectro da sociedade. E cha-
ma para seu contexto parcela ponde-

“A andlise temporal
considera a autonomia
da Faciap — antes ligada
a ACP — o momento
de modernidade e
contemporaneidade do
sistema associativo-
empresarial do Paranad”

ravel de responsabilidade na luta con-
tra o desequilibrio social. Estabelece
uma trincheira de batalha na guerra
contra o subdesenvolvimento.

A andlise temporal considera a
autonomia da Faciap — desde 1959
ligada a Associacdo Comercial do
Parana — o momento da modernida-
de e contemporaneidade do sistema
associativo-empresarial do Parana. O
avango € decorrente da transparente
evolugdo do conceito de representa-
tividade no ambito da entidade ori-
ginal, a ACP. A compreensao esta
na nova situagdo que se apresenta
como desafio a sociedade empresa-
rial e 2 comunidade do Parana: posi-
cionar-se na linha de frente nacional
pela reversdo e recomposi¢ao de va-
lores éticos e morais, econdmicos e
sociais. Ou seja: a plena cidadania.

Werner Egon Schrappe
é ex-presidente da Faciap
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Meu Necdaio

As faces de uma empresa

A Refrigeragdo Brasil comegou como assisténcia técnica comercial e residencial, em 1963.
Hoje, a empresa concentra sua atividade na revenda de pegas e acessorios

Aos 14 anos, Tadao
Hashimoto decidiu que
havia chegado a hora de
comegar a trabalhar.
Através de um amigo do
pai, foi ser aprendiz de
técnico em refrigeragao.
No inicio sua fungdo era
observar. Com o tempo
passou a lidar com pe-
cas, ferramentas e moto-
res, até dominar os co-
nhecimentos bdsicos para
ser um mecéanico — como
sdo denominados os téc-
nicos do setor.

Em 1960, com trés

com ar-condicionado da
cidade, passado um pe-
riodo, Hashimoto resol-
veu direcionar a empre-
sa apenas para 0s casos
de refrigeracdo comer-
cial. Até a assisténcia as
residéncias foi reserva-
1| da apenas para situa-
.| ¢desde emergéncia.

x| Segundo o empre-
: sdrio, esta decisdo foi
| tomada por causa do
volume de servigo que
a Refrigeragdo Brasil
atendia. “Queriamos
continuar a melhorar a

| b

26-

NS

anos de experiéncia,
Hashimoto aceitou con-
vite para trabalhar em
Campo Mourio, e depois
Sio Paulo. A passagem pelas duas cida-
des foi curta: apenas dois anos. Em 1963,
com a morte do pai foi obrigado a voltar
para Maringd para cuidar da mae e dos
quatro irmdos mais novos. Com esta res-
ponsabilidade decidiu abrir seu préprio
negdcio.

Assim surgiu a Refrigeragdo Brasil,
na Vila Operdria. Bairro onde a empresa
estd instalada até hoje. “Naquela época
trabalhdvamos muito. A energia elétrica
era gerada por motores estaciondrios. Ha-
via muita oscilagdo de voltagem, o que
causava varios danos nos equipamentos
de refrigerac@o”, lembra Hashimoto.
CRESCIMENTO: Os seus principais
clientes eram supermercados, agougues,
panificadoras, laticinios, bares, lanchone-
tes, sorveterias e empresas que trabalha-
vam com balcoes e camaras frigorificas.
Além, ¢ claro, da populagdo que tinha re-
frigeradores em suas casas. Os servigos da
Refrigeragdo Brasil também eram solici-
tados por cidades vizinhas como Cianorte,
Nova Esperanga, Marialva e Terra Boa.

Esta demanda obrigou Hashimoto a
contratar outros técnicos para auxilid-lo.
Como havia pouca mao-de-obra especia-

Ha quatro anos, a Refrigeracao Brasil deixou de ser assisténcia

técnica para ser revenda de pecas

lizada disponivel na cidade, o empresdrio
comegou a ensinar o oficio aos seus ir-
maos. “Foi a saida que encontrei. Eles me
acompanhavam desde a criagdo da empre-
sa, e tinham uma no¢do de como traba-
lhar”, explica.

Com a chegada dos primeiros auto-
méveis com ar-condicionado, a Refrigera-
¢do Brasil comegou a dar assisténcia téc-
nica para as concessiondrias e proprietd-
rios destes veiculos. “Iniciamos nesta drea
meio por acaso. Um dia fomos chamados
para ir a uma revenda solucionar um pro-
blema. Como conheciamos o conceito da
refrigf:rac;ﬁo, consertamos o equipamento.
Depois disto éramos solicitados sempre
que necessario”, comenta.

ESPECIALIZAR: Hashimoto conta ain-
da que com 0 aumento do ndmero de car-
ros com ar-condicionado, foi convidado a
fazer um curso de especializagao na fabri-
ca do acessério. “Foi uma experiéncia gra-
tificante. Nos contatos com os técnicos da
indistria ampliei meus conhecimentos e
pude melhorar o atendimento aos clientes
de Maringa”, afirma.

Apesar de ser um dos mecanicos mais
procurados pelos proprietdrios de carros

qualidade do atendi-
mento. Por isto tivemos
que optar por um cami-
nho. E preferimos ficar
com aquele para o qual tinhamos criado a
empresa”, justifica.

Voltada exclusivamente para a refri-
geragiio comercial, 0 empresdrio investiu
em um estoque variado de pegas de repo-
si¢do. “Era uma forma de trabalhar com
um prego melhor”, diz. O estoque foi cres-
cendo e a empresa COMEGOU a Ser procura-
da por outros mecanicos, interessados em
comprar alguns itens. Neste periodo, a
empresa transferiu-se para um prédio maior
e mais funcional.

Na casa nova, a procura pelas pegas
cresceu. Foi quando Hashimoto voltou a
fazer uma reformulacdo na empresa.
“Achei que era hora de deixar de prestar
assisténcia técnica e concentrar nossa ati-
vidade apenas na comercializagdo de pe-
¢as e acessorios”, declara.

Hoje, quatro anos depois da mudan-
¢a de rumo, o empresdrio acredita que
tomou a decisdo certa. Embora considere-
se um iniciante no ramo de revenda de
acessorios. Sobre uma eventual volta a as-
sisténcia técnica, Hashimoto afirma que
por enquanto a possibilidade é remota. “Na
minha opinido estamos no caminho cer-
to”, frisa.
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PENSO Assim

O novo perfil do Noroeste

E necessario que haja cada vez mais
unido de esforgos de prefeituras, univer-
sidades, empresas e Governo Estadual
para que o Noroeste do Parand continue
a marcha de desenvolvimento que vem
experimentando, e que estd contribuin-
do para a transformagio de seu perfil,
essencialmente agricola, para a ativida-
de industrial. A compactualidade entre
esses setores contribuird para a conscien-
tizagao da importancia da busca da qua-
lidade visando a competitividade, que
culminaré na solidificagio da inddstria e
comércio locais.

Essa transformacdo na cultura eco-
ndmica, partindo para o investimento na
indistria de transformacgdo, como a
Textilpar — Tecelagem Regional de Pa-
ranavai —, que transformaréa em tecido o
fio de algodio produzido pela Cocamar,
€ que trard a Regido Noroeste um novo
Prisma, e acentuadas perspectivas de em-
Prego, gerando riquezas.

Regido nova ainda, o Noroeste do
Parani foi povoado na década de 50 por
povos oriundos de outras regides do Es-
tafio, € mesmo de outros estados brasi-
leiros, que migravam para cd em busca
de emprego, ja que o ciclo cafeeiro era
promissor. Mas esse homem que aqui
entrou nao trabalhou pensando no futu-
T0, € tirou de nossa terra sua riqueza
Malor — a mata natjva,

Durante, aproximadamente, 20 anos
o café transformou-se no sonho dourado
dos ag~ricultores. Mas ndo houve preo-
€upagao com a busca de diversificagao
dt? culturas, ou instalagdo de agroindis-
trias que pudessem oferecer no futuro
oportuni.dades melhores aos habitantes
qge aqui se instalavam. Com isso, a Re-
g1ao perdeu sua identificagdo e tornou-
se pobre. Podemos dizer até que a mais
pobre de todo o Estado do Parand. Ao
contrario de outras terras que foram co-
lonizadas por familias provindas do Rio
Grande do Sul e Santa Catarina, e sou-
beram com sua cultura instalar a prospe-
ridade, sobretudo no Oeste do Parana.

Nesse periodo ainda, a pecuéria deu

Por José Augusto Felippe

certa sustentacdo a Regido, mas fez com
que a renda se concentrasse nas maos de
poucas pessoas, impedindo assim que o
Noroeste prosperasse. Ao lado da pe-
cudria, sobressaiu-se a mandiocultura,
que propiciou a instalacdo e solidifica-
¢do da inddstria de farinha de mandioca,
hoje uma das mais fortes do municipio
de Paranavai.

Mas s6 a pecudria e a mandiocultu-
ra ndo bastaram para que a Regido evo-
luisse. Faltou agdo dos poderes consti-
tuidos para que se buscasse envolver a
iniciativa privada no processo de recu-
peragdo da terra, através da diversifica-
¢do da agricultura e instalag@o de indds-
trias peculiares a cada drea, jd que os
governos sdo responsdveis diretos pela
alavancagem do desenvolvimento dos
municipios.

Em Paranavai, a politica de centra-
lizagdo adotada pelo municipio propiciou
a busca de novas alternativas que pudes-
sem resgatar sua economia e mudar seu
perfil econdmico. Como resultado des-
sas a¢des temos hoje concretizada a ins-
talagdo da inddstria de citros. O Gover-
no, a iniciativa privada e os produtores
acreditaram e esta industria transformou-
se em realidade, gerando empregos e no-
vas expectativas para a cidade e Regido.
E ela a ancora para novos empreendi-

mentos de grande porte e abrangéncia
como o Abatedouro de Aves que estd
em fase de instalagdo, que abaterd 60
mil aves/dia e dard oportunidade ao ho-
mem do campo através de um projeto
de produgdo integrada de pintainhos.

Ha hoje na Regidao Noroeste diver-
sificagdo muito grande de investimen-
tos, sobretudo na agricultura, uma vez
que a politica do Governo na drea tem
sido forte, dando oportunidades a pe-
quenos produtores e agricultores através
de linhas de financiamento junto a car-
teira de fomento do Banco do Estado do
Parana. O Noroeste estd motivado. A ini-
ciativa privada disposta a investir, € iSsO
tem contribuido para engrossar o pelo-
tdo que acompanha essa marcha desen-
volvimentista.

Mas é preciso estar atento. E preci-
SO nortear esses rumos para que no futu-
ro nao colhamos mais prejuizos. Foi com
essa preocupagio que, por iniciativa do
prefeito de Maring4, Said Ferreira, for-
mou-se a Macronoroeste, integrada pe-
las cidades-sede das microrregides do
Noroeste — Paranavai, Maringd, Campo
Mourdo e Umuarama — representadas por
seus prefeitos. Participam também do
movimento os presidentes de microrre-
gides do Noroeste, e prefeitos de outras
cidades que fazem parte dessas micror-
regides.

E com a unido desses poderes cons-
tituidos, através da Macronoroeste, que
a Regido ganhara forga politica e sus-
tentacdo para reivindicar beneficios jun-
to aos Governos Estadual e Federal. Serd
através dessa associagdo que se criard
um plano de crescimento unificado para
a Regido, qu.. visa consolidar o desen-
volvimento ordenado do Noroeste. Estd
de parabéns nossa Regido, que busca
através da unido resgatar sua represen-
tatividade politico-administrativa junto
ao Estado do Parana.

José Augusto Felippe é prefeito
do municipio de Paranavai
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Alvaro quer criar rede de
desenvolvimento economico

O candidato a governador
Alvaro Dias tem um plano

de governo que prioriza a
geragao de empregos e 0
desenvolvimento econémico do
interior do Parand. Dias quer
criar 700 mil novos empregos na
drea urbana e 200 mil novos
empregos na zona rural.

O plano de governo prevé a
implantagdo de polos de
exceléncia industrial em todas
as regioes do Paranad

O candidato a governador pela coliga-
¢do PP/PMDB/PPR, Alvaro Dias, disse re-
centemente em Maringd, durante o 4° Con-
gresso das Associagdes Comerciais, Indus-
triais e Agricolas do Parand (FACIAP), que
seu plano de governo prevé a implantagdo
de uma verdadeira rede estadual de desen-
volvimento econdmico, com pélos de exce-
Iéncia espalhados estrategicamente em to-
das as regides do Estado.

Esta rede, de acordo com ele, funcio-
nard como instrumento de desenvolvimento
regional, com dez pélos de exceléncia in-
dustrial, seguindo a vocagdo natural de cada
regio, localizados em Curitiba, Sdo Mateus
do Sul, Guarapuava, Santo Antonio da Pla-
tina, Londrina, Maringd, Paranavai, Casca-
vel, Pato Branco e Foz do Iguagu.

A prioridade, segundo o candidato, €
gerar 700 mil novos empregos na rea ur-
bana e 200 mil novos empregos na zona
rural. Para este projeto, estdo previstos in-
vestimentos de US$ 1,6 bilhdo, no incenti-
vo 4 melhoria da qualidade, implantagdo de
novos empreendimentos e apoio a empreen-
dimentos ja consolidados.

DESENVOLVIMENTO
DA AGRICULTURA
Dias ressaltou no relato que fez
para os empresarios que participavam
do congresso que o plano de governo
contempla, também, o aumento da pro-
dutividade agricola do Parand, e redu-

REQUIAO

INFORME ESPECIAL
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ESTRADAS

O plano de
governo inclui a
construcdo de mais
dois mil quiléme-
tros de estradas,
sendo mil quiléme-
tros de estradas ru-
rais, além de refor-
ma e manutengao
das ja existentes —
mantendo o Para-
nd como o estado
que possui a me-

¢do das perdas da agricultura em 50%.
Ele informou que o programa Parand
Rural, copiado por 13 paises, serd man-
tido, e implantado o Parand Rural II. O
programa Panela Cheia serd ampliado e
implantado o Projeto Maos a Obra, que
deve gerar 50 mil empregos no interior
do Estado, beneficiando 20 mil familias
em 200 municipios.

Alvaro Dias afirmou também que
defenderd a estadualizagdo do Porto de
Paranagud — uma medida inclusive ja so-
licitada ao candidato & Presidéncia da
Repuiblica, Fernando Henrique Cardoso.
Considerado um dos principais impul-
sionadores do desenvolvimento econd-
mico do Estado, o Porto — garantiu Dias
— receberd investimentos para sua mo-
dernizagdo, ampliagdo, aquisi¢do de
equipamentos, constru¢cdo de terminais
e terceirizag@o de alguns servigos.

Sobre a melhoria da malha rodo-
vidria, informou que duplicar4 as BR's
277 e 116. A duplicagdo da BR 277 serd
feita no trecho Cascavel/Foz do Iguagu
e da BR 116 no trecho Curitiba/divisa
com Sdo Paulo. As obras deverdo ser
feitas em parceria com a iniciativa pri-
vada. Se os empresdrios nao se interes-
sarem, a duplicagdo serd feita com re-
cursos do Tesouro do Estado.

AlVre Dias

Vice Mauriclo Fruet

OSMAR DIAS

SENADORES

lhor malha vi4ria
do Pafs. Iniciada em sua gestdo, a Ferroeste
terd mais uma etapa concluida, unindo o
trecho Guarapuava/Cascavel (que estard
pronto até o final deste ano) até Guaira.
Dias quer, ainda, construir o contorno fer-
rovidrio de Curitiba e ligar Balsa Nova
com Rio Branco do Sul, para permitir que
o0 escoamento da produg@o de calcéreo seja
feito diretamente para as regides agricolas
do Norte, Oeste e Sul.

Na drea da Saide, o projeto é con-
cluir as obras do Laboratério Central do
Estado, para a produgio de medicamentos
a serem distribuidos gratuitamente a po-
pulagdo mais carente e vendidos a baixo
custo em farmdcias que serdo criadas para
esse fim. Ele disse que implantard uma
rede de hospitais regionais totalmente equi-
pados e em condic¢des de atender pacien-
tes que, de outra forma, teriam que ser
removidos a centros mais distantes. A rede
de postos de saide serd ampliada, permi-
tindo atendimento imediato de pacientes
que nao necessitam de hospital.

No setor de Educagio estdo previstos
investimentos prioritdrios, buscando am-
pliar o conceito do Parand existente neste
setor, através do ensino de qualidade, e da
constru¢do de mais salas de aula. Para a
area de habitagdo, o plano prevé a cons-
tru¢do de mais 70 mil moradias em
dreas urbanas (além de 30 mil em 4reas
rurais), com financiamentos acessiveis
a populagdo, ampliando a participa-
¢do do Paran4 nos financiamentos da
Caixa Econdmica Federal.
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Ricardo Barros, candidato a deputado fe-
deral, com o n° 2550, est4 redistribuindo 200
mil exemplares da cartilha “O Brasil Tem Jeito”,
que apresenta as propostas do Instituto Atlantico
para a revisao constitucional. Com a frustragio
da revisdo as alteragdes serdo feitas através de
emendas constitucionais, a serem apresentadas
por um grupo de deputados federais que tém
compromisso com a modernizago da economia
brasileira, com a redefinigdo do papel do Estado
e com o desenvolvimento econdmico como base
indispensével para o bem-estar social. Ricardo
Barros serd um dos deputados desse grupo.
MOEDA FORTE
Todas as propostas tém como base a exis-
téncia de uma moeda forte, e esse € um dos
pontos defendidos pelo Instituto Atlantico. E uma
d_a_ls poucas solucdes a que se chegou sem a revi-
$30 constitucional. Como pressuposto bésico para
as demais solugdes, a moeda estdvel abre cami-
zpa(; para conquistas nas 4reas econémica € so-
ial.

REFORMA PREVIDENCIARIA

Os recursos s3o muitos, empresas e traba-
lhadores pagam caro, mas a previdéncia social é
u{n balaio de gatos. E preciso fazer diferencia-
¢ao entre seguridade social (aposentadorias), sau-
de e assisténcia social. E necess4-
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O Brasil
tem jeito

Ricardo Barros defende altera¢oes na Constitui¢ido para
melhorar a aplicaciio de recursos e o desempenho da economia

dessas 4reas, estimulando a concorréncia e a
competéncia. Ricardo Barros implantou em
Maring4 as escolas, as creches e os postos
de sadde-cooperativa, com aplausos de todo
Pais. Os dois sistemas tém pequenas varia-
¢oes, mas a filosofia b4sica € a mesma: en-
tregar a grupos de trabalhadores a adminis-
tragdo local de recursos piblicos que lhe sdo
repassados pelos usudrios em fungdo da com-
peténcia e da produtividade de cada grupo.
REFORMA TRIBUTARIA E FISCAL

Todo mundo tem que pagar impostos.
No Brasil os impostos s3o escorchantes e
reina a confusdo. Empresérios desistem de
entender a barafunda e sentem-se desanima-
dos a pagar. A sonegagdo campeia ndo por-
que os empresarios sejam desonestos ou in-
sensiveis, mas porque quem paga tudo reli-
giosamente perder poder de concorréncia no
mercado. Os governos nao tém meios para
coibir a sonegacdo e ela se torna fator de
concorréncia desleal.

Quando os impostos s@do menores todo
mundo paga, o governo fiscaliza melhor e a
arrecadag@o aumenta. A proposta do Institu-
to atlantico € reduzir drasticamente o nime-
ro de tributos, reduzir aliquotas e exigir que

Ricardo Barros, candidato a deputado federal,
com o n°2550, apéia Jaime Lerner (Governa-
dor); Carvalhinho (Senador) e Fernando
Henrique Cardoso (Presidente da Reptiblica)

todos paguem. O contribuinte deve ser valori-
zado pela sua consciéncia social e ndo mais
pela esperteza em driblar o fisco.
CONCORRENCIA

E preciso criar leis que acabem com os
cartéis e com os oligop6lios privados. S6 a
concorréncia leal melhora a qualidade de pro-
dutos e de servigos. Os competentes e produti-
VoS permanecem, sejam organizagoes publicas
ou privadas. Cada organizagdo deve lutar para
conquistar o seu mercado através da qualidade
e do preco de bens e servigos.

Dentro dessa filosofia o Instituto Atlanti-
co e Ricardo Barros pregam a privatizagdo se-
letiva das estatais. O Pafs ndo pode continuar

rio reorganizar o setor e fazer um
completo saneamento para acabar
com as fraudes e a corrupgio, que
levam grossas fatias do or¢amen-
to. A idéia € instituir uma previ-
déncia social piblica, basica € uni-
versal para trabalhadores do setor
p}ib.lico e do setor privado. A ini-
ciativa privada poderia atuar na
previdéncia complementar, aten-
dendo empresas e trabalhadores
Que quisessem mais que a previ-
déncia bésica.

. CHEQUE
SAUDFJEDUCACKO
Cada familia teria o poder

.de direcionar os recursos da edy-
cagdo e do atendimento bésico 3
satide. Assim seriam valorizados
instituiges e grupos de profissio-
nais e trabalhadores mais eficien-
tes e produtivos. O Instituto Atian-
tico propde que a familia receba o
cheque-educag@o ou cheque-sai-
de, e com ele pague as despesas

Mulheres na campanha

Cida Borghetti, esposade Ricardo Barros, coordenaa campanha
e o comité feminino. Presidiu o Provopar com dedicagdo e
despreendimento, e continuard atuando em Brastlia. Na foto,
Cida Borghetti ao lado de Emflia Belinatti (candidata a vice-
governadora na chapa de Jaime Lerner), Fanny Lerner (esposa
de Jaime Lerner) e Eliana Carvalho (esposa do candidato a
Senador, José Carlos Gomes de Carvalho, o Carvalhinho).

pagando o prego da existéncia
de estatais improdutivas, cabides
de empregos sustentados com 0
dinheiro de todos. Ou de esta-
tais que matam a iniciativa pri-
vada, concorrendo no mercado
através de eternos prejuizos sus-
tentados pelos cofres puiblicos.
OUTRAS PROPOSTAS

O Instituto Atlantico e
Ricardo Barros fazem uma sé-
rie de outras propostas para a
reforma da Constituigdo Brasi-
leira, como o voto distrital e o
fortalecimento da fidelidade par-
tid4ria, na 4rea politica: a aber-
tura da economia; a reforma, a
transparéncia e o saneamento do
FGTS; a redefinicio do pacto
federativo, com clara atribui¢do
de recursos e responsabilidades
aos niveis de governo federal,
estadual e municipal; e outras
propostas que estdo detalhadas
na publicagdo “O Brasil Tem
Jeito”.
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