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Para voce e
sua familia
desfrutarem
as emocoes
dos melhores
parques de
recreacoes
aquaticas do mundo!

As familias de Maringa e de todo Parana, nao

precisardao mais viajar aos Estados Unidos, para se

divertirem nos WATERPARKS. Ja esta em implantagao,

aqui em Maringa, o TROPICAL WATERPARK INTERNACIONAL.

Nos padrdes dos melhores do mundo, vai oferecer modernissimas
opcoes recreativas, como piscina de ondas em forma de praia,
play-ground aquatico infantil (um mundo encantado para as criangas),
lazy river (deliciosas e relaxantes correntezas para passeios em béias),

tobogas, tudo para oferecer lazer com muita atividade fisica saudavel,
conforto e funcionalidade.

O empreendimento é mais uma arrojada realizagido do Grupo Pozza,
pioneiro da construgao civil em Maringa, que acompanhando a grande
evolugao recreativa mundial, diversifica suas atividades entrando para
a industria do lazer. Agora vocé ja pode proporcionar a sua familia as
sensacionais emogdes dos melhores parques de recreagdes aquaticas
do mundo. Basta vocé associar-se ao maravilhoso

TROPICAL WATERPARK INTERNACIONAL.

Associe-se ja! (044) 222-7710.
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PALAVRA DO PRESIDENTE

- Varrendo a calcada

por Hélio Costa Curta

..Crescimento

Nossos pioneiros tém
que ser parabenizados, pois
fundaram uma cidade pujan-
te, planejada, que tem um
enorme potencial de cresci-
mento. Estamos chegando
aos 300 mil habitantes, que-
remos chegar a 200 mil elei-
tores. E acredito que ¢ hora
de revermos alguns aspec-
tos. Serd que na questdo ur-
banistica, estamos no cami-
nho certo? Nossos técnicos,
nossos comerciantes, nossos cidaddos, estdo fa-
zendo jus & cidade que nossos pioneiros cria-
ram? Temos boas leis municipais. Leis\que im-
pedem, por exemplo, a construgdo de prédios
com mais de sete pavimentos na érea central.
Mas, acredito que estamos pecando em alguns
aspectos.

Fachadas

Tradicionalmente o comércio de Marin-
ga tem sido o carro-chefe de nossa economia,
seja empregando milhares de pessoas, seja pela
atragdo de consumidores de toda a regido, ou
mesmo na geragdo de tributos. Porém, apenas a
tradigdo ndo serd capaz de manter esse comércio
sempre ativo. E claro que vivemos uma época
de grandes dificuldades, de escassez de recur-
sos, mas o investimento em modernidade ¢é fun-
damental para a sobrevivéncia de nossas lojas,
paraque continuemos a ser polo de nossa regiao.

Penso que essa mudanga rumo a
modernidade deva comegar pela fachada das
lojas. Sdo poucas aquelas que investem no vi-
sual. E essas poucas, notem, estdo em melhor si-
tuagao.

Chamariz

Em qualquer pesquisa que se faga, o con-
sumidor vai apontar o pre¢o como principal atra-
tivo do comércio. Mas, em uma época em que
o0s pregos ndo diferem tanto, o visual torna-se o
chamariz nimero um.

Cal¢camento

Quantas vezes vocg, leitor, ao andar por
nossas ruas, ndo tropegou na propria calgada ou
ndo foi obrigado a desviar de buracos ou outras
“pedras” que encontrou pelo caminho? Nao con-
sigo entender como um comerciante, que recebe
dezenas (centenas?) de clientes em sua loja dia-
riamente, pode deixar uma calgada em mas con-
digoes. Alguns chegam ao ponto de nem reco-

) 'Iher o préprio lixo ou de
acondiciona-lo em objeto
improprio, deixando tam-
bém em qualquer local. Sera
que os investimentos para
resolver estes problemas sdo
altos demais?

Atendimento

Aproveito para tocar
em outro ponto que conside-
ro falho (ndo s6 em Marin-
gd): o atendimento. Observo
alguns comerciantes recla-

- mando que as coisas ndo vao
bem, que o consumidor anda sumido. Mas, sera
que quando entra um cliente na loja dele o aten-
dimento € de primeira? Olha, ja ouvi muitas pes-
soas afirmando categoricamente que nio voltam
em determinadas lojas devido ao mau atendi-
mento. 7

Ora, se o consumidor anda tao sumido,
ndo teriamos que prestar o melhor atendimento
possivel? O cliente satisfeito ndo sé podera vol-
tar, como também indicar a loja para amigos.
Falta, acredito, investimento em mao-de-obra
qualificada. O funcionério precisa ser treinado,
tem que conhecer bem o local onde trabalha, tem
que estar satisfeito. Um bom funcionério com
certezaltraz mais retorno que dois trabalhadores
mal preparados ou insatisfeitos.

Bairros

E nossos bairros, a quantas andam? O
crescimento populacional € intenso e, com isso,
muitos empresarios ja se estabeleceram para
aproveitar este potencial. Mas acredito que ain-
da ha muito espago para ser preenchido. Muitos
comerciantes tradicionais ainda ndo perceberam
este nicho de mercado. Existem bairros que
comportam lojas mais atrativas. que ofere¢am
uma variedade maior de artigos. As avenidas que
ddo acesso a esses bairros sdo simplesmente um
corredor de passagem dos moradores. E uma
questdo de tempo para que esta lacuna seja pre-
enchida. Quem sair na frente...

Tragam sugestoes

Os comerciantes dos bairros devem apro-
veitar melhor a estrutura e o poder de fogo da
ACIM. Por isso, minha sugestdo é que os em-
presarios se reunam ¢ discutam questdes urba-
nisticas, comerciais, de seguranga, enfim, tra-
gam idéias para que possamos orientd-los da
melhor forma possivel ¢ elaborar projetos que
serdo direcionados aos 0rgdos publicos compe-
tentes.
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LEITURA EMPRESARIAL
Maua - Empresario
do Império

por Jefferson Nogaroli

O livro “Mauad — Empresério do
Império”, de Jorge Caldeira, conta a his-
toria do empresario Irineu Evangelista de
Souza, que viveu entre 1813 e 1889 e
ficou conhecido por seu titulo de nobre,
Bardo de Maua — ele foi também Viscon-
de. Através desta obra, podemos tragar
um paralelo entre a época do Brasil Im-
pério, que ndo esta tdo distante assim de
nos, € o Brasil de hoje. E uma leitura
interessante na medida em que relata o
dinamismo de um empreendedor que
construiu um império intercontinental,
numa época em que a comunicagdo e os
transportes eram lentos e, mais que isso,
nos mostra que os problemas estruturais
do pais ndo sdo graca e obra dos nossos
ultimos governantes.

O Bardo de Maud viveu numa épo-
ca em que os empresérios tinham uma
visdo negativa do trabalho, que era visto
como algo pecaminoso. Empreendedor de
grande visdo e sem medo de se atirar em
negdcios que, para muitos, eram loucu-
ras, ele logo construiria seu império. Che-
gou a ter 17 empresas em 6 paises. Isso
numa época em que uma carta demorava
até dois meses para chegar ao destinata-
rio.

Seus negécios ultrapassaram nossas
fronteiras € chegaram ao Uruguai, Argen-
tina e até na Inglaterra, maior poténcia
mundial na época. O Bardo de Maua con-
trolou ativos de 14 milhdes de libras es-
terlinas quando o Banco da Inglaterra, o
maior do mundo, tinha 42 milhdes. Cons-
truiu o primeiro estaleiro do Brasil, a pri-
meira ferrovia, implantou a iluminagéo a
gas no Rio de Janeiro e em Montevidéu,
e criou a Cia. de Navega¢do do Amazo-
nas, entre outros empreendimentos.

E tudo isso num Brasil que n#o di-
fere muito do nosso pais de hoje: as re-
gras do jogo mudavam da noite para o
dia, o sistema politico vivia em perma-

Divulgagio

“ Jorge Caldeira

nente debilidade, faltava vis3o aos gover-
nos brasileiros € por ai afora. Historica-
mente a obra deixa clara também a dife-
renga entre os sistemas metodicos de ad-
ministragdo dos ingleses e o “jeitinho” que
herdamos dos portugueses.

“Maud” € um livro que recomendo.
Mais de um século depois de sua morte,
o Bardo de Maua nos deixa ligdes bem
atuais. A partir da leitura desta obra, po-
demos ganhar um novo félego para se-
guir em frente em nossa trajetéria empre-
sarial. E, a0 mesmo tempo, o livro nos
ensina que devemos aprender a ultrapas-
sar, com ousadia e criatividade, os pro-
blemas estruturais do pais. Quer dizer, ndo
devemos esperar a resolugéo destes pro-
blemas para agir. Eles estdo bem enraiza-
dos e vai demorar algum tempo para que
possamos eliminé-los.

Jefferson Nogaroli é
empresario e diretor da ACIM
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ENTREVISTA

Um novo comando

Com a promogao e trans-

feréncia do Coronel Luiz
Carlos Barth, o Quarto Bata-
lhdo da Policia Militar de Ma-
ringa ganhou um novo coman-
dante. E o Tenente Coronel
Alberto Augusto da Silva, que
comandava o Batalhdo de
Campo Mourdo. Nascido em
Bandeirantes e criado no inte-
rior de SGo Paulo, o Tenente
Coronel viveu 23 anos em Ma-
ringa. Ele chegou na cidade em
1973, apos terminar o curso de

Aspirante a Oficial na Acade-
mia de Guaxupé, em Curitiba.

maiores problemas se locali-
zam no transito.

ACIM: E qual a solugéo para
este problema?

SILVA: A solugdo passa pela
educagdo dos motoristas e isso
sO conseguiremos através de
campanhas. Ndo ha respeito.
Maringa € uma cidade onde
teoricamente o transito deve-
ria ser mais calmo. Mas, basta
sair na hera do “rush” para ob-
servar congestionamentos pro-
vocados por motoristas que pa-
ram em fila dupla, avangam
sinais e praticam outras irre-

Em Maringa, Alberto
Augusto da Silva galgou todos
os postos da PM até chegar a
Tenente Coronel. Por duas ve-
zes ficou interinamente no co-
mando do Quarto Batalhdo e
recebeu muitos elogios por sua
atuagdo. Nos ultimos dois anos
vinha comandando o Batalhao

“Nosso policial é um verdadeiro herdi:
ganha pouco, trabalha muito, coloca em risco
a propria vida e muitas vezes ndo consegue
dar uma condig¢do digna a seus familiares.

Sao pessoas que se desdobram em
nome da segurancga publica”.

gularidades, provocando aci-
dentes. Além disso, o nimero
de veiculos que trafegam pe-
las nossas ruas aumentou mui-
to ap6s o Real, devido ao bai-
Xo prego dos combustiveis.

ACIM: Os maringaenses re-
clamam a presenca de um

de Campo Mourdo e conside-
ra sua transferéncia para Maringa como
um prémio. “E minha cidade de coragdo”.
O novo comandante considera Ma-
ringa uma cidade tranquila e aponta o
transito como o principal problema na
drea de seguranca. Ele diz que seus co-
mandados sdo “verdadeiros heréis”, por-
que ganham pouco e atuam com eficién-
cia. A seguir, o Tenente Coronel fala so-
bre o efetivo do Quarto Batalhdo, sald-
rios da PM, transito, drogas e outros as-
sunltos.
ACIM: A estrutura que o senhor dispde
¢ suficiente para atender Maringai e re-
gido?
SILVA: O Quarto Batalhiio atua em 24
municipios e 5 distritos. Sdo duas compa-
nhias destacadas: uma em Marialva e ou-
tra em Colorado. Temos um contingente
de 700 soldados. Pelo que preconizam es-
tudos da Organizagdo das Nag¢des Unidas,
o ideal € arelagdo de um policial para cada
grupo de 500 habitantes. Proporcionalmen-
te estamos defasados. Mas, hoje temos que
pensar na qualidade do homem. Por isso,
lutamos para qualificar cada vez mais nos-
sos policiais, para suprir esse contingente
relativamente baixo. Lutando pela quali-
dade, procuramos atingir os objetivos da
PM, atendendo o maior niimero possivel
de ocorréncias em nossa area e dando se-
guranga aos cidaddos.
ACIM: Essa qualidade ndo passa, ne-
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cessariamente, por uma boa remunera-
¢do? ;

SILVA: E claro que para qualificarmos €
preciso uma remuneragdo justa. Nosso po-
iicial ¢ um verdadeiro her6i: ganha pou-
co, trabalha muito, coloca em risco a pro-
pria vida e muitas vezes ndo consegue dar
uma condigdo digna a seus familiares. Sdo
pessoas que se desdobram em nome da se-
guranga publica. Procuramos fazer o ma-
ximo com o minimo possivel. Se a remu-
neragdo fosse melhor, acredito que ndo ha-
veria necessidade de tanto sacrificio. Nos-
so comando tem feito reivindicagdes por
melhores salarios e o Governo ja afirmou
que vai rever essa situagdo. Todo nosso
efetivo esta esperangoso, aguardando essa
decisao.

ACIM: E com relagdo aos equipamen-
tos do Quarto Batalhdo?

SILVA: Hoje estamos bem aparelhados
em relagdo aos anos anteriores. Pratica-
mente todo o nosso pessoal trabalha com
coletes a prova de bala. Em termos de via-
turas e equipamentos o Estado tem supri-
do bem os batalhdes.

ACIM: Como o senhor classifica os in-
dices de violéncia em Maringa?
SILVA: Se compararmos estatisticamen-
te Maringa com outras cidades do mesmo
porte, verificaremos que a violéncia aqui
tem niveis baixos. E uma cidade pacata. A
populagdo € ordeira. Acredito que nossos

maior niimero de guardas no
trinsito para coibir abusos.
Isso é possivel?

SILVA: Estamos iniciando estudos para
observar a viabilidade de aumentar o ni-
mero de guardas no transito. Acontece que
temos varias frentes de atuagdo e ndo po-
demos deixar carentes outros setores, como
policiamento ostensivo nos bairros,
patrulhamento e outros. Ndo adianta tirar
aroupa de um santo para vestir outro. Na
medida do possivel, tentaremos fazer um
enxugamento em dareas administrativas
para aumentar o policiamento de transito.
Nés sabemos que muitos motoristas s6
obedecem sinais quando ha um policial por
perto. Se houvesse disciplina consciente
de todos motoristas, ndo precisariamos
nem ter guardas.

ACIM: Muitos caminhdes param em fila
dupla no centro de Maringa para abas-
tecer as lojas. O senhor vé solu¢do para
esse problema?

SILVA: A solugdo é estabelecer locais e
horérios proprios para a realizagdo da car-
ga e descarga, que poderiam ser feitas du-
rante a noite ou no inicio da manha.
ACIM: Muitas pessoas se sentem inse-
guras quando passam perto dos carros
fortes no momento em que eles estdo li-
dando com valores. Esse trabalho nio
poderia ser feito longe dos locais de
grande concentragdo de pessoas?
SILVA: Esse é um problema que ndo é da
nossa drea, ja que a seguranga € feita por
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-~ existem agdes que a PM faz para

empresas especializadas. Os esta-

belecimentos que lidam com essa
situagdo deveriam ter um local se-
guro, para realizar esse trabalho.
Mas; os prédios ndo foram cons-
truidos prevendo estas situagdes.

AClg\?f O que o Quarto Bata-
lhdo tem feito para coibir as in-
fracdes de triansito cometidas
pelos ciclistas?

SILVA:Os ciclistas pertencem a
uma classe que ndo € privilegia-
da. Se formos muito rigidos,
apreendermos bicicletas, podere-
mos até criar um problema social
ainda maior na vida deles. Claro,

conscientiza-los sobre a necessi-
dade de respeito as leis do transi-
to. Eu mesmo ja me vi em situa-
¢do dificil quando saia de uma ga-

ragem e, antes de entrar na rua,
olhei apenas do lado por onde os
carros poderiam trafegar. Quando
eu ia avangando, por pouco meu
veiculo ndo se choca com uma bi-
cicleta que vinha pela contramio.
E um problema delicado e de di-
ficil solugdo. A PM faz campanhas
e algumas blitz para conscientiza-
¢do dos ciclistas.

“Esperamos que a populagdo nos
auxilie, infarmando sobre pessoas
suspeitas de trdfico de drogas. As
\ pessoas ndo precisam se identificar
" ou dar muitas informacaées.
Qualquer indicagdo que for dada

Jd nos ajuda’.

ACIM: O Quarto Batalhio pre-
tende atender as escolas pbli-
cas de Maringa que tém reivindicado o
policiamento de transito nos horarios de
entrada e saida de alunos?

SILVA: Recebemos varios pedidos nesse
sentido e enviamos a nossa se¢do de Pla-
nejamento. Estamos estudando o numero
de escolas e de policiais que temos hoje
para saber se podemos deslocar guardas
de um ponto para outro. O problema é que
os horérios de entrada e saida de alunos
sio coincidentes. A solugdo sera darmos
prioridade aos locais onde existe maior flu-
xo de veiculos e onde o risco € maior. E
estamos procurando também fazer com
que 0s proprios alunos passem por treina-
mentos € eles memos auxiliem na traves-
sia dos colegas, utilizando para isso um
uniforme diferente. Para isso, também te-
remos que contar com a participa¢io dos
motoristas, respeitando esses alunos.
ACIM: Como ¢ feito o policiamento no-
turno em Maringa?

SILVA: Temos patrulhas normais e uma
especial que fazem ronda a noite. E o ofi-
cial de dia tem liberdade para realizar “ba-
tidas” em determinados pontos de Marin-
géa. Pessoas suspeitas que transitam pela
cidade ou que estdo em bares podem ser
abordadas.

ACIM: Essas “batidas” em bares sio le-
gais?

SILVA: Esse € um assunto que tem gera-
do polémica. Elas sdo legais porque os ba-
res e alguns outros locais tém um espago

que ¢é reservado ao cliente. Esse espago ¢é
publico e ¢ onde a policia pode atuar. A
parte atras do balcdo € que é'reservada. Se
ndo pudermos abordar um suspeito em
locais publicos, entdo ndo adiantara fazer
o patrulhamento noturno.

ACIM: Maringa tem problemas com
drogas?

SILVA: Todas as cidades tém problemas
com drogas. Temos nossos servigos de In-
formagdes e Inteligéncia, que estdao sem-
pre investigando pessoas e locais suspei-
tos. Esta ndo ¢ uma fungdo especifica da
PM. Mas, légico que, como Forga Publi-
ca, atuamos nessa area e trabalhamos em
conjunto com as policias civil e federal. E
esperamos também que a populagdo nos
auxilie, informando sobre pessoas suspei-
tas de trafico de drogas. As pessoas nio
precisam se identificar ou dar muitas in-
formagdes. Qualquer indicagdo que for
dada, ja nos ajuda.

ACIM: Como o senhor analisa a inicia-
tiva da ACIM, que ja realizou dois
Féruns de Seguranca Piiblica e preten-
de realizar uma nova edi¢do do evento?
SILVA: Essa ¢ uma atitude louvavel da
Associagdo e esperamos que ela continue
sempre a realizar esses Foruns. Nosso ob-
jetivo € trabalhar sempre ao lado da co-
munidade. E esses sdo eventos que apro-
ximam as autoridades civil e militar da
comunidade e colaboram para que possa-
mos dar mais seguranga e tranquilidade a
toda populagao.
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Para cada banheiro
uma solucdo criativa.

Nado descora, resiste
a umidade, ao calor,
ndo absorve poeira,
gordura e resiste a
qualquer agente
quimico,
permanecendo
sempre novo.

Qualidade,
durabilidade,
beleza.
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20 anos de
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Maringa ano 2000

As vésperas de completar 50 anos, a cidade passa por profundas transformagaoes.
O resultado é um perfil que projeta Maringa como uma das grandes metrépoles do novo século

Imagine... Imagine como sera Ma-
ringé daqui a 5 anos.

Exercicio de imaginagdo, futurolo-
gia...? Empresarios, empregados, pessoas
de qualquer classe social, todos podem
imaginar. No minimo para planejar in-
vestimentos, antever oportunidades ou,
simplesmente, para ficar atento as trans-
formagdes desta virada de século.

Mas, cético ou otimista, quem quer
que faga a proje¢do da Maringa do século
21, vai encontrar hoje inimeros fatores
que tragam o perfil de uma grande metré6-
pole. Com a diferenga que a “cidade can-
¢d0”, imortalizada na obra de Joubert de
Carvalho, quer manter e até melhorar o
padrdo de qualidade de vida dos habitan-
tes.

[E - ACIM - MAIO/96

Os investimentos e obras em exe-
cugdo na cidade sdo os principais argu-
mentos para se acreditar no potencial de
Maringa. Novo Aeroporto, Novo Centro,
Nova Rodoviaria, Novo Teatro... enfim,
novos conceitos para a nova cidade que
esta surgindo.

Ao completar 49 anos este més,
Maringa evidencia a mudanga radical que
a fard entrar, com pujanga e ja
cinquentendria, no préximo século.
NUMEROS: Alguns indices atestam a
qualidade de vida maringaense. A morta-
lidade infantil se resume a 13,4 dbitos em
cada 1000 criangas nascidas vivas. No
Brasil, o nimero sobe para 56. O indice
de analfabetismo também € dos menores
no pais: 1,2% entre jovens de 11 a 14

anos, ¢ 9,1% entre pessoas com mais de
15 anos.

Com 95 pragas e 9 parques flores-
tais, o municipio é um dos mais
arborizados da América Latina. Sdo mais
de 100 mil éarvores, 11 mil replantadas
apenas na atual administragdo municipal.
Para cada habitante, existem 26,54 metros
quadrados de area verde, segundo levan-
tamentos da Secretaria Municipal de Meio
Ambiente.

Na opinido do titular da pasta, o
secretario Paulino Mexia, a cidade tem
vdrios destaques na area ecoldgica: a cria-
¢do da Policia Florestal do Parque do Ingé
(o local que mais pontua em todo o Para-
na, para o repasse de verbas do “ICMS
Ecologico”); a coleta seletiva de lixo e
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Qualidade de vida: atrativo para investimentos

troca de material reciclavel por leite, um
beneficio a populagdo mais carente; o fim
das podas mutiladoras nas arvores, gra-
¢as ao novo sistema da Copel (ver box),
€ 0 saneamento basico.

“Nos tltimos dois anos e meio fo-
ram investidos US$ 28 milhdes em obras
infra-estruturais de saneamento”, revela
Paulino. Os recursos vieram do Prosege —
programa que a Unido, Estado e Munici-
pio desenvolvem em parceria.

Outra novidade € o projeto de ade-
quagdo do Bosque 2. Assim que os recur-
SOs necessarios forem viabilizados, serdo
feitas obras nos mesmos moldes do que
aconteceu ao Parque do Inga; duplicagdo

4

da pista, iluminagdo e local para cami-
nhadas. O interior do parque sera usado
para aulas de educagdo ambiental e estu-
dos bioldgicos da flora e fauna, através
de trilhas interpretativas no meio da mata.
INFRA-ESTRUTFURA: Fatores diversos
relacionados a qualidade de vida pesam,
e muito, na balan¢a, na hora de uma em-
presa decidir a instalagdo ou ndo de uma
unidade. “E as condi¢des em Maringa sdo
amplamente favoraveis”, diz o professor
da UEM e Doutor em Economia, Joilson
Dias.

Diretor Executivo do IDR — Insti-
tuto para o Desenvolvimento Regional —
entidade ligada a ACIM, ele conta que o

ASPEN PARK

SHOPPING CENTER

Aspen: incentivo ao turismo regional
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' Almogo executivo com
buffet de 2% 4 6° feira.

Jantar Romantico a luz
de velas, as 6 feiras.

Jantar a la carte,
de 2? feira a sabado,
com o piano do maestro
Paulo Giovanini.

Feijoada aos Sabados.

APROVEITE!

Para o seu lazer, piscina,
sauna completa e saldo
de jogos

HOTEIS

&

MARINGA

Av. Herval, 26 - Fone: (044) 226-1001
Telex: (44) 2211 - Fax: (044) 226-1977
Maringa - Parana
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M VEIGULOS

O SHOPPING AVENIDA
CENTER ESTA NO AR
COM A PROMOCAO

CARRO NOVO "DI NOVO".
AGORA VOCE PODERA

GANHAR UMA BLAZER OKm.
PARA CONCORRER E SO
COMPRAR NO AVENIDA CENTER,
RESPONDENDO

A PERGUNTA:

QUANTOS CARROS O

AVENIDA CENTER

SORTEOU EM 95°?

1 CUPOM A CADA 10 REAIS EM COMPRAS

AVIENIDN
/ CENTIER

Com vocé...sempre!

Waterpark: nova opgio de lazer

IDR recebe, toda as semanas, consultas
de varias empresas. “Pelo menos duas de-
las querem dados sobre a cidade porque
tém interesse em instalar escritérios, lojas

e unidades industriais”, co-
menta Joilson.

Para dar suporte a in-
vestimentos da iniciativa
privada, toda a rede de ser-
vigos de Maringé tem evo-
luido. Do ingresso no mun-
do das telecomunicagdes (a
cidade ja conta com dois
provedores de linhas da
Internet — empresas que
intermediam a ligagdo do
usudrio a rede) ao trabalho
de melhorias infra-estrutu-
rais feitos pela Copel e
Sanepar (ver box), tudo ¢
feito para acompanhar o
crescimento sécio-econo-
mico do municipio.

A area de telefonia é
um exemplo disso. Segun-
do dados da Telepar, hoje a cidade tem
2.500 celulares, mas até agosto de 97 ou-
tros 23 mil ja contratados estardo em fun-
cionamento. A previsdo da empresa ¢ de

Energia

Maringa ja é o 3° municipio
do Parand em consumo de energia,
ficando atrds apenas de Curitiba e
Londrina. E também a 3° maior ci-
dade em numero de consumidores —
88.373. Mas a partir de 97, Marin-
gd serd a unica cidade do Brasil com
100% da rede de alta tensdo implan-
tada pelo sistema compacto.

Isso 56 foi possivel gragas a
uma parceria entre a Copel e a pre-
Jfeitura, que ajudou nos investimen-
tos. A cidade foi a pioneira no pais
a adotar a rede compacta. O motivo
estda por todos os lados. A arborizagdo
de Maringa causava muitos transtor-
nos devido a queda de galhos, com o
consequente desligamento da energia.

Baseado numa tecnologia ameri-
cana mais primdria, os técnicos da
Copel de Maringad desenvolveram o sis-
tema implantado na cidade. “E 2.5 ve-
zes mais caro que o convencional, mas
elimina o problema com as podas e di-
minui, em média, 90% dos desligamen-
tos”, assegura Dante Antonio
Conselvan, da Assessoria de Relagoes
Publicas da empresa.

Segundo ele, ja existem projetos

Demanda crescente

Sistema compacto: presente
em toda rede até 97

para compactar a rede de baixa ten-
sd@o. Mas s6 com a total compactagdo
da rede de alta tensdo, o problema dos
desligamentos deve ser praticamente re-
solvido. “Hd casos em que grandes ga-
lhos caem sobre os fios, mesmo assim
ndo ha queda de energia”, afirma
Dante.

A Copel também ja tem planos
para investir cerca de US$ 2,5 milhoes
na constru¢do de uma nova subestag@o
em 1998. Ela vai se juntar a outras duas
Jja existentes para atender a demanda
que cresce a cada dia com a instalagdo
de indistrias. Existe ainda a previsdo
de outra subestagdo em Sarandi.
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que 100% da deman-
da seja atendida até o
ano 2000, ou seja, 62,8
mil telefones celulares
funcionando em Ma-
ringa.

" O numero de

aparelhos ou linhas
convencionais também
terd'um acréscimo sig-
nificativo. Dos atuais
43 mil terminais de
servigo, passara para
81 mil até o ultimo y R
ano do século. Um in-
dice adequado para di-
mensionar o que representam esses nu-
meros € a média de terminais por 100
habitantes. Enquanto em Maringé chega-
se a 14,4 linhas a cada 100 habitantes, no
Parzana o numero cai para 8,6, ou 6,8 em
nivel de Brasil.
INVESTIMENTOS: A densidade de te-
lefones publicos na cidade também é
maior do que no restante do estado. Sdo
4,5 a cada 1000 habitantes, contra 1,8 no
Parana. A empresa ainda anuncia novos
servigos, como o correio eletronico via
telefone, para os proximos anos. Isso gra-
¢as a digitalizagdo da planta de telefonia
da cidade, que tem 39,5% dos terminais
digitais. O processo permite a instalagdo
de uma maior modalidade de servigos no
aparelho.

Sdo dados como estes, aliados a
obras executadas pelo governo munici-
pal, que acabam atraindo investimentos.
No tltimo més, foi inaugurada em Ma-
ringd uma obra de US$ 30 milhdes: o
Aspen Park Shopping Center, que serd
acoplado a um Trade Center e a um Flat
Residence.

Os empreendedores — C.A. Ghesti
Empreendimentos e Participagdes Ltda. e
Mall Invest S/A,
ambas empresas de
Curitiba — calculam
um faturamento de
US$ 72 milhdes/ano,
apenas nas 170 lojas
do shopping. Detalhe:
1200 empregos diretos
serdo gerados.

Tradicional no-
me do setor de imo-
veis, mas querendo di-
versificar os negocios,
o empresario Luciano
Pozza também aposta
na cidade, principal-

PSR -

Porto Seco: Facilidade para o comércio

mente em um setor pouco explorado: o
turismo. O Grupo Pozza, do qual Luciano
¢ diretor comercial, langou em abril o Tro-
pical Waterpark, um investimento de cer-
ca de US$ 5 milhoes.

“A primeira etapa sera inaugurada

ainda em dezembro deste ano. Queremos
triplicar o niimero de turistas que visitam
aregido”, diz o empresario. Segundo ele,
o “Tropical” serd o maior parque aquati-
co do sul do Brasil, com piscinas de on-
das e muitas outras atragdes.
PESADOS: Entre os investimentos que
estdo sendo feitos na cidade, destacam-se
duas iniciativas de peso: o Porto Seco e a
Base da Petrobras. Com 95% das obras ja
concluidas num terreno de 67 mil metros
quadrados, o Porto Seco — ou Estagdo
Aduaneira — vai representar centenas de
empregzos € maior geragdo de renda, com
a importagdo e exportagdo de produtos.

*E dificil, no momento, quantificar
esta movimentagdo, mas a grande vanta-
gem da Estagdo € a velocidade do pro-
cesso de desembarago de mercadorias”,
afirma o gerente comercial do empreen-
dimento, Marcos Valéncio. Segundo ele,
a expectativa é das mais positivas. Ape-

Teatro: inauguragdo prevista para outubro

nem de
dia

\ 4
HOUSE

ambulatério proprio

agora
24 horas

Fone: 224 1530

GROUP

ACIM - MAI0O/96 - il



COMPLETO SERVICO
"A LA CART",
PIZZAS, RODIZIO
DE PICANHA,
SELF SERVICE
(por quilo no almocgo),
PRATOS ORIENTAIS
E MUITO MAIS !

Fone: 222-9162
Rua Santos Dumont, 2.555
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'A'gua garantida
Ppor muitos anos

Nos ultimos seis anos, a Sanepar
executou obras que resolveram proble-
mas cronicos de abastecimento de dgua
em Maringd. As obras, reservatdrios en-
terrados com capacidade para mais de
15 milhdes de litros, beneficiaram prin-
cipalmente 'os bairros altos.

A empresa também ampliou sua
estagdo de tratamento, elevando de 550
para 850 litros/s a capacidade. 'A nova
adutora que traz dgua do rio Pirapé
apresenta outra inovagdo para melhoria
da dgua consumida. A Sanepar conclui
obra de mudanga do ponto de capta-
¢do, que serd feita 200 metros acima

do ponto atual. Isto significa fugir do

Rio Sarandi, afluente com maior carga
de édleos e graxas, jogados nas galerias
de dguas pluviais.

A mudanga de local das lagoas
de estabilizagdo trouxe alivio a popu-
lagdo da zona 2. Melhor: o mau cheiro
estd sendo substituido por obras que
dardo um parque botdnico aquela re-
gido. O custo para implantagdo da nova
estagdo de tratamento-chegou a US$ 6
milhdes.

E que agora o tratamento ndo é
feito mais a céu aberto e, sim, através
de um sistema de reatores. Ao todo, o
Governo do Estado investiu quase R$
30 milhdes no saneamentg bdsico de
Maringa nos ultimos seis anos. A cida-
de é servida 100% de dgua tratada e
tem abastecimento garantido até o ano
2020, mesmo mantendo-se o sistema
atual.

sar de entrar em operagdo sé no final de
maio, a procura estd sendo tanta que a
administragdo ja teve que recusar algu-
mas cargas.

Em 97, comega a ser construida em
Maringé outra obra de peso. E a Base de
Armazenamento e Transferéncia de Com-
bustiveis da Petrobras. A base serd o ponto
final do poliduto que trara gasolina, die-
sel, querosene e gas GLP, de Araucdria,
passando por Londrina, até Maringa.

O poliduto — transporte canalizado

de combustiveis — ¢ uma modalidade se-
gura e barata para transportar fontes de
energia. A prefeitura de Maringa ja ce-
deu um terreno de 11 alqueires préximo
a saida para Astorga. Em contrapartida, o
municipio deve aumentar em 48% o indi-
ce de arrecadagdo de ICMS, proveniente
do faturamento inicial por ano previsto
pela Petrobras: R$ 317 milhdes de reais.
A construgdo da obra vai gerar 800 em-
pregos diretos e outros mil indiretos du-
rante dois anos.
CONSOLIDACAO: Segundo dados do
IBGE e do Ipardes — Instituto Paranaense
de Desenvolvimento Econémico e Social
— a populagdo de Maringa saltou de 66
mil na década de 60 para 263 mil habi-
tantes este ano. A previsdo é que até o
ano 2000 seja alcangada a marca dos 300
mil.

“As perspectivas de desenvolvimen-
to sdo 6timas”, avalia o Doutor em Eco-
nomia Neio Lucio Peres Gualda, profes-
sor da UEM hé 14 anos. Para o econo-
mista, “hd um modelo implantado no es-

tado que privilegia a formagdo de polos.
Se o Parana crescer 4% ao ano, certa-
mente cidades como Londrina e Maring4
vio crescer o dobro”, aposta.

Segundo o professor — que orientou
varias monografias e trabalhos de avalia-
¢do do nivel de desenvolvimento dos mu-
nicipios paranaenses — nos ultimos anos
Maringé consolidou-se como pélo regio-
nal. As maiores atragdes da cidade seri-
am uma base produtiva diversificada,
comparando-se a outras cidades da regido;
a Universidade de Maringa; o nivel de
renda per capita — acima da média esta-
dual e brasileira — e a estrutura de servi-
¢Os.

Para outro professor da UEM, o di-

retor do IDR, Joilson Dias, o setor de ser-
vigos € o mais representativo na econo-
mia municipal, do total de empresas. “Mas
todos os setores devem crescer por igual”.
Para Dias, o crescimento da cidade esta
diretamente ligado a qualificagdo da mdo-
de-obra.
EDUCACAO: Entidades como o
SENAC, SESI ou SENALI teriam, segun-
do Joilson, papel fundamental no desen-
volvimento da cidade. “O setor formador
de ma3o-de-obra especializada serd o mo-
tor do crescimento, por isso existe a ne-
cessidade de ampliagdo de cursos e pro-
gramas de especializagdo, mestrados e
doutorados”, explica.

Enquanto que a UEM j4 oferece 26
cursos de graduagdo, o Cesumar — facul-
dade particular inaugurada em 1990 em
Maringé — conta com 4 cursos. “A pers-



pectiva ¢ a implantagdo de varios Outros
num prazo a partir de 2 anos”, PréVe ©
diretor sécio-proprietario Wilson de Ma-
tos Silva.

De acordo com ele, a faculdade tem
mais de 15 pedidos de CUrsos
protocolados no Ministério da Educagdo
(entre eles, fonoaudiologia, fisioterapia,
comunicagio social e veterinaria)- “La-
mentavelmente, mesmo em escolas ond.e
o Governo nio vai investir, ha bufOFfaC'a
na implantagdo de disciplinas”, queIXa-s¢
o diretor.

Segundo Wilson, novos cursos DOs
deriam atender a grande massa de 12 mil
candidatos que todos os anos lutam pelas
2.200 vagas no vestibular da UEM.

O prefeito de Maringa Said Ferrei-
ra — que, além de outras obras reformou e
construiu vérias escolas nesta administra-
¢do — faz coro junto aos que defendem a
educagdo como prioridade para O desgn-
volvimento do municipio. Said Ferreira
destaca a unidade educacional descentra-
lizada do Cefet como uma das grandes
conquistas da cidade. )

A escola vai funcionar préxima ao
bairro Santa Felicidade e tera 24 salas com
laboratérios. O municipio doou o terreno
com cerca de 10 mil metros quadrados e
as obras ja estdo bem adiantadas. A pre-
visdo de entrega ¢ outubro, quando co-
megam as aulas preparatorias para o in-
gresso nos cursos de Metal-Mecénica,
Eletro-Eletronica e Tecelagem.

PLANO DIRETOR: O prefeito Said
Felicio Ferreira estd concluindo seu se-
gundo mandato (foi prefeito de 83 a 88).

Segundo ele, a administragio municipal
nestes anos fundamentou-se em transfor-
mar a cidade. Um exemplo é a mudanga
do Plano Diretor. Hoje, um loteamento
s6 é aprovado se o loteador montar toda
a insfra-estrutura necesséria. A prefeitura
s6 faz a manutengao da pavimentagdo
asfaltica.

A transformagdo cultural aconteceu
com a reforma, amplia¢do € construgio
de escolas. Entre elas, a Escola Guaiapo,
com mil metros quadrados e oito salas
com capacidade para 40 criangas cada,
por turno.

Iniciado na primeira gestdo de Said,
também' o Teatro Municipal e Museu His-
torico/Botanico Calil Haddad vai somar
para a cultura regional. O teatro tem 800
lugares e mais de 7 mil metros quadrados
de area construida. O custo da obra, que
sera entregue em outubro, ¢ de R$ 6 mi-
lhdes.

Mas na opinido do prefeito, “o gran-
de marco da mudanga do perfil histérico
e econdmico de Maringé sera o novo ae-
roporto”. Com capacidade para grandes
aeronaves, terminal com 2.000 metros
quadrados € pista com 2.100 metros — po-
dendo ser ampliada até 3.000 metros — o
aeroporto sera o maior do interior do es-
tado. A pista vai estar pronta no final de
junho e a 1° fase deve ser entregue ainda
este ano.

A administrag@o também esta con-
cluindo quatro Unidades Mistas de Saude
— ou Mini-Hospitais, uma a ser entregue
ainda este més no Jardim Tabaeté. Com
1.200 metros quadrados cada, as outras
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SUITE-HOTEL

A Sua Residéncia
Executiva no
Centro de Maringa
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113 Aptos de luxo
com cofres individuais

e Room-Service 24 horas

e Auditério para 200 pessoas

» Saldes para reunides
empresariais € sociais

« Terrago com piscina,
sauna, quadra de squash

e Estacionamento privativo.

Fone: (044) 226-4511
Fax: (044) 226-1033
Rua Néo Alves Martins, 2398
Maringa - Parana
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Turismo e
Agroindustria

Segundo o Sebrae, as tendén-
cias de mercado indicam que as em-
presas do século XXI terdo estruturas
enxutas e grande capacidade de mu-
dar com rapidez. Estudos apontam
também que haverd um movimento mi-
gratdrio, com corporagdes deixando
os grandes centros e se instalando no
interior. A

Dentro deste contexto, Marin-
gd tem atrativos suficientes para ge-
rar uma nova era de oportunidades
de negécios. A construgdo do novo
aeroporto e a entrada em operagdo
do Porto Seco serdo os ingredientes

Jfundamentais para desencadear o pro-
cesso de desenvolvimento econémico.

O planejamento gerencial das
empresas do terceiro milénio serd vol-
tado para o mundo. E, para conquis-
tar o mundo, as agdes terdo que ser
localizadas, garante o Sebrae. No
Noroeste do Parand, os esforgos de-
verdo se concentrar nas dreas de tu-
rismo e agroindustria. O potencial tu-
ristico e a estrutura material existen-
te apontam a viabilidade de realiza-
¢do de eventos, semindrios, congres-
so0s e conferéncias.

Em relacdo a agroindustria, as
empresas deverdo agregar valor a pe-
quenas propriedades. A produgdo de-
verd ser diversificada e haverd neces-
sidade da criagdo de sistemas inte-
grados e de mecanismos consorcia-
dos de vendas dos produtos. Tudo com
utilizagdo de alta tecnologia.

Dentro deste contexto, no sécu-
lo XXI, o Sebrae pretende desempe-
nhar o papel de centro de pesquisas
para o desenvolvimento de tecnologias
gerenciais. Serd um grande laboraté-
rio para viabilizar a articulagdo de
negdcios no mundo globalizado. A ins-
tituigdo quer ser ainda o agente que
vai gerar alternativas para a sobrevi-
véncia e aumentar o tempo de vida
médio dos empreendimentos.

-/ACIM - MAIO/96

unidades (jardins Pinheiro, Iguagu e
Quebec) ficam prontas até 97, benefici-
ando a populagdo da periferia com servi-
¢os de pronto-socorro 24 horas, assistén-
cia ambulatorial e odontolégica e semi-
internamento. '

NOVO CENTRO: Iniciadas em junho
de 95, as obras do novo centro de Marin-
ga seguem em ritmo acelerado. O custo
total do trabalho que vai mudar o “cora-
¢a0” da cidade ¢ de R$ 21,7 milhdes.
“Apenas 43% desse valor sera pago em
dinheiro. O restante a Urbamar vai pagar
em terrenos para a empreiteira da obra”,
explica o diretor financeiro Luiz Cossich.

Segundo a diretora técnica,
engenheira Jocelei Menon, o rebaixamen-
to da linha férrea comega na avenida
Tuiuti, a céu aberto. Na avenida Pedro
Taques o trem vai passar por um mini-
tunel, e entre as avenidas Sdo Paulo e
Parand vai existir o maior tinel em ex-
tensdo do estado, com 1.100 metros. O
rebaixamento volta a ser a céu aberto da
Parana até a 19 de Dezembro.

Para o Diretor-Presidente da
Urbamar, Jorge Tranjan, os destaques da
obra sdo a fabrica de pré-moldados para
uso no tunel ferroviario — que vai produ-
zir um total de 15 mil pegas, entre elas
vigas de 17 toneladas cada — e a galeria
especial, construida para escoar a agua
do novo centro.

A galeria foi feita com tecnologia
americana. A principal vantagem é que
quase ninguém percebe a gigantesca obra
em que esta pisando. Foi assim com boa
parte dos maringaenses que ndo viram
uma das principais avenidas da cidade —

Novo Centro: investimento.de RS 21,7 milhdes

Marco André

a Sdo Paulo — ser interditada sequer uma
vez.

A tecnologia permitiu a construgio
de um tanel feito de pegas de aco a 13
metros de profundidade e com 2,20
metros de didmetro. Com 1.500 metros
de extensido, o “Tunnel Liner” vai do Par-
que do Inga até o viaduto, que logo dei-
xard de existir devido ao rebaixamento
da linha férrea.

O transito também vai fluir melhor

préximo ao Parque de Exposigdes. “Sera
feito um viaduto na avenida Guaiap6 so-
bre a linha férrea, para criar mais um aces-
so a leste, desafogando o trafego de vei-
culos da avenida Tuiuti”, explica o Se-
cretario Municipal dos Transportes,
Claudinei José Vecchi. “Também vai ser
facilitado o fluxo dos 6nibus até o novo
terminal”, diz.
RODOVIARIA: Vecchi e a arquiteta
Maria Izabel Cordeiro Calvo sdo os res-
ponséveis pelo projeto da nova rodovia-
ria. Ela vai ser construida a partir de ju-
nho no terreno onde ficava a garagem mu-
nicipal. Numa éarea de 16 mil metros qua-
drados e a um custo de R$ 4,6 milhdes, a
rodovidria tera 42 plataformas, podendo
expandir até 50 — 20 a mais do que no
atual terminal rodovidrio.

A rodovidria antiga, alias, deve ser
transformada em terminal urbano. Assim,
este deixaria de obstruir toda uma rua,
como acontece hoje. As mudangas na
nova rodovidria vdo atender as necessi-
dades de melhor localizagdo, facilidade
no trafego e, principalmente, o novo con-
ceito da exclusividade como terminal de
passageiros.



Com a presenga de 3500
convidados, foi inaugurado na
no dia 24 de abril, em Maringa,
o Aspen Park Shopping Center,
um dos mais modernos centros
comerciais e de lazer do pais. O
megaevento teve inicio as 21 ho-
ras, mas ja a partir das 19h30m
era grande o movimento de vei-
culos na avenida Sdo Paulo,
cumprindo um ritual cinemato-
gréafico. Os carros entravam em
fila pela Avenida e, a medida em
que estacionavam defronte o
shopping, recepcionistas abriam
as portas e 0s passageiros eram
encaminhados, sobre um tapete
vermelho, para o interior do pre-
dio. Os veiculos, em seguida,
eram levados por manobristas para 0s es-
tacionamentos nos trés pisos do subsolo.
Para isso, foi preciso desenvolver um es-
quema especial no transito em frente e
também nas imediagdes do empreendi-
mento. Fachos de luzes, sob muita musi-
ca, iluminavam o prédio, atraindo um
grande niimero de pessoas que acompa-
nhava a inauguragdo pelo lado de fora.

A solenidade, comandada pelo ator
Odilon Wagner, foi centralizada em pal-
co armado no pavimento térreo € contou
com a presenga, além dos empreendedo-
res, de varias autoridades, entre as quais
o representante do governo do Estado,
Gérson Guelman, o prefeito Said Ferrei-
ra, varios secretarios municipais, vereado-
res, o presidente do Banestado, Domin-
gos Murta, o diretor da Banestado
Leasing, Oswaldo Santos, 0 ex-ministro
da Saude, Borges da Silveira, liderangas
de diferentes setores, empresarios e até
mesmo um grupo de Ciudad del Este,
Paraguai, onde os empreendedores do
Aspen Park constroem o maior shopping

ASPEN PARK
Festa de inauguracao
~ reuniu 3500 convidados

Beleza do novo shopping foi um dos itens que
mais chamou a atengdo do publico

O ator Odilon Wagner a frente dos quatro
empreendedores, pela ordem: Carlos Antonio Ghesti,
Carlos Amastha, Miguel Krigsner e Moisés Bergerson;
e, por ultimo, Gérson Guelman, representante do

Governador Jaime Lerner

da América Latina.

Na oportunidade, falando em nome
dos empreendedores, o engenheiro Carlos
Antonio Ghesti, da C.A. Ghesti Projetos,
de Curitiba, lembrou que o Aspen Park

chega em um momento dos mais
importantes na vida da cidade.
“Trata-se de um shopping dig-
no dos grandes centros, que sin-
toniza Maringé ao que existe de
mais avangado, nessa area, em
todo o mundo”. Além de Ghesti,
integram também o grupo de
empreendedores: Carlos Enrique
Franco Amastha, da Mall Invest
S/A; Miguel Krigsner, da
Kadima, e Moisés Bergerson, da
Greenwich.

O prefeito Said Ferreira
enalteceu a realizag¢do, lembran-
do que a cidade comega a viver
um novo tempo. “Vivemos um
rapido processo de evolugdo e o
Aspen tem importante contribui-
¢do a prestar ao desenvolvimento da re-
gido”, assinalou.

Durante o ato inaugural, o Monse-
nhor Bernardo Cnnud procedeu as bén-
¢dos as instalagdes do empreendimento.

Show e
satisfacdo

O show com a Familia Lima in
Concert, de Porto Alegre, foi um dos pon-
tos altos da noite, regada a muita champa-
nhe francesa — com o servigo de buffet a
cargo de Toninho Mariuti, um dos gran-
des nomes da cozinha internacional.

Os visitantes percorreram o0s qua-
tro pavimentos do prédio demonstrando en-
tusiasmo pela beleza das instalagées e as
diferentes atragdes oferecidas. O superin-
tendente Ademir Dias Camargo explicou que,
embora inaugurado, o shopping dinda en-
contra-se em fase final de acabamento. Ele
disse que diversas lojas ainda estdo em fase
de montagem e ficar@o prontas nos proxi-
mos dias, o mesmo ocorrendo com os dois

i
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Familia Lim;-in Concert

cinemas.

A curto prazo, frisou, as 198 lojas
estardo a pleno vapor, integrando uma am-
pla estrutura capaz de recepcionar milhares
de visitantes todos os dias, proporcionar
1200 empregos diretos e atingir um
faturamento mensal da ordem de US$ 6 mi-
thoes.
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PROALCOOL

Aumentos nao agradam

O reajuste nos pregos dos combustiveis, tanto nas bombas quanto para os produtores, néo
agradou nem consumidores, nem usineiros. Governo estuda novas medidas para
salvar o Prodlcool, entre elas a criagdo da Frota Verde

Em 1975 a crise do pe-
tréleo fez o prego da gasolina
disparar em todo o mundo.
No Brasil, o Governo pediu a
ajuda dos usineiros para pro-
duzir um combustivel que
fosse a0 mesmo tempo barato
€ renovavel. Ai nasceu o
Prodlcool. O programa teve
combustdo rapida: a industria
automobilistica passou a pro-
duzir carros a alcool e o pais
chegou a ter 97% de sua frota
movida pelo combustivel al-
ternativo.

Na década de 80 o pre-
¢o do petrdleo caiu e o
Prodlcool foi sendo aos pou-
cos esquecido pelo Governo. O prego de
fabricagdo do alcool, que era 35% menor
que o da gasolina subiu muito. As
montadoras diminuiram quase a zero a
produgdo do carro a alcool. A conse-
quéncia pode ser observada na situagdo
dificil do setor: das 346 usinas brasilei-
ras, 38 faliram, 42 estdo em estado
irrecuperavel e 200 lutam para sobrevi-
ver.

Pressionado pelos usineiros e pela
crise social que pode ser provocada pelo
fechamento de usinas em todo pais, o
Governo determinou em margo um au-

O setor sucro-alcoolelro luta por medldas mais concretas

mento no preco dos combustiveis como
forma de subsidiar o Proélcool, e reajus-
tou em 9% a remuneragdo para 0s pro-
dutores de alcool. Além disso, apresen-
tou um projeto de estudos para implanta-
¢do de uma frota verde, que garantiria a
produgdo de carros a édlcool.

Com os aumentos, o Governo con-
seguiu desagradar consumidores e
usineiros. Para o diretor da Associagdo
dos Produtores de Alcool e Agucar do
Parana — Alcopar — Paulo Zanetti, as me-
didas do Governo foram muito timidas.
“Sd@o meias medidas que ndo resolvem

TRANSPORTES LTDA.
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___ Marco André
nada. Nossa situagio

ainda ¢ de indefinigdo”,
complementa.

Zanetti diz que o
setor espera outras qua-
tro medidas do Governo.
Primeiro, a recuperagio
do prego do alcool, que
nos ultimos dez anos so-
freu defasagem de 19%.
Os produtores também
pleiteam linhas de crédi-
to para financiamento de
estoques do combustive]
e plantio da cana-de-
agucar e prazos para a
rolagem da divida das
usinas, que chega a R$
4,5 bilhdes. E o mais importante: incenti-
vos para a produgdo de carros a alcool.

“Se a produgéo de carros a 4lcool ¢

importante para o pais, a industria tem
que ser incentivada”, explica Zanetti. Os
produtores querem do Governo a garan-
tia de que pelo menos 20% dos carros
produzidos no pais sejam a 4lcool, e tam-
bém que seja mantida a mistura de 22%
de dlcool anidro a gasolina.
MTBE: O diretor da Alcopar se queixa
que o Governo esté indo contra os produ-
tores de alcool. A medida proviséria au-
torizando a mistura do MTBE a gasolina,
para substituir o alcool anidro, s6 preju-
dicou o setor. O MTBE ¢ um derivado do
petréleo altamente poluente e foi impor-
tado depois que a Petrobras detectou a
possibilidade de faltar 4lcool anidro no
mercado.

Mas, Zanetti afirma que no Parang,
por exemplo, nio faltou dlcool anidro no
mercado e que tudo ndo passa de um
lobby bem articulado por técnicos da
Petrobras para bombardear o programa
do alcool. “A Petrobrés vé o alcool como
um concorrente € ndo como um combus-
tivel suplementar”.

Apesar de tudo, Zanetti acredita




que a sociedade vai se mobilizar para
evitar o fim do Prodlcool. “O Brasil ndo
pode jogar fora anos e anos de know-how
em 'tecnologia de produgdo de carros a
alcool”, sentencia. Esta é também a opi-
nido do diretor da Usina Santa Terezinha,
Sérgio Meneguetti. “O Proalcool ndo
acabou, mas o Governo s6 ird tomar me-
didas justas quando consideré-lo nova-
mente prioridade”.

Fundada no inicio dos anos 60, a
Usina Santa Terezinha produz 40 mi-
lhges de litros de alcool por ano. A desti-
laria ndo tem dividas atrasadas com o
Banco do Brasil, ao contrario da maioria
das usinas que surgiram na década de 70,
impulsionadas pelo Proélcool.
CONTRAMAO: Ao relegar o Proalcool
para um segundo plano, o Brasil entra
para a contramdo da histéria. Numa épo-
ca em que hé grande preocupagdo com-e
meio ambiente, o alcool tem uma vanta-
gem sobre a gasolina: polui bem menos.
Esse fator tem chamado a atengdo de
pesquisadores americanos, que estiveram
no Brasil para ver de perto a tecnologia
nacional de produgdo de carros a alcool.

Os pesquisadores ficaram impres-
sionados. Eles procuram um combustivel
alternativo, que ndo agrida o meio am-

Criticas

O presidente da Associag@o dos
Produtores de Alcool do Parand —
Alcopar — Hermeto Barea, diz que o
Governo ndo tem uma politica de in-
centivos ao setor sucro-alcooleiro. “O
setor gera empregos a baixo custo e
a produgdo de dlcool combustivel é
uma alternativa antipoluente e de alta
tecnologia para o pais. Mas ndo é
respeitado”’, reclama.

Segundo Barea, o setor vem so-
frendo com os descasos do Governo
desde 1985, quando o prego do pe-
tréleo se estabilizou no mercado in-
ternacional. Ele alerta que existe uma
legislagdo que ndo é respeitada: “O
Governo ndo compra a produgdo de
dois meses para o estoque regula-
dor”.

O presidente quer que a cana-
de-agiicar seja tratada como uma ati-
vidade agricola comum, com finan-
ciamento e custeio de produgdo. Ele
defende também regras definidas so-
bre prego, mercado e comercializa-
¢do do dlcool.

~ Zanetti: “Medidas do Governo
foram timidas”

biente. Varios outros paises também pas-
saram a demonstrar interesse pela tecno-
logia nacional. E foi esse interesse um
dos fatores que levaram o Governo brasi-
leiro a rever o apoio ao Prodlcool.

Outro fator que chamou a ateng#o
do Governo foi a Frente Parlamentar
criada pelos usineiros como forma de
pressdo. Além destes ‘fatores, um bom
motivo para que o Proélcool seja revisto
¢ a questdo social: o setor sucro-
alcooleiro responde por 2% do PIB na-
cional e ¢ responsavel por 1,3 milhdo de
empregos, da colheita da cana a comer-
cializagdo, passando pela transformagédo
industrial.

As usinas produzem 12,6 bilhdes
de litros de 4lcool por ano. Em 20 anos, o
Governo investiu 10 bilhdes de ddlares
no Proalcool, mas economizou 28,7 bi-
lhdes na substituigdo de importagdo do
petréleo. A Frente Parlamentar do setor
defende a criagdo de um Imposto
Ambiental. Uma taxa que seria incorpo-
rada ao prego da gasolina, que € mais
poluente que o alcool.

As medidas para auxiliar o setor
sucro-alcooleiro estdo sendo estudadas
pela Comissdo Interministerial do Al-
cool, criada no final do ano passado e
composta por sete ministérios. O ministé-
rio da Industria e Comércio estuaa a im-
plantagdo de uma “Frota Verde”, que se-
ria composta por carros a servi¢o do Po-
der Publico, taxis e veiculos para loca-
¢do.

*Direcao Hidraulica
» Caixa de Cambio
Volvo e Mercedes
* Tracao Agricola
«Velas Bosch
«Freios Wabco
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SERVICO

Planos de Saude

Associado, a ACIM mantém convénios com profissionais da drea de saiide — médicos, odontélogos
e psicologos — com laboratorios e Planos de Satide. A seguir, vocé conhecera as condigdes oferecidas
pelas empresas que mantém Planos de Saude e que realizaram convénio com a Associagdo. Sao elas
(pela ordem com que assinaram convénio com a ACIM): Parana Assisténcia Médica, Savide Bamerindus,
Unimed e Santa Casa Saude. As informagdes sdo de responsabilidade das proprias empresas

PAM — Parand Assisténcia Médica

O plano oferecido aos usuéarios da ACIM
consiste no mais completo plano de saude do PAM,
dando uma assisténcia global em todas as areas
médicas, hospitalares, laboratoriais ¢ clinicas, ndo
havendo limitagdes de consulta e nem de exames.

Hoje, o plano ACIM-PAM conta com um
conselho de usuarios que toma conhecimento de
como ¢ realizado o célculo do custo do plano. Jun-
to com o Conselho de Usuarios o PAM atendeu as
varias reivindicagdes da classe médica e hospitalar.
Hoje pagamos a consulta médica a R$ 18,00 (de-
zoito reais) e procedimentos médicos pela tabela
AMB-92, sem que com isto tivéssemos explosdes
nos pregos das mensalidades. Para esta assisténcia
global, no plano enfermaria dependendo da faixa
etaria, o prego varia de RS 22,00 (vinte ¢ dois
reais) a R$ 70,00 reais, sendo este ultimo valor
para pessoas acima de 70 anos.

Conjuntamente com o Conselho de Usuari-
0s PAM-ACIM., foi decidido que as empresas asso-
ciadas a ACIM que aderirem ao nosso plano terdo
liberagdo de algumas caréncias, tais como para con-
sultas, exames, tratamentos clinicos ¢ algumas ci-
rurgias.

Existem mais de 300 médicos credenciados
a0 PAM, distribuidos entre as seguintes especiali-
dades: Angiologia, Alergologia, Cardiologia, Ci-
rurgia plastica, Clinica geral, Dermatologia, Endo-
crinologia- Gastroenterologia. Ginecologia/Obste-
tricia, Hematologia, Homeopatia, Nefrologia, Neu-
rologia, Neurocirurgia, Offalmologia, Oncologia,

Ortopedia, Otorrinolaringologia, Pediatria, Pneumo-
logia, Reumatologia e Urologia. E, além das espe-
cialidades médicas, temos ainda os seguintes servi-
¢os auxiliares de diagndstico: Densiometria, Fisio-
terapia, Laboratério de Andlises Clinicas, Labora-
torio de Andlises patologicas, Litotripsia, Medici-
na Nuclear, Inaloterapia, Radiologia, Radioterapia,
Ultrassonografia, Ecocardiografia, Hemoterapia,
dentre outros.

Além dos servigos credenciados, o PAM
possui um servigo de atendimento proprio, sdo eles:

I — PAM House: Ambulatério préprio com
especialidades bésicas, para dar atendimento das
8:00 as 20:00hs com hora marcada; Pronto Atendi-
mento 24hs, neste o usuario PAM podera ser aten-
dido tanto a noite como em finais de semana ¢
feriados com a possibilidade de ser atendido pelo
seu proprio médico.

Il - PAM Lab: Um laboratério montado para
atender exclusivamente o usudrio PAM. O PAM
Lab conta com equipamentos de excelente qualida-
de tal como o Opus Behring para realizagdo de
exames hormonais.

I1I — Red Cross Resgate: Uma UTI movel
equipada com desfibrilador, material inflavel para
mobilizagdo de fraturas, tadbuas para ressuscitagdo
cardiaca, respirador (Bird), monitor cardiaco, ma-
terial de entubagdo e ventilagdo, oxigénio ¢ medi-
camentos de urgéncia. A UTI ndo tem seus custos
adicionados ao plano, mas podera ser utilizada com
desconto de 40% sobre a tabela.

-

Além dos servigos acima existem muitas
vantagens de ser um usuario PAM-ACIM:

Ao realizar uma consulta o usuirio PAM
ndo precisa tirar guia antecipada, basta marcar sua
consulta junto a um médico credenciado ¢ no ato
da mesma apresentar seu cartdo de identificagdo,
acompanhado de RG ou CPF, pois as guias de con-
sulta ficam nos consultorios.

* Nos casos de internagdo de urgéncia/emer-
géncia basta ir a um hospital credenciado, que o
mesmo providéncia via fax sua autorizagdo junto ao
PAM. Para que tudo ocorra sem maiores problemas,
deve-se apresentar os documentos de identificagio

* Os usuarios do PAM quando em transito
nos casos de urgéncia/emergéncia, podem ser aten-
didos pelo Sistema Nacional Abramge em qual-
quer parte do pais. Tém apenas que se identificar
com seu cartdo sistema Abramge ¢ a empresa que
estiver realizando o atendimento entrard em conta-
to com o PAM para a legalizagio do atendimento.

* Nas localidades onde ndo haja o Sistema
Nacional Abramge, ¢ feito um ressarcimento das
despesas, de acordo com as tabelas vigentes desde
que devidamente documentada com recibos, notas
fiscais, resultados de exames, se realizados, demons-
trativos das despesas e relatorios médicos.

+ Atendimento odontolégico gratuito de ur-
géncia/emergéncia e supressdo da dor. Para a se-
qiiéncia de tratamento 0s usudrios terdo acesso a
tabela da AMO com descontos especiais, inclusive
para Ortodontia.

Saude
Bamerindus

A pressdo cai subitamente. Gotas de suor
frio surgem pela testa. As mios tremem ¢ o chdo
parece sumir debaixo dos pés: sintomas classicos
de conta de hospital altissima.

Felizmente, ja existe um antidoto: Saude
Bamerindus. Fazendo um, vocé s6 tem que se preo-
cupar em escolher os melhores médicos e os me-
lhores hospitais. A conta fica por nossa conta. N6s
¢ que temos que nos virar para pagar aquele hospi-
tal superequipado. Aqueles exames sofisticadissi-
mos. Aqueles papas da medicina.

Através do convénio com a ACIM, o
Bamerindus Satde oferece:

» Internagdio Cirtrgica;
+ Internagfio Clinica;
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Pequenas Cirurgias e Atendimento Ambulatorial;
Consultas Médicas (8 por ano, com bonificagdo
de 50% para as sobras);
Exames de Andlise e Patologia Clinica;
» Exames Complementares;
« Tratamento Fisioterapico;
« Gravidez e Parto (opcional),
» Apartamento “B” individual com

banheiro privativo;
= 90 diérias por ano, inclusive em U.T.L;
Gratuidade temporéria de 24 meses por morte do
segurado titular, para seus dependentes:
= Atendimento em nivel nacional.

De acordo com o plano escolhido, a adesdo
minima para cada empresa varia de 15 a 20 vidas,
sem caréncia para os que entrarem inicialmente, na
primeira fatura, € para os que entrarem, da segun-
da fatura em diante, cumprirdo o prazo das carén-
cias que variam de 3 a 6 meses.

Para a garantia de gravidez e parto, o prazo
de caréncia ¢ de 12 meses.

As caréncias acima mencionadas poderdo
ser dispensadas, exceto para a garantia de gravidez
e parto, nas seguintes condigdes:

a) Funcionério recém-admitido;

b) Conjuge recém-casado e

¢) Filho recém-nascido.

(desde que sejam incluidos até 30 dias a contar
da data do evento).

CLSTOS

Tude de acordo com o plano escolhido.
Exemplificamos um plano completo nivel 200:

Valor em R$

Faixa etéria




A Unimed de Maring4 é uma Cooperativa
fundada e dirigida por médicos, com a finalidade
de prestar assisténcia médica, servigos complemen-
tares e hospitalares, a um custo acessivel, sem bu-
rocracia e principalmente respeitando o direito da
livre escolha.

Atualmente possuimos 03 (trés) modalida-
des de contratos empresariais: o de Pré-Pagamento
Local (Maring4 e Regido), o Pré-Pagamento Na-
cional (em todo territério nacional), € o Custo Ope-
racional (conforme a utilizago).

Estes contratos destinam-se a dois segmen-
tos de mercado especificos, ou seja, sdo comercia-
lizados com familias e com empresas. O plano de
custo operacional ¢ o Gnico destinado exclusiva-
mente a empresas. Os planos da Unimed abrangem
coberturas que permitem assegurar aos usuérios,
todos servigos de assisténcia médica oferecidos pe-
los hospitais e clinicas credenciadas. Dentre os ser-
vigos, destacam-se:

« Consultas, exames laboratoriais e radiol6-
gicos, eletromiografia (somente nacional), eletro-
cardiograma, eletroencefalograma, hemodiélise, exa=
mes e testes oftalmolégicos e otorrinolaringol6gi-
cos, teste para estudo de alergia, endoscopia, ultra-
sonografia, radioterapia, quimioterapia, fisioterapia,
cintilografia da tire6ide, internamento clinico e ci-
rargico;

« Exames especializados (ultrassonografia,
tomografia computadorizada, laparoscopia diagnés-
tica, medicina nuclear “in vitro”, densiometria 6s-
sea). Ressondncia magnética (somente nacional);

» Litotripsia extra-corp6rea, holter e ecocar-
diograma unidimensional e bidimensional, cirurgia
cardiaca, marcapasso, hemodindmica, etc.

Ao adquirir o contrato da Unimed, o inte-
ressado poderé optar pelos niveis de cobertura que

Unimed de Maringd

melhor lhe convier, levando em consideragdo os
precos e a acomodagdo hospitalar, que também pode
ser contratada opcionalmente. Para exemplificar,
vamos demonstrar dois contratos tipicos:

O primeiro € o custo de uma familia onde
temos a inclusdo do pai, da mde e de 3 filhos meno-
res em um plano empresarial bésico, com direito a
consultas, exames € internamentos como se segue:

Pai 40 anos R$-15,40
Mie 384n0s | RS 1540
Filho 16 anos R$ 15,40
Filho 14 anos RS 15,40
Filho 10 anos RS 15,40
Total e . RS 77,00

O segundo seria a inclusdo desta mesma
familia em um plano particular contratado direta-
mente entre o titular e a Unimed como segue:

Pai 40 anos RS 22,75
Mie 38 anos RS 22,75
Filho 16 anos RS 22,75
Filho 14 anos RS 22,75
. Filho 10 anos R$ 26,03
IO o N R$ 117,03

Além das vantagens indicadas o cliente da
Unimed dispde de outros beneficios ja incluidos
em seu contrato. Trata-se da remogdo de pacientes
por meio do servigo de transportes especializados
que ¢ o UNIMOVEL. Este servigo, além de dois
veiculos especialmente preparados para este fim,
sendo um deles uma UTIgnével, possui uma equi-
pe especializada para os atendimentos de emergén-
cia para os quais sdo constantemente solicitados.

Outro beneficio é o Plano de Extensdo
Assistencial (PEA) que é um/seguro destinado a
protegdo da familia do usudrio’ contratante no caso

do falecimento deste. Pelo PEA a familia que se
beneficiar deste programa obterd a garantia da as-
sisténcia médica pelo sistema Unimed por um prazo
de 05 anos, isenta do pagamento das mensalidades.
Como beneficio adicional, a Unimed de Ma-
ring4, oferece aos contratantes de planos com co-
bertura Nacional o servigo de remogdo aérea
UNIMED AIR, equipado com aeronaves especial-
mente preparada para remogdes de alto risco.

+ N° de Médicos Cooperados: 423

* N°de Usuirios: 47.000
+ N° de Laboratérios Conveniados: 10(Mga)/09 (Regido)
*» N° de Hospitais Conveniados: 06 (Mga)/08 (Regido)
+ N° de Raio X/Ultra-som: 09 (Maringa)
Remocdo e Transporte Emergencial

+ Unimével (Atendimento Regional)

« 01 Ambulincia com UTI

+ 01 Ambulancia normal

« Transporte Aeromédico (Atendi > Nacional)

« UNIMED AIR - Jato Learjet 55/Helicoptero Sikorski S-76
A Unimed do Parand

«+ N° de Singulares: 24

* N° de Médicos Cooperados: 6.144

« N° de Usuarios: 522.000

» N° de Hospitais Conveniados: 351

*» N° de Laboratorios Conveniados: 367
« N° de Clinicas Conveniadas: 478

A Unimed do Brasil
« N° de Singulares: 291
« N° de Médicos Cooperados: 72.000

+ N° de Usuarios: 8.000.000
» N° de Hospitais Proprios: 19

Procedimentos/Més, s6 em Maringd

« Consultas: 13.670
« Intemamentos: 1.686 dias

Santa
Casa Saude

O Plano Santa Casa Saude dispoe de
quatro categorias:

« Econdmico: Apartamento com dois
leitos para clientes, com acompanhante (24 ho-
ras) em poltrona reclindvel e visitas liberada.

 Especial: Apartamento com um leito
para o cliente, com acompanhante (24 horas)
em leito e visitas liberadas.

» Executivo: Apartamento (suite). Um
leito para o cliente, com acompanhante (24
horas) em leito e visitas liberadas.

« Social: Enfermaria com trés leitos,
com acompanhante 24 horas em cadeira e vi-
sitas controlada de acordo com as normas de
atendimento da Santa Casa de Maringd.

ESPECIALIDADES
» Todas as especialidades médicas ofe-
recidas pela Santa Casa de Maringd, mais rede
credenciada.

NUMEROS DE MEDICOS
« 170 médicos, mais rede credenciada.

CARENCIA/PLANOS:

(Econémico, Especial, Executivo)

+ Consultas: Em consultério com hora
marcada: 20 dias

* Ernergéncia: 10 dias

« Exames simples: 30 dias

» Exames de anatopatologia e endosco-
pia digestiva: 04 meses.

» Exames de maior complexidade: Ma-
mografia, Ultrassonografia, Raio X (acima de
100 CH) e Exames acima de 60 CH: 06 meses.

« Partos: Normal ou Cirtirgico: 12 meses.

* Outras Coberturas: Aids, Cancer, He-
modialise/Dialise, Quimioterapia, Transplan-
tes de Rins, Neurocirurgia, Litotripsia, Den-
siometria Ossea, Cintilografia: 18 meses.

ATENDIMENTO EM
OUTRA CIDADE
* Reembolso de acordo com os crité-

rios do Santa Casa Satude especificados em
contrato.

LABORATORIO
* Santa Casa de Maringa, Lapam.

ESTRUTURA
« Santa Casa de Maringé, Consultérios
Médicos, Clinicas Médicas e Laboratérios.

OUTROS SERVICOS:

* Aids, Oncologia, Hemodialise, Dialise,
Transpante de Rins, Litotripsia, Neurocirur-
gia, Tomografia Computadorizada, Mamogra-
fia, Ultrassonografia, Densiometria Ossea, Cin-
tilografia, Exames em Geral.

C.C.ILH.: Comissdo para Controle de
Infecgdo Hospitalar — Controle de Qualidade
de Atendimento.

VALORES
Idade Econdomico Especial Executivo Social
00 — 59 anos 28,00 56,00 70,00 15,00
60 — 69 anos 45,00 90,00 112,00 24,00
acima 70 anos 56,00 112,00 140,00 30,00

Obs.: Sem taxa de inscrigdo ou operacional.
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INFORMATICA

Dificuldades na
comunicacao

As telecomunicagdes no Brasil, e até mesmo no exterior, ainda impedem a utiliza¢do
total das vantagens da informatica. Por outro lado, pequenas mudangas

podem trazer mais velocidade a um micro

O empresério Luis
Fernando Ferraz, da
Lamfer, industria do se-
tor de confecgdes de Ma-
ringd tem negécios tam-
bém em outros munici-
pios. A empresa é infor-
matizada e j4 est4 interli-
gada a Internet — e-
mail:lamfer@wnet.com.br.
Assim, o avango da in-
formatica permite que a
troca de informagdes en-
tre a Lamfer e seus clien-
tes de Apucarana, por
exemplo, seja rapida, cer-
to? Nem sempre.

“Usamos sempre
nosso modem para trans-
mitir dados de um com-
putador para outro, por
telefone, mas as vezes isso ¢ impossivel.
As linhas ficam congestionadas e o tem-
po de espera nos traz grandes prejuizos,
Ja que em horario comercial a demora
pode se estender por até quatro horas para
se conseguir o contato”, afirma Luis Fer-
nando Ferraz.

As dificuldades com relagdo a ve-
locidade na comunicagéo e congestiona-
mento de trafego nio serdo resolvidas em
um curto espago de tempo. Quem afirma
¢é a empreséria e coordenadora da Cama-
ra de Informatica da ACIM, Aryadne
Cordon, da Sistemas Cordon, empresa do
setor de informatica - e-mail
scordon@wnet.com.br — de abrangéncia
nacional, que também encontra dificulda-
des em comunicagdes.

Aryadne explica que os especialis-
tas sugerem, como resolu¢do do proble-
ma, o aumento das pistas da Internet, subs-

P - ACIM - MAIO/96

1g Write to View T!

dum ) e i "-AA

Telecomunicag¢des nio acompanham desenvolvimento da informatica

tituindo cabos de cobre por fibras 6pticas.
Mas, é uma solugdo cara. Além disso, os
investimentos em cabos Opticos tém que
ser feitos por empresas que certamente
cobrardo pedagio pelo uso de pistas ex-
pressas, exatamente como funcionam as
pistas de alta velocidade em Sdo Paulo,
por exemplo.

Uma outra opgdo bastante promis-
sora ¢ a entrada de companhias de televi-
sdo a cabo no mercado de provedores da
Internet. Nesse caso, em vez de utilizar
um modem convencional, a linha telef6-
nica, o usuério acessaria a rede pelo mes-
mo cabo que traz as atra¢des da televisdo
a cabo. Ele usaria um equipamento cha-
mado modem a cabo.

Em comparagdo com o mais veloz
modem telefénico, o modem a cabo au-
menta, teoricamente, em 350 vezes a ve-
locidade de conexdo na Internet. O custo

Heitor Marcon
¢ alto e 0 aumento na ve-

an, locidade de conex@o € ra-
zoavelmente  baixo.
“Nossos usudrios terdo
que aguardar as provi-
déncias que estdo sendo
pesquisadas pelos es-
pecialistas”, explica
Aryadne.
VELOCIDADE: En-
quanto espera mudangas
nos sistemas de comuni-
cagdo, o usudrio da in-
formética pode “envene-
nar” seu micro. Para isso,
ele terd que renovar al-
guns equipamentos.
Quem usa 0 modem para
transmitir dados de um
computador para outro
pelo telefone podera au-
mentar a velocidade de transmissdo.

As placas de fax/modem mais co-
muns sdo as de 2.400/9.600 bps. Mas ¢
preciso ter cuidado com esses niimeros: o
modem funciona a 2.400 bps e as mensa-
gens de fax sdo transmitidas e recebidas a
9.600 bps. O conselho € investir em um
de 14,4 mil bps. E economia de tempo e
dinheiro. E claro que para se obter a agi-
lidade pretendida o seu receptor tera que
usar um modem com igual velocidade.
Se quiser fazer um investimento ainda me-
lhor, esque¢a 0 modem de 14,4 mil bps e
adquira um de 28,8 mil bps.

Além de transmitir dados para ou-
tro computador, 0 modem também serve
para ligagdo BBS, servico eletronico com
bancos de informag¢des. Com ele, a
Internet também pode ser acessada para
troca de mensagens e consulta de infor-
magdes, pagando chamada local.



33 AnNos

Homenagem a ex-governadores
marca aniversario da Cocamar

Cooperativa promoveu encontro de liderangas do passado e do presente, em noite memordadvel

Um evento insélito, dos
mais concorridos e importantes na
histéria da Cocamar, marcou o 33°
aniversario da cooperativa, no ul-
timo dia 19. Foram reunidos em
Maringd, num jantar, vérios ex-
governadores do Estado e também
ex-ministros de governos anterio-
res, além de ex-presidentes da en-
tidade e liderangas de vérios seg-
mentos em todo o estado.

A Cocamar conseguiu a
proeza de trazer, para receber uma
homenagem, os ex-governadores
Ney Braga, José Richa, José
Hosken de Novaes, Octavio
Cesério, Jayme Canet Junior e Alvaro
Dias, além dos ex-ministros Ivo Arzua
(Agricultura) e Roberto Costa de Abreu
Sodré (Relagdes Exteriores), que também
foi governador de Sdo Paulo.

Os anfitrides da noite — presidente
Luiz Lourengo e os ex-presidentes José
Cassiano Gomes dos Reis Junior €
Constancio Pereira Dias, registraram a pre-
senga também do senador Osmar
Fernandes Dias, deputados federais
Ricardo José Magalhdes Barros e
Valdomiro Meger, deputados estaduais
Marcos Alves e Joel Coimbra, prefeito de
Maringa Said Felicio Ferreira, ex-prefei-
tos Adriano José Valente e Jodo Paulino
Vieira Filho, presidente da FAEP, Agide
Meneguete, presidente da Ocepar, Jodo
Paulo Koslovski, presidente do Senar, Luiz
Antonio Fayet, presidente da Associagdo
Comercial e Industrial de Maringa
(ACIM), Hélio Costa Curta, presidente do
Sindicato Rural de Maringa, Annibal
Bianchini da Rocha, entre outros. Vérios
ex-presidentes de entidades ligadas a
agropecudria, no estado, se fizeram pre-
sentes.

Um detalhe marcante foi a presenga
do ex-presidente do Banco Nacional de
Crédito Cooperativo (BNCC), José Pires

Luiz Lourenco, José Cassiano Gomes dos
Reis Junior e Constancio Pereira Dias

de Almeida, que teve um papel decisivo,
em varias oportunidades nos primeiros
anos de existéncia da cooperativa, evitan-
do a dissolugZo da entidade e oferecendo
alternativas d2 desenvolvimento em vari-
as dareas.

AVANCANDO “NO PEITO”: Pronun-
ciando-se aos presentes, José Cassiano Go-
mes dos Reis Junior, que comandou a
Cocamar de 1965 a 1970, lembrou que,
ao assumir a presidéncia, a situagdo era
de grandes dificuldades. Segundo ele, ndo
havia como sobreviver: os débitos eram
enormes € ndo havia outro jeito sendo ape-
lar para a ajuda dos proprios credores. Ele
lembrou o apoio dado por José Pires de
Almeida, em diversas ocasides, permitin-
do a aquisig#o, por exemplo, de uma ve-
lha usina de algoddo em Goias, 0 que pos-
sibilitou a cooperativa iniciar um progra-
ma de diversificagdo.

José Cassiano citou o apoio de va-
rios setores do governo, nos primérdios
da Cocamar, “sem 0s quais ndo teriamos
como superar os desafios”.

Constancio Pereira Dias — que go-
vernou a entidade de 1970 a 1986 — tam-
bém falou de tempos dificeis, mas, segun-
do ele, um programa oferecendo juros sub-
sidiados para investimentos possibilitou a

cooperativa ingressar na industri-
alizagdo, inaugurando em 1979 a
sua unidade de extragdo de 6leo
e farelo de soja.

Ele teceu elogios a postura
do ex-governador Ney Braga que,
no inicio dos anos oitenta, desa-
fiou uma lei federal que proibia a
instalagdo de industrias de fios de
algoddo no Parand, justamente o
principal produtor nacional. “Gra-
¢as a ele, o estado conseguiu ter
fiagdes e agregar valores, deixan-
do de ser um mero produtor de
matéria-prima”.

Falou de todo o esforgo rea-
lizado para desenvolver a cooperativa, ao
longo dos anos, e também de fatos pito-
rescos, como uma ocasido em que, con-
duzindo em seu veiculo o governador
Jayme Canet € o ministro da Agricultura
Alysson Paulinelli, Consténcio passou pelo
constrangimento de ter que pedir a eles
para empurrar o carro. “N&o € sempre que
um governador € um ministro empurram
o carro da gente”, sorriu.

Luiz Lourengo — que assumiu a pre-
sidéncia no final de 1989 — fez mengao a
Oswaldo de Moraes Corréa, ex-presiden-
te (1986 a 1989) que faleceu h4 dois anos.
Ele exaltou o trabalho do ex-governador
José Richa, que iniciou uma campanha
para que o Parana pudesse voltar a plan-
tar citros, o que veio a acontecer no go-
verno seguinte, de Alvaro Dias, que tam-
bém prestou importante contribuigio ao
desenvolvimento da agricultura no Esta-
do. “Devemos muito a todos esses homens
que aqui se encontram”, disse Lourengo,
referindo-se aos ex-governadores, ex-mi-
nistros e as liderangas de uma forma ge-
ral. A Cocamar, segundo ele, retoma o
caminho do desenvolvimento e a presen-
¢a de tantas autoridades e liderangas rea-
firma a importéncia e o prestigio da coo-
perativa.
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Capital de Giro

Fenit

O Parané tera uma ilha na Feira In-
ternacional da Industria Téxtil Primavera/
Verdo — Fenit 96. O Governo do Estado
esta auxiliando as empresas interessadas
em participar do evento. O total é de 40
vagas e Maringé pretende levar pelo me-
nos 18 empresas. Restam poucas vagas €
os interessados devem procurar o Sindvest.
Mais informagdes pelo telefone 223-3379.

Calote

O presidente da ACIM, Hélio Costa
Curta, enviou oficio a 6rgdos federais co-
brando um posicionamento oficial sobre
a noticia de que o Governo Federal ndo
esta pagando prefeituras, secretarias mu-
nicipais e empresas privadas. “Se for ver-
dade, ¢ um mau exemplo que o Governo
esta dando e podera trazer conseqiiéncias
gravissimas”, afirmou o presidente da As-
sociagdo.

Banco do Brasil

__ Marco André

A Superintendéncia Regional do
Banco do Brasil esta sob o comando de
Sidnei Senhorini (foto), que sustitui
Valdemir Diniz, promovido & Superinten-
déncia Estadual da instituigdo no Para.
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Toda a programagdo publicitdria do
Aspen Park Shopping Center, est4 a car-
go da Top Mark Assessoria de Marketing,
de Curitiba. A empresa € uma das mais
conceituadas do setor e criou uma expec-
tativa positiva em torno do novo empre-
endimento. O executivo da empresa, Moa-
cir Mansur Boscardin, que esteve em Ma-
ringd durante a inauguragdo do Shopping
Center, acompanhado por Marco Anto-
nio Lourengo e Dalva de Paula, (foto) elo-
giou o profissionalismo dos veiculos de
comunicag¢do de Maringa.

Feipar Moda

A edigdo 96 da feira ja tem data:
sera realizada de 27 a 30 de agosto no
Pavilhdo de Exposi¢des de Maringa. A
decisdo saiu ap6s uma reunido entre ACIM
e Sindvest. Outros parceiros certos da fei-
ra sdo Sebrae, Prefeitura Municipal, Se-
cretaria de Industria Comércio, Agricul-
tura e Turismo e Fiep.

Mulheres

O Conselho da Mulher Empresaria
e Executiva da ACIM inova mais uma vez
e esta realizando reunides abertas a co-
munidade. O objetivo € se engajar em lu-
tas comunitarias. Assim, por exemplo, as
mulheres do Conselho encamparam a luta
para aumentar o numero de eleitores de
Maringa. O objetivo € chegar a 200 mil.
As maiores vantagens desse aumento €
que as eleigdes passam a ser informatiza-
das e Maringa ganha prioridade na dis-
cussdo de projetos que tramitam nas esfe-
ras estadual e federal.

Destaque

Marco André

Ariovaldo Costa Paulo, diretor da
Arilu Distribuidora foi homenageado com
o prémio Destaque/95, em recente evento
realizado pela Wall Promogdes, no Cen-
tro Portugués de Maringa. A empresa se
destacou no setor de distribui¢do de ali-
mentos no Parana, Santa Catarina, Rio
Grand€'do Sul, Mato Grosso e Sul de Sdo
Paulo, com as marcas Marba, Van Den
Bergh & Clayton, Cica, Polenghi e varias
outras.

Banestado

A equipe de gerentes da Agéncia
Maringa Velho do Banestado tem tido
uma atuagdo bastante destacada. O ge-
rente geral da agéncia é Luiz Carlos
Boese, que tem na equipe os gerentes
Heleno Galdino Lucas, Paulo Cesar
Gaspar, José Lazaretti e Sérgio Rosa.

O langamento oficial da Campanha
do Dia das Maes foi realizado no dia 18
de margo, com a presenga de represen-
tantes da ACIM, Banco do Brasil, Socie-
dade Rural e LPR, que sdo os parceiros
na promogdo (foto). Também estiveram
presentes representantes da Prefeitura,
Copejem, Conselho da Mulher e empre-
sarios filiados a ACIM. Serdo sorteados
dois carros zero quilémetro no dia 12 de
mar¢o no Parque de Exposi¢oes durante
a 24" Expoinga.



PISCICULTURA

- Um filao pouco explorado

Técnicos israelenses mostram em Maringd técnicas modernas para criagdo, em sistema superintensivo,

Empresérios maringaenses estdo rea-
lizando estudos para avaliar a viabilidade
da implantag@o no municipio de um con-
dominio —denominado Condofish —paraa
criagdo, em sistema superintensivo, do pei-
xe Saint Peter’s, uma Tildpia vermelha.
Tanto a espécie do peixe quanto o processo
de criagdo e abate foram desenvolvidos em

Israel. A utilizagdo do Saint Peter’s na _

aquiculturacomegou e cresceu rapidamen-
te naquele pais na década de 80.

A carne do Saint Peter’s é considera-
da de excelente qualidade e tem mercado
garantido no Japdo, Estados Unidos e Eu-
ropa. Os maringaenses puderam provar seu
sabor no inicio de abril, quando técnicos
de uma empresa paulista, a Ideadeco, e da
APT — Aquaculture Production Technolo-
gy, de Israel — estiveram em Maringa.

A Ideadeco, em conjunto coma APT,
japrojetoue implantou no Brasil varios pro-
jetos de aquicultura. Na Joint-Venture, as
duas empresas se propdem a fornecer toda
a tecnologia necessaria, supervisdo biold-
gica e de construgdo civil para a execugdo
do projeto, além das matrizes do Saint
Peter’s. A Ideadeco presta assessoria para
a Tordesilhas Agropecuaria Comercial, de
Maringa.

A Tordesilhas esta realizando estu-
dos para criar microfazendas agroecoldgi-
cas que desenvolverdo projetos para a pro-
dugdo intensiva em pequenas édreas. “Ou
seja, as propriedades serdo micro no tama-
nho, porém com a geragdo de valores fi-
nanceiros equivalentes aos que se obtém
em grandes areas com cultura de cereais ou
pecudria extensiva”, afirma José Nogueira
da Silva Neto, diretor da empresa.

Para viabilizagdo deste projeto, aem-
presa esta recorrendo a tecnologia israe-
lense utilizada nos Moshavin, que tem
agropecuaria baseada na exploragdo inten-
siva de pequenas areas, com emprego de
alta tecnologia. E também presta apoio téc-
nico, financeiro e comercial coordenado por
associagdes de produtores. O primeiro pro-
jeto sera implantado no municipio de
Iguaragu e também prevé a implantagdo da
piscicultura.
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do peixe Saint Peter’s. Vdrios empresdrios demonstraram interesse no investimento

Fotos: RCA

O Pesqueiro do Pacu, do en-
genheiro Claudio Ivantes, pos-
sui seis hectares, ‘onde estao
instalados 16 tanques de pes-
caell de engorda. As espéci-
es para engorda sdo Tilépia,
Pacu, Tambacu, Piagu, Piapa-
ra, Carpa, Bagre Africano e
Pintado. Ele esté introduzindo
o Pirapitanga e o Dourado. A
proxima espécie que ele pre-
tende criar € o Saint Peter’s.
ACIM: O senhor acredita
que empresarios adotem o projeto do
condominio Condofish em Maringa?
IVANTES: Em um curto espago de tem-
po acredito que ndo. A ndo ser que al-
gum grupo de fora venha para ca. Os em-
presarios da regido ndo véem a piscicul-
tura como atividade empresarial e lucra-
tiva.

ACIM: Mas o senhor demonstrou in-
teresse no Saint Peter’s...

IVANTES: Pretendo criar esse peixe
porque acredito que a Tilapia veio para
ficar. Nosso objetivo é conhecer o pro-

Ivantes: investindo em piscicultura

jeto do Condofish e aumentar nossa pro-
dugdo, que € intensiva e prevé 10 tone-
ladas/hectare, para uma produgdo supe-
rintensiva, chegando a 300/toneladas/
hectare. Isso em long® prazo.

ACIM: A piscicultura é uma ativida-
de lucrativa?

IVANTES: Espero que seja. Ainda es-
tamos em fase de estruturagdo. Nossos
investimentos mais pesados comegaram
a ser feitos a partir do ano passado. Es-
tamos esperando o retorno desses inves-
timentos apenas no ano 2000.
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INVESTIMENTOS: Segundo os técnicos,
o investimento fixo do Condofish é de R$
1,8 milhdo, que seriam divididos entre 20
conddminos. Seriam necessarios ainda R$
640 mil para capital de giro, suficientes para
cobrir custos operacionais até a primeira
receita, 13 meses ap6s a implantagio. Nos
investimentos fixos estdo incluidos todos
os equipamentos, infra-estrutura, area fisi-
ca de implantagdo e estradas. A produgio
anual do condominio é calculada em 640
toneladas. Tomando-se por base o prego
médio de R$ 2,40 o quilo do peixe, arecei-
ta anual serd de R$ 1,7 milho ao ano.
PACU: Um dos empresarios interessados
no projeto do Saint Peter’s é o engenhéiro
agronomo Claudio Ivantes, proprietario do
Pesqueiro do Pacu, que trabalha ha cinco
anos com piscicultura e cria doze espécies
de peixes, entre naturais e exéticos. Ivantes
€ um entusiasta da piscicultura. Para ele,
no futuro o peixe sera tao consumido quanto
o frango ¢ hoje.

O agrénomo alerta que a piscicultu-
ra € uma area ainda pouco explorada na
regidao Noroeste. “Os empresarios ainda
nao dao a devida importancia a piscicultu-
ra enquanto investimento”, diz. Ele gos-
tou do projeto do Saint Peter’s e pretende
conhecer experiéncias semelhantes em ou-
tros paises para se adquirir novos conhe-
cimentos.

Oeste é
grande produtor

A regiao Oeste é uma das maio-
res produtoras de peixes em cativei-
ro do Parand. S6 em Cascavel, a Se-
cretaria Municipal de Desenvolvi-
mento registrou a existéncia de 782
agudes no municipio. O estimulo a
piscicultura partiu da Prefeitura, den-
tro de um processo de diversificagao
agricola. Calcula-se que 20% dos pis-
cicultores dediquem-se a produgdo
intensiva, para fins comerciais.

Na regido, a piscicultura é fei-
ta em tanques naturais e ndo exige
tantos investimentos. Segundo os pro-
dutores, os lucros chegam a 30%.
Boa parte da produgdo é industriali-
zada em frigorificos de Palotina e As-
sis Chateaubriand. Somente um fri-
gorifico de Palotina, por exemplo,
abate em média cinco mil quilos de
tildpia por dia. Além da carne, exis-
tem os subprodutos, como farinha de
pescado e ragdo paletizada.
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Conselho diretor
¢ empossado

O Conselho Diretor é formado por representantes de vdrios segmentos
da atividade empresarial e tem a missdo de analisar o funcionamento
do Sistema, detectar possiveis deficiéncias e propor solugdes

Tomaram
posse no dia 18
de abril os nove
membros do Con-
selho Diretor do
Servigo Central
de Proteg¢do ao
Crédito, da Asso-
ciagdo Comercial
e Industrial de
Maringa. O Con-
selho se reune
uma vez por més
e ¢ formado por
empresarios e
executivos que re-
presentam empre-
sas associadas ao sistema, de varios se-
tores de atividade comercial do munici-
pio.

O presidente do Conselho € o di-
retor para Assuntos de Informagdes
Cadastrais da ACIM, Luiz Ajita. Segun-
do o diretor, o Conselho funciona como
um colegiado que acompanha a evolu-
¢do do Servigo de Prote¢do do Crédito,
discute os problemas e levanta solugdes
para o sistema. “E uma forma democra-
tica que a Associa¢do encontrou para que
os usuarios do SCPC possam participar
e opinar sobre o Servigo”, acrescenta o
diretor.

Durante a posse dos novos conse-
lheiros a chefe do SCPC, Zenaide Ma-
chado, que tem grande experiéncia no
setor, fez uma explanagdo sobre o fun-
cionamento do Servigo e sobre o orga-
nograma da Protegdo ao Crédito no Bra-
sil. “Discutimos também o futuro do
SCPC. Como o servigo deve evoluir no
sentido de aumentar a qualidade e a con-
fiabilidade no sistema”, explica Luiz

Marco André

Os conselheiros se reiinem mensalmente na sede da ACIM

Ajita.

Hoje, o SCPC da ACIM € um dos
mais ativos do estado e do pais. Sdo mais
de 1.200 associados ao sistema. Vdrios
outros Servicos de Protegdo ao Crédito
estdo interligados ao Sistema de Marin-
ga. “Nossa luta € pela regionalizagdo e
interligagdo total do Servigo em todo
pais. Isso dara muito mais seguranga aos
empresarios”, frisa Ajita. Este devera ser
um dos assuntos discutidos na proxima
reunido do Ceca — Centro Estadual de
Coordenagdo e Atendimento dos SCPCs,
que sera realizada em Curitiba no dia 18
de maio.

Fazem parte do Conselho Diretor
os empresarios: Marcelo Santini (Eletro
Santini), Lourdes Refundini (TeleOuro
Imoveis), Adilson Alcini (Posto Panora-
ma), Orides Baita (Depésito Debaita),
Claudio Tadeu Batistela (Casa Esporte),
Sebastido Abrdo (Tecidos Santa
Terezinha), Neoroci Antonio Frizzo
(Banestado) e Liamar Michelan Silva
(Joy Confecgdes).



— W DESIGN

Av. Brasil, 5130
Fone: 225-2139
Com. de artigos promocionais

— ALZENIR ALENCAR

PRET-A-PORTER

Rua Santos Dumont, 2202
Fone: 222-7720

Com. de mat. esportivo
MOVEIS & CIA

Av. Pedro Taques, 2650

Fone: 228-0182

Com. de mdveis

SESCAP-PR

Av. Paissandu, 1176

Fone: 223-6842

Sindicato

CONSTRUTORA ENTECCO
Av. XV de Novembro, 889
Fone: 222-5665
VITREABOX

Av. Paissandu, 1136

Fone: 222-0421

Com. de peliculas de protegdo solar
ALUVID

Av. Guaira, 184

Fone: 224-9928

Com. de esquadrias de aluminio
BEBE CHIC

Av. Brasil, 2865

Fone: 222-5577

Com. de artigos infantis
MULTICASA

Av. Brasil, 5010

Fone: 224-4246

Com. de mat. elétricos

ISATA INFORMATICA
Rua Lauro Werneck, 531

Fone: 262-3232 (R. 225)
Treinamento em informética
CONQUEST

Rodovia PR 317-KM 01-L/17
Fone: 262-2135 (R. 317)

Ind. e com. de confecgdes
CASA SANTA TEREZINHA
Av. Sdo Paulo, 349

Fone: 222-0190

Com. de moveis
PASSARELLA CALCADOS
Av. Brasil, 3305 — fone: 222-7226
Com. de calgados e confecgdes

— BIA MALHAS

— POSTO LIBERDADE
_ Fone: 228-6804
— BERGERSON JOALHEIROS

— ROSMARY MODAS

— DELTAVILLE RESIDENCIAL II

— CENTURY VIDEO

— ADIIM

Rodovia PR 317-KM 01-L/34
Fone: 262-2135 (R. 334) \
Com. de confecgdes

J.I. PNEUS/

Av. Colombo, 6504

Fone: 224-9523

Com. de pneus

POSTO MAUA

Av. Guaiapo, 2290

Fone: 228-7411

Com. de combustiveis

Av. Guaiap6, 3015
Cuin.de combustiveis

Av. Sdo Paulo, 120 L/143
Fone: 222-8782
Com. de joias e reldgios

Av. Kakogawa, 1159
Fone: 228-2314
Com. de confecgdes

Av. Guedner, 452
Fone: 223-4327

Com. de mat. de construg¢ao

Rua Mitsuzo Tagushi, 304
Fone: 226-2616
Locadora de fitas de video

Rua Califérnia, 734
Fone: 224-6841
Associagao de Classe

— ARTE VIDA
Rua Piratininga, 668
Fone: 223-0078
Rep. comercial
— MERCEARIA TOCANTINS
Rua Rio Tocantins, 259
Fone: 222-1976
Com. de géneros alimenticios
— POSTO COLOMBO
Av. Colombo, 6300 — fone: 224-5169
_Com. de combustiveis
— EMPORIUM ViDEO & CD
Av. Laguna, 99 — fone: 222-5002
Locadora de fitas de video
- AXUA
Rua Néo Alves Martins, 2487
Fone: 223-4466
Ind. e com. de confecgdes
— BARRIS & FUGI
Av. Ver. Antonio Bortolotto, 203
Fone: 276-1164
Com. de moveis
— QUIMINOR
Av. Bento Munhoz da Rocha, 306
Fone: 222-9349
Ind. de produtos quimicos
— DICARFLEX
Av. Nildo Ribeiro da Rocha, 304
Fone: 223-2420
Ind. e com. de méveis p/ escritorio
— CIA DA INFORMATICA
Av. Pedro Taques, 1572
Fone: 223-5665

— DEPOSITO TUIUTI Com. de equipamentos de informatica
Av. Tuiuti, 1751 — RECUPERADORA
Fone; 226-5482 CONTORNO SUL

Rod. Sinclair Sambati, 3179

Fone: 228-5868

Com. de pegas p/ veiculos
— TV CABO MARINGA

Av. Nobrega, 494 — fone: 262-1143
— APIARIO DIAMANTE

Rua Pion. José Jacinto Maia, 68

Fone: 228-2730

Produg¢do e com. de mel

INRERINET

IPROVEDOR A internet @ a maior rede de
NTERNE computadores do mundo,
ligando cerca de 150 paises, com mais de
50 milhoes de usuarios.

Agora vocé pode acessar todos os recursos
disponiveis na Internet com o custo de uma
ligacao local.

Maringa ligada com o mundeo via Internet.

Para obter
mais informacoes
sobre como acessar
a INTERNET

Ligue (044) 222:8412

yber
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ASSOCIACAO COMERCIAL E
INDUSTRIAL DE MARINGA

Rua Néo Alves Martins, 2321
Fone: (044) 226-1331
Fax: (044) 223-5007 - C.P.: 1033
Maring4 — Parana

DIRETORIA EXECUTIVA
Presidente: Hélio Edys Delmutti Costa Curta
Primeiro vice-presidente: Fernando José Rezende
Segundo vice-presidente: Jorge Toyofuku
Assuntos do Comércio: José Rubens Abrio
As. da Indistria: Gilson Odair Barbiero
As. de Prestagdo de Servigos: José Luiz Sander
As. de Comérceio Exterior: Jefferson Nogaroli
As. Comunitéarios: Sidney Meneguetti
As. Socio-Econdmicos: Aulos Rodrigues
As. de Informagdes Cadastrais: Luiz Ajita
Finangas ¢ Patriménio: Claudio Haruo Mukai
Eventos ¢ Promogdes: Ademir E. Lautenschlager
Relagdes Publicas: Maria Alice Pinatti
Revista ACIM: Luiz Carlos Masson
Agéncia ACIM/Alvorada: Valdir Pignata

CONSELHO DELIBERATIVO
José Gomes Ferreira, Miguel Fuentes Salas, Paulo
Morais Badan, Reginaldo Nunes Ferreira, Renato
Friedrich,

Sabas Martins Fernandes, Sebastiio Abrio,
Francisco Favoto, Carlos Roberto Previdelli,
Claudomiro Siroti, Dirceu Martins, Noemi de Oliveira
Seravalli, Lucheo Antonio Tombini, Paulo Fernando
de Figueiredo Santos e Marchese,

Gregério Martines Sanches

MEMBROS NATOS:
Alcides Siqueira Gomes, Alvaro Miranda Femmandes,

Femando Henriques, Joaquim Dutra,
Manoel Mario de Araiijo Pismel, Massao Tsukada,
Pedro Granado Martines, Raymundo do Prado Vermelho,
Sidnei Meneguetti, Ubirajara de Araitjo Pismel.

CONSELHO DA MULHER
EMPRESARIA E EXECUTIVA
Presidente: Elizabete Francisca Emidio
I* Vice-Pres: Solange Aparecida de Paula
2" Vice-Pres.: Maria Alice Pinatti
Secretaria: Dulee Mara dos Santos
Tesoureira: Cleide Tono Freitas Noronha
Relagoes Piblicas: Silvia Cristina Franchini Rezende

CONSELHO PERMANENTE DO JOVEM
EMPRESARIO MARINGAENSE
Presidente: Paulo Roberto Viscardi

Vice-pres: Edson Nishimura Nakagawa
1 Secretirio: Osvaldo Rosa Junior
2° Secretario: Denivaldo Zampiere
1° Tesoureiro: Eduardo Gongalves Borim
2° Tesoureiro: Luiz Fernando Ferraz
19 Diretor Adjunto: Rogério Yabiku
2° Diretor Adjunto: Marcos Mitsuo Noma

CAMARAS SETORIAIS

Hotéis, Restaurantes, Buffets e
Atividades Afins: Ernane Cayres Lara

Informatica: Aryadne Cordon
Assessor da Diretoria: Wagner Ramos

Gerente Administrativo: Cesar Augusto Galli
Secretaria Executiva: Elcia Valentini do Nascimento
Chefe do SCPC: Zenaide Machado

Carlos Mamoru Ajita, Emilio Germani, Ermelindo Bolfer,

ACIM: A FORCA EMPRESARIAL
QUE UNE E CONSTROI
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Agenda da Diretoria

Fotos: Marco André
] F

Dia 29/03: José Luiz
Sander, Elizabete Emidio e
Paulo Viscardi participa-
ram da posse da Diretoria
da Associa¢do Comercial e
Industrial de Paranavai.
Dia 02/04: Hélio Costa
Curta participou de reunido
do Sinduscon-Nor.
Dia 03/04: O Assessor da
Diretoria, Wagner Ramos,
representou a entidade du-
rante solenidade, quando o
Tenente-coronel Alberto
Augusto da Silva assumiu
o comando do Quarto Ba-
talhdo da Policia Militar de Maringa.
07/04: Diretores do Sindvest se reuniram
com o presidente da ACIM, Hélio Costa
Curta, para discussdo da Feipar Moda 96.
Dia 08/04: A reunido or-
dindria da Diretoria da
ACIM foi realizada na
Cofibram — Cooperativa de
Consumo dos Funcionarios
do Banco do Brasil. Parti-
ciparam Diretores do Ban-
co; o deputado estadual
Joel Coimbra; os ex-presi-
dentes da ACIM, Fernan-
do Henriques e Alcides
Siqueira; o presidente do
Sindvest, Antonio Recco; e
o ex-presidente do Sindi-
cato dos Bancérios, Anto-
nio de Jesus.
Dia 09/04: Jorge Toyofuku representou a
diretoria no langamento da campanha “Ci-
dad@o Rural”, no plenario da Camara Mu-
nicipal.
Dia 11/04: Hélio Costa Curta e Jorge
Toyofuku representaram a Diretoria no
langamento do Tropical
Waterpark Internacional,
no Centro Portugués.
Dia 15/04: O presidente do
Sinduscon-Nor, Paulo Ma-
galhdes, participa da reu-
nido da Diretoria.
Dia 18/04: Lancada a
Campanha do Dia das
Mies, no Avenida Center,
com a presenga de varios
diretores.

Toma posse na sede
da ACIM o Conselho Di-
retor do SCPC, que tem na

O presidente do Sinduscon-Nor, Paulo Magalhdes,
em reunido da Diretoria Executiva

presidéncia o diretor Luiz Ajita.

Dia 19/04: Hélio Costa Curta participou
do Jantar de aniversario da Cocamar,
quando foram homenageadas personali-

Reuniio entre o residente da ACIM

e diretores do Sindvest

dades que ajudaram a cooperativa ao lon-
go de sua historia.

Valdir Pignata representou a Dire-
toria durante inauguragdo do edificio Con-
tinental, das Construtoras Granado e Ci-
dade Verde.

No dia 8 de margo, a ACIM se reuniu na Cofibram



INFORME ESPECIAL

Um plano de amor a vida

Além de garantir atendimento médico hospitalar de primeira qualidade,
os associados ajudam na assisténcia as pessoas carentes

O objetivo da Santa
Casa de Misericordia de Ma-
ringa, desde que fundada, AV
sempre foi o de servir a co- .
munidade, sendo sustentada
por ela. Antigamente, a pes-
soa que apos ser atendida, ndo
tinha condig¢des de pagar ou
fazer alguma doagdo em di-
nheiro, deixava para o susten-
to da obra um saco de feijdo,
um porco, ou o que tivesse.
Como uma forma moderna de
a comunidade participar,
viabilizando a manutengdo
desse atendimento as pessoas
carentes e sem condigdes de
pagar uma consulta particu-
lar, ou mesmo um plano de
saude, € que a diretoria da
Santa Casa decidiu criar o
Plano Santa Casa Saude.

Destacado como um
dos mais completos planos de satide que
existe na regido, é o que oferece maior
cobertura, apesar das mensalidades a
custos acessiveis, menores que a dos
demais planos de saude. “A grande van-
tagem do Santa Casa Saude, entretanto,
é que além de garantir o melhor atendi-
mento médico hospitalar, as pessoas es-
tardo ajudando o hospital a ser cada dia
melhor, ja que o objetivo ndo € obter
lucro. Tudo que ¢ ganho é revertido para
o atendimento as pessoas carentes e para
melhoria e modernizagdo das instalagdes
e equipamentos”, afirma Elizabeth de
Lourdes Martins, assessora do Plano da
Santa Casa Saude.

Maior cobertura

Além de ter a sua disposi¢do to-
dos os servigos que os demais planos de
satde oferecem, o associado da Santa
Casa Saude € assistido ainda em casos

i S

Ir. Erico F. Lima, Diretor Financeiro; Ir. Daniel P. Graf,
Diretor Presidente; Dr. Florivaldo A. Martelozzo, Diretor
Clinico da Santa Casa de Misericérdia de Maringa;

e Alfredo F. Ferreira da F&F Empreendimentos
Associados, no lancamento do Santa Casa Satde

a imprensa maringaense em setembro/95

SANTA CAsA SAUDE

| SANTA CASA DE st
D MAFNCA

de transplantes de rins, hemodialise e
dialise, tratamento de Aids, oncologia (can-
cer), peurocirurgia, densiometria 0ssea,
cintilografia (exame feito para tiredide) e
litotripsia (exame de rim). “A aceitagdo
do plano pela comunidade em geral tem
sido excelente. Todos conhecem a quali-
dade de atendimento da Santa Casa, uma
das mais completas casas de saiude do Pa-

Noth/Méthodos

rana. A maioria tem uma his-
téria, algum fato acontecido
relacionado com o hospital, o
que cria um carinho muito
grande. Isso facilita muito a
aceita¢do”, diz Elizabeth. Tan-
to que apesar de ter sido lan-
¢ado em setembro do ano pas-
sado, ja estd com mais de 4
mil associados.

A grande novidade do
Santa Casa Saude, em termos
de regido de Maringa, é o pla-
no social-familiar, feito para
atender aos usuérios do SUS
que ndo dispde de recursos
para adquirir um plano de sa-
de normal. Mesmo sendo 70%
mais barato que os planos in-
dividuais ou para empresas, os
beneficios sdo os mesmos,
com internagdo em acomoda-
¢oes coletivas, com direito a
um acompanhante e visitas em hora es-
tabelecida. Para poder adquirir esse pla-
no, entretanto, € necessario a compro-
vagdo da renda familiar, estipulada em
4 salarios minimos.

O Santa Casa Saude tem sede a
Rua Furtado Mendonga, 245, ao lado da
Santa Casa e com telefone (044) 222-
3630 ou 222-5633 — ramal 1500.

* Consultas com hora marcada, com
médicos especialistas, no consultorio de
sua escolha.

» Emergéncia em pronto socorro 24
horas.

e Internacgoes, cirurgias e UTI, com
acomodagdes individuais ou coletivas
especiais, com direito a acompanhante.

° Assisténcia a gestantes, com exa-
me pré natal e ultrassonografia.

= Assisténcia a recém nascidos, com

Servicos oferecidos:

atendimento neo natal, pedidatrico e
bergario.

» Exames de laboratorio, ultras-
sonografia, tomografia computadori-
zada, angiografias, fisioterapia, ban-
co de sangue, raios X simples e con-
trastado, ecocardiograma, anatomia
patologica, endoscopia digestiva,
mamografia, eletrocardiografia,
inaloterapia e eletroencefalografia,
nas consultas e nas internagoes.
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Custo Brasil

por Antonio Vilchenski

Todos os dias nos deparamos com
medidas governamentais objetivando
coibir remarcagdes e diminuir consumo.

Outra noticia também comum aos”
nossos ouvidos € a de que produtos im-
portados inundam as prateleiras de

fora o custo do financiamento de produgdo
é de 8% ao ano, o nosso é de 8% ao més.
Enquanto em outros paises se trabalha 60
horas semanais, nés trabalhamos 42 horas
semanais.

empresdrio brasileiro vem sendo penali-

zado por promessas que nunca se concre-

tizam. Pior que isso: as regras deste jogo

tragico mudam do dia para a noite. As-

sim, fica dificil fazer um planejamento
sequer de curto prazo. = ..

nossas lojas, supermercados, conces-
sionarias e outras empresas. S#o
eletroeletrdnicos, veiculos, alimentos,
confecgdes e outros.

E estes produtos entram no nos-
SO pais com pregos menores que 0S
nossos. Claro, a imprensa faz matéri-
as, mostrando as diferengas de prego.
As“vantagens” de se comprar um pro-
duto importado, em detrimento do si-
milar nacional.

Como podemos ser competentes
lutando com armas desiguais?
Engquanto la fora o financiamento
de producgdo é de 8% ao ano, o
nosso é de 8% ao més. Enquanto
em outros paises se trabalha 60
horas semanais, nos trabalhamos
42 horas semanais.

Asempresas iém sido colocadas
pelo Governo, como as vilds da eco-
nomia nacional. Ndo € bem assim. O
empresério é um verdadeiro her6i. Sdo
heréis ndo s6 aqueles que sobrevivem,
mas os que sucumbem neste verdadei-
ro campo de batalha que ¢ a atividade
empresarial.

E mesmo estes “martires” que
fecham suas portas, que sdo obrigados

adesempregar pais de familia, que dei-

Ouve-se muito também sobre a
globalizag¢do da economia e que todos os
paises se preparam para entrar de cabega
neste universo tnico. Dentro deste qua-
dro, a nossa maior preocupagao € saber
se o Brasil estd preparado para esta tal
globalizagio da economia.

Quando nosso mercado se abriu
aos produtos estrangeiros, assistimos a
uma verdadeira quebradeira nacional,
sem limites, em todos os segmentos de
mercado, desde a micro até a grande
empresa. Sentimos na pele o significado
da competigdo internacional. E estamos
sentindo ainda, quando enfrentamos

Enquanto 14 fora os governantes in-
centivam o aumento de produgdo, aqui nés
somos incentivados a fechar nossas indus-
trias.

Enquanto outros paises aumentam as
suas exportagdes ao Brasil, dando mais
empregos, somos forgados a demitir por
causa da diminuigdo da nossa produgdo.

Enquanto incentivam suas exporta-
¢des, zerando seus impostos, somos obri-
gados a arcar com uma elevada carga tribu-
taria, mesmo nas nossas exportagdes.

Ora, concorréncia internacional ndo

xam de contribuir com tributos, de
gerar riqueza, ndo tém sensibilizado o
Governo a adotar medidas que benefici-
em a empresa nacional.

Estd mais do que provado que o
empresério nacional ¢ competente. Essa
¢ uma conclusdo inclusive de executivos
de multinacionais que tém negdcios no
Brasil. Eles ficam impressionados como
este pais conseguiu sobreviver até hoje
numa economia tdo conturbada.

Se o Governo deixar, 0 empresario
brasileiro levara este pais ao chamado Pri-
meiro Mundo. E s6 nos dar as ferramen-

tas necessarias, como tributos ¢ linhas

os famosos Tigres Asiaticos, que tém
os custos de produgdo mais baixos do
planeta.

O grande nivel de desemprego
que assola nosso pais se deve a esta
inconsequente medida de abertura do
nosso mercado ao comércio internaci-
onal, sem que antes fosse feita uma
analise dos efeitos disso para a indus-

O empresdrio, é um verdadeiro
herdi. Sdao herdis ndo so aqueles
que sobrevivem, mas os que
sucumbem neste verdadeiro campo
de batalha que é a atividade
empresarial.

de financiamento com regras compa-
tiveis com nossarealidade. Ndo somos
contra a globalizagdo da economia. A
concorréncia, quando utiliza as mes-
mas regras, acaba sendo saudavel.

O que ndo pode acontecer, ¢
continuarmos sendo penalizados com
custos tdo altos de financiamento da

tria brasileira. Os custos de produgio
no Brasil sdo muito maiores do que os de
determinados paises que tém enviado
seus produtos para nos.

Veicularam a todos os cantos do
pais que s6 0s competentes sobreviveri-
am. Como podemos ser competentes lu-
tando com armas desiguais? Enquanto 14

¢ o0 que o Governo brasileiro pensa. Nédo
basta observar os pregos 14 fora e obrigar o
empresario nacional a praticar os mesmos
valores. Para que isso acontecesse, as re-
gras do jogo teriam que ser as mesmas. SO
que ndo sdo.

Desde 1986, entra plano, sai plano, o

produgd@o como estes que sdo pratica-
dos hoje.

E ainda dizem que somos incom-
petentes, quando somos forgados a pagar
muito caro por este enorme “Custo Bra-
sil”.

José Antonio Vilchenski é
Diretor da Malhas Torch
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Meu Mecocio

tradicao que esta no sangue

Dizer que os descendentes dos drabes tém no sangue o dom do comércio é chover no molhado. Assim,
ndo é surpresa que a familia dos Abrdo esteja no ramo hd mais de 30 anos. E com muito sucesso
. [/

O imigrante libanés Manoel Abrdo
chegou ao Brasil nos anos 30 e morou
primeiro no estado de Minas Gerais. De-
pois se mudou para Doutor Camargo, onde
em 1964 abriu uma loja de confecgdes.
Catélico fervoroso, escolheu o nome de
Casas Santa Terezinha para seu empreen-
dimento. Como bom descendente de ara-
bes, trabalhou com muita dedicagdo e en-

caminhou os filhos para que o seguis--

sem no comeércio.

Entre os seis filhos, um preferiu
acreditar em Maringéa e em 1974 abria sua
propria loja de confecgdes. Além do'dom
para os negdcios, Abrao Manoel herdou
também o nome do empreendimento do
pai. Assim, nascia em Maringa a Casas
Santa Terezinha, construida em prédio
préprio na esquina das avenidas Brasil e
Parand.

“Todos os pais se orgulham quando
os filhos ddo continuidade a um nego6cio
que eles iniciaram”, afirma o empresario
Abrio Manoel. E suas palavras ndo sdo
direcionadas a ele mesmo, que seguiu 0
pai, mas aos filhos, Rubens Abrdo e Jor-
ge Alberto Abrido, que hoje ja comegam a
“tomar as rédeas” dos negécios. Abrdo
Manoel ndo pode falar por seu pai, mas,
com certeza o empresario Manoel Abrido
também sentiu o mesmo orgulho.

E, além dos filhos, o empresario
Manoel Abrdo sempre contou com 0 apoio
decisivo da esposa, Doracy Taques Abrdo.
“Ela sempre nos auxiliou na empresa e,
mais que isso, nos incentivou a seguir
sempre em frente, de cabega erguida. Ela
foi e sera sempre uma presenca funda-
mental em nossas vidas”, ressalta Manoel
Abrio.

CRESCIMENTO: Quando Abrdo
Manoel escolheu Maringd para abrir sua
prépria loja, o municipio era o segundo
polo atacadista do Brasil. “A cidade cres-
cia de maneira impressionante e chamava
a atengdo de qualquer empreendedor”,
conta. Conhecedor do ramo de confecgdes,
Abrdo Manoel diz que ndo teve grandes
dificuldades em cativar uma clientela fiel.
“Com conhecimento, muito traba-

"TECIDOS
ONFECCOES

____Marco André

Familia Abrdo: tradi¢do no comércio

lho e honestidade, fomos cativando os
consumidores e iniciamos uma tradig@o
na cidade’; explica. Ap6s 10 anos em Ma-
ringa, o empresario abriu sua propria in-
dustria, a Rastelli, que fabrica calgas, ber-
mudas, saias e camisas entre outros arti-
gos. A empresa foi aberta na esquina da
rua Joubert de Carvalho com a avenida
Parana.

A abertura da industria foi uma es-
tratégia do empresario, que passou a ofe-
recer produtos mais em conta aos clien-
tes. “Conhecemos bem o mercado e sem-
pre tivemos facilidade de comprar maté-
ria-prima. Assim, ndo havia porque ndo
entrar nesta atividade. Com isse, ganha-
mos muito em competitividade”, diz.

No mesmo prédio da fabrica, Abrao
Manoel fundou também uma loja da
Rastelli, que vende no varejo. Depois, le-
vou a Rastelli — desta vez no atacado —
para o Shopping Vest Sul, que coloca as
confecgdes da marca em varios estados
brasileiros. Posteriormente construiu um
novo prédio na avenida Brasil, no quar-
teirdo da Lojas Americanas, onde funcio-
na uma filial da Casas Santa Terezinha.

Ao longo de sua vida empresarial,
Abriao Manoel enfrentou muitos desafios.
Os principais deles, com certeza, foram
provocados pelos intimeros pacotes lan-
¢ados pelos governos brasileiros na ten-
tativa de colocar a economia em ordem.
“A cada mudanga sentiamos a necessida-
de de trabalhar dobrado, de aumentar a
dedicagdo a0 nosso empreendimento”, jus-
tifica.

. Hoje, Abrio estd mais trangiiilo.
Assim como seu pai, ele colocou os fi-
Ihos para trabalhar desde cedo. Rubens
Abrdo, por exemplo, trabalha desde os 15
anos nas empresas. Hoje, aos 30, eles e 0
irmdo Jorge, ja conhecem todos os segre-
dos do comércio e administram as empre-
sas ao lado do pai. “Eles ja estdo prepara-
dos para tocar o bafeo sozinhos”, garante
Abrao Manoel.

E a prova maior da confianga nos
filhos, o pai d4 ao preferir ndo falar sobre
o futuro das empresas. Questionado a res-
peito de planos sobre novos empreendi-
mentos, ele é direto. “Agora, quem pode
falar sobre isso sdo eles”, frisa, referindo-
se aos herdeiros.
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PENSO AsSSIN

por Ademir Dias Camargo

“Faca chuva, faca sol,
faca shopping”

Vir para Maringa era um sonho
antigo. Estar em Maringé e poder rea-
lizar um trabalho de grande responsa-
bilidade como o de representar o
Aspen Park Shopping Center, é uma
sensacdo de plena realizagdo pessoal
e profissional.

O Aspen Park é um shopping
moderno, com todos os atributos
arquitetonicos e tecnoldgicos dos me-
lhores centros de compras e lazer exis-
tentes nos paises mais avangados; di-
zemos, por isso, que ¢ um empreendi-
mento de primeiro mundo.

A idéia de construi-lo decorreu
de uma necessidade mercadologica que
havia sido detectada pelos empreen-
dedores. Os centros urbanos com mais
de 100 mil habitantes apresentam con-
digdes favoraveis para a implantagdo
de shopping centers, segundo uma ten-
déncia verificada nos Estados Unidos.
Estes centros surgiram na América do
Norte e desenvolveram-se de forma
acelerada a partir da década de 60. S6
nos Estados Unidos existem mais de
30 mil empreendimentos caracteriza-
dos como tal.

O desenvolvimento de um
shopping deve seguir a risca o
dimensionamento sob medida do mer-
cado consumidor, o que ¢é identifica-
do através de minuciosa pesquisa. O
empreendimento deve ser proporcio-
nal ao tamanho desse mercado. A par-
tir da identifica¢do dessa realidade com
caracteristicas favoraveis, busca-se
uma das premissas mais importantes e
desejaveis para o sucesso de um
shopping center: a sua localizagdo. O
Aspen Park, podemos dizer, tem a me-
lhor localizacdo considerando-se as
metropoles de grande populagdo no
pais.

Ivan Amorin

“«
~d

Identificado o perfil do empreen-
dimento a ser construido, e fundamen-
talmente o mercado consumidor a ser
atingido, realiza-se o planejamento co-
mercial, seguindo a risca uma denomi-
nagdo muito nossa, o “desenvolvimento
sob medida”.

O Aspen Park foi dimensionado
para uma cidade e regido que detém um
dos melhores indices de qualidade e a
segunda maior renda per capita do Pa-
rana. Os diferenciais vdo caracteriza-lo
de forma clara e definitiva para a esco-
lha das opc¢des de lazer e compras, des-
tacando-se a sua localizagdo privilegia-
da, a grande agradabilidade do projeto,
a seguranga, a climatizagdo dos ambien-
tes, 0 “tenat mix” equilibrado de lojas e
0 estacionamento coberto.

O shopping fortalecera a posig¢do
da cidade como pélo de atragdo comer-
cial da regido noroeste. E contribuira,
ao mesmo tempo, para o desenvolvimen-

to do comércio, do lazer, do turismo
receptivo e impuisionara o crescimen-
to urbano através do grande nimero
de pessoas que por aqui passara.

Com ele, Maringa ingressa no
restrito mercado das grandes metrd-
poles que dispde de equipamentos de
varejo desenvolvidos profissionalmen-
te e que sdo capazes de proporcionar
novos habitos. Trata-se de um empre-
endimento auténtico, reconhecido e ca-
racterizado pela Abrasce (Associagdo
Brasileira de Shopping Centers), que
a ele conferiu o seu selo de qualidade.

Em linhas gerais, os shoppings
proporcionam aos consumidores uma
atragdo especial, pois aliam as ativi-
dades de compras e lazer ao conforto
e a diversidade. Representam um avan-
¢o muito importante em relagdo, por
exemplo, as lojas de rua, pois agugam
0 processo comparativo, tornando o
consumidor mais exigente e, conse-
qiientemente, mais seletivo.

O mais importante de tudo é que
ndo existe distingdo para freqiientado-
res, pois esses centros oferecem op-
cdes ecléticas, capazes de satisfazer a
todos. Mas ndo podemos deixar de ci-
tar a “gerag¢do shopping”, que é uma
caracteristica das modernas metropo-
les: as pessoas encontram-se no mes-
mo lugar, interessadas em aliar con-
forto, seguranga, diversidade de com-
pras e entretenimento.

Quero acrescer ainda que o
shopping vai ser um local onde todos
vdo se encontrar. Doravante, todas as
agdes de destaque na cidade terdo o
Aspen Park como palco.

Ademir Dias Camargo,
é superintendente do
Aspen Park Shopping Center
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Maringa acaba de ganhar
um dos shoppings
mais modernos do Brasil

O shopping que é pura emocao

170 lojas com as melhores "Griffes" do Brasil « Praga de Alimentacao

para 400 lugares = Playland com brinquedos de Gltima geracéao
= Ar condicionado - Sistema de Segurancga 2 cinemas » Estacionamento

ASPEN PARK
SHOPPING CENTER

MARINGA

Av. S a o P aul o , 1..Z Q



