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FIM DE GESTAO

) Nosso principal assunto nesta tl-
t{ma “Palavra do Presidente” nao pode-
Ia ser outro, senao a gestdo 96/97 da
ACIM, da qual estamos tendo o orgulho
de_ finalizar, com o senso do dever cum-
brido. Acredito que este é um pensamen-
to geral de nossa diretoria, conselhos e
Cdmaras. Pelo menos, fizemos 0 que es-
tava ao nosso alcance e dentro do nosso
pPlano de trabalho.

QUALIDADE TOTAL
: Logo no inicio de nossa gestao,
Implantamos um programa interno de
Qualidade Total, do qual participaram
d}"eml‘es e funciondrios. Estes ultimos
'®m uma passagem mais duradoura pela
A,CIM: os diretores saem, eles ficam. As-
SIm, demos uma énfase grande ao traba-
lho voltado para cada departamento.
udangas aconteceram e outras estao
Por vir. Divididos em grupos, os direto-
Tes projetaram a ACIM ideal, com a su-
§€stdo de novos servigos, mudangas nos
Atuais, além da elaboragao de um novo
Organograma.

- TERRENO

! Preparamos o terreno para a nova
dlretoria que assume. Muitos dos futu-
ros diretores sio remanescentes da atual
diretoria e participaram ativamente do

programa de Qualidade Total. Assim,
acredito que ndo haverd dificuldades
para que mudangas sejam implementa-
das.

PENTAGONO

Quero agradecer de publico e elo-
giar o trabalho desenvolvido pela Penta-
gono Consultoria. Um trabalho dedica-
do e competente. E com um detalhe im-
portante: feito graciosamente.

DIVULGACAO

Ao longo dos dois ultimos anos, o
associado conheceu o trabalho da atual
diretoria através desta Revista ACIM, e
dos veiculos de comunicagao, principal-
mente pelos jornais locais, “O Didrio” ,
e “O Jornal do Povo”. Agradeco a toda
imprensa o apoio que recebemos.

PARCERIAS

. Para executarmos nossas propos-
tas, nao trabalhamos sozinhos. As parce-
rias, ao longo dos dois anos foram mui-
tas e frutiferas. Agradeco o apoio do Se-
brae-Pr, Universidade, Prefeitura Muni-
cipal, Camara Municipal, Fiep, Faciap,
Sindvest, Sindimetal e Apras, entre ou-
tras que estiveram ao nosso lado em va-
rios eventos. Claro, ndo podemos deixar
de agradecer aos deputadgs federais e
estaduais, que nos auxiliaram muito nes-
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ta jornada.

NOGAROLI

Ao novo presidente que assume a
ACIM, e a nova Diretoria Executiva, con-
selhos e camaras, desejo toda a sorte e
inspiragao para que realizem um traba-
lho a altura dos anseios de nossos asso-
ciaaos.

ATUAL DIRETORIA

.\ atual diretoria, agradeco pelo
empenho. e dedicagdo, sem os quais nao
seria possivel realizar o trabalho ao qual
nos propusemos. Foram dois anos de
muito, mas muito trabalho mesmo!
Quantas vezes estdvamos na nossa em-
presa r2solvendo problemas da ACIM, e
quantas vezes nao fomos surpreendidos
por eniergéncias em nossas empresas
quando trabalhavamos pela ACIM? Mas
valeu a pena.

REALIZACOES

Quanto as nossas realizacoes, es-
tao estampadas na matéria de capa des-
ta edicao. No mais, espero que com-
preendam nossos erros pois foram fei-
tos no absoluto intuito de acertar. E fi-
nalizo agradecendo aos sssociados, que
nos permitiram trabalhar um pouco mais
pela comunidade. Um trabalho realiza-
do com muita dignidade.
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Leitura
Empresarial

A revolugao

da felicidade

’ por Ezio Ribeirete

O sucesso se tornou a palavra da
Mmoda. Todos querem brilhar e receber
aplausos. Mas qual serd o precgo disto?

Geralmente a vida é cheia de pre-
OCupagdes, muita correria sem sentido,
falta de alegria e bastante angustia.

E ao ver tanta gente desperdigan-
do suas vidas, o médico e escritor
Roberto Shinyashiki defende em seu li-
VIo que esta na hora de
acontecer a Revolucio
da Felicidade.

Na busca do su-
€€ss0, 0 homem esque-
ce de ser feliz e nao
Percebe que o verda-
deiro sucesso ¢ satisfa-
Zer sua ansia de felici-

O sucesso
é ser feliz

concretizacdo de um sonho depende da
dedicacdo. Ha muita gente que espera
que o sonho se realize por mégica. Mas
toda magica é ilusao.

Disciplina. E a capacidade de se-
guir um método. Quando se fala em dis-
ciplina, a primeira idéia que se tem € o
conceito de rigidez. Mas disciplina, na
verdade, estd associa-
da a palavra discipulo,
que ¢é aquele que
aprende com um mes-
tre, segundo seu méto-
do.

Desprendimen-
to: é a capacidade de
abandonar o que nao

dade, cumprir sua vo- Autor: __ estéd funcionando para
cacao de ser feliz. Vo- Roberto Shinyashiki  aprender de novo. E
€acao sim, pois o autor desapegar-se de certa
coloca ) 2 maneira de algo para
no terr? li/((a)gasge;c)hrl::;s- Editora: conseguir um resulta-
ral para a felicidade, Gente do melhor. Esta é a

Mas vive correndo

atrds de miragens, ilu-

S0es que ndo preen-

chem sua existéncia. As vitérias s6 tém
Sentido quando levam a felicidade. E pre-
€180 saber lutar como um ledo, mas lutar
bor sonhos que valham a pena. .

E como proceder para realizar
Seus sonhos e ser feliz?

Shinyashiki nos ensina o caminho

através dos 4 “D”: Determinagao, Dedi-
acao, Disciplina e Desprendimento.
. A determinacao é aquela forga
Interior que faz os obstaculos desapare-
cerem da nossa frente, que nos faz ad-
qQuirir poderes para enfrentar as barrei-
ras.

A dedicacgao é a capacidade.de se
entregar a realizacio de um objetivo. O
Sucesso é conseguido a noite. Durante o
dia vocé faz o que todos fazem. Mas, para
conseguir um resultado diferente da

maior dificuldade de

muitas pessoas:

desaprender compor-
tamentos que funcionaram no passado
e partir para outros que funcionam me-
lhor.

O autor lembra que é preciso cor-
rer atras de seu sonho. Nao se(’pode es-
perar que os outros cumpram a obriga-
cao que ¢ sua. Felicidade € algo para ser
conquistado. Nao importa de onde vocé

vem, nem como estd. O que vai definir

sua vida sera sua capacidade de realizar
seus sonhos.

Shinyashiki finaliza dizendo que
a felicidade é ©onstruida todos os dias e
é a oportunidade que vocé cria para ser
o artista de sua autocriacao.
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O empresario Jefferson Nogaroli
comecou a trabalhar aos 13 anos, e ndo
parou mais. Desde entao, 21 anos se
passaram. Ele ajudou a familia a ampli-
ar os negocios. Hoje, o Supermercados
Sao Francisco, fundado pelo pai, Valdir
Nogaroli, no Parque das Palmeiras, pos-
sui quatro lojas - a quinta estd a cami-
nho. Se nao fosse a tecnologia do celu-
lar, encontrar o empresario no dia a dia
seria quase impossivel.

Jefferson Nogaroli divide seu
tempo entre as lojas do Sao Francisco
de Maringa, Paranavai e Dourados-MS.
Nos intervalos, entre um negdécio e ou-
tro, cuida da diretoria de Comércio Ex-
terior na ACIM; da cadeira de vice-pre-
sidente do Conselho de Desenvolvi-
mento de Maringd; e da Diretoria Fi-
nanceira da Apras. Agora, prepara-se
para encurtar um pouco mais as horas
de lazer: vai assumir neste dia 12 de
marco a presidéncia da ACIM.

Planos, ele tem muitos. E nao se
esquiva de enumera-los. “Nosso progra-
ma de trabalho é bem amplo e pode ser
aumentado conforme a dinamica do dia
a dia for mudando. E pretendemos re-
alizar todos 0s nossos objetivos”, expli-
ca, ressaltando que nao quer pecar pela
0missao. -

Sempre otimista, Nogaroli acre-
dita que a ACIM pode fazer muito pelo
empresario, que na sua opiniao, “estd
desmotivado”. Ele prega que é preciso
dar uma injecao de dnimo nas pessoas,
acredita na transformacao da economia
local e nao economiza esforcos para
que isto aconte¢a. Prova disto € o Mo-
vimento Repensando Maringd, do qual
foi um dos articuladores, e que culmi-
nou na criacio do Conselho de Desen-
volvimento-Codem.

A seguir, o presidente eleito da
ACIM fala de Maringd, dos empresarios
¢ dos seus planos para a associagao nos

A transformacio
possivel

com Jefferson Nogarol

proximos dois anos.

ACIM: O senhor comecou a trabalhar
aos 12 anes. Esta precocidade foi boa?
NOGAROLI: Comec¢ando a trabalhar
cedo abdicamos de muitas coisas na ju-
ventude, mas é muito bom para a for-
macao do carater. E melhor sofrer en-
quanto novo do que depois, quando se
esta mais velho. Acredito nisto e quero
que meus filhos sigam o mesmo cami-
nho. Eles terao que trabalhar e estudar.
Nao vai ter moleza.

ACIM: Esta precocidade aconteceu
também na participacao do senhor em
entidades, como na Apras e na ACIM...
NOGAROLI: E verdade. Aos 25 anos fui
convidado para ser presidente da Apras.
Me achava despreparado, mas hoje
acredito que fiz um trabalho razoavel.
Logo depois fui convidado por Massao
Tsukada para ser vice-presidente da
ACIM. ‘

ACIM: Como o senhor analisar sua pri-
meira experiéncia na ACIM?
NOGAROLI: Naquela oportunidade lu-
tel para a criacao de uma diretoria de
Comércio Exterior, da qual acabei sen-
do titular em trés gestoes. Acumulei
também o cargo de coordenador da
Cexpar. Eu queria aprender a trabalhar
com comércio exterior e a fomentar
este conhecimento. Participei ainda da
criacao da Casa Mercosul, que poste-
riormente foi agrupada junto com Bal-

cao Sebrae, Departamento de Comé)-

cio Exterior da ACIM e Cexpar, num
mesmo local.

ACIM: Estestrabalho rendeu bons fru-
tos?

NOGAROLI: A Casa Mercosul estd bem
estruturada. E o resultado de um traba-
lho de quatro anos, reconhecido nao s6
no Parand, mas em outros estados. Ago-
ra estamos nos preparando para lancar
o Plano Norte Paranaense de Acesso 3

Exportacao - Planoex, que vai ser uma
consequéncia de todo trabalho que rea-
lizamos.

ACIM. O que existe de concreto em
Maringa em termos de exportacdo?
NOGAROLI: Existem exportagoes espo-
radicas e pequenas, principalmente de
produtos sem valor agregado. Nao ha
uma cullura de exportacao. Nossa luta
é justamrente discutir, criar grupos de
exportacio e disseminar esta cultura.
Ex eutros’paises o volume de exporta-
¢oes das pequenas e médias empresas
é alto. No Brasil, a participacao delas
na balanca de exportacao ¢ insignifican-
te.

ACIM: C Brasil é um pais-continente.
Porque ha necessidade de se iniciar
esta “cultura de exportacao”?
NOGAROLI: Alguns empresarios con-
cluem que a exportacdo é a tabua de
salvacao quando ja estao com a dgua
até o pescoco. Ai é tarde para que eles
iniciem um processo que é complicado
para quem esta comecando. Nio existe
este negocio de exportar s6 quando as
vendas estdo ruins. E preciso sempre
deixar um percentual da producao para
exportagao. Mesmo que nao dé muito
lucro. E 'uma necessidade, porque para
exportar o empresario tera que ser
competitivo, o que significa ter precos
bons e produtos de qualidade. Exportar
é um processo que deve ser perene.
Isto mantém os canais abertos com o
exterior e em qualquer crise interna o
empresario terd parceiros la fora. Sabe-
ra os meios, o caminho que deve per-
correr para escoar seus produtos. E
preciso ter visio de médio e longo pra-
zos. Estamos trabalhando neste senti-
do, organizando missdes empresariais
ao exterior, colocando informacoes do
mundo todo a disposicao do
empresariado e dando cursos na area.
ACIM: Na opiniao do senhor o empre-




sario de Maringd é moderno?
NOGAROLI: Eu diria que alguns sao
modernos, mas a maioria esta desmoti-
vada. Vivemos numa economia globali-
zada, onde os precos da concorréncia
sao globalizados e os custos de produ-
¢do nao sao. No Brasil pagamos juros
altissimos, com prazos de no maximo
60 dias. Esta situacao é um desestimu-
lo e muitos empresarios acabam en-
trando num ciclo vicioso de desespero,
e nao procuram se modernizar porque
estao sempre correndo para pagar con-
tas. Temos que criar mecanismos
para conscientizar estas pessoas de
que elas precisam repensar a ativi-
dade empresarial. Pretendemos rea-
lizar cursos de motivacao, trazer in-
formacoes do que estd acontecendo
no mundo, enfim, colocar o empre-
sdrio em sintonia com a modernida-
de.

ACIM: O senhor falou em repensar a
atividade empresarial. A propria cidade
de Maringa precisou ser repensada.
Como chegamos a esta situacao?
NOGAROLI: O modelo econdémico se
exauriu e os pequenos municipios fo-
ram os mais prejudicados. Durante
muito tempo a regido ficou acomodada
com a eminente dependéncia agricola
e nao soube se modernizar, procurar
outros caminhos para se desenvolver.
Desta forma, Maringa se tornou poélo
de uma regiao empobrecida.

ACIM: Na opinidao do senhor faltou vi-
sao de futuro para os governantes lo-
cais?

NOGAROLI: Faltou visao de futuro
para todos. Na minha opinido a solu-
¢ao nao depende de governantes,
mas das pessoas da comunidade, dos
empresarios. Temos que ter a capa-
cidade de nos indignarmos com aqui-
lo que nao esta bom. E preciso parar
com esta mania nacional de encon-
trar culpados. Temos sim que apon-
tar solucoes, dizer o que queremos e
da forma que queremos. As pessoas
precisam assumir responsabilidades.
Cada um fazer sua parte.

ACIM: E como anda o Codem, que nas-
ceu a partir do movimento Repensando
Maringa?

NOGAROII: Nao conhe¢o nenhum mo-
vimento parecido com o Repensando
Maringa, uma iniciativa que comecou
de baixo para cima. Veio da base. E o
Codem esta trabalhando. Muitos proje-
tos estao sendo criados. Talvez falte
marketing. Mas acredito que as pro-
prias acoes e resultados fagam com que
o Conselho seja reconhecido por toda a
comunidade. Ele é igual vinho: precisa
de tempo para maturar. I, preciso paci-
éncia. O importante é que hoje ele é
formado por 63 entidades coordenadas,

—E VRSV

grupos de estudos que discutem temas
como campanha de otimismo, de ma-
rketing, projetos de desenvolvimento,
atracdo de investimentos e muitos ou-
tros.

ACIM: Apesar do pouco tempo de exis-
téncia, o Codem ja possuil projetos que
sairam do papel...

NOGAROLI: E verdade, temos a Zona
Especial de Processamento Aduaneiro -
ZPA - que ja atraiu quatro empresas
para Maringa. E olha que foi uma acao
que nao dependeu apenas do Codem,
mas de outras esferas de poder. Perce-
bemos com esta experiéncia que quan-
do a comunidade se une em torno de
um ideal, é possivel:sensibilizar as au-
toridades. O caminho é este: as pes-
soas nao podem se desanimar dian-
te das dificuldades. E bom lembrar
que a regido nao chegou a uma si-
tuacdo ruim de uma hora para ou-
tra. Demorou de 10 a 15 anos. Entao
ndao vamos sair destas dificuldades
em 10 ou 15 dias ou meses. Temos
um conselho com objetivos nobres,
com legitimidade democratica e co-
munitaria para representar a cidade
nas grandes causas.

ACIM: A ACIM passa por um processo

de qualidade. Seria um exemplo para
outras empresas?

NOGAROLI: A ACIM tem que ser uma
entidade irradiadora. Queremos chegar
a qualidade total e certificar a associa-
¢ao dentro dos padroes ISO 9000. Va-
mos dar o exemplo e quem sabe deto-
nar um grande programa para implan-
tacdo da qualidade nas empresas ma-
ringaenses. Alids, ndo s6 nas empresas,
mas nas pessoas. Vamos trazer, com
certa freqiiéncia, palestrantes de alto
nivel para motivar, para modernizar as
pessoas. Conscientiza-las por exemplo
da necessidade da educagao. Criar es-
colas dentro das empresas. Eu por
exemplo, tenho dentro da minha em-
presa duas turmas que se formaram em
1° e 2° graus. Em curto prazo vamos ter
funciondrios com no minimo 2° grau. E
as pessoas que sao obrigadas a estudar
acabam nos agradecendo pela oportu-
nidade. Muito mais que construir
empresas, 0os empresarios tém que
“construir” pessoas, ajudar a formar
uma sociedade mais culta, melhor. E
isto acaba sendo bom até para atra-
c¢ao de novos investimentos, porque
teremos uma mao-de-obra mais qua-
lificada.

ACIM: Os empresarios sofrem com a
falta de linhas de crédito para capital
de giro, principalmente. A ACIM pode
auxilia-los de alguma forma neste pro-
cesso?

NOGAROLIL: Temos a intencao de bus-
car parcerias com bancos de fora ou

mesmo do Brasil para criar um fundo
de empréstimos razoaveis para nossos
associados, com precos civilizados, e
prazos maiores. Estimular a formacao
de fundos de poupanca para que, atra-
vés de empresas comunitarias, tenha-
mos aporte de capital. Podemos conse-
guir capital do BNDES e outros parcei-
ros, gerando mais riquezas. E criar me-
canismos para que a ACIM monitore
estas empresas para que elas nao ve-
nham a ter insucesso.

ACIM: O senhor defende a tese de que

Maringd pode se transformar num
centro de exceléncia no ensino su-
perior... R

NOGAROLI: Temos estrutura para isto.
Temos a UEM, o Cesumar, as Faculda-
des Maringa e pelo menos duas outras
instituicoes que estdao pleiteando cur-
sos superiores. Também acredito no po-
tencial para sermos centro de excelén-
cia em servigos médico-hospitalares,
podemos nos especializar na area de
servicos em geral, como produgao de
software. Acredito que o turismo de
eventos é uma boa opgao. Precisamos
aproveitar o potencial de qualidade de
vida. Nossa cidade € excelente para se
morar, possui caracteristicas ecolégicas
totalmente distintas de outros munici-
pios. Uma de nossas idéias é estudar a
criacao em Maringd de um Parque In-
dustrial Ecoldgico. Precisamos ver a
viabilidade deste projeto. Se for possi-
vel, poderemos trazer um novo nicho
de mercado para nossa regidao. Um ou-
tro desafio é a consolidacao da ZPA e a
criacio de um Centro de Distribui¢ao
do Mercosul em Maringa. Atrair mais
industrias, criar um polo de alimentos,
agregar valor e verticalizar nossa pro-
ducao.

ACIM: Como o senhor analisa a estru-
tura fisica da ACIM?

NOGAROLI: Ao longo dos anos a ACIM
cresceu bastante, criou novos servigos
e ainda tem muito a fazer. Com isto,
nossa sede acabou ficando pequena.
Queremos pelo menos iniciar na nossa
gestao a construcao de uma nova sede,
ampla, que melhore o atendimento aos
associados. Mas isto nao é tao urgen-
te quanto nossos projetos que visam
o desenvolvimento do comércio, da
industria, enfim, da comunidade ma-
ringaense. Em fevereiro, a diretoria
da ACIM adquiriu um equipamento
de ultima geracao para o SCPC que
permitird a prestacao de novos ser-
vicos. Dentro da reformulacao da
associacao, elaborada a partir do
programa de qualidade total, criare-
mos uma diretoria de negdcios para
expandir nossos produtos e servigos,
atender melhor aos associados e tra-
zer novas receitas para a entidade.



Capa

|

Missao cumprida

Este més, o presidente da ACIM, Hélio Costa Curta,
transmite o cargo para o empresario Jefferson Nogaroli.
A diretoria faz um balanco positivo da atual gestao

Neste dia 12 de margo,
em solenidade na Acema, o pre-
sidente Hélio Costa Curta entre-
ga o comando da ACIM para o
atual diretor de Comércio Exte-
rior, Jefferson Nogaroli. Costa
Curta acredita que, com dedica-
cado, sua diretoria cumpriu as
metas propostas e abriu cami-
nho para que a proxima gestao
possa trabalhar com mais tran-
quilidade.

“Tudo o que estava ao
nosso alcance, nés fizemos. Ti-
vemos erros, mas isto sé acon-
tece com quem trabalha. No
mais, atuamos pelos associados
e pela comunidade, e realizamos
mudancas internas que tornarao
mais agil o trabalho da diretoria
da ACIM”, explica Hélio Costa
Curta.

As mudancas na gestao
foram propiciadas por um pro-
grama interno de Qualidade To-
tal, que estd sendo realizado
pela Pentagono Consultoria. Através de
muitas reunioes, os consultores da Pen-
tagono levantaram juntamente com fun-
ciondrios e diretores, a missao e os ob-
jetivos da ACIM. Mudangas internas fo-
ram realizadas e um novo organograma
elaborado.

“0 Plano Real, a globalizacao das
economias e a implantacao de novas
tecnologias mudaram a vida das empre-
sas e, por consequéncia, também alte-
raram o relacionamento destas com a
ACIM. Era preciso nos adaptarmos a
esta nova realidade”, frisa o presiden-
te. A maioria das mudangas serd implan-
tada na préxima gestao.

1700 ASSOCIADOS
Fundada em 1953, a ACH\/I‘COIL
grega 1700 associados. A entidade € for-

mada pela Diretoria Executiva e Con-
selho Deliberativo, tendo como 6rgaos
de apoio o Conselho da Mulher Empre-
saria e Executiva; o Copejer?l - Conse-
lho Permanente do Jovem Empresario;
a Camara de Turismo e Eventos; a Ca-
mara de Informatica; o Nucleo do Co-
mércio; o IDR - Instituto para o Desen-.
volvimento Regional; a Casa Mercosul,
e a Agéncia ACIM da Regiao Norte.

A atual gestao, eleita para o
biénio 96/97:@residida pelo empresario
Hélio Costa Curta, trabalhou em bene-
ficio nao s6 dos associados, mas de toda
a comunidade de Maringd. Uma prova
desta dedicacdo a vida comunitaria foi
o surgimento do Projeto Repensando
Maringa.

A partir de reunides entre dire-
tores da ACIM e da Fiep nasceu a idéia

de se lutar pelo resgate do de-
senvolvimento sdcio-econdémico
da cidade. Com apoio do Sebrae,
quase duzentas reunides foram
realizadas até que se chegasse a
um consenso sobre os caminhos
que Maringa deve seguir.
Camara Municipal, Uni-
versidade, clubes de servigo, sin-
d:.catos, associacoes, Igreja, Pre-
feitura Municipal, Imprensa e
outros segmentos e entidades,
tedos se irmanaram com o obje-
tivo de lutar pelos interesses de
M aringd. O principal resultado
foi a criacao do Codem - Conse-
lho de Desenvolvimento Econd-
mico. O 6rgiao tem um fundo de
2% do orcamento do Municipio.
O Codem ¢é formado por
uma Plenaria e por Camaras
Técnicas divididas por setores.
Os membros das camaras traba-
lham no levantamento de idéias.
Estas sao transformadas em pro-
jetos pelos técnicos do Conselho.
Os projetos sao discutidosgmprovados e
encaminhados pela plenaria.

BANCO POPULAR

Os primeiros resultados praticos
do Codem foram a criacdo da Zona Es-
pecial de Processamento Aduaneiro, que
esta atraindo empresas e investimen-
tos para Maringa, e a transformacao da
regiao em Polo da Industria Téxtil e de
Confeccoes, uma antiga aspiracao da
ACIM. Recentemente, um novo e im-
portante projeto foi idealizado: a cria-
¢ao de uma Instituicio Comunitdria de
Crédito Popular.

A Institui¢do tera o objetivo de
atuar em faixas de mercado em que 0S
bancos tradicionais nao atendem. Se-
gundc o diretor executivo do Codem,
Jodo Zelso Sordi, a institui¢ao devera

| ia/98-ACIVE 0O



Existem alguns
requisitos basicos
para que uma
empresa seja
produtiva.

E o principal
“deles é a Scuide!

Oferegca um plano PAM
empresarial com
cobertura nacional
em casos de urgéncia
para seus
funciondrios e
sinta a diferenga.

Empresa saudcvel
produz muito
mais e melhor:

Consulte nossas
opgoes e conhega
nossa estrutura.
A sauide de sua
empresa agradece.

&

ABRAMGE

Mediara de Gmpode

(R AT
PARANA ASSISTENCIA MEDICA

A Vida I-:m Primeiro Plano.

LIGUE: (044) 227-1530

Costa Curta abre
reuniao da qualidade, na ACIM

ser formada por entidades da socieda-
de civil, que serdo sdcias e poderdo
aportar ou ndo capital. A vantagem do
aporte é que para cada real que o banco
tenha, serd possivel pegar igual quantia
junto ao BNDES.

Projetos semelhantes ja estao
sendo desenvolvidos com sucesso em
Londrina (Casa do Empreendedor) e
Porto Alegre (PortoSol). A institui¢ao a
ser criada em Maringé devera fazer ope-
racoes de R$ 200 a R$ 4 mil. Em Porto
Alegre, o PortoSol opera hoje cerca de
R$ 4,7 milhoes e a média de financia-
mentos é de R$ 1,6 mil.

POLITICOS
Todos os candidatos a prefeito

por Maringé nas ultimas elei¢oes esti-
veram na ACIM, expondo os planos de
trabalho e ouvindo sugestoes dos dire-
tores. A entidade também promoveu
inimeras reunioes com deputados que
representam a cidade. Além de falar
sobre o trabalho que desenvolvem, os
parlamentares receberam propostas de
projetos de lei elaborados pelos técni-
cos da ACIM para beneficiar o setor pro-
dutivo e a comunidade em geral.

A ACIM mantém lagos estreitos
com a Camara Municipal. Tanto que a
primeira reuniao externa do Poder

Semindario mostrou a
garra dos jovens empresarios

Legislativo foi realizada na sede da en-
tidade, em 1997. Em outras oportuni-
dades, varios vereadores estiveram na
associacdo apresentando projetos e ou-
vindo sugestoes. A ACIM discutiu pro-
jetos com o Governo do Estado.

A entidade recebeu em Maringd
o entio secretario de Planejamento,
Cassio Taniguchi; o entao secretario da
Fazenda, Miguel Salomao; o secretdrio
dos Transportes Deni Schwartz, entre
outros. O diretor do BRDE, Fernando
Fontana, e o ministro da Industria e
Comeércio, Francisco Dorneles também
estiveram em Maringda, ouvindo as rei-
vindicacoes da comunidade. Diretores
da associacdo estiveram varias vezes em
Curitiba, em audiéncias com secretarios.

Uma luta continua da entidade é
pela criacao de linhas novas de crédito
para 0S empresarios, principalmente
para capital de giro, com prazos e con-
di¢oes dentro da realidade do pais. “O
BNDES estd com os cofres sempre
cheios. Mas nao empresta para oS pe-
quenos e médios empresarios. Para nos,
as exigéncias burocraticas sao exagera-
das”, diz o presidente Hélio Costa Cur-

ta.

COMERCIO
Nestes dois anos, a ACIM orga-

Capital e Trabalho: debate atraiu
empresarios




Repensando Maringa:
comunidade unida

nizou varias promocoes para estimular
as vendas no comércio. Através de par-
ceria com o Banco do Brasil e LPR Pu-
blicidade e Promocao, no dia das Maes
de 1996 foram sorteados dois carros.
Foram realizadas varias feiras ponta de
Estoque, organizadas pelo Conselho da
Mulher Empresdria e Executiva, sem-
pre com muito Sucesso.

Este ano, apés meses de estu-
do, a ACIM, juntamente com o Sivamar,
lancou a promocao “Maringa Liquida”.
O projeto permite a participac¢ao de todo
0 comércio maringaense: até mesmo ho-
téis, postos de combustiveis e supermer-
cados. A promocao esta sendo realizada
nesta primeira quinzena de marco e a
expectativa é atrair milhares de consu-
midores de vdrias regides do Parand e
interior paulista.

BAIRROS
A Agéncia ACIM da regiao Norte

CASA
MERCOSUL

a Codem: uma das
realizagoes da ACIM

de Maringa, localizada no Jardim Alvo-
rada, vem procurando estimular o de-
senvolvimento dos bairros. Na atual ges-
tao foram realizadas diversas promo-
¢oes de comércio, em conjunto com as
associagoes de bairros do Jardim Alvo-
rada e Vila Morangueira. Jantares em-
presariais também foram organizados,
reunindo liderancas politicas e empre-
sariais de Maringa.

MODA

Feipar Moda 96 e Moda Parana
97. Dois eventos que mostraram ao pais
o valor das industrias Téxtil e de Con-
feccoes de Maringa e regidao. E trouxe-
ram para o Norte do Parana as tendén-
cias da Moda no Brasil e no mundo. Os
eventos também apresentaram as ulti-
mas novidades em tecnologia no setor.

Criada em 1997 e promovida em
parceria com o Sebrae e Sindicato da
Indistria do Vestuario de Maring4, a

CENTRAL DE EXPORTACAO

AGRICULTURA E

| T ——

£ IMPORTACAO

SECRETARIA DA INDUSTRIA COMIRCIO

Casa Mercosul: incentivando exportacies

. Restaurante Népoli.

QUE DA
AGUA
NA BOCA.

Restaurante, pizzaria,

grill. Todo renovado

e muito bonito.Venha
conhecer o novo

Toda a tradicdo que
voceé |G conhece
e muito mais.

Um ambiente muito
agradavel, decoracao
toda nova, atendimento
impecavel.

Mas tem.coisas que
ndo mudaram: o sabor
e a excelente
qualidade das refeicoes.
Venha saborear tudo
que=d Novo
Restaurante Ndpoli tem.

Rua Santos Dumont, 2555
Maringd - PR - Fone 222-9162




Repensando Maringa:
comunidade unida

nizou varias promocoes para estimular
as vendas no comércio. Através de par-
ceria com o Banco do Brasil e LPR Pu-
blicidade e Promocao, no dia das Maes
de 1996 foram sorteados dois carros.
Foram realizadas varias feiras ponta de
Estoque, organizadas pelo Conselho da
Mulher Empresdria e Executiva, sem-
pre com muito Sucesso.

Este ano, apés meses de estu-
do, a ACIM, juntamente com o Sivamar,
lancou a promogao “Maringa Liquida”.
O projeto permite a participac¢ao de todo
0 comércio maringaense: até mesmo ho-
téis, postos de combustiveis e supermer-
cados. A promocao esta sendo realizada
nesta primeira quinzena de marco e a
expectativa é atrair milhares de consu-
midores de varias regides do Parand e
interior paulista.

BAIRROS
A Agéncia ACIM da regiao Norte

Codem: uma das
realizagoes da ACIM

de Maringd, localizada no Jardim Alvo-
rada, vem procurando estimular o de-
senvolvimento dos bairros. Na atual ges-
tao foram realizadas diversas promo-
¢oes de comércio, em conjunto com as
associagoes de bairros do Jardim Alvo-
rada e Vila Morangueira. Jantares em-
presariais também foram organizados,
reunindo liderancas politicas e empre-
sariais de Maringa.

MODA

Feipar Moda 96 e Moda Parana
97. Dois eventos que mostraram ao pais
o valor das industrias Téxtil e de Con-
feccoes de Maringi e regiao. E trouxe-
ram para o Norte do Parana as tendén-
cias da Moda no Brasil e no mundo. Os
eventos também apresentaram as ulti-
mas novidades em tecnologia no setor.

Criada em 1997 e promovida em
parceria com o Sebrae e Sindicato da
Indastria do Vestuario de Maringa, a
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E IMPORTACAO ™

SECRETARIA DA INDUSTRIA COMIRCIO

Casa Mercosul: incentivando exportaces

~ VENHA
SABOREAR

A CULINARIA
QUE DA
AGUA
NA BOCA.

Restaurante, pizzaria,
grill. Todo renovado
e muito bonito.Venha
conhecer o novo
.. Restaurante Néapoli.
Toda a tradicdo que
voceé |G conhece
e muito mais.
Um ambiente muito
agraddvel, decoracéo
toda nova, atendimento
impecavel.

Mas tem.coisas que
ndo mudaram: o sabor
e a excelente
qualidade das refeicoes.
Venha saborear tudo
que= Novo
Restaurante Népoli tem.

SOL

ACULINARIA QUE DA AGUA NA BOCA
*

Rua Santos Dumont, 2555
Maringd - PR - Fone 222-9162




ACIM: interferéncia politica em questoes

de interesse comunitario

Moda Parana é itinerante e neste ano
de 98 sera realizada em Londrina.

INFORMATIZACAO

Internamente, a ACIM deu con-
tinuidade ao processo de modernizagao.
Hoje, todos os departamentos estao
informatizados. A diretoria investiu em
linhas telefonicas e implantou o Fluxo
Digital Bidirecional, melhorando inclu-
sive o atendimento do SCPC - Servi¢o
Central de Prote¢do ao Crédito. O ulti-
mo grande investimento da atual ges-
tao foi a aquisicio de um moderno
computador, o AS400, que permitira
a implantacao de novos servi¢os no

Ciclo de Debates Sobre Seguran¢a no
Transito: envolvimento comunitdrio

) trd(huona] Almoco Empresarial
reune politicos e lideres empresariais

SCPC.

O SCPC da ACIM vem se interli-
gando a outros 6rgaos similares da re-
giao e ja prepara um salto ainda maior:
a interligacdo com todo o Estado do
Parana. A associacao realizou varias par-
cerias com empresas prestadoras de in-
formagoes e com bancos. Sao iniciati-
vas que visam dar maior segurang¢a ao
empresario no fechamento dos seus
negocios.

CONSELHO DA MULHER

Presidido por Elizabete Emidio,
o Conselho da Mulher Empresaria e
Executiva da ACIM teve uma gestao de

Camara de Informatica:
luta pelo pélo de software

g

TRANSCOCAMAR =

TRANSPORTES E COMERCIO LTDA.

CGC (MF) 81.108.029/0001-93 -

MATRIZ:
Rod. PR 317 - Km 02 - (Saida p/ Campo Mourao) - Fone: (044) 225-2748
Fax: (044) 225-2547 - CEP 87065-000 - Cx. Postal 451 - MARINGA - PARANA

INSCR. EST. 701.03961-01

PARANA:

(041) 757-2003
((Hs) Z)l l(“)‘)

ALM. TAMANDARE .
CAMBE oo
CAMPO MOURAO
CURITIBA ......... ,
PARANAGUA .......coovirivnnen Fone/fax:

((Hl) 318'7 15
(041) 423-7272

MINAS GERAIS:

ARAGUARI ......cociniiinainn Fone (034) 241-2102

SAO PAULO:

(018) 324-1953
(018) 622-2880

ASSIS ... Fone/fax:
ARACATUBA .. Fone/fax:

BARRA BONITA ...t Fone/fax:  (014) 641-3201
CAMPINAS ..o Fone: (019) 240-5176

Fax: (019) 240-4075
OURINHOS ..........c.occceiiens Fone/fax:  (014) 522-7068
RIBEIRAO PRETO. Fone/fax:  (016) 615-0022
SAOPAULO e Fone/fax:  (011) 877-0395

muitas realizagoes. A diretoria 96/97 ino-
vou, promovendo Reunides Abertas ao
publico, quando eram debatidos temas
pertinentes ao sexo feminino, sempre
com a presenca de palestrantes.

O Conselho realizou feiras ponta
de estoque, prestou homenagens ao
sexo feminino no Dia Internacional da
Mulher e auxiliou outros departamen-
tos em promocoes da Diretoria Execu-
tiva. As mulheres participaram de even-
tos promovidos pela Faciap, CDL e ou-
tros conselhos de associacoes comer-
ciais e industriais.

ENS EMPRESARIOS
Seguindo o dinamismo que mar-
ca a Diretoria Executiva da ACIM, o
Conselho do Jovem Empresario reali-
zou intmeras promocoes nestes dois
anos. Foram palestras, seminarios, e
visitas a empresas que se sobressaem
no cenario nacional. O ponto alto foi o
Semindrio Paranaense de Empreende-
dores e Jovens Empresarios, realizado
juntamente com o Sebrae. O evento
atraiu centenas de pessoas ao teatro
Kalil Haddad. Palestrantes de renome
nacional discutiram temas muito atuais.
O presidente do Copejem, Paulo
Roberto Viscardi, divide com toda a
equipe os ‘méritos pelo trabalho desen-
volvido pelo Copejem nos tultimos dois
anos. “Nossa diretoria foi formada por
jovens bastante dinamicos, e além dis-
to recebemos o apoio de jovens de ou-
tros 6rgaos, como Sebrae e Consultoria
Janior da UEM", ressalta Viscardi.

JOVE

TURISMO E EVENTOS

Um dos bracos fortes da ACIM é
a Camara de Turismo e Eventos, coor-
denada pela empresaria Sénia Uliana.
Juntamente com o Conselho Municipal
do setor, a camara vem discutindo e ela-
borando projetos para dinamizar o tu-

]



ASSOCIACAO

COMERCIAL E

INDUSTRIAL DE

MARINGA

ALLIANCE
Av. Mandacaru, 1851
fone: 224-1775

Ind. e com. de equip. eletrénicos

SILK MAQ

R Joubert de Carvalho, 804
fone: 222-9427

Com. de méq. de costura

MAO UNICA

Rod. PR. 317 Km 01

fone: 262-2135

Ind. e com. de confeccoes

GUARU COLCHOES
Av. Kakogawa, 1351
fone: 263-4948
Comércio de colchodes

BELINHA CONFECCOES
Rod. PR. 317 Km 01

fone: 225-2434
Com.atacadista de confecgoes

TEXAS COUNTRY
Av. Sao Paulo, 374
fone: 223-4818
Com. de roupas de
couro e acessorios

POLO MODAS

Av. Lucilio de Held, 669
fone: 228- 3825

Com. de confecgoes

CENTRAL CHAVES

Rua Néo Alves Martins, 2465
fone: 223- 2363

Com.e serv.em chaves,
fechaduras e papelaria

A S PNEUS

NOVOS S0cT08

Av. Colombo, 1766 — fone: 222-5125
Com.varejista de pneus e cimaras

DEPOSITO DAMIAO

Av. Mandacaru, 962 - fone: 224-9708
Comércio de materiais

de construcao

ELETRO MODA
Av. Brasil, 3293 - fone: 226-8001
Com. de eletrodomésticus '

DECORACOES FATIMA

Av. Brasil, 2284 - fone: 226-397.
Com.e serv. em decoracao,
cortinas e persianas

THB PAPELARIA

Av. Sao Paulo, 1005 - fone: 222-1457
Com.varejista de livros,

jornais, revistas e papelaria

FARMACIA DROGAO

Av. Sao Paulo, 362 — fone: 223-4091
Comeércio de medicamentos

e perfumaria

NEON MODAS

Rua Santo$ Dumont, 2971

fone: 226-2112

Comérecio varejista de confecgoes

MARMORARIA
THELMA E TANIA

Av. Morangueira, 1310
fone: 263-2266

Com. de pedras decorativas
e arddsia

OTICA VISOOTICA

Rua Santos Dumont, 2681
fone: 226-2622

Com.de produtos 6ticos

FOR COUNTRY
Av. Maua, 3094 - fone: 226-6324
Com. de confecgoes

TONINATO

Av. Pedro Taques, 1941
fone: 224-5221

Ind. e com. de confeccoes

MAGAZINE BABUXE
Av. Cerro Azul, 1371
fone: 227-6249

Com. de confecgoes

YAMAGAS

Rua Santos Dumont, 1731
fone: 223- 1450

Com. de pecas p/ fogoes

SUPERMERCADO NETO

Av. Laguna, 2118

fone: 227-3293

Com.varejista de secos e molhados

BOLA 7 LOTERIAS
Av. Getulio Vargas, 194
fone: 222-6465
Agéncia lotérica

COMPANY OF BYTES

Av. Herval, 349 - fone: 222-9078
Com. de equip. e mat. de
informatica/ comunicacao

MULTI FRIOS ALIMENTOS
Rua Jalbas Rodrigues Alves, 118
fone: 224-0799

Com. e Repres. de frios e laticinios

CHEIRO VERDE
Rod. BR. 317 Km 0,5
fone: 262-2137

Com. de confecgoes

SUPLEMENTO ESPECIAL - MARCO/98
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MADEIREIRA PLAMAZONIA
Av. Juscelino K. de Oliveira, 732
fone: 226- 2982

Com.atacadista e

varejista de madeiras

LOTERICA MARINGA
Av. Gettlio Vargas, 236
fone: 226-4184

Agéncia lotérica

BAINHA COM ARAME
Av. Herval, 230 — fone: 226- 9074
Com. de confecgoes

QUADRA UM

Av. Maua, 307 —sala 01

fone: 222-1226

Com. varejista de confecc¢oes

NEW START

Rua Joubert de Carvalho, 623
fone: 226-3105

Ind. e com. imp. e exp. de

prod. naturais, asses. #m eventos

BEM BARATO
Av. Brasil, 3650 — fone: 227-1070
Com. varejista de confecgoes

CONSTRUPISO

Av. Kakogawa, 906 — fone: 263-6374
Com. varejista de mat.

de construcao

DROGARIA NACIONAL

Av. Brasil, 4216 — fone: 222-5273
Com.de medicamentos

e perfumaria

HOUSE DECORADORA

Av. Brasil, 2904 — fone: 222-7461
Com. varejista de tecidos, carpetes,
artesanato e prest. de servigos

SOTAO

Av. Sao Paulo, 120 L/202
fone: 221-2202

Com. varejista de confeccoes

HOSPITALAB

Av. Carlos Gomes, 479
fone: 224-1818

Com. varejista de
material hospitalar

pPEPOSITO BRASILIA
Av. Morangueira, 751
fone: 263-3536 N
Deposito de materiais
de constru¢ao

I()2

HERVAL CABELEIREIROS
Av. Herval, 474 - fone: 227-0082
Saldo de cabeleireiros

HITEC TELECOMUNICCOES
Av. Anchieta, 542 - fone: 226-2900
Com.de equip.p/telecomunicagoes

MOTO SPORT

Av. Brasil, 2462 — fone: 226-2748
Com. de pecgas para

motos e bicicletas

ESCRITORIO DE
CONTABILIDADE TREVO

Av. Brasil, 3278 — fone: 226-9894
Escritério de contabilidade

CASA SAO PAULO
Av. Colombo, 7838 — fone: 262-3882
Com. de mat. de construgao

LADO A

Rua Santos Dumont, 2871
fone: 222-6171

Com. varejista de confeccgoes

0 PREGAO

Av. Brasil, 5197 - fone: 262-3469
Com. varejista de

mat. de construgao

MERCAPECAS

Av. Morangueira, 1197
fone: 263-7571

Com. de auto pecgas e
prest. de servigos

CONTINENTAL RENT A CAR
Rua Santos Dumont, 1442
fone: 222-5838

Locacao de veiculos

CONSULTE

Praga Ouro Preto, 106
fone: 228-1802

Escritério de contabilidade

REPRESENTACOES
COMERCIAIS BANFER
Rod. PR 317 KM 6,5 BOX 01
Ceasa - fone: 224-2337
Representagdes comerciais

PLANETA BIKE
Av. Maua, 3037 — fone: 227-2771
Com. varejista de bicicleta e pegas

APOIO INFORMATICA
Av. Sao Domingos, 147
fone: 263-2818

Com. de suprimentos p/
informatica e assist. técnica

MARINGA MEDICINA NUCLEAR
Rua Silva Jardim, 160

fone: 262-1114

Servi¢o de medicina nuclear,
exames, diagnosticos e laboratorio

CARRETAS HALLEY
Av. Maud, 1648 — fone: 227-3841
Ind. e com. de reboques

PONTO LUZ
Av. Brasil, 4475 — fone: 262-3755
Com. varejista de mat. elétricos

CAIUA
Av. Colombo, 5292 — fone: 263-6477
Com. varejista de prod. automotivos

E.C.P. PLANEJAMENTOS,
PROJETOS E OBRAS

Av. Parigot de Souza, 198
fone: 224-5412

Construcao civil

CONFECCOES NAT’S

Rua Joubert de Carvalho, 127
fone: 222-5581

Ind.e com.de confecgoes

e armarinhos em geral

DAKOTA VIDEO LOCADORA
Rua Gurucaia, 147

fone: 222-4331

Locadora de fitas de video

MODA 10

Av. Pedro Taques, 1851

fone: 228-2397

Com. varejista de confecgoes,
armarinhos e presentes

BLESS

Av. Brasil, 3569

fone: 263-2377

Com. varejista de confecgoes

e artigos de couro

PROCAMP INFORMATICA
Av. Pedro Taques, 2580 sala 04
fone: 228-3929

Servicos, processamentos

de dados, treinamento

em informaética

DIKAS E MANIAS
Praca das Américas, 190
fone: 226-0944

Com. varejista de



confeccoes e armarinhos

THALIA CONFECCOES
Av. 19 de Dezembro, 529
fone: 262-3984

Ind.e com.de confecgoes

ESTANCIA ZAUNA

Rua Santos Dumont, 882

fone: 223-4601

Administradora de bens préprios

CIT
Av. Brasil, 3264 — fone: 226-9856
Com. varejista de tecidos

DATADOCTOR

Av. Parand, 242 - 10° andar
sala 1002 - fone: 227-0756
Com. de computadores,
impressoras, suprimentos,
progr. p/computadores etc

FERRAMENTAL
Av. Brasil, 4962 — fone: 224-2794
Com. varejista de ferragens

SPYDER SOM

Av. Colombo, 6955 - fone: 262-3017
Com. varejista de pegas e acess.
p/ veiculos e prest. de servigos

CEBRAC INFORMATICA
Av. Duque de Caxias, 579
fone: 226-7196

Escola de informatica e
assessoria empresarial

POSTO NOVA MARINGA

Av. Cerro Azul, 2259

fone: 223-2781

Com.varejista de combustiveis
e prest.de servigos

PREMA

PREMOLDADOS MARIALVA

Av. Arq. Nildo Ribeiro da Rocha, 2469
fone: 222-7413

Construgao Civil

CONSTRUCOES &
EMPREENDIMENTOS PKZ

Av. Arg. Nildo Ribeiro da Rocha, 2527
fone: 222-7413

MARCON MARINGA
CONSTRUCOES CIVIS

Av. Arq. Nildo Ribeiro da Rocha, 2469
fone: 222-7413

CONATUS CONSTRUCOES CIVIS

Av. Arg.'Nildo Ribeiro da Rocha, 2527
fone: 222-7413

MARY BELLA

Av. Sio Domingos, 1392

fone: 973-0073

Com. de confecgoes

e presentes

CASA DO MICRO

Rua Néo Alves Martins, 1886
fone: 226-3144

Com. varejista de

equip. p/ informatica

RASTELI

Av. Parana, 874

fone: 223-3739

Com. varejista de confecg¢oes

SERITELAS

Av. Sao Paulo, 832
fone: 226-2831

Com. varejista de prod.
p/serigrafia em geral

HELENA CONFECCOES

Av. Brasil, 2974 — fone: 226-8389
Com. varejista de confeccoes

e complementos

OPALOCKA

Av. Herval, 240 loja 06

fone: 227-0245

Com. varejista de confeccoes

JOINVILLE MALHAS

Rua Néo Alves Martins, 2398
fone: 226-0085

Com. varejista de confeccoes

CARVAO ARCO-IRIS

Av. Pion. Vitério Marcon, 410
fone: 224-0423

Ind. e com. de carvao vegetal

ARJOMAR CONTAIEILIDADE
Rua Itajai, 482 — fone: 226-3588
Escritério de contabilidade

ODONTOMAR

Rua Santos Dumont, 1482
fone: 222-6824

Clinica e Plano de Odontologia

BANCO BMG

Av. Getulio Vargas, 162
fone: 226-0202
Instituicao financeira

DALLAS MOTEL II
Av. Morangueira, s/n Km 03

fone: 228-3133
Servicos de motel

SUELY DA SILVA

CORREIA - CONTABILIDADE
Av. Vereador Nelson Abrao, 1306
fone: 626-4505

Escritério de contabilidade

CASA DA QUIMICA MARINGA
Av. Colombo, 6971

fone: 224-6337

Ind. e com. de prod. quimicos

ANTENAS SPECTRON

. Av. Brasil, 912 — fone: 226-6033
" Com. e instalagoes de antenas

e equipamentos

BARAPEL
Av. Colombo, 7499 - fone: 225-1818
Com. de auto pecas

SATICO IMOVEIS
Av. Prudente de Moraes, 212
fone: 226-6271

Servicos imobilidrios

AUTO MECANICA AREAS
Av. 19 de Dezembro, 625
fone: 224-1922

Com.de auto pecas e
oficina mecanica

CENTERBOI
Av. Paissandt, 776 — fone: 222-8281
Com. atacadista de carnes

JOCAUPE AUTO PECAS
Av. Morangueira, 260
fone: 263-5774

Comeércio de autopecas

ADVOCACIA WALTER BIAGI
Rua Joubert de Carvalho, 623
fone: 222-8094

Escritério de advocacia

BABY’S STUDIO

Rua Joaquim Nabuco, 452
fone: 224-1915

Com. varejista fotograficos

HELP CAR

Av. Colombo, 6000
fone: 972-7512
Oficina mecanica e
com. de auto pecas

CRISTAL TINTAS
Av. Morangueira, 611
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fone: 263-2144
Com.varejista e atacadista
de tintas e mat. de construgao

MARINGA CICLES

Av. Morangueira, 1210

fone: 263-6473

Com. e serv. de reparos de bicicletas,
eletrodomésticos, brinquedos

CLINICA VETERINARIA EUROPA
Av. Euclides da Cunha, 1016

fone: 224-3991

Medicina veterindria

BALANCEL

Av. Colombo, 4667 — fone: 227-0407
Com. e assist. técnica de

balancas comerciais e industriais

LOYDI PLASTICOS

Av. Ademar Bornia, 2303
fone: 264-2020

Ind. e com. de
embalagens plasticas

GRANISUL MARMORARIA
Av. Colombo, 421 - fone: 228-5144
Ind.e com.de marmores

GRAFICA & EDITORA VESA
Av. Sao Domingos, 1770

fone: 222-1496

Industria grafica

METALURGICA
CONTINENTAL II

Av. Maua, 1091 - fone: 227-1331
Ind. e com. de prod. metalirgicos

LIVRARIA NOVA CANAA
Altos da Estacao Rodovidria
salas 27 e 28 — fone: 222-5143
Com.varejista de livros,
jornais, revistas e papelaria

INJEPLAST

Av. Major Afonso
Dalambert de Oliveira, 58
fone: 264-2606

Ind. e com. de embalagens
e artefatos de plasticos

SANSAO

COM. DE FERRAGENS

Av. Brasil, 4836 — fone: 262-2298
Comércio de ferragens

MACADI ROLAMENTOS
Av. Brasil, 4820 - fone: 224-2856
Com. varejista de auto pegas

DEPOSITO CASTOR
Rod. Sincler Sambatti,

» Lote 1/1 Q 52 - fone: 226-6454
~ Com.varejista de

materiais de construgao

MOVEIS HARUA DO BRASIL
Rua Antonio Volpato, 3720
fone: 264-1504

Ind. e com. de mdveis

FLORICULTURA ROSELANDIA
Rua Néo Alves Martins, 3326
fone: 224-1088

Com.varejista de

plantas e flores

BIRMINGHAM

PRODUTOS DE LIMPEZA

Av. Sincler Sambatti, 5344

fone: 226-1500

Ind.e com.de produtos de limpeza

ATUMATUR
Av. Brasil, 818 - fone: 226-4279
Agéncia de viagens e turismo

CASA DO QUELJO
Av. Rio Branco, 320 - fone: 225-3979

Com.varejista de
produtos de laticinio

POTENCIAL HUMANO
Rua Demétrio Ribeiro, 150
Apto. 404 - fone: 223-4857
Psicologa

FAZENDA PAULA

Av. XV de Novembro, 89
Apto. 402 - fone: 223-0843
Agropecudria

SOLLAND TURISMO

Av. Luis Teixeira Mendes, 495
sala 02 - fone: 262-9900
Agéncia de viagens e turismo

ITC SERVICOS ELETRICOS
Rua José Bula, 418

fone: 228-5123

Instalagoes elétricas

SCHINCARIOL
Av. Guaiapd, 3607 - fone: 228-7936
Com. atacadista de bebidas

LOC TUDO

Rua Pedro Sanches, 120
fone: 224-6004

Locagao de equipamentos
p/ construcao civil

EVEREST ESCOLA

DE REDACAO

Av. Prudente de Moraes, 784
fone: 224-7610

Cursos de aperfeicoamento
profissional e pré- vestibulares

YNBRAS PATENTES E MARCAS
Rua Santos Dumont, 2166

fone: 226-5900

Registro de

marcas e patentes

INGA CONSULTORIA

DE SISTEMAS

Av. Cerro Azul, 1253 - fone: 226-6188
Consultoria, assessoria

e desenvolvimento de sistemas

ATACADAO DE LINGERIE
Av. Brasil, 3593 - 2° andar
fone: 227-6944

Com. de lingerie, confec¢oes
e armarinhos em geral

RECUPERADORA CANCAO
Av. Morangueira, 1382

fone: 263-1177

Com. varejista de auto pecas

GOPAR

Rodovia PR 317 no. 7006
fone: 228-1412

Ind. de produtos de
limpeza e polimento

ELETRONICA GPL

Av. Herval, 698

fone: 226-4252

Com. varejista de
componentes eletrénicos

GREMASCHI CONTABILIDADE
Av. Brasil, 4948 - fone: 262-1141
Escritério de contabilidade

e assessoria empresarial

LEAO CAR

Av. Tiradentes, 1070 - fone: 225-3939
Comércio e

estacionamento de veiculos

BRASTAUB

Av. Brasil, 1606 - fone: 227-0714
Com. de pecas e assisténcia
técnica em eletrodomésticos

SO COLCHOES

Rua Santos Dumont, 2173
fone: 226-1692

Com. varejista de colchées

"I SUPLEMENTO BSPRCIAL . MARCOSS



rismo em Maringa. A Camara é a res-
ponsavel pelos concursos de Decoracao
e de Fotografia, sempre com temas na-
talinos (pdg. 20) realizados em 1996 e
em 1997, em parceria com o Sivamar.
A iluminacdo da Catedral foi o ponto
alto dos trabalhos da Camara. O projeto
teve apoio da Prefeitura Municipal e do
jornal “Gazeta do Povo”, de Curitiba. O
monumento foi transformado em uma
imensa “arvore de Natal”.

TRANSITO

Em 1996, a ACIM promoveu o II
Ciclo de Debates Sobre Seguranc¢a no
Transito, em parceria com o Programa
Maringaense de Seguranca no Transi-
to. A entidade reuniu representantes de
toda comunidade e levantou problemas
e solugdes para melhorar o transito ma-
ringaense. Um dossié com estes proble-
mas e solucoes foi entregue aos entao
candidatos a prefeito por Maringa e en-
viado as autoridades municipais e esta-
duais.

CASA MERCOSUL

Em janeiro de 1997, a ACIM for-
malizou parceria com o Sebrae e Pr_e-
feitura Municipal e passou a adminis-
trar a Casa Mercosul. Novas parcerias
foram feitas com o Cexpar, Trade Point
e Eurocentro. O érgao fornece mi!ha-
res de informacoes sobre oportunida-
des de negdcios aos empresériqs, pro-
move viagens de negocios a feiras no
exterior, e realiza cursos na area. O
objetivo é estimular principalmente
negocios de exportagao.

INFORMATICA .

A Camara de Informétlca'da
ACIM ¢ uma das responsdveis pela im-
plantacio do projeto Softex 2000 em
Maringa. A luta é para que a cidade pos-
sa desenvolver softwares para exporta-

¢do. Outro objetivo da Camara é buscar
tecnologia para agregar aos produtos
locais e se transformar em pdélo tecno-
logico.

REVISTA ACIM

Em agosto do ano passado, a Re-
vista ACIM, principal meio de comuni-
cacao da entidade com os associados,
ganhou cores, tornando sua leitura mais
acessivel. Diretor da publicacao ha 10
anos, o empresario Luiz Carlos Masson
diz que a revista precisa ficar em
sintonia com 0s novos tempos. “As mu-
dancgas eram necessdrias e os resulta-
dos foram aprovados pelos nossos leito-
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Costa Curta promove abertura
da Moda Parana

Jantar Interbairros: presenca de
politicos e lideres empresariais

il

res”, diz.

CAPITAL E TRABALHO

A relagao Capital e Trabalho dei-
xou de¢ ser um tabu e se constituiu em
tema permanente de discussao dentro
da ACIM. Em setembro de 1997 a en-
tidade promoveu um Férum sobre o
assunto. Especialistas de renome in-
ternacicnal vieram para Maringd e
debateram com mais de 200 pessoas,
entre erpresarios, sindicalistas e ad-
vegados. ¢s necessidades de mudan-
¢as na [ egislacao Trabalhista e a cri-
acao de um Nucleo de Conciliagao
Extrajucicial.

Promogoes do Conselho da Mulher:

sempre um Sucesso ”

CARIMBOS:
convencionats ¢ automaticos.
datadores ¢ numeradores.
almofada e tinta

Sinénimo de qualidade

~
|
|
|

HLi-Maringa
A lider em carimbos autematices
ESCRITORIO:

pastas. grampeadores.

furadores até 250 fls..
consultoria em informatica.

Compras e vendas de computadores usados

Rua Néo Alves Martins, 2.670 - Galeria Madri - Sala 14
DISK CARIMBOS FONE/FAX: '044) 226 1918

r

Um presente diferente!
Caneta ¢/ carimbo
personalizado.




2

Os associados da ACIM elegeram,
no ultimo dia 18 de fevereiro, o empre-
sario Jefferson Nogaroli para a presi-
déncia da entidade. Nogaroli encabeca
a chapa tnica “ACIM 2000” e sucede ao
atual presidente Hélio Costa Curta. A
cerimoOnia de transferéncia do cargo
serd no dia 12 deste més, na Camara
Municipal.

A futura diretoria ja esta traba-
lhando ha pelo menos um més. Virias
reunioes foram realizadas, inclusive em
finais de semana. “Muitos dos membros
da diretoria sao novos e precisam co-

DIRETORIA EXECUTIVA

Presidente:
Jefferson Nogaroli

19 Vice-Presidente:
Luiz Ajita
2° Vice-Presidente:
Antonio Donizete Fermenton
Dir. p/ Ass.do Comércio:
Ariovaldo Costa Paulo
Dir. p/ Ass.da Industria:
Carlos Walter Martins Pedro
Dir. p/ Ass. Prestacio de Servicos:
Lourdes de Fatima Refundini
Dir. p/ Ass. Com. Exterior:
Paulo Meneguetti
Dir. p/ Ass. Comunitarios:
Luiz Roberto Marquezini
Dir. p /Ass. de Inf. Cadastrais:
Edmar Arruda
Dir. p/ Ass. Socio-Econoémicos:
Carlos Anselmo
Dir. de Financas e Patrimonio:
Claudio Haruo Mukai
Dir. de Eventos e Promocoes:
Elizabete Francisca Emidio
Dir. de Relacoes Publicas:
Paulo Roberto Alves Marques
Dir. da Revista ACIM:
Luiz Carlos Masson

S—prevETT—

iretoria toma
posse dia 12

Hélio Costa Curta transmite, no proximo dia
12, a presidéncia da ACIM para Jefferson
Nogaroli, atual diretor de Comércio Exterior

nhecer bem a estrutura interna da
ACIM. Além disto, nosso plano de tra-
balho precisa ser bem delineado. Quan-
do assumirmos, ja saberemos exatamen-
te o que e como fazer”, explica Nogaroli.

O presidente eleito promete uma
gestao transparente, onde os associados
serao sempre ouvidos, e de muito tra-
balho. “Nao adianta realizarmos even-
tos ou campanhas que nao sejam do in-
teresse do empresario. A ACIM precisa
ser profissional: o associado paga e tem
que receber servicos de qualidade em
troca”. Quanto ao plano de trabalho,

CHAPA “ACIM 2000

Dir.da Ag. ACIM/Alvorada:
Edivaldo Alves da Silva

CONSELHO DELIBERATIVO

Paulo Morais Badan, Reginaldo Nunes
Ferreira, Sabas Martins Fernandes, Carlos
Roberto Previdelli, Noemi de Oliveira
Seravalli, Gilson Odair Barbieiro, Jorge
Toyofuku, José Gomes Ferreira, José
Rubens Abrao, Cleide Tono Freitas Noronha,
Valdir Pignata, Claudomiro Siroti, Ali
Saadeddine Wardani, Antonio Donizete
Busiquia, Sebastiao Carlos Abrao.

COPEJEM - CONSELHO
DO JOVEM EMPRESARIO

Presidente:
Luiz Fernando Ferraz
Vice-Presidente:
Edson Nakagawa Nishimori
Dir. p/ Eventos do Comércio:
Marcos César Gameiro Obice
Dir. de Eventos da Prest. Servicos:
Daniela Zoccal Zanutto
Dir. p/ Eventos Comunitarios:
Paulo Roberto Viscardi
Dir. p/ Eventos Socio-Econdmicos:
José Orlando Trevisan
Dir. de Financas:

Joio Mantovan

Membros da nova Diretoria Executiva

Nogaroli diz que este serda extenso.

“Poderemos pecar pelas tentati-
vas, nunca pela omissao”, costuma di-
zer. Desta forma, ele ressalta que mui-
tas diretrizes serao elaboradas, desde a
continuidade do processo de qualidade
total, que estd em andamento, moder-
nizacdo constante da ACIM, até a par-
ceria com entidades e Poder Publico no
sentido de lutar pelo desenvolvimento
econdmico e social de Maringa. Veja o
perfil e o que pensa o presidente eleito
na secao “Entrevista”, na pagina 07 des-
ta edicao.

Rogério Yabiku
Dir. de Relagoes Publicas
Luiz Eduardo G. Borin
Dir. de Inovagoes Tecnoldgicas
Sandro Bertoni

CONSELHO DA MULHER
EMPRESARIA E EXECUTIVA

Presidente:
Solange de Paula
1* Vice-Presidente:
Maria Luacia Fernandes
2% Vice-Presidente:
Maria Alice Pinatti
1¢ Secretaria:
Sandra Mara de Carlo Ceranto
2% Secretaria: _
Silvia Cristina Franchini Rezende
1% Tesoureira: o v
Leonita Ap. Prestes Tarosso -
2% Tesoureira:
Nilva Cardoso El Ghoz
Diretora Adjunta/Juridico:
Heloisa Vecchi
Dir. Adjunta/Mestre de Cerim.:
Cleide Pinto
Diretora Adjunta/Rel.Puablicas:
Wilma Maria R. Beloto
Diretora Adjunta/Rel.Pablicas:
Maria Inés Provin Szwmezak
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Em Maringd, a Unimed cresce 25% ao ano. Sao 527
médicos, que atendem todas as especialidades. Como
saude nao é so assisténcia médica, ha investimentos
também em espofte e lazer

A Unimed, maior cooperativa
médica do Brasil, possui 320 unidades
em todo pais. Sao cem mil médicos que
atendem a 12 milhoes de brasileiros. Os
numeros impressionam também em
Maringé, onde a empresa tem 527 mé-
dicos que atendem 60 mil associados. E
cobre todas as especialidades. Mas, a
cooperativa nao esta contente. Esta sem-
pre inovando e cresce 25% ao ano.

O presidente da Unimed em Ma-
ringa, Reynaldo Brovini, apresenta vari-
os fatores para explicar o crescimento
da cooperativa. Em primeiro lugar, colo-
ca a qualidade dos servigos prestados.
“A populacao esta priorizando a satude e
existe muita dificuldade com relagao aos
servicos puiblicos”, ressalta o médico.

Segundo Brovini, outra vantagem
é que a Unimed é uma cooperativa. “O
usudrio é atendido pelo préprio dono da
empresa, 0 que garante um atendimen-
to de exceléncia”, diz. Ele destaca diver-

UTI Aérea: mais agilidade

Brevini: parceria com a Prefeitura

viabilizou a Copa Unimed de Jogos Escolares

sos servigos, como a UTI Mével, para
remocao terrestre, e a UTI Aérea. Ou-
tra vantagem é que a liberacao de con-
sultas e exames pode ser feita pelo te-
lefone, através de linha direta, ndo ha-
vendo necessidade de deslocamento até
o escritério.

Uma caracteristica importante do
sistema é o credenciamento universal.
Toda a rede Unimed de médicos, labo-
ratérios, servicos de radiologia e hospi-
tais de todo o pais estd a disposi¢ao do
usudrio da cooperativa. “E o tnico ser-
vico de assisténcia médica com corre-
dor em todo territério nacional”, expli-
ca o presidente.

NOVOS SERVICOS

Em breve, os usuarios da Unimed
terdo a disposicao uma farmadcia, onde
poderao adquirir produtos com pregos
inferiores aos de mercado. Outro servi-
co que esta sendo estudado é a implan-

no transporte de pacientes em longas distancias

tacdo da internagao domiciliar. “Muitas
patologias necessitam de cuidados, mas
nao de ftternacao”, frisa Brovini. Nes-
tes casos, os pacientes ficarao na pro-
pria casa, recebendo a visita de médicos
e enfermeiras.

Para as empresas, a Unimed esta
preparandc um servico de prevencao e
assisténcia na drea da saiide ocupacio-
nal. E que boa parte dos empresarios
descénbece ds normas de Seguranga no
Trabalho. Hoje, o Ministério do Traba-
lho exige exames periddicos de funcio-
narios, ben1 como um esforco rigoroso
das empresas no sentido de evitar ris-
cos a saude do trabalhador.

Em termos regionais, a Unimed
tem melhorado o atendimento aos usu-
arios do sistema. Nos ultimos dias, fo-
ram abertos trés escritérios regionais,
em Nova Esperanca, Mandaguari e
Astorga. No inicio deste més esta pre-
vista a abertura de um novo escritério
em Marialva.

PARCERIAS

Em Maringd, a Unimgd tem par-
ticipado de campanhas comunitarias em
conjunto com a Prefeitura e Secretaria
Municipal de Saiade. No ano passado,
por exemplo, a cooperativa participou
ativamente de campanhas de vacinagao.
Uma nova parceria ja foi formalizada,

_ desta vez para incentivar o Banco de

Leite.

Na 4rea esportiva, a cooperativa
realiza junto com a Prefeitura a Copa
Unimed de Jogos Escolares, envolven-
do todos os colégios da cidade. Os times
de futebol profissional e de volei de Ma-
ringa também sao patrocinados pela co-
operativa. “Acreditamos que o conceito
de satde seja mais que assisténcia: en-
volve aducacao, esporte, alimentagao,
enfim. lazer, qualidade de vida”, explica
Broviri.
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Seguro Saude
Bamerindus

A HSBC Seguro Satide Bamerin-
dus estd oferecendo vantagens aos as-
sociados da ACIM. Na reabertura de
novas inclusoes, em fevereiro, a empre-
sa apresentou uma nova apdlice, espe-
cial para os associados, com grandes
descontos. Para se ter uma idéia, o va-
lor mensal de uma apdélice individual
para pessoas na faixa dos 22 aos 45 anos
é de R$ 115,00. Para o associado, a mes-
ma apolice saira por apenas R$ 65,79. O
seguro saude oferece intimeras vanta-
gens, entre elas, cirurgia cardiaca, aten-
dimento nacional, ndo ha limite de con-
sultas e exames e prevé cobertura para
acidentes de trabalho. A comercializa-
¢ao é feita pela Patrone Seguros (044
262 2134) e Saude Plena (044 224 0881).
O novo plano foi apresentado a direto-
ria da ACIM pelos gerentes de contas
Dinar Hofstaetter e Carlos Cesar
Angelozi, e por Valteir Patrone, da
Patrone Seguros, e Manoel Luiz da Sil-
va, da Satude Plena.

A cidade de Maringa esta na edi-
¢ao 98 do Guinness Book, o livro dos re-
cordes, por ter plantado 26.300 arvores
em 15 minutos. A iniciativa coube ao
Lions local, que reuniu 20 mil estudan-
tes no dia 26 de novembro de 1997. As
mudas foram plantadas. o Parque
Alfredo Nyffler, Jardim Botanico, Parque
do Ingd, Conjunto Ney Braga e um fun-
do de vale na zona oeste.

Casa nova
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A agéncia Nossa Propaganda esta
de casa nova. A empresa comemora em
98, 6 anos de atuacdao no mercado. Com
a equipe reforcada, se prepara para a
conquista de novos clientes. A nova sede
da Agéncia fica na Rua Antonio Salema
406. O telefone é (044) 227 0537.

da Agricultura

0O Governo Federal lancou um
programa para ajudar as cooperativas
que esta sendo denominado “Proer da
Agricultura”, e que deverd injetar no
setor mais de R$ 2,5 bilhoes, sendo R$
1,5 para renegociacao dos prazos das
atuais dividas, com reducao de juros, e
R$ 1 bilhao para novos investimentos.
No Parana, 40 cooperativas estao cadas-
tradas para fazer parte do programa e
deverao consumir cerca de R$ 550 mi-
lhoes que o Governo Federal repassou
ao Estadual. No Brasil existem 1.400 co-
operativas e cerca de 400 deverao se
candidatar ao beneficio.

Proei
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MARINGA

Um evento de sucesso nao ocorre por acaso
HOTEL
[

Odontologia

Sera realizado em Maringa o 11
Congresso Internacional de Odontologia.
A promocao é da Associacao Maringaen- *
se de Odontologia juntamente com o
Departamento de Odontologia da UEM.
O evento sera no Teatro Calil Haddad de
21 a 24 de maio.

Softex

Seis empresas de informaética da
regiao tiveram projetos aprovados pelos
coordenadores do Programa Softex 2000,
no final de fevereiro: Visual Music, Data
Doctor e Cordon, de Maringa; Critérius,
de Arapongas; Auto Soft e Tracer de Lon-
drina. A Digital Studio, conseguiu a re-
novacao da bolsa. Apenas trés projetos
foram reprovados. A andlise foi feita por
uma banca formada por técnicos de
Maringa, Londrina, Brasilia e Curitiba.
Os projetos aprovados serao financiados
pelo Governo Federal dentro do Progra-
ma Softex 2000, que visa sobretudo a cri-

- acao de software para exportac¢ao. O co-

ordenador da Camara de Informatica da
ACIM, Mauro Cordon, diz que a cidade
da mais um passo em direcao ao tao so-
nhado pélo tecnolégico. Ele lembra que
quatro empresas maringaenses ja tive-
ram projetos aprovados pelo Softex 2000
e que a cidade ja conta com um laborato-
rio repassado pelo programa.

I( i 1B 8 I
Nos dias 17 e 18 de abril sera
ralizado no auditério do Colégio Marista
em Maringa um seminario sobre Quoci-
ente Emocional Multiplas Inteligéncias

O Hotel Deville ¢ 6 lugar ideal para a realizacao
do seu evento. Sio 4 saldes com capacidade para 400 pessoas,
equipados com sistemas de audiovisual ¢ comunicagio.

e Neurolinguistica. Segundo os organi-
zadores, o tema interessa também as
empresas, ja que hoje se admite produ-
tividade em varios niveis de acordo com
os diversos tipos de inteligéncia do
individuo.

Até com pessoal especializado para atendé-lo, cuidamos de todos os detalhes.
Assim vocé nio se preocupa com nada ¢ 0 sucesso acontece naturalmente.

Av. Herval, 26 - Centro - Fone: (044) 226 1001 - Fax: (044) 226 1977 - Central de Reservas: 0800 411866
E-mail: deville@wnet.com.br




L.edo Car

Expocorp’98

De 14 a 16 de abril, sera reali-
zada no World Trade Center, em Sao
Paulo, a segunda edi¢ao da Expocorp,
féorum e feira pronta de solucdes de
informatica e telecomunicacoes. O
evento é voltado exclusivamente para
gestores de empresas em geral, e de-
vera reunir fornecedores de
informadtica de segmentos variados,
que envolvem hardware, software,
comunicacgdes, internet, automacao,
bancos de dados, software de gestao
empresarial, financas e administra-
¢do, servicos de suporte, projetos e
consultoria.

Negocios do Bairio

A Prefeitura de Maringd e o
Conselho de Desenvolvimento Econo-
mico-Codem, lancaram em fevereiro
o projeto Negocios do Bairro, uma
iniciativa que visa promover o desen-
volvimento econémico dos bairros da
cidade. A proposta é pesquisar as con-
di¢oes de cada bairro, realizando uma
espécie de censo socio-econdémico, e
a partir das informacoes levantadas,
planejar estratégias para desenvolver
0 comércio e a industria de cada loca-
lidade.

Foi inaugurada em fevereiro em
Maringa a agéncia de veiculos Leao Car,
do grupo Guimaraes, que tem 30 anos de
tradicdo na Lapa, em Sao Paulo. A em-
presa negocia carros de todas as linhas,
“0 Km” e usados. Um dos diretores, Rony
Cezar Guimaraes, garante que a Leao
Car possui “o melhor preco de carro ‘0
Km'’ da regiao”.

Bamerindus

O HSBC-Bamerindus da Pracga
Rocha Pombo esta sob nova geréncia.
Depois de um periodo de cinco meses em
Cascavel, o maringaense Levi Félix da
Silva assumiu a geréncia geral daquela
agéncia. Com 16 anos de banco, Levi
atuou durante muito tempo na agéncia
Bamerindus do Maringa Velho. Ele
retornou em janeiro.

SCPLCs

No dia 14 de marco a ACIM
sedia uma reuniao do Centro Esta-
dual de Coordenacido e Atendimento
ao Crédito no Parana. Durante o even-
to, vai haver uma palestra do vice-pre-
sidente comercial da Camara de Diri-
gentes Lojistas - CDL - da capital de
Minas Gerais, Belo Horizonte, José An-
gelo de Souza. A entidade mineira é
modelo no pais nos servigos de prote-
¢ao ao crédito.

Colégio eleitoral

Foi langada em Maringa uma
campanha para elevar o ntimero de
eleitores do municipio dos atuais 174
m:l para 200 mil. O alvo sdo os estu-
dantes com idade entre 16 e 18 anos e
as pessoas que moram e trabalham
em Maringd mas que ainda tém seus
titulos em outros municipios. O Nu-
cleo Regional de Ensino calcula que
ex:stam mais de 10 mil alunos com
idade superior a 16 anos, que sao po-
tenciais eleitores. O presidente da
Camara Municipal de Vereadores,
Ulisses Maia, considera que se a ini-
ciativa for bem sucedida elevara a
importancia da cidade no cenério po-
litico estadual.

O maior patriménio de uma empresa
s&o as pessoas que trabalham nela.
Elas constroem, fabricam, produzem,
& vendem, enfim, geram lucros.
Qualidade e produtividade estao diretamente
A U D E ligados ao bem-estar dos funcionarios.
4 \ 3y A saude deles é também a
Y a salde da sua empresa.
b 4 de sua empreSd? A Santa Casa de Maringa sabe das suas
\ necessidades, por isso, desenvolveu um plano
‘ especialmente para a sua empresa.

Como estd a

Senia Casae Qpelacional

Solicite a visita de um dos nossos representantes
e conheca todas as opgdes de coberturas.

)
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\ ABRAMGE

Associacao Brasileira de
Medicina de Grupo

Santa Casa

Saude

Rua Furtado Mendonga, 245 - Telefax: 227-3630
E-mail: scasa@netsix.com.br

PHOCUS



Granado assume a Sert

O ex-presidente da ACIM, Pedro Granado, assume pro-
metendo priorizar a geracao e criacao de empregos

O ex-presidente da Diretoria Exe-
cutiva da ACIM e atual presidente do
Conselho Deliberativo da entidade,
Pedro Granado Martines, assumiu no
ultimo dia quatro a Secretaria do Empre-
go e Relacgoes do Trabalho-Sert do Gover-

. no Jaime Lerner. Granado sucede Joni
Varisco, que deixou o cargo para se can-
didatar nas préximas eleicées.

Pedro Granado assumiu prome-
tendo lutar pela manutencao e geracao
de empregos e também pela qualificacao
do trabalhador. “Teremos pouco tempo
pela frente - oito meses até o final do
Governo - mas faremos o possivel para
realizar um bom traballro pelo Parana”,
frisa Granado.

O secretario destaca que existem
varios programas em andamento e ou-
tros que serao criados. Um projeto que
ja esta na Assembléia Legislativa é o
Banco Familiar, que prevé um fundo ad-
ministrado pela Sert para financiar mi-

croempresas. Outro programa é o
“Galpoes da Producao”.

Granado explica que o objetivo da
secretaria é construir em parceria com
0s municipios cerca de 200 galpoes em
todo o estado. Cada galpao abrigaria va-
rias empresas, com o governo dando
apoio administrativo e financeiro.

Pedro Granado pretende passar
dois ou trés dias da semana em Marin-
g4, quando atendera os prefeitos da re-
giao. Isto dara mais agilidade aos nossos
trabalhos”, enfatiza.

ACIM

Pedro Granado é empresario do
ramo imobilidrio e da construcao civil.
Foi presidente da ACIM na gestao 94/95.
Entre as principais realizacoes, estao a
modernizacao da entidade, principal-
mente do SCPC, assinatura de convénios
que beneficiaram os associados, realiza-
cao de eventos como cursos, palestras,

=
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Granado: representante de
Maringa no Governo Lerner

seminarios, almocos empresariais, feiras
ponta de estoque e a Feipar Moda, entre
outros.

Anomeacao de Pedro Granado foi
bem recebida pela comunidade de Ma-
ringd. O atual presidente da ACIM, Hé-
lio Costa Curta lembra que o secretario
tem uma atuacdo comunitaria bastante
destacada, além de ser um empresario
competente. O presidente eleito, Jeffer-
son Nogaroli, diz que a indicacao foi ex-
celente. “Trata-se de um empresario di-
namico, que vai nos representar condig-
namente”.

Alvaro Miranda:
trabalho pela comunidade

Maringa perdeu no inicio deste
ano o empresario Alvaro Miranda. Ele foi
um homem que lutou pelas causas comu-
nitarias, tendo sido presidente da ACIM
por duas gestoes 74-75 e 76-77, presiden-
te do Lions Clube e Diretor Financeiro
da Saopi, na gestao Joao Paulino. Foi tam-
bém professor colaborador da UEM.

Natural de Barra Mansa, no Rio
de Janeiro, Alvaro Miranda era formado
em Quimica Industrial. Veio para o
Paranda em 1949, para administrar um
sitio de café que possuia em Mandaguari.
Dez anos depois se mudou para Marin-
ga, onde fundou a Mercantil Miranda.
Fra casado com EI;m Zancarli, com quem
teve trés filhos: Alvaro Miranda Filho,
que hoje administra a Mercantil; Ana
Maria Fernandes e Maria Alice Fernan-
des; e 0s netos André, Mariana e Allan.
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Um homem de visio

ACIM

Na presidéncia da ACIM, Alva-
ro Miranda trabalhou nao sé pelos as-
sociados, mas pela comunidade. Ele
lutou, por exemplo, pela implantacao
do curso de Agronomia na UEM, em
1977. Em editorial na Revista ACIM,
Miranda explicou: “Nossa principal ta-
refa é a defesa e o interesse do co-
mércio e da industria, todavia estes
setores dependem direta ou indireta-
mente de nossa agricultura e esta de-
pende diretamente dos agronomos
para obter melhor producao e melhor
rendimento técnico’.

Entre os principais trabalhos de-
senvolvidos pela ACIM na gestao de Al-
varo Miranda, estao a luta contra as res-
tricoes ao crédito, contra taxas de juros
elevadas, melhorias no transportes fer-

Maringa deve seu desenvolvimento a homens como
Alvaro Miranda, que lutaram pelas causas comunita-
rias. Ex-presidente da ACIM, ele deixou um legado de
muitas conquistas

roviario, apoio as reivindicacoes da Pre-
feitura Municipal, dinamizacao dos ser-
vigos internos da ACIM, e fundacao da
Cacimpar - Coordenadoria das Associa-
¢oes Comerciais do Norte do Parana

REVISTA ACIM )

Foi durante a gestao de Alvaro
Miranda que a Revista ACIM comecgou
a ganhar o formato atual. Antes, a pu-
blicacao simplesmente se resumia a
mudancas na legislacao e outros da-
dos técnicos. Em 77 houve mudancas
na diagramacao e adocao de fotos e
matérias. Amigo de Alvaro Miranda,
o atual diretor da Revista ACIM, Luiz
Carlos Masson, destaca: “Ele era um
homem de visao, que trabalhou pelas
causas comunitarias e auxiliou Marin-
g4 no seu desenvolvimento”.



Bxpoingd muda
para mefhor

Os organizadores mudam o layout da feira, realizam obras
de infra-estrutura no parque de exposicoes e programam até

uma feira de informatica para a Expoinga 98

A 26.% Expoingd, parceria da So-
ciedade Rural de Maringa com a Médulo
Eventos, traz nova concepcao a versao
98, que sera realizada entre 7 e 17 de
maio no Parque Internacional Francis-
co Feio Ribeiro. O diretor da Mddulo,
El6i Michels acredita que, com as atra-
¢oes que estao sendo programadas, a
exposicao devera atrair mais de um mi-
lhdao de pessoas.

Uma dinamica empresarial mo-
derna valoriza mais a Expoingd, ja tra-
dicional dentro do calendario nacional
de exposicoes. Segundo os organizado-
res, havera mudanca no layout do even-
to, com harmonia e integracido na dis-
tribui¢do de dreas destinadas a agrope-
cudria, comércio, indistria e servigos, e
atividades de lazer.

Entre as obras de infra-estrutu-
ra realizadas ou em andamento, os or-
ganizadores destacam a reforma dos
currais — para comportar a exposi¢ao
de aproximadamente 5.000 animais; am-
pliacao da area de estacionamento para
associados, visitantes e expositores;
melhoria da iluminagdo; e novo pogo
semi-artesiano com reservatorio eleva-
do para atender ao acréscimo de  pu-

blico. o
Os organizadores definiram as

Para El6i Michels, novo layout valoriza a Expoinga

atracoes artisticas (veja box), progra-
mando shows com grupos e artistas po-
pulares que estao entre os melhores do
Brasil, além dos tradicionais rodeios, lei-
16es, exposi¢ao de animais, e do parque
de diversoes que trard muitas novida-

Programacao

Dia

08 SEXEA-FEITA ©oveevrvreermmsememsmsmssissssssases
09 SADAAD ovooveveereeeseesmsssesssmmsssssessssanss
10 AOIMUIEO .ovrrrrveeeerrssssesssmmssssssmsssssseess
11 SegUNAA-feira coooorrrevemmsssssssssseeees
12 {erQa-FEITa .ovvvevwersssssessssssssssssssssssses
13 quarta-feira .........oeeeessmeeenmesmeeeeeness
14 qUINEA-FEIra ...ocovevemenmesesesessesensesess
15 SEXLA-FOITA .oovevereereremnmnemsnsmsmsasasssssess
16 SADAAO cvvveeeeeiieeecmiiremesmmmmemmseeeees
17 AOMUNZO ovovervorieerennsememsessessinsinseeess

Atracao .

Grupo Molejo
Rodeio
gy

............... B 'd\:l()

Karametade

Zezé di Camargo e Luciano
Art Popular

E o Tchan

Daniel

Carrapicho

Sandy & Junior

des para adultos e criangas. Na pecua-
ria, haverd destaque para as racas
simental, limousin, ranKing de nelore,
além de ovinos, suinos, caprinos, equi-
nos, e a novidade: avestruz.

Um item priorizado pela organi-
zagdo é a seguranca. A iluminagao den-
tro do parque de exposi¢oes serd me-
lhorada e a venda de bebidas alcodlicas
vigiada. Tudo estd sendo preparado vi-
sando o bem-estar dos visitantes e ex-
positores.

Outra novidade da Expoingd
98 é a feira de informatica Expotech
Event - Exportable Technology
Event, que acontecera paralelamen-
te dentro do periodo. Planejada pelo
Professor Carlos Sica, coordenador
do Departamento de Informatica da
UEM, o evento sera realizado em
ume area de 2.000 m?.
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Heloisa Vecchi
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A Camara de Turismo e Eventos
da ACIM vai entregar os prémios para
os vencedores dos Concursos de Deco-
racao e de Fotografia “Natal 50 Anos”
no dia nove de margo. A solenidade sera
na sede da entidade. Houve um total
de 50 trabalhos inscritos nos dois con-
cursos - 38 no de Decoracgdo e 22 no de
Fotografia.

O concurso de Decoracao foi di-
vidido em seis categorias. O 1° lugar em
cada categoria recebera o prémio de R$
500,00 e o 2° colocado R$ 300,00. Fize-
ram parte da Comissiao Julgadora do
Concurso de Decoragio a artista plasti-
ca e decoradora Elen da Silva: a colu-
nista de “O Diario”, Rose Ortega; a co-
lunista da “Folha de Londrina”, Carmen
Ribeiro; representando a Prefeitura Sil-
via Cristina Goya; a vice-reitora da

Shopping Mercadorama

UEM, Neusa Altoé, e a publicitaria Ma-
ria Aparecida Coquemalla.

O vencedor do Concurso de Fo-
tografia foi o reporter fotografico do
jornal “O Estado do Parana”, Marco
André Lima. Ele fotografou a “Casa do
Papai Noel” e recebera R$ 500,00. Em
Segundo lugar ficou o fotégrafo Apa-
recido Antonio Martins - conhecido
como Danger - que fotografou o edi-
ficio Maison Royale, e recebera R$
300,00.

A Comissao Julgadora do Concur-
so de Fotografia foi formada pelo publi-
citario José Maria Botelho Gebrim, da
Santa Licia Propaganda; pelo gerente
da Ueta, Hiroaki Kimura; e pelos foté-
grafos Tabajara Marques, da Prefeitu-

ra, e Joao Mantovan, representando a
ACIM.
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Maison Royale



0 SUCESS0

Com quase 40 anos de atividades, a Copam ja
_contabiliza a perfuracao de cerca de 5 mil pocos
semi-artesianos. Hoje, a empresa alia um passa-
do de suc€sso com um futuro promissor

No ano que vem, a Copam Pocos
Artesianos completara quatro décadas de
fundacao. Sao Poucas as empresas em
Maringa com tal longevidade. Fundada
em 1959 pelo italiano Dr. Guidubaldo
Mori Ubaldini, a Copam resistiu a mui-
tas tempestades e hoje atua em varios
estados brasileiros, entre eles o Parana,
Santa Catarina, Sdo Paulo e Mato Gros-
S0.

Com o falecimento do Dr. Guidu-
baldo Ubaldini em 1980, a Copam pas-
sou a ser administrada pelo filho, Rena-
to. Consta nos arquivos da empresa a
perfuracao de mais de cinco mil pogos
semi-artesianos. Um trabalho que conta
com a fidelidade dos clientes. Fidelida-
de garantida pela qualidade, responsavel
também pela conquista de novos merca-
dos.

HISTORIA

A Europa vivia um periodo de re-
Cuperaciao no pés-guerra, quando o ita-
liano Guidubaldo Mori Ubaldini decidiu
Mmudar-se para o Brasil. Na época, 0 pais
era tido como um eldorado e embalava o
sonho de muitos aventureiros, dispostos
a vencer novos desafios. Recém-forma-
do em advocacia, Ubaldini desembarcou

Novas tecnologias: pocos prontos
€m um ou dois dias

no Brasil em 1949. Passou por vdrias ci-
dades paranaenses, antes de instalar-se
definitivamente em Maring4, quando
fundou a Copam.

O “sertdao” paranaense era gran-
de, desenvolvia-se com velocidade e ha-
via a necessidade de dgua. Muita agua.
Furava-se pocos nos quintais das casas e
até nas calgadas. Assim, servi¢o nio fal-
tava para a nova empresa. Ubaldini teve
que usar muita criatividade, pois na épo-
ca nao havia qualquer fabrica de equipa-
mentos para perfuracao de pocos no Bra-
sil.

O italiano fabricava suas préprias
sondas de perfuracdo e ferramentas. O
trabalho era artesanal e a perfuracao de
um pog¢o semi-artesiano demorava no
minimo o prazo de um més. Em 1968, o
empresario expandiu seus negocios, ad-
quirindo uma propriedade na regiao Su-
doeste, onde passou a atuar também na
pecudria de corte.

MODERNIDADE

O ramo de perfuragao de pocgos
tem caracteristicas diferentes de outros
segmentos do setor produtivo. Durante
varias décadas, o avanco tecnoldgico foi
pequeno nesta drea, que mudou radical-
mente com a entrada de Fernando
Collor de Mello no Governo. A
Copam utilizou os equipamentos
fabricados por Guidubaldo
Ubaldini até 1992. Naquele ai.o,
Renato Ubaldini, estimulado pela
abertura de importacdes, adquiriu
um_egdipamento roto-pneumati-
co, ue reduziu de 30 para um ou
dois dias o prazo de perfuracao de
um poco.

Segundo Renato Ubaldini,
0 novo equipamento diminuiu o
custo de um poco em cerca de
35%, sem abrir mao da qualidade.
“Esta é uma luta constante nos-

Renato Ubaldini: otimismo
com relagao ao futuro

sa. Quanto mais baixamos os custos, mais
0 po¢o semi-artesiano se torna acessivel
aos pequenos produtores rurais, as indus-
trias e condominios residenciais em ge-
ral”, diz o empresario.

CLIENTES

Os condominios estdo entre os
maiores clientes da Copam. Nos tltimos
anos, tem aumentado o nimero de per-
furacoes para o setor industrial. Renato
explica que muitas indistrias tém sido
transferidas das grandes cidades para
municipios menores. Outra mudancga é
do certro para a periferia e parques in-
dustriais.

A perfuracdo em areas rurais tam-
bém tem aumentado. O produtor rural
tornou-se um empresario do campo.
Tudo o que ele faz, tem que ser com qua-
lidade, pois a concorréncia é grande e
ameaca a propria sobrevivéncia da pro-
priedade. “A 4gua é fundamental neste
processo”, explica Renato. Além da per-
furagao de pocos, a Copam também pres-
ta assisténcia técnica e recupera bombas
€ Compressores. <

Formado em Agronomia, Renato
Ubaldini diz que trabalho neste setor nio
se encerra ao final de uma jornada nor-
mal de trabalho, pois é preciso estar sem-
pre disponivel para emergéncias, tanto
em perfuragdes de tltima hora, como
manutengao de pocos em operagoes,
“porque dgua é um produto de primeira
necessidade”. Esta disponibilidade, se-
gundo ele, é o principal obstaculo
para que novos empresarios se arris-
quem no ramo. Além do que, sao ne-
cessdrios mao-de-obra especializada e
equipamentos de ultima geragdo para
ser competitivo.

“Meu Negécio” ¢ uma homenagem que "j“ l‘.\l
presta aos associados mais tradicionais.
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a vencer novos desafios. Recém-forma-
do em advocacia, Ubaldini desembarcou

Novas tecnologias: pogos prontos
€m um ou dois dias

no Brasil em 1949. Passou por vdrias ci-
dades paranaenses, antes de instalar-se
definitivamente em Maringd, quando
fundou a Copam.

O “sertao” paranaense era gran-
de, desenvolvia-se com velocidade e ha-
via a necessidade de agua. Muita agua.
Furava-se poc¢os nos quintais das casas e
até nas calcadas. Assim, servico nao fal-
tava para a nova empresa. Ubaldini teve
que usar muita criatividade, pois na épo-
ca nao havia qualquer fabrica de equipa-
mentos para perfuracao de poc¢os no Bra-
sil.

O italiano fabricava suas proprias
sondas de perfuracao e ferramentas. O
trabalho era artesanal e a perfuracao de
um po¢o semi-artesiano demorava no
minimo o prazo de um més. Em 1968, o
empresario expandiu seus negécios, ad-
quirindo uma propriedade na regiao Su-
doeste, onde passou a atuar também na
pecuaria de corte.

MODERNIDADE

O ramo de perfuracao de pocos
tem caracteristicas diferentes de outros
segmentos do setor produtivo. Durante
varias décadas, o avango tecnoldgico foi
pequeno nesta drea, que mudou radical-
mente com a entrada de Fernando
Collor de Mello no Governo. A
Copam utilizou os equipamentos
fabricados por Guidubaldo
Ubaldini até 1992. Naquele a0,
Renato Ubaldini, estimulado pela
abertura de importacdes, adquiriu
um_egdipamento roto-pneumati-
co, gue reduziu de 30 para um ou
dois dias o prazo de perfuracao de
um poco.

Segundo Renato Ubaldini,
0 novo equipamento diminuiu o
custo de um poco em cerca de
35%, sem abrir mao da qualidade.
“Esta é uma luta constante nos-

Renato Ubaldini: otimismo
com relacao ao futuro

sa. Quanto mais baixamos os custos, mais
0 pog¢o semi-artesiano se torna acessivel
aos-pequenos produtores rurais, as indus-
trias e condominios residenciais em ge-
ral”, diz o empresario.

CLIENTES

Os condominios estao entre os
maiores clientes da Copam. Nos tltimos
anos, tem aumentado o nimero de per-
furagoes para o setor industrial. Renato
explica que muitas indtstrias tém sido
transferidas das grandes cidades para
municipios menores. Outra mudanca é
do certro para a periferia e parques in-
dustriais.

A perfuracao em areas rurais tam-
bém tem aumentado. O produtor rural
tornou-se um empresario do campo.
Tudo o que ele faz, tem que ser com qua-
lidade, pois a concorréncia é grande e
ameaca a propria sobrevivéncia da pro-
priedade. “A dgua é fundamental neste
processo”, explica Renato. Além da per-
furacao de pocos, a Copam também pres-
ta assisténcia técnica e recupera bombas
€ compressores. 0

Formado em Agronomia, Renato
Ubaldini diz que trabalho neste setor nao
se encerra ao final de uma jornada nor-
mal de trabalho, pois é preciso estar sem-
pre disponivel para emergéncias, tanto
em perfuracoes de Gltima hora, como
manutenc¢ao de pocos em operacoes,
“porque dgua é um produto de primeira
necessidade”. Esta disponibilidade, se-
gundo ele, é o principal obstaculo
para que novos empresarios se arris-
quem no ramo. Além do que, sao ne-
cessarios mao-de-obra especializada e
equipamentos de ultima geracao para
ser competitivo.

“Meu Negdcio” ¢ uma homenagem que AC l..\l
presta aos associados mais tradicionais.
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Trinsito; sozinho, novo
cadigo nio ¢ suficiente

por Major Carvalho ‘

O transito brasileiro
demonstra eficicia que supe-
ra o objetivo buscado por atu-
ais guerras - uma morte a
cada 21 minutos - pelos da-
dos oficiais. Extra-oficialmen-
te, estima-se em mais de
50.000 mortes ao ano, além
dos traumatismos e danos
materiais que geram imensu-
raveis prejuizos ao pafs.

Rendamos aqui uma
homenagem a velha lei que,
se nao cumpriu seu papel a
contento, deveu-se ao desco-
nhecimento do seu contetido
e ao descaso que o assunto
merecia da sociedade, das
autoridades constituidas, e 2
quase certeza da impunidade.

O novo Codigo de
Transito Brasileiro surge
como tabua de salvagao, a fim
de restabelecer a ordem ao
crescente caos que, nem mes-
mo oficialmente se sabe a
quantas anda.

Contudo, somente
uma boa lei ndo basta se a
ela nao se agregarem outros
fatores, a exemplo de sua am-
pla divulgacdo (conhecimen-
to de seu conteudo), passan-
do pela aceitacao popular,
conscientizagao, responsabilidade e von-
tade politica.

O assunto transito nunca foi tao
falado, discutido e divulgado como ago-
ra. Esperamos que isto nao seja “fogo
de palha” e que a imprensa continye a
provocar discussoes e questionamentos,
evitando esquecimento. O fator da acei-
tagao popular é uma realidade, mostran-
do que a sociedade ansiava por provi-
déncias, até mesmo aprovando a linha
de extrema severidade que a lei apre-

S,
A 1
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Joao Mantovan

“Codigo de Transito Brasileiro,

conheca-o para poder

respeita-lo e exigir respeito”

senta. Com estes fatores superados,
resta a fundamental participacdo do
poder publico e demais autoridades em
aproveitar a carona e investir pesado,
senao com verbas, extremamente ne-
cessarias, mas escassas, pelo menos
com atitudes sérias e fortes, a fim de
garantir a sua aplicabilidade.
Nenhuma lei sobrevive 3 negli-
géncia, a certeza da impunidade e ao
esquecimento de sua real importancia.
Assim feneceu o velho codigo que nao
era estudado nem mesmo nos cursos

de Direito.

Passada a euforia da
novidade, o assunto tende a
cair na rotina, cabe pois as
forcas vivas da sociedade, dos
clubes de servigo, entidades
de classe, da imprensa e,
notadamente das autoridades
constituidas, evitar que isto
venha a acontecer, com vis-
tas aos objetivos que a nova
lei pretende atingir, ou seja,
a educacdo para o transito
com a formacao de novas
posturas e comportamentos,
sobretudo visando moldar as
geragoes futuras, tornando-as
menos agressivas e mais hu-
manas.

Todo esfor¢o é valido
para que a lei recém-nata
cumpra seus objetivos,
crescga forte, robusta, com
carater formado para se
impor pelo respeito, para
regozijo de todos e um pais
melhor.

Major Jose Crisoeno
Carvalho - Secretario de

Fransportes de NMaringd

ASSOCIADO

UTILIZE A VIDEOTECA DA ACIM
Sao 100 fitas de video, com temas como;

* Treinamento na 4rea de Vendas
* Motivacao Pessoal

* Gerenciamento

* Atendimento ao piblico e outros.

Fale com a Rosane ou Monika,
pelo telefone 221 5041,




Vi

no Parana

De 7 a 14 de marco/9s8

Todo o comércio da cidade estd em liquidacéo, assim como também,
hotéis, bares, restaurantes, casas noturnas, postes de combustiveis e
prestadores de servicos em geral. Por onde passar, seja no centro

ou nos bairros, vocé vai encontrar precos do ieito que vocé gosta.

E tem mais: ao comprar em

qualquer lugar identificado

pela promocéo, vocé ganha
=\ um cupom a cada 20 reais em

comprdas para concorrer a um
KA zerinho.

3 Aproveite!
A MARINGA LIQUIDA é tudo o que vocé esperava para
realmente comprar barato.

Cert. de Autor. n® 01/0099/98, expedido pelo Dep. de Protegao e Defesa do Consumidor - Secretar. do Direito
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'Z Voce wao viu nada igual/././
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Promogéo Realizagao Apoio

MARINGA

ASSOCIACAO COMERCIAL
E INDUSTRIAL DE MARINGA
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Fone: (044) 226-5601
tura@cybertelecom.com.b
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