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Ecologic

Iniciativa privada olha para o futuro,
investe em projetos ambientais e
contribui decisivamente para a qualidade

de vida da populacao.




ENMIPRESA CIDADLE
_

.ooo ISSQN SOBRE O PEDAGlO - Repasse de R$ 6,3 milhGes

pessoas resgatadas a 23 municipios, que os transformam em beneficios a populagéo.
de acidentes ‘ \

em 5 anos

OFICINA DE TRANSITO RODOVIARIO -

Todas as semanas, 80 escolares sao recebidos na
sede da empresa para um trabalho de conscientizagao.

RECICLAGEM DE MOTORISTAS - Palestras e cursos rapidos

sobre primeiros-socorros e como proceder diante de acidentes, em
conjunto com Sest/Senat.

CURSOS DE CAPACITAGAO EM
ATENDIMENTO PRE-HOSPITALAR - 55'000

Aulas ministradas em conjunto com o "_eicrl:'((”s
Departamento de Medicina da UEM. guinchados
em 5 anos

4-000 DISTRIBUICAO DE SEMENTES - No inicio da primavera,

postos de trabalho distribuigdo nas pracas de pedagio de sementes de espécies em
(diretos e extingdo (palmito jugara) em conjuntcicom o IAP/Londrina.

indiretos)

v Campanhas periédicas - Recolhimento de agasalhos e brinquedos para doagéo a entidades
de apoio a carentes.

v Vacinagio nas pracas de pedagio - Engajamento voluntario da empresa em campanhas
promovidas pelo governo federal

w’ Projeto Vamos Ler - Incentivo a leitura em escolas nos municipios de Apucarana
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Uma estrada mais moderna e mais humana “OO PARANA
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' Palavra do Presidente

A bandeira verde da
classe empresarial

cultura empreendedora que
pautou o sucesso individual
\ das empresas maringaenses,
'\, também tem norteado acoes
que beneficiam toda a sociedade. No
campo da responsabilidade social, o
cuidado com as questdes ambientais
tem levado a iniciativa privada a buscar
Solugoes para diversos problemas.
Entre os bons exemplos, destacam-se o
Programa Parana Rodando Limpo, que
teve total apoio da ACIM e o Cocamar
Ecolégica. E o mais importante é que,
além dos evidentes beneficios
ambientais, projetos como estes
também tém um importante cunho
social, envolvendo as cooperativas de
ex-catadores de papéis.

Como entidade que representa a
classe empresarial, estamos sempre
atentos a projetos ou leis que possam
interferir na atividade produtiva. Bem
diferente da necessaria reforma tribu-
taria, estamos diante de um arranjo
batizado de mini-reforma tributaria.
Aparentemente revestido de beneficios,
o projeto pode ter impacto negativo,
especialmente para o comércio. E bom
ficar de olho.

No més de setembro, o que nao
faltou dentro da ACIM foi trabalho de
todos os setores em prol do associado.
Promovemos palestras de alto nivel
como a do jornalista Carlos Alberto
Sardenberg, iniciamos um grande

Car;}c;s ::4%4}

De volta a sala de aula

Como professor de diversos alunos-
empresarios, observo que a participacao
deles na sala de aula é enriquecedora.
Eles estimulam os outros alunos ao
mostrar que cresceram em seus
negbcios, mas reconhecem a impor-
tAncia de ampliar a visdo através dos
estudos. A sala fica heterogénea e ha
uma intensa troca de experiéncias. A ma-
téria publicada nesta revista foi realmen-
te muito oportuna.

(José Carlos Barbieri, professor da
Unifama e Colégio Platio).

treinamento com os associados do
SCPC, lancamos a Agenda Integrada,
entre outros importantes projetos.

E para nés da ACIM, ja4 é Natal.
Teremos este ano a maior midia e a
maior campanha /de todos os tempos
com o sorteio de 10 carros zero quil6-
metro e atividades que vao resgatar o
espirito natalino. E fundamental que os
empresarios se contagiem e entendam
que as vendas tanto serao maiores,
quanto maior for a participacao de cada
associado. Contamos com voceés.

Ariovaldo Costa Paulo
Presidente da ACIM

Eleicoes

Muito pertinente a matéria sobre as
eleicoes, em que fomos alertados sobre
a importancia da escolha de nossos
deputados federais e estaduais. Num
pleito com tantas escolhas a serem
feitas, nao podemos nos preocupar
somente com os cargos de presidente,
senador e governador, pois NOSSOS
representantes em Brasilia e Curitiba sao
as pessoas que tem uma relacao muito
mais proxima com nossc municipio e
consequentemente com as nossas
necessidades. A
(Tininha Rodrigues, Diretora da Anima
Comunicagao).

Cartas para esta segdo podem ser enviadas para
aredagdo da Revista ACIM.

Fax: 3025-9619, e mail imprensa@acim.com.br
ou remetidas a Rua Basilio Saultchuk n®, 388.
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Administracio (60 Matutino /120 Noturno) Direito (60 Matutino/240 Noturno)

Arquitetura e Utbanismo (60 Matufino)
Biomedicina (60 Vespertino)

Ciéncias Biologicas (120 Noturno)
Ciéncias Contabeis (120 Noturno)
Comércio Exterior (60 Noturno)

Educagao Fisica (60 Matutino/I20 Noturno)
Enfermagem (60 Matutino/60 Noturno)

Farmacia ¢ Bioquimica (60 Matutino/I20 Notumo)
Fisioterapia (120 Integral)

Fonoaudiologia (60 Vespertino)
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Jornalismo (50 Noturno)

Letras Portugués / Espanhol (60 Noturno)
Letras Portugués / Inglés (60 Noturno)
Marketing (120 Noturno)

Medicina Veterinria (120 Integral)



Aé/ﬁLmo

Chegou a hora, 0 momento de definir 0 seu futuro.
Para tanto, ¢ importante saber quem vai
direciona-lo nesta nova caminhada.
Neste momento, torna-se imprescindivel
a escolha de uma Instituigdo de Ensino
experiente, que possa lhe oferecer, nao
apenas a confianga, mas também uma
estrutura fisica e humana capaz de
auxilid-lo no crescimento profissional.
Assim ¢ 0 CESUMAR -

Centro Universitario de Maringd , uma
Instituicdo voltada para a exceléncia do
ensino. Sao 30 cursos de graduagéo,

¢ mais de 7.000 alunos, distribuidos em 10 blocos,

102 salas de aula, 3 anfiteatros, 5 clinicas, 31 laboratérios,
bibliotecas, gindsios de esporte e 0 maior ¢ mais moderno
hospital veterinario da regido. Além disso, o quadro de
docentes, na maioria Doutores e
Mestres, estd apto a lhe proporcionar
qualidade de ensino voltado a era da
informagdo globalizada interligando
de forma efetiva teoria e pratica.
Esse ¢ 0 CESUMAR, uma Instituicao
séria, altamente qualificada e atenta &
sua formagdo humana e profissional.

Moda (60 Matutino/60 Noturno) Psicologia (50 Matutino/50 Noturno)
Normal Superior (60 Noturno) Publicidade e Propaganda (50 Noturno)

_ Nutrigao (60 Matutino/60 Vespertino) Servigo Social (60 Noturno)
Odontologia (100 Integral) Sistemas de Informagio** (60 Noturno) c E S U M A R
Pedagogia (60 Matutino/60 Noturno) Teologia (60 Noturno) LENTR?)UNIVE)ES TARIO DE MARINGA
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'Entrevista

“Lula vai ter que matar

dia’’

um ledao por

omem de posicoes fir-
mes, tido como um “jor-

. nalista

v

liberal”, Carlos

Alberto Sardenberg co-
nhece como poucos entre seus
pares a histéria da economia e o
cenario politico brasileiro. Tem 30
anos de profissdao e ja atuou nos
principais jornais do pais e nas
revistas de circulacdo nacional.
Transitou com sucesso pela midia
\mpraessa e também pela televisao e
radio. Foi reporter, redator e editor
dos jornais Folha de Sio Paulo,
Jornal d¢ Wrasil, O Estado de Sao
Paulo e das revistas Veja e Isto E.
Atualmente, além de ancorar o
programa CBN Brasil, o jornalista
apresenta o Programa Roda Viva (TV
Cultura), € colunista do Jornal O
Estado de S@o Paulo e colaborador
da Revista Exame.

@ Revista ACIM - Outubro/2002

No curriculo do jornalista consta
ainda o cargo de Coordenador de
Comunicacdo Social do Ministério
do Planejamento ( de 1985 a 1987)
e assessor da Reitoria da Unicamp
(de 1987 a 1988), ocasido em que
trabalhou na definicdo de cursos de
pés graduagdo em jornalismo.
Sardenberg também dirigiu a
sucursal do Jornal do Brasil em Sao
Paulo e o departamento de
Jornalismo da Rede Bandeirantes
de Televisao. E como se nao
bastasse, publicou dois livros:
“Aventura e Agonia nos Bastidores
do Cruzado (1987) e “Jogo Aberto”
(1989, com reportagens e entrevis-
tas sobre o Plano Bresser).

Em passagem por Maringé para
proferir uma palestra a convite da
ACIM, Carlos Alberto Sardenberg
concedeu a seguinte entrevista:

“Nesta eleicéo foi
possivel observar
mudancas importantes,
como por exemplo, a
Rede Globo que
completou um processo
de transformagao
iniciado com a abertura
democratica”

COMO O SENHOR AVALIA A
COBERTURA DA IMPRENSA NESTAS
ELEICOES?

Eu acho que foi melhor do que a
cobertura das Ultimas eleicoes, o que &
natural. Assim como os politicos
passaram por um processo de
aprendizado, também a imprensa
passou por este processo. Outra
mudanca positiva foi o estabe-
lecimento de regras pela justica
eleitoral. Nas primeiras eleicoes (apds
o Regime Militar) era muito dificil saber:
0 que podia e o que nao podia. Agora,
com a regulamentagdao mais especifi-
ca, a imprensa ficou mais a vontade
para trabalhar. Nesta eleicao foi
possivel observar mudancgas importan-
tes, como por exemplo, a Rede Globo
que completou um processo de trans-
formagao iniciado com a abertura
democratica. A emissora que nem
cobria as Diretas Ja, 15 anos depois €
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Outra emissora e bem melhor. Cobre a
€leicido com regras préprias e da
tempo igual para todo mundo. Eu
acho que a imprensa melhorou
bastante nesta eleicao.

CANDIDA S

Marketlng é uma fatalidade (risos).
Vai existir sempre, qualquer que sejaa
atividade. Mas nao acho ruim que se
€mpacote melhor as propostas, torne
Mais agradaveis os programas
eleitorais, de modo que mais pessoas
dassistam. E quanto a enganar o
eleitor pelo marketing, isto esta
Mudando. O que eu tenho ouvido de
analistas é que o publico consegue
distinguir muito bem uma proposta de
Uma jogada de marketing.

E um dos caminhos. O radio vai
tocar musica sempre. Mas o réadio
também tem uma fungao comunita-
ria. Ha varios caminhos bons para
trabalhar o meio radio. O importante é
que o radio no Brasil estd se pro-
fissionalizando. Durante muito tempo
O radio estava a servico de interesses
politicos ou religiosos, e isso desmora-
lizou muito o veiculo. E isso gracas a
Deus esta mudando. Hoje temos
radios tio profissionais quanto os
jornais.

RANDE DESAFIO DA
3 BRASILEIRA?

O grande desafio hoje é ganhar
dinheiro. A imprensa precisa vender
bem, aumentar seu publico e as
receitas de publicidade, porque senao
ganhar dinheiro, ndao €é imprensa
independente. Tem que ser inde-
pendente e com receita preveniente
de setor privado, porqus ser for
depender de publicidade publica
também esta lascada. A imprensa
precisa ter mais leitores, mais
ouvintes, mais telespectadores e com
isso ampliar sua receita. Ou seja,
atingir mais publico, atrair mais

publicidade e ganhar mais dinheiro.

STO SERIA UMA EVOLUCAO DO
OCESSO DEMOCRATICO?
Com certeza. Na democracia é
preciso ter instituicoes jornalisticas
muito fortes.

Isto ai € Uma encrenca. Todo mundo
diz que no Brasil € preciso aumentar a
exportacoes. Bom, qual € o mercado
mais rico do mundo? Os Estados

Entdo, eu ndo consigo
entender um esforco
de exportacdo, que
ndo seja o de
exportar para os EUA

ENCLIMA

AR CONDICIONA

R

Limpeza Robotlzada de Dutos

Servico de Instalacdo e Manutencao de Ar Condicionado
Limpeza Robotizada de Dutos

e
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Unidos! Quem é o consumidor que
mais compra mercadorias do mundo
inteiro? Os Estados Unidos! Entao, eu
ndo consigo entender um esforco de
exportacao, que nao seja o de exportar
para os EUA. Todos os paises em que
houve um extraordinario crescimento
nesta area, cresceram exportando
para os EUA, como o México, China e
Coréia. A primeira arrancada de
exportacoes do Japao foi para os EUA,
como parceiro privilegiado, que estava
saindo da guerra. Entdo, eu nao vejo
possibilidade de um pais se tornar um
grande exportador, sem exportar
para os EUA e sendo assim, a
ALCA é a grande oportunidade
de abrir este mercado. Entéo,
ou eu estou louco, ou a
gente deveria estar fazendo
forca pela ALCA. Mas ela
esta sendo tratada no Brasil
de uma maneira ideolégica,
como sendo um desejo dos
Estados Unidos, ou como diz
o Lula, de “anexar o Brasil”. Se
fosse verdade, existira nos EUA
uma imensa opiniao pablica a favor
da ALCA. E tem? A maioriala é contraa
ALCA, porque acredita que as fabricas
vao sair de la e vir para o Brasil. Os
sindicatos americanos sdo contra
porque acham que vao perder
emprego e os sindicatos brasileiros
pensam a mesma coisa. Um dos dois
esta errado. Nao é possivel que os dois
estejam certo aos mesmo tempo.
E QUESTAO DO PROTECIONISMO
1ERICANO?
Bom, falam que ndo querem a
ALCA porque os americanos querem
abrir nosso mercado, mas nao querem
abrir o deles. Mas ai o problemanéo é a
ALCA. Porque nao tem nada definido,
estd tudo em negociagdo. E um
processo de discussao e nenhum item
esta fora da pauta. Entao, por exemplo,
o Brasil vai chegar la e dizer aos
americanos que quer liberdade no aco
e eles vao dizer que querem liberdade
9ara  participar de compras gover-
namentais no Brasil. Ai faz-se as contas
€ manda balal £ a l6gica. Agora, se
Igzsoesl:)r::r:l::itj: de anexar o Brasil,
Ha stbrasina :tsr:Sstanam a favor.
ados nos EUA
que sabem que v&o perder. Vejamos o
que aconteceu entre os EUA e México
por exemplo. De fato muitas empresas,
americanas se deslocaram para o
México, mas ao mesmo tempo, muitos

@ Revista ACIM - Outubro/2002

outros setores cresceram nos EUA
gracas ao livre comércio. Entao o
emprego se deslocou. O que nao se
pode permitir é que, em defesa de um
setor atrasado na economia, seja
bloqueada a abertura comercial.

E A REFORMA TRIBUTARIA,
PORQUE AINDA NAO ACONTECEU?
A Reforma Tributaria nao acontece
porque o governo gasta muito. E por
qué o governo arrecada muito? Porque

gasta muito! Entao para fazer uma
Reforma tributaria de verdade, tem
que comecar com o corte de gastos.

HA QUEM GARANTA QUE O
FALTOU VONTADE PARA'O
GOVERNO IMPLEMENTARA
REFORMA \

Esta discussdo de falta de vontade
politica € uma bobagem. Porque o
Fernando Henrique néao faria? E coisa
boa, ele seria aplaudido, ganharia
votos com isto! Porque nao quer fazer?
S6 se fosse cretino! Ele ndo fez porque
ndao conseguiu, porque a Reforma
Tributaria significa mexer com
interesses dos governos estaduais,
definir como sera dividido o dinheiro,
quem vai pagar e quem vai deixar de
pagar. Nao é uma coisa sinlples:
Vejamos o ICMs. Onde vocé vai
cobrar o imposto? Onde o produto sai
ou onde chega? Como vocé concilia?
Tem que arbitrar, mas ai chega la no
Congresso e tem 0sS deputados que
sdo influenciados pelo interesse de
seus estados, e fica dificil desatar este
n6. E nao é dificil s6 no Brasil, a
Alemanha esta ha 20 anos discutindo
Reforma Tributaria e também tem
dificuldade. Agora, se vocé nao cortar
gasto publico, ndo tem reforma
tributaria.

“o Lula vai ter que matar

um ledo por dia. Vai
governar sob a pressao
para gastar de um
lads e a presséo

por fazer
superdvit de
outro”

e

COMO VOCE VE O
COMPORTAMENTO DO MERCADO
FINANCEIRO ATUALMENTE E
TAMBEM O FUTURO, CASO SEJAM
CONFIRMADAS AS PESQUISAS

' ELEITORAIS PARA PRESIDENTE?

Um governo Lula terd uma extrema
dificuldade. Porque vai ser cobrado, g
todo instante, pelos dois lados. Serj
cobrado pela sua turma, que O estj
elegendo com enormes expectativag
de que vai haver um rapido crescimen-
to econdmico, os salarios vao aumen-
tar, vai ter menos desemprego, Mais

gastos sociais Expectativas criadas
pela prépria oposicao com aquele
tipo de linguagem “que nao fez
porque nao quis’. Como eu
acho que nao é isso, que
muitas coisas nao foram
feitas porque realmente nao
foi possivel, eu acho que este
governo vai enfrentar uma
cobranca monumental. De
outra parte, o governo serg
vigiado diariamente pelg
mercado financeiro, que vai ficar
de olho se aumentou o déficit, se
aumentou o gasto. O mercadg
financeiro podia até topar algumag
coisas do Fernando Henrique Qque
estava la ha oito anos. Mas se a crisg
estoura no governo do PT nao vai ter
isto, o juro vai subir imediatamente,
enfim, ele vai ser cobrado dos dois
lados. Como alguém ja disse, “o Lula vaj
ter que matar um ledo por dia”. Vaj
governar sob a pressao para gastar de
um lado e a pressao por fazer superavit
de outro.

QUAIS DEVERIAM SER
INDEPENDENTE DE QUEM VE!
ELEICOES, OS DESAFIOS DO NOVO
PRESIDENTE?

Acho que a grande preocupagao é
com a reforma do setor pablico. A
primeira questao é a previdéncia, cujo
déficit aumenta todo ano. E fundamen-
tal a reforma administrativa, de tal
modo a conseguir uma redugao nos
gastos, ou pelo menos impedir que eles
continuem a crescer. E preciso fazer a
economia crescer e nao aumentar o
gasto puablico. E uma tarefa complica-
da.

ERGA UM
-ICIL?

O SENHOR ENX
HORIZONTE DIF
E um horizonte dificil. Nao é
impossivel fazer as coisas, mas @
preciso um governo determinado.

p———



Esta e completa

Credibilidade nao tem preco.
Pensando nisto, a ACIM renovou a
parceria que mantém com a Editel
para a confeccao e distribuicdo das
listas telefonicas de 2003. A razao
desta parceria € a credibilidade que a
Editel alcangcou em 17 anos de
tradicdago na publicacdao de Listas
Telefonicas no Parana, sempre
atendendo com eficacia os empresari-
os e honrando seus compromissos de
mercado.

Trata-se da lista mais completa,
com informacdées de assinantes
residenciais e comerciais das compa-
nhias GVT e Telepar. Além disso, traz
classificados e mapa da cidade.

A empresa Rendera, integrante da
Incubadora Tecnolégica de Maringa,
lancou no dia 30 de setembro um
software de gerenciamento de
conteGdo para internet, o Maktub 1.0.
O programa ja foi apresentado em
diversas rodadas de negocios e neste
meés sera apresentado no encontro
internacional Al-invest em Milao. O
software ja foi adquirido por empresas
do Parana, Rio de Janeiro e Distrito
Federal.
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Terminal rodoferroviario

H& pouco mais de um més a
Usina Santa Terezinha inaugurou
seu terminal de transbordo de
aclcar, calcario e fertilizantes.
Através de uma parceria com a
América Latina Logistica (ALL), a
Usina ira transportar aclcar e
receber calcario e fertilizantes. O
prOJeto gera 80 em pregos dlretos S

transporte de actcar. “ O terminal
atende nossas necessidades e
possibilita prestacdao de servigos
para terceiros. A logistica era
deficiente em Maringa e agora esta
se estruturando”, avalia o diretor
Administrativo-Financeiro da Usina
Santa Teresinha e membro do

Projeto vtfi;l;nclhoror logistica no transporte

095095'[,”0

“EL ma

DO RIO PARANA
PRAIAS - PESCA - LAZER - TURISMO

Longe de tudo que Ihe
incomoda e perfo de fudo
que vocé precisa.

INFRA-ESTRUTURA

COMPLETA
ESCRITURAS NO ATO

3 THEODORADO
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Presidente do PAM, Paulo
Rodrigues de Lima e o presidente
da Urbamar, Ronalde Ramos,
inauguram o novo enderego

Um pequeno hospital, com
centro de diagnostico, sala para
intervencdes cirargicas e clinica
com as principais especialidades.
Assim é o Instituto de Medicina
Integrada que o PAM inaugurou no
dia 26 de setembro. Moderno e
equipado, o Instituto oferece aos
clientes um atendimento personali-
zado. Seguindo o conceito america-
no “Day Hospital”, ha salas de
observacéao para os pacientes, tanto
adultos quanto criangas, permane-
cerem por até 12 horas. E uma das
novidades que esta deixando o0s
pais bem mais trangqiiilos, é a clinica
pediatrica que funciona até a meio
noite. O PAM existe ha 12 anos e
acaba de dar mais um importante
passo na direcdo dos conveniados.
O endereco do Instituto de
Medicina Integrada é Avenida
Brasil, 4493.

Expansao

A Dudony acaba de inaugurar
mais uma loja, desta vez em
Sarandi. A escolha deste endere-
:ﬁ;;i bastante estudada. Para a

oria da Dudony, Sarandi “é
uma cidade em franca expansao,
com grande potencial de consu-
mo e uma significativa massa
dalarial”. Além disto, ha um grande
namero de clientes da Dudony

——
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agitam a
noturna em Maringd

Além da badaladissima Car Wash
Night Club, no dia 18 de setembro
Maringa ganhou mais uma boate, a
Dot. Com capacidade para recepcio-
nar mil pessoas, o empreendimento
gera 33 empregos diretos e oferece
atendentes personalizados, como
malabaristas e barman, além de
possuir sistema de raio laser de
ultima geracao. Os empresarios

Wafer Light

A Lowgucar foi uma das cinco
empresas selecionadas entre mais de 70
para concorrer a categoria de alimento
inovador, durante uma das maiores feiras
de alimentas da América Latina, a Food
Ingredients. O evento foi realizado em
setembro, em Sao Paulo, e reuniu em-
presas que se destacaram no desenvolvi-
mento de alimentos. A Lowgucar con-
correu com o wafer light, produto que

que residem em Sarandi, o que
justifica o investimento. Em termos
de logistica, a nova loja pode ser
abastecida muito mais rapidamente
e movimentar seu servigo de entrega

com grande fluidez.
Esta é a 442 loja da rede, a maior

empresa do setor que é genuinamen-
te paranaense, comercializando toda
linha de moveis, eletrodomésticos,
informatica e celulares. A meta da
Dudony é estar presente em todas as
cidades do Parana.

Paulo Abrdo, Mané Abrdo, Josg
Roberto Marin e Rubinho Stortto saq
os proprietarios.

E em novembro, serad inaugurady
mais uma casa de shows. E a Velvet.
que terd 690m2 de area construida g
capacidade para 750 pessoas. A casy
possuira bar, boate e ambiente ao ar
livre e a previsao de investimento é de
U$$ 150 mil.

pode ser consumido inclusive por
diabéticos, porque o agucar foi totalmente
substituido pela maltodextrina, que nao |
provoca alteragao de glicemia. Além disso, |
houve reducdo de 30% do valor calérico
do produto e eliminou-se o efeito laxativo.
O wafer da Lowgucar recebeu o selo de
aprovacdo da Associacao Nacional dos
Diabéticos ANA

Dudon

Unidade de Sarandi é a 44¢ da rede Dudony
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Cerveja
com vinho

A empresa Gazzi estd lancando
um novo produto. Trata-se da Gazzi
Beer, uma bebida que mistura
cerveja e vinho e que tem teor
alcoolico semelhante ao da cerveja.
Depois de seis meses de pesquisa e

desenvolvimento, o produto esta
chegando ao mercado em embala-
gens long neck de 355ml. A Adega
Brasil é distribuidora exclusiva.

Produto é
novidade
em Maringa

Maringa Expoauto 2002

Entre os dias 15 e 17 de novembro
sera realizada no Parque de

Exposicdo Francisco Feio .

Ribeiro, a Maringa
Expoauto 2002. Entre
as atracdes do
evento, estao o
campeonato de som «%,
e exposicao de 500 N
veiculos antigos. O
evento tera ainda o
lancamento do pri-
meiro Encontro Estadual
de Automecénica e a 1
Inspecao Veicular, que séao
iniciativas do Nucleo Setorial de

Automecanicas. do Projeto Em-
preender. Havera participacao
\ ., do Clube do Fusca, Jeep
Clube e exposicao de
veiculos de com-
peticdo como Formu-
la 1 e Formula 3000.
O evento é promovi-
do pela AudioTech
Competicoes, orga-
nizado pela CR Even-
tos e conta com apoio
do Sebrae-PR, Faciap,
CACB e Nucleos Setoriais
de Automecéanicas do Projeto
Empreender (ACIM).

Metalmecanica 2002

Sera realizada, de 16 a 19 de
outubro, no Senai de Maringa, a
Metalmecanica 2002. A feira,
promovida pelo Sindimetal e pelo
Senai, trara para a cidade exposito-
res de renome internacional na area
de maquinas e equipamentos para o
setor. Empresas como Kohlbach,
Weg, Romi, Index/Traub, Oximig,
entre outras, estarao mostrando em
Maringa tecnologias utilizadas no
mundo todo. Além da exposi¢ao,
estdo programadas palestras técni-
cas durante o evento.

O objetivo dos promotores é levar
a empreséarios e trabalhadores da
inddstria metalmecanica as tecno-
logias de ponta disponiveis no
mercado nacional e internacional. O
setor metalmencanico do Noroeste é
um dos mais fortes do estado em

Palestras técnicas atrairam
muitos interessados em 2001

relacao a tecnologia, diversificacao
de produtos e nimero de empresas.
Maringa se destaca no cenario: na
década de 90 algumas empresas da
cidade foram pioneiras no interior
do estado na aquisicao de tornos
CNC, equipamentos computadori-
zados, que produzem pecas de alta
precisao.
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Carreiras de sucesso

Proe é primeiro estdgio para profissionais mais qualificados

pos seis meses de pesquisa, o

Instituto para o Desenvolvi-

mento Regional - IDR lancou o

Programa Regional de

Orientacao para Estagio - PROE,
que tem como missao promover a
integracao entre empresa e escola. O
objetivo é qualificar estudantes do nivel
médio e universitario.

A proposta do PROE é oferecer ao
estagiario condicGes para seu desenvolvi-
mento pleno, disponibilizando cursos e
formalizando parcerias, de forma a
possibilitar que estes estudantes acessem
cursos de idiomas e informatica, com
custos diferenciados, inclusive com bolsas
de estudo.

"O programa objetiva a integracédo entre
os futuros profissionais e as empresas
através do estagio. O empresario tera
acesso a um banco de dados de estagiarios

pré-selecionados, em condigdes de
atender a expectativa do empresario,
economizando tempo e recursos nas
contratacdes", comentou o diretor de
negocios do IDR, Fernando Linschoten.
Para o estagiario de informatica, Marcio
Geovani Tavares de Assuncdo, o PROE
possibilita que o académico atue em sua
area e o incentive a seguir carreira unir a

PROE

AD PARA ESTAGIO

Programa traz vantagens para
empresdrios e estudantes

PROE e seus objetivos

* Acompanhamento sistemdtico do estdgio
através de relatérios do coordenador do
curso, relatério da empresa com avaliagdo
do desempenho do estagidrio e avaliagdo
do estagidrio quanto as funcoes desempe-
nhadas dentro da empresa;

° Apoio e orientagio ao estagidrio, na
complementag@o de sua formagdo,

ofertando pdlesiras e cursos de qualificagdo,
alem de convénios com escolas de linguas e na
drea de Informdtica com custos reduzidos.

* Ao empresdrio interessado em ofertar
oportunidades de estdgio, o programa estd
fazendo uma selegdo.criteriose dentro do perfil
solicitado, reduzindo. custos' de selecdo e
encaminhando talentos do ambiente estudantil.

profissional. "Sem contar que depois que
comecei a fazer estagio, fiquei Maig
apaixonado pelo meu curso, poxs estoy
podendo unir a teoria com a pratica", diz.

Como o IDR é uma entidade sem fing
lucrativos, parte dos valores resultanteg
das atividades do PROE sera destinada j
pesquisa e apoio a cientistas, que poderag
desenvolver seus projetos com a ajuda do
Instituto. Este &, segundo o presidente do
IDR, Eduardo Daibert Aratjo, um dos
diferenciais do programa. "Vamos utilizar
NOSsO0s recursos, potencializar aquilo que ji
temos. E logico, racional e necessario,"
avalia.

Além de empregar varios estudantes, o
programa tem uma parceria com, AIESEC
IDR / PROE que tem com objetivo oferecer
a vinda de estagiarios de outros paises, e g
envio de estagiarios de Maringad para o
exterior.

* Isengdo de encargos sociais e trabalhistas,
decorrentes de ndo vinculagdo empregaticia,
permite G empresa o cumprimento de seu
papel social, ajudando a formar novas
geragoes de profissionais que o Pais
necessita, permitindo a empresa ampliar o
seu quadro funcional, técnico e administrati-
vo.

Cadostramento de Estudantes e Informagdes:
Rua Basilio Saltchuck, 388 - Fone: 3027-3327

e-mail: idr@idr.org.br

OLCHAO e POLTRONA /
COM VIBRO /

MASSAGEADORES

TODAS AS FUNCOES
ACIONADAS POR

CONTROLE REMOTO

* COMBATE O STRESS FiSICO E MENTAL

* RELAXA O SISTEMA NERVOSO
+ ALIVIA A TENSAO E O CANSACO

h O,

3 \"spc
N

0

* PREVINE A CELULITE E FLACIDEZ
* MASSAGEIA O CORPO E REGENERA AS CELULAS

Fone: (44) 269-5555 '“vy. T

Av. SAD PauLo, 240 (EM FRENTE A0 PARQUE oo IN
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Na Unimed o eleito é vocé

Ha muitos anos a Unimed Maringa vem liderando amplamente, em nimeros reais e em todas as pesquisas
de desempenho, porte e qualidade. Sdo 20 anos de servicos prestados a Maringa e regiao, com eficiéncia
comprovada, novos produtos e projetos exclusivos, sempre garantindo o' melhor em salde.

A Unimed Maringa elegeu o seu cliente, o usuario, como a grande prioridade.

Quem tem Unimed, tem muito mais em saude, com certeza.

O plano cooperativo &€ um sucesso,
com custo acessivel e vantagens Ny = A

: oo : O CardMed € um programa que garante
¢ aqui | A
aos ?ssomat%osada ACIM, OAB, AEAM : lcomp::neq §  descontos e vantagens aos usuérios
€ outras entidages. <+ ezhet Unimed Maringd, em lojas e empresas

wrnenr s da cidade. Conhega os detalhes.

A Clinica de Fisioterapia exclusiva

para os usuarios Unimed Marifiga, O Home Care oferece o conforto do
temlfta_strlétura e equipe altamente atendimento domiciliar, nos casos em
qualiiicada. /\ que isto € possivel. Outra vantagem
Home Care . H

o sad exclusiva de quem tem Unimed.
A UniFono é a clinica de
fonoaudiologia que atende sanpasnanon Em agosto de 2002 a Unimed |
exclusivamente aos usuarios Maringa completou 20 anos de bons

4
da Unimed Maringa. , unimed servios prestados. A marca de um
T momento especial da familia Unimed.

O projeto ProVida atua oferecendo

;:formafoes patra privengao, O Plano Universitario foi langado no
onm-es alrJe.au g-:ns Ma a0 més do aniversario da Unimed, para

ustanos,unmedivianngd: oferecer condigdes muito especiais

aos estudantes de Maringa e regiao.

Em 2002 a Unimed Maringa

conquistou a sua recertificagao | ——— 0 AT

ISO 9001, um resultado da S associados da’ em

dedicagéo e qualidade da equipe. Ac’M ’ 3?;0;3‘?:;20;:':&30 :;T;OSZUS planos. .
qualidade.

il i

Se vocé Rode ter muito mais, oo
ca

por que ficar com menos?

Ligue 227-7717

Av. Tiradentes, 1008 - Maringa - PR




Reforma Tributaria

No apagar das luzes,

a mini-reforma

A Medida Proviséria 66/02, que estd sendo chamada de mini-reforma tributdria, tem
tirado o sono de muita gente. Apesar de eliminar o efeito cascata de duas contribuicées
sociais para alguns setores, vai trazer aumento de custos para muitos outros

ito anos de governo FHC se
passaram e a reforma
tributaria tao prometida por
ele, nas duas campanhas
eleitorais ndo saiu do papel. Agora,
quase no fim do mandato, o governo
manda para o Congresso a Medida
Provisoria 66/02, editada em agosto
deste ano, que mexe com o PIS e a
Cofins, que estdao entre os inGmeros
tributos em cascata que existem hoje.

Mas a mudanca proposta pela MP -
que ainda estd em tramitacdao no
Legislativo - ao contrario de agradar,
trouxe preocupacao para os setores
produtivos. Muitos analistas econdomi-
cos acreditam que a mini-reforma
devera ter impacto negativo nas areas
de telefonia, energia elétrica, comércio,
servicos e alguns setores industriais,
especialmente aqueles que trabalham
com produtos de maior valor agregado.

A MP propée eliminar o efeito
cascata das duas contribuicoes sobre o
preco dos produtos, caso seja aprovada
como foi editada. Mas, em coritraparti-
da, aumenta a aliquota do PIS de 0,65%
para 1,65%.

Para analisar a situacao, basta citar
dados da Federacdo do Comércio de
Sao Paulo: o aumento da aliquota do
PIS vai fazer subir em 153% o recolhi-
mento das empresas prestadoras de
servicos que pagam o Imposto de
Renda sobre Lucro Real. A entidade
prepara sugestoes de mudancas na MP
para encaminhar aos presidentes da
Camara, do Senado e da Republica.

Pela caracteristica de cada um deles,
OS setores mais afetados pelas
mudancas pratiedmente nao serdo
beneficiados com o fim do efeito
cascata. O temor dos economistas &
que o aumento da aliquota do PIS
possa cair comp uma bomba nos custos
@ puxar para cima os pregos de muitos
produtos. Dai a previsdo dos mais
pessimistas de que o minipacote
tributario do governo devera ter, num
primeiro momento, efeito inflacionario.

@ revista ACIM - Outubro/2002
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Mini-reforma poderé prejudicar setor industrial

Norma do FMI: Na opinido de diversos
especialistas, com a mini-reforma o
governo deixa de atacar o principal
problema, que é histdrico no pais: uma
maquina administrativa inchada, que
nao funciona. Para o tributarista Ives
Gandra da Silva, diretor do Conselho de
Estudos Juridicos da Federagdao do
Comeércio de Sao Paulo, se o governo
quer melhorar a receita tributaria
deveria procurar cortar os desperdicios
e incentivar a geracao de empregos e
desenvolvimento. O aumento de
aliquotas e do peso dos tributos, na
opinido dele, gera o oposto, na medida
em que estimula a sonegagao e a
informalidade.

Para o tributarista, um dos fatores
que ndo permitem que o PIB do pais
cresca & o ultrapassado sistema
tributario brasileiro, que é extremamen-
te oneroso. E ele se mostra preocupado
com o futuro, porque entende que
nenhum dos candidatos a presidéncia

tem uma proposta consistente para
mudar este cenario.

As opinides quase sempre conver-
gem para o mesmo lugar: enquanto niao
houver um governo que promova uma
reforma tributaria ampla, acompanhada
de um programa sério para tornar
responsavel a relagdo gasto-
arrecadacdo, o pais ndo conseguira
entrar nos trilhos do crescimento
econdmico.

Tanto é verdade que a reforma
tributaria virou condigdo para conse-
guir empréstimo do FMI. No ultimo
acordo do Brasil com o Fundo ficou
estabelecido um “critério de desempe-
nho estrutural”, que prevé, principal-
mente, o fim da cumulatividade dos
impostos, uma critica antiga do FMI ao
modelo tributario brasileiro. O cumpri-
mento desse critério sera avaliado a
cada trés meses. Se o pais nao fizer a
licao de casa, cumprindo este critério,
o FMI suspende o desembolso
financeiro.




( A media provisoria 66/02 so voltara a pauta da
Camara dos Deputados apos as elei¢coes. O relator,
deputado Armando Monteiro, acredita que, ai sim,
as discussoes poderao ser aprofundadas. A Medida
Proviséria tem validade de 60 dias apos a edicao
que aconteceu em agosto - e s6 pode ser prorroga-
daporigual periodo.

A votacao da MP é uma das prioridades da base
governista logo apoés as eleicoes. A previsao € que o
tema volte a ser discutido entre os deputados
governistas ainda entre o primeiro e o segundo
turno, quando deve acontecer uma reuniao do
colegiado de lideres para tentar um consenso em
torno da matéria.

O deputado Federal Ricardo Barros, que € vice-
lider do governo na Camara, acredita na possibilida-
de da matéria ser aprovada, “apesar de ser um
assunto polémico, porque traz aumento de aliquota
para alguns setores. O governo vai trabalhar para
mostrar aos parlamentares que, no conjunto, a
medida é boa”, explica.

Ja a oposicao nao acredita na aprovacao. Para o
deputado Walter Pinheiro, vice-lider da bancada do
PT, se nao foi possivel avancar na reforma tributa-
ria na época de maior atividade no Congresso, sera
dificil agora com o esvaziamento promovido pelas
eleicoes. “Os deputados fizeram sua parte, propuse-
ram alternativas para a reforma tributaria. Mas, no
tempo habil, nenhuma foi aceita pelo governo”.

aprovacao
mini-reforma

Cartuchos de Tinta e Toner

eRemanufatifades ¢Compativels &l

. Suprimentos p/ Infermatica

Tedo dia é dia do

meio ambiente e da ecolegia.

P

Maguinas p/ Produgdo
de Cartuchos

?’;’ e
<6

o
{30 ECOLOGIC
1 A natureza agradece
44/218-7000

www.ecologic.com.br - televendas@ecolagic.com.br
DOMIMAR INDUSTRIA E COMERCIO LTDA.  Rodovia PR 317 Km 08 - Pqg. Industrial Sul Data 02 Quadra 54 - Maringa/PR CEP 87065-901
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O que pensam os empresdrios?

Jefferson Nogarolli
Presidente da Faciap

“0O Brasil precisa é de uma
ampla reforma, cujo reflexo é
espelhado a cada quatro anos
na instabilidade cambial que o
Brasil atravessa. O Pais vive a
mercé de especuladores, uma
gente que nao tem compromis-
so com nada. O déficit da
previdéncia é cada vez maior. A
Reforma Tributaria seria um
processo capaz de estacar tudo
isto. Ela €& sobretudo uma
qguestao de sobrevivéncia do
Pais

Carlos Walter Martins Pedro
vice-presidenteda Fiep e

vice-presidente para Assuntos
da IndUstria da ACIM

Esta mini-reforma é um grande
equivoco. O governo| esta
tentando fazer, na Ultima hora,
0 que nao fezem 8 anos. O pais
precisa de mudancas muito
mais amplas. A carga tributaria
hoje é crescente e incontrola-
vel. Por conta do efeito cascata
hd momentos em que é
impossivel enumerar os
tributos que incidem sobre um
determinado produto. E isso
reflete nos custos de producao
e, consequentemente, nos
precos.

>

y

Confira prinﬁcipais pontbs da

\

MP 66/02

Massao Tsukada,
presidente da ACIM
Gestao 1992/93

“O setor industrial esta vendo |
com muita preocupacao esta |
Medida Proviséria que propde a
mini-reforma tributaria.
Forcosamente, trara um
aumento nos custos de produ-
cao, por causa do aumento da
aliguota do PIS. Acreditamos ‘
que uma reforma tributaria
eficiente deveria contemplar 3 ‘
aspectos: a expansao da base i
de contribuintes, a diminuicao |
do numero de impostos e a
diminuicao das aliquotas.

- Finmt dda cumulatividade do PIS, a partir de dezembro deste ano , que passara a ter aliquota de 1,65%

* Fim da cumulatividade da Cofins, até 31 de dezembro do ano que vem

. lnvest.imentos em inovacao tecnologica poderao ser totalmente abatidos no Imposto de Renda e na
Contribuicédo sobre o Lucro Liquido (CSLL)

+ A aliquota da CSLL, que é de 9%, caira para 8% para as empresas em dia com o Fisco

@ Revista ACIM - Outubro/2002
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Agenda integrada

ACIM lanca servico
inéedito em Maringa

Carlos Anselmo Corréa langou servico no Simpésio sobre Turismo

idéia é inédita em Maringa -

um servico on line, acessado

gratuitamente, que fornece

informacgoes sobre os even-
tos programados na cidade. EaAgenda
Integrada, lancada pela ACIM, com o
objetivo de evitar que festas, homena-
gens, simposios, feiras e outros eventos
sejam marcados na mesma data e
horario, dividindo convidados e
autoridades presentes.

Para oferecer o servico, o departa-
mento de informatica da ACIM desen-
volveu um software especial, cuja
utilizacao é bastante simples. O
programa esta disponivel através de
um link na home page da entidade:
www.acim.com.br L&, é possivel
buscar informacdes através da data,
nome do evento ou empresa organiza-
dora.

As informacdes disponiveis no site
sdo abastecidas pelas entidades de
Maringa, que sdo devidamente
cadastradas e recebem senhas de
acesso. Cada uma delas tém a tarefa de
alimentar o servico com dados dos
eventos sob sua organizagao, tais como
a data, o turno e autoridades convida-
das. Se ja houver alguma reserva para
aquele dia, a entidade recebera uma
mensagem na tela. E o mais importan-
te: qualquer usuéario pode acessar O
endereco e obter as informacoes de
forma gratuita.

Nao por acaso, o lancamento da
Agenda Integrada ocorreu durante o 6°
Simposio sobre Turismo, em setembro.
E que o crescimento do chamado
turismo de negoécios nos Gltimos
tempos tem gerado uma necessidade
de organizagcao cada vez maior da
sociedade. “Maringd é uma cidade
bastante dinamica e é cada vez maior o
nimero de eventos nos mais diversos
segmentos, sejam de carater técnico,
comercial ou festivo. Este acesso as
informacoes é fundamental para que
eles sejam bem sucedidos e prestigia-
dos”, opina o vice-presidente para
Assuntos de Integracao Econémica da
ACIM, Carlos Anselmo Corréa. “ Esta é
mais uma prova da capacidade de
organizacao de Maringa”, completa.

Durante os meses de setembro e
outubro, o servico estara funcionando
em fase experimental e apds este
periodo, feitos os ajustes necessarios,
entra em funcionamento plenamente.

 Esta é mais
uma prova da
capacidade de
organizagdo de

Maringa”

Um NOVO conceito
de atendimento
e estruturaem plano
de satide.
Mais agilidade
e conforto

para nossos
Beneficiarios.

Assim é o novo PAM.
A VIDA EM PRIMEIRO PLANO.

R AT |
PARANA ASSISTENCIA MEDICA
Nova Sede

Av. Brasil, 4493 - Fone (44) 218-1530
Www.pam.med.br
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FE'stradas concessionadas

Imposto sobre tarifa de peddgio reforca o caixa de municipios

s prefeitos de 23 munici-

pios servidos pela malha

rodoviaria de 475quilo-

metros da concessionaria
Viapar, sediada em Maringa,
recebem todos os meses cheques
com a parte a que tém direito
sobre a cobranca de tarifa de
pedagio. Desde janeiro de 2000,
entrou em vigor uma lei federal
que destina, a titulo de ISSQN
(Imposto sobre Servicos de
Qualquer Natureza), um percentus-
al de 5% do valor arrecadado nas
cabines de pedagio para os cofres
dos municipios.

A partir daquele ano e até o final
de 2002, o total repassado pela
concessionaria ficard proximo de
R$ 8 milhdes. "Toda vez que um
usuario de rodovia paga pedagio
ele esta contribuindo diretamente,
também, para que seja proporcio-
nado algum tipo de beneficio aos
municipios por onde passam as
estradas", afirma o presidente da
Viapar, engenheiro Nilton
Marchetti.

"O imposto sobre o pedagio
tornou-se fundamental para
municipios como o nosso",
observou o prefeito de Floresta,
José Roberto Ruiz. As margens da
PR-317, Floresta sedia uma das
seis pracas de pedagio da empresa
e, todos os meses, recebe entre R$
19 mil e R$ 20 mil. Com esse
dinheiro, segundo Ruiz, a
Prefeitura agiliza a compra de
medicamentos para pessoas
carentes, realiza reformas e
ampliacGes de bens publicos
como escolas e creches e até
ajuda a consirir um hospital para
23 leitos.

Para municipios como
presidente Castelo Branco,
servidos pela BR-376, o advento
do ISSQN sobre o pedagio causou
um impacto ainda maior. Se até
1999 as contas municipais nao

@ Revista ACIM - Outubro/2002
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“Usudrio contribui indiretamente com os municipios” diz o presidente da Viapar, Nilton Marchetti

podiam contar com mais de R$
494 mensais desse tipo de tributo,
em 2002 o recolhimento passa de
R$ 12 mil/més, canalizado quase
todo para assisténcia social.
"Setenta por cento do imposto do
pedagio vai para as areas ‘;sociais",
observa Carlos Alberto Pequito, o
Beto, secretario de Fazenda de
Campo Mouréo.

Arapongas, quase no extremo
norte da malha, € o municipio que
mais arrecada - foram mais de R$

700 mil em 2001 - e cidades
proximas de Maringad, como
Marialva e Mandaguari, receberam
cerca de R$ 256 mil cada, no ano
passado. "Os recursos originados
do pedagio tornaram-se um
instrumento de apoio cada vez
mais importante as administracoes
municipais", comenta o prefeito de
Mandaguari, Ari Eduardo Stroher,
que utiliza o dinheiro principalmen-
te para melhorias e ampliacoes de
bens publicos.

MUNICIPIOS DA REGIAO DE MARINGA
QUE MAIS ARRECADAM (*)

Marialva
Mandaguari
Floresta
Pres.Castelo Branco
Maringa
Engenheiro Beltrao

Sarandi

R$ 256.774,23 "
R$ 236.253,29
R$152.593,22
R$ 131.606,28
R$ 110.639,22
R$ 24.747,39

(*) Exercicio 2001

R$ 256.774,23




[ Viapar

Responde

A pedido da Revista ACIM, repre-
sentantes de entidades formularam
algumas perguntas, que foram res-
pondidas pela concessiondria.

A Viapar sendo uma empresa
concessionaria de um servico ptblico tem
plena autonomia para definir as obras (e
0s prazos) que desejar e também as
tarifas a cobrar dos usuarios, ou isto &
determinado pelo estado - José
Fernandes Jardim Junior- COCAMAR

Com relagdo as obras e aos seus
respectivos prazos de execugdo, cumpre

Concessao, onde estao consignados os
valores a serem praticados e o seu
mecanismo de reajuste anual periédico
(do Sistema Tarifaria e do Reajusta da
Tarifa Basica).

A Viapar esta sehdp pro‘éurada por
liderancas para absorver qutros trechos
da malha rodoviaria estadual, como o PR
323 entre as cidades de Maringa e
Umuarama - José Fernandes Jardim
Junior-COCAMAR

Sim. Varios representantes dos
poderes legislativo e executivo de
municipios lindeiros a cidade rodovia vém
reivindicando a esta Concessionaria para
que estenda sua area de operagao até
seus limites territoriais. Importante se faz
ressaltar, que para ser viabilizada tal
pretensao devem os 6rgaos competen-
tes, no caso a Secretaria de Estado dos

trevo existente na cidade de Sarandi
integra o perimetro urbano da rodovia
concessionada (BR-376), ndao possuin-
do, por seu turno, previsao contratual de
investimento para tanto. Quanto ao
contorno sul de Maringa (segunda parte
da pergunta), asseveramos que
pertence ao citado municipio a sua
manutencdo e conservacdo, nao
integrando tal via o conjunto de rodovias
administradas pela Viapar. -

Qual a data de entrega do trecho
duplicado que liga a cidade de Maringa a
Cascavel - Jeasi Oliveira de Sousa -
Setcamar

De acordo com o cronograma anexo
ao Contrato de Concessao, a referida
obra sera efetuada em varias etapas,
sendo que a duplicacao total podera ser
antecipada ou nao, dependendo da

o dizer que a Concessionaria deve obedecer Transportes e o Departamento de demanda de trafego. O Programa de
0 que se encontra estabelecido no Estradas de Rodagem do Parana Concessao possui uma certa flexibilida-
[ Contrato de Concessdo firmado com o DER/PR, avaliar e convalidar o referido de que permite remanejarinve_stimentos
Poder Concedente, sendo que para cada objetivo. N e prazos em funcao da _alte'ra(;éo da
determinada obra existe um prazo inicial e " demanda de trafego, razao pela qual
outro final para a sua realizacao, os quais Quando a Viapar vai solucionar a preferimos nao precisar nenhuma data
estdo definidos no cronograma anexo ao questao do trevo da cidade de Sarandi? E por enquanto. Até o final de 2002 serao
aludido instrumento. Quanto as tarifas de o contorno sul - Jeasi Oliveira de Sousa - entregues 22 quilometros de duplicacao
pedagio, cumpre esclarecer que a Setcamar entre os municipios de Maringa e
concessionaria deve observar as Com relagdo a primeira parte da Floresta e a obra continuara avancando
clausulas constantes no Contrato de pergunta, deve ser esclarecido que o nos préximos anos.
marca em griie.
P
Seus funciondrios vdo vestir a
camisa de sua empresa com
qualidade e elegancia
PONTO COM Polo Baby Look{Eeminina))
/5

A Solicite orcamer
sem comp

m—
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E'mpresarios investem
em future

3 milhoes de pneus inserviveis,
por ano, no Parana

90% dos mosquitos da
dengue se desenvolveni

800 anos é o tempo que umipneu
leva para se decompor /2

. or questao de seguranca, Pneus inserviveis sdo -epassados a

'+ quando dao sinais de empresa BS Colway, instalada em
| desgaste os pneus devem ser Piraquara, e 14" sdo triturados. O
substituidos por novos. As estatisti- material & entdo entregue a
cas mostram que os brasileiros Petrobras, que o transforma em
fazem, em média, uma troca por ano. energia alternativa. A engenheira
O problema é que nem sempre 0s Beatriz Martignoni, da Petrobras,
milhées de pneus que se tornam afirmou que a empresa tem capaci-
inserviveis anualmente tém a dade para transformar 27 milhdes de
destinacao correta. Muitos acabam pneus, anualmente, em 140 mil
abandonados em locais improprios. E toneladas de éleo xisto, combustivel
além de causar problemas ambienta- e gasde cozinha.
is, tornam-se ambientes propicios Em torno deste processo, é
para a reproducao dos mosquitos da formada uma cadeia de colaborado-
dengue. res. Tudo comeca com a ACIM,

Pneus velhos nao sao mais que fard o cadastramento de
problemas dos fabricantes, revende- empresas interessadas
dores ou de seus donos sao hoje em doar 0s pneus.
uma preocupacao da sociedade Eles serdao recolhi-
como urnt todo. Por isso, a ACIM, dos por duas
através du Conselho de Comércio e cooperativas de
Servicos, trouxe para Maringd o catadores
Programa Parana Rodando Limpo. it Carvalho
Trata-se de uma solucdo bastante conta que
viavel para o problema, tanto do projeto foi

: : apresenta
ponto de vista ambiental, quanto do s
ponto de vista social. Faciap

A idéia é bastante simples. Os
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Cooperativas de ex-catadores de papel serGo beneficiadas

de papéis a Coopercicla e a
CooperMaringé e levados a uma area
destinada pela Prefeitura de Maringa,
no lixdo da cidade. Assim que houver
uma carga completa, os pneus serao
levados a BS Colway. Estima-se que,
descontado o frete, cada carga
podera render R$ 2 mil as cooperati-
vas.

“E uma questao de responsabilida-
de ambiental, enquanto organismo
que representa os empresarios nao
poderiamos assistir as agressoes
ambientais por causa da auséncia de
uma politica pos-consumo”, frisa o
presidente do Conselho de Comércio
e Servicos, Sir Carvalho. Ele destacaa
importancia de parcerias na viabiliza-
cdao do projeto, como 0O Conselho
Municipal de Meio Ambiente, a

José Eudes aposta em mais projetos
com a iniciativa privada

Promotoria do Meio Ambiente, a
Prefeitura Municipal, além da BS
Colway e a Petrobras.

ALCANCE REGIONAL

E para que o alcance do projeto
envolva toda a regido, a AMUSEP
também abragou a causa. O
Programa Parana Rodando Limpo ja
foi adotado por outras cidades como
Curitiba e Londrina, mas, pela
primeira vez, uma associacao de
municipios vai incentivé-lo em sua
area de abrangéncia.

“Vamos incentivar todos os 30
municipios que fazem parte da
AMUSEP a adotarem o programa,
que vem de encontro a uma necessi-
dade de proteger o meio ambiente e
evitar a proliferacado do mosquito da
dengue’, avalia o presidente da
Associacao, Ari Stroher.

PODER PUBLICO

O secretario do Meio Ambiente,
José Eudes, cita compromissos
firmados na Agenda 21 para lembrar
que o destino do lixo ndo é obrigacao
Unica do Poder Publico. Ele admite
que é preciso apoio da sociedade

civil e vé com bons olhos as iniciati-
vas empresariais em defesa do meio
ambiente. Eudes adianta que em
breve serao lancados os projetos
“Adote uma Praca” e “ Adote um
Canteiro”, ambos em parceria com a
iniciativa privada.

BONS EXEMPLOS

Entre as iniciativas bem sucedidas,
destaque para a Cocamar Ecoldgica,
lancada em julho deste ano, cuja
proposta é estimular o recolhimento
de embalagens plasticas (PET) dos
produtos industrializados pela
Cocamar. Para esse trabalho sao
mobilizadas duas cooperativas de
recicladores de Maringa, a nova-

Programa langado em Maringd vai
abranger cidades da AMUSPEP
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Coleta seletiva faz parte da rotina dos alunos do Platao

Coopercicla e a CooperMaringa, que
recolhem os vasilhames, os quais sdo
prensados e vendidos para uma
empresa de Sao Paulo, que os
transformam em fibra de poliéster.
Em seguida, a Cocamar entra
novamente na histéria, comprando a
fibra de poliéster, aproveitada na
producao de fios em fiacao propria.
No inicio da primavera, este ano, a

concessionaria Viapar realizou pelo
segundo ano consecutivo a distribui-
¢ao de sementes de espécies nativas.
Foram, desta vez, 100 mil sementes
de eucalipto jucara, acondicionadas
em pequenas embalagens. “Se 20%
das pessoas plantarem, ficaremos
muito. satisfeitos com o resultado”,
arrematou o presidente Nilton
Marchetti.

Cocamar Ecolégica envolve toda a comunidade

A consciéncia ecolégica deve
comecar cedo. As escolas estio cada
vez mais atentas a questdo. No
Colégio Platdo, ha 12 anos, alunos do
Ensino Fundamental e funcionarios
da escola participam de um progra-
ma de coleta seletiva. Além de
aprenderem a preservar o meio
ambiente, os alunos interagem com
outras disciplinas através deste
programa.

Preservacéo ambiental:
uma responsabilidade de todos

“Q empresario moderno tem vis@o de futuro, sabe olhar para além dss limites do seu negécio. Preocupa-se com o bem-
estar coletivo e reconhece aimporténcia de investirem projetos dealcance social e ambiental”

(Wilson Matos Filho - presidente do Copejem)

“Cada vez mais a iniciativa privada tem se volta para os interesses coletivos, comprometendo-se com a chamada respon-
sabilidade social. E a questGoambiental é fundamental, a medida que interfere diretamente na qualidade de vida da soci-

edade”

(Andlia Nasser - presidente do Conselho da Mulher Empreséria da ACIM)

“Nao podemos deixar para os outros, temos que fazer a nossa parte. Os empresarios precisam assumir parte do que se-
ria tarefa dos governos em suas esferas. Nao tem outra solugéo”

(Luiz Marquezini - presidente da Fundacim)

Servigo:

Secretaria Municipal do Meio Ambniente: Avenida lfororé, 1445 - Fone: 221-5200

CooperMaringd: Rua M

hor Kimura, 413 - Fone: 227-1950

CooperCicla: Rua Guaira, 184 - Fone: 262-8495
BS Colway: Rodovia Deputado Joao Jacomel, 4459 - Fone: (41) 673-8000 - Piraquara - Pr
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Mercado Publicitario

rofissionais se unem
ara fortalecer o setor

om um mercado publicitario

forte, as empresas que atuam

no setor em Maringa se

organizaram e criaram, em
setembro, o primeiro nuacleo da
Associagcdao dos Profissionais de
Propaganda (APP), no- Estado. A
entidade retne representantes de todos
os segmentos ligados a propaganda,
nasceu em Sao Paulo e comeca a ganhar
forca em outras cidades.

“O objetivo é fortalecer o setor e
também a economia de Maringd e
regiao, no aspecto do consumo”, resume
Marcelo Pajolla, Gerente Comercial da
TV Cultura e vice-presidente da APP. A
idéia foi trazida pela RPC e teve como

Mercado Publicitario

em Maringad

40 agéncias de publicidade
6 emissoras de televisao
11 emissoras de radio
6 produtoras
4 agéncias de outdoor

1.000 profissionais da drea

modelo o nucleo impiantado .em
Ribeirao Preto (SP).

A capacitacdo e reciclagem dos
profissionais gque atuam nos veiculos,
agéncias, produtoras e também os
profissionais liberais e estudantes da
area, estao entre os principais objetivos
da APP. Entre os projetos que serao
implementados em Maringa, estao
treinamentos de midia, workshops de
criacao e palestras. Um dos primeiros
assuntos a serem abordados serd a
importancias das agéncias de
publicidade na construgdo de marcas
fortes e na criagdo de campanhas
promocionais que alavanquem as
vendas e a participacdo de mercado de

produtos e servicos.

Outro objetivo apontado pelo
professor de Midia e Publicidade do
Cesumar; Lucio Olivio Rosas, & unir a
classe. Ele estima que existam em
Maringa cerca de mil pessoas atuando
neste segmento.

Conselho de
Administracgdo
da APP

Presidente: José Cesareo Paine (TV Tibagi)
1° Vice-Presidente:

Mareelo Villas Béas Pajolla (TV Cultura)
2° Vice-Presidente: Ademir Elizeu Lautensch
ager (Meta Propaganda)
Membros do Conselho: Lucio Olivio Rosas
(Cesumar), Walter Thomé Jonior (Sol
Propaganda), Josimar Moura Farias (QG
Comunicacoes), Allain de Freita Peres (RIC).

ASSESSORIA
JURIDICA
E ADVOCACIA

LAERCIO NORA RIBEIRO

OAB-PR N° 23507-B

FONE: (44) 226-1993
RUA SANTOS DUMONT, 1366
: _ CEP 87050-100 - MARINGA - PR
E-mail: advocamalaercmnoraribeiro@hotmail.com
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Ensino Superior

Alternativa de mercado

Empresa jonior tem conquistado espaco e a confianca de empresarios
maringaenses com um servico de qualidade e de baixo custo

exigéncia de ser eficiente e

garantir qualidade nos

negobcios tém imposto

desafios diarios as empre-
sas. Além de todos os riscos intrinse-
cos de qualquer atividade comercial
ou produtiva, sem uma boa geréncia,
organizacao financeira e mao-de-obra
qualificada, fica praticamente
impossivel manter uma boa posicao
no mercado. Neste cenario, €
fundamental cercar-se de informacéao
e ferramentas corretas. Para os
pequenos e médios empresarios,
uma boa alternativa é o trabalho das
empresas juniores.

Criadas dentro de centros de
ensino, atualmente existem na UEM,
Faculdades Maringa e Cesumar. Sua
funcdo é prestar assessoria a
pequenos e médios empresarios, que
procuram resolver problemas de
ordem administrativa, financeira
e/ou produtiva. Trata-se de um
servico sem custo, ou de valor abaixo
do preco de mercado.

A maioria delas atua na area de
administracao, o que nao impede a
participacdo de outros setores afins;
em todos eles é possivel a assessoria
no ramo de controle e analise de
custos, analise de investimentos,
elaboracdo de planos e desenvolvi-
mento de projetos, pesquisas de
mercado, programas de qualidade
total, administra¢dao financeira,
treinamentos e organizacdo de
eventos.

Ultimamente, o crescimento e a
diversificacao das empresas juniores
tem proporcionado um relaciona-
mento vantajoso as partes envolvi-
das. Aos estudantes assegura a
oportunidade de colocar em pratica
os conhecimentos adquiridos na
universidade e aos empresarios
possiislita uma assessoria de
qualidade e de baixo custo. “Abrimos
a porta do mercado para jovens
profissionais e auxiliamos pequenos
empresarios a melhorarem sua
producdo. A evolucao é reciproca”,
destaca Reginaldo Aparecido

@ Revista ACIM - Outubro/2002

Empresa junior Cesumar é pioneira em Maringa

Carneiro, coordenador da empresa
janior Cesumar.

CLIENTES SATISFEITOS

Mais antiga e pioneira no mercado,
a empresa junior Cesumar apresenta
um bom curriculo. O projeto come-
¢ou em 2000 e tem hoje 50 alunos,
que ja desenvolveram 25 consultori-
as, algumas ainda estdo em fase de
execucdo. Empresas conhecidas na
cidade ja solicitaram seus servicos
como a Vinhos Crevellim, a fabricante
de bolsas femininas Bello Toque e a
panificadora Baluarte. Todos estes
projetos ja foram finalizados e
obtiveram resultados satisfatérios. A
empresa janior fez parceria com
Banco do Povo e Banco do Brasil, que
repassam empresas com potencial
de futuros clientes. A empresa j(nior
do Cesumar deu tdo certo, que
recentemente foi criada a Trade
Janior, para trabalhar especificamen-
te com exportagoes

Atualmente uma das empresas
que esta sendo assistida é a

Empresario Paulo Roberto Bonani
empresa jUnior para melhorar pro

procurou
dutividade



Bons clientes j& fazem parte da empresa junior.das Faculdades Maringd

Metalargica Continental. Segundo
um de seus proprietarios, Paulo
Roberto Bonani, a metallrgica
precisa melhorar sua producéo e foi
com o objetivo de conquistar esta
meta que recorreu aos servicos da
empresa junior Cesumar. “Estou com
otimas perspectivas de que consegui-
remos atingir uma reestruturacdo em
nossos meios de produzir”.

A empresa junior das Faculdades
Maringa foi criada no ano passado, é
formada por 15 alunos dos cursos de
Administracdo com énfase em
Comércio Exterior, em Marketing, em
Analise de Sistema, Direito e
Jornalismo, que sdo coordenados por
um professor e outros cinco orienta-
dores. Até agora ja trabalharam em
15 projetos, alguns ainda em
andamento. “O servico é sério, os
alunos visitam a empresa, os
empresarios colocam os problemas,
é realizado uma consultoria onde se
analisa a problematica e em seguida
se traca caminhos, orientagdes
administrativas e juridicas”, explica
Odair José Pereira, consultor empre-
sarial.

A farmécia de manipulacao Vico-
farma foi uma das empresas que
procurou os servicos da empresa
junior das Faculdades Maringa. Com
dificuldades em mensurar a satisfa-
¢ao de seus clientes em relagdo aos
produtos oferecidos, a farmacia
precisava desenvolver uma pesquisa

de mercado que lhe desse esta
resposta. “Minha empresa precisa
elaborar uma estratégia de marke-
ting, e até entdo os servicos que a
empresa junior das Faculdades
Maringd vém desenvolvendo tem
sido tao satisfatério que vou renovar
o contrato para mais 12 meses’,
afirma André Luis Siqueira Alves,
proprietario da Vico-farma.

Ja a Universidade Estadual de
Maringd apresenta mais de uma
empresa junior, nas areas de
Administragdo, Zootecnia, Agrono-
mia e Informatica. A do curso de
zootecnia, por exemplo, desenvolveu
varios projetos em diversos setores,
como psicultura, bovinocultura e
consultoria administrativa de
fazenda.

Os resultados das empresas
juniores tém sido tao positivos que
outros cursos estao se espelhando e
apostando neste tipo de projeto.
Como é o caso do curso de
Estatistica, que em breve pretende
abrir sua propria empresa junior. “No
momento estamos com programa de
atendimento a empresas realizado
pelos professores, mas estamos
elaborando o projeto de empresa
junior, que possivelmente sera
implantado ja no inicio de 20037,
afirmou Darlei Janior, chefe do
departamento do curso de Estatis-
tica.

N C i

G

CORRETORA DE SEGUROS

e

24 Horas

Servico de Assessoria para
as Formalidades Administrativas

Servico de Sepultamento
ou Cremacao
Servico de Locacao de Jazigo
Servico de Passagem para um
Membro da Familia
Servico de Traslado de Corpos
Servigo de Registro do Obito

Servico de Repatriamento
de Corpos

Servico de Carro Funerario
Coroa de Flores
Ornamentacao de Urna
Paramentos
Mesa de Condoléncias

Velorio

GNS

CORRETORA DE SEQUROS

ASSISTANCE

CONDICOES COMERCIAIS
ASSISTENCIA 24 HORAS - Custo Mensal
Funeral Classic Individual - R$1,80
Funeral Classic Familiar - R$3,00

20 R B —
e "Ntk
5

e ——

Telefa: (44) 223-2919 - Celular: (44) 9972-2919
Rua Santos Dumont, 3472 - Sala 407 -
Edif. Bandeirantes - Maringa - PR
WWw.gnscorretora.com.br
e-mall: gnscorretora@gnscorretora.com.br
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Midia e 10 carros sdo as
estrelas da campanha

Propaganda intensa e melhores prémios de todos os tempos
prometem seduzir milhées comsumidores de toda e regiéio

a forma como foi
organizada a
Campanha “Feliz Natal,
Maringa”, os lojistas
associados da ACIM e Sivamar
nao tém como ficar de fora. E
poderao dizer aos clientes, com
seguranca: “‘comprem aqui e
concorram a dez carros zero
quildmetro”. As duas entidades,
com apoio da prefeitura, formata-
ram uma campanha forte, com
midia intensa em todos os
veiculos de comunicacao a partir
do inicio da promocao, dia 26 de
novembro.
O objetivo &€ fazer com que toda
a regiao saiba que, além de preco
e qualidade, o consumidor
encontrara em nossas lojas a
possibilidade de realizar o sonho
do carro zero quildmetro. E, para
despertar ainda mais a atencao
dos consumidores, 0os prémios
serdo sorteados ao longo da
campanha, em seis datas
diferentes (confira o quadro). A

terdo acesso a campanha
publicitaria. “Conseguimos a
parceria dos veiculos de comuni-
cacao, que fizeram um desconto
especial para nosso comeércio, e
estamos vendendo cotas de
patrocinio que nos garantem
verba suficiente para fazer a
maior publicidade que uma
campanha ja teve na historia de
Maringa”, garante O vice-
presidente da ACIM, Ali Wardani.
Com esta premiacao tentado-
ra, aliada a mobilizacdo dos
associados e a midia intensa, a
expectativa é de vendas animado-
ras neste final de ano. E os
comerciantes nao pagarao muito
para participar da promogao. Eles
estao optando entre trés kits, que
variam de R$ 230 aR$ 860.00 e,
ainda, podem adquirir cupons
avulsos. Quem adere antecipada-
mente tem descontos e participa,
sem custo adicional, de um curso
de design de ambientes e

ACIM e Sivamar fizeram a parte
delas, mas ao aderir a campanha,
o empresario precisa fazer ‘a sua
parte. E preciso criatividade, ser
diferente e atrair a atencdo das

Grande festa estd marcada para 5 de dezembro

decoracao de vitrines.

Ha ainda a “Cota Ouro”, uma
opgdo de patrocinio que da direito a
exposicdo de um automovel na loja do
comprador e assinatura de 60
comerciais que serdo exibidos em seis
emissoras de televisao.

garantido. E que, indiferente ao
niamero de empresas aderentes, a
midia esta reservada: pelos céalculos

pessoas. da agéncia de ‘publicidade, nada
menos que 3 milhGes de pessoas

Com a estratégia criada, os
promotores nao economizam planos.
“Temos tanta certeza do sucesso da
campanha de Natal que espera-
mos no minimo mil empresas
arierentes”, frisa o coordena-
dor da promocao, Adilson
Emir Santas. “Entendemos
que quanito mais lojistas
aderirem, mals condigoes
teremos de cric. sm clima
positivo que estimule os
consumidores”, complementa.

CLIMA NATALINO

A participagao das entidades

nac se encerra no aspecto
comercial. H& o toque
feminino, dado pelo

Empresaria e Executiva da
ACIM, que esta se empe-
nhando para que os
maringaenses tenham um
grande Natal. A idéia, segundo
a presidente Anélia Nasser, é
resgatar o espirito solidario e
fraterno desta especial.

MIDIA FORTE Oce); i
A :

E o sucesso da campanha Stag e

junto aos consumidores ja esta
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Campanha da ACIM *
|4 esta nas'ruas

- Datas dos sorteios

7/12 1 automobvel
& 11/12 1 automodvel
14/12 1 automével
18/12 1 automoével
24/12 3 automoéveis
4/01 3 automobveis

“Serd a maior
campanha
publicitéaria
de todos os
natais”,
garante

Ali Wardani
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A abertura oficial do Natal em
Maringa sera nodia 5 de dezembroe
tera atragcoes especiais. Como um
grande coral de 800 criangas, com
idades entre 8 e 10 ands, de 20
escolas de Maringa. Elas vao “abra-
car” a Catedral e cantar as mais belas
cancoes natalinas. Sera,' sem duvida,
uma apresentacao emocionante. Em

seguida, o Papai Noel vai descer de*

rapel, o que comeca a virar tradicao
na cidade. Em terra firme, ele sera
escoltado por centenas de motociclis-
tas, que este ana reforcam o time de
voluntarios do Natal maringaense. No
final, havera show pirotécnico.

Para promover o Natal, o Conselho
contou com a adesao voluntaria de
diversas pessoas. Alunos e professo-
res de escolas municipais, estaduais e
particulares e ainda, cerca de 100
motociclistas. Eles vao ajudar a
arrecadar brinquedos que serao
distribuidos nos bairros mais

carentes. Os motociclistas também se
prontificaram a distribuir a programa-
cao do Natal maringaense nas
cidades vizinhas. Andlia faz questao
de lembrar a participacdo da Cria
Metropolitana, que cedeu espacos
internos da Catedral para abrigar as
criancas antes da apresentacao.

E a presidente do Conselho, faz
ainda um- apelo: “tanto quanto
possivel, pedimos as pessoas que
enfeitem as casas, as fachadas do
comércio, vamos encher a cidade de
luzes”. Com o envolvimento de toda a
comunidade, empenho do comércio e
incentivos da ACIM, este Natal tem
tudo para contentar a todos: lojistas,
consumidores e a populacdo em
geral.

Maganetas, fechaduras. Na Ornatus
vocé encontra fudo com seguranca
e qualidade.

soL

Conheca mais ng

O fWatus

e ESTILD EM ACABAMENTOS

Av. Brasil, 4383 - (44) 224-2956 - SAC: 0800-44-5556
ornatus@ornatus.com.br

—
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Regiao

Capital dos Metais

ouca gente sabe, mas a cidade

de Loanda (a 200 quilédmetros

de Maringa) é considerada a

capital brasileira dos metais.
Embora de porte pequeno, com
populacéo inferior a 20 mil habitantes, o
municipio possui uma economia forte
que €& baseada principalmente na
indastria metal-mecanica. Segundo a
prefeitura, ha 17 fabricas neste setor que
empregam 10% da mao-de-obra da
cidade.

Tudo comecou ha 22 anos, quando a
agricultura era praticamente a Unica
atividade econdmica da regido, mas ja
ndo absorvia toda a mao-de-obra. Os
empresarios Jair Longhi e Roberto Vila
decidiram abrir a Metais Imperatriz,
primeira empresa deste setor em
Loanda. A empresa produz 35 mil pegas
por més, que sdo revendidas em todo o
Pais. O faturamento mensal é de R$ 95
mil, em média e sdo gerados impostos na
ordem de R$ 20 mil.

O sucesso da primeira industria
motivou outros empreendedores a
investir no setor metal-mecanico, o que
trouxe beneficios para toda a cidade.
Uma das mais recentes é a Real Metais,
fundada ha quatro anos. Segundo o
empresario Joel Torres, socio pro-
prietario, a industria emprega hoje 250
funcionarios, faturou cerca de R$
1.500.000,00 e gerou uma média de R$
140.000,00 em impostos (em 2001). A
producdo mensal é de 70.000 pegas,
que se subdividem entre torneiras para
pia, cozinha e lavatorio, valvulas de pia,
registros de pressao e gaveta, boias e
boias vazio total, kit para banheiro entre
outros metais sanitarios e acessorios.

Os produtos da industria estao em
todo o Brasil. Em Maringa, a Norte Sul
Acabamentos é uma das lojas que

@ Revista ACIM - Oulubro/2002
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Rgal Metais produz mais de 70 mil pegas por més

vendem produtos da Real Metais, como
torneiras e kit acessorio composto por
porta shampoo e porta sabonete.
Segundo a vendedora Angélica Galli, é
um dos produtos que mais comericaliza.
“ Tem um design moderno e similar as
marcas mais conhecidas como Deca e
Docol, s6 que por precos mais aces-
siveis”, comentou.

“Na atual conjuntura em, 6 que o
sistema agropecuario praticamente
passa por um processo de mecanizacao,
gerando o éxodo rural e elevando os
indices de desemprego em nossa regiao,
acredito que o apoio e incentivo ao setor
industrial nas cidades do interior ajudam
nao s6 ao trabalhador, mas a cidade
como um todo, na geracao de impostos
e incremento comercial”, avalia o
empresario Joel Torres.

INFORMACOES SOBRE O MUNICIPIO

Fundagao: 1952
Populagdo: 19.751 habitantes
Estabelecimentos de Ensino: municipal
(10) estadual (4), particular (4) e
faculdades (2)

Principais atividades econémicas:
indUstria metal-mecanica, industria
moveleira e pecudria
Distancia de Curitiba: 580 km

INDUSTRIAS METAL MECANICAS

Metais Imperatriz, Delta Metais, Talita Y
Metais, Real Metais, Diniz Metais, Fort
Metais, Metais Ledo, Thuany Metais,
Star Metais, Estruturas Metdlicas
Tomazelli, Metalurgica Loanda,
Funilaria Uniao, Telas Unido, Ferragens
Parand, Maria, Conceicao Trizi, Djair
Bueno, Méveis Tubulares Nobre
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1ho e 0 mosquito

da dengue de circulacao.

ESSA UNIAO AINDA VAI ERRADICAR
A DENGUE NO PARANA

Francisco Simeao

Em novembro de 2001, a Petrobras, a Prefeitura de
Curitiba e a BS Colway Pneus lancaram o Curitiba
Rodando Limpo, com o objetivo de coletar e destruir .
pneus inserviveis existentes em Curitiba e Regiao
Metropolitana, e assim participar do combate a
dengue, em conjunto com uma série de programas
complementares, levados a efeito pelas secretarias
municipais de saide, do meio ambiente e da educacao.
Certamente, nao foi por acaso que nenhuma contami-
nacao local pela dengue teve registro em Curitiba e
Regido. Foi o que motivou a Petrobras e a BS Colway
Pneus a implementarem o programa em Londrina,
Cascavel e Foz do Iguacu, no Paranj, e também em
Joinville, em Santa Catarina. Agora, em Maringa, foi
transformado em Parana Rodando Limpo, evoluindo
para abranger todos os 399 municipios do Estado,
organizados em |9 microregioes.

Maringa, 4 de setembro de 2002

Esta é a data que marca o inicio do Programa Parana
Rodando Limpo. Foi quando a ACIM - Associacao
Comercial e Industrial de Maringa - reuniu cerca de
500 pessoas no Teatro Calil Haddad, para firmar
convénio com os 30 prefeitos integrantes da Amusep -
Associacio dos Municipios do Setentriao Paranaense.
Nesta oportunidade, a Faciap - Federagao das Asso-
ciacées Comerciais, Industriais e Agricolas do Parana -
presente o seu presidente, Jefferson Nogarolli, foi
estimulada a assumir a condicao de aglutinadora das
empresas de todo o Estado, em apoio a Funasa -
Fundacio Nacional da Satde -, que devera articular as
acdes com as secretarias municipais, conforme convite
recebido, em Brasilia, pelo ministro da Satide, Barjas
Negri.

Primeiros do mundo

A Resolucio Conama n° 258/99, com forca de leij,
que no dia |°de janeiro de 2001, passou a exigir

que empresas fabricantes e importadoras de pneus
coletassem e destruissem, de forma ambientalmente
adequada, os pneus inserviveis existentes no territério
nacional, é que inspirou este processo. Além de parti-
cipar de sua formulacao, a BS Colway Pneus foi a
primeira a cumprir a Resolucao, Unica no mundo,
percebendo neste compromisso, a oportunidade de
participar da melhoria do meio ambiente e da satide
brasileira. Todos sabem que o pneu inservivel é o
vetor que, em maior parte, leva os mosquitos da
dengue para os municipios. Portanto, porque niao
aproveitar a oportunidade para, com criatividade e
grande esforco, ajudar a erradicar a dengue dentro de
nossas fronteiras? Essa proposta é viavel na medida
em que se demonstre coragem de sonhar e também
competéncia, dedicacao e persisténcia, para imple-
mentar uma estratégia de aglutinacao das forcas vivas
da sociedade. Assim estaremos inaugurando, no Brasil,
uma nova forma de atuacao da cidadania, em que
todos, cada um com sua lideranca e sua atribuicao,
contribuam para a solucao dos problemas da Nacio.

Francisco Simedo, criador do Parana Rodando Limpo,
é presidente da BS Colway Pneus e da ABIP Associacdo
Brasileira da Indistria de Pneus Remoldados.

coLwAay =

PNEUS

-

N° 1 em ecologia
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Concorréncia aérea

Reducdo
de precos
beneficia
USUAarios

nquanto as companhias areas

reduzem suas atividades em

diversas cidades do Pais, em

Maringd, a concorréncia é cada
vez maior, beneficiando sobretudo os
usuarios. SO este ano duas novas
companhias passaram a operar na cidade
a GOL e a TRIP. E a Varig/Rio Sul decidiu
permanecer em Maringd, ao contrério do
que fez em outras localidades.O resultado
sao tarifas bastante competitivas.

O voo entre Maringa e Sao Paulo é
rapido - uma hora - e os passageiros
desembolsam apenas R$ 112 pela
passagem. Para se ter um comparativo,
quem viajar de onibus leito para este
mesmo destino, vai gastar no minimo oito
horas e pagar quase o mesmo valor - R$
100.

Com maior disponibilidade de linhas
em Maringa, muitos usuéarios estéo vindo
de outras cidades, como Londrina e
Umuarama. Para o presidente da
Associacdo Maringaense de agéncias de
Viagem, Fernando Rezende, o desenvolvi-
mento de qualquer cidade comeca no
aeroporto € com o aumento no nimero
de passageiros, a economia da cidade
prospera. ‘Tinhamos uma demanda de
passageiros reprimida, devido aos altos
precos das passagens. Com a redugéo
dos valores, este transporte estad mais
acessivel a populacdo e nao é mais
destinado apenas as pessoas com maior
poder aquisitivo”, conclui Rezende. A
secretaria da Industria, Comércio e
Turismo de Maringa, Rosa Izelli, também
& partidaria da mesma opinido. “A
(orlucdo dos valores das passagens
contribui para o aumento do fluxo de
passageltos, sendo essencial para o
desenvolvitiianto do turismo de negé-
cios”, destaca Rosa.

A transforma: “o de Maringd em um
polo de linhas aéreas é fruto da mobiliza-
cao da classe empresarial. A Associacao
Comercial, Industrial e de Servicos de
Maringa (ACIM) tomou a frente, junto a
outras entidades, e participou ativamente
das negociacoes para a vinda destas
companhias paraa cidade.

@ Revista ACIM - Outubro/2002

INTERNACIONALIZAGAO

O governador Jaime Lerner assinou no
dia 28 de setembro o Edital de
Concorréncia Internacional de Concessao
dos Servicos de Ampliacdo, Adminis-
tracdo, Operacdo, Manutencdo e
Exploracdo do Aeroporto. O doscumento
abre condicoes para que as empresas
interessadas entrem no processo de
concessao. Segundo o presidente do

Transporte =« Duracao
Aéreo 1 hora
Rodoviéri\\o_\ (leito) 8 horas

H

MARINGA - SAO PAULO

Conselho de Desenvolvimento Econd-

mico de Maringa (CODEM), Antonio
Fermenton, esta assinatura € O primeiro
passo para a internacionalizagdo do
aeroporto. “E uma oportunidade impar de
novos negocios. Este projeto serd o
propulsor sécio-econémico de toda a
regiao, gerando empregos e aumentando
consideravelmente do PIB do Estado”,
preve.

Valor
R$ 112,00
R$ 100,00

Vbos segunda a sexta-feira

Destino v:‘t\ élc}mresa
Curitiba Gol
Curitiba Trip
Pres. Prudente ‘ Trip
Sao Paulo Rio Sul
Sao Paulo Trip
Sao Paulo Gol
Sao Paulo Rio Sul
Cascavel/Curitiba Trip
Londrina/Campinas Trip
Cascavel Trip

Véos aos sabados

Destino Empresa
Curitiba Gol
Séo Paulo Rio Sul

Véos aos domingos

Destino Empresa
Sao Paulo Rio Sul

Saida Chegada
6h20 7h10
9h 9h55
9h05 9h40
11h15 12h17
12h45 14h09
15h 16h05
16h 17h03
16h05 18h10
20h25 22h10
20h30 21h10

Saida Chegada
6h20 7h10
11h15 12h17

Saida Chegada
16h00 17h03
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Protecao ao Crédito

Cerca de 80 associados
participam diariaméhte
do treinamento

— 1N ’ o)
Treinamento inédito vai ajudar no
combate a inadimpléncia

Pela primeira vez na historia da
ACIM os associados que utilizam o
SCPC estdo participando de um
grande treinamento. Eles est;;o
aprendendo a tirar maior proveito
das ferramentas de protecdo ao
crédito e conhecendo os investi-
mentos da ACIM para agilizar o
sistema. A partir de novembro, o
Servico ACIM de Informacdes ao
Crédi;(o sera totalmente informatiza

Ainda da tempo

O treinamento é gratuito e esta sendo realizado diariamen-
te. na nova sede da associacdo. Quem ainda ndo agendou a
deve ligar para os telefones 30259642 ou

participacao

do, resultando em maior agilidade e
ainda mais seguranca nas consultas.

A principal mudanca no sistema sera
a adocao de novos canais da URA
Unidade de Resposta Audivel, além da
modernizacdao de outros meios de
acesso. “ O novo sistema resultou na
diminuicao dos custos e isto certamen-
te sera repassado para os associados”,
adianta Ariovaldo Costa Paulo,
presidente da ACIM.

Os participantes conhecerdao os
novos sistemas de consulta e
poderdao determinar o tipo de
servico que mais se encaixa com o
perfil da empresa. Além de consul-
tas via internet, poderdo ser
utilizados o sistema URA-fax,
Concheque, Concheque Master,
Servigo de Informacoées Via Onda e
Radio (Seivor) e Conexao Ponto a
Ponto (CPP).

Aproveitamento total

Até a primeira dezena do més de outubro 800 pessoas
ja haviam realizado o curso. A auxiliar administrativa da
Reginato Tintas, Ana Paula da Silva, elogia a iniciativa e diz

30259643. | »dos os dias esta sendo sorteado uma vaga para
o curso “Anélise de crédito: visando a inadimpléncia”, que sera
realizado entre os dias 4 e 7 de novembro.

“A informatizacéo total do SCPC segue as tendéncias do
mercado competitivo e provoca uma mudanga de cultura.
Para se adaptar a esta mudangcas, é fundamental que todos
os empresarios participem do treinamento”, frisa o
presidente da ACIM.

que ja recomendou o treinamento para outras pessoas. "0
novo sistema & pratico e poupa tempo na realizacio da
consulta”. A crediarista da Caribe Confeccdes, Alessandra
Paraiso, é partidaria da mesma opinido e afirma que,
através, do curso ja determinou qual o tipo de servico sera
utilizado pela empresa. Estima-se que mais 500
associados facam o treinamento até o final de novembro.

@ Revista ACIM - Outubro/2002



Eleicoes

® o o)
Presidenciaveis
Entidades reivindicam comprometimento
com Maringd e regico

ACIM e Codem aproveitaram a
presenca dos presidenciaveis em
Maringa e entregaram aos candi-
‘datos documentos com propostas
para o desenvolvimento sustenta-
vel da cidade e regido. O primeiro
foi Luiz Inacio Lula da Silva (PT),
que esteve em Maringa no inicio de
julho e visitou a Cocamar. Em
setembro, nodia 19, Anthony

Lula recebeu documentos
durante visita @ Cocamar

Garotinho (PSB) reuniu-se com
empresarios no auditorio da ACIM
e respondeu as principais davidas
apresentadas.Enodia21, foiavez
de José Serra (PSDB) visitar a
cidade. Ele reuniu-se com os

empresarios no Hotel Deville e
esclareceu os principais pontos de
seu programa de governo.

O fato dos candidatos abrirem
espaco em suas agendas para

Serra apresentou principais pontos
do plano de governo

discutirem ‘seus projetos com o0s
empresarios de Maringd mostrou
mais uma vez o prestigio politico da
cidade, um dos maiores municipios
do Sul do Brasil.

“As reivindicacoes da classe
empresarial tiveram peso nas
propostas dos candidatos”,
destaca Anténio Fermenton,
presidente do Codem.

Garotinho ouviu empresdrios
na sede da ACIM

| £ 1C A
SORTEIO E OS DEMAIS POR LANCE DE ACORDO COM O SA

GRUPO 60/300

i PARCELAS RS
L mJuRiDIC

o—

[ VEiCULO { CREDITO |——rpe O r s e~

CELTA 14.910.00 | 303,55 | 290,75

[NOVO CORSA5P 1.0L| 2044000 | 41643 | 39858 |

[ASTRAHATCH2.0L8V| 30.59300 | 617,51 591,46

IVECTRA GL ~ | 3839000 | 76153 72941 |

PLANO ECONOMICO

[VEicuLo [ CREDITO | oc " "% sumioea | SAGARIAR
ECONOMICO USADO |  11.182,50 231,55 221,79 A cose da sen Chesvabes
[ECONOMICO USADO | 12.264,00 253,95 24324

(44) 261-3061

Av. Tuiuti,445 - Maringa - PR
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Cultura Empresarial

Vale a pena assistir

O publicitario Amino Tadeu Freitas,
da QG Propaganda, recomenda dois
filmes que estao disponiveis em VHS e
DVD:

0 Xango de Baker Street

“Um suspense light, baseado no
famoso filme Jack o estripador, o Xangd
se desenvolve em roteiro agradavel
trazendo algumas tiradas do humor
inteligente de J& Soares como a da
griacéo da caipirinha.

E uma distragao agradavel e mostra a
qualidade de producéo do novo cinema
nacional”. /@ i

,_4—__/

e

VERSAO PARA LOCACAO

_PREMIOS: R'2001 %
MELHOR FILME ¢

Uma Mente Brilhante

“Baseado em uma historia veridica, o
filme traz um excelente roteiro e uma
grande atungdo de Russel Crowe. £ um
filme que deixa claro até onde a
determinacao pode levar as pessoas.
Sem esquecer é claro do impor-
tantissimo papel que a mulher
representou na vida do personagem
para que este fosse capaz de
ultrapassar todos os obstaculos
impostos pela esquizofrénia”.

@ Revista ACIM - Outubro/2002

Vale a pnq navegar

A Responsabilidade Social esta na pauta do
dia de um nOomero cada vez maior de
empresas. Quem quiser saber mais sobre o
assunto, uma boa sugestao é navegar pelos
sites abaixo:

www filantropia.org.br
www.voluntario.org.br
www.fundacaoorsa.org.br
www.feac.org.br
www.ethos.org.br
www.rits.org.br
www.peiropolis.org.br
www.gotasdeflor.org.br
www.bankboston.com.br
www.sp.senac.br/educomunitaria
www.itau.com.br/institucional/itau_social
www.nestle.com.br/nutrir
www.terceirosetor.org.br
www.correiocidadania.com.br
www.institutocea. .org. br
www.pastoraldactianca. org.br
www.arrastao.org.br
www.advbfbm.org.br/ircs
www.azalcia.com.br
www.coanpampas.com.br
www.siai.org.br
www.cidadania-c.com.br
Www.projetopescar.org.br
www.fundacaodorina.org.br
www.ayrtonsenna.org.br

BERTVIANKA - SANIRATE S4
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Nao é preciso ser fa da cantora Cassia
Eller para reconhecer a qualidade do CD
Cassia Eller - participacdo especial. Trata-se
de uma preciosa coletdnea de parcerias que
a cantora fez em sua curta, mas meteoérica,
carreira. Desde o inusitado arranjo de
Satisfaction, dos Rollings Stones, que o
vozeirao da Cassia contrastou com os
agudos de Edson Cordeiro a uma de suas
Gltimas gravagdes, a musica Milagreiro, uma
parceria sublime com o autor Djavan (a
musica faz parte do tema da novela
Esperanca). Estdao no CD também, duetos
memoraveis com Luis Melodia, Rita Lee,
Herbert Vianna e seu grande parceiro, o ex-
Titas, Nando Reis

0 que estou lendo

— e

0 Saldo dos Passos Perdidos

Daniel Maciel Ribeiro de Campos
Advogado e Professor de Defesa
do Consumidor,

Trata-se de um depoimento de Evandro
Lins e Silva, um profissional do direito que
relata o duro inicio da profissdo sem N
qualquer ajuda de influéncias, o convivio
seu com grandes nomes do Direito o
exercicio de varios cargos no Poder
Executivo, chegando a ser Ministro do
Superior Tribunal Federal. Por ser um
advogado Criminalista,
um ponto muito bem
tratado no livro é a ética
do advogado, a funcao
politica do STF, a rees-
truturagdo do Poder
Judiciario, impeach-
ment de Fernando
Collor, entre outros.

Evandro Lins Silva
Editora Nova Fronteira

Educaciio e Mudanca

Valésio Willemann
Empresdrio, instrutor
e consultor Acim/Sebrae

Educacao e Mudanca propae reflexao e
acao apresentando as
posicoes de Paulo
Freire com respeito a
utilizacao da educacdo
como dinamizadora de
um processo de mu-
danca, por meio de um
método ativo, dialogo-
al e participativo.

Paulo Freire
Editora Paz e Terra



'Penso Assim

Porque ser rotulado pode
por em risco seu emprego

certo que nascemos com

caracteristicas proprias

de personalidade que

jamais sao iguais a de
outro ser humano, e que pelo fato
de vivermos essencialmente em
sociedade, sdo inevitaveis os
conflitos pela visdo individualista
de cada um. Dessa identidade
pode surgir a figura do “rétulo”,
que é criado dentro da concep-
cao de vida de cada um. Se o
rotulo for positivo, geramos um
circulo de bons relacionamentos
qgue geralmente nos destaca das
demais pessoas e faz com que
estejamos sempre integrados a
um grupo.

Porém, quando o rotulo é
negativo, automaticamente
geramos certas barreiras e nos
tornamos totalmente previsiveis
diante das pessoas com quem
nos relacionamos. Tomando
como exemplo a atividade
profissional, que na maioria das
vezes € necessario trabalhar em
equipe, o rétulo pode ser decisivo
para manutencao do emprego.

E comum encontrarmos
profissionais que demonstram
um excelente desempenho
técnico-profissional na execugao
de suas atividades, que, entretan-
to, apresentam atitudes pessoais
individualizadas, comportamen-
tos destoantes dos demais
membros da equipe e tempera-
mentos nada condizentes com 0S
valores da organizacao.

O rétulo negativo, pode ainda,
minar relacionamentos, desesta-
bilizar unido, prejudicar resulta-
dos e afastar pessoas.

N4

“Agradar a todos é
impossivel, mas é razodvel
que tenhamos atitudes
positivas”, opina.

Profissionais com essas
caracteristicas comportamentais
tém sido cada vez menos deseja-
dos pelas organizacoes, mesmo
que suas qualidades técnicas
sejam consideradas excelentes. E
plenamente possivel moldar e
aperfeicoar a qualidade técnica
de um profissional por meio de
treinamentos. Porém, é extrema-
mente complicado colocar uma
pessoa numa sala de aula e
ensinar-lhe como deve ser seu
temperamento, sua atitude e a
sua forma de reagir emocional-
merite as diversas situacoes do
dia-a-dia. Fica ainda muito mais
dificil quando a propria pessoa
nado faz questao de mudar, pelo
contrario, parece sentir prazerem
ser diferente dos demais.

O interessante é que, como s

todo ser humano, o profissional
rotulado também tem pontos
positivos, entretanto, o seu rétulo
faz com que suas qualidades
sejam pouco observadas.
Agradar a todos é uma tarefa
humanamente impossivel, porém
é totalmente razoavel que
tenhamos atitudes tao positivas
que mesmo quando nossos
pontos negativos ficam expostos,
se parecam pequenos e plena-
mente superaveis.

Assim, nao é incomum presen-
ciarmos excelentes profissionais
perdendo seus empregos em
6timas organizacdes.

Em recente pesquisa publicada
em uma conceituada revista
nacional, em que diversos lideres
de empresas brasileiras foram
consultados, constatou-se que
87% das organizacdes demitem
os profissionais por causa de
atitudes individuais, de tempera-
mento pessoal, da maneira como
se relacionam e pela incapacida-
de de trabalharem em equipe.

Afacilidade ou dificuldade para
s€ corrigir um rétulo pode nio
estar simplesmente na atitude do
proprio profissional, pode
também ser reflexo do meio de
convivio, como por exemplo, o
chefe que ndo da feedback ao seu
subordinado. Mas, se a dificulda-
de de mudanca esta efetivamen-
te na aceitacao ou nao da préopria
pessoa em mudar, a tarefa fica
muito mais dificil. Por iSS0, ser um
profissional rotulado em uma
organizacdo pode nio ser um
bom negécio.

Cidinei Aparecido Véz é Controller
da Zacarias Veiculos - Maringé - PR

——
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Isto € Acim

CONVENIO MEDICO
PAM !
Plano de satde que oferece diferentes produtos
para atender a todos os tipos de.empresas. com
ampla rede de médicos, hospitais e servicos
especializados. Av. Tiradentes, 1061, fone 218-
1530.
HSBC
0O seguro saude do HSBC garante a cobgqura de
atendimentos médicos e clinicos espec:al_nzados.
internamentos hospitalares e atendimento
psiquiatrico. Telefone 262-2134 (Patrone
Corretora).
i ed P .
ll;’lg::; de saude com grande rede de med!cos
ara o atendimento clinico, hospitalar e servicos
zspecializados. Av. Tiradentes, 1008, fone 227-
1AV 5
ta Rita Saude {
gf;rr‘io de saude que oferece dlve_rsos proFiutos
empresariais de assisténcia médico-hospitalar.
Avenida Independéncia, 14, sala 2. Telefone
262-1306. T e
ine Philli sicod ‘ .
gor‘t)zlz:;l:‘:) de ser:vit;os nas areas de Psncote}rapla,
Aresmpanhamento Psicolbgicg, Aval:{:cao
Pcigolégica e Orientagao Psicologica Yocacuonal
esProfissional. Rua Néo Alves Martins, 3377,
Sala 2, fone 224-4196. -
Luzia Helena Lima Bastos - Psicéloga
Prestacao de servicos para as empresas
: ociz;das na area de psicologia clinica, na
= ecialidade de psicoterapia de .adultos e
gzzlescemes. Rua Néo Alves Martins, 3415,
04, Centro. y 4
sala?’Clcfxudiu Gongalves, Rosu.mul: _Nocen
QT:esiri e Ana Sueli Luchetti Vieira de
1
ivei icologas X '
OlnvelrgoPdS; ser\g(;os nas areas de P.sncologla.
s endidos por. - Avaliacao qucoléglca;
comprelhamemo Psicolégico; Psicoterapans em
A"?Ons:S adolescentes e adultos; At_er?dlr_nento
Cn'aml;b ‘ico a pacientes pré e p(').S-ClrurgICOS e
ps!cotagﬁo Vocacional e Profissnona_a[. Centro
Icr)ml;fgrago de Psicologia - Avenida Curitiba, 486,
sala 703, fone 224-9235.
CONVENIO ODONTOLOGICO
i o ' . .
Unu:go:]r: de servicos odontologicos feitos por
Pfes ; ?G‘xes dentistas associados. Avenida
?::}:(;éntes 1008, sala 1205. Telefone 222-

gg?iae.dcde Odontolégica de Maringd

iggt‘;\(;éo de servigos odon'tolégicos feitos por
cirurgies dentistas associados. Rua Santos
\L‘m-r ont, 2454, Sala 6A .Telefone 226-3466.
COMUENIO EDUCACIONAL .
Uniao das Faculdades Metropolitanas de
SRS : fd
xf?r’;:ga d;,sr::ggtrgs nos vestil)ulare_s e nas
mensalidades dgsé cursos de terceiro grau.
s 225-55
(TZ(ZI)GYIJ(;IIISNIO EMPRESARIAL
GNS Corretorade Seguros
.citéncia funeral 24 horas, individual e
?xsx;::slr; servico de sepultamento, traslado de

ACIM

‘\ \
\

€orpos, registro de 6bito, paramentos, vel6rio e
outros. Rua Santos Dumont, 3472, sala 407 -
Edificio Bandeirantes, Telefone (44) 223-2919.
Banco do Brasil -Cooperfat

Convénio que permite as empresas associadas
recursos do Fundo de Amparo ao Trabalhador,
com juros abaixo dos de mercado, para capital
de giro, insumos, equipamentos e renovacio de
frota, entre outros. Rua Santos Dumont, 2270,
9%andar. Telefone 221-1983.

Anima Corretorade Seguros

Contratacao de Seguros em todos os ramos,
registrados em apodlices especialmente
implantadas para a ACIM, porém. com
faturamento direto aos seguredos. Avenida
Tiradentes, 1008 sala 7205. Telefone 222-
4884

Servigo Educacional Lar e Saude (SELS)
Implantagio de projeto de ginastica laboral nas
empresas, visando diminuir o risco de lesdes por
motivos ergonémicos. Telefone 236-8000.
Mega Marcas e Patentes

Pesquisa de anterioridade de registros, pedido
de registrd’ de marca, controle de processo e
vigilancia de marca. Telefone 9963-6701.
Centro de Vida Independente de Maringa CcviI
Convénio de cunho social que visa orientar as
empresas para a contratacio de deficientes
fisicos, conforme prevé a lei federal. Avenida
Cglombo, 5790 CAP,BlocoT-14. Telefone 263-
8310.

Alcantara Advogados & Consultores
Associados

Recuperagéo de créditos tributarios, tais como
impostos, taxas e contribuicdo de melhorias,
contribuicoes sociais e previdenciarias, multas e
outras refutagoas tributarias. Avenida Carneiro
Ledo, 125, Sala 401.Telefone 225-7882.
Patrone Seguros :

Oferece aos associados condicGes especiais na
contratacao de planos de satde, seguros de vida
€ acidentes pessoais. Avenida Curitiba, 476,
Telefone 262-2134.

VET Servigos de Pés-Venda

Consultoria na 4rea de pos-venda, pesquisas
para manutencdo e/ou recuperacdo de
clientes. Telefone 262-4311.

Ergon Consultoria, orientagdo e pesquisa
Diagnéstico organizacional, assessoria em
gestao de recursos humanos, gestdo empresari-
al, organizacional, pesquisa de viabilidade
econémica e de mercado, ISO 9000 e avaliacao
de desempenho. Rua Santos Dumont, 2166.
Telefone 226-3732.

CETEGH - Centro de Tecnologia em Gestao
Humana

Consultoria organizacional, assessoria
psicoldgica e aconselhamento gerencial para o
aprimoramento profissional de funcionarios,
Telefone 226-8396

RPS Administradora e Corretora de Seguros
Contratagédo de seguros em todos os ramos com
a empresa Yasuda Seguros. Avenida Prudente
de Moraes, 842. Telefone 269-6329.

SERVICO e

oOutras informacdes sobre 0s convénios podem
ser obtidas pelo telefone 3025-9646, ngo
Servicode Atendimento ao Cliente da ACIM.

tubro
?\UACIM promove nos dias 29 e 30 o curs
“Como elaborar um pl.ano de negéci%_‘
ministrado pelo econom'lsta e °°f\sul
diagnéstico empresarial, José
Nascimento.
Muito tem se falado sobre o Te"ceiro
mas ainda existem muitas davidas sobr,
assunto. A Fundacim promove nos dia
30 de outubro, 11e 19de novembrg O
“Gestao do Terceiro Setor”, permitindo So
os participantes conhecar{\ os 5 qtue
legais, formas .de atuagao, gestan os
entidades sem fins lucr?tuvos © oriengy, d¢
sobre a implemeptacao de jeto n
investimentos sociais referentes 5 Tercs‘~
Setor. . €irg
Nos dias 25 e 26 serd realjzg
Seminario Regional da Indst; r:{ 20
promovido pelo Nycleo Se}or|a| de Graf-f'ca-
0 empresario José Amauri Crozarioui ! icag,
sobre “profissional, ser OU nag sery a‘laré
questao”. O engenheiro e ¢ e is 5
Adriano Okawa ministrara umg eséfio
sobre marketing em S€IVICos g ¢ palestra
Ruy Cortez de O!lvglra f:()me,-,ta',é soresé"io
perdas na industrializacéo. bre S
A experiente Vilma Beloto: es‘)ecializ
técnicas florais e decoragdes (g a"h;da o
que atua ha dez anos N0 mercagjq, B |~
nos dias 28 a 31 de outubro ¢ 'n

novembro, o curso “Vitrinas de Natal' de

Adi'SQn

Setor,

e este
s2

Novembro
AACIM e o Sebrae promovem eNtrg
e 7, o curso “Analise de Créditeg \,i':’s dig
reducdo da inadimpléncia”, mj,. tr:a"d
advogado e professor B'az ?0
ini. s
\(;epr:'(;;ae:;oreconsultor'Viceme hia QAg|
Pires ministrara nos dias 11 4 A ra ~
“Viabilize seu negocio: mercag, =ig Qun‘e
O curso ira ensinar conceitos g alna"\(; rso
financas para viabilizacdo de rke‘_ as-
incluindo técnicas de previszg de Ne
planejamento de lucro. \,eh Ci,
0 Cédigo de Defesa d<_> Con
tanto assusta emeeSéﬂos e
tema do curso realizado entrg Rl
21. O advogado e exdiret, iag Sery
Daniel Maciel Ribeiro de Cf’mpos DRl
como funcionam 0s Orgéos

; Xpyp 0N,
consumidor, os cuidados com, :-efegz'":ar
céo na analise de crédito de yp, c'i;%'irh. do
de mostrar como devem g s ting.
Propagandes o “-Cédigo i tlicsitag 'S
curso intitulado 90 dg o ériu e
consumidor: verdades e Qf 98

SIS Oy Oyt
realizado no auditério daACing ~tirSa 0

A ACIM, através do projeto c,es(:er s%ré
o curso “Formagao de '"S"“'Dres “br
visando a capacitagao de profig Sic
exercicio da funcdo de gy
participantes terdo Um cCursg de
realizado nos dias 18.20,22,23'
30 de novembro € 214.6.7,9,11

u
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S
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T Filiacoes R

Empresa que se filiaram & ACIM no més de Setembro

Cine Foto Som

Jacques Video

Proprietario: Moracy Jacques Junior
Publik

Proprietéario: Luizrenato D. Ferreira

Comércio em geral

Alvorada Veiculos

Proprietério: Marlon C.Lacerda

B2 Cosméticos

Proprietario: Renato Carlos Diniz
Central Pecas

Proprietario: Jesuina Aparecida Rossi
CasaBorba

Proprietério: José Fausto Borba Maia Neto
Cavalinho Diesel Autopecas
Proprietéario: Evaldo Luz Garcia
Cirunorte

Proprietario: Jodo Sanches
Cybercom Informatica

Proprietario: José Marco Fabri

D'Arca Méveis Restauradora
Proprietario: Celia Marly Franco
Diamante Informatica

Proprietario: Alexandre Kasikawa
Divimar

Proprietario: Valdemar de Castro
Dotim Dotoso

Proprietario: Inés Ap.G. Conti

J.R.S.

Proprietario: Ruderson D. dos Santos
Loja Parana

Proprietario: Ronaldo C.da Silva

Lua de Mel

Proprietario: Jemina Silva M. Schmuller
Madeireira Altonia

Proprietario: Rafael Maurinho Priuli
Madeireira Amazonas

Proprietario: Edson Ap.Herculano Ramos
Muchiutt Pecas

Proprietario: Claudio R. Muchiutt
Papelaria 19

Proprietario: Evandro Luiz Thom
Papelgraph

Proprietario: Emerson E. de Oliveira
Parana Decor

Proprietario: Edson Tamayo Sanches
Plast Union Ltda

Proprietério: Altair Ferreira

SSPlus

Proprietario: Eudes Cristiano Vargas
Tornopel

Proprietario: Joao Penha S.Filho

Vigi Motor

Proprietéario: Carlos Manuel Cracogna

Confecgoes

Empério do Tricot

Proprietario: Wellington Guadaganini
Everpink

Proprietario: Antoninha de Jesus Soares
Hering Store

Proprietario: Marcos Anténio Alves
Jeann's & Cia

Proprietario: Rodrigo A. Pollotto

Led'jo

Proprietéario: Elenice de Oliveira Gerardo
Loja AZ

Proprietario: lolanda Martins Montrezol
Loja Essencial

Proprietéario: José Carlos Casaqui

Malukice

Proprietario: Milton V. Mansano Junior
Priscila Modas

Proprietario: Joao Pedro Nogueira
Tassi Modas

Proprietario: Sirlene Marioto Souto
Toque de Midas

Proprietario: Juliana B. Chiquetti

Distribuidora
Maringa Marketing
Proprietario: Anténio Plinio dos Santos

Educagao
Boss Corporation
Proprietario: Denielson Tantin Ragiotto

Farmacia
Farmacia Vera Cruz
Proprietario: Tereza Yoshie K. Fujisawa

IndUstria

Agroidrau

Proprietario: Wilsinei R. G. Meneguetti
Camping Sport

Proprietéario: Gervasio Burig

Vinicola Intervin

Proprietério: Luiz Carlos M. Branco

Negécios Imobilidrios
Schwabe Imoéveis
Proprietario: Carlos Eduardo Schwabe

Representagao

Ronaldo Calvo Representacdes Comerciais
Proprietario: Ronaldo Andre Calvo

SSM Representagoes Comerciais
Proprietéario: Luiz Alipio S. Madeira

Servigos

Auto Elétrica Ytoban

Proprietario: Méario Takahashi

Auto Mecanica Carlinhos

Proprietario: Carlos Junior da Silva

Casa Carrier

Proprietério: Solange M. Limonta
Dest'mar Ass. Banc.e Com.
Proprietario: Nadir F. de Souza

Dot

Proprietério: Paulo Roberto Abrao
Esperanca Transportes

Proprietario: Osmar Esperanca

First Class Agéncia de Viagem e Turismo
Proprietario: Helenice Maria Bell

Inga H20 Distribuidora de Agua Mineral
Proprietario: José Ricardo Mendes
Marka Escritorio de Contabilidade
Proprietéario: Celso Belio Maitins
Nutrivita

Proprietario: José Correia M. Neto

Poli Consultoria

Proprietario: Denise Regina Alberton
Suave Pé

Proprietario: Esmeralda Ramos Ferreira

Supermercados
Mercado Oasis
Proprietario: Dionilia Franca de Amorim

ALARMES
MONITORADOS

SERVIGOS GERAIS
LIMPEZA E CONSERVACAO

Entre em contato conosco,
solicite a visita de um de
nossos representantes e

conheca todas as
vantagens do Sistema
PRESERVE de Alarme
Monitorado.
A seguranca de sua
familia e de seu
patrimonio em boas maos.

ALARMES MONITORADOS

PROTEGIDO

FONE(44)227-8919




Expediente

ACIM

ASSOCIACAO COMERCIAL, INDUSTRIAL
E DE SERVICOS DE MARINGA |

Rua Basilio Saltchuk, 388
Fone: (44) 3025-9595 - Fax: (44) 3025-9619
Cx. Postal 1033 - CEP 87013-190 - Maringi - Parand
Home-page: www.acim.com.br
e-mail : acim@acim.com.br
CONSELHO DE ADMINISTRACAO

Presidente: Ariovaldo Costa Paulo
1° Vice-Presidente: Antonio Fermenton; 2° Vice-
Presidente: Ali Saadeddine Wardani; Vice-Pres. p/
Assuntos do Comércio: Adilson Emir Santos; Vice-
Pres. p/ Assuntos da Industria: Carlos Walter M.
Pedro; Vice-Pres. p/ Assuntos de Servigos: Wilson
de Mattos Silva; Vice-Pres. p/ Assuntos de
Comércio Exterior: Carlos Alberto Domingues;
Vice-Pres. p/ Assuntos Comunitdrios: Luiz R.
Marquezini; Vice-Pres. p/ Assuntos de Novos
Produtos e Tecnologias: Eduardo D. Aratijo; Vice-
Pres. p/ Assuntos do Serv. de Informagées
Cadastrais: Nivaldo Reginato; Vice-Pres. p/
Assuntos de Fin. Patriménio: Carlos A. Tavares
Cardoso; Vice-Pres. p/ Assuntos de Rel. com o
Associado: Carlos Alberto Wurmeister; Vice-Pres.
p/ Assuntos de Mkt e Vendas: Guilherme Févero;
Vice-Pres. p/ Assuntos de Desenv. Regional: Oscar
Conchon; Vice-Pres. p/ Assuntos de Eventos:
Shiniti Ueta; Vice-Pres. p/ Assuntos de
Capacitagio Profissional: José Carlos Valéncio;
Vice-Pres. p/ Assuntos de Agronegécios: José
Fernandes Jardim Jr.; Vice-Pres. p/ Assuntos de
Crédito Cooperativo: Luiz Ajita; Vice-Pres. p/
Assuntos de Integracio Econdomica: Carlos
Anselmo Corréa; Vice-Pres. p/ Assuntos de Resp.
Social e Cidadania: Milton Goetten de Lima; Vice-
Pres. p/ Assuntos de Shopping Center: Domingos
Bertoncello; Vice-Pres. p/ Assuntos Intersindicais:
Heitor Bolela Jr.; Vice-Pres. p/ Assuntos das Micro e
Peq. Empresas: Carlos Alberto Facco; Vice-Pres. p/
Assuntos de Seguranga: Guido Hermann

CONSELHO SUPERIOR
Presidente: Jefferson Nogaroli
Secretario: Sabas Martins Fernande
Conselheiros: Antonio Donizete Busiquia, Claudio
Batistela, Claudio Haruo Mukai, Eraldo Formaggio,
Gersi Francisco Andreotti, Joao Maria da Silveira,
José Gomes Ferreira, Lufs Carlos Masson, Luis
Fernando Ferraz, Paulo Meneguetti, Reginaldo
Nunes Ferreira, Renato Tavares, Roberto Petrucci
Janior, Valdecir de Brito.

GALERIA DE PRESIDENTES

Ameérico Marques Dias; Murilo Macedo; Alfredo
Maluf: Odwaldo Bueno Neto; Ermelindo Bolfer;
Manuel Mirio de Aratjo Pismel; Ivo Vitor Asmann;
Emilio Germani; Joao de Faria Pioli; Rodolfo Purpur;
Joaquim Dutra; Ubirajara de Aratjo Pismel; Luiz
Julio Bertin; Alvaro Miranda Fernandes; Sidney
Meneguetti; Atair Niero; Raymundo do Prado
Vermelho; Alcides Siqueira Gomes; Carlos Mamoru
Ajita; Fernando tlenriques; Massao Tsukada; Pedro
Granado Martines; Hélio Costa Curta; Jefferson
Nogaroli.

COPEJEM - CONSELHO PERMANENTE
DO JOVEM EMPRESARIO
Presidente: Wilson de Matos Silva Filho
1 Vice-presidente: Walcir Franzoni
p/ Assuntos de Informagoes:

[nicéin Silva

Vicepresidente p/ Assuntos do Comércio: Marcos
César Gamgiro Obici

Vice-presiiente p/ Assunlos de Desenvolvimento
Regional: Sandro Bertoni

Vice-presidente p/ Assuntos da Industria: Claudio
L. Zavatini A )
Vice-presidente p/ Micros e Pequenas Empresas:
l\dmnirf\imur.'l

Vice-presidente p/ Assuntos de Responsabilidade
Social e Cidadania: Adriana Scandelai

@ Revista ACIM - Outubro/2002

Vice-presidente p/ Assuntos de Integragido
Econdmica: Antonio Fiel Cruz Jinior
Vice-presidente p/ Assuntos de Relagdes com
Associados: Mohamed Ali Awada

Vice-presidente p/ Assuntos de Eventos: Ricardo
Michels

Vice-presidente p/ Assuntos de Servigos: Ricardo
Paiola Kmiecik

Vice-presidente p/ Assuntos de Capitagio
Profissional: Wanderlei de Almeida César Jtinior.
Vice-presidente p/ Assuntos de Secretaria: Cecilia!
Leonor Philipp Borin

Conselheiros:| Alessandra Serra; Ana Carolina
Gomes; Ana Carolina Schiavon; Claudiana Andreia
Zavatini; Cléudi¢,Isamu Suzuki; Daniela Midori
Taguchi; David Conchon; Davilson Mantovanni;
Gléauber Marini da Silva; Ives Tomita; Luciane
Udenal; Luiz Eduardo Borin; Wilson Ap. de
Oliveira.

CONSELHO DA MULHER
EMPRESARIA E EXECUTIVA

Presidente: Andlia Nasser

1°vice-presidente: Clélia Cordeiro Hilgemberg

2". vice-presidente: Tininha Rodrigues

Diretoras: Nilva El Ghoz, Jeane Nogaroli, Eligiani
Ernandes, Flor Duarte, Helenice Ferri, Elizabete
Benites, Dondria Rizzo, Miriam de Moraes
Parmezani, Adriana Pierini e Beatriz Bianchi da
Costa.

Conselheiras: Cintia Murad, Monica Grillo, Nanci
M'arlins. Regina Teixeira, Roni Enara Rodrigues,
Wilma Belotto, Alessandra A Moimas, Marcia
Elshof e Marilene Fernandes: -

CONSELHO DO COMERCIOE SERVICOS
Presidente: Sir Carvalho

Conselheiros: Ademir Camargo; Adhemar
Ans‘elmo: Ailson Costa Paulo; Alvaro Bento de
Freitas; Angelo Antonio Minatel; Antonio
Castanharo; Antonio Endrissi Sobrinho; Antonio
Femaqdes de Aratjo; Antonio Marcos de Souza;
Antonio Robegio da Silva; Aparecido Marroni; Ari
RIC{H’!?() Engelbert; Artur da Costa Fernandes Filho;
Cchdun_io Chagas; Cicero Bianchi; Claudemir
Aparecido Matiusso; Daltro Germano Alves;
Débora f\ndrafie Bontempi Canevér; Dercilio
Constaitino; Dirceu Martins; Douglas Camillo de
Souza; ?ouglas Ortiz; Eber Coutinho; Ediercio
lsrael.P_exﬁira: Edson Luiz Cardoso Pereira; Edson
Mauricio de Lima; Edson Sanches; Eduardo
Gon(';alves da Silva; Eduardo R. Celidonio: Eliel
Pereira Diniz; Elizabete Camilo; Flavio Koiti
Otamura; Flévio Tavares; Frank Sandro Becchi:
Gerson Luiz Savinski; Henhes Aparecido Coli
Vieira; Inés Tomon Pardini; fineu Kioshi Otsuki:
lnpeu Meurer; Ivapilde Costa Silva; Jodo Batista;
]0'6.1.0 .Cappebosck: joio Puul(\Silva Janior; Jodo
Wiillich; Jorge Ceranto: José, Amauri Crozariolli:
José Ca_rlcs dos Santos; José Claudio de Castro
Ferrer Filho; José Paulo Urgnani; Julio Kusakawa;
‘Klehef [un Nabeta; Laércio Vieira Pereira; Lucheo
l‘orpbmu Luiz Carlos Aristo; Luiz Carlos de Paulo;
Luiz Erismar Pereira; Luiz Nora Ribeiro; Luzia Rati

](');e Qliveira Costa; Manoel Claudemir Terron
arcia; Manoel Donizete Vaz Teixeira; Manoel
Mario de Aratjo Pism

el; Marcelo Azev ge;
Marﬁelo Filippin; Marcio Antonio Sunlui(;h;l]i:)r‘z’:s
Kenji; Mqrin Sonia Coelho; Mario Roberto
An_dmghelx; Mario T. Misawa; Massayuki Sérgio
Saito; Mmu'"o Antonio Carvalho; Mauro Cominatto
Men; Moacir Demori; Moacir Rodrigues Montalyao;
Nelson Barbosa; Nicanor Joao Matheus; Norvan‘
Npl:onlxa Dias; Odair Barion; Osmar dos Santos
Vl(.nm; Osvaldo Reginato; Osvaldo Soares de
Oliveira; Paulo Pereira Lima; Paulo Roberto
Teixeira; Petronio Cordeiro Junior: Regina Waléria
'l'{:ixeira: Reginaldo Caleffi Navarro; Renato Zardeto
Junior; Rui Foletto; Sérgio Ramos da Costa; Silvio
Saiti Iwata; Sonia Maria Silva Vieira; Valdecir
Amancio de Souza; Valmir Sevidanis; Vanderlei de
Almeida César; Vanderlei Davina; Wilson Dini;
Silva Vieira. ;
Superintendente da ACIM: Dirceu Herrero Gomes
Gerente de Negicios e Expansio: Koiti Celso
Kikuchi
Gerenle Institucional: Sérgio Gino
Gerente de Capacitagio e Eventos: Yara Sue Kaway
Van Linschoten ;
Coordenador Administrativo e Financeiro: Silvio
Luiz Matos Silva
Coordenadora do SCPC: Ivanete Aparecida Pagnan

REVISTA

ACIM

A REVISTA DE NEGOCIOS DO NORTE
DO PARANA
ANO XXXIX N°417 Agosto/2002

Publicagdo Mensal da Associagao
Comercial, Industrial e de Servigos de
Maringa ACIM

DIRETOR RESPONSAVEL
Guilherme Féavero
Vice-presidente de Marketing e Vendas

JORNALISTA RESPONSAVEL
Alessandra Pajolla MTB 3509/13/73v -PR

ASSESSORIA DE COMUNICAGAO
Alessandra Pajolla
Daniel Coutinho de Paula
Giovana Campanha

DEPARTAMENTO COMERCIAL
Altair Aparecido Galvao

CONSELHO EDITORIAL
Guilherme Févero, Nivaldo Reginato,
Wilson de Matos Silva Filho, Clélia
Cordeiro Hilgemberg, Dirceu Hefrero
Gomes, Sérgio Gino, Alessandra Pajolla,
Koiti Celso Kikuchi, Silvio Luiz Matos
Silva, Yara Sue Kaway Van Linschoten.

Editoracao eletronica -
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Nunca esta relacdo foi tgo positiva para quem a tem planos do Santa Rita Sagde.
Ao contratar o melhor plano médico hospitalar da regigo, os empresdarios tém
percebido que fica mais facil administrar um negocio quando foda a equipe trabalha
tranquila e motivada, pois sabem que nGo precisam se preocupar com o seu bem
mais importante: a satde.

E oferecer um grande beneficio como esse aos f.unciondrios custa muito pouco,
porque os valores praticados pelo Santa Rita Saide se encaixam no
orcamento de qualquer empresa.

Faca um plano do Santa Rita Salde para a sua equipe. No final das contas, vocé
vai ver que na relagéo custo X beneficio a sua empresa s6 tem itens somar.

A B SANTA RITA

v 4

YW SAUDE

3028-2000
Av. Independéncia, 14 - Sala 02
Maringa - PR
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Na Lista Editel vocé encontra até
prémio Top of Mind

Lista Telefénica www.sos 102.com.br
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Pelo 49 ano consecutivo, a Editel conquistou
o prémio Top of mind em listas telefénicas no Parana.
Com tanta experiéncia no mercado e fazendo parte
de um grupo lider em toda a América Latina,
este prémio é um presente mais do que merecido.
Ligue 0800 400 63 63 e anuncie na Lista Editel.
Sua empresa também vai ser Top of Mind.



