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\pais. E ainda tem
~ companhia telefdnica
& que nao valoriza voce.

]

o

2
i
2
3
E
2
3
£
:
3
3
F
5
2
3
2
1
g
2
<
2
|
g

**Franquia de 2.000 minutos em ligagSes locais entre telefones fixos.

Pacotes de servigos para qualquer tamanho de empresa.

Chegou GVT Economix. Sao varios pacotes de servigos em telefonia para sua empresa
economizar. Fale com um consultor da GVT. Ele vai encontrar a melhor solu¢io para
as suas necessidades. Ou até mesmo montar um pacote personalizado para sua empresa.

GVT Economix 2.000

R$ 99.00

® Duas linhas GVT
® 2.000 minutos**

® Ligacdo Simultdnea, Conversa a 3,

Secretédria Eletrénica e Siga-me.

Conhega outros pacotes:
Economix 4.500: RS 164,00
Economix 7.000: R$ 241,00
Economix 10.000: RS 333,00
Economix 15.000: R$ 480,00

A GVT

\b—”
Empresas

0800 052 0125

wWww.gvt.net.



Palavra do Presidente

No balanco de 2002,
o saldo positivo

ano de 2002 foi atipico. A crise

mundial atingiu a economia

brasileira e a especulagao,

disfargada sob as incertezas do
processo eleitoral em curso, contribuiu
para que as forgas produtivas nao
tivessem o desempenho esperado. Mas
curiosamente, apesar da conjuntura
desfavoravel, muitos setores encontraram
caminhos para continuar crescendo.
Investiram e colheram bons frutos. Nesta
edicdo vocé acompanha uma reportagem
especial com os altos e baixos de setores

™’ importantes de nossa economia.

Em Maringa, estamos em pleno clima
natalino. A abertura oficial do Natal,
reunindo milhares de pessoas,
demonstrou o desejo da populagdo em ter
um fim de ano feliz. E nossa maneira de
contribuir, € promover uma campanha
forte, que aquece as vendas no comércio,
movimenta 0s outros setores, gera
empregos e permite aos consumidores
sonhar com um dos 10 carros zero
quildbmetro que estamos sorteando.

E com grande satisfagido também que
disponibilizamos novos servicos para os
associados em 2002, entre eles: Agenda
Integrada, PROE, Fundacim, Novo SCPC,
reducd@o no valor da consulta de cheque,
Juizado Especial de Pequenas Causas,
ACIM Clipping e treinamento de
crediaristas.

E como esta é a ultima revista do ano,
gostaria de deixar uma mensagem aos
associados. Sabemos que as dificuldades

<L,

Cartas

iy

Rumo ao
crescimento

Agradeco imensamente 0s votos de
sucesso e confianca depositados em
mim. E também importante saber
que posso contar com a colaboracéao
deste segmento na tarefa de levar o
Brasil ao crescimento.

Luiz Inécio Lula da Silva
Presidente Eleito da RepuUblica
Federativa do Brasil

existem, mas aprendemos em nossas
empresas e aqui mesmo na Associagao,
que € possivel supera-as na axata medida

de nosso esforco. E tudo o que fazemos

na ACIM é para oferecer aos empresarios
caminhos que os ajudem a crescer.
Portanto, aproveitem os servigos
oferecidos pela entidade e, sobretudo,
facam um cuidadoso planejamento para o
proximo ano. E lembrem-se: em 2003,
continuaremos ao seu lado!

Un Feliw Natal e stima
/émqye/ﬂ//éafﬂ/BOOé’ /

Ariovaldo Costa Paulo
PRESIDENTE DA ACIM

presidencia@acim.com.br

Novo formato
da Revista

No momento em que nosso Pais esta
vivendo um clima de mudancas, a
ACIM mais uma vez inova em mudar
o formato da revista informativa
deste 6rgao. Quero parabeniza-los
por esta iniciativa e dizer que ficou
muito mais facil e pratico a leitura da
Revista ACIM.

Aparecida Cristina Souza de
Castro, Rebougas Empreendi-
mentos Imobiliarios

Cartas para esta se¢do podem ser enviadas para
a redagdo da Revista ACIM.

Fax: 3025-9619, e mail imprensa@acim.com.br
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Cultura Empresarial

Vale a pena

ASSISTIR

O proprietario da locadora Video In
Verso, Moisés Testi, recomenda dois
filmes disponiveis em DVD e VHS

Insurrelg

Minissérie f

americana, que narra um
fato historico e real: a
prisdao virtual de
aproximadamente meio
milhdo de judeus
poloneses em um gueto
judaico controlado pelas
tropas nazistas. A luta
diaria contra fome e
doencas é agravada pela
demanda alema de suprimentos e os nazistas
resolvem entdo exterminar grupos de judeus,
transportando-os secretamente para campos
de concentracdao em outros locais.
Suspeitando de que as pessoas que ali
estavam aprisionadas estavam setenciadas a
morte, um grupo de 750 judeus, moradores
do gueto, une-se contra os nazistas e resolve
enfrentalos construindo abrigos e taneis nos
pordes dos edificios, para ndo irem para os
temiveis campos de concentragio.

[EEETT e sy

Um Ato de Coragem

John Q. (Denzel
Washington) ¢é traba-
Ihador de uma fabrica e
dedicado chefe de fa-
milia. Sua esposa e seu
filho s@o as alegrias de
: sua vida. Um dia, porém,
U“ 0 ORAGE“ §eu garoto~passa mal e é
internado as pressas. Os
exames revelam um
problema grave no coracdo e precisa de um
transplante urgente. Ocorre que esta é uma
operacdo muito cara e o plano de saide de
John nao cobre. Correndo contra o tempo e
sem dinheiro para pagar a cirurgia, John
procura 'a direcdo do hospital, 6érgdos
governamentais e associacoes civis, coloca
sua casa e tudo o que tem a venda. Mas,
infelizmente, & em wvio! O hospital vai
mandar o garoto para casa e selar seu
destino. John, entdo, toma uma atitude
radical: invade o setor de emergéncia do
hospital, faz médicos e pacientes de reféns,
na tentativa de obrigddos a realizar o
transplante em seu filho. Logo o hospital esta
cercado pela imprensa, pelo pablico ¢ pela
policia. Na mira dos atiradores de elite, John
ndo sabe como tudo terminars, mas tem
uma certeza: ele ndo enterrara seu filhol

L WASHINGTON

@ Revista ACIM - Dezembro/2002

Vale a pena

Fellll

O proprietario da Pro-Audio Instru-
mentos Musicais, Rossimar Rezende,
recomenda dois Cds:

Oficina G3
HUMANOS

i

“Recomendo dois CDs gospel: Oficina
G3 Humanos, cujo integrante Juninho
Afro é considerado um dos maiores
guitarristas do Brasil, contém musicas

de pop-rock excelentes. O suing do

grupo Ellas no CD Eterna Graca é
contagiante.

Ellas
ETERNA
GRACA

Vale a pena

[IAVEQAR

Agendas
www.agendaintegrada.com.br
www.elefante.com.br

Sistemas de busca

www.google.com.br
www.altavista.com.br
www.yahoo.com.br

www.buscaaqui.com.br

www.aonde.com
www.cade.com.br

E-mail grdtis
www.hotmail.com
www.mail.com
www.bol.com.br
www.zipmail.com.br

www.yahoo.com.br
www.ieg.com.br

Tradutores on-line
br.altavista.com/babe/fish
www.traduzweb.com.br

Produtividade e negécios
www.localizer-net.com.br

O que estou

fNDO

Analista de Bageé

Alexandre
Martins,
Decorador.

0 livro “Todas as histérias do analista de Bagé” €
um passatempo divertido e descompromissado-
E a historia de um analista gaicho (uma
personalidade classica do humor de Luis

" Fernando Verissimo)

que possui um jeito
Unico de analisar seus
pacientes. O livro esta
sendo relangado, pois
suas historias sao
relembradas por
muitos. Luis Fernando
Verissimo & uma autor
fantastico que através
do seu olhar observador
e bem-humorado
registra COmo poucos a
vida brasileira.

Luis Fernando Verissimo
Editora Objetiva

Como Evitar
Preocupacoes e
Comecar a Viver

Bener Luis Turini,
Professor, consultor
e instrutor da ACIM
e Sebrae.

A competitividade atrelada aos problemas
financeiros e administrativos faz com que os
empresarios desgastem grande parte de suas
energias em preocupacoes. Muitas de nossas
preocupacoes nao tém
sentido, face a nao
concretizagao na COMOEY lr~ ]
realidade. O autor PREOCT
relata exemplos reais, L
experimentos e |
formulas para a
resolucao de situacoes
dificeis, mostrando-nos
como eliminar
preocupacoes
profissionais e termos
melhor qualidade de
vida e produtividade.

Dale Carnegie
Companhia Editora Nacional
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Quando vocé contrata o Santa Rita Saude, estd adquirindo muito
mais do que o plano de melhor custo/beneficio do mercado.

Ter Santa Rita Sadde é poder usufruir de muitos outros beneficios
que fornam mais trangila a vida dos seus funciondrios e garantem
a sadde da sua empresa.

L] ~
Servi¢o de Remocao
Transporte em ambuldncia especial nos casos
de urgéncia/emergéncia.

Assisténcia Funeral
Toda a assisténcia necessdria, inclusive
traslado de qualquer parte do pais até
o local determinado.

Seguro de Vida
Cobertura tanto para o fitular como para
seus dependentes.

Contact Center
Servico 0800 para liberagdo de guias de
consulta e exames.

Atendimento Nacional

Em casos de urgéncio/emergéncio, o usudrio do
Santa Rita Satde tem atendimento garantido
em todo o ferritdrio nacional.

Faga jd um plano para sua empresa.
Seus funciondrios terdo a completa
cobertura determinada pela Lei
9656/98, pelo menor prego.

Wit

COMPRAMOS

CARENCIAS

4R SANTA RITA
W SAUDE

Sorte de quem tem.
Av. Independéncia, 14 - Sala 02 - Tel.. 3028-2000 - Maringad - PR
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EIM 262558 [ ABRAvGE

| Associogdo Braslelro de
Medicina de Grupo
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Que -beneficios do Governo
Federal o senhor esperq
Conseguir para o Parand em
Uncgdo do seu apoio ¢
Candidatura Lula?

RR: Acredito que as coisas nio
Possam ser colocadas nesses
termos. Meu relacionamento
Com o Lula é antigo e nao estj
Ccondicionado ao apoio que dei a
ele ou que ele me deu nas
eleices. Pode facilitar, mas no
Se trata de uma barganha.
Teremos, ele e eu, um entendi-
Mento de alto nivel, tendo sempre
Como pressuposto 0s interesses
dos brasileiros e dos paranaen-
ses.

O prefeito de Maringd, José
Claudio, disse que agora ndao
precisa mais de interlocutores
para chegar ao governador,
basta ter um celular na mao.
Maringé teré um tratamento
especial no seu governo?

RR: Todos conhecem também o
meu carinho por Maringa. E um
caso antigo. Espero, sempre que
possivel, atender as reivindica-
coes da cidade. O José Claudio,
de fato, ndo precisa de interlocu-
tores. Tera o Governo sempre

aberto.

Como serd o seu relaciona-
menio com as prefeituras que
apoiaram o seu adversario?
RR: N4o vou discriminar ninguém.
Terei com todos os prefeitos um
relacionamento republicano.
Quem se lembra do meu primeiro
Governo sabe disso.

Em nivel nacional, fala-se em
um grande pacto social.
Maringd é reconhecida pela
capacidade de mobilizagao
dos mais diversos segmentos.
Como serd o seu diaglogo com
entidades como a ACIM e ©
Codem?

RR: Ndo apenas a ACIM e ©O
Codem, mas tambhém os sindica

tos de trabalhadores, as igrejas,
as associacoes profissionais, os
professores. Com todos eles vou
manter um dialogo permanente,
buscando sempre o consenso
para que possamos fazer sempre
o que for melhar para o Parana.

E questoes mais dificeis como
o peddgio, onde existem
contratos legalmente constitu-
idos. @'senhor ndo acha que
se fosse possivel altera-los ou
rompé-los isto j@ ndo teria
ocorrido em outros estados?
Tentativas nao faltaram...

RR: Legalmente para quem? Que
legalidade é essa que ultrapassa
Os interesses publicos? Desde
quando algum contrato pode
ultrapassar tais limites? Nao
9xiste direito adquirido contra o
Interesse popular. Esta é uma
regra basica do Direito. E que
histéria é essa que nao foi
possivel altera-los ou rompé-los?
Onde? Desconheco que qualquer
estado tenha feito esforco
conseqluiente para alterar os
contratos dos pedagios. Cite-me
uma sé tentativa nesse sentido.
Uma tentativa séria, efetiva. Essa
conversa de que nao é possivel
alterar contratos é falta de
vontade politica e é o que os
c\longs.da mamata tentam passar
aopiniao publica.

Os paranaenses véao encon-
frar o mesmo Roberto Requiao
OU o momento pede uma
Postura mais amena, a exem-
plo do Lula?

RR: Ndao me parece que seja uma
pergunta, soa-me mais como
Uma provocacao. Se vocé quer
dizer o mesmo Roberto Requido
fortemente vinculado aos
interesses populares e nacionais,
0 mesmo Roberto Requiao
radicalmente avesso aos
trambiqueiros, o mesmo Roberto
Requido que nao admite o desvio
de um centavo do dinheiro

OS MELHORES ESPECIALISTAS

EM PEDIATRIA

TR

No Instituto de Medicina
Integrada PAM, o atendimento
em pediatria é até & meia noite.

Uma exclusividade que

Voce s6 encontra aqui.

M

e — [
PARANA ASSISTENCIA MEDICA ‘

Av. Brasil, 4493 - Fone (44) 218-1530 |
www.pam.med.br ’

—— ."
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publico, o mesmo Roberto
Requiao implacavel com os
corruptos, entdao, sou eu mesmo
e nunca vou mudar a minha
postura.

Como serd o seu primeiro_

ano de governo. Quais serdo
as prioridades?

RR: Vai ser um ano dificil. Trata-
se de colocar o Parana
novamente de pé e ndao € uma
tarefa facil. As prioridades sao
aquelas que anunciei na
campanha. Acdes emergenciais
para o combate a fome e a
miséria, o desencadear imediato
de programas de geracao de
emprego, retomada dos
programas de estimulo as
empresas paranaenses,
especialmente as pequenas, e a
agricultura. E, é claro, a
mudanca na forma e no estilo de
governar. Mudanca e emprego,
este o bindmio que talvez possa
resumir minhas prioridades.

E o Brasil, o que o senhor
espera do governo Lula ao
assumir o Pais em um

momento tao critico, com a

6 ‘Espero,
sempre, que
possivel,
atender as
reivindicacoes
da cidade 99

perspectiva concreta da volid
de inflacao?

RR: Enfim, depois de tantos
séculos, temos a possibilidad®
real de acdes governamental®
que atendam a maioria dos
brasileiros. E a primeira vez €™M
nossa historia que temos UM
presidente que nao raciocind
segundo os interesses das
elites. Por isso mesmo vao §er
tempos dificeis, de mU'fa
pressao. De um lado, a pressao
das demandas populares.
secularmente reprimidas; de
outro, a pressdo dos que Nao
querem mudar. E vocé nao ach?
muito a propésito que anunct
em com tanto estardalhago 2
volta dainflagao?

O“e ;'w:!'icig:sm(;e‘EC> Maringad
terd em seu governo?
RR Como um dos grandes
municipios paranaenses,
Maringéa nao sera esquecida.

- I
O <cenhore

nnore 1”:..5\1*!'1;.-

RR: Sim, muito. Sou otlmlsta (0]
Parana e o Brasil tém jeito.

@ RevlstaAC'M - Dezembro/2002
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PRESERVE A NATUREZA

44/218-7000

www.ecologic.com.br - televendas@ecologic.com.br

DOMIMAR INDUSTRIA E COMERCIO LTDA.
Rodovia PR 317 Km 08
Pq. Industrial Sul Data 02 Quadra 54
Maringd/PR
CEP 87065-301




PARANA
PRAIAS - PESCA - LAZER . TURISMO

Condominio Eldorado
do Rio Parana

Lugarde pesca, lazer
e turismo.
Longe de tudo que Ihe
incomoda, mas perto de

tudo o que voceé precisa.

Municipio de
Séao Pedro do Parang

Lo
-

>
POUSADA Do

Paanal anema

Pousada do
Paranapanema

Costa Norte do
Parana transforma-
se em turismo.

Municipio
de Santo Inacio

Condominio
Porto Inga

Praias belissimas

onde seu investi-

mento tem retorno
Garantido.

Municipio
de Porto Rico

m
7 OASIS

4 WAL LD
PARANAPANEMA!

Oasis do
Paranapanema

Aumento de arreca-
dagao municipal, fim
do desemprego, aqueci-
mento do comércio local.

Municipio de
Santo Inacio

A Theodorado Iméveis, com larga
experiéncia no ramo imobilidrio e de
constru¢do civil, atenta as novas
tendéncias mercadologicas € o anseio da
populacio de uma qualidade de vida
melhor tem investido macicamente na
idealizagdo e langcamento de
Condominios em alto padrao, voltados a
area de lazer e turismo, as margens dos
Rios Paranapanema e Parana. Devido a
infra-estrutura primorosa destes
Condominios, consistente em instalagdes
de rede de agua potavel, instalagoes
~elétricas, iluminagao publica,
pavimentac¢ao, rampa de acesso aos rios,
portico de entrada com seguranga 24
horas, tem atingido absoluto sucesso de
vendas e grande aceitagao junto a
comunidade Maringaense e regional.

Ademais, tem recebido incondicional
apoio das autoridades ambientais e
publicas dos Municipios dos
empreendimentos, vez completa
aprovacdao documental dos
empreendimentos junto aos O6rgaos
competentes, com escritura definitiva,
bem como a geragdao de centenas de
empregos diretos e indiretos, aumento na
arrecadagao de impostos e crescimento

no comércio local. Convém ressaltar a-

valorizagao e a preservacao das belezas
naturais paranaenses e o incentivo a uma
harmonia familiar e o compartilhamento
de vida entre pais e filhos.

Prova disto, sao os Condominios Oa#sis
do Paranapanema, Pousada do
Paranapanema, Residencial Porto
Inga e Eldorado do Rio Parana.
Condominios estes que proporcionam o
bem estar de todos, sejam homens,
mulheres, jovens e até mesmo idosos.
Em clima de total descontragdo,
apreciam a majestosa Bacia do Parané e
do Paranapanema, aprimoram o esporte
nautico e de pesca, saboreiam um
delicioso churrasco sob a agradavel brisa
local, envoltos a sua familia e amigos.

Um investimento certo e com retorno
garantido, por se tratar de um mercado
de uma classe privilegiada. Além disto,
investimento capaz de proporcionar total
seguranga as pessoas e seus bens.
sossego e tranqiilidade vez a estrutura
proporcionaQa pelo préprio condominio:
restaurante, area de lazer, manobrista de
lancha, praias naturais, pesca, passeios
nauticos, esportes aquaticos. Enfim: pura
diversao! !

VEnoas (44) 226-6699

|
;
L

i

-3 THEQDORADO |

5



Capital de Giro

Zero qV

A Campanha de Natal dest® e
promovida pela ACIM, Sivama’
Prefeitura  Municipal contou com 5
adesdo de mais de mil € trezenm“a
empresas. Nos bastidores esté @ paroPT"r
com a Zacarias Veioulos, que coMer® &
20u os 10 Celtas da Campanh@
parceria com a ACIM é muito imponan“:
para a Zacarias. E temos a certe??
que os maringaenses estarao Conoon'enﬂ
do a um produto de excelente qualide”
de”, ressalta o coordenador de eventos
da concessionaria, Valdir Mercado-

g Cmpanha de Natal estd
sorteando 10 carros
zero quilometro

¢ ; o
Apbs agregar novos conceitos @

produto Expoinga, a modulo
Eventos aposta agora no crescimen”
to do uso da internet como veicul®
de comercializagdo. Entre outras
acdes, a empresa esté investindo N@
reestruturacdo da home-page oficial
da feira e em mensagens personal-
zadas via e-mail. “Estamos buscan”
do a ampliacdo do e-<commerce n£’=\
Expoingé. Através da home-page ©
possivel ter uma idéia da grandiost-
dade do evento e interagir com @
organizacdo”, explica o diretor dé
marketing, Ricardo Michels. AS
empresas interessadas podem
visualizar os estandes, espagos €
pegas de merchandising. “O queé

queremos agora € que nossos
parceiros fagam um uso maior da
agilidade e comodidade que a rede
pode proporcionar”, resume Michels.

Médulos Eventos aposta no uso da
internet para divulgar a Expoinga

Holofq

comunyjig .
Desde 4 de OUtuby,, quo ‘

A L g issors e Aring conta
Séo Francisco FM 105 5 rad;

te

tida pe.la Associagig éie STiads & e
Comunitaria de Deser,, .omunica(;ao
tural e Artistico do Jarg; iMmento Cub

vindicacao jé.é antiga, Deg V°'ada, Na
ciacédo do bairro foj Criag ® que A
moradores ja desejavam - em 1997, os
de comunicagao comyp; 'er um g
programacao, das 6h as © Proprio. A
além de musicas, inclui jo, " € diria e
gramas culinérios. “A Rag; Alismg o e
a familia e os interesseg d Quer valorizar
explica o vice-presidentg CO”‘unidade~,
Anténio Aparecido SOares ASSociagao,
da secretaria, todas ¢ oM excecio
trabalham na emissora g5 \F:essoas que
acervo musical tambgp, YOluntarios, 0

pela populacdo. Os resyl s tOd.c'> doado
ceram: todos os dias a radiq r0s Ja apare-
de 200 ligagcdes com B €cebe cerca
cas, anuncios de eMpregg, 0s de musi-
reivindicacgoes.

S Sugestses e

A Radio Sao Francisco prog,,
aos inferesses da pop,,
do Jardim AlVorc':d

ra atender
|0§ﬁo
a

Novidade gelada

A Kibon lancou recentemente um novo sistema de franquias,
Trata-se da Kibon Express, uma méaquina de sorvetes que oferece
quatro sabores do Corneto, o sorvete em cone que representa
75% da participagdo. Os equipamentos sao fornecidos em
sistema de comodato, portanto ndo ha necessidade de fazer
nenhum investimento inicial. A primeira méaquina de Kibon
Express do Parana esta instalada no segundo piso do Shopping
Aspen Park..

Kibon Express é o novo sistema de franquia da Kibon

@ Revista ACIM - Dezembro/2002




Prémio Exportacdo

No dia 21 de novembro foi realizado em Curitiba o Prémio ACP de
Comércio Exterior. Duas empresas maringaenses se testacaram: a
Apiario Diamante obteve o segundo lugar no quesito personalidade de
comércio exterior e a empresa Solabia Biotecnolégica ganhou co-
primeiro lugar na categoria novos produtos. A Apiario Diamante exporta
seus produtos ha cinco anos para Taiwan, Japdo, Africa do Sul,
Alemanha e Estados Unidos e a Solabia, que comegou a exportar no
comeco do ano passado, ja tem toda sua producdo voltada para o
exterior. Além da Suica, a empresa também passara a exportar para os
Estados Unidos e alguns paises da Europa.
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Produtos da Apidrio Diamante estdo em varios paises da Europa

Fdabrica de talentos

No dia 26 de novembro o Coronel estudantes de moda do Cesumar:
Maringad serviu de palco para a Marcia Oliveira, que conquistou o
realizacdo da final do segundo segundo lugar com o tema
concurso “Fiep & Canatiba - Parana “Tropicalismo” e a colecido “"Homem
Criando Moda”. Com o sugestivo do Campo” rendeu a Zuleide Candido
tema “Cara brasileira”, 50 estilistas o primeiro lugar.

puderam usar imaginacao e talento
para produzir suas colegdes. A
comissdo julgadora composta por
personalidades ligadas a mioda,
incluiam o conceituado estilista
Marcondes Tavares, presidente da
Associacio Brasileira de Estilistas. A
curitibana Lilian Veiga ficou com o
terceiro lugar apresentando a colegao

“Capoeira”. O primeiro e o segundo Estudantes de moda do Cesumar foram
lugares ficaram a cargo de duas destaque em concurso estadual

. anima

| S0 aquj

Chopperia
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Nos dias 15, 16 e 17 de novembro foi realizada a Maringd Expoauto
2002, considerado o Salao do Automovel e a principal exposicao ligada ao
ramo automotor do Parana. Entre as atragdes, estavam os lancamentos dus
modelos de automoveis 2003, exposicao de veiculos do Clube do Fusca,
Jeep Clube, Carros Antigos, veiculos de competicao e a final do campeona-
to brasileiro de som automotivo. Os participantes também se encantaram
com o automovel da Kia que se transformava em um rob6 de quatro
metros. Didgenes Cerantula bateu o recorde mundial de som automotivo
que pertencia a um norte-americano. O incrivel recorde de 174,6 decibéis
equivale ao som de 140 turbinas de avides decolando ao mesmo tempo.

Prémio para
os cooperados

No dia 29 de novembro o
Sicoob sorteou um Celta zero
quildmetro entre os cooperados
que integralizaram capital ou
aplicaram recursos na cooperati-
va. O vencedor foi Jodo Carlos
Dias, um dos primeiros coopera-
dos do Sicoob.

Sorteio foi realizado no Sicoob
na Avenida Colombo

BANDEIRAS
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Nada como
receber

um grande

~

prémio.

CORPORE RM. O melhor sistema de gestdo do ano.

O CORPORE RM - a solugao integrada da RM Sistemas - acaba de receber
o Prémio Info 2002, como o melhor sistema de gestdo empresarial. Um
prémio muito especial, afinal os ganhadores sao definidos a partir de

uma pesquisa entre leitores e empresarios. E esse prémio tao importante

ndo é s6 do CORPORE RM. E também dos colaboradores, clientes, ATAK
fornecedores e parceiros que fazem parte deste sucesso.

CONSULTORIA & SISTEMAS

44 - 227-5657
Nosso muito obrigado a todos que fazem da RM Sistemas a maior
softwarehouse 100% brasileira em seu segmento. Uma das melhores saiba mals Wwwirmicomibr
empresas para se trabalhar, moderna e agil como seus produtos. E, acima Ligue: 0800-888-81-00 \
de tudo, uma empresa que fala a lingua do Brasil.
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CORPORE RM. O melhor sistema de gestao. :'-_“' =—‘-."_= b
A imprensa especializada reconhece. Vocé precisa conhecer. ] e | ) [Fe ;)
SISTEMAS

CRM . Business Intelligence . Controladoria . Finan¢as . Materiais e Compras . Logistica . Automacao Comercial .
Recursos Humanos . ASP . Manutencdo . Gerenciamento de Obras e Projetos . Gestao Educacional . Producao TUdO em Ordem.



Enquete

A Revista ACIM perguntou a representantes de diversos setores,
o que eles destacam de positivo e negativo em 2002

“ A contabilidade do ano
que finda é mais que
positiva, tanto no
aspecto pessoal como
profissional. Este ano
realizei meu sonho de
adquirir a emissora onde
iniciei minha trajetoria
profissional e
empresarial, a Cultura
AM. Ao longo do ano
também tive méritos de
empreendedor
reconhecidos com o
titulo de Empresario do Ano, Cidaddo Honoréario de
Mandaguacu, e acrescentando a galeria de troféus
do O Di4rio e da Radio Cultura AM (além de prémios
de qualidade e outros de ambito regional). Uma das
mais importantes noticias positivas que recebi este
ano, no campo pessoal, foi saber que serei pai pela
quarta vez. De negativo houve a lamentéavel doenga
do prefeito José Claudio, que ainda luta contra os
problemas de sadde”. (Frankiln Vieira da Silva,
empresario e jornalista)

“Criacdo de novos cursos

nas universidades, o
grande numero de
trabalhos cientificos
produzidos pela
Universidade Estadual de
Maringd, a participagao
positiva de Maringd nos
Jogos Abertos do Parané, 4
o destaque de alguns '
atletas maringaenses no
cenario brasileiro e a
criacdo do Férum de e

Lideres da ACIM. De negativo, cito as dificuldades
da saGde pablica e a pouca expressdo do setor
cultural (a ndo ser quando se trata de atividades de
6rgdos nao governamentais)” (Benedito Carlos
Tel), presidente da Sociedade Médica de
Maringé

“Cito como fatos
positivos a recuperacao
do Prefeito. José
Claudio, a vitoria de
Maringd nos Jogos
Abertos do Parana, a
melhoria nas escolas
municipais, o
crascimento dos cursos
no Ensino Superior
(UEM - 11 novos cursos;
Cesumar - 8 novos
cursos) e o
desenvolvimento na area social com a criagdo da
Fundacim. De negativo hé uma certa estagnagdo
na economia da cidade”. (Wilson Matios, Reitor
do Cesumar)
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"Maringa foi
extremamente
beneficiada pela variagdo
positiva da cotagdao da
soja durante o ano,
sobretudo porque a maior
parte dos agricultores
esperou para vender a
produg¢do no patamar
mais elevado de pregos.
Como a soja é a principal
cultura praticada na
regiao, muito mais -
dinheiro que o previsto no inicio do ano passou a
girar na economia da cidade, alavancando o
desenvolvimento e os neg6cios. Da mesma forma,
a expansao da agricultura pelo arenito constituiu
fato marcante em 2002, beneficiando diretamente
a cidade de Maringa. De negativo, sem divida, cito
o longo periodo de sofrimento do prefeito José
Claudio Pereira Neto. Mas foi um drama que,
felizmente, acabou terminando bem”.(Luiz
Lourengo, presidente da Cocamar)

O crescimento 'n'a area
educacional e a realiza-
¢do do CTM - Centro
Tecnolégico de Maringa
foram fatores positivos
em 2002. De negativo,
houve aumento da vio-
léncia e uma segurancga
pablica pouco atuante.

(Claudio Zavatini), empresdrio

“0 envolvimento de
todos os maringaenses
e brasileiros no
processo de
consolidacao da
democracia do Pais e a
apuracao das
responsabilidades dos
desvios de verbas das . 2
gestdes anteriores S&0 Y|

fatores positivos. De K ° |

negativo, cito a doenca
do Prefeito José e =
Claudio, por ele ser uma lideranca politica
emergente, que o retirou da vida puablica por um
periodo de longo tempo e a a crise na saide
municipal. “(Celene Tonella), cientista politica

“"Fatore's como o
fortalecimento das
entidades representativas
de classes; o
fortalecimento do Sicoob
Metropolitano com a
abertura de mais cinco
novas agéncias, a posse do
Jefferson Nogaroli na
Faciap, o reconhecimento
nacional de Maringd como
cidade progressista e de
qualidade de vida, a
recuperacao do Prefeito
José Claudio, a atual
administragao que tem muita transparéncia, o
reconhecimento de Maringd como polo de
prestagdo de servico na area médica e educacional
ea criagi’;o da Fundacim foram os fatores mais
positivos de 2002. De negativo, cito a greve da
UEM, o aumento da violéncia, a situagao financeira
da prefeitura e a baixa representatividade na
Assembléia Legislativa™. (Luiz Ajita, presidente
do Sicoob)

O Esporte
maringaense conseguiu
um bom crescimento e
reconhecimento através
do Jogos Abertos do
Parana e do time Futsal
Amafusa. Houve
também um bom
fortalecimento na
Agricultura, devido a
uma boa safra e
empresas ligadas a area.
Também destaco como
positivo o crescimento da representatividade de
Maringé no estado. Porém, o comércio de Maringa
ainda ndo conseguiu coloca-la no patamar dos
grandes centros, por causa da falta de acordo paraa
abertura do comércio nos fins de semana. Qutro
fator negativo foi o problema de sa(de do Prefeito
José Claudio. (Carlos Alberto Facco, gerente do
Sebrae)”

Entre os fatores positivos,
destaco o término de
algumas obras que
estavam paradas ha muito
tempo, a unido de diversas
forgas politicas e néao
politicas em torno de
objetivos comuns, a
abertura de licitagao para
internacionaliza¢do do
aeroporto de Maringd e a
atuagdo do Codem nos
assuntos do cidaddo dg
mundo. De negativo, lembro 3 alta incidéncia de
dengue na regido e a diminuicio da
representatividade na Assemblsia Legislativa.
(Adilson Carlos Gomes, médico)




Reportagem Especial

Desafiando a crise economica,
indistria buscou alternativas

nquanto muitas empresas
fecharam as portas em
2001, este ano, contrariando
os progndsticos pessimistas,
houve um crescimento. de 13% de
acordo com dados do Codem. Para o
presidente do Conselho, Antdnio
Fermenton, a explicagdo estd na
criacdo de novos produtos e servicos
para atender uma demanda cada vez
maior. Segundo ele, as empresas
estdo se qualificando e introduzindo
servicos diferenciados. Opinido
semelhante tem o vice-presidente da
Fiep, Carlos Walter. Ele acredita que
muitas industrias evoluiram na
aplicacdo de novas tecnologias e
estdo se tornando mais competitivas.

Entio, a crise econdmica em curso
nio teria afetado o setor industrial de
Maringa? Sim, afetou, mas para Carlos
Walter apesar dos “altos e baixos” de
2002, em vez de se retrairem 0s
empresarios passaram a buscar
melhores resultados. No setor em que
ele atua, por exemplo, foi realizada a
Metal-mecanica, feira que movimen-
tou mais de 2 milhdes de reais.

Com cerca de 470 indUstrias 0
vestuario é o setor mais expressivo da
economia maringaense, e este ano,
deu mostra concreta de que esta

Anténio Fermenton aposta
em novos servigos e produtos

IndUstrias buscaram alternativas para superar a crise

criando alternativas e agregando valor
a sua producao. Foram realizados
véarios eventos de moda, como o |l
Parana Fashion, a cidade ganhou um
novo shopping de atacado e formou-
se a primeira turma de moda do
Cesumar. De negativo, o presidente
do Sindicato das Industrias do
Vestuario (Sindvest), Luis Fernando
Ferraz, destacou a falta de costureiras
qualificadas e a dificuldade de conse-
guir matéria prima.

No balan¢o da agroindustria, outro
setor forte em Maringa, alguns fatores
pesaram positivamente na balanca. A
Cocamar esta investindo R$ 15
milhdes na implantacao de um novo
complexo industrial, agregando mais
valor a producao agricola. Serao fabri-
cados novos tipos de maioneses,
sucos de fruta e proteinas de soja.

ATRACAO DE INDUSTRIAS E
ASSUNTO PARA 2003

Entre as noticias ruins deste ano,
Antonio Fermenton destaca o fim da

dilacao de ICMs a novas empresas, na
Zona de Producao Aduaneira (ZPA). “E
um problema sério para o futuro, na
hora de prospectar novas acoes”,
analisa. Na avaliacao do presidente do
Codem existe um trabalho muito
grande a ser feito no tocante a atracao

Rosa Izelli defende a vinda de
indUstrias de base tecnolégica
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de investimentos, o que ficou “em
segundo plano”, este ano, pela
administracdo municipal. “Mas ha o
comprometimento da prefeitura para
0 ano que vem, especialmente para
melhorar a infra-estrutura dos
parques industriais”, revela.

Mesmo avaliando positivamente o
segmento industrial em 2002, a
secretaria de Industria, Comércio e
Turismo do municipio, Rosa lzelli,
indica uma necessidade premente de
se criar mecanismos que venham
fortalecé-lo. Para se ter uma idéia,
enquanto esse setor aparece com
1.500 empresas e tem em torno de
22 mil funcionarios, na prestacdo de
servicos sdo seis mil instituicbes com
35 mil empregados. De acordo com a
secretaria, uma economia baseada na
prestacao de servicos e no comércio,
como é o caso maringaense, tem
pouca sustentacao.

No entanto, a otimizacdo do setor
nao se dara apenas com o crescimen-
to do nimero de industrias, mas
numa politica voltada para a instala-
¢do de empresas que tenham base

A} o

Setor do vestudrio cresce e investe em marcas préprias

tecnologica. Desta forma, para a
atracdo de novos investimentos na
cidade, estd em fase inicial de
elaboracao o projeto de um parque
tecnoldgico. “Assim, a ind(stria local
sera otimizada porque vai trabalhar
junto as universidades e institutos,

\

transferindo tecnologias geradas
nessas entidades as empresas que se
instalarem nessa estrutura fisica.
Comeca-se a agregar um grande valor
no comércio, na prestacdo de
servicos, com novos produtos e
servicos”, destaca Rosa lzelli.

Termometro do mercado

Convénio pioneiro no Pais, o
Cooperfat, firmado entre a ACIM e
Banco do Brasil, para financiamento
de micro e pequenas empresas teve
um balanco excelente. E sem divida
um importante indicador de que
muitas empresas realizaram
investimentos em 2002. Segundo o
superintendente do Banco do Brasil,
Milton Goetten de Lima, ja foram
liberados R$ 3.741.971, estao em
estudo R$ 1.151.250 e em fase de
estruturacao da proposta outros R$
3.354.530.

0 sucesso do convénio se explica
por atrativos como a menor taxa de
juros do mercado, 4% ao ano e mais
TJLP. Diante da procura, que ja
superou até mesmo programas de
financiamentos mais antigos como o
Proger Urbano, a ACIM e o Banco do
Brasil acabam de renovar o
Cooperfat com o dobro de recursos:
R$ 6 milhdes. Os empresarios
podem contrair empréstimos entre
R$ 4 mil e R$ 200 mil, t&m caréncia
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de 2 a 8 anos para pagar o fmancnaa
mento e 0S recursos sao provenientes

do Fundo de Amparo ao Trabalhador
FAT.

Convénio estimula
empresarios a investir

O empresario Washington Vilela,
dono da Retiel Retifica de Motores,
recorreu ao Cooperfat para adquirir uma
caminhonete. Vendeu o veiculo antigo e
emprestou R$15.500,00 para adquirir
um novo. “Se tivesse financiado o
veiculo através de uma concessionaria
teria pago quase o dobro do valor da
taxa de juros”, calcula. No préximo ano
ele pretende usar novamente os
recursos do Cooperfat para trocar mais
um carro da empresa e expandir seus
negocios.

O proprietario da Pizzaria Martignoni,
José Erson, usou recursos do Cooperfat
para ampliar seu negécio. O empréstimo
de R$ 80 mil possibilitou a conclusao de
um saldo que tem capacidade para

atender 200 pessoas. “Acredito que
foi um excelente negécio, porque 0S
juros sao acessiveis e o valor da
prestacao é baixo. Usando apenas a
renda gerada pela ampliagdao do meu
negobcio, consigo quitar minha
divida”, conta o empresario. Mesmo
tendo cinco anos para pagar O
empréstimo, Erson acredita que em
dois anos conseguira quita-lo.

NUMEROS DO COOPERFAT
DEFERIDO : RS 3.741.971
EM ESTUDO: R$ 1.151.250
EM ESTRUTURACAO DA
PROPOSTA: RS 3.354.530
TOTAL: RS 8.247.751

ITENS FINANCIADOS
CONSTRUCGAO/REFORMA : 20
VEICULOS(CAMINHAO,
CAMINHONETA, ONIBUS):16
MAQUINAS/EQUIPAMENTOS: 28
CAPITAL DE GIRO : 01
TOTAL: 65



Onda otimista no
balang

0 e fia de ano

o

it

2002 confirmou mais uma vez a vocagdo forte do comércio local

opa do Mundo, eleigcoes,
elevacdao da moeda
americana, inseguranga no
mercado financeiro. Um
ano atipico para os brasileiros, com
especulagdes que tiraram o sono de
muita gente. Mesmo assim, a balanca
pendeu para o lado positivo dos
setores que movem e dao suporte a
economia local. De tempos em
tempos, e a historia confirma,
Maringd desponta com um novo
diferencial na busca para sua

estabilizacdo econdmica.

Neste final de ano, o otimismo
ainda que cauteloso parece ser o fator
que estd impulsionando as
perspectivas de crescimento. “Existe
um otimismo do comerciante muito
grande. Havia uma apreensdo com a
eleicao do Lula, a postura do novo
presidente, a forma de conduzir o
Pais. Ha uma perspectiva de aumento
nas vendas, em crescimento real de
producao e, obrigatoriamente, um
crescimento real de consumo”, opina

. o presidente do
Sivamar, Heitor
Bolela Junior.

A previsao
otimista de
Heitor Boleia
estd calcada na
forma como se
comportou o
comércio ma-
ringaense em
2002, com suas
quase seis mil
empresas que
empregam cerca
de 25 mil

Coberturas de policarbonato, que |

protegem, duram, valorizam
e fazem bonito.

o
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Av. Brasil, 4383 - (44) 224-2956 - SAC: 0800-44-5556

ornatus@ornatus.com.br
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Maringé atrai consumidores
de cidades vizinhas

Rede varejista expandiu em 2002

pessoas. Na avaliagdo do presidente
do Sivamar, o ano foi positivo,
registrando aumento nas vendas em
valores e em quantidade de produtos.
Esse resultado veio confirmar que a
cidade é o terceiro p6lo comercial do
Parana, atingindo um universo de
quase 1 milhdo e 500 habitantes
(levando-se em conta as cidades
circunvizinhas).

IMPASSE CONTINUAEM 2003

Um dos termdmetros para medir
essa vocacao é a abertura prolongada
do comércio nos dois primeiros
sabados do més. Sao nesses dias que
o municipio recebe um grande

AN -3 05N
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nimero de visitantes, que acabam
impulsionando ndo apenas as vendas
mas a economia de uma forma geral.
S3ao mais pessoas abastecendo seus
carros, almogando, tomando lanche,
fazendo compras ou freqgtientando o
cinema.

Outro fator que pode contribuir
para o setor tornar-se ainda mais forte
€ a abertura definitiva dos shoppings
aos domingos, como ja acontece em
quase todo o Pais. Recentemente a
Camara Municipal barrou projeto que
proibia o funcionamento desses
estabelecimentos nesse dia. A
verdade é que esse impasse vem se
arrastando ha alguns anos entre o
sindicato laboral e os shoppings de
Maringa. )

Heitor Bolela acredita que isso
deve ser resolvido até meados de
2003. “Embora estejamos fora dessa
briga, apoiamos a abertura, pois
seguramente muito mais gente viria
para Maringa, gastand& no comércio
e com a prestacao de servico,
tornando nossa economia mais forte”,
acredita.

PLANEJAMENTO E CRESCIMENTO

O comércio local é forte nao
apenas por estar situado numa regiao
privilegiada com um grande nurmero
de consumidores. A contrapartida do

Heitor Bolela Jr. acredita que abertura
dos shoppings aos domingos
serd resolvida em 2003

segmento € a qualidade e as opcdes
de compra oferecidas, além de
estratégias para bem servir os
clientes. O grupo Dudony, a maior
rede de moveis e eletroeletronicos
paranaense, € um desses exemplos. A
empresa deve fechar esse segundo
semestre com um crescimento em
torno de 36%, em relacdo ao mesmo
periodo de 2001. Mas, ele ndo se dara
ao simples acaso. E fruto de um
planejamento sistematico adotado no
final do ano passado.

Depois de se consolidar, com suas
42 lojas espalhadas pelas principais
cidades do Parana, a diretoria
pretendia, em 2002, concentrar o
trabalho em logistica, marketing e
publico. “Nesse planejamento
identificamos que queriamos um
grande projeto de treinamento na
area de vendas, para a qualificacao e
agilidade no atendimento,
reestruturacao da area logistica e de
marketing”, explica o empresario
Donizete Busiquia.

O primeiro semestre serviu para
estruturar o trabalho e colocar em
pratica as acdes. O bom humor
também foi tempero para esse molho
com os garotos propaganda Nair Belo
e Rogério Cardoso. A estratégia
confirmou o0 grupo como uma
empresa regional forte, que tem como
perspectiva, em 2003, continuar
crescendo e dar prosseguimento a
esse trabalho.



Reportagem Especial

O diferencial Maringaense

aringa, com seus trezentos

mil habitantes, tem na

prestacao de servico um de
seus principais pilares de sustentacao
econdmica. A cidade vem se consoli-
dando com um poélo educacional de
exceléncia, com  aproximadamente
240 escolas, que ofertam desde a pré-
escola até o ensino médio (entre as
redes municipal, estadual e particular),
totalizando cerca de 100 mil
estudantes. No municipio, de acordo
com a secretaria Maria Pereira de
Souza, a prioridade foi para a expansao
da educacdo infantii ampliando o
nimero de vagas, na qualidade do
ensino e na reformulacdo do plano
curricular. “Tragamos as diretrizes que
vao permear o Plano Municipal de
Educagdao que serd elaborado em
2003", informa.

Para o diretor do Colégio Platéo,
Jorge Morais, a cidade forma com
Umuarama e Londrina um importante
tripé, tornando o Norte e o Noroeste do
Estado bem representados na
educacao. A inauguragéo da sede nova
da instituicao que dirige é um sinal dos
investimentos que vem sendo feitos
em Maringd. A ampliagdo é para
acomodar a clientela que vem
crescendo ano a ano, oriunda nao
apenas do municipio ou da regido mas

de centros como Sao Paulo. “Maringa
tem se transformado numa o6tima
prestadora de servico na area educa-
cional. Recebemos muitas familias
paulistas que estdo surpresas com a
qualidade do ensino maringaense”,
destaca Morais.

SUPERIOR EM ALTA
Com a confirmacdo de bons

Escolas privadas cresceram em 2002

estabelecimentos, nos Ultimos anos, o
destaque tem sido mesmo a criacao
de novas instituicGes de curso superior.
Junto com a Universidade Estadual de
Maringa, elas ja somam dez, com uma
diversidade grande de cursos. Nesse
universo, uma delas o Cesumar, se
tornou um centro universitario, com 30
cursos de graduagao e mais de 7 mil

CONSO

RCIO  ZACARIAS

NOVIDADE GRUPO 60/300 Pl

GRUPO 60/300

CREDITO

VEICULO

iy
CELTA 15.290,00 311,

29
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|ECONOMICO USADO |  11.467.50 | 237145 | 227,44 A casa ds sea Chevestet
[ECONOMICO USADD | 12. 26389 | 25276
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alunos.

A precursora e responsavel direta
por esse crescimento, conforme Carlos
Anselmo Corréa, diretor do Sindicato
das Escolas Particulares e das
Faculdades Nobel, é a universidade
publica maringaense. “A universidade
nao consegue abrigar toda a demanda,
que acaba sendo atendida pelas
escolas particulares”, avalia. Para ele,
esse servico tem amplitude democrati-
ca, embora o beneficiario arque com os
custos, como ocorre nos paises
desenvolvidos. Em compensagéo, cita
que essas instituicoes possuem uma
série de programas de crédito
educativo, favorecendo a realizagdo
dos estudos.

A criacdo de nove cursos de
graduacao e de dois de poés-graduacao
constituiu, certamente, a principal
conquista da Universidade Estadual de
Maringa em 2002. Para o préximo ano
o reitor Gilberto Pavanelli enumera
prioridades como o fortalecimento dos
novos cursos de graduacao visando,
principalmente, o credenciamento
junto ao MEC. Empenho igual sera
empreendido na liberacdo dos
recursos do BNDES, visando a
ampliagao fisica do campus sede. Em
2003, a reitoria também planeja
colocar em pleno funcionamento a
nova ala do Hospital Universitario,
oferecendo a comunidade 14 novos
leitos de UTI, sendo 8 para adultos e 6
no setor pediatrico.

Responsavel por 80 mil estudantes,
o chefe do Nucleo Regional de
Educacédo, Ulisses Maia, lembra que
essa consolidacao de p6lo educacional
atrai recursos e gera empregos, seja na
constru¢ao civil, no comércio e nos
servicos de uma forma geral. Para
Maia, o que caracterizou a cidade num
centro educacional foi a vinda de
estudantes de todo o Pais em busca do
ensino superior. “Devemos nos unir,
sejam as redes de ensino, as entidades
e governantes para que a educacao
maringaense continue com esse
diferencial”, diz.

240 escolas
10 institutos de ensino superior
100 mil estudantes

6 hospitais
22 postos de saude

@ Revista ACIM - Dezembro/2002

Aeroporto regional: mobilizagéio e conquistas

FALTAM RECURSOS PARA SAUDE

Em 2002, o municipio gastou
quase R$ 12 milhdes com a salde
publica, sendo que © repasse do
Ministério da Saude e do Governo
Estadual foi de apenas R$ 7 milhdes.
Maringa fecha o ano com um déficit
de aproximadamente R$ 5 milhoes.
Uma das lutas do setor é arevisao dos
recursos liberados pelo governos
federal e estadual, que hoje esta em
torno de R$ 300 mil mensal. “Tzmos
um déficit acumulado de quase R$ 5
milhdes. Por isso, estamos pleiteando
a revisao desse teto, com apoin da
ACIM, prefeito, vereadores, deputa-
dos e Amusep. Mas, até agora nao
conseguimos nada”, destaca o
secretario Paulo Roberto Donadio. No
caso especifico de Maringa, existe a
agravante do municipio ser poélo de
uma regido com inimeras cidades,
que acabam buscando o servico
médico aqui.

A cidade tem seis hospitais,
incluindo o Hospital Universitario
(HU). Desse total, quatro sao
conveniados ao Sistema Unico de
Satide e nem todos prestam servicos
de alta complexidade, como cirurgias
cardiacas, hemodialise, quimiotera-
pia, entre outros. Além dessas
instituicdes e dos 22 postos de salde,
a cidade conta também com o
Hospital do Cancer e com o Hospital
Municipal Telma Villanova, que
entrou em funcionamento em abril
deste ano.

Ja no setor privado, os planos de
saGde continuam se consolidando. A

Unimed Maringa investiu em 2002 na
qualidade, a exemplo do que vem
fazendo nos ultimos anos. No comeco
do ano, alcancou a recertificacao ISO
9001. A area de recursos humanos,
da empresa, também mereceu
investimentos e os cooperados
ganharam novos projetos de apoio. Ja
o PAM inaugurou o Instituto de
Medicina Integrada, um pequeno
hospital com centro de diagnostico,
sala para intervencdes cirargicas e
clinica com a principais especialida-
des.

TRANSPORTANDO QUALIDADE

Aquele velho ditado de que a uniao
faz a forca pode bem ser aplicado ao
trabalho de varias liderancas politicas
e empresariais da regidao para que a
Rio Sul/Varig continuasse operando
em Maringa. Essa foi uma das vitorias
no setor de transportes, em 2002. A
outra foi a chegada de mais uma
companhia aérea no municipio, a Gol.
O presidente do Codem, Antdnio
Fermenton ressalta ainda o processo
de privatizacdo e internacionalizagdo
do aeroporto. Segundo ele, ha mais de
20 empresas interessadas em
participar da licitagao.

E por falar na Gol, a empresa tem
como socios-proprietarios os acionis-
tas da Transporte Coletivo Cidade
Cancao - TCCC. Isso demonstra a
disposicdo do grupo em continuar
investindo em Maringa. No tltimo ano,
a TCCC, além de incrementar a frota
de veiculos em 25%, apostou em
acoes sociais.
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anqiillidade ameacada

ituada numa regido com mais

de um milhdo de pessoas,

Maringa, mesmo com caracte-

risticas de um grande centro
urbano, pode ser vista ainda como uma
cidade mais tranquila que as demais.
Este ano, até outubro, ocorreram 16
crimes em Maringa, enquanto Londrina
registrou mais de 100 homicidios, Foz do
Iguagu esteve proximo de 200 casos e
Cascavel em torno de 50. No entanto, é
preciso ficar atento porque este nimero
j4 representa o dobro dos casos
ocorridos em 2001.

Ha dois anos a frente da chefia da
Policia Civil maringaense, o delegado
Mauricio de Oliveira Camargo explica
que os crimes ocorridos em Maringa, em
sua maioria, foram de ordem social e até
mesmo emocional. “Nao tenho duvida
de que Maringd & um lugar tranqiiilo.
Boa parte dos homicidios ocorreu du-
rante brigas de mendigos e outros foram
passionais, ultrapassando o fator
inseguranca”, destaca.

Em 2001 a Policia Militar atendeu
48.543 ocorréncias, sendo que 9.244
dos casos se caracterizaram COMO
delitos. Nos dez primeiros meses deste
ano, elas ja chegam a 53.163 e, desse

Dificuldades atingem tanto
a policia civil como a militar

‘~" - o \
Conselho Municipal de Seguranga
vai planejar agoées para otimizar
os recursos humanos e técnicos

total, 12.846 foram atos ilicitos. O
tenente Ideval de Oliveira, do 4 Batalhio
da PM, admite que o0s numeros
cresceram, mas defende que a acgdo
policial também foi mais intensiva,
principalmente contra o trafico de
drogas e as prisdes. “Esse trabalho
diminui o numero de viciados e coloca
na cadeia os receptadores de produtos
roubados em residéncias e no
comeércio”, explica.

DIFICULDADES GENERALIZADAS

Os problemas enfrentados pelas
policias vao desde a falta de viaturas e de
efetivo a falta de recursos e inves-
timentos no setor. Boa parte desse 6nus,
para suprir as necessidades mais pre-
mentes e garantir seguranca, tem ficado
com a sociedade maringaense, através
de entidades de varios segmentos.

A falta de passoal também contribui
com a morosidade dos processos e
inquéritos. Hoje, estdo sem delegados a
Delegacia de Furtos e Roubos, a
Antitoxicos, o setor de Transito e a
Delegacia Operacional. “Necessitamos
constantemente fazer diligéncias em
outras cidades, mas ndo temos verbas
para as diarias, alimentacdo e outros
gastos. Temos sobrevivido gracas a
colaboracdo da sociedade, entre esses
colaboradores citamos a Cocamar, que
tem compartilhado dos nossos pro-
blemas”, conta o delegado.
PLANEJANDO A SEGURANCA

No préximo ano, Maringd deve
ganhar mais um aliado na busca de
alternativas para melhorar a seguranca
publica. E o Conselho Municipal de
Seguranca. Encampado pelo Executivo e
ja aprovado como projeto de lei pela
Cémara Municipal, ele nasceu a partir de
discussoes e debates na ACIM
juntamente com segmentos da
sociedade local. A proposta é que o
6rgdo, gerido por recursos publicos e
com o trabalho voluntario de diversas
entidades, funcione como uma
Secretaria de Seguranga, com técnicos
especializados no assunto. “Nossa
policia precisa de amparo técnico e lo-
gistico. Desta forma, através do
Conselho vamos otimizar recursos hu-
manos, implantar um programa de qua-
lidade total nas policias para que a popu-
lagao tenha um servigo publico de qua-
lidade na area da seguranca”, destaca o
Coordenador do Forum de Lideres da
ACIM, Carlos Anselmo Corréa.

Nadir Alves / Especiol para a Revista ACIM
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Chacara de Lazer,
dentro do perimetro
urbano no asfalto.

CAMPO SUICO,
PISCINA, VESTIARIOS,
SALAO DE FESTAS,
CHURRASQUEIRA,
MESAS DE JOGOS.

Alugamos para Festas e Eventos
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Associado ganha acesso mais
rapido e barato a Justica

Convénio assinado em novembro ird

possibilitar acesso rapido ao Poder Judiciario

-

esde novembro a ACIM
| esta disponibilizando aos
' micro-empresarios o
acesso rapido e
desburocratizado ao Juizado Especial
de Pequenas Causas. Através de um
convénio assinado entre a entidade,
a OAB, Sub-secdao de Maringa,
Cesumar e o Tribunal de Justica do
Parana, com apoio do Sicoob, podem
ser ajuizadas acOes para execucoes
de titulos extrajudiciais e cobrancas
de dividas inferiores a 40 salarios
minimos. A principal vantagem é que,
exceto pela diligéncia, o'associado s6
pagara pelo servico se receber do
inadimplente, contribuindo com 20%
do resultado da acéo.

As acoes até 20 salarios minimos
poderéo ser ajuizadas pelos proprios
empresarios, ja as que variam entre
20 e 40 salarios necessitam de um
advogado. Poderao ser cobradas

|
>
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quaisquer tipos de dividas e terao
preferéncia, por ordem, os seguintes
titulos: cheques, notas promissorias
ou duplicatas protestadas e acompa-
nhadas do comprovante de entrega
da mercadoria e qualquer conta
atrasada, que tenha algum documen-
to escrito e assinado pelo devedor.
Para viabilizar o convénio e
garantir a agilidade do sistema, a
ACIM esta mantendo dois oficiais de
justica que vao atuar exclusivamente
com acdes de micro empresas. Além
deles, o Cesumar estd cedendo
estagiarios de Direito. Para o
presidente da ACIM, Ariovaldo Costa
Paulo, o convénio permite a “demo-
cratizagdo do acesso a Justica”. “A
cobranca agil de dividas via Juizado
Especial serda uma importante
ferramenta dos micro-empresarios
para combater a inadimpléncia”,
observa o presidente. Para facilitar o

entendimento sobre os
procedimentos, o departamento
juridico da entidade esta elaborando
uma cartilha para os associados. A
Faciap esta auxiliando a implantagao
do Juizado Especial em todo o
Estado, através das Acias.

Consulta de cheques
aumenta procura
pelo servico

A agilidade aumentou e o preco
do servico diminuiu. As consultas
de cheques, 42% mais baratas
desde novembro e mais rapidas
com a informatizacdao total do
processo, estao sendo cada vez
mais utilizadas pelo associado da
ACIM. De acordo com os dados
fornecidos pela geréncia de
Negécios e Expansdo, a procura
pelo servico em novembro cresceu
19%, comparada a média dos trés
Ultimos meses.

“0O associado assimilou bem os
investimentos da ACIM para
oferecer o menor pregco do
mercado pelo servico e a facilidade
de utilizar um meio informatizado”,
observa o gerente Koiti Celso
Kikuchi. A intencdo da ACIM,
lembra o gerente, é ajudar o
associado a combater a
inadimpléncia. “Esta & mais uma
das muitas ferramentas que a
entidade oferece aos associados,
para ajudar e viabilizar seus
negocios”’, completa.
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Por trds de uma empresa de sucesso,
softwares da Atak Sistemas

os bastidores de uma
empresa de sucesso estao
a capacitacao de seus
funcionarios e as ferramen-
tas de trabalho que os profissionais
dispoem para exercer suas atividades.

Para isso, nada mais indicado do que

“softwares adequados aos negécios da

empresa e a disponibilizacdo de uma
equipe de assisténcia técnica habilitada
para resolver eventuais problemas.

E justamente nesse segmento que a
Atak Sistemas atua ha dez anos em
Maringa. Desenvolvendo softwares na
area gerencial para pequenas, médias e
grandes empresas e sistemas
especificos para frigorificos, abatedou-
ros e distribuidoras, a Atak é represen-
tante exclusiva da RM Sistemas, eleita

pela Info Exame como o melhor sistema-

de ERP (sistemas de Gestdo de
Negobcio) do Pais neste Gltimo ano.
Cerca de 90% do quadro de
funcionéarios da Atak é composto por
profissionais graduados. Dispondo de
uma equipe capacitada e habilitada
para instalar programas e prestar

Sua melhor companbia para
vidjar e fazer negacios

Nossos principais hordrios

de Maringd para:

06h00/direto/executivo
16h20/direto/executivo
23h45/direto/executivo
23h30/direto/leito

21h00/df?éio/exetuﬁvo
19h10/executivo _‘

Siio Bernardo do Camp
19h30/executivo

Siio Paulo
11h00/direto/executivo
22h30/direto/executivo
21h30/direto/leito

l9h40/direfo/executivo

20h00/direto/executivo
Rio de Janeire
19h00/executivo

Diminvindo Distancius, Aproximando Pessoas.
SAC 08004007090
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manutencao com eficacia, a Atak
atende clientes em 12 estados

brasileiros. Recentemente a empresa
abriu sua primeira filial, em Sao José
dos Pinhais. E para 2004 deveréo ser
Inauguradas outras quatro filiais.

Sefvigo de Encomendas

Sua encomenda entregue em
todas as localidades servidas por
Viagdo Garcia com seguranga e economia.
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Futuro garantido: normas construtivas e de protecGo ambiental, previstas em contrato, perpetuam a qualidade
de vida no empreendimento e garantem valorizagao incompardavel dos lotes

onsagrada em todo o

Pais e no exterior pela

excepcional qualidade

de vida proporcionada a
seus moradores, a marca AlphaVille
chega a Maringa cercada de 6timas
expectativas. E um marco para o
mercado imobiliario a medida que
estd introduzindo um conceito
urbanistico inovador. “Maringa esta
entrando no circuito dos grandes
empreendimentos imobiliarios e sera
projetada nacionalmente como uma
cidade onde ha qualidade de vida“,
comemora o presidente da ACIM,
Ariovaldo Costa Paulo.

0 sucesso dos empreendimentos
AlphaVille em outras cidades
brasileiras justifica a expectativa. O
pioneiro, lancado ha 28 anos na
grande Sdo Paulo, alcou Barueri a
condicdo de municipio mais dinami-
co em 2000, de acordo com a
Revista Exame. E se ninguém tem
davidas de que imoveis sd@o O
investimento mais seguro, a valoriza-
cédo excepcional dos empreendimen-
tos AlphaVille sio garantias inques-
tionaveis. No AlphaVille Salvador,

lancado em abril, a valorizacao dos
lotes ja atingiu 85% do capital
investido. Por causa do AlphaVille
Fortaleza, lancado em maio, os
precos das casas e terrenos vizinhos
ao empreendimento tém hoje um
valor de mercado bem maior. O
retorno dos investimentos em todos
é muito maior do que a melhor
aplicacao financei-
ra.

Mas nao sao
apenas os lotes que
irao valorizar. A
cidade e regiao
também. O presi-
dente da ACIM |
vislumbra a atragao |
de novos empreen-
dimentos a partir da
projecao que
Maringa tera com a
instalacao do
AlphaVille. “Trata-se
de um excepcional
projeto de qualida-
de de vida, dentro
de uma cidade que
presa muito a

qualidade de vida”, define. O
presidente da AlphaVille Urbanismo,
Renato de Alburqueque, tem opiniao
semelhante. “Esta importante
cidade, com uma das economias
mais fortes do Parana e Sul do Brasil,
tem uma grande afinidade com o
conceito AlphaVille: ambos sao
referéncias de qualidade de vida”“.

Primeira edificagao na aréa comercial

——
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ENTRE EM ALPHA.

NAO IMPORTA O TAMANHO DO SEU SONHO. AQUI
VOCE TEM ESPACO DE SOBRA PARA REALIZA-LO.

IMAGINE UM LUGAR COM MUITO ESPACO E SEGURANCA, ONDE SEUS FILHOS POSSAM BRINCAR
LIVREMENTE. IMAGINE UM LUGAR TRANQUILO PARA VOCE RELAXAR COM SUA FAMILIA. IMAGINE
UM LUGAR PRA SER FELIZ. PRONTO. SEJA BEM-VINDO A ALPHAVILLE MARINGA.

ALPHAVILLE MARINGA TEM UMA INCOMPARAVEL ESTRUTURA DE LAZER, COM UM CLUBE PRIVATIVO
E UM FITNESS CENTER BY REEBOK PARA VOCE SE EXERCITAR E SE DIVERTIR SEM PRECISAR SAIR
DO EMPREENDIMENTO.

TEM AINDA UM CENTRO COMERCIAL E DE SERVICOS. E, PARA SUA COMODIDADE, VAl TER
ASSEGURADO TRANSPORTE ESCOLAR PARA SEUS FILHOS E CONDUCAO PARA SEUS
FUNCIONARIOS.

SE VIVER EM MARINGA JA E UM PRIVILEGIO, IMAGINE AGORA QUE VOCE PODE MORAR EM ALPHAVILLE.
VENHA SE REALIZAR. SEU SONHO ESTA ESPERANDO POR VOCE EM ALPHAVILLE MARINGA.

- - R ¥ )
CENTRO COMERCIAL - CLUBE PRIVATIVO* TRANSPORTE ESCOLAR FITNESSICENTER BY REEBOK
e ‘ a
- N L F A "
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AlphaVille

SEU SONHO MQRA AQUL.
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AlphaVille Maringa

Empreendimento jG é referéncia na Regido

esulta de uma combina-

¢ao harmoénica e estratégi-

ca o sucesso da marca

AlphaVille em todo o Pais.
O primeiro fator é a qualidade de vida
incomparavel. Em Maringa, por
exemplo, o empreendimento esta en-
volvido por um dos melhores campos
de golfe do Pais (Maringa Golf Club),
proporcionando a seus futuros mora-
dores uma vista privilegiada. Um cui-
dadoso projeto paisagistico completa
este cenario, inserindo bosques com
arvores nativas e proporcionando a
excepcional relacdgo de 54 metros
quadrados de area verde por morador.

Outro diferencial é a estrutura de
lazer. Os moradores vao desfrutar de
pracas, parques, jardins e pista de
cooper. E ao comprar um lote, o
proprietario se torna automaticamente
socio do AlphaVille Maringad Clube,
podendo desfrutar de piscinas,
quadras poliesportivas, quadras de
ténis e uma bela Clube House com
restaurante, €Spaco para eventos e
Fitness Center com os mais modernos
equipamentos da Reebok. O AlphaVille
Maringa Clube sera entregue ja no 2°
semestre do ano que vem.

Para garantir a preservacio de
todos os fatores que compde este
consagrado modelo urbanistico,
rigidas normas construtivas e de
ocupagao estao previstas em contrato.
A AlphaVille da todo suporte para
formacao de uma sociedade constitui-
da juridicamente para fiscalizar o
cumprimento destas normas. E um
modelo de auto-gestio, que torna
fiscais os proprios moradores e

Empresa estd investindo
R$18 milhoes em infra-estrutura

@ RevlslaAc’M - Dezembro/2002
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Empreendimento tem 706 mil metros quadrados

permite que seja encontrada a mesma
qualidade de vida ao longo do tempo.

Na area comercial, serao instalados
servicos e comércio para dar mais
comodidade aos moradores. Porém,
estdo vetados negoécios que possam
causar poluicao ambiental ou sonora.
O transporte escolar para os filhos dos
moradores e a locomocao dos
funcionarios também estao
assegurados. Sao preocupagcdes como
estas que fazem a diferenca e tornam
os empreendimentos com a marca
AlphaVille referenciais em qualidade
de vida.

A taxa de manutencao dos lotes é
um outro diferencial. O valor (incluindo
toda a estrutura de seguranca e os
cuidados paisagisticos) é de apenas 20
centavos por metro quadrado. Em um
lote de R$ 650 metros quadrados, o
proprietario pagara R$ 130. Este valor,
somado a mensalidade do AlphaVille
Maringé Clube que sera cerca de R$
70,00, reais resulta num custo menor
do que o condominio de um
apartamento.

A AlphaVille Urbanismo estéa inves-

tindo R$ 18 milhGes na implantagao
do projeto, que sera entregue em julho
do ano que vem. “Nao é apenas um
empreendimento, mas um complexo
urbanistico que retne as melhores
solucdes técnicas, paisagisticas,
estruturais e funcionais. E a melhor
traducao de qualidade de vida em
moradia, com padrées que garantem a
valorizacdo constante”, define Marcelo
Puntel, Diretor de Marketing.

Dados do AlphaVille

AREA TOTAL:
706 mil metros quadrados
AREA VERDE POR HABITANTE:
54 metros quadrados
AREA DO ALPHAVILLE MARINGA CLUBE:
42 mil metros quadrados.
EMPREGOS:
durante obras de infra-estrutura: 400
-durante a construgao das casas: 2.300
-média por residéncia: 3,2 vagas
RESIDENCIAL INGA: 253 lotes
LOTES COMERCIAIS: 10
LOCALIZACAO: Regiao Metropolitana de
Maringa (Pr317 - lguaragu)
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iante dos olhos atentos de

30 mil de pessoas foi

aberta oficialmente, no dia
5 de dezembro, a Campanha de
Natal 2002. A praca da Catedral foi
palco de uma grande festa que teve
nos bastidores o trabalho da ACIM,
Sivamar, Prefeitura Municipal e
outros parceiros importantes como
o Instituto de Musica e 20 escolas
da cidade.

Logo no inicio, o publico foi
surpreendido pela emocionante
apresentagéo de um coral de 800
vozes, formado por alunos de
escolas publicas e particulares. Foi o
resultado de um trabalho voluntério,
que comecou meses antes e

estimulou a solidariedade entre as
criancas.

Mas o ponto alto da festa foi
mesmo a chegada do bom velhinho,
que desceu os 120 metros da
Catedral de rapel. Alegre, dancando,

@ Revista ACIM - Dizombro/2002

o Papai Noel aventureiro com mais
quatro ajudantes, abriu uma enorme
bandeira com a palavra "Paz". Dificil

quem nao se emocionou.
E para coroar este momento téo

especial, uma grande queima de
fogos iluminou os céus da cidade.
Segundo a empresa Maringa Fogos e
Pesca, durante 15 minutos foi
utilizada meia tonelada de fogos. Foi
realmente, uma noite pra ficar na
histéria de Maringa.

NATAL NA PRACA
Mesmo com pouca verba, mas

contando com boa vontade e
disposicao de dezenas de voluntérios,
a praca Napoledo Moreira da Silva,
transformou-se¢ na Pragca do Natal.
Entre os dias 9 e 23 de dezembro, o
publico esta encontrando uma bela
decoracdo, assistindo diversas
apresentacbes de musica e ainda,
participando de oficinas de arte. E as

criancas também tém como atrativo a
Casa do Papai Noel, patrocinada pela
Cocamar. Outro grande atrativo é o
presépio em tamanho natural
montado pela SMTV.

UM PRESENTE DE NATAL
Superando todas as estimativas,
foram arrecadados 25 mil brinquedos
neste Natal, na campanha organizada
pelo Conselho da Mulher Empresaria
e Executiva da ACIM. A maior parte
veio da Receita Federal que repassou
15.800 brinquedos, resultado de
apreensoes de produtos ilegais. O
Sindicato das- Farmacias e as
empresas filiadas a entidade também
aderiram, transformando-se em
postos de coleta. O Clube dos
Motociclistas organizou dois almogos
beneficentes com renda revertida

para a Campanha.
E a populacdo também contou

com os 6nibus da TCCC para doar os

Coral de 800 vozes
emocionou o publico




brinquedos. Houve também a doagao
de centenas de pessoas e o trabalho
voluntario de um grupo de senhoras
da Cocamar para reciclar brinquedos
semi-novos. Iniciativas menores, mas
grandes na intengdo, também foram
muito importantes. As alunas da
quinta série do Colégio Santa Cruz,
Ana Flavia Meneguetti, Rafaela de
Melo Rosa, Maria Tavares Couto,
Juliana Leonardo e Maria Julia
Ganassin, sozinhas, elas fixaram
cartazes e pediram a colaboracédo de
todos os alunos. Resultado: mais 500
brinquedos foram doados. Outras
escolas também realizaram
campanhas internas como o Colégio
Platao, Colégio Adventista e Colégio
Objetivo.

PARCEIROS DO NATAL
Prefeitura Municipal, Camara

Municipal, TCCC, Cocamar, SMTV,
Max Gas, Faculdades Maringd, Policia
Militar, Curia Metropolitana, Clube de
Motociclistas de Maringé, Stadio 99
Motos, Ventania Motos e Nautica,
Eriton Motos, Sinepe/NOPR,
Sindvest, Sicoob, Copel, Marimel,
Sindicatos das Farmacias,

Cldudio Promogoes Artisticas - Fones: (44) 227-6858 - 225-1830 - 9972-1207

Escoltado pelos ajudantes Papai Noel pede paz

Cartonagerin. Cidade Verde,
Refrigerante Garoto, Supermercado
Sao Francisco, Maringd Fogos e
Pesca, Clever Light, Fundacdo de
Desenvolvimento Social, Fernando,
Farinazzo Arquitetura, Moran
Projetos Eletronicos, Sanepar, Copel,
Saop, Corpo de Bombeiros,
Associagao dos Artesao de Maringa

PARTICIPANTES DO ABRACO
Escola Evolucédo, Colégio Brasilio
Itiberé, Escola Odete Ribaroli, Colégio

Av. Brasil, 1993 - Sobreloja - Sala 01 - Maringd - PR

A 23 anos no mercado de Bailes, Shows, Formaturas, Debutantes,

Objetivo, Colégio Joao XXIII,
Colégio Parana, Escola Ariovaldo
Moreno, Colégio Santa Cruz, Escola
Gerardo Braga, Colégio Platao,
Escola Zuleide Portes, Colégio
Nobel, Colégio Maria Goretti,
Colégio Marista, Colégio Tomaz
Edson, Colégio Regina Mundi,
Instituto de Msica.

O NATAL DO COMERCIO
Com tantos atrativos e mais o

horario especial de abertura das

(ldudio

Promocoes
Artisticas

Casamentos, Festas de Municipios, Rodeios, etc. Levando até vocé as
melhores Bandas do Parana e Sao Paulo, antes de contratar seu evento, ... .. ic..cventos@pop.com.br
consulte-nos. Temos 40 Bandas a sua disposicao.
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lojas, consumidores de diversas
cidades estdo fazendo as
compras em Maringa. Este ano,
também ¢é recorde a adesdo de
comerciantes a campanha da
ACIM e Sivamar: 70% a mais do
que em 2001. Até mesmo Os
shoppings abriram mao de
campanhas proprias para juntar-
se ao comeércio. A maior
premiacdo de todos os tempos,
10 carros zero quildmetro e mais
a midia forte em toda a regido,
animaram o comércio e
trouxeram como resposta o
aumento concréto nas vendas.

Foram distribuidos mais de 2.5
milhGes de cupons.

PRIMEIROS FELIZARDOS

Trés consumidores ja tiveram
um mMotivo a mais para celebrar
com muita alegria o Natal 2002.

o ~ ?
@ Revista ACIM - Dezembro/2002
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Alethéia Oliveira, de Maringa, foi a
primeira ganhadora de um Celta zero
quildmetro, no sorteio do dia 7. A
segunda contemplada foi Kelly
Luciana lcassati, de Sarandi, no dia
11. O prémio vai ajudar a
consumidora a realizar outro grande

v—:—_.-!lmm

Fogos iluminaram céu de Maringa

sonho: o casamento. Ja no sorteio do
dia 14, o ganhador foi, Victor Luiz S.
Marques, morador da Zona 7, em
Maringd. Os outros sorteios estio
marcados para o dia 18 (um carro),
24 (trés carros) e 4 de janeiro (trés
carros).

Papai Noel desceu
de rapel e foi
escoltado por

motociclistas
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Loucos por esporte

Empresdrios encontram tempo na agenda apertada

e ndo abrem mao de ativi

odos os dias, antes e depois
do expediente, o
empresario Silvio Ilwata, 43
anos, pratica de trés a
quatro horas de atividades fisicas,
incluindo natacao, atletismo e
ciclismo. Entre os seus feitos estdo o
recorde brasileiro dos 200 metros
nado borboleta e a participacao na
prova de Triatlon Internacional em
Jureré/SC. Nesta ultima, em pouco
mais de 12 horas, lwata nadou 4
quildmetros, correu 42 quildmetros,
pedalou mais 180 quildmetros e foi
um dos trés paranaenses que
cumpriram a prova até o final.

No comeco de novembro o
empresario sofreu um acidente
enquanto praticava ciclismo e teve
que usar um colete especial para a
coluna. Mas nem assim deixou de
praticar exercicios. Todos os dias,
incluindo sabados, domingos e
feriados, continuou caminhando e
tdo logo seja liberado pelo médico,
voltara as atividade normais. “Meu
objetivo é participar do campeonato
Ironman de triatlon no Hawai’,
conta.

Apesar da rotina intensa de
trabalho, é cada vez maior o nGmero
de empresarios que consegue abrir
espaco na agenda para praticar
atividades fisicas. Outro bom
exemplo vem do empresario Wilson
de Matos Filho, que ha cerca de dois
anos frequenta uma clinica de
personal training. Ele ja perdeu 18
quilos e pretende perder mais cinco,

Acidente ndo tirou a disposigao
de Silvio lwata

@ Revista ACIM - Dezembro/2002

apenas malhando. “Tento conciliar
trabalho e atividade fisica. Quando
nao posso freqlientar a academia,
opto pela corrida ou faco esteira na
minha casa”, revela.

E nunca é tarde para comecar. O
empresario Antdonio Fermenton
nunca havia praticado esporte até os
41 anos de idade. Hoje, passados
cinco anos, ele corre entre 10 e 12
quildmetros todos os dias, incluindo
os fins de semana, e nao “abre mao”
da atividade nem quando viaja. Em
pouco mais de trés anos o empresa-
rio jA emagreceu 18 quilos, e
detalhe: seus habitos alimentares
ndo foram mudados. “Acho que
prolonguei minha vida em 10 anos”,
fala entusiasmado. “Também
incentivei muitas pessoas a segui-
rem o mesmo exemplo”, acredita.

NEGOCIO SAUDAVEL

Muitos maringaenses cultivam o

dades fisicas

O empresdario Wilson de Matos Filho
(a esquerda) procurar adaptar
as atividades fisicas @ sua agenda

bom habito da pratica de atividades
fisicas. Durante o dia e também a
noite, had sempre gente caminhando
ou correndo em volta dos parques da
cidade. O habito do maringaense de
praticar atividades fisicas esta
virando um bom negécio. Prova
disso sdo as academias lotadas e o
expressivo numero de personal
training atuando na cidade.
Inaugurada ha quatro meses, a
Academia In Balance pretende
funcionar 24 horas por dia.
Atualmente permanece com suas
atividades até a uma e meia da
manha. “Firmamos um convénio
com duas faculdades para atender
os alunos que por falta de tempo
procuram o0s servicos de uma
academia ap6s as aulas noturnas”,
explica o proprietario Reginaldo
Batista Santos. A In Balance funcio-
na nos finais de semana e feriados e
atende cerca de 30% dos alunos



nesses dias.

As clinicas de
personal training
também tém
conquistado ade-
ptos, oferecendo
servico personali-
zado, com exercici-
os adaptados a
necessidade e o
gosto de cada
pessoa. A pioneira
foi a Clinica Per-
sonal Training
Vinicius e Maninha,
aberta hd 4 anos. O
proprietario Vini-
cius Tonon era
funcionario de uma
academia quando
teve a idéia de abrir
o proprio negécio. Abrimos a
clinica para que as pessoas pudes-
sem agendar horarios compativeis
com sua rotina, sendo atendidas
individualmente ou em dupla”,
revela.

A empresaria lzildinha Tozzo ha
dois anos optou pelos servigos de
uma clinica de personal training. Por
orientacdo médica, ela precisava
praticar um esporte. Como nao se
adaptou em nenhuma das cinco
academias que freqientou, o
proprio médico Ihe indicou o servigo.

O empresdrio Antonio Fermentou corre de 10 a 12
quildmetros todos os dias

“Queria um tratamento personaliza-
do, que levasse em consideracao
minhas necessidades e ritmo”,
conta.

Além de trabalhar em uma
academia, a professora Tais Akemi
Oshita trabalha como personal
training nas horas livres. Ela ressalta
que o trabalho do personal permite
um retorno mais rapido e atende as
necessidades de cada cliente. “A
pessoa deve sentir prazer pela
atividade fisica e fazer os exercicios
que gosta“, aconselha.

GNY

CORRETORA DE SEGUROS

Servico de Assessoria para
as Formalidades Administrativas

Servico de Sepultamento
ou Cremacao
Servigo de Locacao de Jazigo
Servico de Passagem para um
Membro da Familia
Servico de Traslado de Corpos
Servico de Registro do Obito

Servico de Repatriamento
de Corpos

Servigo de Carro Funerario
Coroa de Flores
Ornamentacgao de Urna
Paramentos
Mesa de Condoléncias

Velorio

GNY

CORRETORA DE SEGUROS

ASSISTANCE

CONDICOES COMERCIAIS

ASSISTENCIA 24 HORAS - Custo Mensal
Funeral Classic Individual - R$1,80
Funeral Classic Familiar - R$3,00
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Tolefax: 44) 223-2919 - golutar: (44 8972-2919
Rua Santos Dumont, 3472 - Sala 407 -
Edif. Bandeirantes - Maringa - PR
WWw.gnscorretora.com.br

e-mail: gnscorretora@gnscorretora.com.br
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FE'stamos em obras

A UEM aguarda a liberacéo de recursos do BNDES para tornar realidade
a frase acima, transformando o cdmpus sede em um grande canteiro
de obras. A verba prevista é de R$ 16,5 milhées que, se injetada na
economia local, poderé beneficiar varios setores produtivos da cidade

m grande canteiro de obras.

E nisto que se transformara a

Universidade Estadual de

Maringa caso se concretize o
projeto de construcdo de 34 mil
metros quadrados no campus sede da
Instituicdo. O inicio das obras depende
da liberacdo de R$ 16,5 milhdes pelo
Banco Nacional de Desenvolvimento
Social, o BNDES. O pedido de financia-
mento, que comecou a tramitar em
setembro de 1997, ja foi aprovado em
praticamente todas as etapas burocra-
ticas que acompanham projetos dessa
natureza, tendo, inclusive, passado
pelo crivo da Assembléia Legislativa.
Outra dificuldade superada foi a
aprovacao do agente financeiro: o
Banco Ital aceitou cumprir esse papel.

@ Revista ACIM - Dezembro/2002

O professor Gilberto Pavanelli, que
assumiu a reitoria da UEM em outubro
deste ano, garante que ele e sua
equipe estdo bastante empenhados na
tarefa de conseguir a liberacdo da
verba. “Grande parte da estrutura fisica
atual da UEM é precaria. Sao 20 mii
metros quadrados de prédios pré-
moldados, construidos had mais de 25
anos, e que ja deveriam ter sido desati-
vados. Além disso, a Universidade
expandiu muito nos Gltimos anos,
praticamente dobrando a®oferta de
cursos, sem que a construcao dos
blocos didaticos acompanhasse o
mesmo ritmo”, justifica. Para ele, as
obras constituem prioridade absoluta.

Na tarefa de conseguir os recursos
necessarios, a nova reitoria da UEM ja

O projeto inclui ampliacé@o da biblioteca do campus sede

se reuniu com representantes do novo
governo e com liderangas empresariais
locais, incluindo a diretoria da ACIM. E
uma tentativa de mobilizar todos os
setores representativos da cidade em
torno de uma questao importante para
a comunidade. Na verdade, a causa é
nobre. A Universidade néo sera a Unica
beneficiada com as obras.

BENEFICIO SE ESTENDE A
OUTROS SETORES

A injecdao de R$ 16,5 milhdes na
economia local garantiria o
aquecimento de varios setores
produtivos ao longo de dois anos, que é
0 prazo previsto para a conclusao das
obras. Evidente que o maior impacto
recairia sobre a construcao civil.

Dados do Sinduscon, Sindicato da
Inddstria da Construgao Civil da Regiao
Noroeste do Parana, apontam que a
média historica de construgées novas
na cidade gira em torno de 450 a 500
mil m’/ano. Tomado esse valor como
parametro, os 34 mil metros de
construcdo previstos no projeto em
questao representam o crescimento
em torno de 7,5% na capacidade de
construcdao do municipio e 10, 3% no
valor bruto da producéo do setor.

“E um indice respeitavel”, afirma
Oswaldo Neves da Luz, ex-presidente e
atual membro do Conselho Consultivo
do Sinduscon. Segundo ele, as grandes
empresas locais de construcao
dificilmente ultrapassam 1% ou 2% da
média. “Contribuindo com 7,5% no
volume de edificacdes, a UEM ganhara
o maior canteiro de obras da cidade”,
compara.

Uma vez liberados os recursos, o
impacto positivo serd sentido, de
pronto, na criacdo de novos postos de
trabalhos. A estimativa é gerar 800
empregos diretos. Somado a isso ha o
efeito multiplicador desse dinheiro
refletido sobre praticamente todos os



setores produtivos da regido.

IMPACTO POSITIVO

Os professores José Luiz Parré e
Alexandre Florindo Alves, do
Departamento de Economia da UEM,
simularam o impacto que sofreria a
economia como um todo a partir do
investimento de R$ 16,5 milhdes, que
representam 11% do valor total das
obras construidas anualmente em
Maringa. A simulacéo foi realizada por
meio de uma matriz de insumo-
produto estimada por eles. A matriz é
um banco de dados que retrata a
realidade da economia regional,
determinando a participagdo de cada
setor, a relagdo entre eles, os impactos
gerados a partir de investimentos, bem
como as demandas, os pontos de
estrangulamento, e outros dados
relevantes.

Pela analise dos resultados aplica-
dos na matriz, estima-se que os investi-
mentos do BNDES gerem aumentos no
valor bruto da produgdo de pratica-
mente todos os setores produtivos da
regido. Os maiores impactos logica-

Gilberto Pavanelli: empenho
na liberagao da verba

mente seriam sentidos sobre a
construgao civil e setores interligados.
E o caso, por exemplo, do setor de
minerais, cujo aumento no valor bruto
da producao seria de 5,77%:;
metalurgia (1,52%); materiais elétricos
(1,12%); plasticos (2%).

Ao todo, sdo 22 setores envolvidos

nessa cadeia. Se forem consideradas
as variaveis de cada um, de acordo
com a projecao da matriz de insumo-
produto, a verba do BNDES sofrera um
efeito multiplicador, podendo atingir
R$ 21,5 milhGes. Logicamente nesse
processo estdo embutidos ganhos
como geragao de empregos e aumento
na arrecadacgéo de impostos. No final
das contas, o ganho é de todos.

E nesse sentido que o reitor da UEM
pede o empenho, ndo s6 da comunida-
de académica, mas de todos os seg-
mentos da sociedade maringaense.
“Gostaria de conclamar todas as forcas
vivas da sociedade, que reconhecem a
importancia da UEM para o municipio,
para que se empenhem na liberagdo
desse projeto do BNDES. Acredito que
a transformacao da Universidade
Estadual de Maringd num grande
canteiro de obras, com reflexos econé-
micos em todo o municipio e micro-
regidao, somente sera possivel se toda a
sociedade estiver realmente unida em
torno desse objetivo”, reforca.

Tereza Parizotto
Assessoria UEM

Superunel

Pura Energia
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Ruas Tematicas

Concorréncia por perto é um bom negocio

<SS
Comércio eletrénico predomi

.= as grandes cidades, ©O
| comércio se organizou para
3. evitar que os consumidores
“% 1 se desloquem de um lugar
para outro, atras de um determinado
produto. E bastante comum encon-
trar lojas similares em uma mesma
rua. Em S&o Paulo, sdo famosas ruas
como a 25 de Margo, onde se
encontram bijuterias e acessorios, oU
a José Paulino, que retine roupas. O
consumidor economiza tempo € a
concorréncia atrai mais compradores,
beneficiando os lojistas.
Maringa ja comeca a seguir esta
tendéncia. Na Rua Joubert de
Carvalho, por exemplo, é possivel

"Para fisgar o cliente aposto
no atendimento e no preco",
revela o comerciante
Sergio Carlos Pereira

@ Revista ACIM - Dezembro/2002

na na Joubert de Carvalho

C
encontrar diversas lojas de compo-

nentes eletronicos. "Quando se fala
em eletrénicas. eu penso logo em vir
aqui”, declara o consumidor Ernesto
Luiz Belincanta. Para o proprietéario da
Reompa - Componentes Eletrénicos,
Sérgio Carlos Pereira, que estd ha
nove anos No mesmo ponto, ficar
proximo aos concorrentes é interes-
sante. "Pois quem sai ganhando é o
consumidor, que aqui pode encontrar
tudo o que precisa". Para fisgar o
cliente diante da concorréncia, o
proprietario aposta no atendimento e
No preco.

Quando o assunto sdo moveis para
escritorio, o consumidor pode ir até a
Avenida Brasil (apés a Praga Rocha
Pombo), que la vai encontrar diversas
lojas neste segmento. Foi por este
motivo que Aderval José Stivari,
proprietario da Stivari Infomoéveis,
resolveu mudar sua loja de outro
endereco para a Avenida Brasil. "Nao
pensei duas vezes, 0 meu consumidor
estad aqui". Quanto a concorréncia
Stivari, adianta que o segredo esta na
qualidade do produto. "Trabalho com
moveis sob medida, para poder me
diferenciar dos meus concorren-
tes",diz.

Outro ponto da cidade que esta
agrupando empresas do mesmo
segmento é a Avenida Morangueira,

Na avenida Morangueira ha vdarias empresas de auto-pegas

onde é possivel encontrar diversas
empresas de auto-pecas. Para
conquistar os clientes, o proprietario
da Casa Ford Autopecas, Gilberto
Lottermann, aposta no estoque. "O
importante é ter o que o cliente
procura, e nada melhor do que um
bom estoque”, acredita.

Segundo o gerente regional do
Sebrae, Carlos Alberto Facco, o
empreendedor que investir nestes
locais capitaliza algumas vantagens
indiretas. “Quem abrir o negécio longe
dos concorrentes tera que fazer um
investimento maior para dizer que
esta fora deste eixo”, analisa.

Yo

Comerciante Aderval
José Stivari até mudou
de endereco para fica
perto dos concorrentes

y
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Estratégias
aumentam

competitividade

ualidade, seguranga e ren-
tabilidade s@o os pilares da
estratégia adotada pela
empresa aérea Varig, para
atuar no competitivo mer-

cado da aviagdao comercial mundial.
Desde a sua fundacao, em 1927, o cons-
tante desafio da marca Varig é superar as
expectativas dos mais exigentes passa-
geiros.

Nesse contexto, nasceu o estilo Varig
de atendimento, que tem conquistado
clientes das mais diversas nacionalida-
des, por estar sintonizado com o que
existe de melhor em todo o mundo. A
receita € somar o calor humano do povo
brasileiro & tecnologia e os mais altos
padrées internacionais de qualidade.

A empresa realiza cerca de cinco mil
decolagens por semana, resultando em
voos a cada 2 minutos. "A integragao
operacional da Varig, Rio Sul e Nordeste
tem o objetivo de tornar mais facil o
acesso a qualquer destino. A unificacao
das reservas e do atendimento nas lojas e
aeroportos reduz as perdas de tempo e
permite que os passageiros programem
melhor a sua viagem, encontrando
sempre os horarios mais adequados, 0s
mais modernos e confortaveis avioes € 0
servigo de bordo assinado por alguns dos
mais renomados chefs internacionais”,
afirma a representante Comercial da
Varig Maringa, Ana Rita Maia Paez.

Nas ligacdes de grande demanda,
entre aeroportos centrais de cidades
como Rio de Janeiro, Sdo Paulo, Brasilia,
Belo Horizonte, Curitiba, Porto Alegre e
Vitéria, estdo sendo utilizados
amplamente o conceito de Ponte Aérea,
com a oferta de v6os em intervalos de até
15 minutos.

A Varig tem como meta constante
superar as expectativas dos passageiros
mais exigentes em relacdo a qualidade,
conforto e seguranga. "Assim, disponibili-
zamos aos nossos clientes o privilégio de
escolher a classe de sua preferéncia, 0s

Informe publicitario

servicos de bordo e os servigos de terra.
Tudo sintonizado com o que existe de
melhor no mercado da aviacao", comenta
Ana Rita.

Atualmente a Varig € a maior empresa
de transporte aéreo da América Latina e,
unida a Rio Sul e Nordeste, mobiliza 115
avibes para oferecer a maior e mais
diversificada rede de linhas aéreas de todo o
Pais. Com essa aliangca operacional, que
consolidou a lideranga do grupo no
mercado, 0 passageiro passou a contar com
trés vezes mais opgoes de rotas e horarios e
trés vezes mais conforto e agilidade, desde a
reserva até o embarque. As trés empresas
oferecem ligagoes entre 70 cidades no
Brasil.

RIO SUL MARINGA OU VARIG

A Rio Sul Maringé esta de cara nova, a
partir de 2003, o grupo vai se chamar Varig,
que hoje dirige a Nordeste, a propria Rio Sul
e a Rota Tur. Amudanca dos logotipos serio
feitos gradativamente. Uma outra novidade
para os maringaenses é que a Varig esta
estudando uma frota que liga a cidade a
Curitiba, devido a exigéncia do mercado.
SERVICOS

A empresa conta com equipamento Jet
Class, aconchegando 50 passageiros e jato
executivo fabricado pela Embraer. Os clien-
tes podem adquirir bilhetes através da loja
situada na Avenida Tiradentes, 789 ou com
seu agente de viagens credenciado.

Informacgoes pelos telefones: 226-4353,
226-4000 /0300 7887000.

10 Paulo

Véos diretos Maringé
11h15 e 16h00 (Segunda a Sexta)
11h15 (Sdbado)
16h00 (Domingo)

Véos diretos Séo Paulo x Maringa
09h38 e 14h40 (Segunda a Sexta)
09h38 (Sébado)

14h40 (Domingo)
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PRESERVE

ALARMES
MONITORADOS

SERVIGOS GERAIS
LIMPEZA E CONSERVACAO

Entre em contato conosco,
solicite a visita de um de
Noss0s representantes e

conheca todas as
vantagens do Sistema
PRESERVE de Alarme
Monitorado.
A seguranca de sua
familia e de seu
patrim6nio em boas maos.

ALARMES MONITORADOS

LOCAL

PROTEGIDO

FONE(44)227-8919

—
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Agropolo

Encontro Internacional
retine cerca de 500 pessoas

-

PUblico superou expectativa dos organizadores

ealizado nos dias 5 e 6 de

dezembro, o 4° Encontro

Internacional de Agropolos

reuniu, em Maringa, grandes
nomes no desenvolvimento de projetos
na area de Agropolos e agronegécio.
Cerca de 500 pessoas participaram do
evento, que foi coordeando pelo Ins-
tituto para o Desenvolvimento Regional
(IDR) em parceria com o CODEM, Go-
verno do Estado do Parana, Prefeitura
Municipal, Associac@o Brasileira das
Instituicbes de Pesquisa Tecnologica
(ABIPTI), Associacao dos Municipios do
Setentrido Paranaense (Amusep),
Tecpar e Instituto de Desenvolvimento
e Implantacao de Agropolos.

Foram apresentados mais de 20
trabalhos técnicos e o Encontro trouxe
a tona importantes temas como o dis-
cutido pelo doutor Gerard Chuzel
(Franca) sobre as parcerias para pes-

s
pretigiaram o evento

@ Revista ACIM - Dizembro/2002

quisa junto ao setor privado. O evento
destacou ainda a importancia sobre a
integracao dos Agropolos, dos meca-
nismos politicos publicos de fomento
para as cadeias que serao
desenvolvidas e para a consolidacan da
regido da Associacdo dos Municipios
do Setentriao Paranaense (AMUSEP)
como Agropolo Emergente.

MUDANDO A REALIDADE
DO CAMPO

Apresentado como um dos projetos
que se encaixam no Programa Regional
de Desenvolvimento Econdémico
(PRDE), o Projeto Agropélo, desenvolvi-
do pelo Conselho de Desenvolvimento
Economico de Maringa (CODEM),
nasceu da constatacdao de que a zona
rural, em Maringéa e na regiao compos-
ta por 29 municipios, estd economica-
mente enfraquecida. A cadeia produtiva
esta fragmentada, ndo se usa a
tecnologia, além de que os programas
disponiveis para financiar o desenvolvi-
mento ndo se ajustam a realidade, na
medida em que se apresentam fra-
cionados, sem a necessaria integracao.

Em sua primeira etapa o Agropoélo
buscou informacoes em outras
unidades no Brasil, como na cidade de
Cascavel e no estado do Ceara. Em
seguida, foi realizado um trabalho para
adequar estas experiéncias para a

realidade regional, e iniciado, em 2001,
um diagnéstico, que foi concluido este
ano. Neste estudo se realizou um
levantamento das necessidades e
anseios de desenvolvimento de toda a
regidao. A partir deste levantamento
foram definidas as cadeias produtivas
que o Agropodlo desenvolveria: aves,
gado de corte e de leite, graos,
hortifrutigranjeiros, turismo rural, flores,
fitoterapicos, cana-de-agucar,
sericicultura e madeira. A idéia surgiu
depois de uma pesquisa comprovar que
apenas % dos produtos
comercializados em Maringd eram
produzidos na regido como, por
exemplo, os hortifrutigranjeiros. Desta
forma, o projeto busca agora viabilizar o
desenvolvimento tecnolégico para
fortalecer os segmentos e obter
convénios e recursos para financiar o
proprio projeto.

PRINCIPAIS DIRETRIZES

Embora apresentado de forma
conceitual, o projeto tem seu foco
direcionado a implantagao de Incubado-
ras Agroindustriais concebidas para
dar o empurrdo inicial no pequeno
produtor bem como de um Centro
Tecnologico, equipado com laboratério
e estruturado para dar o suporte técnico
necessario. A instituicido de um Selo de
Qualidade, autenticando a procedéncia
do produto, é outro enfoque importante
do projeto, tanto quando a formacao e
capacitacao dos recursos humanos.

A idéia basica é que o produtor
agregue valor ao seu produto, através
do componente tecnologico e que se
prepare melhor para conhecer e
enfrentar o mercado. Na pratica, isto
quer dizer reducdao de custos,
compromisso com a qualidade e
obrigacao de ser competitivo. Para isso,
o Projeto Agropdlo vai trabalhar grupos
de produtores especificos, com cada
municipio atuando num segmento
produtivo de grande aceitagdo no
mercado interno e internacional. A
segunda etapa, que podera ser iniciada
antes mesmo da conclusao da primeira,
prevé investimentos na ordem de R$ 36
milhées.

Giovana Faleiro
Assessora do CODEM
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Fiscalizacao Inteli

fe

Receita Estadual ganha agilidade
com cruzamento de dados

os ultimos dois anos, a
arrecadacao direta da
Receita Estadual na
regional de Maringa
aumentou 21,6% (em valor
nominal). O incremento é fruto da
maior agilidade do sistema, obtida
com o processo de modernizacao
iniciado ha seis anos. “Nosso carro
chefe hoje é o uso macico de
informacades, que tem possibilitado
maior planejamento fiscal”, analisa
o delegado da Receita Estadual,
Giancarlo Almeida Torres.

Para atingir estes objetivos, a
Receita vem alimentando um
grande banco de dados, que
permite o cruzamento inteligente
de informacgdes e a otimizagcdo do
trabalho. Um dos programas
criados é o AGC- Acompanhamento
de Grandes Contribuintes, que
possibilita o acompanhamento
mensal da movimentagcdo das
principais empresas de cada setor.
Em outro, com base no historico de
setores especificos (como
supermercados e confecc¢des) san

Delegado diz que agées da
Receita tém carater preventivo

estipuladas metas trimestrais para
as empresas. O cumprimento
destas metas dispensa a fiscaliza-
cdo. E as empresas menores sac
alvo da chamada exacaéo fiscal, que
é a comparacao entre a conta caixa
e o que foi declarado.

Com estes programas, a Receita
conseguiu otimizar o trabalho dos
fiscais, que ndo seriam suficientes
para fiscalizar todas as empresas.
“As informagdes sdo filtradas de
maneira a nos mostrar onde é
preciso um esforgo maior” , explica
o delegado. “Mas todas as nossas
acoes tém carater preventivo, e sdo
a oportunidade do contribuinte
regularizar sua situacdo, sem
necessidade de multa”, frisa.

Para o proximo ano, de acordo
com as metas contratuais entre o
governo do Estado o Tesouro
Nacional por ocasido da negocia-
cdo para a rolagem da divida, o
Paranéa devera incrementarem 12%
a arrecadacao de impostos. O
delegado acredita que Maringa vai
atingir a meta e lembrou aimportan-
cia da parcerias firmadas entre a
Receita Estadual e ACIM, no sentido
de esclarecer os associados sobre
as obrigacdes fiscais. “Ha4 uma
simbiose grande, que se refletiu nos
nimeros positivos registrados em
nossa regional”, conclui.

FORTRESS’

SEGURANGA ELETRONICA

A Fortress Seguranca Eletrénica oferece uma ampla linha de
equipamentos de seguranc¢a comercial, industrial e residencial
tais como:

Circuito Fechado de televiséo® Interfones *Video Porteiro * Portoes Eletrénicos

* Fechaduras Elétricas ° Portas Automadticas ¢ Cancela para garagem
* Acessério para instalagéo de equipamentos de seguranga em geral.

AV. BRASIL, 4312 - SALAS 1102 - 1104 -

10° ANDAR - ED. TRASSAMERICA -

E-MAIL: FORTRESS@WNET.COM.BR
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~Treinamento

Centro de Capacitacdo

Nova estrutura garante ampliacéo de cursos e treinamentos para os associados

antigo endereco da ACIM, na
Rua Néo Alves Martins, foi
transformado em Centro de
Capacitacdo e possibilitou a
entidade incrementar ainda mais a grade
de cursos e treinamentos oferecida aos
associados. A estrutura contempla quatro
salas disponiveis para treinamento, uma
biblioteca e uma videoteca. E todos os
cursos da ACIM tém parceria com o

i
Sebrae e Universidade Eletronica do Brasil,
através do Projeto Crescer

Mais de 1.500 pessoas ja participaram

de cursos no Centro de Capacitagdo, nas
mais diversas areas. O aspecto social
também foi levado em conta e,
especialmente para as pessoas que tém
dificuldade de ingressar no mercado de
trabalho, foi criado o Banco de Empregos.
Elas sao qualificadas para areas onde ha

Banco de Empregos oferece cursos de capacitagéo para pessoas
que encontram dificuldades de entrar no mercado de trabalho

demanda no mercado e o cadastro dos
aprovados fica disponivel aos associados
da ACIM, para estimular futuras contrata-
coes. Cerca de 10% dos participantes
acaba voltando ao mercado de trabalho
depois de passar pelo Banco de Empregos.

Para os associados, ha varios cursos em
andamento. Em parceria com a UEM,
CNI/IEL e Sebrae Nacional, esta sendo
ministrado o curso de capacitacdao
gerencial, “0 marketing como estratégia de
sucesso empresarial”. E a partir de
fevereiro, de 2003, o Centro de
Capacitacao ira realizar novos cursos. Entre
eles, o “Gerente do Comércio”, que sera o
primeiro curso técnico em comeércio
ofertado no Parana, com duracao de 12
meses. Os certificados serao emitidos pela
Secretaria de Estado da Educacao.

E para aqueles que pretendem fazer
uma pos-graduacao, uma boa opcédo é o
curso de Pos-Graduacao em Gestdao
Estratégica do Varejo, em parceria entre a
Provar da Fia - Fundacao Instituto de
Administracao da USP, ACIM e IESPAR,
com 360 horas.

Para saber mais informagoes dos
Cursos de Capacitacao de 2003, entrar em
contato com a Equipe do Telemarketing
nos telefones 3025-9635/9636/9637.
Informacodes sobre o Banco de Empregos,
podem ser obtidas pelo telefone 3025-
9623 (a tarde).

Solicite nosso Representante: PABX (11) 5904-3466

Dezembro/2002 - Revista ACIM @
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Quem vai por o sino no gato?

Outro dia recebemos uma mensagem que dizia
algo parecido com o que expomos

s ratos estavam com um

enorme problema: a cada dia

que passava o gato comia um

deles. Os ratos, em reunido,
comecaram a discutir propostas para
resolverem a situagao dramatica. Varias
delas foram apresentadas, muitos
projetos discutidos. Até que uma idéia
brilhante foi apresentada por um dos
ratos. “Vamos colocar um sino no
pescogo do gato. Com isso saberemos
onde o gato esta e poderemos sempre
fugir dele”. Todos os presentes
concordaram, achando a idéia
maravilhosa. Havia motivo de alegria e
comemoracao, pois as vidas dos ratos
estavam por serem salvas. No entanto,
passando para a fase de execucao da
idéia, surge uma duvida, que
esmoreceu a todos: como, quando e
quem iria por o sino no gato?

Saindo da graga dessa historia e
passando a nossa pratica diaria,
destacamos aqui algo que nos
preocupa: como, quando e quem vai
por o sino no gato? Em outras palavras,
existe uma distdncia muito grande
entre pensamento (ou fala) e agéo.

Cotidianamente temos nos
deparado com muitos individuos que
demonstram enorme capacidade de
pensar de modo criativo alternativas
para as mais diversas situacoes.
Todavia, poucos transformam essa
capacidade de pensar criativamente
em acoes objetivas. Apréesentam suas
idéias, passam-nas pelo crivo do grupo,
mas poucos tém conseguido traduzi-las
em realidade.

Temos conhecido muitas pessoas
com projetos (pessoais, coorporativos,
politicos, etc.) maravilhosos,
encantadores, promissores. Mas, qual a
nossa surpresa a cadd novo encontro
com elas? Constatamos que suas falas
€ argumentacdes parecem nao passar
de pensamentos de mesa de bar, pois
nao sao transformados em realidade,
ndo se traduzem em melhorias para si
mesmas, para Sseus grupos mais
proximos, para suas organizacées, para
a sociedade em geral.

Entendemos que a razdo disso

m Rovista ACIM - Dezembro/2002

‘ ‘Existe uma
distancia muito

grande entre
pensamento '
(ou fala) e acdo 99

reside no seguinte: parece ser bem mais
facil pensar, passar em revista o que esta
sendo feito por si mesmo ou pelo outro,
principalmente se ha um bom
arcabougo teérico e um senso critico
agucado; dificil é realizar o pensamento.
Ou seja, ha uma enorme distancia entre
o pensar/falar e o agir/realizar. Estes
movimentam processos diferentes que
nem todos conseguem suportar.
Quando temos que colocar nossas
idéias no papel, sob forma de proposta
sistematizada, compreensivel e
aplicavel, e depois leva-las a cabo na
pratica, é quando podemos
efetivamente verificar se somos ou nao
somente bons sonhadores e convers-
adores de mesa de bar. Enfrentar o novo,
suportar ou lidar com o incerto, conviver
com o juizo pela implantacdo de algo
que pode ser tomado como pior, de fato,
requisita qualidades ou habilidades que
nem sempre estamos em condicdes de

desenvolvé-las.

Reafirmando e transportando essa
preocupa¢dao para o ambiente
corporativo, percebemos que ha muitas
pessoas (nao importando seus cargos ou
fungdes) nessa condicao: sao individuos
que estdo sempre expondo seus pontos
de vista, alimentando o grupo com idéias

“maravilhosas, empolgando-o. Mas,

novamente, qual a surpresa? Quando
vendem suas idéias e sdo chamados a
colocarem-nas em pratica ndao sabem
como fazé-lo, e o projeto morre, o sonho
se esvai, restando uma vaga lembranga,
ou, talvez, um pesadelo a ser
administrado (agora por todos). Por qué?
Porque sao pessoas bem formadas pela
vida, pelas escolas, pelas empresas, para
o pensar.

Atualmente precisamos, sim, de
criatividade, de projetos arrojados, como
tanto se diz, porém, além disso, temos
caréncia de pessoas que tenham o toque
de Midas, que saibam transformar
pensamentos em acdo, sonhos em
realidade. Nao prescindimos das boas
idéias, mas o nosso cotidiano revela que
boas acdes sdao mais importantes. E
como esse toque magico se da? A
magica estd no bom planejamento, na
perseveranca, na tenacidade, na
disciplina, no estudo, na avaliagdo, na
retomada ou redirecionamento.

Apontamos isso porque, no atual
momento, nao ha mais lugar para
pensadores sem agdo; os pensadores
sao muito bem-vindos, mas, mais ainda,
aqueles que sabem colocar em pratica
suas idéias, que agregam valor ao
produto, ao servico, as pessoas e as
organizacoes em que trabalham.
Portanto, numa sociedade que esta cada
dia mais inserida no processo de
globalizacao é imperativo agir num
contexto em que se dispoe de poucos
recursos.

Concluindo, precisamos de pessoas
que apresentem boas idéias, e mais que
isso, que saibam como e quando
executé-las, ou seja, que queiram pér o
sino no gato.

Jucelino Nazaré Barroco - Gestor SMTV



Maos dadas com a solidariedade

A Fundacim esta se mobilizan-
do em torno da conquista de
NOVOoS parceiros para criar proje-
tos e viabilizar os que ja estdao em
andamento. No dia 26 de novem-
bro foi realizada a Noite da
Solidariedade, com a assinatura
de importantes convénios. Entre
eles, o Shopping Escola, em
parceria com o Sivamar, que ird
possibilitar aos jovens treinamen-
to na area de vendas; o Banco de
Voluntarios que ird cadastrar e
direcionar as pessoas que dese-
jam colaborar com alguma entida-
de; o Crédito Solidario, em parce-
ria com o Sicoob, que ird conce-
der aos funcionarios de empresas
filiadas a ACIM o acesso a finan-
ciamentos com juros menores do
que o mercado; o projeto Muros
da Paz, em parceria com a

Agenda Integrada

A ACIM criou recentemente a Agenda Integrada,
permitindo que a populacdo tenha acesso facil ao
calendario de eventos da cidade, evitando que sejam
agendados eventos no mesmo horario. Tudo &€ muito sim-
ples: basta acessar o site www.agendaintegrada.com.br e

Reginato Tintas, que vai incenti-
var as criancas a pintarem mensa-
gens de paz nos muros das entida-
des e conta com orientacdo de

arquitetos e artistas plasticos

voluntarios.

Um dos destaques foi a apre-
sentacao da Banda Musical da
Fundacao Rezende Barbosa, de
Assis-SP. Mantida pela Usina
Nova América, a banda é formada
por criangas de baixa renda, que
encontraram na musica uma
grande oportunidade de conheci-
mento e crescimento pessoal. A
apresentacao emocionou o publi-
co. Os convidados ainda puderam
prestigiar o aluno Wellington
Diogo Motta da APAE, cantando o
Hino Nacionai,.e a encenacao de
uma peca de teatro do grupo
voluntéario Médicos da Graca.

Durante a Noite da
Solidariedade foram
assinados projetos
que viabilizam
melhorias para

a comunidade

escolher dia e més. Em poucos segundos o programa
listarA a agenda eletronica. Desde novembro, um

convénio firmado com a Faculdade Nobel possibilitou que

CulturalInglesa |

Aqui vocé aprende

VANTAGENS
CLUSIVAS PARA
ASSOCIADOS

A Cultura Inlgesa e ACIM
1 estdo juntas para oferecer
| uma grande oportunidade.
Forme um grupo de colegas
de trabalho, n3o necessa-
rimente da mesma empresa
mas que sejam associados
ACIM e venha estudar. Esta
facil para vocé aprender
inglés na melhor escola.

—_—
um estagiario fique disponivel para manter o site em pleno funcionamento e 509002
tirar todas as d(vidas dos interessados. \ i : R. AF";::_' Thomas, 770 pof
Qualquer empresa podera se cadastrar gratuitamente. Mais informacoes 1 226-7570 gaas

pelo telefone (44) 3025-9624.

. .br
Www.cuI|:urainglesamarmga‘-‘m"1 b
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Uniao das oficinas

No dia 15 de novembro, durante a Maringa Expoauto
2002, numa unido inédita entre as 19 oficinas mecanicas
que integram o Nucleo Setorial de Automecéanicas do
Projeto Empreender, foi realizada a primeira inspecao;
técnica veicular. Cerca de 180 veiculos tiveram 30 itens
inspecionados. E o melhor: os motoristas doaram um quilo
de alimento, destinado ao Marev, entidade assistencial que
atende dependentes quimicos. O setor automecanico
também realizou o primeiro Encontro Estadual de
Automecanica do Parana (Encampar) visando agregar
informacdes, discutir tendéncias e profissionalizar o setor.
Durante o evento foi oficializado o Nucleo Estadual de
Automecanicas, entidade que agregara 42 oficinas. Para o
inicio do proximo ano estdo programadas palestras técnicas
e treinamentos na area de gerenciamento.

José ?rnuuri'Crozariolli (| . iz
cbor' ou o e.mﬂ.reendgiorismo | o= Em reendedorlsmo
na vida profissional & .l_ € : p

< F q ) o/ [\ - - No dia 14 de novembro o empreséario e consultor
José Amauri Crozariolli falou sobre “empreende-
dorismo e profissionalismo: a alavanca do novo
milénio” para mais de 130 pessoas, em mais uma
edicdo do Café com Cultura. Crozariolli explicou a
importancia do empreendedorismo em uma em-
presa, ja que varios funcionarios sdo responsaveis
pelas tomadas de decisoes. “Empreendedor é um
agente de mudangas. Ele precisa ter espirito ativo,
arrojado e sempre estd procurando melhorar”,

1o Popp!
2 cida de Me =
NeliBEES Deflexao

Dos numeros a poesia

A coordenadora do departamento de estatistica e pesquisa da ACIM,
Neli Melo Poppi, nao é habilidosa apenas com os niimeros. Por tras dos
célculos e estatisticas esta a Neli poetisa, que recentemente foi
classificada para participar de um dos maiores concursos de poesia do
Brasil: a segunda seletiva de poesias, contos e cronicas da Barra Bonita
promovido pelos Amigos da Letras. Dos 155 inscritos, ela foi uma das
36 pessoas classificadas. Neli escreve poesias desde crianga, mas seu
trabalho foi definitivamente reconhecido em 1999 quando participou
de um concurso em que 450 autores do Parana, Santa Catarina,

Rio Grande do Sul e Sao Paulo inscreveram suas obras.

Ela foi uma das 22 pessoas classificadas, motivo pela Neli Poppi
qual a Shan Editores publicou o primeiro livro da poetisa Lee’:':‘: i ‘
Jacre " il . o . ado
intitulado Refle.xao . Hoje ela tem mais de 50 poesias DBliiatia
publicadas em cinco livros diferentes. de poesia

Sy A
S Editores

@ Revista ACIM - Dezembro/2002
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0 poder das mulheres

O Conselho da Mulher Empre-
saria e Executiva da ACIM esta
cada vez mais atuante. Além de
promover a bem-sucedida Feira
Ponta de Estoque, em julho, e do
empenho das conselheiras para a
realizacdo da Campanha de Natal,
outros eventos preencheram a

agenda das conselheiras. Elas se
engajaram na realizacdo da Sétima
Semana Maringaense de Ama-
mentacao, promovida pela Secre-
taria Municipal de Satide, Banco de
Aleitamento Maternc do Hospital
Universitario e Santa Casa de
Misericordia de Maringa, contribu-
indo com prémios para
as trés maes que
doaram leite materno
por mais tempo. E com
tanto trabalho, as conse-
Iheiras s6 tiveram tempo
para organizar a posse
oficial no final de novem-
bro. No dia 25, no Car
Wash Night Club, as
empresarias assumiram
©_cargo em meio ao
recanhecimento de

Em grande estilo, Conselho da Mulher Empresaria  todos pelo trabalho tao

e Executiva da ACIM toma posse oficialmente

bem sucedido.

Linha direta

A ACIM criou uma nova
forma de contato com os
associados. Trata-se da Linha
Direta com o Presidente, um
boletim informativo editado
mensalmente e que permite
ao presidente Ariovaldo Costa
Paulo revelar as principais
acoes da entidade em defesa
do interesse dos associados.
Além da Revista ACIM, este é
mais um canal de comunica-
cdo que permite ainda mais
interatividade entre o associa-
do e a entidade. Trata-se de
um formato agil, com peque-
nas notas, que é enviado para
os associados no inicio de
cada més.

Usina de Acucar S;af-"_

R W y
pARD - 2

Rizzo
228-5498

ia-Terezinha Lida.

—
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Isto € ACIM

AL

A ACIM oferece aos associados uma rede
de empresas e profissionais liberais que
praticam descontos diferenciados do
mercado. Além das empresas, os convénios
também podem ser estendidos para
familiares e funcionarios.

CONVENIO MEDICO

PAM

Plano de satde que oferece diferentes
produtos para atender a todos os tipos de
empresas, com ampla rede de médicos,
hospitais e servicos especializados. Av.
Tiradentes, 1061, fone 218-1530.
HSBC

0 seguro saude do HSBC garante a
cobertura de atendimentos médicos e
clinicos especializados, internamentos
hospitalares e atendimento psiquiatrico.
Telefone 262-2134 (Patrone Corretora).
Unimed

Plano de satde com grande rede de
médicos para o atendimento clinico,
hospitalar e servicos especializados. Av.
Tiradentes, 1008, fone 227-7717.
Santa Rita Sadde

Plano de satde que oferece diversos
produtos empresariais de assisténcia
médico-hospitalar. Avenida Independéncia,
14, sala 2, Telefone 262-1306.
Caroline Phillip -Psicéloga

Prestacdo de servigos nas areas de

Psicoterapia, Acompanhamento Psicologico,

Avaliacao Psicoldgica e Orientagao
Psicologica Vocacional e Profissional. Rua
Néo Alves Martins, 3377, Sala 2, fone 224-
4196.

Luzia Helena Lima Bastos - Psicéloga
Prestacdo de servicos para as empresas
associadas na area de psicologia clinica, na
especialidade de psicoterapia de adultos e

adolescerntes. Rua Néo Alves Martins, 3415,

sala 304, Centro. Fone 224-6693.

Ana Claudia Gongalves, Ana Sueli
Luchetti Vieira de Oliveira e Rosimar
Maria Noceti Silvestri - Psicélogas
Prestacéo de servigos nas dreas de
Psicologia compreendidos por: avaliacao
psicolbgica, aconselhamento psicolégico,
psicoterapias em criancas, adolescentes e
adultos; atendimento psicologico a
pacientes pré e pos-ciriirgicos e orientacéo
vocacional e profissional. Centro Integrado
de Psicologia, avenida Curitiba, 486, sala
703, fone 224-9235.

CONVENIO ODONTOLOGICO
Uniodonto

Presta¢ao de servicos odontoldgicos feitos
por cirurgides dentistas associados. Avenida
Tiradentes, 1008 sala 1205. Fone 222-
4884.

Sociedade Odontolégica de Maringd
SOMA

Prestacao de servicos odontolégicos feitos
por cirurgides dentistas associados. Rua
Santos Dumont, 2454, Sala 6A.Fone 226-
3466.

Oralmed Assisténcia Médica e
Odontolégica

Prestacédo de servicos odontolégicos feitos
por cirurgides dentistas associgdos. Avenida
Prudente de Moraes, 998, Sala 5, Novo
Centro. Telefone: 225-7270.

CONVENIO EDUCACIONAL

Unido das Faculdades Metropolitanas
de Maringd - Unifamma

Oferece descontos nos vestibulares e nas
mensalidades dos cursos de terceiro grau.
Avenida Colombo, 9063. Telefone 225-
5500

Cultura Inglesa de Maringa

Oferece descontos especiais para
associados em curso de Inglés e Inglés
Comercial.

Rua Arthur Thomas, 770, telefone 226-
7570

CONVENIO EMPRESARIAL

Banco do Brasil - Cooperfat

Convénio que permite 4s empresas
associadas recursos do Fundo de Amparo
ao Trabalhador, com juros abaixo dos de
mercado, para capital de giro, insumos,
equipamentos e renovacao de frota, entre
outros. Rua Santos Dumont, 2270, 9°
andar. Telefone 221-1983.

Anima Corretora de Seguros
Contratacao de seguros em todos os ramos,
registrados em apolices especialmente
implantadas para a ACIM, porém, com
faturamento direto aos segurados. Avenida
Tiradentes, 1008 sala 1205. Telefone 222-
4884.

Servigo Educacional Lar e Sadde (SELS)
Implantacéao de projeto de ginastica laboral
nas empresas, visando diminuir o risco de
lesdes por motivos ergondmicos. Telefone
236-8000.

Mega Marcas e Patentes

Pesquisa de anterioridade de registros,
pedido de registro de marca, controle de

processo e vigilancia de marca. Telefone {
9963-6701. |
Centro de Vida Independente de
Maringa- CVI
Convénio de cunho social que visa orientar as
empresas para a contratacao de deficientes
fisicos, conforme prevé a lei federal. Avenida
Colombo, 5790 CAP, Bloco T-14. Telefone
“263-8310.
Alcantara Advogados & Consultores
Associados
Recuperacao de créditos tributarios, tais
como impostos, taxas e contribuicdo de
melhorias, contribui¢cdes sociais e
previdenciarias, multas e outras refutacoes
tributarias. Avenida Carneiro Ledo, 125, Sala
401. Telefone 227-7116, 225-7882 e 9964-
8182.
Patrone Seguros
Oferece aos associados condicoes especiais
na contratacao de planos de salde, seguros
de vida e acidentes pessoais. Avenida
Curitiba, 476. Telefone 262-2134.
VET Servigos de Pés-Venda
Consultoria na area de pés-venda, pesquisas
para manutengao e/ou recuperacao de
clientes. Telefone 262-4311.
Ergon Consultoria
Diagnostico organizacional, assessoria em
gestao de recursos humanos, gestao
empresarial, organizacional, pesquisa de
viabilidade econdmica e de mercado, ISO o
9000 e avaliagao de desempenho. Rua
Santos Dumont, 2166. Telefone 226-3732.
CETEGH - Centro de Tecnologia em
Gestdo Humana
Consultoria organizacional, assessoria
psicologica e aconselhamento gerencial para ¢
o aprimoramento profissional de funcionarios.
Telefone 226-8396
RPS Administradora e Corretora de
Seguros
Contratacédo de seguros em todos 0os ramos
com a empresa Yasuda Seguros. Avenida
Prudente de Moraes, 842. Telefone 269-
6329.
GNS Corretora de Seguros
Assisténcia funeral 24 horas, individual e
familiar. Servico de sepultamento, traslado de
corpos, registro de 6bito, paramentos, velério
e outros. Rua Santos Dumont, 3472, sala 407
Edificio Bandeirantes. Telefone 223-2919.

e

Servigo = 2
Qualquer informagéao sobre os convénios

pode ser obtida pelo telefone 3025-9646 -

S.A.C. Servico de Atendimento ao Cliente da

ACIM.
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Empresas que se filiaram a ACIM no més de Novembro/2002

ALIMENTOS

Acucar Bom Dia

Proprietéario: José Emerson P. dos Santos
Poli-Nutri

Proprietério: Lacio Hakim

COMERCIO EM GERAL

Alfa Comércio de Auto Pecgas
Proprietéario: Nilton da Silva Marini
Alianga Tintas

Proprietéario: Eliane do Prado Yamanaka
Artirrel

Proprietario: Angela Aparecida Alves
Digix

Proprietéario: Enéias R. de Oliveira
Ellenco

Proprietario: Arnaldo Sankio

Estofados & Cia

Proprietario: Carlos Roberto Camargo
Infinity Sound

Proprietario: Mario C. Maccagnan

Inga Telecom

Proprietario: Carlos Antonio D'Andrea Mateus
Lisa Tex

Proprietario: Chung Un Kim

Loja Saroma

Proprietario: Vagner Teodoro Alves
Madeireira Madenorte

Proprietéario: Fabio Bando

Mania de Brinquedos

Proprietario: Maria Aparecida P. de AraGjo
Moveis Romera

Proprietario: ' Joao Romera Neto
Papelaria Paradiso

Proprietario: Marli Dinardi da Silva
Otica Especialista

Proprietéario: Sandra L. dos Santos

Peca Gas

Proprietério: Arnulfo Moreira dos Santos
Preto Pneus

Proprietério: Adevausir Batistioli
Quilotex Tecidos

Proprietario: Vilmar

Sunshine Informatica
Proprietario: Erycson Lima Dias
Supermercado Granero

Proprietario: Elki R. C. Montrezol
Supermercado Néo

Proprietario: Joldimar José de Oliveira
Viaimagem

Proprietéario: Sérgio Aradjo dos Santos
Via Colombo

Proprietario: Marco Antonio Gava
Walk Machine

Proprietario: Zulmira N. D. Coletta
CONFECCOES

Bainha com Arame

Proprietario: Dalva Herrgiro

Croc Croc

Proprietario: Alberto M. Beckert

Di Paula

Proprietario: Jurandir Fernandes da Costa
Donna

Proprietario: Maristela dos Santos
Foco

Proprietario: Fabricia Nako

Heros Nando Confecgdes
Proprietario: Fernanda C.de Souza
Insteento Modas

Proprietario: Gracy Carrera

Jady Modas

Proprietario: Maria-Aparecida O. Silva
Maria Modas

Proprietario: Maria Jeane R.B. de Campos
Papoula Confecgoes

Proprietario: Edson Volpato

Papoula Confecc¢oes

Proprietario: Maria das Gragas Adame
Simone Bordados

Proprietario: Simone S. Ferreira
Sports Confecgoes

Proprietario: Sebastiao Yaedu
Versatium

Proprietario: Lourdes Ferreira

Vivaz

Proprietario: Tereza Rey T. de Assis
CONSTRUGAO

Compisos

Proprietario: Wilson M. de Brida
Deposito Olimpico

Proprietario: Sara Patricia Paiva

EDUCAGAO

CNA

Proprie}ério: Suzana Sell B. Pires
FARMACIA

Farmacia Boemar

Proprietario: Antonio Carlos Boer
Farmacia Droga Lider

Propr'ietério: Marcos Anténio Mandadori
INDUSTRIA

Kenius 2

Proprietario: Marcio Alexandre Hitner
Motomanis

Proprietario: Gazi Auada

Palmali

Proprietario: lvo Antonio D. Costa
Stamp Door

Proprietario: Adriane J. dos Santos
MEDICINA

Cesem Medicina do Trabalho
Proprietario: Nilson B. Martins
Clinica Médica

Proprietario: Lourenco T. Higa
Cotreltda

Proprietario: Joao Souza Filho
Helvercio F. P. Alves

Proprietario: Helyercio F. P. Alves
REPRESENTAGCAO

Sued

Proprietario: Marcelo Lopes Buch
SERVICOS

Centro de Eventos Araucaria
Proprietario: Rosana T. Lantorno
Cicles Star

Proprietario: José Ronaldo Brandao
Granosilos

Proprietario: Jodo R.Montanher
Izaura da Silva

Proprietario: Izaura da Silva

Posto Liberdade

Proprietéario: Sérgio Mangeti Riguetti
Hi Vision

Proprietario: Iris Yal Tomita

T.G.M. Transportes

Proprietério: Israel Pereira de Melo

ENCLIMA

AR CONDICIONA

R

" Cartie

Limpéiéi otizada de Dutos

Servico de Instalacdo e Manutencao de Ar Condicionado
Limpeza Robotizada de Dutos

Rua Stévia, 106 - Pq Industrial Bandeirantes Illl - Maringa - PR
CEP 87070-110 - Fone: (44) 225 - 2000 - Fax: (44) 225 - 2790

e-mail: enclimar@wnet.com.br




Expediente

ACIM

ASSOCIACAO COMERCIAL, INDUSTRIAL
E DE SERVICOS DE MARINGA ..

Rua Basilio Saltchuk, 388
Fone: (44) 3025-9595 - Fax: (44) 3025-9619
Cx. Postal 1033 - CEP 87013-190 - Maringa - Paran&
Home-page: www.acim.com.br
e-mail : acim@acim.com.br

CONSELHO DE ADMINISTRACAO

Presidente: Ariovaldo Costa Paulo

1° Vice-Presidente: Antonio Fermenton; 2° Vice-
Presidente: Ali Saadeddine Wardani; Vice-Pres. p/
Assuntos do Comércio: Adilson Emir Santos; Vice-
Pres. p/ Assuntos da Industria: Carlos Walter M.
Pedro; Vice-Pres. p/ Assuntos de Servigos: Wilson
de Mattos Silva; Vice-Pres. p/ Assuntos de
Comércio Exterior: Carlos Alberto Domingues;
Vice-Pres. p/ Assuntos Comunitéarios: Luiz R.
Marquezini; Vice-Pres. p/ Assuntos de Novos
Produtos e Tecnologias: Eduardo D. Aratijo; Vice-
Pres. p/ Assuntos do Serv. de Informacdes
Cadastrais: Nivaldo Reginato; Vice-Pres. p/
Assuntos de Fin. Patriménio: Carlos A. Tavares
Cardoso; Vice-Pres. p/ Assuntos de Rel. com o
Associado: Carlos Alberto Wurmeister; Vice-Pres.
p/ Assuntos de Mkt e Vendas: Guilherme Favero;
Vice-Pres. p/ Assuntos de Desenv. Regional: Oscar
Conchon; Vice-Pres. p/ Assuntos de Eventos:
Shiniti Ueta; Vice-Pres. p/ Assuntos de
Capacitagio Profissional: José Carlos Valéncio;
Vice-Pres. p/ Assuntos de Agronegécios: José
Fernandes Jardim Jr.; Vice-Pres. p/ Assuntos de
Crédito Cooperativo: Luiz Ajita; Vice-Pres. p/
Assuntos  de Integragio Econdmica: Carlos
Anselmo Corréa; Vice-Pres. p/ Assuntos de Resp.
Social e Cidadania: Milton Goetten de Lima; Vice-
Pres. p/ Assuntos de Shopping Center: Domingos
Bertoncello; Vice-Pres. p/ Assuntos Intersindicais:
Heitor Bolela Jr.; Vice-Pres. p/ Assuntos das Microe
Peq. Empresas: Carlos Alberto Facco.

CONSELHO SUPERIOR
Presidente: Jefferson Nogaroli
Secretario: Sabas Martins Fernandes
Conselheiros: Anténio Donizete Busiquia, Claudio
Batistela, Claudio Haruo Mukai, Eraldo Formaggio,
Gersi Francisco Andreotti, Joio Maria da Silveira,
José Gomes Ferreira, Luiz Carlos Masson, Luis
Fernando Ferraz, Paulo Meneguetti, Reginaldo
Nunes Ferreira, Renato Tavares, Roberto Petrucci
Janior, Valdecir de Brito.

GALERIA DE PRESIDENTES

Américo Marques Dias; Murilo Macedo; Alfredo
Maluf; Odwaldo Bueno Neto; Ermelindo Bolfer;
Manuel Mério de Aratijo Pismel; Ivo Vitor Asmann;
Emilio Germani; Jodo de Faria Pioli; Rodolfo Purpur;
Joaquim Dutra; Ubirajara de Aratjo Pismel; Luiz
Jalio Bertin; Alvaro Miranda Fernandes; Sidney
Meneguetti; Atair Niero; Raymundo do Prado
Vermelho; Alcides Siqueira Gomes; Carlos Mamoru
Ajita; Fernando Henriques; Massao Tsukada; Pedro
Granadp Martines; Hélio Costa Curta; Jefferson
Nogarail,

COPEJEM « CONSELHO PERMANENTE
DO JOVEM EMPRESARIO

Presidente: Wilson de Matos Silva Filho
1° Vice-presidente: Walgir Franzoni
Vice-presidente p/ Assuniis de Informagoes:
Enicéia Silva
Vice-presidente p/ Assuntos do Comércio: Marcos
César Gameiro Obici
Vice-presidente p/ Assuntos de Desenvolvimento
Regional: Sandro Bertoni
Vice-presidente p/ Assuntos da Indastria: Claudio
L. Zavatini |
Vice-presidente p/ Micros e Pequenas Empresas:
Ademir Kimura
Vice-presidente p/ Assuntos de Responsabilidade
Social e Cidadania: Adriana Scandelai
Vice-presidente p/ Assuntos de Integragiio

@ Revista Ac’M - Dezembro/2002

Econdmica: Antonio Fiel Cruz Jinior
Vice-presidente p/ Assuntos de Relagdes com
Associados: Mohamed Ali Awada

Vice-presidente p/ Assuntos de Eventos: Ricardo
Michels

Vice-presidente p/ Assuntos de Servigos: Ricardo
Paiola Kmiecik 4

Vice-presidente p/ Assuntos de Capitagio
Profissional: Wanderlei de Almeida César Junior.
Vice-presidente p/ Assuntos de Secretaria: Cecilia
Leonor Philipp Borin

C lheiros: Al dra Serra; Ana Carolina
Gomes; Ana Carolina Schiavon; Claudiana Andreia
Zavatini; Cldudio Isamu Suzuki; Daniela Midori
Taguchi; David Conchon; Davilson Mantovanni;
Glduber Marini da Silva; Ives Tomita; Luciane
Udenal; Luiz Eduardo Borin; Wilson Ap. de
Oliveira.

CONSEI’.HO DA MULHER

EMPRESARIA E EXECUTIVA
Presidente: Andlia Nasser
1° vice-presidente: Clélia Cordeiro Hilgemberg
2°vice-presidente: Tininha Rodrigues
Diretoras: Nilva El Ghoz, Jeane Nogaroli, Eligiani
Ernandes, Flor Duarte, Helenice Ferri, Elizabete
Benites, Dondria Rizzo, Miriam de Moraes
Parmezani, Adriana Pierini e Beatriz Bianchi da
Costa.
Conselheiras: Cintia Murad, Monica Grillo, Nanci
Martins, Regina Teixeira, Roni Enara Rodrigues,
Wilma Belotto, Alessandra A Moimds, Marcia
Elshof e Marilene Fernandes.

CONSELHO DO COMERCIO E SERVICOS
Presidente: Sir Carvalho
Conselheiros: Ademir Camargo; Adhemar
Anselmo; Ailson Costa Paulo; Alvaro Bento de
Freitas; Angelo Antonio Minatel; Antonio
Castanharo; Antonio Endrissi Sobrinho; Antonio
Fernandes de Aratjo; Antonio Marcos de Souza;
Antonio Roberto da Silva; Aparecido Marroni; Ari
Ricardo Engelbert; Artur da Costa Fernandes Filho;
Celidonio Chagas; Cicera Bianchi; Claudemir
Aparecido Matiusso; Daltro Germano Alves;
Débora Andrade Bontempi Canevér; Dercilio
Constantino; Dirceu Martins; Douglas Camillo de
Souza; Douglas Ortiz; Eber Coutinho; Ediercio
Israel Pereira; Edson Luiz Cardoso Pereira; Edson
Mauricio de Lima; Edson Sahches; Eduardo
Gongalves da Silva; Eduardo R. Celidonio; Eliel
Pereira Diniz; Elizabete Camilo; Flavio Koiti
Otamura; Flavio Tavares; Frank Sandro Beccki:
Gerson Luiz Sovinski; Hermes Apatecido Coli
Vieira; Inés Tomon Pardini; Irineu Kioshi Otsuk';
Irineu Meurer; Ivanilde Costa Silva; Joao Batistay
Jodo Cappebosck; Joao Paulo Silva Janior; Jodo
Wiillich; Jorge Ceranto; José Amauri Crozariolli;
José Carlos dos Santos; José Cléudio de Castro
Ferrer Filho; José Paulo Urgnani; Julio Kusakawa;
Kleber Jun Nabeta; Laércio Vieira Pereira; Lucheo
Tombini; Luiz Carlos Aristo; Luiz Carlos de Paulo;
Luiz Erismar Pereira; Luiz Nora Ribeiro; Luzia Rati
De Oliveira Costa; Manoel Claudemir Terron
Garcia; Manoel Donizete Vaz Teixeira; Manoel
Mirio de Aratjo Pismel; Marcelo Azevedo Jorge:
Marcelo Filippin; Mércio Antonio Santos; Marcos
Kenji; Maria Sonia Coelho; Mirio Roberto
Andregheti: Mario T. Misawa; Massayuki Sérgio
Saito; Mauro Antonio Carvalho; Mauro Cominatto
Men; Moacir Demori; Moacir Rodrigues Montalvao;
Nelson Barbosa; Nicanor Joao Matheus; Norvan
Noronha Dias; Odair Barion; Osmar dos Santos
Vieira; Osvaldo Reginato; Osvaldo Soares de
Oliveira; Paulo Pereira Lima; Paulo Roberto
Teixeira; Petronio Cordeiro Junior; Regina Waléria
Teixeira; Reginaldo Caleffi Navarro; Renato Zardeto
Janior; Rui Foletto; Sérgio Ramos da Costa; Silvio
Saiti Iwata; Sonia Maria Silva Vieira; Valdecir
Amancio de Souza; Valmir Sevidanis; Vanderlei de
Almeida César; Vanderlei Davina; Wilson Diniz
Silva Vieira.
Superintendente da ACIM: Dirceu Herrero Gomes
Gerente de Negocios e Expansdo: Koiti Celso
Kikuchi
Gerente Institucional: Sérgio Gino
Gerente de Capacitagio e Eventos: Yara Sue Kaway
Van Linschoten
Coord dor Administrativo e Fi iro: Silvio
Luiz Matos Silva
Coordenadora do SCPC: Ivanete Aparecida Pagnan
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Nosso melhor presente

é um plano para a sua satde

A parceria da Unimed com a ACIM, garante as empresas associadas o plano de salde com maior

cobertura e vantagens.
Confira o que a Unimed Maringa oferece para os seus usuarios:

Q plano cooperativo é um sucesso,
com custo acessivel e vantagens R
aos associados da ACIM, OAB, AEAM 1 compre aqui E
e outras entidades. § Ay
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A Clinica de Fisioterapia exclusiva

para os usuarios Unimed Maringa,

tem estrutura e equipe altamente

qualificada.
unimed
A UniFono é a clinica de
fonoaudiologia que atende "
exclusivamente aos usuarios E”mm *
da Unimed Maringé. ! unimed_
Ll 2008
!

O projeto PréVida atua oferecendo
informagdes para prevengao,
bem-estar e auto-estima aos
usuarios Unimed Maringa.

Em 2002 a Unimed Maringa
conquistou a sua recertificagéo
1SO 9001, um resultado da
dedicagao e qualidade da equipe.

-~
T T s

Se vocé gode ter muito mais,
por que ficar com menos?

Faga um {:Iano para 0 ano que vem.

Comece 2003 com Unimed.
Ligue 227-7717

Av. Tiradentes, 1008 - Maringa - PR

O CardMed é um programa que garante

descontos e vantagens aos usuarios
Unimed Maringa, em lojas e empresas
da cidade. Conhega os detalhes.

O Home Care oferece o conforto do
atendimento domiciliar, nos casos em
que isto € possivel. Outra vantagem
exclusiva de quem tem Unimed.

Em agosto de 2002 a Unimed
Maringa completou 20 anos de bons
servigos prestados. A marca de um
momento especial da familia Unimed.

O Plano Universitario foi langado no
més do aniversario da Unimed, para
oferecer condi¢des muito especiais

aos estudantes de Maringa e regiao.

Os associados da ACIM tém
descontos especiais em seus planos.
Uma parceria de sucesso e
qualidade.
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