Revista =

RS 5,00
Novembro/2006
Ne 461

Ano 43

TABILIDADE

quilibrio entre 0 meio ambiente e o progresso |

SUSTEN

Conheca iniciativas Gue Ja ntem




ACIDENTES PESSOAIS - ACIDENTES PESSOAIS
COLETIVO - ALTA RENDA - AUTO - AUTOMAIS
CAMINHAO - AUTOMAIS GOLD - COLHEITA
GARANTIDA - CONDOMINIO - EMPRESARIAL -
GRANIZO - MULTIRISCO RURAL - PRODUTOR RURAL
_ PRESTAMISTA - PROFISSIONAL - RESIDENCIAL -
RISCOS DIVERSOS - VIDA 100 - VIDA EM GRUPO -
VIDA MAIS PREMIADA - VIDA PERSONALIZADO -

VIDA PREMIADA MASTER

(@ MAPFRE

SEGUROS

cal
ARTF(%':’:F

y Hartford Seguros S A

Icaty
4 Pess0as ¢ arantidos por A
N lhp': ];;v'()r)l‘il 39 (de acordo com a apolice contratada).
Wby . fere equradora
£ panos qamnhdos por Mapfre Vera Cruz Seq
i (de acordo com a apolice

4.175/0001~ 38

GNp) 6197 d, SUSEP n* 05.0023.1.041237:6

il or ¢
contratada) corret

QUEM TEM

SICREDI SEGUROS

NUNCA AMA SOZINHO.

%]

A gente sabe o valor que vocé da para as
suas coisas. Até porque sempre esteve por
perto ajudando a conquistar todas elas. E
como se mais de 1 milhao de associados
estivessem cuidando de vocé, do seu
patriménio e da sua familia com todo o
carinho e dedicacao que vocé merece.
Porque vocé é parte do SICREDI e compartilha
0s mesmos sonhos com milhares de pessoas.
Pessoas que, trabalhando sempre juntas,
fazem dos nossos seguros um dos mais
confiaveis do Brasils

Gente
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ENTREVISTA elos
A escritora Lya Luft fala, entre
outros temas, do desencanto
com a corrupgao e a crise ética

da sociedade brasileira

REPORTAGEM

DE CAPA 18
A responsabilidade ambiental
ganha forca no mundo
corporativo, com agdes e
projetos que beneficiam a
sociedade e garantem as
empresas um diferencial
perante a concorréncia

COMERCI0 32
Campanha de Natal ¢ lancada e
a cidade se prepara para entrar
no clima. Mil 4rvores estéo
recebendo iluminagao especial

RECURSOS HUMANOS 38
Qual o empresério que nunca
enfrentou dificuldades para
formar uma equipe de vendas?
Muitos tém buscado solugdes
alternativas
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L\ ACIM

Producao

Recentemente, a Ong
ambientalista Rede WWF
divulgou um relatério com
dados preocupantes. Um
{ estudo mostrou que, se
nosso modo de produgdao
€ consumo nao mudar, o
planeta Terra podera entrar
em colapso em cinco déca-
das. Segundo o relatorio,
se continuarmos neste ritmo, em 2050
nao havera mais recursos naturais e
nem comida € energia para atender a
demanda da populagao mundial.

Como sempre, grandes economias
como a americana, por exemplo, tém
grande responsabilidade neste quadro.
Mas, sem duvida, somos todos respon-
saveis pelas mudancas que precisam
acontecer. Dados como estes devem
nos fazer refletir e nos questionar: o
que eu posso fazer para ajudar a re-
verter esta situagao?

Justamente em funcao destes prog-
nosticosinegativos, a cada dia cresce a
preocupagao, no mundo corporativo,
com o ckamado modo de producado
sustentavel. Ou sgja, um sistema de
producao que respeite o meio ambi-
ente, unica forma de garantir, inclusi-
ve, o proprio futuro do mercado em
que as empresas atuani:

Muitos dirao: mas minha empresa
é tao pequena, o que posso fazer para
contribuir? Pequenas acoes podem aju-
dar muito, como separar o material re-
ciclavel, usar racionalmente a agua e a
energia elétrica, dar destinacao corre-
ta a materiais que contenham residu-
os toxicos. E muitas destas agoes po-
dem, inclusive, reverter-se em benefi-
cio financeiro para a empresa.

Grandes corporagoes, especialmente
multinacionais, ja trabalham dentro de
um planejamento para a produ¢ao sus-
tentavel e isso tem que comecar a ser
tomado como regra no Brasil. E as enti-
dades de classe tém um grande papel
neste trabalho de conscientizacao.

sustentavel

Por este motivo, a ACIM tem rea-
lizado diversos projetos no sentido
de estimular entre seus associados
a pratica da responsabilidade ambi-
ental. A propria Fundacim promo-
vendo debates em torno do assun-
to, afinal, a preocupacao com a pro-
ducao sustentavel € um dos pilares
da responsabilidade social. Uma
vice-presidéncia para Assuntos de
Meio Ambiente f&i criada como for-
ma de levar para dentro da entida-
de discussoes sobre ¢ iema.

A ACIM tem promovido, também,
acoes externas para a preservagao am-
biental, como o apoio ao lancamento e
a disseminacao do uso, pelas empre-
sas de Maringa, das sacolas de plasti-
cos oxibiodegradaveis, que se decom-
poem em 18 meses enquanto as co-
muns levam cerca de 100 anos.

Outra preocupacao da entidade foi em
relacao ao impacto ambiental gerado pela
instalacao de mangueiras luminosas. O
estudo, conduzido por um engenheiro
florestal e aprovado pelo Comdema, ge-
rou um plano de controle ambiental, com
recomendacao para instalacao das man-
gueiras. As orientacoes véem sendo segui-
das a risca pelos técnicos que estao tra-
balhando na instalacao das luzes.

A responsabilidade de garantir a vida
das geracoes futuras € nossa e deve ser
exercida neste momento. Nao ha mais
espaco para o modo de produgao sus-
tentado pelo esgotamento dos recursos
naturais. De nada adiantara construir-
mos empresas solidas economicamen-
te, mas sem garantia de que terdo, no
futuro, um mercado para atuar.

E preciso pensar no tipo de mundo que
queremos deixar para nossos filhos e
netos. A qualidade de vida que eles te-
rao vai depender unica e exclusivamente
das acoes e de nossa postura hoje. Nao
ha mais como deixar para amanha.

Carlos Tavares Cardoso, presidente da Associ-
acao Comercial e Empresarial de Maringa.
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' 3VAGAS DE GARAGEM

"~ 207M2 PRIVATIVA

" 353M2 TOTAL

| ACADEMIA DE GINASTICA

| SAUNA E SALA DE RELAX

"TAMPLO SALAO DE FESTA COM TERRACO

| ESPACO GOURMET COM CHURRASQUEIRA

| LUXUOSA SALA DE RECEPCAO

LAJES PROTENDIDAS COM CORDOALHAS ENGRAXADAS
PAREDES INTERNAS EM DRY WALL
REVESTIMENTO EXTERNO EM FULGET DE GRANTTO

BOMBA PARA RECIRCULAGAO DE AGUA QUENTE
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QUALIDADE DE QUALIDADE

DESDE 1975

VISITE A OBRA EM ANDAMENTO PELO NOSSOSITES RUa Néo Alves Martins 1796 (Centro)
www.construtoradesign.com.br contato@construtoradesign.com.br

PREGO E PRAZO DEFINIDO Fone (44) 3226 3563

' Fete & 0 momento certo nara investir no Gaudi.
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APONTAMENTOS

Bruna Moreschi

| jUMP DE CASA NOVA

o .
i \ ' A Jump! Comunicacdo inaugurou em
- grande estilo as suas novas instalacoes,
- no ultimo dia 31 de outubro. A agéncia
~ continua atendendo na Avenida Humaita
sO que agora no numero 572. O projeto
arquitetdnico, diferente para os padroes
do que existe em Maringd, foi assinado
pela Arquiteta Ninha Chiozzini. Walter
Korneiczuk e Mauricio Borges coman-
dam a agéncia que ja atua com cober-
tura estadual.
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UNIMED MARINGA E A 4° DO SUL EM RENTABILIDADE

A Unimed Regional Maringa subiu 51 posicGes e cresceu muito, pelo
quinto ano consecutivo, no ranking das “500 Grandes & Lideres da Regido
Sul do Brasil” elaborado ha 16 anos pela Revista Amanha, de Porto Alegre,
em parceria com a Price Watherhouse Coopers consultores. Também pelo
quinto ano consecutivo a Unimed Maringa mostrou um forte crescimento
em receitas, subindo de 5°. para 42 mais rentavel em relacdo ao
faturamento. Em 2006 a Unimed Maringa chegou a 660 médicos coope-
rados e ultrapassou a marca de 120 mil clientes.

DOLARES JAPONESES |

Estimativas feitas a partir das re-
messas enviadas pelos dekasseguis
brasileiros no ano de 2005, segun-
do dados do BID, projetam que o
Estado do Parané estara receben-
do até o final do ano 650 milhdes
de doblares desses trabalhadores.
A regiao de Londrina e Curitiba

FGV PREMIA PROJETO
QUE REDUZ USO DE
SACOLAS PLASTICAS

O projeto Sacola Permanente, de
Joinville (SC), que visa substituir as
sacolas plasticas das padarias por
uma permanente de pano ou de ou-

estdo empatadas no total de re- |
messas, 260 milhdes de dolares |
cada. A regiao de Maringa deve |
receber 130 milhoes de délares de |
brasileiros que estdo no Japao. De |
acordo com os nuimeros divulga- |
dos pelo International Press, jor- |
nal japonés dirigido aos dekasse- |
guis, o Estado do Mato Grosso do |
Sul ird receber até o final do ano

100 milhdes de doélares. O Estado

de Sao Paulo é o que mais rece-

be: 1,25 bilhdo de dolares.

tros materiais que ndo prejudiquem
0 meio ambiente, acaba de ganhar
0 3°. Prémio de Responsabilidade
Social no Varejo da Fundag&o Getu-
lio Vargas. O projeto tem o apoio de
panificadoras e confeitarias da cida-
de catarinense. Em Maring4, a ACIM
esta liderando junto com a Ong
Funverde um projeto para que-os
supermercados da cidade, filiados a
Associacao Paranaense de Super-
mercados - Apras, utilizem sacolas
de plasticos oxiobiodegradaveis.

EXPOINGA 2007

= A Sociedade Rural de Maringa ja

——
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iniciou os preparativos para a 36°.
edicdo da Expoinga, uma das "mais
importantes exposi¢ées agropecus-

| 4rias do Sul do Brasil. A data j4 foi

confirmada: sera de 10 a 20 de
maio, dentro dos festejos dos 60
anos de Maringa.

TOME~, NOTA

2,0 Sebrae promove no proximo dia
16, as 19 horas, no Teatro Marista, o
Seminério “A Ponte — a construgdo
do sucesso em vendas”, com o
consultor Paulo Lugli, de Curitiba. O
evento faz parte da programagao de
treinamentos de empresarios e
colaboradores do Projeto Varejo Mais
que tem o apoio da ACIM.

%3 A decisdo do governo de aumentar
a mistura de alcool anidro a gasolina
para 23% é vista com bons olhos pela
Alcopar — Associagdo dos Produtores
de Alcool do Parana. Esse aumento
representa um mercado adicional de
60 milhdes de litros mensais.

@, O setor, entretanto, ainda luta para
provar a base técnica que daria
possibilidade de que a mistura
voltasse aos 25%, percentual que
traria ganhos ambientais expressivos
nas cidades, principalmente no que
diz respeito ao mondxido de carbono
e a formacao de gas ozonio.

“, Até o dia 16 de outubro, a moagem
de cana no Centro-Sul (Centro-Oeste,
Sudeste e Sul) havia totalizado 311,66
milhdes de toneladas, ou seja, 85% do
total projetado na regido para a safra
2006/07. O levantamento ¢é da Unido
da Agroindustria Canavieira de Sao
Paulo. Esse resultado representa
aumento de 8,5% em comparagado
com 287,25 milhdes de toneladas do
mesmo periodo da safra anterior.

“3 A psicoterapeuta Adriana Michels,
formada pela UEM e que hoje
trabalha no Rio de Janeiro, estara
realizando na cidade, no proximo dia
16 de dezembro, o workshop
terapéutico “Cultivando
Relacionamentos”. O evento é
direcionado para profissionais de
todasas éareas.

“3 A Escola de Lingua Japonesa da
Acema realizou o V Jantar Desfile no
ultimo dia 28 de outubro. Mais uma
vez o sucesso foi garantido com a
participacao das lojas Bay Shore,
Bebé 7, Mih6 e Brishi.

Os contatos com essa coluna
@ podem ser feitos pelo e-mail

revista@acim.com.br
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- Curitiba 41 3017-0051

R ¢  Maringa 4 3027-9292
R : (& www.adegabrasil.com.br
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| ENTREVISTA LYA LUFT PoR GIOVANA CAMPANHA

|

Bruna Mareschi

Lifhaie. A b oot W e, M

M SUA COLUNA NA REVISTA VEJA, A EX-PROFESSOR
EF_SCR\TORA E ARTICULISTA LYA LUFT. AUTI(;(QALB?ORA'
DIVERSOS LIVROS, ENTRE ELES “PERDAS E GANHOS”
CONVIDA OS LEITORES A REFLETIR SOBRE ASSUNTOS
gg\/lL:JDLES DO COTIDIANO: AMIZADE, AFETO,

ARIEDADE, FAMILIA. OS RECENTES ESCA

MUNDO POLITICO LEVARAM A ESCRITORA GAUNCD;\AL?\S 2
ESCREVER DIVERSOS ARTIGOS TAMBEM SOBRE A CRISE
ETICA QUE ASSOLA A SOCIEDADE BRASILEIRA., NESTA
ENTREVISTA CONCEDIDA A REVISTA ACIM, LYA LUFT FALA
SOBRE ALGUNS DESSES ASSUNTOS E APONTA A
EDUCAQAO COMPROMETIDA E DE QUALIDADE COMO 0
UNICO CAMINHO PARA O BRASIL MUDAR

——
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“A estrutura do nosso

A ESCOLHA DOS TEMAS DOS SEUS
LIVROS E ARTIGOS DA REVISTA VEJA E
INSPIRADA EM QUE?

Os temas dos livros sao comple-
tamente diferentes dos escolhidos
para a revista. Nela, abordo assun-
tos do cotidiano € nos romances
os temas sao todos fic¢cao, sao coi-
sas que invento. Os artigos da Veja
ou sdo baseadas em algum fato
real ou sdo temas que me interes-
sam, como o siléncio, a amizade,
a velhice, educacgao, familia.

0S ROMANCES NAO TEM NENHUM FI0

DE REALIDADE?

Nédo, porque minha vida nao
tem nada a ver com minha litera-
tura. Tive uma infancia e uma ado-
lescéncia boas e uma familia su-
perfeliz, que nao tem nada a ver
com as familias dos meus roman-
ces, muito sofridas e neurdéticas.
Este € o mundo da minha imagi-
nacao. Sempre me interessei mui-
to por este lado avesso da vida, 0s
conflitos, os desencontros, a inco-
municabilidade. Costumo dizer
que minha arte nasce do conflito,
ndo da minha vida. Minha obra
nasce da minha fantasia e tam-
béem, logico, da observacao da
vida e do ser humano.

POR QUE A SENHORA DECIDIU

ESCREVER PROFISSIONALMENTE?
““Na verdade, comecei a escrever
muito cedo, com vinteé anos. Fa-
zia faculdade e escrevia poesia,
Como quase todos 0s escritores.
Reuni alguns poemas e enviei para
0 Concurso Estadual do Instituto
Euvaldo Lodi (IEL), do Rio Grande
do Sul, e ganhei o primeiro lugar.
O IEL editou o primeiro livro de
poesias chamado “Falqueadores”.
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Aos 25 anos me casei € passei a
fazer duas coisas ao mesmo tem-
po: trabalhar como tradutora na
editora Globo e a fazer uma cro-
nica semanal no Correio do Povo,
que era um jornal de grande tira-
gem no Sul do Brasil. Posterior-
mente, publiquei mais um livro de
poesias e um de cronicas. Em 1980
comecei aquilo que se chama de
uma carreira literaria, quando
publiquei o primeiro romance. O
livro deu supercerto e foi ai que
comegou minha carreira de ro-
mancista. Foram dez romances €,
entre um e outro, publiquei tam-
bém livros de poesias. Ha dois
anos e meio faco a coluna da Veja.

EM SEUS ARTIGOS NA REVISTA, A
SENHORA TEM ABORDADO MUITO 0
DESENCANTO GERADO COM A
CORRUPGAO... AS PESSOAS, DE UM
MODO GERAL, TEM MESMO NU[}Ii\U Do
QUE ESTA SE PASSANDO NO PAIS?
Acredito que grande parte do
povo brasileiro ainda estda muito
mal informada. Mas ha uma classe
bem informada, constituida por
pessoas que léem, que veem tele-
visdo, que pensam € questionam.
Elas sentem o0 quanto a corrupgao
pesa no proprio bolso € que € um
atentado a propria honra. Elas es-
tao ficando desencantadas. Mas

grande parte do povo ainda nao

tem consciéncia de que estamos na
mao de quadrilhas de ladroes, de
corruptos e que a impunidade estd
crescendo no pais. Isso € uma coisa
muito triste. Estamos vivendo um
periodo de atraso, de retrocesso,
tanto na questao moral, corho cul-
tural. Outro dia o nosso presidente
estava dizendo que, em matéria de
saude publica, o Brasil € um exem-

Wil
JSAACAR]

plo para o mundo. Mas a realidade
€ outra e basta ficar numa fila do
SUS ou entrar num hospital publico
para ver que nao € assim.

A SENHORA FOI PROFESSORA E

COSTUMA COLOCAR A EDUCAGAO COMO

0 UNICO CAMINHO PARA A FORMAGAD

DE CIDADAOS CRITICOS. 0 BRASIL

AINDA ESTA MUITO DISTANTE DESTA

REALIDADE IDEAL?

Vamos precisar de mais alguns
anos para-dizer que o pais tem boa
educacao, no sentido de formar
cidadaos que saibam ler e se infor-
mar. O alfabetizado nao € quem
sabe assinar € sim quem assina o
nome embaixo de um documento
que leu e entendeu. A estrutura de
nosso ensino € “imbecilizante”,
nao € para formar cidadaos criti-
€O, estd muito atrasada. O falso
psicologismo que dominou a area
da pedagogia no Brasil na década
de 1960 prejudicou muito. Esta er-
rada essa histotia de aprender brin-
cando, de que & professora é€ tia,
da familia delegando a educacao
para a esco_la. Vivemos uma crise
de autoridade na sociedade. Come-
ca com os governantes, pelas pos-
turas negativas que estao tendo, e
passa, inclusive, pelas familias e
pela escola. O ideal seria que o en-

€ £ 0 alfabetizado
nao € quem sabe
assinar e sim
(uem assina o
nome embaixo de um
documento que leu e
entendeu 5y

sino e a familia formassem pesso-
as com censo de discernimento,
qgue compreendam, analisem e
consigam fazer as melhores esco-
lhas possiveis para sua vida, sua co-
munidade e seu pais.

0 QUE FALTA'PARA MUDAR A

EDUCACAC NO BRASIL?

A primeira coisa € leva-la mais
a sério. Os professores precisam ser
mais bem remunerados, para que

nao precisem ganhar dinheiro fa- -

zendo bico por ai. Tem professor
que, na hora do intervalo, vende
doces, lingerie e outros produtos
para conseguir se sustentar. ISso €
uma situacao vergonhosa. O pro-
fessor deveria se sentir honrado
nao por exercer um sacerdocio,
mas por ter uma profissao digna.
O orcamento brasileiro para a edu-
cacao € uma coisa vergonhosa.
Precisamos de escolas com muitas
bibliotecas, professores bem pagos,
que possam também se preparar
para exercer sua profissao. Além
disso, € preciso haver mais discipli-
na e cobranca de resultados. Hoje
0s alunos sao pouco exigidos, é pra-
ticamente impossivel um aluno ser
reprovado, o nivel de exigéncia
caiu muito.

EPOR QUE?

Nossa educagao trata o pobre
COImo uma pessoa inferior, a cri-
anca como um ser idiota. Entao,
quase nada lhe € exigido. O ver-
dadeiro bem para o povo, para os
menos privilegiados, é fazer com
que eles possam ascender social-
mente, culturalmente e economi-
camente. E a educacao esta nive-

‘lando todos por baixo, inclusive

na universidade.

~/
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ESTA REALIDADE, EM SUA OPINIAD,
PIOROU NOS ULTIMOS ANOS?
E uma longa histéria de descui-

_ do, mas este ultimo governo pio-
‘rou muito a situacao. Talvez por

descaso, despreparo... Quando
VEMOS COMO a Corrupcao cresceu,
Ou como esta aparecendo mais,
€ que poucos estao sendo puni-
dos, isso € uma postura politica
muito grave.

COMO A SENHORA VE A ATUACAO DA
MULHER E 0 CRESCIMENTO DE SUA
PARTICIPACAO NO MERCADO DE
TRABALHO?

Muitas mulheres que estdo no
mercado de trabalho tém nas
maos algo que ainda € relativa-
mente novo para nés: o poder,
S€ja por exercer um cargo impor-
tante, seja por dirigir uma empre-
sa. E essas mulheres devem se
questionar sobre a forma como
estao agindo em relacao a esse
poder. Elas estdo num momento
decisivo, de se instalar definitiva-
mente neste terreno. Mas o mo-
delo que temos como parametro
€ 0 masculino. Por isso, € preciso
tér muito cuidado para que as
mulheres com poder nao se tor-
nem caricaturas de homens com
poder. Considero este um tema
muito interessante. Acredito que,
antes de se exergarem como in-
dispensaveis, as mulheres devem
S€ Ver como pessoas, COmMo Seres
humanos, para saber o que que-
rem da vida e da profissao que
escolheram.

MUITOS ATRIBUEM A CRISE DE

AUTORIDADE A0 FATO DE HOJE A

MULHER ESTAR MAIS LONGE DOS

FILHOS POR TRABALHAR FORA DE

CASA. A SENHORA CONCORDA?

Nao tem nada a ver. A mulher
Saiu de casa nao porque quis. A
€ntrada da mulher no mercado de

Bruna Moreschi

€ £E preciso ter
muito cuidado

para que as
mulheres com
poder n3o se

tornem caricaturas

de homens com poder )

trabalho se deu no comecgo do sé-
culo passado, mais precisamente
na virada do século, de 1800 para
1900, com a Revolucao Industrial.
Com as guerras, as mulheres tive-
ram que trabalhar fora, porque os
homens estavam nas batalhas. Foi
a partir dai que elas descobriram
queé nao estavam Preparadas, que
ganhavam muito menos. E foj as-
sim que surgiram as primeiras lu-
tas por igualdade de direitos, o
que € uma longa histéria. Hoje em
dia, numa familia, ¢ muito dificil
um homem que consiga sustentar
a casa sozinho. Além disso, traba-
lhar fora, para a mulher, ja € uma
questao sociolégica, mas nao sej
como vai ficar no futuro.

A SENHORA ACREDITA NUMA “VOLTA

DA MULHER AO LAR”?

Em alguns paises da Europa, ja
existe um movimento de retorno,
voltando a se valorizar a ativida-
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de da mulher dentro de casa. Ha
mais facilidade para que ela tenha
um emprego de meio periodo - e
até para que o marido também
trabalhe meio turno, alternando
0s cuidados com os filhos. Mas
acredito que a crise de autorida-
de nao tem a ver com a saida da
mulher de casa. E uma crise de
autoridade geral, no mundo intei-
ro, sao fatos sociais, sao mudan-
¢as que estao acontecendo. Os jo-
vens tém muito mais liberdade
enquanto os pais estao cada vez
mais desautorizados. Os professo-
res idem. Somando-se a isso, ha
0s maus exemplos dados por mui-
tos deputados, senadores e demais
“autoridades”. A policia, em mui-
tos casos, esta comprada. Entao,
ha um conceito geral de que “é as-
sim mesmo, vale tudo”. Sao mui-
tas coisas que vao, subliminarmen-
te, sendo assimiladas. As pessoas
vao introjetando e no Brasil isso
€ muito forte. Aqui, a lei existe
para ser burlada. E uma espécie
de regra tradicional.

UM DELEGADO CARIOCA AFIRMOU QUE,
NO FUNDO, 0 BRASILEIRO NAO QUER
UMA POLICIA CEM POR CENTO
HONESTA, PORQUE ELE QUER PODER
COMPRAR 0 POLICIAL NA HORA DE
LEVAR UMA MULTA...

NOs temos habitos morais que
precisam ser modificados. Como é
que se faz isso? Endurecendo a lei
€ punindo quem nao a cumpre. As
leis de transito, por exemplo, exis-
tem, mas nao sao cumpridas, nem
sémpre se exige seu cumprimen-
to. Assim como nao se exige dos
filhos em casa, nad se exige dos
alunos na escola, dos governos...
Estamos passando por uma fase de
“falta de carater”. E isso s6 vai
mudar na medida em que come-
¢armos a entender que, desta for-
ma, nao € possivel continuar.




Condicdes especiais
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CAPITAL DE GIRO
SERVIGOS CONTABEIS

O Conselho Regional de Contabilidade (CRC) reali-
ZOu uma pesquisa em Maringa, Sarandi e Marialva
para avaliar, entre empresérios, a qualidade dos ser-
vicos prestados por contadores. O resultado da pes-
quisa foi apresentado durante reunido, no més pas-
sado, com proprietérios de escritérios de contabilida-
de e contabilistas (foto).

Dez pesquisadores, todos académicos de Ciéncias
Contabeis, visitaram 3.443 empresas, verificando se
0s contabilistas responsaveis estdo em situagao regu-
lar junto ao CRC e questionando 0s empresarios so-
bre a qualidade dos servigos prestados. Dos entrevis-
tados, 8,97% consideraram 6timos, 89,43% bons,
0,93% regulares e 0,32% insatisfatérios. Doze em-
presarios (0,35%) nao responderam & pergunta.

Das empresas visitadas, 72,87% s3o do comércio,
24,53% sdo do setor de prestacdo de servicos e 2,6%
sao indUstrias. Os pesquisadores identificaram 27 ca-
sos de irregularidade no exercicio da profissao contabil,
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incluindo registro suspenso, falta de informacoes
cadastrais no CRC e escritério contabil sem alvara de
funcionamento.

MMARTAN EM
MARINGA

Uma das mais famosas
redes varejistas, especi-
alizada em confeccoes
para cama, mesa e banho,
abriu sua 412 loja em Ma-
ringa este més, no Shop-
ping Avenida Center. A
franquia foi trazida para a
cidade pelas irmas Marcia
Preto e Mara Fernandes,
que tém uma loja da mar-
ca no Shopping Catuaf, em
Londrina.

Os investimentos para
instalagéo da franquia gi-
ram em torno de R$ 300
mil. A fabrica da Mmartan,
marca que esta no merca-
do desde 1984, fica no
municipio de Vinhedo, no
estado de Sao Paulo.

www.acim.com.br

No més passado, Maringa &
recebeu a visita de golfistas de |
varias cidades do Parana, Sao
Paulo e de Cidade de Leste,
Paraguai, que participaram do
6° Open do Maring4 Golf Club.
O torneio, que contou Pontos y—m
para o ranking paranaense da
categoria, reuniu jogadores de |
todas as idades, incluindo boa g
parte dos sé6cios do clube
maringaense.

A decisdo da competicao se deu em play offe foi disputadissima. Os golfistas
Joseé Carlos Maestrelli, do Clube Graciosa, de Curitiba, e Dimas Parquet, do Parana

Country Club de Cidade de Leste, tiveram que dispytar quatro buracos para chegar
ao resultado final. O curitibano foi sagrado campeao.

Um play off tao disputado é um fato raro no golfe e indica o alto nivel dos
jogadores que participaram do torneio, segundo o presidente do Maringa Golf
Club, o empresario Shiniti Ueta. Golfistas maringaenses conquistaram o primei-
ro lugar nas categorias Feminino - 16 a 24 (Marilsa Otani); Masculino - 25 a 36
(Edilson Orlandini Nazario); e Masculino - 0 a 9 (Ltcio Minoru Hiratomi). A pre-
miacao aconteceu durante jantar, no final do torneio (foto).

O Maringa Golf Club tem hoje 120 sécios, boa parte formada por empresarios e

profissionais liberais, que encontraram no esporte uma boa maneira de relaxar e de
manter a boa forma e a satde.

MARINGA GOLF CLUB

L ————
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REGRAS MAIS SIMPLES

Um substitutivo da Comissao de Desenvolvimento Econémico, In-
dustria e Comércio, aprovado pela Camara dos Deputados no més
passado, deve simplificar o processo de registro das empresas. O
objetivo é estimular a formalizagao das atividades economicas no pafs.

A medida propde a redugdo da burocracia para abertura, incorpo-
racao, cisdo e fusdo de empresas e também para alteracao do capital
societario. A proposta também cria a Rede Nacional para a Simplifica-
¢do do Registro e da Legalizagao de Empresas e Negbcios (Redesim),
que institui um procedimento-padrao para o funcionamento das pes-
soas juridicas.

A Receita Federal, as Secretarias Estaduais de Fazenda e as Jun-
tas Comerciais serdo integradas a Redesim. Havera uma Unica entra-
da de documentos e dados, 0 que vai evitar a duplicidade e reduzir
custos, prazos e entraves burocraticos.

A idéia é que todo o processo de abertura de uma empresa possa
ser completado em, no maximo, 15 dias, salvo no caso de atividades
de alto risco. O projeto segue agora para o Senado. Em Maringa foi
aprovado, no més passado, um projeto-de-lei instituindo o Alvara de
Funcionamento Provisério, 0 que tornara mais agil o processo de aber-
tura de empresas. O documento devera, a partir do ano que vem, ser
emitido em até 48 horas.

Bruna Moreschi

CARTAO
AURA

A Multicasa, em-
presa que esta en-
tre as lideres de
mercado no seg-
mento de constru-
¢ado na regido Ma-
ringa, fechou par-
ceria com a Cete-
lem, multinacional

de crédito ao con- : : ;
sumo presente em 25 paises e que integra o grupo financeiro francés

BNP Paribas, e passa a oferecer 0 cartao Aura Multicasa.

Pelo acordo, os clientes da Multicasa passam a contar com o Car-
tao Aura, que oferece uma série de beneficios, como por exemplo, 0
financiamento de suas compras. Lider global em financiamento ao
consumidor, a Cetelem aposta na parceria com a empresa maringa-
ense para reforgar 0 objetivo de ampliar o relacionamento, fidelizar o
consumidor e facilitar a compra.

No Brasil, o cartdo Aura ja € aceito em cerca de 30 mil estabeleci-
mentos comerciais dos mais diversos ramos de atuacao. Hoje ja sao
mais de um milhdo de clientes brasileiros cadastrados.

Tratamento
para sua
Apnéia do Sono

Na&o necessariamente quem
ronca tem apnéia, mas o inverso
€ quase sempre verdadeiro. Por
isso, o ronco é um sinal indireto
da doenga e é importante

que se conhega as opgoes de
tratamento.

Avenida Rio Branco, 1015
Telefone: (44) 3262-3131
Maringad - PR

T
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B SEGURANCA

ESTATISTICAS MOSTRAM
REALIDADE PREOCUPANTE NA
AREA DA SEGURANCA PUBLICA
NA CIDADE. PARA MELHORAR
ESTE QUADRO, O CONSELHO
COMUNITARIO DE

SEGURANCA TEM
IMPLEMENTADO MUITAS
ACOES E PROJETOS,
SEMPRE COM APOIO DA
COMUNIDADE

Aescalada da violéncia em Marin-
ga, que ja chegou a ser retratada
até em reportagem do Globo Repor-
ter, da Rede Globo de Televisao,
como uma das cidades mais tranqi-
las do pais, tem preocupado a comu-
nidade e as liderancas locais.

Numeros levantados pelo 4° Ba-
talhao da Policia Militar mostram
que, de janeiro de 2005 até maio
deste ano, aconteceram na cidade,
entre outras ocorréncias, 1.392 rou-
bos, 1.005 violacées de domicilio, 11
sequestros, 13 estupros, 3.770 fur-
tos qualificados, 2.414 furtos simples
e 83 disparos de arma.

No transito também as estatis-
ticas sao tristes. Segundo a Secre-
taria Municipal de Transportes (Se-
tran), no primeiro semestre de
2005 foram registrados 1.602 aci-
dentes com vitimas, 191 atrope-
lamentos e 37 mortes. No mesmo
periodo deste ano, apesar do nu-
mero de acidentes e atropela-
mentos ter diminuido, o numero
de mortes aumentou para 45.

De acordo com Everaldo Belo
Moreno, presidente do Conseg (Con-
selho Comunitério de Seguranca de
Maringa), apesar dos indices serem
menores do que em muitas. outras
Cidades, essas estatisticas sao preo-
Cupantes. Até porque o quadro da
violéncia vem piorando a cada ano
no estado também.

www.acim.com.br
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Acoes do Conseg visam

Bruna Moreschi

EFETIVO POLICIAL PEQUENO,UM DOS MAIORE

N0

PROBLEMAS DE

SEGURANGCA PUBLICA EM MARINGA

Conforme pesquisa realizada
pela Secretaria Nacional de Segu-
ranca Publica, Curitiba é a tercei-
ra cidade do Brasil em crimes le-
tais, com 793 assassinatos para
cada 100 mil habitantes. Foz do
Iguacu esta em primeiro lugar no
ranking de homicidios dolosos,
com 325 mortes para cada 100 mil
habitantes. “Esses sao nimeros al-
tissimos para o padrao de desen-
volvimento econdmico e social de
um estado como o Parana”, afir-
ma Moreno.

O presidente do Conseg ressal-
ta que, para que os indices de
Maringa nao cheguem a escalas
maiores como nessas cidades pa-
ranaenses, € necessario intensifi-
car nao so as acgoes de repressao,
mas principalmente as de preven-
¢ao. Um exemplo € o trabalho que
0 orgao vem desenvolvendo na
Penitenciaria Estadual de Marin-
ga para a capacitacao profissional
e o desenvelvimento pessoal dos

REVISTA ACHM Novembro 2006

detentos, diminuindo as chances
de que, quando postos em liber-
dade, se tornem reincidentes.

MAIS POLICIAIS

Everaldo Belo Moreno lembra
que, um dos principais problemas
em Maringa hoje € a falta de inves-
timento no efetivo policial por par-
te do governo estadual. “Desde
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EVERALDO MORENO (ESQ.) RESSALTA QUE A
PREVENGAD E A ONICA FORMA DE EVITAR A
ESCALADA DA VIOLENCIA
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“reduzir violéncia em Maringa
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1976 temos 0 mesmo numero de po-
liciais, mas a populagao cresceu o
dobro nesse periodo. Hoje, precisa-
riamos ter 930 homens no 4° Bata-
lhdo para atender 23 municipios,
mas temos apenas 580", declara.

Pedindo o aumento do efetivo po-
licial, o Conseg organizou diversas
manifestagoes publicas no ano pas-
sado. Uma delas reuniu 10 mil pesso-
as. Depois das manifestagoes da co-
munidade, o governo estadual enviou
100 policiais militares, que vieram
cursar a Academia de Policiais na ci-
dade. Apos a parte teorica do curso,
esses novos PMs estao passando por
treinamento pratico, nas ruas.

Mas apenas 67 desses homens
permanecem em Maringa. O res-
tante foi transferido para outras
cidades da regido, onde serao efe-
tivados. “Esses 67 novos PMs nao
vao suprir sequer as vagas deixa-
das pelos policiais que se aposen-
taram. E ainda nem temos certe-
za de que eles realmente perma-
necerao aqui”, lamenta Moreno.

Para otimizar os resultados do tra-
balho de um efetivo policial peque-
no para o porte da cidade, um dos
primeiros projetos do Conseg foi a
compra, com recursos da comuni-
dade, e a instalacao da Central In-
tegrada de Operagoes de Segur_an—
ca Publica, que esta em operaqqo.

Outra acdo importante foi a
construcdo de um canil que, sg-
gundo Everaldo Moréeno, é 0 mai-
or e 0 mais estruturado do Para-
nd. Comporta até 10 caes trein-a-
dos para o trabalho de fiscalizagao
e de repressao ao trafico de Qro-
gas. Para se ter uma idéia da im-
portancia deste projeto, um PM
acompanhado de um céo durante
uma operacao de fiscalizagao faz

o trabalho de quase 15 policiais.

TRANSITO

O Conseg também' conta com
304 voluntarios, chamados de par-
ceiros do transito, que ajudam na
fiscalizagao. Eles registram as in-
fragoes cometidas pelos motoris-
tas, que depois recebem uma car-
ta educativa. Mensalmente sao
enviadas em torno de duas mil
correspondéncias deste tipo.

Para auxiliar esse trabalho, o Con-
selho desenvolveu um software que
permite identificar os reincidentes
e planejar acoes mais efetivas para
gvitar as condutas inadequadas.

A equipe do Conseg esta pondo
em pratica também o projeto “Es-
cola de Transito”, em parceria
com instituicoes de ensino parti-
culares e em breve também com
as publicas. O objetivo € criar, por
meio do ensino de no¢oes de con-
duta e das leis de transito, uma
nova mentalidade nos motoristas
do futuro, para que mudem a rea-
lidade das estatisticas.

Conselho
Metropolitano
de Seguranca

0 Conselhe Comunitario de
Seguranca tem outros projetos em
andamento. O maior deles é a
instalacdo de cameras de vigilancia e
monitoramento nas principais vias do
centro da cidade. O sistema ¥
permitira fazer tomadas de imagens
em até 200 pontos simultaneos.

Outra iniciativa € o “Portais
Inteligentes”, que propde a
instalagao de cameras nos acessos
a Maringa para registrar a
movimentagao de carros. A idéia é
desestimular a vinda de pessoas
que procuram a cidade para
cometer delitos.

O Conseg também esta
trabalhando na criagao do Conselho
Metropolitano de Seguranca, que vai
ajudar 6rgaos publicos e facilitar a
troca de experiéncias entre as
cidades que compdem a Regiao
Metropolitana de Maringa.

Bruna Moreschi _

0 4° BATALHAO
CONTA AGORA
COM UM CANIL,
CONSTRUIDO
COM RECURSOS
DA COMUNIDADE
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www.acim.com.br

Jo3o Mario Goes

VIDA COMPROMETIDA: SE A HUMANIDADE NAO MODIFICAR SEU MODO DE VIDA

PAUTADO PELO ESGOTAMENTO DOS RECURSOS NATURAIS, EM POUCAS
DECADAS NAO HAVERA POSSIBILIDADE DE VIDA NG PLANETA

m REVISTA ACHM Novembro 2006
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A RESPONSABILIDADE AMBIENTAL
TEM GANHADO FORCA NO MUNDO
DOS NEGOCIO0S, COM INICIATIVAS
QUE BENEFICIAM A SOCIEDADE E
GARANTEM AS EMPRESAS UM
DIFERENCIAL JUNTO AO CLIENTE.
MAIS DO QUE NUNCA, A
BUSCA PELA
SUSTENTABILIDADE
ECONOMICA TEM QUE
PASSAR PELA PRESERVACAO
DO MEIO AMBIENTE

Reciclar uma lata de aluminio
significa economizar energia
suficiente para manter um apa-
relho de TV ligado por trés horas.
Quando conquistam a sociedade,
essas pequenas agoes ecologica-
mente corretas fazem diferenca.
Em 2005, o Brasil conquistou o
pentacampeonato mundial, com
o indice de 96,2 % na reciclagem
de latas de aluminio para bebidas.
No ano passado, a reciclagem
deste tipo de material no Brasil
foi responsavel por uma econo-
mia de cerca de 1.800 GWh/ano,
0 que representa 0,5% da ener-
gia elétrica gerada no pais em
2005. O volume é suficiente para
abastecer, por um ano inteiro,
«trés cidades como Maringa. Em
média, sdo recicladas 2,6 milhoes
de latinhas por dia.

De acordo com a Associacao
Brasileira dos Fabricantes de La-
tas de Alta Reciclabilidade (Abra-
latas), hoje este tipo de recicla-
gem gera emprego e renda para
mais de 160 mil pessoas, e so-
mente a etapa de coleta (a com-



‘ambiente

pra das latas usadas) injeta anu-
almente cerca de RS 490 milhGes
na economia.

O sucesso das “latinhas” foi
construido no Brasil em apenas
uma década e ajudou a impulsio-
nar outras acoes de reciclagem,
reutilizacdo e redugao dos residu-
0s. Uma novidade é uma solucao
encontrada pela Unilever — mul-
tinacional que detém 23% do
mercado brasileiro de cremes
dentais - para a reciclagem de
bisnagas de pasta de dente. Lim-
pos e secos, os flocos de plastico
e aluminio sdo prensados a quen-
te e transformados em placas,
para virar objetos, moveis € ta-
pumes de construcao.

O potencial total de reciclagem
no Brasil é de quatro mil tonela-
das ano, somados todos os fabri-
cantes. Por isso, a busca para am-
pliar a reciclagem pos-consumo
continua. Em Maringd, ha vari-
os exemplos de empresas que tra-
balham com foco na responsabi-
lidade ambiental, fato que as le-
vou a encontrar novos nichos de
mercado.

E o caso da Casulo Feliz, qué
ha 19 anos atua com principios de
responsabilidade ambiental e 59-
cial, e da Eco Atitude, que ha trés
anos entrou no mercado ofere-
cendo diversos produtos feitos de
papel e outros materiais recicla-
dos (leia box).

SACOLAS ECOLOGICAS

Até o final do ano, outra impor-
tante acao de responsabilidade
ambiental chega a supermerca-
dos e lojas da cidade. Sao as sa-
colas de pléasticos oxibiodegrada-
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PARA SIR CARVALHO, A RESPONSABILIDADE AMBIENTAL E UMA

QUESTAOQ DE CIDADANIA

Brindes com material reciclado

A Eco Atitude € uma empresa
maringaense que atende
eventos, oferecendo pastas,

\risque-rabisque, brindes
\zorporativos, crachds, canetas,
entre outros materiais. O
diferencial é que todos os
produtos sdo feitos de materiais
reciclados, inclusive as canetas.
“Compramos.de uma industria
de Sao Paulo que utiliza
embalagens Tetra Pak como
matéria-prima”“, explica a
empresaria Celestina Crocetta
Biazin.

Ela relata que ha um ano mudou
o foco do negdcio, passando da
venda em varejo para o
atendimento a eventos e empresas.
“0 trabalho tem tido uma aceitagdo
cada vez maior. Nao é um mercado
consolidado, mas acredito que a
tendéncia é um crescimento na
procura por brindes feitos com
material reciclado”, avalia.

Celestina cita o exemplo de
alguns bancos que adotaram o
papel reciclado. “Como é um papel
mais caro, muitos estao usando
para as correspondéncias mais

Bruna Moreschi
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importantes”, diz.

Em relagdo as acoes de
responsabilidade ambiental, ela
considera que, mesmo as
empresas que ndo causam impacto
direto ao meio ambiente, tém
condigdes de fazer muito para
colaborar. “A questao ambiental
tem que estar no planejamento
estratégico”, analisa.

CELESTINA BIAZIN ENCONTROU NOS MATERIAIS
RECICLAVEIS UM NICHO DE MERCADO
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! REPORTAGEM DE CAPA

veis, gue se decompoem 66 ve-
zes mais rapido que as sacolas
convencionais. Para se ter uma
idéia, so os supermercados distri-
buem 15 milhdes de sacolas plas-
ticas por més em Maringa.

A idéia das sacolas ecoldgicas
partiu da organizacao nao-gover-
namental (Ong) Fundacao Verde
(Funverde). A alternativa foi apre-
sentada a ACIM e a Apras (Associ-
acao Paranaense de Supermerca-
dos —~ Regional Noroeste) no ano
passado, depois que a Ong cons-
tatou que uma grande quantida-
de de sacolas plasticas vem sen-
do jogada em corregos urbanos
e fundos de vale da cidade.

A Prefeitura de Maringa, que
conseguiu ampliar os indices de
coleta seletiva apés a implanta-
¢ao do programa ReciclAcado, tam-
bém tem apoiado a utilizacio das
sacolas oxibiodegradaveis. de-
vendo baixar um decreto para
utilizacao do produto em todas as
secretarias municipais.

O vice-presidente para Assun-
tos de Meio Ambiente da ACIM,
Sir Carvalho, avalia que cada vez
mais as empresas estio tendo
que encarar a sustentabilidade
ambiental como questdo de cida-
dania. "Hoje nao da mais para
uma empresa pensar em existir
sem levar em, conta o meio am-
biente. E um diferencial compe-
titivo, que cria uma relacdo de
identidade com o cidadao”, diz.

LUCRO

Professor doutor, advogado e
consultor na drea de direito am-
biental, Paulo Roberto Pereira de
Souza, afirma que sustentabilida-
de ambiental significa usar raci-
onalmente os recursos do meio
ambiente. “Hoje, ela é um dever
juridico, que, ndo cumprido, de-
sencadeia um processo de res-

www.acim.com.br
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Auditoria para se adequar

A auditoria ambiental & um dos
caminhos mais curtos para as
empresas que desejam seguir
metas de desenvolvimento
sustentavel, atendendo as
necessidades da geracdo atual sem
comprometer o direito das futuras.

A advogada, consultora e
auditora ambiental Leticia Kochepkl
explica que ha dois tipos de
auditoria ambiental: uma interna e
outra externa. “Ainterna é feita
para avaliar as normas de gestao
ambiental e colabora para a busca
de certificagdes, como a ISO
14001”, diz.

Ja a auditoria externa, segundo
ela, tem um aspecto mais
fiscalizatdrio. E também chamada
de auditoria compulsdria, pois
avalia se as empresas estao
cumprindo a legislagao, facilitando o
processo de renovacao da licenga
ambiental.

“Embora obrigatoria, a auditoria
externa serve de apoio para que as
empresas possam evitar danos
ambientais e agregar valor ao
empreendimento”, destaca Leticia.

Para a auditora, ainda existe
muito preconceito em relagao ao
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CONFORMIDADES AMBIENTAIS

Bruna Moreschi

LETICIA KOCHEPKI: LEGISLAGAD
AMBIENTAL PODE SER UMA FERRAMENTA
PARA AJUDAR 0 EMPRESARIO

direito ambiental entre os
empresarios. “A legislacdo ambiental
ndo é um fantasma, algo que, a
qualquer momento, pode contribuir
para fechar a empresa. Mas, sim,
uma ferramenta através da qual se
pode obter lucro”, defende.

Leticia Kochepki acredita que, com
o tempo, 0s proprios consumidores
delimitar@o o mercado, exigindo
produtos ambientalmente corretos.
“Uma prova disso é a crescente busca
por parte dos consumidores pelos
produtos organicos”.

SR SO _.._.J

PAULO ROBERT DE S0UZA- MERCADO EXTERNO € EXIGENTE EM RELAGAD AS



ponsabilidade para a empresa”,
explica.

Mas o jurista ressalta que nao
€ apenas uma legislacao severa -
jd que os crimes ambientais se
constituem num dos poucos €asos
no direito em que a obrigacao
nao prescreve - que tem reforca-
do a necessidade das empresas
atuarem de forma a garantir um
maior equilibrio na utilizagao dos
recursos naturais. “Os numeros
também assustam bastante. O
mundo tem 6,2 bilhdes de habi-
tantes e em 30 anos serao 9,9 bi-
lhoes. E necessdria uma postura
cuidadosa da sociedade para
equilibrar o crescimento popula-
cional com a escassez de recur-
sos. Temos que pensar na vida fu-
tura com qualidade”, reflete.

Para Gert Fischer, auditor am-
biental, engenheiro agronomo ¢
florestal, e que hoje € diretor da
Associacdo Comercial e Empresa-
rial de Joinville (ACIJ), as empre-
sas ainda fazem pouco em termos
de responsabilidade ambiental.
“A maioria faz apenas o que €
obrigada por lei. Poucas vao
além. Ha excegoes, mas parte da
midia ecologica € s discurso”,
lamenta.

Fischer defende que o investi-
mento no meio ambiente da lu-
cro. “Implantei a ISO 14001 den-
tro de um jornal, agui em Santa
Catarina. A diretoria imaginava
que daria despesa, mas deu lucro.
Trabalhando dentro da sustenta-
bilidade ambiental, criou-s€ uma
gestdo de residuos € muitos ma-
teriais reciclaveis passaram a S€r
comercializados”, conta.

IMPORTADORES EXIGENTES

Para as empresas que buscam
o mercado externo, as conformi-
dades ambientais - como a ISO
14001 - fazem ainda mais dife-

GUSTAVO

* ROCHA, DA

/ CASULO FELIZ:
"#1 APOSTA NOS
CASULOS DE
SEDA
DESPREZADOS
PELA

| INDOSTRIA

Somal e amblentalmente correta

Ha 19 anos, Gustavo Augusto Serpa Rocha, zootecnista especializado em
sericicultura e autodidata em fiagao manual de seda, passou a comprar casulos
com pequenas irregularidades, e que eram desprezados pela industria, para
produzir tecidos artesanais para decoragao. Criou a Casulo Feliz, uma empresa
familiar que hoje conta com 50 funcionarios, na maioria moradores do Jardim
Santa Felicidade, bairro pobre onde a industria foi implantada.

Rocha revela que trés principios nortearam a abertura do negécio, entre eles
a responsabilidade com o meio ambiente. “Procuramos trabalhar pelo bem do
homem e da natureza, usando fibras naturais e tinturas vegetais. Assim
evitamos a utilizacdo de produtos quimicos”, diz.

0 segundo principio foi a responsabilidade social. “Poderiamos ter montado a
empresa em qualquer lugar. Mas optamos por ensinar uma profissao para as
pessoas menos favorecidas”, relata.

Otercelro principio foi a viabilidade econdmica. “N&o pensamos em transformar a
mdusma numa grande empresa, com rendimentos milionarios, mas economicamente
viavel, tendo como meta o bem-estar e ndo apenas o lucro”, ressalta.

H0]e a Casulo Feliz produz tecidos para decoraco e até para confecgdes,
além de cortinas, tapetes e almofadas artesanais. "S&0 pecas com designer
qualificado, o que valoriza os produtos. Destinamos cerca de 10% da produgéo
paraa confecgao de roupas voltadas ao mercado do eixo Rio-S&o Paulo”.

Bruna Moreschi

» NUMEROS DA RECICLAGEM NO BRASIL

P Em média, sdo recicladas 2,6 milhdes
de latas de aluminio por dia no pais

» Em 2005, a reciclagem de latinhas
trouxe uma economia de energia
elétrica de 1.800 GWh/ano

P Esta economia corresponde a 0,5%
de toda a energia elétrica gerada no
Brasil

» O volume é suficiente para abastecer
trés cidades como Maringa por um ano

P Areciclagem deste material gera
emprego e renda para mais de 160 mil
pessoas

REVISTA

ACIM Novembro 2006
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www.acim.com.br

'REPORTAGEM DE CAPA

rgnga. O consultor em direito arii-
biental Paulo Roberto Pereira de
Souza relata a experiéncia de
duas fabricas de confec¢des do
Norte do Parana, que foram apro-
vadas do ponto de vista economi-
co e comercial para venderem
sua produ¢ao a uma empresa
americana, mas acabaram repro-
vadas no quesito ambiental.

“As empresas nao atenderam
todas as exigéncias do compra-
dor, que nos Estados Unidos tem
como argumento de marketing
O respeito ao meio ambiente e
a natureza. Para garantir a ven-
da, as industrias tiveram que fa-
zer diversos ajustes”, conta.
Souza ressalta que responsabi-
lidade ambiental ndo €, ao con-
trario do que muitos pensam,
puro modismo, pois tem se tor-
nado uma questdo de sobrevi-
véncia no mercado.

Ele destaca que, no primei-
ro mundo, as acoes de respon-
sabilidade ambiental sio fun-
damentais na hora das ven-
das. “As empresas que nao pra-
ticam sao boicotadas por muj-
tos consumidores”, diz. Segun-
do o advogado, no Brasil, as-
sim como nos paises menos de-
senvolvidos, a pobreza da mai-
or parte da populacdo atrapa-
Iha a formacao de uma consci-
éncia ambiental.

“A maioria dos brasileiros nao
pode se dar ao luxo de comprar
apenas de empresas ambiental-
mente corretas”, avalia. Mas o
jurista reconhece que ja ha uma
mudanca na postura de muitas
pessoas e empresas. “Existe
mais responsabilidade, por
exemplo, no uso racional.da
agua em casa, assim como por

parte de muitas grandes empre-
5ds, que tratam adequadamente
Seus residuos”, considera.

E REVISTA ACHM Novembro 2006

0 impacto das luzes de Natal

Bruna Moreschi

Estudo sobre a
iluminagao natalina,
encomendado pela ACIM e
pelo Sivamar e realizado
pelo engenheiro florestal
André Sampaio deu
origem a um Plano de
Controle Ambiental (PCA),
aprovado pelo Conselho
Municipal de Meio
Ambiente de Maring
(Comdema).

O PCA traz
recomendagoes para a
instalagdo das mangueiras
luminosas, como, por
exemplo, ndo colocar as
luzes em &rvores jovens
ou doentes e nem em
espécies como a palmeira.
O estudo também
recomenda o uso de
andaimes para a
instalagdo das
mangueiras, para evitar
danos as arvores.

O Comdema também
sugeriu que um estagiario
de Biologia acompanhe o
trabalho. As

recomendagbes do PCA e i R

do Conselho vém sendo A ILUMINACAO DE NATAL VEM SENDO INSTALADA

Seguidas a risca pela SEGUNDO AS ORIENTAGOES DO PCA E DO COMDEMA

equipe que est3 instalando 2

a iluminacso. uma padronizagao na iluminagao,
AACIMe o Sivamar, parceiros  muitos comerciantes e a prépria

no projeto “Um shopping a céu populagdo acabavam enfeitando as

aberto”, assumiram o arvares por conta propria, sem

compromisso de plantar 200 novas  critérios e, muitas vezes,
arvores no centro da cidade. “De comprometendo.a arborizagao.
acordo com a indicag&o da E, 0 que era pior, mditos
Secretaria do Meio Ambiente, acabavam deixando os enfeites
vamos cumprir a meta ao longodo  durante todo o ano. “Conforme a
proximo ano”, afirma o presidente  arvore crescia, os fios sufocavam os
da ACIM, Carlos Tavares Cardoso. galhos. Hoje, apés o periodo
Ele-lembra que, em anos natalino, as mangueiras luminosas
anteriores, quando ndo havia sao retiradas”, lembra Cardoso.



Este andncio & um instrumento meramente ilustrativo que serviré para a formagao do grupo de investidores que ira compor o condominio.

~ Requinte e perfeicao.
Um investimento para a sua vida.

« 4 apartamentos por andar * 129 m? de area Util » 2 garagens privativas ¢ 2 suites + 1 dormitério
« Salao de jogos * Piscina com rdia para natacao * Area de lazer coberta e descaberta * Cine-clube
« Salao de festas * Playground e Sala de ginastica * Condominio a prego de custo

A Pedro Granado Imoveis traz para vocé mais um grande langamento. E o Residencial Ferrarini, que tem em sua
arquitetura todo 0 requinte de uma construgao de estilo. Alem disso, sua localizagao privilegiada, bem no Novo Centro,
perto de tudo, traz muito mais comodidade e tranqiillidade. Tudo perfeito para voce e sua familia viverem com todo
conforto. Aproveite mais um excelente empreendimento da Pedro Granado Imdveis.

ADESAO: ARQUITETO:

Matriz: Av. Parana, 470 - Fone (44) 3222-8866

éﬂ% PEDRO GRAN AD i;ge:lingappr:?::ate de Moraes, 998 - Fone (44) 3225-4155 Nr H arqutetos

=== www.pedrogranad




CONHECA UMA NOVA GERACAO DE APARELHOS ORTODONTICOS FIXOS.

ORTODONTISTA -

Av. Itororo, 347 - Fone: (44) 3223-032I

: Manutencdo em periodo maior (economia de tempo)

:: Sem mensalidade

:: Nao usa ligaduras (borrachinhas)

- Seu tratamento em tempo menor (em apenas |2 meses)

Esperamos vocé para conhecer e ter acesso a essa nova tecnologia.

Dr? Lacia Ozelame Costa

CRO - 4490

Tecnologia e experiéncia.

Maringa - Parana

A MELHOR ESTRUTURA PARA PALESTRAS, CURSOS
E TREINAMENTOS COM ATE 50 PARTICIPANTES

Av. ltoror6, 347 - Tel: (44) 3026-8384 - Maringd - PR
www.haloz.com.br E-mail: haloz@haloz.com.br

| -y
A P
| > |

Haloz - Auditério Licia Ozelame

0 Haloz foi criado para apoiar iniciativas de empresas, entidades, corporagdes,

instituides e profissionais, visando educacao, treinamento ¢ langamento de
produtos e servigos.

Multimidia - Ar-condicionado

0 espago pode ser locado, com toda a infra-estrutura e equipamentos
(computador, projetor, telao etc.), por diria ou por hora, de acordo com a
necessidade do cliente. Conheca, estamos a sua disposico
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19 de outubro de 2006. Bom para vocé, bom para a comunidade.
Dia Internacional do Cooperativismo de Crédito. www.sicoobpr.com.br




CONSULTAS, EXAMES E INTERNAGOES SERVIGO DE AMBULANCIA ATEN:

Faga um Plano com quem entende de saiide empi

Produtividade, competitividade e qualidade sao €ssenciais no mercado.
l Por isso, se vocé deseja o sucesso no seu ramo de negdcio, contrate
0 Santa Rita Saude para cuidar da sua equipe.

Com um bom Plano, voce gera beneficios aos seys funcionarios e

mais eficiéncia para sua empresa.




-esarial, pelo melhor custo-beneficio do mercado.

Seus funcionarios precisam. A sua empresa merece.

B SANTA RITA’ _
\ | 4 SAUDE 30Lzlg-%bo

Um Plano feito pard a vida.
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GIOVANA CAMPANHA

Divulgagdo

CIDA BORGHETTI: EDUCAGAD Pl'lBl:ICA INTEGRAL  LUIZ NISHIMORI PRETENDE DISPENSAR ATENGAO
E EMENDAS PARA A CONCRETIZAGAO DA REGIAO

METROPOLITANA

Bruna Moreschi

ESPECIAL A AGRICULTURA E AOS PEQUENOS

EMPRESARIOS

Bruna Moreschi

'

ENIO VERRI: INCENTIVO A ECONOMIA
SOLIDARIA E A APLICACAD PRATICA DAS
PESQUISAS DESENVOLVIDAS NA UEM

0 que esperar nos proximos qua

0S QUATRO DEPUTADOS ESTADUAIS ELEITOS POR MARINGA CONTAM 0 QUE
FARAO PELO DESENVOLVIMENTO DA CIDADE. ELES FALAM TAMBEM SOBRE
QUESTOES CITADAS NO DOCUMENTO COM REIVINDICAGOES DO
EMPRESARIADO QUE A MAIORIA RECEBEU DURANTE A
CAMPANHA, ELABORADO POR DIVERSAS ENTIDADES

Depois de 20 anos sendo repre-
sentada por apenas dois ou trés
deputados estaduais, na proxima le-
gislatura Maringd terd quatro re-
présentantes na Assembléia Legis-
lativa. Cida Borghetti (PP), reeleita,
Luiz Nishimori (PSDB), também re-
eleito, e os novatos Dr. Batista
(PMN) € Enio Verri (PT) estardo tra-
balhando pela cidade nos proximos
quatro anos.

A representatividade federal nio
foi alterada. Foram reeleitos Ricar-
do Barros (PP), que ocupara um car-
80 na Camara dos Deputados pela
quarta vez, e Odilio Balbinotti
(PMDB), que é deputado federal des-
de 1995 e também pela quarta vez.

A Revista ACIM conversou com 0s
quatro deputados estaduais eleitos
Para saber em que frentes irdo atu-
ar na proxima legislatura. Eles tam-
bém falaram sobre temas conside-
rados fundamentais para o desen-
volvimento regional, como a inter-
nacionalizaciao do aeroporto de
Maringa, Tecnopargq, implantacao

EVISTA ACIM Novembro 2006
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da Regiao Metropolitana e suas con-
viccoes em relagao a uma eventual
reforma politica.

Todos estes temas foram contem-
plados no documento “Demandas da
comunidade maringaense para 0s
candidatos ao pleito eleitoral 2006”,
elaborado por varias entidades, en-
tre elas a ACIM, e entregue aos can-

Niamero de votos no PARANA

Cida Borghetti: 66.489
Luiz Nishimori: 45.183
Enio Verri: 36.654
Dr. Batista: 26.707

didatos durante a campanha.

Em sua entrevista, a deputada
Cida Borghetti explicou que continu-
ara trabalhando pelos projetos e
pelos 175 requerimentos apresenta-
dos por ela, 50 deles ja transforma-
dos em projetos-de-lei. Outras ques-
toes com as quais a deputada disse
eéstar comprometida sao a obrigato-
riedade da execucdo do Orgamen-
to do"EStado aprovado pela Assem-
bléia, implantagao progressiva da
educacao publica em periodo inte-
gral e a criacao de varas especiali-
zadas em crimes contra a familia.

O deputado Luiz Nishimori afir-
mou que priorizara o fomento a ati-
vidade dos pequenos e médios co-
merciantes, industriais e, em espe-
cial, dos agricultores. Ele pretende




B

DR. BATISTA PRETENDE CONVERSAR COM
PREFEITOS PARA LEVANTAR AS NECESSIDADES

DE CADA MUNICiPIO

tro anos?

elaborar um projeto intitulado

&

do pagamento de energia elétrica.
Ele quer incentivar também 0 uso
de energias alternativas no campo,
por meio de uma linha de crédito
especial, para transformar residu-
os de soja em energia elétrica. As-
sim como Cida, Nishimori afirmou
que vai trabalhar pela implantacao
do turno integral nas escolas publi-
cas do estado.

0S NOVATOS

Eleito pela primeira vez, Enio
Verri explicou na entrevista a Re-
vista ACIM que a “linha mestra” do
seu mandato sera o desenvolvimen-
to regional, em especial das cida-
des abrangidas pela Amusep, sob a
otica do Partido dos Trabalhadores
(PT), ao qual € filiado ha 24 anos.

Enio explicou que, entre suas pro-
postas, estao a contribuicao para o
desenvolvimento da economia so-
lidaria, com atengao especial as co-
operativas € associagoes. Ele tam-

Representatividade
poderia ser maior

Apesar de ter aumentado sua
representatividade, a regido Noroeste
poderia ter elegido um nlimero maior
de deputados. Basta analisar alguns
numeros. O Noroeste tem 17,2% da
populacdo e apenas 14,81% dos
deputados do Parana. No total, foram
eleitos oito representantes pela
regiao: Teruo Okato {Paranavai),
Douglas Fabricio (Campo Mourao),
Nelson Garcia (Umuarama) e Jonas
Guimaraes (Cianorte).

Hipoteticamente, com os votos
brancos e nulos para deputado
estadual, cuja soma foi 16.664 em
Maringd, seria possivel eleger mais um
candidato. E os 19 mil votos dados
para candidatos de fora poderiam
eleger ainda outro deputado.

A representatividade na Camara
Federal também poderia ter sido
maior. O Parana elegeu 30
deputados federais e a regido
Noroeste foi responsavel por apenas

10% deste numero.

“Agricultura premiada”, que vai in-
centivar a diversidade de culturas
nas pequenas propriedades.

Os agricultores que fizerem um
planejamento prevendo a diversi-
ficacdo, serao contemplados com
reducdo da conta e até a isencao

Os votos brancos e nulos - mais
de 16 mil - e os votos para
candidatos de outras regides - 22.800
- seriam suficientes para eleger
outros dois representantes na
Camara Federal.

bém ressaltou.que pretende traba-
lhar pare|que as pesquisas desen-
volvidas dentro da Universidade Es-
tadual de Maringa possam ser re-
vertidas em beneficio de toda a
populagao, “respeitando o timing
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acadernico e dos empresarios”.

Ja o deputado eleito Dr. Batista
quer priorizar as areas da saude,
educacao e geracao de renda. Para
isso, ele colocou como meta deba-
ter projetos-de-lei com as entidades
da sociedade civil organizada e com
a comunidade.

OPINIOES SEMELHANTES

Os deputados estaduais eleitos
foram praticamente unanimes em
relacao aos projetos considerados
essenciais para o desenvolvimen-
to local, e se comprometeram a de-
fender essas bandeiras. Os quatro
se disseram favoraveis a implan-
tacdo da Regido Metropolitana de
Maringa (RM), que ainda nio saiu
do papel.

Dr. Batista afirmou que preten-
de dialogar com todos os prefeitos
da regiao para conhecer as defici-
éncias de cada municipio. Verri
acredita que, pelo fato da regiao ter
eleito um numero maior de depu-
tados, sera mais facil concretizar o
projeto e que € possivel destinar
recursos publicos para a implemen-
tacao da RM.

Nishimori afirmou, sobre a Re-
giao Metropolitana, que pretende

Como ficara a Assembléia

Das 54 vagas da Assembléia Legislativa do Parana, 36 serdo ocupadas
por deputados reeleitos (67%) e quatro cadeiras ficardo com mulheres.

O PMDB foi o partido com o maior nimero de deputados eleitos, 17,
seguido pela Coligagao Voto Limpo (PPS e PFL), com nove cadeiras, Parana de
Verdade (PP, PDT e PTB) também com nove, Parana Unido (PT, PL e PRB) com

oito e PSDB com sete.

Os partidos com menor bancada foram PSB, que elegeu dois deputados,
PV, um, e PMN que também ficou com um representante.

unificar as tarifas de onibus e criar
uma lei impedindo a cobranca de
ligacoes interurbanas entre os mu-
nicipios vizinhos. J& Cida Borghetti
disse que continuara propondo
emendas solicitando recursos orca-
mentarios para viabilizar a RM.

Sobre a internacionalizacdo do
aeroporto, todos se disseram favo-
raveis. Dr. Batista destacou a neces-
sidade de ampliar o tamanho da
pista para possibilitar as operacoes
de carga. Enio Verri defendeu que
0 aeroporto deve ser administrado
pelo municipio e lembrou que, des-
de que ocupava o cargo de secreta-
rio municipal de Fazenda, na ges-
tao passada, defendia a internacio-
nalizacao.

Os deputados também se mostra-
ram, durante a entrevista, compro-

SUA SEEIIIIAHGA O NOSSO Niﬁﬂﬂlﬂ

-llarmos llonlmrados *MaILornioRto o ImagoNs (cmn =
nservacao -Servicos Especiais

Entre em contato conosco, solicite a visita de um de nossos representantes e

- Limpeza e C

conhega todas as vantagens do Sistemea PRESERVE de (Aonitoramento

metidos em trabalhar pelo aumen-
to do efetivo policial de Maringa e
pela melhoria dos salarios e condi-
¢oes de trabalho dos policiais. Nishi-
mori ressaltou que o aumento do
efetivo deve incluir a zona rural e
Cida Borghetti defendeu a unifica-
cao do trabalho das policias Civil e
Militar.

Em relacao a reforma politica, o
voto distrital misto foi uma questdo
em que os deputados estaduais elei-
tos também demonstraram opini-
oes semelhantes. Os quatro se dis-
seram favoraveis ao voto distrital
misto e a fidelidade partidaria. Ver-
ri defendeu, também, o financia-
mento publico das campanhas elei-
torais e Cida ressaltou que “é preci-
SO que o Congresso Nacional vote a
reforma politica urgente”. |

OEIOAESEAR  ALARMES MONITORADOS
omemor @EIIIHB
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Mundo perfeito Volkswagen.

JETTA.

Quer uma palavra que traduza tudo 1sso?

UAU!

Venha experimentar e comprar o Jetta na DAMA.
A DAMA entende tudo o que vocé quer dizer sobre ele.

Maring4 - Av. Parana, 1222 - Fones (
Nova Esperanga - Rua Governador Bento Munhoz da Rocha
www.dama.com.br

DDAMA

44) 3027-1000 / 3218-1000

Neto, 930 - Fone (44) 3209-8100
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Valdir Carniel

VANESSA BELLEI

A ESTIMATIVA DA SECRETARIA MUNICIPAL DE INDUSTRIA, COMERCIO E TURISMO E QUE 0

| VOLUME RE RECURSOS MOVIMENTADOS PELA CAMPANHA “NATAL INGA” CHEGUE A R$ 4

| MILHOES. ESTE ANO, O PROJETO “UM SHOPPING A CEU ABERTO”, ALEM DE
ILUMINAR A AREA CENTRAL DA CIDADE, IRA CONTEMPLAR ALGUNS BAIRROS

........

UM SHOW PIROTECNICO,
COMO O REALIZADO EM
2005, MARCARA A

ABERTURA DA
CAMPANHA DE NATAL

Foi dada a largada para a cam-
panhd “Natal Inga 2006”,
lancada no dia 24 de outubro, na
sede da ACIM. Cerca de 20 proje-
tos estarao nas ruas a partir do dia
24 de novembro, data em que a
campanha sera aberta oficialmen-
te (leia box).

O projeto “Um shopping a céu
aberto”, promovido pela ACIM e
pelo Sivamar, com apoio da Pre-
feitura, Sicoob e Viapar, preveée
este ano a iluminacao das 4rvo-
res de varias avenidas do centro
e também de alguns bairros, como

Cerro Azul e Pedro Taques.

A instalacao das luzes, que co-
megou no dia 25 de outubro, teve
parecer favoravel do Conselho
Municipal do Meio Ambiente
(Comdema), que aprovou o Plano
de Controle Ambiental gerado por
estudo encomendado pelos
organizadores do projeto.

Segundo o presidente da ACIM,
Carlos Tavares Cardoso, a idéia é
aumentar, a cada ano, a area de-
corada. “Estamos conseguimos
atender tambén) nossos associados
estabelecidos nos bairros, o que

E REVISTA ACIM Novembro 2006

Natal movimenta
economia maringaense

para nos € uma grande satisfagé'o'ﬂ
O presidente do Sivamar € vice-
presidente da ACIM para Assuntos
do Comércio, Adilson Emir San-
tos, avalia que a campanha, além
‘de animar o comerciante, estimu-
la o consumidor a sair de casa. “O
lojista se sente fortalecido quan-
do tem apoio das entidades de
classe. Esta campanha estimula os
comerciantes e, sem duvida, ira
atrair consumidores daqui € da
regiao para as vias comerciais”.
Mais de 60 mil metros de man-
gueiras luminosas estao sendo ins-



Bruna Moreschi

taladas, totalizando mais de trés
milhdes de lampadas em cerca de
mil arvores. A iluminagao ficara
nas ruas até o inicio de janeiro de
2007, quando sera retirada pelos
promotores do projeto.

Até o momento, mais de 600 em-
presas aderiram ao projeto “Um
shopping a céu aberto”. O apoio dos
patrocinadores, Sicoob Metropoli-
tano € a Viapar - que cedeu espa-
¢O Nos painéis que mantém nas es-
tradas para divulgar a campanha
- esta sendo fundamental para
viabilizar o projeto.

“Participar pelo segundo ano
consecutivo deste projeto € muito
importante para nos. Idéias como
esta trazem dinamismo para a ci-
dade, além de valorizar a Viapar
como empresa que participa do
dia-a-dia de Maringa e de tantos
outros municipios do estado”.
enfatiza o diretor-presidente da
empresa, Inaro Fontam Pereira.

CONCURSO '

Outro importante projeto que esta
sendo promovido pela ACIM, por
meio do ACIM Mulher, € qge tam-
bém tem apoio do Sivamar, € 0 con-
curso de decoracao natalina, que
este ano tera quatro categorias: Con-
" curso Sicoob de Decoracdo de Vitri-

ESTE ANO A ILUMINACAO DE NATAL VAI CONTEMPLAR TAMBEM ALGUNS BAIRROS

ne, para lojas de ruas, avenidas e
shoppings; Concurso de Decoragao
de Prédios Comerciais; Concurso de
Decoracao de Edificios Residenciais
e Concurso de Decoracao de Casas.

Os primeiros colocados serao
premiados com viagem para Bue-
nos Aires, com direito a acompa-
nhante: Os vencedores nas cate-
dorias Vitrine e Prédios Com‘erci-
ais também ganharao uma pagina
de publicidade na Revista ACIM.

Ja nas categorias Residéncias e
Edificios Residenciais, além da via-
gem, 0S vencedores ganharao um
vale-compras de RS 1 mil para ser
usado emyqualquer supermercado
de Maringa associado da ACIM ou
do Sivamar.

Para a presidente do ACIM Mu‘-
lher, Helenice Ferri, 0 concurso €
importante para envolver a comu-
nidade no clima natalino. “A md_a-
de fica mais alegre e a decoracao
estimula o espirito deé confrater-
nizacdo e de festa”.

As inscricoes para 0 concurso de
decoracao natalina estao‘abertas
e podem ser feitas até o dia 30 de
novembro na ACIM. O julgamen-
to sera realizado entre 0s dias 4e

11 de dezembro e a premiacao.

: i de
acontecéra durante NnO dia 14

dezembro.
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R$ 4 milhoes

A campanha “Natal Inga” sera
desenvolvida nos moldes do ano
passado, s6 que este ano sera
maior. "0 numero de empresas e
voluntérios que aderiram foi maior,
assim como praticamente dobrou o
numero de arvores iluminadas”,
afirma Rosangela Donielides,
gerente municipal de Turismo.
Segundo ela, a campanha deve
movimentar em torno de R$ 4
milhGes na cidade e gerar centenas
de empregos.

Entre os diversos projetos
coordenados pela Prefeitura esta-a
chegada de Papai Noel, no dia 24
de novembro, data em que se
inicia a programacao de eventos
natalinos. Ele chegara na praca da
Catedral, onde serao realizadas
varias atividades especiais, como
cantata e auto de Natal, show
pirotécnico e a inauguragao da
iluminagdo de Catedral, que esta
sendo feita pela Copel.

Logo em seguida, acontece a
inauguracao da Vila do Papai Noel,
na Praca Napoledo Moreira da
Silva.

Os trés shoppings da cidade -
Avenida Center, Cidade e Aspen
Park - também estdo preparando
uma programacao especial, com
cantatas e apresentagoes.

O nimero de pragas decoradas
este ano também sera maior. No
ano passado foram duas e agora
serao quatro. Cada uma foi
“adotada” por uma empresa ou
instituicdo, que ficou responsavel
pela decoragdo. A Praga José
Bonifacio, por exemplo, sera
decorada pelo Colégio Platdo, que
utilizara materiais reciclaveis, e a
Praga Raposo Tavares foi adotada
pelo Cesumar.

Shows de diversas bandas
locais e regionais, no centro da
cidade e nos bairros, também
devem atrair um grande publico

nas semanas que antecedem o
Natal.

11O ININD A M A

33



www.acim.com.br

A CIDADE CANGAD GANHOU,
NESTE ANO, UM GRANDE NUMERO
DE NOVOS BARES,
RESTAURANTES E CASAS
NOTURNAS, EMPREENDIMENTOS
QUE ESTAO GERANDO MAIS
EMPREGO E RIQUEZAS PARA A
CIDADE. O MERCADO E
PROMISSOR E TEM
ATRAIDO A ATENCAO DE
EMPREENDEDORES DAQUI
E DE FORA

Nos dltimos meses, se ha uma
coisa da qual o maringaense
nao pode reclamar é de falta de
boas op¢des em termos de bares,
restaurantes e casas noturnas. O
numero de novos empreendimen-
tos neste segmento surpreende,
fruto do crescente interesse de
empresarios em investir na cida-
de nos ramos de alimentacao e di-
VErsao.

Até setembro deste ano, a Se-
cretaria de Fazenda de Maringa
tinha cadastrados 237 restauran-
tes, 12 casas noturnas e 951 ba-
res e lanchonetes. Nos trés gran-
des shoppings da cidade, sé neste
ano cerca de 18 novas empresas
do ramo de alimentacio foram
abertas. Dentre essas, muitas sio
franquias de grandes empresas
nacionais e internacionais, como
€ o caso da Subway e da lancho-
nete Bob’s.

Essas duas grandes multinacio-
nais foram trazidas para a cidade
pelo Shopping Avenida Center,
que, com a expansao da praca de
alimentacao, ests trabalhando
para atrair grandes empresas para
O émpreendimento. “Vamos.atras
do empresario com numeros que
Mmostram o potencial do shopping
€ da cidade” conta Antonio Car-
los Braga Junior, gerente da Em-

Bruna Moreschi

Diversao para uns, hons

-~

KN
RUBENS STORTO, DO JUSC
GARANTE BOM PUBLICO

preendimentos Imobiliarios Inga,
empresa proprietaria do shopping.

Edson Tetsuo Imagawa, dono da
franquia Bob’s em Londrina des-
de 2003, decidiu abrir-uma loja
também em Maringa atraido pelo
crescimento da cidade. “Ja vinha
pesquisando ha um bom tempo o
mercado e Maringa é¢ uma cidade
que esta crescendo bastante”, ava-
lia Imagawa.

O proprietdrio da Subway em
Maringa também ja tem outras lo-
jas da franquia em Londrina. “Pelo
fato de Maringa ter caracteristi-
cas e perfil de consumidor seme-
Ihantes ao de Londrina, assim que
montei as duas lojas 14, comecei a
pensar em irwestir aqui”, conta
Joao Marcos Leiria.
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negocios para

ELINO: GRANDE NUMERO DE FACULDADES

outros

| ]

EMPREGOS

Além dos altos investimentos e
consequente entrada de capital
na cidade, esses novos negocios
também estdo gerando muitos
empregos. O restaurante do gru-
po Puras, o Aspen Garden by Pu-
ras, inaugurado em setembro no
shopping Aspen Park, gerou 47
npyos postos de trabalho. No to-
tal, foram investidos RS 1,3 milhao
no empreeendimento. O grupo,
que trouxe para a tidade o con-
ceito de comida saudavel e sem
conservantes, administra 800 res-
taurantes empresarias em 216 ci-
dades do pais.

Segundo Hermes Gazzola, pre-
sidente do grupo Puras, Maringa
foi escolhida por ser uma das ci-



dades mais importantes do esta-
do. “Numa pesquisa que realiza-
mos, constatamos que existe de-
manda por um restaurante como
0 que montamos aqui”, destaca.

Qutro investimento que tam-
bém ird gerar novos empregos em
breve sdo as novas instalacoes da
choperia Car Wash, cujo ponto tra-
dicional estd sendo reformado e
deve ser inaugurado no segundo
semestre de 2007.

“O Car Wash ira voltar para a
Praca Manoel Ribas, seguindo o
mesmo padrao de antes. Algumas
coisas serao modificadas apenas
para se adequar aos nossos clien-
tes. Investiremos em um lounge,
onde se possa dancar. Também
iremos oferecer pratos especiais
e um sushi bar”, explica uma das
proprietarias, Clélia Cordeiro.

Segundo ela, além dos atuais 96
empregos diretos gerados pela
choperia e pela casa noturna Ni-
ght Club, com as novas instalagoes
sera necessario contratar cerca de
30 novos funcionarios.

MERCADO DA “BALADA”
No ramo da diversao também

marcas & patentes

Bruna Moreschi

EVITE A PIRATARIA! REGISTRE SUA MARCA!

| ®
MULTMA®CAS

desde 1994

Clientela fiel

Apesar de todos esses novos empreendimentos, muitos maringaenses
mantém-se fiéis aos restaurantes mais antigos e tradicionais, que vém
servindo e cativando geragoes. E o caso do Restaurante Aldo, aberto em
1954, com o nome de Cantina Veneziana.

Vindo da Italia, o fundador Aldo Giozet batizou o restaurante
homenageando a regido em que nasceu - Veneza. No entanto, o nome
do proprietario pegou mais do que o escolhido.

“Por ele ter um relacionamento de amizade com os clientes, as
pessoas se acostumaram a dizer: ‘Vamos |a no Aldo’. Por isso, em 1960,
decidimos mudar o nome”, explica um dos filhos do fundador, Aldo Giozet
JUnior, que, junto com o irmado Marco Antonio Giozet, adiministra o
restaurante atualmente.

O empresario acredita que a tradicao do restaurante se deve, principalmente,
a dedicacdo da familia. “Também mantivemos 0s mesmos pratos e 0s mesmos
temperos usados desde o surgimento do restaurante”, explica.

RESTAURANTE ALDG: MESMOS PRATOS E TEMPEROS DESDE 1954 MANTEM TRADICAD

A constituigao de uma empresa perante a Junta Comercial do Estado ou Cartorio,
nao garante a propriedade da expressao marcaria,

tornando-a o alvo de investidas de concorrentes, facilitando a pirataria.

Por essa razao, vimos adverti-los dos sérios riscos que correm,

¢aso nao venham a requerer o registro de marca.

A MARCA E 0 MAIOR PATRIMONIO DE SUA EMPRESA.

PROTEJA-A!!!
Av. Paissandu, 853 | Zona 3
Fone: (44) 3226 3254
CEP: 87050-130 | Maringa | Parana

Calisto Associados

0800 6431626
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tém surgido novidades. Duas ca-
sas noturnas, com publicos bem
distintos, foram inauguradas re-
centemente em Maringa. O Fabri-
ca Rock, aberto em junho, nasceu
para “suprir uma lacuna na noite
maringaense. Existe um publico
que gosta de rock, blues, jazz e
nao tinha aonde ir”, afirma Rodol-
fo Marques Martins, proprietério
do Fabrica Rock.

Segundo ele, em pouco tempo a
casa de shows conquistou um publi-
co fiel. “Ja estamos tendo um retor-
no positivo. Maringd tem potencial
neste ramo, € so investir”, informa.

Outra casa noturna aberta re-
centemente € o Juscelino Acusti-
co Bar. Tendo como carro-chefe a
musica sertaneja e capacidade
para cerca de 500 pessoas, a casa
oferece musica ao vivo todos os
dias de funcionamento, de terca
a sabado.

COMO TER SUGESSO NESTE RAMO?

“Quem trabalha na noite ndo pode ter outro
ramo de atividade. A maioria das pessoas abre
um bar como hobby e esquece que, apesar de
trabalhar com entretenimento, € uma empresa
como outra qualquer. Ndo ha como se divertir
durante o trabalho”.

Clélia Cordeiro, proprietaria do Car Wash, :
ha 20 anos no mercado

Aldo Giozet Jinior, proprietario do restaurante do Aldo,
inaugurado ha 52 anos

Para Rubens Storto, socio-pro-
prietario da casa, Maringa tem
um dos melhores mercados em
termos de vida noturna. “Isso se

deve ao elevado numero de fa-
culdades, o que atrai um grande
numero de jovens para a cida-
de”, argumenta.

[ //
7 4

“Antes de abrir um negdcio, deve-se analisar
bem o mercado e ver em que nicho de

.) atividade se pretende atuar, porque este
segmento é bastante concorrido . A dedicagao
do proprietario é essencial”.

Fotos/Bruna Moreschi

Quer Comprar ou vender um negoc:lo’P Consulte BBN

Economize tempo e dinheiro, temos as melhores negociacoes.
Venda e compra de empresas, avaliagao de negocios e consultoria estratégica.
Negociacao conduzida por profissionais. Divulgacado confidencial e sigilo absoluto.

www.bolsabrasilnegocios.com.br

44 30295309 - 9919-9812
Viaringa - Pr

Bolsa Brasj] Negocios

Sempre um bom negécio
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GRAFICA E EDITORA

\‘ e
A\
E através de tecnologia de ‘
ponta, que a Caiuds investe no v / A\
setor grafico e se diferencia
no mercado, garantindo |
maior rapidez e qualidade aos |
seus servigos gréaficos. A
Caiuds entende seus clientes |
e 0 mercado, por iSso Sempre
busca os melhores meios para
oferecer um excelente servico a
custos que se enguadram ao
orgamento de sua empresa.

Caivds Inova Swl,da)w.

ada - Maringa - PR
ficacaiuas.com.br

Av. Dr. Gastao Vidigal, 2742 - Pq. Lagoa Dour
Fones: |44| 3028-6323 - 3255-3222 - WWW.0"




www.acim.com.br

Hé dois anos, o empresaric II-
son Rezende vem tentando
montar uma equipe de vendas
para a DB1, empresa especializa-
da em desenvolvimento de softwa-
res da qual € socio-proprietario.
Mas, segundo ele, tem esbarrado
em um problema: quem entende
muito de vendas, ndo conhece a
tecnologia tao a fundo como seria
preciso. E vice-versa.

"O dilema € encontrar alguém
com habilidade para vendas, que,
diante do problema do cliente, re-
conheca as solucées que a DB1
tem a oferecer. E que saiba expli-
car a aplicacao da tecnologia no
dia-a-dia da empresa e tirar duvi-
das técnicas na area de informa-
tica”, explica Rezende.

Como nao encontrou o profis-
sional adeauado no mercado,
Rezende mudou de estratégia.
Até o fim deste ano devera esco-
Iher, dentro da prépria equipe da
DB1, um profissional que sera
capacitado para trabalhar com
vendas. Fun¢do que até o mo-
mento € desempenhada por ele
mesmo. “O problema € que isso
me tira um tempo precioso para
tomar decisées, realizar acoes
estratégicas e aproveitar oportu-
nidades", diz.

A Dynamics, empresa marin-
gaense que atua na area de co-
municacdo visual, produzindo fa-
chadas e letreiros luminosos,
também optou por ter especia-
listas na area de vendas. Ha pou-
€O mais de um ano, a fabrica
{briu um departamento comer-
cial em Sao Paulo. As vendas sio
feitas por dois engenheiros civis,
E!oi Cruz e Alexandre Thon, que
5a0 tambeém s6cios-proprietarios
da empresa. :

Eles vendem e acompanham
desde o projeto de engenharia ci-
vil, desenvolvido para cada produ-

RECURSOS HUMANOS I ANA FLAVIA COL

0 desafio de montar

EMPRESARI0S DESTACAM QUE E DIFICIL ENCONTRAR NO MERCADO
PROFISSIONAIS DE VENDAS PRONTOS, COM O CONHECIMENTO TECNICO
QUE MUITOS PRODUTOS E SERVICOS EXIGEM. ESPECIALISTAS
AFIRMAM QUE A SOLUCAO PODE ESTAR NA CAPACIDADE DO
LIDER DE TREINAR O PROFISSIONAL QUE RECRUTA

Bruna Moreschi

DEPARTAMENTO DE VENDAS
R e S P S S R
to, até a instalacao. “Ter no setor
comercial profissionais com co-
nhecimento técnico suficiente
para acompanhar o processo todo
¢ um grande diferencial no mer-
cado”, afirma o engenheiro Mi-
queli Li Puma Junior, socio-propri-
etario da Dynamics, que gerencia
a fabrica em Maringd, junto com
0 socio Méarcio Ambrésio.

Puma. explica que é positivo
para o cliente centralizar no ven-
dedor seu contato com a empre-

REVISTA ACIM Novembro 2006

REZENDE OPTOU POR TREINAR ALGUEM DA EQUIPE PARA O

sa. “Ele ndao quer comprar com
uma pessoa e checar detalhes téc-
nicos com outra. Por isso, o ven-
dedor deve conhecer todo o pro-
cesso”, afirma.
TREINAMENTO INTERNO

Estar bem informado para po-
der dar ao cliente a solucao que
ele precisa € um dos requisitos
essenciais para o vendedor, de
acordo com a psicologa, Elizabe-
te Willemann, que da consulto-




ria e ministra cursos na area de
vendas no Centro de Capacita-
cao da ACIM.

“Aos poucos aquele paradigma
‘se nao deu certo em outra pro-
fissao, vai ser vendedor’ vem
sendo quebrado. Atualmente, 0O
conceito que embasa a profissao
é que o vendedor € um consul-
tor”. Esse papel, na opinido dela,
deve estar aliado as habilidades
proprias da area comercial,
como facilidade de relaciona-
mento, conhecimento da psico-
logia de vendas e das técnicas de
comunicacao.

O mercado exige vendedores
mais profissionalizados, mas Eli-
zabete aponta que a solugao
para formar uma boa equipe esta  iqueL| LI PUWA JUNIOR: VENDEDOR DEVE CONHECER TODOS 0S PROCESSOS DA EMPRESA

nas maos do lider. “Montar equi-
pes é dificil em qualquer area, in- de educar profissionalmente a nos e Externos”, oferecido pelo

clusive na de vendas, porque 0 quem |fecrutot, treinando e de- Centro de Capacitacao da ACIM
lider nao encontrard um profis- senvolvendo”, iembra. para ajudar lideres a transmitif
sional pronto no mercado. E A consultora montou até o cur-  seus conhecimentos para o restan-
sempre dele a responsabilidade  so “Formacao de Instrutores Inter-  te da equipe.

Aicaksl

Bruna Moreschi

REPARAGCOES AUTOMOTIVAS -

- :
®» POLIMENTO 4 ?
s O FUNILARIA SM JURos
NN OM CHEQUE
s O PINTURA * 4

PARCELAMOS

== (QUALIDADE, GARANTIA £ PONTUALIDADE
=}- (PROFISSIONAIS CAPACITADOS

== (MODERNAS INSTALAGOES
+ (sErvico LeVA £ TRAZ

AQUI, VOCE E SEU CARRO SAQ BEM TRATADOS cyiovve vortcommors

aracoes.com.br
R - Fone (44) 3222-3222

www.perfectrep '
Av. Maua, 1648 - Zona 03 - Maringa/P
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RECURSOS HUMANOS |

Segundo Keila Andrian de Melo,
proprietaria da Andrian Recursos
Humanos, o candidato a vende-
dor deve apresentar habilidade de
negocia¢ao, que € o requisito
mais exigido para a contratacao,
mas cabe mesmo ao lider integra-
lo & cultura da empresa. “Faltam
candidatos qualificados, mas
acontece de a empresa dispensar
um excelente profissional por
nao saber recepciona-lo, acompa-
nha-lo ou nao estar preparada
para receber suas novas propos-
tas”, ratifica.

O engenheiro quimico, Cleber
Amorim foi contratado, ha trés
meses, para o setor comercial
da multinacional Air Products,
especializada em gases para in-
dustria, que tem uma unidade
em Maringd. Ele passou por
treinamentos para aliar seu co-
nhecimento técnico a habilida-
de de vender.

Treinar os vendedores também
€ pratica da distribuidora de bebi-
das Adega Brasil. “Quando a equi-
pe€ era menor, eu mesmo acom-
panhava”, diz o proprietario, Gui-
lherme Favero. Hoje nao é mais
assim.

Com o crescimento da empre-
sa e do numero de vendedores -
sao 80 no total - Favero investiy
€m uma estrutura comercial hije-
rarquizada e organizada. Conta
com gerentes e supervisores para
transmitir as metas da empresa a
equipe e acompanhé-la.

“Investimos também em trei-
namentos, que trabalham capa-
Cidade de negociagao, oratoria,
planejamento de vendas e fide-
lizacdo de clientes. Sao requisi-
tos que faltam em muitos candi-
datos a area de vendas”, expli-
ca Favero, ressaltando: “A equi-
P€ que vocé qualifica, se molda
a sua empresa.

www.acim.com.br

Bruna Moreschi

PROFISSAO DE VENDEDOR
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Alternatlva para
se aperfeigoar

A proprietéria da loja de
confecgdes Papoula, Maria das
Gragas Adame, percebeu que
precisava treinar e especializar sua
equipe de 20 vendedoras e trés
crediaristas. Recorreu ao Centro de
Capacitagao da ACIM.

“Passei minhas dificuldades e
necessidades para a consultora, que
fez o treinamento direcionado para
minha equipe”, conta a lojista. "0
curso compensou tanto para
motivar quanto para fortalecer e
aperfeicoar os colaboradores”,
avalia.

Além desses treinamentos
exclusivos, chamados “in company”,
0 Centro de Capacitacdo oferece
mensalmente cursos em diversas
areas. “Todos atendem a
necessidades detectadas entre
associados da ACIM e no mercado
de modo geral”, explica a
coordenadora do departamento,

ELIZABETE WILLEMANN RESSALTA QUE HOUVE UMA QUEBRA DE PARADIGMAS NA

Bruna Moreschi

B
MARIA DAS GRM}AS ADAME: CURSUS I]l]
CENTRO DE CAPACITAGAD DA ACIM PARA
TREINAR EQUIPE

Rosane Rodrigues.

Os cursos tém duracgdo variavel e
sdo realizados sempre a#oite.
Qualquer profissional interessado
pode participar. Para mais
informag0es, basta acessar o site
www.acim.com.br ou contatar o
Centro de Capacitacdo pelos telefones
3025-9636 ou 3025-9632.



Comemoramos a maioridade.
Nosso compromisso é de continuar realizando

com responsabilidade, seguranga e competéncia.
Na hora de contratar gente, fale com a gente!

RECRUTAMENTO E SELEGAO / LIMPEZA E CONSERVAGAO / ADMlNlSTRAC}AO DE PESSOAL
" SERVIGOS COM EMPILHADEIRAS / SERVIGOS TEMPORARIOS/LEI 6.019/74

/13982, 2 Rua Arthur Thomas, 955 Maringa-Pr (44) 3026-2681
recursos humanos e-mail:curriculo@rhexclusiva.com.br

Saiide e Seguranca
do Trabalhador
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METALMECANICA 2006

Mostra revela dinamismo do setor

AREGIAO DE MARINGA E 0 SEGUNDO MAIOR POLO METALMECANICO DO
PARANA, FATO QUE ATRAI ANUALMENTE PARA A CIDADE DEZENAS DE
EXPOSITORES DE MARCAS NACIONAIS E INTERNACIONAIS DO SETOR DE
EQUIPAMENTOS, MAQUINAS E FERRAMENTAS, DE OLHO NO

Realizada de 18 a 21 de outubro
no Senai, parceiro do Sindime-
tal Maringa na realizacao do even-
to, a Metalmecanica 2006 cresceu
quantitativa e qualitativamente
nesta sexta edicdo. Direcionada a
um publico formado por industriais,
chefes e encarregados de producao,
trabalhadores do setor, mas desper-
tando o interesse também de alu-
nos de cursos profissionalizantes e
de engenharia, a mostra foi visita-
da por mais de sete mil pessoas.
Os quase dois mil metros quadra-
dos de espaco reservado aos estan-
des foram ocupados por mais de 50
marcas tradicionais da industria
brasileira e internacional, que
compartilharam a area com jovens
€ promissoras empresas da regiao
de Maringa, hoje o segundo maior
polo metalmecanico do Parans
Em todos os estandes, um SO
foco: muita tecnologia, solugoes
inovadoras que, agregadas

: ( ao par-
que industrial regional vao, grada-
tivamente, modernizando o setor

que congrega atualmente mais de
duas mil industrias e que gera cer-

ca de 15 mil empregos diretos.

NEGOCIOS

Concebida para encurtar distan-
cia entre o industrial da regiao de
Maringa e seus fornecedores de
pecas, equipamentos e servicos, a
mostra teve bons resultados tam-
bém em comercializacio, segundo
0s expositores. Todos atenderam a
um grande numero de empresari-
0s interessados nos produtos eXpos-
tos, 0 que deve resultar em fecha-
mento de negocios futuros.

O crescimento da mostra, que teve
uma programacao paralela de pales-
tras sobre temas como Soldagem de
Manutencao, Usinagem e os desafi-

POTENCIAL DESTE MERCADO

Fotos/René Abade

os da industria metalmecanica na-
cional, ja impde mudancas na orga-
nizacao. Os organizadores anuncia-
ram a disposicao de levar a mostra
para o Parque de Exposi¢oes “Fran-
cisco Feio Ribeiro” em 2007.

Fora dos portdes do Senai, a Me-
talmecanica 2006 também causou
impacto positivo, gerando centenas
de empregos temporarios e contri-
buindo para aquecer a economia
local e regional. O Hotel Deville,
por exemplo, ocupou mais de um
terco de seus quase 150 apartamen-
tos com-o pesseal das empresas
expositoras, sem contar os visitan-
tes que pernoitaram na cidade.
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S SETE MIL PESSOAS
RSN VISITARAM A MOSTRA,
B QUE CONTOU COM A

ll PRESENCA DE
DIVERSAS
! AUTORIDADES NA

| SOLENIDADE DE
ABERTURA (DETALHE)

Restaurantes, empresas €speci-
alizadas em buffet, em eventos e
graficas, entre outros segmentos,
também se beneficiaram com o
movimento proporcionado pela
feira, frisa o publicitario Josimar
Mowra Faria, da Nagcao Propagan-
da. “E impressionante o impacto
da mostra em Maringd”, constata
José Luiz de Oliveira, da JR Stand.

O evento foi visitado por mais de
dez caravanas de empresarios € tra-
balhadores do setor, vindas dos
principais municipios paranaenses,
incluindo Toledo, Guarapuava, Cas-
cavel, Campo Mourao, Londrina,
Apucarana e Paranavai.
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CULTURA EMPRESARIAL

- Vale a pena

ANDRES SEBASTIAN, PUBLICITARIO
EL KILO - ORISHAS

Da ilha de Fidel, o grupo latino Orishas é conhecido por resgatar véarios
géneros da midsica cubana, como a salsa, 0 merengue e a rumba, e
mesclar com o hip-hop. Porém, o grupo sofreu censura em Cuba e, por
isso, desenvolveu seu trabalho na Europa, onde recebeu influéncia da
musica flamenca. El Kilo é o terceiro trabalho do trio, no qual encontra-
mos muitas criticas sociais.

0 OUTRO MUNDO DE MANUELA ROSARIO - MUNDO LIVRE S/A
Com uma levada de samba e punk rock, a banda se diz influenciada por
| Jorge Ben Jor. “O outro mundo de Manuela Rosério” é o quinto CD da

banda que, além de fazer “viajar" com efeitos sonoros, faz pensar
também. Com uma modernidade musical que enriquece nossa cultura, Mundo livre S/A canta temas
interessantes e € um dos precursores do Movimento Manguebeat, considerado um dos mais importantes
desde o Tropicalismo.

Vale a pena

e prémios nos grandes festivais de cinema do

PAULO ALEXANDRE DE QUVE'RA' mundo. Do drama a comédia, o diretor exibe a
PROFESSOR UNIVERSITARIO arte no cinema e consegue emocionar em

todos os sentidos, ja que revela a nobreza e a
complexidade do espirito de um samurai. A
histéria se passa em um vilarejo no Japao do
século XVI, onde moradores sdo atacados por
saqueadores e ajudados pelos samurais.

METROPOLIS - Fritz Lang
(1926)

Considerada a primeira ficcao cientifica do
cinema, Metropolis inspirou varios outros
filmes, como Blade Runner e Matrix. Pautado
pela revolugdo industrial e as vésperas da crise

US SETE SAMURA'S A econdmica de 1929, o diretor aborda o futuro

! sombrio da industrializagao e da mecanizagéo
Ak_lra K}J rosawa (1954) do mundo. Durante a luta entre as classes
0 filme foi classificado como aventura, mas dominante e dominada acontece um romance. 0

transcendeu o género e acumulou varias indicagoes  filme & um marco na historia do cinema.

Vale a pena

|

www.procon.df.gov.br
Um bom canal para conhecer melhor o Cédigo de Defesa do Consumidor, em especial agora que uma decreto
federal vai regulamentar a questao das etiquetas de pregos no pais

www.jangadabrasil.com.br
0 site traz provérbios, lendas, além de MIDIs e partituras de mais de 250 cantigas da tradicao oral brasileira

www.navegueprotegido.com.br
Dicas interessantes que podem ajudar o internauta a navegar com mais seguranca

www.adorocinema.com.br
Para quem é ligado na sétima arte. Ali é possivel conferir sinopses, os filmes mais vistos no Brasil e o
histérico da vida de vérios astros e diretores de cinema. -

www.acim.com.br

Indicagdes para o Cultura Empresarial podem ser enviadas para o e-mail textua|@textualcom.com.pr

———
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VANESSA MALAVAZZI,
JORNALISTA

1000 Gz
LUGARES
PARA
CONHECER

=| ANTES DE MORRER
Al

AT AN

1.000 LUGARES PARA CONHECER ANTES DE
MORRER — UM GUIA PARA TODA A VIDA
PATRICIA SCHULTZ

EDITORA SEXTANTE

752 PAGINAS

Um livro para aqueles que adoram viajar e
conhecer novas culturas. A autora dé dicas
para todos os gostos e bolsos, fornecendo
telefones, sites, e-mails e até a melhor
época para o passeio, destacando o que ha
de especial e imperdivel em cada um dos
roteiros. Caso ndo seja possivel visitar os
mil lugares antes de morrer, ler o livro ja é
um bom comeco para conhecer.

FABIO NOBORU TOMITA,
PROPRIETARIO DA ELETROFONTE

! Gelso Antorlio Pachiéco Fioflo

CURSO DE
DIREITO AMBIENTAL
BRASILEIRO

CURSO DE DIREITO AMBIENTAL
BRASILEIRO
SO ANTONIO PACHECOD FIORILLD
TORA SARAIVA
532 PAGINAS

A Constituicao brasileira dizque todos
tém direito a0 meio ambiente
ecologicamente equilibrado, cabendo
a0 Poder Piblico e a coletividade o
dever de defendé-lo e preserva-lo. Este
livro redne, de forma didética e
acessivel, um estudo sobre o direito
ambiental no Brasil, sendo uma boa
forma, inclusive, para o empresério se
inteirar do que diz a legislag@o.
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Vista a
camisa
certa

UMA BOA E ELEGANTE CAMISA E A
PEGA-CHAVE PARA QUASE TODOS
0S LOOKS MASCULINOS. VALE A
PENA INVESTIR SEMPRE EM
QUALIDADE E NAO EM
QUANTIDADE

Otermo “vestir a camisa” € tao
significativo, que € usado até
para avaliar o envolvimento do co-
laborador com a empresa. E nao é
por menos, porque o simples ato de
vestir a camisa pode falar muito so-
bre a personalidade de um homem.
Quem acerta na escolha mostra ser
bem informado, atualizado e ter boa
nocao de estética. Do contrario, de-
monstra falta de informacao. E
quem precisa de um profissional
desatualizado hoje em dia?

Por ser uma das pecas mais Visi-
veis do look, a camisa merece aten-
cao especial, desde a modelagem ao
tecido, passando pelas cores. E nao
pensem que, por algumas vezes fi-
car por baixo do paleto, blazer ou
jaqueta, nao se deve dar atencao a
‘camisa. Pelo contrario, ela serve de
base para toda boa produgao.

Entdo, é preciso mesmo capri-
char e seguir algumas regrinhas. A
primeira delas € investir sempre em
qualidade e nao apenas em quanti-
_dade. Isso mesmo, melhor ter pou-
cas e boas camisas do que um guar-
da-roupa repleto de inutilidades. .

Quando for comprar uma camt-
sa, nao pense que esta gastando,
mas sim.investindo. Com essa filo-
sofia vocé tera sempre uma peca

DAYSE HESS

adequada a mao. Outra regra €
apostar em uma modelagem atual.

E 0 que é moderno, atualmente,
no setor de roupas mascuiinas € o
conceito de linhas rétas e mais es-
truturadas ao corpo. Nada colado
nem muito solto. Por isso, aposente
qualquer pe¢a que remeta ao estilo
baby look, assim como a camisa
mais larga, com a costura do om-
bro descendo pelo brago.

Escolher cores que combinam
com o tom de pele, que fiquem em
harmonia com a calca, blazer ou
com o terno € essencial. Preste tam-
bém atencao no colarinho: os com
botoes sao mais casuais, use em
ocasioes mais esportivas.

Para um evento mais formal es-
queca os pequenos botoes. Os colari-
nhos com pontas mais abertas pedem
nos de gravatas mais imponentes e

| ————
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Bruna Moreschi //Gentileza: Lacoste

os de pontas fechadas sao ideais para
ocasioes especiais. Vale dizer, ainda,
que as pontas mais bicudas combinam
melhor com um rosto redondo, assim
como as menos bicudas ficam melho-
res em homens com rosto mais fino.

Os punhos também merecem
atencao especial. Principalmente
para guem ainda pensa em usar abo-
toaduras. Esses acessorios ja estao
em desuso, mas podem ser uma boa
0pGao para os mais classicos (ou até
para fazer um estilo mais fashion).
Mas isso s6 em festas de gala. Para o
dia-a-dia, tudo bem com os praticos
botées. Ultimos toques: as listras es-
tao realmente em alta; tons lisos sao
sempre bem aceitos; quanto menor
0 xadrez, mais formal é a peca.

Dayse Hess é jornalista, especialista em
design de moda
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' CURSOS

Informagdes e inscrigges:

] capacitacaol@acim.com.br ou
| pelo fone 44-3025-9640

B ATENDIMENTO
Instrutora: Alessandra Herranz
Data: 23 3 26 de novembro
Horario: 19 4s 23 horas

M coDIGo DE DEFESA DO CONSUMIDOR:
. VERDADES E MENTIRAS
' Instrutor: Danie| M. Ribeiro Campos

. Data: 27 de novembro a 1° de de-
| zembro

Horério: 19 a5 23 horas

M GESTAQ ESTRATEGICA EM
RECURSOS HUMANOS

| Instrutor: Agmar Vieira Jr.
Data: 20 a 30 de novembro

l Horério: 19 s 23 horas

O Ministro da Previdéncia Soci-
al, Nelson Machado, se reuniu com
empresarios no dia 23, na sede da
ACIM. Machado apresentou nime-
ros da Previdéncia, destacando
que, entre dezembro de 1998 e
setembro de 2006, o nL'lmerp de
beneficios previdenciarios e aciden-
tarios no pais subiu 30,8%, pas-
sando de 16,36 milhdes para 21,4
milhoes.

Machado explicou que trés fa-
tores contribuem para que a Prg-
vidéncia venha acumulango _def.l-
cit nos ultimos anos: a diminui-
céo da taxa de fecundidade, que
caiu de 6,2 filhos por mulher em
idade reprodutiva, em 1940, para
2,4, em 2000; 0 aumento da ex-
pectativa de vida, que de 66 anos,
em 1996, aumentou para 71,3
anos, em 2003; e a relagdo entre
contribuintes e beneficiérios, que
aumentou de 1,99 em 1998 para
2,36 em 2005.

Bruna:Moreschi

Ao concluir a apresenta¢ao dos
nameros, Nelson Machado des.
tacou as acdes que vém S€ndo
implementadas para agiliZar o
atendimento e acabar ™M as
fraudes no sistema previdencia.
rio. “Estamos no caminh© Certo,
uma vez que ampliamos © aten.
dimento via internet, defiNiMos
novas normas para as peflglas
médicas e estamos deVO';’.iina,rg a
dignidade para os bene!'“'dros
do sistema”, afirmou.

PREMIO FUNDACIM DE JORNALISMO

Com o tema “Boas praticas d
cial”, foi langado, no mas pass
cim de Jornalismo.

O objetivo da premiacao, que é rea
ceria com a Secretaria Municipal de
Cidadania e com o Sindicato dos Jorn
sionais de Londrina, é desenvolver a ¢
tica da responsabilidade social nos
académicos de jornalismo, estimular o processo de
conscientizacao da populacao sobre o tema e valo-
rizar agbes de responsabilidade social de empre-
sas, instituicdes e voluntarios.

Podem se inscrever ao Prémio profissionais em situa-
¢ao regular perante o Sindicato dos Jornalistas Profissio-
nais de Londrina e académicos dos cursos de Jornalismo,
devidamente autorizados pelo Ministério da Educacao.

Os primeiros colocados em cada uma das modali-
dades da categoria Profissionais (impresso, radio e te-

‘
-

€ responsabilidade SO-
ado, o | Prémio Funda-

lizada em par-
Acao Social e
alistas Profis-
ultura e a pra-
profissionais e
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levisao) receberao R$ 2 mil. O prémio para o primei.ro
colocado da categoria Académicos sera de R$ 1.m|l.
As inscricbes podem ser feitas até 2 de abril de

2007. A solenidade de premiacao esté prevista para o
dia 13 de junho de 2007.

www.acim.com.br
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~ NOVAS FONTES DE ENERGIA

No dia 20 de outubro foi realizado, no Cesumar, o
seminario “Energia: Oportunidades de negécios”. O
evento, promovido pela ACIM em parceria com o Crea-
Pr (Conselho Regional de Engenharia, Arquitetura e
Agronomia do Estado do Parana), reuniu técnicos e
pesquisadores de energias alternativas para discutir
novas fontes renovaveis, como biomassa, hidrogénio
e silvicultura, assim como a viabilidade destas alter-
nativas no mercado.

Durante o seminario também foram abordadas as
varias linhas de financiamento do BRDE (Banco Re-
gional de Desenvolvimento do Extremo Sul) disponi-
veis para empresarios ou agricultores que desejam
investir na drea de energia.

O seminario teve apoio da Associagao de Engenhei-
ros e Arquitetos de Maringéa (AEAM), Associagao dos
Engenheiros Agronomos de Maringa (AMEA), do Sin-
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Bruna Moreschi
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selho de Desenvolvimento Econdémico de Maringa
(Codem), Federagao das Industrias do Paranéa (Fiep),
Instituto para o Desenvolvimento Regional (IDR), Copel,
Universidade Estadual de Maringa (UEM) e Cesumar
(Centro Universitario de Maringa).

. também exporta para a

dicato dos Engenheiros do Parana (Senge-PR), Con-

COPEJEM TEM NOVO
PRESIDENTE

No ultimo dia 29 os conselheiros do Copejem
visitaram as instalagdes da Bosch, situada na
Cidade Industrial de Curitiba (foto). A comitiva (g
foi recepcionada pelo diretor da unidade, Anto- |
nio Russo.

Durante a visita, os integrantes conheceram
0 processo de producdo e o funcionamento da ;;,?:"‘
industria e depois presentearam o diretor da !
unidade com o livro “O Sonho se faz ACIM”,
que conta a histéria dos 53 anos da entidade:

A unidade da Bosch em Curitiba € responsa-
vel pelos Negécios de Sistemas Diesel. O Siste .
ma de Injecdo Diesel permite que 0S motores moy|dos C(?m
este combustivel sejam mais potentes € econdmicos, além

de atender as exigéncias legais. .
A inddstria é a Gnica que abastece o mercado interno, e
Europa, Estados Unidos e Asia. A

unidade da multinacional no Parana emprega cerca de 3.200

funcionarios. _ :
Também no més passado, Osler Colombari assumiu a pre-

sidéncia do Copejem (detalhe). Ricardo Guirado se desli-
gou dapresidéncia por motivos pessoais.
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www.acim.com.br

EMPREENDER
COMEMORA
SEIS ANOS

O Programa Empreender
esta comemorando neste
meés seis anos de
atividades. Criado em 2000
pela ACIM, em parceria com
o Sebrae, o objetivo do
programa € melhorar a
competitividade das micro e
pequenas empresas por
meio da organizacao de
parcerias entre empresarios
do mesmo ramo. Hoje 145
empresas participam do
Empreender, divididas em
13 nuicleos setoriais.

Para comemorar a data,
foram programados trés
dias de atividades
especiais, como rodada de
negocios, palestras e a
apresentacao da peca de
teatro “Corra que o cliente
vem ai”, com o grupo
Lanteri, de Curitiba.

De acordo com o
coordenador e consultor do
Programa na ACIM, Eraldo
Luiz Pasquini, os resultados
t€m sido muito positivos.
“Estamos comemorando o
crescimento das empresas,
que apresentaram melhoria
na gestao. Além disso,
houve aperfeicoamento da
mao-de-obra, melhora no
atendimento e maior indice
de adesdo as novas
tecnologias”, afirma.
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CONVENIO INCENTIVARA A EXPORTAGAO

O Instituto Mercosul e a Caixa Econdmica Federal assinaram um con-
Vvénio de cooperagao para incentivo a exportacado. O convénio € o piloto
do projeto nacional, desenvolvido pela Caixa e pelo Ministério da Indus-
tria e Comércio, que visa a formagao de agentes de comércio exterior.

Além de toda a consultoria e treinamento aos futuros exportadores, o
Instituto Mercosul buscara potenciais clientes no mercado externo e
dara o suporte necessério até que a exportagao se concretize. A parce-
ria prevé, ainda, o treinamento dos gerentes empresariais da Caixa pe-
los técnicos do Instituto Mercosul.

O gerente de negécios internacionais da Caixa Econdmica Federal em
Brasilia, Mario Ricardo Ferreira Maia, esteve presente a cerimonia de
assinatura do convénio, realizada no dia 5 de outubro, na ACIM (foto).

“As micro e pequenas empresas ainda enfrentam muita dificul-
dade, tanto para crescer internamente e no cenario externo. O con-
Vénio dard a oportunidade para que elas possam alavancar seus
negécios também em outros paises”, afirmou o presidente do Ins-
tituto Mercosul, Amaury Couto.

VISITA

O empresério Paulo Pimentel, presi-
dente do grupo GPP, visitou a ACIM em
30 de outubro. O grupo é formado pe-
los os jornais O Estado do Parana e Tri-
buna do Paran e pelas retransmisso-
ras do SBT TV Iguagu, de Curitiba, TV
Tibagi, de Marings, TV Naipi, de Foz
do lguacu, e TV Cidade, de Londrina .
Pimentel lembrou sua trajetéria politi-
ca, como governador e deputadc fede-
ral, e empresarial. Ele criticou o incha-
¢o da administracédo publica e a falta de politicas eficientes para o agronego-
cio, alem de ter afirmado que “ser empresério no Brasil € uma tarefa dificil,
tendo em vista a alta carga tributéria e as leis trabalhistas rigidas”.

Bruna Moreschi
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Fila, sé de onibus para atender vocé.
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Antecipe ja a sua compra de passagens para
feriados, datas especiais ou fins de semana e reserve o seu
lugar nos confortaveis dnibus da Viagao Garcia. F s6 passar no guiché rodoviério,
loja de passagens ou se preferir faga sua compra on-line. E mais répido, prético e muito mais tranquilo.

Com apenas um click ~ www.viacaogarcia.com

A o7 . . C li
voch j4 comega aviajar. Wi “EIINS  GAARCI

Diminuindo Distancias, Aproximando Pessoas

INVESTIGUE. QUESTIONE. VA MAIS LONGE.

A vida nao é sustentada apenas por respostas, mas sobretudo
¥ pelas perguntas que fazemos. O Marista acredita que todo
I aluno pode ampliar suas possibilidades, sua autonomia,

suas escolhas. Transcender. Aulas para a vida. Valores para sempre.

E:‘ | Colégio Marista de Maringa ® (44) 3220-4224 e www.marista.org.br
| . e

| —
a'yﬂ v i l..' )



www.acim.com.br

PENSO ASSIM

RICARDO COSTA DE OLIVEIRA

PERDAS
E GANHOS NA
REPRESENTATIVIDADE
FEMININA

“A MAIOR REVELAGAO NA ELEICAO NO PARANA FOI A CANDIDATURA AO SENADO DE GLEIS|
HOFFMANN, ALCANCANDO QUASE 2 MILHOES E 300 MIL VOTOS”

'As eleicGes de 2006 revella\ram vitérias de mulheres. Pela primeira vez na histria, o Para
tera; u:jna govemadora, Ana Julia Carepa, do PT. O Rio Grande do Sul também terd uma mulher
no Poder Executivo, Yeda Crusius, do PSDB. Também foi eleita Vilma Faria no Ri /

; 0G

Norte, pelo PSB. 5

; A participagdo das mulheres no Parlamento também aumentou. A Camara tera um
numero rgcorde de mulheres, com 46 deputadas, um aumento em relagdo a 2002, quando
foram eleitas 42. A regido Norte contribuiu com quase 30% deste total. Alids, o l’\lorte foi
a surpresa no crescimento da participagdo feminina, com um aumento dé 62,5% na
representacao. En"l 2002 foram eleitas 8 mulheres pela regido e agora foram 13' o que
compgnspu p 51ecresamo da representatividade feminina nas outras regides, que ti’veram
uma diminuigdo de 34 para 33 deputadas. I
200/A ::gg;cllz feminrilna do Norte apresenta o melhor indice de representatividade, com cerca de

o 0s parlamentares eleitos pela regido, indi i 5
i il pela regiao, indice superior em comparacio com outras
Voml:ge,:r;;z)a l:,ouve empat::: foram quatl.'o vagas para cada género, mas as quatro maiores
i mulhem e mu!heres. Naq se pod«le dispensar o avanco das questdes femininas na Amazo-
Exécutivo Ies precisam de politicas publicas particulares, que, muitas vezes, ndo partem do
s Né)eAm geral ocupacAio‘por homens”, revela Janete Capiberibe (PSB), a mais votada no

h Nort c;e e en; Rondoma, 0 recorde de votagdo para a Camara também foi feminino.
Sl E af:,75 /3 dcf ele:toraQo € feminino. No Sul, onde apenas quatro mulheres conse-
o outra e agde 2: fCe?jZ;ra: 0 eleitorado feminino responde por 51,22% dos votos. Sdo Paulo

PR e Cao em que as mulheres n3o foram bem. Foram apenas trés eleitas,

A art’ 2 ~ vy & o I3

eleger:m Flglpt))ar%ao feminina variou muito também entre os partidos. Entre as agremiagdes que
et ; th): dez deputados, o PC do B foi o que mais teve as mulheres prestigiadas: cinco
il lalcoL:nuni/;lg?j l;??r;caGda cdomdunista. O grande destaque feminino foi Manuela Dévila, a
estre _ 0 Grande do Sul, com uma surpreendente a
a'Ga'r:lgaSado e e P votagdo de 271.939 votos,
0 (4 . .

el eﬁn:s?a%nrgeua deputada federal da historia, Dra. Clair, eleitaem 2002, ndo conseguiu se

0 Ticou sem representante feminina na Camara dos Deputados. Para a Assem-

bléia Legislativa fo i
ra ' . =T
€ Rasane, do py, m eleitas Cida Borghetti, do PP; Beti Pavin, do PMDB; Luciana Rafagnin, do PT:

A maior re 5
vela icS fici .
640 na eleiGdo no Parana foi a candidatura ao Senado de Gleisi Hoffmann,

alcancando quase 2 milhg :
€ Um nome duase 2 milhes e 300 mil votos e quase surpreendendo o veterano Alvaro Dias. Gleisi
Entre Osparato futurona politica paranaense. '
ua i ; :
fiore enjpia;’r:;lgzsdpamdos, 0 PSDB foi 0 de pior desempenho na questzo feminina. Os
€putadas, apenas 4,5% da bancada a ser empossada em 2007. O PT

foi um pouco melh <1
7 01, mas diminui R o
Petistas, contra 7 agora, nuluem relagéo a eleigéio passada. Em 2002, foram 12 deputadas

oA votagdo feminina ndo segue o
30% das legendas para mulhere
Paranaense a ser ocupado porelas,

tal::anho das cptas impostas aos partidos, que devem reservar
S. Portanto, ainda ha muito espaco na politica brasileira e

RICARDO COSTA DE OLIVEIRA G
C =,
OSTA DE OLIVEIRA, CIENTISTA POLITICO, PROFESSOR DOUTOR DA UNIVERRIDADE FEDERAL DO PARANA.
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Com 35 anos de experiéncia a Grafica Regente vem se consolidando como umas das
maiores graficas do Parana. E nao é a toa que isso acontece. Toda essa tradigao e reflexo da
qualidade e do conceito da Regente, que a cada dia busca novas tecnologias e tendencias
parafazer sempre 0 melhor para o cliente.

Grafica Regente, tao grande que 0 Parana esta ficando pequeno.

0 PARANA
STA FICANDO
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