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ENTREVISTA 6
0 diretor de Estatistica do
Sinduscon Nor, Claudio Luis
Alcalde, fala sobre os reflexos
do crescimento da construgéo
civil na economia

[}APA 12
E cada vez maior o niimero de
pessoas, inclusive no meio
empresarial, que encontram na
pratica de /obbies uma forma
de fugir do estresse. Muitos
acabam até encontrando novas
oportunidades de negdcio

REFERENCIA 20
ACIM recebe prémio nacional da
CACB com o Observatorio Social,
que chamou a atencao dos
presentes a solenidade de
premiacao

Os telefones de contato dos
entrevistados desta edigao vocé
encontra no portal da ACIM
(www.acim.com.br/guiarevista)
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Estamos prestes a en-
cerrar o ano. Certamente,
2007 foi conturbado, espe-
cialmente no que diz res-
peito aos escandalos na
| politica, que continuaram
povoando O noticiario e
despertando a indignacao
dos brasileiros. Mas tam-
bém foi um ano de con-
quistas, que trouxeram
um alento a atividade empresarial.

A atividade produtiva registrou
certa recuperagao em funcao da re-
ducao, mesmo que timida, das taxas
de juros reais. Mesmo com a postura
do Copom de manter a taxa estavel
nos dois ultimos meses, tudo sinali-
za para uma continuidade da ten-
déncia de queda para o proximo ano.

Em Maringa, 2007 também foi mar-
cado por boas noticias, principalmente
em relacao a geracao de empregos.
A cidade foi a que mais gerou novas
vagas de trabalho, durante trés me-
ses consecutivos, no interior do esta-
do, ficando atras apenas de Curitiba,
segundo dados do Cadastro Geral de
Empregados e Desempregados (Ca-
ged), do Ministério.do Trabalho.

As perspectivas, segundo proje-
coes de economistas, € que a cida-
de feche o ano comi uma marca de
5.500 novos postos de trabalho. Esse
numero nao considera as vagas tem-
pordrias geradas pelo comeércio Vi-
sando as vendas'de final de ano, que
chegaram perto de mil, maior mar-
ca dos tiltimos anos. Houve também
um aumento no ganho do trabalha-
dor brasileiro.

Esses dois fatores impulsionaram o
consime sem, NO entanto, Compro-
meter a politica economica ou 0 con-
trole da inflagao. Segundo uma pes-
quisa realizada pelo Latin Panel (uma
joint venture que reune trés grandes
institutos de pesquisa: o Ibope € as
americanas NPD e TNS), o aumento
da massa salarial fez com que 0s gas-
tos das familias com alimentagao,
bebidas, higiene pessoal e produtos de
limpeza subissem 6%, em média.

Mais um ano que se vai

Em nossa regiao tivemos um ou-
tro fator que contribuiu para o aque-
cimento da atividade economica: o
bom desempenho da agricultura,
em funcao do aumento da produti-
vidade e da recuperacao dos precos
agricolas. O Departamento de Eco-
nomia Rural (Deral), da Secretaria
de Agricultura e Abastecimento do
estado, estima que a safra 2006/
2007 devera fechar em 29 milhoes
de toneladas, um aumento de
21,7% em relacao. safra 2005/
2006, quando foram cuthidos 24
milhoes de toneladas.

Dados do Instituto de Ecornicamia
Agricola, ligado a Secretaria de Ag
cultura e Abastecimento de Sao Pau
lo, mostram que o0s precos dos pro-
dutos agropecudrios registram alta
meédia de 30 %, desde outubro do ano
passado, num movimento de recu-
peracao da defasagem que vinha se
acumulando nos ultimos trés anos.

Setores diretamente ligados ao
desempenho da agricultura, como
o de maquinas, implementos e in-
sumos, registraram crescimento nas
vendas esse ano. Essa melhora no
desempenho da agricultura também
trouxe reflexos positivos para o co-
meércio, especialmente porque em
2006 o setor amargou grande que-
da nas vendas em funcao das altas
perdas da safra agricola.

E claro que ainda nao vivemos a
situagao economica ideal, mas esta-
mos no caminho certo. Vivemos um
momento em que a sociedade preci-
sa se posicionar e cobrar do gover-
no que continue investindo nas me-
didas certadas e que corrija 0S rumos
do que ainda nao esta funcionando.

Um desses pontos € a redugao dos
gastos publicos e, consequentemen-
te, da carga tributdria. Vamos tor-
cer para que, em 2008, cheguemos
mais perto desta meta. E que seja
um ano repleto de bons motivos
para comemoragao.

Carlos Tavares Cardoso,
presidente da ACIM
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1993 ' 1995 1999
O PAM ¢ o 1° plano G O 1° a liberar consultas e O PAM é o 1° a investir
a ter seu Ambulatério exames sem auforizag@o em Medicina Preventiva.
Préprio. prévia. ‘
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2001
A 1° Pediatria 24 horas,
com Pediatras de plantdo
no local é do PAM.

2007 2008

O 1° a langar diferentes O PAM estara sempre
tipos de planos para cada pensando 1° em vocé.
perfil de cliente. Tenha um super Ano Novol!

——

Nosso Atendimento é de Coragéo

Av. Brasil, 4493 - Maringa - PR - wyw.drpam.com.br 44 321 8-‘ 515
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" ENTREVISTA

Bruna Moreschi

A QUE 0 SENHOR ATRIBUI 0

AQUECIMENTO REGISTRADO NO SETOR

DA CONSTRUGAO CIVIL ESTE ANO?

Existem alguns fatores que estao
contribuindo para este aumento de
demanda no setor. Mas 0 que consi-
deramos como o mais significativo
€ a reducao nas taxas de juros. Com
esta reducao, o capital tende a ser
mais produtivo € menos especulati-
vo. Entao, o dinheiro esta vindo para
o mercado e, quando isso acontece,
a primeira coisa que as pessoas pen-
sam em fazer € investir em imoveis,
o que no Brasil ainda € uma decisao
que transmite a sensacao de segu-
ranga para o investidor. Se a taxa
de juros continuar caindo, como
ocorreu em 2007, no proximo ano
provavelmente teremos um “boom”
da construcao civil nunca antes vis-
to no Brasil.

A REDU[}T\U DOS JUROS PARECE SER
UMA TENDENCIA, NAO E?
Sim, € este movimento traz um

‘ CLAUDIO LUIS ALCALDE PoR DIRCEU HERRERO

Construcao civil de!

ESTIMATIVA E DO DIRETOR DE ESTATISTICA

DO SINDUSCON-NOR (SINDICATO DA
INDUSTRIA DA CONSTRUCAO CIVIL DO
NOROESTE DO PARANA), CLAUDIO LUIS
ALCALDE. SEGUNDO ELE, ESSE CRESCIMENTO
8\ E REFLEXO, EM GRANDE PARTE, DO AUMENTO
&Y DO CREDITO E DA QUEDA DAS TAXAS DE

JUROS. NO BRASIL, A CADEIA DO SETOR

W REPRESENTA 13% DO PIB, O QUE
N CORRESPONDE A CERCA DE R$ 181 BILHOES,
E GERA MAIS DE QUATRO MILHOES DE
EMPREGOS DIRETOS E 10 MILHOES DE
INDIRETOS. NESTA ENTREVISTA A REVISTA
ACIM, ALCALDE FALA DOS REFLEXOS QUE O
CRESCIMENTO DA DEMANDA NO SETOR
TRARA PARA A ECONOMIA DE MARINGA

aumento da oferta de crédito, ha
maior disponibilizacdo de dinhei-
ro mais barato, vamos dizer as-
sim, o que leva o consumidor a
decidir investir na casa propria.

ISSO SIGNIFICA QUE 0 SEGMENTO DA
CONSTRUGAD CIVIL QUE VEM
REGISTRANDO O MAIOR AQUECIMENTO

E 0 RESIDENCIAL?

Podemos dizer que a area resi-
dencial € a bola da vez. Basta ob-
servar o que esta ocorrendo no
mercado imobilidrio: a comercia-
lizacao de unidades residenciais
novas tem sido bem maior de que

UNIDOS, CUJA ECONOMIA AINDA
SOFRE 0S REFLEXOS DA CRISE DO
SETOR IMOBILIARIO?

Em relacao a esta questao dos
financiamentos, diferentemente
do que ocorreu com 0S america-
nos, o crescimento aqui € susten-
tavel. Acontece que aqui no Bra-
sil ha uma demanda reprimida e
que ainda nao esta sendo total-
mente atendida. Estamos pre-
vendo um crescimento ainda tao
grande que tememos que a in-
dustria que abastece o setor nao
tera condi¢oes de atender. Ja es-
tamos observando, por exemplo,

de usadas. As pessoas, com mais falta de cimento, fato que trou-

crédito, estao realizando o desejo
de adquirir a casa propria e isso
levou a um aquecimento de de-
manda maior neste segmento.

0 CRESCIMENTO DA CONSTRUGAD
CIViL, BASEADO NO AUMENTO DO
CREDITO, E SUSTENTAVEL? OU PODE
OCORRER COMO NOS ESTADOS

~
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Xe uma elevacao em torno de
12 % no preco da.produto ao con-
sumidor nos ultimos 60 dias. O
receio dos empresarios da cons-
trucao civil € que essa falta de
produtos, com o consequente
aumento de precos, venha a se
estender para outras areas,
como a do aco, do aluminio e de



8 fechar 0 ano com 7% de crescimento

outros insumos. Se isso ocorrer,
comecaremos a ter a volta da in-
flacdo na construcéo civil, E, ai
sim, o crescimento do setor dei-
Xa de ser sustentavel.

EXISTE ALGO QUE POSSA SER FEITO

PARA EVITAR ESSA SITUAGAD?

A Unica coisa seria o consumi-
dor ter em mente que 0 momen-
to é de cautela. Todo mundo
quer ter a casa propria? Mas €
preciso analisar a situacao do
mercado. Por que o crédito cres-
ceu tanto? Porque o banqueiro
quer por o dinheiro no mercado
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antes que as taxas de juros cai-
am ainda mais. E muitas vezes
o consumidor nao analisa este
aspecto, que traria maior ganho
para ele. O consumidor acaba
analisando somente sua neces-
sidade do momento e se conse-
guira pagar o valor da prestacao
do financiamento, sem levar
em conta 0 quanto estara pa-
gando de juros. Agora € 0 mo-
mento de parar, avaliar e fazer
as coisas com calma, sem a an-
siedade que pode transformar o
sonho da casa propria num pe-
sadelo no futuro...

Ao mace simples e sincenas

fodem fazer a difenenca

EXISTEM PESQUISAS QUE APONTAM
QUE HOUVE UM CRESCIMENTO DE 7%
NA CONSTRUCAO CIVIL. ESTE DADO
SE REFERE A ESTE ANO?

Nossa expectativa € fechar
2007 com um indice de 7% de
crescimento no “PIB” da constru-
cao civil brasileira. Na ultima dé-
cada, o PIB do setor ndo cresceu
nem 2% anualmente, enguanto
o Brasil registrava crescimento
de 3 ou 3,5%. Entao, passar de
2% para 7% representa uma ele-
vacao muito grande. NoOs esta-
mos experimentando algo que o
setor nao via ha muito tempo.
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it CLAUDIO LUIS ALCALDE

EM TERMOS DE GERACAO DE EMPREGO

E RENDA, 0 QUE ESTE CRESCIMENTO

DO SETOR SIGNIFICA PARA MARINGA E

REGIAQ?

A construcao civil € um setor
muito importante para a econo-
mia porque gera empregos muito
rapidamente quando ha uma me-
lhora do cendrio. E isso esta acon-
tecendo neste momento. SO que
estamos enfrentando um proble-
ma: como tivemos um crescimen-
to muito pifio do setor na ultima
década, o ritmo da formacao da
mao-de-obra também diminuiu e
agora ndo consegue fazer frente
ao atual momento. Como a cons-
trucdo civil crescia pouco e havia
pouco emprego, esta mao-de-obra
migrou para outros setores, para
procurar outro tipo de trabalho.
Com isso, em algumas areas,
como carpintaria, por exemplo,
faltam profissionais.

ESSA ESCASSEZ DE MAO-DE-OBRA
QUALIFICADA MEXEU COM 0S
SALARIOS DO SETOR?

Sim, hoje nao ha como pagar
apenas o piso da categoria. E pre-
ciso pagar um pouco mais para
manter o quadro funcional. As ci-
dades-polos, como Londrina e Cu-
ritiba, estao passando por este
mesmo problema. Em alguns cen-
tros maiores, como Sao Paulo, Rio
e Brasilia, ja ha falta de mao-de-
obra mais qualificada: ndo ha en-
genheiros para tocar obras.

MESMO COM TANTAS FACULDADES DE

ENGENHARIA?

Sim, pois o ritmo de formacao
da méao-de-obra de um engenhei-
ro, por exemplo, nao acompanha
o ritmo do crescimento da deman-
da da construcao civil. E, além da
formacao, esse profissional preci-
sa ser treinado no mercado... Sao
necessarios pelo menos oito anos

{ (Todo mundo quer ter
a casa propria? Mas
é preciso analisar a
situacao do mercado.
Por que o crédito
cresceu tanto? Porque 0
banqueiro quer por o
dinheiro no mercado
antes que as taxas de
juros caiam mais '

para que ele esteja pronto.

QUAL E 0 REFLEX0 DESTE “BOOM” DA
CONSTRUCAO CIVIL EM OUTROS
SETORES DA ECONOMIA?

A construcao civil reflete a situ-
acao financeira do pais, assim
como acontece com a industria
automobolistica: quando as pesso-
as tém mais crédito, pensam logo
comprar a casa propria e o carro.
O aquecimento da construcao ci-
vil traz reflexos no comércio - as
pessoas querem moveis, eletrodo-
meésticos, roupas de cama, mesa
e banho novos -, no setor da pres-
tacdo de servigos - sao varios os
diretamente ligados a construcao
civil. Enfim, traz aquecimento a
economia de modo geral.

AS OBRAS PREVISTAS NO PAC
(PROGRAMA DE ACELERAGAOD DO
CRESCIMENTO) PODEM TRAZER UM
AQUECIMENTO AINDA MAIOR DO SETOR™
EM MARINGA?

[sso tem gerado até uma certa
preocupacao. O PAC ainda esta
engatinhando € a construgao ci-
vil ja registra esse aquecimento
todo. Tomara que isso tudo nao
signifique algo negativo.

AS EMPRESAS DA CONSTRUGAD CIVIL

| ———
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ESTAO PREPARADAS DO PONTO DE

VISTA TECNICO E GERENCIAL PARA

TRABALHAR NESTE NOVO MERCADO?

As empresas estao preparadas
tecnicamente, mas nao estrutural-
mente. Nos ultimos anos, houve um
processo que chamo de “canibali-
zagao” das empresas do setor.
Como nao havia demanda para que
as empresas se mantivessem estru-
turadas, elas acabaram enxugando,
terceirizando servico, se desfazen-
do de equipamentos que ficavam
encostados no patio. Hoje elas nao
estao preparadas estruturalmente
para esse aumento de demanda.
Entdo, ja se percebe que ha muita
gente correndo atras do tempo per-
dido, todo mundo tentando se re-
estruturar para se adequar ao novo
momento.

EM MARINGA, AS OBRAS PUBLICAS
TAMBEM TEM CONTRIBUIDO PARA
MOVIMENTAR 0 SETOR?

Ha um aumento das obras pu-
blicas na regiao, especialmente
em Maringd, como a construgao
de escolas, obras no setor viario
da cidade, o Parque do Japao. E
em novembro houve o lancamen-
to de um grande pacote de obras
do governo estadual na area de
educacao. Quando as obras do
PAC chegarem por aqui — sao, na
maioria, obras de infra-estrutura-
havera uma movimentagao ainda
maior deste segmento.

AS OBRAS DO NOVO CENTRO TAMBEM TEM
SID0 FUNDAMENTAIS PARA ESTE BOM
MOMENTO VIVIDO PELO SETOR, NAO?
Sim, o Novo Centro é hoje o
grande canteiro de obras de Ma-
ringa, nao s6 em termos de infra-
estrutura - como a viabilizacao do
rebaixamento da linha férrea na
altura da avenida Tuiuti — mas
também nas obras particulares,
com a construcdo de muitos edifi-
cios residenciais e comerciais.

4

~



ofazgmoS
¥ os outros felizes,

Que esse sentimento
seja uma pratica
constante em
nossas vidas
em cada dia
de 2008
2009, 2010...

Feliz Natal!
Um 2008
ado.

RIZZO 44 3025-4283

Em 2007 a Viagdo Garcia cencretizou grandes objetivos, sempre pensando %
no seu bem-estar. Adquiriu novos Onibus, langou o Garcia Express e ainda incluiu o'
Doble Class - 6nibus com poltronas leito-cama e executivo - nas viagens de Maringa
para o Rio de Janeiro e Campinas. Todo este investimento & para que, em 2008, \
tranquilidade, conforto e seguranga acompanhem
vocé nas nossas viagens.

Horario de Saida:
3 ~ Maringa - Campinas: 22h15 { ,
y  Maringd - Rio de Janeiro: 19h00 {8

WWW.viacaogarcia.com =S
d Compre sua passagem on-line e ENCOMENDAS RAPIDAS
“ pague com cartdo de crédito GA R C' A :

Sua Encomenda com hora marcada,

Dimigindo Distancias, Aproximando Pessoas de Rodoviaria para Rodoviaria.
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CAPITAL DE GIRO
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PAM EM SARANDI

No dia 8 de novembro foi inaugurada a filial do PAM em
Sarandi, composta por um escritério de vendas e um ambulaté-
rio proprio, o IMI — Instituto de Medicina Integrada - com atendi-
mento em diversas especialidades médicas.

Na ocasido também foi langado o PAM Light Metropolitano, o
plano de saude do Hospital Metropolitano, que é resultado da
solida parceria existente entre o PAM e aquele hospital.

O evento foi prestigiado por empresarios de Sarandi e Maringa,
diretores, parceiros e colaboradores das duas instituicoes.

A placa inaugural foi descerrada pelos diretores das instituicoes
parceiras: Paulo Lima, Eliane Franqui Barbiero e Carlos Alberto Ferri.

NOVA DIRETORIA

~ A nova diretoria do Siva-
mar (Sindicato dos Lojistas
do Comércio Varejista de
Maringa e Regiao) foi em-
possada no Ultimo dia 28,
tendo na presidéncia o co-
merciante Amauri Donadon
Leal, da Vidrofix, que subs-
tituiu Adilson Emir Santos.
| O evento, realizado no
s \10inho Vermelho, reuniu
autoridades — entre elas o vice-governador, Orlando Pessuti —
liderancas empresariais e politicas de Maringa e regiao.

Um video foi exibido aos presentes com um balanco das
acoes realizadas pela diretoria presidida por Adilson Emir
Santos, entre elas a reforma e modernizagdo da sede da en-
tidade, a consolidacdo da base territorial do sindicato — que
engloba 19 cidades — o estreitamento das relacdes com 0
Sistema Fecomércio-PR, além de diversas campanhas, pro-
mogoes e treinamentos, realizados em parceria com entida-
des como ACIM, Sebrae, Sesc e Senac.

————
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GVT EM CIANORTE

Cianorte € a mais nova cidade paranaense
a contar com produtos e servicos de teleco-

- municacoes da GVT. A empresa esta presen-

te em 25 municipios do Parana.

A estrutura de atendimento da GVT come-
¢a com capacidade instalada de 2.640 linhas
telefonicas digitais e 1.100 acessos de banda
larga, que receberam investimentos da ordem
de R$ 2,2 milhdes.

“Cianorte € uma cidade-referéncia no Bra-
sil como pdlo da industria de confeccoes que
tem forte desenvolvimento e requer servigos
de telecomunicacgdes de alta qualidade, co-
modidade e preco justo”, afirma o gerente da
GVT na regiao, Paulo Roberto Teixeira.

Por falar em GVT, a empresa foi tema de re-
cente reportagem da Revista Exame. Sob o titu-
lo “A pequena que incomoda”, a matéria clas-
sifica a empresa como “0 caso de maior suces-
so da telefonia brasileira na Bolsa de Valores”.

Segundo a revista, as acdes da GVT sao as
mais valorizadas do setor, com alta de 108%
— seu valor de mercado equivale a 66 vezes
seu lucro, um recorde mundial.

MARCO'S fiimrla tho i

PREMIACAO NACIONAL

A Anima Comunicacao recebeu, no més
passado, em Brasilia, o Grande Prémio
Central de Outdoor. 2007, pela campanha
criada para.a Marco’s Boutique de Pao, mar-
cando a Temporada do Morango.

A campanha foi considerada a melhor
de outdoor do Brasil e a agéncia ganhou
Ouro nacional na categoria.

A campanha concorreu nas etapas regi-
onais e na nacional, com trabalhos de todo
0 Brasil, e ficou entre os trés finalistas da
categoria padrao e do Grande Prémio Cen-
tral de Outdoor 2007.



ADUBO ORGANICO

As empresas Incoa, de Maringa, e
Organopar, de Cruzeiro do Sul, ambas do
Mesmo grupo, sao as primeiras da regiao
a trabalhar no segmento de adubo orgéni-
Co. A Incoa desenvolve esse adubo ha 25
anos, para a aplicagao em grandes e pe-
quenas culturas.

Diferentemente do adubo quimico, o or-
ganico nao prejudica o solo, proporcionan-
do, segundo o engenheiro agronomo da
Incoa, Luiz Flavio Monteiro Porto, maior
aeracgao, retencao de umidade, forneci-
mento de macro e micronutrientes e mais
condigdes de vida microbiana.

Esse tipo de adubo é desenvolvido a
partir de restos de folhas, cascas de arvo-
res e de outros materiais organicos dispo-
niveis na natureza. Ecologicamente corre-
to, favorece o bom desenvolvimento e o
crescimento rapido das plantas.

VESTIBULAR DE ENGENHARIA
E NO CEIT MARINGA

NOVAS INSTALAGOES

No altimo dia 29 de novem-
bro o CEIT — Centro de Enge-
nharia e Inovagao Tecnologica
- inaugurou suas instalacoes
na avenida Parand, esquina
com a Jodo Paulino, no Novo
Centro, em Maringa. ‘Estive-
ram presentes diversas auto-
ridades, entre elas o prefeito
Silvio Barros, que enfatizou o
espirito empreendedor dos diretores do CEIT, destacando que iniciati-
vas assim representam um enriquecimento para a regiao, além de uma
ferramenta importante para a geracao de mao-de-obra qualificada.

Falando em nome do corpo diretivo da entidade o diretor geral do
CEIT, Luiz Ricardo da Cunha, destacou os cursos oferecidos na area
de engenharia, que atendem o perfil da demanda regional. Também
valorizou a parceria firmada com a Universidade de Uberaba, a Uniube,
entidade com 18 mil alunos presenciais e 12 mil a distancia, certificadora
dos cursos do CEIT. As aulas ja comegaram nas primeiras turmas de
Engenharia Civil e Elétrica e Produgao Sucroalcooleira. O vestibular de
verao para novas turmas aconteceu em 9 de dezembro.

mbpropaganda com.br

CIVIL - ELETRICA - AMBIENTAL - COMPUTACAO E PRODUCAO

Av. Parana, 1118
Maringa - PR
3029.4500

CREDENCIADA
PELO MEC
Portaria n® 1071

Faca sua Inscricao

www.ceit.com.br
Provas - 09 de Dezembro

Certiﬁsagéo
60
UNIUBE

19472007 « Investindo em Fducagia ¥ T "}

I\CEIT

c:ntro de Engenhaﬂ- e

EBUCACHO A DISTANCIA

~
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| REPORTAGEM DE CAPA

0S HOBBIES TEM SIDO CADA VEZ
MAIS PROCURADOS PELOS
EMPRESARIOS COMO FORMA DE
ALIVIAR O ESTRESSE DA VIDA
MODERNA. EM MARINGA, MUITOS
DELES ENCONTRAM EM ATIVIDADES
QUE VAO DO FUTEBOL A CULINARIA
UM MOMENTO
EXCLUSIVAMENTE
RESERVADO PARA O
PRAZER. HA OS QUE
GOSTARAM TANTO DA
ATIVIDADE ESCOLHIDA, QUE
FIZERAM DELA UMA BOA
OPCAO DE NEGOCIO

édicos e psicologos sao unani-

mes em afirmar que o lazer e
fundamental para manter o equi-
librio fisico e psicologico. O prazer
€ elemento essencial na vida do ser
humano, mas, em funcao do ritmo
frenético da vida moderna, este
fato acaba sendo esquecido.

Para reverter essa tendéncia
contemporanea, um numero cada
vez maior de pessoas tem busca-
do se dedicar a atividades praze-
rosas, ou seja, a fazer o que real-
mente gostam. E isso esta acon-
tecendo também entre empresa-
rios e executivos, que tém dedica-
do parte do tempo livre para hob-
bies em grupo ou sozinhos.

E uma forma de fugir do estres-
se e dos problemas do dia-a-dia.
Como nao podia deixar de acon-
tecer com pessoas que tém espiri-
to empreendedor, muitos encon-
traram, nessas atividades, oportu-
nidades de negacio.

Apesar de ser uma pratica total-
mente voltada ao lazer e a descon-
tracao, muitos empresarios de Marin-
ga encaram seus hobbies como com-
promissos inadiaveis. Em muitos gru-
pos, ha regras para a participagao e,

Bruna Moreschi

MURILO GATTI
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em alguns casos, até punicoes para
quem nao leva a sério a assiduidade.

“O associado que falta no saba-
do, sem avisar, automaticamente
nao pode participar do jogo de fu-
tebol na semana seguinte. Tera de
estar presente no campo, mas nao
podera jogar”, relata o proprieta-
rio da Dupaula Brinquedos e da
Casa Pedagogica, Sérgio Pedro
Gerhardt, que € presidente de uma
associacao que reune 40 empre-
sarios e profissionais liberais para
jogos de futebol todas as semanas
(leia box na pagina 15).

EXPERIENCIAS DE VIDA
Proprietario da Casas Ajita, o
empresario Carlos Ajita também
mantém um CoOmpromisso com
um grupo de aproximadamente
12 empresarios pescadores. Ha
mais de duas décadas, Ajita viaja

e ———
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uma vez por ano com eles para
pescarias em diferentes pontos do
Brasil e da América do Sul. “Fica-
Mmos mais ou Menos uma semana
pescando. Fomos dois anos segui-
dos para o Paraguai e, em 2007,
estivemos na Argentina. Para
2008 um novo COmMpromisso ja
estd marcado, vamos pescar em
algum lugar da Bacia Amazonica.”

Normalmente, 0 grupo passa a
semana inteira num barco, no rio g,
assim, aproveita para desfrutar de
outro~hebby de alguns integrantes.
“Além de pescar, gostamos de pre-
parar os peixes”, diz Ajita,que tam-
bém € cozinheiro e um dos funda-
dores do Maringa Cookery Club, que
ha 13 anos reune mensalmente em-
presarios maringaenses dentro da
cozinha (leia box na pagina 16).

As viagens de pescaria, segun-
do Ajita, além da diversao da ativi-



CARLOS AJITA PESCA UMA VEZ POR
ANO COM GRUPO DE EMPRESARIOS,
UM HOBBY DE DUAS DECADAS

8runa Moreschi

dade em si, trazem experiéncias de
vida interessantes. “Em Paso de la
Patria, na Argentina, existe uma
lei de protecao ao corimba. L4, eles
nao consomem € nao permitem a
pesca deste peixe para 0 consumo.
Basicamente, a.gente pesca e sol-
ta, mas eles permitem que se tra-
ga um exempiar de cada espécie,

como dourado cu pintado”, conta.
PAIXAO POR QUADRINHOS
“Eu sonhava em trabalhar

numa banca de revistas so para
ler gibis”, revela Aparecido Ferrei-

A PAIXAO POR GIBIS DE FARQESTE LEVOU APARECIDO FERREIRA A ABRIR 0 PRGPRID NEROCID

ra, que ha 41 anos é proprietario
da Banca Faroeste, na esquina da
avenida Sao Paulo com a rua Jou-
bert de Carvalho. “E preciso gos-
tar muito da atividade para ficar
aqui, sozinho, num espaco peque-
no, por todos esses anos. Quando
comecei, onde € o shopping Ave-
nida Center, existia s6 um terre-
no baldio. Eu vi a lanchonete aqui
da esquina trocar de dono nove
vezes”, conta.

Ferreira sempre foi fa dos gibis
de faroeste. Ele tinha uma colecao,
formada desde a infancia, que foi
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vendida quando abriu a banca, na
década de 1960. “Tenho ainda uns
200 exemplares, que datam de
1956 a 1970 e que comprei ha uns
20 anos de um colecionador. Ado-
ro ler e também assistir filmes de
bang-bang, aqueles classicos do
faroeste, que dificilmente vao apa-
recer novamente.”

Assim como os filmes, conta
Ferreira, os quadrinhos de faroes-
te também ficaram mais raros.
“Atualmente existe apenas o
‘Tex’, que comegou a ser publica-
do nos anos 1950 e até hoje sai
com o mesmo traco da época. E o
unico que ficou.” Mas o0s atuais
campeoes de vendas entre os qua-
drinhos, segundo ele, sao os que
trazem historias dos personagens
de Mauricio de Souza, como a
Monica e o Cebolinha.

“Tem vendido melhor do que os
personagens da Disney. Isto € um
orgulho para a gente. Quem diria
que um brasileiro iria conseguir su-
perar a Disney, que nos anos 1970
fez tanto sucesso?”, comemora.

MEXENDO COM PEDRARIA E MICANGAS, CAROLINA
CORREA DESCOBRIU UM BOM NICHO DE MERCADO

ENTRE PEDRAS E MICANGAS
Ha cerca de nove anos,
Carolina Murchie Moraes
Correa, que acabara de mu-
dar para Maringa, trabalha-
va como vendedora numa
loja de shopping. Em casa,
nas horas de folga, comegou
a transformar micangas e
pedrarias em bijuterias.
“Eu usava o colar no tra-

quando sabiam que era eu
quem fazia, encomenda-
vam uma peca. De repen-
te, as pessoas comegaram
a ligar para minha casa e
assim comecei na ativida-
de”, lembra.

Atualmente, Carolina € pro-
prietaria do Emporio Ca’cau,
que vende acessorios para
montagem de bijuterias, e do Clube
Ca’cau, que comercializa os acesso-
rios prontos.

A oportunidade, lembra, veio
com o aumento da clientela. “Nao
dava mais conta, porque foram
aumentando os pedidos e eu tinha
o trabalho no shopping. Procurei
uma socia, a Ana Cldudia, e abri-
mos a primeira loja.”

E foi a socia quem percebeu o
potencial do nicho de mercado.
“Em Maringa so6 havia uma loja e
as pessoas tinham que esperar ate
uma hora e meia na fila para com-
prar. Meu marido me emprestou
o dinheiro e conseguimos abrir a
primeira loja. Foi um sucesso. For-
mava filas de mulheres interessa-
das em comprar.”

Carolina nao imaginava que o
gosto por micangas e pedraria vi-
ria a se tornar uma profissao. “Era
um hobby mesmo, gostava de fa-
zer, mas nao sabia que tinha esse
dom. Além-das bijuterias, gosto de
produzir caixinhas com pedrarias.
De usar micangas, cristais. Gosto
de inventar”, diz.

REVISTA ACHM Dezembro 2007
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balho, as pessoas viam e,

Bruna Moreschi

AEROMODELISMO

O jovem empresario Fernando
Pereira Camacho, 27 anos, come-
¢a a trilhar um caminho semelhan-
te ao de Carolina. Ele acaba de inau-
gurar a loja Hobby Sport e passa a
apostar, ainda mais, no hobby como
profissdo. “E o meu primeiro nego-
cio. Sempre fui apaixonado por avi-
des e aeromodelismo, em geral.
Sempre tive vontade de praticar,
mas nunca houve oportunidade. Em
agosto do ano passado, surgiu essa
chance”, conta.

Nesta época, ele comegou a
comprar pecas de aeromodelismo
diretamente dos fabricantes € a
revender, pela internet, sob enco-
menda. “Seis meses depois, perce-
bi que havia vendido mais de 400
pecas de um unico produto. Com
essas vendas online, constatei que
era um grande negocio” Junto com
0 novo negocio, surgiu também a
oportunidade de praticar o hobby,
cuja paixao vem da infancia.

A novidade no mercado nacional
do aeromodelismo, segundo Cama-
cho, sdao os modelos elétricos. “Ha
uma tendéncia de crescimento na
venda desses modelos. Quando o
motor é movido a combustao, a pra-
tica do aeromodelismo fica um pou-
co mais cara, porque utiliza um com-
bustivel especial”, explica. I

CAMACHO: OPORTUNIDADE DE PRATICAR
SEU HOBBY E, AO MESMO TEMPO,
TORNAR-SE EMPRESARIO




qQ

Melhor

Sahado é dia “sagrado” para holeiros

Ha cerca de dez anos, 0 jogo
de futebol no sabado é
considerado “sagrado” para um
grupo de aproximadamente 40
pessoas. “Participo desde 1996
desta associacdo e, no sabado em
que ndo consigo ir, parece que nao
tem final de semana. Deixamos
outros compromissos para ter esta
disponibilidade”, relata o
empresario Sérgio Pedro Gerhardt,
proprietario da Dupaula
Brinquedos e da Casa Pedagdgica,
que é presidente da associagao
formada pelo grupo de boleiros.

Todos pagam uma mensalidade
para custear o aluguel do campo e
as sobras sao guardadas para
fazer uma grande festa anual com
as familias. “No més passado
tivemos um churrasco com mais
de 150 pessoas,” conta.

Para Gerhardt, o futebol com
0s amigos é um 6timo remédio
contra o estresse. “Diria que
trabalho a semana inteira
pensando no sabado e, chegando
la, esqueco de tudo. A gente se

eschi
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desliga totalmente dos problemas. E
extremamente gratificante.”

0 grupo é formado por
empresarios, profissionais liberais,
autonomos e trabalhadores das mais
diversas areas. “E uma reuniao
importante, porque la a gente pode
falar sem medir as palavras. Todo
mundo é igual, do servente de
pedreiro a um grande industrial. E
jogamos para valer, quem estiver
ruim, leva bronca mesmo”, relata o
vice-presidente para
Desenvolvimento de Bairros da ACIM

UM FINAL DE ANO

COM MUITA FESTA, PRESENTES

E NENHUMA SURPRESA
DESAGRADAVEL PRA VOCE.

Grupo Preserve

3026 8919

ALARMES MONITORADOS | MONITORAMENTO DE IMAGENS (CFTV)

SERVICOS ESPECIAIS | LIMPEZA E CONSERVAGCAO
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0 GRUPO DE BOLEIROS TEM REGRAS DEFINIDAS E A ASSIDUIDADE E LEVADA A SERIO
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e proprietario da metaltrgica
Gradecon, Oscar Conchon.

Para 0 empresario, mais que
um hobby, o futebol permite ao
grupo ter uma atividade fisica
freqliente. “Dou muito valor
porque ninguém convida uma
pessoa de 50, 60 anos para jogar
futebol. S6 tendo uma turma,
mesmo. E um compromisso sério.
La esbravejamos, falamos,
gritamos, mas todo mundo
respeita todo mundo e segue as
normas”, conta Conchon.
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No Maringa Cookery Club sdo
eles quem mandam na cozinha.
Formado ha quase 15 anos, o grupo
se retine mensalmente em torno das

| panelas para apreciar uma boa

! comida. Os integrantes literalmente
pdem a mao na massa. E muitos dos
17 membros também sao
apreciadores de um bom vinho.

“E um encontro de empresarios
misturado com hobby. Ao mesmo
tempo, € um lazer e uma atividade
social, um espago para troca de
idéias. Nas reunioes as conversas
fluem de forma amigavel e
descontraida”, relata o atual
presidente do Cookery, Hugo
Fujiwara, proprietario da
construtora Entecco.

Nos encontros mensais
participam apenas os homens. "Em
maio fazemos um encontro com a
participacdo das familias e,
esporadicamente, colaboramos com
entidades preprando jantares
beneficentes”, conta.

Os encontros ndo tém data e
local fixos e, cada més, um
integrante fica encarregado de
cozinhar e convidar mais um ou dois

Uma esportista que descobriu a arte

Apbs muitos anos como professora
[ de educacdo fisica, técnica de
basquete e, depois, como
coordenadora de escolas, Rosane
Carnielli Mukai, a Tutti Mukai, decidiu
mergulhar no mundo das artes
plasticas. O “namoro” comegou ha dez
anos, com os primeiros estudos, e ha
sete a pintura em tela passou a ser o
foco da vida profissional de Tutti.

“Nao consigo viver da arte, ainda.
Mas tenho certeza que vou
conseguir”, diz, com o otimismo e com
a mesma forca que a levaram a
estudar muito para aprimorar o
talento que herdou da familia de
artistas. "Meu avo era pintor de
interiores de igrejas e minha mae,

www.acim.com.br

Quando a cozinha é lugar de homem

Bruna Moreschi

companheiros para
ajudar. “Quem cozinha
escolhe os pratos e,
entdo, arrecadamos o
dinheiro necessario
para a compra dos
ingredientes.”

Outrointegrantedo | %
clube, Valdecir de
Britto, diretor
administrativo e
financeiro da Dama
Veiculos, conta que,
quando foi convidado .

= N~
?;;f;gﬁﬁggmw VALDECIR DE BRITTO: COMPROMISSO MENSAL INADIAVEL
ndo entendia nadade ~ COM AS PANELAS
cozinha. “S¢ sabia fritar ovo. Mas o
Ajita me incentivou e disse que
bastava ter interesse. Gostei da
culinaria e, de vez em quando, fago
pratos para amigos que gostam de
bacalhau e peixe. Mexer com panelas
ajuda a gente esquecer um pouco as
atribuigdes do dia-a-dia”, diz.

Britto conta que participa de outros
grupos de empresarios cozinheiros.
“Tem, por exemplo, o Clube do
Macarrdo, do qual a familia inteira
participa. No total, fago parte de

quatro clubes que se retinem todos
0s meses. Sao amigos que
freqlientam uns as casas dos outros
para bater papo e beber um bom
vinho.”

O empresario revela, ainda, um
outro hobby que veio a reboque da
cozinha. “Gosto de ir ao
supermercado e ficar bisbilhotando
0 que tem de novo em matéria de
comida, petiscos e temperos e,
quando viajo, procuro restaurantes
diferenciados para conhecer mais.”

bordadeira. Hoje em dia sinto que me
comunico com o mundo através da
arte.”

0 ano de 2007 foi muito bom para
Tutti Mukai, que viu trabalhos seus,
retratando cenas de Maringd, serem
levados como lembranca por visitantes
vindos de Leiria, em Portugal, e de
Kakogawa, no Japdo. “Gosto muito de
pintar cenas da cidade, principalmente
as arvores, que me fascinam. Todas
sdo muito diferentes umas das outras
e muito simbolicas.”

O que no comego era um hobby,
aos poucos, em razéo de uma maior
entrega pessoal e das premiagoes e
mengoes honrosas recebidas em saloes
de arte do Parana, esta se

Bruna Moreschi
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A ARTISTA PLASfIEA TUTTI MUKAI DECIDIU
INVESTIR PROFISSIONALMENTE NA ARTE

transformando num negacio. “Vou abrir,
até o final do ano, um ateli€, na
avenida Prudente de Moraes. Aqui, em
casa, tenho que montar e desmontar
tudo para trabalhar. No atelié vai ficar
bem melhor”, aposta.

REVISTA ACHM Dezembro 2007
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Aventuras pela
terra roxa

Proprietério da empresa Audio
Photo, Silas Augusto Bueno Moreira
gosta mesmo € de cair na terra. Os
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tombos fazem parte da rotina dos >l ;’/ '@Q A
apreciadores da pratica de trilha com PRI ; { v
motos ou quadriciclos. TS . N S
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O empresario acredita que s6 em Dy

sl . scd
Maringd existam mais de 500 ] = Qf’
motoqueiros amantes deste esporte 3 s A
de aventura, que ndo tém medo de ' ) SILAS MOREIRA AFIRMA QUE A PRATICA DE
estradas e trilhas de terra. "Cansa o conhecem. Como uma cachoeira que TRILHA “CANSA 0 CORPO E DESCANSA A
corpo e descansa a cabega”, resume. visitamos, em Marialva. Ja rodei muito ¢ ABECA”

Silas Moreira, que pratica o a Regido Metropolitana de Curitiba, a

esporte desde 1980, participa da Serra do Mar. Vi paisagens lindas”, diz. ajudou 0 empresario a lidar com
“Turma do Zerao", que quase todos 0s Um dos atrativos do esporte, seqgundo  situagdes inusitadas em meio ao transito
sabados, as 14 horas, utiliza 0 Ginasio  Moreira, € 0 companheirismo entre os da cidade. “"Consegui escapar de muitos
de Esportes Chico Neto como pontode  participantes. “N&o ha rivalidade. Eum acidentes pela pratica, agilidade e
partida para as aventuras. esporte em que, se um motoqueiroatola,  maleabilidade adquiridas na prética de
“Conhecemos lugares que poucos 0 outro vem para ajudar.” O hobby ja trilhas”.

G E Guarda e Gerenciamento
Eletrénico de Documentos

Praticidade, rapidez e a mdxima seguranca

Espaco fisico climatizado, totalmente seguro,
monitorado 24 horas por dia.

A mais avangada tecnologia em guarda e
gerenciamento eletronico de documentos (GED).

» Central de Digitalizacao

* Documentos digitalizados disponiveis através do
sistema GED on-line

» Capacidade de acervo para 20 milhées de documentos
« Vigilancia 24 horas por dia

* Ambiente climatizado

* Mecanismos anti-fungos e anti-dcaros

* Sistema de prote¢ao contra incéndio

* Expurgo de acordo com tabela de temporalidade

Avenida Mandacaru, 2738 - CEP 87083-240
Maringa - Parana - Fone: (44) 3029-8212
www.elfconsultoria.com.br

el automacao
® € consultoria
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COMENDA AMERICO

MARQUES DIAS

Honraria maxima da ACIM €
entregue a Adriano Valente

0 EVENTO, REALIZADO NO DIA 22 DE NOVEMBRO, REUNIU AUTORIDADES, EMPRESARIOS E PIONEIROS DA CIDADE,

CONTEMPORANEOS DO HOMENAGEADO. A GESTAO ARROJADA E EMPREENDEDORA DO EX-PREFEITO
DE MARINGA FOI DESTACADA DURANTE A CERIMONIA

A entrega da Comenda Ameérico
Marques Dias ao ex-prefeito
Adriano José Valente, no dia 22 de
novembro, foi marcada pela emo-
cao e pelo resgate de um pedaco
da historia de Maringd. A comenda
€ a honraria maxima concedida
pela ACIM a personalidades que
tenham prestado servicos rele-
vantes a entidade, a economia do
municipio e a classe empresarial.

Entre as autoridades presentes,
o prefeito Silvio Barros; o vice-pre-
feito Carlos Roberto Pupin; o depu-
tado federal Ricardo Barros; o de-
putado estadual Dr. Batista; o tenen-
te Antonio Lage, do 5° Grupamento
de Bombeiros de Maringa; o coro-
nel Antonio Rodrigues, diretor da

-Penitenciaria de Maringa; a major

Aldilene da Rocha, subcomandante
do 4° BPM de Maringa; o delegado-
chefe da 92 SDP, Antonio Brandao
Neto.

Alem de liderancas empresari-
ais, representantes de entidades
de classe, amigos e familiares do
homenageado, participaram da
cerimonia dez ex-presidentes da
ACIM: Américo Marques Dias (pri-
meiro presidente da entidade),
Ariovaldo Costa Paulo, Emilio
Germani, Ermelindo Bolfer, Atair
Niero, Alcides Siqueira Gomes,
Luiz Julio Bertin, Massao Tsukada,
Pedro Granado Martinez e Hélio
Costa Curta.

Foi a segunda vez que a ACIM

Bruna Moreschi
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ADRIANO VALENTE, NUM GESTO DE CARINHO, BEIJA O SIMBOLO DA
COMENDA AMERICO MARQUES DIAS

entregou a Comenda, em 54 anos
de historia. O primeiro homena-
geado foi dom Jaime Luiz Coelho,
Primeiro Arcebispo de Maringa.
A cerimoOnia foi aberta com a
exibicao de um video sobre a tra-
jetéria de Adriano Valente, que foi
prefeito de Maringa entre 1969 e
1972 e deputado federal, por duas
legislaturas, entre 1975 e 1982.
Valente realizou importantes obras
para a cidade, como a implantacao
da Universidade Estadual de
Maringd; a criacao do Parque do
Ingd; a construcao do quartel do 4°
Batalhao de Policia Militar e parte
do quartel do Corpo de Bombeiros.

———
REVISTA ACIM Dezembro 2007

Também teve atuagdo decisiva na
conclusao das obras da Catedral.
O presidente da ACIM falou do
orgulho da entidade em entregar a
Comenda a Adriano Valente. “Esta
homenagem da ACIM € uma forma
de_relembrar a.comunidade que
Maringd nao seria o0 que € sem o
trabalho de homens como o senhor”.

-

POLITICA PERIGOSA

O prefeito Silvio Barros lembrou
diversos fatos historicos, que uni-
ram a trajetoria politica de sua fa-
milia a Adriano Valente. “O senhor
passou a prefeitura para 0 meu pai
(Silvio Magalhaes Barros) e deu a




ele a honra de inaugurar o novo
paco municipal. Em 1974, ingres-
sei na Faculdade de Engenharia,
aquela que Paulo Pimentel conce-
deu a Maringa, a seu pedido, a uni-
ca que faltava para que a cidade
pudesse ganhar sua universidade”.

Dom Jaime Luiz Coelho fez ques-
tao de parabenizar a ACIM “porque
€ a entidade que esta descobrindo
o valor dos pioneiros e deixando,
para os que virao depois, a lem-
branca do valor desses homens”.

Adriano Valente emocionou 0s
presentes com relatos de sua expe-
riéncia na administracdo do muni-
cipio naquela época, “em que 0s re-
CUrsos eram €scassos € era preciso
administrar com o que tinhamos”.
Ele também lembrou que as dispu-
tas politicas eram perigosas.

O ex-prefeito sentiu na propria
pele o perigo: “Quando perdi a
eleicdo, alguns achavam que de-
veriam destruir os que estavam na
oposicao, algo proprio da paixao
politica. Um bando tentou colocar
fogo em minha casa. Eu e minha
familia fomos salvos pelo ‘coronel’
Haroldo, que era delegado na épo-
ca, e que se pos na frente da mul-

Bruna Moreschi

tidao, acabando com o protesto”.

Adriano Valente também fez
questao de lembrar que sempre pro-
curou administrar com a visao de
que “a cidade deve ser construida
para o0 homem. NGs, e tantos outros
que vieram depois, conseguimos
construir uma Maringd assim, hoje
uma referéncia para o pais”.

A solenidade teve apoio das se-
guintes .lempresas: Shopping Cida-
de, Usina Santa Terezinha, Imobi-
liaria Silvio Iwata, Grafica Regen-
te, Sérgio Yamada Computacao,
Runapel Office Storfl GVT e Hotel
Bristol Metropole.

(44) 3028 - 0123

ERF - PCP - SISBAR

ATUAL

GISTEIMAS

———m—
REVISTA ACHIM Dezembro 2007
——

DOM JAIME LUIZ COELHO E AMERICO MARQUES DIAS ENTRE

No¢s TemoO

AMERICO

Bruna Moreschi

¥
UM MOMENTO DA FAMILIA:
ADRIANO VALENTE E 0S FILHOS

sitam de Grandes Solucées 7

Vocé so pode ter certeza dos
resultados de sua empresa,
se tiver as ferramentas certas
para gerenciar seu negdcio.

Que todos seus prajetos se

tornem realidade.
Feliz Natal e Prospero 2008.
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GESTAO PUBLICA

GIOVANA CAMPANHA

Com Observatorio Social, ACIM
ganha prémio da CACB

0 PROJETO DESPERTOU O INTERESSE DE VARIOS GESTORES DE ASSDCIAGﬁES COMERCIAIS, INCLUSIVE DE UMA COMITIVA
DE EMPRESARIOS CATARINENSES QUE ESTEVE EM MARINGA NO MES PASSADO. A ACIM CONCORREU COM
OUTROS DEZ PROJETOS, APRESENTADOS POR ENTIDADES DA REGIAO SUL

Pela segunda vez, a ACIM ga-
nhou o prémio Associacao Co-
mercial Referéncia, concedido
pela Confederacao das Associa-
coes Comerciais e Empresariais do
Brasil (CACB). Desta vez, foi o Ob-
servatorio Social que levou a en-
tidade a conquistar o prémio, en-
tregue em 9 de novembro, duran-
te o 17° Congresso CACB, que
aconteceu em Florianopolis. A en-
tidade foi premiada pela primeira
vez em 2003, com o Programa de
Orientacao ao Estagio (Proe), hoje
desenvolvido em 14 estados.

Concorrendo com outros dez
projetos da regiao Sul, o Observa-
torio recebeu elogios da platéia
durante a apresenta¢ao. Tanto
que uma comitiva formada por 40
pessoas de seis cidades catarinen-
ses - inclusive quatro prefeitos -
aproveitou a vinda a Maringa, no
meés passado, para conhecer o fun-
cionamento do Observatorio, cuja
sede fica na ACIM.

O presidente da ACIM, Carlos Ta-
vares Cardoso, que recebeu o prémio
ao lado de Eduardo Araujo, represen-
tando o Observatdrio Social, ficou
impressionado com a repercussao.

“No final do evento, varias pes-
soas nos procuraram querendo
mais informagoes para implantar
o Observatorio em suas cidades”,
conta Cardoso.

COMO FUNCIONA
Criado pela ONG Sociedade Eti-

NOV /2007

CARLOS TAVARES COM 0 PREMIO, LADEADO POR CONSELHEIRAS DO ACIM MULHER, EDUARDO
ARAUJO (ESQUERDA) E ARDISSON AKEL, PRESIDENTE DA FACIAP

camente Responsavel (SER), com
apoio da ACIM, o Observatorio So-
cial conta com uma equipe de vo-
luntarios treinados pelo Tribunal de
Contas da Unido para fiscalizar li-
citagbes municipais. Em menos de
um ano de trabalho, o drgao auxi-
liou na reducdo em cerca de 30%
dos gastos publicos e trouxe uma
economia de mais de RS 9 milhoes
para o municipio de Maringd.

A apresentacao feita durante a
premiacao da CACB apontou
exemplos de irregularidades en-
contradas em licitacoes analisa-
das, como uma aquisicao de pen-
tes plasticos.

Numa licitagao para compra do
mesmo item, em 2006, a empre-
sa vencedora cobrou RS 4,75 por
unidade. Ja este ano, com 0 acom-
panhamento do Observatorio, o
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produto custou aos cofres publicos
RS 0,98. Resultado: a Prefeitura
abriu procedimento administrati-
vo para apurar responsabilidades.

Também foram encontradas
outras irregularidades, como espe-
cificagao inadequada dos produtos
em editais, lotes com tipos de pro-
dutos diversificados e controle de
estoque insuficiente.

Para coibir esse tipo de pratica,
diversas mudangas foram implan-
tadas pela Prefeitura apos as in-
tervencoes do Observatorio, como
a instalacao de uma sala de licita-
coes aberta ao publico e convite
as empresas perdedoras das lici-
tacoes para participar do recebi-
mento do produto.

Recentemente, o Observatorio
Social passou a atuar também na
Camara Municipal de Maringa.
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COMPORTAMENTO

desenvolvimento tecnologico

alcou a producao em larga es-
cala a um patamar tao elevado
que, produtos que ha poucos anos
eram considerados bens duraveis,
passaram a ser descartaveis.
Exemplos? Eletroeletronicos por-
tateis, como radios-relogios, tele-
fones sem fio, especialmente os
produzidos na China e que inva-
dem o mercado mundial sem res-
peitar fronteiras.

Contrariando esta tendéncia
moderna, diversas empresas ain-
da encontram nichos de mercado
para atuar com reformas. Os con-
ceitos de preservacao ambiental,
hoje em alta, sao grandes aliados
desses empresarios, na medida
em que, reformando um produto,
0 consumidor estara evitando o
acumulo de lixo na natureza.

Além disso, ha pessoas que nao
concordam com o ritmo frenético
de consumo dos descartdveis. A
professora do Departamento de
Ciéncias Sociais da UEM (Univer-
sidade Estadual de Maringa), Eide
Sandra Azevedo Abreu, escreveu
um livro sobre o tema, intitulado
“O reparo de objetos no tempo do
descartavel”. Por meio das entre-
vistas que realizou, percebeu que
éxiste certa recusa de alguns usu-
arios em se adequar a velocidade
que o mercado busca imprimir ao
consumo dos produtos.

Segundo a professora, muitas
pessoas estao valorizando mais a
durabilidade e o significado espe-
Cial de determinados produtos.
"Os usuarios estabelecem um tipo
de relacao com os objetos que re-
jeita a voracidade do consumo.”

Ela diz que, apesar de ser mui-
to forte a tendéncia contempora-
nea de tornar as coisas cada vez
Mais descartaveis e de se desva-
lorizar as habilidades e as energi-
as humanas empregadas na pro-
ducdo, a demanda pela reforma

Bruna Moreschi

Reformar ainda e
um bom negocio

EM PLENA ERA DOS DESCARTAVEIS, EMPRESAS SOBREVIVEM
REFORMANDO PRODUTOS. E NAO SAO POUCAS. DAS MAIS TRADICIONAIS
AS QUE TEM UMA NOVA PROPOSTA, ELAS CONQUISTAM UMA
CLIENTELA QUE BUSCA NAO SO A ECONOMIA, MAS QUE SE
PREOCUPA COM O CONSUMO SUSTENTAVEL

REFORMAM

ou pelo conserto ainda resiste.
“Preservam-se nao apenas obje-
tos, mas um modo proprio de se
relacionar com eles e também as
habilidades e qualificagdes dos
profissionais que realizam ativida-
des de reparagao.”

CUSTO-BENEFICIO

Marcelo Graciotto, proprietario
do Hospital do Ténis X6 Xulé, esta
no mercado ha 12 anos e diz que
atualmente as pessoas procuram
esse tipo de servico em virtude dos
altos precos dos ténis de qualida-
de. “A maioria do¢ que nos procu-
ram quer economizar.”
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GRACIOTTO E EQUIPE: CLIENTES TEM UM CARINHO ESPECIAL PELO TENIS E POR ISSO

O

Bruna Moreschi

CELSO E 0 SOCIO CRISTIAND LOPES:
NEGOCIO PASSADO DE PAI PARA FILHO



Ele destaca um comportamen-
to curioso de seus clientes. “Mui-
tos preferem reformar porque o
calcado ja esta amaciado e adap-
tado ao pé. Existe até um certo
carinho pelo ténis que os acompa-
nhou- em muitos momentos”, res-
salta o empresario.

E a procura pelos servigos presta-
dos pela empresa é grande. Graciotto
diz que conserta de 30 a 35 pares de
calgados por dia. Além de oferecer
a reforma, a empresa também lava
€ higieniza. “Se tem chulé ou algu-
ma bactéria, a gente elimina.”

A cabeleireira Ligia Silva Marcon
reconhece a importancia dos
reformadores e acha que sai mes-
Mo mais barato reformar. “As vezes
o calgado ainda esta bom, € confor-
tavel. Entdo, vale a pena reformar.”

Celso Aparecido Lopes Junior,
sécio-proprietario da Eletro
Sodigas, faz reformas num ramo
um pouco diferente. Além de fo-
goes, aquecedores a gas € eletro-
domésticos, ele conserta panelas.
Ha 25 anos trabalha nesse seg-
mento, atividade que herdou do
pai. “A reforma envolve a ques-
tdo da confianca na qualidade do
produto que a pessoa tem nas
maos.”

Lopes lamenta apenas a baixa
que este mercado sofreu com a
concorréncia dos produtos impor-
tados. Além de ter reduzido a de-
manda das reformas, muitas ve-
zes o conserto de um aparelho
importado fica mais dificil por nao
existir pecas disponiveis.

O empresario destaca que a
afetividade € um dos motores
que impulsionam esse segmen-
to. “Muitos clientes que nos pro-
curam ganharam as pecas no ca-
samento ou tém do de jogar
fora. Entao, existe um valor sen-
timental. Por isso, reformam,
mesmo que seja para deixar
guardado”, completa.

Reforma com estilo

A modernidade chegou até
mesmo no setor de reformas. As
empresas que oferecem o servico de
repaginagao do velho jeans surrado
estdo fazendo grande sucesso entre
os consumidores, independente dos
novos langamentos.

Muita gente pode até pensar que
reformar um jeans é apenas tingi-lo.
Mas o servico agrega muito mais,
como um toque especial e
diferenciado com a aplicagao de strass
e de uma estonagem mais moderna.

Luciana Gadelha, proprietaria da
Restaura Jeans, uma franquia de
Santa Cruz do Sul, no Rio Grande do
Sul, esta nesse mercado ha apenas
quatro meses e estd bastante
satisfeita com a demanda. A
empresa realiza diversos servigos,
como tingimento, conserto, costura,
faz renovacao de couro e ainda tem
lavanderia.

Bruna Moreschi

JULIANO DUTRA E LUCIANA GADELHA,
DA RESTAURA JEANS: REPAGINANDO A
VELHA CALCA

Luciana ressalta que muitas
vezes as pessoas desconhecem a
importancia do conceito de reformar’
ao invés de descartar. No caso do
jeans, ressalta, “é possivel ter uma
peca nova, sem causar impacto no
meio ambiente.” '

Ser sapateiro é fazer historia

Os sapateiros sempre fizeram
parte da historia dos brasileiros e
sao verdadeiros artesaos. Ainda
hoje, muitos mantém uma
clientela figl.

Amarildo Garbo é proprietario da
Sapataria Garbo, que fica em pleno
centro da cidade. Esta nesse
endereco ha 22 anos. Quando o
cliente entra, encontra sapatos no
balcdo, nas prateleiras, quase nem
sobra espaco. Tudo isso demonstra o
quanto a profissao de Garbo
continua em alta.

Satisfeito com o seu trabalho, o
sapateiro diz que a quantidade de
servico so tem aumentado. “A
pessoa compra um sapato e perde o
taquinho do salto ou a sola. Para
comprar um novo, fica mais caro. E
o conserto fica bem feitinho, bonito”,
orgulha-se.

O sucesso de uma sapataria

Bruna Moreschi

. AMARILDO GARBO: 22 ANOS ATENDENDO
NO MESMO ENDEREGO

depende muito do servico realizado.
“Quando conhece um bom sapateiro e
tem o habito de vir sempre ao mesmo
lugar, a pessoa prefere reformar a
comprar um novo”, afirma.
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LUAU DO COPEJEM

GIOVANA CAMPANHA

Julio Bertuci Neto recebe Prémio

A ENTREGA DA PREMIAGAD
ACONTECEU DURANTE 0 LUAU
DO COPEJEM, REALIZADO
PELO TERCEIRO ANO
CONSECUTIVO. O
EVENTO REUNIU 350
PESSOAS

Pelo terceiro ano consecutivo, o
Copejem (Conselho do Jovem
Empresario da ACIM) realizou o
Luau de fim de ano, que desta vez
teveé uma novidade: a entrega do
| Prémio Jovem Empreendedor ao
engenheiro civil Julio Bertuci
Neto, da Bertuci & Garcia Enge-
nheiros Associados e Bertuci Cons-
trucoes Civis.

Julio Bertuci Neto foi escolhi-
do por uma comissao julgadora
composta por representantes de
sete entidades, incluindo a ACIM,
entre trés nomes mais votados.
Os pré-requisitos para ser esco-
Ilhido eram ter até 35 anos e atu-
acao empresarial de destaque no
altimo ano.

A festa, realizada no Giardino
Eventos - que foi decorado com
tochas, flores e iluminagao especi-
al -, reuniu cerca de 350 pessoas,
entre empresarios e autoridades.

O Luau comecou com um desfile
de roupas, bijuterias e lingerie. De-
pois, foi exibido um filme sobre a
historia e principais acoées do Cope-
jem e em seguida aconteceu a ceri-
monia de entrega da premiacao.

Um video com depoimentos de
amigos, familiares, socio e ex-pro-
fessores de Bertuci Neto foi apre-
sentado para que os presentes
pudessem conhecer mais detalhes
da vida do homenageado.

O presidente do Copejem, Os-
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ler Colombari, em seu discurso,
ressaltou que foi “uma honra con-
ceder o primeiro Prémio Jovem
Empreendedor a Julio Bertuci
Neto”.

UM GRANDE VENDEDOR
O presidente da ACIM, Carlos
Tavares Cardoso, lembrou que
“teve o prazer de conhecer Julio
quando ele ainda era crianca e
que voltou a vé-lo anos mais tar-
de, ja como um profissional res-
peitado”.
Cardoso destacou o espirito

Bruna Moreschi
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empreendedor do homenageado,
citando que foi dele a iniciativa de
retomar as obras de um centro
comercial parado ha mais de dez
anos, onde atualmente estdo sen-
do finalizadas as obras do shop-
ping Mandacaru Boulevard. “Ele
buscou investidores e acreditou
que o projeto era viavel. Uma das
maiores qualidades de Julio € jus-

DESFILE DE MODAS E ATRAGOES
COMO ENGOLIDORES DE FOGO
DERAM UM CLIMA ESPECIAL A FESTA




tamente ser um grande vende-
dor”, disse.

Nao habituado a participar de
eventos na sexta-feira a noite, por
questoes religiosas, o prefeito Sil-
vio Barros ressaltou que abriu uma
excecao devido a causa: a home-
nagem a Bertuci Neto. Barros tam-
bém destacou o espirito empreen-
dedor do homenageado e sua atu-
acao em trabalhos voluntarios.

No momento da entrega do pré-
mio, Bertuci Neto, emocionado,
ressaltou: “Sempre acreditei que
poderia contribuir com a melho-
ria do bem-estar das pessoas, aju-
dando-as a realizar sonhos, que
poderia somar com meus colegas
de profissao, contribuir com o de-

Jovem Empreendedor

senvolvimento de Maringa e ter
uma familia unida. O homem € a
medida dos seus sonhos”. Ele de-
dicou o prémio a memoria do pai,
que faleceu em 1999, e agradeceu
a Deus pela “fé inabalavel”.

O Luau do Copejem teve O pa-
trocinio da Adega Brasil, Manda-
caru Boulevard, Carolina Vitoria,
Cesumar, Consolit, Construtora
Bertuci & Garcia, Convicto Jeans,
Dias Bike, Hejos Nogami, Hotel
Bristol, Ligia Louro, Lowgucar, Luz
Forte, Madame Lulu, Maringa Fo-
gos, Meber Shop, Parana Fer, Peu-
geot, Recco Lingerie, Teluria, Mar-
tinelli Advocacia, Somassa, Aqua-
norte, Panini Terraplanagem e
Loja da Casa. |

y.

OSLER COLOMBARI FALOU EM NOME DO
COPEJEM, DESTACANDO A HONRA DE ESTAR
PREMIANDO JULIO BERTUCI NETO

Bruna Moreschi

Bruna Moreschi

-
MESMO RARAMENTE PARTICIPANDO DE
EVENTOS AS SEXTAS-FEIRAS A NOITE, 0
PREFEITO SILVIO BARROS FEZ QUESTAD DE
COMPARECER A HOMENAGEM A BERTUCI NETO

Racionalize espaco,
consulte um marceneiro.

www.guiademarceneiros.com.br
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MEIO AMBIENTE

PRODUTOS FEITOS COM MATERIAIS
RECICLADOS OU NATURALMENTE
SUSTENTAVEIS ESTAO CHAMANDO A
ATENGAO DE EMPRESAS E DO
PUBLICO EM GERAL. OS
EMPRESARIOS QUE
INVESTIRAM NESTE NICHO
DE MERCADO SE MOSTRAM
OTIMISTAS EM RELACAO A
PRODUCAO E VENDAS

preocupac¢ao com a vida no pla-

neta tem ocupado o centro dos
debates de governos e ONGs. Este
fato tem levado a sociedade a re-
pensar o modo de produgao e con-
sumo. Neste contexto, muitas em-
presas transformaram a preocupa-
¢ao com a preservacao do meio
ambiente em negocios sustenta-
veis, criando produtos que fazem
sucesso no mercado pelo diferenci-
al de ser ecologicamente correto.

Um exemplo € a grife de rou-

~ pas Osklen, cujo lema € “Ser eco-

I6gico sem abrir a mao de ser
Jashion”. Com base nesta idéia, a
empresa trabalha apenas com
matérias-primas essencialmente
naturais e organicas.

Um dos projetos da marca foi
reunir diversas empresas do Bra-
sil que trabalham com materiais
sustentaveis e artesanais para dis-
ponibilizar seus produtos a estilis-
tas. Esta sociedade recebeu o
nome de E-fabrics (leia box).

A fiacao artesanal Casulo Feliz,
de Maringd, faz parte deste gru-
po. Glicinia Setenareski, designer
da empresa, conta que o E-fabrics
trabalha somente com organiza-
coes que desenvolvem materiais
sustentaveis agregado ao artesa-

VANESSA BELLEI

Negocios ecologicamente corretos

| s

Bruna Moreschi
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GLICINIA SETENARESKI, DA CASULO FELIZ: PROJECAO NACIONAL
COM OS PRODUTOS NATURAIS E SUSTENTAVEIS

-, ¢

} ) ’ 3
W ’ f
1 [ ] "

nato brasileiro. “O proprietdrio da
Osklen, Oskar Metsavaht, uniu
varias fabricas que trabalham na
linha natural sustentavel. Os esti-
listas associados passaram a con-
sumir os produtos que essas em-
presas fabricam”.

Ela conta que a primeira edicao
do SP Fashion Week deste ano con-
tou com roupas desenvolvidas a par-
tir desses produtos. “A idéia é passar
esta concepcao de paz e sustentabi-
lidade também através das roupas.
E possivel ser um ambientalista nos
detalhes”, explica.

Ha 20 anos no mercado, a Ca-
sulo Feliz nasceu com base no tri-
pé bem-estar humano, natureza,
trabalho justo e sustentavel. “Ne-
nhum material utilizado pela em-
presa afeta o planeta. Primeiro
porque a seda € um produto orga-
nico, que tem um perfil auto-sus-

j REVISTA ACHIM Dezembro 2007

tentavel. Também nao compra-
mos fibras que nao sejam organi-
cas”, conta Glicinia SetenareskKi.

Um produto que atraiu os estilis-
tas do E-fabrics foi a seda rustica
produzida pela Casulo Feliz. “Depois
de trés anos enterrado, o material
vira adubo. Todo o tingimento é
vegetal, nao agride a pele, além de
ser um produto superatual no mun-
do da moda”, diz Glicinia.

BONS NEGOCIOS

Outra empresa que aliou 0s ne-
gocios com a preservagao do meio
ambiente € a EcoAtitade, que pro-
duz brindes e material impresso
para eventos com matéria-prima
reciclada. “Sempre me preocupei
muito com a questao ambiental e
percebi que, com pequenas atitu-
des, podemos fazer a diferenca.
Também percebi que esta preocu-
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pacao ambiental poderia se tornar
uma oportunidade de negocio”,
conta a diretora e idealizadora da
EcoAtitude, Celestina Crocetta.
Entre os produtos desenvolvidos
e fabricados pela EcoAtitude estdo
pastas, crachas, blocos de anota-
¢oes, convites, folders, cartazes e
brindes corporativos. Papéis, plas-
ticos e embalagens Tetra Pak sao
alguns dos materiais utilizados
para a fabricacao dos produtos.
Celestina lembra que quando a
empresa iniciou suas atividades em
Maringa, ha quatro anos, a aceita-
¢ao nao foi das melhores. “Ha qua-
tro anos as pessoas ainda viam o

reciclado como um produto inferi- -

or. Mas, com a utilizagao destes pro-
dutos por grandes empresas, este
conceito comegou a mudar. Hoje a
aceitacao esta bem maior”.

A camiseta ecoldgica produzi- -

Bruna Moreschi
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da pela Torch Malhas também
levou tempo para ser bem aceita
por empresas € pelo publico em
geral. O produto € composto de
50% de fio de poliéster ecologi-
co, produzido a partir de garra-
fas Pet, e 50% de fios de algodao.
“As garrafas sao processadas para

CELESTINA
CROCETTA, DA
ECOATITUDE:
BARREIRA DA
REJEICAD
VENCIDA COM A
ADESAO DE
GRANDES
EMPRESAS

se transformar em fibras, depois

em fios, que sao transformados

em malha”, explica o diretor da
Torch Malhas, Miguel Fuentes
Salas. Os fios sdao produzidos em
Maringa, pela Cocamar.

Miguel conta que as empresas
tém dado preferéncia a esta ma-

Sua equipe de vendas com tudo
que precisa na palma da mao.

SISTEMA DE AUTOMACAO DE VENDAS

SISTEMAS DE GESTAO

www.cerprosoft.com.br
~ Tel.: 44 3031-5024
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lha diferenciada, devido ao apelo
ecologico. “Este produto tem mai-
or valor agregado, porque contri-
bui com o meio ambiente e tam-
bém com o social, gerando empre-
gos”, diz o diretor.

A qualidade e a durabilidade das
camisetas ecoldgicas, segundo
Miguel, sao maiores. O custo €
cerca de 10% maior que o das ca-
misetas tradicionais. “Mas 0s re-
sultados sdo compensadores. A
camiseta ecolégica gera uma ca-
deia de beneficiados”, afirma
Sala. Hoje a Torch vende o produ-
to para todo o pais.

Os fios de poliéster ecologico
fabricados pela Cocamar comeca-
ram a ser produzidos ha cinco
anos, como alternativa de produ-
¢ao. “Queriamos sair um pouco da
venda so6 de fios de algodao. Tive-
mos a proposta de uma empresa
para testar esta fibra, vimos que
rendia bons fios € demos inicio a
produgao”, conta a gerente co-
mercial de fibras da Cocamar,
Elaine Leite.

Assim como os exemplos ante-
riores, a aceitacao do produto no
inicio nao foi das melhores. “Foi
so no final do ano passado que

Bruna Moreschi

“A CAMISETA ECOLGGICA GERA UMA CADEIA
DE BENEFICIADOS”, RESSALTA MIGUEL SALAS

comecamos a ter uma procura
maior. Entidades e empresas pas-
saram a pedir o fio ecologicamen-
te correto”, conta Elaine. A pro-
ducao, hoje, chega a 85 toneladas/
mes, o que corresponde a 10% da
producao mensal da fiacao da co-
operativa.

EXCELENCIA EM PROFISSOES DA SAUDE

Inscricoesianertas

Provas!09/:12/01

0 novo luxo

O projeto do E-fabrics comegou
em 2000, na propria Osklen,
ganhando autonomia no ano
passado. Atualmente a iniciativa € s6
um brago da organizacao E-brigade,
movimento de informacdo e
sensibilizagao ambiental.

Integram o grupo empresas que
desenvolvem materiais naturais ou
reciclados que levam menos tempo
para se decompor no meio ambiente,
como seda, |a e algodao organicos,
malha PET, sementes e couro de
tilapia.

A idéia do E-fabrics € mostrar que
essas matérias-primas ecoldgicas
podem ser transmutadas em belas
criagoes pelos estilistas. Porisso o
grupo adota o lema “Ser ecoldgico
sem abrir mao de ser fashion”.

Oskar Metsavaht, proprietario da
grife Osklen, prefere definir a
tendéncia como “o novo luxo”. Ele
explica que o “E” traduz a reunido de
“earth, enviroment, education &
energy”. A etiqueta E-fabrics nao é
uma certificagdo, mas uma iniciativa
com pretensao de ganhar vida e
propagar-se culturalmente como
vanguarda de sustentabilidade e

tecnologia de moda.

~ Av, Colomho, 9727 - Km 130 - CEP 87070-810 - Maringa - Parana
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A Santa Casa, hospital das familias de Maringd e regiao, agradece a todos os Anjos que nos
acompanharam na missao de cuidar da saude das pessoas em 2007. '
Feliz Natal e um 6timo 2008!

Santa Casa
De 30 /11/ 07 a 31/01/08 na praca da Catedral de Maringa. de Maringa




Uma aposta na estabilidade
do servigo piblico

NO BRASIL, A CULTURA DE VALORIZAR 0 EMPREGO PUBLICO E ANTIGA E A CADA ANO FAZ CRESCER 0 SETOR DE
CURSINHOS PREPARATORIOS. MESMO COM SALARIOS MENORES DO QUE HA ALGUNS ANOS E COM O FIM DE
ALGUNS BENEFICIOS, A CARREIRA AINDA ATRAI MUITA GENTE

Salario acima da média do mer-
cado, apesar de ja nao ser tao
alto como ha alguns anos, esta-
bilidade no emprego e outros be-
neficios que normalmente nao
sao oferecidos na iniciativa pri-
vada, como aposentadoria com
o valor do ultimo salario recebi-
do e direito a licencas remune-
radas de tempos em tempos. Es-
Ses sao os principais atrativos do
emprego publico, que, desde a
eépoca do Brasil Império, atrai
uma boa parcela dos brasileiros,
segundo artigo do consultor tri-
butario goiano, Dénerson Dias
Rosa.

Mas, diferente da época em
que o imperador escolhia os em-
pregados a dedo, hoje em dia,
para ingressar na carreira publi-
ca, € preciso enfrentar uma es-
pécie de “rito de passagem”, vis-
to pelos candidatos como um
grande desafio, cheio de proble-
mas de portugués, matematica e
conhecimentos gerais: o concur-
so publico.

Para vencer esse obstaculo
Sa0 necessarios muito investi-
mento e disposicao para estu-
dar. S6 para se ter uma idéia,
um dos concursos com maior
volume de inscricoes nos ulti-
mos tempos, o da Companhia
Hidrelétrica do Sao Francisco
(Chesf), realizado em maio des-
te ano, teve o numero recorde

Bruna Moreschi

AS SALAS DE AULAS DOS CURSINHOS PREPARATORIOS PARA CONCURSOS
PUBLICOS VIVEM LOTADAS

ﬂ REVISTA ACHM Dezembro 2007
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de 856 mil candidatos.

Fernanda Torres Guimaraes é
um exemplo de como o servigo
publico ainda atrai o interesse dos
brasileiros. Ela passou em um con-
curso quando ainda fazia o segun-
do ano da faculdade de Turismo.
“Foi muita sorte. Mas, na verda-
de, eu nao tinha muito interesse
eém passar. Foi mais pelo incenti-
vo do meu pai.”

Hoje, ela trabalha no Banco do
Brasil e teve de mudar de cidade
algumas vezes para se dedicar ao
trabalho. Mas nao tem intencao de
construir carreira por la. “Tenho
planos de sair do banco, daqui a
alguns anos, e prestar concurso
para a minha drea. Mas os benefi-
Cios compensam, se compararmos
com outros empregos.”

Nao foi somente nos beneficios

que Adriano Barnabé pensou
quando resolveu prestar concur-
sos publicos. Formado em Enge-
nharia Civil, ele ja havia tentado
Ser empresario e autbnomo. “A
empresa nao compensou, era
como trabalhar para outra pessoa.
E, como autdbnomo, nao tinha um
saldrio fixo.”

Resolveu, entao, investir para
passar num concurso publico e
comecou a freqlientar cursinhos
preparatorios. Foram dois anos
e meio, um investimento de qua-
se RS 5 mil e quatro horas diari-
as de estudo. Resultado: este ano
Adriano passou no concurso da
Policia Civil.

SEM EXPERIENCIA
Na esteira do prestigio dos con-
cursos publicos junto aos brasilei-

£

o

ros, as escolas especializadas em
Cursos preparatorios prosperam
no pais. Em Maringa, a realidade
se repete. Nao se sabe exatamen-
te quantos cursinhos existem na
cidade - por serem cursos livres,
nao precisam ter registro no Nu-
cleo de Educacao. Mas sabe-se
que € um numero consideravel,
ja que a procura por essas esco-
las € grande.

José Carlos Pacifico € professor
de matematica e um dos socios do
Curso Sélon, ha 16 anos no mer-
cado. Ele e outros dois professo-
res lecionavam no Colégio Regi-
na Mundi quando decidiram inves-
tir no setor.

Pacifico conta que instalar uma
escola preparatoria para concur-
s0s nao foi facil. “Comecamos com
apenas uma sala e um curso para

\ ol : ; \ st u :
Cooperarercompartilhar

—————
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Boas festas
e um 2008
de grandes
resultados!
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cocamar

www.cocamar.com.br
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a selecao do Banco do Brasil. A*
procura foi razodvel e melhoroy
com 0 t€mMpo. Hoje, estamos ep.
tre 0s cursinhos de Marings que
tem alto indice de aprovacgio.”

prova disso € que o cursg tem
grande numero de Matricula-
dos MesMO quando nao hg con.
cursos em vista.

Segundo o émpresario, uma
das caracteristicas fortes dog cur-
sinhos € a melhor rémuneracio
dos professores. “Os alunos s
muito Criticos em relaciao aos
professores. A maioria sabe djs.
tinguir um bom professor, g para
o cursinho conseguir o melhor,
tem gue pagar mais pela quali-
dade do profissional.”

para Pacifico, um dos gran-
des atrativos do emprego publi-
co € o fato de nao existir limite
maximo de idade para exercer
0s cargos, requisito praticamen-
te onipresente nas ofertas de
emprego na iniciativa privada.
“Alguns concursos exigem uma
idade especifica, mas sao raros.
Também nao € exigida experi-
éncia anterior na funcao, dife-
rentemente da maioria dos ou-
tros empregos. Todos concor-
rem em pé de igualdade.”

O empresdrio afirma que sao
basicamente trés os perfis de
gquem procura €SSes Ccursos:
aquele que saiu do ensino mé-
dio e nao tem experiéncia pro-
fissional; o que fez faculdade,
mas nao teve o retorno espera-
do na profissao; e aquele que
quer, de fato, ingressar na car-
reira publica.

Os candidatos que se encai-
Xxam no ultimo perfil sdao os
que mais tém Sucesso nos Con-
cursos publicos. “Esses inves-
tem mais no estudo, deixam
de sair nos finais de semana
para estudar, sao mais compe-
titivos e responsaveis.” M

| —
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Bruna Moreschi

PACIFICO RESSALTA QUE 0S CONCURSOS NAO ¢

EXPERIENCIA ANTERIOR

Turismo para
concurso?

Nem sempre as provas dos
concursos publicos sdo realizadas na
cidade onde o candidato reside. De
olho neste mercado, algumas
ageéncias de turismo ja oferecem
pacotes de viagem especificos para
concursos nos mais diversos pontos
do pais.

Guilherme Herradon, proprietario
da Grandtour Viagens e Turismo,
conta que a empresa organiza esse
tipo de pacote ha quase dez anos,
desde quando o pai tomava conta do
negacio. “"Comegamos a organizar
esses pacotes por causa da minha
irma, Franciely, que prestou
concursos em varios lugares.”

Hoje, a agéncia de turismo
oferece, no minimo, quatro pacotes
deste tipo por més, para os mais
variados destinos do Brasil. Os que
oferecem transporte rodoviario séo
0s que mais tém demanda - cerca
de 90% da procura - ja que os locais
mais procurados sao relativamente
proximos, como Curitiba, Campo
Grande e Sao Paulo.

O pacote mais em conta inclui
transporte ao local de prova,
hospedagem em hotel quatro
estrelas, lanche e até um “kit
concurso”;: um estojo com lapis e
caneta na cor especificada pelo edital
da prova. “Temos de ler o edital com

Bruna Moreschi

OLOCAM LIMITE

\

DE IDADE E NEM EXIGEN

GUILHERME HERRADON, QUE HA DEZ

ANOS ORGANIZA PACOTES PARA
CONCURSOS: CANSAGO ATRAPALHA

muita atencdo nas peculiaridades,
como a cor da caneta, e ficar de olho
no horario das provas, ja que o fuso
horario é diferente em alguns
estados.”

~Qtiem procura’por esse tipo de
servico quer comodidade e
organizagao. Por isso, tudo é feito
pela agéncia, para que o tandidato
ndo tenha preocupagdes em uma
cidade que nao conhece.
“Costumamos partir um dia antes da
prova, pois assim o candidato tem
tempo de descansar. O cansaco
acaba atrapalhando na hora da
prova.”
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Confiura as vantagens do Sicoobcard Mastercard, o cartao que realiza os seus sonhos

| e Limite para saque de 25% do crédito a vista concedido;

Cartao aceito em mais de 32 milhdes de estabelecimentos em todo o mundo. So no Brasil sdo
mais de 1 milhao;

Central de atendimento 0800 702 0756;

Permite saque na Rede 24 horas, Rede Cirrus e Intercredis;

Possibilidade de financiamento da fatura com taxas competitivas;
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Possibilita ao portador participar de promocdes proporcionadas pela bandeira;

Disponibilidade de dois limites de crédito (conipra a vista e parcelada); |
e Até 4 cartoes adicionais sem o custo de anuidade.

Peca ja o seu cartdo Sicoobcard Mastercard em
um dos Pontos de Atendimento Cooperativo!
Nos da familia SICOOB desejamos:

Boas Compras!
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COOPERATIVISMO

uuando a cooperativa de crédi-
to dos comerciantes de Marin-
ga foi fundada pela ACIM em
1999, ninguém imaginava que
poucos anos depois se espalharia
para todo o Parand e se tornaria
um dos maiores sistemas coope-
rativistas do Estado.

A cooperativa de Maringa se jun-
tou a outras trés do estado (Fran-
cisco Beltrao, Foz do Iguagu e Dois
Vizinhos) e, em dezembro de 2001,
nasceu a Central das Cooperativas
de Crédito do Parana, filiada ao
Sistema de Cooperativas de Crédi-
to do Brasil - Sicoob Brasil, passan-
do a se chamar Sicoob Parana a
partir de 5 de julho de 2002.

Cinco anos depois, o Sicoob Pa-
rana — cuja Central se encontra em
Maringa - ja conta com 19 coope-
rativas, 44 pontos de atendimento
cooperativo, 45 mil cooperados e
a movimentacao de RS 340 mi-
Ihoes em recursos. O crescimento
do cooperativismo de crédito no
Parana € um dos mais expressivos
no Brasil, contribuindo para forta-
lecer o Sicoob, que € o maior siste-
ma cooperativo de crédito do pais,
com mais de 700 cooperativas, uma
massa de 1,4 milhao de associados
e 1.600 pontos de atendimento.

Para comemorar essas conquis-
tas, o Sicoob Parana reuniu cerca
de 700 dirigentes, cooperados e
colaboradores no seu Il Encontro
Estadual, realizado nos dias 2, 3 e
4 de novembro no Mabu Thermas
& Resort, em Foz do Iguagu.

Todas as 19 cooperativas e seus
PAC's participaram das reunioes,
que consistiram em trés palestras
especiais com o professor Gretz,
Gilclér Regina e Daniel Godri; um
talk-show com a jornalista Leila
Ferreira, da Rede Minas de TV;
uma palestra sobre a Sociedade de
Garantia de Crédito, com o dire-
tor do Sebrae Nacional, Carlos Al-
berto dos Santos. A animacao do

Sicoob Parana chega
a0s 43 mil cooperados

A MARCA FOI COMEMORADA DURANTE 0 I11 ENCONTRO ESTADUAL, QUE
REUNIU 700 PESSOAS, E QUE TEVE A PRESENCA DO MINISTRO DO
PLANEJAMENTO, ORCAMENTO E GESTAO, PAULO BERNARDO

0 MINISTRO DO PLANEJAMENTO, PAULO BERNARDO, SE ¢0MPROMEU EM SER 0

“EMBAIXADOR” DO SICOOB EM BRASILIA

evento ficou a cargo do empresa-
rio e consultor, Amauri Crozario-
lli, de Maringa.

EMBAIXADOR

O ponto alto do evento foi a so-
lenidade de abertura com a presen-
¢a do ministro do Planejamento,
Orcamento e Gestao, Paulo Ber-
nardo, que se prontificou em ser o

Sot

Neste sentido, um compromisso
ja foi assumido em ambito estadu-
al, em que o governo Roberto Re-
quiao vai disponibilizar a deman-
da de crédito consignado a todo o
setor publico do Estado, conforme
explicou o presidente do Sicoob
Parand, Jefferson Nogaroli. Outro
ponto levado ao ministro diz res-
peito a captagao da poupanga, com

“embaixador” do Sicoob em Brasi- \_,_liberalid'adga para que todo o setor

lia, levando as reivindicacoes de
todo o cooperativismo de crédito
ao governo federal. As questoes
apresentadas, segundo o diretor
vice-presidente do sistema, Mari-
no Delgado, representam o “an-
seio da sociedade paranaense”.

Dentre as reivindicacoes, inu-
meras sao direcionadas ao aten-
dimento do cooperado nas locali-
dades onde residem.

L ———
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cooperativista de crédito, no meio
empresarial, possa usar os recur-
sos, fazendo com. que sejam intro-
duzidos na atividade produtiva.

O 11l Encontro Estadual do Sicoob
Parana teve o patrocinio do Gover-
no Federal, através do Ministério
da Agricultura, Pecudria e Abaste-
cimento; do Bancoob, do Sebrae,
da Itaipu Binacional, da Cabal, da
Correspar e da Mapfre Seguros.




PARA QUEM VAQ

0S PARABENS?

AVENIDA CENTER E COCAMAR.
EMPRESAS TOP OF MIND DE MARINGA SEGUNDO PESQUISA ADECON 2007.
0 QUE ELAS TEM EM COMUM? A AGENCIA DO ANO DO INTERIOR.

www.jump.com.br ¢ 44 3031 3233
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Comunicagdo que apaixona.



‘Presente na medida certa

www.acim.com.br

Nem tente escapar das celebra-
coes de fim de ano. Entre na
danca das trocas de presente e do
amigo secreto, sem medo e sem
preconceito. Mas se o problema
nem € a festa em si, e sim como
presentear, relaxe e veja que vocé
pode estar se preocupando a toa.

Normalmente, a questao que
mais deixa duvida é: presentear
ou nao o chefe? Afinal, ninguém
quer passar por insensivel ao es-
pirito natalino, mas também nao
quer receber o troféu de puxa-
saco do setor. Para nao errar na
dose, uma bonita caixa de choco-
late ou uma pequena cesta, com
frutas secas e améndoas, sao oOti-
mas Opgoes.

Se seu chefe gosta de saborear
bons vinhos, cuidado ao presen-
ted-lo com uma garrafa. A nao ser
que vocé também entenda do as-
sunto e tenha uma verba extra
para investir. Mas nada de gastar
horrores. Nao esqueca que seu
chefe sabe muito bem quanto
vocé ganha e vai ficar feio com-
prar um presente muito além da
suas condicoes.

Acessorios para a mesa do es-
critorio sao otimas opg¢oes, como
0s em couro ou cromados. Cuida-
do ao escolher um presente mais
pessoal, a nao ser que voceé real-
mente tenha intimidade. Nesse
caso, vale um CD, um DVD ou algo
que tenha relacdo com o hobby do
seu chefe. O que da sempre certo
€ investir em um livro.

Se o chefe - ou a chefe - for ca-
sado, esqueca os presentes de ca-
rater pessoal ou extravagantes.
Mas uma lembranga sempre vale!

Nao participar do amigo secre-
to da empresa chega a ser até de-

Bruna Moreschi

NADA DE EXAGERAR NA DOSE NA HORA DE ESCOLHER 0 PRESENTE DO

AMIGO SECRETO E NEM NO PRESENTE DO CHEFE. USAR O BOM SENSO
E A PEDIDA PARA NAO ERRAR NOS PRESENTES DE FINAL DE
ANO NA EMPRESA

selegante. Mas, se vocé nao esta
mesmo no clima, € melhor nao ir
ao encontro, para nao estragar a
festa de quem estd querendo se
divertir e celebrar mais um ano de
trabalho.

Para quem gosta de participar,

mas nao € preciso fazer extrava-
gancias. E o chefe também nao
precisa dar o presente mais caro.
Use o bom-senso para também
nao ser pao-duro.

Para evitar erros, € interessan-
te fazer uma listinha com trés op-

algumas regrinhas podem fazer do~=-coes de presente que cada um dos

amigo secreto um sucesso. Primei-
ro, € interessante estipular um
valor médio para o presente. As-
sim, se vocé decidir que se seu
amigo merece um presente mais
caro, invista sem problemas.
Mas nao pense em gastar mais
apenas porque vocé pegou o seu
chefe na brincadeira. Pode capri-
char na escotha (se ele merecer),

~
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participantes gostaria de ganhar
e com trés opcoes que nao gosta-
ria. Assim, fica mais facil ter uma
idéia do que vai agradar cada um.

Ai € so brindar as conquistas do
ano e as que estao por vir. Sem-
pre com muito estilo!

Dayse Hess € jornalista,
especialista em design de moda
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Quer mudar para ter o melhor
em telefonia e Internet?

Mude para o Economix Flex da GVT. Mude para pagar menos nas ligacoes para
celular e ter DDD a preco de ligacdo local para nimeros GVT. Mude para ter uma Banda
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com telefonia e Internet da sua empresa. Mude para ter até 50% de economia na sua conta
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~ PAULOBERNARDONAACIM

O ministro do Planejamento, Paulo
Bernardo, participou de um almogo
com empresarios na ACIM no més
passado, no qual estiveram presen-
tes também o secretério de Estado do
Planejamento Enio Verri, o prefeito Sil-
vio Barros e o deputado federal e vice-
lider do governo Ricardo Barros.

O ministro fez uma breve reflexao
sobre o atual momento econdémico e
deu alguns dados sobre as perspec-
tivas e desafios do atual governo. Em
seguida, os empresarios fizeram um
debate sobre questoes como CPMF
e carga tributaria. Paulo Bernardo
participou, no mesmo dia, de uma
reuniao da Amusep (Associagao dos
Municipios do Setentrido Paranaense),
também realizada na sede da ACIM.

CONTRA A PIRATARIA

A ACIM, a Receita Federal e a Associagcdo Paranaense de Combate a Pirataria
(APCP) foram os organizadores da manifestacdo em Maringd que marcou o dia de
Mobilizacdo Nacional de Combate & Pirataria, no ltimo dia 3.

Cerca de 30 mil 6culos, 5 mil relégios, 17 mil CDs e DVDs, 1.300 cartuchos-de

RESPONSABILIDADE SOCIAL

Bruna Moreschi

Maringa sediou, no dia 29 do }
més passado, o lll Forum de Res- QS
ponsabilidade Social Empresarial, |
promovido pela Cacinor (Coordena- |
doria das Associagoes Comerciais |
e Empresariais da Regido Noroes- §
te) em conjunto com a Faciap (Fe-
deracao das Associagoes Comerci-
ais e Empresariais do Parana) e com
apoio da ACIM e do Sicredi.

Representantes de 17 cidades 2
da regiao participaram do evento, que contou com a presenca do pre-
sidente Faciap, Ardisson Naim Akel, do vice-presidente da entidade
para Assuntos de Responsabilidade Social, Mauricio Gehlen, e da as-
sistente social da Fundagao Getulio Vargas, Ivy Karia Abbade (foto).

A presidente da Cacinor, Analia Nasser comemorou 0s resultados
do evento. “N6s sentimos que foi um tema novo para muitos dos pre-
sentes e, pelo sentimento que detectamos, todos ficaram entusiasma-
dos com os resultados que podem ser obtidos se as empresas adota-
rem a responsabilidade social como filosofia”.

Trés palestras foram realizadas durante o Férum. A presidente do
Instituto de Responsabilidade Social da ACIM, Roni Enara Rodrigues,
apresentou os resultados do Mercado Social, um projeto elaborado pela
Federagdo das Associagtes Comerciais do Brasil e realizado em Ma-
ringa. A assistente social da Fundagao Getulio Vargas, Ivy Karia Abba-
de, frisou durante sua palestra que é papel nao sé dos cidaddaos mas
também das empresas a pratica da responsabilidade social. “Hoje as
empresas precisam investir em projetos ambientais e sociais, ndo se
fechando em questdes como mercado e renda”, salientou.

O prefeito de Maringa, Silvio Barros, lembrou que Maringa € o se-
gundo municipio do pais a criar sua Lei de Responsabilidade Social.

Bruna Moreschi

videogame e mil armas de brinquedo foram destruidos na praca Raposo Tavares S
durante a manifestagdo. Os produtos foram apreendidos em toda a regido e, junto J§
com materiais piratas destruidos uma semana antes pela Receita Federal, somaram
cerca de R$ 1,6 milhdo. No total, foram destruidos 324 mil 6culos, 51 mil relégios,
575 mil macos de cigarros, entre outros.
A manifestacéo, que teve apoio do Conselho Comunitario de Seguranga de Maringa =g3
(Conseg), do 4° Batalhao de Policia Militar (BPM), da Policia Civil e da Prefeitura de ;-
Maringd, reuniu diversas autoridades, entre elas o prefeito Silvio Barros, o delegado
da Receita Federal, Luiz Fernando da Silva Costa, o delegado da 9% SDP, Antdnio
Brandao Neto, além de dezenas de pessoas.

——————
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JORNAIS DO INTERIOR

O Observatorio Social foi apre-
sentado para a nova diretoria da
Associagao dos Jornais do Interi-
or (ADI), numa reuniao realizada
em 27 de novembro na ACIM.

A apresentacéo feita pelo au-
ditor fiscal da Receita Federal em
Maringa, Décio Rui Pialarissi, que
falou sobre as atividades e 0 mé-
todo de trabalho do Observatério
Social, que agora passou a atuar
também na Camara Municipal.

Em menos de um ano de tra-
balho, 0 6rgao auxiliou na reducao
dos gastos pablicos em cerca de
30% e trouxe uma economia de
mais de R$ 9 milhdes para o mu-
nicipio de Maringa.

Bruna Moreschi

Fotos/Bruna Moreschi

MARINGA EM CLIMA DE NATAL

No dia 23 de novembro foi oficialmente acionada a iluminagdo especial
de Natal de Maringé. O projeto “Um shopping a céu aberto” é promovido
pelo terceiro ano consecutivo pela ACIM e pelo Sivamar. No dia 30, a Prefei-
tura abriu oficialmente a campanha “Natal Inga”, com a chegada de Papai
Noel, & inauguragao da iluminagdo da Catedral e da Vila de Papai Noel.

Este 'ano 1.400 éarvores, de ruas e avenida centrais e também de vias
comerciais de alguns bairros, foram iluminadas por 2,7 milhdes de ldmpa-
das em 27 mil metros de mangueiras luminosas. Pela primeira vez, as
palmeiras imperiais do canteiro central da Avenida Getulio Vargas também
receberam iluminagao.
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ROGERIO RECCO!

HISTORIA EM MARINGA

“APESAR DO SURTO DE
DESENVOLVIMENTO, A CIDADE VIVIA AS
ESCURAS, SERVIDA POR VELHOS
GERADORES MOVIDOS A DIESEL"

Bruna Moreschi

Quando a Copel iniciou suas operagdes, em 1956, Maringa foi a primeira cidade a ser
atendida no estado. Até entdo, diversas companhias particulares de eletrificacdo atua-
vam no Parana e, via de regra, 0s servigos prestados eram sofriveis, apesar de caros.

Nesse tempo, em alguns lugares, o povo chamava os postes de madeira de
“palitinhos” e as |dmpadas de “tomates”, pois estas apenas ficavam vermelhas,
sem iluminar nada. Com o rapido desenvolvimento do Norte do Parana, ndo havia
como atender a demanda por energia elétrica e o governo estadual tinha poucos
recursos para esse fim. Diante disso, a populagdo, que ficava sempre as escuras,
nao parava de reclamar.

Cidades favorecidas por quedas d'agua conseguiram sair na frente. Entre elas,
Londrina, servida de trés pequenas usinas hidrelétricas. Mesmo assim, a situagao
s6 melhorou depois que se passou a contar com a energia produzida em Salto
Grande (SP), na divisa com o Parana, ainda no inicio dos anos 1950, 0 que deu
forte impulso a cidade, atraindo industrias.

A Companhia Melhoramentos, que colonizou a regido, bem que tentou - literal-
mente - dar uma forga, mas o desafio era enorme. Antes da chegada da Copel,
Maringa havia recebido do governo do Estado, em 1952, um modesto conjunto de
geradores movidos a diesel. Mas era so o que havia: maquinas velhas, que atendi-
am uns poucos quarteiroes.

Em Apucarana, como os geradores viviam pegando fogo e espirrando dleo, logo
foram apelidados de “vulcoes”. Na cidade de Marialva, as casas de alguns afortunados
podiam contar com luz, ainda que de forma precaria, a partir da energia fornecida pela
familia Kalaf, dona de um pequeno gerador, que cobrava pelo niimero de bocais.

Mesmo com a presenca da Copel, pouca coisa mudaria em Maringa e, volta e

meia, alguém incendiava um poste para mostrar seu descontentamento. Nas em-

presas, as maquinas eram propulsionadas por pedais, lembrando antigas maquinas
de costura. Ja os estudantes, como nao conseguiam estudar a noite, em fungao
das constantes interrupgoes de energia, ndo tardaram a organizar, em passeata,
um “enterro” da empresa. :

Antes que a cidade se livrasse dos geradores - o que s6 ocorreria em 1962,
durante o governo de Ney Braga, que mandou estender a linha de transmissao de
Salto Grande (a mesma que passava por Londrina) -, dois fatos merecem ser
lembrados para mostrar como as coisas eram dificeis.

Em 1959, quando aqui esteve em campanha, o entdo candidato a presidéncia,
Janio Quadros, simplesmente foi embora depois de constatar, na casa do bispo
dom Jaime Luiz Coelho, que o maior problema do municipio ainda era a falta de
energia. Quando perceberam, 0 homem ja tinha ido para Londrina.

0 outro, o atentado sofrido pelo terceiro gerente regional da Copel, o engenhei-
ro Antonio Eriberto Schwabe, pouco tempo depois. Certo dia, recostado a frente
do escritério da empresa, na Avenida Herval, ele foi alvo de um tiro, que felizmen-
te ndo o acertou. A luz, até entdo privilégio de poucos, deixava muita gente a
beira de um ataque de nervos...
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| TR BENS para toda familial :
um PLN DE SAUDE QUE JANASCE U GRANDE.
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