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ACIM

A ACIM juntou-se a outras
entidades de Maringa e ten-
tou, atraveés de.reunioes
com os partidos politicos,
chegar a um consenso So-
bre como diminuir o impac-
to negativo da propaganda
eleitoral nas ruas comerci-
ais da cidade no que se re-
fere a realizacao de carreatas, passea-
tas, uso de alto-falantes e amplificado-
res de som.

E claro, a campanha nas ruas tem um
enorme impacto positivo. E uma de-
monstracao de democracia, um momen-
to em que os candidatos tém a oportuni-
dade de realizar o corpo-a-corpo com 0s
eleitores. Mas existem os reflexos nega-
tivos que nao podem ser ignorados.

Acreditamos que a proposta feita
pelas entidades foi boa e que evolui-
mos. Nao houve consenso entre os can-
didatos de se assinar um documento
em que todos s€ comprometessem a
manter um padrao pré-estabelecido de
comportamento. Mas, a ACIM e, acre-
dito, toda a sociedade, confiam no bom
senso dos partidos. Nas reunioes, sen-
timos que os representantes das coli-
gacoes estao bastante maduros e que-
rem o melhor para a cidade.

Levamos uma proposta e, somente
o fato de a maioria dos partidos ter
aceitado discuti-la, ja € prova do quan-
to Maringa € privilegiada em relagao
ao nivel da sua organizacao partida-
ria. Quero, neste espago, parabenizar
os partidos que se sentaram a mesa,
que deram idéias, que criticaram. Que
tiveram a goragem de mostrar a sua
opinido. De argumentar. Isto € demo-
cracia. E isto que esperdvamos.

Esta maturidade € que nos leva a
crer que em Maringd havera respeito
aos motoristas, aos pedestres, aos em-
presarios, aos consumidores, enfim aos
cidadaos. Quando pedimos aos parti-
dos que ndo realizem carreatas ou pas-
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Eleicoes e democracia

seatas em dias de grande movimen-
to do comeércio, € exatamente este
respeito que esperamos.

Todos sabem o quanto aumentou
o numero de pedestres e principal-
mente de veiculos em Maringa. Aos
sabados, recebemos milhares de con-
sumidores de outras cidades, aumen-
tando o fluxo de veiculos no transito.
Realizar acoes que aumentem dema-
siadamente o trafego de pessoas e
veiculos exatamente nos dias e hora-
rios de maior movimento €, no mini-
mo, temerario. Se podemos evitar
mais problemas do que os que ja te-
mos, por que nao fazé-lo?

Estabelecer dias e horarios para a
realizacdo de carreatas nao implica
em nenhum risco a democracia. Nos-
Sa proposta agradou a muitos e, como
acontece com as mudancas em ge-
ral, gerou certo desconforto para al-
guns. Isto € normal. Com certeza,
muitos candidatos e partidos um dia
criticaram a lei que impede a fixacao
de propagandas em postes e outros
locais publicos. Com certeza, a deli-
mitacao de espaco para anuncios de
candidatos em jornais também desa-
gradou a alguns. Mas vejam como os
jornais estao mais agradaveis com a
delimitagao do espaco. Vejam como
a cidade ficou limpa apés a proibicao
de propaganda em postes.

Quando se busca mudangas, € pre-
ciso coragem. E a sociedade marin-
gaense SO € boa porque vive em cons-
tante processo de mudanca. E por-
que, desde 0s NOSSOS pioneiros, sem-
pre teve coragem de evoluir, de mu-
dar. Temos a certeza de que, preva-
lecendo o bom senso e nao sendo
realizados atos que atrapalhem o
transito em dias de grande movimen-
to, Maringa vai ganhar muito.

Adilson Emir Santos, presidente da Associ-
acao Comercial e Empresarial de Maringa

Agosto 2008
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ECONOMISTA E EX-PRESIDENTE DO BANCO CENTRAL

GUSTAVO LOYOLA E UM OTIMISTA EM RELACAO AO BRASIL.
PARA ELE, APESAR DE TODO O ALARDE QUE VEM SENDO FEITO
EM TORNO DA INFLACAO, O PAIS SE ENCONTRA NUMA
SITUACAO FAVORAVEL, INCLUSIVE EM RELACAO AO QUE SE
CONVENCIONOU CHAMAR DE CRISE MUNDIAL DA PRODUCAO
DE ALIMENTOS, JA QUE O PAIS E UM GRANDE PRODUTOR DE
COMMODITIES AGRICOLAS. NESTA ENTREVISTA CONCEDIDA A
REVISTA ACIM, ELE FALA DA POLITICA MONETARIA COMO.
INSTRUMENTO PARA MANTER A INFLACAO SOB CONTROLE, DAS
PERSPECTIVAS PARA A ECONOMIA E TAMBEM EXPLICA COMO
FUNCIONA O COPOM, O COMITE DO BANCO CENTRAL
RESPONSAVEL PELA DEFINICAO DAS TAXAS DE JUROS

A VOLTA DA INFLAl;ﬂO VEM SENDO
ALARDEADA, ESPECIALMENTE PELA
IMPRENSA. 0 SENHOR ACREDITA QUE
CORREMOS, DE FATO, 0 RISCO DA
VOLTA BAQUELA INFLA(,‘ﬂO GALOPANTE
DO PASSADD?

A inflacac € sempre um risco e
€ preciso ter cuidadd, mas nao ha
motivo para panico. £ panico im-
pede a abordagem racional de
qualquer problema. Porém, nao
pode haver despreocupacao total.
A inflacao tem subido no mundo
inteiro, € um fenémeno que tem
atingido praticamente todos os

e cmam———
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paises, sejam emergentes ou de-
senvolvidos. Mas a receita para
combaté-la € muito bem conheci-
da dos economistas. E necessdrio
ter calma, paciéncia, apoiar as
acoes necessarias no ambito das
politicas monetaria e fiscal. O go-
verno brasileiro precisa adotar
uma politica de maior restricao
dos gastos e isso € prioritario. Mas
acho que o Brasil esta numa situa-
cao relativamente boa, a econo-
mia vem crescendo. Deve haver
uma desaceleracao, em funcao das
medidas restritivas na area mone-

“Nao ha moti

taria, mas ainda assim a economia
vai continuar crescendo.

SEMPRE SE DISCUTIU A IDEIA DE
TORNAR 0 BANCO CENTRAL UMA
ENTIDADE AUTONOMA E LIVRE DA
INGERENCIA E DA INTERFERENCIA DOS
GOVERNOS DE PLANTAO. 0 SENHOR ACHA
QUE 0 PAIS ESTA NESSE CAMINHO?
Nao se muda a realidade atravées

_.de‘uma lei. Na Argentina, por exem-

plo, o Banco Central € independen-
te desde 1933 no papel, mas na pra-
tica nao € bem assim. Por outro
lado, o BC da Inglaterra € indepen-
dente na pratica desde o século 19,
mas no papel so ficou autbnomo
quando Tony Blair assumiu. E bom
ter autonomia formal no papel, mas
€ preciso que haja um consenso da
sociedade em relacao a isso. No
Brasil, estamos trilhando um cami-
nho um pouco diferente. A socie-
dade brasileira estd, em primeiro
lugar, atribuindo um papel muito
importante a estabilidade de pre-
¢os. A partir disso, se cria o ambi-
ente politico que favorece a auto-
nomia do Banco Central. O presi-
dente Lula percebe claramente
quais sao os riscos politicos de uma
inflacao alta. E ele conhece tam-
bém os perigos de politicas popu-
listas, como a da Argentina (que
esconde 0s numeros reais da infla-
¢ao). Apesar de receber criticas de
varios companheiros de partido,
Lula se alinhou com os que defen-
dem a autonomia do Banco Cen-
tral. Nao necessariamente concor-
dando com as acoes do BC no dia-
a-dia, entendo que € importante
que a entidade seja autonoma.
Acho que o Brasil evoluiu. Ha pos-
sibilidade de retrocessos, mas acre-

- dito que as chances sao poucas.

i
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Vo para panico”

E A POLITICA MONETARIA BRASILEIRA

ESTA NO CAMINHO CERTO?

Em termos gerais esta correta e
o Banco Central ja assinalou que
€sse € um processo que vai conti-

~ nuar durante algum tempo. O regi-

me de metas € o melhor que existe
em termos de politica monetaria.
NOs temos uma meta de 4,5%, que
nao € tao apertada, ha um limite
de tolerancia de dois pontos percen-

~ tuais para cima e para baixo. Pro-

vavelmente, a inflacao este ano fi-

\caré num limite um pouco superi-

or, mas, se tudo ocorrer bem, a po-
litica monetaria fara com que a in-
flacao de 2009 seja menor do que a

.\\

£ Temos que tratar os efeitos colaterais
(do cambio valorizado) e ter em mente

deste ano. A pergunia €: até que
ponto a politica mongtarida € efici-

ente se, por outro lado, o pais tem -

um excesso de gastos publicos? A
politica monetaria objetiva reduzir
a demanda. Se formos dividir a de-
manda entre o setor privado - que
engloba as empresas € a sociedade
— e o governo, o ideal € que haja
uma redugao no minimo proporci-
onal. O governo precisa reduzir sua
demanda da mesma forma que o
setor privado. Alias, o ideal seria que
reduzisse mais a demanda do que
0 setor privaa‘m Se ele continua
expandindo os gastos, o sacrificio
da sociedade tem que ser maior. E

St FAZ DE DIFICIL ’
MAS NAO RESISTE
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que “estamos do lado hom”,
porque o preco daquilo que nos
produzimos (commodities) esta em alta /77

de que forma? Com juros cada vez
mais altos. A dose do remédio mo-
netario acaba tendo que ser maior,
porque as despesas do setor publi-
CO nao tém reagido, ou seja, nao
tém caido. Com isso, ha um aperto
maior para o setor produtivo.

EM RELAGAO A POLITICA CAMBIAL,
ESTAMOS COM O REAL VALORIZADO, 0
QUE AGRADA A UNS E DESAGRADA A
OUTROS. COMO 0 SENHOR VE ESSA
SITUAGAD?

O cambio flutuante tem um pa-

- pel estabilizador. Imagine se o cam-

bio estivesse desvalorizado num
periodo de alta das commodities,

www.cha.com.br
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como o0 gque estamos vivendo? O
Brasil € um produtor de commodi-
ties e, por este motivo, a crise mun-
dial dos alimentos tem uma outra
interpretacao aqui. Temos que tra-
tar os efeitos colaterais (do cam-
bio valorizado) e ter em mente que
“estamos do lado bom”, porque o
preco daquilo que nos produzimos
(commodities) esta em alta. Entao,
€stamos numa posicao muito boa.
O Brasil passa por um processo de
muitas transformacoes, estamos
sendo considerados um pais segu-
ro para investir. Além disso, como
as taxas de juros aqui sao maiores
do que no exterior, 0s capitais en-
tram. Em relacao ao dolar, o que o
Banco Central tem feito € comprar
a moeda para manter 0 preco em
patamares aceitaveis. O ideal se-
ria que pudéssemos ter juros mais
baixos, mas como se faz isso no
meio de uma ameaga de inflacao?
Talvez 1a atras o pais tenha tido a
oportunidade de baixar um pouco
mais os juros... O cambio pode vol-
tar um dia a depreciar? Pode. Nao
€ nossa expectativa que iSso ocor-
ra este ano, mas pode acontecer o
ano que vem. Todas as moedas de
paises que sao exportadores de
commodities subiram muito € o
dolar enfraqueceu. Nao é o real
que esta forte, € o dolar que esta
fraco. Se compararmos com o
euro, por exemplo, nossa moeda
nao se valorizou tanto.

QUAL 0 GRANDE PROBLEMA
ESTRUTURAL QUE 0 BRASIL PRECISA
SUPERAR PARA SUSTENTAR 0
CRESCIMENTD?

Eu acho que ha muitos proble-
mas ainda na area fisoal, principal-
mente em relacdao a carga tributa-
ria, que € alta, e o custo da maqui-
na estatal € um obstaculo para o
crescimento. O governo gasta mal
0 que arrecada. Em termos de re-
formas, o empresariado sonha - e

REVISTA ACIM Agosto 2008
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Bruna Moreschi

com toda a razao - com uma carga
tributaria menor e mais racional,
com melhor aplica¢ao des recursos,
e com um regime burocratico mais
leve. Apesar de ja termos avanca-
do, ainda ha muitos entraves. Um
deles € a questao trabalhista. Em-
bora a formalizacao do mercado
de trabalho tenha crescido bastan-
te, sabemos que as empresas relu-
tam em aumentar sua forca de tra-
balho em funcao das leis trabalhis-
tas. O que atrapalha sao coisas
como a dificuldade de demitir um
funcionario, porque a empresa
tem que pagar multa de 50% so-
bre o FGTS depositado.

AQUI NO BRASIL EXISTE UMA CRITICA

MUITO GRANDE EM RELAGAD A0S

ALTOS LUCROS DOS BANCOS. COMO 0

SENHOR VE 15507

Eu acho que ha muito exagero.
Quando se compara a lucrativida-
de dos bancos brasileiros com os
estrangeiros, nao ha tanta dife-
renca. A rentabilidade nominal do
investimento no mercado finan-
ceiro aqui € maior do que em ou-
tros paises, em funcao de diver-
sos fatores. A rentabilidade dos

bancos tem muito a ver com a taxa
de juros praticada. E quando ana-
lisamos os ultimos anos, vemos
que algumas empresas brasileiras
conseguiram ter resultados me-
lhores do que os bancos. E o caso
da Petrobras, da Vale, da Gerdau,
que tiveram resultados muitos
bons. Proporcionalmente ao cus-
to do dinheiro, os bancos nao ga-
nham tanto assim no Brasil.

PARA MUITOS, 0 COPOM (COMITE DE

POLITICA MONETARIA DO BANCO

CENTRAL) E UMA ENTIDADE QUE

MENSALMENTE PODE MEXER, E MUITO,
_ GOM A ECONOMIA DO PAIS. COMO 0

ORGAO FUNCIONA?

O Copom foi criado em 1996
(periodo em que Loyola presidia
o BC), antes do regime de metas
de inflagao. A idéia era ritualizar
0 processo da politica monetaria,
ou seja, em vez da tarefa de fixa-
cao de juros ficar apenas “na ca-
beca” de um diretor do Banco
Central, passamos a fazer uma
discussao em torno do tema,
COMO 0COrre em outros paises.
Assim, passaram a acontecer reu-
nioes das quais sao extraidas uma
conclusao e uma ata. As reunioes
do Copom acontecem em dois
dias. No primeiro, a diretoria do
Banco Central retune-se com al-
guns técnicos de nivel mais alto,
para examinar os indicadores
economicos mais recentes. No
segundo dia, a reuniao é mais
restrita, e ai sim € determinada
a taxa de juros. A ata divulgada
apos a reuniao € onde o Banco
Central, além das taxas de juros,
da dicas sobre o futuro da econo-
mia, se ha tendéncia de inflacao
forte ou fraca, se a politica mo-
netdria esta fazendo efeito ou
nao. Na ata, o BC indica, inclusi-
ve, a tendéncia de aumento ou
reducao dos juros. Ou seja, € uma
sinalizacao para o mercado. =
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65 Comunicacgdo

Ja pensou em ter
seu proprio negocio?

- Temos uma excelente fatia
de mercado para voce.

Voceé que ja experimentou algum de nossos produtos pode comprovar todo

sabor e qualidade que eles possuem. Agora chegou sua chance de ser nosso
parceiro tornando-se um franqueado Dilene Tortas. Descubra as oportunidades
desse mercado que cresce a cada dia e aproveite as vantagens de ter o suporte de
uma empresa séria, que o ajudara a atingir lucros de maneira segura e planejada.

Mais informagaes:




CAPITAL DE GIRO

CONSELHO DO CONSUMIDOR

O Maringa Park Shopping Center langou, no més passado, o Con-
selho do Consumidor, uma iniciativa inédita no Brasil. O conselho,
inicialmente formado por 50 pessoas, € a mais nova forma de colo-
car em prética a velha maxima de que ‘o cliente tem sempre razao'.

A gerente de marketing Claudia Michiura explica que a idéia € sim-
ples, porém, com grandes desafios no futuro. “A melhor forma de
melhorar o shopping € ouvindo quem mais 0 conhece, o consumidor”.

Atualmente, o Maringa Park vive um novo momento, que en-
volve o projeto de expansdo, a mudanca de nome e, principal-
mente, de conceito. Outra novidade é criacdo da Ouvidoria Maringa
Park, que vai funcionar como um link direto com a administracao,
no gual os clientes poderéo opinar ainda mais sobre o shopping.

Dados do levantamento anual realizado pela Associacao Brasi--
leira de Shoppings Centers (Abrasce) revelam que, somente em |
2007, a industria de shoppings centers do Brasil fechou o ano
com R$ 58 bilhoes em faturamento, o que representa um cresci-
mento de 16% em relacao ao ano anterior. Para este ano, a previ-
sdo é que o crescimento de vendas chegue a 11% em relacéo ao
ano passado.

Divulgagdo

* APAEPRECISADEADA |

Instalada desde 1963 em Maringé, a escola da Apae (Associazao
' de Pais e Amigos dos Excepcionais) é a maior do género de toao o
' estado. Atualmente s&o atendidos 1.004 alunos, sendo que 85 j4 es-
tdo no mercado de trabalho. i
Mas, para atender tanta gente, a entidade necessita de mais doacoes
da comunidade. Os recursos governamentais, assim como os proveni-
| entes de bingos, bazares e doagbes nao tém sido suficientes para a |
{ manutencao da entidade, que tem um quadro de 120 funcionérios. i
‘; Todos os meses, a Apae tem registrado déficit e para mudar essa
. situacao precisa aumentar o nimero de doadores. Quem quiser con-
| tribuir financeiramente com a entidade, independente do valor, pode
1 entrar em contato pelo telefone (44) 3227-4128.
{ FZs ‘r_j‘;"" ’
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NOVO COORDENADOR

A TV Tibagi, emissora da Rede
Massa e afiliada do SBT, conta
com um novo coordenador de jor-
nalismo. E o jornalista Erikson
Rezende, que ja trabalhou duran-
te nove anos na RPC e ha cinco
meses integra a equipe da Rede
Massa, vindo transferido da TV
Naipi, de Foz do Iguacu.

Em Maringa, o novo coordena-

~dor de jornalismo assume a pro-

ducao das duas edicoes do jor-
nal Tribuna da Massa, que vai ao
ar de segunda a sexta-feira, as
7h30 e 12h30. O jornalista tam-
bém ird coordenar a producao
dos programas Destaque, Cre-
dencial e Negocios da Terra, to-
dos produzidos pela TV Tibagi,
em Maringa.

A TV Tibagi, que completou 39
anos no dia 26 de julho, tem sua
sede em Maringa e uma filial em
Apucarana e retransmite o sinal do
SBT para 239 municipios.



i
PREVENINDO AGOES TRABALHISTAS

Com tradicao nas areas de consultoria tributaria, sacietaria
e comercial, a Controlsul Consultoria Empresarial, com sede

- em Maringa, esta atuando na area de recursos humanos,

especialmente voltada a prevencao de riscos de autuagoes € |
processos trabalhistas.

Em razao da evolucao da matéria trabalhista, os emprega- |
dores tém se tornado alvos faceis de demandas judiciais e
autuacoes no ambito do trabalho.

Por outro lado, 0 empresario esta consciente de que deve
atuar com ética e compromisso social, tanto que grande
parte dos problemas € motivada por descumprimento in-
consciente de alguma norma.

Ciente disso, a Controlsul disponibiliza consultoria especializa-
da em identificar as falhas e corrigi-las a tempo de evitar autuacao
pela fiscalizacao trabalhista, bem como demandas judiciais.

Ao mesmo tempo, uma equipe de advogados (foto) atua
nas demandas que ja se iniciaram, de modo a reduzir o
desembolso com as indenizacdes. Assim, em médio prazo,
0s custos dessa area sao minimizados, e, por conseguinte,
€SSes recursos sobram no caixa.

SOFTWARE MARINGAENSE

Em 2003, enquanto ainda cursava a faculdade de Engenha-
ria de Producéo, na UEM, o empresario Antonio Carlos Braga
Junior, da BS2 Internet, viu as dificuldades do pai em gerenciar
campanhas de marketing de um shopping da cidade. Com
conhecimento técnico aplicado ao problema, Braga desenvol-
veu o software CRMALL, um programa de gestao de marketing
e programas de fidelidade.

O software auxilia na solugéo de problemas de logistica de
comunicacdo com o cliente, oferecendo diversas ferramentas,
como analise de mercado, fluxo de clientes e publico alvo. Atra-
vés do programa, também é possivel verificar tendéncias de
consumo e realizar agdes de marketing por e-mail.

Com o software, Antdnio Carlos Braga Junior participou do pro-
grama “O Aprendiz 4 — 0 Sécio”, em 2007. O programa, exibido
pela TV Record, ajudou a expandir os horizontes do produto. Este
ano, o CRMALL passou a utilizar o banco de dados Oracle.

O software é dividido em médulos. O médulo CRMALL MX, por
exemplo, funciona no gerenciamento de e-mails; é possivel verifi-
car quem recebeu e abriu a mensagem eletronica, quando ela foi
aberta e se o destinatario clicou em algum link do e-mail.

MAIS SILOS NA COCAMAR

A Cocamar inaugurou, no inicio de julho, em seu
parque industrial de Maringa, um conjunto de silos
para 0 armazenamento de graos com capacidade
para 48 mil toneladas. Sao oito unidades para seis
mil toneladas cada, que vao facilitar a logistica na
segregacao de graos, conforme explica o gerente
operacional Wilson Roberto Matera. O investimen-
to foi de R$ 5,5 milhdes e a obra demorou oito me-
ses para ficar pronta.

Com mais essa estrutura, a capacidade estatica
total de armazenagem da cooperativa—dona de uma
rede de graneleiros e silos distribuida por 30 muni-
cipios na regiao Noroeste do Parané -, sobe para
601 mil toneladas.

Entre as principais cooperativas agropecuarias bra-
sileiras, a Cocamar completou 45 anos em marco ul-
timo e prevé atingir um faturamento de R$ 1,3 bilhao
em 2008, contra R$ 1,1 bilhdo do exercicio anterior.

Em meados de 2009, a Cocamar colocara em fun-
cionamento também sua unidade de co-geragao de
energia elétrica que esta sendo construida em Maringa.
A unidade vai suprir, inicialmente, 66% da necessi-
dade da cooperativa, de 13 megawatts/hora. Para se
ter idéia do volume que isso representa, a Cocamar,
sozinha, responde pelo consumo de ¥ de toda a de-
manda de energia elétrica em Maringa.

Foram investidos R$ 35 milhdes no empreendimen-
to, 90% dos quais obtidos junto ao Banco Nacional
de Desenvolvimento Econdmico e Social (BNDES). A
cooperativa, que consumiu R$ 13 milhdes com ener-
gia eléetrica em 2007, prevé que o valor investido co-
mecara a ter retorno em poucos anos.
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GIOVANA CAMPANHA

JOAO NOMA RECEBE A ESTATUETA DO PREMIO DAS MAQS DE DURVAL DOS SANTOS FILHO

Um tributo ao empreendedorismo

JOAO NOMA RECEBEU 0 TiTULO DE EMPRESARIO DO ANG 2008 DURANTE EVENTO REALIZADO EM 1° DE AGOSTO E QUE
REUNIU MAIS DE 600 PESSOAS. 0 HOMENAGEADO PRESIDE 0 CONSELHO DE ADMINISTRACAO DAS EMPRESAS NOMA,
QUE GERA CENTENAS DE EMPREGOS E TEM ENTRE SUAS EMPRESAS UM DOS MAIORES

FABRICANTES DE IMPLEMENTOS PARA O TRANSPORTE RODOVIARIO DE CARGAS DO BRASIL

No anc £m que se comemora o
centenario da imigracao japo-

ne;a a0 Brasil, um descendente de
ongntaxs. que fundsu uma das
mais conceiry

adas industrias do
setor

de equipamentos e imple-
mentos rodoviarios do pais, rece-
beu o titulo de Empresario do Ano.

Joao Noma foj premiado num con-
alizado no Moi-
de agosto,

corrido evento, re
nho Vermelho em 1°

(MOl REVISTA ACIM Agosto 2008

que reuniu mais de 600 pessoas.

Estiveram presentes diversas li-
derancas empresariais € autorida-
des, entre elas o vice-governador
do Parana, Orlando Pessuti, o vice-
prefeito Carlos Roberto Pupin, os de-
putados federais Ricardo Barros e
Enio Verri, o presidente da Federa-
cao do Comércio do Parana, Darci
Piana, representantes do poder ju-
diciario, das policias e representan-

tes de entidades de classe.

O evento foi uma realizacao da
ACIM, Sivamar (Sindicato do Co-
mércio Varejista de Maringa),
Apras - Noroeste (Associacao Pa-
ranaense de Supermercados -
Regional Noroeste) e Fiep (Fede-
racao das Industrias do Estado do
Parana), com patrocinio das das
empresas: Shopping Mandacaru
Boulevard, GVT, Rivesa, Control-




sul, Unimed Maringa, Cesumar.
Banco do Brasil, Buffer Moinho
Vermelho, Perfileve Aluminios.
Casa do Soldador € Jornal de Ofer-
tas Imobilidrias, da Central de
Negocios Imobiliarios.

Um video foi apresentado no
evento, mostrando a trajetéria do
homenageado, que nasceu no inte-
rior de Sao Paulo em 1946, e da
empresa que ele fundou, ha quase
41 anos. A Noma do Brasil S/A atua
no ramo de implementos para o
transporte rodoviario de cargas. No
ano passado, a empresa faturou
30 % a mais do que no ano anterior.

Atualmente, Jodao Noma presi-
de um grupo empresarial que,
além de fabricar equipamentos
rodoviarios, também tem atuacao
na pecuaria e na distribuicao de
veiculos das marcas Toyota e Fiat.
No total, as empresas geram 950
empregos diretos.

EMPREENBEDORISMO

O presidente da ACIM, Adilson
Emir Santos, em nome das entida-
des promotoras do evento, foi o pri-
meiro a discursar. Ele destacou que
“Jodo Noma € um empresario de
grande sucesso, de personalidade
marcante € € um grande exemplo
de que as pessoas nao devem se in-
timidar diante das dificuldades”.

Santos lembrou, ainda, que o
homenageado teve atuacao impor-
tante em diversas entidades de
Maringa, incluindo a ACIM e a Fiep.
“Ele € um exemplo de empreende-
dorismo e este prémio € uma for-
ma de homenagear empresarios
que geram empregos € impostos”.

O presidente da Fecomércio,
Darci Piana, ressaltou a dificulda-
de que muitas empresas enfrenta-
ram com a crise oriunda da derro-
cada do café no Parana, na déca-
da de 70. “Mas, com a persistén-
cia de Joao Noma e com a dedica-
cao dos seus funcionarios, a Noma

JOAO NOMA E O CERTIFICADO DE EMPRESARIO DO ANO, ENTREGUE POR AUTORIDADES

Fotos/Bruna Moreschi

:

E REPRESENTANTES DAS ENTIDADES QUE CONCEDEM A PREMIACAD

UM PUBLICO DE MAIS DE 600 PESSOAS ESTEVE PRESENTE NO EVENTU

SE RENDEU AS' DIFICULDADES

ADILSON SANTOS, PRESIDENTE DA ACIM: UM EXEMPLO DE EMPREENDEDOR QUE NAC

i‘ y Ul
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do Brasil chegou onde esta. Para-
benizo todas as entidades que es-
colheram o Joao, um homem ho-
nesto, dedicado, capaz € humilde”.

O vice-prefeito de Maringa,
Carlos Roberto Pupin, discursou
representando o prefeito Silvio
Barros. “Hoje tenho a honra de
representar o municipio nesta
justa homenagem. E trago uma
boa noticia: Maringa € a 252 ci-
dade do pais que mais gerou em-
pregos. Em trés anos e meio, fo-
ram mais de vinte mil novos pos-
tos de trabalho. E essa conquis-
ta se deve também aos empre-
sarios”. Por fim, acrescentou que
“a escolha de Noma € justa €
oportuna e mostra que trabalho
honesto se frutifica”.

A ultima autoridade a falar foi
o vice-governador Orlando Pes-
suti, que ressaltou: “Como pé ver-
melho, sei que no interior do Pa-
rana ha gente que trabalha”. Ele
acrescentou que estava partici-
pando do evento representando
0o governador e porque € amigo
de Joao Noma. “Ele transformou
0 sobrenome de sua familia numa
marca do Brasil”.

Logo apos os discursos, os repre-
sentantes das quatro entidades
promotoras do evento, acompa-
nhados por Orlando Pessuti, Dar-
Ci Piana e Carios Roberto Pupin,
entregaram o certificado de Em-
presario do Ano a Jodo Noma. O
presidente da Acema, Eduardo
Suzuki, € o vice-presidente da en-
tidade, ~Afonso Shiozaki, entrega-
ram uma placa de homenagem
para o empresario. O presidente
do Sivamar, Amausi Donadon
Leal, entregou outra placa a Joao
Noma, por sua “persisténcia e dis-
posicao para o trabalho”.

O Empresario do'Ano eleito em
2007, o presidente da Unimed Ma-
ringa, Durval dos Santos Filho, en-
tregou a Joao Noma a estatueta

lR EvisTA ACIHM Agosto 2008
—————
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REPRESENTANDO
0 PREFEITO
SILVIO BARROS,
CARLOS PUPIN
DESTACOU O
TRABALHO
HONESTO COMO
MARCA DA
TRAJETORIA DE
JOAO NOMA

0 VICE-
GOVERNADOR
ORLANDO PESSUTI
RESSALTOU: “NO
INTERIOR HA
GENTE QUE
TRABALHA”

JOAD NOMA, AO LADO DA ESPOSA, REGINA, FALOU DE SUA TRAJETGRIA DE VIDA E
DOS DESAFIOS QUE ENFRENTOU



que simboliza o prémio, obra do
artista plastico maringaense Zan-
zal Mattar.

PATRIOTISMO

Todos que conhecem Joao
Noma sao unanimes em reconhe-
cer o amor do empresario pelo
Brasil, seu espirito civico. Por con-
ta dessa caracteristica do home-
nageado, o patriotismo deu o tom
a cerimonia de premiacao. Joao
Noma abriu seu discurso dizendo
que “toda cerimonia de recebi-
mento de titulo nos leva a relem-
brar a histéria”. Ele contou um
pouco de sua vida, citando a épo-
ca em que chegou a regiao de Ma-
ringa, vindo do interior de Sao
Paulo. “Tenho certeza de que es-
colhi a cidade certa para morar,
criar minha familia e ter meus
negocios”, colocou.

O empresario lembrou que nao
gostava de estudar, apesar da insis-
téncia de seus pais, que queriam
que ele virasse “doutor”. Como cos-
tuma contar aos amigos, quando
menino, chegava a fugir pela jane-
la nas vezes em que O pai o tranca-
va no quarto para estudar. Com
isso, fez apenas o primario, como
diz. O seu gosto mesmo era mexer
com mecanica.

Em seu discurso, 0 empresario
lembrou e agradeceu antigos pa-
trées, que lhe ensinaram seu oficio.
Joao Noma também costuma dizer
que aprendeu a trabalhar com co-
nhecidos de seu pai, cumprindo uma
tradicao entre os japoneses, de dei-
xar o filho com um amigo para que
ele aprenda uma profissao.

O Empresario do Ano finalizou
seu discurso com uma frase que
demonstra, em poucas palavras,
a humildade que sempre caracte-
rizou a trajetoria deste grande
empresario: “Muito obrigado a to-
dos que me homenagearam com
este prémio”. I

JOAO NOMA E FAMILIA: HISTORIA DE LUTA E UNIAD

Fotos/Bruna Moreschi

A trajetoria da Noma do Brasil

A Noma do Brasil S/A foi fundada em julho de 1967, com o nome de
Brasmecanica e atuagao na venda de pegas, consertos, reformas e
fabricacdo de terceiro-eixo para caminhdes. Seu primeiro endereco foi na
Zona 4, em Maringa, num terreno de 800 metros quadrados.

Trés anos depois a empresa ganhava novo endereco: na avenida
Colombo, em Maringd, quando passou a montar basculantes sobre chassi.

Em 1975, a sede da empresa foi transferida para Sarandi, numa érea
construida de 11 mil metros quadrados. Foi neste local que a Noma passou
a fabricar semi-reboques tanques e basculantes.

Em 1988, mais uma conquista: a empresa incorporou sua concorrente, a
Truck Maringa. Hoje o parque industrial da Noma tem 30 mil metros
quadrados de area construida e € um dos principais fabricantes de
equipamentos para transporte rodoviario de cargas do Brasil, figurando
entre os maiores fabricantes de semi-reboques da América do Sul.

REVISTA ACIM  Agosto 2008 [
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Joao Noma,

segundo seus
parceiros de .
trabalho

Com 30 anos de casa, o analista w
de compras da Noma, Paulo Gilberto =
Silva de Quadros, viu de perto o
crescimento da empresa e sempre
teve uma boa relagdao com o patrdo,
Jodo Noma.

Quando comegou trabalhar na
empresa, em agosto de 1978,
Quadros ocupava uma vaga no
almoxarifado. Depois foi comprador
e supervisor de compras até chegar
ao cargo que ocupa hoje. Na época,
a Noma tinha cerca de 80
funcionarios.

Ele conta que, durante estas trés
décadas, sempre teve oportunidade
de crescer e que a empresa custeou
diversos cursos de qualificagdo,
varios inclusive em outras cidades,
como S&o Paulo e Porto Alegre.

Quadros garante que Jodo Noma
é uma pessoa facil de conviver,
porém exigente. Outra caracteristica
do empresério ressaltada porele é a
honestidade. “Ha pouco tempo
recebi um carregamento com cerca
de 130 pecas a mais. Quando
comuniquei este fato ao seu Jodo,
ele pediu para que eu entrasse em
contato com a empresa e explicasse
que foram mandadas pegas a mais,
sem serem cobradas. Comio o frete
para manda-las de volta era alto,
Noma tentou ajudar o fornecedor e
propGe 1ima alternativa: caso a
empresa achasse que ndo
compensaria buscar as mercadorias,
Noma ficaria com elasem
consignacao e pagarie cuando fosse
usa-las”, lembra.

O analista de compras também
relata que o patrao sempre foi
trabalhador. Inimeras vezes, para
ajudar a cumprir prazos de entrega,
ele mesmo colocou a m&o na massa
e entrou na linha de producdo. “Se

runa Moreschi
v '

PAULO DE QUADROS RESSALTA A
HONESTIDADE QUE SEMPRE CARACTERIZOU
0 EMPRESARIO JOAO NOMA

quiser dar um castigo ao seu Jodo, € s6
ndo deixa-lo vir para a industria”,
brinca.

TODA FAMILIA

Quem também guarda boas
historias e tem grande admiracéo pelo
patrao € José Monteiro, que trabalha
ha 32 anos na Noma. Ele comegou na
empresa como soldador, passou a
encarregado e hoje é inspetor de
qualidade e responsavel por treinar
outros soldadores. Durante estas
décadas, ele participou de diversos
cursos de qualificacdo, todos custeados
pela Noma.

E, gragas a empresa, Monteiro
conta que concluiu os ensinos
fundamental e médio. Quanto a Jodo
Noma, Monteiro é s6 elogios. “Ele &

8runa Moreschi
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mais do que um patréo. E um
amigo, quase irmao. Conhece toda a
minha familia, ja foi varias vezes
tomar café e almogar com a gente.
Quando estava construindo minha
casa, Jodo sempre passava la,
inclusive nos fins de semana e
feriados, para ver o andamento da
obra”, diz.

Mas nao foi apenas Monteiro que
encontrou uma oportunidade de
trabalho na Noma. Varios membros
da familia dele também trabalharam
ou ainda trabalham la. O irm&o de
Monteiro, Chadraxe, também é
velho conhecido na empresa. Tem

‘cerca de 30 anos de casa. “Eu o

trouxe de Marilia para trabalhar
aqui. Ele comegou como soldador,
passou pela montagem e estd até
hoje na empresa”.

Os filhos de Monteiro também
tém lagos antigos com a empresa.
Edvaldo, que trabalhou 24 anos na
Noma, hoje tem sua propria oficina.
José Carlos ja tem 12 anos de casa
e Paulo Henrique, desenhista, tem
um ano de casa.

Os genros de José Monteiro
também encontraram na Noma uma
oportunidade de trabalho. Thiago
comegou como ajudante geral, foi
promovido a montador e hoje é
projetista. Carlos Roberto &
soldador. “Jodo Noma é uma pessoa
justa e honesta, nunca atrasou um
pagamento”, conta Monteiro,
sempre lembrando das
oportunidades que teve na empresa.

TR

MONTEIRO
= (DE
CAPACETE) E
FAMILIARES
QUE TAMBEM
' TRABALHAM
-+ NA NOMA: 32
ANOS DE
CASA



De Comerciante a Empresario do Ano

- O prémio Empresario do Ano
sucedgu 0 Comerciante do Ano,
Prémiacdo criada em 1980 pelo
Sivamar e que homenageou
durante 19 anos os empresarios
do setor, numa referéncia ao Dia
do Comerciante, comemorado em
16 de julho.

- Em 1998, a ACIM, a Apras e a
Coordenadoria Regional da Fiep
passaram a ser co-promotoras do
evento, ampliando a premiagdo
para todos os segmentos
empresariais.

Em 1999, sob o titulo de
Empresario do Ano, o primeiro
homenageado foi o reitor do
Centro Universitario de Maringa,

Wilson de Matos Silva. No ano
seguinte, Benito Finco, da Color Finco
recebeu a premiagao. Em 2001, o
homenageado foi o presidente da
Cocamar, Luiz Lourenco.

O jornalista Franklin Silva,
proprietario do jornal O Diario do Norte
do Parana e da Radio Cultura AM, foi o
homenageado de 2002. Em 2003 foi a
vez do diretor-superintendente da
Usina Santa Terezinha, Agide
Meneguette. Em 2004, o presidente da
Recco & Recco, Edson Recco, recebeu
0 prémio Empresario do Ano. Em
2005, o agraciado foi Massayoshi
Siraichi, do Grupo ATDL. No ano
seguinte Marcos Falleiros, do Grupo MA
Falleiros, e, em 2007, o presidente da

Unimed Maringa, o médico Durval
dos Santos Filho, receberam a
premiagao.

A escolha do Empresario do Ano
acontece em duas etapas: na
primeira 25 entidades de classe
indicam até trés nomes de
empresarios com trajetoria de
sucesso e participagao ativa na vida
comunitaria. Na etapa seguinte,
ACIM, Sivamar, Fiep, Apras,
Prefeitura, Camara Municipal,
Codem, Sindicato dos Jornalistas e
Maringa e Regidao Convention &
Visitors Bureau escolhem, entre os
trés nomes com maior nimero de
indicagdes, 0 empresario que
recebera a premiagao.

vitorias sao conquistadas com
determinacao, competéncia e
sobretudo, muito trabalho.

Joao Noma, a equipe Unimed Maringa,
parabeniza por mais esta conquista.

Prémio Empresario do Ano 2008.

O melhor plano de saude é viver.
O segundo melhor é Unimed.

Unimed |2

Maringa |

ANS - n.° 371254
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Joao Noma

Empresario
~do Ano 2008

Parabéns por mais essa

merecida conquista.

O Setor Industrial
de Maringa

deixa o agradecimento
pela sua dedicacao,
profissionalismo e seu

extraordinario

_ empreendedorismo.

b Alcopar
y Sialpar
Siapar
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JOAO NOMA,

merecidamente,

o empresario do ano.

Com os cumprimentos da
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JULIANA DAIBERT

ALIMENTAR-SE DE FORMA
CORRETA, OBSERVANDO AS
CARACTERISTICAS DE CADA
ALIMENTO E SUA IMPORTANCIA
NUTRICIONAL, E RESPEITAR 0S
HORARI0S DAS REFEIGOES SAD
ATITUDES QUE PODEM CONTRIBUIR,
E MUITO, PARA A BOA
SAUDE. FALTA DE TEMPO
NAO DEVE SER DESCULPA
PARA FUGIR DAS BOAS
REGRAS DA ALIMENTACAO

Que guem se alimenta bem man-
tém doencas, remédios, médi-
cos € hospitais distantes, nao € no-
vidade para ninguém. O desafio
que se coloca hoje em dia, princi-
palmente para empresarios e tra-
balhadores que nao tém tempo de
fazer as refeicdes casa, € concili-
ar os bons habitos alimentares
com a correria cotidiana.

Marcar reunides de trabalho no
horario do almoco, exceder no
consumo de refrigerantes ou pu-
lar refeicoes com o objetivo de
evitar o ganho de peso sao alguns
dos erros mais comuns cometidos
por aqueles que saem de casa de
manha e so voltam a noite.

De acordo com a nutricionista
Caroline Camotti, especialista em
nutricao funcional, quem se en-
quadra neste perfil pode manter
uma alimentacdo saudavel optan-
do por levar para o trabalho sua
coimvida preparada em casa. “O
dificil de fazer as refeicoes em
restaurantes e-resistir as tenta-
¢ées: massas, ‘riruras, molhos e
sobremesas”, reconhece.

Aos adeptos dos restaurantes,
Caroline sugere verificar se ha o
uso indiscriminado do éleo de co-
zinha. “Se o arroz estiver brilhan-
do, as carnes fritas ao invés de
grelhadas, a oferta de frituras

REVISTA ACIM Agosto 2008

A saiide ao alcance do

Bruna Moreschi

A NUTRICIONISTA ROSANA CHIUCHETTA DESTACA A IMPORTANCIA DOS
ALIMENTOS FUNCIONAIS NA DIETA
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garfo

como ovos, banana, mandioca,
batata, for muito grande e nao
houver mais opg¢oes, o ideal é pro-
Curar outro estabelecimento, onde
a comida seja preparada de for-
ma mais leve”, ensina.

Caroline afirma que a boa nu-
tricao nao proibe nada, apenas
exige o cumprimento de regras
quanto a trocas, horarios e quan-
tidades corretas. “A alimentacao
do dia-a-dia deve ser composta
basicamente do nosso arroz com
feijao, uma carne grelhada, sala-
das variadas, legumes coloridos e
uma fruta de sobremesa”, ensina.

FUNCIONAIS E ORGANICOS

Além de contribuir para o au-
mernito de peso, as refeicoes feitas
sem critério, e geralmente justifi-
cadas pela falta de tempo, podem
levar o organismo a produzir subs-
tancias que interferem no meta-
bolismo. “Altos niveis de cortisol,
adrenalina e insulina, ao encon-
trarem fatores genéticos favora-

osalimentas fncses

01 - Aveia

Rica em “beta D glucanas’, ajuda a diminuir o colesterol sérico total e também os niveis de colesterol ruim (LDL). Estudos
mostram efeito protetor no desenvolvimento de cancer de cdlon. Indicagao: duas colheres de sopa /dia

Alho
Hiv

Rico em compostos sulfurados, reduz a pressao arterial e protege o coragao ao diminuir a taxa de colesterol ruim (LDL) e
aumentar os niveis do colesterol bom (HDL). Pesquisas indicam que pode ajudar na prevengao de tumores gastricos.

Indicagao: dois dentes/dia

03 - Azeite de oliva

Composto por gordura monoinsaturada, auxilia na reducao do colesterol total e LDL. Indicacao: uma colher de sopa/dia

04 - Castanha do Para

Rica em gorduras monoinsaturada e poliinsaturada, ajuda a baixar os niveis do colesterol ruim e a aumentar os do colesterol
bom. Estudos mostram que, devido as altas concentragoes de selénio, a castanha retarda o envelhecimento, atuando como
um potente antioxidante. Indicacao: duas unidades/dia

05 - Tomate

poderosa na preven¢ao do cancer de prostata. Indicagdo: meia xicara

0licopeno, pigmento que da cor ao tomate, é considerado uma arma l

de chd de molho de tomate ao dia

06 - Cha verde

Rico em catequina, auxilia na prevencao de

tumores malignos. Estudos indicam ainda que
pode diminuir as doengas do coragao, prevenir

pedras nos rins e auxiliar no tratamento da

obesidade. Indicagao: quatro a seis xicaras/dia

07 - Soja

Ajuda a reduzir o risco de doengas cardiovasculares.

incomodos da menopausa e a prevenir o cancer de mama /

Ha indicagoes de que também ajuda a amenizar os

e de cdlon. Indicagdo: 25gramas/dia

Para lembrar que é um antidepressivo,
colocamos esta tarja preta.

28/NOV j
FORTALEZA-5DIAS V-~
10x rs184,80+ ,

"Adeus Stress"

Tel.: 44 3226-5252
Av. Brasil, 3772 - 7° Andar - Sala 72.1 e 72.2
Centro Empresarial Shimabukuro
www.nsturismo.com.br ¢ nsturismo@nsturismo:com.br
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NUTRICAOD

veis, podem desenvolver, em um
futuro proximo, doenc¢as como di-
abetes, hipertensao arterial e dis-
» lipidemias (presenca de niveis
anormais de gorduras ou de lipo-
proteinas no sangue), entre ou-
rras”, explica a médica ortomole-
cular Juliana Bagatin Piveta Assun-
cao.

Segundo ela, a alimentacao
saudavel! influencia diretamente
no combate aos radicais livres e
na conquista do equilibrio quimi-
co do organismo para prevenir
doencas € o envelhecimento pre-
coce. propostas fundamentais da CAROLINA CAMOTTI: 0 MODO DE PREPARG-DA COMIDA PODE MELHORAR A
terapia ortomolecular. QUALIDADE DA ALIMENTAGAD
| “Quanto mais habitos sauda-
| veis, menor serd o numero de ra- Nidos como alimentos ou ingredi- ca desses alimentos. “Suas propri-
dicais livres formados. Portanto, entes que, além das funcdées nu- edades sao respeitadas pela cién-
| uma alimentagao rica em legu- tricionais basicas, quando consu- cia, uma vez que possuem compos-
| mes, verduras, frutas, carnes ma- Midos como parte da dieta usual tos bioativos capazes de atuar como
gras « cereais € um dos principios produzem efeitos metabolicos ou  moduladores dos processos meta-
mais importantes”, diz a médica. fisiologicos benéficos a saude, os  bolicos, prevenindo o surgimento
i Se fosse preciso relacionar ain- funcionais sao seguros para con- precoce de doencas degenerati-

Bruna Moreschi

da mais vantagens aos alimentos SUMO sem supervisao meédica. vas”, diz ela. (Leia box na pagina
naturais para incentivar o consu- De acordo com a nutricionista 21 para conhecer os beneficios dé
mo. certamente a funcionalidade Rosana Chiuchetta, estudos cienti- — alguns alimentos funcionais.)

de alguns estaria entre elas. Defi- ficos atestam a eficacia e seguran- Os alimentos organicos tam-

bém sao aliados de primeira linha
na conquista da boa saude pela
boca. “Eles sao mais enriquecidos
de nutrientes, ja que a terra utili-
zada no cultivo € natural. Nao ha
nenhuma interferéncia de subs-
tancias quimicas no processo,
como adubos ou agrotoxicos”, diz
Rosana. Um alimento organico
fresco possui cerca de 20 % menos
agua em sua composicao, concen-
trando ainda mais 0s nutrientes.

A nutricionista lembra que 0
desenvolvimento da ciéncia torna
o papel profildtico exercido pela
alimentacao ainda mais relevan-
te. “Mas a dieta do passado ainda
é valida, ou seja, € recomendado
o consumo de cinco por¢oes de fru-

- ; tas e duas de verduras e legumes
“QUANTO MAIS HABITOS SAUDAVEIS, MENOR SERA 0 NUMERO DE RADICAIS LIVRES ao dia, de preferéncia crus, com
FORMADOS”, DIZ A MEDICA JULIANA PIVETA ASSUNCAOD casca e variados em cores.” |l

Bruna Moreschi

www.acim.com.br
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Os erros mais comuns no dia-a-dia

Falta do café-da-manha. Uma boa alimentacao deve comecar sempre com um bom café-da-
manhd para reconstituir as reservas de energia que o organismo utilizou durante a noite,
quebrando um jejum de oito horas. Ele ajuda a estabelecer as funcdes do aparelho digestivo,
acelerao metabolismo e diminui o déficit de atengao no trabalho ounaaula.

Pular refei¢oes. Estipule hordrios para as refeicdes e cumpra-os. 0 ideal € fazer de cinco a seis
refeicoes por dia. Manter a reqularidade dos hordrios acelera o metabolismo e queima calorias a
todo o momento, pois o processo de digestao € uma forma de colocar o corpo para trabalhar, como
um pequeno exercicio. Além disso, ajuda a produzir serotonina, o hormdnio do prazer,
diminuindoaansiedade e compulsao pela comida.

Mastigar rapido. Deve-se mastigar devagar e, em média, 15 vezes cada porcao, que deve ser
pequena. Além de proporcionar mais saciedade, mastigar bem os alimentos facilita a digestao.
Repouse os talheres a cada garfada que leva a boca e s6 segure-os novamente quando o alimento
forengolido.

Comer nafrente da televisio. Evite alimentar-se em ambientes e situagdes que absorvamsua
atencdo. Diminuindo a concentracao no ato de comer e mastigar, perde-seanogao dequantidade

e do sabor do alimento. Dependendo do seu estado emocional, esta pratica o fara mastigar mais
rapido e comer mais.

Tirara casca das frutas. A casca contém uma série de nutrientes, como também fibrainsoltivel,
que ajuda na prevencao de algumas doencas, como a constipacdo intestinal e o cancer colorretal.

Consumir refrigerante em excesso. Além de nao contribuir com nenhum nutriente, o
refrigerante prejudica a absorcao de muitos nutrientes dos alimentos, a exemplo do calcio,
mineral importante parareacoes enzimaticas, contracao muscular e formacao dssea.

Av. Colombo, 9727 - Km 130 - CEP 87070-810 - Maringa - PR
Fone: |44) 3225-5009 |44| 3033-5009

www.uninga.br
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Zacarias consolida
conceito Classe A 2008

Pela nona vez consecutiva a Zacarias Veiculos
recebe das mdos do Diretor de Marketing da
General Motors do Brasil Sr. Marcos MunhoZ 0"~
Prémio Padrio A em atendimentos, vendas €

Servicos.

0 diretor Cidinei Aparecido Vaz, enaltece ©

trabalho de toda a equipe reconhecendo mais
esta conquista decorrente do esforco, dedicagao €

profissionalismo detodos.

i
- o . |
Parabéns Zacarias pela nona vez reconhecida

\ nacionalmente entre as melhores do Brasil.

ZACARIAS

A CASA DO SEU CHEVROLET
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TODOS TEM UMA IDEIA DE COMO _
SERA O FUTURO.NOS TEMOS CERTEZA. NEWVISION

T R A D E
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CONSULTORIOS FIN
E ESCRITORI(;S DE FAC.._A#:,',%M&N:(T)E
s I 62 M?. =
PERFEITO 450/ \ o il
PARA SEU 7

DE AREA PRIVATIVA
NEGOCIO .

@ Estrutura completa com: internet,
infra-estrutura para
ar-condicionado e central
telefonica - gestao da comunicacao
interna e externa.

IMOVELS DA COMARCA DE MARINGA-PR.

@ Espaco modulado de acordo com a
necessidade do seu negocio.

@ 180 vagas de garagem
(proprietarios e clientes).

oFic

@ Auditério para reunices e palestras.

(> ESPAGO ANTI-STRESS
Area para franquia de Café no térreo.
Jardim ao ar livre.

iy R | ' ‘ : (® sEGuraNGA
7 T " : Infra-estrutura com monitoramento
: = ot | I :'N;-j-‘ sl b o através de CFTV (Circuito Fechado de TV).

MATRICULAS 65919, 1748 € 12749, TODAS COM

@ Tecnologia com biometria para
acompanhamento do fluxo de usuarios
do edificio.

FOTOS RUSTRATIVAS

CONSTRUTORA E IMOBILIARIA
\ CONSTRUGAO )
L INCORPORAGAO
N\ EVENDAS _~

PLANTAO DE VENDAS

Escr.itério de Advocacia l:inica ' 44 303 3 03 3 3 3

JUMPI




CLINICAS DE ESTETICA ATRAEM
CADA VEZ MAIS CLIENTES, COM
NOVIDADES EM TRATAMENTOS.
MUDANGA DE COMPORTAMENTO DA
PGPULACAO, PROFISSIONALISMO E
GRANDE POSSIBILIDADE DE
RETORNO FINANCEIRO SAO OS
PRINCIPAIS ATRATIVOS
DESTE TIPO DE
EMPREENDIMENTO

gue pensaria Narciso se vives-

se no século 21?7 Talvez o per-
sonagem mitolégico ficasse en- |
cantado com a quantidade - e |
qualidade - de técnicas, apare-
lhos especiais e clinicas voltadas
a algo que era o foco do seu in-
teresse: a beleza.

Dados da Associacdo Brasileira
da Industria de Higiene, Perfuma-
ria e Cosmeética (Abihpec) apontam
qgue o Brasil tem um dos cinco
maiores mercados consumidores
de produtos de beleza, perfumes
e higiene pessoal do mundo.

De acordo com a entidade, a
procura por esses produtos tem
aurmentado por varios motivos. A
estabilidade do sexo feminino no
mercado de trabalho fez com que
a mulher se preocupasse mais com
a aparéncia. Homens também
passarain a procurar produtos e
tratamentos esréticos especializa-
dos. Condi¢oes de pagamento,
novidades e diverc«dade do setor
sao outros fatores que tém atraj-
do cada vez mais consumidores.

Um nicho deste mercado que
tem crescido € o das clinicas de

estetica, realidade observada tam- gy fyjn ANDREOTTI MUDOU A CLINICA PARA UM ESPAGO QUASE TRES VEZES
bém em Maringa. Hoje sdo quase  yaiop pARA MELHOR ATENDER

50 clinicas especializadas em tra-
T R R T S S S|

Bruna Moreschi

www.acim.com.br
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J0C|
tamentos estéticos, e muitas ain-
da estao por vir. Um sinal de que
O publico para este tipo de servi-
¢o vem se multiplicando.

A procura tem sido tao grande
que muitas clinicas estao tendo
que aumentar as instalacoes. Foi
O que aconteceu com a fisiotera-
peuta Flavia Alessandra Andreot-
ti. Ela teve de mudar sua clinica
de estética, a Corpus Esthetic Cen-
ter, para um novo endereco em
funcdo do aumento da demanda.
“Foi uma necessidade. Chegamos
num momento em que precisamos
de um espa¢o maior para acolher
todos os clientes com conforto e
qualidade.”

A clinica, ha mais de dez anos
no mercado maringaense, come-
¢ou com apenas trés profissionais.
Hoje tem 12 funcionarios, entre
meédicos, nutricionistas e fisiotera-
peutas. O novo espaco, com uma
area quase trés vezes maior que
a antiga, possibilitou a oferta de
Nnovos tratamentos, com novos

Bruna Moreschi

N 4
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A TECNOLOGA ANAI MORAIS ALVES CONSEGUIU EMPREGO EM APENAS

SETE MESES DEPOIS DE FORMADA

Concorréncia que cria oportunidades

A fisioterapeuta Flavia Andreotti
acredita que o fato das clinicas de
estética terem se multiplicado ndo
é ruim. “A concorréncia so ajuda a
atrair mais clientes”, avalia.

Ela acredita que a inclusao de
mais clinicas de estética no mercado
atrai pessoas que nunca pensaram
em fazer um tratamento estético.

Foi esse mercado que deu
oportunidade de trabalho a Anai
Morais Alves, graduada na terceira
turma de Tecnologia em Estética e

Cosmetologia pela Universidade
Paranaense (Unipar) em Umuarama.
Formada ha apenas sete meses,
Anai integra a equipe da Clinica
Orion, oferecendo terapia e estética
facial e corporal.

O trabalho, segundo ela, vai de
vento em popa. “A remuneracao
ainda ndo € o que eu esperava.
Mas conheco pessoas que se
formaram e nao conseguiram
emprego. Isso eu tenho. Entao,
acho que estou muito bem.”

A MARCA E O
MAIOR PATRIMONIO
DE SUA EMPRESA.
PROTEJA-A!l!

‘affei

WS

P ®

marcas & paten;es:desde 1994

Calisto Aus‘sociados

Av. Paissandu, 853 - Zona 3 - Fone: (44) 3226 3254
CEP: 87050 -130 - Maringd/PR

R. General Telles, 1463 - sl. 112 - Fone: (16) 3724 1743
CEP: 14400-450 - Franca/SP

08006431626
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aparelhos, além de ter proporcio-
nado maior conforto e privacida-
de aos clientes, que podem esco-
lher entre duas salas de recepcao.
“Foi um investimento que valeu a
pena”, afirma a fisioterapeuta.

INOVAR E FUNDAMENTAL

A estética € um campo abran-
gente e bastante diversificado.
Mas, segundo os profissionais e
empresarios da area, para sobre-
viver neste mercado é preciso di-
versificar, estar atento as novi-
dades e entender os desejos dos
clientes, para fazer o melhor.

Foi com base nesta filosofia que
trés colegas de faculdade resolve-
ram investir em uma clinica de es-
tética com uma proposta diferen-
ciada. As fisioterapeutas Lais Cris-
tofolli, Natdlia Bernardo e Ana Ca-
rolina Novello sao sécias da Appa-
renci.Spa e Fisioterapia Estética, cli-
nica que entrou em operacio se-
manas atras, no shopping Manda-
caru Boulevard.

A escolha do local foi fundamen-
tal para concretizar a idéia das em-
preendedoras. “Pensamos nas pes-
soas que trabalham e nao tém tem-
po de ir a uma clinica durante a
semana, em horario comercial.
Abrir a nossa num shopping, que
funciona também nos finais de
semana e tem horario diferencia-
do resolveu todas as necessida-
des™, explica Lais Cristofolli.

Uma das motivagdes para o ne-
gocio, segundo ela, foi a falta de
novidades no mercado de Marin-
g+ Lais frequentou algumas clj-
nicas. fez tratamentos para es-
trias € fieou frustrada com os re-
sultados. "Erém muito doloridos
e invasivos. Fiticuramos uma al-
ternativa para nossa clinica e en-
contramos um aparelho que pro-
porciona melhores resultados.
Nesse ramo, investir em novida-
des e fundamental.”

Bruna Moreschi
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QUIOMI MAZZORO DIZ llliE ALUNOS DO CURSO TECNICO EM ESTETICA
E COSMETICA SAD LOGO ABSORVIDOS PELO MERCADO

Faltam profissionais especializados

A sécia do saldo de beleza Classic, Iraci Maria l?ias, vive gntenada e busca
sempre aprimorar a qualidade dos servigos oferecudos..EIs‘a‘ diz que esta com
dificuldades para contratar um proﬁ§si0n'al em podologia. Temos uma
podéloga que é muito qualificada e € muito pro’cu'rac_la. Precusamoslde mais um
profissional para atender a demanda, mas esta dificil de gncontrar’. , lamenta.

Essa falta de profissionais levou o Centro de Educagao Proﬁssonal Agata
(Cenpa) a abrir, no més de junho, um curso tecnicoem podglogla, com
duracao de trés anos. Segurido a diretora do centro, Quiomi Tsunokawa
Mazzaro, o curso tem sido bastante procuradp. .

“Diferente do trabalho estético, a podologla_usa os conhecimentos de
anatomia para melhorar problemas como cansudgdes, unhas encra\,/,adas..
Um pedicure ndo tem formagdo para fazer este tipo de tratamento”, _expllca.
De acordo com ela, o curso de podologia do Cenpa, aprovado e autorizado
pelo MEC, é pioneiro na regido. IR j o '

O Cenpa também oferece outros cursos 'tecnlcos na area ‘c‘estetnca. O mais
procurado, segundo a diretora, € o de egtetlca e cosmgtlca. Paraa noss?,
felicidade, todos os alunos formados aqui foram absorwdqs pelo mercadq.

O Centro Universitario de Maringa abriu o curso superior de j‘ecnologla
em Estética e Cosmética, preparando o aluno para seguir carreira em cinco
areas: estética corporal, estética facial, terapia capilar, terapias alternagvas
e embelezamento pessoal. O curso foi aberto em 2007 e, neste ano, foi um
dos que mais recebeu inscrigdes. N |

De acordo com a coordenadora do curso, a ﬁsmtgrapeuta Jackeline
Tiemy Guinoza Siraichi, a proposta é formar proﬁsglqnals com .
conhecimento mais profundo. O tecndlogo em estética e cosmetica sai da
faculdade, depois de trés anos, capacitado para'att:lar em saloe‘s‘ de beleza,
clinicds de estética e até mesmo para abrir a propria empresa. “Um dos
focos do curso é ensinar o aluno a lidar com a administracdo da prépria
clinica”, explica a coordenadora.

|
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0 SANTA CASA SAUDE TRAZ A MANDAGUARI
0 SEU NOVO LABORATORIO

Pensando em facilitar a sua vida, 0 Santa Casa Satde inaugurou seu novo laboratorio
em Mandaguari. Agora, vocé tera acesso ao nosso atendimento humanizado e a alta
tecnologia dos nossos equipamentos, sem sair da sua cidade. Associe-se ao Santa
(Casa Satide e aproveite mais esse beneficio.

13

Santa Casa
Saude

Um plano de amor a wda
‘\l

Rua José Ferreira Nho Belo, 273 | Centro | Mandaguari-PR | Fone: (44) 3233-6000
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FESTAS & NOIVAS 2008

A FEIRA FESTAS & NOIVAS 2008 7 ‘
AGRADOU EXPOSITORES E TR ES D IAS D E G LAM 0
VISITANTES, QUE PUDERAM |

CONFERIR AS NOVIDADES EM
PRODUTOS E SERVIGOS PARA
EVENTOS E CASAMENTOS.
AGENDA SOCIAL, COM
DESFILES, PALESTRAS E
SHOWS, FOI OUTRA GRANDE
ATRACAO

Fotos/Bruna Moreschi

m publico de 4.400 pessoas, ex-

positores e visitantes satisfei-
tos. Este € o balanco da feira Fes-
tas & Noivas 2008, realizada de 22
a 24 de julho pela ACIM e pelo Co-
pejem, em parceria com o Marin-
ga e Regiao Convention & Visitors
Bureau e com o Programa Empre-
ender. SO no ultimo dia, das 14 as
22 horas, passaram 1.800 pessoas
pelo Centro de Eventos Araucaria,
onde a feira foi realizada.

O clima foi de festa nos trés dias
do evento, seja pela beleza dos
estandes montados pelas mais de
50 empresas participantes, seja
pelo grande movimento de visi-
tantes ou pelo glamour dos desfi-
les, quando os expositores mostra-
ram ao publico suas criacoes em
trajes de noivas e festas, lingerie,
maquiagem e cabelo.

Quem visitou a feira poéde co-
nhecer uma gama variada de pro-
dutos e servicos para festas e ca-
samentos. Entre os expositores
havia empresas como buffets, dis-

iribuidores de vinhos e bebidas,  yy GRANDE PUBLICO, EXPOSITORES SATISFEITOS E UM CLIMA DE FESTA
aicties de alta costura e de noi- yapeapAM A SEGUNDA EDIGAO DA FEIRA FESTAS & NOIVAS

vas. lojas de calcados, estudios fo-
tograficos. produtoras de video,
hotéis, bandas, saloes de beleza,
floriculturas, lojas de moveis, ele- Além dos produtos, a feira con-  curriculo a organizacao de mais de
trodomeésticos e presentes, grafi-  tou com duas novidades este ano.  mil casamentos. Nas palestras, ela
cas, agencias de turismo, reven- A primeira delas foram as pales- deu dicas sobre como organizar
dedoras de consorcios e empre-  tras com a cerimonialista Cida Del  este tipo de evento, sobre como
sas de seguranca. Claro, de Sao Paulo, que tem no combinar os trajes e acessorios dos

m REVISTA ACHM Agosto 2008



R E BONS NEGOCI0S

BONS NEGOCIOS

Os empresarios se
mostraram bastante
entusiasmados com 0s
resultados. Muitos fe-
charam negocios du-
rante a feira. E o caso
da Nori Dias Videos e
Fotos. Segundo infor-
macoes da equipe que
fez atendimento no es-
tande, varios casais fe-
charam contratos para
casamentos € a empre-
sa esta confiante nos
contatos  pos-feira,
como aconteceu na edi-
cao anterior. Alids, até
poucos dias atras, pes-
soas que conheceram o
trabalho da empresa na
Festas & Noivas 2007
ainda entravam em
contato para fazer or-

noivos com o estilo da festa e

COMO se preparar para a marato-
na que envolve o casal nos dias
que antecedem a cerimonia.
Outra novidade foi a revista de
bolso que os visitantes receberam
gratuitamente, com dicas sobre
organizacao de eventos € 0s con-
tatos de todos os expositores.

camentos de servigos.
A SH Maraba, espe-
cializada em fotos de
casamentos e eventos
sociais, também € um
exemplo de empresa
que fechou negocios du-
rante a feira, assim
como a Banda Kako de
Telha, que fechou vari-
os contratos durante os
trés dias de evento.
“Temos participado
de feiras similares em outras ci-
dades e notamos que, € Marin-
gé, o publico foi de pessoas real-
mente interessadas nos produtos
e servicos, ou seja, que estao com
casamento marcado ou outro tipo
de festa ja agendado. E isso fazt di-
ferenca”, explica o empresario
Thomé Lopes, da SH Maraba, que

participou da feira pela segunda
vez. “A edicao passada foi muito
boa para nossa empresa, fizemos
muitos contatos pos-feira. Esta-
mos esperando 0 mesmo resulta-
do para este ano”.

Thomé Lopes salienta que a di-
vulgacao da feira foi eficiente,
ja que no seu estande atendeu
muitas pessoas da regiao. Um
exemplo € o casal Natdlia Luizao
e Marcio Alves, ela de Porto Rico
e ele de Loanda. Com casamen-
to marcado para novembro, os
dois vieram para Maringa espe-
cialmente para visitar a feira. E
sairam com o servico de foto ja
contratado. “A feira foi muito util
para noés. Este tipo de evento €
interessante para ter idéias,
para ter nocao do quanto € ne-
cessario investir na festa. Fica-
mos encantados com as novida-
des”, afirmou o casal.

A jornalista Danielle Cristina
de Almeida esta com casamen-
to marcado para maio de 2009
€ nao teve duvida em aprovei-
tar a feira Festas & Noivas para
conferir as novidades e os pre-
cos de produtos € servicos. “Vim
atras das tendéncias e das no-
vidades para festas de casa-
mento, para me informar sobre
precos e prazos de pagamento.
Sem contar que na feira deu
para ver os produtos pessoal-
mente e tudo era encontrado
facilmente, ja que os fornecedo-
res estavam reunidos num mes-
mo espaco, um do lado do ou-
tro”, explica. Danielle conta que
ja havia feito pesquisa de pre-
¢os de buffets e de fotografia e
que a feira foi uma oportunida-
de de fazer um comparativo.

1G°WOD WIDB" MMM
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FESTAS & NOIVAS 2008

FESTA PARA 0S OLHOS

A Festas & Noivas também foi
uma grande oportunidade para a
empresa Queiroz Acessorios, de
Mandaguari, especializada em
acessorios para noivas e que par-
ticipa pela segunda vez do even-
to. Eliane Queiroz, socia da em-
presa, e Alexandre Marques da
Silva, responsavel pelo atendi-
mento on-line, declararam que o
evento € um canal para expandir

os contatos. “E uma oportunida- THOME LOPES, DA SH MARABA RESSALTA  CELINA FIORINO, DA MADAME
de para divulgar nossos produtos 0 DIFERENCIAL DO PUBLICO QUE ROSITHA: SUCESSO COM SAPATOS DE
em Maringa e regiao , comenta- VISITOU A FEIRA . NOIVA SOB MEDIDA

ram. A empresa, que recebe asses-
soria do Instituto Mercosul - 6rgao
de comeércio exterior ligado a
ACIM - ja exporta seus produtos
para paises da Ameérica Latina.
O empresario Ronny Dozzo,
que- participou da feira pela se-
gunda vez, afirma que “em 2008
o evento melhorou em relacao a
primeira edicdo. A divisao dos es-
tandes ficou bem melhor, os ex-
positores se esmeraram para de-
corar os ambientes”. Dozzo afir-
ma também que o publico do pri-
meiro dia, este ano, foi ainda
malor que no ano passado. “Sem
contar que o espaco para desfi-

UCAAL NATALIA LUIZAO E MARC"J ALVES A JORNALISTA DANIELLE DE ALMEIDA:

VEIO DA REGIAO DE LOANDA PARA OPORTUNIDADE PARA CONHECER

igsr apresentacoes - anexo ao VISITAR 0 EVENTO NOVIDADES E COMPARAR PRECOS
recinto dos expositores - ficou

muito bom?.

Um dos estandes mais concor-
ridos da feira foi 0 que abrigou as
empresas Chocolateria I,)Obele e
Roseli Lopes Bolos Artisticos. Alj
foram expostos diversos modelos
e bolos artisticos, os mais varia-
dos tipos de docinhos para casa-
mento, :11a festa para os olhos e
para o paladar.

Para a empresaria Fabiola
Martins Dobele, a feira foi um
sucesso. “E a primeira vez que
|>;1r|1('ip;1mos Eu. a Roseli e tam-

3
i

—
a
=
o
()
=
(=
o
=
2
=
=

e

bém a Célia. que fabrica formi.  ELIANA QUEIROZ, DA QUEIROZ PARA RONNY DOZZO, A EDIGAO DE 2008
nhas para doces. resolvemos ex.  ACESSORIOS: DIVULGAGAD DOS FOI AINDA MELHOR QUE A DO ANO

I - , ; . PRODUTOS i : PASSADO
por nossos produtos num unico
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CStande, j
Outro, e o resultado foi fantisti-
CO. Muitos visitantes agendaram

a que um completa o

degustacoes para fechar nego-
Clo”, conta. “Chegamos a aten-
der gente que mora perto do
Mato Grosso do Sul. Nés nio ti-
Nhamos nocao da abragéncia de
Publico do evento”, afirma, en-
tusiasmada.

A empreséaria Celina Fiorino,
da Madame Rositha, também fi-
Cou satisfeita com os resultados
da feira. A empresa, que fabrica
Sapatos de noivas e para festas
Sob medida, conseguiu fechar
vendas imediatas. “Varias noivas
que visitaram a feira gostaram
dos nossos produtos e foram até
nossa loja fechar a compra do
Sapato para o casamento”, con-
ta, satisfeita.

TODO DIA

Pesquisa confirma
hons resultados

Em pesquisa realizada pelo Depea (Departamento de Pesquisa e
Estatistica da ACIM) durante a feira, 35 expositores e 165 visitantes
responderam a um questionario. Entre os expositores, 100% se disseram
satisfeitos com o local do evento, 94% com a segurancga, 80% com o
horario de realizagao, 80% com a divulgagao e 77% com a organizagao,
enquanto 68% aprovaram os dias de realizagao.

Também na pesquisa, 31% dos empresarios declararam ter feito mais
de 50 contatos ou agendamentos e 34% fecharam negdcios durante a
Festas & Noivas. Dos entrevistados, 83% disseram que pretendem
participar da proxima edicdo.

Entre o publico, 63% dos visitantes declararam que irao realizar
algum tipo de festa, sendo que 77% delas serdo de casamento. 50% dos
entrevistados afirmaram que pretendem investir até R$ 15 mil nas
festas. Dos visitantes ouvidos, 87% declararam ter encontrado na feira
tudo que procuravam.

E DIA DE GARCIA EXPRESS.

Com o GARCIA EXPRESS vocé envia sua encomenda para as cidades atendidas pela Viagao
Garcia, em qualquer dia da semana, inclusive sabados, domingos e feriados. Para utilizar é so6
chegar no guiché rodovidrio credenciado ou na loja de servigos da Viaggo Garcia e pronto. Sua
encomenda serd enviada de énibus ao destino escolhido com hora marcada para chegar.

Rua Carneiro Ledo, 500 - Maringd
www.vidcaogarcia.com

=EXPRESS

ENCOMENDAS RAPIDAS

chegou!

Sua Encomenda com Hora Marcada,
de Rodovidria para Rodovidria.
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fundada,

ma pesquisa realizada pelo Mi-

nistério da Saude apontou que
a taxa de infeccao hospitalar no
Brasil € de 13%. A pesquisa toca
num assunto que € uma das gran-
des preocupacoes das equipes que
administram estabelecimentos de
saude, pois o alto indice de infec-
coes é um risco a vida dos pacien-
tes e pode comprometer a credi-
bilidade de um hospital.

A infeccao hospitalar pode ocor-
rer em funcao de diversos fatores.
Por isso, desde 1999, a Agéncia
Nacienal de Vigilancia Sanitaria
tornou obrigatdria a existéncia de
Comissoes de Controle de Infec-
cao Hospitalar, responsaveis por
acoes e estratégias para manter
os indices em niveis seguros.

E um dos grandes desafios para
atingir este objetivo € o controle dos
insetos. Mosquitos, pernilongos, ra-
tos, baratas e formigas sao vetores
de bactérias e virus e representam
um risco dentro do ambiente hos-
pitalar. Por isso, o trabalho de em-
presas especializadas no controle de
pragas € imprescindivel na manu-
tencao de um ambiente livre de
infeccoes hospitalares.

Em Maringa, de acordo com
Hilton Zizi Martinez, enfermeiro-
chefe da Comissao de Controle de
infeccdao Hospitalar do Hospital
Universitario, a taxa de infeccao
esta bem abaixo da média nacio-
nal. 1sso porque, na maioria dos
hospitais e clinicas, sdo tomados
05 devidos cuidados para evitar o
oroblema.

Foi para atender a demanda do
setor que a empresa DD Fog foi
imialmente em Parana-

HA 0ITO ANOS ATUANDO EM MARINGA, A DD
FOG E UMA DAS POUCAS EMPRESAS DA

Uma arma contra a
Infeccao hospitalar

0 MERCADO VEM SE EXPANDINDO PARA EMPRESAS ESPECIALIZADAS EM
DEDETIZAGAO E CONTROLE DE PRAGAS NO SETOR DE SAUDE. A LEGISLAGAO E
RIGOROSA E EXIGE DOS HOSPITAIS AGOES PLANEJADAS PARA ENFRENTAR 0
SERI0 PROBLEMA DA INFECGAD HOSPITALAR. ESSAS ACOES PASSAM,
NECESSARIAMENTE, PELO CONTROLE DE PRAGAS

Bruna Moreschi

—
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REGIAO ESPECIALIZADAS NO CONTROLE DE ol

PRAGAS EM AMBIENTE HOSPITALAR | "
E NA INDUSTRIA ALIMENTICIA
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vai. Ha 14 anos no ramo de dede-
tizagdao. a empresa ja atua em
Maringa ha mais de oito anos,
atendendo clientes dos mais di-
Versos segmentos.

A empresa € uma das poucas
especializadas em controle de pra-
gas em ambientes hospitalares e
em industrias alimenticias, além
de fazer parte da Associacao Pa-
ranaense de Controladores de Pra-
gas e Vetores (Aprav).

Para Anténio Borba, gerente da
empresa ha dez anos, o mercado
deste segmento € promissor, mas
poderia ser melhor. “Ha muitos
profissionais e empresas nao lega-
lizados e que trabalham sem um
responsavel técnico. As empresas
legalizadas nao atingem nem
10% do mercado”, afirma.

NAO-CONFORMIDADE

Para atender a area hospitalar, a
DD Fog utiliza o Sistema Integrado
de Pragas. Antonio Borba explica
que o sistema consiste na aplicacao
de inseticidas em locais estratégicos
e em inspecoes periodicas de todos
os ambientes do hospital. “Nessas
inspecoes, detectamos a presenca de

pragas e buscamos entender por que
o problema se instalou ali, o que pos-
sibilitou sua entrada e 0 que atraiu o
vetor”, diz. A partir dessas informa-
coes, a empresa ja sabe o tipo de
produto que sera usado no combate
e onde deve ser aplicado.

Nas inspecoes, sao detectadas tam-
bém brechas por onde os insetos e
roedores possam entrar ou se prote-
ger. Um pequeno buraco embaixo
de uma porta de madeira pode ser-
vir de abrigo para formigas, enquanto
uma tela rasgada em uma janela
pode ser porta de entrada para in-
setos voadores, explica Borba.

A DD Fog faz um levantamen-
to detalhado e entrega ao hospi-
tal um relatorio de nao-confor-
midade, identificando os pontos
negativos e sugerindo solugoes.
Cabe ao hospital providenciar
acoes de correcao.

Outra medida de prevencao € a
emissao de um boletim de ocorrén-
cia, deixado pela empresa em cada
ala do hospital. Nessas circunstan-
cias, ao detectar uma praga, o fun-
cionario anota no boletim de ocor-
réncia o local e o horario em que a
praga foi detectada.

SEGURANCA NA TOMADA DE DECISOES
MARINGA | PR | FONE/FAX (44) 3262.1595 | AV. PARANA, 313 | CENTRO | CEP 87013-070
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No dia da inspecao, a empresa
analisa o boletim e o considera na
hora de tracar as estratégias para
aplicacao dos produtos quimicos
indicados. “E-uma integracao de
esforcos entre a empresa que pres-
ta o servico e os funciondarios do
hospital”, explica Antéonio Borba.

FORMIGAS

A empresa de Antonio Borba
€ responsavel pelo trabalho de
dedetizacao e controle de pra-
gas em boa parte dos hospitais
de Maringa. Segundo ele, o
principal problema em ambien-
tes hospitalares — e o mais difi-
cil de controlar - sao as formi-
gas. “Elas sao piores porque pas-
seiam em qualquer lugar e sao
grandes vetores de bactérias.”

Uma pesquisa identificou 21 es-
pécies de bactérias presentes no
corpo de formigas, coletadas em
trés hospitais de Campo dos Goyta-
cazes, no Rio de Janeiro. Algumas
das bactérias eram resistentes a
antibioticos, o que poderia colocar
em risco a vida dos pacientes.

Para controlar esses insetos, €
preciso conhecimento dos habitos

~
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Bruna Moreschi

MARCOS YAMAMOTO, DA BIOCAMP: SEGURANCA E ESSENCIAL NUM TRABALHO QUE PODE

INTERFERIR NA SAUDE DAS PESSOAS

e como cada tipo de formiga rea-
ge ao inseticida. “Temos que en-
contrar formas de levar o veneno
dentro do ninho, para eliminar a
rainha e a colonia inteira. E o tipo
de veneno depende da espécie da
formiga. Existem venenos em gel,
em iscas e até em po”, explica o
gerente da DD Fog.

MERCADO

O engenheiro agronomo e en-
genheiro de seguranca no traba-
lho, Marcos Keizo Yamamoto,
proprietario da Biocamp Dedeti-
zadora, afirma que a receita para
O sucesso de uma empresa que
trabalha com dedetizacao ¢ a pre-
ocupacao com a qualidade e
a legalidade do servico. “E
preciso ter um profissional
responsavel, que emita a aalll
Anotacao de Responsabilida- |
de Técnica e que atue de 7
acordo com as normas da Vi- ___
gilancia Sanitaria.” =

O empresario afirma que ¥
o diferencial de sua empre-
sa € a seguranca. “Por tra-|
balharmos com produtos|
quimicos dentro de uma
area hospitalar, sempre se-"
guimos as normas de segu-

| H REVISTA ACIM Agosto 2008
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ranca e usamos produtos indica-
dos pela Vigilancia Sanitaria. A
interacao entre saude e seguran-
ca deve ser perfeita”, afirma.

De acordo com o engenheiro,
este mercado exige profissio-
nais preparados. “E raro encon-
trar alguém pronto para traba-
lhar nesta area. E preciso estu-
dar muito, se preparar.” Inves-
timentos em treinamento dos
funcionarios, com uvso de apos-
tilas atualizadas de universida-
des renomadas, e a participagao
€m Ccursos e congressos, segun-
do ele, sao essenciais numa em-
presa que quer ter sucesso nes-
ta atividade. '

_ Bruna Moreschi

Ar fresco,
sem perigo

A manutencgao periddica de
aparelhos de ar-condicionado
também é um item essencial para
garantir a saude em qualquer
ambiente, especialmente em
hospitais. Os aparelhos podem ser
verdadeiros difusores de doengas
se nao receberem o devido
cuidado.

Em Maringa é muito comum
pombos fazerem desses
equipamentos um local de abrigo,
onde fazem seus ninhos. Além de
transmitirem doencas como a
toxoplamose e a salmonelose
(toxinfeccao alimentar), os
pombos sao hospedeiros de um
piolho minusculo, que pode trazer
sérios problemas aos seres
humanos.

A Split Ar, ha trés anos em
Maringd, faz manutencdo e
limpeza de aparelhos de ar-
condicionado em varias empresas
de saude, inclusive num grande
hospital da cidade. Antonio Sergio
dos Santos, diretor-administrativo
da empresa, afirma que a Split Ar
realiza manutengao preventiva nos
mais de 200 aparelhos do hospital
pelo menos uma vez por més.

“Existe uma lei que exige a
remogao do aparelho para limpeza
pelo menos a cada seis meses”,
comenta.

Para evitar a instalagao de
aves nos aparelhos, a empresa
instala uma caixa protetora
com uma tela por dentro,
impedindo a passagem das
aves. Mas isso so nos aparelhos
mais antigos. “0s hospitais
estao aderindo ao modelo split,
que nao permite a entrada de
pombos”, comenta o diretor.

ANTONIO SERGIO, DA SPLIT AR,
LEMBRA QUE LIMPEZA PERIODICA DE
APARELHOS DE AR-CONDICIONADO DE
HOSPITAIS E EXIGENCIA LEGAL



\ A liberdade de viver num paraiso,
com toda a seguranga de um edificio.
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- AREA DE SERVICO
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Quadra de Ténis Pista para Casa do 2 Quiosques com Salao Espaco
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i aqu PEDRO GRANADO E Centro - Maringa - PR _s‘ Zona 7 - Maringa - PR
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A FEIRA PONTA DE ESTOQUE 2008
REPETIU 0 SUCESSO QUE JA E
TRADICAO EM MARINGA. UM
PUBLICO DE 260 MIL PESSOAS
APROVEITOU 0S DESCONTOS DE ATE
70% E LEVOU PARA CASA
MUITAS SACOLAS REPLETAS
DOS MAIS DIVERSOS
PRODUTOS

Ames das 10 horas. os minutos
sao enfrentados com grande
expectativa. Enquanto uma mul-
tidao se forma la fora, lojistas ter-
minam de preparar os ultimos
detalhes, seja arrumando um cin-
t0 que se desprendeu da camisa
feminina, separando mais produ-
t0s em uma das prateleiras ou der-
ramando milhares de calcados em
cirha de uma banca.

La no fundo, a vendedora ain-
da colocava calcas nos cabides
quando ouviu o barulho das 1.500
p€ssoas que adentraram o Pavi-
Ihao Azul nos cinco primeiros mi-
nutos que sucederam a abertura
dos portées. O show de vendas
estava aberto.

Essa foi a atmosfera da abertu-
ra da ja tradicional Feira Ponta de
Estoque de Maringa, em sua 182
edicao. Todas as 179 empresas que
adquiriram os 325 estandes leva-
ram grandes expectativas para a
feira, que da uma injecao de ani-
MO NO Comeércio maringaense.

A feira é realizada anualmente
no Parque de Exposicoes Francis-
©0 Feio Ribeiro, pela ACIM e o Si-
vainar. com organizacao do ACIM
Mulhcr O evento aconteceu do
dia 16 a 19 de julho, das 10 as 22
horas.

Com descontos de ate 70% e
uma gama de produtos diversifi-
cada, a feira atraiu 260 mil pesso-
as — e praticamente ninguém saiu

Bruna Moreschi

Uma grande festa para

—
e -

@ntiner tal

sem pelo menos uma sacolinha de
compras em maos.

A confeiteira Vera Lucia Mar-
ques aproveitou 0s precos baixos
da Ponta de Estoque. Ela separou
RS 300 para gastar com roupas €
calcados. “Acho que nem vou che-
gar a gastar tudo isso, ja que 0s
precos sao muito bons”, disse, en-
quanto segurava algumas sacolas.

ALEM DO ESPERADO

Caetano Goncalvez Neto, da
Sapé Calcados. esperava aumen-
tar as vendas em 20% em relacao
ao ano passado. Com descontos de
40% a 60%. ele levou cerca de
2.500 pares de calgcados para co-
mercializacao. O resultado de qua-

CAETAND GONGALVEZ NETO, DA SAPE CALGADOS:
“FOI A MELHOR FEIRA DOS ULTIMOS ANOS”

REVISTA ACHM Agosto 2008



“’ - ~ — . y 1

COMO ACONTECE TODOS 0S
ANOS, A 182 EDIGAOD DA
FEIRA PONTA DE ESTOQUE
ATRAIU UMA MULTIDAO:
260 MIL PESSOAS
PASSARAM PELO
PARQUE DE
EXPOSICOES EM
QUATRO DIAS

ninos Apptus tem apenas trés anos
e desde que foi fundada participa
da Feira Ponta de Estoque. Para a
proprietaria da loja, Dejanira Za-
non, a feira € também uma opor-
tunidade para atrair novos clien-
tes. “E uma idéia excelente, € Oti-
ma para levantar capital. E acaba
sendo um evento grande para a
cidade”, elogia.

Com pregos abaixo de custo, a
loja vendeu cerca de 300 pecas so
no primeiro dia. “O resultado ge-
ral ficou dentro das minhas expec-
tativas, o que € otimo. Foi uma
feira muito boa.” Dejanira tam-
bém elogiou os folhetos com 0s
nomes das lojas e a localizacao de
cada uma. “Foi uma idéia excelen-

tro dias de feira superou as expec-
) tativas: aumento de 50% nas ven-
das. “Foi fantastico”, disse, mes-

mo nao conseguindo descansar ou
almocar durante o evento. “So-
brevivi a base de banana e refri-
gerante”, brinca.

Para ele, apostar na Feira Pon-
ta de Estoque € garantia de ven-
das, ja que o fluxo de pessoas é
continuo em funcao dos precos
tentadores. “Este ano, 0S consu-

d midores vieram mais preparados.
Até na quinta-feira, que, historica-
mente, nao € um dia muito bom,
teve um movimento forte. Foi
uma das melhores feiras dos ulti-
mos anos”, atesta.

A loja de roupas e artigos femi-

REVISTA ACIM Agosto 2008
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R$ 300 PARA GASTAR NA FEIRA

Pesquisa mostra
satisfacao

Como ocorre todos 0s anos; 0
Depea (Departamento de Pesquisa e
Estatistica da ACIM) realizou uma
pesquisa com expositores e visitantes
da Feira Ponta de Estoque. Dos 95
empresarios que responderam a
pesquisa, 98% se declararam
satisfeitos com o local de realizacdo do
evento, 96% aprovaram a seguranca
e 92% a organizagao.

A estratégia de divulgacao da Feira
Ponta de Estoque 2008 também foi
aprovada: 79% dos entrevistados se
declararam satisfeitos com este item.
Em relagcdo aos negécios realizados,
68% declararam-se satisfeitos. Ainda,
94% dos expositores que
responderam @ pesquisa disseram que
pretendem participar da proxima
edicao da feira.

Entre o publico, 697 pessoas
responderam a pesquisa. Os indices
registraram: 96% de satisfacdo com o
horario de realizacao da feira; 93% de
satisfagao com a organizagao; 91%
de satisfagao com o local; e 87% de
satisfagdo com o periodo/data de
realizacao da Feira Ponta de Estoque
2008.
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Bruna Moreschi

AS AMIGAS CLEUZA VARGAS E MARILDA WDICNY VIERAM DE CURITIBA

PARA APROVEITAR 0S PRECOS BAIX0S

te e criativa, ajuda bastante o pu-
blico a encontrar as lojas.”

O consumidor Alexandre Buzzo
aproveitou a feira para renovar os
eletrodomeésticos de sua casa na
Dudony. Ele adquiriu um ventila-
dor, liquidificador e um telefone
por precos muito baixos. “Outro
dia, paguei RS19 para consertar
um liquidificador. Hoje, comprei
um novo por RS 20. E muito bara-
to”, afirma.

A feira acaba atraindo muitas
pessoas da regiao e também de

8ruma Moreschi
N
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cidades mais distantes. As curiti-
banas Cleuza Maria Vargas e Ma-
rilda de Cassia Wdicny vieram até
Maringa por indicacao de amigos
para aproveitar 0os precos baixos.
“Viemos a procura de algumas
marcas boas, que sabemos que
estao sendo vendidas por aqui,
para revender em Curitiba. Os
precos estao muito em conta”,
comentou Cleuza. As duas inves-
tiram cerca de RS 3 mil e trouxe-
ram até mala para carregar as
compras.

ALEXANDRE
BUZZ0:
LIQUIDIFICADOR
NOVO PELO
PREGO DO
CONSERTO DE
UM ANTIGO

Bruna Moreschi

TRABALHANDO PARA AJUDAR A LBV, -
NEUSA SOARES NAO DEIXOU DE FAZER
SUAS COMPRAS

Por uma
boa causa

Quem passou pela Feira Ponta de
Estoque também pode aproveitar os
bons pregos e produtos de qualidade
da praca de alimentagao. Treze
estandes disputavam a atencdo dos
clientes, que encontravam ali
também um espaco para descansar.

Quem nao teve descanso foi
Neusa Granado Soares, proprietaria
do restaurante CIC HM, presencga
constante na feira ja ha trés anos. O
restaurante serviu mil refeigoes por
dia, dando muito trabalho aos 20
voluntarios que cuidavam da cozinha.

O trabalho foi voluntario porque,
pelo terceiro ano consecutivo, Neusa
doou todo o lucro obtido com o
restaurante durante a Ponta de
Estoque a Legido da Boa Vontade
(LBV). “Este ano, em funcao da alta
dos alimentos, a margem de lucro foi
um pouco menor do que o esperado,
mas ainda assim superou a do ano
passado”, comenta.

A empresaria também aproveitou
para passear na feira e adquirir
alguns produtos para doagao a LBV e
para si mesma. Além dela, airma e
0s outros voluntarios também
aproveitaram a ocasiao para comprar.
“Todo mundo saiu de la com pelo
menos uma sacolinha de compras na
mao”, comenta.
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INFORME PUBLICITARIO

Yamazaki Consultoria
recebe premio nacional

O diretor da Yamazaki Consultoria e
Advocacia Empresarial, de Maring3,
advogado Shiguemassa Iamasaki,
recebeu, no dia 18 deste més, em
Guarulhos (SP), em cerimdnia no Hotel
Caesar Park Internacional, o prémio Top
of Business Nacional.

Estiveram presentes representantes
de empresas de todo o Brasil e de paises
da América Latina. Selecionado pela
publicacdo Top of Busines e pela Montreal
Internacional entre empresas de todo o
pais, a consultoria foi destaque pela
exceléncia profissional, satisfacdo dos
clientes, responsabilidade social e
ambiental. Recentemente, a empresa foi
premiada, em Porto Alegre, como
destaque na Regido Sul e foi capa da
publicacdo Top of Business.

Para a premiacgdo, foram analisados
pela publicagdo especializada varios
quesitos, entre eles a relevancia dos
resultados alcangados pela empresa e a
Sua contribuigdo para o desenvolvimento do pais.
Com pouco mais de quatro anos no mercado, a
consultoria acumula resultados que a coloca entre
as maiores do pais.

Com este desempenho obtido em todo o
estado, criou-se a necessidade de ampliagdo da
empresa. Um escritorio ja funciona em Londrina e
em breve deve ser inaugurado outro em Curitiba.

Shiguemassa Iamasaki é ex-delegado da
Peceita Federal, que aliou sua experiéncia a de
outrcs profissionais. Mais de 50 pessoas integram
a consultiria, que presta servigo para grandes
empresas, como Noma, TCCC, Gol.

Na advocacia empresarial, atende as areas do
Direito Tributario, Societario, Meio Ambiente,
Civil, Bancario, Comercial, Trabalhista e
Previdenciario, além de realizar auditorias, gest&o
e administracao de empresas.

REVISTA ACHM Agosto 2008
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Shiguemassa lamasaki recebeu o prémio Top of Business Nacional no més passado

Legado samurai em terras brasileiras

O sucesso garantido pelo escritorio é resultado da
disciplina, estudos e dedicagao. Ligdes que o diretor da
consultoria, Shiguemassa Iamasaki, cultiva e repassa aos
seus colaboradores.

Shiguemassa € descendente da dinastia dos samurais.
“Meu bisavo foi samurai e esta enterrado com todas as
honras. Inclusive, entre os samurais, a cada geragao, o
filho mais velho deve gravar e guardar uma espada como
prova de que, naquela geragao, a dinastia teve
continuidade. Assim, foram identificadas 36 espadas que
correspondem as geragdes de espadachins da dinastia dos
Yamazaki. Conservaram apenas até a espada da ultima
geragao do meu bisav. As demais espadas foram
entregues ao Império Japonés, ou seja, houve 36 geracoes
de samurais da dinastia da nossa familia.” Os principios
destes guerreiros, repassados de geragao em geragdo,
foram trazidos pela familia Yamazaki, em 1934, quando

ﬁsembarcou em solo brasileiro e aqui fez historia.




RY0BI 784 E i ' SPF 200A

Impressao direta

Produtora de livretos de Gltim a
T e ultima geracac

Alceamento / Dobra
Grampo / Refile

CGP SCREEN

Computer To Plate
Gravacao direta de chapas

. LS

WITdedsrey

RY0BI 524 HE

Impressao direta em 4 cores
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CURSOS

Informacdes e inscricdes:
capacitacao@acim.com.br ou
pelo fone 44-3025-9640

B 0 LiDER 360° - APRENDENDO A MOBILIZAR
E INFLUENCIAR PESSOAS

Instrutor: Agmar Vieira Jr

Data: 13 a 22 de agosto

Horério: 19 as 23 horas

B TREINAMENTO — SUCESSO ATRAVES DAS MADS
Instrutor: Hamilton José Borges de
Sampaio

Data: 21 de agosto

Horario: 19 as 23 horas

® NEGOCIACAO — ESTRATEGIAS E TATICAS
Instrutora: Elizabete Willemann

Data: 21 e 22 de agosto

Horario: 19 as 23 horas

B PALESTRA: ENEAGRAMA - A INFLUENCIA DAS
NOVE EMOCOES NO COMPORTAMENTO HU-
MAND (gratuita para associados da ACIM)

Instrutor: Murilo Riciardi

Data: 22 de agosto

Horario: 19h30 as 20h30

b, | TREINAMENTO OPERACIONAL EM
GESTAO DE COMPRAS
Instruter: Tarcisio Mearceio de Meneses
Data: 22 e 29 de agosto
Hordrio: 19 as 23 horas

M cows opieR E MANTER QUALIDADE NO
ATENDIMENTO PESSOAL E TELEFONICO

Instrutora: Maria A! = Pinatti

Data: 25 a 27 de ag+to

Horario: 19 as 23 horas

™ INDICADORES DA QUALIDADE

Instrutores: Vera Lacia Negrao e Simon
Melo de Vargas

Data: 26 a 28 de agosto

Horario: 19 as 23 horas
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JOVEM EMPREENDEDOR ‘

Bruna Moreschi

Mauricio Real Prado, propri-
etario da WRA Gestao em
Tecnologia da Informacao, foi
eleito, no dia 4 de julho, Jovem
Empreendedor de 2008. A
premiacao sera no dia 17 de
outubro, durante a quarta edi-
¢do do Luau do Copejem, que
acontece no Alphaville Maringa
Clube. Os convites estardo a
venda a partir de setembro.
Mauricio Real Prado tem 33
anos e, além de empresério, € membro do Rotary Clube Maringéa-Leste.
Comecou sua carreira como professor do entao Centro Federal de Educa-
cao Tecnoldgica do Parana (Cefet), atual Universidade Tecnoldgica do
Parana, onde foi coordenador do curso de Informatica.

No Cesumar foi professor de diversos cursos de graduacao, além de
coordenador e proféssor do curso de pos-graduagao em Redes de Com-
putadores. Em 2004, deixou a vida académica para fundar a WRA Gestao
em Tecnologia da Informacéo, que hoje atende 180 clientes.

Nos ultimos quatro meses, a empresa teve um crescimento de 300% e
foi reconhecida bela Microsoft como “Especialista em Pequenas Empre-
sas”, Unica do interior do estado a alcancar esta titulagdo na area de ges-
tao de tecnologia da informacao.

NUCLEO DE LAJES

O Nucleo Setorial de Lajes, ligado ao Empreender, deu inicio ao programa
de gestao voltado para os empresarios do ramo. No dia 19 foi realizada a
primeira palestra do programa, que tera duracéo de aproximadamente 12
meses. O evento foi realizado em parceria com a empresa Trelicas Puma.

O programa possibilitara aos participantes conhecer, planejar, organizar e
aplicar novas ferramentas e tecnologias para a consolidacéo de suas marcas no
mercado. Cerca de 80 pessoas ligadas as oito empresas que integram o Nucleo
Setorial de Lajes participaram da palestra, realizada na Chéacara Coli (foto).

Bruna Moreschi

g %
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COMENDA AMERICO
MARQUES DIAS

Este més a ACIM entrega a
comenda Américo Marques Dias ao
agropecuarista Joaquim Romero
Fontes, pioneiro de Maringa. O
evento sera no dia 30, na Casa do
Criador, no Parque de Exposicoes
Francisco Feio Ribeiro.

Fontes, que completou 92 anos,
é presidente da Sociedade Rural de
Maringa (SRM) e foi escolhido por
sua dedicacao e trabalho realizado
desde que chegou a Maringa, em
1949. Ele foi o primeiro presidente
e é o associado nimero um da SRM,
além de ter sido um dos fundadores
da Cocamar.

A Comenda Américo Marques
Dias € a honraria maxima conce-
dida pela ACIM, uma distincao de
ordem honorifica criada em 2002
para homenagear personalidades
qgue tenham prestado servicos re-
levantes a entidade, a economia
do municipio, da regido e a classe
empresarial.

A primeira comenda foi entregue
ao Primeiro Arcebispo de Marings,
Dom Jaime Luiz Coelho, em 2003.
No ano passado o homenageado foi
o ex-prefeito Adriano Valente.

CONSUL DA iNDIA

O consul-geral da India no Brasil, Sivaraman
Swaminathan, fez palestra na ACIM, no més passado,
para empresarios que desejam estabelecer relacoes co-

merciais com aquele pais.

O encontro foi promovido pelo Instituto Mercosul e
pela Agéncia Terra Roxa Investimentos. Segundo o con-
sul, as relacoes entre Brasil e India vem se estreitando

comercialmente ha quatro anos.

O representante da empresa de consultoria The Jai
Group, Rakesh Vaidyanathan, também falou sobre as
oportunidades de negdcios no mercado indiaro.

CONSEG COMEMORA 25 ANOS

Bruna Moreschi

O Conselho Comunitario de Segu-
ranca de Maringa (Conseg) comple-
tou 25 anos e para marcar a data foi
realizado um jantar, em 4 de julho, |
que reuniu cerca de 150 pessoas,
entre liderancgas politicas, como os |
deputados Ricardo Barros, Dr. Ba- | @
tista e Enio Verri, lideres empresari- |
ais, representantes das estruturas
de defesa da cidade, além de ex-pre-
sidentes e pessoas que fizeram parte
da historia do Conselho.

Os convidados foram recepcionados pelo atual presidente do Conseg,
Everaldo Belo Moreno (foto) e pela diretoria do 6rgao. Na ocasido, foram
homenageadas diversas entidades e personalidades que fizeram parte dos
25 anos do Conselho.

PREMIO VIAPAR FUNDACIM DE JORNALISMO

Dia 12 de setembro é o prazo final de inscrigdes para o 2° Prémio Viapar
Fundacim de Jornalismo, que terd como tema principal "Boas Praticas de
Combate a Violéncia no Transito — Urbano e Rodoviario" e como tema de
jornalismo investigativo "Dentincias de Agoes Criminais". Profissionais e aca-
démicos podem participar.

Para incentivar profissionais e estudantes a participar do prémio, 0s
organizadores pretendem fazer uma campanha de divulgacao nas faculda-
des de jornalismo da cidade e nas redagdes dos meios de comunicagao.
Folders e cartazes ja estdao sendo distribuidos.

No ano passado, vinte trabalhos foram inscritos. O tema abordado foi
"Boas Préticas de Responsabilidade Social".

O Prémio Viapar Fundacim de Jornalismo dara prémios de R$ 2 mil para os
primeiros colocados das modalidades televisdo, radio e midia impressa, na cate-
goria Profissionais, e R$ 1 mil para o primeiro colocado na categoria Académicos.

Bruna Moreschi
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PENSO ASSIM

DANIELA RUFATO

E PRECISO TER
MEDO DA INFLAGAO
ACELERADA?

“HOJE ESTAMOS FALANDO EM UMA INFLACAO ANUAL
DE 6%, INDICE QUE ANTES DO REAL REPRESENTAVA
0 PERCENTUAL DE UMA SEMANA"

Bruna Moreschi

-0 Rgeal esta quase debutando, mas, em seus 14 anos, o clima ndo é de festae
sim de inquietacdo com a chamada "inflacdo acelerada”. A expectativa équea
inflacdo deste ano fique entre 6% e 6,5%, conforme o IPCA, indice muito superior
ao reglstr_ado no ano passado, de 4,5%. E se, comparado a 2006, assusta mais
ainda, pois a inflagdo naquele ano ficou em comportadissimos 3,1%.

Mesmo assim, a preocupagdo ndo deve ser tdo exacerbada. O contexto da
economia brasileira € outro e o cenario bem diferente daquele vivido os anos 70e
80. Hoje estamos falando em uma inflagéo anual de 6%, indice que antes do Real
representava o percentual de uma semana.

Além do mais, a inflagdio é hoje uma quest&o mundial. Entre os quatro paises
emergentes mais importantes - Brasil, China, India e Russia, o grupo BRIC - a
menor inflacdo € a brasileira, uma média de 5,5% anual. A Russia apresenta 15%,
India e China em torno de 8,1%.

A justificativa da temida volta da inflacdo é decorrente de um choque mundial
nos precos da energia e dos alimentos, de modo que os Bancos Centrais locais nao
tem nenhuma culpa, restando a eles aumentar a taxa basica de juros para conter
ademanda e dgesaquecer ainflacdo. Algo, diga-se de passagem, muito bem
executado aqui no Brasil, apresentando sinais de estabilidade. Da equipe
econémica de Lula, o Unico titular que esta I4 desde o inicio é Henrique Meirelles,
presidente do Banco Central.

A flutuagdo do comportamento dos juros nos Gltimos cinco anos e meio mostra
;Jaf;lgscs(reta establhgade e prppc”;e uma analise. De 2003 para c3, a inflagao e as
Tures CheJuros estdo em evidente queda. Em fevereiro de 2003, a taxa basica ce
estabilidagdou a um patamar altissimo, de 26,5%. Depois de quatro mesesde
o €, comegou a cair, apresentado, em abril de 2004, 16%, voltou a subir

setembro do mesmo ano para 19,75%, permanecendo neste patamar por
quatro meses.

(Coi? rﬁ;é’i(r?n'.\bro de 2005, o Cpmité de Politica Monetaria do Banco Central

g o ICI%U um longo periodo de queda, chegando em setembro de 2007 com
Miesgs e vo)l(ta e era Real, 11,25%. Este mesmo indice permaneceu por sete

12 1750/ < Oou a subir em abril deste ano, para 11,75%, ficando em junho em

= el as expectativas do cendrio econdmico séo de que a taxa chegue ao

Inal de 2008 em 14%.

il g:\%g'g‘t:‘dos_ ovos, temos uma anlise positiva: dois ciclos de alta e estamos
doiS ticlog dgc(izrgd e? ';\Jlrlmgnro durou dois meses, 0 segundo, oito meses. Foram
0 R ot o i e B o e om0
mais lofiyos. Resumindo, os picos s%gaodem e 26 5% ’19 75% e '
projecdo de 14% para 2008 cada vez menores (26, vl

A economiy akek. ) € as depressBes mais baixas (16% e 11,25%).
chamado pi o dle e ' aponta para um cenario favorével. Estamos vivendo o
mais longos de b INiia< =2 e, provavelmente, em 2009 passaremos por momentos
Shtor 1€ Daixa. 1550 se tomarmos como referéncia analitica 0s periodos

riores. Ai sim poderemos debutar com alegria o Real.

DANIELA RUFATO £ MESTRE EM ECONOMIA
, PROFESSORA E COORDENADORA DO
CURSO DE ECONOMIA DA FACULDADE CIDADE VERDE

m REVISTA ACIM Agosto 2008

N

REVISTA

ACIM

A REVISTA DE
NEGGCI0S DO PARANA

ANO XLV N° 479 AGOST0/2008
PUBLICACAD MENSAL DA ASSOCIAGAD
COMERCIAL E EMPRESARIAL DE MARINGA -
ACIM / FONE: 44 3025-3535

DIRETOR RESPONSAVEL
José Carlos Barbieri
Vice-presidente de Marketing

CONSELHO EDITORIAL
José Carlos Barbieri, Regina Daefiol, Giovana
Campanha, Dirceu Herrero Gomes, Marlene
Royer, Karina lzzo, Gabriel Vieira

~ JORNALISTA RESPONSAVEL
Regina Daefiol MTB 2538/10/89 Pr

COLABORADORES
Carina Veltrini, Giovana Campanha, Juliana
Daibert e Ana Flavia Col

EDITORACAC ELETRONICA
Andrea Tragueta
andreatra@brturbo.com.br

REVISAD
Regina Daefiol
Marlene Royer

CAPA
Aloisio Scarpeline

PRODUCGAD
Textual Comunicacao
Fone: 44-3031-7676

textual@textualcom.com.br

FOTOS
Bruna Moreschi

FOTOLITOS E IMPRESSAD
Gréafica Caiuas

CONTATO COMERCIAL
3025-9620 - Cordenadoria Institucional

ESCREVA-NOS
Rua Basilio Sautchuk, 388
Caixa Postal 1033 Maringé - Parand
CEP 87013-190
e-mail: revista@acim.com.br

CONSELHO DE ADMINISTRAGAO
PRESIDENTE: Adilson Emir Santos
CONSELHO SUPERIOR -

Presidente: Carlos Alberto Tavares Cardoso
COPEJEM - Presidente: Cezar Bettinardi Couto
ACIM MULHER - Presidente: Pity Marchese
CONSELHO DO COMERCIO E SERVIGOS -
Presidente: Reginaldo Czezacki

CACBYY FACIAPOY

CONTEDIRAGAO DAS ASSOCIACOLS FEDERAGAO DAS ASSOCIAGOES
COMERCIAIS DO BRASIL COMERCIAIS E EMPRESARIAIS DO PARANA




ECONOMIA DE ATE 50% EM TELEFONIA
E BANDA LARGA. A GVT FAZ DIFERENCA

NA CONTA DA SUA EMPRESA.

ECONOMIX FLEX

Um plano de telefonia fixa

e Banda Larga completo, com
o melhor atendimento e que
vocé monta de acordo com as
necessidades da sua empresa.

25

«GVvT

Ligue

0800 600 2000 A gente pensa em vocé.

e mude para a GVT. www.gvt.com.br

Consulte os termos do servico no portal www.gvt.com.br. Servico suieito & disponibilidade técnica.



O PAMTEM O
PLANO PERFEITO

PARA CUIDAR
DA SAUDE DA SUA
EMPRESA. PAM

Light Empresarial.

O PAM Light é o plano com atendimento exclusivo no
IMI - Centro Médico Préprio do PAM. O IMI é o Unico
com plantao médico adulto e infantil com hordrio
marcado durante o dia e pronto-atendimento & noite e
em finais de semana. Isto significa maior agilidade, SEM
FILAS, SEM ESPERA. Com o PAM Light sua empresa
também pesan o fazer parte do programa VIVER COM
SAUDE, que cuida das seus funcionarios e familiares de

forma preventiva.

LIGUE: (44) 3218-1515

Condigdes especiais

e www.drpam.com.br
paro associados

VENHA PARA O PAM, A MELHOR RELACAQ
CUSTO-BENEFICIO PARA A SUA EMPRESA,

A partir de RS 38,56 mensais®.

Instituto
de Medicina

Integrada Nosso Aiendion{q éde
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