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'PALAVRA DO PRESIDENTE

Dizem que oS prover-
bios chineses sao sabios.
E se o vocabulario chi-
nés também for sabio, a
crise mundial podera ser
uma oportunidade para
as empresas crescerem.
E que a palavra crise em
chinés é formada por
dois ideogramas: wei e ji, que sig-
nificam, respectivamente, perigo €
oportunidade.

E ha inameros exemplos recentes
de empresas que cresceram em mo-
mentos de recessao. O mega investi-
dor norte-americano Warren Buffett,
cuja fortuna pessoal € estimada em
50 bilhdes de dolares, € um dos mai-
ores exemplos disso.

Ele aproveitou o momento da cri-
se atual para investir. Nos ultimos
meses, Buffett desembolsou cerca de
20 bilhdes de dolares para adquirir
acoes de empresas, como a aquisi¢ao
de 10% das acoes do Goldman Sachs,
um dos maiores bancos de investi-
mentos mundiais, que foi atingido
pela crise. Buffett pagou pelas acoes,
em setembro, cerca de metade do
valor de um ano atras. O qué com-
prova que ele realmente poe em pra-
tica uma de suas mais famosas fra-
ses: “Seja audacioso quando 0S outros
estao com medo e tenha medo quan-
do os outros estao audaciosos”.

E é de Buffett outra frase conheci-
da no mercado financeiro: “Nunca
ouco analistas. Wall Street & 0 unico

lugar para onde as pessoas vao de

Rolls-Royce pedir conselhos a quem
pega o metro”. E o que estao dizen-
do os analistas de todo o mundo nes-
te momento? Eles dizem que enfren-
taremos um periodo de recessao, as
economias dos paises crescerao me-
nos, entre tantas outras previsoes.

Oportunidade para crescer

Isso quer dizer que eles estao er-
rados e que nao devem ser ouvi-
dos, como faz Buffett? Nao. S6 o
tempo dira quem tem razao. Acre-
dito que o momento € de cautela,
mas também pode ser uma opor-
tunidade para aumentar a partici-
pacao das empresas no mercado
e expandir os negocios. ,

A economia de Maringa e regiao
devera continuar crescendo, tal-
VEZ a passos um pouco mais len-
tos, conforme acreditam os econo-
mistas locais.

A maioria dos empresarios ouvi-
dos na matéria de capa, desta edi-
¢ao, continuara investindo na am-
pliagao do negdcio, até porque, em
alguns setores, como o varejo, se
nao expandir o negocio, provavel-
mente o concorrente fara.

As industrias, que normalmente
Sao as primeiras a sentir os refle-
X0s da crise, tendem a retrair os
investimentos no primeiro momen-
to, mas caso haja uma reagao rapi-
da, os negocios poderao ser expan-
didos e maquinarios deverao ser
adquiridos.

Esperamos, assim como o resto
do mundo, que esta crise seja pas-
sageira e que.em pouco tempo
Maringa possa voltar a bater re-
cordes de emprego, como em
2008, que os negocios crescam e
que os consumidores continuem
otimistas em relagao as perspecti-
vas de consumo, renda e empre-
go, como registrado durante todo
€ste ano nas pesquisas feitas pela
ACIM e UEM para o calculo do lin-
dice de Satisfacdo Financeira
(ICCM). Bom fim de ano e um 2009
abencoado.

LN

Adilson Emir Santos, presidente da ACIM
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COMO O SENHOR ANALISA 0S QUATRO

ANOS DO PRIMEIRO MANDATO?

Mais importante do que a minha
avaliacao € a avaliacao da comuni-
dade. E parece que a avaliacao da
comunidade foi muito positiva. Di-
ria que estou satisfeito com os re-
sultados que alcancamos na maio-
ria das areas. Fiquei um pouco frus-
trado com agbes que achava que
conseguiria fazer, mas que por uma

-Série de razGesnao foram possiveis.

0 QUE NAO FOI POSSIVEL EXECUTAR

NESTA GESTAOQ?

Acreditava que teria tido condi-
¢oes de revitalizar o Parque do Inga,
que era tao simples. Mas so6 o plano
de manejo levou dois anos e meio
para ser revisto. Imaginavamos que
a prefeitura teria capacidade de en-

dividamento para pavimentar al-
guns bairros, mas nao tivemos essa
possibilidade até recuperar financei-
ramente o caixa da prefeitura, o que
nos impediu de executar uma serie
de obras. Outras agoes, por proble-
mas legais, nao conseguimos resol-
ver, como o Taruma (obras foram em-
bargadas pela Justica por problemas
ambientais), cujo processo ficou trés
anos e meio praticamente parado na
Justica. Achei que isso seria mais fa-
cil de resolver € que poderiamos ter
dado uma resposta mais rapida para
a comunidade.

E QUAIS SERAO AS SUAS PRIORIDADES

NOS PROXIMOS QUATRO ANOS?

Entendo que a prioridade deve
Ser o0 que a populacao cobra e es-
pera uma resposta imediata. Hoje

————
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Novo mandato.

EELEITO NO PRIMEIRO TURNO COM 57,02%

DOS VOTOS VALIDOS, SILVIO BARROS SERA
O PRIMEIRO PREFEITO A ADMINISTRAR
MARINGA POR DUAS GESTOES
CONSECUTIVAS. ELE AVALIA O PRIMEIRO
MANDATO COMO POSITIVO, MAS APESAR
DA APROVACAO POPULAR SABE QUE TERA
DESAFIOS PELA FRENTE. A PRIORIDADE,
SEGUNDO ELE, SERA ATENDER AS
PRINCIPAIS REIVINDICACOES DOS
ELEITORES: SEGURANCA, TRANSITO E
SAUDE. O PREFEITO PRETENDE PROMOVER
ALTERACOES NO TRANSPORTE COLETIVO E
IMPLANTAR A EDUCACAO EM PERIODO
INTEGRAL. NESTA ENTREVISTA CONCEDIDA
A REVISTA ACIM, SILVIO BARROS FALOU
SOBRE OS PRINCIPAIS PROJETOS DA
PROXIMA GESTAO

as prioridades sao: saude, segu-
ranca e transito. Evidentemente,
quero terminar o Parque do Japao

~€ revitalizar o Parque do Inga.

Também temos projetos habitaci-
onais interessantes.

0 QUE A PREFEITURA PRETENDE

'FAZER EM RELAGAO A SEGURANGA?

O _municipio nao pode assumir
a responsabilidade que nao é dele,
porque nao temos que usar o nos-
so dinheiro para fazer o que é de
responsabilidade do estado. Mas
podemos fazer, por exemplo, com
que a guarda municipal passe a
atender ocorréncias relacionadas
a poluicao sonora, a seguranca de
eventos e a protecao de patrimo-
nio, em que nao ha necessidade
de um policial armado. Outro pro-



muitos desafios pela frente

jeto é o programa de monitora-
mento com cameras, que ja foi
encaminhado para Brasilia. Esse
€ um investimento que cabe per-
feitamente bem ao municipio, até
porque nao vamos monitorar ape-
nas a marginalidade, mas tambeém
o transito. E o mais importante €
trabalhar com a prevencao do cri-
me e da marginalidade, dando
OCUpPacao aos NOSSOS jovens.

A EDUCACAO INTEGRAL SERA

IMPLANTADA PELA PREFEITURA?

E compromisso assumido e vamos
fazer. Acredito que no proximo man-
dato consigamos implantar a educa-
cao em tempo integral em boa par-
te das escolas maringaenses.

DURANTE A CAMPANHA 0 SEN’HOR
FALOU QUE 0 TRANSPORTE PUBLICO
DEVERIA SER RAPIDO, SEGURO E DE
BAIX0 CUSTO. QUE MUDANCAS
PODEMOS ESPERAR NESTA AREA?
vamos implantar os corredores
exclusivos de o6nibus, instalar os
terminais alimentadores leste-0es-
te e, com isto, vamos descongesti-
onar o fluxo de 6nibus no centro
da cidade de uma maneira signifi-
cativa. Os onibus metropolitanos
nao virdo mais ao centro € o Cor-
redor exclusivo da Avenida Bras'il
sera implantado. Ai sim consegui-
remos oferecer seguranga, rapidez

e conforto para a populagao no :
transporte coletivo. Qual a conse-

quiéncia disso? Migrar pessoas que
usam carro para virem ao centro
por meio do transporte coletivo.

MAS, E 0S COMERCIANTES? '
O projeto foi amplamente dis-
cutido com a sociedade, inclusive

com 0S empresarios.

E EM RELAGAO A SAUDE PUBLICA,

QUAIS SAO 0S PROJETOS?

Vamos reformar o posto de
atendimento do distrito de Igua-
temi, reconstruir a unidade do Jar-
dim Universo e temos 90% de
aprovacao do Ministério da Sau-
de para fazer a unidade do Sao
Silvestre. Mas, nao havera aumen-
to no numero de leitos. Hoje falta
leito, amanha vai faltar leito. E a
razao € simples: quantos mais lei-
tos colocarmos a disposi¢ao, quan-
to maior a qualidade dos nessos
Servicos, mais gente vai procurar
0 servico publico. Hoje temos um
contingente muito especifico de
pessoas que pagam plano de sau-
de. Na medida em que essas pes-
soas perceberem que terao o mes-
mo atendimento e qualidade no
sistema publico, sem pagar nada,
o que elas vao fazer? Vao aumen-
tar a nossa demanda. Vamos con-
tinuar trabalhando pelo atendi-
mento, pela qualidade, mas isso
nao quer dizer que o sistema nao
vai estar sempre sob pressao. Te-
mos que dar qualidade de vida,
trabalhar na prevencao para que
a comunidade nao precise usar o
sistema.

QUATRO ANOS ATRAS, EM ENTREVISTA A
REVISTA ACIM, 0 SENHOR AFIRMOU QUE
A DIVIDA DE MARINGA ERA UM NUMERO
DESCONHECIDO. E HOJEQUAL E A

SITUAGAQ ECONOMICA DO MUNICIPI0?

Hoje sabemos mais do que sabi-
amos quatro anos atras. Os paga-
mentos estao rigorosamente em
dia, a prefeitura nao € mais defici-
taria e a cidade nunca recebeu tan-
tos recursos por transferéncia vo-
luntaria como nestes ultimos qua-
tro anos. O montante exato da di-
vida de longo prazo nao temos con-
dicoes de avaliar, porque esta em
discussao judicial. Nos achamos que
devemos um valor e 0s noSsos Cre-
dores acham que devemos outro.
O desafio mais complexo € a divi-
da previdenciaria, porque ela vai
consumir recursos muito criticos do
municipio a partir de 2009. Se nao
comecarmos a fazer aportes no
fundo previdenciario, perderemos
a certidao de regularidade previ-
denciaria e, consequentemente, 0s
repasses federais.

EM RELACAO A0S VENDEDORES
AMBULANTES, QUE MEDIDAS SERAD
TOMADAS?

Pretendemos continuar a fisca-
lizacao e o controle. Mas uma coi-
sa importante, que eu nem deve-
ria estar dizendo na Revista ACIM,
€ que nossos fiscais as vezes tém
dificuldade de agir. Ha casos em
que o contraventor € artista e faz
uma cena diante da populacao. Ja
ocorreram varias situacoes em
que os nossos fiscais foram agre-

(. (Estamos revendo a legislacao do comércio
ambulante para ver de que maneira ela podera
ser mais eficiente. Precisamos reavaliar, por
exemplo, o comércio nas calcadas. Tem gente
que coloca geladeira, cadeira, mesa, aparelho

de som na calgcada 7= ©
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didos quando estavam exercendo
sua funcdo. O segundo problema
€ que ha comerciantes que dao
cobertura para esses ambulantes
gue servem, digamos, como uma
filial de produtos pirateados. Mas
vamos continuar trabalhando e
estamos neste momento revendo
toda a legislacao do comércio am-
bulante para ver de que maneira
ela podera ser mais eficiente. Pre-
cisamos.reavaliar, por exemplo, o
comeércio nas calcadas. Vamos ter
dificuldade com os associados da
ACIM, mas precisamos de lei. Tem
gente que coloca geladeira, cadei-
ra, mesa, aparelho de som na cal-
cada. Nao estou falando apenas de
bares € restaurantes, mas do co-
mercio em dgeral. Isso precisa ser
revisto para que a cidade tenha
seus direitos preservados.

0 SENHOR ASSUMIU UM COMPROMISSO
COM 0 OBSERVATORIO SOCIAL DE
AUMENTAR A TRANSPARENCIA NOS
GASTOS PUBLICOS. 0 QUE A
PREFEITURA FARA EM RELACAD A
ESSA QUESTAD?

O almoxarifado central sera im-
plantado ainda no inicio de 2009
onde ficava o armazém do IBC (Insti-
tuto Brasileiro do Café). Ele sera im-
portante para verificar se o que com-
pramos € o que estamos recebendo

‘porqu'e, infelizmente, o historico da
prefeitura mostra que a gente com-
pra um produto de primeira linha e
recebe um de segunda linha. A cen-
tral de compras esta funcionando,
mas queremos ampliar para outras
secretarias. A ceniral de veiculos é
outra agao que vamos implantar.

COMO 0 SENHOR ESPERA QUE SERA D
RELACIONAMENTO COM A CAMARA
MUNICIPAL?

Como prefeito, ndo posso recla-
mar. A maioria dos nossos projetos
foi aprovada. Nao tive dificuldades
em dialogar com os vereadores.
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Quando tinhamos um projeto polé-
mico e que poderia trazer algum
desgaste politico para os vereado-
res, fiz questao de chama-los e ex-
plicar detalhadamente a importan-
cia da aprovacao. Espero que, nes-
ta segunda gestao, o relacionamen-
to seja igual ou melhor.

POR QUE 0S VEREADORES QUE NAO FORAM
ELEITOS FORAM CONVIDADOS PARA
ASSUMIR SECRETARIAS MUNICIPAIS?

A gestao publica € muito diferen-
te da administracao privada e € difi-
cil encontrarmos pessoas dispostas
a servir a comunidade. E o fato do
vereador nao ter sido eleito, nao

quer dizer que foi rejeitado. A vere-

adora Marcia Socreppa, por exem-
plo, foi a oitava candidata mais vo-
tada nas ultimas eleicoes € nao ocu-
para cadeira no Legislativo devido
a questoes partidarias. Portanto, nao
quer dizer que ela foi rejeitada pela
populacao. Olha o exemplo do Fla-
vio Vicente, que foi o terceiro vere-
ador mais votado nesta eleicao e o
oitavo mais votado na eleicao ante-
rior, mas nao assumiu 0 mandato por
questoes de coligacao e assumiu
como secretario da Industria, Comeér-
cio e Turismo em 2005. Essas pesso-
as tiveram aprovacao da comunida-
de confirmada nas urnas e por se-
rem competentes foram convidadas

[z EVISTA ACHM Dezembro 2008

a assumir cargos na Prefeitura. Além
disso, no caso especifico da verea-
dora Marcia Socreppa a indicagao
foi feita por seu partido, o PSDB.

QUEM SERA 0 NOVO SECRETARIO DA
INDUSTRIA, COMERCIO E TURISMO E
QUAIS SERAD SEUS MAIORES
DESAF10S?

Dentro do planejamento do or-
ganograma da Prefeitura para o
proximo ano, a Secretaria da In-
dustria, Comércio e Turismo pas-
sara a ser denominada de Secre-
taria do Desenvolvimento Econo-
mico. Essa alteracdo sera votada
na Camara. Entendemos que a
pasta responsavel por essa area €

“.muito importante na administra-

¢ao municipal por envolver exata-
mente a preocupacao com o setor
industrial, o comércio e o turismo
visando o desenvolvimento econo-
mico do municipio. Esse sera o
enfoque da nossa administracao
para os proximos anos. O Valter
Viana assumira a Secretaria do
Desenvolvimento Econdémico com
o desafio de alavancar a economia
local, firmar parcerias com institui-
¢oes, como a ACIM, que pode nos
ajudar e ampliar a oferta de em-
pregos para os maringaenses,
meta que tem sido alcancada em
Maringa nos ultimos anos.
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SENAI OFERECE ASSESSORIA NA
AREA DE ALIMENTOS E BEBIDAS

ender as necessidades das industrias da Regido Noroeste do Parang, o
Senai Maringa desenvolve assessorias na area de Gestdo da Seguranca de Alimentos

Com o objetivo de at

Com o passar dos anos as
indUstrias de alimentos vém
buscando redirecionar seus
sistemas de gestdo de qualidade de
forma que os mesmos se tornem
cada vez mais preventivos € menf)s
corretivos. Essa preocupagao esta
relacionada a alguns fatores, entre
eles, a exigéncia do consumidor,
visto que a seguranga alimentar
passou a serum requisito
primordial. A necessidade da
reducdo de desperdicios e a busca
em atender as exigéncias da
legislacdo evitam custos paraa
propria empresa € garantema
seguranca dos alimentos.

0 aperfeigoamento dos _
processos produtivos € a me~lhor|a
da qualidade dos produtos sd0
necessarios para a elevagao da
competitividade das empresas.
Sendo assim, a adogdo desses
Sistemas tem contribuido para uma
maior satisfacdo do consumidor,
ampliando as possibilidades de
conquista de novos mercadosl,
nacionais e internacionais, aleﬁm de
reduzir perdas de matérias-primas,
embalagens e produtos.
Atualmente é uma questdo de
sobrevivéncia em um mercado cada
vez mais exigente.

A norma ABNT NBR ISO
22.000, valida a partir de 5 dg .
julho de 2006, especifica requisitos
de gestdo da seguranca d_e i
alimentos que uma organizagao
ligada a cadeia produtiva necessita
para demonstrar sua capacidade de

SERVIGO

controlar os perigos potenciais
ligados ao seu processo. Trata-se
de uma ferramenta indispensavel
para assegurar a implementacao,
manutengdo e melhoria continua do
sistema APPCC (Andlise de Perigos
e Pontos Criticos de Controle).

0 sistema APPCC é um principio
de Garantia da Qualidade que visa a
Seguranca Alimentar com fins de
assegurar que um produto
alimenticio seja processado de
forma a ndo causar qualquer tipo de
dano ao consumidor final. Ele tem
como pré-requisito as Boas Praticas
de Fabricagdo que sao diretrizes
basicas que as industrias devem
seguir com relacdo a higiene, satde
do funcionario, controle de pragas,
rastreabilidade, controle do
fornecedor, entre outros.

Constltoriaie Treinamento
em processosidaiindustria
de alimentos ebebidas

———— E
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das industrias de alimentos da

Para atender as necessidades

Regido Noroeste do Parana, o
Senai Maringa desenvolve
assessorias na area de Gestao da
Seguranga de Alimentos. Varias
empresas foram atendidas no ano
de 2008 e para o proximo ano
estdo programados novos projetos.
Com essa atuagao o Senai busca
aumentar a competitividade do
setor no Brasil e no exterior.

SERVICO: maiores informacdes
sobre o trabalho de consultoria
desenvolvido pelo Senai podem ser
obtidas pelo telefone (44)
32185600 ou pelo e-mail
maringa@pr.senai.br O Senai fica na
rua Vereador Nelson Abrdo, niimero
80, Zona 5, em Maringa.
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CAPITAL DE GIRO

Divulgagdo

GRADUACGAO
A partir do ano que vem o Cesumar passara a oferecer o curso
de Administracdo e Negécios em periodo integral, inédito na re-
gigo. Serao 4.950 horas em quatro anos de curso, cujo foco ser a
formacao de lideres e gestores de negécio. Entre os diferenciais
estaréo viagens de estudo, programa de acompanhamento de car-
reira e o corpo docente formado por doutores, mestres e profissi-
onais com experiéncia de mercado.

Estdo previstos ainda convénios e parcerias com entidades de
classe, empresas e instituicdes de ensino, estudo de idiomas, entre
outros. As salas de aula serao interligadas a internet e a Bolsa de
Valores. Mais informacoes pelo www.cesumar.br

FEIRA INTERNACIONAL

A DB1 Informatica participou do IT Gartner 2008, em Or-
lando, Estados Unidos, feira visitada por nove mil pessoas,
em outubro. No total, nove empresas brasileiras participa-
ram, expondo sob a sigla Brazil IT, que estava sendo divul-
gada em varias midias na feira, inclusiveicom adesivos nos
onibus responsaveis pelos translados dos visitantes.

A iniciativa de participagao foi da Softex e Apex, através
‘do Projeto Setorial Integrado para Exportagdo do Software e
Servicos Correlatos Brasileiros, cujo foco é a internacionali-
zacao competitiva de empresas brasileiras produtoras de
software e prestadoras de servicos correlatos. A DB1 fez di-
versos contatos, inclusive gerando oportunidades de expor-
tacao de servico.

————
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ELEITA NOVA DIRETORIA DA
SOFTWARE BY MARINGA

Tomou posse no inicio de dezembro a
nova diretoria da Software By Maringd, a
associacao que congrega empresas de de-
senvolvimento de software da cidade. O
empresario Ademir Sanches Faria assumiu
a presidéncia sucedendo Osvaldo Frare. A
gestao da nova diretoria € de dois anos.

Software By Maringa é a nova denomi-

. nacao da Nexti — Nucleo de Exceléncia em

Tecnologia. A Nexti ndo deixa de existir e
passa a atuar como um Instituto de Cién-
cia e Tecnologia. Ao fazer um balango da
sua gestdo, Osvaldo Frare destacou a rea-
lizacdo de cursos de capacitagdo para
gestores e executivos na area de Tecnologia
da Informacéo (TI) e participacdo em con-
gressos e feiras em todo o Brasil. Outra ini-
ciativa importante € o inicio do processo de
certificacdo de empresas do setor dentro
das normas MPS-br e CMMI, que equiva-
lem ao selo de qualidade da ISO 9000.

Um dos projetos desenvolvidos pela
Software by Maringa, com apoio do Centro
Tecnolégico de Maringa-Senai e APL de
Software é o Curso de Programador de
Software que sera realizado em 2009. Ao
todo 474 jovens se inscreveram no curso e
60 conquistaram uma vaga.

T e e i .

IGUALDADE RACIAL

A Assessoria de Promocao da Igual-
dade Racial e a Prefeitura de Maringa
realizaram, entre 16 e 23 de novem-
bro, a terceira edicdo da Semana Zum-
bi dos Palmares, um evento voltado
para pessoas de todos os credos e cul-
turas. Na programacao, palestras, con-
curso de fotografias, apresentacoes cul-
turais, exposicoes, oficinas e o concur-
so de beleza da mulher negra. O even-
to, que foi realizado no Teatro Plaza,
em instituicdes de ensino e entidades,

teve o apoio de mais de 30 parceiros, |
incluindo a ACIM. !
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INVESTIMENTOS
PUBLICITARIOS

No Dia Mundial da Propaganda, 4 de dezem-
bro, o jornal O Diario do Norte do Parana pro-
moveu palestra com o tema “A importancia do
IVC no mercado publicitario”, no Mabu Golden
Ing4, em Maringa. Quem ministrou foi o diretor-
geral do Instituto Verificador de Circulagao (IVC),
Ricardo da Costa Silva, que falou sobre comu-
nicacdo, marcas, investimentos em midia im-
pressa e sobre o trabalho do IVC. O instituto é
uma entidade sem fins lucrativos, que congre-
ga representantes de agéncias de propagandas,
anunciantes e veiculos de comunicagao. Segun-
do ele, por meio do IVC sdo aferidas a tirageme
circulacdo dos veiculos de comunicacao, garan-
tido maior credibilidade para os anunciantes. O
evento foi voltado para empresarios e profissio-
nais do mercado publicitario.

SAUDE PARA 0S
COLABORADORES

A Unimed Maringa mantém o Programa Sau-
de Empresarial, que desenvolve atividades de
consultoria relacionadas é'qualidade de vida,
com propostas de salide preventiva Junto aos
colaboradores das empresas queé sdo clientes
da cooperativa. |

Os profissionais realizam palestras, aval!agées e
orientacoes de atividade fisica, nutricao, psicologia,
fisioterapia, fonoaudiologia, entre outras especiali-
dades, de acordo com 0 perfil e as necessidades
da empresa. O maior beneficio para guem partici-
pa do Saude Empresarial € a promogao a qualida-
de de vida dos colaboradores. Mais informagoes
pelo telefone (44) 3227-2724.

NATAL EM FAMILIA
E MAIS NATAL.

Aproveite as festas de final de ano para ficar perto
de quem vocé ama. Entdo, na sua viagem para
Sao Paulo, Rio de Janeiro, Campinas e Curitiba,
escolha o conforto do servico Leito-Cama da

Viacao Garcia.

LOJA DE SERVICOS:
R. CARNEIRO LEAO , 500
Tel.: (44) 3220-6336

GCARCIA

www.viacaogarcia.com

~
REVISTA ACHM dezembro 2008 L
—

10TWod Wide MMM




CAPITAL DE GIRO

AMAURI CROZARIOL

SUPERAGAD

criminacao de deficientes.

O gue era para ser apenas uma conversa sobre
incluséo de portadores de necessidades especi-
ais no mercado de trabalho, transformou-se numa
das melhores palestras motivacionais ja ministra-
das na Antenas Aquario. Palavra dos funcionarios
gue se reuniram na empresa para ouvir Ricardo
Souza que, apesar do comprometimento na fala e
nas funcdes motoras, arrancou elogios. Todos se
sensibilizaram com seu exemplo de superacgao.
Souza sofreu paralisia cerebral ainda na inféancia
e, hoje, se dedica a promover agdes contra a dis-
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CRIMES TRIBUTARIOS

LIVRO

Primeiro livro do professor Amauri Crozariolli,
“Vender — um processo, uma ciéncia, uma arte

Prestando consultoria nas areas tributéria, societaria, milenar” traz dicas sobre 0s oito passos de venda,
comercial e juridica, a Controlsul passou a atuar em mais segundo o autor. Sdo eles: planejamento, atendi-
uma area: crimes contra a ordem tributaria, ja que a ori- mento, pesquisa, apresentacao, objecoes, conclu-
gem da maioria dos crimes empresariais, segundo a em-' sdo ou fechamento, pos-venda e acao com acgao.
presa, esta na contabilidade. Esses crimes sdo normal- Crozariolli, que também € empresario, consul-
mente apontados apds uma fiscalizagcéo tributaria, o que tor e especialista em Financas, aborda ainda um
demanda acompanhamento profissional, tanto de técni- resumo das atribuicoes de um consultor de ven-
cos contabeis, como juridicos, para desenvolver a defe- das, entre outros. O livro, que foi langado em 10
sa. A Controlsul, que estad sediada em Maringa, esta ex- de novembro na sede da ACIM, foi editado pela
pandindo os servigos para varias regioes do pais. O te- Dental Press e pode ser adquirido pelo site

lefone é o0 (44) 3262-1595.

Bruna Moreschi

o ——————
m EVISTA ACHM Dezembro 2008
~

\

www.amauri.net ou no Aspen Mega Store.

DOAGHAO DE OLHOS

Mais de 1.500 pessoas estao na fila para receber uma
cérnea, no Parana. “A comunidade precisa se conscientizar
gue a doacado € um gesto de solidariedade com pessoas que
nao estdo tendo qualidade de vida”, diz a psicéloga do Banco
de Olhos de Maringa, llza Rezende.

Desde 2007, Maringa conta com o Unico Banco de Olhos
da regiao, uma entidade sem fins lucrativos, que, com uma
equipe especializada, faz a abordagem, captacao, armazena-
gem, transporte e disponibilizacao das corneas para a Central
de Transplantes do estado, que distribuiu as doacdes de acor-
do com a lista de espera.

Para ser doador é necessario apenas comunicar a familia
sobre o desejo de doacéao, que ocorre somente apds a autori-
zacao familiar. Todos os transplantes sao feitos pelo Sistema
Unico de Saude (SUS). O Banco de Olhos de Maringa esté
localizado na Avenida Dr. Luiz Teixeira Mendes, 2.310, junto
ao Hospital de Olhos, e o telefone é (44) 3031-0321.
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Quanto mais conhecimento vocé
tiver, maior a chance de seu
negdcio dar certo
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A Regional Noroeste do ¢
SEBRAE/PR compreende 116
municipios e os escritdrios

Anbnis Caferal
Sl Perctay

J .

estdo localizados nas cidadeséjzz-/?) L

de Maringd, Campo Mour3o,
Paranavai, Umuarama e
pontos de atendimento em
Cianorte, Goioeré, Colorado e Nova
Esperanca.

O SEBRAE/PR tem por missdo promover a
competitividade e o desenvolvimento
sustentavel das micro e pequenas empresas e
fomentar o empreendedorismo.

Para cumprir sua missdo, o SEBRAE/PR atua em
projetos coletivos e individuais visando
estabelecer solugdes que sejam comuns as
necessidades das empresas. Em todas as acdes,
ha busca por parceiros que possam
complementar as competéncias e recursos para
ofertar produtos e servigos com qualidade e que
sejam eficientes para contribuir com os
resultados das micro e pequenas empresas.

Projetos Coletivos

Nos projetos coletivos, os setores atendidos e
Considerados estratégicos para o Parana e para
a regido, apresentam expressividade no nimero
de empresas, participacdo no PIB e geracdo de
empregos.
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Em 2008, a Regional Noroeste executou projetos
nos setores do vestuario, comércio varejista,
moveis sob encomenda, construgao civil,
agroindustria e nos APLs de metais sanitarios,
insumos e equipamentos de uso médicos,
software e mandioca e derivados. Foram 1.097
empresas atendidas de forma continua em 2008
em 80 municipios da regido noroeste.

Atendimento Individual

No atendimento individual, o SEBRAE/PR
orienta empreendedores e empresarios que
necessitam de informag&es pontuais. Para
atender esse publico, o SEBRAE/PR possui
alguns produtos formatados que orientam sobre
aspectos comportamentais do perfil do
empreendedor, elaboragdo do plano de negdcio
com objetivo de avaliar as varidveis que
interferem nos resultados e na viabilidade do
negocio. O objetivo é ajudar o empreendedor a
minimizar os riscos do investimento.



A Regional Noroeste do SEBRAE/PR atendeu de
forma individual 32.200 empreendedores e
20.500 empresas.

—

Conhega algumas
Solugdes do SEBRAE/PR:

Atendimento Itinerante SEBRAE/PR: na regido
noroeste, mais de 100 municipios foram
atendidos de forma presencial. Uma das
estratégias adotadas foi o atendimento
realizado por meio de um veiculo equipado para
levar os produtos e servigos aos
empreendedores e empresarios.

O projeto Desafio Sebrae foi desenvolvido para
estimular os universitarios a desempenharem
praticas de empreendedorismo e gestdo de
empresas. Na regido noroeste, em 2008, foram
3.333 inscritos.

Dekassegui Empreendedor: é realizado em
parceria com BID. Em 2008, foram atendidos
aproximadamente 1.000 empreendedores e
240 empresas, Com assessoria para abertura,
planejamento e gestao.

O Bairro Empreendedor também tem sido uma
forma de estar nos municipios maiores,
atendendo os empreendedores e empresarios
nos seus ambientes de negocios. Esse projeto
tem colhido 6timos resultados nas cidades de
Maringa, Paranavai, Campo Mourao e
Umuarama.

Agoes de Politicas Publicas: A Regional
Noroeste do SEBRAE/PR, orientou os municipios
para a implantac¢do da Lei Geral, criando desta
forma um ambiente legal que favoreca as micro
e pequenas empresas. Neste ano tivemos 60
municipios que implantaram a lei.

Agora que voceé ja conhece um pouco mais sobre as solugées que o SEBRAE/PR coloca

a sua disposicao, so falta entrar em contato e comegar a participar hoje mesmo!

SEBRAE/PR
0800 570 0800

Regional Noroeste
44 3220.3474

SE_B__I_?AE

Solucoes para Pequenas Empresas
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NOVOS PARQUES INDUSTRIAIS,
INTERNACIONALIZAGAO DO
AEROPORTO E INVESTIMENTOS
PUBLICOS EM INFRA-
ESTRUTURA TRAZEM
PERSPECTIVAS POSITIVAS
A CIDADE;: INICIATIVA
PRIVADA TAMBEM
PRETENDE MANTER
INVESTIMENTOS

Economia aquecida, recordes na
criacao de empregos com pers-
pectiva concreta de pouco mais de
11 mil novas vagas até o final de
dezembro. além da previsdao de
um Natal entre 4% e 6% melhor
do qgue 2007, de acordo com estu-
do do Departamento de Economia
da Universidade Estadual de Ma-
ringa (UEM). O ano de 2008 foi po-
sitivo para Maringa. S6 nao foi
melhor porque no segundo semes-
tre a economia mundial passou a
registrar fortes turbuléncias e pa-
ises desenvolvidos entraram em
recessao.

No Brasil, o credito diminuiu e
alguns setores como o de veiculos
sentirarn reflexo imediato nas ven-
das. Mas mesmo com o fantasma
da crise a solta, a-previsao € de que
Maringa contiriue a crescer em
2009. “A taxa de crescimento sera
menor, mas estaremaos bem longe
de qualquer recessao. Vemos al-
guns setores bem aquecidos, como
a construcao civil, que busca gen-
te para trabalhar. Maringa ficara
um tanto distante da crise”, avalia
O economista e diretor executivo . -4 —
do Conselho de Desenvolvimento  INDOSTRIAS AINDA NAO MOSTRARAM DESAQUECIMENTO E PREVISAO E QUE SEJAM GERADOS 6
Economico de Maringa (Codem),  MIL EMPREGOS NA CIDADE EM 2009, SEGUNDO O ECONOMISTA JOILSON DIAS

Andre Renato

Bruna Moreschi
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Joao Celso Sordi.

Segundo o professor doutor do
Departamento de Economia da
UEM, Joilson Dias, as perspectivas
do indice de Atividade Economica
de Maringa mostram o crescimen-
to da cidade no comecgo 2009 cer-
ca de 2% acima da média de lon-
go prazo, que € calculada desde
1996. “A expectativa € que o indi-
ce se inicie positivo e va decaindo
até atingir a média. Se houver
melhoras na economia mundial,
esta desaceleracao podera ficar li-
geiramente acima da meédia, o que
seria muito bom”, afirma.

O que se Vvé, por enquanto, €
que grandes investimentos anun-
ciados na cidade foram mantidos
para o proximo ano. O Grupo Car

No setor de
confecgoes nao
devera haver
demissoes

Depois de dois anos de
crescimento “alucinado”, como
define o presidente do Sindicato
da Indulstria do Vestuario de
Maringa (Sindvest), Carlos
Roberto Pechek, o setor
aguarda o comeco de 2009 para
medir a temperatura do
mercado e os reflexos da crise.
Por enquanto, Pechek afirma
que as industrias fardo a sua
parte. "Comegamos agora a
fazer o mostruario de inverno,
as convengoes com
representantes e a preparagao
do langamento da nova colegao
para iniciar as vendas em
janeiro”, explica.

Se 0 mercado mantiver as
vendas em alta, ao contrario do
que acreditam alguns
empresarios do setor, os
projetos de ampliagdes de
plantas industriais e compra de
maquinarios saem novamente
da gaveta. Segundo Pechek,
muitos empresarios decidiram
suspender investiinentos até

‘que se tenha um panorama mais

claro do que vai acontecer.
“Quem tinha perspectiva de
ampliar ou abrir uma facgao vai
esperar. Mas dependendo do
que acontecer no primeiro
semestre, 0 empresario pode
engatar a marcha de novo e ir
embora”, aponta.

De acordo com o presidente
do Sindvest, o mercado tem se
mostrado aquecido e, em razao

A\ ant)
e A LV\Y

it X

AN

Bruna Moreschi

=’

CARLOS PECHEK, DO SINDVEST:
INDUSTRIAS VAO ESPERAR SINALIZAGAD
DO MERCADO ANTES DE FAZER
INVESTIMENTOS, MAS NAO DEVERAO
OCORRER DEMISSOES

da dificuldade de se encontrar
mao-de-obra qualificada, muitas
empresas passaram a pagar
horas extras e prémios de
produgao. "Em 2008, algumas
empresas tiveram que pedir aos
representantes para segurar as
vendas. Entdo, vamos
considerar que a
comercializagao caia 30% por
causa do receio dos
consumidores, mesmo assim
nao devem aparecer demissoes,
porque em muitos casos a
demanda estava acima da
capacidade”.

——me
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tuai, por exemplo, mantém o cro-
nograma das obras para abrir o
Shopping Catuai Maringa no final
de 2009. “Tem muita neblina na
estrada em funcdo da crise, mas
a perspectiva € otimista e vamos
manter os prazos”, diz o superin-
tendente do grupo, Sylvio Carva-
lho Netto.

Ao longo do periodo de cons-

trucao do Shopping Catuai Marin-
ga. a estimativa € que cerca de
trés mil trabalhadores executem
algum servico no local. A terra-
plenagem foi concluida e ja foi
iniciada a montagem da estrutu-
ra. Mas, ainda ha muito a se fa-
ZE€r com a execucao dos acaba-
MENtos e 2 montagem final de
todas as lojas.
. Quando o empreendimento es-
tiver concluido, deverao ser con-
tratados cerca de dois mil funcio-
narios. No total, serdo investidos
cerca de RS 180 milhdes. Uma
parte ja foi desembolsada com a
aquisicao e preparacio do terre-
no. “E possivel dizer que entre RS
120 milhées e RS 130 milhoes se-
rao investidos no proximo ano”,
afirma Carvalho Netto,

Segundo ele, o empreendimen-
to contard com cerca de 200 es-
Pacos, incluindo um hipermerca-
d‘o. Cujo nome ainda € mantido em
§|gf!o. além de algumas empresas
anc_oras. Entre as confirmacgées
€stao redes como Magazine Lui-
Za, Centauro, Pernambucanas,
Riachuelo, Burger King, Camica-
do Housewear, Casas Bahia, Ri
Happy e Le Lis Blanc.

Outros R$ 15 milhées serio in-
vestidos na ampliagdo do Shop-
Ping Maringa Park, que devera
concluir o projeto de expansao até
0 final do préximo ano.

INVESTIMENTQ PUBLICO

No orcamento do
municipio de
RS 545 milhges para 2009, ha RS

Divulgagao

118 milhoes reservados para in-
vestimentos. O dinheiro sera usa-
do na continuidade do projeto de
rebaixamento da linha férrea,
em obras na Vila Olimpica, no
Parque do Japéo, na aber:ura de
um novo parque industrial € no
projeto de melhorias do transito
e do transporte aprovado pelo
Banco Interamericano de Desen-
volvimento (BID), no valor de
USS 11 milhoes.

Além disso, em janeiro, o Gover-
no Federal, através do Departa-
mento Nacional de Infra-Estrutu-
ra de Transportes (Dnit), comega-
ré a investir RS 15 milhdes na
constru¢ao do Contorno Norte,
que demandara um total de RS 147
milhées para a execugao.

EMPREGOS EM ALTA

O economista Joilson Dias esti-
ma um acréscimo pouco acima de
seis mil novos empregos para o
ano que vem, o que € considera-
do bom para a cidade. “E uma pre-
visdo dentro da média dos ultimos
cinco anos. Possivelmente, os
principais setores que vao alavan-
car empregos em Maringa serao
o de servigos, seguido pelo comér-

REVISTA ACIM Dpezembro 2008

ENTRE R$ 120
MILHGES E RS 130
MILHOES DEVERAD
SER INVESTIDOS
PROXIMO ANO,
ESTIMA 0
SUPERINTENDENTE
DO CATUAI, SYLVIO
CARVALHO NETTO;
EMPREENDIMENTO
SERA INAUGURADO
AINDA EM 2009

cio e industria”, diz. Dias afirma
que tem acompanhado o cam!
nhar da crise para medir os impac-
tos na cidade, mas ainda € cedo
para mensurar os efeitos. ,

“Estamos monitorando especi-
almente o setor industrial qué
estd mais vinculado & economia
nacional e, por extensao, a €cO-
nomia internacional. Sabemos
que este serd o setor a ser afeta-
do em primeira mio. A industria
continua a gerar empregos positi-
vamente e, portanto, ainda nao
demonstra sinal de desaqueci-
mento. Embora, este cenario pos-
sa se alterar no préximo ano. Te-
mos que aguardar um pouco
mais”, aponta.

Por enquanto, ele sugere cau-
tela aos ‘empresarios, mas sem
retardar investimentos que pos-
sam incrementar a participagao
das empresas no mercado € me-
lhorar os ganhos mesmo em épo-
ca de crise. “Sabemos que cada
setor sera afetado de forma dife-
rente pela crise internacional. Al-
guns terao que pensar em novas
estratégias para driblar possiveis
problemas, outros terdo caminhos
abertos pela crise”, afirma.



GVT mantera

Em 2008, a empresa de
telefonia GVT investiu quase R$ 500
milhdes em todo o Brasil. S6 no
Parana, foram R$ 97 milhdes, quase
20% do total, o que possibilitou a
geracao de mais de 130 mil acessos
de voz e 82 mil acessos de banda
larga (ADSL) no estado. Maringa
nao ficou de fora. “Foram investidos
R$ 12 milhGes na cidade e regido
metropolitana. Esse investimento
gerou mais de 17 mil acessos de
voz e 12 mil acessos de banda
larga”, afirma o gerente regional da
GVT em Maringa, Paulo Roberto
Teixeira.

O montante de investimentos
para 2009 ndo foi divulgado por
questoes estratégicas, mas a

Plano de Satide com

dontologia
para toda suafamilia,

porum valor que vocé pode pagar

investimentos

empresa devera manter os projetos de
expansdo. Na regiao, a GVT passou a
atender Paicandu em 2008. Para
Maringd, o que se pode esperar € no
minimo a manutencao das atividades e
dos empregos da companhia. Com 700
funcionarios, a cidade tem a segunda
maior sede da GVT no pais em nimero
de colaboradores. Perde apenas para

Curitiba, onde sao dois mil profissionais.

“Maringa € uma das principais

cidades de atuacao da empresa. Metade
da nossa central de atendimento esta na

cidade, o que faz da GVT uma das
principais empregadoras da regiao”, diz.
O gerente aponta que certamente
havera um aumento no quadro de

colaboradores, embora ndo seja possivel

precisar o numero.
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“consultas sem co-participagdo nas especialidades:
CLINICA MEDICA, GINECOLOGIA E PEDIATRIA.

Clinip

rev

Saude

Bruna Moreschi

EM 20[]8 GVT INVESTIU 12 MILHOES,
SEGUNDO 0 GERENTE PAULO TEIXEIRA

www.cliniprevsaude.com

Ligue e agende uma visita 3027.6800
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“NAO PREVEMOS CRISE AQUI”, DIZ 0 SECRETARIO ERCILIO SANTINONI, ACRESCENTANDO

~ M
I ~

QUE PREFEITURA INVESTIRA NA CONSTRUCAO DE MAIS UM PARQUE INDUSTRIAL

Prefeitura nao preve crise

A criagao de um novo parque
industrial com pelo menos 30
algueires na regido oeste de
Maringd e a consolidacdo do
projeto de internacionalizacao do
aeroporto da cidade para o
transporte de cargas sao
considerados estratégicos para
atrair novos negdcios em 2009.
“Nao prevemos crise aqui. Vamos
dar condigées para que tanto
micro e pequenas, como grandes
empresas venham para Maringa”,
afirma o secretario coordenador
de Desenvolvimento Econémico,
Ercilio Santinani.

“Passamos a ter mais
possibilidades para atrair novos
negocios”, aponta o0 economista e
diretor executivo do Codem, Jodo
Celso Sordi. Ele também acredita
que em 2009 tenha inicio a
concretizagao do Parque
Tecnoldgico (Tecnoparq), que,

junto ao aeroporto
internacionalizado, trara mais um

diferencial a cidade. Sordi também

relata que no proximo ano, o
antigo barracdo do IBC (Instituto
Brasileiro do Café), na zona leste

de Maringa, passara a funcionar
como uma incubadora tecnoldgica
que abrigara cerca de 50
empresas.

Aliado as melhorias em infra-
estrutura logistica, Santinoni
afirma que a cidade ainda podera
contar com outras formas de
fomento aos investimentos
privados. Entre os exemplos esta
a construcao de um prédio
comercial ou residencial, com
centro cultural e estacionamentos
no local onde existe a antiga
rodoviaria. "0 objetivo em 2009 é
concluir o processo licitatério e
dar continuidade ao projeto com o
inicio das obras”, diz.

Segundo ele, ainda no ano que
vem devera ser licitado mais um
projeto. Trata-se da concessao
para a iniciativa privada construir
um mirante com restaurante e
lanchonete na Praga das Antenas,
um dos pontos mais altos de
Maringa. “A proposta é que as
antenas sejam colocadas sobre
esta construcdo, que também
abrigard um mirante e podera ser
explorado turisticamente”, conta.

EE VIisTA ACHM Dezembro 2008

Créditq _
diminuiu, juros
aumentaram

Na avaliacdo do consultor Josg
Roberto Campos, que tem
experiéncia nas areas de comérciq
exterior, operagoes internacionais e
administracdo bancaria e atualmente
presta servigos ao Cesumar, a crise
ja chegou a alguns setores da
economia que dependem de créditos
em moeda nacional ou de insumog
importados, que sofreram altas em
razdo do aumento do dolar.
“Podemos sentir a elevacdo dos
juros em geral, especialmente ng
‘cheque especial’, que nunca foram
tdo altos e também na reducdo dos
prazos de financiamentos.”

Campos diz que € possivel
perceber uma maior exigéncia dos
bancos para aprovar créditos e
segundo o consultor, as medidas do
Banco Central ndo surtirdo efeito
imediato para resolver este
problema. “Estamos em um
momento de alto risco e quando isto
ocorre, 0s bancos demonstram
menos disposicao para emprestar”
diz. O efeito, na avaliagdo de
Campos, sera aumento nos precos
de alimentos e materiais de
construcdo.

"Se houver crédito para materiais
de construgdo com prazos e juros
aceitaveis, este setor poderia reagir
imediatamente e, com essa reaggo,
estimular todas as atividades
correlatas”, diz. Para a agricultura, o
consultor defende que 0 governo
faga um esforco para que os
recursos de financiamentos cheguem

rapidamente as maos do produtor.

0 governo também deveria
acenar com uma politica de precos e
facilidades para exportar. De forma

geral, acredito que seguramente a
regiao reagira positivamente, uma
vez que ndo falta competéncia aos
empresarios urbanos e rurais, nem
disposicdo para o trabalho”.



Crise pode favorecer
novos negocios

As situagdes de mudanga
podem favorecer novos
negacios, avalia a professora de
empreendedorismo do Mestrado
de Administragao da
Universidade Estadual de
Maringa, Hilka Vier Machado.
“Mesmo em periodos de
recessao surgirao novos
negadcios, mas por questdo de
necessidade e ndo por
oportunidade”, diz.

De acordo com Hilka,
metade dos novos negdcios
atualmente no Brasil esteve
atrelado a oportunidade e
metade a necessidade. A
segunda opgao, na avaliagao da
professora, podera ganhar um
incremento em tempos de crise
no exterior. “"Muitos brasileiros
estdo retornando ao pais e a
tendéncia é que abram o proprio
negdcio aqui”, afirma.

Mesmo abertos por
necessidade, os negdcios podem
prosperar. “Ha muitos casos de

negocios assim que sobrevivem e
crescem. Depende do setor e do
comportamento do empreendedor.
Também sdo importantes
informacdes prévias do ramo que
se pretende investir”, orienta.

Hilka aponta dois aspectos
indispensaveis para quem pensa
em abrir uma empresa. “Tem que
ter postura pro-ativa e resiliéncia.
Muitas dificuldades aparecerao.
N3o pode desanimar até
consolidar o crescimento”.

Os maringaenses sao mais
empreendedores do que a média
estadual. De acordo com dados da
Junta Comercial do Parana, até
setembro de 2008, foram abertas
2.600 empresas em Maringa. Um
crescimento de 9,1% frente aos
nove primeiros meses de 2007.
Na relacdo do niumero de novas
empresas por habitante, Maringa
tem um indice de 7,8 por mil
moradores, mais do que o dobro
da média paranaense, de 3,3.

Bruna Moreschi

“TEM QUE TER POSTURA PRO-ATIVA E
RESILIENCIA”, ACONSELHA A
PROFESSORA HILKA VIER MACHADO, DA

UEM, AOS NOVOS EMPREENDEDORES
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' REPORTAGEM DE CAPA

Redes varejistas continuarao crescendo

No vocabulario chinés, a
palavra crise é traduzida por
“weiji”. Ela é formada por dois
ideogramas: wei e ji, que
significam, respectivamente,
perigo e oportunidade.

E a oportunidade em
momentos de crise foi
justamente a aposta do fundador
da Wal-Mart, Sam Walton, na
recessao norte-americana de
1991. Naquela época, ele disse
uma de suas frases mais
célebres: “Perguntaram-me o
gue eu achava da recesséao.
Pensei a respeito e decidi que
ndo participaria dela”. A filosofia
vem sendo seguida pelo maior
varejista do mundo, que na atual
crise econémica, continua
mantendo sua politica agressiva
de precos e de marketing.
Resultado: enquanto seus
maiores concorrentes norte-
americanos registraram prejuizo,
as vendas do Wal-Mart
cresceram em outubro.

A rede de Farmacias Séo
Paulo também pretende
aproveitar o momento para
ganhar mercado. “Vamos
aproveitar a crise para crescer.
Queremos consolidar e fortalecer
ainda mais a marca”, afirma o
coordenador da rede, Alexandre
Andreto. Até o final de 2008,
serao inauguradas duas novas
unidades: uma em Paigandu e
uma em Mandaguacu.

Para 2009, serao mais dez.
Duas ja no primeiro bimestre.
Sera mais uma loja em Maringa
e outra em Mandaguagu. No
decorrer do ano, segundo
Andreto, serdo abertas lojas por
toda regidao Noroeste, em
cidades como Umuarama, Campo
Mourdo, Cianorte, Paravanai e
Astorga.

Andreto afirma que cada nova

Bruna Moreschi

REDE DE FARMACIAS SAQ PAULO ABRIRA bEZ LOJAS EM 2009, A0 CUSTO DE R$

|| ;/,f;"
150 MIL A

R$ 200 MIL CADA, SEGUNDO O COORDENADOR DA REDE, ALEXANDRE ANDRETO

unidade demanda investimentos
entre R$ 150 mil e R$ 200 mil. “E
cada loja emprega cerca de dez
funcionarios, além de criar
empregos indiretos”. Com o
crescimento, a rede pretende
aumentar o poder de compra €
ganhar forga no mercado. "Com
isso, poderemos oferecer mais
beneficios ao consumidor”.

Na rede de supermercados Sao
Francisco o objetivo para 2009 é
registrar crescimento maior do que
o deste ano. “Os investimentos em
novas lojas e reformas sera
superior a 2008 e deveremos
fechar com um crescimento 8%
acima da média”, afirma o diretor
comercial e de logistica, Agnaldo
Viscovini. _

Neste ano, a rede inaugurou

REVISTA ACHM Dezembro 2008

duas lojas: a oitava em Maringa
e a segunda em Londrina, além
disso, reformou uma loja em
Maringd. Outros investimentos

~ foram a ampliagao do Centro de

Distribuicdo de Maringa e a
construgao de um Centro de
Distribuicao de Hortifrutis, no
Ceasa de Londrina. Somadas as
contratagdes, o quadro de
colaboradores cresceu 25%.
Com 16 lojas em seis cidades
e um quadro de 2.300
funcionarios, a rede esta
confiante. “"Dentre os fatores
para o otimismo estdo as vendas
de produtos nao-alimentares com
parcelas fixas em até dez vezes
sem juros e o 13° salario, que
injeta um dinheiro expressivo na
economia”, avalia. [
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PROFISSIONALIZAGAD

JULIANA DAIBERT

ADAPTAGOES CURRICULARES
ESTAO PROPORCIONANDO AOS
EGRESSOS DE CURSOS
SUPERIORES MAIOR PREPARO
NA HORA DE ENCARAR 0
PRIMEIRO EMPREGO.
DISCIPLINAS COMO
EMPREENDEDORISMO E
GESTAO DE NEGOCIOS
VEM SENDO
INCORPORADAS AO DIA-
A-DIA DAS SALAS

DE AULA

Saber se comunicar, trabalhar
em equipe, ter espirito empre-
endedor, bom senso, ética e so-
lidariedade. Na avaliacao de Ri-
cardo Bertin, decano do Centro
de Ciéncias Aplicadas e da Sau-
de da Pontificia Universidade
Catolica do Parana - campus
Maringa (PUC/PR), candidatos
que apresentem as qualidades
descritas acima tém maior chan-
ce de conquistar uma vaga no
concorrido mercado de trabalho,
que recebe milhares de recém-

formados todos os anos.
' Se as trés ultimas sdo coloca-
das a prova no exercicio das dis-
Ciplinas que compdéem uma gra-
de curricular de qualquer curso
de formacao ou de especializa-
cao desde sernpre, a necessida-
de de incluir matérias especifi-
cas para desenvolver as trés pri-
meiras foi levada para a acade-
mia pelo proprio campo de tra-
balho. Na PUC, o despertar ocor-
reu no final dos anos 90, época
em que foi implementado um
novo projeto pedagogico institu-
cional.

“Naquela época, o otimismo do
Plano Real entrava em uma fase

una Moreschi

Universidades em sint

ol e .

NAS SALAS DE AULA, CADA VEZ MAIS 0S UNIVERSITARIOS ESTAO

!

TENDO CONTATO COM DISCIPLINAS QUE TEM POR OBJETIVO
SUPRIR AS NECESSIDADES DAS EMPRESAS

mais realista e o mercado de tra-
balho comegou a exigir mais,
mesmo em cursos como enferma-
gem. Os hospitais de Curitiba pas-
saram a buscar profissionais com-
petentes da area de saude, mas
que também fossem capazes de
gerir”, lembra Bertin.

Por esta e outras razoes, ges-
tao de negocios e empreendedo-
rismo tornaram-se disciplinas
obrigatorias nos cursos de gradu-
acao e pos-graduacgao, especial-

REVISTA ACIM Dezembro 2008

mente nas instituicoes de ensi-
no superior privadas, em razao
da menor burocracia no momen-
to de adaptar a grade curricular.

“As instituicoes tém liberdade
para abordar temas relevantes
de acordo com a realidade regi-
onal, respeitando as diretrizes
curriculares nacionais de cada
curso. As disciplinas sao pensa-
das levando em consideracao o
perfil do profissional que se de-
seja formar e as competéncias




onia com o mercacdo

requeridas de cada profissao”,
diz a ciretora de ensino do Cen-
tro Universitario de Maringa (Ce-
sumar), Solange Lopes.

CARGA HORARIA MAIOR

O curriculo do curso de gradu-
acao em Administracao da Facul-
dade Metropolitana de Maringa
(Unifamma) que esta sendo apli-
cado neste semestre foi altera-
do em julho. A carga horaria de
trés mil horas/aula foram acres-
centadas mais 300 horas/aula. As
disciplinas de recursos humanos
e empreendedorismo ganharam
mais 40 horas/aula cada.

Segundo Marcelo Filippin, co-
ordenador do curso, hoje € a es-
cola quem vai até a empresa co-
nhecer as deficiéncias para apre-
sentar maneiras de supri-las, ade-
quando a formacao e a especiali-
zacao dos futuros profissionais.

Apesar da facilidade em co-
locar no mercado de trabalho
pessoas “prontas” para as fun-

¢oes que se apresentam, Filippin
nao esconde uma ponta de pre-
ocupacao com o reves que o fu-
turo pode trazer. “Tenho duvidas
quanto ao caminho que estamos
seguindo, de formar para suprir
a demanda. Talvez a formacao
ideal seja aquela capaz de criar
demanda.”

Filippin nao esta sozinho em sua
angustia. Hamilton Luiz Favero, di-
retor de pés-graduacao e coorde-
nador do curso de Ciéncias Conta-
beis da Faculdade Cidade Verde
(FCV), revela que, enquanto edu-
cador, tem medo de formar al-
guém para trabalhar em um cam-
PO que ja nao existe ou caminha a
passos largos rumo a uma total re-
adequacao, a exemplo do que esta
ocorrendo com o0s bancarios.

Mesmo com as agéncias em
greve, a automatizacao de servi-
COs basicos nos caixas eletronicos
e na internet, além da possibili-
dade de realizar operacgoes sim-
ples em casas lotéricas e nas
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PROFISSIONALIZACAO

agéncias dos Correios, passam a
impressdao de que um numero
cada vez menor de profissionais
pode dar conta do recado, reali-
dade muito diferente da existen-
te ha uma década. Para Favero,
gue distingue mercado e mundo
do trabalho, a educacao tem de
ser criativa.

“O mecanicismo
acender € apagar a luz, mas nao
ensina como a energia € gera-
da. Quem vai para o mercado de
trabalho conseguira emprego
em uma industria. Ao contrario,
guem se prepara para o mundo
do trabalho terda condicoes de
entender o contexto do sistema
energético e-direcionar sua atu-

acado”. analisa.

permite

ESTUDOS DE CASOS

E a escola cabe grande parte
dessa responsabilidade. No caso
da FCV, que disponibiliza as dis-
ciplinas de gestao de pessoas e
comunicacao empresarial nos
curriculos dos cursos de pos-gra-
duacao, a realizacao de convé-
nios com empresas para enca-

Bruna Moreschi

PREPARE PARA 0 “MUNDO DO TRABALHO”

Bruna Moreschi

minhamento dos alunos € reali-
dade. Para o ano que vem, um
desses convénios, na area de
agronegocios, ja esta firmado.
“Precisamos abrir caminhos.
Esse € o nosso papel”, afirma
Hamilton Luiz Favero.

A Unidade de Ensino Superior
Inga (Uninga) utiliza a metodo-

\ ) & -

I &

PARA HAMILTON FAVERO, A EDUCACAO TEM DE SER CRIATIVA PARA QUE O PROFISSIONAL SE
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RICARDO BERTIN FRISA QUE 0 MERCADO ESTA EXIGINDO
GESTAO, INDEPENDENTE DA AREA DE FORMACAOQ

RN

DO PROFISSIONAL CAPACIDADE DE

logia ativa ou baseada em evi-
déncias para desenvolver no
aluno de graduacao o interesse
pela abertura de campos de tra-
balho. De acordo com o diretor
de ensino, Ney Stival, o contato
com estudos de caso ocorre des-
de o primeiro ano. “Apresenta-
mos a situacao-problema no ini-
cio do curso para conciliar o
aprendizado tedrico e pratico. O
empreendedor tem de criar es-
pacos e a escola deve incentivar
essa busca”, resume.

A diretora de ensino do Cesu-
mar, Solange Lopes, lembra que
a formacao do profissional com-
petitivo - flexivel, com compe-
téncias e habilidades nas areas
especificas, conhecimento geral,
formacao humana, ética e cida-
da - requerida pelo mercado
deve comecar nos ensinos fun-
damental e médio. “Além de po-
liticas publicas que garantam a
qualidade do ensino, nosso jo-
vem precisa entender que essa
qualidade depende, em grande
parte, de seu esforco e dedica-
cao pessoal.”



Bruna Moreschi

Lideranca
‘privada’

Pesquisa recente realizada
pela consultoria Franceschini
Anélises de Mercado; publicada
em outubro na revista Veja,
mostra que 86% dos
funcionarios com curso superior
das 240 maiores empresas do
pais, distribuidos por todos 0s
escalbes, sairam de instituigoes
privadas. Essas escolas
concentram 75% dos
universitarios brasileiros.

Aleksandro Barbosa Siqueira
é um deles. Formado em
Administracdo Mercadoldgica
com énfase em Marketing em
2004, pela Faculdade Maringa,
onde concluiu pés-graduagdo, ele é
gerente nacional de marketing
da Lider Alimentos do Brasil e
professor do curso de graduagao
de Marketing da Faculdade
Cidade Verde.
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sao egressos de instituigdes
privadas e ocupam postos nas
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0 EXECUTIVO DE VENDAS DA NUTRIMENTAI. SAMUEL DE OLIVEIRA TEVE 0 CURSU PAGO
PELA EMPRESA

A exemplo dele, cerca de 15%
dos funcionarios da Lider Alimentos

areas de financas, contabilidade,

ALEKSANDRO SIQUEIRA, DA LIDER ALIMENTOS: INSTITUIGOES pR
' L - >: IVADAS SE DESTACAM
PELA ENFASE A FORMACAO NA AREA DE GESTAD

marketing, recursos humanos.
Mais da metade ocupa cargos
de geréncia. “As empresas
guebram por falta de gestao, e
€ nesta area que as instituicdes
privadas se destacam”, avalia
Siqueira,

Cerca de 80% dos
pr’ofessores que lecionaram na
pos-graduacgao que o gerente de
marketing cursou sdo atuantes
no mercado de trabalho, o que
potencializou o processo de
aprendizado. “Uma instituicdo
que leva a vivéncia profissional
para a sala de aula prepara
melhor os alunos”, avalia.

Este detalhe também fez
diferenga na formacao de
Samuel de Oliveira. Com
graduagdo e pos-graduacdo em
Marketing pela Unifamma, o
executivo de vendas da
Nutrimental aplica no dia-a-dia a
vivéncia passada pelos
experientes professores. Além
dessa vantagem, Oliveira
também teve o investimento no

curso reembolsado pela empresa. '
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Mudancas no ICMS em

s

PARADISCUTIR PROPOSTA DO
GOVERNO DE ALTERAGOES NO
ICMS - COMO O AUMENTO DA

ALIQUOTA DA ENERGIA
ELETRICA E REDUCAD DO

IMPOSTO DE MEDICAMENTOS E
ALIMENTOS - DEPUTADOS
REALIZARAM AUDIENCIAS
PUBLICAS EM TODO 0 ESTADO,
INCLUSIVE EM MARINGA:
PROPOSTA E VISTA COMO
POSITIVA POR
EMPRESARIOS LOCAIS

Ugoverno estadual quer apro-
var um projeto de lei alteran-
do a aliquota do Imposto sobre Cir-
culacao de Mercadorias e Servicos
(ICMS). De acordo com a propos-
ta. alimentos, farmacos, medica-
mentos, calcados, vestuario, teci-
dos e seus artefatos terao a aliquo-
ta reduzida de 18% para 12%.

Para compensar a perda na ar-
recadacao, o governo propoe que
energia elétrica, servicos de co-
municacao, gasolina, fumo, cigar-
ro, cerveja e outras bebidas alco-
olicas tenham aumento de dois
porins percentuais no ICMS. A
proposta, gue esta sendo chama-
da de mini-reforma, pretende al-
terar a Lei n® 14.580, de 1996.

Como o projeito € polémico, a
Assembléia Legislativa do Parana
e a Federacao das Associacoes
Comerciais e Empresariais do Pa-
rana (Faciap) realizaram seis au-
diéncias publicas em todo o esta-
do, inclusive em Maringa, para que
0s empresarios e a comunidade
pudessem debater o assunto e fa-
zer sugestoes de emendas.

Em Maringa, a audiéncia foi re-
alizada na sede da ACIM, em 20
de novembro, com a presenca de
20 deputados estaduais, incluin-

Jorge Maniano

AUDIENCIA PUBLICA REUNIU MAIS DE 300 PESSOAS NA ACIM; PROPOSTA DE
ALTERACAO DO ICMS E POSITIVA, SEGUNDO EMPRESARIOS

do os trés que representam Ma-
ringa (Cida Borghetti, Luiz Nishi-
mori e Doutor Batista), o presiden-
te da Assembléia Legislativa, Nel-
son Justus, e o presidente da Co-
missao de Constituicao e Justica,
Durval Amaral. Mais de 300 pes-
soas participaram, entre vereado-
res, o vice-prefeito, Roberto Pu-
pin, o presidente da Faciap, Ar-
disson Akel, e empresarios.
Segundo Nelson Justus, antes de
votarem a proposta os deputados
“querem saber a opinidao de quem
paga a conta, que sao os empre-
sarios”, dai a iniciativa de reali-

REVISTA ACHM Dezembro 2008

zar as audiéncias. Ele acredita que
os maiores beneficiados serao os
paranaenses que ganham até sete
salarios minimos, porém, ponde-
ra que “o estado nao pode deixar
de arrecadar. Se retira o imposto
de um lado, acrescenta de outro”.

Durval Amaral afirmou na oca-
siao que “0s microempresarios
serao afetados indiretamente e
que a proposta € interessante, a
ocasiao € que nao € boa”, referin-
do-se a crise econdmica mundial.

Técnicos da Receita Estadual
calcularam que a reducao de ali-
quota representara uma perda de



RS 476 milhdes aos cofres do es-
tado. Em contrapartida, o aumen-
to do ICMS geraria um incremen-
to de RS 410 milhoes.

ESTUDO DE IMPACTO

A proposta € vista como positiva
pelos empresarios. O presidente da
Associacao Paranaense de Super-
mercados (Apras), regional Marin-
ga, Tarlei Kotsifas, diz que, "com
certeza, todas as classes serao fa-
vorecidas, em especial as C,D e E”,
acrescentando que 25% do fatura-
mento dos supermercados € pro-
veniente dos itens que sofrerao re-
ducao de aliquota. “A reducao de
precos serda imediata apos o inicio
da vigéncia da lei”, diz.

Everson Bressan

IMEDIATAMENTE A0 CONSUMIDOR

Porém, durante a audiéncia fo-
ram feitas algumas sugestoes de
emenda: empresarios do setor de
farmacias, por exemplo, sugeri-
ram que os medicamentos te-
nham tributacao zero, em espe-
cial os remédios genéricos. Ja o
presidente do Sindicato dos Con-
tabilistas de Maringa (Sinconta-
bil), Orlando Chiquetto, acrescen-
tou que as pequenas industrias
nao terao o beneficio da compen-
sacao do ICMS e que “o aumento
da energia elétrica e gasolina
pode se transformar em elevacao
de custos custos”.

O presidente da ACIM, Adilson
Emir Santos, acredita que a re-
ducao do ICMS sera repassada
imediatamente ao consumidor e
gue alimentos, eletroeletronicos,
entre outros, ficarao mais acessi-
veis. Na audiéncia, ele apresen-
tou um estudo do impacto da al-
teracao do ICMS no consumo das
familias, feito pela Universidade
Estadual de Maringa (Leia box).

As audiéncias publicas foram re-
alizadas também em Cascavel, Pon-
ta Grossa, Guarapuava, Londrina e
Curitiba. Os deputados deverao vo-
tar a proposta até 15 de dezembro.
Caso aprovada, a lei entrara em
vigor 90 dias apos a publicacao.

REVISTA
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0 PRESIDENTE DA ACIM, ADILSON EMIR SANTOS, APRESENTOU ESTUDO SOBRE
IMPACTO DA ALTERAGAO DE ICMS: REDUGAD DO IMPOSTO SERA REPASSADA

Estudo mostra
que proposta é
benéfica

Estudo do departamento de
Economia da Universidade
Estadual de Maringa (UEM),
realizado com apoio da ACIM e
coordenado por Joilson Dias,
mostra que a proposta de
alteragao do ICMS beneficiara
todas as classes sociais, em
especial as menos favorecidas.

De acordo com o estudo, que
utilizou como base pesquisas
orgamentarias do IBGE, caso a
proposta seja aprovada, as
familias que ganham até R$ 600
terdo as aliquotas efetivas da
estrutura de consumo reduzidas
de 9,23% para 8,17%, ou seja,
uma queda de aproximados
11,5%.

Quem ganha até R$ 1.224
terd a aliquota efetiva reduzida
de 9,37% para 8,32%. Na
média, a populagao pagara
9,87% a menos de imposto.

O estudo mostrou ainda que,
no orgamento familiar, as
despesas com higiene e cuidados
pessoais custarao 10,4% a
menos e artigos de limpeza terdo
redugao de 5,08%. Ja fumo e
cigarro ficardao 31% mais caros
$0 orgcamento. e
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0ITO ANOS DO EMPREENDER FORAM COMEMORADOS COM APRESENTACAO DE PECA TEATRAL

Um por todos e todos por um

PROGRAMA EMPREENDER, DA ACIM, COMPLETA 0ITO ANOS COM 21 NUCLEOS SETORIAIS E 220 EMPRESAS
PARTICIPANTES; CONCORRENTES SE TORNARAM PARCEIROS EM BUSCA DE SOLUCOES

COMUNS A CADA SEGMENTO

principal filosofia do programa

Ermmpreender € que empresas
concorrentes tambéem podem ser
parceiras. Como? Agrupadas em
nucleos setoriais, ou seja, em gru-
pos de um mesimno segmento ou in-
teresse com a finalidade de en-
contrar alternativas para oOs pro-
blemas comuns.

Os empresarios de cada nucleo
se reinem periodicamente, defi-
nem as prioridades e estratégias de
atuacao. Na historia do Empreen-
der nao faltam exemplos de suces-
so. Se o problema for falta de di-
vulgacao, estuda-se o rateio das

despesas de publicidade. Essa foi a
solucao adotada, por exemplo,
pelo setor de lajes e informatica.

Ja os nucleos de auto-elétricas
€ automecanicas oferecem anual-
mente uma inspecao veicular gra-
tuita para toda a comunidade: di-
vulgam a marca, 0s servicos e
melhoram a imagem das empre-
sas. As redes Ello e GranD de Su-
permercados e Rede Maior de Far-
macias investiram na padroniza-
cao das fachadas e disponibiliza-
ram para os clientes um cartao de
credito em comum.

Em novembro, quando o pro-
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grama completou oito anos, a data
foi comemorada com a apresen-
tacao da peca teatral “Lurde e
Laura”. Com bom humor, o espe-
taculo trouxe dicas de gestao em-
presarial e foi encenado pelo Gru-
po Lanteri Marketing Cultural, de
Curitiba, em 18 de novembro, no
Teatro Marista. A entrada foi gra-
tuita para todos integrantes dos
nucleos.

GESTAO PROFISSIONAL

Durante o evento, o vice-presi-
dente para assuntos de Micro e
Pequenas Empresas da ACIM, Mi-




chel Felippe, falou sobre o suces-
so do programa: “crescemos 50 %
neste ano, atingindo 21 nucleos”
Ele fez questao de agradecer aos
empresarios, que viraram “parcei-
ros em vez de concorrentes”.

O presidente da ACIM, Adilson
Emir Santos, lembrou que segun-
do o IBGE, “42% das empresas
brasileiras tém menos de cinco
anos de existéncia, contra 3%
que estao ha mais de 30 anos no
mercado”. Na avaliacao do pre-
sidente, para sobreviver essas
empresas precisarao ser compe-
titivas, ter uma gestao profissio-
nal, oferecer produtos e servigcos
de qualidade e contar com uma
equipe preparada. “O ganho da
competitividade tem sido uma
das maiores conquistas do Em-
preender”, frisou.

O vice-prefeito, Carlos Roberto
Pupin, ressaltou que “a opg¢ao da
prefeitura foi pelas micro e peque-
nas empresas” e, justamente por
isso, foi criada a lei municipal para
0s pequenos negocios. Ele disse
ainda que Maringa ocupa a 25°
posicao entre as cidades brasilei-
ras que mais geram emprego.

Como participar?

Qualquer empresa pode
integrar um dos nicleos do
Empreender, desde que seja filiada
ou venha a se filiar a ACIM. Ja para
constittir um novo nucleo sera
precisa procurar os consultores do
programa e agendar uma reuniao.
Se for aprovada a formagao, os
empresarios participardo de um
treinamento sobre
desenvolvimento interpessoal. O
passo seguinte sera a elaboragdo
do planejamento estratégico, com
levantamento dos principais
problemas do setor e metas a
serem cumpridas. Na seqliéncia,
sera estipulada a freqliéncia das
reunides do grupo, que podem ser
semanais ou quinzenais. Todo o
trabalho é orientado pelos
consultores do Empreender. Mais
informagdes pelo telefone (44)
3025-9649.

* PERIENCIAW

Completando a comemoracao
de oito anos, durante o evento foi
lancada a agenda 2009, do Em-
preender, que tem tiragem de sete
mil exemplares e uma relagao

frmmwm@n (< Bl

CONSULTORIA EMPRESARIAL

SEGURANGCA NA TOMADA DE DECISOES
MARINGA | PR | FONE/FAX (44) 3262.1595 | AV. PARANA, 313 | CENTRO | CEP 87013-070
DASCAVEL | PR | | 37 ’ : .
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EVISTA

NUCLEOS QUE ESTAD

FAZENDO HISTORIA:

° 100% Pet (pet shop)

e Brainstorming (Empretecos)

e GR (Grupo de Reparagao
Automotiva, Funilaria e Pintura)

o Nasa (Acessorios e Som
Automotivo)

e Automecanicas

» Tecnologia e Informatica

e Acougues

o Auto-elétricas

e Cabeleireiros

o Entidades

o Lajes

e Marmorarias

e Oficinas de Motos

e Revenda de Veiculos Seminovos
o Academias e Escolas de Natacao
e Auto-escolas

e Vidragarias

e Rede Ello de Supermercados

e Rede GranD de Supermercados
e Rede Maior de Farmacias

e Unibike (bicicletarias).

com os contatos de todas as em-
presas integrantes do nucleo. Sao
0s proprios integrantes do nucleo
que estao distribuindo para seus
clientes e parceiros.

AC’M Dezembro 2008
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Av. XV de Novembro, 696 - Maringd - PR
44 4009-2000 - www.theodorado.com.br
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CREDITO

As dividas da empresaria Irenil-
da da Silva Pujolli, da Design
Fashion, estavam aumentando,
sem que ela tivesse uma forma
eficaz para cobrar as contas atra-
sadas dos clientes. Ha um ano e
meio. a situagcao comecou a mu-
dar quando ela passou a utilizar o
Servico ACIM de Informacoes Co-
merciais (SAIC). “Vi a inadimplén-
Cia reduzir e os clientes preocupa-
dos em quitar as dividas para ‘lim-
parem o nome’”, conta Irenilda.

Ja a empresa Madri Colchées
sempre utilizou o SCPC, que € um
dos servicos do SAIC. “Se utilizando
0 sistema de consulta ao crédito, ain-
da temos inadimpléncia, imagine se
nao utilizassemos”, diz a gerente,
Neli Marques de Oliveira. Ela conta
que de cada 70 cadastros mensais
realizados na loja, somente meta-
de € aprovado. “Ja tive casos de
pe€ssoas que vieram comprar e ti-
nham 18 ocorréncias no SCPC e
houve o caso de um cliente que de-
via RS 12 mil no comércio. Se tives-
s€ vendido, provavelmente néo te-
ria recebido”, destaca.

Os numeros do SCPC no Para-
na comprovam a eficacia do ser-
vico. Segundo pesquisa, 17% dos
registros incluidos no banco de
dados sao quitados em até 30 dias
€ 60% em até 120 dias. Afinal, os
consumidores ndao querem ficar
“devendo na praca”.

O vice-presidente da ACIM para
assuntos de SAIC, Waldecir Anto-
nio Felipe, explica que por menos
de RS | por consulta é possivel
acessar o banco de dados da enti-
dade. Ele acrescenta que 80% dos
associados usam os servicos de
protecao ao crédito “Além de ser
uma otima ferramenta de cobran-
¢a, com as consultas o lojista con-
segue evitar prejuizos”, enfatiza.

PROFISSIONAIS LIBERAIS

O servico € util também para pro-

iﬂ REVISTA ACIM Dezembro 2008

SCPC: aliado contra
a inadimpléncia

CONSULTAS DE CREDITO OFERECIDAS PELA ACIM PODEM CUSTAR MENOS
DE R$ 1 E AJUDAM A EVITAR VENDAS PARA INADIMPLENTES; SERVICO
PODE SER USADO POR PESSOAS FISICAS E JURIDICAS
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FERRAMENTA CONTRA A INADIMPLENCIA, SCPC E UTILIZADO
POR 80% DOS ASSOCIADOS DA ACIM
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| | IRENILDA
\ PUJOLLI, DA
DESIGN FASHION:
COM 0 SAIC, ELA
VIU A
“INADIMPLENCIA
REDUZIR E 0S
CLIENTES
PREOCUPADOS
. EM QUITAR AS
Sl DIVIDAS”

Bruna Moreschi
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fissionais liberais, como advogados,
médicos, fisioterapeutas e dentistas. O
corretor de imoveis Mario Jos€ Zanin
que o diga. Ele utiliza o servi¢o ha oito
anos e afirma que sem as consultas
ficaria dificil trabalhar. “O servico per-
mite saber quem tem problemas com
crédito e quem nao tem. No meu caso,
utilizar o sistema de consultas € fun-
damental e me da maior seguranca
na hora de fechar contratos”.

A ACIM faz parte da Rede Nacio-
nal de Informacoes Comerciais (Re-
nic) e utiliza o banco de dados desta
entidade, que é o maior da America
Latina e responsavel pela adminis-
tracao da base de dados do SCPC. A
Renic tem cadastradas mais de 140
milhoes de informacgoes de pessoas
fisicas, sendo que o banco de dados
é alimentado por mais de 2,2 mil en-
tidades. Por més, sao feitas 50 mi-
Ihoes de consultas e 10,5 milhdes de
inclusoes em todo o Brasil.

A gerente da Madri Colchoes, Neli
Marques de Oliveira, Confirmg a
abrangéncia e eficacia do servico:
“Em relacdo aos servicos de prote-
cao ao credito, acredito queﬁo's que a
ACIM oferece sao 0s mais eficientes .

As consultas podem ser feitas
pela internet ou por Unidade Qe
Resposta Audivel (URA). Para mais
informacoes sobre o SAIC. ligue
para o (44) 3025-9600.

WALDECIR
R ANTONIO

& W FELIPE, VICE-

PRESIDENTE

_ DA ACIM: COM
0 SCPC,

* LOJISTA EVITA
PREIUiZOS E
TEM UMA
FERRAMENTA
EFICIENTE DE
COBRANCA

Prazo menor

As empresas tém prazo de até 48
horas para retirar da base de dados o
nome de inadimplentes que efetuarem
o pagamento de dividas. E que desde
outubro, esta vigorando a Lei estadual
15.967, de autoria do deputado
Marcelo Rangel. Quem ndo cumprir o
prazo determinado, pagara multa de
30% sobre o valor da divida.

Segundo a coordenadora do
Servigo ACIM de Informagoes
Comerciais (SAIC), Keila Brito dos
Santos Alba, antes da lei, os
comerciantes tinham até cinco dias
para efetuarem a exclus&o do SCPC,
caso a exclusao fosse feita em cidade
diferente da origem da compra. Esse
prazo foi estipulado pela Rede
Nacional de Informagoes Comerciais
(Renic). Mas como a lei é estadual
apenas as empresas do Parana estdo
tendo que cumprir 0 novo prazo.

“A lei prejudica empresas de
outros estados que fazem registros
de inadimplentes por meio das
associacdes comerciais do Parand”,
diz, acrescentando que “as empresas
maringaenses filiadas a ACIM ja
eram instruidas pela entidade para
baixar de imediato o registro apds o
pagamento da divida, como dita o
Cddigo de Defesa do Consumidor”.
Apesar de contraria a lei, a ACIM
tem instruido os associados a
cumprirem a legislagao.

VEJA OTIPO DE
CONSULTA MAIS

RECOMENDADO
PARA SUA EMPRESA

SCPC:Informa restricoes ao crédito
de pessoasfisicas junto a base de
dados nacional da Renic

Indicado para: Empresas que tém
crediario proprio ou vendem a prazo;
comércio em geral; farmacias;
supermercados; agougues; papelarias;
entre outros

CHECK MAX: Consulta de

cheques com acesso ao melhor
banco de dados do pais, obtendo
informacgoes rapidas e seguras
Indicado para: Quem vende com
cheques a prazo ou avista

CHECK FREE: Consulta gratuita
paraassociados da ACIM. Sao
informadas restricoes de cheques
devolvidos pelos motivos 12,13, 14
junto ao Banco Central

Indicado para: Estabelecimentos
que vendem com cheques a prazo ou
avista

PROTEGE PESSOAL: Fornece o
historico do cliente no comércio,
bancos, cartérios e agoes judiciais.
Indicado para: Quem tem crediario
proprio ou vende a prazo; comércio
em geral; farmacias; supermercados;
acougues; papelarias; entre outros
PROTEGE EMPRESARIAL:
Consultas especificas para transacoes
comerciais com pessoas juridicas.
Indicado para: Ideal para quem
vende ou presta servi¢os para outras
empresas

RENAVAM: Informacoes

relacionadas aos dados de
automoveis e suas restricdes, como
IPVA atrasado, alienacao fiduciaria e
multas

Indicado para: Negociagcdes com
maior valoragregado em que se
buscam confirmagoes de bens
moveis para garantia, venda e locacéo
de veiculos

————
REVISTA ACHIM Dezembro 2008
——
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COMPRAS DE FIM DE AND

CONFIANTES NAS VENDAS DE
FIM DE ANO, EMPRESARIOS
REFORCAM ESTOQUE E FAZEM
CONTRATAGOES TEMPORARIAS;
R$ 230.MILHOES
DEVERAO SER INJETADOS
NA ECONOMIA COM
PAGAMENTO DO 13°
SALARIO

expectativa dos empresarios

locais € que a crise que fez as
bolsas de valores de todo o mun-
do cairem e mobilizou bancos
centrais de diversos paises, nao
tenha muitos reflexos nas vendas
de fim de ano.

Alguns dados ajudam a corro-
borar essa expectativa. Segundo
estudo da ACIM, em parceria
com o Departamento de Econo-
mia da Universidade Estadual de
Maringa (UEM), o 13° saléario
devera injetar RS 230 milhoes a
economia local.

De acordo com o estudo, os tra-
balhadores do setor privado rece-
berao RS 193 milhoes de salario
extra. Ja os funcionarios do setor
publico, excluindo os servidores
da UEM, Receita Federal e Recei-
ta Estadual, receberdao RS 20,2
milhoes.

O coordenador da pesquisa,
Joilson Dias, estima que os servi-
dores da UEM, Receitas Federal
e Estadual recebam RS 18 mi-
lhoes de 13° salario, o que totali-
zaria aproximadamente RS 230
milhoes de salario extra. Outro
dado positivo da pesquisa é que
81 % dos maringaenses estao
com as contas em dia.

Um outro estudo, tambem fei-

Bruna Moreschi
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MARINGAENSS RECE.RI‘U R$ 230 MILHOES DE 13° SALARIO; PARTE DESTE
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DINHEIRO SERA GASTO COM COMPRAS NO COMERCIO

to pela ACIM e UEM, com 540
consumidores, revelou que ape-
nas 15% dos maringaenses pre-
tendem gastar neste Natal menos
do que no ano passado, enquan-
to que 74,8% pretendem gastar
mais ou igual ao Natal de 2007.
O restante, 10,2%, nao sabe
quanto gastara com as compras
de fim de ano.

CLIMA DE OTIMISMO
De acordo com estimativa da

iR EVISTA ACHM Dezembro 2008

ACIM e UEM, 800 pessoas deve-
rdo ser contratadas temporaria-
mente para trabalhar no comér-
cio neste fim de ano. O numero
de vagas temporarias nao sera
maior, segundo Joilson Dias, por-
que em 2008 deverao ser gera-
dos mais de 11 mil novos postos
de trabalho, bem acima da mé-
dia dos ultimos anos.

O trabalho de fim de ano € uma
oportunidade para quem estava
desempregado conseguir um di-




nheirinho extra. E o caso de San-
dra Paula Lazareti, que ha dois
meses esta trabalhando na loja
Aqui Agora Confecgoes. Por en-
quanto, o trabalho € temporario.
S6 no final de dezembro ela sa-
bera se sera efetivada, mas esta
confiante.

Casada e com uma filha, San-
dra depende do salario para aju-
dar o marido nas contas de casa
e também para iniciar a constru-
cao da almejada casa propria.
“Queremos comegar a construir
no ano que vem. E desempregda-
da nao da”, diz.

Bruna Moreschi

PARA 0 NATAL

O proprietario das Lojas Mil,
Roberto Sampaio, € um dos que
investiram nas contratacoes tem-
porarias e reforcou o numero de
colaboradores em 25 pessoas
para o fim de ano. Essa mao-de-
obra extra se somara aos 120 fun-
cionarios que trabalham nas trés
lojas. Ele também aumentara os
gastos com propaganda para aju-
dar a atrair a clientela e adquiriu
um estoque 20 % maior do que no
ano passado. “Sempre esperamos
vender mais do que no ano ante-
rior”, fala, otimista.

O proprietario das seis lojas O
Boticario da cidade, Lauri Gali-
na, também esta otimista: ele es-
pera vender 25% a mais do que
em 2007. Ja os trabalhadores
temporarios tém grandes chan-
ces de serem efetivados, porque
0 empresario abrira outra loja no
shopping Catuai, além de preci-
sar de mao-de-obra extra para
cobrir as férias dos funcionarios
contratados.

REVISTA ACHIM Dezembro 2008
———

CERCA DE 1,8 MIL ARVORES FORAM ILUMINADAS PELA ACIM E PARCEIROS

Para incentivar as vendas, a
empresa de perfumaria e cosmeé-
ticos langou uma campanha en-
tre os funcionarios - Corrida Ma-
luca para o Natal. Aqueles que
cumprirem as metas estipuladas
ganham prémios em dinheiro e
em produtos. “Queremos propor-
cionar um Natal diferente para
nossos funcionarios™, destaca
Galina.

ILUMINAGAO DE NATAL

E para estimular o espirito na-
talino entre os moradores e tor-
nar a cidade ainda mais bela, a
prefeitura de Maringa mais uma
vez esta realizando a campanha
Natal Inga, lancada em 27 de no-
vembro, com a presenca de mais
de 20 mil pessoas na Praca da
Catedral.

Na ocasiao, houve apresenta-
coes de corais e orquestra, show
pirotécnico e a entrega simboli-
ca da chave da cidade para o Pa-
pai Noel. Também foi acionada a
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iluminacao das arvores da cida-
de. especialmente decoradas
para o periodo natalino.

O projeto de iluminacado das ar-
vores chamado “Um shopping a
CEu aberto”, que integra a cam-
panha Natal Inga, esta sendo re-
alizado pelo quarto ano consecu-
tivo pela ACIM. Cerca de 1.800 ar-
vores de avenidas, ruas € pracas
de foram iJuminadas, totalizando
20 quilébmetros de trechos.

Neste ano, a iluminacao foi es-
tendida para os trechos mais mo-
vimentados da avenida Mandaca-
ru e para diversas pracgas: Rapo-
so Tavares, Souza Naves, Mano-
el Ribas, dos Expedicionarios, de
Convivéncia, (Renato Celidoneo),
Robert Kennedy, Ouro Preto, pro-
fessora Nadir Aparecida Canon
(Teatro Reviver) e Praca Pionei-
ro Jacinto Ferreira Branco.

Assim como no ano passado, fo-
ram iluminadas as arvores do
quadrilatero central, que com-
preende trechos das avenidas
Brasil, XV de Novembro, Tiraden-
tes, Sao Paulo, Herval, Cerro Azul,
Duque de Caxias, Parana, Pedro
Taques e Getulio Vargas, e ruas
Santos Dumont, Neo Alves Mar-
tins, Basilio Sautchuk, Arthur Tho-
mas e Piratininga. Também rece-
berdao a iluminacao de Natal as
pracas José Bonifacio, Napoleao
Moreira da Silva, Rocha Pombo,
Monsenhor Bernardo Cnudde,
Pedro Alvares Cabral (de Patina-
¢cao) e Farroupilha.

O projeto tem ¢omo parceiros
ACIM Mulher, Copejem, Siva-
mar, Sincofarma, Simatec, Ca-
mara da Mulher Empreendedo-
ra, Sincontabil, Prefeitura de
Maringa, Conseg, Sinepe, Sind-
vest, Sicredi, Cocamar, Cesu-
mar, Shopping Mandacaru Bou-
levard, Viapar e Shopping Ma-
ringa Park. A iluminacao sera
desligada em 6 de janeiro.

REVISTA ACIM Dezembro 2008

Rafael Moreschi

Rafael Moreschi
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ABERTURA DO NATAL INGA: MAIS DE 20 MIL PESSOAS PARTICIPARAM; ADILSON EMIR
SANTOS, PRESIDENTE DA ACIM, DISCURSA DURANTE 0 EVENTO

Mais tempo para as compras

Desde 8 de dezembro, o comércio de Maringa esta funcionando em
horario especial. De acordo com a Convengdo Coletiva firmada entre o
Sivamar (Sindicato do Comércio Varejista de Maringa e Regido) e o
Sincomar (Sindicato dos Comerciarios de Maringa e Regido), até 23 de
dezembro as lojas funcionardo até as 22 horas durante a semana e até
as 18 horas aos sabados.

No domingo que antecede o Natal - 21 de dezembro - o comércio
de rua funcionara das 13 as 19 horas, os supermercados, das 9 as 16
horas e os shoppings, das 10 as 22 horas.

Na véspera de Natal e Ano Novo, os shoppings abrirdo das 10 as
18 horas e o comércio de rua das 8h as 18 horas.



Comércio e residencias decoradas

Bruna Moreschi

Tradicdo popular, a iluminagdo de Natal esta sendo
incentivada pela ACIM. Mais uma vez a entidade realiza
o Concurso de Decoragoes de Natal de Maringa, cujas
inscricoes se encerraram em 5 de dezembro. Mais ¢te 50
projetos foram inscritos.

Sé&o quatro categorias: Concurso Sicredi de
Decoragao de Vitrines, Concurso Viapar de Decoracao de
Prédios Comerciais, Concurso Cesumar de Decoragao
Externa de Edificios Residenciais e Concurso Cocamar de
Decoracao Externa de Residéncias. O primeiro colocado
de cada categoria ganhara uma televisdo de LCD. Os
segundos e os terceiros lugares ganharao troféus.

A entrega dos prémios sera em 18 de dezembro.
O concurso tem apoio da prefeitura de Maringa,
Sindvest, Sincomar, Maringa e Regido Convention &
Visitors Bureau, Conselho Municipal de Turismo,
Secretaria da Cultura, Secovi, Clubes de Servigos de
Maringa, Sivamar, Simatec, Sincofarma e Camara

CONCURSO DE DECORA(;ES DE NATAL RECEBEU MAIS DE 50
da Mulher Empreendedora de Maringa.

INSCRIGOES; SAO QUATRO CATEGORIAS

Noticias, Esporte, Cinema,
Loterias, Horoscopo e muita

CREDIBILIDADE.

Classificados gratis, anuncie!

acesse | www.pingafogonoticias.com.br

Falar com seu consumidor é tao facil quanto
Ilgar para 43225.0841 e fazer um 6timo negécio |

Quando for falar com seu consumidor fale primeiro com Pinga Fogo Outdoor e tenha a
certeza de um 6timo atendimento e a de expor sua empresa em painéis bem posicionados.
Painéis disponiveis em Maringd, Apucarana, Arapongas, Sarandi, Mandaguagu

Marialva, Mandaguari, Jandaia do Sul, Astorga, Roldndia e Vale do lvai .

Fone *3225-0841 i
E-mail: outdoor@pingafogo.com.br FP‘NEA F

Praca dos Sertdes, 237 - Zona 4 - Maringa - PR
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SAUDE

GIOVANA CAMPANHA

Em dia com a satde bucal

QUEM QUER EVITAR DOENCAS DA
BOCA, DEVE TER UMA ALIMENTACAO
BALANCEADA, CONSUMIR ALCOOL
EM MODERACAO, FAZER 0 AUTO-
EXAME E IR AO DENTISTA A CADA
SEIS MESES:; CLINICA
ODONTOLOGICA DA UEM
OFERECE TRATAMENTO PARA
DIVERSAS DOENCAS BUCAIS

Quase todas as receitas para evi-
tar a maioria das doencas con-
tém a mesma indicacao: preven-
cao. E com as doencas bucais a
formula é a mesma.

Mas como prevenir? A dentista
€ professora da Universidade Es-
tadual de Maringa (UEM) Lilian
Cristina Vessoni Iwaki relaciona
algumas medidas: ndo fumar, con-
sumir alcool moderadamente,
passar protetor solar labial e ter
uma dieta balanceada ajudam a
evitar as lesées. Alguém ja ouviu
iSsO antes?

Outra recomendacao é a ida ao
dentista a cada seis meses e uma
boa higiene da boca. O auto-exa-
me {veja box), segundo a dentis-
ta, tambem € importante. “E se
uma lesao persistir por mais de
uma semana, € necessario procu-
rar-o dentista”, acrescenta. Algu-
mas doencas, corrio a herpes, es-
tao associadas ao estresse. Outras
tém origem genética, mas a pre-
vVéncao continua sendo funda-
mental, orienta a dentista.

Lilian coordena o projeto de
extensao “Diagnostico, tratamen-
to e epidemiologia das doencas da
cavidade bucal”, da UEM, conhe-
cido como Lebu. O projeto foi cri-
ado em 1995 e é referéncia em

&
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RA EVITAR DOENGAS BUCAIS, 0 MELHOR REMEDIO CONTINUA SENDO A

PREVEN[}T\U; CLINICA ODONTOLOGICA DA UEM OFERECE
TRATAMENTO GRATUITO PARA MORADORES DE 30 MUNICIPIOS

 Doengas mais comuns

A analise das biopsias realizadas durante os 13 anos de trabalho do
projeto de extensdo “Diagnostico, tratamento e epidemiologia das
doencgas da cavidade bucal”, (Lebu), da UEM, revelou as doengas da
boca com maior incidéncia nos pacientes atendidos:

e hiperplasia fibrosa inflamatoria: lesdo causada por trauma na
mucosa, geralmente devido ao uso de dentadura

o cancer

| e mucocele: bolha com saliva no interior, normalmente com origem
- no labio inferior

e herpes: causada por virus

e granuloma piogénico: crescimento da mucosa causado,
normalmente, por ma higiene bucal

: o lesbes pré-cancerigenas
! e paracoccidioidomicose: micose comum na regiao de Maringa.

EVISTA ACHIM Dezembro 2008
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DE ACORDO COM A DENTISTA MARILLIANI
CHICARELLI, ALGUNS TIPOS DE CANCER

PODEM SER CONSEQUENCIA DA ASSOCIAGAD
DO PAPILOMA, CIGARRO E ALCOOL

lesoes bucais no Parana. Sao rea-
lizadas cerca de 40 atendimentos
e dez cirurgias semanais na Clini-
ca Odontologica da UEM, anexa
ao Hospital Universitario.

O projeto conta com a parti-
cipagao de aproximadamente
35 alunos, entre académicos e
residentes, e atende pacientes
de 30 municipios. Desde a cria-
cao do Lebu, ja foram realiza-
dos mais de 12 mil atendimen-
tos e cerca de 1,8 mil biopsias.
A clinica odontolégica oferece
tratamento gratuito para varias
doencas bucais.

A professora € coordenadora do
colegiado do curso de Odontolq-
gia da UEM, Marilliani Chicarelh,
que tambem integra O projeto,
acrescenta que alguns tipos de
canceres de boca podem estar as-
sociados a combinacao de
papiloma (virus), alcool e fumo.
Dai, a importancia de se evitar
bebidas alcodlicas e o cigarro. “E
ha doencas que podem ser evita-
das com a colocacao correta de
proteses”, acrescenta. il

Doenca é endemica
em Maringa e regiao

Tipica de paises sul americanos, a paracoccidioidomicose (PCM), também
conhecida como Blastomicose Sul-Americana, € uma doenca endémica em
Maringa e regido. Segundo analise dos resultados das biopsias realizadas por
meio do projeto “Diagnostico, tratamento e epidemiologia das doencas da
cavidade bucal”, da UEM, a PCM foi uma das lesdes mais frequientes.

A explicagdo para a endemia na regido esta no clima favoravel a
sobrevivéncia do fungo no solo e na vegetagao, ja que o causador da doenca
vive sobre restos vegetais e dejetos animais e o clima quente favorece a sua
reproducao.

A doenca, de acordo com estudo do Departamento de Odontologia da
UEM, costuma ser mais freqtiente em homens de meia idade, que trabalham
ou moram na zona rural. O estudo revelou ainda que a maioria dos doentes
era fumante ou consumia alcool com freqliéncia.

A PCM pode evoluir para formas cronicas ou agudas, sendo a forma
cronica a mais comum. Na boca, ela se manifesta em forma de feridas na
gengiva, labio, lingua, entre outros. Caso seja detectada a doenca, o paciente
€ encaminhado para tratamento médico.

Bruna Moreschi

LILIAN IWAKI,
COORDENA 0
PROJETO LEBU, DA
UEM, REFERENCIA
EM LESOES
BUCAIS NO
ESTADO; ELA
RECOMENDA
AUTO-EXAME, |
DIETA |
BALANCEADA E
CONSULTA COM
DENTISTA A CADA
SEIS MESES

Como fazer ¢ auto-exame da boca

A dentista Lilian Iwaki ensina o procedimento correto:

o E necessario estar em frente a um espelho. Cada parte dever ser
examinada com atengao; ;.
o Puxe o labio inferior para baixo, com os dedos. Repita o |
procedimento com o labio superior, mas puxando-o para cima; i
e Depois, afaste a bochecha com o dedo para analisar a gengiva;

e Poitha a lingua para fora e observe o céu da boca e depois apalpe a
lingua;

e Ao encontrar ferida, caroco ou alteragdo de cor, é necessario

JA oD WR MMM

procurar um dentista.
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DOM JAIME LUIZ COELHO,
JOAQUIM FONTES E
ADILSON EMIR SANTOS NA
ENTREGA DA
COMENDA DA ACIM

Pioneirismo e trabalho
reconhecidos

"

AGROPECUARISTA JOAQUIM ROMERO FONTES RECEBE UMA JUSTA HOMENAGEM DA ACIM: A COMENDA AMERICO
MARQUES DIAS, MAIOR HONRARIA DA ENTIDADE; CERIMONIA REUNIU CERCA DE 350 PESSOAS, NO

INICIO DE NOVEMBRO, ENTRE AUTORIDADES E EMPRESARIOS

Aos 90 anos, em 2006, o pionei-
ro e agropecuarista Joaquim
Romero Fontes assumiu, pela ter-
ceira vez, a presidéncia da Socie-
dade Rural de Maringa (SRM). A pri-
meira vez que ocupou o cargo ha-
via sido 27 anos atras, em 1979,
quando a entidade foi fundada e
Fontes foi eleito o primeiro presi-
dente. Hoje, aos 92 anos, ele traz
impressos em sua trajetéria o em-
pPreendedorismo e dedicacao por
Maringa. E justamente em reco-

B

nhecimento ao seu trabalho, rece-
beu a comenda Américo Marques
Dias, maior honraria da ACIM e
gue leva o nome do primeiro pre-
sidente da entidade.

A cerimonia de entrega foi reali-
zada em 7 de novembro, nas de-
pendéncias da SRM e reuniu cerca
de 350 pessoas, como os deputados
Odilio Balbinotti e Dr. Batista, o se-
cretario estadual de Planejamento,
Enio Verri, e os ex-presidentes da
ACIM Emilio Germani, Raimundo

EVISTA ACIM Dezembro 2008

Vermelho, Carlos Ajita, Hélio Costa
Curta; Ariovaldo Costa Paulo, Pedro
Granado e Mario Pismel.

Durante o evento, um video
mostrou a trajetoria de realizacoes
de Joaquim Romero Fontes, desde
que ele chegou na regiao de Ma-
ringa, na década de 40, para culti-
var café: participou da fundacgao da
Cocamar (foi o cooperado numero
dois) e foi um dos incentivadores
da construgao da Catedral Basilica
Menor Nossa Senhora da Gloria,



AUTORIDADES E EMPRESARIOS PRESTIGIAM ENTREGA DA COMENDA AMERICO MARQUES DIAS

tendo sido tesoureiro da comissao
em pro-construcao da obra.

Além de narrar fatos importantes
da vida do homenageado, o video
trouxe depoimentos emocionantes
dos filhos, netos, bisnetos € 0O reco-
nhecimento de liderangas como 0
vice-governador do Parand, Orlando
Pessuti, e o prefeito de Maringa, Sil-
vio Barros.

Em seu discurso, o presidente da
ACIM, Adilson Emir Santos, afirmou
que Joaquim Romero Fontes € um
“desses gigantes, que merecem nos-
sos agradecimentos e aplausos”. E
completou: “que o exemplo dele nos
inspire na vida pessoal e profissional”.

O coordenador regional da Se-
cretaria de Abastecimento, Rena-
to Cardoso, que representou o
vice-governador Orlando Pessuti,
ressaltou que a homenagem era
merecida e aproveitou a oportu-
nidade para anunciar 0 repasse de
RS 224 mil do governo do estado
para a SRM.

HOMENAGEM

O homenageado recebeu o cer-
tificado da comenda das maos do
presidente da ACIM e, em segui-
da, coube ao primeiro arcebispo
de Maringa (que também ja foi
agraciado com a honraria), Dom
Jaime Luiz Coelho, entregar a co-
menda a Fontes.

Em seu discurso, bastante emo-
cionado, o pioneiro afirmou que
estava agradecido pela homena-
gem e por ter amigos ao seu lado.
“Este dia sera gravado eterna-
mente em meu coiagao”.

No final da cerimoénia, o Ballet
Regina Mundi apresentou danca
flamenca. O evento teve patroci-
nio da Cocamar, Sociedade Rural
de Maringa, Buffet Moinho Verme-
lho, Noma Motors, Cesumar,
Pneumar, Sicredi, Eletrofio, Fiat
Via Verdi, Itau Personalité, Jornal
O Estado do Mato Grosso do Sul,
TCCC, Usina Santa Terezinha, Cen-
tro de Cirurgia da Obesidade -

REVISTA ACHM Dezembro 2008
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A comenda

Criada para homenagear
pessoas que tenham prestado
servicos relevantes a ACIM, a
Maringa e regiao e a classe
empresarial, a comenda Ameérico
Marques Dias leva 0 nome de um
dos idealizadores e primeiro
presidente da Associacao
Comercial, que faleceu no ano
passado.

O primeiro homenageado foi 0
ex-prefeito e ex-deputado federal
Adriano Valente. Em 2003, a
comenda foi entregue ao primeiro
arcebispo de Maringa, Dom Jaime
Luiz Coelho. E, em novembro deste
ano, o agraciado foi Joaquim
Romero Fontes.

Daoud Nasser, Ovinomar, Unimed
Maringa, Grafica Caiuas, Super-
mercados Sao Francisco, Sindica-
to Rural de Maringa, Posto Petro-
café, Cartorio Liana Claudiay Lei-
l6es Serrano e Centro Comercial
Tiradentes.
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O melhor investimento
sob qualquer ponto de vista.

O Yano Garden traz a vocé tudo que se espera de um
empreendimento de alto padrio: muito conforto,
seguranca e lazer. Tado isso numa excelente localizagao.
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O melhor em
lazer.
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Piscina adulto e infantil
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Sacada com churrasqueira

O melhor em
) _seguranca.

Incorporagao e Construgao:
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derign

GARANTIA E QUALIDADE
DESDE 1975

4.681m’ de drea total www.construtoradesign.com.br

Visite o apartamento decorado na central

Depto. de Vendas DESIGN;
de vendas, Av. Gurucaia, n° 565. |

44 3226.3554




MERCADO

JULIANA DAIBERT

Ha' guatro meses, 0s proprietari-
os do Café Cremoso, 0s irmaos
Renata e Ronaldo Maia, decidiram
abrir uma segunda loja, no Novo
Centro, porque vislumbraram
uma oportunidade de negocio.
“Faltava um local para quem
mora ou trabalha nas proximida-
des fazer um lanche rapido ou to-
mar um café”, explica Renata.
O cardapio é o mesmo oferecido
Pela dutra loja, localizada na Pra-
¢a dos Expedicionarios, mas o €s-
paco destinado para os clientes
saborearem cafés e tortas ficou
maior. “Disponibilizamos mais
mesas”, destaca a empresaria.
Tradicional em Maringa, com
quase 20 anos de mercado, a pa-
nificadora Café Cremoso oferece
aos clientes um espac¢o aconche-
gante para quem quer tomar ape-
nas um cafezinho depois do almo-
o, fazer o lanche da tarde ou um
reforcado café-da-manha.
Exigéncia da propria clientela.
Tanto que ha trés anos o espaco
destinado para os clientes, acom-
panhados da familia ou a negoci-
0S, saborearem café, capuccinos
€ tortas loja foi ampliado. A mu-
danca do layout se justifica: cerca
de 50% do faturamento é prove-
niente da cafeteria. “Um servico
completa o outro. Tem cliente que
vem tomar um café e acaba le-
vando paes, tortas e doces para
Cdsa ou para o trabalho, e vice-
versa”, exemplifica Renata.

-NOVOS HABITOS

De olho nessa clientela, pada-
rias e panificadoras tradicionais
estao se adequando para combi-
nar a garantida venda de paes
Com a demanda de um espaco
para servir cafés, capuccinos e
tortas, ideal para o despretensi-
©s0 lanche da tarde e para a reu-
niao de trabalho.

O ex-gerente bancario Ronil

Negocios com
sabor de café

INVESTIR NUMA CAFETERIA OU DISPONIBILIZAR UM ESPAGO NA PADARIA
PARA QUE 0S CLIENTES POSSAM SABOREAR CAFE, CAPUCCINOS E TORTAS
PODE SER UM BOM NEGOCIO; ALEM DE FREQUENTAREM O LOCAL
COM A FAMILIA, CLIENTES UTILIZAM O AMBIENTE PARA

Bruna Moreschi

REUNIOES DE TRABALHO

0 VELHO HABITO DE TOMAR CAFE

RA OPORTUNIDADE DE NEGOCIOS: PADARIAS

>
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DESTINAM ESPAGO PARA QUE CLIENTES SABOREIEM A BEBIDA E TORTAS

Paulo Gomes, proprietario da pa-
nificadora Pao Franceés, realmen-
te colocou a mao na massa. Ele
alugou o imovel ao lado da panifi-
cadora e esta investindo na am-
pliacdo a mesma quantia gasta na
abertura do negocio, trés anos
atras. Gomes ja estava planejan-
do a reforma ha mais de um ano,

———
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mas decidiu esperar pelo momen-
to certo. “As pessoas estao crian-
do o habito de frequentar padari-
as para fazer um lanche com a
familia ou para trabalhar, nem
gue seja uma conversa rapida com
o cliente”, avalia.

A localizacao na avenida Cerro
Azul, em uma regiao ainda mar-




TR - [ ey —

cadamente residencial, pode nao
gerar tanta procura cComo ponto
de encontro de negocios, ao me-
nos de imediato. Mas o empresa-
rio ja esta preparado para o futu-
ro. Climatizado, o novo ambien-
te tera pontos de internet para
quem precisar fazer uso do com-
putador de mao e ficara aberto até
as 22 horas. No cardapio, lanches
naturais, panquecas e cafés gela-
dos, entre outros quitutes.

Alexandre Dantas, proprietario
do Chef Café, também esta na cor-
rida para agradar o novo perfil de
clientes de panificadoras que, se-
gundo ele, buscam servigos. Ins-
talada na avenida Gastéo Vidigal,
em frente ao futuro Férum Regio-
nal do Trabalho, a segunda loja da
rede foi inaugurada no final de
outubro e concentra a fungao de
padaria, restaurante e revistaria.
Equipado com rede wireless para
uso de computador, o Chef Café
oferece café colonial de manha e
a tarde, servico de mesa de café e
pratos tipicos nos almogos de do-
mingo. Durante a semana, o al-
moc¢o € servido em sistema de
buffet.

Bruna Moreschi

“TEM CLIENTE QUE VEM TOMAR UM CAFE E ACABA LEVANDO PAES, TORTAS E DOCES PARA A

CASA OU TRABALHO", CONTA A EMPRESARIA RENATA MAIA, DO CAFE CREMOSO

RESULTADOS COMPENSAM

“A necessidade existia, faltava o
negocio”, afirma Dantas. Confei-
teiro por mais de 20 anos, o em-
preendedor sentia falta de um es-
paco que combinasse a venda de
pao com opgdes de gastronomia €
pitadas de charme. De acordo com

ele, a abertura da loja na Gastao
Vidigal exigiu o dobro do investi-
mento empregado na primeira
loja, na avenida Carlos Borges, ha
um ano e meio. Os resultados ja
comecaram a aparecer. “Dia des-
tes, dez pessoas de uma financei-
ra entraram no meio da tarde, jun-

Www.uninga.br
Fone: |44 3033-5009

Av. Colomhn, 9727 - Km 130 - Maringa - PR
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MERCADO

RONIL GOMES, DA PANIFICADORA PAD FRANCES: “AS PESSOAS ESTAG CRIANDO O HABITO DE

FREQUENTAR PADARIAS PARA FAZER UM LANCHE COM A FAMILIA OU PARA TRABALHAR”

taram algumas mesas e iniciaram
uma reuniao. Achei otimo, o espa-
CO €esta aqui para isso mesmo.”
Na panificadora Holandesa, os
preparativos comecaram bem
antes da reforma propriamente
dita. Ha dez anos dividindo a soci-
edade da empresa com trés pes-
soas, Claudia Ferreira Marin deci-
diu voltar para a escola para en-
tender melhor do produto com o
qual estava lidando. Ha cinco,
quando se formou em gastrono-

mia, a empresaria comprou a par-
te de dois socios € iniciou um pro-
cesso de remodelacao interna e
externa da loja. Oito m=ses depois
da inauguracao, os resultados ja
superam as expectativas.

“O movimento triplicou depois
da reforma. Tenho clientes fiéis,
que vém tomar café todos os dias,
de manha e a tarde. As pessoas
querem um local agradavel, que
tenha qualidade e bom atendi-
mento”, afirma Claudia.

Bruna Moreschi

ANIMADO COM 0S
NEGOCIOS,
ALEXANDRE
DANTAS ABRIU A
SEGUNDA LOJA
DO CHEF CAFE:
DOBRO DO
INVESTIMENTO
EM RELAGAD A
PRIMEIRA,
INAUGURADA UM
ANO E MEIO

sy ATRAS
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Da Arabia para o
norte do Parana

Originario da Arabia e da Etiopia, o
café seguiu um longo e sinuoso itinerario
entre 1500 e 1700 para sair das tendas
dos beduinos e chegar aos elegantes
cafés parisienses. E logo a bebida escura,
de aroma e sabor agradaveis, passou a
ser consumida também na intimidade da
familia francesa para combater o frio e
as enxaquecas como oportuno substituto
do cha da India, cujo comércio as casas
importadas da Inglaterra
monopolizavam.

Para escapar das imposicoes
comerciais feitas pelos vendedores
ingleses de cha, o oficial francés
Gabriel de Clieu, por volta de 1710
introduziu a cultura do café na col6nia
de Martinica e na Guiana Francesa.
Das possessoes francesas, o café
passou para o Brasil, no século XIX, e
logo se tornou a principal cultura de
exportagao do pais.

Até 1880 o grosso da producdo era
cultivado por trabalho escravo no Rio
de Janeiro. Quando as terras férteis do
Vale do Paraiba se esgotaram, o café
seguiu em diregdo a Sao Paulo.

No Parana, do inicio do século XX até
meados da década de 1970 a drea
cafeeira foi se expandindo do norte para o
nordeste até atingir o extremo oeste do
estado. Na década de 1930 a colonizacio
chega ao norte novo de Londrina. A
seguinte marca o inicio da venda dos
primeiros lotes na regido de Maringa.

No inicio da colonizag&o do norte do
Parand, a empresa responsavel
patrocinou ampla publicidade,
associando as oportunidades de
prosperidade oferecidas pela regido ao
imaginario, herdado da memoria
religiosa, da “terra prometida”, “da
nova Canaa”. Por conta da economia
cafeeira, também mesclou-se a
imagem do Eldorado, lenda da
colonizagdo espanhola. No caso,
tratava-se do café, o ouro verde. Dizia
um panfleto de propaganda que néo
havia, no norte do Parand, minas de
ouro, mas “se faz ouro de tudo.”




BN

«NAO COMPRE GATO POR LEBRE”. Escolha o verdadeiro

SCPC. Somente quem tem 50 anos de experiéncia e mais de

140 milhées de registros comerciais de todo o Brasil, pode Ihe
dar seguranga e qualidade.

Informe-se. Procure a Associacao Comercial da sua cidade.

Rua Basilio Sautchuk, 388

Centro, Maringa-Pr.

Telefone: 44 3025 - 9600
E-mail: scpc@acim.com.br




COm o aumento do délar, quem
€stava pensando em viajar
para fora do pais, teve que refa-
zer os planos. A demanda por via-
gens internacionais diminuiu,
mas, em compensacao, a diversi-
dade de rotas brasileiras tem le-
vado muita gente as agéncias de
turismo. Cidades como Porto Se-
guro, Natal, Maceié, Fortaleza e
Florianopolis estao entre os desti-
nos mais procurados pelos turistas.
A crise mundial trouxe para as
agéncias de viagens a expectativa
de crescimento de demanda pelo
turismo interno na proxima tem-
porada de férias. Segundo o pro-
prietario da Valtrac Turismo,
Fernando Rezende, antes da crise,
viagens internacionais estavam
sendo bastante procuradas. Agora
0 movimento reduziu considera-
velmente. “Com o dolar valoriza-
do, estamos fazendo propagandas
€ contatos com os clientes para
atrai-los para roteiros mais bara-
tos”, diz Rezende.

Para quem pretende adquirir
pacotes de viagens, as agéncias es-
tao facilitando o pagamento. “Hoje
€ possivel comprar em reais, 0s pa-
Cotés sao mais baratos e ainda ha
COMoO pagar em até dez vezes sem
juros”, salienta Rezende.

Outra forma encontrada pelas
ageéncias para contornar a crise é
investir em pacotes nacionais. “A
instabilidade da moeda americana
esta fazendo com que as pessoas
Teépensem suas viagens internaci-
onais, mas é urma questao momen-
tanea”, destaca o empresario Luiz
Carlos Benedito, da Poltrona 1.

Apesar do'aumento do dolar e do
mercado retraido, Benedito afirma
que as pessoas nao deixarao de vi-
ajar. “Com a instabilidade do dolar,
0 mercado nacional deve crescer de
20% a 30%. Por outro lado, os que
desejam viajar para os Estados Uni-
dos nao encontrarao muita burocra-

Proxima parada: férias

NO FIM DO ANO, AUMENTA 0 NUMERO DE PESSOAS QUE PROCURAM AS
AGENCIAS DE TURISMO EM BUSCA DE PACOTES DE VIAGEM. A CRISE
ALTEROU 0S PLANOS DE MUITA GENTE QUE PLANEJAVA VIAJAR PARA 0
EXTERIOR E PACOTES NACIONAIS GANHARAM MAIS MERCADO

Bruna Moreschi
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FERNANDO REZENDE, DA VALTRAC TURISMO: “PROPAGANDA E CONTATO COM 0S CLIENTES
PARA ATRAI-LOS PARA ROTEIROS MAIS BARATOS”
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cia, porque os gastos dos turistas
estrangeiros contribuem para ala- 1 e
vancar a economia americana, aba- |
lada pela crise economica”, decla- § avontadeg};‘zcxar
ra Benedito. &M ;

Os destinos sao os mais diver-
sos, pacotes para o Nordeste, Vvi-
agens para resorts, seja de aviao
ou de carro, sao algumas boas
opcoes. A escolha dependera de
quanto o turista podera gastar,
comodidade na hospedagem e
destino. “Maresias, em Sao Pau-
lo, por exemplo, considerada a
capital brasileira do surfe, pode
ser uma boa alternativa para jo-
vEeNs Ou pessoas que querem um
lugar com mais op¢oes notur-
nas”, sugere o proprietario da
poltrona 1.

A agéncia também trabalha
com pacotes rodoviarios, que nor-

Bruna Moreschi

COM ALTA Do DﬂLAR PROCURA POR ROTEIROS NACIUNAIS DEVERA CRESCER DE 20 A 30%,
ESTIMA LUIZ CARLOS BENEDITO, DA POLTRONA 1

CONTABILIDADE E ASSESSORIA COMERCIAL, INDUSTRIAL E SERVICOS

ADMINISTRACAO DE BENS PESSOAIS/PATRIMONIAIS
(HERANCA, PARTILHA DE BENS, ENTRE OUTROS )

CONTABILIDADE FISCAL E GERENCIAL RURAL/AGRONEGOCIO

ASSESSORIA EM PROCESSOS AMBIENTAIS

Acesse nosso site
e conheca cada um de i Rua Néo Alves M "
nossos departamentos artins, n2 2

www.eximiuscontabil.com.br |

282 - Sala: 04 &
E Contato: (44) 3031-4943 / 8818- 5458entro

EXImIUS@eXImIUSCOHtabll com.br
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malmente sao procurados para
excursoes e viagens em familia.
Benedito explica que ha facilida-
des nesse tipo de pacote e que a
empresa esta oferecendo outras
opc¢oes de destino, além das tradi-
cionais praias, como Bonito, Ser-
ra Gaucha, Angra dos Reis e Pou-
sada do Rio Quente.

Os resorts no Nordeste, no litoral
de Sao Paulo e também no Parana
sao destinos bastante procurados
pelos maringaenses. Confortéveis e
com as mais diversas atividades, os
resorts normalmente trabalham
com o servico all inclusive - refeicées
€ bebidas incluidas no valor da dia-
ria. "Estes pacotes costumam ser de
Uma semana e o preco varia muito,
dependendo da data escolhida e do
tipo de hospedagem™. Os pacotes
para resorts do Parana e Sao Paulo
podem sair mais em conta, pelo fato
do transporte ser terrestre. carro ou
Excursdes de 6nibus.

Os cruzeiros tam-
bém estao sendo bas-
tante procurados. [sso
porque, segundo Fer-
nando Rezende, da val-
trac Turismo, “Viajar de
navio € opcao atraente
€ barata. A vantagem
de fazer um cruzeiro é
que se tém todas as re-
feicoes inclusas”.

Luiz Carlo Benedito
ressalta que, alem des-
ta vantagem, ha tam-
bém uma programa-
.60 especial para ga-
rantir a diversao do
turista. “Em quatro ou
Cinco dias é quase im-
Possivel aproveitar ®
tudo que hi em ym
navio, como Piscinas,

- danca, janta-
res, Cabeleireirgg e
academiag” | il

Bruna Moreschi
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ROTEIROS PARATODOS

0S GOSTOS E BOLSOS

Para quem ainda esta a procura de
roteiros para as viagens de férias, seguem
algumas dicas dos agentes de viagens:

DESTINOS BADALADOS: Floriandpolis,
Fortaleza, Maceid, Maresias, Natal e

Porto Seguro;
DESTINOS TRANQUILOS: Bonito, Jodo

Pessoa, resorts de Porto de Galinhas, Costa
do Sauipe;

DESTINOS ECONOMICOS: Porto Seguro,
viagens de carro para resorts-dv Parana ou
S&o Paulo;

PARA QUEM DINHEIRO NAO E PROBLEMA:
Cancun, Caribe, Punta Cana, Santo
Domingo, Estados Unidos e Europa;

PARA QUEM TEM FILHOS PEQUENOS: os
resorts sdo os mais indicados, pois tém
estrutura voltada para esse publico.

SugestGes: Pousada do Rio Quente (GO) e |

Nannai Beach Resort (PE);
PARA QUEM TEM FILHOS ADOLESCENTES:

Praia dos Ingleses, em Floriandpolis.

S -
L,

0 papel da Amav

A Associagdo Maringaense das
Agéncias de Viagens (Amav) foi
fundada ha cerca de cinco anos, com
o objetivo de organizar o setor e
qualificar mao-de-obra. N

Desde que foi criada, a associagao
nao tinha uma sede prdpria, o que
dificultava o trabalho do grupo. No
inicio do segundo semestre, em
parceria com a Secretaria da
Industria, Comércio e Turismo de
Maringa, a Amav se instalou na Praca
Deputado Renato Celiddnio, préximo
a prefeitura, para atender os
associados e os turistas em busca de
informagdes sobre a cidade e a
regiao.

Atualmente a Amav conta com 17
agéncias de turismo associadas.
Segundo o presidente da associagao,

Paulo Rodrigues, novas metas ja
foram estabelecidas pela diretoria.
“Pretendemos vender ingressos, na
prépria sede, para shows e pegas
teatrais em Maringa, oferecer cursos
aos agentes e funcionarios
e aumentar o n(imero de
socios”, afirma.

Ele diz que uma das
dificuldades que as
agéncias enfrentam é a
concorréncia frente a
venda de passagens aéreas
pela internet. “Para
conseguir diferenciagao,
. priorizamos o bom
| 7 atendimento, a qualidade

" do servico e as vendas de
outros tipos de produtos.
, S6 assim as agéncias
3 L, conseguirdo vencer essa
- .- concorréncia”, Segundo
W Rodrigues, todas as
J(/ ageéncias filiadas tém §e|0
‘=4 da Amav, para garantir
mais confianga aos clientes.

PAULO RODRIGUES, DA
AMAV: PLANOS PARA AS
AGENCIAS

VENDEREM INGRESSOS
DE SHOWS E PECAS
TEATRAIS
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INFORME PUBLICITARIO

NOVA SEDE AMPLIA ATENDIMENTO
AO TRABALHADOR

Com o objetivo de oferecer
ainda mais beneficios aos
trabakhadores associados, no final
de outubro, o Sindicato dos
Metallrgicos de Maring4
(Sindmetaldrgicos) transferiu a
Sede administrativa e social, que
antes funcionava na Avenida S&o
Paulo, para um novo e moderno
Predio na Avenida Paissandu, na
Vila Operiria.

A obra, moderna e arrojada,
foi projetada especialmente para
ampliar os diversos cursos de
Capacitacdo e qualificacdo
Profissional oferecidos pelo
Sindicato. O érg&o se destaca por
Sua constante atuacdo no sentido
de levar cada vez mais
conhecimento, formacdo e
Informac&o aos trabalhadores.

O novo prédio, com uma area
de 2.350 metros quadrados, foi
construido em menos de trés anos
€ as novas instalacdes foram
Idealizadas para atender o
trabalhador metaldrgico. Além da
garagem no subsolo, 0 19 e 0 2°
andar abrigam as salas onde s&o
'mini:strados 0s cursos de Solda,
Mecanica de Moto, Aplicagao de

varias outras atividades de

Insulfilm, colocacdo de Som interesse da classe metallrgica
Automotivo e Informatica. trabalhadora.

Pelo menos 60% da area "0 espaco fisico de nossa antiga

- construida esta destinada a sede, ha muito tempo havia se

qualificagdo de m&o-de-obra do tornado insuficiente. Nossos cursos
trabalhador, através de cursos, eram ministrados em salas alugadas
palestras, workshops e outras em varios pontos da cidade. Em
atividades. No 3° andar nossa nova sede conseguimos
funcionam o departamento trazer tudo para um so6 local,
juridico, salas de homologagdes, facilitando a vida dos nossos alunos
Cadastro, departamento de trabalhadores, oferecendo a eles
relacdes sindicais, departamento uma estrutura mais ampla e
de cursos profissionalizantes e de confortavel”, afirma Epifanio
graduacdo a distancia. Ja no 4° Magalhdes, presidente do

Pavimento fica o saldo de eventos Sindmetallrgicos. Ele finaliza

Com capacidade para 130 pessoas  ressaltando que o espago é o “novo
sentadas, onde ser&o realizados centro de qualificacdo dos Epifanio Magalhaes,
seminarios e palestras, entre metallrgicos”. presidente do Sindmetaliirgicos
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Depoimento

IMPLANTES DENTARIOS
DO JEITO QUE VOCE

SEMPRE QUIS.

Sem dulvida, as mais importantes
decisoes sao avaliadas pelo sorriso.
Nao poder sorrir em um momento
certo podera afetar uma vida inteira.
Pensando nisso, temos o prazer
absoluto em aumentar a qualidade
de vida de nossos pacientes.

A Orofacial Center inova e busca
solucoes de alta tecnologia fazendo
uso das mais avancadas técnicas de
implantes dentarios. Utilizando
processos simples, em poucos
minutos proporcionamos um Novo
motivo para Vocé sorrir com
naturalidade e primor.

Ter um sorriso saudavel é o maior
bem social que alguém pode ter.
Além de reanimar a auto-estima, ele
motiva, renova e ativa os melhores
momentos da vida.

“Passei a ter problemas sociais apos a perda dos meus dentes. Nao
tinha mais vontade de sair de casa, visitar os amigos e até a minha
relacao familiar foi prejudicada. Eu' precisava mudar,
sentido para a minha vida. Encontrei a Orofacial Center e |a recebi toda
a atencao necessaria que eu precisava. Dos diversos tratamentos
oferecidos pela clinica, encontrei'um que acabou de vez com todas as
minhas aflicoes. Hoje me encontro sorrindo, de bem com a vida e com a
familia e, acimade tudo, feliz."

dar um novo

Sandra, paciente da Orofacial Center.

L TRATAMENITOS |

Cirurgia computadorizada

Cirurgia ortognatica

Implantes dentarios

Implantes zigomaticos

Implantes ALL ON 4

Protese

Cirurgia do ronco, e apneia do sono
Cirurgia dos dentes do siso
Endodontia

REABILITACAO SEM

Dores faciais

Clareamento dental a laser

Laserterapia

Tratamento cirtrgico e clinico da ATM
Tratamento sob anestesia local ou geral
Analgesia inalatoria

Cirurgia do contorno facial

Periodontia

Estética

ENXERTO OSSEO

Dr. Jodo Baptista llha Filho Dr® Vanessa Aguotti llha
CRO 14819 CRO 11964

44 3026-8226
ha, 1370-Maringé-PR

'Y

Orofacial Center __

CIRURGIA BUCO MAXILO FACIAL




ESTILO EMPRESARIAL

E possivel
fim de
ano sem
estresse?

BEM QUE SERIA BOM: NADA
DE PRAZ0S, TRANSITO
OU COMPRAS DE
ULTIMA HORA

Néo &€ mal de brasileiro, fim de
ano € correria em quase todos
0s cantos. Vai ter carro demais nas
ruas, o que reflete também na fal-
ta de estacionamento, vai ter fila
em todos os caixas, as sacolas fi-
cam mais pesadas e todo mundo
quer terminar tudo logo e nao esta
nem ai para ajudar o proximo, que
muitas vezes pode ser vocé. En-
tao encare a realidade: até dia 24,
as 18 horas, é cada um por si, o
espirito natalino tem chegado
cada vez mais tarde!

Mas se cada um fizer sua parte
bem feita, tudo bem. Ja € um bom
caminho ardado para um fim de
“ano sem estresse. E para nao en-
louquecer no caos que se aproxi-
ma, € preciso estar munido de boa
vontade e educacao, no mais, te-
nha foco. Este nao ¢ o melhor mo-
mento para perder tempo, deixe
isso para as férias. Fazer uma lis-
ta detalhada do que é preciso pre-
parar até o Natal € quase uma ne-
cessidade, que vocé pode separar
por segmentos como: trabalhos a
cumprir, presentes a comprar, car-

DAYSE HESS

-

toes para mandar e assim por di-
ante.

Dar prioridade para a agenda
profissional € uma dica de mestre
para quem nao pretende aparecer
no escritorio e deixar a ceia esfri-
ando. Se organize para nao ter
que conferir o tempero do peru
somente no sanduiche do dia 25.
Responder todos os e-mails, fazer
todas as ligacoes necessarias €
entregar todos os relatorios vai se
refletir em uma sensacao de tran-
quilidade indescritivel enquanto
vocé espera o Papai Noel. Cabeca
longe do escritorio, sabendo que
esta tudo em dia € um verdadeiro
presente.

Outro prazer natalino € ver pe-
los telejornais todo mundo se de-
batendo em um shopping lotado
em busca de um presente e vocé
sentadao, feliz da vida, com os
pacotes ja sob a arvore. Para des-
frutar dessa verdadeira delicia,
saia hoje mesmo para comprar os
presentes. Para facilitar, leve a lis-
ta com o nome de quem vocé quer
presentear, escreva algumas op-

REVISTA ACHIM Dezembro 2008

coes e também o valor maximo
que vocé podera gastar com cada
presente. Afinal, ninguém pode
ter um fim de ano tranquilo saben-
do que estara praticamente fali-
do em janeiro.

Outra coisa bacana € saber
com quem e o local que ira pas-
sar a noite de Natal e também a
virada do ano. Impossivel reser-
var bons restaurantes em cima
da hora ou resolver fazer algu-
ma coisa em casa sem ter se pre-
parado previamente. Mas se
vocé nao fizer nada disso e sair
dia 24 querendo resolver tudo de
uma so vez e em tempo recor-
de, por favor, nada de ficar bu-
zinando, xingando, estacionan-
do em local proibido. Nada de
reclamar da demora em passar
o cartao de crédito ou que o pa-
cote de presente nao ficou mui-
to bom. Quem deixa tudo para
depois paga mais caro mesmo.
Feliz Natal, sem estresse!

Dayse Hess é jornalista e especialista
em design de moda
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QUVIR ]
JOAD PAULO SILVA JUNIOR — DIRETGR DE PESSOAS E
PROCESSOS DO SUPERMERCADO C!DADE CANCAO

0 SAMBISTA - CHICO BUARQUE

Traz uma selecao de sambas de Chico Buarque, que traduz sua obra nesse
ritmo. Muito bom! Qualidade musizal, poética e ritmica. 0 samba € 0

' ritmo-base em cima do qual Chice Buarque mais trabalhou, durante seus
{ mais de 30 anos de carreira. Nesta coletanea, temos alguns dos melhores
momentos dele neste segmento musical.

. SAMBA MEU — MARIA RITA

0 CD de Maria Rita intitulado Samba Meu vem recheado de sambas
inéditos de grandes compositores e teve a produgao de Leandro Sapucahy. A cantora contou também
com a participagao especial da Velha Guarda da Mangueira. Sua musica de trabalho é "Ta Perdoa-
do", de Arlindo Cruz, onde esse fenomeno da misica brasileira demonstra todo seu talento. Nao
deixe de conferir!

Vale a pena
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* JURANDIR PEREIRA, PROPRIETARIO DA
FOCCUS VIDEO

grande casa onde vivia, 0 amigo nao
deixou mais do que um filme inacabado,
contendo imagens sem som, filmadas
nas ruas de Lisboa. Pacientemente,
Winter decide acrescentar som as
imagens e, fascinado com a beleza do
lugar, resolve ficar mais tempo que o
previsto e explorar a regiao. E quando
conhece Teresa, a bela vocalista do
grupo Madredeus, por quem logo se
apaixona. Mas novas surpresas o
aguardam com o repentino
reaparecimento de Friedrich.

L TP AW i

UM HINO AO AMOR

e PIAF — UM HINO AO AMOR —
OLIVIER DAHAN (2007)

0 filme mostra a extraordinaria vida de Edith Piaf,
uma menina abandonada pela mae, cujo talento
foi reconhecido internacionalmente. 0 filme
aborda da infancia a gléria, do triunfo ao
desespero, de Belleville, em Paris, a Nova York, a

0 v
¢ 22 e cant

0 CEU DE LISBOA (LISBON STORY) —
WIM WENDERS (1994)

Phillip ¢ um engenheiro de som que vai a
Lishoa para ajudar seu amigo Friedrich a
concluir seu filme. Ele atravessa a Europa de
norte a sul, até a capital portuguesa, mas
chega tarde: Friedrich desapareceu. Na

janela para a alma da artista e o coracao de uma
mulher, seu incrivel destino. Ela foi intensa, fragil
e indestrutivel, pronta para fazer qualquer
sacrificio por sua arte.

Vale a pena
VAVEGAR :

www.hotelinsite.com.br

Site de procura e reserva de hotéis em todo o Brasil, por cidade, por faixa de precos, reservas, entre outros

http://www.istickonline.com 4 JER : :
Para quem quer “repaginar’ ambientes sem gastar muito, a opgao € investir em adesivos de paredes. Neste

site, hé vérias opgdes de temas, tamanho e precos de adesivos e a compra pode ser eletronica

www.adorocinema.com : ey . : i I
Sinopses, ficha técnica e comentérios sobre filmes nacionais e estrangeiros. 0 site contém ainda sessoes

com 0 ranking dos filmes mais vistos, resumo da trajetoria profissional de atores, entre outros
www.administradores.com.br el AL : o R
Site com contetdos atualizados, focados em administragao e areas afins, como marketing, financas,
estratégias, recursos humanos, entre outros

Indicacdes para o Cultura Empresarial podem ser enviadas para o e-mail textual@textualcom.com.hr
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0 que estou
EN L’ Ml

JURANDIR MINATEL, PROPRIETARIO DA
METALTINTAS

PAO DIARIO

VARIOS AUTORES

EDITORA RMT RADIO TRANS MUNDIAL

372 PAGINAS

Os autores compartilham experiéncias de
vida sob uma odtica crista, trazendo
mensagens diarias — simples, mas
profundas - de encorajamento e reflexao,
que mostram uma nova perspectiva para
enfrentar os desafios da vida cotidiana.
Pastores, empresarios e cidadaos que
querem crescer na vida devocional podem
procurar este livro. Este € o 12° volume da
série Pao Diario.

THELMA CRISTINA SOARES
LEGGI, PROPRIETARIA DA
CLINICA ANIMAL STORE

O ENCANTADOR
DE CAES

CESAR MILLAN

N

0 ENCANTADOR DE CAES

CESAR MILLAN

EDITORA VERUS

266 PAGINAS

Cesar Millan, especialista em
comportamento canino e apresentador do
programa Dog Whisperer, do National
Geographic, ajuda o leitor a compreender a
psicologia canina. O objetivo € possibilitar
uma relacao mais rica e recompensadora,
fortalecendo os lacos e eliminando os
problemas de comportamento do cdo, que €,
sem davida, o melhor amigo do-homem.
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VITORIA DA
CONQUISTA

Para conhecer os projetos do Con-
selho Comunitério de Seguranca de
Maringa (Conseg), uma comitiva de
Vitéria da Conquista, Bahia, esteve
em Maringa nos dias 11 e 12 de no-
vembro. A comitiva foi composta pelo
presidente do Conselho Comunitério
de Seguranca Publica da IndUstria,
Comeércio e entidades afins de Vito-
ria da Conquista, Itamar Figueiredo
dos Santos, dois conselheiros, repre-
sentantes das policias civil e militar
€ Uma assessora do prefeito eleito de
Vitoria da Conquista.

O grupo veio conhecer formas de
captagdo de recursos, projetos e cam-
panhas educativas do Conseg

-Maringa para.serem replicadas na
cidade baiana. “Sempre ouvimos fa-
lar do Conselho de Seguranca de
Maringd e queriamos conhecer as
iniciativas locais”, disse Santos. Du-
rante a estadia, o grupo conheceu
também detalhes do funcionamento
do Observatério Social, visitou o pro-
Jeto Oficina de Prevencao ao Uso de
Drogas (Opud), o canil da Policia Mi-
litar, o Recanto da Fraternidade Plan-
tando Vidas e a Penitenciéria Esta-
dual de Maring4, além de ter se reu-
Nido com o prefeito Silvio Barros.

ﬁ REVISTA ACHM Dezembro 2008

Bruna Moreschi

VISITA

O secretério estadual da Fazenda, Heron Arzua, visitou a ACIM em
19 de novembro. Ele conversou com empresarios sobre a proposta do
governo estadual de alterar a aliquota de ICMS de diversos produtos
(discutida também em Maringé durante a audiéncia publica realizada
um dia depois) e falou sobre a situacéo financeira do estado.

Bruna Moreschi

JORNALISTAS

- A premiagao da segunda edicdo do prémio Viapar Fundacim de Jor-
nalismo foi realizada em 4 de novembro, no Bristol Metropole Hotel,
em Maringa. O tema foi “Boas préticas de combate a violéncia no tran-
sito”. Na categoria “profissional” foram trés modalidades: reportagem
de radio, de TV e de meio impresso. Na categoria especial o tema foi
Jornalismo Investigativo e teve como parceiro o Conselho Comunitario
de Segurancga de Maringa (Conseg). O primeiro colocado da categoria
especial e de cada modalidade da categoria “profissional” ganhou R$
2 mil, segundo e terceiros lugares ganharam troféus e certificados. Ja
0 primeiro colocado da categoria académicos, destinada aos estudan-
tes de Jornalismo, levou para casa R$ 1 mil.




NOVA FACHADA

A fachada da ACIM foi revitalizada e esta mais mo-
derna. Ela ganhou decks de madeira, pastilhas cerami-
cas, vidro temperado e mais iluminagao. Ja a calgada
foi confeccionada em material ecoldgico e foi executada
seguindo normas da lei federal de acessibilidade.

Outra mudanca importante foi que tanto o Programa
de Complementacao Educacional (Proe) quanto o Insti-
tuto Tomodati foram transferidos para o andar térreo e
se juntaram ao Servico ACIM de Informacdes Comerci-
ais (SAIC) e ao Centro de Capacitacac da ACIM. Nas
proximas semanas, o layout interno sera modificado,
para facilitar ainda mais o trabalho dos colaboradores e
0 atendimento aos associados. O projeto e execu¢ao sao
de Marcos Kenji Arquitetura.

Bruna Moreschi

|

PREMIO

A empresaria Natélia Maria Martin sera a sexta homena-
geada pelo prémio ACIM Mulher, que sera entregue em mar-
co do ano que vem. Proprietdria do Centro Comercial
Tiradentes, ela chegou em Maringa no inicio da década de
60, com o marido, Alfredo Henrique, e hoje a empresa
comercializa mais de 28 mil itens de diversos segmentos.
Natélia foi eleita por uma comisséo julgadora composta por
representantes da ACIM, prefeitura, Camara Municipal, Con-
selho de Desenvolvimento Econdmico de Maringéa, Secreta-
ria Municipal da Mulher, Sindicato do Comércio Varejista de
Maringé e Regido e Fundacim. Na primeira etapa, 21 entida-
des de varios segmentos indicaram até trés nomes e os trés
com maior nimero de indicacoes participam da segunda fase,
quando uma comissao julgadora escolhe a ganhadora.

M
Bruna Moreschi .

T

Bruna Moreschi

COPEJEM BUSINESS

Com o tema “Como construir relacionamen-
tos em ambientes profissionais”, foi realizado em
19 de novembro mais uma edicao do Copejem
Business. O palestrante foi 0 advogado e diretor
associado da Dale Carnegie Guilherme Maximo
Amaral. Ele falou sobre a verdadeira lideranca,
como conduzir o comportamento em ambientes
de trabalho, gerando confianca e cooperacéo, en-
tre outros. O evento foi uma realizacao gratuita
do Conselito Permanente do Jovem Empresario
(Copejem), da ACIM.
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RICARDO' COSTA BRUNO

PENSO ASSIM

0 que esperar dos
vereadores

"0 VEREADOR JAMAIS PODE ESQUECER SUAS
FUNCOES, OU SEJA, FISCALIZAR O PODER
EXECUTIVO E FAZER LEIS QUE TRAGAM BENEFICIOS
PARA A COMUNIDADE E QUE NAO SE ATENHAM AOS
RISIVEIS PROJETOS AUTORIZATIVOS, A ENXURRADA
DE LEIS DENOMINANDO RUAS E A CONCESS/O
DESENFREADA DE TiTULOS PARA PESSOAS QUE
POUCO FIZERAM PARA A CIDADE"

Em janeiro de 2009 teremos um Poder Legislativo renovado em Maringa, pelo menos é o que
se esperg, ja que a Camara atual finaliza esta legislatura desgastada com os escandalos em que
se envolveu.

Queissosirva de exemplo para aqueles que conseguiram se reeleger e, principalmente, para
0s novos vereadores. Inclusive quanto a estes € importante que estejam preparados para a
funcZo para a qual foram eleitos, e assumam, desde o inicio, posicBes de destaque na Camara,
comprovando que nZo serdo coadjuvantes e sim titulares absolutos das decisoes.

Também por isso é que o vereador jamais pode esquecer suas funges, ou seja, fiscalizar o
Poder Executivo e fazer leis que tragam beneficios para a comunidade e que ndo se atenham aos
risiveis projetos autorizativos, a enxurrada de leis denominando ruas e a concessao desenfreada
de titulos para pessoas que pouco fizeram para a cidade.

Entretanto, € imperioso também que fique atento com o que ocorre dentro do Poder
Legislativo Municipal, evitando a malversacao do dinheiro publico e procurando reduzir os custos
da Camarg, limitando, por exemplo, a contratacdo de Pessoas, especialmente cargos de
COMIss30.

Outro ponto importante € a propria transparéncia dos recursos publicos utilizados, devendo
prestar contas a populagdo de forma clara e completa. Se o vereador exercer corretae
eticamente sua fungéo, tornara desnecessarios os trabalhos do Observatério Social de Maringa
(uma das vices-presidéncias da SER), que analisando algumas licitagGes da Prefeitura conseguiu
n&o so trazer economias significativas para 0 municipio, como também participou ativamente da
mudanca de cultura em relacdo aos gastos publicos, respeitando o dinheiro originado dos tributos
Pagos por todos os cidaddos.

Um dos focos do Observatdrio Social de Maringa é acompanhar as licitagdes, exigindo preco
justo, entrega dos produtos ou servigos em quantidade e qualidade especificadas na licitacdo e,
por fim, que estes produtos e servigos sejam utilizados exclusivamente no interesse publico. Este
trabaiho na verdade deveria ser dos vereadores.

Como a atuacdo da Camara Municipal esta aquém do seu verdadeiro papel e diante das
incertezas que ainda existem de como serd com a nova formagdo, a sociedade civil organizada
continua fiscalizardo os poderes municipais. Ja iniciamos este trabalho com a apresentagao de
uma carta-compromisso para os vereadores eleitos, que, em suma, materializa o que vem a ser
atuar com ética, transparéncia e responsabilidade. Portanto, quem for atuar nesse sentido ndo
tem motivo para ndo assinar.

O desejo da SER € que a Camara de Municipal de Maringa seja a melhor Camara do Brasil,
respeitada por suas atitudes €ticas e transparentes, principalmente em relagdo aos recursos
publicos. Desejamos uma nova forma de fazer politica, em beneficio da sociedade, mas que por
certo retornard em beneficios politicos aos proprios vereadores que estiverem sintonizados com
as novas exigéncias da sociedade maringaense.

E nosso papel, enquanto sociedade civil sem vinculagdo partidaria, nos preocuparmos com os
rumos da administracdo puiblica. Maringa, em um passado recente, foi praticamente saqueada.
Agora ndo podemos nos omitir. Nao aceitaremos retrocesso. Queremos o avanco da democracia
em nossa cidade, o fortalecimento das instituicGes e, sobretudo, o respeito ao cidado, que

depositou nos eleitos seu voto de confianca.

RICARDO COSTA BRUNO E ADVOGADO E PRESIDENTE DA SOCIEDADE ETICAMENTE RESPONSAVEL (SER)
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Aqui na zona 5, sede*
nos p\e

Assim tem 51do

Nossos autores de livros,
pesquisadores com artigos cientificos,
professores e alunos de todo o Brasil
e, até, do exterior também!

* Ha 12 anos editamos a principal revista
cientifica de uma especialidade odontologica, a
Ortodontia.

* Ha 11 anos lancadvamos o primeiro servidor de
e-mail e portal gratuito para dentistas.

* Ha 10 anos criamos, quando ninguém ainda
falava, um Programa de Educacao Continuada
para Especialistas, Mestres e Doutores,

presencial e online. Ja estamos na 112 Turma!

* Em 2000, ha 9 anos, lancavamos em midia
digital nossa primeira coletanea de artigos.
Uma verdadeira enciclopédia para o dentista
brasileiro. A versao foi atualizada desde entao.

* Os livros, mais de 50, passaram a ser
publicados em 2001. Exatos 8 anos. Quase
ganhamos o Oscar da Inddastria do Livro no ano
passado!

* Em 2002, a segunda revista cientifica e clinica
foi lancada. Sao milhares de novos leitores
atendidos em varios paises. HA 7 anos nao para
de crescer!

*Em 2003, o Calil Haddad ficou pequeno em
nosso lll Congresso Internacional!

* Jd em 2004, veio a Revista de Estética,
considerada a mais bela do mundo! Nunca
imaginariamos isso!
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* 2005, ja no finalzinho do ano, a SciELO
indexou nossa primeira revista. A CAPES deu
nota maxima: Conceito A!

* Em setembro de 2006, quando nem se
sonhava com a interface do famoso celular
IPhone, a Dental Press lanca uma nova
versao, em DVD, de sua Coletanea Eletrénica
das Revistas de Ortodontia, sua interface
antecipava o que, apenas atualmente, viraria
febre.

* Em 2007, ja em janeiro, com muita coragem
nascia a 42 Revista Cientifica, voltada aos
implantodontistas e periodontistas do Brasil.
Editorialmente a tratamos, como tem de

ser, como um bebé; mas a cada edicao sua
relevancia, seus anunciantes, seus leitores,
autores nacionais e internacionais aumentam.

* 2008, a Dental Press teve livros traduzidos
para o italiano, o espanhol e inglés. Seu portal
ganhou uma area multimidia com videos
inédita; seu e-commerce “explodiu”; suas
revistas e livros foram lancados nas pPrincipais
capitais em eventos cientificos.

. 2009 ja chegou para nés! Em abril,

por 3 dias, teremos no 6° Congresso mais

de 10 professores nacionais, 1 palestrante
internacional, cerca de 800 profissionais e 10
grandes expositores no Teatro Calj| LEGEEY: B

Ufa! Muitas folhas ja cairam das arvores.

Obrigado a todos Parceiros e clientes!




